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Anotace

Tato priace se zabyvd tématem odstranovani bariér vramci smlouvy CETA -
Comprehensive Economic and Trade Agreement a klade si otazku, jak tato dohoda pomitize
¢eskym podnikiim pfi exportu. Zakladnim prvkem pro vznik této prace byla teze, ze ceské
podniky pfimo vyvazeji vlastni zbozi do Kanady, a pfedpoklad, ze CETA jim pomiize
usetfit penize po odstranéni celnich tarifii a pomuze snizit dalsi finan¢ni néklady, které jsou
spojeny s netarifnimi bariérami, napft. certifikacemi. CETA by méla podpofit ceské firmy
pfi vstupu na kandsky trh ¢i pii rozsifeni jejich soucasného exportu. Formou dotazovani
byla oslovena skupina vyznamnych exportérti, kde byly zjistovany disledky uzavieni

CETA v praxi.
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Annotation

This work deals with the topic of the taking down of barriers as part of the CETA
(Comprehensive Economic and Trade Agreement) and poses the question how it can help
Czech businesses with export. The basic premise for writing this work was the thesis that
Czech businesses direcly export their own goods to Canada and also the supposition that
CETA can help save money on the removed customs tariffs and on financial costs that are
related to non-tariff barriers such as certifications. CETA should help Czech businesses
with newly entering the Canadian market or with broadening their current exports. In the
form of an interview, a group of important exporters has been addressed, trying to find the

effects of CETA on daily business.
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Uvod

Cilem této prace je zhodnotit, jak mohou vybrané ceské podniky benefitovat z konkrétnich
ustanoveni dohody o volném obchodu mezi Evropskou unii a Kanadou (CETA). Jedna se
predevsim o tarifni bariéry a technické piekazky obchodu, pficemz bude dopad dohody
CETA na vybrané Ceské firmy prezentovan prosttdnictvim ptipadovych studié vybranych

firem, které jsou uvedeny v paté casti predkladané bakalaiské prace.

Dohoda CETA byla uzaviena mezi Kanadou a Evropskou Unii za ucelem odstranéni
obchodnich bariér, které tyto subjekty pouzivaly jako nastroje omezeni vzajemného
obchodu. Dohoda rusi na obou strandch dohody pfevaznou ¢ast celnich tarifii, poméaha
redukovat dopady z netarifnich bariér, usnadnuje investi¢ni aktivitu, zpfistupniuje vetejné
zakazky a upravuje ustanoveni tykajici se autorskych a souvisejicich prav. Lze fici, ze EU
prezentuje zajmy viech svych ¢lend, tedy i Ceské republiky. Spoleéné hospodatské zajmy
Evropské unie a Ceské republiky jsou nesmirné dilezité. Ceska republika praktikuje
spolecnou obchodni politiku s celou EU, maji naptiklad spolecny celni sazebnik vuci
tfetim statim. Je jisté, Ze by osamocena CR neméla $anci vyjednat takové podminky, které
muze domluvit velky celek, jakym je Evropskd unie. Dohoda CETA tedy miiZze byt od
zacatku povaZovana za obrovsky piinos pro tento maly stat uprostied Evropy. Obdobné
byly uzavieny smlouvy podobného formatu, jako napt. Dohoda o volném obchodu mezi
EU a Korejskou republikou, ktera vyznamné pomohla CR v automobilovém pramyslu, kdy
diky nové vzniklé korejské tovarné Hyundai vzrostla vyroba a export v CR i b&hem

ekonomické krize a celosvétového poklesu produkce automobild.

Pro pochopeni problematiky obchodnich bariér je tieba znat jejich plivod. V prvni kapitole
se prace soustfedi na vysvétleni zahrani¢ni obchodni politiky a dvou zakladnich smért,
liberalismu a protekcionismu, kterymi se staty v zasadé fidi. Druha kapitola pak
charakterizuje rozdéleni obchodnich bariér, popisuje, jakym zpisobem bariéry vznikaji a
co prinaseji stranam obchodniho kontraktu. Sté€Zejni jsou pro tuto praci autonomni nastroje,
a to predevSim cla a certifikace, kde cla predstavuji tarifni bariéru a certifikace naopak

netarifni.

Tteti kapitola nastifiuje situaci v obchodovani mezi Kanadou a Evropskou unii, zamétuje

se na statistickou obchodni bilanci se zbozim a charakterizuje komodity vzajemné vymény
14



zbozi. Diilezité je pak srovnéni téchto komodit s komoditami, které tvoii export a import Vv
obchodnich vztazich Kanady a Ceské republiky. Tyto informace mohou byt relevantni a
piinosné pro Ceské firmy, které se tak mohou soustiedit na komodity, o néz je v Kanadé
zajem. Je zfejmé, Ze kanadsti spotifebitelé vyhledavaji evropské obchodni znacky, tudiz je
pravdépodobné, ze by Ceské firmy se stejnym typem komodit tuzemské firmy mohly uspét.
Je ale jasné, Ze vstup se stejnou komoditou znamena na daném trhu konkurenci s jinymi
subjekty, které jiz v Kanad¢ piisobi, jsou znamé a maji tam rozvinuté distribucni sité.
Témito otdzkami se prace zabyva v praktické casti, kde srovndva moznosti vybranych

¢eskych firem.

Ctvrta kapitola se vénuje dohodé CETA, popisuje jeji vznik a piinos pro evropské staty.
Posledni &ast kapitoly struéné piedstavuje pozitiva pro Ceskou republiku v kontextu

odstranénim tarifnich a netariftnich bariér.

V posledni, tedy paté kapitole, je shrnut vlastni vyzkum, ktery probihal v ¢eskych firmach.
Tyto firmy byly vybrany na zakladé¢ HS kodu zbozi, které vyrabéji a distribuuji do svéta.
Konkrétné se jedna o kody HS — 4011t a HS — 85362 zbozi, které tvoifi vyznamny podil
vyvozu z CR do Kanady, s vyjimkou kodu HS — 8703, ktery byl vybran jako predstavitel
zbozi, které zaujima prvni pticku ve vyvozu z EU do Kanady. Vzhledem k tomu, ze data
za jednotlivé exportni firmy nejsou dostupna ze Zadnych zdrojii, nemohl byt vyzkum

zamgfen Sirokospektralné na vSechny ceské firmy.

! Pneumatiky nové z pryze
2 Spinade a dalsi soucasti el. obvodi

3 Osobni automobily a jind motorova vozidla konstruovana piedevsim pro piepravu osob, véetn& osobnich

dodavkovych automobill a zavodnich automobilt
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1. Zahrani¢né obchodni politika

Zahrani¢né obchodni politiku Ize charakterizovat jako aktivity statu, kterymi plisobi na
zahrani¢ni obchod dané zemé. (DVORAK, 1999) Je soucasti celkové obchodni politiky,
jejimz prostiednictvim vlady statd ovliviiuji podnikatelské prostiedi a vzajemné vztahy
podnikatelti s cilem zajistit optimalni vnitini ekonomicky vyvoj, a to v priitbéhu veskerych

¢asovych horizont. (KALINSKA, 2010)

Co se tyce obchodni politiky EU, je spolecna pro vSechny clenské staty a vyrazné ptispiva
K tvorb& pracovnich mist a udrzitelného ristu. Ceska republika by nikdy nedosahla
takovych vysledkl jednani, jakych uspéla jako ¢len SpoleCenstvi. Dvé zakladni kategorie
smluv se 1i§i v obsahu a urovni liberalizace, které¢ maji dosdhnout, a jsou jimi dohody 0
hospodaiském partnerstvi s cilem podpofit rovnoj ttetich zemi a dohody o volném
obchodu, jez se uzaviraji s rozvinutymi zemémi a jsou zaméfeny na hospodaiské cile a
vzajemném otevirani trhu. Mezi staty, se kterymi uzaviela EU dohody o volném obchodu,
patii napiiklad s Mexiko, Chile a Jizni Korea. Vyhlidkové se EU chysta uvést do praxe
finalizované dohody s Ekvadorem, Singapurem a Vietnamem. Pro ¢eské vyvozce to bude

jisté znamenat nové moznosti expanze.

Mira zavislosti na zahrani¢nim obchodé stanovuje vyznam zahrani¢né obchodni politiky.
Lze ji charakterizovat jako nekoncici spor mezi filozofii volného obchodu (liberalistického

pfistupu) a ochranaiského piistupu (protekcionismus). (DVORAK, 1999)

1.1 Liberalismus

Pokud stat odstranuje piekazky obchodu a jeho trh je tak oteviran zbozi z ciziny, je tento
smér chapan jako liberalismus. Zaroven touto Cinnosti zvySuje mozZnosti tuzemskych
vyrobcil. Otevirdni trhu vede ke zvySovani konkurence, a to na jedné strané sniZuje ceny
pro spotiebitele, pisobi protiiinflaéné a posiluje cenovou stabilitu. Na druhé strané¢ vSak

piisobi restruktulizaténé a miize vytvatet socialni tlaky. (DVORAK, 1999)
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1.2 Protekcionismus

Za domov moderniho protekcionismus se daji povazovat Spojené staty americké. Hamilton
totiz v 18. stoleti vyvozoval, Ze k zajiSténi americké nezéavislosti musi mit USA
hospodaiskou politiku, kterd by podporovala riist vyroby, a zajistila tim tak zaklad pro
existenci nového naroda. Tohoto chtél dosdhnout prostiednictvim dotaci a subvenci pro
prumysl. Argumentoval i tim, Ze regulace importu mirnymi tarify, které by mély
predevsim zvySovat statni rozpocet, by neslouzila k celkovému odrazeni ostatnich statti od
dovozu. Tato politika tak méla poskytnout rist vyroby a nova pracovni mista, kterd by

vyuzivali nové ptichozi imigranti. (VARADZIN, 2013)

Hlavnimi argumenty pro ochrandistvi jsou tedy pfedpoklady existence zranitelnosti
hospodatstvi a disledkt z ni plynoucich. Protekcionismus chrani doméci podnikatele tim,
ze nedava Sanci konkurenci z ciziny, aby vstupovala na trh. To mlize ovSem znamenat, Ze
dostanou Sanci méné efektivni ¢i slabsi vyrobci. Dalsim divodem je obava z ptilisné
zavislosti na dovozech. Poukazuje na skutenost, Ze zranitelnost ekonomiky je z tohoto
pohledu zvySovéna i Ze otevienost ekonomiky ma markantni vliv na makroekonomickou

stabilitu. (DVORAK, 1999)
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2. Obchodni bariéry

Obchodni bariéry znacuji takové nastroje, které umoziuji prosadit zaméry stati dotykajici
se vztahll s jinymi staty nebo vytvafeni podnikatelského prostiedi uvniti statu, ¢i vnitini
ekonomiky obecné. Jedno ze zakladnich déleni je na ndstroje na ochranu vnitiniho trhu a
na nastroje na podporu vyvozu. Do kategorie na ochranu vnitiniho trhu se fadi vSechny
nastroje s protekcionistickym charakterem a takové, které odstranuji nekalou konkurenci,
tedy dovoz za dumpingové ceny nebo dovoz subvencovaného zboZzi. Na druhé strané pak
mezi nastroje pro podporu vyvozu patii subvence statu do vyroby vyvozniho zbozi vcetné
subvencovani primarnich vyrobnich vstupli, subvence vyvozu, vyroby, danové tulevy,
stditem garantované Uvery a pojisténi vyvozu, poskytovani informaci, vyvozni sluzby a
investi¢ni pobidky. Je ovSem potieba brat v iivahu fakta, ze poskytovani subvenci jakozto
finan¢nich prispévki od statu je regulovano mnohostrannymi obchodnimi ujednanimi, jako

naptiklad v ramci Svétové obchodni organizace. (KALINSKA, 2010)

Opatieni, kterymi se jednotlivé staty snazi regulovat pohyby zbozi a usmeériiovat svou
zahrani¢ni politiku vi¢i jinym statim, se obvykle déli na smluvni a autonomni.

(DVORAK, 1999)

2.1 Smluvni nastroje

Smluvni prosttedky vychazeji z uzavienych mezinarodnich smluv, kterymi jsou zemé
vazany, a urcuji jimi obchodné politické rezimy mezi stranami. Tuto oblast charakterizuji
principy nediskriminace, nejvyssich vyhod a rovnosti stran. (DVORAK, 1999) Dale se pak
déli na smlouvy bilateralni a multilateralni. (MAJEROVA, 2011)

2.1.1 Multilateralni smlouvy

Téz mnohostranné smlouvy, podepisuje tii ¢i vice stran. Mohou byt podepsany bud’
kolektivng, za ptritomnosti vSech stran na jednom misté ve stejny Cas, nebo postupné
jednotlivymi ucastniky. Takto podepsana byla naptiklad Charta OSN nebo Washingtonska
smlouva o zalozeni OSN. (VESELY, 2011) Pomérné zasadni vyznam mélo uzavirani

multilateralnich smluv v ramci WTO, které siln€ iniciovalo pravé tento druh smluv. Takto
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se vSechny Cclenské staty =zavazaly naptiklad ke spolupraci Vv oblasti obchodu
s nezemé&dé€lskymi produkty (Dohoda GATT 1994), se zemédélskymi produkty (Dohoda o
zemé&délstvi) nebo se sluzbami (VSeobecna dohoda o obchodu se sluzbami). Po krachu
nekterych globalnich jednani WTO jsou upfednostiiovany spise bilateralni smlouvy mezi

staty, popf. uskupenimi statu.

2.1.2 Bilateralni smlouvy

Bilateralni smlouvy, téZ dvoustranné smlouvy, uzaviraji dv¢ strany. Patii mezi né obchodni
dohody, obchodni smlouvy a platebni dohody. Obchodni smlouvy jsou ramcovym
ujednanim mezi dvéma stity a obsahuji vSeobecné zédsady vzajemného zachézeni
smluvnich stran v oblasti hospodaiskych stykii. Uzaviraji se na nejvySs$i urovni, tedy
hlavami statti. Obsahuji podminky importu a exportu zbozi, vcetné pravidel zdanéni,
procleni a poplatkd. Tato pravidla byvaji ustanovena v klauzoli — dolozce.
Nejvyznamnéj$imi dolozkami jsou recipro¢ni dolozka, jez zavazuji partnery jednat
rovnocenné, dale pak dolozka nejvysSich vyhod, kterd zavazuje smluvni zemé& poskytovat
si navzajem veskeré vyhody, jez si kdy v minulosti poskytly a v budoucnosti poskytnou
tteti zemi. Tato dolozka je povinna pro vSechny clenské zemé GATT. Obchodni dohody
konkretizuji obchodni smlouvy pro dané obdobi, obvykle jeden rok. Upravuji obchodni
styky a stanovuji zbozovou strukturu vymeény zbozi. Platebni dohody se soustfedi na
ptipady, kdy neni platba pifimo urcena obchodni smlouvou. Jedna se v nich o vyrovnani
pohledavek a zavazki vzniklych se vzajemnych vztahl. Ve vétsing ptipadd tedy obsahuji

ménu, ve které se bude udtovat, a zaro¢eni. (MAJEROVA, 2011)

2.2 Autonomni nastroje

Mezi autonomni prostiedky patii opateni vlad, vydavand jednostrannég, s cilem upravit
import a export zbozi své zemé. (DVORAK, 1999) Podle funké&nosti jsou rozdélovany na
tarifni a netarifni bariéry. (KALINSKA, 2010)
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2.2.1 Tarifni prekazky

Pod tarifnimi prekdzkami rozumime cla, tedy penize vybirané za zbozi, které proslo pies
celni hranici. Clo ma fiskalni ptivod, avsal tato uloha ustoupila obchodné-politické povaze
cla, 1 kdyz v nékterych ekonomikach je pfijem do statniho rozpoctu z vybraného cla stale
markantni. Prostfednictvim cel se pfimo méni cena importovaného i exportované¢ho zbozi.
Jejich vysi lze lehce vypocitat na zdkladé predem stanovené metodiky a danych

koeficienti. (KALINSKA, 2010)

Nejcastéjsi déleni je podle ucelu, sméru pohybu zbozi ¢i zplisobu vybirdni. Dle ucelu je lze
identifikovat jako cla fiskalni, ktera maji za cil ziskat pfijem do statniho rozpoctu. Cla
ochranna maji chranit doméci vyrobu zplisobem zvySovani ceny importovaného zbozi. To
dava pfilezitosti i mensim podnikiim, kdy si mohou dovolit zvysit své ceny, ale zachovat si
tak vyssi poptavku spotiebitelti po levnéjsim zbozi. Cla prohibitivni slouzi k tomu, aby se
témét vynuloval dovoz takto zatizeného zbozi. To muze slouzit téz k podpotfe doméacich
producentl, ale ve vétSin¢ pripadi jde spiSe o ochranu trhu pfed vSemi podobnymi
produkty. Typickym ptikladem je alkohol ve Svédsku, kdy tamni vlada silné propaguje
zdravy zivotni styl a alkohol z mistni produkce i ze zahraniéi je tam sice dostupny, ale
pouze ve specializovanych obchodech a za velmi vysoké ceny. Cla sklenikova maji
napomahat rozvoji nové vznikajiciho odvétvi. Cla odvetna postihuji staty, které se snazi
neopravnéné znesnadnit pohyb zboZi ptes jejich vlastni hranice. Cla negociacni slouzi
jako prostiedek vyjednavani pfi obchodné politickych jednanich a snazi se o vynuceni
ustupki druhé strany. Cla diferencni zvyhodiiuji ¢i znevyhodiiuji dopravu v urcitém sméru
scilem vyrovnat zatizeni urcitych dopravnich cest. Cla preferencni maji zaklad
vV mezinarodnich smlouvéach o prefere¢nim obchodnim styku, celnich uniich ¢i oblastech
volného obchodu a spadaji sem i cla, kterd jsou poskytovana i rozvojovym a méné
rozvinutym zemim V rdmci tzv. VSeobecného systému preferenci. Co se tyce hlediska
sméru pohybu zbozi, cla se déli na dovozni, vyvozni a tranzitni. Dovozni cla jsou vybirana
pii importu a jsou nejcastéj§im obchodé politickym néstrojem. Vyvozni cla se vybiraji pii
exportu a smyslem miize byt byt zabranit vyvozu. V Ceské republice vyvozni cla viibec
neexistuji. Cla tranzitni byla vybirana pti priivozu zbozi, ale v sou€asnosti témét vymizela.
Byla nahrazena poplatky, které se od dopravct vybiraji na hranicich, napt. dalni¢nimi
poplatky. Z hlediska zpusobu vybirani se pak ¢leni na cla valoricka, specificka a smiSena.

Valorickd cla jsou stanovena procentem z celni hodnoty zbozi, specifickd cla jsou
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vymétena pevnou ¢astkou za fyzickou jednotku a smiSend se snazi odstranit nedostatky

valorickych a specifickych cel. (DVORAK, 1999)

Zakladnim tarifnim nastrojem EU jsou spolecné celni sazebniky vii€i nec¢lenskym zemim.
Do spole¢ného rozpoctu EU clenské staty odvadéji 75 % z hodnoty vybranych cel a 25 %
si ponechavaji do vlastnich zdrojt, ze kterych financuji napiiklad administrativni naklady
spojené s celnim odbavenim zasilek. Zakladem pro urCeni vysSe cla je Celni sazebnik
Spolecenstvi CCT (Common Customs Tariff), ve kterém je se nachazi detailni popis zbozi
a vySe a typ cla, které jsou k nému pfifazeny. Pro klasifikaci pouzivaji kombinovanou
nomenklaturu, ktera vychazi z Harmonizovaného systému ¢iselného oznaceni zbozi. Podle
néj je zbozi rozdéleno do 21 ttid a 99 kapitol, kde kapitoly 1-24 oznacuji zbozi zem¢edélské
produkce a ostatni kapitoly primyslové zbozi. Celni sazebnik je kazdym rokem
aktualizovan v Ufednik véstniku Spolegenstvi. Krom celniho véstniku EU zavedla systém
TARIC, ktery je veden v elektronické podobé a ktery shromazd’uje informace o platné
legislativé SpolecCentvi. EU uplatiiuje pouze dovozni cla, samoziejm¢ podle svych
smluvnich zavazkd. Uplatiiuje clo hodnotové, specifické, kombinované smisené i
variabilni. ZvySovat celni sazby smi jen v souladu s pravidly WTO, jelikoz podepsala
100% celni zavaznost. Mimo cla, ale v souvislosti s nimi, uplatiiuje EU dale celni kvoty,
celni stropy a tarifni kvoty. (MAJEROVA, 2011)

2.2.2 Netarifni prekazky

Netarifni piekazky neboli netarifni bariéry jsou souborem opatieni, ktera jsou uzivana
V obchodni politice jako ochranaiské nastroje s cilem podporovat domaci ekonomiku nebo
jako ochrana pied nekalymi obchodnimi praktikami zahrani¢nich subjektd. Pivodné byly
vyvinuty jako doplnék tarifnich opatfeni, avSak v sou€asnosti jejich vyznam prevysil celni
opatfeni. Za netarifni bariéru je povazovano jakékoliv opatfeni (vyjma cel), které
jakymkoliv zplsobem ovliviiuje obchod. Klasifikaci netarifnich bariér se zabyva
UNCTAD, ktery je d€li na paratarifni, finan¢ni, automatickd licencni, kvantitativni,
monopolistickd, technicka, sanitarni a fytosanitarni opatfeni. Paratarifni jsou jakymsi
dodatkem k tarifnim prekazkam a jedna se jmenovité¢ o celni pfirazky, dodatecné dang,
tarifni kvoty, opatfeni ke kontrole cen ¢i povoleni dovozu v navaznosti na exportni

vykonnosti. Finan¢ni opatieni zahrnuji administrativni stanoveni cen, dobrovolné limity
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vyvoznich cen, pfirazky a odvody z cen a antidumpingova opatfeni, kterd maji za cil
vyrovnat rozdil vznikly mezi normalni hodnotou zbozi a vyvozni cenou. Pod automaticka
licen¢ni opatteni spadaji automatické licence a monitorovani dovozu, mezi monopolisticka
opatfeni pak stanoveni jediné dovozni organizace a povinné vyuziti narodnich sluzeb
pojistovnictvi. Do technickych, sanitarnich a fytosanitarnich opatfeni spadaji technické
regulace, certifikace, inspekce ptred nalodénim, specialni celni formality a pozadavky na

nezavadnost potravin a na zachovani zdravi zvifat a rostlin. (KALINSKA, 2010)

2.2.2.1 Vybrané technické bariéry obchodu - certifikace

Velky problém piedstavuji pro firmy vyrdbéjici vlastni vyrobky pravé certifikace.
Certifikace samotna je proces posuzovani shody vyrobku s pozadavky technickych
predpisti a technickych specifikaci. Vyrobkova specifikace vychazi z predpokladu, ze
posuzovany vyrobek splituje predem stanovené a prijaté pozadavky, které jsou definovany
vV normdch ¢i jinych technickych dokumentech, s nimiz ma byt dany vyrobek ve shodé.
V riiznych zemich svéta existuji rizné pozadavky na vyrobky a ty reflektuji jednotlivé
certifikaty. V Evropé je to certifikit CE, ve Spojenych statech Americkych UL, v Cing
CCC a v Kanadé¢ CSA. VSechny organizace zabyvajici se zkouSenim a certikacemi
produktli a sluZzeb jsou nezavislymi subjekty. Samotné cetifikaty rozliSuji na dva typy
shody, a to certifikat shody (produkt-produkt), coz je dokument potvrzujici, Ze opravené
zatizeni spliuje pozadavky kladené na zafizeni pivodni, a certifikat shody (produkt-
norma), ktery vydava organizace o shod¢ ptilusnych produkti nebo sluzeb s pozadavky,
které nese urcita norma. Nejcastéjsimi certifikacemi jsou ISO 9001 (certifikace systému
jakosti) a ISO 14001 (systému enviromentalniho managementu). Pro firmy jako takové pak
certifikat predstavuje nezavislé ovéteni, které potvrdi diveéryhodnost vici partnerim a
jistotu vic¢i orgdniim dozoru nad trhem. Certifikujici firmy se snazi najit pro posouzeni
shody optimalni metodu. Probihaji u nich zkusebni testy v laboratotich, imitace podminek
pouzivani nebo jen ovéfeni na zakladé teoretickych vypocti ¢i kombinace téchto metod,
pokud ptedpisy nestanovi pfesnou metodu. Naklady pro zédkaznika se skladaji ze zhotoveni
zkuSebnich vzorkii, dopravy, cestovnich nékladl inspektora a ¢asového faktoru. VétSina

téchto firem pusobi globalng, neni tedy tfeba zasilat zkusebni vzorky na jiny kontinent.
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3. Vyznam mezinarodniho obchodu Kanady s EU a CR

Kanada je jednou z mocnosti stiedni velikosti, kterda ma vyznamny vliv jak na ekonomické
a obchodni vztahy, tak na mezinarodni bezpec¢nost. Vyznamné se zapojuje do
celosvétového déni. Je ¢lenem NATO i dalSich mezinarodnich seskupenich jako je OSN,
WTO, G-7 CI OECD. Rozklada se na tizemi 9 971 tis. km? (CIHELKOVA 2003), a touto
rozlohou je druhym nejvétSim statem na svété. Naproti tomu hustota osidleni je velmi

nizka v disledku vysoké miry urbanizace.

3.1 Obchod Kanady a EU

Mezinarodni obchod je pro Kanadu stézejni. Kanadské exporty zbozi a sluzeb se podileji
na HDP vice nez 45 %. Hlavnim obchodnim partnerem jsou USA, kam exportuje ptes 75
% z celkovych vyvozl (a do zemi NAFTA ptes 80 % celkového vyvozu). Obdobné je na
tom Kanada simportem z USA. V poslednich deseti letech nastal rapidni rust sektoru
sluzeb, které v souCasnosti predstavuji ptiblizn€ 75 % kanadského HDP. Nicméné¢ saldo
obchodni bilance v oblasti sluzeb je deficitni. (Kanada: Zahrani¢ni obchod a investice,

2017)

Pro evropské zemé ma Kanada vyznam piedevSim jako partner v rdmci NATO, nicméné
ekonomicky je velmi cennym trhem. Zpocatku se veskera spoluprace rozvijela spiSe
v neekonomickych oblastech, a to ptredevSim protoze Evropska spolecenstvi a USA byli ti,
ktefi se zamétovali na obchodni vztahy, ale Kanada byla velmi zavisla na USA, a tak ani o
obchodni spolupraci tolik neusilovala. Po druhé svétové valce Kanada spole¢né s Evropou
usilovaly o bezpecnost na evropském kontinentu a ucastnily se povalecnych obnov.
Postupné toto spojenectvi utuzila spoluprace v mezinarodnich organizacich. V roce 1974
byla ustanovena kaZdoro¢ni setkani kanadského a evropského parlamentu, S ¢imz
souviselo i zalozeni Kanadsko-evropské parlamentni asociace (CEPA) pozdéji, v roce

1980. (Vztahy Evropské unie a Kanady, 2007)

V' 70. letech Kanada zacala pocitovat svou ¢im dal vetsi zavislost na USA. V' r. 1973 cinil
podil USA na kanadském obratu pres 64 %, zatimco ku EHS pouze pres 12 % exportu.*
(HALL, 1997, s. 4) Proto v roce 1976 podepsala Evropska spolecenstvi spolu s Kanadou
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Ramcovou dohodu o obchodni a hospodatské spolupraci. Tak tedy formalizovaly své
ekonomické vztahy a polozily zaklady pro rozvoj vzajemného obchodu. Za dalsi dilezité
dokumenty mitizeme povazovat Deklaraci o vzdjemnych vztazich mezi Kanadou a
Evropskym spolecenstvim a jeho ¢lenskymi staty (1990) a Spole¢nou politickou deklaraci

o vztazich Kanady a EU a Akéni plan Kanady a EU (1996). (CIHELKOV A 2003)

3.1.1 Soucasné ekonomické ukazatele

Pro Kanadu je (po USA) EU* druhym nejdulezitéjsim obchodnim partnerem, jak muzeme

vidét v Tabulce €. 1.

Tabulka 1: Objem kanadského obchodu v r. 2016

Zemé Objem obchodu (mld. CAD) | Podil na obchodu (%)
USA 752,2 70,4
Cina 60,0 5,6
Mexiko 21,7 2,6
Velka Britanie 25,6 2,4
Japonsko 22,8 2,1
Némecko 19,0 1,8
Jizni Korea 13,6 1,3
Italie 8,1 0,8
Francie 8,0 0,8
Nizozemsko 1,7 0,7

Zdroj: vlastni zpracovani dle Businessinfo.cz

Vzajemny obchod Kanady a EU se zbozim doséahl v roce 2016 hodnoty 94,1 mld. CAD a
meziro¢né se tak zvysil o 1,7 % (92,5 mld. CAD v roce 2015). Kanadsky vyvoz do EU
dosahl hodnoty 41,8 mld. CAD a meziro¢né se tak zvysil o 5,8 % (39,5 CAD v roce 2015)
a kanadsky dovoz z EU se meziro¢né snizil o 1,3 % (52,3 mld. CAD v roce 2016). Deficit
Kanady ¢inil 10,5 mld. CAD a meziro¢né se snizil o 22,2 %. Na celkovém kanadském
exportu se EU v r. 2016 podilela 8 % a na celkovém kanadském importu 9,6 % (Kanada:

Zahrani¢ni obchod a investice, 2017).

Tabulka €. 2 zachycuje deset nejvyznamnéjSich kanadskych partnerii pro vyvoz. Zemi EU,

do které Kanada nejvice vyvazela, se stala Velka Britanie s 18 mld. CAD. Toto je mozné

4 soucet objemil obchodu evropskych zemi z tabulky (VB, Némecko, Italie, Francie, Nizozemsko)
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vysvétlovat jako pozlstatek spojenectvi z dob, kdy byla Kanada soucasti unie britskych
kolonii a teritorii. Mezi dal$i vyznamné vyvozni partnery pak patii Némecko (4,4 mld.
CAD), Francie (3,5 mld. CAD) spolu s Belgii (3,3 mld. CAD). Ceska republika se celkové
ze zemi EU umistila na 18. misté¢ (173,5 mil. CAD), coz se d& povazovat za uspéch, jelikoz

je CR pomérné malym statem vici vétSim evropskym mocnostem.

Tabulka 2: TOP10 kanadskych partnerii pro export vr. 2016

Zemé Vyvoz (mld. CAD) Podil na vyvozu (%)
USA 392,3 73,3
Cina 22,4 4,2
Velka Britanie 18,0 3.4
Japonsko 11,0 2,1
Mexiko 8,8 1,7
Jizni Korea 4.6 0,9
Némecko 4.4 0,8
Indie 4,1 0,8
Francie 3,5 0,7
Belgie 3,3 0,6

Zdroj: vlastni zpracovani dle businessinfo.cz

V tabulce 3 lze vidét deset nejvyznamnéjsich kanadskych importért pro rok 2016. Mezi
nejveétsi evropské dovozce do Kanady patii Némecko (14,6 mld. CAD), opét Velka
Britanie (7,6 mld. CAD), Italie (5,6 mld. CAD), Svycarsko a Nizozemsko. Ceska republika
se na této pficce umistila na 16. misté s celkovym dovozem 542, 2 mil. CAD (Kanada:

Zahrani¢ni obchod a investice, 2017).

Tabulka 3: TOP10 kanadskych partnerii pro import v r. 2016

Zemé Dovoz (mld. CAD) Podil na dovozu (%)
USA 359,9 65,8
Cina 37,6 6,9
Mexiko 18,9 3,5
Némecko 14,6 2,7
Japonsko 11,8 2,2
Jizni Korea 9,0 1,6
Velka Britanie 7,6 14
Italie 5,6 1,0
Svycarsko 54 1,0
Nizozemsko 4,8 0,9

Zdroj: vlastni pracovani dle businessinfo.cz
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3.1.2 Komoditni struktura

Mezi hlavni dovozni komodity Kanady patfi motorova vozidla a osobni automobily (35
mld. CAD a 6,5 % na celkovém dovozu). Tim se da vysvétlit znacny tspéch Némecka,
které vlastni velké automobilové vyrobny distribuujici své automobily po celém svété.
Vyznamny podil tvoii také ndhradni dily a ¢asti motorovych vozidel (27,2 mld. CAD s 5 %
podilem) a s tim souvisejici ndkladni vozidla a jina pfepravni vozidla (17,2 mld. CAD a 3,2
% podil). Dale pak ropné a asfaltové produkty, telefonicka zafizeni, magnetické a optické
stroje, 1éky a vrtulniky, letadla a kosmické lodé a nimi pak souvisejici letecké motory a

jiné plynové turbiny.

Mezi hlavni vyvozni artikly v roce 2016 patfila tézZ motorova vozidla a osobni automobily.
Ty se celkové podilely na celkovém vyvozu 12, 5 % ¢&astkou 64,7 mld. CAD. Nicméné
ropa a bitumen tvotily 10,1 % a 42,4 mld. Mensimi podily ma zlato, primyslové stroje,

ropné produkty, zemni plyn, dievo a léky.

3.2 Obchodni vztahy Kanady a CR

Ceska ekonomika je podle Svétové banky 4,7krat mensi ne kanadska. Ekonomické vztahy
CR a Kanady se odehravaji predeviim na poli vzajemné vymény piidané hodnoty (Trade
in Value Added; TiVA). Z odhadi statistik provadénych tymi OECD a WTO je patrny
pomérné nizky vyznam Kanady jako partnera pro Ceskou republiku a jesté niz§i v pozici
CR jako partnera v kanadském zahraniénim obchodé. Podle hrubych exportii zbozi a

sluzeb z CR piipada na Kanadu podil 0,38 %, a naopak 0,21 % z Kanady do CR.

Ceska republika si stoji velice dobfe na svétovém Zebiicku obratu zboZi a sluzeb. Jedna se
o velmi otevienou, exportné orientovanou zemi. Dle dat Svétové banky se CR umistila
vroce 2015 na 11. misté s hodnotou 163 %. Pfitom jesté v roce 2010 byla CR v tomto
ukazeteli o tficet procent niZ8i a usadila se na 27. pticce. Toto je znacna signifikace toho,
jak se CR oteviela svétu. Kanada, oproti tomu, se obvykle umistuje az posledni tfeting
svétového zebticku (v r. 2015 94. pozice ze 143 hodnocenych zemi). Pomér vyvozu zbozi
asluzeb k GDP CR se v roce 2015 zvysil dokonce na 84 %, coz je pfiblizné dvojnasobek

oproti priméru EU28, a ve srovnani s Kanadou si CR vede 1épe 0 52 %.
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Tabulka 4: Obchodni bilance CR-Kanada

! 2012 2013 2014 2015 2016
Vyvoz
AN 4,97 548 534 6,42
Dovoz
R 3,24 3,86 3,67 4,03 4.9
Obrat 8.21 9,14 9,01 10,45 11,01
Bilance 173 1,62 1,67 2.39 1,20

Zdroj: vlastni zpracovani dle Businessinfo.cz

V tabulce ¢. 4 je vidét vyvoj obchodni bilance v letech 2012 — 2016. Ve vSech letech byla

obchodni bilance kladnd, coz znamena, Ze CR vyvazela vice do Kanady nez Kanada do

.

CR.

3.2.1 Exporty ¢eského zbozi do Kanady

. Z hlediska odveétvové klasifikace reprezentuji rozhodujici podil exportii ceskych vyrobkii
do Kanady dvé odvétvi — strojirenstvi a hutnictvi. Jejich produkty jsou rovnéz zastoupeny
mezi TOP20 ceskymi polozkami vyvazZenymi na kanadsky trh. Tato vyrazna sektorova
koncentrace souvisi s obecné vétsi specializaci ceského narodniho hospodarstvi vyplyvajici
Z jeho bezmdla pétinové absolutni velikosti ve srovnani s Kanadou. “ (KOCOUREK, 2016,
str. 20)

Tabulka 5: TOP5 polozZek ceského vyvozu do Kanady v r. 2016

. .| HS Nazev oddilu Primyslové Vyvozy v LTI Prumérny vazeny
Poradith & 4 zbozi odveétvi tis kg | doKanadydo | = orir ()
' CR (%) ’
Material na ;e
tavbu trati Hutni primysl a
1 7302 VS e zpracovani 721 185 11,82 0
zelezni¢nich a y ,
. Zeleza a oceli
tramvajovych
2 | agrp | Preumatiky o irensky | 216088 3,54 6,23
nové z pryze
Trouby trubky
3 |17 | hadice b Gikaisky | 178593 2,93 0
prislusenstvi z
plasti
Ptistroje
elektrické Elektro-
4 8512 | osvétlovaci a ., 36 070 0,59 0,37
o technicky
jiné, stérace
apod.
Vyrobky lité
5 7325 | ostatni z Zeleza Kovod¢lny 12 706 0,21 0,2
oceli

Zdroj: vlastni zpracovani dle CSU
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Z této tabulky je tedy patrné, ze vyznamnymi produkty pro export, na které Kanada
ukladala celni povinnost, byly pneumatiky nové zpryze (6,23 % v rezimu dolozky
nejvysSich vyhod) a vyrobky ze Zeleza a oceli (6,03 % v reZimu dolozky nejvysSsich
vyhod). Vysoky tarif byl pak uvalen na zbozi z netkanych textilii (18 %), nicméné vSechny
tyto celni tarify byly automaticky odstranény, kdyz CETA vesla v platnost. (KOCOUREK,
2016)

V dopadové studii byla srovnavana konkurenceschopnost ¢eskych exportii na kanadském
trhu, ze které vyplyva, e z hlediska produktové specializace ma CR nejvétsi komparativni
vyhodu a registruje relativné nejvysSim podilem na evropskych vyvozech do Kanady
S pneumatikami novymi z pryZe (RSCA — EU = 0,75; RSCA — svét = 0,49) a s Castmi a
soucastmi vozidel motorovych pro ptepravu osob aj. traktort (RSCA — EU = 0,68; RSCA
—svét =0,58).

3.2.2 Importy kanadského zboZi do CR

Opét se prosazuji dva nejvyznamnéjSi sektory. V ptipadé importi se ovSem jednd o
strojirenstvi a potravinaistvi, které tvoii tfi pétiny objemu kanadskych dovozii do Ceské
republiky. Konkrétné, v ramci TOPS, se jednd o aerodyny — vrtulniky, letadla a jejich ¢asti
(celni tarif 3,37 %) a potravinové piipravky (10,71% clo).
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Tabulka 6. TOP5 polozek ceského importu z Kanady v r. 2016

Poradi

HS
kod

Nazev oddilu
zbozi

Primyslové
odveétvi

Dovozy v
tis. K¢

Podil na dovovzu
z Kanady do CR
(%)

Primérny vazeny
celni tarif (%)

8802

Aerodyny,
ostatni lod¢,
kosmické
nosice
startovaci

Dopravni
prosttedky

569 927

11,63

3,37

2309

Ptipravky
pouzivané k
vyziveé zvitat

Potravinarsky

225117

521

0,93

3004

Léky
odméfené, ne
krev, antisera
apod., vata a

jiné

Farmaceuticky

211 450

4,32

713

Lusténiny
suché
vylusténé i
loupané drcené

Potravinarsky

171701

3,5

5

2106

Ptipravky
potravinové
jiné

Potravinarsky

111 805

2,28

10,71

Zdroj: vlastni zpracovani dle CSU
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4. Dohoda CETA

V originalu Comprehensive Economic and Trade Agreement, dale jen CETA, je komplexni
dohodou o hospodarské a obchodni spolupraci mezi Kanadou na jedné stran¢ a Evropskou

unié a jejimi ¢lenskymi staty na stran¢ druhé. (KOCOUREK, 2016)

4.1 O vzniku

Po komplikovanych zévére¢nych jednanich byla CETA podepsana 30. fijna 2016 na
summitu EU-Kanada v Bruselu. Tato jednani trvala vice jak 5 let a vysledek byl oznamen
na summitu EU-Kanada v Praze v kvétnu r. 2009, kde byla dokonena pravni revize textu.
Jedna se o nejrozsahlejsi dohodu podobného druhu v celych kanadskych d€jinach. Svym
presahem piekonava dokonce severoamerickou dohodu NAFTA zroku 1994 o volném
obchodu statlh Severni Ameriky, kterd pomohla odstranit 29 % celnich polozek. V piipade
CETA vs8ak jiz v prvni den platnosti doslo k odstranéni téméet 98 % existujicich celnich
polozek. (Kanada: Vztahy zemé s EU , 2017). CETA vstoupila oficialné v platnost 21. zaii
2017. Dohoda slibuje oziveni obchodu a prosazovani a ochranu spole¢nych hodnot.
Vytvafi pro obyvatele nové obchodni a investi¢ni piileZitosti. Zachovava schopnost
Evropské unie a jejich c¢lenskych stati a Kanady pfijimat a uplatiovat vlastni pravni
pfedpisy a pravidla regulujici hospodafskou cCinnost ve vefejném zajmu, dosahovat
legitimnich cili vefejné politiky v oblastech, jako je ochrana a podpora vetejného zdravi,
socialni sluZzby, vetfejné vzdélani, bezpecnost, Zivotni prostiedi, vefejnd mravnost, socialni
ochrana nebo ochrana spotiebitele, soukromi a ochrana idajii a podpora a ochrana kulturni

rozmanitosti.

Kanada je prvni ze zemi G7, s niz EU uzaviela dohodu o volném obchodu. Pro EU je
Kanada 4. nejvyznamnéjSim investorem, a naopak EU je 2. nejvétSim investorem
v Kanad¢€. Po uplné implementaci dohody je ocekdvané zvysSeni obchodu se zbozim a

sluzbami o 23 %. (Kanada: Vztahy zemé s EU , 2017)

Clenové Evropské komise tuto dohodu kvitovali se slovy, Ze se jedna o nastroj ristu
s ptinosem pro evropské spole¢nosti, ktery zaroven prosazuje hodnoty EU, k vyuziti

globalizace a k vytvateni pravidel celosvétového obchodu. Komisaika pro obchod Cecilia
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Malmstromova pak dodala: ,, Situace rasich vyvozcu se zmeéni. Prozatimni vstup dohody
V platnost umozni spolecnostem i lidem v EU okamZzité vyuzivat jejich vyhod. Je to pozitivni
signal pro svétovou ekonomiku, ktery muze podporit hospodarsky rist a prispét k vytvareni
pracovnich mist. CETA je moderni a progresivni dohoda, ktera klade duraz na nas zavazek
volného a spravedlivéjo obchodu zaloZeného na hodnotach. Zaroven nam pomdahd utvaret
globalizaci a pravidla, jimiz se 7idi celosvetovy obchod. Zduraziiuje navic nase pevné
odhodlani podporovat udrZitelny rozvoj a chrdnit schopnost viad provadet regulaci ve
verejnéem zajmu. Take vyrazné posili nase vztahy s Kanadou, nasim strategickym

partnerem a spojencem, s nimz mdme hluboké historické a kulturni vazby.

4.2 Prinosy CETA

Evropskym podnikiim vSech velikosti CETA piinasi nové prilezitosti k vyvozu do Kanady.
Usnadni i nové vstupy, spojené s mensimi vstupnim investicemi. Podniky v EU podle
prizkumi ro¢né uSetii cca 590 mil. EUR, coZ je ¢astka, kterou tvoii cla vyvazeného zbozi
a sluzeb do této zemé. Spolecnosti navic ziskaji lepSi pfistup ke kanadskym vefejnym
zakazkdm. Dohoda pfinese profit pfedevS§im mensim spolecnostem, které¢ si nemohly
dovolit ndklady na byrokracii spojenou S vyvozem do Kanady. USetii tak Cas i penize,
pon¢vadZz se vyhnou dvojim pozadavkiim na zkousky produktii, tdhoucim se celnim
proceduram a vysokym pravnim poplatkim. Clenské staty se zavéazaly, Ze jejich ufady
zabyvajici se podporou vyvozu budou ndpomocny pfi zahajovani vyvozu do zamoii, a tim
posilit stdvajici obchod a pftilakaji tak nové investice. (Obchodni dohoda mezi EU a

Kanadou vstupuje v platnost, 2018)

CETA nesnizuje diilezZitost pravnich ptedpisti EU ani je nijak neméni. Nepovede ke zméné
norem Vv zadné z regulovanych oblasti. Veskery dovoz z Kanady bude muset spliiovat
pravidla a ptedpisy EU. Zarucuje veiejné sluzby, a pokud si to jednotlivé zemé¢ EU budou
prat, mohou uvalit na konkrétni sluzby stdtni monopol. Zavazuje se, Ze nebude ovliviiovat
privatizovani vlad a deregulovat vefejné sluzby, jako napfiklad dodavku vody,
zdravotnictvi, socidlni sluzby ¢i vzdélavani. Staty samy se budou rozhodovat o tom, zda
sluzby zachovaji jako vSeobecné a vetejné, ptipadné je budou moci subvencovat. Dale
budou zplnomocnény v budoucnu kdykoli zrusit jakékoli samostatné rozhodnuti o pfipadné
privatizaci téchto odvétvi. (KOCOUREK, 2016)
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4.2.1 Konkrétni vyhody plynouci z prijeti dohody

Jakmile CETA vesla v platnost, eliminovala pievaznou ¢ast celnich tarifii, s vyjimkou malé
Casti tarifi uvalenych na zeméd¢€lské produkty a dopravni prostfedky, které slibuje
odstranit do sedmi let po vstupu v platnost. Dale CETA slibuje nové a lepsi prilezitosti pro
poskytovatele sluzeb, spolu s trasparentni a ucinnou ochranou investic. Navrhuje nové
mechanismy feSeni investiCnich sporti. Hledd kompromisy pii vzdjemném uznavani
odbornych certifikaci, z c¢ehoz plyne odstranéni ndkladl spojenymi s dvojim testovanim.
Upravuje podminky pro docasny vstup a pobyt fyzickych osob za tcelem podnikani.
Evropskym firmam usnadiiuje pfistup ke kanadskym vefejnym zakazkam. Poskytuje
vyhody pro vyrobce tradi¢nich vyrobki, kde zachovava naptiklad zemépisné oznaceni, pf.

,»Ceské pivo®.

4.3 Prinosy CETA pro ¢eskou ekonomiku

O tom, Ze z této dohody bude benefitovat vice CR, svédéi ukazatele International Trade of
Commerce, ktery sestavil index otevienosti (OMI), podle kterého se Ceska republika
umistila v roce 2015 na 17. misté ve svété a Kanada az na misté 24. Je z toho totiz ziejmé,
ze uzaviengjsi byla pravé Kanada, a pravé ta je tou stranou, ktera bude muset odstranit vice

bariér.

Co se praktického hlediska tyce, je podstatnym faktem, Ze tak maly stat jakym je CR, by
bez pomoci EU nejspis§ nikdy nedosahl tak aspésného vysledku vyjednavani s ekonomikou,
jakou je ta kanadsk4. Mezi podstatné klady Clenstvi v tak velkém spolecenstvi tedy patii
spole¢nd politika vici tretim statim, kde clenové EU praktikuji naptiklad spolecné celni

sazebniky, které se s platnosti CETA vyznamné eliminuji.

4.3.1 FEliminace tarifnich prekaZzek obchodu

Lze ptedpokladat zvyseni Ceského exportu zbozi u komodit, kterym se odstranily celni
tarify po vstupu CETA v platnost. Ceska republika vykazuje vysokou miru specializace a
komparativnich vyhod pravé u komodit, jako jsou pneumatiky, respektive pii vyrobé

pryzovych plastt a dusi v rdmci gumarenského primyslu (CZ NACE 22.11), a déle pfi
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vyrobé dili a pfisluSenstvi pro motorova vozidla a jejich motory (CZ NACE 29.3).

S t&mito produkty tvoii Ceska republika solidni konkurenci i celosvétové.

Na druhé strané snizeni celnich tarift pro kanadské importy povede ke snizeni vstupnich
nakladi pro ceské firmy. A to povede dale kndristu zaméstnanosti v odvétvi

zpracovatelského pramyslu.

Co se tyce uspotenych penéz na polozkach TOP20, Kocourek ptedpoklada, ze na ¢eském
vyvozu do Kanady uSetii firmy primérné 60 mil. K¢ roéné a ¢esti dovozci z Kanady okolo
80 mil. K¢, a to pouze na zruSenych celnich tarifech. Celkové ro¢ni Gspory dovozct pak

odhaduje na 104,5 mil. K¢ a na strané vyvozcu 97,9 mil. K¢. (KOCOUREK, 2016)

4.3.2 FEliminace netarifnich prekazek obchodu

Jiz v ivodu této kapitoly je tieba upozornit na fakt, Ze nelze ¢iselné odhadovat Gspory na
jakkékoliv stran¢ dohody. Technické bariéry nejsou v Zzadném dokumentu sepsané vSechny
a uz vubec ne s penéZnim vyjadienim. Ve vétSin€ piipadl jsou netarifni bariéry tvofeny
celym komplexem regulaci a predpisi. Dopady zmén regulace mohou byt nelinearni, coz
V praxi znamena, ze Uprava velkého poctu predpisii nepovede k odtranéni hlavni bariéry. Je
témeéf nemoZzné netarifni bariéry odstranit kompletné. Kazdy stdit ma totiz
nezpochybnitelné pravo na ochranu zdravi a bezpeci svych obyvatel a kazdy stat tohoto
dosahuje trochu jinymi zplsoby. Pokud tedy spotiebitelé nemaji ucelené naroky na

vyrobky, budou se vzdy objevovat odchylky v jednotlivych norméch.

Nicméng, ob¢ strany dohody se zavazaly k posilovani vazeb a spolupraci v oblastech
metrologie, normalizace, testovani, certifikace a akreditace, dozoru nad trhem a
sledovanim prosazovani piedpisi, a zejména k podpoie zapojeni svych akredita¢nich
orhanti a organd posuzovani shody. Regulatorni prace se sestava z vymény informaci o
jednotlivych regulatornich systémech, vymény zkuSenosti, vefejnych 1 nevefejnych
informaci a spoluprace na mezinarodni Grovni. Tyto kroky povedou k pfipravé samotné
regulace, kterou vypracuji na zakladé sebranych dat. V zavéru by pak mélo dojit
k minimalizaci odchylek jednotlivych norem. CETA zde piedpoklada konvergenci,
vzajemné uzndvani certifikaci, leps$i vyuZziti mezinarodnich norem a Upravu postupl

posuzovani shody. V ramci definovani téchto krokt je do ptiloh dohody ptiloZeny Protokol
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0 vzajemném uznavani vysledkll posuzovani shody, ktery zlepsi posuzovani u stanovenych
kategorii vyrobkl. V této ptiloze je zaznamendn mechanismus, podle kterého budou
organy posuzovani shody CAB® akreditované akreditatnim organem uznanym Kanadou
provadét posuzovani shody podle specifickych kanadskych technickych predpist. Tento
proces je pro lepsi vizualici nastinén v obrazku ¢. 1. Protokol obsahuje seznam vyrobku, u
kterych se Kanada a EU dohodly o akceptaci prohlaseni o shod¢ vydanych druhou stranou.
Konkrétné se jednd naptiklad o elektrickd a elektronicka zatizeni vcetné elektrickych
instalaci a pfistrojl, radiova a telekomunikacni koncova zatizeni, hracky, stavebni vyrobky
a strojni zafizeni. Do tfi let od vstupu dohody v platnost by méla probéhnout jednani o
pfipadném rozsifeni oblasti puasobnosti protokolu. Prioritnimi komoditami jsou
zdravotnické prostiedky vcetné piisluSentsvi, tlakova zafizeni vcéetné¢ nadob, potrubi,
piisluSentsvi a sestav, spotfebice plynnych paliv, osobni ochranné prostfedky, Zelezni¢ni

systémy a zafizeni umisténa na palubé lodi. (KOCOUREK, 2016)

Tim by se tedy mély znacn¢ snizit ndklady na ono testovani, protoze firmy nebudou
nuceny testovat dvakrat, na kanadské i na Ceské stran¢. Jednotné testovani tak snizi
naklady spole¢nosti na ziskani certifikace vyrobku. Ku prospéchu bude odstranéni dvojiho
testovani zejména pro malé a stfedni podniky, které nedisponuji natolik velkym kapitalem.
Nové€ by mohly byt mezi certifikujici centra zafazeny i1 ¢eské zkuSebny, které jiz dlouhé

roky usiluji o toto zastoupeni. To by byl dalsi piinos pro Ceskou republiku jako celek.

5 Conformity Assesment Bodies
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CAB je CAB je
usazen v EU usazen v Kanadé

CAB je CAB je
oznamen oznamen
Evropskou unii Kanadou

CAB je CAB je
akreditovan akreditovan
v Kanadé jako v EU jako organ
organ zpusobily zpusobily
posuzovat shodu posuzovat shodu
pro Kanadu pro EU

Obrdzek 1: Postup vzajemného uznavani shody
Zdroj: Studie dopadu uzavieni Komplexni hospodaiské a obchodni dohody mezi Kanadou na jedné strané a
Evropskou unii a jejimi ¢lenskymi staty na strané druhé na Ceskou republiku a jeji ekonomiku

4.3.3 Odhady dopadii CETA na vybrané ekonomické ukazatele CR

Pokud se objevuji jakékoli predikce ohledné vyvoje ekonomickych ukazatelt vyvolanymi
dopady CETA, jedna se o velmi malé zmény vykonnosti ¢eského hospodarestvi. Jelikoz
CR obchoduje s Kanadou velmi omezeng, esky doméci produkt se pravdépodobn zvysi
pouze v fadech tisicin procenta. Pfebyte¢na obchodni bilance CR by méla mit tendenci se
snizovat. Pozitivné by se dopady CETA mély projevit i na mzdach, kde Kocourek
predpokladd po sedmi letech nartst mezd o 0,0041 % po odstranéni cel a netarifnich
prekazek. Zaroven se mzdovym ohodnocenim poroste i celkovy blahobyt obyvatelstva, kde
je prepokladany nartst po sedmi letech o 7,707 mil. USD. Ani po rozsahlych eliminacich

vvvvv

V Ceském zahrani¢nim obchodé.
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5. Pripadové studie

V této kapitole je shrnut vyzkum, ktery probihal ve vybranych ¢eskych podnicich. Jelikoz
neexistuje dostupna centrala dat o ceskych exportech do Kanady, hledani firem probihalo
na zékladé shody jejich vyrobniho sortimentu s nejvyznamnéjsimi ¢eskymi a evropskymi
vyvoznimi komoditami na kanadsky trh. Bylo osloveno celkem dvacet podnikl a na dotazy
poskytlo zpétnou vazbu pouze sedm z nich, z nichz ¢tyfi s Kanadou zadné obchodni vazby
nemaji. Z ditvodu tak malé odezvy od podnikatelskych subjekti nelze pfijimat jakékoliv
zobecnéni vysledk prizkumu, coz v disledku znamenalo rozepsani piipadovych studii
pro kazdou firmu zvlast, aby bylo mozné ilustrovat rozdilné piistupy k tomu, jak realizuji
obchodni zajmy na zkoumaném trhu. Az na vyjimku SKODA AUTO byly podniky, které
s Kanadou nespolupracuji, vyfazeny z ptipadovych studii. Dalsi vyjimku tvofi firma
Sécheron Tchequie s.r.o., vyrobce elektrickych stroji a pfistojii, elektronickych a
telekomunikaénich zafizeni, kterd sice do Kanady své vyrobky distrubuuje, avSak
v rozhovoru uved| jeden z jejich feditelti, Ze se jich Zadné restrikce ohledné certifikaci
netykaji. Krom faktu, Ze firma neceli problematice netarifnich bariér, Zddné zmény pro né
nenastavaji ani v pfipad¢ eliminaci tarifnich bariér. Na jejich vyrobky bylo nulové clo jiz
pied uvedenim CETA v platnost, a tak byla z pfipadovych studii pro nulové dopady

vyfazena.

51  Pneumatiky nové z pryze (HS code — 4011)

V roce 2016 ¢inil vyvoz tohoto zbozi 216 088 000 K¢ a podilel se 3,54 % z celkového
¢eského exportu do Kanady. Na toto zbozi byl uvalen pomérné vysoky celni tarif, ktery byl
se vstupem CETA v platnost odbouran. Pneumatiky nové zpryze tvofily druhy
nejvyznamnéjsi atribut vyvozu CR do Kanady, a proto byl vyhledan piedstavitel toho

odvétvi, spolenost Mitas a.s.
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5.1.1 Mitas a.s. — o firmé

Tato spolecnost je soucasti koncernu Svédského Trelleborg Group. Je ¢eskym vyrobcem
mimosilni¢nich pneumatik, tzn. zeméd¢€lskych, industridlnich, motocyklovych. Byl zalozen
v tficatych letech minulého stoleti, kdy v Praze zacal s vyrobou pneumatik. Dnes Mitas
vlastni i vyrobni zavody v Ceské republice, jeden v USA ve staté Iowa a jeden v Srbsku.
Zastoupen je v celkem 14 zemich prostiednictvim zahrani¢nich pobocéek a vlastni svou
prodejni a distribucni sit. S ro¢nim obratem 450 mil. eur (r. 2012), patii mezi nejvetsi

evropské vyrobce zemédélskych pneumatik a pneumatik pro t€zkou stavebni techniku.

5.1.2 Mitas a.s. — expanze na zahrani¢ni trhy

V soucasnosti je 86 % vSech jejich vyrobkd dodavano evropskym zdkaznikim, ale

spole¢nost se snazi roz§ifovat své aktivity po celém svété. (Spolenost Mitas, 2017)

Spole¢nost ma silné zazemi v oblasti vyzkumu a rozvoje. I pfes pokles v segmentech
zemé&délskych a pramyslovych pneumatik v roce 2016 (v porovnani s rokem 2015) dosahli
ptiznivych hospodatskych vysledki, coz ale bylo v souladu s ocekavanim managementu a
vsouladu s finanénim planem. Diky pozitivnimu cash-flow tak mohli pokracovat
S investovanim do vyznamnych projektt. A pravé diraz na inovace pomohl této znacce
Kk dosazeni titulu druhého nejvétsiho evropského vyrobce mimosilni¢nich pneumatik.
Jednim z hlavnich milnikd, co se tyce rozS§ifovani mezinarodniho zastoupeni, bylo otevieni
vyrobniho zdvodu v USA. Americky trh mé& obrovsky potencidl, zaroven vSak vysoké
naroky. Novy zavod Mitas strategicky umistil vroce 2012 do srdce amerického
farmarského prumyslu a centra vyrobci zemédé€lské techniky — lowi. (Fakta o Mitasu,
2017) lowa disponuje jednou z nejbohatsich a nejproduktivnéjch ptd na svété. Pres 90 %
plochy je vyuzivano pro zemédélské tcely. Je zde péstovana predevsim kukufice a soja a
produkovano vepfové maso a vejce. (Articles, facts & infographics about lowa

Agriculture, 2017) Tato pobocka je stézejni praveé i pro obchod s Kanadou.
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5.1.3 Mitas a.s. — Severni a Jizni Amerika

V roce 2016 tvofilo odbytisté prodeje v celé Severni a Jizni Americe 8 %, kde firma
zaznamenala celkovy nariist prodeje. Tento rok byl pro MITAS a.s. kliCovy, co se tyka
exekuce znaCkové strategie. Soucasti nové strategie pro rozvoj marketingu a prodej
pneumatik Mitas a Cultor bylo spusténi nové fady Mitas Premium, ktera nahradila veskeré
plasté znacky Continental u vyrobcli zemédélskych stroji. Ty byly pozitivné piejaty vSemi
prednimi vyrobci zemédélské techniky. V souvislosti s prevzetim skupinou Trelleborg
ukonc¢il MITAS vyrobu a prodej pneumatik s konkuren¢ni znackou a nahradil je svou

vlastni. (MITAS, 2016)

5.1.4 Mitas a.s. — Kanada

Z osmi procent z konsolidovanych trzeb z prodeje v Severni a Jizni Americe, zaujima
Kanada asi 1,2 %. Piepocteno na € se jedna piiblizné o 4,32 milionu. Pokud by zbozi bylo
vyvazeno z Ceské republiky a vztahovalo by se na né zruseni cel v rimci dohody CETA,
usetiela by firma cca 269 136 €. Nicméné¢ jelikoz si firma zalozila vyrobni pobocku v lowe
a to jiz pfed vyjednavanim nové dohody o zruSeni celnich tarifi mezi EU a Kanadou,
vyvazi zbozi pravé z USA, a fesi to tak pres NAFTA. Pro tuto firmu tak CETA neni
pfinosem. I kdyZ jsou ve vedeni firmy o existenci této dohody informovani, naklady
spojené s ptepravou pies ocedn by prevysily ¢astku, kterou by firma uSettila na dovoznich
clech. A tak zlstane pfi nyn&jSim modelu distribuce do Kanady, tedy pfimému vyvozu

z USA.

Co se tyce predikci u ostatnich Ceskych exportérti za predpokladu, Ze objemy vyvozl
tohoto zbozi zlstanou stejné v dalsich letech, méli by primérné usetfit pfiblizné 9,5 mil.°
K¢ na zruSenych celnich tarifech. To se bude tykat napiiklad spolecnosti Barum

Otrokovice, ktera je nejvétsim ¢eskym vyvozcem automobilovych pneumatik.

® vypoéteno z primérného vyvozu novych pneumatik pro osobni automobily v letech 2010-2015
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5.2  Osobni automobily a jina motorova vozidla ( HS code - 8703)

Hlavni otazkou, kterou se tato prace zabyva, je teze, jak pomtze CETA ¢eskym podnikim.
A to nejen tém, které jiz na kanadském trhu figuruji, ale 1 t€ém, které do Kanady jesté
nevyvazeji. Pro zodpovézeni této otazky byl kontaktovan jeden z celosvétoveé

nejznamnéjsich Geskych podnikii a zdroven nejvétsi esky vyvozce — SKODA AUTO a.s.

52.1 SKODA AUTO a.s. - historie

Prvni krok pro zaloZeni firmy pfiSel vroce 1895, kdy Vaclav Laurin s Vaclavem
Klementem postavili vlastni jizdni kolo, které pojmenovali Slavia. U konstrukce kol vSak
nezistalo a brzy zacali vyrabét i motocykly, které konkurovaly prvnim motocyklim na
svété. Jako dalsi se zrodila fada Voiturette A a spolu s ni 1 rodova linie automobildl, diky
niz se fadi SKODA mezi nejstarsi automobilky na svété. V roce 1925 doslo ke spojeni se
strojirmami SKODA Plzent a dosahly spoleénd obrovského uspéchu s novym modelem
SKODA Popular. V roce 1991 pieslo plné vlastnictvi do skupiny Volkswagen. (SKODA
AUTO, 2016)

52.2 SKODA AUTO a.s. — souéasnost a budoucnost

SKODA AUTO as. je nejvétsim &eskym vyrobcem automobilti se sidlem v Mladé
v Kvasinach a Vrchlabi. Dlouhodobé¢ se fadi mezi nejvétsi Ceské firmy, co se vyse trzeb
ty¢e’. Patii mezi nejvétsi Ceské zaméstnavatele® a je nejveétSim Ceskym exportérem®.
Vyvazeji nejvice do Ciny, Némecka, Velké Britanie, Polska a Ruské federace. Od roku
2007 se jejich vozy vratily na australsky trh. V soucasnosti do Severni Ameriky viibec

nevyvazi.

7 354 485 000 000 K& (v 1. 2016)
8 28 373 zamé&stnantct (r. 2016)

% vice jak 310 miliard K& (2016), vice nez 1 milion aut
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Na budoucnost se SKODA AUTO ptipravuje pomoci Strategie 2025, mezi jejiz vize patii
elektromobilita, digitalizace produktti a procest, vstup na nové trhy a rozsirovani klasické
vyroby automobild o mnoho dalsich sluzeb. Do roku 2025 ma SKODA AUTO v planu
zdvojnasobit roéni produkci. (SKODA AUTO, 2016)

5.2.3 SKODA AUTO a.s. — Kanada (severoamericky trh)

I ptes fakt, ze SKODA AUTO slibuje ve Strategii 2025 vstupy na nové trhy, Kanadu ani
USA v hledacku potencidlnich trhii zatim nemaji. Bez povSimnuti nesmi ziistat fakt, ze
SKODA AUTO jiz v Severni Americe pusobila, a to koncem padesatych do za¢atku
Sedesatych let. Nicméné lze fict, Ze tato znacka jiz davno upadla v zapomnéni mistnich
spotiebiteli. A predstavenstvo Volkswagenu tvrdi, Ze , vstup neznamé znacky na tento
obrovsky trh s modely orientovanymi na evropské zdkazniky a neexistujici dealerskou siti
Jje Cista sebevrazda“. V roce 2016 byl vstup SKODA do USA velmi diskutovanym
tématem. Aby SKODA neponechala nic nahodé, nechala si zaregistrovat u patentového
titadu v USA nazvy modeli Octavia, Yeti a Superb. V roce 2017 pak SKODA potvrdila, ze
plany na vstup do USA odsouva. (AUTO.CZ, 2016)

Z internich zdrojti bylo formou dotazovani zji§téno, Ze vstup do Kanady, by stal Skodovku
priblizné¢ 10 rocnich obratdi, a to si samoziejmé nemohou dovolit. Navic bylo Ustné
potvrzeno, Ze vstup na tak zab¢hly trh, jakym je Kanada, by ani nemusel byt uspésny
v ocich spotiebitelt, tj. Zze Skoda by musela konkurovat ostatnim znackam, které si svou

reputaci budovaly dlouha desetileti.

Ani v tomto piipadé tedy CETA a ruSeni obchodnich bariér nepomuize pii expanzi do
Kanady. Nadgji pro SKODA mohou byt udajné elektromobily, se kterymi by mély viechny
automobilky rovnocenné podminky na novych trzich. A vyroéni zpravy SKODA potvrzuji,
Ze na tomto novém atributu usilovné pracuji. I CETA by v tomto ptipadé mohla pomoci,
jelikoz slibuje odstranéni celnich tarifi pro ¢asti a soucasti motorovych vozidel pro
pfepravu osob, aj. traktorti. Tato restrikce by se tedy tykala i vozidel na elektricky pohon.
Otazkou zlstavd moznost, kterou naskytuje CETA v pfipad¢ eliminaci netarifnich bariér
V segmentu vyroby automobilti a jejich soucasti. Se vstupem CETA v platnost dojde

k zahrnuti piedpisit OSN do kanadskych ptedpisi Motor Vehicle Safety Regulations. To
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zahrnuje technické predpisy ohledn¢ svétlomett, zamkd a zdmkovych systému.
V nejblizsich tiech letech ma dojit k novym navrhiim a zapracovéni dalSich predpisi, které
by mély usnadnit pro SKODA AUTO vstup na kanadsky trh. JelikoZ jsou tyto ptedpisy
vyhledové, nema SKODA AUTO zpracovany zadné kalkulace ¢i odhady. Uznavaji viak,
Ze tyto regulace budou znamenat, a to zejména po uplynulych téech letech po vstupu

CETA v platnost vyznamny posun pro piipadny vstup piedevsim kvili znacnym Gsporam.

5.3 Spinace a dalsi soucasti el. obvodi (HS code — 8536)

Podle Businessinfo, zaujimala tato polozka ¢eského vyvozu do Kanady ¢&tvrté misto
Vv tabulce nejvyznamnéjsSich poloZek ¢eského exportu. Vyvezlo se ptiblizné 11,6 mil. CAD.

(Kanada: Obchodni a ekonomicka spoluprace s CR, 2017)

Z pohledu CETA se jedna o zajimavé odvétvi zejména z pohledu odstrafiovani netarifnich
piekazek. Toto odvétvi je velmi narocné zejména na ziskavani certifikaci. Jako
reprezentant tohoto odvétvi byla pro piipadovou studii vybrdna firma Rockwell
Automation s.r.o., u které lze predpokladat tspory diky opatienim CETA v oblasti

netarifnich bariér.

5.3.1 Rockwell Automation s.r.o. - historie

Rockwell Automation s.r.o. zalozend vroce 1993 se soustiedi na vyrobu primyslové
elektrotechniky, konkrétn¢ spinaci a jistici techniky, vizualizacnich panelt, fidicich
systétmti a frekvencnich panelti. Spadd pod americky Rockwell Automation, ktery je
jednou z vedoucich svétovych spolecnosti v tomto oboru. Pod timto koncernem figuruji
zastupci znacek jako Allen Bradley, Guard Master a ProsCon, které ziskala akvizicemi
v minulosti. V roce 2016 firma vykazovala cisty zisk 18,3 mil. K¢ a obrat 328 mil K¢.

Celkem zaméstnava 120 lidi a fadi se tedy mezi malé podniky.
5.3.2 Rockwell Automation s.r.o. — certifikace (proces)
Tato firma fesi obchod s Kanadou obdobné, jako firma MITAS, totiz pies pobocky

vV Severni Americe. Nicmén¢ na Ceské stran¢ se potyka praveé s netarifnimi bariérami, totiz
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certifikacemi. Rockwell nabizi komplexni feSeni V podobé spinact, které prodava jako
finalni produkt, ale v Ceské republice se vyrabéji, respektive montuji jednotlivé soucasti
celku. Kazda z téchto polozek, ktera vyzaduje otestovani, musi nést znamku certifikace.
Pro kanadské spottebitele je nejvyznamnéjSim atributem nehoilavost, jelikoz vétSina budov
v Kanad¢ je stavéna ze dfeva. V kazdém dilku je tedy kladen diraz na to, aby nemohl
vzplanout, a to nejen samovolng, ale i v ptipadé externiho zdroje pozaru. Na kazdé
soucastce se testuje napéti na specialnim testeru (viz obrazek ¢. 2). Chemické sloZeni
pouzitych materialii se nechdva kontrolovat externim pracovistém, na které¢ kazdého pul
roku firma provad¢jici manufakturni prace, posila uréeny pocet kusti po kazdém typu dilu.
Testovaci centrum porovnava slozeni uvedené na obalu a vysledky vlastniho testovani.
V zavéru nesmi byt zddné odchylky, jinak je vyrobek okamzit€¢ zbaven moZnosti nosit
stitek certifikace. Obdobnym testovanim, které nepiipousti odchylky, je test vertikalni a
horizontalni hoflavosti, ktery taktéz provadi spoleCnost, zabyvajici se certifikacemi.
V dokumentech o dilech je pak oznaceni VO, které taktéz kontroluje zaméstnanec CSA

Group ptimo ve firmé.

Obrazek 2: Napétovy tester
Zdroj: vlastni fotodokumentace

Pro Kanadu provadi certifikace spole¢nost CSA Group. Je svétovym poskytovatelem
testovani, inspekci a certifikaci pro produkty z riznych odvétvi trhu. Mimo kanadskou
certifikaci CSA poskytuje i certifikace pro americky trh. Pokud spotfebitel stoji i o

americkou verzi certifikace CSA, pod hlavnim logem CSA ptibude jesté oznaceni C a US™?

10 C — uvolnéno pro kanadsky trh, US — uvolnéno pro trh spojenych statii
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(viz obrazek ¢.3). Pasobi ve 14 statech po svéte, ma 35 000 stalych klientd, vice jak 140
zemim pomohla pii vstupu do Kanady a vlastni tym 2 000 zamé&stnanct po celém svéte.
Celkem vlastni 14 testovacich center, které si davaji za kol zajistit kvalitu a bezpec¢nost
importovanych produktti do Kanady. NejbliZsi testovaci centrum pro Ceskou republiku se
momentalné¢ nachazi v Bayernu v Némecku. Dalsi se pak nachazi naptiklad ve Velké

Britanii, kde CSA odkoupila spole¢nost SIRA, na jejimz piisobisti momentalné testuje.

®

C US

Obrdazek 3: Logo CSA

Zdroj: csagroup.org

Pokud vzorky projdou testovanim v jednom z center CSA, mohou byt importovany do
Kanady. Nicmén¢ Ctytikrat do roka si kazdy podnik musi zaplatit kontrolu z CSA group,
ktera kontroluje dil¢i testovani piimo v podniku. Testovani probihd po cely rok pod
dohledem zaSkoleného pracovnika podniku. Kazdy uspésné otestovany dil je poté potiStén
kodem, ktery potvrzuje, ze dil prosel testovacim procesem bez zavad (viz obrazek ¢. 4).
Pokud by naptiklad rozméroveé nesedé€l vylity dil z formy, do dalSich montazi by se ani
nedostal, protoze by do néj ostatni ¢asti nezapadaly. Pracovnik CSA Group dale kontroluje
dalsi certifikaty, které firmy ziskala. Jednim z nich je naptiklad norma ISO 9001 (viz
piiloha 1), kterd byla ovSem novelizovana v roce 2016 a tudiZ se jsmenuje ISO 9001:2016.
Tato mezindrodni norma podporuje pouzivani procesniho pfistupu pii vytvareni,
implementaci a zvySovani efektivnosti systém managementu kvality s cilem zvysit
spokojenost zdkaznika prostfednictvim plnéni jeho pozadavkl. Aby toho firma dosahla,
musi stanovit a fidit mnoho vzajemn¢ propojenych ¢innosti. S novelizaci normy doslo ke
spiisnéni procesniho piistupu CSN EN ISO 9001:2016. Zduraziiuje se zde duleZitost
pochopeni pozadavkll a jejich plnéni, potfeby posuzovat procesy z hlediska pfidané
hodnoty, neustalé zlepsovani procest na zakladé objektivniho méfeni a dosahovani

vysledki tykajicich se vykonnosti a efektivnosti procest.
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Obrazek 4: Potisk kodem

Zdroj: vlastni fotodokumentace

Pro kazdy dil¢i proces montdze pouzivaji délnici manufaktury specialni vykresy. Kazdy
oficialnd schvéleny vykres musi nést razitko nesouci napis ,,UVOLNENO PRO
VYROBU* (obrazek &. 5), jinak nesmi byt ve vyrob& pouzit. Tato restrikce by v praxi

znamenala, Ze by se musela zastavit celd vyroba.

PRO VYROBU

UVOLNENO
Z

Obrazek 5: Oficialni schvalent dokumentu razitkem
Zdroj: vlastni fotodokumentace

Pro zjednoduseni pochopeni samotné montaze pak firma muize mit postup vysvétleny na
nasténkach, na kterych jsou dily vyfazené z vyroby, na kterych je ukdzan detailni postup
montaze (viz obrazek 6). Na této nasténce pak oficialni razitko byt nemusi a slouzi Cisté

pro potieby délnik.
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Obrazek 6: Neoficialni ndstenka s postupem montaze
Zdroj: vlastni fotodokumentace

5.3.3 Rockwell Automation — dopady CETA

Podle protokolu o vzajemném Uznavani vysledkli posuzovani shody dojde k uznani dalSich
evropskych testovacich center kanadskou stranou. Proces certifikace se pro tuto firmu
nezméni. [ nadale firmy budou muset hradit naklady na testovani vzorku, certifikace,
osvédceni a dohled nad vyrobnimi misty. Rostouci pocet testovacich center schopnych
vydavat certifikace pro kanadsky trh vSak povede k vétsi dostupnosti téchto sluzeb a ke
zvySeni konkurence mezi jednotlivymi organizacemi. Pokud budou chtit tyto organizace
maximalizovat své zisky, budou nuceny zlevnit své sluzby. Tento krok si budou moci
predevsim velké a tradiéni firmy s pravidelnymi zakazkami od spotiebitelti. Lze zde tedy
predikovat, ze globalni firma, jakou je CSA Group skute¢né zlevni své sluzby a Rockwell
Automation tak uSetii na svych nakladech na certifikace, ackoliv nelze tuto castku
momentalné vycislit. Pro CSA Group to bude krom moznych ztrat z divodu zlevnéni
sluzeb znamenat predev§im zvySeni nabidek, jelikoz se rozsifi moznosti certifikaci, které

budou moci provadét 1 v Evropé, coz by ale mélo vést k vyrovnani ztrat zpiisobenych

zlevnénim sluzeb.
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Z.avér

Hlavnim cilem této bakalarské prace bylo zjistit, jakym zptisobem pomiize dohoda CETA
vybranym ¢eskym podnikiim. Piredpokladem pro financni ¢i ¢asové uspory podnikii byla
pfedevSim eliminace tarifnich a netarifnich bariér vychazejici z uzavieni dohody CETA

mezi Kanadou a Ceskou republikou.

Problematice vzniku a charakterizaci obchodnich bariér byly vénovany prvni dvé kapitoly
prace. Nejprve byly v prvni kapitole vymezeny pojmy protekcionismus a liberalismus, ze
kterych se tvorba obchodnich bariér vyviji. Nasledné, v druhé kapitole, byly klasifikovany

druhy obchodnich bariér a hloubéji rozvedena netarifni bariéra — certifikace.

Treti kapitola shrnula obchod mezi Kanadou a Evropskou unii. Tato kapitola popsala
nejvyznamnéjsi komodity vzdjemné obchodni vymény. Toto bylo zasadni informaci pro
hledani firem do piipadovych studii. Konkrétné¢ to byly z nejvyznamnéjsich komodit
vyvazenych z EU motorova vozidla a osobni automobily (SKODA AUTO as.) a
z komodit vyvazenych z CR pak pneumatiky nové z pryze (MITAS a.s.) spolu se spinaci a

dal$imi soucastmi el. obvodl (Rockwell Automation s.r.o.).

Ctvrta kapitola byla zaméfena na vznik a pfinosy dohody CETA vseobecné i konkrétng pro
Ceskou republiku. Co se tyée vieobecnych predpokladii, podniky v EU by mohly usetfit
cca 590 mil. EUR, a to pouze na eliminovanych clech. Dale jist¢ CETA pfinese Casoveé i
finan¢ni Uspory v oblasti eliminace netarifnich bariér, ackoliv tyto dopady neni mozné
vyéislit. Uspory z odstrafiovani tarifnich i netarifnich piekaZek zaznamenaji i Seské
podniky, ackoliv nelze predpokladat markantni dopad, a to predevsim z divodu malych

podila ¢eskych firem na vyvozu do Kanady.

V paté kapitole byl shrnut prizkum dopadi CETA v praxi ve tiech ¢eskych firmach. Firmy
byly vybrany na zakladé shody vlastniho vyrobniho sortimentu S nejvyznamnéjSimi
Ceskymi a evropskymi exportnimi komoditami na kanadsky trh, jelikoz neexistuje
dostupna komplexni centrdla dat o Ceskych exportech do Kanady. Byli tak oslovovani
reprezentanti pisobici ve vyrobnich segmentech, pro kter¢é by CETA mohla mit
zaasadnéjsi ptinos. Z oslovenych dvaceti podniki odpovédélo pouze sedm subjektd a

nebylo tedy mozné zobecinovat vysledky pruzkumu. Informace ziskané na strukturovanych
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rozhovorech s jednotlivymi piedstaviteli firem a informace z vyro¢nich zprav byly
ptepracovany do jednotlivych piipadovych studii, které ukazuji pohled firem na CETA a

vyvozuji zavéry pro jejich budouci vyvoj.

Firm¢ MITAS a.s. reprezentujici vyrobu pneumatik z pryze nezptsobi CETA zéasadni
zmény. Piipadné uSetiené objemy penéz na zruSenych clech, ktera byla uvalena na jejich
vyrobky, nevyrovnaji naklady spojené s piepravou pies ocean. Firma tak i nadale zistane u
vyroby a distribuce z USA. Co se tyde dalsich &eskych vyrobct pneumatik v CR, ti by

udajné méli primérné usettit na zrusenych celnich tarifech ptiblizn€ 9,5 mil. K¢ ro¢né.

Pro SKODA AUTO znamena CETA pokrok v piipadném vstupu na kanadsky trh. Uprava
piedpisit pro segment automotive a vyhody plynouci z dalSich jednani po tfech letech
vstupu CETA v platnost, budou s ur¢itosti znamenat vyznamny posun pii rozhodovani, zda
do Kanady vyvazet ¢i nikoli. Uprava piedpisti by znamenala pro SKODA AUTO znaéné
uspory, které byly pied vstupu CETA v platnost nemyslitelné.

Rockwell Automation se pohybuje v odvétvi naro¢ném na netarifni bariéry a vyznamné by
mu mohla CETA pomoci Vv ptipadé, kdy ceska certifikacni centra a zkuSebny dostanou
povoleni vydavat kanadské certifikaty. Vzroste tak konkurence mezi certifikacnimi
subjekty a veskeré procesy spojené s certifikacemi by se tedy logicky mély zlevnit a

zrychlit. Nelze vSak v soucasné dobé piipadné usetiené objemy konkrétné vy¢islit.

Je zfejmé, ze jakakoliv snaha o odstranéni obchodnich bariér, je pfinosna. Zustava vsak
otazkou, zda obchodni bariéry jsou onou jedinou piekdzkou, kterda omezuje Ceské
exportéry v jejich vyvozu do Kanady. Zda tedy hlavnim aspektem branicim vstupu do
Kanady neni napfiklad nizkéd konkurenceschopnost ¢eskych podnikil ¢i kvalita jejich zbozi

a flexibilita.
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Piiloha A - Certifikat CSN EN ISO 9001:2016

BUREAU VERITAS

Certification

Certifikat

udéleny organizaci

SPEL Manufacturing s.r.o.

Tridvorska 1371, 280 02 Kolin V
Ceska republika

Bureau Veritas timto osvédcuje, ze systém managementu vyse uvedené organizace
byl posouzen a shledan ve shodé s pozadavky nasleduiici
SYSEmove normy:

Norma

CSN EN ISO 9001:2016

Oblast certifikace

VYROBA ELEKTROMECHANICKYCH PRVKU,
VODICOVYCH SVAZKU A ROZVADECU NiZKEHO NAPETI

Datam poéiteéaiho schvileni: 28. LEDNA 2016 Pociteént datnn receritiikaéniho cvkle: 20. LEDNA 2018
Koncénd datum recertikaénihe cvkin 19. LEDNA 2021

Temoxcentiiikit pla — 22 paedpokladu naslednéhs uspohomy ¢che udrzovin funkénosi systému managements
de 19. LEDNA 2021

Pro ovéreni plitnest: certifibitu volere: 420 210 088 215

Dalii vysvitlen tkapci se rozsaha whoto cenifikan a aphkovatelnost posrkevke systému fzend lze ziskat

na zikladi konzultace s organizaci.

~

Verze 1, Datum reviee: 20. LEDNA 2018

Cislo cermifikine: CZ006628-1
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