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Prace spliiuje zadani Ano

Ne

Aktualnost tématu Velmi aktualni

Aktualni

Nadcasové-neutralni

Neaktualni

Narocnost tématu Narocné teoreticky i metodologicky

Teoreticky narocné

Metodologicky naro¢né

Relativné jednoduché

Struktura prace UplIna, logicka

Uplna, logicky $patné koncipovana

Neuplna, logicka

Neuplna, logicky Spatné koncipovana

Literatura a prace s ni Originalni prameny

Aktualni prameny

Zastaralé prameny

Aktivné vyuzité, organicky zapracované

VyuZité pasivné, vécné spravné citované

Nedostate¢né vyuzité

Vybaveni prace (tabulky, grafy, prilohy) Optimalni mnozstvi

Postadujici mnozstvi

Prilis ¢etné na ukor textu

Nedostatecné

Organicky spojené s textem

Vhodné doplnéni textu

Formalni bez uzSich vazeb na text
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Vlastni piinos prace Formulace puvodnich zavérd X

Formulace zavér kompilovanych ze zdroji
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Dalsi hodnoceni:

Z hlediska zaméfeni je prace vénovana zajimavému a rozvijejicimu se jevu, se silnymi vazbami na kulturni a
socialni trendy, ktery ma své zietelné marketingove rezonance. Cil prace je pomérné jasny a vyplyva jiz z nazvu
vlastni prace. V obecnych partiich se u€elné propojuji faze procesu segmentace trhu s moznostmi ziskavani
odpovidajicich dat. Mozna v této ¢asti mohly najit své misto i partie zvazujici polohy spotfebniho chovani
relevantni na trhu videoher. Prace obsahuje vyhovujici metodickou pasaz, ktera pfedklada hlavni metodické
smery pInéni cile prace a v dal§im textu je v relevantnich polohach dale upfesnéna. Je pochopitelné, ze postupu
segmentace trhu pfedchazi dikladnéjsi pohled na charakteristiky trhu videoher, G¢elné zaloZeny pfedevsim

na internetovych zdrojich, které umoznuji nahled na aktualni situaci, tak jak je dana oblast vyrazné dynamicka.
Pracuje se zde se Sikovnymi sekundarnimi daty, vymluvna a pro segmentaéni ucel inspirujici je napf. Tabulka

1 (Prodeje dle zanru pro jednotlivé platformy). Podstatnou az zasadni ¢asti prace je cesta k ziskani vlastnich
relevantnich dat a jejich vyhodnoceni. Spravné je rozhodnuti zakladni soubor spojit jen s uzivateli. Obsah a
struktura relativné stfidmého, ale ucelného dotazniku jsou smysluplné. Vyhodnoceni je zaloZzeno nejprve na
frekvencni analyze, sumarizaci. Vyuziva se uc€elné pfedevsim grafického zobrazeni v kombinaci s tabulkou.
Komentare jsou spiSe hodnotici. Hlavni osu vyhodnoceni vsak tvofi jednak segmentacni rozhodnuti ve sméru
nejprve a priori forward segmentace, po té jako dalsi varianta backward pfistup a koneéné ve tfeti poloze jejich
kombinace. Rozvoj profilu segmentd se vhodné plni pomoci kontingenénich tabulek. Celkem jednoduchym
postupem tak prace plni své cile.

Otazka €. 1 vztahujici se k tématu prace:
Tabulku 1 (Prodeje dle Zzanrd pro jednotlivé platformy k datu 16. 4. 2013) by bylo G&elné doplnit pohledem na vyvoj
obliby zZanrud v €ase.

Otazka ¢. 2 vztahujici se k tématu prace:
Prestoze se prace soustfedila na segmentaci uzivatelu, tedy téch, ktefi hraji videohry, mélo by smysl zkoumat
mozné trzni segmenty i v pfipadé potencionalnich uzivateltd? Pokud ano, jaky postup by autor navrhoval?

Otazka ¢. 3 vztahujici se k tématu prace:
Treba upfesnit, jak probihal vybér respondentl a jak probihalo zpracovani dotazniku.

Ostatni otazKy vztahujici k tématu prace:
Pro¢ byla nakonec zvolena kombinace obou pfistupll. Jaké vyhody a jaké nevyhody miiZze mit oproti obéma
predeslym postupiim?
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