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Zhodnoceni finan¢ni gramotnosti vybranych skupin
obyvatelstva

Abstrakt

Diplomova prace se zabyva problematikou finan¢ni gramotnosti vybrané skupiny
obyvatelstva, ve vékovém rozpéti 13 az 22 let. Cilem prace je na zakladé zhodnoceni
urovné financni gramotnosti identifikovat nedostatky, které mulze testovana skupina
vykazovat a navrhnout feSeni, jak tyto nedostatky eliminovat ¢i jim predchazet.

V teoretické cCasti prace jsou vysvétlena jednotliva témata a pojmy z oblasti
finan¢ni gramotnosti. Nasleduje problematika finan¢niho vzdélavani a posledni cast je
vénovana finanénim nédvykim a doporuc¢enim.

Praktickéd ¢ast zkouma finan¢ni gramotnost vybrané skupiny obyvatel. Ke zjisténi
urovné gramotnosti je pouzito dotaznikové Setfeni, které zkoumd znalosti, navyky
a chovani respondentti v oblastech, které souvisi s financemi. Ziskané vysledky jsou
graficky zobrazeny, analyzovéany a diskutovany. Sestavené hypotézy o zavislosti vysledkt
na vstupnich proménnych jsou provéieny pomoci statistickych metod.

Na zéklad¢ analyzy ziskanych vysledk jsou identifikovany nedostatky, které
testovana skupina ve finan¢ni gramotnosti vykazuje. Praktickym vystupem préce je navrh
feSeni a opatieni, jak tyto nedostatky zmirnit ¢1 eliminovat. NavrZend opatfeni jsou tato:
zintenzivnit ve Skolach praci s rozpo¢tem a vykazem piijma a vydaju, zkvalitnit vyuku
ohledné¢ uvérG avypocti s RPSN, konfrontovat vSechny déti s nasledky zadluzeni

a vyucovat pravidla pro maximalizaci vlastnich finan¢nich prostiedki.

Kli¢ova slova: finance, finan¢ni gramotnost, inflace, penize, pfijmy, vydaje, uvér, znalost,

finan¢ni planovani, spofeni



Evaluation of financial literacy of selected groups

of population

Abstract

The diploma thesis deals with the financial literacy of a selected population group,
in the age range of 13 to 22 years. The goal of the work is to identify deficiencies that the
tested group may exhibit based on the evaluation of the level of financial literacy and
propose solutions to eliminate or prevent these deficiencies.

In the theoretical part of the thesis, individual topics and concepts from the field
of financial literacy are explained. This is followed by the issue of financial education, and
the last part is devoted to financial habits and recommendations.

The practical part investigates the financial literacy of a selected group of residents.
A questionnaire survey is used to determine the level of literacy, which examines the
knowledge, habits and behaviours of respondents in areas related to finance. The obtained
results are graphically displayed, analysed and discussed. The hypotheses about the
dependence of the results on the input variables are tested using statistical methods.

Based on the analysis of the obtained results, the deficiencies that the tested group
shows in financial literacy are identified. The practical output of the work is the proposal
of solutions and actions to minimize or eliminate these deficiencies.

The proposed actions are as follows: to intensify work with the budget and statement
of income and expenses at schools, to improve the quality of teaching regarding loans and
calculations with RPSN, to confront all children with the consequences of indebtedness

and to teach the rules for maximizing one's own financial resources.

Keywords: finance, financial literacy, inflation, money, income, outcome, credit,

knowledge, financial planning, saving
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1 Uvod

Soucasna doba je charakteristicka Sirokym spektrem finan¢nich produkti, instituct,
penéznich forem a moznostmi, jak snimi nakladat. Neni snadné se vtomto sektoru
orientovat a uzivat dostupné moznosti pro efektivni fizeni své finan¢ni situace. Zaroven
dnesni ¢lovek ¢eli nabidce velkého mnozstvi produkti a sluzeb, které si je mozné rychle
asnadno objednat iz pohodli domova a vlivem médii areklamy je vybizen nejen
nakupovani, ale také k vyuzivani avérd, pujcek ¢i kreditnich karet bez ohledu na to, zda si
je dany jedinec védom rizik, ktera s sebou takové chovani pfinasi.

Finanéni gramotnost je pojem, ktery je posledni dobou ¢asto diskutovan, a to nejen
v souvislosti s rostouci mirou zadluzeni ¢eskych domacnosti.

Dostate¢né velkd uroven finan¢ni gramotnosti znamena, ze ¢lovék ma vybudované
spravné navyky souvisejici se spravou pencéz — tedy napi. nepodléhd emocim pii ndkupu,
ma vytvofenou finan¢ni rezervu, své finance planuje, vyuzivd efektivné spofeni,
investovani a vyuziva zpusoby, jak zvySovat svou hojnost.

Naopak cloveék s nizkou trovni finanéni gramotnosti Spatné¢ odolava lakavym
nabidkam, bez zvazovani vyuziva pajcky ¢i avéry (a to i na véci ne pro néj nezbytné),
nema piehled o svych financich, neplanuje a nehleda zplsoby, jak svou situaci efektivné
fesit. Svym pocindnim tak miZe sebe a své blizké ptivést do nasledné svizelnych Zivotnich
situaci, pfiCemzZ to ma nejen negativni dopad na jejich rodinné souziti, vztahy, moznost
uplatnéni ¢i vnimani vlastni hodnoty, ale také to mtze vést u nékterych jedinct k hledani
cest, jak se k financim rychle dostat napf. nelegalnim zptisobem.

S ohledem na vyse uvedené je zfejmé, ze hledani cest, jak finan¢ni gramotnost
plosn¢ zvySovat a také udrZzovat na potiebné urovni, je podstatné celospolecenské téma
a dlouhodoby ukol.

Zadouci proto je, aby se déti a dospivajici jeSté pfedtim, neZ zapo¢nou sviij
ekonomicky aktivni zivot, mohli ucit spravnym a efektivnim finanénim navyktm, které
nasledné ve svém Zivot¢ mohou pouzZivat a zuroCit. Protoze kazdy vyrlstd v jiném
rodinném prostiedi, jedna z efektivnich cest, jak vyuku finan¢ni gramotnosti ploSné
nabidnout, je skrze vyuku vramci Skolniho vzdélavani. To zahrnuje jak zaclenéni
patfi¢nych tematickych okruhi do vhodnych pfedmétl, tak napi. trénink praktickych
dovednosti v ramci nejrizngjSich k tomu uréenych programech realizovanych napf.

bankovnimi institucemi.
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Aby mohlo byt vzdélavani v oblasti finan¢ni gramotnosti efektivni a pfinosné,
je dalezité opakované mapovani aktualnich potfeb dané generace ¢i ve€kové skupiny.
To pomahéa odhalit a definovat, jaké oblasti vzdélavani je tfeba posilit ¢i efektivnéji
realizovat, zda se vzdélavaci cile dafi napliiovat, ¢i zda je tieba rozsah vzdélavani rozsifit
0 nova témata. To je diivod, pro¢ se mapovani urovné financni gramotnosti vénuje i tato

prace.
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2 Cil prace a metodika

2.1 Cil prace

Cilem diplomové prace je na zadkladé¢ zhodnoceni tGrovné finan¢ni gramotnosti
U vybrané skupiny obyvatelstva identifikovat nedostatky, které muze testovana skupina

vykazovat a navrhnout feSeni, jak tyto nedostatky eliminovat ¢i jim pfedchazet.

2.2 Metodika

Diplomova prace vychdzi ze zpracovani teoretickych vychodisek jako nutného
ptedpokladu pro realizaci nasledné praktické casti. Cilem analyzy poznatkli ve zkoumané
oblasti je seznameni se stavem poznani a ziskani ptehledu o dostupnych informacich
(Chréastka, 20016). Teoreticka vychodiska jsou zpracovéana na zaklad¢ samostatného studia
literatury a dal$ich adekvatnich zdroji. VyuzZita je eska i zahrani¢ni odborna literatura,
odborné ¢lanky i aktudlni internetové zdroje. Pro vypracovani teoretickych vychodisek
na zékladé pouzitych informacnich zdroja bylo uzito nékolik metod:

e deskripce (opis, popis),
e analyza (dekompozice, postup od obecného ke konkrétnimu),
e syntéza (sluCovani, kompozice),

e komparace (porovnavani).

Uvodni &ast teoretické asti prace je vénovana piimo tématu finanéni gramotnosti,
a to nejprve jeji definici, kde jsou porovnavany pohledy rtiznych autort. Nasleduje sekce,
ktera zkouma korelaci mezi finan¢ni gramotnosti a zadluZovanim.

Dalsi kapitola, kterd je zacilena na jednotlivé aspekty finan¢ni gramotnosti,
respektuje zazité déleni gramotnosti na tfi slozky: penézni, cenovou a rozpoctovou
(MFCR, 2020b). V danych podkapitolach jsou postupné objasnény pojmy, které se k dané
problematice vazi, pti¢emz duraz je kladen zejména na oblasti a pojmy, jejichZ znalost by
méla piispét ke vSeobecné orientaci ¢lovéka v oblasti financi.

Finan¢nimu vzdélavani, jako nezbytné aktivité¢ v dlouhodobém procesu vybudovani
urcité trovné finanéni gramotnosti obyvatelstva, je vénovana dalsi sekce. Je zde popsana
historie statni koncepce finan¢niho vzdélavani v nasi zemi, dale pak participujici

organizace a také obsah ¢i napln tzv. Standardu finan¢ni gramotnosti.
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Nasledujici sekce je svym zamétenim nejblize praktickému uchopeni, protoze nabizi
¢tenafi doporucené finan¢ni navyky a rady, a to nejen s cilem ristu bohatstvi, ale také
se zamérem ochrany pied finan¢ni ztratou ¢i ijmou.

Posledni ¢asti teoretické prace je generaéni vymezeni testované skupiny, piicemz
jsou zde uvedeny aspekty této generace a jeji typické chovani v souvislosti s financemi.

Vlastni prakticka cast této prace vychdzi z dotaznikového Setfeni tematicky
orientovaného na finan¢ni gramotnost. Setfeni probihalo v obdobi 20.11.2022 aZ
20.12.2022 a vysledky poskytlo celkem 160 respondentii. Dotaznik, ktery sestaval z tficeti
otazek, byl koncipovan tak, aby jeho prostfednictvim byla ziskana data potiebna pro
naslednou analyzu vybranych hypotéz. Obsahoval jak otazky oteviené (téch byla vétSina
a zaCinaji tazacim zajmenem), tak otazky uzaviené (odpovéd’ ano/ne). U 23 otazek
respondenti volili jednu spravnou odpovéd’ (radio button pted odpovéd’mi), u péti bylo
mozné zaskrtnout vice odpovédi (check box pted odpovéd'mi) a dvé byly oteviené bez
pifedem danych odpovédi. Otazky pokryvaly témata vSech tii slozek finan¢ni gramotnosti.
Nad tento ramec zde byly pifidany otazky zkoumajici navyky ¢&i chovani respondenta
v ur€itych situacich ¢i v souvislosti s uritymi finanénimi produkty, jako jsou uvéry ¢i
pojisténi. Autorka se zajima zejména o situace, které se v praxi vyskytuji a které maji
schopnost vyrazné ovlivnit finan¢ni situaci daného clov€ka (vySe splatky, ochota se
zadluzit apod.) a zaroven se u nich da predpokladat, ze bude existovat souvislost s nékterou
dal§i proménnou v dotazniku (jako napt. v€k nebo znalost RPSN), coZ je pfedmétem
statistické analyzy. K realizaci Setfeni je uzita online platforma obsahujici nastroje
a funkce nejen pro navrh dotazniku, ale i pro jeho distribuci, a dokonce i pro nasledny sbér
vysledku a jeho export pro dalsi analyzu.

Hlavnim nastrojem pro zpracovani vysledkil Seteni je analyza ziskanych primarnich
dat a jejich zpracovani. Pro prezentaci ziskanych dat ze vSech otazek je uzito vizualnich
nastrojii v podobé sloupcovych ¢i kolacovych grafii a vysledky kazdé otazky jsou slovné
popsany a komentovany. V ptipad¢é potifeby nebo vhodnosti sdruzit ziskana data z vice
otazek do jednoho piehledn¢ho alogického celku, je svyhodou vyuZivano také
kontingenc¢nich tabulek a kontingenénich grafi. Oba tyto nastroje poskytuji moznost vidét
mezi analyzovanymi proménnymi nové souvislosti ¢1 dokonce objevit vzajemnou
zavislost, a jsou z tohoto divodu informacné bohatsi, nez tabulky ¢i grafy sledujici jen

jednu proménnou.
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Otazce zavislosti ¢i nezavislosti odpovédi u jedné otazky na odpovédich u jiné
otazky se vénuje sekce zaméfena na testovani hypotéz. Pro kazdou takto zkoumanou
dvojici otdzek je postavena vhodna nulova hypotéza, jejiz platnost je nasledné provéiena
vhodnym matematickym aparatem. K tomu ucelu je zvolena statisticka metoda ,,Pearsoniv
chi-kvadrat test nezavislosti (Hendl a Remr, 2017), a to i z toho divodu, ze se jedna
o zakladni a také nejpouzivanéjsi test nezavislosti vyuzivany v souvislosti
s kontingen¢nimi tabulkami.

Vybrana metoda testuje, zda lze ¢i nelze zamitnout nulovou hypotézu povazujici obé
proménné (X a Y) za vzajemné nezavislé. Principem, na némz metoda stoji (IBA, 2018),
je vyvozeni zavéru o nezavislosti obou proménnych na zakladé¢ analyzy a komparace
absolutnich Cetnosti vSech kombinaci danych proménnych. Je porovnavan stav naméteny
(tedy ziskany s pomoci dotaznikového Setfeni) a stav teoreticky, odpovidajici situaci, kdy
je platna Ho. Cim bliZe je skute¢ny stav stavu teoretickému, tim méné Ize Ho zamitnout.

Teoretické Cetnosti ejj pro vSechny kombinace obou proménnych X, Y se vy¢isli na

zaklad¢ skute¢nych hodnot pouzitim nasledujici rovnice.

T

p— — gy — pp e d
€;; = Npy; = np;p; = ni—h = == 1)

Do rovnice vstupuji tzv. marginalni Cetnosti (rovnice 2 a 3), pfiCemZ n;; v t€chto rovnicich
jsou absolutni Cetnosti pro X =iaY =j.

.= 3. 1y )

i1
.
n;= E] ni; (3)
i
Statistika X? definovéana vztahem (4) indikuje miru nezavislosti veli¢in X a Y.

C

-2 |T.'I.;|i—r'|;lil'2
Xo= 3y 3y (4)

-
S i

V ptipad¢€, Ze se Cetnosti teoretické rovnaji ¢etnostem skute¢nym, je tato statistika
rovna nule.

V ptipadg, Ze plati Ho hypotéza o nezavislosti proménnych X a Y, ma statistika X?
chi-kvadrat (y?) rozdéleni pravdépodobnosti s parametrem (r-1)(c-1).

Tuto skute¢nost Ize vyjadfit nasledujicim vztahem.

r2 2
X7~ X)) (5)
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Nulova hypotézu o nezavislosti X a Y} se zamitd na hladiné vyznamnosti cx
woadd 3 ; ot 2 ¥acs sotusne 100(1 —a)% i
Vv pfipadé, Ze hodnota testové statistiky X° ptfesdhne pfislusny ) /0 kvantil

rozdéleni 3'(2, tedy kdyz plati nasledujici vztah.

X? = )'f;.%r—]?fr'—]?lzl - “] (6)
Pearsontiv chi-kvadrat test je mozné aplikovat pouze po provéfeni platnosti obou
nasledujicich podminek:
e Teoreticka Cetnost ejj < 5 se musi nachazet v maximalné 1/5 vSech bun¢k
kontingencni tabulky.

e Teoreticka Cetnost ejj < 2 se v dané tabulce nesmi nachazet vibec.

Protoze kvantil rozdéleni xz, Snimz je tfeba porovnavat testovou statistiku e je
tabelovand hodnota, neni vyhodnocovéni platnosti Ho timto zplisobem pro praktické
vypocty upln¢ komfortni a vhodné pro ptipadnou automatizaci.

Nékteré aplikace pro statistické vypocty proto nabizeji jesté jeden zpusob, ktery je
pro uzivatele snaze aplikovatelny. Pracuji s veli¢inou oznacovanou jako p-value, jejiz
vyhoda tkvi v tom, Ze na zaklad¢ jednoduchého porovnani jeji hodnoty s hodnotou hladiny
vyznamnosti a lze pfimo konstatovat tvrzeni o ne/zamitnuti nulové hypotézy. Konkrétné
plati, ze pro p-value < a se nulova hypotéza Ho zamita a v opa¢ném piipadé ji zamitnout

nelze.

Postup s vyuzitim hodnoty p-value je pro vyse uvedené vyhody vyuzit i v této praci.
Testovani vSech hypotéz sestava z téchto krokii:

e vytvofeni kontingen¢ni tabulky s naméfenymi Cetnostmi proménnych,

e spocitani teoretickych Cetnosti pro vSechny kombinace proménnych,

e provéteni podminek minimalnich hodnot teoretickych Cetnosti,

e ziskani hodnoty p-value, kterou v tabulkovém procesoru MS Excel vraci
vestaveéna funkce pro statistickou analyzu dat ,,chisg.test“ (MICROSOFT, 2023)
na zakladée skutecné a teoretické Cetnosti,

e stanoveni hladiny vyznamnosti «,

e porovnani hodnoty p-value s hodnotou a,

e vysloveni tvrzeni o ne/zamitnuti dané hypotézy.
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Vysledky ziskané analyzou vstupnich dat a naslednym testovanim vybranych
hypotéz jsou nésledn¢ zhodnoceny a diskutovany, tj. porovnany s vysledky
prezentovanymi v pracich jinych autori a v pfipadé potieby jsou rozdilné¢ vysledky
komentovany.

Dulezitou etapou je specifikace a kvalifikace nedostatkl, jez byly autorkou na
zaklad¢é provedené analyzy vysledkil u testované skupiny v oblasti financni gramotnosti
odhaleny.

Koneénym a pro praxi pouzitelnym vystupem praktické ¢asti je specifikace
doporuceni ¢i navrhl, které maji vést ke zmirnéni ¢i eliminaci zjiSténych nedostatk,
a tedy ke zlepSeni (zvySeni) trovné finan¢ni gramotnosti. Autorkou jsou vymezeny Ctyti
tematické okruhy, znichz dva jsou zaméfeny na oblast avéru a dva spojeny

s problematikou rozpoctu.
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3 Teoreticka vychodiska

V této Casti jsou rozebrany a popsany jednotlivé slozky finan¢ni gramotnosti, dale je
nastinéna problematika finanéniho vzdélavani v Ceské republice a nasleduje pasiz
zamé&iena na finan¢ni navyky a doporuceni. Posledni ¢ast je vénovana generaci Z, nebot’ se

jedna o vybranou skupinu, na kterou je prace zaméfena.

3.1 Financ¢ni gramotnost

Podle Bohanesové (2018, s. 7) Ize chapat finan¢ni gramotnost jako soubor nékolika
schopnosti spojenych se spravou financi. Nejde zdaleka jen o dostate¢né porozuméni
a orientaci ve financnich produktech, které jsou dnes na trhu, ale zdsadni je schopnost
spravovat své vlastni finance v ramci vlastniho rozpoc¢tu. Za nezbytnou soucast financni
gramotnosti rovnéz povazuje schopnost zvazovat ¢i vhodné uzivat cizi zdroje financi, a to
jen v nezbytnych ptipadech a na druhou stranu rozhodovat o tom, kam umistit své volné
zdroje, aby byly v budoucnu dostupné a pouzitelné.

Kalatova (2021, s. 27) vnima jako zasadni porozumeéni skute¢né hodnoté penéz, tedy
napf. jak kombinovat a uzivat vhodné finan¢ni produkty k feSeni vlastni finan¢ni situace,
v budoucnosti. Je pro ni dalezita rovnéz znalost zakonitosti, které maji vliv na tvorbu ceny.

Autof1 Luka§ Blazek a Pavla Vrabcova (2019, s. 26) zastavaji nazor, Ze finan¢ni
gramotnost ma motivovat obcany k pfemysleni nad svymi Zivotnimi projekty. Zdaraznuji,
ze ¢lovek v dnesni moderni spolecnosti nemé Sanci dlouhodobé obstat, aniz by byl schopen
dobfte zvladat své ekonomické zaleZitosti.

Dle autorti Haeedi a Samadi (2018, s. 7) existuje vice duvodi, pro¢ je dulezité
finan¢nich produktii na soucasném trhu, mnoZstvi rozdilnych instituci poskytujicich
finan¢ni sluzby, lepSi ochrana investora, vét$i zodpov€dnost na bedrech investora
a Vv neposledni fadé¢ diileZitost vnimani rizik a vynosi.

Blazek a Vrabcova (2019, s. 19) se zamysleji nad filozofii finan¢ni gramotnosti —
tedy jejim vyznamem a smyslem a pfinosem. Vidi jej v tom, ze dava lidem do rukou
védomosti a schopnosti k tomu, aby cokoli, co potfebuji fesit v oblasti financi, uspésné
vyfesili. Tento proces déli do nékolika krokt, které na sebe navazuji: potieba - znalost -

feSeni - prospéch - kontrola a revize.
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3.1.1 Definice finan¢ni gramotnosti

Dle Blazka (2019, s. 19), neni definice pojmu financni gramotnosti jednoznacné
a pevné dana. RUzné skupiny lidi ¢i instituce pracuji se svymi vlastnimi definicemi, které

mohou navic v ¢ase podle aktudlnich potfeb a stavu poznani revidovat.

Jedna z definic finan¢ni gramotnosti byla sestavena také statnim aparatem CR, nebot’
se 0 ni opira legislativa v ramci tzv. strategie finan¢niho vzdélavani.

Prvni podobu této definice (MFCR, 2020b) lze nalézt v dokumentu ,,Strategie
finan¢niho vzdélavani®, zvefejnéném v fijnu 2007, nasledné pouzitou v prosinci téhoz roku
vV dokumentu ,,Systém budovani finan¢ni gramotnosti na zékladnich a stfednich Skolach*
a Vv roce 2010 pak jako soucast ,,Narodni strategie finan¢niho vzdélavani“. Definice znéla
takto: ,, Financni gramotnost je soubor znalosti, dovednosti a hodnotnych postojii obcana
nezbytnych k tomu, aby financné zabezpecil sebe a svou rodinu v soucasné spolecnosti
a aktivné vystupoval na trhu financnich produktii a sluzeb. Financné gramotny obcan se
orientuje v problematice penéz a cen a je schopen odpovédné spravovat osobni/rodinny
rozpocet, vcéetné spravy financnich aktiv a financnich zavazkii s ohledem na ménici se
Zivotni situace. Definice financni gramotnosti je strukturovand. Financni gramotnost jako
sprava osobnich/rodinnych financi zahrnuje tri sloZky: gramotnost penéZni, cenovou
a rozpoctovou.

Tzv. Pracovni skupina pro finan¢ni vzdélavani vSak tuto definici v r. 2017
zrevidovala a odsouhlasila tak jeji nové, aktualné platné znéni v nasledujici podobé
(MFCR, 2020b): , Financni gramotnost je soubor znalosti, dovednosti a postojii
nezbytnych k dosazeni financni prosperity prostiednictvim zodpovédného financniho
rozhodovani.“ O tuto, zaktualizovanou, definici se v soucasnosti opira Vladou CR
odsouhlasena ,, Ndrodni strategie financniho vzdélavani 2.0“, kterd je blize popsana
V samostatné kapitole této prace.

Autofi Saeedi a Hamedi (2018, s. 4) také uvadi, ze definic a chapani vyznamu
finan¢ni gramotnosti je vice. Dle nich to souvisi s piekryvanim chapani dvou pojmu:
finan¢ni vzdélavani a finan¢ni schopnosti. Ptes tuto skutecnost vyzdvihuji jednu definici,
kterd podle nich nejlépe a nejptesnéji definuje finanéni gramotnost a byla vytvofena
spolecnosti OECD v r. 2017 s timto znénim:

,Znalosti a porozumeni financnim konceptium a rizikiim a dovednosti, motivace

a duvera aplikaci téchto znalosti a porozuméni k tomu, aby bylo mozné délat efektivni
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rozhodnuti skrze spektrum financnich kontextii s cilem zlepsit financni blahobyt jednotlivcii
a spolecnosti a umoznit spolupraci v ramci ekonomického Zivota “.

Ke srovnani a doplnéni nabizi tito autofi jest¢ jednu definici finan¢ni gramotnosti,
tentokrat od mezinarodni organizace I0OSCO, ktera zni takto: ,, Porozumeni principum
trznich ndstroju, organizacim a predpisum pro bézné investory. *

Piehledny seznam nékolika dalSich definic pojmu finan¢ni gramotnosti, piehledné
rozdélené na tzv. koncepcni definice a alternativni definice, nabizi ve své disertacni praci

Beranova (2019, s.10).

3.1.2 Finanéni gramotnost a zadluZovani

Teply (2013, s. 151) uvadi, Ze nizka gramotnost byla jednim ze zarodkt finan¢ni
krize spojené s hypotecnimi produkty v Americe a podobnou paralelu vidi ve spojeni nizké
gramotnosti a rizika zadluzovani se. V péti krocich popisuje, jak dostatecné vysoka troven
finan¢ni gramotnosti dava lidem ptedpoklady, aby uspésné piedchazeli netimérnému
zadluZeni. Predpokléada totiz, Ze finan¢né gramotny obcan:

e Je schopen si sestavovat rozpocet a planovat své piijmy a vydaje s ohledem na

aktudlni Zivotni situaci a udrzovat svlij rozpocet piebytkovy.

e Je schopen posoudit nutnost svych vydaji v ptipad¢ poklesu piijmu a ptedejit tak

nutnosti vyuzit aver.

e V pifipad¢€ uvéru si vybere z nabidky pro n¢j nejvyhodnéjsi variantu.

e Ma disciplinu ve splaceni uv€ru a Vv pfipad€ nutnosti vyuzZiva finan¢ni rezervu,

kterou ma k dispozici, nez piistoupi k Zadosti o Upravu splatkového kalendare.

e V piipad¢ sporti s véfitelem se umi obratit o pomoc na relevantni instituci.

3.2 Slozky finan¢ni gramotnosti

Finan¢ni gramotnost je tfeba vnimat podle Blazka a Vrabcové (2019, s. 18) jako
podmnozinu gramotnosti ekonomické. Ta zahrnuje napf. schopnost orientovat se na trhu
prace, zajistit ptijem pro sebe ¢i svou rodinu a zvazovat ekonomické dusledky svych
rozhodnuti.

Puivodni definice finanéni gramotnosti z r. 2007 (MFCR, 2020b) ¢&lenila gramotnost

do tfi hlavnich slozek:
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e penézni gramotnost,
e Cenova gramotnost,

e rozpoctova gramotnost.

Skvara (2016) k témto tfem slozkam dopliiuje jestd gramotnost numerickou
(tj. schopnost uzivat matematického aparatu k feSeni finanénich 1loh), gramotnost
informacni (schopnost umeét si najit, tfidit a porozumét informacim) a gramotnost pravni
(vyznat se v pravnich pozadavcich ¢i moznostech, kam se obratit o pomoc). Mezi tzv.
podpirné slozky finanéni gramotnosti zafazuje: Ochranu spotiebitele, Zivotni situace,
zékladni pravidla investovani a Evropskou unii.

Blazek (2019, s. 18) uvadi, ze nejdilezitéjsi slozkou finan¢ni gramotnosti je rozpocet
a jeho pravidelné sledovani doplnéné o finan¢ni planovani by mélo byt samoziejmosti.

Ptestoze aktudlni definice jiz toto rozdéleni gramotnosti neobsahuje, 1ze se s nim

setkat v pracich mnoha autorti, a proto je pouzito i v této praci.

3.2.1 PenéZni gramotnost

V dokumentu Strategie finanéniho vzdélavani (MFCR, 2007) se lze do&ist této
definice: ,, Penézni gramotnost predstavuji kompetence nezbytné pro spravu hotovostnich
a bezhotovostnich penéz a transakci s nimi a dale spravu nastroju k tomu urcenych (napr-

bézny ucet, platebni nastroje apod.) “.

Historie smény a penéz

V historii (pfed zavedenim penéz) se realizovala sména v jednom kroku piimou
vyménou zbozi (statkll) mezi dvéma subjekty. Takovy druh smény se oznacuje jako
Barterovy systém nebo, zkraceng, barter (Svarcova, 2019, s. 21).

Pozdé&ji, s tim, jak smén ptibyvalo a také v souvislosti s délbou prace, vznikla potieba
najit vSeobecny prostiedek smény. Zavedeni platidla znamenalo rozdéleni smény (Sokol,
2015, s. 73) z jednokrokové na dva kroky. Ackoli to mize vypadat jako néco, co danou
a zvysSeni pravdépodobnosti jejiho uskutecnéni. Realizace smény ve dvou krocich totiz
umoznuje prodat vyrobek ¢i sluzbu jinému ¢Eloveéku, nez od kterého potiebujeme nebo

chceme néco koupit.
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K této dvoukrokové sméné¢ se nejprve nepouzivaly penize, ale tzv. univerzalni
platidlo, které, jak dodava Sokol (2015, s. 83), muselo spliiovat n¢kolik kritérii: byt lakavé
a zadouci, trvanlivé, pfiruéni a rozménitelné. Jako univerzalni platidlo proto mohlo byt
pouzivano prakticky cokoli, co se v dané kultufe pouzivalo k placeni (napf. obili, kofeni
¢i pozdégji drahy kov).

Pojem penize se dle Sokola uziva az v téch ptipadech, kdy se funkce platidla odd¢lila
od veskerého jiného pouZziti.

Nejstarsi skutecné penize byly mince z drahych kovili se zaru¢enou hmotnosti. Dalsi
formou, ktera zacala vznikat v Evropé¢ v 18. stoleti, byly papirové bankovky.

Prace Bartonickové a kol. (2018, s. 178) nabizi dil¢i roz¢lenéni penéz s ohledem na
jejich historicky vyvoj a vnitini hodnotu na tyto podkategorie:

e Plnohodnotné penize — vnitini hodnota diana obsahem drahych kovi.

e Neplnohodnotné penize — mince z dostupnéjsich kovii a pozdé&ji papirové penize.

Pivodné byly i tyto sménitelné za zlato.

e Penize snucenym obchem — jejich hodnota je garantovand vladdou, kterd
stanovuje povinnost je pfijimat. Nejsou jiz sménitelné za zlato. Do této kategorie
spadé soucasné ob¢zivo.

e Zirové (depozitni) penize — existuji virtualné na uétech, v hotovost se méni pii

hotovostnim vybéru.

Obrazek 1 Vyvoj smény

RN s
R

e komodity ¢ plnohodnotné

e drahy kov e neplnohodnotné
e nNucené ob&zivo
e depozitni

Zdroj: vlastni zpracovani dle Svarcové (2019), Sokola (2015), Bartoni¢kové a kol. (2017).
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Definice / funkce penéz

Penize se staly soucasti téméf vSech oblasti Zivota v dneSni spole¢nosti. Jak uvadi
napt. Vochozka (2011, s. 42), dle MMF jsou penize definovany jako:
e prostfedek smény (umoziiuje subjektim vzijemné hradit své zavazky za
produkty ¢i sluzby,
e zuctovaci jednotka (pomoci penézni ¢astky se vycisluje hodnota statki ¢i sluzeb,
zejména pro potieby makroekonomie),

e uloziste hodnoty (v pfipadé, Ze je hodnota penéz Casove stabilni).

Vyse uvedeny vycet lze dle Bartonickové a kol. (2017, s. 178) a také dle Rejnuse
(2016, s. 38) vnimat také jako tzv. funkci penéz.

V obecnéjsim pojeti je mozno za penize povazovat dle Revendy a kol. (2015, s. 14)
.. jakékoliv aktivum, které je vSeobecné prijimano pri placeni za zbozi a sluzby nebo pri
uhradach dluhii”. Rejnu§ (2016, s. 38) uvadi, Ze penize lze povazovat za viibec

nejvyznamngjsi finanéni aktivum.

Ména

Ména je ,,narodni forma penéz“ (Revenda a kol., 2015, s. 19) nebo také ,,narodni
soustava penéz (Chvalova). Dle Kohouta (2020) je ména platebni jednotkou konkrétniho
statu. Ména proto musi mit sviij ptesny nazev (Ceska koruna) a jasné rozliSeni na ptipadné
mensi jednotky. Ména také ukotvena v pravnich pfedpisech, je vSeobecné rozSifend,

a protoZe je to forma penéz, plni funkci prosttedku smény.

Formy penéz

Soucasné penize 1ze rozdélit na dv€ hlavni skupiny:
e Hotovostni — témi jsou mince a bankovky, oznacované rovnéz jako ob&zivo.

e Bezhotovostni — ve form¢ zapist na uctech.

V posledni dobé se lze setkat s dalsi formou, tzv. elektronickymi penézi. Podle
Evropské komise (Kohout, 2020) jsou tzv. elektronické penize digitdlnim ekvivalentem

skutecnych penéz a jsou uloZeny na elektronickém zafizeni ¢i vzdaleném serveru. Mohou
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byt ulozeny napft. na platebni karté (tzv. elektronické penézenky), v mobilnich telefonech,

anebo na platebnich Gctech na internetu. Druhem elektronickych penéz jsou i kryptopenize.

Vlastnosti penéz

Sokol (2015, s. 87) uvadi ze, silnou strankou penéz je jejich univerzalni pouzitelnost
(da se za n¢ koupit velké mnozstvi riznych produktti ¢i sluzeb) a s tim spojena velmi dobra
likvidita.

Dalsim dilezitym atributem penéz je diveéryhodnost, coz znamena (Doubkova,
Tomek, 2017), ze subjekty u penéz, které od n€koho piijimaji, automaticky pocitaji s tim,
Ze budou jinymi subjekty v budoucnu piijimany za ucelem platby. Duvéryhodnost je dle
Revendy a kol. (2015, s. 14) zaroven podminkou pro v§eobecné piijimani penéz. Subjekty
totiZ penize piijimaji prave pro to, Ze pocitaji s tim, ze je v budoucnu budou moci pouzit na
uhradu svych dluhti nebo nakupy.

Jak vysvétluje Revenda (2015), divéryhodnost penéz ve form& minci zarucuje jejich
vnitini hodnota dand obsahem drahych kovl. S tim, jak se pozdé€ji zacaly razit mince
I Z béznych kovi, zacala jejich vnitini hodnota klesat.

U papirovych bankovek muze byt vnitini hodnota v urcitych ptipadech dokonce
bezcenna. Prestoze byly bankovky od samého pocatku spjaty s nediveérou a casto vedly
k inflaci nebo i penéznim reformam (Sokol, 2015, s.87), pouzivani bankovek jako statni
platidlo zlstalo zachovano az dodnes a jejich divéryhodnost stoji pouze na davéte, Ze je
1ze sménit za drahy kov.

V ptipad¢ bezhotovostnich penéz je jejich vnitini hodnota taktéZ nulova, a proto

jejich diivéryhodnost je spojend s témito bankami.

Zlaty standard

Situace, kdy je ménova jednotka pevné spjata s jistym mnozstvim zlata, se oznacuje
vyrazem zlaty standard a jeho smysl je stabilita mény (vlastnictvi zlata totiz limituje banky
ve vydavani papirovych penéz).

Penézni transakce (platby)

S ohledem na druh penéz lze rozdé€lovat penézni transakce na:

e hotovostni platby — vyménou bankovek a minci mezi subjekty,
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e bezhotovostni platby — pomoci interakce mezi penéznimi ucty spravovanymi

bankami.

Mezi nastroje platebniho styku lze fadit (Revenda a kol. (2015, s. 37), (Cernohorsky,
2020, s. 367), (Paloucek, 2009, s. 22) napf-.:

e platebni karty,

e sménky (pisemné osvédCeni o zavazku uhradit uvedenou ¢astku ve stanoveném
budoucim terminu),

e 3eky (cenny papir — piikaz vystavce Seku bance, aby z jeho uctu vyplatila majiteli
Seku penize),

e elektronické penéZenky (webova nebo mobilni aplikace propojena s platebnimi
kartami, specialni forma platebni karty),

e piikazy k uhradé¢ (pokyn k vydeji penéz),

e inkasa (zadost o ptijem penéz),

e postovni sloZenky.

Platebni karty

Platebni karty, jak uvadi Brabec (2019, s. 28), jsou uziteCnym platebnim nastrojem,
protoze umoziuje svym majiteliim platit za zbozi nebo sluzby, aniz by u sebe méli penize
V hotovosti. VSechny karty, které jsou vydavany finan¢nimi institucemi, maji spole¢né
prvky a princip funkce. Jsou vydavany v podobé platové desticky, kterd obsahuje
magneticky prouzek a né€kdy také Cip s dilezitymi informacemi pro uskute¢néni transakce
a rovnéZ je na nich natiSténo ¢i reliéfné vyrazeno jméno majitele. Informace
z magnetického prouzku (Citelné jen pomoci ¢teciho zatfizeni — platebniho terminalu) jsou
zejména: Udaj o bance ¢i instituci, ktera kartu vydala, dale udaje o majiteli platebni karty
a v neposledni fad€ udaje o bankovnim uctu, na ktery je tato karta navazana — tj. z kterého
uctu se placena ¢astka bude strhéavat.

Platebni karty je mozné Clenit dle riznych hledisek. Napt. dle zplsobu uctovani
(Skvara, 2016):

e Debetni karty — jsou navazané na bézny tcet, Cerpaji tedy do vyse zlstatku.

e Kreditni karty — jsou navazané na uvérovy ucet — Cerpaji tedy spotiebitelsky uver,

ktery je nasledné¢ splacen za domluvenych podminek, jez v sobé zahrnuji

beziroc¢né obdobi.
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e Charge karty — funguji podobn¢ jako kreditni karty, jen bez iro¢eni.

e Nakupni uvérové karty — jsou podobné kreditnim Kkartam, ale protoZze jsou
vydavany nebankovnimi institucemi, mivaji vlastni podminky.

e Predplacené karty — slouzi k nabiti hotovosti a nasledné funguji podobné jako
karty debetni. Penize jsou cerpany piimo z karty. Nejcastéjsi formou jsou

vérnostni karty obchodnich fetézcti nebo darkové karty ¢i poukazy.

Dalsi déleni je mozné napi. dle pouzité technologie (Cipové, s magnetickym

prouzkem), dle zptisobu provedeni (embosované, neembosované) aj.

Bankovni ucty

Kordbecny (2021) popisuje, ze vedeni bankovniho uctu je de facto zdkladem
bankovnich sluzeb. Bez vlastniho uctu pak nelze realizovat ani internetové transakce ¢i
online platby. Existuje n¢kolik druhii bankovnich G¢th. Nasleduje popis nejbéznéjsich
variant.

Bézny udet — otevira si fyzickd osoba, je uren pro bézné transakce jako ptijem
vyplaty ze zaméstnani, strhavani inkas aplaceni trvalych plateb. Jeho existence je
podminkou pro nékteré jiné bankovni sluzby, jako napt. pro hypote¢ni uvér, jehoz splatky
jsou realizovany pifevodem znavdzaného bézného uctu. K beéznému uctu lze sjednat
nékolik sluzeb, jako napf. platebni karta ¢i kontokorent.

Spofrici ucet — slouzi k ukladani volnych finan¢nich prostfedkli. Pokud jde o uloZeni
bez Casového omezeni, jde o spofici ucty, v piipadé cCasového omezeni se jedna
0 terminované vklady. Vklady jsou ze zdkona pojiStény, na druhou stranu zhodnoceni
penéz je velmi nizké. Jsou vhodné pro kratkodobé odkladani penéz (napt. na dovolenou
atd.).

Studentsky ucet — pro studenty (15-30 let), vétSinou maji vyhodnéjsi podminky
oproti béznému uctu. Roste taky pravdépodobnost ziskani Gvéru, nebot student si jiz
vybudoval u banky urc¢itou diveéryhodnost.

Détsky ucet — bez poplatki, od ur¢itého véku Ize mit i debetni kartu. Spravcem uctu
jsou vSak rodice, ktefi nastavuji limity a maji piehled na pohybem na uctu.

Podnikatelsky ucet — uréen pouze pro podnikajici osoby ¢i firmy. Ocekava se, ze

penize na tomto uctu souvisi s podnikatelskou ¢innosti. Jeho uZzivani pro podnikatelsky

vvvvv
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jsou oddélené od rodinného rozpoctu. Hodi se tak Iépe pro komunikaci s ucetnimi
programy.

Cizoménovy tucet — vétSinou se nabizi jen v urcitych ménach. Jiné oznaceni je
devizovy ucet. Vedeni uctu byva drazsi. Hotovostni operace ¢i platebni karta neni
samoziejmosti. Vhodné pro lidi pracujici v zahranici ¢i firmy obchodujici se zahrani¢nimi
partnery. Specidlni formou jsou multiménové ucty.

Jistotni ucet — nckdy oznaCovan jako vazany ucet. Jsou urceny k ulozeni financi
a jejich uvolnéni az na zaklad¢ konkrétnich podminek. Penize jsou ulozeny na bezpecném
misté a platce i1 pfijemce tak maji jistotu nezneuziti penéz ani jednou stranou. Vyuzivaji se
napf. pii pievodu vlastnickych prav nemovitosti.

Anonymni ucet — je specialni variantou uétu, kdy informace o majiteli jsou skryté
pted vladou ¢i tfady ¢i exekutory. Jinym oznacenim je tzv. offshore ucet, realizuji jej
pouze offshore banky - v Cesku pouze banka PPF.

Prémiovy ucet — neni urcen pro kohokoliv, ale je tieba mit dostatecné vysoky ptijem
bankéfi. Vyhodou téchto uctu mohou byt urofeny zistatek, rliznd pojisSténi v cené nebo

napf. zlatd embosovana karta umoznujici nékteré vyhody napft. pfi cestovani.

Sluzby k bankovnim tG¢tim

Nejbéznéjsimi sluzbami, které jsou automatickou soucésti ucti anebo je lze sjednat
a uzivat za domluvenych podminek, jsou:

Kontokorent — moznost piecerpani zlstatku na uctu, tedy moznost jit ,,do minusu®.
Jinym oznacenim je také ,,povoleny debet*.

Uvérovy ucet — je zfizovan jako nutna podminka k nékterym druhtm avért. Nejde
0 samostatny bankovni produkt, ale sluzbu k tvéru.

Platebni karty — debetni ¢i kreditni.

Bezkontaktni placeni mobilem a hodinkami — umoziuji platit jak v kamennych
obchodech, tak na internetu. V soucasné dob¢ jde o mobilni aplikace Google Pay a Apple
Pay nebo o hodinky s funkci Garmin Pay ¢i Fitbit Pay.

Internetové a mobilni bankovnictvi — slouzi ke spravé Gc¢tu a realizaci transakci

uzivatelem z pohodli domova.
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3.2.2 Cenova gramotnost

V dokumentu Strategie finanéniho vzdélavani (MFCR, 2007) se lze do&ist této
definice: ,,Cenovou gramotnost piedstavuji kompetence nezbytné pro porozumeéni
cenovym mechanismim a inflaci. Vyznamnou slozkou cenové gramotnosti je porozuméni
principu ,,ceny penéz“ v cCase, rozdilu mezi nominalni a redlnou urokovou sazbou
aporozuméni cendm finan¢nich nastroji a sluzeb v praktické podobé poplatkl

a urokovych sazeb.*

Trh a cena

Stanoveni ceny (Ryan, J. S., Ryan, Ch, 2017) je dilezity krok v procesu, kdy
se prodavajici a kupujici snazi sladit své protichidné zajmy (zadkaznik chce co
nejvyhodnéji nakoupit a prodejce co nejvyhodnéji prodat). Idealnim stavem je pak tzv.
trzni rovnovaha, kterd znamend, ze poptavané mnozstvi se rovna mnozstvi nabizenému.
Je to situace, kdy nevznika na trhu nedostatek ani piebytek. Cena, ktera takovy rovnovazny
stav zpusobila, se oznacuje jako tzv. rovnovazna cena.

JureCka a dalsi (2017) uvadi, Ze stanoveni ceny (v dusledku stfetu nabidky
s poptavkou) je jeden ze zakladnich principi trzniho mechanismu. Cena mé v tomto
ptipadé nekolik funkci, a to informacni, motivacni, diferenciacni a alokaéni.

Skvara (2016) popisuje, Ze misto, kde se setkava nabidka s poptavkou a dochazi tam
ke smén¢ penéz za statky a sluzby, se oznacuje pojmem trh. Podle druhu smény, ktera na

trhu probihd, existuje trh finan¢ni, trh vyrobnich faktorti nebo trh vyrobka a sluzeb.

Inflace

Ryan (2017, s.77) uvadi, Ze inflace je zvySeni obecné hladiny cen za zbozi a sluzby.
Udava se jako relativni pomér téchto cen za urcity Casovy usek. Porovnava tedy cenu
soucasnou a cenu pred danym ¢asovym obdobim.

Pokud je nariist cen zbozi vlivem inflace vétsi nez narlst piijmd, pak to znamena
zaroven ztratu ndkupni sily.

Také Doubkova (2016, s.27) vysvétluje, ze inflace, bez ohledu na své ekonomické
pfiCiny, znamena ve svém disledku pro bézného obcana, Ze za stejné mnoZstvi pencz
nakoupi méné zbozi ¢i sluzeb. Znamena to rovnéz pokles hodnoty penéz neboli jejich

znehodnocovani.
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Ryan (2017, s. 80) blize popisuje pficiny, které k inflaci nejcastéji vedou a v zdsad¢

uvadi dva pripady:

Inflace zptisobena poptavkou (z angl. orig. ,,demand-pull inflation®) — je v praxi
nejCastej$i a nastava v pripadech, kdy zékaznici chtéji nakupovat vice zbozi, nez
vyrobci dodavaji. To dava vyrobcim a obchodim moznost zvySit cenu,
v disledku ¢ehoz nadmérné poptavka klesne a mize se vyrovnat s nabidkou, coz
je zadouct stav.

Inflace zplsobena néklady (z angl. orig. ,.cost-push inflation®) — nastava
Vv ptipadech, kdy je vyrobce nucen zvysit cenu produktu z divodu rostoucich

nakladl na jeho vyrobu.

Protoze cena zbozi a sluzeb nemusi jen postupné dlouhodobé rist, ale mize zazivat

také kratkodobé vykyvy ¢i naopak muze urcitou dobu Klesat, byly zavedeny a v praxi se

uzivaji (Ryan, 2017, s.79) tyto dalsi pojmy:

Urodceni

Dezinflace — znamend, Ze ceny rostou, ale rychlost tohoto rdstu se postupné
snizuje.

Reflace — znamena, Ze cena daného zboZi v dlouhodobém méfitku roste, avSak
mezitim (vZdy v obdobich poklesu poptavky) doc¢asné poklesne.

Hyperinflace — znamena rast cen takovou rychlosti, Ze je mimo kontrolu.
VétSinou to znamend, pokud je inflace vétsi nez 50 %, avSak z praxe jsou znamy
1 ptipady nékolikasetprocentniho mésicniho naristu cen v urcitych situacich.
Deflace — znamena, ze cena daného zbozi ¢i sluzby v ¢ase klesa. To miize nastat
Vv piipadé, kdy vyrobce snizuje cenu vlivem své optimalizace anebo je nucen

Ji snizovat v dusledku nizké (i klesajici) poptavky.

Soba / Sira¢ek (2017) popisuji urok jako cenu za zaptjeni penéz (z pohledu

dluznika) a odménu za zaptjceni penéz (z pohledu véfitele). Udadva se v penéznich

jednotkach a je zavisla na tirokové sazbé.

Urokova sazba je trok vyjadieny v procentech z hodnoty kapitalu a je vzdy vazana

k ur¢itému casovému obdobi. Pro rozliseni jednotlivych moznosti, kjak velkému

casovému useku se sazba vztahuje, byly zavedeny nasledujici zkratky, které se piSi za

¢iselnou hodnotou trokové sazby.
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Vyznam V praxi pouzivanych zkratek je nasledujici:
e p.d. =denni Grokova sazba,

e p.m.=meési¢ni trokova sazba,

e p.q. = Ctvrtletni Grokové sazba,

e p.s.=pulro¢ni trokova sazba,

e p.a. =roc¢ni urokova sazba.
Urokové sazby je mozné dale specifikovat na zakladé zohlednéni rtiznych kritérii.

Je-li kritériem zdanéni tirokovych piijmu, pak se pouzivaji pojmy:
e Hrub4 trokova sazba — zdanéni neni zohlednéno.

e (Cista irokova sazba — zdanéni je zohlednéno.

Je-li kritériem plisobeni inflace, pak se pouZzivaji pojmy:
e Nominalni irokova sazba — inflace neni zohlednéna.

e Realnd trokové sazba — inflace je zohlednéna.

Pro pfipisovani urokl je dilezitym parametrem tzv. tirokové obdobi, coz znamena,
jak casto, respektive po jak dlouhém ¢asovém obdobi je urok piipisovan.

V zavislosti na tom, zda se v kazdém trokovém obdobi roci stale jen kapital, anebo
I urok, rozlisuji se dva typy aroceni:

e Jednoduché uroceni — iro¢i se pouze kapital.

e SloZené uroCeni — uroci se kapital véetné Groku.

RPSN

Dulezitym udajem pro vy¢isleni celkovych platebnich podminek uvéru (Malek,
2016, s.54) je tzv. ro¢ni procentni sazba nékladii (RPSN). Ta v sobé zahrnuje jak

urokovou miru, tak veskeré dalsi ro¢ni naklady ¢i poplatky spojené s poskytnutim uvéru.
Skonto

Skonto je sleva, kterou prodédvajici poskytuje kupujicimu v pfipadé, ze kupujici
zaplati cenu za zbozi okamzité anebo vramci velmi kratké domluvené doby (Soba /

Sirtigek, 2017).
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3.2.3 Rozpoctova gramotnost

V dokumentu Strategie finanéniho vzdélavani (MFCR, 2007) se lze doéist této
definice: ,,Rozpoctovou gramotnost predstavuji kompetence nezbytné pro sprdavu
osobniho/rodinného rozpoctu (napr. schopnost vést rozpocet, stanovovat financni cile
arozhodovat o alokaci financnich zdrojii) a zahrnuje i schopnost zvladat ruzné Zzivotni
situace z financniho hlediska. Rozpoctova gramotnost zahrnuje vedle vyse popsané obecné
slozky také dve slozky specializované: spravu financnich aktiv (napv. vkladu, investic
a pojisteni) a spravu financnich zavazkii (napr. uveri nebo leasingu). To predpoklada
V obou pripadech orientaci na trhu riizné komplikovanych financnich produktii a sluzeb,
schopnost mezi sebou jednotlivé produkty ci sluzby porovnavat a volit ty nejvhodnéjsi
S ohledem na konkrétni Zivotni situaci.”

Brabec (2019, s. 44) uvadi ve své knize piimér, jak pohliZzet na stav penéz, které
mame k dispozici: Lze je vnimat jako stav vody v naddob¢, do které voda ptitéka a z které
zaroven 1 odtéka. Techto pfitoki 1 odtokill je samoziejmé vice, maji riiznou intenzitu a méni
se v Case.

Doubkova (2016, s.35) uvadi, Ze je pro penize dulezité, aby byly neustale v pohybu.
Tento pohyb se nazyva finan¢ni tok. Penize proudici k nam by mély byt vétsi nez nase

vydaje. Takovy stav se povaZzuje za dobré hospodateni s penézi.

Rozpocet, vykaz prijmi a vydaju

Pro efektivni fizeni financi diilezitd a zéroven ivyhodna znalost prace zejména
s dvéma finan¢nimi néstroji, kterymi jsou dle Mélka (2016, s.12) rozpocet a vykaz ptijmil
a vydaji. Osobni ¢i rodinny rozpocet je ptehledny souhrn planovanych pifijma a vydaji
jednotlivce ¢i domacnosti za urCité obdobi (jde tedy o finanéni plan). Oproti tomu
tzv. vykaz zobrazuje skutecné piijmy a vydaje za totéZ obdobi. Oba nastroje slouzi
k pfehlednému zobrazeni, atedy identifikaci pfijmi a vydaji, coz ve svém dusledku
umoziuje ziskat nad témito financnimi toky kontrolu, identifikovat napt. problematicka
mista nebo odhalit rezervy.

Bajtelsmit (2019, s. 3-2), je vykaz ptijmi a vydaji pohled na skutecnost, jak uzivatel
realizoval své finan¢ni toky v minulosti. Tvorba rozpoctu je pak plan, jak penize spravovat
V budoucnu a sprdvna prace srozpoctem je kliCova pro nasledné uspéSné realizovani

finan¢niho planu.
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Piijmy doméacnosti
Mezi ptijmy nalezi veskeré penézni castky vSech ¢lenti domacnosti. Nezalezi piitom
na tom, zda jsou hotovostni ¢i bezhotovostni. Nejcastéji se jedna o piijmy z podnikani,

zaméstnani, stipendia, pasivni ptijmy z pronajmu atd.

Malek (2016, s.12) uvadi rozdéleni ptijmi do téchto hlavnich skupin:

aktivni pfijmy (ze zaméstnani, z dohod a z podnikéani),

e pasivni pfijmy (napf. z prondjmu nemovitosti),

socialni pfijmy (pfidavky a davky od statu),

portfoliové pfijmy (z investic — napt. dividendy, kupdnové platby aj.),

mimotadné piijmy (dary od rodi¢ii, prodej nepotiebnych véci).

Dalsi rozdéleni ptijmt nabizi napt. zdkon o danich z piijmu.

Mezi aktivni piijmy se fadi mzda (pfijem na zakladé pracovniho poméru
U zaméstnavatele) ¢i plat (pfijem od statni instituce, neziskové organizace ¢i Skoly), déle
ptijmy z dohod o provedeni prace a dohod o pracovni ¢innosti (Vybihal, 2022, s. 91).

S ohledem na skute¢nost, ze v ramci hospodafeni domécnosti se pracuje pouze
S tzv. Cistymi piijmy (tj. po odpoctu socialniho a zdravotniho pojisténi a zdanéni), je ve
vlastnim zajmu domacnosti (Malek, 2016, s. 13), aby hledaly cesty, jak neplatit na
pojisténi a danich zbytecné vice nez je nutné. To znamena vyuZivat dafové testy,
uplatnovat dafiové uznatelné naklady, vyuzivat nezdanitelné Castky anebo volit finan¢ni
produkty, které jsou danové vyhodné (napf. penzijni spofeni, ¢i soukromé Zzivotni

pojisténi).
Vydaje domacnosti

Mezi vydaje (Malek, 2016, s. 14) nalezi veSkeré castky, které slouzi k zajiSténi
potieb jednotlivych ¢lenti domacnosti a samotného chodu domacnosti. DitleZitou polozkou
vydajii jsou rovnéz odkladané (spotfené) Castky pro vétsi jednorazové vydaje a také pro
nenadalé vydaje béhem roku.

Vydaje Ize rozdé&lit napf. na:

e Fixni — Ize je velmi téZce zménit nebo minimalizovat (napf. Splatky uveért,

leasingt, inkaso, dané, zdravotni a socialni pojiSténi apod.).

o Kontrolovatelné — jejich vyse zavisi na rozhodnuti jedince, patii sem napt. vydaje

na zabavu, sport, obleceni ale také tieba pravidelné investi¢ni vydaje a spoteni.

31



Vydaje Ize také, jak uvadi Malek (2016, s. 15), rozdé€lit do nasledujicich kategorii:
e Dbézna spotieba — jidlo, drogerie atd.,

e bydleni — najem, rezerva na opravy, energie, voda, odpad, sluzby atd.,

e vzdélani — vydaje souvisejici se vzdélanim vSech ¢lent rodiny,

e Juxus a zabava — vydaje na konicky, sport, dovolené, kulturu, darky atd.,

e ochrana — vydaje souvisejici se vSemi typy pojisténi,

e investovani a spoieni — veskeré platby spoficich a investi¢nich produkti,

e dluhy — veskeré vydaje spojené s tivéry a pijckami,

e ostatni — vydaje, které nelze zatradit do zadné z ptedchozich kategorii.

Bez ohledu na druh rozd¢leni vydaji je tieba veskeré vydaje, které se plati na ro¢ni

bazi, rozpocitat na mésicni ¢astku a tu do mesi¢niho rozpoctu zahrnout.
Vysledna bilance prijmi a vydaji
Podle vzajemné vyse celkovych piijmi a vydaji se oznacuje rozpocet jako:
e piebytkovy (pfevySuji ptijmy),
e schodkovy (pfevysuji vydaje).

Podle Bohanesové (2018, s. 24) a Brabce (2019, s. 44) je zadouci sestavit rozpocet
tak, aby byl ptebytkovy a vznikly piebytek v prvnich mésicich pouzit k finan¢nich rezerv.

Piebytek umoziuje (Malek 2016, s. 15) plnit si dalsi finan¢ni cile nebo ty stavajici
si plnit rychleji.

ZvétSovani prebytku (rozdilu mezi piijmy a vydaji) se realizuje v zdsadé¢ dvéma
zpusoby - zvySovanim svych ¢istych piijmt nebo snizovanim vydaju, idealné pak realizaci
obojiho.

Blazek a Vrabcova (2019, s. 20) zdiraziiuji, Ze je osobni odpovédnosti kazdého
obCana chovat se tak, aby mél své piijmy a vydaje v rovnovaze. Uvadi, ze hledani uspor
(pro snizeni vydaji) ma své limity (n€které vydaje nelze snizovat) a naopak moznosti, jak
navySovat své piijmy, ma kazdy clovek nékolik a zde by mél zejména zaméfovat svou

pozornost.
Finan¢ni planovani

Soucasti zodpovédného ptistupu ke spraveé vlastnich ¢i rodinnych financi je finanéni

planovani. Jak uvadi Malek (2016, s. 157), mnoho rodin si finan¢ni plan z nejriznégjsich
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divodu nesestavuje, skuteCnosti vSak je, ze dobré financ¢ni planovani (a nasledné

dodrzovani naplanovanych kroki) umozni mit o penézich ptehled, dosahovat vyty¢enych

cilti a v konecném disledku si penéz vice uzivat. Naopak nasledkem neexistence plant je

stav, kdy si jedinec své cile neustdle odkladd a cile nakonec nesplni ¢i jen caste¢né.

Pro béznou rodinu se doporucuje planovat zejména tyto cile:

oSetfeni osobnich rizik (= vytvoreni finan¢ni rezervy + vhodné pojisténi rizik),
planovani penzijniho véku,

plan vzdélani déti,

plan investic,

plan dédictvi.

Jak vysvétluje Tyl a Syrovy (2021, s. 20), finan¢ni plan se Casto zobrazuje v podobé

pyramidy (viz Obrazek 2), kdy jeji zakladnu tvoii zajisténi majetku a piijma (realizuje se

jako prvni) a nad ni se nachézi spofeni, investovani a uv€ry (realizuji se v druhém kroku).

Obrazek 2 Pyramida finan¢niho planovani

Zdroj: vlastni zpracovani dle Tyl a Syrovy (2021)

Samotny proces financniho planovani rozepsany do jednotlivych etap vypada takto

(Malek, 2016, s. 159):

analyza soucasné situace,

definovani cilq,
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e sestaveni planu,
e realizace planu,

e monitorovani a revize planu.

Blazek a Vrabcova (2019, s. 38) zdiraziuji, ze K tomu, aby se plan stal funkénim
nastrojem pro zménu finan¢ni situace, je nezbytné nejprve piijeti vlastni zodpovédnosti za
své Ciny. Finance velkou mérou ovliviiuji kvalitu zivota. Proto je potifeba nejen disciplina
pfi jejich spravé, ale také rozhodnuti a zavazek vénovat jim potiebny z4jem a Cas.
Zajisténi rizik

PInéni jakychkoliv finan¢nich cilt (Syrovy, Tyl, 2021, s. 37) je zavislé na zdrojich,
kterymi jsou majetek a piijmy. ProtoZe je mozné o oboji piijit, je vhodné se pro takovy
ptipad zajistit.

Pro kryti malych skod je doporuceno (Syrovy, Tyl, 2021, s. 38) vyuzivat kryci
rezervu ¢i vlastni majetek a teprve pro velké skody s velkym dopadem vyuzit vhodny druh
pojisténi. PojiStovat drobné véci je drahé a zbytecné. Je to nevyhodné jak pro pojistovnu,
tak pro pojistnika.

Mezi rizika s vétsim dopadem, ktera je vhodné pojistit, se fadi zejména:

e ztrata majetku (domu, auta),

e ztrata pfijml (nemoc, invalidita, smrt, ztrata prace),

e odpovédnost za Skodu,

e trvalé nasledky Urazu a invalidita déti.

Z Vyse uvedenych Skod je tifeba upozornit na odpovédnost za Skodu. Jeji
vyjimecnost tkvi vtom, Ze nelze dopfedu garantovat maximalni vys$i, jaké mize
dosahnout, a tedy fici, jaka Castka bude dostate¢na pro jeji kryti. Jelikoz jsou Casto tyto
castky vysledkem soudnich fizeni a neexistuji stropy pro urcité druhy Skod, plati zde pro
volbu ¢i nastaveni pojistného produktu jednoznacné doporuceni — sjedndvat maximalni
mozné vysky kryti (Syrovy, Tyl, 2021, s. 42).

V kazdém ptipadé, at’ uz se jednd o jakykoliv druh pojisténi, je doporuceno sjednéavat
tzv. spoluucast, coz znamena, ze v ptipad¢ pojistné udélosti je Skoda hrazena prostiedky
pojistovny, ale také urcitou ¢astkou z vlastnich prostfedkll pojistnika. Tim se pojisténi
zlevni a zaroven Ize (coZ je 1 doporuceno) tyto penize spofit ¢i pouzit na tvorbu rezervy pro

mensi Skodni udalosti.
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ProtozZe potieba pojisténi s vékem klesa (Syrovy, Tyl, 2021, s. 53), je rozumné volit
takové pojistné produkty, kde pojistna castka postupné klesa.

Obecnym pravidlem a doporuéenim je také odd¢lovat od sebe produkty pro pojisténi
a pro investovani, protoze investovani pres produkty pro pojisténi je drazsi (Syrovy, Tyl,

2021, s. 42) nez investovani oddéleng.

Finan¢ni rezervy

Brabec (2019, s. 44) doporucuje, aby jednim z prvnich cili finanéniho planovani
bylo wvytvofit si kratkodobou finan¢ni rezervu. Ta musi byt za normalni situace
»hedotknutelna®, protozZe jeji smysl a ucel je moznost kryti pouze neptedvidanych situaci,
které s sebou Zivot pfindsi. Tou mize byt napt. necekand ztrata piijmu (ztrata zaméstnani),
nebo naopak necekany vydaj (havarie auta). Aby byly tyto penize oddélené od béznych
vydaju, je doporuceno je rozhodné nemit na stejném uctu, ktery slouzi k béznym meésicnim
platbam. Aby jejich hodnota neklesala v Case, anebo alespon ne tak rychle, je vhodné je
zaroveil nemit ve form¢ hotovosti doma, ale zvolit takovy finanéni produkt, ktery
umoznuje kompenzaci inflace a zaroven zajisti pristup k penézim v rozumné dobg.

Brabec také uvadi, jak velkd by méla byt tato rezerva — minimalni vyse je
anebo primérnych meésic¢nich vydaji.

Dle Bohanesove (2018, s. 24) existuji dale sttednédobé a dlouhodobé rezervy, které
je vhodné zaé¢it vytvaiet v okamziku, kdy je vytvofena rezerva kratkodoba. Ugelem miize
byt doplaceni ivéru, planovana rekonstrukce, vzdélani déti, rezervy na dichod atd.

Valachova (2022, s. 33) zdlraznuje disciplinu v tom na finan¢ni rezervu neséhnout
V neopravnéném piipadé. To znamena zejména nepodlehnout nastraham marketingovych
strategii, které lakaji a vybizeji k vyhodnym ndkupim ¢i utraceni. Tento princip shrnuje

kratkou vétou ,, rezerva je zdakon .

Sporeni a investovani

Investovani je (Tyl a Syrovy, 2021, s. 55) definovano jako vzdani se soucasné
hodnoty financnich prosttedk, s cilem ziskat v budoucnu neznamou hodnotu. Vse se d¢je

skrze nakup a prodej aktiv.
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Aktivem je podle CBA (2022) ., jakykoli financni instrument nebo komodita, kterd
ma pro viastnika hodnotu“. Maze byt hmotné (nemovitost, vino, drahé kovy), nehmotné
(patenty, obchodni znamky), ale také i sluzba (jako je napft. pujcka).

U investic je tfeba rozliSovat n¢kolik parametri. Jsou to: ofekavany vynos (tj,
celkovy zisk), investi¢ni horizont (¢asovy ramec zisku) a riziko (nejistota, s jakou bude
vynos uskute¢nén).

Sutherland (2018, s. 32) vysvétluje, Ze vétSina lidi vi, Ze k investovani je tfeba mit
urCité uspory. Ale Ze mnoho lidé uUspory nemad, protoze zije piiliS spotiebitelskym
nastavenim (tzv. od slozenky ke slozence), nebo jinymi slovy, ziji pro dnesek. Pfitom
zpusob, jak si vytvaret Uspory, tkvi jen v par malych zménach, co se tyka dennich navyki.

Dle Blazka a Vrabcové (2019, s. 38) je tfeba vénovat investovani dostatek Casu
a také diverzifikovat rizika, coz znamena rozdé€leni investic do rtiznych zpiisobii, které se
lisi jak produktové, tak regionaln¢ a rizikove.

Sutherland (2018, s. 42) zduraznuje, ze investovat bez zaméru a smyslu je
kontraproduktivni, pfi¢emz je samoziejmé, Ze stanoveny cil se postupem Casu s ménicimi
se potiebami méni. Teprve po vyjasnéni cile pfichazi na fadu otazka, jak investovat
a Vv kterych skupinach aktiv.

Jak uvadi napt. Lucey (2018), 1ze v soucasnosti investovat do nemovitosti (at’ uz za
ucelem prodeje anebo prondjmu), do nejriznéjSich komodit (drahych kovi, uméleckych
dél aj.) anebo do financnich produkta. Za aktivum lze podle n&j rovnéz povazovat
podnikéni, které bude v ptipad€ ispéchu generovat piijem.

Ptehledné rozdéleni investic do dvou hlavnich kategorii nabizi Rejnus (2016, s. 36):

e realné investice (pfimé podnikani, nakup nemovitosti, movitych véci a komodit),

e finan¢ni investice (penézni vklady, poskytovani ptijcek a tverd, nakup cennych

papira a dalsi).
Uvéry a piijeky

Pujcky a avéry lze vnimat (Kalatova, 2011) jako jistou formou zavazku. Principem
je, ze vetitel poskytuje penize dluznikovi, ktery se zavazuje je v ramci domluvené doby
véfiteli vratit. Jako kompenzaci za skutecnost, Ze véftitel po danou dobu nemohl se svymi
prostiedky hospodafit, 1ze sjednat tirok.

Dle Brabce (2019, s. 22) je obvyklé, kdyz si lidé v pfipadé mimotadné potieby

vypujcuji penize nejdiive od svych piibuznych (zde nejéastéji beziro¢né), s tim, ze jim
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vV dojednané dobé¢ ptijéenou castku vrati. V pfipadé veétsi ¢astky se pak obraci na cizi
vétitele. Zde vSak vétitel oekava, ze své penize ziska zpét navysené o inflaci a také, ze se
mu castka penéz o néco zurodi.

Jak uvadi Malek (2016, s. 51), avéry jako docasné poskytnuté finanéni prostiedky
mohou byt kratkodobé (do jednoho roku), sttednédobé (jeden rok az pét let) a dlouhodobé
(nad pét let). Dale mohou byt ucelové (vazané na konkrétni icel) nebo neucelové
(s libovolnym pouzitim poskytnutych prostiedkii). TaktéZ mohou byt penézité (hotovostni
¢1 bezhotovostni) anebo se muze jednat i 0 tzv. zavazkové zaruky (tzn., Ze se napt. banka
zavazuje v konkrétni situaci splnit zavazek klienta).

Mezi nejznamé;jsi druhy bankovnich tvért patii (Kalatova, 2021):

e kontokorent (=povolené pieCerpani penéz na uctu),

e kreditni karta (=nékup skrze tivérovy ucet, ma bezurocné obdobi),

e spotiebitelsky uver,

e hypotecni Gveér (za Gvér je ru¢eno nemovitosti),

e americka hypotéka (beztcéelova hypotéka),

e uvér stavebni spofitelny,

e pieklenovaci uvér stavebni spofitelny.

Mezi nejcastéjsi nebankovni very pak lze tadit (Kalatova, 2021):

e spotiebitelsky tver,

e splatkovy prodej,

e leasing,

e sménka (pisemné osvédceni o zavazku uhradit ¢astku do urcitého data),

e pujcka u fyzické osoby.

Kalatova (2021) vysvétluje rozdil mezi uvéry a pljckami. Pro poskytovani avért
musi mit véfitel licenci, kdeZto poskytovani pajéek probihd vétSinou mezi fyzickymi
osobami ataké nemusi mit vzdy podobu penéz. Dale upozoriiuje, Ze pujcovani si
u fyzickych osob je vice riskantni, a t0 zejména v ptipadech, kdy si dluznik dopfedu
neoveri, zda bude schopen sjednané splatky splacet, coz spolecnosti poskytujici uvery pred
sepsanim smlouvy v zajmu obou stran zjistuji. V pfipadé, ze piijem dluznika neni
dostate¢ny nebo dostate¢né duveéryhodny, pak vyzaduji nékteré spole¢nosti, aby si dluznik

naSel tzv. véftitele, ktery doplaceni dluhu zajisti.
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3.3 Finan¢ni vzdélavani

Dle Blazka (2021, s. 24) lze finan¢ni vzdélavani vnimat ¢i charakterizovat jako
proces, vV ramci n¢hoz si spottebitel ¢i investor vylepSuje své znalosti o finan¢nich pojmech
a produktech. Je zadouci, kdyz toto vzdélavani vede k porozuméni a orientaci v takovych
oblastech, jako jsou finan¢ni rizika ¢i naopak pfilezitosti a smyslem a praktickym cilem ma
byt zlepseni finan¢niho blahobytu daného jedince.

Saeedi a Hamedi (2018, s. 3) zminuji definici finan¢niho vzdélavani, kterou uziva
mezinarodni organizace OECD: ,, Proces, kterym spotrebitelé ci investori zvysuji své
porozumeni financnim produktim, konceptiom a rizikium a skrze informace, pokyny ¢i rady
vyviji sve dovednosti a pristup, kdy jsou si lépe vedomi financnich rizik a prilezitosti, aby
mohli ndsledné délat volby a rozhodnuti zalozené na informacich, vedéli, kam se obratit
V pripadé potreby pomoci a aby délali efektivni akce ke zlepSeni jejich financniho
blahobytu*.

Finanéni vzdélavani, jak Blazek (2021, s. 24) dale vysvétluje, hraje dalezitou roli
rovnéz v oblasti ochrany spotiebitele, nebot’ informovany obcan si je 1épe védom svych
prav a dokaze si zajistit lepsi postaveni v rdmci smluvnich vztahl. Pozitivnim pifinosem je
rovnéz uvédomendi si vlastni zodpovédnosti za své financni zajisténi.

Blazek (2021, s. 25) zdlraziuje, Ze finan¢ni vzdélavani je dlouhodoby proces, ktery
maé zacinat jiz v détstvi, a to nenasilnou formou. Doporucuje zacit v rodinném prostiedi,
kde napt. princip odloZené spotieby nebo spoteni si na vysnénou véc lze s détmi trénovat

na zakladé€ kapesného.

3.3.1 Narodni strategie finan¢niho vzdélavani 2.0

Finan¢ni vzdélavani je jiz nékolik let ukotveno také v ceskeé legislativé.

Jak uvadi MFCR (2020b), vr. 2010 byla vytvofena a schvéalena tzv. , Ndrodni
strategie financniho vzdelavani“, kterd byla v roce 2020 revidovdna v rdmci usnesenti
¢. 30/2020 jako ,, Ndrodni strategie financniho vzdélavani 2.0*. Tento dokument vytycuje
zékladni smér, kterym by se finan¢ni vzdélavani v Ceské republice mélo v pfistich letech
ubirat.

Cilem strategie je vytvofit podminky k tomu, aby se troven finan¢ni gramotnosti

obyvatel Ceské republiky datilo dlouhodobé& zvySovat.
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Strategie definuje dva pilife, v rdmci kterych se ma financ¢ni vzdélavani realizovat.
Jedna se o tzv.:

3

e Pocatecni financni vzdelavani“ (cilené na Zzaky a realizované v ramci
ptedskolniho, zékladniho, stfedniho i vysokoskolského vzdélavani).
e Dalsi financni vzdelavani* (urCeno dospélym a realizované bud’to statem —

MSMT, MPSV a MVCR, anebo soukromym sektorem).

Z vyse uvedeného je patrné, ze proces vzdélavani neni omezen jen na obdobi
Skolniho vzdélavani, ale tykd se celé populace, protoze finan¢ni gramotnost ovliviiuje
zasadnim zptisobem zivot kazdého ¢loveka.

Vzdélavani v prvnim pilifi (tj. zdkladni a stfedni Skoly) se opira o tzv. Standard

finan¢ni gramotnosti

Standard finan¢ni gramotnosti

Jde o dilezity dokument, ktery byl Pracovni skupinou pro finanéni vzdé&lavani
(MFCR, 2020a) v r. 2017 revidovan (MECR, 2020b) a o né&jz se V sou¢asnosti opird
Narodni strategie finan¢niho vzdélavani 2.0.

Standard definuje Ctyfi oblasti, na které je vzdélavani zaméfeno a v rdmci nichZ ma
dochézet ke zvySovani kompetenci zZakli potazmo studentt. Jsou to:

e, Nakupovani a placeni,

e hospodareni domdcnosti,

e prebytek rozpoctu domdcnosti,

e Schodek rozpoctu domacnosti “.

V kazdé¢ oblasti jsou stanoveny tii irovné standardu:

e i— prvni stupen ZS,

o i —druhy stupen 7S,

o i — stredni skoly.

Pocita se s tim, Ze v ramci vys§i trovné dochazi k prohlubovani okruhti nizSich trovni.
Standard je sestaven tak, aby v zaky a studenty naucil a pomohl jim ukotvit nasledujici
postoje a chovani souvisejici s financemi. Za cilovy stav je povazovano, kdyz obcan:

o | Uplatnuje sva prava a plni své povinnosti.

e Resi financni problémy véas.

e Md prehled o svych vydajich a prijmech.

39



o Zije umérné svym financnim moznostem.

e Rozumi vwhodam (financniho) planovani.

o \ywvari financni rezervy a resi véas zabezpeceni na dobu, kdy nebude schopen
dosahovat prijmii.

o Uchovava dulezité doklady a chrani své osobni udaje.

e Splaci své dluhy véas a v plné vysi.

e Smeéruje k dosazeni financni prosperity.

3.3.2 Instituce podporujici finan¢ni vzdélavani

V roce 2006 zadala svou &innost (MFCR, 2020a) tzv. Pracovni skupina pro finanéni
vzdelavani, zkracené PSFV, jako soucast tzv. Expertni skupiny pro financni sektor.
V soucasné dobé je PSFV platformou, kterd napomahd plnéni cilii Narodni strategie
finan¢niho vzdélavani 2.0, umoziuje setkdvani relevantnich subjektd, vyménu informaci

a zkuSenosti.

Clenové PSFV

Mezi €leny PSFV patii:

e subjekty vefené spravy (Ministerstvo financi, Ministerstvo Skolstvi, mladeze
atélovychovy, Ministerstvo prace a socidlnich véci, Ministerstvo vnitra,
Agentura pro socialni za¢letiovani, Ceska narodni banka),

e profesni sdruzeni (asociace pojiStoven, bank, spofitelen, Sdruzeni pro bankovni
karty, ...),

e spotiebitelska sdruzeni a neziskové organizace (ABC finan¢niho vzdélavani,
Sdruzeni ¢eskych spotiebiteli, Clovék v tisni, Poradna pii finanéni tisni, ...),

e Vvzdélavaci instituce,

e média.

Finan¢ni gramotnosti, jejimu vzdélavani, Sifeni, podpotfe se v€nuje samoziejme fada

dalSich organizaci, sdruzeni, i kdyz nejsou soucésti PSFV.

Pro osvétu v oblasti finanéniho vzd&lavani byl Ceskou bankovni asociaci ve

spolupraci s dal$imi asociacemi vytvoren web ,,financnivzdelavani.cz®.
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3.4 Finan¢ni navyky a doporuceni

Jak uvadi Shapiro (2018) kazdy c¢lovék ma své piedstavy a zpisob uvazovani
0 penézich ajejich spravé. Tyto mysSlenky a pfistup se vytvaii v détstvi a nasledné se
prenasi ptes obdobi dospivani az do dospé€losti. Mezitim samoziejmé podléhaji korekcim
na zaklad¢ podnéti, které na daného ¢lovéka puisobi, at’ uz cilevédomym konanim (napf.
studiem) ¢i pasivnim piijimanim ze svého okoli. Zatimco néktefi lidé tak ziji s mentalitou
hojnosti, dalsi mohou mit tzv. mentalitu nedostatku, anebo také mentalitu naroku. Ukazuje
se, ze jsou to prave tato myslenkova nastaveni, ktera ovliviiuji pfijem penéz, vztah k nim

I uzitek vznikly zptisobem, kterym je s nimi nakladano.

3.4.1 Myslenkové nastaveni tykajici se penéz

Connor (2020) oznacuje znalosti o penézich, jejich vnimani a postoj k nim pojmem
., penézni program ‘. Uvadi rovnéz, ze vétsina lidi jej ziskava v détstvi, ale zaroven k tomu
dodéava, ze neni trvaly nebo dany osudem a ze V piipadé potfeby je mozné jej kdykoliv
zmeénit a zac¢it dosahovat svych finan¢nich cila.

Prvnim krokem je rozpoznani a uvédoméni si toho, co je nefunkéni. Ve vétSiné
piipadu je to samotny Clovek, respektive jeho postoj k penézim, uspéchy ¢i neuspéchy,
zazité presvédceni o tom, ¢eho je nebo neni schopen. Nasledné je mozné skrze praktické
ukoly zacit vytvaret a integrovat lepsi penézni program.

Connor k tomu ve své knize nabizi n€kolik praktickych cviceni ¢i uloh, jako jsou:
evidence vSech vydajii v mésici s oznacenim téch, které nebyly nezbytné, sada otdzek
vedoucich k uvédomeéni si soucasnych navykt, doporuceni zacit se ucit od tspésnych lidi,
Cist knihy ¢i nav$tévovat seminafe atd. Zdaraziiuje také, Ze uceni se novym ndvykim

vyzaduje ¢as i1 soustavnost.

3.4.2 Negativni navyky

Bylo zjisténo (Shapiro, 2018), Zze lidé maji tendenci utracet vice, jestlize uzivaji
K placeni kreditni kartu, v porovnani se situaci, kdy plati hotovymi penézi.

Mezi dalsi negativni navyky ¢i zpisoby uvazovani mize byt fazeno také:

e Nakupovat pro uspokojeni svych emocnich potieb.

e Nemit k dispozici penize stranou pro piipad necekané udalosti.

e Neznat vysi svych dluhii v porovnani s ptijmy.

e Splécet uver kreditni karty vyuzitim beziirocného obdobi dalsi kreditni karty.
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e Ocekavat, ze finan¢ni situaci vyfesi vyhra ¢i dédictvi.

e Skryvat své ndkupy z kreditni karty pied druhymi.

3.4.3 Doporuceni, jak budovat bohatstvi

LUU a kol. (2017, s. 20) zminuji ve své knize hned nékolik autord bestsellerd
a predkladaji ¢tenaiim jejich doporuceni ¢i piimo kroky vedouci k vybudovani bohatstvi.
V prvé tfadé je nabizen cCtenafum autor Napoleon Hill, ktery se ve své knize
Myslenim k bohatstvi déli se svymi ¢tenaii o aspekty, které jsou kli¢ové pro rust bohatstvi,
a to na zéklad¢ rozhovort s 500 nejbohatSimi lidmi své doby. Jedna se o obecnéjsi pojeti
bohatstvi, nejen ve smyslu majetku, ale kvality zivota jako takového. Poznani shrnuje
V logicky navazujicich tématech, v§e zacind mySlenim, touhou, virou a planem, dotyka se
i tzv. myslenkového trustu, vytrvalosti nebo autosugesce.
Mark Victor Hansen ve své knize The one minute millionaire nabizi jiny postup, vse
shrnuje do tii kli¢ovych fazi nebo kroki:
1. Muit sen a pfedstavu (tzv. zac¢inat s mySlenkou na konecny stav).
2. Vytvoftit tym, ktery pomiiZe s realizaci.

3. Zvolit vhodné aktivum, k némuz ma jiz dana osoba vztah.

Jeden z velmi konkrétnich a osvédcenych postupt, ktery je zacilen vyslovené na
finan¢ni hojnost, nabizi napf. George Clason ve své knize Nejbohat$i muz Babylonu. Jeho
doporuceni jsou nésledujici:

1. Zacit spotit. Okamzité, v doporucené vysi 10 % piijmu.
Ridit své vydaje, které musi byt vzdy mensi neZ piijem.

ZvySovat hodnoty Uspor a investic, aby rostly rychleji nez inflace.

2

3

4. Ochranovat Gspory od ztrat.

5. Udélat sviij dim ziskovou investici.
6. Pojistit si sviij budouci piijem.

7

ZvysSovat svou schopnost vydé¢lavat.

Stanley and Danko ve své knize The Millionaire Next doSli na zékladé vyzkumu
v letech 1995 az 1996 ke stejnym zavéram Door (Shapiro, 2018), (LUU a kol. 2020), ze
tajemstvi tvorby bohatstvi spociva v planovani, fizené spotiebé (tj. v dusledné praci

S rozpoc¢tem), skromnosti a aktivnim investovani (15 % ptijmu).
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Zaroven zjistili, ze osmdesat procent americkych miliondii spliiuje nasledujici

charakteristiky:

Ziji hluboko pod svymi pom¢ry.

Organizuji svij ¢as, energii a penize zpusobem vedoucim k rustu bohatstvi.
Jejich dospélé déti jsou ekonomicky sobéstacné.

Jsou zdatni ve vyuzivani trznich pfilezitosti.

Voli si spravna povolani.

3.4.4 Doporuceni, jak spofit

Hall (2020) nabizi zakladni doporuceni, jak (zacit) spofit. Upozoriuje, Ze spofeni

penéz vyzaduje plan a hlavni véc, kterou je tfeba mit na zieteli je, aby spofeni bylo

zodpovédné. Doporucuje drzet se dvou principti:

Zacit platbou sobé — znamend to po obdrzeni piijmil dat urcitou ¢ast stranou —
prave pro vytvoreni a nasledny riist uspor. Rozhodné by to mél byt oddéleny ucet
od bézného transakéniho uctu.

Vyhnout se akumulaci dluhli — znamena to splatit dluhy v pfipad¢, Ze je to mozné
a zacit se chovat zodpovédné co se tyka utraceni. Doporuceno je napf.: odstranit
ptepych z planovanych nakupt, piest¢hovat se do levnéjSiho bydleni, redukovat
naklady na stravu, redukovat spotiebu energie, uzivat levnéjsi piepravu, vyhnout

se €1 zlevnit naklady na zdbavu a vyhnout se ndkladnym zavislostem.

3.4.5 Rady pro bezpe¢né uZivani platebnich karet

Sustekova (2015) doporuéuje pro bezpeéné uzivani karet dodrzovat nasledujici rady:

Nakladat s ni jako spenézi, tj. mit nad ni dohled a chranit ji pfed ztratou
¢1 zcizenim.

PIN nikomu nesd¢€lovat, nezapisovat, zadavat jej diskrétné.

Platit s kartou jen na diveéryhodnych mistech a u divéryhodnych obchodnikd.
To se tyké jak kamennych obchodt, tak internetovych.

Ptijimat potvrzeni o transakci a pravidelné na vypisu uctu kontrolovat spravnost
strzenych castek.

Bezpetné likvidovat dokumenty obsahujici ¢islo platebni karty.
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Dale uvadi, ze podvodnici ziskavaji tidaje o kartach napt. z odhozenych potvrzenich
0 transakcich, podvodnym vyzadanim skrze e-maily (phishing), z fiktivnich internetovych

obchodti vydavajici se za skutecné ¢i vykradanim databazi s idaji o transakcich (hacking).

3.4.6 Nevyhodné nabidky k uvérim

V souvislosti s poskytovanim ptjéek a Gvért nabizi Sustekova (2015) ve své praci
¢tenafiim nékolik indicii, které by mély lidem pomoci rozeznat podezielou nabidku
Kk finan¢ni sluzb¢, jejiz cilem je podvod, kradeZ identity ¢i pifimo finanénich prostiedki
apod. Upozoriuje, ze zejména lidé ve financni tisni maji sklon potlacit na chvili kritické
mysleni a vyuzit i takovych sluzeb, které by za normalni situace nevyuzili. Indicie, které
by mély upozornit na podezielost nabidky mohou byt napf-.:

e Je pozadovan poplatek doptedu za realizaci ptjcky.

e Je nabizeno pujceni penéz bez ohledu na zjistovani schopnosti splacet.

e Je vyzadovano ruceni nemovitosti za ptijceni malé ¢astky.

e Nejsou dodrzovany zdkonné podminky pro realizaci ptijcky.

e Na kontaktni lince se ozyva automat a hovor je zbyte¢né ,,natahovan®.

e Nazvy finan¢nich spolecnosti obsahuji anglické vyrazy za ucelem vytvoieni

dojmu seridznosti.

3.5 Generace Z

3.5.1 Pojem generace

Jandourek (2012, s. 47) definuje pojem generace jako , seskupeni spriznénych
vekovych skupin®. V podstaté jde o vetsi skupiny lidi, ktefi v podobnych fazich svych
zivotl zazivaji podobné zkuSenosti dané konkrétnimi kulturnimi a spolecenskymi
podminkami. Napf. v ur¢itém rozmezi let navstévuji Skolu, nastupuji do aktivniho

pracovniho Zivota nebo zakladaji rodiny.

3.5.2 Vymezeni sou¢asnych generaci

Podle CSAS (2017) jsou nazvy jednotlivych generaci, jejich charakteristiky i asové
vymezeni vytvateny uméle, a navic V jejich specifikacich nepanuje uplna shoda. Proto neni
snadné se v soucasnych generacich vyznat. Pfesto se d& konstatovat, Ze nejpocetngjsi

skupinou jsou dnes lidé narozeni v letech 1947 az 1967. Nékdy jsou oznaCovani jako
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tzv. Baby Boomers. Pamatuji tvrda padesata 1éta, normalizaci a Prazské jaro. Dalsi
generaci, kterou lze vymezit je tzv. Generace X (narozena mezi roky 1968 az 1982), pro
niz se také uziva oznaceni Husakovy déti. Nasleduje Generace Y neboli tzv. milenidlové -
ti se narodili zhruba v letech 1983 az 1995. Déti po roce 1996 jsou pak oznaCovany jako
Generace Z, pro néz napi. Chum (2017) uziva pojmenovani ,,Plurdlové®. Je potieba zminit,
ze skupiny mileniald a ,,zetkafi* se mohou prolinat, nebot’ neexistuje vyrazny historicky

pielom, ktery by je od sebe oddéloval.

3.5.3 Specifikace generace Z

Kmosek (2020) povazuje za internetovou generaci neboli déti nového tisicileti
skupinu lidi narozenych od poloviny 90. let 20. stoleti az do r. 2010, coz zahrnuje obdobi
mensiho baby-boomu v dobé¢ svétové finanéni krize. Rodic¢i této generace Z jsou vétsinou
zastupci generace X.

Chum (2013) konstatuje, ze 1lidé z ,,Generace Z“ jsou odvazni, Sikovni Vv oblasti
technologii, chtéji se zapojovat do projektli a maji radi vyzvy. Lze pozorovat, Ze jsou na
svij vek snazivi, velmi chytii a rychli. Oproti Generaci Y nekomunikuji tolik slovy, ale
davaji prednost obraziim. Jejich pohled na svét je veskrze realisticky.

Jak uz bylo zminéno, nevynikaji jen Sikovnosti, ale skvéle zvladaji n€kolik ¢innosti
najednou — tzv. multitasking. Piestoze technologicky zdatna byla jiz generace Y, tyto déti
vnimaji technologie jako néco vrozeného.

Piestoze maji tito mladi lidé radi svobodu a flexibilitu, kladou zaroven silny diraz na
loajalitu. Preferuji tedy zaméstnavatele, u n€jz by mohli ziistat co nejdéle, nicméné v ramci
takové firmy potiebuji mit moznost ristu a kariérniho vzestupu. Preferuji taktéz flexibilni
pracovni dobu a home office.

Co se tyka vztahu této generace k financim, lze konstatovat, Ze tito lidé jiz ve svém
mladém véku uvazuji o své financni situaci, zakladaji si spofici ucty, mysli na dichod
a oproti svym piedchiidctim jsou vice finan¢né gramotni.

Je pro né dilezitd vlastni pfiméa zkuSenost a Veéfi ve svou schopnost vyftesit kazdy
problém po svém. Vnimaji, Ze svlij svét si budou muset vybojovat sami a nechapou proto
terminy jako status quo nebo dodrzovani tradic. Da se proto ocekavat, ze generace Z bude

uplné obchézet tradi¢ni spolecenska feseni.

45



Finanéni chovani generace Z

Z pruizkumu  realizovaného  spolecnosti ~ Mastercard  vyplynuly  nckteré

charakteristické rysy a chovani generace Z. Jak uvadi Horova (2021), zastupci generace Z:

Povazuji penize za nezbytnou podminku nezavislosti.

upiednostiiuje (navzdory obecnému piesvédceni) traveni Casu s ostatnimi pied
samotou.

Se pohybuji v digitalnim svété jako doma, a proto je pro né elektronicky obchod
zcela prirozenou soucasti jejich zivotl. Jsou také zaméfeni na slevové akce
a orientuji se na cenu.

Pti placeni sluzeb ¢i zbozi plati nejradéji digitalné.

Jsou zvykli na pohodli a komfort, které nabizi digitalni technologie. Proto nejen
pfi ndkupech a placeni, ale i v oblasti finan¢nich sluzeb preferuji takové sluzby
a produkty, které jsou snadné v uzivani a nabizi dostatecny uZivatelsky komfort.
Zaroven se pii volbé finanéniho produktu zajimaji o kvalitu mobilni aplikace.

Pti placeni v kamennych obchodech preferuji platby platebni kartou. Soucasné se

zvysuje 1 popularita bezkontaktniho placeni s vyuzitim mobilniho telefonu.
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4 Vlastni prace

Praktickd ¢ast sestdva z dotaznikového Setfeni, analyzy ziskanych dat, identifikace

nedostatkll a ndvrhi, jak je eliminovat ¢i jak jim piedchazet.

4.1 Dotaznikové Setieni

Pro ziskani vstupnich dat k nasledné analyze stavu finan¢ni gramotnosti bylo vyuzito
dotaznikového Setfeni. To bylo koncipovano tak, aby ve vysledném souboru respondentti
byly zastoupeny, pokud mozno, vSechny vékové skupiny mezi 13 a 22 lety. Taktéz byl
kladen diiraz na to, aby nebyl vybér omezen napt na jednu Skolu ¢i uzce vymezenou
lokalitu. Proto byli osloveni nejenom Zaci navstévujici v soucasné dob¢ zakladni Skolu, ale
I studenti dalSich stupnt ¢i druhti skol. Mimo vyuziti pomoci konkrétnich ucitelti
s distribuci dotazniki mezi zaky ¢i studenty bylo Sifeni dotazniki realizovano rovnéz skrze
sit’ znamych ¢i ptibuznych autorky prace. Diky tomu bylo mozné oslovit a ziskat tak udaje

1 od respondentil z jinych kraji.

4.2 Dotaznik finanéni gramotnosti

Dotaznik o rozsahu tficeti otdzek mapuje nejenom teoretické znalosti respondentti
zriznych oblasti finanéni gramotnosti, ale také zplsob reakce ¢i chovani v urcitych
situacich, do nichz se ¢lovék pii nakladani s penézi dostava. Zpisob, jak respondenti
nakladaji s penézi v urcitych situacich, ¢i jak rozumi tomu, kdy je vhodné vyuzit avér nebo
pro jakou situaci si sjednat pojisténi, vnima autorka prace jako vice vypovidajici o finan¢ni
gramotnosti ¢lovéka nez samotny soubor jeho teoretickych znalosti.

Otazky v dotazniku jsou jak uzaviené, tak oteviené, tj. vypisovaci. U nékterych
odpovédi se voli jen jedna odpovéd’, u nékterych naopak vice. Respondenti byli
informovani o tom, Ze dotaznik je anonymni a také, k jakému uc¢elu budou ziskana data
pouzita.

Samotna podoba jednotlivych otazek i odpoveédi byla jesté pred distribuci otestovana
na Citelnost a srozumitelnost vlastnimi détmi autorky a po potfebnych tpravach jiz mohlo
byt ptistoupeno k vlastni realizaci dotaznikového Setieni.

Dotaznik je samoziejmé 1 Soucasti prilohy této prace.
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4.3 Realizace sbéru dat

Pii volb¢, zda realizovat dotaznikové Setfeni papirovou formou anebo elektronickou
(online) bylo zvazovano né¢kolik kritérii.

Hlavni divody, pro¢ bylo vyuzito online dotazniku, byly zejména: nezavislost na
misté bydlisté respondenta, snadné sdileni a distribuce dotazniku emailem anebo skrze
mobilni aplikace a Uspora ¢asu, kdy napft. zcela odpada nutnost prevodu ziskanych dat do
digitalni podoby pro ucel dalsi analyzy.

Jednim z podstatnych divodi pro volbu online feSeni vSak byla i snaha maximalné
se priblizit zpiisobu zivota, chovani a prioritam vybranych respondentii. Autorka si je
védoma toho, ze pro generaci Z je zakliknuti odpovédi na sdileném formulafi na mobilnim
telefonu tadové jednodussi a ptijatelnéjsi formou nez vyplnéni papirového dotazniku
a jeho nasledné navraceni autorce prace.

Dotaznik byl tedy vytvoien i spustén na cloudové platformé Google forms. Odkaz na
vytvotfeny online dotaznik byl nasledné sdilen at’ uz ptes pedagogické pracovniky anebo
samotnou autorkou price vybranym respondentiim. Veskera data ziskana vyplnénim
dotaznikli respondenty byla nasledné v podobé datového souboru stazena z cloudového

prostoru do pocitace pro ucel analyzy a vhodného zobrazeni vysledk.

4.4 Zpusob zpracovani a prezentace dat

Data ziskana dotaznikovym Setfenim jsou nejprve pro vsechny otazky komentovana
a vizualn¢€ zobrazena pomoci grafi.

Pro ucel testovani zvolenych hypotéz jsou vybrana data prezentovdna rovnéz ve
form¢é kontingencnich tabulek a nasledné¢ pocitany hodnoty statistiky dle metodiky

Pearsonova Chi kvadrat testu.
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4.5 Analyzy vysledku dotaznikového Seti‘eni
451 Vyhodnoceni jednotlivych otazek
Otazka ¢. 1: Jakého jste pohlavi?

Graf 1 Pohlavi

43% = Muz

= Zena

Zdroj: vlastni zpracovani

Dotaznik na online platformé Google forms fadné vyplnilo celkem 160 respondentii.
Variantu Muz vybralo celkem 91 respondentli, coz ¢&ini z celkového poctu 57 %.
Zbyly pocet 69 respondentil piipadal na ptislusnice zenského pohlavi (43 %).

Na zaklad¢ porovnani pomérného zastoupeni muzi a zen V ramci testované skupiny
s pom&mym zastoupenim muZi a Zen Vramci celé populace v Ceské republice pro
vékovou skupinu 13-22 let (viz Tabulka 1) Ize konstatovat, ze celkové struktura
respondentt piiblizné odpovida struktufe populace. V obojim piipadé totiz v této konkrétni
veékové skupin€ mirné ptevazuji muzi.

Tabulka 1 Pohlavi vybrané vékové skupiny obyvatel v CR

Ceska republika

Pocet obyvatel k 31.12.2021

vek muzi zeny
13-22 let 525 956 498 073
procentni dil 51 % 49 %

Zdroj: Cesky statisticky tifad, vefejna databaze
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Otazka ¢. 2: Do jaké vékové kategorie spadate?

Graf 2 Vékové kategorie
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Zdroj: vlastni zpracovani

Rozdé¢leni respondentl do vékovych kategorii, jak Ize vidét na Grafu 2, neni Gplné
rovnom&rné. Nejcetnéji je zastoupena vékova skupina 13-14 let s 54 respondenty a dale
skupina 17-18 let s50 respondenty. Zbyvajici tfi skupiny jsou zastoupeny 18-20
respondenty, tedy méné nez poloviénim poctem oproti prvnim dvéma skupinam.

Graf 3 Vékové kategorie véetné pohlavi
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Zdroj: vlastni zpracovani

Informac¢né bohatsi nahled na respondenty nabizi sloZzeny graf zobrazujici jak vékové
kategorie, tak pohlavi respondentt. Z toho lze vidét, Ze nejvice nerovnomérné zastoupeni
jednotlivych pohlavi se nachazelo ve vékové skupiné 13-14 let, kterou tvotili z vice neZ
70 % chlapci, coz znamena pomér 2,37 chlapci na jednu divku. VSechny ostatni skupiny
mély pomérné zastoupeni chlapci / divky opacné (bylo tam vzdy vice divek nez chlapcii)

a také vzajemny pomér byl méné vyrazny.
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Otazka ¢. 3: Jaky typ Skoly studujete?

Graf 4 Typ Skoly
3%
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37% = Pracuji

Zdroj: vlastni zpracovani

Na otazku, jaky typ Skoly studujete, odpovédélo 44 % respondentii variantou
Zakladni skola a 37 % respondentli odpovédi Stfedni Skola. Zbyvajici typy Skol (Vyssi
a Vysoka Skola) byly zastoupeny kazda mén& nez 10 %. Je dualezité zminit, Ze Ctyfi

respondenti uvedli do dotazniku, Ze jiz nestuduji, ale pracuji.

Otazka ¢. 4: Ktery ro¢nik studujete?

Graf 5 Ro¢nik studia
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Zdroj: vlastni zpracovani
Vyse uvedeny graf zobrazuje zatazeni respondentd do jednotlivych ro¢nikli a typl
Skol. Pro zajimavost vypovidaci schopnost obsahuje graf rovnéz rozliSeni respondentt

podle pohlavi. Pii pohledu na graf lze konstatovat, ze nejpocetnéji je zastoupen 8. ro¢nik
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Zakladnich skol (a to s velkou pievahou chlapcit) a nasledné pak 3. ro¢nik Strednich skol

(a zde naopak s pievahou divek).

Otazka €. 5: V jakém kraji bydlite?

Graf 6 Kraj
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Zdroj: vlastni zpracovani

Z rozlozeni respondentii do jednotlivych kraji CR je vidét, Ze nejpodetndji je
zastoupen Stfedocesky kraj, a to z vice nez 73 %. Ostatni kraje jsou zastoupeny znatelné
méné a tato skutecnost je ddna zpisobem distribuce dotaznikd. Ve Stfedoceském kraje
byly rozdany dotazniky détem ve Skolach jejich uciteli, zatimco respondenti mimo tento
kraj byli kontaktovani v pfevazné vétsiné piimo autorkou prace. Proto je jejich mnozstvi
mens$i. Rovnéz navratnost dotaznikd v pripade tiidy je vétsi, nebot’ Zaci pod dohledem

pedagoga jsou vice motivovani dotaznik dokonc¢it a odevzdat.

Otazka €. 6: Znate nékoho ze svého okoli, komu nadmérné zadluZeni zkomplikovalo
Zivot?

Graf 7 Znalost zadluzeného ¢lovéka

= Ano
J = Ne

_4

Zdroj: vlastni zpracovani
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Otazka ¢. 6 vyzadovala od respondenti se vice zamyslet nad lidmi, které znaji ze
svého okoli. Na otdzku, zda znaji n¢koho, komu nadmérné zadluzeni zkomplikovalo Zivot,
odpovédelo souhlasné celkem 46 respondentt, coz je 29 % z celkového poctu. Zbyvajici
¢ast respondentti odpovédela ,,Ne.

Z této otazky samoziejmé nelze usuzovat, jaké je skutecné pomérné zastoupeni
takovych lidi (tedy téch, ktefi se nadmérné zadluzili) v populaci. Lze vSak konstatovat, ze
neceld tfetina respondenti nékoho takového zna, a proto vidi v praxi, Ze nadmérné
zadluZeni Casto privadi ¢lovéka do svizelné zivotni Situace.

Je tieba zdlraznit, ze nadmérné zadluzeni je néco, cemu by spravné vedend vyuka

arozvijeni dovednosti v oblasti finan¢ni gramotnosti mély predchazet.

Znalost nasledkii zadluZeni jako vstupni parametr

Autorka prace piedpoklada, Ze skute¢nost, ze respondent zna ve svém okoli nékoho
S negativnimi nésledky zadluZeni, mliize mit vliv na jeho chovani v oblasti financi.
Zejména na otazku vyuzivani Gvéru, na zodpovédny piistup k hospodateni s penézi apod.
Proto je tato otdzka pouzita jako vstupni parametr v kontingenc¢nich grafech u nékterych

vybranych otazek.

Otazka ¢. 7: Odkud prameni Vase znalosti o financich?
Graf 8 Znalosti o financich
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Zdroj: vlastni zpracovani

Na tuto otazku bylo mozné zaskrtnout, a tedy vybrat n¢kolik odpovédi. Tu nejcasté;jsi
»Ze Skoly*“ zvolilo 150 respondentli, coz vSak zdroven znamend, ze 10 znich si neni
védomo, ze by nabyli néjakych finan¢nich znalosti ze své Skolni dochazky. Dalsi velmi
Castou odpovedi, kterou zvolilo 110 respondentii (coz je ptes 70 %) bylo ,,Povidame si

0 financich doma®“. Pomérné méné Castou odpovedi bylo ,,studium ¢lanka z internetu®,
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kterou zvolilo 52 respondentil. Posledni dvé volby, a to ¢teni knih anebo jiny zdroj zvolilo

shodné 20 respondentd.

Otazka ¢. 8: Sestavoval/a jste nékdy Rozpocet ¢i Vykaz prijmu a vydaju?

Graf 9 Sestaveni rozpoc¢tu ¢i vykazu piijmi a vydaji

Z4dna z uvedenych moznosti [N 78
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Zdroj: vlastni zpracovani

Tato otazka meéla za cil zjistit, zda se respondenti v néjaké formé setkali se
sestavovanim rozpoctu anebo vykazu piijml a vydaji. M¢li pfi tom rozlisit, zda to bylo
v ramci Skolni ¢i mimoskolni vyuky ¢i akce, anebo se stim setkavaji ve své rodiné
¢i v okoli. Bylo mozné zaroven zaskrtnout vice relevantnich odpovédi.

Nejcastéjsi odpovedi bylo (paradoxné€) nezaSkrtnuti ani jedné z uvedenych moznosti.
To znamena, Ze celkem 78 respondentl (coz je cca 49 %) se s timto finanénim nastrojem
v praktické podobé nesetkalo.

Druha, zbyvajici ¢ast respondenti (52 %) vzdy alespon néjakou zkuSenost méla,
pficemz nejcastéji to bylo z domaciho prostiedi, méné pak ze Skoly anejméné

Z mimoS$kolnich akci.

Prakticka zkuSenost s rozpo¢tem ¢i vykazem jako vstupni parametr

Autorka prace se domniva, ze praktickd zkuSenost respondenta S rozpoctem
¢i vykazem piijmu a vydaji muze hrat dalezitou roli v tom, jak respondent odpovida na
dalsi otazky z oblasti finan¢ni gramotnosti. Také predpoklada, ze tato zkuSenost ma vliv na
jeho chovani, co se tyka spravy penéz atd. Proto je tento prakticka zkuSenost s rozpoétem

pouzita jako vstupni parametr K blizsi analyze vysledkt nékterych dalSich otazek.
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Otazka ¢. 9: Uved’te zdroj(e) penéz, s nimiZ nasledné miiZete sami hospodafrit:

Graf 10 Zdroj pfijmu

Nemam zadné své penize. - 16

Dostavam penize obcas od piibuznych. _ 94
Dostavam pravidelné kapesné. _ 106
Nt svi zdvopr. | 10-

0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani

V otazce zaméiené na zdroj piijmu vybirali respondenti ze ¢ty moznosti, pfi¢emz
nékteré moznosti bylo mozné kombinovat.

Ukazalo se, ze pouze 16 respondenti z celkového poctu 160 (coz je 10 %) nema
zadné své penize, s nimiz by mohli né¢jakym zplisobem nakladat. Zbyly pocet respondentii
vzdy zaSkrtl minimalné jeden z moznych zdroji pfijmt. Z grafu Ize vidét, ze vSechny tfi
varianty (ob¢asné penize od piibuznych, pravidelné kapesné i vlastni zdroj piijmu) mély

velmi podobnou relativni ¢etnost, a to v rozsahu 58 az 66 %.

Zdroj prijmu v zavislosti na typu (stupni) Skoly
Nasledujici graf zobrazuje, jak se odpovédi ohledné zdroje pfijmu 1isi s ohledem na
odpovéd, jaky druh Skoly respondent navstévuje anebo zda jiz pracuje (viz otazka €. 3).

Graf 11 Zdroj piijmu dle typu skoly

Zikladni Skola [N
Stfedni Skola  EEGEG—_—
® Dostavam pravidelné
Vyssiskola N kapesné.
= Dostavam penize obcas

Vysoki Skola IEG——  oq pribumieh,
Precuii N Nomém Zidné své

penize.

B Mam svij zdroj pfijmu.

0% 25% 50%  75% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
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Po zhlédnuti grafu 1ze konstatovat nasledujici: U zaki zékladnich Skol tvoii nejveétsi
Cast jejich piijmu penize od rodiny, tj pravidelné kapesné plus obcasné castky od
piibuznych. Cim vys§i stupen $koly, tim byla respondenty uvadéna vyssi Eetnost vlastniho
piijmu, a naopak klesa piijem penéz od rodiny. U pracujicich pak vlastni zdroje tvoftily jiz
100 % vsech jejich piijma.

Rozdily ve skladbé piijmu jednotlivych stupnt Skol dle autorky logické a odpovidaji
postupnému osamostatiiovani se respondent, a Stim souvisejici potfebé nakladat dle
svych potieb se svymi finan¢nimi prostfedky, z ¢ehoz plyne 1 potieba mit nad zdroji svych

pfijmt kontrolu a nespoléhat se na cizi zdroje.

Otazka ¢. 10: Vyberte, co nalezi mezi tzv. hotovostni penize:

Graf 12 Hotovostni penize

Bitcoiny M 6
Slevové poukazky I 30
Bankovky e 182
Seky N 32
Platebni karty [N 24
Mince e 148
0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani

Touto otazkou zac¢ind mapovani vlastnich znalosti respondentl z oblasti finan¢ni
gramotnosti. Respondenti zde mohli zaskrtnout 0 az 6 odpovédi.

Nejcastéjsi zvolenou odpoveédi byly bankovky (95 %) a také mince (92,5 %). Ostatni
odpovédi byly fadové méné casté (pod 20 %).

Spravnost odpovédi na otazku ¢. 10 celkové
S ohledem na to, Zze pouze dvé znabizenych moZnosti odpovédi jsou spravné
(bankovky a mince), nabizi se spocitat, kolik je takovych respondentt, ktefi vybrali praveé

a jen tyto dvé volby a takovych, ktefi vybrali kombinaci spravnych 1 Spatnych odpovédi.
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V nasledujicim grafu je vidét, ze Gplné spravné odpovédelo 61 %, castecné spravne
36 a jen Spatné odpovédi vybralo 3 % respondentt.
Graf 13 Spravnost urc¢eni Hotovostnich penéz

3%

= VSe spravné
36% ‘ | P
= Céstecné spravné

61% = Jen Spatn¢

Zdroj: vlastni zpracovani

Spravnost odpovédi na otazku €. 10 s ohledem na vékovou kategorii
Nasledujici graf zobrazuje, jak se spravnost odpovédi na otdzku méni s ohledem na

veékovou kategorii, do niZ respondent spadé (viz odpoveéd’ u otazky €. 2).

Graf 14 Spravnost odpovédi dle véku

21-22 let
19-20 let I
17-18 /et I
H Castecne Spravne
15-16 let G = jen Spatng
13- 14 let G
0% 20% 40% 60% 80% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani

B vSe spravné

Lze konstatovat, ze s rostoucim vékem roste podil téch, ktefi odpovéde€li spravné na
ukor zbyvajicich dvou skupin.
Také Ize vycist, ze od véku 17 let neni ani jeden respondent, ktery by oznacil pouze

Spatné odpovédi, a pfitom ani jednu spravnou.
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Otazka ¢. 11: Jaké penize se uZivaji pri tzv. barterové sméné?

Graf 15 Barter sména
2%
’ 17% = Hotovostni penize

43% Elektronické penize

Z4adné (méni se zbozi za zbozi)

38% Nevim

Zdroj: vlastni zpracovani

Dalsi z teoretickych otazek z oblasti penézni gramotnosti byla zacilena na barter
sménu. Bylo mozné vybrat jen jednu odpoved.

Nejvetsi ¢ast respondentl (43 %) uvedla, Ze na tuto otdzku odpovéd nezna.
Jen 0 5 % méné Cetna skupina respondenti pak odpovédéla spravnou variantou. Zbylé dvé
(oboji nespravné) odpoveédi zvolilo dohromady 19 % respondenttl, coZ je presné polovicni

mnozstvi oproti tém, kteti odpoveédéli spravne.

Odpovéd’ na otazku ¢. 11 s ohledem na pohlavi respondenta
Nasledujici graf zobrazuje, jak se odpovédi na otazku barter smény lisi s ohledem

na pohlavi respondenta (viz otazka €. 1).

Graf 16 Definice barter smény s ohledem na pohlavi

® Hotovostni penize

Zena
= Elektronické penize
muz l Zadné (méni se zbozi za zbozi)
Nevim
0% 50% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
Lze konstatovat, Ze spravna odpovéd’ byla u muzi /chlapct znatelné cetnéjsi

(cca 0 50 %) nez u Zen /divek, a to na ukor odpovédi ,,nevim®.
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Otazka ¢. 12: Ktera karta umozZiiuje platit penézi, které ma majitel na svém béZném
uctu?

Graf 17 Karta z bézného uctu
8%
‘ = Kreditni karta
= Debetni karta

43% = Nevim

Zdroj: vlastni zpracovani

Tato teoreticka otazka provéfila, zda se respondenti orientuji v jednotlivych druzich
platebnich karet. Na otazku, ktera z platebnich karet umoznuje Cerpat penize, které ma
majitel na svém uétu, odpovédélo spravné jen 43 % dotazovanych. Spatnou odpovéd’ pak

zvolilo jesté o 6 % vice dotazovanych a asi 8 % uvedlo, Ze nevi.

Odpovéd’ na otazku €. 12 s ohledem na pohlavi respondenta

Pti rozliSeni odpovédi s ohledem na pohlavi respondenta Ize vidét (viz graf 18), ze
u chlapct byla ¢etnost spravné odpovédi (51 %) cca o polovinu vétsi nez u divek (33 %)
a to na ukor nespravné odpovédi.

Graf 18 Karta z bézného tctu s ohledem na pohlavi

N B Kreditni karta
i Debetni karta
muz
i Nevim
0% 20% 40% 60% 80% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
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Otazka ¢. 13: Ktera karta pri placeni zaklada avér, ktery je tieba nasledné splatit?

Graf 19 Karta zakladajici tvér

17%
330% = Kreditni karta
9% = Debetni karta
‘ | Zlata karta
/ Nevim

41%
Zdroj: vlastni zpracovani
Podobné jako otazka piedchozi, i tato je z oblasti znalosti platebnich karet, tentokrate
je vsak zacilena na druh karty zakladajici avér. Zde spravnou odpovéd’ uvedlo dokonce
jesté¢ mensi procento respondentl (33 %). Nespravnou odpovéd zvolilo celkové 67 %

respondentti a 9 % uvedlo, ze odpoveéd’ nevi.

Odpovéd’ na otazku €. 13 s ohledem na pohlavi respondenta

Nasledujici graf zobrazuje, jak se odpovédi lisi s ohledem na pohlavi respondenta.

Graf 20 Karta zakladajici tivér s ohledem na pohlavi

B Kreditni karta

u Debetni karta
muz [ = Zlatd karta

Nevim
0% 20% 40% 60% 80% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
Pfi rozliSeni odpovédi dle typu pohlavi 1ze konstatovat stejny zavér, jako u predchozi
otazky. A totiz, Ze u muzd je relativni Cetnost spravnych odpovédi (42 %) vyssi nez

U zastupct Zenského pohlavi (22 %).
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Otazka ¢. 14: Jaka situace podle Vas hrozi v pripadé ztraty platebni karty:

Graf 21 Ztrata karty
8% 7%

6% = Kartu mize nékdo zneuzit kdykoli

po dobu jeji platnosti.

= Kartu mize n¢kdo zneuzit jen
dokud ji majitel nezablokuje.

» Kartu zneuzit nelze, nebot’ je
chranéna PIN ¢islem.

Nevim

79%

Zdroj: vlastni zpracovani

Co se tykd moznych nasledki pii ztrat€ platebni karty, prizkum ukazal, ze znalost
spravné varianty je velmi dobra. Témét 80 % dotazovanych odpovédélo, Ze kartu lze
zneuzit jen do okamziku jeji blokace majitelem. Ostatni varianty odpovédi byly zastoupeny

kazda méné nez 8 %.

Odpovédi ohledné ztraty karty s ohledem na pohlavi respondenta

Nasledujici graf zobrazuje, jak se Cetnosti odpoveédi na otazku hypotetické ztraty
karty a jejiho nasledného rizika li$i s ohledem na pohlavi respondenta (viz otazka ¢. 1).

Lze si naptiklad vS§imnout, Ze, odpovéd’, Ze kartu zneuZzit nelze, protoZe je chranéna
PIN ¢islem, vybirali pouze zastupci muzského pohlavi.

Graf 22 Ztrata karty dle pohlavi

® Kartu mize nékdo zneuzit kdykoli

y o dobu jeji platnosti.
- mKartu mize nékdo zneuzit jen

dokud ji majitel nezablokuje.

Mus & Kartu zneuzit nelze, nebot’ je
o [ | chrinéna PIN cistem.

Nevim
0% 50% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
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Otazka ¢. 15: Inflace znamena:

Graf 23 Inflace

o 1% 5%
1% \ = Ceny zbozi postupné rostou

= Ceny jsou snizeny v ramci akce
= Ceny se dlouhodobé neméni

93% Nevim

Zdroj: vlastni zpracovani
U otazky na téma inflace, byla zjist€éna opé&t velmi dobra uspéSnost spravnych

odpovédi. Zde dokonce pies 93 % respondentti odpoveédélo spravné.

Otazka ¢. 16: Jaky je vyznam zkratky RPSN v souvislosti s uvéry?

Graf 24 RPSN

2004 = Jsou to celkové rocni poplatky za poskytnuti uvéru.
= Je to poplatek za predCasné splaceni tivéru.

= Je to ro¢ni odmeéna za fadné splaceni.

\ RPSN s avéry nesouvisi.
14%

49% » Nevim, jaky je vyznam této zkratky.

79% 1%

Zdroj: vlastni zpracovani

Na otazku, co znamena zkratka RPSN, odpovédélo spravné 29 % dotazovanych
a Spatné celkem 22 %. Zbyvajici €ast, coz je témef polovina vSech respondenttl, uvedla, Ze
nevi, co dané zkratka znamena a jaky je jeji vyznam.

Autorka prace povazuje znalost vyznamu této zkratky jako podstatnou pro spravné
posouzeni vyhodnosti avérovych produktu. Jeji znalost by tedy méla snizit riziko uzavieni
nevyhodného uvéru, ktery by mohl néasledné zbytecné zatizit rozpocet daného clovéka.

Z tohoto diivodu, je slozeni odpovédi dale analyzovano.
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Porozumeéni zkratce RPSN s ohledem na pohlavi respondenta
Nasledujici graf zobrazuje, jak se spravnost odpovédi na otazku RPSN 1isi s ohledem

na pohlavi respondenta (viz otazka ¢. 1).

Graf 25 Spravnost definice RPSN dle pohlavi

zena
B spravné
B Spatné

-
o
0% 20% 40% 60% 80%  100%
Zdroj: vlastni zpracovani
Z grafu lze vyc¢ist, ze muzi méli vice nez dvojnasobnou Cetnost spravné odpovedi
(37 %) nez zeny (17 %).
Pocetni teSeni hypotézy o nezavislosti mezi pohlavim a porozuménim RPSN

je nasledné feseno v kapitole testovani hypotéz

Otazka ¢. 17: V jakych jednotkach se uvadi arok a irokova sazba?

Graf 26 Urok a Grokova sazba

14% ® Urok se uvadi v K¢ a urokova sazba v %.

30% ,
= Urok se uvadi v % a urokova sazba v K¢.

2504 Oboji se uvadi v K¢.

Oboji se uvadi v %.

2% 29% = Nevim

Zdroj: vlastni zpracovani
Na tuto otazku odpovédélo spravné 30 % respondentti. DalSich 14 % uvedlo, Ze nevi,

jak to je spravné. Zbyvajicich 56 % neuvedli, ze nevi, ale zvolili nespravnou odpoveéd'.

Otazka ¢. 18: PopiSte vlastnimi slovy pojem Rozpocet:

Otazka na vyznam pojmu Rozpocet byla vypisovaci. To znamena, ze respondenti
neméli dopiedu stanovené odpovédi, z nichz by vybirali. Navzdory ptredpokladu, Ze bude

obtizné vyhodnotit a roztiidit jejich odpovédi, se ukazalo, ze tomu tak nebylo.
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Jejich odpovédi bylo mozné rozttidit do ¢ty zakladnich podob odpovédi a pomérné
zastoupeni v rdmci celku ukazuje nasledujici graf:

Graf 27 Definice rozpoctu

21% = Je to plan piijmi a vydaja

30%
= Je to mnoZstvi penéz na urcitou dobu ¢i ucel

9% = Jsou to penize

9%'

Zdroj: vlastni zpracovani

Jin4 odpoveéd

= Nevim

31%

Odpovéd, ktera se nejvice blizila spravné definici, tj, Ze jde o plan piijma a vydaja,
uvedlo 30 % respondenttl. Dalsi, stejné pocetna ¢ast uvadéla, Ze se jedna o mnozstvi penéz
na urcitou dobu ¢i ucel. Odpovéd’ zni na prvni pohled podobné, ptesto je zde rozdil, nebot’
rozpocet neni vyse finan¢ni ¢astky, ale jeji rozvrzeni. Jinou podobu odpovédi pak uvadélo

dalsich 18 % a zbyvajicich 21 % ptiznavalo, ze pojem rozpocet vysvétlit neumi.

Definice rozpoctu s ohledem na praktickou zkuSenost s rozpoctem
Nasledujici graf zobrazuje, jak jednotlivé definice rozpoctu lisi s ohledem na

skutecnost, ze respondent se jiz prakticky s rozpoctem setkal (viz otazka ¢. 8).

Graf 28 Definice rozpoctu dle praktické zkusenosti s nim

H Je to plan piijmi a

vydajt
B B et mnosswi penezng

>
D

urcitou dobu ¢i ucel
= Jsou to penize

ano Jind odpoveéd’

zkusenost s rozpoctem

= Nevim
0% 50% 100%
Zdroj: vlastni zpracovani
Pti pohledu na graf je vidét rozdil u cetnosti prvnich dvou typl odpoveédi.
U respondentti, ktefi uvedli, ze maji s rozpoctem uréitou, byt iojedin¢lou praktickou

zkuSenost, je Cetnost spravné definice rozpoctu asi o polovinu vétsi nez u respondentd,
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kteti se srozpoCtem prakticky nesetkali. Hypotéza o vlivu zkuSenosti s rozpoctem na

definici rozpoctu je pocetné feSena v kapitole testovani hypotéz.

Otazka ¢. 19: Popiste vlastnimi slovy pojem Vykaz piijmu a vydaju:

Také otazka na vysvétleni pojmu Vykazu piijmu a vydaji byla vypisovaci. Zde se
vsak, na rozdil od otdzky ptedchozi, vyrazn¢ opakoval jen jeden druh odpovédi a zbyly
pocet bylo mozné zahrnout pod kategorii ,,Jind odpovéd™. Pomérné zastoupeni odpoveédi
ukazuje nasledujici graf:

Graf 29 Definice vykazu piijmu a vydaju
= Je to historie piijml a
vydaji

42%
520 Jina odpovéd

Nevim

6%

Zdroj: vlastni zpracovani
Jak je vidét, spravou odpovéd’ Ze se jedna o historii ¢i prehled skute¢nych piijmt
a vydajii, uvedlo celych 52 % respondentti. Jinou podobu odpovédi uvadélo pouze 6 %
a pekvapiveé velkd cast dotazovanych (celych 42 %) uvadéla, ze vyznam tohoto pojmu
nezna. Varianta odpovédi, kterd by byla podobna té z pifedchozi otazky, tj, Ze se jedna

0 vysi penézni Castky, zde od respondentl nezaznéla.

Definice vykazu prijmu a vydaji s ohledem zkuSenost respondenta s vykazem

Opét, analogicky jako u ptedchozi otazky, i zde bylo provedeno porovnani odpovédi
respondentti S ohledem na jejich praktickou zkuSenost s rozpoc¢tem ¢i vykazem. Jak vSak
ukazuje nasledujici graf, prekvapivé ti respondenti, ktefi zkuSenost S rozpoétem nebo
vykazem neméli, uvadéli o poznani Castéji spravnou odpoveéd nez respondenti, kteii
zkuSenost méli, a to na ukor odpovédi ,,Nevim®.

Hypotéza o vlivu zkuSenosti s rozpoctem na definici vykazu pfijml a vydaji je

pocetné feSena v kapitole testovani hypotéz.
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Graf 30 Definice vykazu dle praktické zkusSenosti s rozpoctem

® Je to historie
piijmi a vydaji

= Jina odpovéd’
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rozpoctem
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>
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Zdroj: vlastni zpracovani

Otazka ¢. 20: ZaSkrtnéte polozky, které se Fadi mezi vydaje:

Graf 31 Co jsou vydaje

Penize za brigadu [ 18
Pijjceni penéz kamaradovi [N 96
Darovéni penéz nadaci [N 108
Uhrada vyuctovani za telefon [ 134
Vyhra v loterii [N 22
Koups jizdenky MHD [ 135
Kapesné od mych rodict [ 34

Platby 7a nikupy I 1

0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani

Tato otazka méla za cil rozpoznat, jak dobfe respondenti rozumi pojmu vydaj.
K tomu Ucelu bylo vybrano nekolik finan¢nich transakci, s nimiz se mohli respondenti ve
svém Zzivote¢ setkat a cilem bylo zaskrtnout ty, které jsou pro n¢ vydajem. S jakou absolutni
¢etnosti byly jednotlivé odpovédi vybirany, je vidét na vySe uvedeném grafu. Lze zietelné
vidét, Ze jsou zde odpovédi, které maji vysokou Cetnost a pak odpovédi, které ji maji
naopak nizkou a pii bliz§im prozkoumani lze konstatovat, ze odpovédi s vysokou Cetnosti

jsou ty spravné a naopak.
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Spravnost urceni vydaja celkové

Protoze predchozi graf znazornuje jen pocet oznaceni jednotlivych variant, nelze
Z ngj vycist, jaké mnoZzstvi respondentli vybralo praveé vSechny spravné odpovédi a zadné
Spatné. Takové vyhodnoceni je zndzornéno na nasledujicim grafu, z néhoz lze vycist, ze

zcela spravné odpovidalo 43 % respondentli, caste¢né spravné 51 % a pouze Spatné
odpovédi zaskrtlo 6 %.

Graf 32 Spravnost uréeni vydaji
6%

m Zcela spravné
43% S ey
= CasteCné spravné
51%

Pouze Spatné

Zdroj: vlastni zpracovani

Spravnost urceni vydaji s ohledem na pohlavi respondenta

Z dalsiho grafu, kde je zohlednén i vliv jednotlivych pohlavi, Ize vidét, ze pomér
zcela spravnych a ¢astecné spravnych odpovédi je u obou pohlavi témét identicky. Co je
vSak zajimavé, Ze pouze Spatné odpovédi se nachdzely jen u zastupcli muzského pohlavi.

Graf 33 Spravnost ur¢eni vydaji s ohledem na pohlavi

= CasteCné spravné

Yena _ B Zcela spravné

muz

Pouze Spatné
0% 50% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani
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Otazka €. 21: Co je oznacovano jako tzv. financni rezerva?

Graf 34 Finanéni rezerva

Nevim - 18

Je to rozdil mezi ptijmy a vydaji v daném . 12

mesici.
Jsou to penize bokem, které slouZi pro _ 130
kryti mimotfadné situace (ztrata ptijmu).
0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani
Na otazku, co znamena pojem finanéni rezerva bylo odpovidano v drtivé vétSing
spravné (130 respondentt, coz je pies 81 %). Pouze 12 respondentii ze 160 zvolilo $patnou

odpovéd’ a 18 uvedlo, Ze pojem neznaji.

Otazka €. 22: Je poti‘eba mit penize bokem ke kryti mimoradnych situaci?

Graf 35 Potfeba penéz bokem

Nevim [ 12

Spise se to nedoporucuje, nebot’ penize
tam ztraci svou hodnotu. - 24

Neni to potieba, nebot’ existuji snadno . 8

dostupné pujcky.
Ano, a zatneme to realizovat hned, kdyz — 116
zac¢indme mit vlastni piijmy.

0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani

V otazce dilezitosti finan¢ni rezervy bylo opét prevazna Cast odpoveédi spravna,
zvolilo ji 116 respondentd (72,5%). To znaéi, Ze vétSina dotazovanych pfistupuje
zodpovédné k hospodareni se svymi penézi. Oproti tomu 24 respondentd (15 %) potiebu
¢i dulezitost rezervy nevidi, neni zde vSak zjiStovano, jak by pfipadnou situaci ndrazové
potieby penéz tesili. Dalsich 8 (5 %) rovnéz dulezitost rezervy popira, a to s odivodnénim,
7ze by vpfipad¢ potieby hledali feSeni v podobé pujcky. Zbyvajicich 12 (7,5 %)

respondentll nema na tuto otdzku jasny nazor a zvolilo odpovéd’ ,,nevim*.
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Otazka ¢. 23: Jaky mate piehled o veskerych Vasich penézich (v hotovosti ¢i bance)?

Graf 36 Pichled o penézich

Netusim, kolik penéz celkem mam. [ 18

Zjist'uji si to jen tehdy, kdyz si chci néco
vétsiho koupit. B 30

Zjist'uji si to jednou za nékolik mésict. [l 14

Piehled si udriuji praVideh’lé, kaZd}'/ — 98
mesic.
0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani
Tato otazka je prvni ze skupiny otdzek smérovanych do oblasti praktickych navyka
¢i dovednosti respondenttl, zejména z oblasti hospodateni s penézi a postoje k ptjckam.
Jako prvni je dotaz, jak ¢asto a v jakych situacich si respondenti aktualizuji prehled
0 vSech svych financich, at’ uz se jedna o hotovost ¢i penize ulozené v bankach.
Zde 98 respondentii (pies 61 %) uvedlo, Ze si piehled udrzuji pravidelné, na mési¢ni
bazi, coz je znamkou zodpovédného pristupu ke svym financim. O poznani méngé,
konkrétn¢ 19 % zjistuje sviyj stav jen kdyz potiebuji, tj. v piipad¢é vétsiho planovaného
vydaje. Nepiili§ pocetna skupina respondenti (9 %) si pak stav penéz zjiStuje

v nékolikamésicnich intervalech a posledni skupina (11 %) nevi, kolik pen¢z celkem ma.
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Otazka ¢. 24: Jak jste nakladali s penézi, které jste méli na urcité obdobi?

Graf 37 Vychazeni s penézi

Nebyl/a jsem v takové situaci. - 36

Penize mi brzy dosly a vyzadal/a jsem si I 4
dalsi.

Plan jsem nemél/a a pfi kazdém ndkupu

jsem pocital/a, zda mi penize vystaci do _ 72

konce obdobi.

Sestavil/a jsem si plan (rozpocet) a tim se
] i - 48
fidil/a.

0 40 80 120 160

Zdroj: vlastni zpracovani

Cilem této otazky bylo zmapovat chovani respondenti Vv situaci, kdy maji na urcité
obdobi dané mnozstvi penéz. D4 se na to divat také jako na realné provéieni toho, zda a jak
respondenti své nabyté znalosti opravdu v praxi uzivaji ¢i aplikuji.

Pti pohledu na graf je vidét, ze 36 respondentti ze 160 jesté v takové situaci, v niz by
si museli sur¢itou ¢astkou penéz vystaCit po urCité obdobi, nikdy nebyli. Odpovédi
zbyvajicich respondent, tj, pouze téch, ktefi situaci jiz zazili, znadzornuje nasledujici graf.

Graf 38 Vychazeni s penézi — u téch, ktefi situaci zazili

3% = Sestavil/a jsem si plan (rozpocet) a tim
se fidil/a.

39%
° = Plan jsem nemél/a a pii1 kazdém nakupu

jsem pocital/a, zda mi penize vystaci do
konce obdobi.

Penize mi brzy dosly a vyzadal/a jsem
si dalsi.

58%

Zdroj: vlastni zpracovani
Je vidét, Ze celkového poctu 124 dotazovanych, ktefi popisovanou situaci zazili,
si plan sestavilo a dale se jim fidilo jen 39 %. O poznani pocetn&jsi (58 %) vsak byla

skupina takovych, ktefi plan neméli, coz jim pii kazdém nékupu zpisobovalo komplikace.
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Jen 3 % respondentt pfiznavaji, ze jim v takové situaci penize dokonce dosly a zazadali si
o dalsi.

Autorka prace vnima vyse uvedené varianty chovani v dané situaci jako dulezity
ukazatel toho, jak se v realné praxi respondenti vyporadavaji s hospodaienim s financemi
ajak se jim tedy dafi udrzovat vyrovnany rozpocet atim aktivn¢ predchdzet situaci
zadluzeni. Proto je v nasledujicich odstavcich zkouman vliv riznych vstupnich parametra
na tyto modely chovani. Konkrétné je postupné zohlednén vliv pohlavi, vliv existence

vlastnich pfijmi a také vliv praktické zkusenosti s rozpoctem.

Vychazeni s penézi s ohledem na zkuSenost respondenta s rozpo¢tem ¢i vykazem

Nize uvedeny Graf 39 zobrazuje, jak se procentni zastoupeni jednotlivych odpovédi
lisi sohledem na skute¢nost, zda m¢l respondent praktickou zkuSenost s rozpoctem
¢i vykazem (Viz otazka ¢. 8).

Graf 39 Vychazeni s penézi s ohledem na zkusenost s rozpoctem ¢i vykazem

m Sestavil/a jsem si plan (rozpocet) a
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s & 2 nakupu jsem pocital/a, zda mi
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527 Ne penize vysta¢i do konce obdobi.

g Penize mi brzy dosly a vyzadal/a
jsem si dalsi.

0% 50% 100%

Zdroj: vlastni zpracovani

Z grafického zobrazeni dat lze vycist, Ze respondenti, ktefi uvedli praktickou
zku$enost s rozpoctem nebo vykazem, si jen o trochu Castéji sestavuji plan a tidi se jim.
Hypotéza o vlivu zkuSenosti s rozpoftem na vychazeni s penézi je pocetné feSena

Vv kapitole testovani hypotéz.

Vychazeni s penézi s ohledem na skute¢nost, zda respondent ma vlastni piijmy
Nasledujici graf zobrazuje, jak se procentni zastoupeni jednotlivych odpovédi 1isi
s ohledem na skutecnosti, Ze respondent ma své vlastni pfijmy a nespoléha se jen na cizi

zdroje (viz odpovéd’ u otazky €. 9).
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Graf 40 Vychazeni s penézi dle existence vlastniho piijmu
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jsem si dalsi.

Respondent ma vlastni
piijmy
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Zdroj: vlastni zpracovani

Z vyse uvedeného grafického zndzornéni Ize vycist jedna zajimava skutecnost, a to,
ze penize doSly v pribéhu obdobi jen respondentiim, ktefi se pln¢ spoléhaji na cizi pfijmy.
Co se tyka pomérného zastoupeni zbylych dvou odpovédi, nejevi se na prvni pohled jako
vyrazné odlisné, a proto ani hypotéza o vlivu vlastnich pfijmt na vychazeni s penézi neni

dale pocetné fesSena.
Vychazeni s penézi podle pohlavi respondenta

Graf 41 Vychazeni s penézi dle pohlavi
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Zdroj: vlastni zpracovani

Z grafického znazornéni Ize vidét, Ze relativni zastoupeni jednotlivych odpovédi je

témef totozné pro ob¢ pohlavi, proto nebude dale nezavislost matematicky testovéana.



Otazka €. 25: Jak postupujete, kdyzZ si chcete poridit drazsi véc, na kterou nemate
k dispozici dostatek penéz (pocita¢, mobilni telefon, kolo atd.)?

Graf 42 Realizace vétsi koupé

Takova situace nenastala I 6

Pozadam o potiebné penize rodice a - 29
vetsinou je dostanu.

Nékup zrealizuji, az si penize naspofim ¢i _ 124
vydélam.

Najdu si vyhodny uvér ¢i ptjcku a véc si l 8
koupim.
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Zdroj: vlastni zpracovani

Tato otazka méla za cil zjistit, jak se stavi respondenti k situaci, kdy si chté&ji koupit
néco, na co nemaji vV danou chvili k dispozici dostatek svych finanénich prostiedka.

Vysledek je velice pozitivni, nebot’ 124 z nich (pies 77 %) si koupi naplanuje a do té
doby na ni potifebné prostiedky naspofi ¢i vydéla. Moznosti obratit se s zadosti o penize na
své rodi¢e by vyuzilo 22 respondentt (13 %) a moznosti vyuzit avér 8 respondentt (5 %).
Poslednich 6 respondentii uvedlo, Ze takovou situaci neznaji, proto jsou z dalsi analyzy
vypusténi.

Protoze tato otazka odhaluje, sjakou ochotou lidé sdhnou i v neakutnim ptipadé
K vyuziti uvéru a naopak, jak pevné se drzi zasady na draz$i véc si nashromazdit své
vlastni prosttedky, jde o dulezity ukazatel zodpovédného pfistupu k vlastnim financim

a hospodareni s nimi. Data jsou z toho duvodu dale analyzovana.

Realizace vétsi koupé s ohledem na znalost negativnich nasledki zadluZeni
Nasledujici graf zobrazuje, jak se odpoveédi ohledné realizace vétSi koupé lisi
s ohledem na skuteCnosti, ze respondent ze svého okoli zna negativni zkuSenost se

zadluzenim (viz odpovéd’ u otazky €. 6).
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Graf 43 Realizace vétsi koupé s ohledem na znalost negativnich nasledkii zadluzeni
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Zdroj: vlastni zpracovani

Lze si uz na prvni pohled vS§imnout, ze variantu financovat drahou véc okamzité
pomoci avéru ¢i pujcky zvolili jenom takovi respondenti, ktefi nemaji v okoli nékoho,
komu zadluzeni negativné ovlivnilo Zivot. To se jevi jako logické a rozhodné pozitivni
zjisténi. Relativni pomér zbyvajicich dvou odpovédi se nejevi jako vyrazné odlisny, piesto
je hypotéza o vlivu znalosti nasledkti zadluzeni na realizaci vétsi koupé pocetné provérena

Vv kapitole testovani hypotéz.

Realizace vétsi koupé s ohledem na existenci vlastnich prijmu respondenta
Nasledujici graf zobrazuje, jak se odpovédi ohledné realizace vétsi koupé 1isi podle
toho, zda si respondent jiz ptivydélava nebo ma jiny sviij vlastni zdroj piijmu.

Graf 44 Realizace vétsi koupé s ohledem na vlastni piijmy respondenta
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Zdroj: vlastni zpracovani

Vysledek vypadé nasledovné: U respondentti, ktefi sviij vlastni ptijem z jakéhokoliv
divodu nemaji, se relativné velka ¢ast z nich (34 %) obraci s zadosti o celou potiebnou
castku penéz na rodice. Naproti tomu u téch, kteti maji i svljj vlastni zdroj pfijmu, se na
tieti stranu s Zadosti o penize obrati celkové jen 12 %, a naopak 88 % si na véc naspoii

¢i vydéla. Také si Ize vS§imnout, ze variantu vyuzit avér ¢i pijcku uvadéli pouze lidé, kteti
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maji své vlastni pfijmy. Patrné je to z divodu, Ze 1idé, ktefi své pfijmy nemaji, iver vyuzit
nepotiebuji, nebot’ se obrati na své rodice.
Hypotéza o vlivu existence vlastnich pfijmii na realizaci vétsi koupé je pocetné

feSena v kapitole testovani hypotéz.

Otazka ¢. 26: Jakou byste si nastavili vysi splatky u sjednavaného uvéru?

Graf 45 Vyse splatky u uvéru

Nevim - 28

Co nejvetsi (bez rezervy); problém se - 18
splacenim lze fesit dal$im Gvérem.

Takovou, abych na ni (i s rezervou) kazdy _ 114
mésic mél/a.
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Zdroj: vlastni zpracovani
Tato otazka zjiStuje zodpoveédnost pfi nastavovani vyse splatek sjednadvaného uvéru.
Vysledek je opét pozitivni, nebot’ se ukéazalo, ze vétSina (71 %) respondentlii ma
zodpoveédny pfistup a vi Ze splatka nesmi vycerpat veskery kladny zustatek v daném
mésici, ale ma byt s urcitou rezervou, tak aby splaceni nebylo ohroZeno 1 mensimi vykyvy
Vv ptijmech ¢i vydajich daného mésice. Jen 11 % je opacného nazoru a asi 18 % nevi.
ProtoZe tato otazka zjiStuje, jak lehkomyslné ¢i naopak zodpovédné respondent

postupuje pfi sjednavani averu, je opét vhodné data dale analyzovat.

Vyse splatky tvéru s ohledem na znalost negativnich nasledkt zadluZeni
Podobné jako u predchozi otazky, i zde je zkoumano, jak se odpovédi respondentti
1i81 s ohledem na skutecnost, Ze respondent ze svého okoli zn4 negativni zkuSenost se

zadluzenim (viz odpovéd’ u otazky €. 6).
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Graf 46 Vyse splatky avéru s ohledem na znalost negativnich nasledkt zadluzeni
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Zdroj: vlastni zpracovani

Pii porovnéni jednotlivych pruhli lze vidét, ze respondenti, ktefi znaji z okoli
nasledky zadluzeni, by v mnohem vétsi mife nastavili bezpe¢nou vysi splatky, a to na tkor
obou zbyvajicich moznosti. To je zjisténi rozhodné pozitivni.

Hypotéza o vlivu znalosti nasledkii zadluZeni na vysi splatky avéru je pocetné feSena

Vv kapitole testovani hypotéz.

Otazka ¢. 27: Pro jaky ucel je vhodné si sjednat tzv. pojiSténi?

Graf 47 Vhodnost pojisténi

Nevim . 18
Pro ptipad velkych ne¢ekanych udélosti,

na jejichz vyieSeni by nam nestacily - 66

penize, které madme bokem.
Pro ptipad jakékoliv necekané situace, i _ 76
kdyz se jedna o malou finan¢ni ¢astku.
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Zdroj: vlastni zpracovani

V této otdzce je zkoumano, jak respondenti vnimaji, pro jakou situaci je vhodné
vyuzit pojistovacich produkti.

Vysledek ukazuje, Ze nejpocetnéjsi skupina (47 %) povazuje za vhodné mit uzavieno
pojisténi 1 na drobné necekané udalosti. Jen o trochu méné pocetnd skupina respondentli
(41 %) pak preferuje si pojistit jen piipadné velké Skody a zbyvajicich 12 % nevi, v jakém

ptipadé je vyhodnéjsi pojisténi uzavtit.
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Otazka ¢. 28: Je doporucovano sjednavat si u pojisténi tzv. spoluticast?

Graf 48 Spoluucast u pojisténi

Nevim, co znamena spolutcast. - 30

Nevim, co je doporuc¢ovano. - 44
Ano, platba za pojisténi se tim zlevni. - 52

Ne, je vyhodnéjsi, kdyzZ celou Skodu hradi
pojistovna. - p4
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Zdroj: vlastni zpracovani

Grafické znazornéni jednotlivych variant odpovédi u této otazky ukazuje, ze v ramci
oslovenych respondentii neni odpovéd, ktera by byla vyrazné preferovana. Co je pozitivni,
je fakt, Ze ta odpovéd, ktera byla ptece jen nejcastéjsi, a¢ ne vyrazné, byla ta spravna.

Zvolilo ji 52 (32,5 %) respondentt.

Otazka ¢. 29: Je mozné vnimat vyhru jako efektivni a dlouhodobé vyreseni naSich
financi?

Graf 49 Vyhra jako efektivni feSeni financi

Ne, vyhra nezméni finan¢ni navyky,
proto po kratké dob¢ nastava horsi _ 112
situace nez pied vyhrou.

Ano, vyhra mize vyfesit vydaje na
velkou ¢ast naSeho Zivota.
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Zdroj: vlastni zpracovani
Tato otdzka méla za cil rozpoznat, jak se respondenti stavi k vyhie
z pohledu dlouhodobé perspektivy. Tedy jaky je efekt na finan¢ni hojnost a prosperitu

vyherce po urcité dob€. Vyrazna vétsina (70 %) se shodla, v souladu s tvrzenim odborniki,

ze vyhra jako takova neméni finan¢ni navyky, a proto je jeji pfinos Casto jen kratkodoby.
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Otazka €. 30: Vite, jak zni jedno z doporuceni, které davaji bohati lidé, ohledné
sporeni pro tvorbu bohatstvi?

Graf 50 Navyk k rastu hojnosti a bohatstvi

Nevim [ 4

Vsechny penize, které¢ v daném mésici - 24
zbydou, davat na spofeni.

Davat na spofeni ithned cca 10% piijmil. - 44

Dévat na spoteni ihned cca 30% piijmu _ 48
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Zdroj: vlastni zpracovani

Posledni otazka méla za cil udélat prizkum, kolik z respondentl zna doporuceni, jak
si odkladat ¢ast svého piijmu zplsobem, ktery je udrzitelny a zaroven velmi efektivni
k tvorbé bohatstvi. Autorka si je védom skutecnosti, ze nejde o znalost bézné vyucovanou,
0 to vice je vSak pro jedince pfinosna. Na rozdil od jinych teoretickych znalosti, je tato
rada snadno a konkrétné aplikovatelna a lze ji povazovat za jeden z pilifa efektivni spravy
svych financi, coz je ve své podstaté cilem vyuky financni gramotnosti.

Setieni ukézalo, Ze mezi jednotlivymi variantami odpovédi neni jednoznaény favorit.
Spravna varianta davat bokem 10 % piijmu byla zvolena 44 respondenty, stejn¢ jako
odpoveéd’ ,nevim®“. Nejcastéji volena varianta, davat bokem 30 % svych piijmu, byla
zvolena 48 respondenty, a naopak nejméné Casta, odkladat vSechny penize, které v dany
mésic zbydou, 24 respondenty.

Nelze odpovédét, nakolik respondenti odpoveéd tipovali anebo vybirali na zakladé
znalosti ¢i presvédceni o jeji spravnosti. Lze proto jen fict, Ze mnozstvi téch, ktefi zvolili

spravnou odpovéd’ na zakladg jeji znalosti, je ur€ité méné nez 27,5 %, (44 respondent).

4.5.2 Testovani vybranych hypotéz

Tato kapitola se zabyva matematickym ovétenim hypotéz o ne/zavislosti vybranych
proménnych, a to pravé takovych, u nichz to bylo zminéno v predchozi kapitole v popisu

daného kontingenéniho grafu.
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K testovani je uzit Pearsontiv Chi kvadrat test. Tabulky nize vzdy obsahuji jak
skutecné Cetnosti testovaného znaku, tak teoretické (o¢ekavané). Nasledné jsou testovany
dveé podminky pouzitelnosti chi kvadrat testu.

K vyhodnoceni hypotézy je pouzita hodnota ,,p-value®, kterou vraci statisticka
funkce chisq.test v aplikaci MS Excel. Na zaklad¢ vzajemného porovnani této hodnoty
s hladinou vyznamnosti se rozhodne o zamitnuti anebo nezamitnuti testované nulové

hypotézy.

Porozuméni zkratce RPSN s ohledem na pohlavi respondenta

Ho: Pohlavi respondenta nema vliv na jeho porozuméni zkratce RPSN.

Tabulka 2 Vliv pohlavi na porozuméni RPSN

pohlavi
Porozuméni RPSN muz Zena
skuteéna | o¢ekavana | skutecna | ocekdvana

Cetnost | Cetnost | Cetnost | Cetnost
spravné 34 26,1625 12 19,8375
Spatné 57 64,8375 57 49,1625
ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot) splnéno
ocek. Cetnost >5 (80 % hodnot) splnéno
p-value (Excel CHISQ.TEST) 0,005705
hladina vyznamnosti o 0,05
vyhodnoceni 0,005705 < 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani

Na zaklad¢ skute¢nosti, ze p-value < o, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu
0 nezavislosti mezi pohlavim respondenta a spravnosti porozuméni RPSN na hladiné
vyznamnosti 0,05 % |ze zamitnout.

Zavislost mezi porozuménim RPSN a pohlavim lze hodnotit jako silnou.

Definice rozpoctu s ohledem na praktickou zkusSenost s rozpoctem

Ho: ZkuSenost respondenta s rozpoc¢tem ¢i vykazem nema vliv na jeho schopnost rozpocet

spravné definovat.
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Tabulka 3 Definice rozpoctu dle praktické zkusenosti s nim

prakticka zkuSenost s rozpoctem
Definice Rozpoc¢tu ano ne
skutecna | o¢ekavana | skuteéna | ocekdvana

Cetnost | cCetnost | Cetmost | Cetnost
Je to plan prijmu a vydajia 28 22,761 19 24,239
t!(z to mnozZstvi penéz na urcitou dobu ¢i 18 23,7296 31 25,2704
ucel
Jsou to penize 9 7,26415 6 7,73585
Jina odpovéd’ 8 7,26415 7 7,73585
Nevim 14 15,9811 19 17,0189
ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot) splnéno
ocek. Cetnost >5 (80 % hodnot) splnéno
p-value (Excel CHISQ.TEST) 0,16824
hladina vyznamnosti o 0,05
vyhodnoceni 0,16824 > 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani

Na zaklad¢ skuteCnosti, ze p-value > a, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu

0 nezavislosti mezi respondentovou definici rozpoctu a praktickou zkuSenosti respondenta

S rozpoctem nelze na hladiné vyznamnosti 0,05 % zamitnout.

Definice vykazu prijmu a vydaji s ohledem zkuSenost respondenta s vykazem

Ho: ZkuSenost respondenta s rozpoctem ¢i vykazem nema vliv na jeho schopnost vykaz

pfijmu a vydajh spravné definovat.

Tabulka 4 Definice vykazu dle praktické zkuSenosti s rozpoétem ¢i vykazem

prakticka zkuSenost s rozpoctem
Definice Vykazu pfijmi a vydaja ano ne
skuteéna | oCekavana | skute¢na | ocekdvana
Cetnost | Cetnost | Cetnost | cCetnost
Je to historie prijmi a vydaji 33 40,2112 50 42,7888
Jina odpovéd’ 5 4,84472 5 5,15528
Nevim 40 32,9441 28 35,0559
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ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot) splnéno
oc¢ek. ¢etnost >5 (80 % hodnot) splnéno
p-value (Excel CHISQ.TEST) 0,065561
hladina vyznamnosti a 0,05
vyhodnoceni 0,065561 > 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani
Na zaklad¢ skute¢nosti, ze p-value > o, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu
0 nezavislosti mezi respondentovou zkuSenosti s rozpocCtem a jeho schopnosti spravné

definovat vykaz ptijmi a vydaji, nelze pii dané hladin€ vyznamnosti zamitnout.

Vychazeni s penézi s ohledem na zkuSenost respondenta s rozpoctem ¢i vykazem

Ho: ZkuSenost respondenta s rozpo¢tem ¢i vykazem nema vliv na zpusob, jak hospodaii
S penézi.

Tabulka 5 Vychazeni s penézi s ohledem na zkusenost s rozpoc¢tem ¢i vykazem

prakticka zkuSenost s rozpoctem

Vychazeni s penézi ano ne

skutecna | o¢ekavana | skuteéna | ocekdvana
Cetnost | cCetnost | Cetmost | Cetnost

?Ies.tavﬂ/a jsem si plan (rozpocet) a tim se 27 23,4419 21 24,5581

ridil/a.

Plan jsem nemél/a a pi¥i kazdém nakupu

jsem pocital/a, zda mi penize vystaci do 32 34,6744 39 36,3256
konce obdobi.

Penvi,ze mi brzy doSly a vyZadal/a jsem si 4 4,88372 6 511628
dalsi.

ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot) splnéno

ocek. ¢etnost >5 (80 % hodnot) splnéno

p-value (Excel CHISQ.TEST) 0,41244

hladina vyznamnosti o 0,05

vyhodnoceni 0,41244 > 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani
Na zaklad¢ skute¢nosti, ze p-value > a, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu
0 nezdvislosti mezi respondentovou zkuSenosti s rozpoctem a zplUsobem, jak vychazi

S penézi, nelze pti dané hladin¢ vyznamnosti zamitnout.
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Realizace vétsi koupé s ohledem na znalost negativnich nasledki zadluZeni.

Ho: Znalost nasledkt zadluZzeni nema vliv na zpiisob realizaci vétsi koupé.

Tabulka 6 znalost nasledkd zadluzeni a realizace vétsi koupé

znalost negativnich nasledkii zadluZeni

koupé draZsi véci, na kterou nema ano .
respondent dostatek prostiredku nevi o tom
skute¢na | oCekavana | skuteéna | ocekavana

Cetnost | Cetnost | Cetnost | Cetnost

Najdu si vyhodny tvér ¢i pujcku a véc si

koupim. o | 23BLT g | 561039

Nakup zrealizuji, aZ si penize naspoiim 37039

¢i vydélam. 40 ' 84 86,961

Pozadam o poti‘ebné penize rodice a 6.57143

vétSinou je dostanu. 6 ' 16 15,4286

ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot) splnéno

ocek. Cetnost >5 (80 % hodnot) splnéno

p-value (excel CHISQ.TEST) 0,148392

hladina vyznamnosti o 0,05

vyhodnoceni 0,148392 > 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani

Na zaklad¢ skuteCnosti, ze p-value > o, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu

0 nezavislosti mezi respondentovou znalosti negativnich nasledki zadluzeni a jeho

zpusobem, jak se stavi ke koupi drazsi véci, nelze pii dané hladin€ vyznamnosti zamitnout.

Realizace vétsi koupé s ohledem na existenci vlastnich prijmu

Ho: Existence vlastnich pfijmt respondenta nema vliv na jeho zptisob realizaci vétsi koupé.

Tabulka 7 Vlastni pfijmy a realizace vétsi koupé

koupé drazsi véci, na kterou nema

Respondent ma vlastni prijmy

koupim.

ano ne
respondent dostatek prostiredku — —
skuteéna | oéekavana | skuteéna | o¢ekavana
cetnost éetnost cetnost éetnost
Najdu si vyhodny uvér ¢i pujcku a véc si 8 5,2087 0 27013

Nakup zrealizuji, aZ si penize naspofim
¢i vydélam.

90 82,1299 34 41,8701

Pozadam o potiebné penize rodice a
vétSinou je dostanu.

4 14,5714 18 7,42857
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ocek. Cetnost >2 (100 % hodnot)

splnéno

oc¢ek. ¢etnost >5 (80 % hodnot)

splnéno

p-value (excel CHISQ.TEST)

hladina vyznamnosti a

0,05

vyhodnoceni

0<0,05

Zdroj: vlastni zpracovani

Na zakladé skuteCnosti, Ze p-value < a, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu

0 nezavislosti mezi existenci vlastnich pfijmul respondenta a jeho zpiisobem, jak se stavi ke

koupi drazsi véci, lze pii dané hladin€ vyznamnosti zamitnout.

Vypada to tedy, ze lidé, ktefi maji alespont néjaké své vlastni ptijmy, vykazuji vice

zodpovédné chovani pfi koupi drazsich véci, tj, nejprve si naspoii ¢i vydélaji potiebnou

¢astku pen€z a teprve poté si danou véc koupi.

Vyse splatky tvéru s ohledem na znalost negativnich nasledka zadluzZeni.

Ho: Znalost negativnich nasledk zadluZzeni nema vliv na vysi splatky, kterou by si

respondent nastavil u sjednavaného avéru.

Tabulka 8 Znalost nasledkt zadluZeni a vyse splatky

znalost negativnich nasledku zadluZeni
Vyse splatky avéru ano nevi o tom
skutecna | o¢ekavana | skute¢na | ocekavana
Cetnost | Cetnost | Cetnmost | cetnost
Tagoyouv, a}byctl na ni (i s rezervou) 40 32.775 74 81225
kazdy mésic mél/a.
Co nejv&isi (bez rezervy); problémse |, | g5y75 |15 | 1285
splacenim lze resit dalSim uvérem.
Nevim 4 8,05 24 19,95
oc¢ek. ¢etnost >2 (100 % hodnot) splnéno
ocek. Cetnost >5 (80 % hodnot) splnéno
p-value (excel CHISQ.TEST) 0,01995
hladina vyznamnosti o 0,05
vyhodnoceni 0,01995 < 0,05

Zdroj: vlastni zpracovani
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Na zaklad¢ skuteCnosti, ze p-value < a, lze konstatovat, ze nulovou hypotézu
0 nezavislosti mezi znalosti negativnich nasledkti zadluzeni a vysi splatky u sjednavaného
uveru, lze pti dané hladin€ vyznamnosti zamitnout.

Znamena to, ze lidé, ktefi v blizkém okoli zaznamenali, jaké nasledky ma nadmérné
zadluzeni, si mnohem vice opatrné nastavuji vysi splatky u sjednavanych uveért, a to tak,

aby si byli jisti, ze na splaceni budou mit v kazdém meésici dostupné finan¢ni prostiedky.
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5 Vysledky a diskuse

5.1 Diskuze nad ziskanymi vysledky

Téma finan¢ni gramotnosti je v soucasnosti Siroce diskutované. Pfestoze pfi¢in mtize
byt vice (velké mnozstvi produktl, rostouci zadluzenost, pokusy o finan¢ni podvody),
fesenim maze byt (Sevéik, 2017) zvyseni urovné finanéni gramotnosti, a to zejména u jestd
studujici mladeze. Pozitivni efekt to piindsi jak jedinci samotnému, tak celé ekonomice.

Prestoze je problematika finan¢ni gramotnosti a zjistovani jeji irovné obsahem praci
také jinych autoru, je kazdy dotaznik svym zpisobem specificky. Pokazdé je totiz sestaven
tak, aby poskytl odpovédi pravé na takové otazky, které zajimaji daného autora. To je
samoziejmé piipad i dotazniku pouzitého v této praci. Ten je sestaven tak, aby mimo
znalost nékterych vybranych financnich pojmu zjistoval také napt. chovéani respondenta
Vv urcitych situacich ¢i znalosti, které nejsou bézné vyucovany v rdmci Skolniho vzdélavani.

Ptes vySe uvedené skute¢nosti lze i tak vyselektovat par otazek, s nimiz se lze setkat
I v pracich dalSich autorti a tim padem je mozné vysledky do jisté miry porovnat anebo

alespon doplnit o dalsi souvislosti ¢i zjisténi.

V otédzce €. 16 byla zjiStovana znalost zkratky RPSN, a to s alarmujicim vysledkem.
Pouze 29 % respondentd odpovédélo spravné a zbyvajici ¢ast bud’ rovnou ptiznala, Ze
nevi, anebo si mysleli, Ze vi, a pfesto odpoveédeli Spatné. K témeét identickému vysledku
vSak dosla ve svych vyzkumech také Beranova (2019, s. 131), kterd uvadi, Ze reélnou
znalost prokéazalo 27,91 % respondenti a také Opletalova (2015), ktera ve svych
vyzkumech dosla k hodnoté 32 %. Zavislost spravné znalosti RPSN na pohlavi jedince,
ktera byla autorkou prace statisticky potvrzena a dle jejich vysledkii byla ¢etnost spravnych
odpovédi muzl dvakrat vétsi nez u Zen, v pracich Beranové ani Opletalové zminéna nebo
zkouména neni.

Otazky €. 12 a 13 zjistovaly spravné porozumeéni respondentti jednotlivym druhtm
platebnich karet. Zatimco debetni kartu spravné identifikovalo 43 % respondentt,
u kreditni karty byl vysledek jesté horsi, zde pouze 33 % odpovédélo spravné. Beranova
(2019, s. 133) dosla ve svych vyzkumech k vyrazné pozitivnéjsimu vysledku, kdy spravné
identifikovat rozdil mezi kartami dokdzalo 51,88 % dotazovanych. Rozdilny vysledek Ize

nejspiSe prisuzovat jinému vékovému vymezeni testované skupiny, kdy na rozdil od této
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prace, byl prizkum Beranové provadén mezi vysokoskolaky, u nichz se jiz predpoklada, ze
S platebnimi kartami pfichazi dennodenné do styku.

Otéazka ¢. 23 se zamétovala na zjiSténi, jak Casto si uzivatele udrzuji piehled o vysi
svych dostupnych prostiedkti. Vysledek je podle autorky prace pozitivni, nebot’ ukazal, ze
ptes 61 % respondenta si prehled udrzuje pravidelng, na mési¢ni bazi a dalsich 19 % jen
Vv ptipad¢, ze to potiebuji védét. Ke srovnatelnému vysledku pak dosla i Beranova (2019),
ktera nezjistovala, jak Casto, ale jen zda maji respondenti o vysi svych prostfedkt piehled,
adosla kvysledku 77,66 %. U obou autori se tak jedna o uroven cca tii Ctvrtin

respondentd.

5.2 Identifikace nedostatku

Po provedeni analyzy vstupnich dat autorka prace vnima ¢i identifikuje nasledujici
nedostatky ¢i rezervy. Jsou uvadény chronologicky ve stejném potadi, vjakém byly
sefazeny otdzky, jichz se tykaji.

Jeden z prvnich nedostatki je registrovan po vyhodnoceni otazky ¢. 8 zaméfujici se
na praktickou zkuSenost respondentil s rozpoctem ¢i vykazem piijmil a vydaji. Vysledky
ukézaly, ze celych 49 % respondentl si neni védomo, Ze by se setkali v praktické podobé
S tvorbou rozpoctu anebo vykazu piijmu a vydaji. Vzhledem k tomu, Ze je to jeden ze
zakladnich néstroji pro efektivni fizeni financi, at’ uz v ramci osobniho nebo i profesniho
Zivota, vnima tento vysledek autorka prace jako alarmujici. Pouze 51 % se tedy s témito
nastroji setkalo, nebo si to pomatuji. Pfitom, a to je rovnéz vniméno autorkou jako silny
nedostatek, jen mén€ nez Ctvrtina respondentli se setkala s témito pojmy v ramci Skolni
vyuky. Znamena to, Ze jen ¢tvrtina Skol plni spravné svou préaci, co se tykd vyuky finanéni
gramotnosti? Nebo je vyuka tak neefektivni, Ze jen Ctvrtina zakl si na dané téma
vzpomene? Nelze bez dalsiho zkoumani rozhodnout. Co lze konstatovat, a rovnéz se zde
nabizi velky prostor pro mozné zlepSeni, ze v rdamci mimoskolni akce se s témito nastroji
setkalo pouze 18 ze 160 respondentl, tedy pouze 11 %. To vnima autorka také jako
nedostatecné, s ohledem na mnoZstvi finan¢nich instituci a jejich moznosti ¢i nastroje, jak
finan¢ni gramotnost ucit ¢i trénovat.

Mirné€ piekvapive zjisténi vnima autorka u vyhodnoceni odpovédi na otazku €. 10,
testujici, zda respondenti umi rozeznat, co nalezi mezi hotovostni penize. Je pozitivni, ze
ob¢ spravné moznosti zvolilo vice nez 92 %. Pfi zkoumani, kolik respondentii vSak zvolilo

jen tyto spravné odpovédi, vyslo najevo, Ze to je ,,pouze™ 61 %. DalSich 36 % respondent
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mimo spravnou odpovéd’ zaradilo mezi hotovostni penize i nastroj platebniho styku, ktery
hotovosti neni. Koneéné 3 % respondentti dokonce nezvolilo zddnou spravnou odpoveéd’
a misto toho jen n¢kterou ze Spatnych. Autorka prace by o¢ekavala u takovéto otazky veétsi
pomér téch, kteti odpovi zcela zpravé oproti tém, kteii zvoli 1 nékterou z nespravnych
moZnosti.

Dalsi nedostateCnou znalost lze zaznamenat u otazky ¢. 11 na téma barter smény.
Pti pohledu na graf Ize vidét, Ze spravnou odpovéd’ zvolilo pouze 38 % respondentl. Zbylé
mnozstvi bud’ odpovédélo Spatné anebo rovnou piiznali, ze pojem neznaji. Pfestoze
mnozstvi spravnych odpovédi je podpolovi¢ni, nevnima je autorka prace jako zasadni pro
schopnost efektivni spravy svych financi, a tedy jako zvlast dilezité zjisténi.

Kde autorka prace ocekéavala nedostatky, a také se tam projevily, jsou u otazek ¢. 12
a 13. Tykaji se spravného rozliSeni kreditnich a debetnich karet. Zatimco debetni kartu
spravn¢ identifikovalo alespon 43 % respondentd (ackoli i to je mensi polovina), kreditni
kartu, kterd je spojena s uvérovym ucétem, spravné oznacilo jen 33 % dotazovanych.
Autorka si je védoma skutecnosti, Ze v béZzném Zivoté se Casto nespravné uzivad pojmu
kreditni karta, ,kreditka®, jako obecné oznafeni pro platebni kartu, a to bylo
pravdépodobné pri¢inou pro malou uspéSnost spravnych odpovédi. Dilezité je rovnéz
zjisténi, plynouci z kontingenénich grafli rozliSujicich jednotlivd pohlavi, Ze cetnost
spravnych odpovédi muzi (chlapcii) byla vzdy znateln€ vétsi nez zen (divek).

Jako zajimavé zjisténi, spiSe nez nedostatek, vnima autorka u otdzky ¢. 14, kterd
zkoumala nazor respondentli ohledné nasledkli ztraty platebni karty. PrestoZe obecny
vysledek je velmi pozitivni, ukazalo se, a to az pfi rozliSeni jednotlivych pohlavi, Ze pouze
muzi uvadéli, ze kartu zneuzit nelze, nebot’ je chranéna PIN ¢islem. Vyplyva z toho tedy
mirn¢ vEtsi riziko pii pouzivani anasledné ztraté karty muzi, nebot’ néktefi z nich
(necelych 11 %) se domnivaji, Ze ztratou karty se nevystavuji Zadnému riziku.

Velké nedostatky se dale ukazaly u otazky 16 zajimajici se o znalost zkratky RPSN.
Celkové méné, nez tfetina respondenti odpovéd€la na otdzku spravné. Pii blizSim
zkoumani pak je vidét, Ze vysledky se opét lisi dle pohlavi, pficemZ u muzl jsou vysledky
lepsi, zde je to cca 37 %, zatimco u Zen pouze 17 %.

Podobné negativni vysledky se ukazaly 1 u dalsi otazky, zajimajici se o rozdil mezi
urokem a urokovou sazbou. Zde opét, celkové méné neZ tietina respondenti uvedla
spravnou odpovéd. Autorka vSak nevnima tuto znalost jako klicovou, a proto tomuto

vysledku neptiklada velkou véhu.
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Vétsi nedostatky byly také zjistény u otazek €. 18 a 19, zajimajici se o vzajemné
blizké pojmy z oblasti rozpoctové gramotnosti. V piipad¢ rozpoctu dokéazalo spravnou
definici napsat jen 30 % respondentt. DalSich 31 % pak uvadélo, Ze se jedna o celkovou
finan¢ni Castku pro urcity Ucel, coz neni piesnd definice, a¢ Casto v bézné praxi v tom
smyslu pouZzivana.

Co se tyka vykazu piijma a vydajl, tam mirné nadpolovicni vétSina uvedla spravnou
definici, a naopak za nedostatek se da povazovat, ze zbyvajicich 48 % tento pojem nezna
nebo mu nerozumi spravné.

Podobné vysledky, jako u otdzky na téma hotovostni penize, byly zaznamenany
U otazky zajimajici se o spravné pfirazeni vydaji. Opét, pti pohledu na graf zobrazujici
cetnost jednotlivych odpovédi, nevypada vysledek Spatné. Velkou relativni Cetnost maji
pouze spravné odpovédi. AvSak po vyhodnoceni spravnosti odpovidéni jednotlivych
respondentli, vypada situace uz hire, nebot zcela spravné ptifadit vydaje dokazalo jen
43 % respondentt, dal$ich 51 % mélo odpovédi namichané a celych 6 % volilo pouze
Spatné odpovédi. Pro spravné fizeni rozpoctu vnima autorka schopnost rozeznat
a identifikovat vydaje za podstatnou znalost. Z toho divodu zde vnima autorka velké
moznosti pro zlepseni.

Nedostatecné se, dle autorky prace, projevily navyky respondenti, co se tyka
povédomi o aktudlni vysi svych finan¢nich prostredkii. Ukazalo se, ze pravidelné si
udrzuje pravidelny piehled o svych prostfedcich 70 %, pfi¢emz na mési¢ni bazi 61 %
a dal$ich 9 % na nékolikamésicni bazi. Z toho plyne, ze celych 30 % bud’ vibec vysi svych
prostfedkll nezna, anebo si je zjist'uje jen v piipadech vétsi koupé.

Zasadni nedostatky z hlediska schopnosti udrzet si vyrovnany rozpocet lze pozorovat
po vyhodnoceni odpovédi u otazky &. 24, ktera zjiStuje skute€né chovani respondentli
Vv situaci, kdy maji na urcité obdobi urCitou Castku penéz. Z lidi, ktefi takovou situaci
skute¢né zazili, uvedlo jen 39 %, Ze méli sestaven urcity plan, kterym se fidili, zatimco
nadpolovi¢ni vét§ina zadny plan neméla a 3 % penize dokonce v pribéhu dané¢ho obdobi
doSly. Znamena to, Ze pro nadpolovi¢ni vétSinu je stresujici a vice vycCerpavajici vyjit
S penézi, nebot’ si své finance neplanuji a neustdle prepocitavaji svou schopnost vyjit
do konce obdobi.

Co se tyka tematiky uvért, a tedy rizika nadmérného zadluZzeni, Ize spattit nedostatky
zejména u otazky €. 26. Ta se zamétuje na vysi splatky u sjednavaného Gvéru. Analyzou

dat bylo odhaleno, ze jen necelych 71 % respondentti by si nastavilo vysi splatky tak, aby
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na ni vzdy i s rezervou Vv rdmeci mési¢niho rozpoctu méli. Oproti tomu minimalné 11 %
respondentli by si nastavilo splatku riskantné vysokou se zadmérem splatit Gvér co
nejrychleji, ale neujisti se, ze budou na splaceni mit vzdy penize. Zejména zde lze
spatiovat velké riziko nasledného zadluZzeni, které miize pfivést dané¢ho clovéka do
nezvladatelné situace.

Za castecné nedostatky lze povazovat sloZzeni odpovédi u otdzek zamétenych na
oblast pojisténi. Tuto oblast nevnimé autorka jako kritickou z hlediska vychazeni s penézi,
jako spiSe je to otazka optimalizace ndkladi a moznost 1épe své financni prostiedky uzivat.
Konkrétné se ukazalo, ze co se tykd aplikace pojistnych produktl, jen mens$i polovina
respondentl by si zalozila pojistku jen na velka rizika, zatimco nadpolovi¢ni vétSina bud’
nevi anebo by si zakladala (zbytecn&) pojisténi 1 na malé Skody.

Také u dalsi otazky, kterd se tyka tzv. spoluucasti, se ukéazalo, ze velké mnoZzstvi
respondentil si nevoli pro né optimalni variantu. Konkrétn¢, jen cca 30 % respondentti by
vhodné vyuzilo spoluti¢asti ke snizeni mésicni splatky za pojisténi, zbylé mnozstvi bud’
nevi nebo by si zvolili pro né méné vyhodnou variantu.

Nedostatecny vysledek se ukazal také u otazky €. 29, a to z hlediska zodpovédnosti
postarat se sam o finance anespoléhat se, ze nasi neschopnost bude kompenzovat
jednorazova dotace v podobé vyhry. Vice nez ¢tvrtina respondentti je totiz presvédcena, Ze
vyhra muze byt efektivnim feSenim naSich financi, a tedy Ze problémy s udrzenim
kladného cash flow v rozpo¢tu muize vyftesit jednorazova vyssi dotace (vyhra).

Posledni otdzka neni zaméfovana na béZn€ vyucovanou znalost z oblasti financi,
piesto jde o znalost lidem dostupnou, a to z literatury. Jeji neznalost nevede K riziku
zadluzeni ¢i Spatnému hospodateni, ale presto snizuje uzitek z nabytych financi. Ukéazalo
se, ze pravidlo pochdzejici z knihy Nejbohat§si muz Babylonu o tom, jak velkou ¢ast si
odkladat z kazdého ptijmu, zna anebo si jej tiplo cca 27 % respondentd. Zbylé mnozstvi
zvolilo zbyvajici mozné odpovédi. Autorka se domniva, ze by bylo Z4douci tuto znalost

zatadit do vyuky finanéni gramotnosti.

5.3 Doporuceni ke zvySeni finan¢ni gramotnosti

V piedchozi kapitole byly identifikovany a popsany nedostatky ve zjiSténé urovni

finan¢ni gramotnosti pro jednotlivé otazky, na néZ respondenti odpovidali.
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Samotné konstatovani nedostatki vSak samo o sob& neni pfinosné, paklize nelze
nalézt ¢i identifikovat postupy a opatieni, kterymi se nedostatky postupné snizi na
piijatelnou mez.

V nasledujici pasdzi se proto autorka vénuje ndvrhu vhodnych opatieni,
doporucenych K eliminaci vySe uvedenych a okomentovanych nedostatkd, avSak jen

takovych, které vnima autorka jako podstatné a zaroven ovlivnitelné.

5.3.1 Intenzivnéjsi prace s rozpoctem ¢i vykazem prijmi a vydajia ve $kolni vyuce

Tento navrh vyplyva hned z n¢kolika zjisténych nedostatkii. Za prvé, témét polovina
respondentll nema s timto nastrojem zkusenost a ze Skolni vyuky si na n¢j vzpomina pouha
ctvrtina (viz otdzka ¢. 8). Za druhé, nadpoloviéni vétSina respondenti neumi spravné
identifikovat pfijmy od vydaji (viz otazka €. 20). Za tieti, prakticky test vychdzeni s penézi
ukazal, ze jen 39 % respondentli pracuje S rozpoctem a fidi se jim (otazka ¢. 24). A za
ctvrté, az 29 % respondentii nevi, jak anebo si nastavi nezdravé vysokou c¢astku
u sjednavaného Uvéru v kontextu svého rozpoctu, ¢imz je nésledné ohrozeno jeho
dodrzovani, coz zplsobi zbyte¢né stresové zatizeni jedince (otazka €. 26).

Autorka navrhuje dislednéji zaclenit praci s obéma nastroji (rozpocet i vykaz ptijma
a vydaji) do vyuky. Je mozné, ze nékteré Skoly toto téma probiraji dobie, jiné méné anebo
vilbec. Zadouci je docilit toho, aby jej déti vnimaly jako pomiicku, namisto jen dalsi latky
K uceni.

Mimo ptedméty, kde se jevi logické toto téma zaclenit, jako napt. “Clovék a jeho
svet®, ,,svét prace®, atd., je vhodné uvazovat i o dalSich zpusobech, jak détem tento nastroj
pfipomenout ¢i piibliZit.

Lze naptiklad trénovat tvorbu piehlednych rozpoctovych tabulek v ramci vyuky
tabulkového procesoru v informac¢ni technice. Dal§i moZnosti je zhlédnuti edukativniho
videa vysvétlujiciho praci s rozpo€tem v atraktivni a dobfe zapamatovatelné formé.

Dobrym napadem miize byt také projekt, ktery Skola vymysli a v ramci néjz by zaci
rozdéleni do tymil pracovali s rozpoCtem, ktery by nasledné prezentovali a zdiivodiovali

pted spoluzaky.

5.3.2 Kovalitnéjsi vyuka, co se tyka uvéri a vypocti s RPSN

S ohledem na skutec¢nost, Ze jen tfetina respondentii rozumi této zkratce, je Zadouci

trénovat pomoci vhodné koncipovanych piikladii lepSi pochopeni vyznamu této zkratky
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a zejména pak jeji dopad na vysi splatky a celkovou zaplacenou castku. Dilezité je také
aby si zaci ¢i studenti uméli spocitat, kdy je pro né vyhodné pouzit ver a kdy naopak lepsi
na véc si nasporit. Piiklady 1ze opét trénovat napt. i v ramci matematiky, anebo pii vyuce
tabulkového editoru v ramci vypocetni techniky, kdy napft. sestaveny graf nazorné zobrazi
nesplacenou ¢ast uvéru v Case ¢i pomér uroku a jistiny apod. Redlné a smysluplné ptiklady
mohou zaroven zvysit zdjem zakl o lepsi znalost uzivani téchto aplikaci.

S ohledem na odlisSny vysledek jednotlivych pohlavi, je vhodné tematiku Gvéra
a nakladli s nimi spojenymi trénovat vice se zastupci zenského pohlavi, ¢i se pokusit jim

vysvétlovanou latku podat jinym zpisobem, pro né pfijatelnéjSim.

5.3.3 Konfrontace s nasledky nadmérného zadluZeni

24

vysi splatky si nastavuji respondenti, ktefi znaji ze svého okoli nékoho, jemuz nadmérné
zadluzeni zkomplikovalo zivot. To je proménna, kterou nelze ovladat. Dilezité je, ze kdyz
se tito lidé o nasledcich zadluzeni méli moznost dozvédét, pochopili, ze je to skute¢nost
negativné snizujici kvalitu Zivota, a to nejen jim samotnym, ale ¢asto i jejich blizkym.

Proto autorka prace navrhuje, aby v ramci Skolni vyuky byl kladen diraz na to, ze
Zaci poznaji mozné ndsledky zadluZeni. Aby se tak setfely rozdily mezi témi, ktefi
nasledky zadluzeni chapou a vnimaji a témi, kterym to nic netika.

Jako ptiklad vhodné formy se jevi napt. emotivné vyrazny edukativni film ¢i ptibéh.

5.3.4 Vyuka pravidel pro maximalizaci vlastnich finan¢nich prostredku

Toto doporuceni vyplyva opét z vice zjisténych nedostatktl. Zaprvé, u otazky ¢. 27 se
ukézalo, Ze nadpoloviéni vétSina respondentli by si sjednala pojistny produkt (zbytecné)
i pro ptipad malych skod. Zadruhé, (otazka ¢. 28), az 70 % respondent by si u pojistnych
produkti nevhodné nastavilo tzv. spoluucast, aby vydaje spojené s placenim pojistného
optimalizovali. V obou pfipadech by tedy zbyte¢né piichazeli o penize, které mohou vyuzit
1épe. A zatteti, z otazky €. 30 zaméfené na efektivni hodnotu pro odkladani Gspor, jen 27 %
respondentti zvolilo doporucovanou vysi. Znamena to, ze cca tii ¢tvrtiny respondentti by
spofily bud’ zbytecné¢ malou c¢astkou, anebo naopak zplisobem, ktery je dlouhodobé
neudrzitelny, a proto jej nelze systematicky zaClenit do rozpoctu.

Autorka vnima dulezité ziskdvat uz ve Skole znalosti potfebné pro efektivni praci

s vlastnimi financemi (jako je i minimalizace ztrat, optimalni vySe spofeni atd.), ato
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nasledovanim v praxi osvédcenych postupti. Cilem vzdélavani, at’ uz jde o jakoukoliv
oblast, ma byt zlepseni zivotni Girovné ¢lovéka. Proto i finanéni vzdélavani ma vést k vEtsi
finan¢ni pohod¢, snizeni rizik spojenych s penézi arozpoctem ataké ristu osobniho
bohatstvi, které je klep$i zivotni trovni nezbytné. V opaéném piipadé¢ by mohly na
nedostate¢nych neznalostech dospélych jedinc vydé€lavat jen financni spoleénosti, coz
nemuze byt zddouci pro spolecnost jako celek.

Pro tento cil je doporuceno déti Ci studenty seznamovat s pravidly, ktera doporucuji,
a hlavné uzivaji ve svych Zivotech bohati a uspéS$ni lidé. V této souvislosti je proto
nezbytné, aby ucitelé vramci pfipravy na takovouto vyuku, vhodné zdroje sami
vyhledavali, konzultovali je napf. i se stejné¢ zaméfenymi kolegy z jinych Skol, cerpali
Z téchto knih aidedlné¢ meéli vyufovana doporuceni vyzkouSené a zalenéné do svého
vlastniho Zivota. Nebot’ ptiklady tdhnout vice nez vyucovani teoretickych, jakkoli krasné

prednasenych, ale ptesto nevyzkousenych principt.
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6 Zavér

Pojem finanéni gramotnosti a jeho vyznam se dostava v posledni dobé do popiedi.
Rostouci nabidka finan¢nich produkti na trhu s sebou pfinasi nejen vét§i moznosti pro
jedince, jak se svymi financemi nakladat, avSak zaroven s sebou nese i1 vyssi riziko ztraty
financi v pfipad¢ nespravného porozuméni danym produktim c¢i tuskalim, ktera jsou
suréitymi sluzbami spjata. Alarmujici je narast zadluZzeni jedincti ¢i domacnosti, ktery
signalizuje, ze uroven finan¢ni gramotnosti spolecnosti jako celku neni dostatecnd a ze
tedy hledani efektivnich cest, jak ji zvysit, je dilezité a mélo by byt prioritou.

Prvnim krokem pied rozhodnutim a planem na zménu stavajiciho systému, musi byt
dikladna analyza stavajiciho stavu a porozuméni jeho souvislostem. Nésledné¢ mohou byt
identifikovany nedostatky jako pfilezitosti ke =zlepSeni a navrzen konkrétni plan
implementace napravnych opatieni.

Obsahem této prace bylo zhodnoceni finan¢ni gramotnosti vybrané skupiny obyvatel,
zde konkrétné mladych lidi ve véku 13 az 22 let jako zastupce tzv. generace Z. Pro ziskani
primarnich dat byl proveden vyzkum dotaznikovym Setfenim, jehoz cilem bylo ziskat
informaci nejen o znalostech respondentil v dané oblasti, ale také 0 zplsobu chovani
auvazovani v ur€itych situacich ¢i zkuSenosti s nékterymi jevy. Ziskana data byla
analyzovana, komentovana a stanovené hypotézy byly provéfovany s vyuzitim vhodné
statistické podpory. Zjisténé zavazné nedostatky respondentti ve znalostech, pfistupech ¢i
chovani, vedly k formulaci ¢tyf tematickych okruhti doporuceni, jejichz aplikace by méla
zajistit zlepSeni stavu.

Prvni zévazny nedostatek byl identifikovan v praci Srozpoctem nebo vykazem
pijma a vydaji. Velka ¢ast respondentli nema s témito ndstroji praktickou zkuSenost,
neumi spravné rozeznat piijmy a vydaje a nepouzivad rozpocet k fizeni vlastnich financi.
Doporucena je proto dikladnd a intenzivngj$i vyuka a prace s timto nastrojem, avSak
takovym zpiisobem, aby jej Zaci ve svém budoucim praktickém zivoté radi pouzivali.

Dalsi dva okruhy nedostatkii se tykaji problematiky uvérid, kterou autorka prace
vnima jako dulezitou s ohledem na pocet zadluzenych domécnosti. Prvnim zjisténim je,
Ze jen mala ¢ast respondentd rozumi zkratce RPSN, proto je doporuceno tomuto tématu
vénovat vEt$i pozornost a zaroven trénovat i vypocCty, které s uvérovanim souvisi. Druhym
zjiSténim je skuteCnost, zZe respondenti, ktefi nemaji ve svém blizkém okoli zadluzenou

osobu, si neopatrné nastavuji vysi sjednavané splatky. Doporu¢enim je proto konfrontovat
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vSechny zaky s tim, jaké nasledky nadmérné zadluzeni pro zivot jedince ptinasi, opét je
navrzeno nékolik vhodnych ptikladt a forem.

Posledni okruh nedostatk se tykal zjisténi, Ze nadpolovicni vétSina dotazovanych by
si sjednavala finan¢nich produkty (jako napf. pojisténi) zpiisobem, ktery pro né neni
vyhodny, natoz optimalni. A také jen malé procento respondentli vi, jak si efektivné
nastavit spofeni, aby bylo dlouhodobé¢ udrzitelné, a ptitom Gc¢inné a vedlo k ristu bohatstvi.
Jako hlavni doporuceni pro eliminaci téchto nedostatkii navrhuje autorka prace vyucujicim
pedagogiim zejména Cerpani potfebnych znalosti z knih osobniho rozvoje zamétrenych na
hojnost a inspirovat se ispésnymi bohatymi lidmi. Pfinést praktické poznatky ze zivota
uspésnych a zabudovat je v podobé funkénich navykt do zivott zakt a studentd.

Dulezita skute¢nost, ktera z vysledkd pruzkumu také vyplynula, a je rovnéz
potvrzena vyzkumy dalSich autort, je zjisténi, Ze znalosti v oblasti finanéni gramotnosti se
v nékterych otazkach 1isi s ohledem na pohlavi respondenta. Proto je doporuceno i Kk této
skute¢nosti piihlédnout pii tvorbé vzdélavacich podkladi a béhem vyuky.

Dikladny rozbor vsech zjisténych nedostatkli v odpovidajici pasazi prace a zejména
navrh vhodnych opatfeni zacilenych na jejich eliminaci, a to v€etn¢ konkrétnich ptikladi,
je divod, proc je prace ptimo a prakticky pouzitelna jako vstupni material pii hledani cest,
jak vyuku finan¢ni gramotnosti zefektivnit. Porovnanim dosazenych vysledkt s pracemi
jinych autorti se ukazalo, Ze vysledky jsou objektivni a relevantni a zjisténi, kterd jsou
u nékterych otazek alarmujici ¢i neocekavana, se zakladaji na skutecnosti a je tieba s nimi
dle toho patficnym zplsobem nakladat. Prace je vSak mimo pedagogické prostiedi
piinosna i jednotlivcim, a to jako studijni material, nebot’ pfes sviij omezeny rozsah nabizi
urcité podstatné informace, jejichz vyuzivani v praxi mize a mélo by zlepsit financni

blahobyt jedince.
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Prilohy

Ptiloha I Dotaznik

Vazeni respondenti,

veénujte mi, prosim, par minut vyplnénim tohoto dotazniku na téma Finan¢ni gramotnost.
Cilem je zjisténi Vasich znalosti, ale i ndvyk, které souvisi s penézi a hospodarenim.
Ziskana data poslouzi jako podklad praktické ¢asti mé diplomové prace. Dotaznik je
anonymni, proto Vas prosim o uvedeni pravdivych informaci. Dékuji za vyplnéni

a spolupraci.

DOTAZNIK
(Odpovédi se vybiraji kliknutim, par z nich je vypisovacich)

1. Jakého jste pohlavi

Muz
Zena

2. Do jaké v€kové kategorie
spadate?

13-14
15-16
17-18

19-20
21-22

3. Jaky typ Skoly studujete?

Zakladni $kola
Stiedni $kola

Vysoka skola
Pracuji

Vyssi skola

4. Ktery ro¢nik studujete?

1
2
3

o nestuduji

o O O
© 00 M~

5. V jakém kraji bydlite?

Hlavni mésto Praha
JihoCesky kraj
Jihomoravsky kraj
Karlovarsky kraj
Kralovéhradecky kraj
Liberecky kraj
Moravskoslezsky kraj
Olomoucky kraj
Pardubicky kraj
Plzensky kraj
Stredocesky kraj
Ustecky kraj
Vysocina

Zlinsky kraj

6. Znate nékoho ze svého okoli,
komu nadmérné zadluzeni
zkomplikovalo Zivot?

ANo
Ne
Nevim o tom

7. Odkud prameni vase znalosti
0 financich?

Z knih

Z ¢lanku na internetu
Povidame si o financich doma
Ze skoly

Jiny zdroj

8. Sestavoval/a jste nékdy
Rozpocet ¢i Vykaz piijmi a
vydaju?

Ano, v ramci skolni vyuky
Ano, v ramci mimoskolni akce
Pozoruji to ve své rodiné ¢1 okoli

9. Uved'te zdroj(e) pencz,

OQOoogQgle e o o oo o oo oo ooooooOoOoOoOo|bbooooo|ooofoo

Mam sviyj vlastni zdroj pfijmu.
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S nimiz nasledné muaZete sami
hospodafit:

Dostavam pravidelné kapesné.
Dostavam penize obc¢as od ptibuznych.
Nemam z&dné své penize.

O
O
O
10. Vyberte, co nalezi mezi tzv. 0 Mince [0 Bankovky
hotovostni penize: O Platebni karty O Slevové poukazky
O Seky O Bitcoiny
11. Jaké penize se uzivaji pfi tzv. o Hotovostni penize
barterové smeén¢? o Elektronické penize
o Zadné (méni se zbozi za zbozi)
o Nevim
12. Které karta umoziuje platit o Kreditni karta
penézi, které ma majitel na o Debetni karta
svém béZném uctu? o Nevim
13. Ktera karta pii placeni o Kreditni karta
zaklada avér, ktery je tfeba o Debetni karta
nasledné splatit? o Zlata karta
o Nevim
o

14.

Jaka situace podle Vas hrozi
Vv ptipad¢ ztraty platebni

Kartu mtize n€kdo zneuzit kdykoli po dobu jeji
platnosti.

karty: o Kartu mize n¢kdo zneuzit jen dokud ji majitel
nezablokuje.
o Kartu zneuzit nelze, nebot’ je chranéna PIN ¢islem.
o Nevim
15. Inflace znamena: o Ceny zbozi postupné rostou
o Ceny jsou snizeny v rdmci akce
o Ceny se dlouhodob¢ neméni
o Nevim
16. Jaky je vyznam zKkratky o Jsou to celkové ro¢ni poplatky za poskytnuti ivéru.
RPSN v souvislosti s tivéry? o Je to poplatek za ptfedcasné splaceni uvéru.
o Je to rocni odména za fadné splaceni.
o RPSN s tvéry nesouvisi
o Nevim, jaky je vyznam této zkratky.
17.V jakych jednotkach se uvadi o Urok se uvadi v K¢& a tirokova sazba v %.
urok a urokova sazba? o Urok se uvadi v % a irokova sazba v K&.
o Oboji se uvadi v K¢.
o Oboji se uvadi v %.
o Nevim
18. Popiste vlastnimi slovy ... (vypisovaci odpoved’)
pojem Rozpocet:
19. Popiste vlastnimi slovy ... (vypisovaci odpoved’)
pojem Vykaz pfijmt a
vydaji:
20. Zaskrtnéte polozky, které se LI Platby za nakupy
fadi mezi vydaje: [0 Kapesné od rodi¢u
O Koupé jizdenky MHD
0 Vyhra v loterii
O Uhrada vyaétovani za mobilni sluzby
[0 Darovani penéz nadaci
Ll Pdjceni penéz kamaradovi
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Penize za brigadu

21.

Co je oznacovano jako tzv.
finan¢ni rezerva?

Jsou to penize bokem, které slouzi pro ptipad
mimotadné situace (ztrata ptijmu).

Je to rozdil mezi pfijmy a vydaji v daném mésici.
Nevim

22.

Je potieba mit penize bokem

o0 OO

Ano, a zaCindme to realizovat hned, kdyz za¢indme

ke kryti mimotadnych mit vlastni ptijmy.
situaci? o Neni to potfeba, nebot’ existuji snadno dostupné
pujcky.

o SpiSe se to nedoporucuje, nebot’ penize tam ztraci
svou hodnotu.

o Nevim

23. Jaky mate ptehled o o Ptehled si udrzuji pravidelné, kazdy mésic.
veskerych VaSich penézich o Zjistuji si to jednou za n€kolik mésict.

(v hotovosti ¢i bance)? o Zjistuji si to jen tehdy, kdyz si chci néco vétsiho
koupit.

o Netusim, kolik penéz celkem mam.

24. Jak jste nakladali s penézi, o Sestavil/a jsem si plan (rozpocet) a tim se fidil/a.
které jste m¢li na urcité o Plan jsem nemél/a a pti kazdém nakupu jsem
obdobi? pocital/a, zda mi penize vystaci do konce obdobi.

o Penize mi brzy dosly a vyzadal/a jsem si dalsi.

o Nebyl/a jsem v takové situaci.

25. Jak postupujete, kdyz si o Najdu si vyhodny tvér ¢i piijcku a véc si koupim.
chcete pofidit drazsi véc, na o Nakup zrealizuji, az si penize naspofim ¢i vydélam.
kterou nemate k dispozici o Pozadam o potfebné penize rodice a vétsinou je
dostatek penéz (pocitac, dostanu.
mobilni telefon, kolo atd..)? o Takov4 situace nenastala

26. Jakou byste si nastavili vysi o Takovou, abych na ni (1 s rezervou) kazdy mésic
splatky u sjednavaného mél/a.
uvéru? o Co nejvétsi (bez rezervy); problém se splacenim lze

fesit dalSim avérem.

o Nevim

27. Pro jaky ucel je vhodné si o Pro ptipad jakékoliv necekané situace, i kdyz se
sjednat tzv. pojisténi? jedna o malou financ¢ni ¢astku.

o Pro ptipad velkych necekanych udalosti, na jejichz
vyfeseni by ndm nestacily penize, kter¢ mame
bokem.

o Nevim

28. Je doporucovano sjednévat si o Ne, je vyhodnéjsi, kdyz celou Skodu hradi
u pojisténi tzv. spolutcast? pojistovna.

o Ano, platba za pojisténi se tim zlevni.

o Nevim, co je doporuc¢ovano.

o Nevim, co znamena spoluucast.

29. Je mozné vnimat vyhru jako o Ano, vyhra pomiize vytesit vydaje na velkou Cast
vhodné feseni nasi finanéni nasSeho Zivota.
situace? o Ne, vyhra nezméni finan¢ni navyky, proto po kratké

dobé¢ nastdva horsi situace nez pied vyhrou.

30. Vite, jak zni jedno z o Davat na spofeni ithned cca 30% piijmu.
doporuceni, které davaji o Da4vat na spofeni ihned cca 10% piijmu.
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bohati lidé, ohledn¢ spofeni o VsSechny penize, které v daném mésici zbudou,
pro tvorbu bohatstvi? davat na spofeni.
o Nevim
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