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Ne

Aktualnost tématu Velmi aktualni

Aktualni

Nadcasové-neutralni

Neaktualni

Narocnost tématu Narocné teoreticky i metodologicky

Teoreticky narocné

Metodologicky naro¢né

Relativné jednoduché

Struktura prace UplIna, logicka

Uplna, logicky $patné koncipovana

Neuplna, logicka

Neuplna, logicky Spatné koncipovana

Literatura a prace s ni Originalni prameny

Aktualni prameny

Zastaralé prameny

Aktivné vyuzité, organicky zapracované

VyuZité pasivné, vécné spravné citované

Nedostate¢né vyuzité

Vybaveni prace (tabulky, grafy, prilohy) Optimalni mnozstvi

Postadujici mnozstvi

Prilis ¢etné na ukor textu

Nedostatecné

Organicky spojené s textem

Vhodné doplnéni textu

Formalni bez uzSich vazeb na text
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Dalsi hodnoceni:

Studentka si za téma své prace zvolila osobni prodej produktu IQOS, ktery vyrabi spole¢nost Philip Morris. Cilem
tak je na zakladé vyzkumu poskytnout doporuceni pro tento komunikacni kanal. Cil je vhodné zvolen, specificky

a Ize ho realizovat na prostoru bakalarské prace. Teoreticka ¢ast odpovida zpracovavané oblasti. Autorka nejprve
popisuje osobni prodej a jeho specifika véetné zaméfeni na samotné prodejce, dale se vénuje marketingové
komunikaci v misté prodeje a s ohledem na téma prace rozebira také legislativni aspekty prodeje a propagace
tabakovych vyrobku. Studentka pracuje se zdroji pomérné zdafile, pouze v nékterych pasazich mohla byt jejich
pestrost vétdi a datum vydani aktualngjsi. Metodika je nalezité popsana v samostatné kapitole. Ke sbéru dat pro
praktickou ¢ast je vyuzit rozhovor, dotaznikové Setfeni a focus group. Pfepis rozhovoru a focus group je mozné
dohledat v pfilohach prace, stejné tak vzor dotazniku a tabelizovana data z né&j. Tento postup ocefuji, na kombinaci
téchto metod je vidét zajem autorky o dané téma a systemati¢nost, se kterou postupovala pfi vypracovavani prace.
U tématu osobniho prodeje je urcité vhodné ziskat nazory obou stran - jak zakazniku, tak prodejct. U dotaznikové
Setfeni téz kladné hodnotim provedeni pretestingu a mnozstvi respondentt (495). Prakticka ¢ast prace zacina
predstavenim spolecnosti Philip Morris a produktu IQOS. Nasleduje vyhodnoceni dotaznikového Setfeni. To je
dostate€né podrobné, pouze by bylo zajimavé data vice analyzovat a kfizit pfes ziskané sociodemografické udaje,
rovnéZz mohla studentka vyuZit dalSi prvky statistické analyzy a tak vyhodnoceni zpfehlednit. Dale jsou dostate¢né
podrobné prezentovany vysledky focus group. Pfedstavena doporuceni vychazeji ze ziskanych dat. Je spravng, ze
se je studentka rovnéz pokusila finanéné vy¢islit - i kdyZ o proveditelnosti nékterych z nich by se dalo diskutovat.
Praci doporuduiji k obhajobé. Je zpracovana systematicky a jeji jednotlivé ¢asti na sebe logicky navazuji. Jako
vedouci prace kladné hodnotim fakt, Ze studentka celou dobu tvorby prace aktivné konzultovala a jevila zajem o
dané téma.

Otazka €. 1 vztahujici se k tématu prace:
Jak aktualni situace ohledné COVID-19 zménila a zméni osobni prodej produktu IQOS? Jaky vlivto ma na
prodejce a jaky na zakazniky? Vysvétlete.

Otazka €. 2 vztahujici se k tématu prace:
Bylo by mozné prenést osobni prodej produktu IQOS do prostiedi internetu? Napf. formou videohovor? Jaké by to
mélo vyhody a jaké nevyhody? Vysvétlete.

Otazka €. 3 vztahujici se k tématu prace:

Mezi respondenty dotaznikového Setfeni bylo 85% zen a pouze 15% muz(; stejné tak 89% respondentl bylo
do tficeti let véku. Mohlo to né&jak ovlivnit vysledky a doporuceni prace? A pokud ano, tak jak? Svou odpovéd
oduvodnéte.

Ostatni otazky vztahujici k tématu prace:
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Vysledné hodnoceni doporucuji k obhajobé

nedoporuduji k obhajobé

Datum: 24.05.2020 Podpis vedouciho prace
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