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Uvod

Tématem bakalaiské je ,,Finan¢ni planovani v kontextu bonity klienta®. Divodem, pro¢ jsem
si toto téma prace zvolila bylo pfedevsim proto, ze financni planovani v dnesni dob¢ zasahuje
kazdého z nas. Je pokladano za velmi dulezitou soucast naSich zivotd, jelikoz kazdy z nas

néjakym zplsobem fesi finance.

Ve chvili, kdy lidé nedisponuji dostatecnymi financnimi prostiedky pro uspokojeni svych vizi,
hledaji lidé zptisob, jak zajistit finance jinym zptsobem. Vyuzivaji k tomu naptiklad uvér nebo
jiné Gvérové produkty. Uvéry mohou byt pouZity na realizaci vlastniho bydleni & jeho
rekonstrukci, ndkup automobilu nebo financovani deficitu rozpoctu domdcnosti. Finanéni
prostfedky potiebuji v nejkratSim ¢asovém intervalu, financni rezervou nedisponuji a zajisténi
financi vlastnimi pfijmy by trvalo i n¢kolik let. Proto na trhu existuji spolec¢nosti zabyvajici se
poskytovanim uvérovych produkt. Nabidka uveérovych produktt je na trhu opravdu Siroka.
Pocet poskytovateli s nabidkou finan¢nich produktd se ve svété v poslednich letech stale

zvySuje. Jedna se o bankovni a nebankovni subjekty.

Prace je rozdélena do dvou hlavnich ¢asti. Prvni ¢ast je zamé&fena na teoreticky popis oblasti
bankovnictvi, kde je blize rozebrana systematizace bankovnich produkti, regulace a dohled
vykonavany Ceskou narodni bankou, podrobny popis uvérového rizika a také celého uvérového
procesu. Déle se prace zmifiuje o pojmu bonity klienta a jeji hodnoceni. Pro tuto ¢ast je Cerpano
pfevazné z odborné literatury a webovych stranek.

rowr

Prakticka ¢ast se zabyva rozborem vyhotovenych nabidek od vybranych bankovnich instituci.
Ptesnéji se jednd o nabidky spotiebitelského a hypotecniho uveéru. Zameétuje se na postaveni

bank k rizné bonitnim potencionalnim klienttim.

Piinosem této prace by mélo byt prehledné shrnuti podminek vybranych bankovnich instituci
pro poskytnuti uveéru. Na zakladé téchto nastavenych podminek bank je ovéfovana moznost

poskytnuti ivéru a pfipadna vyse urokové sazby.



Cil a metodicka ¢ast prace

Cilem této prace je posoudit vliv bonity klienta (fyzické osoby) na jeho finan¢ni planovani
Vv oblasti vybranych uvérovych produktli, a to predev§im na spotiebitelsky uvér a hypotecni
uver.

Teoreticka ¢ast vychazejici z odborné literatury je vytvofena za ucelem pfiblizit téma tykajici
se uvéru. Tedy objasnéni oblasti bankovnictvi, hloub¢&ji pak bankovnich produktt, regulaci a

dohled CNB, také je popsan priibéh uvérového procesu a objasnéni pojmu bonity klienta.

Praktickd ¢ast bakalaiské prace je ze zacatku vénovana zakladni charakteristice spole¢nosti
Partners Financial Services, a. s., kterd poskytla klicové informace pro zpracovani této prace.
Dale jsou charakterizované bankovni instituce, u kterych jsou tveérové produkty zkoumany.
Podrobenymi institucemi jsou banky znamé pod nazvem CSOB a UniCredit Bank. Dalsi ¢ast
Uvérové produkty jsou vybrany dva — spotiebitelsky a hypoteéni uvér. Spotiebitelsky avér je
zkouman u banky CSOB na 2 vyse tvéru a 3 odlisné doby splaceni. Dale nabidka hypoteéniho

uvéru je zjiStovana u UniCredit Bank na 3 vySe hodnoty nemovitosti v jednotné dob¢ splaceni.

Pro praci jsou vyuzity vzorce pro kalkulaci uvérovych nabidek a funkce z programu Microsoft
Excel.

Vysledky prace a zaver

Tato prace se zabyvala vyhotovenim nabidek u dvou vybranych bank. Pro zpracovani praktické
¢asti bylo vyuzito dat od spolecnosti Partners Financial Services, a. s., kterd se zabyva
finanénim poradenstvim. Hlavnim cilem bylo posouzeni vlivu bonity klienta na jeho finan¢ni

planovani v oblasti vybranych avérovych produkti.

Z prace bylo zjisténo, Ze spotiebitelsky uvér je pro klienty nevyhodny z diivodu vysoké urokové
sazby. Lid¢ by si m¢li uvédomit, Ze vyuziti tvéru neni dobré povazovat za bézny a spravny
zdroj finan¢nich prostfedkli. Tento uvérovy produkt by dle autora mél byt pouzit maximalné
v nouzi. Obecné bychom si neméli kupovat statky, na které nemame dostatek vlastnich

prostiedkil. Lidé by si mé&li své finan¢ni prostiedky ukladat a nechavat dale zhodnocovat.

Klient musi byt také velmi dobfe obeznamen s faktem, Ze uver je spojen se zavazkem

pravidelného splaceni, jinak mu ze smlouvy vyplyvaji smluvni pokuty a smluvni uroky z



prodleni, které mohou podstatné navysit celkovou ¢astku, kterou klient za dobu splaceni uhradi.
se mohou dostat do dluhové pasti, kdy uvér splaci avérem. Proto se banky velmi soustiedi na
provéfeni financni situace klienta tzv. bonitu. Dle bonity je do Givérové sazby zohlednéno riziko

vy$si trokovou sazbou. Obecné 1ze vyhodnotit, ze irokovéa sazba klesé s vyssi bonitou klienta.

V ramci Setfeni bylo zjisténo, Ze na zédklad¢ podminek stanovenych bankovni instituci existuje
riziko, ze zadateli o spotiebitelsky Gveér nebude vyhovéno. Poskytnuti uvéru je zavislé na

stanoveném podilu ¢istého piijmu zadatele, ktery musi piesahnout vypoctenou mésicni splatku.

Co se tyka hypotecnich uvérl, lze obecné stanovit, ze se urokové sazby na zéklad¢ piijmu
potencionélnich klienti nelisi a fidi se nastavenou sazbou dle banky. Udéleni hypote¢niho
uvéru je oproti spotiebitelskému uvéru navic podminéno 9 ti ndsobkem roéniho pfijmu.
V ptipadé koupi rodinného domu pomoci hypotecniho uvéru, musi klient disponovat 20
procenty odhadni ceny nemovitosti, coz je pro mladé klienty velmi vysoka ¢astka. Idedlnim
zadatelem je klient kolem véku 35 let, ktery jiz dosédhl stabilniho pracovniho postaveni s vyS$Sim
pfijmem a mohl jiZ naspofit ¢astku na akontaci hypote¢niho tivéru. U klientl ve vy$S§im véku
se prihlizi k maximalnimu véku pti doplaceni ivéru. VétsSina bank ma nastaven maximalni vék

doplaceni tvéru 65 let. Pti zddosti o uveér ve vyssim véku je tak pristupovano ke zkraceni doby

splaceni s nartistem vyse splatek.

Hypote¢ni uvér je sjednavan na dlouhodoby ¢asovy horizont a klient by mél zvazit i pojisténi

neschopnosti splaceni.

U spottebitelského tvéru mé bonita klienta vliv na velikost tirokové sazby oproti hypote¢nimu
uvéru, kde je zakladnim kritériem splnit podminky pro ziskdni Gvéru a nasledné je urokova

sazba stejna.

Zavérem lze doporulit potenciondlnim Zzadatelim o Uvér, aby si dobfe promysleli svij
investiéni zamér financovany uvérem. V piipad€ Gvéru se jednd o zavazek, ktery je nutno
dodrZet, musi se ale brat vuvahu 1 nenaddlé Zivotni situace, které mohou splaceni

zkomplikovat.



