Priloha ¢. 01: Vzor dotazniku

1. Identifikujte Vasi firmu (ICO/Nizev firmy)

2. Jaka je vlastnicka struktura firmy?
O Ceska
(O Zahrani¢ni

(O Smigena (kombinace Ceského a zahraniéniho kapitalu)

3. Jaka je vzdalenost firmy od koncovych trha?
(O Integrator

(O Dodavatel Tier 1

(O Dodavatel Tier 2+

4. Doslo v poslednich letech (max. 10) ke zméné ve vzdalenosti ke koncovym trhim?
(O Beze zmény
(O Posun blize ke kone¢nym spotiebitelim (upgrading)

(O Posun dale od kone¢nych spotiebiteld (downgrading)

5. Jaka je trzni pozice firmy?
(O Globalni dodavatel

(O Mezinarodni dodavatel

(O Lokalni / narodni dodavatel

6. Jaka je Vase pozice na trhu?
(O TOP 5 na globalnim trhu

(O TOP 5 na evropském trhu

(O TOP 5 na regionalnim trhu

(O TOP 5 na narodnim trhu

O Jiné

7. Uved’te priblizny podil exportu na trzbach v %. (0 % az 100 %)




Jaké jsou hlavni exportni lokality? (pokud firma exportujete)

8. Co nejvice prispélo k rychlému rustu firmy ve sledovaném obdobi?
(O Akvizice/Fuze

(O Obsazeni novych trhi

(O Napojeni na matefskou spoleénost

(O Uvedeni nového produktu / produktového portfolia

O Jiné

9. Jaky vyvoj ocekavate v nasledujicich letech u uvedenych ukazatelu?

Snizeni Stagnace Rist <20 % Rust >20 %

Pocet zaméstnanctl O O O O
Obrat O O O O
Triby O O O O

10. Uved’te nejzasadnéjsi problémy, se kterymi se firma potyka.
(O Pristup k finan¢nim zdrojum

(O Ziskavani / udrzeni zakaznika

(O Dostupnost kvalifikované pracovni sily

(O Kvalita a dostupnost managementu

(O Konkurence

(O Regulace

(O Naklady na produkci a pracovni silu

O Jiné

11. Jaké bariéry musela firma v minulosti pfekonat p¥i vstupu na trh / pro udrzeni na

trhu?




12. Jaka je Vase hlavni konkuren¢ni vyhoda?

(O Cena produktu/sluzby - dana nizkymi naklady vstupt

(O Cena produktu/sluzby - dana vysokou produktivitou

(O Cena produktu/sluzby - dana vlastni originalni vyrobni technologii

(O Technicka unikatnost produktu/sluzby - dana svétové jedine¢nym know-how
(O Technicka unikatnost produktu/sluzby - dana vybérem trzniho segmentu

(O Flexibilita (udélame pro zakaznika vice nez konkurence)

(O Znalost trhu a zakaznikd (umoziuje vidét potieby zakaznikl diive, nez je vidi

konkurence)

O Jiné

13. Ohodnot’te firmu ve vztahu ke konkurenci na trhu.
(O Silna konkurence

(O Stiedni konkurence

(O Nizka konkurence

(O Nulova konkurence

14. Vénujete se v ramci podnikatelskych aktivit vyzkumu, vyvoji a inovacim?
(O Ano (nad ramec feSeni zakazek)

(O Ano (v ramci feSeni zakazek pro klienty)

(ONe

15. Je na trhu prace dostatek kvalifikovanych zaméstnancu pro oblast podnikani ve
které firma pusobi?

(O Ano

(ONe

16. Jakych zaméstnancu je na trhu z pohledu firmy nedostatek?




17. Uvédomuyjete si nenaplnéné potieby, které limituji rozvoj firmy, z pohledu
lidskych zdroju?

(O Nedostatek pracovnich sil

(O Konkuren¢ni zaméstnavatel

(O Kvalita, odbornost pracovnich sil

(O Tlak na rust mezd

(O Vysoka fluktuace zaméstnanct

O Skolstvi (dostatek a kvalita novych pracovniki)

(O Genera¢ni obména

(O Bez problému

O Jiné

18. Jakym zpusobem Vas ovlivnily nepriznivé udalosti poslednich let? (pandemie

COVID19, energeticka krize, vypadky v dodavatelskych retézcich, apod.)




