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Anotace

Bakalafska prace na téma smlouva o obchodnim zastoupeni a jeji vyuziti v praxi seznamuje
s Ceskou pravni upravou této smlouvy podle nového obcanského zakoniku a umoznuje jeji
porovnani s ostatnimi smlouvami piikazniho typu. Uelem je také piedstavit obchodni
zastoupeni jako jednu z forem vstupu spolecnosti na zahrani¢ni trhy, s ¢imz vstupuje
do poptedi fakt, ze v mezinarodnim meéfitku neexistuje jednotnd uprava tohoto institutu.
Na zédklad¢é této skutecnosti prace analyzuje za pomoci odbornych publikaci specifika
obchodniho zastoupeni také ve Spanélsku, Ciné a Spojenych statech americkych a opét tak
nabizi jejich vzdmné srovndni i1 ve vztahu k ceské upraveé. Nasledné zkouma vstup
spole¢nosti Elite Bohemia na ¢insky trh prostfednictvim obchodniho zastoupeni ze strany
Spanélské spolecnosti pana Daniela Ballestera tak, Ze rozebira jejich smlouvu o obchodnim
zastoupeni a na podkladech analyz ceské, Spanélské a ¢inské ipravy podédva navrh na novou

podobu smlouvy, kterd pokryva vSechny nedostatky té piivodni.
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Daniel Ballester SL, Elite Bohemia, forma vstupu, obfansky zakonik, obchodni zastupce,

smlouva o obchodnim zastoupeni, vyvozni a dovozni operace, zahrani¢ni trh.



Annotation

Agency Contract and Its Application in Practice

The bachelor thesis ,,Agency Contract and Its Application in Practice* introduces Czech
legislation of this contract under the new Civil Code and allows a comparison with other
mandate-type contracts. The purpose is to introduce the dealership as one of the forms
of companies’ entry to foreign markets. The important fact is that internationally, there is no
uniform regulation of this institute. Based on this fact, the thesis analyzes specifics
of dealership in Spain, China and the United States with the assistance of specialist
publications, and again offers their mutual comparison also in relation to the Czech law.
Then it examines the entry of Elite Bohemia company to the Chinese market through
a dealership by the Spanish company of Mr Daniel Ballester. Their agency contract is
analyzed and on the basic of the analyzes of Czech, Spanish and Chinese laws a new form

of contract, which covers all the flaws of the original, was drawn up.

Key Words

Agency contract, Civil Code, commercial agent, Daniel Ballester SL, Elite Bohemia, export

and import operations, foreign market, form of entry.
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Uvod

Smlouva o obchodnim zastoupeni se fadi mezi tzv. smlouvy ptikazniho typu, které upravuje
v ramci ¢eského pravniho systému zakon 89/2012 Sb., obCansky zakonik. Ten stanovi, ze
obchodni zastupce vystupuje jako nezavisly pravni subjekt, ktery vykonava pro
zastoupeného ¢innost smétujici k uzavirani uréitych obchodi. Z toho Ize vyvodit, ze doty¢né
strany uzaviraji vlastné obchodni smlouvu o jakési vzdjemné spolupraci, kde je cilem obou
smluvnich stran dosazeni zisku. Pro zastoupeného zisk predstavuje uzavieni piislusné
smlouvy se tfeti stranou a pro zastupce vyplaceni provize. Jelikoz provize piedstavuje
zastupcovu odmeénu za kvalitni zprostiedkovani obchodu, mé zastupce zajem nejen na svém
vlastnim zisku, ale zaroven i na zisku zastoupeného. Dal§im jeho motivem miize byt i to, Ze
vyse provize se vétSinou stanovi na zédklad€ procentudlni vymeéry z uskutecnéného obchodu
mezi zastoupenym a tieti stranou. Stanovena nezavislost obchodniho zastupce potom
vyluCuje, aby mezi smluvnimi stranami vznikl pracovnépravni vztah, jak je tomu
v nékterych jinych zahrani¢nich pravnich fadech. Presto nckteré firmy takové osoby, které
jejich jménem sjedndvaji obchody, zaméstndvaji, ovSem touto problematikou se préace

nezabyva.

Jednim z Gcell je zde pojmout obchodni zastoupeni jako moznou formu vstupu spolecnosti
na zahrani¢ni trh, coZ blize specifikuje prvni kapitola prace. V souCasné dobé¢ se miize
mezinarodni obchodni styk diky liberalizaci a rozvoji modernich technologii uskute¢novat
témet po celém svété. Obchodni zastupce je schopny, diky svym kontaktim a znalosti
daného trhu, zastoupenému znaéné ulehéit hledani obchodnich partnerd ¢i zajistit odbyt
vyrobkll v novém prostredi, a umoziuje mu tak vytvaret rozsahlé distribucni sité. Zaroven
se vyuziti obchodniho zéstupce pii dobyvani novych zahraniénich trhi jevi jako jedna
z nejjednodussich forem vstupu, jez se fadi mezi vyvozni a dovozni operace a je vhodna
predevsim pro ty podniky, které nemaji s exportem velké zkuSenosti, jsou kapitalove slabsi
nebo se boji rizika zahrani¢niho obchodu. Diilezité je ovsem podotknout, Ze neexistuje
jednotnd pravni tuprava zastupitelskych vztahli v mezinarodnim méfitku, coz muze

komplikovat nastaveni ¢i samotné vypotadani smluvniho vztahu.

Uvaha nad nezbytnosti jednotné pravni tUpravy obchodniho zastoupeni v ramci
uskutecnovani zahrani¢niho obchodu a vstupu na nové trhy byla impulsem pro volbu daného
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tématu. Cilem prace je tak uvést obchodni zastoupeni jako zplsob, jak zacit obchodovat
na zvoleném zahrani¢nim trhu, predstavit smlouvu upravujici tento institut, jez ma navic
urCita specifika, ktera se 1iSi stdt od statu, a nakonec analyzovat jeji pouziti v praxi.
To zahrnuje mimo jiné podrobny popis a analyzu zékladnich atributii smlouvy o obchodnim
zastoupeni, jako jsou napiiklad podstatné nalezitosti ¢i prava a povinnosti smluvnich stran,
které mohou zamezit tieba 1 vzniku poruch, jejichz feSeni miize byt v rimci mezinarodniho
obchodniho styku komplikovanéjsi. Pro moznost srovnani dané smlouvy s ostatnimi
smlouvami piikazniho typu dojde ovSem nejdiive k pfedstaveni smlouvy piikazni,
komisionarské, zasilatelské a smlouvy o zprostfedkovani. Tak bude nélezité rozebrana Ceska
pravni uprava smlouvy o obchodnim zastoupeni spole¢né se zminkou o upravé smluv

stejného typu, a to ve druhé a tieti Casti prace.

V souvislosti s problematikou nejednotné pravni Gipravy napfi¢ riznymi staty se nasledné
ctvrtd kapitola prace zaméfuje na zvlastnosti obchodniho zastoupeni i jinde ve svéte.
Popsana bude tiprava obchodniho zastoupeni ve Spanélsku, které patfi rovnéz mezi ¢leny
Evropské unie, zc¢ehoz vyplyne uréitd podoba s ceskym obchodnim zastoupenim.
K ptedstaveni Spanélského obchodniho zastoupeni dochazi predevsim z divodu analyzy
smlouvy o obchodnim zastoupeni mezi Ceskym vyvozcem a Span€lskym obchodnim
zastupcem Vv praktické casti prace. Nasledné je charakterizovano i1 ¢inské obchodni
zastoupeni, a to nejen z divodu jeho zvlastnosti, ale také proto, Ze vykon c¢innosti
analyzovaného obchodniho zéastupce se odehrdva pravé na Cinském trhu. Pro srovnani
angloamerické a kontinentdlni Upravy je vedle dvou piedeslych popséno také obchodni

zastoupeni ve Spojenych statech americkych.

Za ucelem naplnéni cile této prace dojde v posledni ¢asti, jak uz bylo zminéno, k analyze
vstupu vybraného podniku na zahrani¢ni trh s vyuzitim smlouvy o obchodnim zastoupeni.
Provedeny rozbor dané smlouvy poukazuje pravé na problém absence jednotné pravni
upravy obchodniho zastoupeni. U analyzované smlouvy o obchodnim zastoupeni tak neni
zcela jasné, z jakého pravniho fadu vychdzi, a tudiz i jakym pravem se jeji smluvni strany
tidi, coz by mohlo zna¢n€ komplikovat n€ktera jeji plnéni a zapticinit poruchy. V souvislosti
s tim je v zavéru predstaven novy navrh smlouvy vychazejici z teoretickych poznatkl
o ¢eské, Spanclské a Cinské pravni uprave, které se dotykaji pfedmétného obchodniho
zastoupeni.
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1. Obchodni zastoupeni jako jedna z forem vstupu spole¢nosti

na zahranicéni trh

Povahu svétové ekonomiky a mezindrodni podnikatelské strategie firem vyrazné ovlivnila
globalizace. Doslo k liberalizaci a rovnéz i prudkému zvySeni dynamiky mezindrodniho

obchodu, k rlstu investi¢nich ¢innosti v zahraniéi a k pfesunu technologii.

V souvislosti s rozvojem mezinarodniho obchodu se prvni kapitola zabyva riiznymi formami
vstupu podnikli na mezinarodni trhy a néasledné se zamétuje predevsim na vstup formou
obchodniho zastoupeni. Bude tak charakterizovano obchodni zastoupeni z hlediska jeho
vyznamu v mezindrodnim obchod¢é a nasledné uprava pravnich vztahll souvisejicich

se zastoupenim na mezinarodni irovni.

1.1 Formy podnikani na mezinarodnich trzich

K nejvyznamnéjsim strategickym rozhodnutim podniku patii to, jakym zplGsobem podnik
vstoupi na zahranicni trhy a bude na nich podnikat. Takové rozhodnuti ovlivituje investi¢ni
narocnost vstupu, zdroje, jakymi podnik disponuje, potencial a rizikovost podnikani
na cilovém trhu, celkova konkurenceschopnost firmy v zahrani¢i a moZnosti kontroly nad

vlastnimi zahrani¢nimi podnikatelskymi aktivitami.?

Dalsimi dtlezitymi kroky pted zahdjenim samotného vyvozu, které mohou zna¢né ovlivnit
jeho vysledky, jsou vedle ur¢eni zemé €i zemi s nejlepSim trznim potencidlem a mezinarodni
konkurenceschopnosti vlastniho produktu také specifikace kupujicich a konecnych

spotiebiteld. Vysoce dllezita je také identifikace obchodniho zastupce, ktery bude v dané

' MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 13.

2 MACHKOVA, Hana. Mezindrodni marketing. 4. vyd. Praha: Grada Publishing, 2015. ISBN 978-80-247-
5366-9, s. 68.

— pokracovani na dalsi strané
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zemi ¢i zemich nabizet prodej vyrobku, nebo identifikace distributorti, kteti budou ochotni

vyrobek zakoupit a znovu prodat dal.>

Podnikatelim se poté nabizi fada forem vstupu spolecnosti na zahrani¢ni trh, které lze
rozdélit do tii velkych skupin na: vyvozni a dovozni operace (export and import modes),
vstupy nendro¢né na kapitdlové investice (non-equity, contractual modes) a kapitalové
vstupy (investment modes), coz podrobnéji rozebird Tabulka 1.* VétSina mezinarodné
pusobicich firem, zejména malé a stfedni podniky, zacind za hranicemi podnikat formou
vyvoznich a dovoznich operaci nebo tyto formy kombinuji vzhledem ke zvolené strategii

pro dany trh, coz je typické piredevsim pro vétsi podniky.

Tabulka 1: Formy vstupu podniku na zahranicni trhy

Forma Priklady

Prostrednické vztahy

Smlouvy o vyhradni distribuci

Obchodni zastoupeni

Vyvozni a dovozni operace
Komisionaiska smlouva

Piimy vyvoz

Exportni aliance — sdruZeni vyvozcu

Licence

Franchising

Vstupy nenaro¢né na kapitalové o
Smlouva o fizeni

investice
Zuslecht'ovaci operace
Mezinarodni vyrobni kooperace
Portfoliové investice
Pfimé zahrani¢ni investice Flze
Kapitalové investice Akvizice

Investice na zelené louce

Spole¢né podnikani

Zdroj: MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni
operace. 6. vyd. Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 15-32. Vlastni
zpracovani.

3 JOHNSON, Thomas E. a Donna L. BADE. Export/Import Procedures and Documentation. 4th ed. New York:
AMACOM, 2010. ISBN 978-0-8144-1550-4, s. 19.

4 MACHKOVA, Hana. Mezindrodni marketing. 4. vyd. Praha: Grada Publishing, 2015.
ISBN 978-80-247-5366-9, s. 68.
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1.1.1 Vyvozni a dovozni operace

Ptedstavuji nejjednodussi formu vstupu na zahranicni trhy, ktera je mezi ¢eskymi podniky
nejrozsifenéjsi béhem pocate¢niho rozvijeni jejich mezindrodni aktivity. Principem je
spoluprace podnikl s riiznymi subjekty — prostfedniky, zprostfedkovateli, obchodnimi

zastupci, komisionafi atp. na zakladé smluvnich vztahi.

1.1.2 Vstupy nenaro¢né na kapitalové investice

Pokud firma nemé zajem vstoupit na zahrani¢ni trh prostfednictvim klasickych vyvoznich
a dovoznich operaci, ani nehodla v zahrani¢i investovat, mize se rozhodnout pro formu
poskytnuti licence, franchising nebo smlouvu o fizeni. Dal§i moznost takového vstupu
na zahrani¢ni trh pfedstavuji i zuSlecht'ovaci operace ¢i vyrobni kooperace, pokud se podnik
zajima o spolupréci v oblasti vyroby, a pro oblast vyzkumu a vyvoje se nabizi mozZnost

vyzkumu na zakazku nebo spole¢ny vyzkum a vyvoj.

1.1.3 Kapitilové investice

Pronikani na mezindrodni trhy formou kapitalovych vstupii je charakteristické zejména pro
velké a financné silné firmy, které investuji v zemich nabizejicich vyhodné podminky
k podnikéni. Mezi zakladni formy kapitadlovych vstupli na mezinarodni trhy patii portfoliové
investice (ndkup cennych papird,, napt. akcii) a pfimé zahrani¢ni investice (kapitalové
vklady, reinvestovany zisk), které maji nejcastéji podobu fuzi, akvizic, nové zakladanych

podniki (tzv. investice na zelené louce), spolecného podnikani a strategickych alianci.

Zem¢ se vétsinou snazi podporovat pfiliv ptimych zahrani¢nich investic (dale jen PZI) do
zpracovatelského primyslu, ktery znamend piinos kapitalu potiebného pro modernizaci
a restrukturalizaci podnikli nebo piinos progresivni technologie. Dale mohou také vytvaret
nové pracovni prileZitosti a zvySuji exportni aktivity, ¢imZ zlepSuji obchodni bilanci.
K podpote pfilivu PZI dochazi i v piipadé né€kterych odvétvi sluzeb s cilem podpofit

obchodni  Cinnosti, a to napiiklad zfizenim dcefiné spolenosti  nebo
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reprezentacni/zastupitelské kancelatre. Tyto subjekty poté plsobi predevSim v zemich, do

nichz ¢eské podniky vyvazeji nejcastéji.

1.1.4 Faktory ovliviiujici zptisob vstupu na mezinarodni trhy

Pti planovéni strategie pro podnikani na cilovém mezinarodnim trhu je nutné podniknout
fadu prizkum a zohlednit nékolik faktorti. Nejvyznamnéjsi z nich jsou uvedeny

v nasledujici tabulce.’

Tabulka 2: Prizkumy zabyvajici se nékterymi faktory ovliviiujici vstup na mezindrodni trhy

Prizkum Faktory
- kurzova politika
Obchodnépoliticky prizkum - celni a devizovy rezim
- netarifni nastroje obchodni politiky (technické piekazky atp.)
- hospodarsky rust

- mira inflace

- mira nezaméstnanosti

- vyvoj realnych sménnych relaci a platebni bilance

- Vyvoj investic

- demograficky vyvoj a Zivotni uroven

- politicky systém

- politicka stabilita

- Clenstvi dané zemé v regionalnich integracnich seskupenich
- vztah k zahrani¢nim firmam

- stabilita a divéryhodnost legislativniho prostiedi

- podminky pro zahrani¢ni podnikatelské subjekty

- moznost kontroly vlastnictvi

- feseni sport pii podnikani se zahrani¢im

- pravni forma spole¢nosti

- postaveni na trhu a velikost firmy

- vlastnicka struktura

- ruéeni

- pomér vynalozenych nakladu a rizik

- navratnost vynalozenych prostiedkt

- predpokladana mira zisku

Zdroj: MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni
operace. 6. vyd. Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 14 a 15. Vlastni
zpracovani.

Prizkum ekonomického prostredi

Prizkum politického prostiedi

Prizkum pravniho prostredi

Pruzkum obchodniho partnera

Prizkum efektivnosti vybrané
formy podnikani

S MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 13, 15, 21, 30 a 31.
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1.2 Pravni aprava obchodniho zastoupeni pri vstupu na mezinarodni

trhy

Ceské firmy majici v tmyslu za¢it prodavat svoji produkci i mimo tizemi tuzemska vstupuji
na nové zahrani¢ni trhy nejCastéji formou vyvoznich a dovoznich operaci. Vstup na
zahrani¢ni trh s pomoci obchodniho zastupce a prostfednictvim smlouvy o obchodnim
zastoupeni pak predstavuje jeden z nejpouzivanéjSich prostfedka k organizaci distribuce
zbozi a sluzeb v zahrani¢i. Mnoho firem zabyvajicich se mezinarodnim obchodem ma
v zahrani¢i hned nékolik zastupct, kteti jsou pisemné zavazani soustavné a dlouhodobé

zprostiedkovavat pro své zastoupené kupni smlouvy vazané k urcitému zbozi ¢i sluzbam.®

Z hlediska teorie zahrani¢niho obchodu predstavuje zprostiedkovani obchodu zahrani¢né
obchodni operaci v oblasti doprovodnych sluzeb dopliujici tradi¢ni obchodni operace
atvorici jejich neodmyslitelnou soucéast. Dojde-li k uzavieni kupni smlouvy pfi vyvozu
pomoci obchodniho zastupce, vznikd mu narok na odménu, ktera je devizovou pohledavkou
a jeji uhrada se projevi jako pasivum v platebni bilanci stitu vyvozce. Zda se jedna
o zahrani¢n€obchodni operaci, zavisi mimo jiné také na tom, ovlivituje-li platebni bilanci

toho kterého statu.’

Mezinarodni obchod ma pro narodni hospodaistvi statu ekonomicky vyznam. S jeho
existenci vznikd potfeba upravovat pravnimi normami vztahy vznikajici pfi uskute¢iiovani
mezinarodniho obchodu, pro které nejsou normy upravujici otdzky a vztahy pfi vnitrostatnim
obchodnim styku dostatecné.® Sjednavani smluv o obchodnim zastoupeni tak komplikuji

chybéjici jednotnd pravidla pro smlouvy tohoto typu, protoze neexistuje mezinarodné

6 ONDREJ, Jan. Mezindrodni prdvo veiejné, soukromé, obchodni. 2. vyd. Plzeii: Ales Cengk, 2007.
ISBN 978-80-7380-032-1, s. 444.

7 WINKLER, Martin. Obchodné zastiipenie VO vaiitrostatnom a zahranichom obchode. Praha: Linde, 2010.
ISBN 978-80-7201-818-5, s. 26.

8 KUCERA, Zden&k, Monika PAUKNEROVA, Kvétoslav RUZICKA, et al. Pravo mezindrodniho obchodu.
Plzeii: Ales Cenék, 2008. ISBN 978-80-7380-108-3, s. 15.
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stanovena smluvni Uprava v této oblasti, jako existuje naptiklad pro mezinarodni kupni

smlouvu. Jediné, na ¢em se staty prozatim dohodly, je kolizni Gprava zavazkovych vztahii.

Jak bude prokazano ve 4. kapitole, tprava obchodniho zastoupeni se v pravnich fadech
jednotlivych statil muze nekdy i vyrazné liSit a narodni zakony casto neberou v tivahu
specifické potieby mezinarodniho obchodu. Proto je vhodné zjistit pravni upravu
obchodniho zastoupeni v pravnim fadu té zemé, kam se exportér rozhodne vyvazet za
pomoci obchodniho zéstupce, aby uzaviené zastoupeni nebylo v rozporu s imperativnimi

normami statu.

Na zéklad¢ existujicich odliSnosti v pravni tpravé obchodniho zastoupeni v jednotlivych
statech se v posledni dobé& projevuje snaha o harmonizaci narodnich zakont, alespon v ramci
¢lend Evropského spolecenstvi na zédkladé smérnice EHS ¢. 86/653, o koordinaci pravni
upravy Clenskych statl tykajici se nezavislych obchodnich zastupct z roku 1986. Zminéna
harmonizace se ovSem vztahuje pouze na nckteré aspekty smluv a umoziuje ¢lenskym
statim piijmout ustanoveni ve prospéch zastupce odchylujici se od smérnice. Ceska tprava
neupravuje pouze prava a povinnosti obchodniho zéstupce jako smérnice, ale upravuje celou

smlouvu o obchodnim zastoupeni.

Smlouvy o obchodnim zastoupeni se v mezinarodnim obchodnim styku tidi narodnimi
pravnimi fady vybranymi na zéklad¢ ptislusné kolizni normy. Volba rozhodného prava je
gisté v rukou smluvnich stran a zavisi na jejich vzajemné dohod&. V Ceské republice si
strany vybiraji rozhodné pravo na zakladé Umluvy o pravu rozhodném pro smluvni
zavazkové vztahy (tzv. Rimské imluvy) z roku 1980, na kterou navazuje v soudasnosti
Natizeni Rim I z roku 2008, o pravu rozhodném pro smluvni zavazkové vztahy. Nezvoli-li
si smluvni strany pravni fad, kterym se bude smlouva o obchodnim zastoupeni fidit, plati
domnénka, Ze smlouva se fidi pravem zem¢, v niZ ma strana povinna plnit ptedmét smlouvy

obvyklé bydlisté, popt. ustredi.

Dale také v prvni fadé plati, ze v Ceské republice maji smluvni strany moznost uréit si pravni
fad dle vlastniho vybéru podle zakona o mezindrodnim pravu soukromém, déle jen ZMPS.
Pokud si smluvni strany pravni fad nezvoli, stanovi ZMPS kolizni kritéria, podle kterych se

smlouvy piikazniho typu fidi pradvnim fadem statu, kde sidli osoba provad¢jici ptikaz v dobé
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uzavieni smlouvy. V tomto sméru tak ceska pravni uprava odpovidé obvyklé kolizni Gprave
v zahraniéi i Rimské tmluvé. Uréi-li se na zakladd kolizni normy pouziti ¢eského prava,
obchodni zastoupeni se bude fidit piislusSnymi ustanovenimi nového obcanského zékoniku,
dale jen NOZ, ktery upravuje zdvazky ze smluv piikazniho typu (viz 2. kapitola — Smlouvy

ptikazniho typu).’

9 ONDREJ, Jan. Mezindrodni pravo verejné, soukromé, obchodni. 2. vyd. Plzeh: Ales Cenégk, 2007.
ISBN 978-80-7380-032-1, s. 440, 441, 442 a 443.
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2. Smlouvy prikazniho typu

Ve vyuziti smluv ptikazniho typu lze najit prostou potiebu lidi obratit se v rtiznych
obchodnich ¢i béznych situacich na nékoho zkusen€jsiho a v dané Cinnosti vice zb&hlého.
Pravé tato potieba, kterou lze formulovat jako ptikaz k obstarani urcité zalezitosti, tvori
zaklad smluv piikazniho typu, kde je hlavni podstatou vykonani urcité ¢innosti ve prospéch

piikazce.

Pravni Gpravu smluv piikazniho typu stanovi novy obcansky zakonik ve ¢tvrté ¢asti, druhé
hlavé a patém dile (§ 2430 az 2520 NOZ), kde je paty dil dale rozdélen na pét oddild
upravujicich ptikaz, zprostfedkovani, komisi, zasilatelstvi a obchodni zastoupeni. Mezi
smlouvy piikazniho typu se dale fadi 1 smlouvy uzavirané podle zvlasStnich ptedpisi, jako

napiiklad smlouva o poskytnuti pravnich sluzeb a;j.!

V nasledujicim textu budou ptedstaveny zékladni smlouvy ptikazniho typu pro zobrazeni
jejich vzajemnych odlisnosti, a predevS§im z divodu jejich srovnani se smlouvou
0 obchodnim zastoupeni, které se nasledné¢ bude vénovat celd 3. kapitola. Kazda
z uvedenych smluv pfinese informace o podstatnych nalezitostech, které ji tvoti. Dale budou
u jednotlivych smluv rozebirdny odmény, prava a povinnosti smluvnich stran a na zavér

jejich zanik.

2.1 Prikazni smlouva

Rekodifikaci prava dosSlo ke sjednoceni pravnich institutdi, které upravoval obcansky

1 obchodni zakonik soubézné. Mezi takové se fadi i pfikazni smlouva, plivodné mandatni.

Ptikazni smlouva zavazuje pfikaznika obstarat jménem a na ucet piikazce urcitou zéaleZitost.
Obcansky zdkonik predmét obstarani blize nespecifikuje, ale typicky jsou piikaznimi

smlouvami smlouvy o poskytovani poradenstvi (napt. pravniho, danového apod.).

10 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho priva po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 332.

— pokracovani na dalsi strané
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Ustanoveni této smlouvy se pouzivaji pfiméten¢ a nove se aplikuji pii zakladani obchodnich
korporaci 1 na ¢innost spravce vkladu a obecné pfi povinnosti obstarat zalezitost na ucet
jiného, at’ uz na zakladé smlouvy, nebo ze zdkona.!' Piikladem mutze byt také pievzeti véci

obchodnim zastupcem.!'?

Ptikaz se musi rozliSovat od zprostfedkovani a komise. Zprostfedkovatel sjednava pouze
prilezitost k uzavieni urcité smlouvy, ¢imz jeho povinnosti kon¢i. U piikazu zpravidla
dochazi i k samotnému jednéni ptikaznika jménem piikazce. Nejpodobnéjsi komise se

potom li8i v jednani komisionafe vlastnim jménem.

Formalni pozadavky na podobu piikazni smlouvy obcansky zakonik nestanovi a lze ji
uzaviit i astné ¢i konkludentné. V takovém ptipadé mize byt ovSem obtizné prokazovat
existenci ujedndni odchylenych od zakona béhem mozného sporu, a proto se doporucuje

uzavirat smlouvy tohoto typu pisemné. '

2.1.1 Podstatné nalezitosti smlouvy

K podstatnym nalezitostem smlouvy se fadi ureni smluvnich stran, tzn. piikaznika

a prikazce, a také urceni zélezitosti, kterou ma ptikaznik zatidit.'

Doporucuje se, aby si pfi uzavirani smlouvy piikazce udélal pfedstavu o moznosti plnit
prikaz prostfednictvim ndhradnikii, zptisobu stanoveni odmény a uhrady vydaji a naklada

spojenych s vykonavanou c¢innosti piikaznika. Piikaznik by se mél naopak seznamit

I NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 183.

12 SVARC, Zbynék, et al. Ziklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzeii: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 333.

3NOVOTNY, pozn. 11, s. 184 a 185.

4 HORAKOVA, Katefina a Pavlina LEMBERKOVA. Vzory smluv a poddni 1. pro obchodni spolecnosti
S komentarem. Brno: Computer Press, 2006. ISBN 80-251-0926-7, s. 216.

— pokracovani na dalsi strané
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s predstavami ptikazce a uvazit, je-li schopen je splnit a také zjistit, bude-li potfebovat
zvlastni zmocnéni k pravnimu jednani, a udé€lat si usudek o spravnosti ptipadnych pokynti

piikazce.'

2.1.2 Odména

Ptikazni smlouva neni ze zdkona uplatna. Lze ji sjednat 1 jako bezlplatnou, ¢imz se odliSuje
od pltivodni mandatni smlouvy, ve které byla sjednana ¢innost vykonavana zéasadné za
uplatu. OvSem pfipadnd bezplatnost piikazu musi byt vyslovné uvedend, pokud neni
vzhledem k okolnostem obvykla. Piikaznikovi v dané situaci sice nepiislus$i ndrok na
odménu, ale mé pravo na nahradu ucelné vynaloZenych nakladi béhem provadéni piikazu.
Ty musi piikazce zaplatit, i kdyz se vysledek nedostavi.'® Ddle ma piikaznik narok na
nahradu Skody, kterou by pfi plnéni ptikazu mohl utrpét ndhodou, bez ohledu na miru
zavinéni, avSak maximalné do vyse obvyklé tplaty, ktera by za plnéni nalezela, kdyby piikaz

nebyl bezplatny.

Pokud si strany ve smlouvé odménu sjednaly nebo ji ur€ily jako obvyklou, ma na ni
ptikaznik vzhledem k jeho pfedmé&tu podnikani pravo, a to i ptesto, Ze by nenastal o¢ekavany
vysledek provadéné zaleZitosti. Spolu s odmé&nou mu naleZi také nahrada hotovych vydaju
a nakladt vynalozenych pii plnéni ptikazu'’, a rovnéz muze ptikaznik zadat i zélohu na
uhradu téchto ndkladu, které mu v tomto piipad€ piikazce musi poskytnout. Ob¢ strany se
vSak mohou dohodnout, zda sjednand odména bude zahrnovat vynaklddané néaklady, c¢i

nebude.

15 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdavo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 185.

16 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho priva po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 333.

”NOVOTNY, pozn. 15, s. 183.
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V ptipad¢, Ze ptikaznikovi, ktery mél sjednanou odménu, vznikne v souvislosti s plnénim

ptikazu Skoda, je ptikazce povinen ji nahradit celou.

2.1.3 Prava a povinnosti smluvnich stran

Jednou z povinnosti piikaznika je plnit piikaz poctivé a peclivé podle svych schopnosti,
k cemuz miize pouzit jakykoli prostiedek, ktery vyzaduje povaha obstaravané zaleZzitosti
a ktery se shoduje s vili ptikazce. Dale se musi fidit pokyny, které mu piikazce dal. Odchylit
se od nich mlze pouze v zajmu piikazce a pokud neni mozné, aby k tomu vc¢as obdrzel jeho
povoleni. Spatfi-li v pokynech od ptikazce jakékoli nespravnosti, je na né povinen upozornit

arovnéz je i splnit, pokud na nich ptikazce ptesto trva.

Jestlize se k obstarani urcité zalezitosti zavazuje nékdo jako podnikatel, je povinen dat druhé
strané jasné najevo svij souhlas, ¢i nesouhlas s provedenim ptikazu bez zbyte¢ného odkladu,

jinak mu hrozi nédhrada Skody, kterd by tim ptikazci vznikla.

Ve vétsing ptipadl provadi ptikaznik piikaz osobné, jindy ma pravo svéfit ho tieti osobé, za
jejiz préci ruci, jako kdyby ptikaz provadél sdm. Jinak by tomu bylo, pokud by k ustanoveni
nahradnika dal ptikazce souhlas, pak piikaznik odpovidd jen za Skodu zpisobenou
nespravnou volbou nahradnika. Dochézi-li pfi uskutectiovani ptikazu k pravnimu jednani
ptikaznika za ptikazce, musi mu byt v¢as piikazcem vystavena plnd moc. Ta byva obsaZena
ve smlouvé nebo je udélena samostatné, ale v Zddném ptipadé¢ nenahrazuje samotnou

povinnost piikaznika jednat za piikazce.

Ptikazce je opravnén poZzadovat zpravu o postupu plnéni piikazu a kromé toho na n¢j musi
ptikaznik také prevést veSkery uZzitek z obstarané zaleZitosti. Po obstarani piikazu predlozi

piikaznik ptikazci 1 vyuctovani.

2.1.4 Zanik smlouvy

Piikazni smlouva zanikd nejCastéji splnénim, tedy obstardnim smluvené zaleZitosti.
U smlouvy uzaviené na dobu neurcitou zédkon stanovi pro piikaznika vypovédni lhitu
nejdiive ke konci mésice nésledujiciho po mésici, v némz byla vypoveéd’ dorucena. Pokud
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da ptikaznik vypovéd ptfed obstaranim zaleZzitosti, je povinen nahradit ptikazci ptipadnou
Skodu vzniklou z pfedcasného zaniku piikazu. Ptikazce naproti tomu muze odvolat piikaz
kdykoli, ale musi piikaznikovi nahradit naklady, které do té doby me¢l, stejné¢ jako

1 pfiméfenou ¢ast odmeény, pokud na ni ma narok.

Dalsi moznosti zadniku smlouvy je 1 smrt piikaznika nebo pfikazce, eventudlné zanik

pravnické osoby bez pravniho nastupce.'®

2.2 Komisionarska smlouva

Novy obcéansky zdkonik stanovi, ze komisionaiskou smlouvou se komisionat zavazuje
obstarat vlastnim jménem na Gcet komitenta urcitou zalezitost a komitent se zavazuje zaplatit
mu za to odménu. Komisiondiskd smlouva je specifickd obstaravatelskou povahou
a zpusobem jednani komisionate, ktery zatizuje danou zalezitost vlastnim jménem, a tudiz

veskera prava a zavazky vici tieti strané vznikaji pfimo jemu.!

Pouziti komisionafské smlouvy umoziuje komitentovi kontrolu nad cenami zbozi, které pro
n¢ho komisionai prodava, jelikoz o nich rozhoduje sam. Dalsi vyhodu komise mize pro
komitenta ptedstavovat vyuziti goodwillu komisionafe, jeho obchodnich kontakti,
distribu¢nich cest, postaveni na trhu ¢i skladovacich mozZnosti. Nevyhodou se muize stat
pfiliSnd samostatnost komisionafe nebo nemozZnost vybudovani si vlastniho jména na

zahraniénim trhu.

18 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 332 a 333.

19 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 189.

— pokracovani na dalsi strané
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Pisemna forma smlouvy neni zdkonem ptfedepsand a lze ji uzavfit také Ustné nebo

konkludentné, ale v rdmci jistoty smluvnich stan je pisemna forma vhodngjsi.?

2.2.1 Podstatné nalezitosti smlouvy

Mezi podstatné nalezitosti smlouvy patii uréeni smluvnich stran, tj. komisionaie
a komitenta, a pfedmétu smlouvy neboli obchodni zalezitosti,”! coz zahrnuje predevsim
stanoveni konkrétniho zavazku komisionafe a specifikaci zafizeni urCité zaleZzitosti.
Ve vétsing pripadii spociva zarizeni dané zalezitosti v pravnich ukonech, ovsem komisionaft
neni ze zékona omezen pouze na uzavirani smluv (jako je tomu u smlouvy
zprostiedkovatelské), jeho aktivity mohou spocivat i v jinych ukonech??, nejcastéji

v obstarani koupé nebo naopak v prodeji véci.

Komisionaf a komitent si mohou sjednat i dal$i ndleZitosti, napiiklad dobu uc€innosti

smlouvy, sankce za poruSeni smluvnich povinnosti a dalsi.>

2.2.2 Odména

Komisionatfskd smlouva se zafazuje do kategorie smluv Uplatnych, ovSem to neznamena, Ze
podminkou jeji platnosti je stanoveni vySe uplaty, tedy odmény.?* Jeji vySe nebo zplisob

jejiho urceni nepatii mezi podstatné nalezitosti smlouvy. V piipadé, ze tedy vyse uplaty

20 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 5. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2010. ISBN 978-80-247-3237-4,s. 21 a 22.

2l HORAKOVA, Katefina a Pavlina LEMBERKOVA. Vzory smluv a poddni |. pro obchodni spolecnosti
S komentarem. Brno: Computer Press, 2006. ISBN 80-251-0926-7, s. 223.

2 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Pfemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zavazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 401.

2 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 189.

#PLIVA, Stanislav. Obchodni zavazkové vztahy. 2. vyd. Praha: ASPI, 2009. ISBN 978-80-7357-444-4, 5. 248.

— pokracovani na dalsi strané
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ve smlouvé sjednana neni, piislus§i komisionafi odména piiméfend vykonané cinnosti
a dosazenému vysledku. Jinak maze byt Uplata sjednand napiiklad procentni sazbou z ceny

realizovaného obchodu a zévisla tak na mire uspésnosti jednani komisionare.?

Narok na ndhradu nezbytné a uzite¢n¢ vynalozenych nakladti musi byt ve smlouvé vyslovné
sjednan. V opacném piipadé jsou uz tyto naklady povazovany za soucast odmény a jsou

zahrnuty v jeji celkové vysi.?

Pokud komisionar obstara zélezitost za vyhodné&jsich podminek, nez jaké mu urcil komitent,
nema narok na specialni odménu a veskery prospéch nalezi komitentovi. V ptipadé prodeje
véci za niz$i cenu, nez jaka byla urcena komitentem, je komisionatf povinen nahradit mu
vznikly rozdil mezi cenou skute¢nou a ur€enou. Z této povinnosti se ovSem miliZe vymanit,
prokaze-li, Ze prodej za urcenou cenu nebylo mozné provést nebo ze prodejem véci
komisionart odvratil komitentovi hrozici Skodu. Dojde-li naopak ke koupi véci, a to za vyssi
cenu, neZ jakou urcil komitent, mize komitent takovy obchod odmitnout, a nestane-li se tak

bez zbyte¢ného odkladu, plati, ze komitent danou koupi schvalil.”’

2.2.3 Prava a povinnosti smluvnich stran

Ptedni povinnosti komisionaie je zatidit zaleZitost fadné€ a v€as. Jeho jednani s odbornou
péci je potom dané shodou zafizované zalezitosti vyplyvajici z pfedmétu smlouvy s jeho
podnikatelskou ¢innosti.?® Pfi svém jednani je povinen chranit jemu zndmé z4jmy komitenta

a fidit se jeho pokyny, od nichz se mliZze odchylit pouze v pfipadé, jedna-li tak v zajmu

25 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Premysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zévazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 401 a 402.

26 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ale$
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 335.

27 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1,s. 189 a 190.

28 BEJCEK, pozn. 25, s. 402.

— pokracovani na dalsi strané
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komitenta a nemiize obdrzet jeho pfedchozi souhlas. Zaroven, nestanovi-li smlouva jinak,

musi komisionaf pouzit ke splnéni zavazk tieti osobu, pokud neni schopen splnit je sdm.

Dale je nezbytné, aby komisionatf podaval komitentovi pribézné zpravy o jeho Cinnosti
a oznamoval mu vSechny dulezité okolnosti pro zafizeni zalezitosti. Pfi¢emz odvolat ptikaz
muze komitent jen do doby, nez vznikne zavazek komisionafe vici tieti osob¢. Po zatizeni
zélezitosti musi komisiondi provést vyuctovani, podat zpravu o provedeni piikazu
s oznaCenim osoby, se kterou smlouvu uzaviel, a pfevést na komitenta prava i véci, které pii
zatizovani ziskal. Ddle je povinen vymahat splnéni zavazku tfeti osoby na ucet komitenta,
pokud se tak smluvni strany ve smlouvé dohodly,” nebo mu postoupit pohledavky, které
témto zavazkiim odpovidaji, jestlize s tim komitent souhlasi. Komitent také mtiZe toto plnéni
pozadovat osobn¢, pokud ho komisionaf neni schopen zatidit sam, nebo kdyz dojde

k postoupeni téchto prav se souhlasem komitenta.

Komisionaii také pfislusi povinnost pecovat o véci pievzaté a ptijaté v souvislosti se
zatizovanim zalezitosti. Jsou-li tyto véci movité a poskytnuté za ticelem prodeje, ztistavaji
ve vlastnictvi komitenta, dokud vlastnické pravo nenabude tfeti osoba.’* Naopak k movitym
vécem, které komisiondf pro komitenta ziskal naptiklad ndkupem, nabyva komitent
vlastnické pravo ptimo, jiZ okamZikem jejich predani komisionati tfeti osobou.?! K vécem,
které jsou komisionafi svéfeny a s nimiz muze nakladat, ma potom z diivodu zajisténi svych
pohledavek ze zdkona zadrzovaci pravo* a za Skodu na vécech odpovida od jejich pievzeti
az do jejich vydani. Zprostit se této odpovédnosti mize jediné v piipadé, kdy zpisobenou

Skodu nemohl odvratit.

2 V piipadg, ze komisionaf ruéi za splnéni zdvazki tfeti osobou, ma narok na delcredere, tzn. na zvlastni

odménu, ktera je vyssi nez obvykla.

30 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ale$
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 335 a 336.

31 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Pfemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zavazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 403.

32 Zadrzovaci pravo k vécem komitenta komisionafovi umoZznuje chranit se, proti p¥ipadné neochot& komitenta

zaplatit mu za jeho sluzby.

— pokracovani na dalsi strané
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Pravem komisionafe po splnéni vSech povinnosti je obdrzeni sjednané nebo pfiméerené

odmeény, piipadné i narok na ndhradu vynalozenych nakladu.

Mezi hlavni povinnosti komitenta patii poskytnuti komisionéii potiebnou soucinnost
k fadnému zatizeni zélezitosti, coz zahrnuje zejména predani pokynt, ptikazi a potiebnych
veci. Pokud komisionaf nejedné v zajmu komitenta nebo podle jeho pokynii, miize pro sebe

komitent bez zbyte¢ného odkladu ucinky jednani komisionatre odmitnout.

2.2.4 Zanik smlouvy

Komisionafskou smlouvu Ize sjednat na dobu urcitou i1 neurcitou, popiipadé mize doba
jejiho trvani vyplyvat ze zatizovani dané zalezitosti. Zavazek plynouci ze smlouvy miize
zaniknout riznymi zpusoby, nejcastéji vSak splnénim. Dale mize byt smlouva rovnéz
vypovézena kteroukoli ze smluvnich stran.* Komitent ma moZznost smlouvu kdykoli
vypovedét s ti¢innosti ode dne, kdy se o vypovédi komisionat dozvédel nebo mohl dozvedét,
ale jen do doby, nez vznikne zévazek komisionafe vici tfeti osob¢. Zatimco komisionar
muze smlouvu vypovédét az s ucinnosti ke konci kalendainiho mésice nasledujiciho po

mesici, ve kterém byla vypovéd’ dorucena.®

2.3 Zasilatelska smlouva

Pro zasilatelstvi se n€kdy také pouziva nazev spedice. Zasilatelskd smlouva pfedstavuje
specialni typ komisionatské smlouvy a podptirné se zde pouzivaji odpovidajici ustanoveni

zédkona o komisi. Novy obcCansky zdkonik potom zasilatelskou smlouvu upravuje jako

33 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 335 a 336.

3 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Piemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zavazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 403.

3 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 5. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2010. ISBN 978-80-247-3237-4, s. 22.

— pokracovani na dalsi strané
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zavazek zasilatele obstarat piikazci vlastnim jménem na jeho ucet pfepravu zasilky
z urcitého mista do jiného urcitého mista, popitipadé i obstarat nebo provést dalsi tikony

souvisejici s piepravou, a piikazce se zavazuje zaplatit zasilateli odménu.

Zakon nevyzaduje pro vznik zasilatelské smlouvy pisemnou formu.** V takovém ptipadé,
kdy neni uzaviend pisemné, je zasilatel opravnén pozadovat, aby mu piikazce dorucil
pisemny piikaz k obstarani piepravy nazyvany také jako zasilatelsky ptikaz. V praxi se
stava, ze dochazi i k nepfesnému oznaceni (tfeba dopravni ptikaz nebo ptikaz k preprave),
coz muze mezi smluvnimi stranami vyvolat spor o to, jakou smlouvu vlastné uzaviely, zda

zasilatelskou, nebo o prepravé, kde z kazdé plynou trochu jind prava a povinnosti.’

Bude-li na zakladé smluvniho vztahu zasilatel navic povinen pfijmout penézni prostredky
nebo provést jiny inkasni tikon pro ptikazce od piijemce zasilky, a to pfed jejim vydanim
nebo umoznénim se zasilkou nakladat, je tfeba fidit se navic ustanovenim?® o dokumentdrnim

inkasu.®

2.3.1 Podstatné nalezitosti smlouvy

Zasilatelska smlouva obsahuje zejména identifikaci smluvnich stran (zasilatele a ptikazce),
predmét zésilky, misto odeslani a misto urceni. Dal§im bodem je i stanoveni ptepravy,
zejména druh, zplsob a doba. V neposledni fad€ by tu méla byt sjednana odmeéna zasilatele

za obstarani piepravy, pfipadné i nahrada vynaloZenych nakladi a samotny zavazek

36 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 336.

37 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 193.

38 Viz NOZ - Dil 11, Zavazky ze smlouvy o G¢tu, jednorazovém vkladu, akreditivu a inkasu — Oddil 4, Inkaso

(§ 2694 a% 2700).
39 SVARC, pozn. 36, s. 336.

— pokracovani na dalsi strané
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zasilatele.® K zajiSténi svych narok na odménu ma zasilatel ze zédkona zéstavni pravo*!
k zasilce po dobu, po kterou ma zasilku u sebe nebo po kterou ma zasilku u sebe jménem

zasilatele tfeti osoba.

2.3.2 Prava a povinnosti smluvnich stran

Zakladni povinnosti zasilatele je obstarani ptepravy, coz podle smlouvy zahrnuje vyhledani
vhodného ptepravce, se kterym uzavie smlouvu o pieprave zasilky. Pti vybéru typu piepravy
a osoby prepravce ma zasilatel zpravidla volnou ruku. Dale provadi i dal$i ukony, aby
zajistil, ze se zasilka fadné a v¢as dostane na misto urceni. Tyto tkony mohou pfedstavovat
baleni, vaZzeni nebo proclivani zasilky, inkaso penézni ¢astky od ptijemce zasilky, vyfizovani

zvlastnich povoleni pro ptepravu nadmérnych zasilek a podobné.

Obstarani prepravy tedy neznamenad ji provést, 1 kdyZ pokud to neni pfikazcem vyslovné
zakazéano, muze zasilatel provést prepravu i sdm svymi vlastnimi dopravnimi prostredky,
tzv. pravo samovstupu. Ostatné, i kdyz to zakon neptikazuje, zasilatelé jsou zejména
podnikatelé s potfebnymi odbornymi znalostmi v oblasti pfepravy.* V tomto ptipadé se
prava a povinnosti stran pii uskute¢iiovani prepravy budou patfi¢né fidit pravni upravou
platnou pro smlouvu o pfepravé véci a namisto odmény za obstarani piepravy bude mit
zasilatel pravo na ptepravné.” Nedohodne-li se zasilatel s pfikazcem jinak, miZze zasilatel

dokonce k obstarani ptfepravy vyuzit dalSiho zasilatele, tzv. mezizasilatele, coz zpravidla

4 HORAKOVA, Katefina a Pavlina LEMBERKOVA. Vzory smluv a poddni 1. pro obchodni spolecnosti
S komentarem. Brno: Computer Press, 2006. ISBN 80-251-0926-7, s. 238.

41 Zastavni pravo umoziuje zasilateli v pfipadé, Ze mu piikazce v¢as nezaplati, zpenézit dany pfedmét uréeny
k prepraveé neboli zastavu a uspokojit tak svou pohledavku.

“ NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1,s. 192 a 193.

# SVARC, Zbynék, et al. Zdaklady obchodniho préava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 336.
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nastava pfi riznych navazujicich typech pifepravy (zelezni¢ni, silnicni nebo leteckd)

¢1 v mezinarodni pieprave.

Zasilka musi byt zasilatelem pojisténa pouze v ptipadé, kdy to po ném ptikazce zada a obe

strany se na tom dohodnou ve smlouvé.

Zasilatelska smlouva také stanovi ptikazci povinnost upozornit zasilatele na zvlastni povahu
zasilek, zejména u takovych, se kterymi musi byt zachdzeno zvlastnim zptsobem, pocinaje
kiehkymi vécmi a konce Zivymi zviraty. Néktera dalsi obecna prava a povinnosti smluvnich

stran jsou potom shodnd s komisionatskou smlouvou.

2.3.3 Zanik smlouvy

Smlouva zanikd obstaranim piepravy, eventudlné jejim uskute¢nénim. Lze ji ukoncit téZ
pisemnou dohodou smluvnich stran nebo vypovédi kterékoli za smluvnich stran s tim, ze
vypovédni lhita je jednomésicni a zacina od prvniho dne nésledujiciho mésice po doruceni

druhé smluvni strané.*

2.4 Smlouva o zprostiredkovani

Po rekodifikaci soukromého prava nahradila smlouva o zprostfedkovani dosavadni smlouvu
o obstarani véci. Provedené zmény spocivaji v usporadani pavodni obanskopravni Gpravy
s obchodnépravnimi prvky zprostiedkovatelské smlouvy dle obchodniho zakoniku

a vytvoreni jednoho druhu smlouvy pro podnikatelské i nepodnikatelské subjekty.

44 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 192 a 193.

— pokracovani na dalsi strané
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Smlouvou o zprostfedkovani se zprostiedkovatel zijemci zavazuje zprostfedkovat
za odménu uzavieni ur€ité smlouvy s tieti osobou. Z terminologického hlediska se zde

odmeéna oznacuje jako provize.

Obcansky zakonik ptipousti dvé formy zavazku zprostiedkovatele u zprostiedkovatelské
smlouvy. Prvni zavazek spociva ve zprostfedkovani uzavieni urcité smlouvy a druhy
v obstarani pouhé prilezitosti k uzavieni urcité smlouvy, z ¢ehoz ovSem musi byt patrny
narok na odménu.* V praxi se jednd vétSinou o uzavirdni smlouvy kupni, dale smlouvy
o dilo, pfipadné koupi nemovitosti.* Dalsi znamy ptiklad vyuziti této smlouvy nalezneme
u sluzeb realitni kancelafe k vyhledani vhodného kupujiciho ¢i prodévajiciho za tcelem

uzavieni smlouvy o pfevodu nemovitosti s danym subjektem.

Smlouva o zprostfedkovani se nékdy oznacuje jako smlouva maklétska a jeji podobnost 1ze
nalézt s komisi nebo s obchodnim zastoupenim. Na rozdil od komisionaiské smlouvy miize
byt zavazkem zprostiedkovatele pouze uzavieni smlouvy a tim, Ze je zprostfedkovani

jednorazové, se tato smlouva lisi také od smlouvy o obchodnim zastoupeni, kde zastupce

rrrrr

Pisemna forma smlouvy o zprostiedkovani se nevyzaduje a lze ji uzavfit 1 Gstné nebo
konkludentné. OvSem jak uZ bylo zminéno u vySe uvedenych smluv, tak i zde se v ramci

jistoty doporucuje uzavieni v pisemné formé.

45 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 186.

4 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Pfemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zévazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 406.

— pokracovani na dalsi strané
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2.4.1 Podstatné nalezitosti smlouvy

Mezi zakladni nalezitosti smlouvy patfi ureni smluvnich stran, které ptedstavuji
zprostiedkovatel a zajemce, a stanoveni zdvazku zprostfedkovatele.*” Podstatnou ¢asti
kontraktu je vedle toho i urceni smlouvy, kterd ma byt uzaviena nebo o jejiz uzavieni ma

zprostiedkovatel usilovat, a provize.*

Smluvni strany si mohou kromé jiného sjednat i zptsob thrady provize, okamzik splnéni

povinnosti zprostfedkovatele ¢i sankce za poruseni smluvnich povinnosti.

2.4.2 Odména

Smlouva o zprostiedkovani se vyznacuje svou Uplatnosti a v ptipad¢, Ze by byla uzaviena
bezlplatné, jednalo by se o jiny typ smlouvy (ptikaz). Nestdva se tedy velmi Casto, aby si
smluvni strany vysi provize nesjednaly, ale stane-li se tak, nalezi zprostfedkovateli pravo na

nahradu nékladii ze zprostredkovatelské ¢innosti v obvyklé vysi podobnych smluv.

Dale je soucasti provize vedle samotné odmény i ndhrada nékladt vzniklych v souvislosti se
zprostiedkovanim, neni-li smluvnimi stranami ujednano jinak. Jestlize zévazek
zprostifedkovatele stanovi uzavieni urcité smlouvy, je provize splatnd dnem uzavieni
smlouvy, a pokud byla smlouva uzaviena s odklddaci podminkou (naptiklad Uc¢innost
smlouvy az néjaky ¢as po jejim uzavieni), je provize splatnd po splnéni této podminky.
U pouhého obstarani pftilezitosti k uzavieni smlouvy je provize spatnd obstaranim této
prilezitosti. Smluvni strany se také mohou dohodnout, Ze pravo na provizi vznikne az

splnénim povinnosti tfeti osobou. Pak musi zdjemce provizi zaplatit i v pfipadé¢, Ze dojde

47 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 186 a 189.

48 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Premysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zévazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 406.

— pokracovani na dalsi strané
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k oddéleni nebo zmarteni splnéni danych povinnosti z davodd, za které odpovida.*
Zprostiedkovateli nalezi odména i v ptipadé, kdy smlouva, pro kterou vyvijel svou ¢innost,
byla uzaviena nebo splnéna az po zaniku zévazku ze zprostiedkovatelské smlouvy.
Na druhou stranu mu narok na provizi nevznika, pokud je v rozporu se smlouvou ¢inny i pro

druhou stranu smlouvy (napftiklad jak pro prodavajiciho, tak pro kupujiciho).

2.4.3 Prava a povinnosti smluvnich stran

Mezi zékladni povinnosti zprostfedkovatele patii vyvijeni sjednané ¢innosti fadné, pfic¢emz
zakon nevyzaduje z jeho strany odbornou péci a postacujici je postup podle jeho schopnosti.
Radné plnéni smlouvy vystihuje pfedeviim povinnost zprostiedkovatele sdélovat zajemci

okolnosti dilezité pro rozhodovani zajemce o uzavieni zprostfedkovatelské smlouvy.*

Z vymezeni zprostfedkovatelské ¢innosti vyplyva, ze zprostfedkovatel neru¢i zajemci za
splnéni zévazku tfeti osoby, avSak toto ruceni lze sjednat.’! Zprostfedkovatel ovSem nesmi
zajemci k uzavieni smlouvy navrhnout osobu, o které¢ se divodné¢ domniva nebo by se
vzhledem k okolnostem alesponn domnivat mél, ze své povinnosti ze smlouvy nebude
schopna splnit fadné a véas. Zajemce miiZze v takovém piipadé pozadovat ndhradu skutecné
Skody, ktera vznikla porusenim této zasady, a ma vzdy pradvo od zprostiedkovatele
vyzadovat udaje potiebné k posouzeni diivéryhodnosti osoby, se kterou by mél podle navrhu

uzavrit smlouvu.

Pro ochranu z4jmi a k potieb¢é zdjemce ma zprostiedkovatel mimo jiné také povinnost

uschovat doklady nabyté pii jeho Cinnosti, a to po individualni dobu, vzdy z hlediska

49 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 186 a 187.

50 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 334.

SIBEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Piemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zavazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 407.

— pokracovani na dalsi strané
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konkrétniho ptipadu. Jeji délka se podle doporuceni mize dohodnout ve smlouvé a stejné

1 povinnost ml¢enlivosti zprostfedkovatele.

Pokud smlouva vyslovné neuvadi, Ze zprostiedkovani uzavieni urcit¢ smlouvy je
zprostiedkovatel povinen zaridit sdm, mize ke splnéni svého zadvazku pouzit jinou osobu, za

kterou ale nese odpovédnost, jako kdyby zprostfedkovani provadél sam.>?

Zajemce je na druhou stranu povinen poskytnout zprostiedkovateli potfebnou soucinnost
a sdelit mu vSechny skute¢nosti a informace, které pro n¢j maji rozhodny vyznam
v souvislosti s uzavienim zprostiedkovatelské smlouvy. K dalsi povinnosti zajemce potom

patii i zaplaceni provize zprosttedkovateli.>

2.4.4 Zanik smlouvy

Zavazek ze smlouvy zpravidla zanika okamzikem, kdy byla uzaviena ta smlouva, ktera byla

predmétem zprostredkovani.**

Smlouva je rovnéz zkonstruovana k jednorazové ¢i kratkodobé Cinnosti zprostfedkovatele
a nejcastéji vyjadiend dobou, béhem které ma dojit k uzavieni zprostiedkovavané smlouvy.
Je-1i tato doba stanovend a k uzavieni smlouvy v ni nedojde, zdvazek zanikd. V opacném

ptipad¢ zavazek zanikd i po ozndmeni zruSeni zavazku kteroukoliv smluvni stranou druhé

52 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 187 a 188.

53 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 334.

54 BEJCEK, Josef, Karel ELIAS a Piemysl RABAN. Kurz obchodniho prava: obchodni zavazky. 5. vyd. Praha:
C. H. Beck, 2010. ISBN 978-80-7400-337-0, s. 407.

— pokracovani na dalsi strané
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strané.>® V pripad¢ zprostredkovatelské smlouvy se jedna o jednostranné ozndmeni o zaniku

smlouvy, které se doporucuje ucinit pisemne.*

55 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 334.

56 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 188.
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3. Smlouva o obchodnim zastoupeni

Dana kapitola pfinasi poznatky o institutu obchodniho zastoupeni, pocinaje seznadmenim
s jeho vyvojem a nasledn¢ podrobnym popisem smlouvy o obchodnim zastoupeni, ktera
zavazuje obchodniho zastupce jako nezavislého podnikatele dlouhodobé vyvijet pro
zastoupeného Cinnost sméfujici ke sjednavani obchodli nebo pfimo k uzavirani urcitého
druhu obchodt. Danou ¢innost vykonava obchodni zastupce jménem a na ucet zastoupené¢ho
za provizi.’ Zminéna nezavislost obchodniho zastupce potom odliSuje smlouvu
0 obchodnim zastoupeni od pracovni smlouvy, a vzhledem k tuzemské uprave
pracovnépravnich vztahti by proto bylo v rozporu se zakonem s obchodnim zastupcem

uzaviit zaméstnanecky pomér.>

3.1  Vyvoj obchodniho zastoupeni

Pfi nahlédnuti do historického vyvoje zastoupeni lze zjistit, Ze fimské pravo neznalo
zastoupeni takové, jako ho zname dnes. Rimské pravo vychizelo ze zasad, Ze
prostfednictvim jiné osoby nelze nabyvat a ze nikdo nemuze zavazovat druhého. Mezi
nékolik malo vyjimek patiilo napfiklad nabyvani prav nadfizenou osobou prostiednictvim
konani podfizenych osob nebo pravo opatrovnika ¢i poru¢nika konat v zajmu svého
chranénce a nabyvat drzbu a vlastnictvi v jeho prospéch. Ve vétsin€ ostatnich ptipadech
konali opatrovnici vlastnim jménem a nabyvali tak pro sebe a teprve dalSim ukonem

prevadéli prava na své chranénce.

Za prvni akceptované principy zastoupeni se zaslouzil ve svém Kodexu kanonického prava
papez Bonifac VIII. v roce 1298, zde vSak bylo zastoupeni omezené pouze na uzavirani

manzelstvi. Teprve v druhé polovin€é 19. stoleti vytvotfilo némecké pravo komplexni

57 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 337.

8 Znéni § 2 zékona &. 262/2006 Sb., zakoniku prace charakterizuje zavislou &innost jako praci, ktera je
vykonavana ve vztahu nadfizenosti zaméstnavatele a podfizenosti zaméstance, jménem a podle pokynd

zameéstnavatele a zaméstnanec ji pro zaméstnavatele vykonava osobné.
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teoretickou strukturu zastoupeni. V ném se zacalo rozliSovat mezi udélenim opravnéni
zastoupenym zastupci vcetné vnitinitho vztahu mezi nimi a smlouvou vznikajici mezi
zastoupenym a tfeti osobou a rovnéz véetné jejich vzajemného vztahu. Text némeckého
obc¢anského zakoniku zahrnoval také jednoznacné ustanoveni, kdy pouze zastupce, ktery
otevien¢ kona jménem a na tcet urcitého zastoupen¢ho, mize vytvofit pravni vztah mezi
zastoupenym a tfeti osobou. Tim se zamezilo tomu, aby byl zastoupeny tfetim osobam zcela

neznamy, jako to umoznovalo naptiklad anglické pravo.

V Ceském souCasném pravu je mozné rozliSovat zastoupeni vznikajici pfimo ze zédkona
(rodiCe zastupujici své nezletilé déti), zastoupeni vzniklé na zdklad€ rozhodnuti soudu nebo
jiného statniho orgénu (zastupovani nesvépravné osoby opatrovnikem, kterého urc¢i soud)

a zastoupeni smluvni (obchodni zastoupeni).

Obchodni zastoupeni Ize definovat jako vstup osoby do obchodni transakce odehravajici se
mezi prodavajicim, ktery ma zajem prodat urcité zbozi ¢i poskytnout urcité sluzby,
a potencialnim kupujicim, ktery projevuje zajem o koupi daného zbozi ¢i sluzby. Vstupujici
osobu predstavuje obchodni zéastupce, ktery vykonava ¢innost s cilem usnadnit nebo ulehcit
uzavieni zminéné obchodni transakce.®® Naplni prace obchodniho zédstupce miize byt
1 poskytovani sluzeb, naptiklad poradenstvi, udrZzovani skladl ndhradnich dilt, servis
a vyfizovani reklamaci. Rozsah podobnych povinnosti zastupce musi byt co nejpiesnéji
stanoven ve smlouvé spolu s vymezenim rozsahu propagacnich aktivit a uzivanim obchodni

znamky a dalSich firemnich symbolid zastoupeného.*!

59 WINKLER, Martin. Obchodné zastiipenie VO vniitrostatnom a zahrani¢nom obchode. Praha: Linde, 2010.
ISBN 978-80-7201-818-5, s. 21 a 22.

6 ONDREJ, Jan. Mezindrodni pravo verejné, soukromé, obchodni. 2. vyd. Plzei: Ales Cengk, 2007.
ISBN 978-80-7380-032-1, s. 444.

6l MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 18 a 19.

— pokracovani na dalsi strané
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3.2 Charakteristika pravni upravy smlouvy

Jak uz bylo uvedeno, smlouva o obchodnim zastoupeni je jednou ze smluv ptikazniho typu,
které upravuje novy ob¢ansky zakonik. Obchodnimu zastoupeni se vénuje paty oddil patého
dilu druhé hlavy ve &tvrté ¢asti (§ 2483 az 2520)%2. Ceska uprava smlouvy o obchodnim
zastoupeni v NOZ bere v tivahu Upravu obsazenou ve smérnicich Evropské unie, resp. ve
Smérnici 86/653/EHS, coz se projevuje urCenim nékterych ustanoveni, kterd omezuji

smluvni volnosti stran pfi vymezeni vzajemnych prav a povinnosti.®

Pti uzavirani smluv se zahrani¢nimi zastupci neni vSak pouziti ¢eského obcanského
zakoniku pftili§ bézné, a tak se vyvozcim nabizi moznost vyuzit Vzorovou smlouvu
o obchodnim zastoupeni (ICC Commercial Agency Contract) vydanou Mezinarodni
obchodni komorou. Pouziti vzorové smlouvy se hodi pii uzavirdni smluv se zastupitelskymi
firmami a samostatné vydélecnymi osobami, které zprosttedkovavaji prodej zbozi. Naopak
ji nelze aplikovat pro oblast sluzeb nebo dovozu a neni vhodné ani pro zastupce pracujici
pro firmu v zaméstnaneckém poméru.** Mezinarodni obchodni komora v navrhu této
modelové smlouvy snazi zastupovat vSechny zainteresované strany, aniz by upfednostiiovala
nékteré z nich. Vzorova smlouva o obchodnim zastoupeni je sestavend na zakladé prava
mezinarodniho obchodu ozna¢ovaného jako ,,lex mercatoria“ namisto vnitrostatnich zdkond,
a nezatézuje tak smluvni strany nutnosti organizovat své smlouvy podle protichtidnych

a ¢asto nevhodnych mistnich predpist.®

62 CESKO. Zakon &. 89/2012 Sb. ze dne 3. tmora 2012, ob&ansky zakonik. In: Zdkony pro lidi.cz [online].
© AION CS 2010-2017 [cit. 2017-04-15]. Dostupné z: https://www.zakonyprolidi.cz/cs/2012-89

6 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzei: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 337.

4 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 18.

6 BORTOLOTT], Fabio. Selling through agents and distributors. International Trade Forum. 2002, no. 4, p.
9. ISSN  00208957. Dostupné také  prostfednictvim databaze  ProQuest Central z:
https://search.proquest.com/docview/231383525/fulltextPDF/2 1D8E223522D4C4APQ/2?accountid=171
16

— pokracovani na dalsi strané
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3.3  Nalezitosti smlouvy o obchodnim zastoupeni

Na rozdil od vétSiny jiz zminénych smluv ptikazniho typu ptfedepisuje zékon u smlouvy
0 obchodnim zastoupeni pisemnou formu povinné.® V dané podkapitole budou predstaveny
a popsany podstatné nalezitosti smlouvy o obchodnim zastoupeni tak, jak je stanovi zakon

a na jeho zakladé upravuje odborna literatura.

3.3.1 Smluvni strany

Mezi podstatné ¢asti smlouvy patii uréeni smluvnich stran, tj. obchodniho zastupce (agent)
a zastoupeného (principal). Zakon v této souvislosti ptedepisuje, ze obchodnim zastupcem
muze byt pouze podnikatel®” s opravnénim ke zprosttedkovavani obchodu ¢i sluzeb, a Ze jim
naopak nemiiZze byt osoba, kterd miize danou zastoupenou osobu nebo daného zékaznika
zavazovat jako ¢len jejiho statutdrniho organu, ani insolvencni spravce nebo nuceny spravce
pravnické osoby. Zastoupeny pak miize byt jak fyzickou, tak i pravnickou osobu®, pricemz
v praxi pfevazuje predevsim ptitomnost obchodnich zéstupct jako fyzickych osob, i kdyz
prakticka cast této prace dokazuje, Ze lze nalézt 1 obchodni zastupce podnikajici jako

pravnické osoby.

% NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, ITlona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 194 a 195.

67 Znéni § 420 az 422 zakona ¢. 89/2012 Sb., ob¢anského zakoniku v soucasnosti vymezuje podnikatele jako
osobu, ktera samostatn€ vykonava na vlastni ucet a odpovédnost vydéleCnou Cinnost zZivnostenskym nebo
obdobnym zplsobem se zamérem ¢init tak soustavné za Ucelem dosazeni zisku; uzavira smlouvy
souvisejici s vlastni obchodni, vyrobni nebo obdobnou ¢innosti ¢i pfi samostatném vykonu svého povolani;

je zapsana v obchodnim rejstiiku.
8 NOVOTNY, pozn. 65, s. 194.

— pokracovani na dalsi strané
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3.3.2 Predmét ¢innosti

Dalsi dualezitou ¢ast smlouvy tvoii stanoveni piedmétu, tzn. ¢innosti, kterou bude obchodni
zastupce vykonavat. Z predmétu musi byt naprosto jasné, zda se bude jednat o ¢innost
zprostiedkovavani obchodii, nebo 1 jejich sjednavani a uzavirani.® Ovsem k tomu, aby mohl
obchodni zastupce také uzavirat smlouvy jménem a na ucet zastoupené¢ho, mu musi byt
nejdiive zastoupenym udé€lena pisemné plnd moc. Ta muze byt jednak soucasti smlouvy
0 obchodnim zastoupeni nebo udélena zvlast, a stejné tak miize opraviiovat obchodniho
zastupce k uzavirani vSech zprostfedkovavanych smluv nebo jen k jednotlivé uréenym.
Pokud zéstupce plnou moc neobdrzi, nesmi jménem zastoupené¢ho zadnou smlouvu
podepsat, nybrz poda zastoupenému zpravu, ze mu vyhledal potencidlniho zadkaznika,
a danou smlouvu uz si zastoupeny uzavie sam.” Obdrzi-li zastupce na zdkladé smlouvy
opravnéni za zastoupeného cokoli pfijimat nebo jeho jménem jakkoli pravné jednat, aplikuje
se ustanoveni o piikazu (viz 2.1. Ptikazni smlouva).”! Vymezeny pfedmét také odrazi
strategii zastoupeného pro dany tuzemsky ¢i zahrani¢ni trh a urcuje Sifi vyrobk, které bude
zastupce na zvoleném trhu nabizet. Zastupci mize byt svéfen cely sortiment nebo jen jeho
¢ast, specifikovana naptiklad v seznamu nabidkového listu, pokud chce zastoupeny prodavat

nékteré vyrobky sam anebo spolupracuje s dal§imi zastupci.”

Vyse provize a zpusob jejiho vypoctu neni povinnou nalezitosti smlouvy, ovsem doporucuje
se, aby se touto zalezitosti smlouva zabyvala. Vedle provize by smlouva o obchodnim
zastoupeni méla obsahovat také ujednani, na jakém Gzemi ma byt zastoupeny zastupovan

a po jakou dobu.

8 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 337 a 338.

7 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1,s. 194 a 195.

7' SVARC, pozn. 68, s. 337 a 338.

2 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 18.

— pokracovani na dalsi strané
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3.3.3 Doba trvani smluvniho vztahu

Obcansky zakonik vymezuje ¢innost obchodniho zastupce jako dlouhodobou™. Proto by
ve smlouvé o obchodnim zastoupeni nemélo chybét ani ujednani o dob¢ trvani smlouvy,

prestoze to nepatii mezi jeji podstatné Casti.

Obecné 1ze smlouvu uzaviit na dobu urc¢itou ¢i neurc¢itou. Uzavieni smlouvy na dobu urcitou
muze byt vyjadieno jak konkrétnimi dny, mésici nebo roky, tak i naptiklad dosazenim
sjednaného mnozstvi zprostfedkovanych obchodti a podobnd. Ridi-li se strany takto
uzavienou smlouvou i naddle, tzn. po uplynuti sjednané doby, pak se na obchodni zastoupeni
hledi jako na smlouvu uzavienou na dobu neurcitou. A v ptipadé, Ze mezi stranami nedojde
k vyslovnému stanoveni doby nebo naptiklad k vymezeni ucelu smlouvy, povazuje se doba

trvani smlouvy také za neurcitou.

Doba trvani smlouvy mimo jiné ovliviiuje i zptisob ukonceni smlouvy (viz 3.6. Zanik

smlouvy).

3.3.4 Uzemni vymezeni smlouvy

Mezi dalsi doporu¢ované nalezitosti smlouvy patii i 1Izemni vymezeni ¢innosti obchodniho
zastupce, tzn. Uzemi, na jakém bude obchodni zastupce vyvijet svou €innost. Takové tizemi
potom muiZe byt definovano v ramci tuzemska 1 zahranici. V situaci, kdy si smluvni strany
dané tzemi ve smlouvé nedohodnout, povazuje zdkon za toto Uizemi stat, v némz ma

obchodni zastupce v dob& uzavieni smlouvy své sidlo.™

3 Stanovena dlouhodobost oviem neni v zdkoné blize specifikovana, a tudiz by zde mohl vzniknout rozpor
o ptipadném charakteru smlouvy. Pokud by napiiklad takova smlouva byla uzaviena na dobu Sesti mésict,

dalo by se spekulovat o tom, zda ji viibec 1ze povazovat za smlouvu o obchodnim zastoupeni.

™ SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prdava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 338 a 339.

— pokracovani na dalsi strané
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Vzhledem k tomu, Ze firmy na zahrani¢nim trhu ¢asto spolupracuji s vice zastupci, musi byt
jasné vymezeno, za které uzemi dany zastupce zodpovida, aby se nestalo, ze stejné

zékazniky oslovuji rizni zastupci.”

Kromé klasického uzemniho vymezeni smlouvy lze s obchodnim zastupcem dohodnout

1 okruh zékazniki, ve kterém bude moci vykonavat svoji ¢innost.”

3.4 Odména

Za vykonanou ¢innost, ktera vedla k uzavieni obchodu a kterd se uskutecnila béhem trvani
smluvniho vztahu, vznik4 obchodnimu zastupci narok na provizi. Slozku provize tvoti kazda
¢ast uplaty, kterd se odviji od poctu a hodnoty uzavienych obchodl. Déle zahrnuje také
naklady, které obchodni zastupce pii své ¢innosti vynalozil, pokud si ovSem strany narok

na thradu naklada ve smlouvé nestanovily zvIast’.”

Provizi lze sjednat riiznymi zplsoby, naptiklad jako pevnou ¢astku za obstarani ptilezitosti
k uzavieni smlouvy, procentem z vynosu ze zprostfedkované smlouvy, pauSilem nebo
jakoukoli kombinaci uvedenych zptisobti.”® Dle Vzorové smlouvy o obchodnim zastoupeni
publikované Mezinarodni obchodni komorou (ICC) by se méla vySe provize stanovit
na zakladé dosazené fakturované ceny bez DPH, bez dalSich poplatki a také bez zapoc¢itani
dodate¢nych nakladi (napft. baleni, skladovani apod.).” Pokud si strany vysi provize neurci,

nalezi obchodnimu zastupci odména ve vysi odpovidajici zvyklostem v misté jeho plisobeni

S MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 18.

76 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, ITlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 195.

77 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 341.

8 NOVOTNY, pozn. 75, s. 196.
 MACHKOVA, pozn. 74, s. 19.
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a druhu zbozi ¢i sluzeb, které jsou predmétem jeho obchodu. V piipadé, ze takové zvyklosti
v misté pisobeni nelze vysledovat, méla by vySe provize zohlediiovat podstatné okolnosti

uskutecnéného jednani (dle zakona ,,rozumné*).

Zakonem dany okamzik vzniku ndroku na provizi se fidi smluvnim ujednanim stran. Pokud
obchodni zastupce kromé zprostfedkovani také uzavira za zastoupené¢ho smlouvy se tretimi
stranami, vznikne mu narok na provizi poté, co je dana smlouva uzaviena a zastoupeny splnil
nebo mél splnit sviij zdvazek plynouci z uzaviené smlouvy, anebo kdyZz ho splnila ¢i méla
splnit tfeti osoba.*® Pokud by byl ovSem zavazek tieti osoby splatny az po 6 mésicich od
uzavieni obchodu, narok na provizi vznikne jiz uzavienim smlouvy. Za zprostfedkovani,
respektive obstarani pfilezitosti k uzavieni smlouvy s urcitym obsahem potom zastupci
vznikd narok na provizi obstaranim této prilezitosti. Splatnost provize nastava nejpozdéji
v posledni den mésice nasledujiciho po skoncéeni Ctvrtleti, ve kterém na ni pravo vzniklo.*!
U Vzorové smlouvy o obchodnim zastoupeni od ICC dochézi ke splatnosti provize po

zaplaceni kupujicim.*

Provize musi byt obchodnimu zéstupci vyplacena i v ptipad¢€, Ze pro zastoupeného ziskal
zdkaznika za ucelem realizace obchodi, které jsou pfedmétem smlouvy o obchodnim
zastoupeni, jest¢ pied jejim uzavienim. Vedle toho nalezi zastupci odména také v situaci,
kdy se obchod se treti osobou uskutecnil v pfiméfené dobé po zaniku obchodniho
zastoupeni, doslo-li knému ovSem v disledku cinnosti obchodniho zastupce. Narok

na provizi v¢etné uhrady nékladl naopak zanikd, pokud byl obchodni zastupce ¢inny jako

80 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 196.

$1 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ale$
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 341.

82 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 19.
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zastupce nebo zprostredkovatel pro ob¢ strany, tedy zastupovaného a tteti osobu.®* Stejné
tomu bude i1 v ptipad¢, kdy se ukaze, ze se obchod mezi zastoupenym a tfeti osobou nenaplni.

To vsak nebude platit, pokud ditvod nenaplnéni obchodu nastane ze strany zastoupeného.®

3.4.1 Zvlastni odména

Obchodnimu zastupci ze zédkona nalezi pravo na zvlastni odménu (odskodnéni) po zaniku
obchodniho zastoupeni, jestlize se zastoupenému pficinil o ziskani novych zakaznikt
¢i vyznamné rozvinul kontrakty s t€émi dosavadnimi, z nichz bude mit zastoupeny prospéch
jesté¢ v budoucnosti, avSak obchodni zastupce za n¢ uz v budoucnu odménén nebude.
Zvlastni odména se vyplaci pouze za ptredpokladu, Ze je jeji udéleni spravedlivé, a tak se
musi brat vpotaz vSechny okolnosti, jako pouziti konkurenéni dolozky
(viz 3.7. Konkuren¢ni dolozka) a zejména provize, kterou obchodni zastupce ztraci. Toto
zakonné ustanoveni ma také ochranit zastupce, aby ho zastoupeny pouze nevyuzil pro
vybudovani své distribu¢ni sité a pak s nim neukoncil smlouvu bez odmény, ktera mu

nalezi.®® Prdvo na odskodnéni potom ziistdva i pfi zéniku smlouvy smrti obchodniho

zastupce.

Zvlastni odména ovSem obchodnimu zastupci nendlezi, porusi-li smluvni zavazky,
a zastoupeny z toho divodu ukon¢i smlouvu. Stejna situace nastava i v pripadé, kdy
smlouvu ukon¢i obchodni zastupce, protoze mu v pokra¢ovani ¢innosti brani riizné okolnosti

(vek, zdravi apod.), nebo po dohod¢ se zastoupenym pievede prava a povinnosti plynouci ze

8 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzei: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 341.

8 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 196.

8 MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 19.
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smlouvy na tfeti osobu. Pravo na odskodnéni rovnéz zanikd, pokud ho obchodni zéstupce

neuplatni do jednoho roku od skonceni smlouvy v prubéhu tzv. prekluzivni lhity.*

Céstka odSkodnéni by neméla byt vétsi nez roéni odména vypocitand jako rocni prameér
z odmén obchodniho zastupce za poslednich pét let. V ptipadé kratsi doby trvani smlouvy
se vySe odskodnéni vypocita z priméru odmén v celém smluvnim obdobi, a netrvala-li

smlouva ani jeden rok, nesmi ¢astka ptekrocit thrn provizi za tuto dobu trvani.

3.5 Prava a povinnosti smluvnich stran

Obchodni zastupce je povinen realizovat svou ¢innost osobné, s odbornou péci a v zajmu
zastoupeného. Dale musi postupovat v souladu s jeho povéfenim a rozumnymi pokyny.
Odbornou pé¢i zastupce chapeme piredev§im jako navrhovani pouze takovych osob
pro budouci smluvni vztah, u kterych se da pfedpokladat, Ze budou fadné plnit své zavazky.
Za splnéni povinnosti tieti osobou, kterou navrhl na uzavieni obchodu nebo se kterou
prostiednictvim plné moci sdm uzaviel obchod, neruci, leda by se k tomu za zvlastni odménu

pisemn¢ zavazal.

Nastane-li situace, ze obchodni zastupce nemiize ¢innost vykondvat nebo v ni pokracovat,
musi o tom zastoupeného neprodlené¢ informovat.’” Jeho informaéni povinnost se dale
vztahuje zejména na skutecnosti, na které narazi béhem své aktivity, jako naptiklad chovani
konkurence, zajmy zakaznikl ¢i vyvoj trhu, a které jsou pro zastoupeného jakkoli dulezité,
napiiklad z hlediska rozhodovani o uzavirani obchodi. Obchodni zéastupce rovnéZ musi
zachovat mlcenlivost o udajich ziskanych béhem vykonu své ¢innosti z divodu ochrany
zajml zastoupeného. Mlcenlivost pretrvava i po zaniku zastupitelského vztahu, dokud

sd€leni ¢i vyuziti ziskanych informaci nebude moci zastoupeného poskodit.

8 Prekluzivni Ihiita znamend zanik prava, pokud neni uplatnéno b&hem stanovené doby.

87 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 340, 341 a 342.
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Pokud c¢innost obchodniho zastupce zahrnuje i uzavirdni obchodli jménem a na ucet
zastoupené¢ho na zéklad¢ plné moci, je povinen takto konat pouze podle obchodnich
podminek stanovenych zastoupenym, neurci-li zastoupeny jiny postup.®® Obchodni zastupce
musi dale uchovavat vSechny podklady a véci, které mu byly poskytnuty zastoupenym
k vykonu jeho prace, stejné jako ty, které pro zastoupeného ziskal. Tuto ukladaci povinnost

ma do té doby, dokud budou dané dokumenty vyznamné pro ochranu z4jmu zastoupeného.

Mezi povinnosti zastoupeného naopak patii dat zastupci k dispozici potfebnou dokumentaci
vztahujici se k predmétu obchodu, predat mu potiebné podklady a informovat ho
v odpovidajici [htté o pfijeti, odmitnuti nebo nesplnéni obchodu zatizeného zastupcem. Dale
musi obchodnimu zastupci zaplatit provizi bud’ sjednanou, nebo odpovidajici zvyklostem
v misté ¢innosti véetné posouzeni druhu zbozi ¢i sluzeb, které jsou predmétem obchodd.
Pokud takové zvyklosti neexistuji, vyplaci se zastupci rozumna odmeéna, jejiz stanoveni

zohlediiuje okolnosti uskute¢néného jednani.*

3.6  Vyhradni a nevyhradni obchodni zastoupeni

Pied samotnym uzavienim smlouvy je Zadouci, aby se smluvni strany navzidjem dohodly
o svych vztazich ke konkurenénim firmam a stanovily si, zda bude obchodni zastoupeni
vyhradni, nebo nevyhradni.”® Pokud si strany v rdmci smlouvy o obchodnim zastoupeni
vyslovné sjednaji vyhradni obchodni zastoupeni, musi vyhradni obchodni zastupce svou
¢innost vykonavat vyhradné pro zastoupeného. Neni tedy moZzné, aby na daném tzemi,
ptipadné v ur¢itém okruhu osob, plisobil jako obchodni zastupce pro dalsi zastoupené, ani

nesmi sam na vlastni nebo cizi ucet uzavirat obchody, které jsou predmétem obchodniho

8 NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Ilona STROSOVA
aMonika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni pravo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1,s. 196 a 197.

% SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plze: Ale§
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 340.

%  MACHKOVA, Hana. Mezindrodni marketing. 4. vyd. Praha: Grada Publishing, 2015.
ISBN 978-80-247-5366-9, s. 71.
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zastoupeni. Zastoupeny naopak nesmi v ramci stanoven¢ho uzemi a okruhu obchodl
spolupracovat s jinym obchodnim zastupcem nez s tim vyhradnim. Je vSak mozné, aby
zastoupeny sam bez pti¢inéni obchodniho zéstupce uzaviel obchod s nékym z vyhrazeného
okruhu osob, avSak musi zastupci zaplatit provizi, jako kdyby obchod uzaviel s jeho
soucinnosti.”’ V mezinarodnim obchod¢ se takova provize nazyva jako ,,uznavaci provize®,
u které se predpoklada, ze narok na ni je podminén diky soustavnému zpracovavani trhu

zastupcem.

Tento typ zastoupeni utvaii mezi zastoupenym a zastupcem uzkou vazbu a vyuziva se
pfedev§im v oborech spojenych s investicemi, anebo je-li zdstupce na firmé existencné

zavisly, protoze k ni vaze vétSinu svych aktivit.

Nevyplyva-li potom ze smlouvy néco jiného, jedna se vétSinou o nevyhradni obchodni
zastoupeni,” kde zastoupeny dostava naopak moznost povéfit obchodnim zastoupenim také
jiné osoby v dané oblasti a pro uréeny okruh obchodli vymezenych smlouvou s obchodnim
zastupcem. Stejn¢ tak muize obchodni zastupce vykonavat Cinnost, ke které se zavazal
zastoupenému 1 pro jiné osoby, jakoZz i uzavirat obchody tvofici pfedmét obchodniho

zastoupeni na vlastni Ci cizi ucet.”

3.7 Zanik smlouvy

Smlouvu o obchodnim zastoupeni mtize vypoveédét kterakoli strana, pokud byla uzaviena na
dobu neurcitou. Vypovédni lhita v tomto piipad¢ zavisi na dosavadni délce smluvniho
vztahu a kon¢i vzdy k poslednimu dni kalend4diniho mésice. Odstoupeni od smlouvy
v pribéhu prvniho roku trvani obchodniho zastoupeni znamena jeden mésic vypovédni
lhity, pro druhy ¢ini dva mésice a pro treti a kazdy dalsi rok trva vypovédni lhita tfi mésice.

Smluvni strany se piitom mohou domluvit i na del$ich lhtitach, ovSem kratsi vypovédni lhiity

9 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ale$
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 339.

92 MACHKOVA, Hana. Mezindrodni marketing. 4. vyd. Praha: Grada Publishing, 2015.
ISBN 978-80-247-5366-9, s. 71 a 72.

9 SVARC, pozn. 90, s. 339.
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dohodnout nelze. V souvislosti s tim se vypovédni lhiity zastoupeného a jeho obchodniho
zastupce mohou lisit, avSak jen tak, aby se nestalo, ze doba, po kterou je vazan zastoupeny,
je kratsi nez ta, po kterou je vazan obchodni zastupce. Smlouva uzaviena na dobu urcitou

potom zanika uplynutim stanovené doby.

U vyhradniho zastoupeni maji moznost odstoupit od smlouvy ob¢ strany, jestlize objem
obchodii za poslednich dvanact mésici nedosahl mnozstvi ur¢eného ve smlouvé a pokud
takové mnozstvi nebylo sjednano, rozhoduje objem, ktery je pfiméfeny odbytovym
moznostem. Ob¢ strany mohou vypovédét smlouvu také v ptipadé€, kdy doslo k poruseni
vyhradniho zastoupeni, at’ uz ze strany obchodniho zastupce nebo zastoupeného, a to bez

vypovédni lhity, tj. okamzite.*

3.8 Konkurenéni dolozka

Sjednanim konkuren¢ni dolozky ve smlouvé se obchodni zastupce zavazuje, ze po
ujednanou dobu po skonceni obchodniho zastoupeni nebude na vymezeném tizemi nebo viici
danému okruhu osob vykonavat na vlastni ani cizi Gcet ¢innost, kterd by méla konkurenéni
povahu vici zastoupenému. Tento zdvazek nemilzZe trvat déle jak dva roky od zaniku
obchodniho zastoupeni a pokud by byla dolozka svym obsahem nebo délkou trvani
v rozporu se zakonem, stane se neplatnou. Konkuren¢ni dolozku mtize omezit i soud, jestlize

by omezovala obchodniho zastupce vice, nez by si ochrana zastoupeného vyzadovala.”

9% NOVOTNY, Petr, Petra BUDIKOVA, Jitka IVICICOVA, Kristina KEDRONOVA, Tlona STROSOVA
a Monika STYSOVA. Novy obcansky zdkonik. Smluvni prdvo. Praha: Grada Publishing, 2014.
ISBN 978-80-247-5164-1, s. 197.

95 SVARC, Zbynék, et al. Zdklady obchodniho prava po rekodifikaci soukromého prava. 4. vyd. Plzen: Ales
Cengk, 2014. ISBN 978-80-7380-504-3, s. 339.
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4. Specifika obchodniho zastupovani ve vybranych zemich

V mezinarodnim prostiedi je tfeba vénovat piipravé smluvniho zajisténi zastupitelskych
vztahl zvIlastni pozornost, protoze, jak jiz bylo uvedeno dfive, jejich jednotnd mezindrodni
pravni Uprava neexistuje. Napiiklad legislativni uprava pravniho statutu obchodniho
zastupce vykazuje v riznych zemich svéta vyrazné rozdily. Zpravidla se tfeba nestava, aby
byl obchodni =zastupce v podiizeném postaveni k zastoupenému nebo snad
v zaméstnaneckém pracovnépravnim vztahu. Lze vSak nalézt takové zemé¢, kde zastupci maji

statut zaméstnance ze zakona.%

Tato kapitola pojednéva o specifikdch obchodniho zastoupeni ve tiech vybranych zemich.
Vzhledem k rozebirané problematice v praktické casti prace bude predstavena pravni Gprava
obchodniho zastoupeni ve Spanélsku a v Cing, a pro srovnani rozdilnosti angloamerického

pravniho systému s kontinentalnim, také ve Spojenych statech americkych.

4.1  Uprava obchodniho zastoupeni ve Spanélsku

Spanélska pravni tiprava obchodniho zastoupeni se velmi podoba &eské upravé v NOZ.
Obchodni zastoupeni ve Spanélsku se nejdiive fidilo kralovskym vynosem ze dne
30. prosince 1977 (Real Decreto 3595/1977, de 30 de diciembre), ovSem od jeho zvetfejnéni
doSlo ve Span€lském pravnim systému k podstatnym zménam, diky nimZ bylo nutné
pfizpusobit zakony soucasnym piedpisim. Napiiklad vstupem do Evropské unie (dale jen
EU) za¢lenilo Spanélsko do svého pravniho fadu mimo jiné i smérnici Rady 86/653/EHS
o koordinaci pravnich predpisi ¢lenskych statl tykajici se nezavislych obchodnich zastupcti
a byl vydan zdkon o smlouvé o obchodnim zastoupeni (Ley 12/1992, de 27 mayo, sobre

contrato de agencia).

Dle tohoto zdkona se fyzickd nebo pravnickd osoba (dale agent) jako nezavisly

zprostiedkovatel zavazuje ke sjednadvani obchodli nebo ptimo k jejich uzavirani, a to jménem

% MACHKOVA, Hana, Eva CERNOHLAVKOVA a Alexej SATO. Mezindrodni obchodni operace. 6. vyd.
Praha: Grada Publishing, 2014. ISBN 978-80-247-4874-0, s. 18.
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zajemce, aniz by piebiral rizika plynouci z téchto obchodl, pokud se tak strany vyslovné
nedohodnou. Tuto ¢innosti vykonava dlouhodobé a za uplatu. Zakon navic vylucuje, aby

mezi agentem a zastoupenym byl uzavien pracovni pomér.

Neni-li dohodnuto jinak, agent mize rozvijet svou odbornou ¢innost jménem né¢kolika
podnikatelli, ale pokud by se jednalo v podstaté o zastupovani konkurence, musi k tomu

obdrZet souhlas zastoupen¢ho.

Préva a povinnosti smluvnich stran shrnuje Tabulka 3 nize, kterd byla sestavena z diivodu
lepsi ptehlednosti a zejména proto, aby umoznila lepsi srovnani jednotlivych povinnosti
obchodniho zastupce a zastoupené¢ho napfti¢ pravnimi upravami v dalSich zminénych

statech, tedy v Cinské lidové republice a Spojenych statech americkych.””

Tabulka 3: Povinnosti obchodniho zdastupce a zastoupeného plynouct ze Spanélské pravni upravy

Povinnosti obchodniho zastupce Povinnosti zastoupeného
e jednat loajalné, v dobré vife a chranit zajmy e poskytnout agentovi véas vzorky, katalogy,
zastoupencho ceniky a dalsi dokumenty
e sdélovat zastoupenému veskeré informace e informovat agenta o vSech skutec¢nostech,
(zejména solventnost tfeti strany) které ovliviuji dodani zbozi
e rozvijet ¢innost v souladu s danymi pokyny, e  zaplatit agentovi dohodnutou odménu

neovliviuji-li jeho nezavislost

e pfijimat jménem zastoupeného naroky
tietich stran vzniklych vadou kvality, apod.

e  vést samostatné uctovani transakci
tykajicich se zastoupené¢ho

Zdroj: Noticias Juridicas. Vlastni zpracovani.

Odmeéna agenta ma formu pevné Castky, provize nebo se tvoii kombinaci pevné Castky
a provize. Pokud ve smlouvé nedojde na jeji pfesné vymezeni, musi byt odména stanovena
v souladu s obchodnimi zvyklostmi v misté, kde agent vykonava svou ¢innost. Jinak je
stanoveno, ze vySe odmeény se odviji od objemu nebo hodnoty obchodii, které agent

zprostfedkoval v diisledku vykonu své ¢innosti.

%7 viz Tabulka 4 (Povinnosti obchodniho zéastupce a zastoupeného plynouci z &inské pravni upravy) a Tabulka 5

(Povinnosti obchodniho zastupce a zastoupeného plynouci z americké pravni Gpravy)

— pokracovani na dalsi strané
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Do smlouvy o obchodnim zastoupeni lze zahrnout 1 tzv. zdkaz konkurence nebo omezeni
hospodaiské soutéze (Clanek 20 zédkona o smlouvé o obchodnim zastoupeni), coz agenta
omezuje ve vykonavani ¢innosti majici konkurencni povahu vic¢i zastoupenému, a lze to
uplatnit na vymezenou zemépisnou oblast nebo okruh osob. Tato dohoda nesmi byt uzaviena
na dobu delsi nez dva roky od zaniku smlouvy®® a lze ji pfirovnat ke konkuren¢ni dolozce,

kterou upravuje ceska pravni tprava smlouvy o obchodnim zastoupeni v NOZ.

4.2 Uprava obchodniho zastoupeni v Cinské lidové republice

V ¢Cinském pravu nelze nalézt pravni Upravu obchodniho zastoupeni a ani smlouvu
0 obchodnim zastoupeni jako zvlas$tni smluvni typ. Naproti tomu vSak tamni zékon
o smluvnim pravu CLR vymezuje smlouvu piikazni, komisionaiskou a maklétskou. Dale
stanovi, ze ptikaznik jedna jménem a na ucet piikazce, komisionaf naopak vystupuje pod
vlastnim jménem také na Ucet komitenta a makléf vytvaii spojeni mezi piikazcem
a potencialnim obchodnim partnerem. Z toho vyplyva, Ze ptikaz i1 komise jsou srovnatelné
s Ceskou pravni upravou. Pokud by bylo tfeba aplikovat ¢insky zakon o smluvnim pravu na
obchodni zastoupeni, odpovidala by pojmu obchodniho zéstupce, definovaného ve smyslu

¢l. 1 odst. 2 Smérnice EHS ¢. 86/653, definice ¢inského piikaznika i komisionafte.

Cinsky pravni pofadek jasné rozliduje hranici mezi obchodnim zastupcem a zaméstnancem.
Ma-li vzniknout pracovni pomér, musi byt podle pracovniho zakonu CLR uzaviena pisemna
pracovni smlouva s pfedepsanymi ndlezitostmi. Jednim z rozdild mezi pracovni smlouvou
a smlouvou o obchodnim zastoupeni je skutecnost, ze zaméstnavatelem miize byt pouze

pravnicka osoba zalozena podle ¢inského préava.

Cinské pravo je charakteristické svou piisnou regulaci pravnich vztahi se zahrani¢im jako
vysledkem stitem planovaného hospodaistvi. Zminit lze napiiklad zikon CLR
o hospodaiskych smlouvach se vztahem k zahrani¢i aplikovany na pravni vztahy

hospodaiské povahy, které vznikaji mezi podniky CLR a zahrani¢nimi podniky nebo

% SPANELSKO. Ley 12/1992, de 27 mayo, sobre contrato de agencia. Noticias Juridicas [online]. Madrid:
Wolters Kluwer Espaiia, S.A, 2011 [cit. 2017-03-10]. Dostupné Z:
http://noticias.juridicas.com/base _datos/Privado/112-1992.html#al

54



jednotlivci. V souladu s timto zékonem se musi smlouvy pfedstavujici vztah k zahranici
uzavirat zasadné pisemné a podle stanovenych podminek pro dodrzeni predepsané formy.
Obsahuje-li takova smlouva navic i néjaké piilohy, musi s ni byt neoddélitelné spojené.
Nedodrzeni ptedepsané pisemné formy smlouvy o obchodnim zastoupeni, kterou by uzaviel
¢insky subjekt se zahrani¢nim subjektem, mtize vyplynout v neplatnost dané smlouvy podle

¢inského prava.

Zakladni povinnosti obchodniho zastupce a zastoupeného v souladu se zdkonem o smluvnim

pravu CLR shrnuje nasledujici Tabulka 4.

Tabulka 4: Povinnosti obchodniho zastupce a zastoupeného plynouci z éinské pravni upravy

Povinnosti obchodniho zastupce Povinnosti zastoupeného
e jednat v souladu s pokyny zastoupeného e  zaplatit obchodnimu zastupci odménu
e vykonavat ¢innost samostatné, e  uhradit obchodnimu zastupci $kodu
nedohodnou-li se strany jinak v piipadé, Ze ma na ni ze zdkona narok
e informovat o prib&hu zprostfedkovani e poskytnout mu véas vSechny nezbytné
kazdého obchodu pokyny
e uzavirat smlouvy, pokud mu byla udélena e zajistit mu dal$i nezbytnou soucinnost
plné moc
e predat zastoupenému vse, co pro n¢ho ziskal
v souvislosti s realizaci obchodil

Zdroj: WINKLER, Martin. Obchodné zastupenie VO vnutroStdtnom a zahranicnom obchode. Praha:
Linde, 2010. ISBN 978-80-7201-818-5, s. 277, 278 a 279. Vlastni zpracovani.

Zastupitelsky ufad CR v Pekingu ve svém manualu pro exportéry do Ciny doporuduje
vyZzadat si pfed jednanim s ¢inskym agentem jeho obchodni licenci, aby bylo mozné udélat
si obrazek naptiklad o tom, jak dlouho svou ¢innost vykonava. RovnéZ je dobré zajimat se
o portfolio podnikti i z hlediska jejich produktii, které agent zastupuje, a ziskat jejich
reference na agenta. V piipad¢ jedndni o agentové odmeéné je lepSi trvat na provizi
z prodaného zboZi namisto pausalu za zastupovani. U podpisu smlouvy zastupitelsky tGrad

doporucuje dbat na to, aby se vzajemny vztah dal v ptipad€ potieby bez problému rozvazat

9 WINKLER, Martin. Obchodné zastiipenie VO vniitroStatnom a zahranié¢nom obchode. Praha: Linde, 2010.
ISBN 978-80-7201-818-5, s. 274, 275,276 a 283.

— pokracovani na dalsi strané
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a aby rozhodné pravo bylo idealn& &eské, ptipadné se vyvarovat hongkongskému.'®

Zasadnim divodem, pro¢ se vyvarovat hongkongskému pravu, je pravdépodobné to, Ze je
z ¢asti zalozen na britském Common Law, a tudiz vychazi pfevazné z angloamerického

pravniho systému, jak uvadi Generalni konzulat Ceské republiky v Hongkongu.'*!

7

4.3  Uprava obchodniho zastoupeni ve Spojenych statech americkych

Pravo obchodniho zastoupeni tzv. agentské pravo (law of agency) je ve statech
angloamerického pravniho systému vice méné totozné. Pravnich vztahi agentského prava
se ucastni osoba konajici ve prospéch jiné osoby — obchodni zastupce (agent), osoba, v jejiz
prospech agent uskuteciiuje svou ¢innost — zastoupeny (principal), a také osoba, ve vztahu
ke které agent kond. Agentské pravo ve Spojenych statech nemd ovSem v pravomoci
federace jako celek, nybrz jednotlivé staty, které vydaly vlastni zdkony zabyvajici se
nekterymi dil¢imi otdzkami, které se dotykaji agentského prava ptimo ¢i nepiimo. Vyjimku
predstavuje stat Kalifornie s vlastnim obcanskym zikonikem a vlastni Gpravou agentského
prava i zvlastni apravou ochrany prav nezavislych obchodnich zastupcti uvedenou v jinych
ustanovenich zdkoniku. Svym obcanskym zékonikem se odlisuje také stat Louisiana, jehoz
vSeobecna Uprava zastoupeni vychazi ze vzoru pravnich pofadki kontinentalniho pravniho

systému.

V anglickém pravu je agentsky vztah definovan jako vztah zaloZeny na divéte, ktery vznika
vyjadienim souhlasu zastoupeného vici agentovi, aby za ni agent konal a podiidil se jejimu

fizeni, s ¢imz musi zaroven souhlasit 1 agent.

Na rozdil od kontinentalni upravy rozliSuje angloamericka tfi typy obchodniho zastoupeni,
a sice obchodni zastoupeni odhalené, neidentifikované a neodhalené. Pokud tteti osoba

jednajici s agentem vi o tom, ze tak agent kond za zastoupené¢ho a zaroven zna identitu

I0HEBNAR, Jan, et al. Export do Ciny — manudl pro exportéry. Velvyslanectvi Ceské republiky
v Pekingu [online]. Peking: Zastupitelsky ufad CR v Pekingu, 2013 [cit. 2017-03-12]. Dostupné z:
http://www.mzv.cz/file/979745/Export do Ciny MZV_01042013.pdf

101 Jedna zemé, dva systémy. Generdlni konzuldt Ceské republiky v Hongkongu [online]. Hongkong, 2016 [cit.

2017-04-10]. Dostupné z: http://www.mzv.cz/hongkong/cz/hongkong/politicke usporadani/index.html
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zastoupeného, oznacuje se zastoupeny jako odhaleny (disclosed principal), pokud jeho
identitu neznd, hovofi se o neidentifikovaném zastoupeném (unidentified principal), a pokud
nema tireti osoba nejmensi tuSeni o tom, ze jednd s agentem, a ne se samotnym zastoupenym,
oznacuje se zastoupeny jako neodhaleny (undisclosed principal). Pravni vztah, ve kterém
vystupuje agent jednajici za neidentifikovaného ¢i neodhaleného zastoupeného, odpovida
v kontinentalnich pravnich systémech spiSe komisiondiskému vztahu. V tom vSak vznika
pravni vztah mezi tfeti osobou a komisiondifem az na zaklad¢ dalSiho pravniho ukonu, kdy
komisionat pievede vSechna prava na komitenta. Pfimy vztah mezi komitentem a tfeti

osobou vznika jen vyjimec¢ng.

Néledujici tabulka opét seznamuje s povinnostmi obou stran tak, jak je definuje agentské

pravo.

Tabulka 5: Povinnosti obchodniho zdastupce a zastoupeného plynouci z americké pravni vpravy

Povinnosti obchodniho zistupce Povinnosti zastoupeného

e jednat diivérné a loajaln€ ve prospéch o  konat Cestn¢ a upozornit zastupce na
zastoupeného ve vSech zalezitostech nebezpeci fyzické ijmy €i penézni ztraty

e nepiijimat materialni vyhody od tfeti strany e nahradit zastupci Skodu v pfipad¢€, ze ma na
a ani jinak vyuzivat postaveni zastupce ni narok na zakladé vzajemného vztahu

e nezastupovat osobu na druhé strané e uhradit zastupci odménu za jeho ¢innost,
obchodu, ktery pro zastoupeného zafizuje pokud to smlouva vyslovné stanovi

e  zdrzet se konkuren¢niho jednani ve vztahu e nahradit zastupci naklady vzniklé
k zastoupenému pii vykonu ¢innosti pro zastoupeného

e nepouzivat majetek ani duvérné informace
od zastoupeného pro potfebu vlastni ¢i cizi

e vynalozit rozumné usili k poskytovani
informaci, které by m¢l agent mit

e nakladat s majetkem zastoupené¢ho oddé¢len¢
od majetku jinych — oddélené o ném ucétovat

Zdroj: WINKLER, Martin. Obchodné zastupenie VO vnutroStdtnom a zahranicnom obchode. Praha:
Linde, 2010. ISBN 978-80-7201-818-5, s. 261 a 262. Vlastni zpracovani.

Na zavér 1ze dodat, ze americkd pravni Gprava na rozdil od kontinentalni klade vétsi diraz
na ochranu z4jmu zastoupeného. Agentova prava jsou naopak skromngjsi a vétsinu si jich
musi ve smlouvé se zastoupenym vyslovné dohodnout (napf. narok na provizi, jeji vysi

a splatnost).'®

102 WINKLER, Martin. Obchodné zastipenie VO vniitroStatnom a zahrani¢nom obchode. Praha: Linde, 2010.
ISBN 978-80-7201-818-5, s. 257, 258, 259, 260, 261, 262 a 263.
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5. Forma vstupu vybrané spole¢nosti na zahrani¢ni trh a vyuziti

smlouvy o obchodnim zastoupeni

Posledni kapitola piedstavujici praktickou ¢ast této bakalaiské prace zkouma vstup vybrané
spolecnosti na urCity zahrani¢ni trh s vyuzitim obchodniho zastoupeni. Nejdiive dojde
k predstaveni zkoumané spolecnosti, resp. fyzické osoby, Ing. Josefa Chluma — ELITE
BOHEMIA, ktera se zabyva vyrobou a montazi kfistdlovych ovéskovych svitidel. A¢ se
jedna o malou spolecnost, Ize ji povazovat za zkuSeného exportéra, ktery prevaznou ¢ast své
produkce vyvazi do rtiznych zemi Evropy, nejcastéji vSak do Asie. Na zahrani¢nich trzich
se pohybuje vice nez 15 let a stale se snazi pronikat na nova uzemi, z ¢ehoz Ize vyvodit, zZe
se jedna o spolecnost, kterda ma se vstupem na zahrani¢ni trhy pomérné dlouholeté
zkusenosti. Vedle ni bude predstavena také Spanélska spoleCnost DANIEL
BALLESTER, SL, ktera se vedle vlastnich podnikatelskych aktivit vénuje v prvni fad¢ také
obchodnimu zastupovani a aktivné zprostfedkovava pro firmu Elite Bohemia obchodni

ptilezitosti v Cin¢ a ve Vietnamu.

Dalsi ¢ast se zabyva analyzou smlouvy o obchodnim zastoupeni, kterou mezi sebou maji
ob¢ strany uzavienou a porovnanim daného kontraktu s doporu¢ovanou formou pro tento
smluvni typ, kterou definuje NOZ. V zavéru kapitoly je uvedeno né€kolik doporuceni, které
by bylo vhodné do smlouvy o obchodnim zastoupeni mezi obéma stranami zanést, aby byly
pokryty vSechny mozné spory ¢i nesrovnalosti, které by mohly nastat a které soucasna
podoba smlouvy neobsahuje. Na konci je pfedveden 1 samotny navrh smlouvy, ktery by mohl

smluvnim stranam poslouZit pfi obnové kontraktu.

V souvislosti s obnovenim spoluprace a sestavenim nové smlouvy o obchodnim zastoupeni
v oblasti ovéskovych svitidel by dalsi variantou mohlo byt vyuZiti Vzorové smlouvy
0 obchodnim zastoupeni vydanou Mezinarodni obchodni komorou (ICC), ktera je dostupna
na webovych strankach organizace. Podle informaci na webovém portalu Businessinfo.cz se
nekteré jeji nalezitosti velice podobaji ¢eské upravé smlouvy o obchodnim zastoupeni,
piestoZe nebyla sestavena na zakladé vnitrostatnich zakont, ale podle prava mezinarodniho

obchodu, jak uz bylo uvedeno diive. Dale je také nutné za ni nejdiive zaplatit castku
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pohybujici se kolem 70 €.' S ohledem na tato fakta proto nakonec nebyla vzorova smlouva

pfi sestavovani nového navrhu smlouvy brana v potaz.

5.1  Fyzicka osoba Ing. Josef Chlum — Elite Bohemia

Firma Elite Bohemia, ptivodné Tomia Bohemia, byla zaloZena roku 1996, kdy se v Ceské
republice opét zacala rozvijet soukroma vyroba svitidel. V roce 2001 ovSem musela byt
pfejmenovana kvili pravnickym sporim s firmou Tomia Glass. Vét§ina zaméstnanct,
podilejicich se na zrodu spole¢nosti, pracovala predtim ve firm¢ LIGLASS, a. s. v Lisném,
kde byli situaci donuceni podnik opustit. Lze tedy fici, Zze firmu vybudovali lidé s bohatymi
zkuSenostmi z oboru, kteti zasvétili svilj Zivot sklu. Spole€nost tak navazuje na staletimi
provéfenou tradici vyrobct svitidel v Cechach, kterou i nadile rozviji a fadi se tim

k vyznamnym svétovym vyrobctim ovéskovych svitidel.!*

Jiz v prvnim roce fungovéni firmy s 16 kmenovymi zaméstnanci se podafilo nastartovat
vlastni vyrobni program a navazat prvni stabilni obchodni spojeni. V prubéhu dalsich 2 let
se podafilo rozvinout nabizeny vyrobni sortiment, proniknout na dal$i zajimavé trhy
a zaroven se na nich obchodné stabilizovat, coZ si vyZadalo zvySeni poctu zaméstnancii na
souCasnych 78. Z toho 8 zaméstnancl tvoii administrativni zastoupeni firmy a zbylych
70 pracovnik se podili na vyrob¢ a montazi vyrobku. Jak je patrné z Obrazku 1 (str. 60), na
samém vrcholu fizeni podniku v pozici vrcholového managementu stoji majitel spolecnosti
spole¢né s feditelem a vykonavaji rlizna investi¢ni i1 jind rozhodnuti, kterd zasadné ovliviiuji
chod podniku, jako je naptiklad vstup na novy zahrani¢ni trh. Z poskytnutych firemnich
materiald bylo moZné na Urovni sttedniho managementu rozlisit 4 oddéleni: ekonomické,
obchodni, vyvojové a vyrobni. Ekonomické oddéleni se stara o Gcetnictvi firmy a je vedené

pfimo majitelem spolec¢nosti, dal§i oddéleni uZ jsou podfizend obéma top manazerim

13 MACHKOVA, Hana. Obchodni zastoupeni na zahrani¢nim trhu. CzechTrade [online]. 2009
[cit. 2017-04-04]. Dostupné z: http://www.businessinfo.cz/cs/clanky/obchodni-zastoupeni-zahranicni-zo-

opu-51183.html

104 O firmg. Elite Bohemia [online]. 2015 [cit. 2017-03-10]. Dostupné z: http://www.elitebohemia.cz/o-

firme.html
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spolecné. Obchodni tsek se stard o marketing a administrativu spojenou s vyfizovanim
objednavek, reklamaci apod. Vyvojové oddéleni navrhuje a vyviji nové vyrobky, ptipadné
inovuje stavajici. Vyrobni usek fidi vedouci vyroby, ktery se stard o vyrobu a montaz,

vystupni kontrolu, zdsobovani a skladovani.

L MAJITEL REDITEL
EKONOMICKE WRDBNI OBCHODNI VYVOJOVE
ODDELENI ODDELENI ODDELENI ODDELENI
UCETN
SKLADY MONTAZNI VYSTUPNI
+ zﬁsoaovﬁml VYROBA KONTROLA
MATERIAL HOTOVE
PRO VYROBU VYROBKY

Obrazek 1: Organizacni struktura firmy Elite Bohemia
Zdroj: Vlastni zpracovani z poskytnutych firemnich dokument.

5.1.1 Predmét podnikani a cil spole¢nosti Elite Bohemia

Jak uz bylo nastinéno, firma Elite Bohemia se zabyvéa vyrobou a montazi ktistalovych
ovéskovych svitidel. Nedilnou soucést této Cinnosti tvoii také vyvoj novych vzori
a zachovani jejich opakovatelnosti ve vyrob&. Rozsah sortimentu zahrnuje klasické
ktistalové ovéskové lustry, lustry z ruéné brousenych olovnatych dila a také lustry klasicky
malované zlatem a zdobené dekorem vysokého smaltu v riznych cenovych turovnich.

V nabidce jsou rovnéz velké lustry vhodné do koncertnich sali, divadel apod.

Firma se snazi poskytovat svym zakaznikim maximalni servis, vyhodné dodaci lhiity
arychle reagovat na technické a designérské pozadavky. To vSe se zdkladni filosofii
pfijatelnych cen. Firma je velmi flexibilni, zamé&tuje se predev§im na vysokou kvalitu svych

vyrobkil a snahu vyhovét vSem pianim zakaznik.

60



5.2 Firma DANIEL BALLESTER, SL

Spolecnost Daniel Ballester, SL sidli ve $pané€lské Valencii a vznikla v tnoru roku 2010.
Mezi jeji Cinnosti patii zprostiedkovavani obchodu, velkoobchodni a maloobchodni prode;j
nabytku, osvétleni a jinych vyrobkl pro domacnost. V origindlnim znéni se pravni forma
spolecnosti nazyva ,,sociedad limitada®, coz by se dalo v ptfeneseni do ¢eského obchodniho
prostiedi vnimat jako spole¢nost s ru¢enim omezenym, ovSem nutno doplnit, Ze tyto formy

se vzajemn¢ rozchazi v nékterych pozadavcich na zalozeni a zakladnich charakteristikach.

Na webovych strankach spolecnosti se uvadi, ze firma Daniel Ballester, SL zastupuje
klienty, ktefi jsou obchodné ¢i vyrobn¢ ¢inni v oblati nabytku, osvétleni a dekoraci vyssi
tfidy, a to pfevazné znacek ze Spanélska a Italie. Svym klientim, a to nejen $pan&lskym
a italskym, pomaha ve vybéru, ndkupu a dodéni zbozi na cilovy trh. Pfevdznou ¢ast klientely
pana Daniela Ballestera tvofi interiérovi designéii, architekti, developetfi a vSichni
profesionalové zabyvajici se vys§i Urovni mezindrodniho domovniho dekoru. Cilem
spole¢nosti je poméhat a starat se o své klienty, tak aby se oni mohli soustfedit na své vlastni

zakazniky.!'%

5.3 Vstup firmy Elite Bohemia na ¢insky trh

Pfed dvéma lety se firma Elite Bohemia rozhodla, Ze rozs$ifi svoji plisobnost na asijském
trhu, kde byla doposud exportné velice aktivni naptiklad v Rusku, Saudské Arabii, Indonésii
¢i Indii. Spolecnost jiz méla zkuSenosti také s exportem do Hongkongu, coZ se ve spojeni
s Sirokou poptavkou pfichazejici z téchto mist jevilo majiteli jako dobra obchodni ptileZitost

wrw

a privedlo ho to na mySlenku rozsifeni svych exportnich aktivit na ¢inském trhu.

Se svymi kiist'dlovymi ovéskovymi svitidly se spolecnost rozhodla vstoupit na dany trh tou

nejbéznéjsi a nejjednodussi moznou formou vyvoznich a dovoznich operaci popsanou

105 About us. Daniel Ballester - Furniture, Lighting, Accesories [online]. 2017 [cit. 2017-03-10]. Dostupné z:
http://dballester.es/dballester/about-us/
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v prvni kapitole. V ramci této volby zacal majitel spolecnosti vyhledavat vhodné obchodni

zastoupeni pro dany trh, a navazal tak spolupraci s firmou Daniel Ballester, SL.

Jest¢ predtim, nez mezi smluvnimi stranami doSlo k uzavieni soucasné smlouvy
0 obchodnim zastoupeni, uzavteli nejdiive smlouvu o zprostredkovani. Tento krok ucinila
firma Elite Bohemia zejména z diivodu, aby se ujistila o funk¢nosti vzajemné spoluprace
a zjistila, jestli toto partnerstvi pro ni bude vyhodné zejména z finan¢niho hlediska. Nasledn¢
doslo spole¢nosti Daniel Ballester, SL ke zprostfedkovani nékolika obchodii na zvoleném
¢inském trhu, na jejichz zaklad¢ majitel firmy Elite Bohemia pfistoupil na dlouhodobé;jsi
spoluprdci, a mezi stranami tak byla 2. ledna 2016 uzaviend smlouva o obchodnim

zastoupeni (viz Ptiloha A), které se vénuje bod 5.3.2 Smlouva o obchodnim zastoupeni.

5.3.1 SWOT analyza firmy Elite Bohemia

V souvislosti se vstupem firmy Elite Bohemia na ¢insky trh byla provedena SWOT analyza
(viz Tabulka 6 na str. 63) predstavujici n¢které silné a slabé stranky spolecnosti, stejné jako

1 prilezitosti a hrozby, které mohou spole¢nost na daném trhu potkat.
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Tabulka 6: SWOT analyza firmy Elite Bohemia p¥i vstupu na &insky trh

e vyrobky s tradici a kvalitnim zpracovanim e  luxusni vyrobky mohou byt v budoucnu
nahrazeny levnéj$imi napodobeninami

e vlastni vyvoj novych vzorQ e tradi¢ni vyrobky mohou byt v budoucnu
nahrazeny novymi trendy

e vlastni vyroba a montaz vyrobka e  prace vEétSiny zamé&stnancil je zavisla na
ziskanych zakazkach

e  Siroky sortiment e nedostate¢né oSetiend smlouva o obchodnim
zastoupeni

e  moznost zakazkové vyroby

e nizké ceny i v porovnani s konkurenci

e  vyuziti poptavky o dané vyrobky na e nedostateéné ¢i $patné odvedend ¢innost
Cinském trhu obchodniho zastupce
e  vyuziti poznatki o asijském trhu e neuspokojeni potieb a prani zakaznikt
z predeslych obchodi (napt. v Hongkongu)
e  vyuziti kontakti obchodniho zastupce e  zvolena strategie pisobeni na ¢inském trhu
prestane byt efektivni

e  piekonani konkurenci

Zdroj: Vlastni zpracovani.

5.3.2 Smlouva o obchodnim zastoupeni

Smluvni strany si pro textové znéni smlouvy zvolily anglicky jazyk. Nicméné, jak majitel
firmy Elite Bohemia uvedl, jejich spolecny kontrakt nema podobu a nalezitosti klasické
smlouvy o obchodnim zastoupenti, jak ji upravuje naptiklad v Ceské republice NOZ, nybrz
ma formu spise ,,gentlemanské dohody*. Jeho vysvétlenim je, Ze si mezi sebou oba partnefi
vybudovali obchodni vztah na zéklad¢ vzajemné duvéry a respektu a nepovazoval tak za

nutnost smlouvu vice specifikovat.

V hlavi¢ce smlouvy tak nenajdeme oznaceni ,,Smlouva o obchodnim zastoupeni®, ale slovo
LAgreement =, Dohoda®, coz v tomto ptipad¢ nijak neovliviiuje samotné ujednani. Nize se
pak uvadi, mezi kterymi subjekty k dohod¢ dochézi, a je zde ptedstaveno obchodni jméno
pana Ing. Josefa Chluma, sidlo jeho spole¢nosti a znovu jeho jméno jako predstavitele
a jednatele spolecnosti. Nasledn¢ jsou tytéz udaje uvedeny i o panu Danielovi Ballesterovi.
V dalsi ¢asti smlouvy je vymezen ucel, za jakym dochazi k uzavieni dohody mezi obéma
subjekty, ve znéni:
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., Both contractual parties have agreed on the mutual business cooperation in the field of
sale of crystal chandeliers into China market. *“ Pfelozeno, Ze obé smluvni strany se dohodly

na vzajemné obchodni spolupraci v oblasti prodeje kiistdlovych lustrii na ¢insky trh.

Nasledné jsou ve smlouvé jmenovany prava a povinnosti vyvozce pana Ing. Josefa Chluma
— Elite Bohemia. Ten potvrzuje, ze pan Daniel Ballester bude plnit funkci jeho zastupce pii
prodeji kiist’alovych lustrii na ¢insky trh a Ze mu za jeho sluzby nélezi provize 9 % z kazdého
realizovaného obchodu. Smlouva dale vymezuje obdobi jeji platnosti od 1. ledna 2016 do
31. prosince 2016 a stanovi, Ze obecné ceniky Elite Bohemia v EUR budou platné pro
vSechny dodéavky. Zéavazek pana Daniela Ballestera potom zni, Ze vSechny pozadavky,
navrhy a dal§i marketing spojeny s prodejem ovéskovych svitidel na ¢inském trhu bude
predkladat panu Ing. Josefu Chlumovi — Elite Bohemia. Cely kontrakt obé strany na konci
stvrzuji svymi podpisy.

5.3.3 Srovnani zkoumané smlouvy S ipravou doporucovanou zakonem

Soucasna podoba smlouvy o obchodnim zastoupeni mezi zastoupenym Ing. Josefem
Chlumem — ELITE BOHEMIA a obchodnim zéstupcem Danielem Ballesterem neodkazuje
na zadny pravni fad, kterym se smlouva tidi. Jak uZ bylo zminéno v prvni kapitole této prace,
Ize se v takovém piipadé na zékladé Umluvy o pravu rozhodném pro smluvni zavazkové
vztahy domnivat, Ze se smlouva fidi pravem té zem¢, v niZ mé strana povinna plnit predmét
smlouvy, tedy obchodni zastupce, obvyklé bydlisté. Coz by znamenalo, ze ptivodni smlouvu
upravuje Spanélsky pravni fad v souladu se zakonem o smlouvé o obchodnim zastoupeni
(Ley 12/1992, de 27 mayo, sobre contrato de agencia). V tomto konkrétnim ptipadé je ovSem
mozné zohlednit 1 misto, kde ma obchodni zastupce vykonavat svoji €innost, jelikoz misto
jeho pusobnosti se neshoduje s mistem, kde sidli. Pak by se dal za rozhodné pravo ptivodni
smlouvy povazovat také zakon o smluvnim pravu Cinské lidové republiky, na jejimz Gizemi
zastupce sjednava pro zastoupené¢ho obchody. Jak uz ale bylo prokazéno ve ¢tvrté kapitole
této prace, Cinska pravni uprava v podstaté nezna institut obchodniho zastoupeni, zatimco
Spanélska pravni Gprava obchodniho zastoupeni se velice podoba Ceské pravni uprave,
jelikoZ oba staty se vstupem do EU zaclenily do svych pravnich fadti mimo jiné i smérnici

Rady 86/653/EHS o koordinaci pravnich predpisii ¢lenskych stath tykajici se nezavislych
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obchodnich zéstupcti. K nasledujicimu srovnani tak bude pouzit ¢esky pravni fad, kterym se

navic detailné zabyvala tfeti kapitola této prace.

Kromé oznaceni, ze se jedna o smlouvu o obchodnim zastoupeni, by bylo vhodné smlouvu
1épe strukturalizovat pro lepsi orientaci, pfestoze zdkon zadnou povinnou strukturu smlouvy
nestanovi. Nasledn¢ by meély byt nékteré body stavajici smlouvy vice rozvedené
a specifikované, aby odpovidaly znéni zédkona. V predmétu smlouvy naptiklad neni jasné
definovano, ze obchodni zastupce vykonava zprostiedkovatelskou ¢innost v oblasti prodeje

ktistalovych svitidel jménem a na Gcet zastoupeného.

Béhem konzultace o vzdjemné spolupraci obou smluvnich stran s majitelem
a predstavitelem spolecnosti Elite Bohemia panem Ing. Josefem Chlumem bylo zjisténo, ze
pan Daniel Ballester dokonce v ramci své ¢innosti obchodniho zéstupce uzavird jménem
pana Ing. Chluma kupni smlouvy, ale pouze jedna-li se o obchody s konkrétni spole¢nosti
Angelo Home Decoration Co., Ltd. sidlici v Sanghaji. S touto spoleénosti se podaiilo
obchodnimu zéstupci pro zastoupeného zprostredkovat pomérné vyznamné obchodni
ptilezitosti jesté v roce 2015, kdy mezi smluvnimi stranami byla uzaviena pouze smlouva
o zprostfedkovani (viz Pfiloha B — Ptehled uskute¢nénych obchodii mezi Elite Bohemia
a Angelo Home Decoration Co., Ltd. za rok 2015). Firma Angelo Home Decoration navic
prislibila 1 vétSi odbéry zbozi v nésledujicim roce (viz Ptiloha C — Piehled uskute¢nénych
obchodi mezi Elite Bohemia a Angelo Home Decoration Co., Ltd. za rok 2016) a na zaklad¢
toho (s pfihlédnutim k pfedeSlym bezproblémovym transakcim) tak ptedstavovala jiz
oveteného zakaznika, ktery odebirad zboZi relativné pravidelné. Dal$im nemélo vyznamnym
impulsem pro zastoupeného k udé€leni plné moci obchodnimu zéastupci k uzavirdni smluv
s timto konkrétnim zakaznikem bylo také ucinit jejich vzajemnou spolupraci co
nejefektivngjsi. Je tedy nutné do smlouvy zahrnout i zminéné zplnomocnéni, nebo uvést, ze

byla obchodnimu zastupci udélena plna moc k uzavirani urcitych obchodu.

V ptipadé tohoto predméetného obchodniho zastoupeni dochézi také k vymezeni rozhodného
uzemi, kterym je ¢insky trh. NOZ definuje, Ze tento bod mize byt ve smlouvé vynechan
pouze v situaci, vyviji-li obchodni zastupce &innost na tizemi Ceské republiky nebo
v ptipad¢ zahrani¢niho obchodniho zastupce, ktery by danou ¢innost vykonaval na tzemi

statu, kde ma sidlo v dobé uzavieni smlouvy. JelikoZ se ani jeden z téchto pozadavka
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neshoduje se situaci, kterd se tyka smluvnich stran, je tento bod smluvnimi stranami do

smlouvy zahrnut spravné.

Majitel a predstavitel spolecnosti Elite Bohemia pan Ing. Josef Chlum pfi konzultaci uvedl,
ze se svym Spanélskym zastupcem dohodli na vyhradnim obchodnim zastoupeni, nicméné
toto ustanoveni smlouva jasné postrada nebo do ni nebylo zahrnuto. Tudiz by v souladu
s NOZ méla smlouva toto ustanoveni obsahovat s piesnym vymezenim toho, tyka-li se
vyhradni obchodni zastoupeni urc¢itého rozhodného izemi nebo uréené¢ho okruhu osob, kde
nema ani jedna ze smluvnich stran pravo spolupracovat s jinym obchodnim zéastupcem
&i zastoupenym. Zde konkrétné by se tedy mélo jednat o rozhodné tizemi, kterym je Cinska
lidova republika, na jejimz trhu obchodni zastupce nemd pravo vykonédvat obchodni
zastoupeni pro jiné osoby a zastoupeny na daném trhu vyuzivat sluzeb jiného obchodniho

zastupce.

Co se ty¢e vymezeni prav a povinnosti smluvnich stran, souc¢asna tiprava smlouvy je oproti
zakonnym nalezitostem ponckud stru¢nd. Smlouva by méla kromé prava na provizi
obchodniho zéstupce a jeho informacni povinnosti vii€i zastoupenému obsahovat také dalsi
povinnosti obou stran. Jmenovité by bylo vhodné dle zdkona mezi povinnosti obchodniho
zastupce zatadit naptiklad jednani s odbornou péci a v zajmu zastoupeného nebo zachovani
mlc¢enlivosti o vécech, které by mohly zastoupené¢ho poskodit. Zastupce zase musi predat
obchodnimu zéstupci veskeré udaje a dokumentaci vztahujici se k pfedmétu obchodt
a stejné jako obchodni zastupce mé i on vic¢i druhé strané informacéni povinnost, zejména
pokud jde o obchody, které mu zastupce zprostiedkoval a on je zngjakych divodi

nerealizoval, nebo pokud na jeho strané€ doslo k vyznamné zméné rozsahu ¢innosti, nez jakou

mohl zastupce ocekavat.

Vysi provize soucasna Uprava smlouvy definuje pfesné, ovSem tento bod smlouvy by se
patfilo nélezité rozvést minimalné o specifikaci okamziku, kdy obchodnimu zéastupci vznika
pravo na provizi. Déle zde mtze byt zahrnuto naptiklad kritérium splatnosti provize ¢i jeji

platby.

Ve smlouvé je také vymezeno trvani obchodniho zastoupeni, jehoz délka v tomto ptipade

predstavuje 1 rok. Zakon v této souvislosti stanovi, Ze bylo-li obchodni zastoupeni ujednano
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na dobu urcitou a fidi-li se strany smlouvou i po uplynuti ujednané doby, hledi se na
obchodni zastoupeni, jako by bylo ujednéno na dobu neurcitou. Takova situace vystihuje
pfipad analyzovanych smluvnich stran, nicméné v nasledujici ¢asti prace to nebude brano

v uvahu, jelikoz dojde k predstaveni nového navrhu pfedmétné smlouvy.

Mezi poslednimi nélezitostmi smlouvy by mélo byt jesté zahrnuto ustanoveni pro vypoved’
obchodniho zastoupeni. S ohledem na to, ze si strany ujednaly vyhradni obchodni
zastoupeni, znamena to pro né¢ moznost vypoveédét smlouvu i bez vypoveédni doby. Pokud
by obchodni zéstupce porusil zadvazek vyhradniho zastoupeni, mohl zastoupeny okamzité
odstoupit od smlouvy a naopak. V dalSich ptipadech vypovédi smlouvy smluvnimi stranami

je vhodné, aby byla vypovédni doba pisemné specifikovana.

Na zavér smlouvy byva zvykem uvést spole¢nd a zaveére¢na ujednéni, kde by mely smluvni
strany urcit, jakym zplsobem maji v imyslu fesit budouci ptipadné prévni spory vzniklé
vykonem smlouvy. Rovnéz by se sem dala zatfadit i dohoda smluvnich stran o obecnych

cenikach Elite Bohemia v EUR, které plati pro vSechny dodavky.

5.4 Navrh na uzavieni nové smlouvy o obchodnim zastoupeni

Na zaklad¢ ptedchoziho srovnani plivodniho znéni smlouvy se zménim, které definuje
zakon, bude nyni pfedstaven novy ndvrh smlouvy o obchodnim zastoupeni, ktery miize byt
feSenim predchozich nedostatkli. Prestoze neni zcela jasné, jak by se smluvni strany
domluvily ohledné volby rozhodného prava, kterym by se novd smlouva o obchodnim
zastoupeni fidila, bude opét vzhledem k tomu, Ze tato prace seznamuje piedevsim s ¢eskou
pravni Gpravou obchodniho zastoupeni, pouZit esky pravni fad. Pro Gcel této prace je také
nasledujici text potencialni smlouvy mezi obéma partnery v Ceském jazyce, 1 kdyz by obé
smluvni strany ve skutecnosti nejspise ponechaly jiz aplikovany anglicky jazyk z divodu

pfekonani jazykové bariéry.

Pro lepsi specifikaci smlouvy nese nova smlouva oznaceni ,,Smlouva o obchodnim
zastoupeni“ s dodatkem odkazujicim na zvolené pravo, kterym se kontrakt fidi. Nasledné je
na jedné stran¢ uvedena osoba zastoupené¢ho a hned nato osoba obchodniho zastupce,
jakozto smluvni strany pfedmétného zastoupeni. Dalsi ¢ast smlouvy se poté Cleni na deset
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¢lank, které podavaji lepsi piehled o jednotlivych ustanovenich sestavenych dle NOZ. Mezi
n¢ se fadi pfedmét smlouvy, rozhodné tizemi, vyhradni obchodni zastoupeni, povinnosti
obchodniho zastupce, povinnosti zastoupeného, provize, trvani obchodniho zastoupeni,

vypoveéd obchodniho zastoupeni, konkurencni dolozka a spole¢na zavérecna ustanoveni.

Zakladni nélezitosti z prvotni smlouvy jsou pfevzaty a ponechany v nasledujicim navrhu
v pivodnim dohodnutém znéni. To se tyka predevSim provize, kterou si strany ujednaly
ve vysi 9 % z kazdého uskute¢néného obchodu. Zachované zlstalo i trvani obchodniho
zastoupeni po dobu jednoho roku s tim, ze navazuje dalSim dnem (01. 01. 2017) na datum
zaniku ptivodni smlouvy (31. 12. 2016). Smluvni strany se samoziejmé mohou jednotlivymi
ustanovenimi smlouvy fidit i po uplynuti stanovené doby trvani, coZ upravuje nové zahrnuty
dodatek o automatickém prodlouzeni smlouvy na dobu neurcitou, pokud nedojde k jejimu
vypovézeni nékterou ze stran alespon mésic pred datem zaniku. Nova podoba kontraktu je
také rozsitend o sjednani vyhradniho obchodniho zastoupeni, které mezi sebou strany mély
dohodnuté, nicméné jejich pivodni smlouva to vyslovné nestanovila. Do smlouvy byla
navic zahrnuta i konkurenéni dolozka, ktera omezuje obchodniho zastupce po zaniku daného
kontraktu ve vykonu c¢innosti, kterd by méla soutézni povahu ve vztahu k podnikdni

zastoupeného, na sjednaném rozhodném tzemi.

Smlouva o obchodnim zastoupeni
dle ustanoveni § 2483, zakona ¢. 89/2012 Sb., obcanského zakoniku

Ing. JOSEF CHLUM - ELITE BOHEMIA
Slune¢na 639

513 01 Semily, Czech Republic
Zastupujici: Ing. Josef Chlum

DIC: CZ6612201882

(dale jen ,,zastoupeny*) na strané jedné

DANIEL BALLESTER, SL
C/Serreria, 16 Pta. 38
46011 Valencia, Spain
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Zastupujici: Daniel Ballester
DIC: ES898221930

(dale jen ,,obchodni zastupce* nebo ,,zastupce*)
uzaviraji na zéklad¢ vzajemné dohody tuto smlouvu o obchodnim zastoupeni.
I. Pfedmét smlouvy

Predmétem této smlouvy je vzdjemna obchodni spoluprace v oblasti obchodu s kiistalovymi
oveéskovymi svitidly, v ramci které se obchodni zastupce zavazuje jako nezavisly podnikatel
k vyvijeni €innosti, kterd zahrnuje zprostfedkovani danych obchodl na vymezeném tzemi
(viz ¢lanek I1.). Zastupce tak kona jménem zastoupeného a na jeho ucet, za coz mu ze strany

zastoupené¢ho nalezi provize (viz ¢lanek VI).

Zastoupeny rovnéz zplnomocnuje ode dne podpisu této smlouvy obchodniho zastupce
k uzavirani obchodd jménem a na ti¢et zastoupeného s firmou Angelo Home Decoration Co.,

Ltd. se sidlem JSWB Showroom 107, No. 75 Loushanguan Road, Shanghai, China.
Vzajemna prava a povinnosti smluvnich stran nalezit¢ upravuji ¢lanky IV a V.
II. Rozhodné uzemi

Obchodni zéstupce je povinen vykonévat zprosttedkovatelskou ¢innost pro zastoupeného na

tizemi Cinské lidové republiky.
III. Vyhradni obchodni zastoupeni

Smluvni stany si vzdjemné ujednaly vyhradni obchodni zastoupeni, z ¢ehoz plyne pro
zastoupen¢ho zavazek, Ze nesmi na rozhodném uzemi dle této smlouvy vyuzivat sluzeb
jiného obchodniho zastupce. Stejné tak obchodni zastupce nemd pravo na tomtéz tizemi

vykonavat obchodni zastoupeni pro jiné osoby.

Zastoupeny ma ovSem pravo na rozhodném uzemi uzavirat obchody i bez soucinnosti
obchodniho zéstupce, nicméné v takovém piipad¢€ nélezi obchodnimu zastupci narok na

provizi, jako kdyby tyto obchody byly uzavieny s jeho pomoci (viz ¢lanek VI).
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IV. Povinnosti obchodniho zastupce

Obchodni zastupce ujednava ¢i uzavirda obchody pro zastoupeného s odbornou péci
a s ohledem na jeho zajmy. Ridi se jeho povéfenim a rozumnymi pokyny. Zastoupenému
sd€luje vSechny nezbytné udaje souvisejici s vykonem jeho Cinnosti, a to zejména udaje
ohledn¢ vyvoje Cinského trhu a dalSich okolnosti ovliviiujicich jeho rozhodnuti o uzavirani

obchodu.

Obchodni zéstupce je povinen zachovat mlcenlivost o obchodnich piipadech i o dalSich
skute¢nostech zastoupeného, které nabyl pii vykonu své Cinnosti v souvislosti s touto
smlouvou, a jejichz prozrazeni by mohlo zastoupeného poskodit. Ziskané doklady, které si
zadaji vyznamnou ochranu opravnénych zajmu zastoupeného, uchovava po dobu nezbytné

nutnou.

Pokud by jiz naddle nemohl vykonavat svou ¢innost, musi to bez zbyte¢ného odkladu

zastoupenému sd¢lit.
V. Povinnosti zastoupeného

Zastoupeny sdé€li a zajisti obchodnimu zéstupci veskeré udaje pottebné k plnéni jeho
povinnosti. To zahrnuje nezbytnou dokumentaci vztahujici se k pfedmétu obchodu,
podklady a jiné véci, které ovSem po celou dobu zlstavaji v jeho vlastnictvi a obchodni

zastupce musi v8e po zaniku obchodniho zastoupeni vratit.

Zastoupeny bez zbyte¢ného odkladu uvédomi obchodniho zastupce, zda zprostiedkovany
obchod pfijal, odmitl, nebo ptipadné nesplnil. Déle je povinny ozndmit obchodnimu zastupci
v rozumné dobé€, Ze predpokladd vyznamné sniZeni rozsahu c¢innosti, nez jaky mohl

obchodni zastupce ocekavat.
Za vykonané sluzby vyplati obchodnimu zastupci provizi podle ¢lanku VI této smlouvy.
VI. Provize

Obchodni zastupce mé pravo na provizi ze vSech obchodil, uzavienych mezi zastoupenym
a zakazniky na rozhodném tizemi, kterym je Cinska lidova republika, pokud doslo k jejich
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zprostfedkovani s jeho pomoci. Provize ¢ini 9 % zkazdého realizovaného obchodu.

Vsechny néklady spojené s vykonem zastupitelské ¢innosti jiz provize zahrnuje.

Nérok obchodnimu zastupci vznikd v okamziku, kdy zastoupeny obdrzi tplnou platbu
od zdkaznika, pficemz sménky a Seky se povazuji za splacené teprve po jejich realizaci.
Ma-li vSak tfeti strana splnit své platebni povinnosti az po uplynuti doby piesahujici Sest
mésict od uzavieni obchodu, vznika obchodnimu zastupci pravo na odménu uzavienim
obchodu, tedy podpisem piredmétné smlouvy mezi zastoupenym a tieti stranou. Provize je
splatné nejpozdéji posledni den mésice nasledujiciho po skonceni ¢tvrtleti, ve kterém na ni

vznikl narok. Platba provize se provadi ve prospéch bankovniho u¢tu obchodniho zastupce.

Obchodni zastupce ma pravo vyzadovat piistup k veskerym udajim, které jsou potiebné
k ovéteni vysSe provize. Lhuta pro ptfedlozeni ndmitek tykajicich se vylictovani provize je

14 dnti po jejim obdrzeni.
VII. Trvani obchodniho zastoupeni

Obchodni zastoupeni je uzavieno na dobuod 01. 01. 2017 do 31. 12. 2017. Nedojde-li ovsem
k vypovézeni smlouvy n€kterou ze smluvnich stran nejpozdéji do 1 mésice pred skoncenim

jeji platnosti, bude jeji doba trvani automaticky prodlouzena na dobu neurcitou.
VIII. Vypoveéd obchodniho zastoupeni

Dojde-li k tomu, Ze se predmétna smlouva zacne povazZovat za smlouvu uzavienou na dobu
neurcitou, bude se jeji vypovédni lhita pocitat s prihlédnutim k dobé trvani obchodniho
zastoupeni piedchazejiciho jeho pfeméné na dobu neurcitou. Vypovédni doba tak bude pro

druhy rok trvani obchodniho zastoupeni dva mésice a pro dalsi roky tfi mésice.

Obchodni zéstupce ma diale moznost vypovédét smlouvu bez vypovédni doby za
predpokladu, Ze zastoupeny vyuzil na tzemi Cinské lidové republiky sluzeb jiného
obchodniho zastupce. Zastoupeny ma pravo vypoveédeét obchodni zastoupeni také bez
vypovédni doby, ukaze-li se, ze obchodni zastupce vykondval svoji zprostfedkovatelskou

¢innost na ¢inském trhu i pro jiné osoby. Vypoveéd musi byt pisemna.
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IX. Konkurenéni dolozka

Obchodni zastupce je povinen zdrZet se po zaniku obchodniho zastoupeni vykonu ¢innosti
na vlastni nebo cizi ucet, kterd by méla soutézni povahu ve vztahu k podnikani
zastoupené¢ho. Toto omezeni se vztahuje na jeho plisobnost v ramci rozhodného tzemi
Cinské lidové republiky a zaroven ho limituje ve vykonu vlastni innosti pouze do takové

miry, jakou si vyzaduje ochrana zastoupeného.
Konkurencni dolozka je platné po dobu 2 let ode dne zaniku obchodniho zastoupeni.
X. Spole¢na a zavérecna ujednani

Smlouva nabyva platnosti a u¢innosti dnem jejiho podpisu obéma smluvnimi stranami. Dalsi
otazky obchodniho zastoupeni, které neobsahuje tato smlouva, se fidi zdkonem ¢. 89/2012
Sb., nového ob&anského zakoniku Ceské republiky a souvisejicimi predpisy. Smluvni strany
nemaji pravo postupovat ¢i prenaSet naroky ze smluvnich vztahl na tfeti pravnické nebo

fyzické osoby.

Obecné ceniky Elite Bohemia v EUR budou platné pro vSechny dodavky v ramci
rozhodného uzemi. VSechna ostatni pfedchozi ujednani smluvnich stran, kterd by
predstavovala nesoulad s touto smlouvou, pozbyvaji platnosti. Pfipadné zmény této smlouvy

musi byt provedeny formou pisemnych dodatk.

Smluvni strany se vynasnazi feSit pfipadné pravni spory vzniklé vykonem této smlouvy
vzajemnym porozuménim, dobrou viili a podle obchodnich zvyklosti. Veskeré spory, které
v budoucnu vzniknou z této smlouvy a v souvislosti s ni a smluvnim strandm se je nepodafi
urovnat, budou rozhodovany s kone¢nou platnosti v rozhod¢im fizeni u Rozhod¢iho soudu
pii Hospodaiské komote Ceské republiky a Agrarni komoie Ceské republiky v Praze podle

jeho tadu a rozhodcem jmenovanym piedsedou Rozhodc¢iho soudu.

Tato smlouva je sepsdna ve dvou vytiscich a obé smluvni strany svymi vlastnoru¢nimi
podpisy ze své svobodné viile stvrzuji, ze s jejim obsahem vyslovné souhlasi a Ze jim je

srozumitelny.
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Z7.avér

Bakalatskd prace vyobrazila obchodni zastoupeni jako jednu z moZznosti vstupu na
zahrani¢ni trh, rozhodne-li se dana spolecnost expandovat prostiednictvim vyvoznich
a dovoznich operaci. Takové rozhodnuti pro firmu nasledné znamena volbu vhodného
obchodniho zastupce a v neposledni fadé¢ i vhodné sestaveni smlouvy o obchodnim

zastoupeni.

Teoreticka ¢ast se tak nejdiive zaméftila na rizné zplisoby vstupu exportnich spole¢nosti na
zahrani¢ni trhy, pfedstavujice také faktory, které konecné rozhodnuti spolecnosti o formeé
vstupu ovliviiuji. V souvislosti s naslednou ptsobnosti podniku na zahrani¢nim trhu
prostiednictvim obchodniho zastupce byla zminéna problematika pravni Gpravy obchodniho
zastoupeni pfi vstupu na mezinarodni trhy. Zde se ukézalo, Ze neexistuje jednotna
mezinarodni pravni Gprava tohoto institutu, jako se nabizi naptiklad pro kupni smluvu,
a jednotlivé smlouvy o obchodnim zastoupeni se v mezindrodnim obchodnim styku fidi
narodnimi pravnimi fady stanovenymi na zéklad¢ piislusné kolizni normy. Z toho plyne, ze

ptipravé smluvniho zajisténi zastupitelskych vztahli se musi vénovat nalezitd pozornost.

Dalsi dvé kapitoly se detailné zamé&fily na ¢eskou pravni upravu obchodniho zastoupeni.
Ptedstavily se nejdiive dalsi smlouvy piikazniho typu, které kromé smlouvy o obchodnim
zastoupeni zakon jeSté¢ upravuje, a sice, smlouva piikazni, komisionaiska, zasilatelska
a smlouva o zprostfedkovani. Jejich stru€né charakteristika méla umoznit jejich vzajemné
srovnani a zpozorovani zakladnich rozdild, které mezi nimi jsou. Hned nato se cela dalsi
kapitola vénovala pouze smlouvé o obchodnim zastoupeni. Zde doslo k popisu a rozboru
smlouvy z hlediska jejich zakladnich nalezitosti ¢i odmény plynouci zastupci za vykonanou
¢innost. Krom¢ charakteristiky smluvnich stran byla popséna i jejich jednotlivd prava
a povinnosti. Doslo také k porovnani jednotlivych druhii obchodniho zastoupeni, kterymi
jsou vyhradni zastoupeni v § 2487 NOZ a nevyhradni zastupeni v § 2488 NOZ. Zésadni je
si uvédomit, Ze ne vSechna prava a povinnosti musi zaniknout spole¢n¢ se zanikem smlouvy,

ale mohou naopak dale pokraCovat, jak dokazuje naptiklad vyuzZiti konkuren¢ni dolozky.

Po detailnim piedstaveni Ceské pravni upravy obchodniho zastoupeni se prace zaméfila na

specifikaci obchodniho zastupovani ve vybranych zemich, konkrétng ve Spanélnsku, Cing
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a Spojenych statech americkych. Zde bylo zjisténo, Ze Spané¢lska uprava ma velice blizko
k upravé ceské, a to diky Clenstvi obou zemi v EU, které pro né¢ znamenalo mimo jiné
zaClenéni zminované smérnice Rady 86/653/EHS, o koordinaci pravni upravy clenskych
stati tykajici se nezavislych obchodnich zastupcii, do svych narodnich pravnich fada.
Naproti tomu se béhem charakteristiky obchodniho zastoupeni v Cinské lidové republice
ukdzalo, ze v ¢inském pravu nelze nalézt zminku o smlouvé o obchodnim zastoupeni ani
upravu obchodniho zastoupeni. V pfipad¢ potieby je tak nutné zde aplikovat ustanoveni
o smlouvé¢ komisionaiské a ptikazni, které uz ¢inské pravo upravuje. Pti analyze amerického
obchodniho zastoupeni bylo nalezeno také mnoho spole¢ného s Ceskou pravni tpravou,
ptestoze jedna vychazi z angloamerického pravniho systému a druhd z kontinentalniho. Lze
vSak fici, ze americkd pravni Uprava se soustied’uje predevSim na zajmy a ochranu
zastoupené¢ho, zatimco prava obchodniho zéstupce, v tomoto ptipad¢ agenta, jsou ponékud

skromnéj$i ve srovnani s kontinentalni tipravou.

Posledni kapitola prace zkoumala veskerou zminénou teorii o obchodnim zastoupeni v praxi,
presnéji smlouvu o obchodnim zastoupeni, kterou mezi sebou uzavieli ¢esky vyvozce
ovéskovych svitidel Ing. Josef Chlum, ptedstavitel spolecnosti Elite Bohemia, a obchodni
zastupce pan Daniel Ballester puisobici ve Spanélsku. Poté, co byly ob& smluvni strany
pfedstaveny, se prace zabyvala samotnym navazanim jejich vzajemné spoluprace a vstupem
Elite Bohemia na ¢insky trh prostfednictvim pana Daniela Ballestera. Zamérem praktické
¢asti ovSem byla ptfedevs§im analyza smlouvy, kterou mezi sebou ob¢ strany uzaviely, a tak
nasledné doslo k jejimu podrobnému rozboru, ktery ukazal, Ze smlouva nespliiuje nalezitosti
stanovené ¢eskou ani Spanélskou pravni Gipravou, nakonec ani samotné uréeni rozhodného
prava, kterym se jejich vzdjemna spoluprace ma tidit. Vzhledem k tomu, Ze Ceska i Spanélska
uprava si jsou velice blizké, a co do podrobnosti byla v teoretické ¢asti rozbrana predevsim
Ceskd pravni uprava smlouvy o obchodnim zastoupeni, byla pfedmétna smlouva srovnana
s Ceskou pravni upravou. Na zdklad¢ vysledkii z daného srovnéni byl sestaven novy navrh
smlouvy o obchodnim zastoupeni pokryvajici vSechny nedostatky ptedchoziho kontraktu,
ktery obéma stranam navic poskytuje také lepsi pravni zabezpec€eni a ochranu pii vzniku

piipadnych budoucich sport.
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Priloha A — Smlouva o obchodnim zastoupeni mezi spole¢nosti

Elite Bohemia a Daniel Ballester, SL

AGREEMENT

between:
ING.JOSEF CHLUM-ELITE BOHEMIA
Sluneéna 639
513 01 Semily, Czech Republic
represented by Ing.Josef Chium
and
DANIEL BALLESTER, S.L.U.

C/Serreria, 16 Pta.38

45011 Valencia, Spain
represented by Daniel Ballester

VAT ES 898221930

Both contractual parties have agreed on the mutual business cooperation In the field of sale
of crystal chandebiers into China market

1/ Fi ing Josef Chium-Elite Bohemia certifies that the Mr.Daniel Ballester will be its representative in
sale of crystal chandeliers for China market

This agreement is effective for the period of time from 1st January2016 untll 31st December 2016

It has been agreed that the general Price lists in EUR are applicable for all the deliveries. Fi ing Jose!
Chium-Elite Bohemia grants 9 % commision for Mr_Daniel Ballester for all realised business.

2/ Mr.Daniel Ballester pleages that all its requirements, proposals as well the other marketing date
related to the sale of chandeliers in China market will be given to fi Ing Josef Chiumn-Elite Bohemia

BOHEML.
Ing. Josef Chlam

Daniel Ballester S LU

nie!

Semily 212016 .
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Priloha B — Prehled uskuteénénych obchodi mezi Elite Bohemia

a Angelo Home Decoration Co., Ltd. za rok 2015w

Odbér celkem

No.75 Loushanguan Road

Angelo Home Decoration Co.Ltd No.75 Loushanguan Road
Doklad Datum Prodej
FVD 20151194 27.4.2015 15 645 62
FVD 20151512 16.10.2015 B8 238,66
FVD 20151634 16.12.2015 B 044 59
35 928,87

106 Castky jsou vyjadiené v EUR a piedstavuji jednotlivé trzby firmy Elite Bohemia z uzavienych obchodii se
spolecnosti Angelo Home Decoration Co. Ltd prostfednictvim obchodniho zastupce pana Daniela

Ballestera za rok 2015. Uvedené sumy jsou jiz snizené o 9 % marzi, ktera nalezela obchodnimu zéstupci.

80



Priloha C — Prehled uskuteénénych obchodi mezi Elite Bohemia

a Angelo Home Decoration Co., Ltd. za rok 2016+

Odbér celkem
No.75 Leushanguan Road
Angelo Home Decoration Co.Ltd No.75 Loushanguan Road
Doklad Daium Prodej
FVD 20161030 21.1.2016 12 202,30
FVD 20161191 19.4.2016 27 534,00
FVD 20161208 26.4.2016 2 898,90
FVD 20161354 13.7.2016 4170,00
FVD 20161449 12.9.2016 6 295,64
FVD 20161636 13.12.2016 14 542,00

67 742,84

107 Castky jsou opét vyjadiené v EUR a pfedstavuji jednotlivé trzby mezi zastoupenym a tfeti stranou v roce

2016, a jako i v pfedchozim pfipad¢ jsou také snizené o 9 % marzi, kterd ndlezela obchodnimu zastupci.
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