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Ekonomicka analyza metod preparace trofeji a zaloZeni
vlastni preparatorske dilny

Souhrn

Cilem bakalarské prace Ekonomicka efektivnost loveckych trofeji a zalozeni vlastni
preparatorské dilny je vytvoreni analyzy ekonomickych aspektti spojenych s preparaci
loveckych trofeji a postupem zaloZeni vlastni preparatorské dilny. Prace se zaméiuje na
zkoumani zakladnich nakladi, SWOT analyzu, ktera nastinuje provozovani takového
podnikani.

V prvni Casti prace je provedena literarni reSerSe, ktera prednese poznatky a trendy v
oblasti preparace a loveckych trofeji a nasledné i proces schvaleni preparatorské dilny. Diraz
je kladen na ekonomické faktory ovliviiujici tento obor, véetné naklad na material, pracovni
silu a administrativni povinnosti spojené s provozem dilny.

V dalsi ¢asti je hlavnim aspektem vysledek dotaznikového Setfeni. Hlavnim ze
souhrnnych vysledkii dotaznikového Setieni je zjiSténi atraktivnich modell pro
dermoplastickou preparaci, kdy respondenti za nejatraktivnéjs$i vyhodnotili shoulder mount,
life size mount a off set. Souvisejicim vysledkem je zjiSténi, Ze dermoplasticky preparat
respondenti nejcastéji vyuziji, pokud se jedna o raritni ¢i prvni kus zvéfe nebo pouze ziidka.
U osteologického preparatu respondenti daleko Castéji vyuzivaji mozZnosti preparace, obecné
po kazdém trofejovém Ci poplatkovém lovu, ovSem nevyuzivaji preparatorskych dilen, ale ve
vetSing piipada béli lebky svépomoci doma. Nésleduje ekonomicka analyza, kterd zkouma
zakladni naklady na komponenty spojené s preparaci loveckych trofeji. Analyza je nasledné
transformovéna a doplnéna o dalsi data pfi prezentaci ekonomické efektivnosti preparacnich
metod. SWOT analyza predstavuje zékladni pohled na mozné interni a externi faktory spojené
se zaloZenim a provozovanim preparatorské dilny.

V zavérecné Casti prace jsou shrnuty hlavni vysledky a zavéry celé prace. S

poukazanim na velkou obséahlost daného tématu, které z precteni prace vyplyva.

Klic¢ova slova: preparace, lov, trofeje, preparatorska dilna, SWOT analyza



Economic analysis of trophy preparation methods and
establishing of taxidermy studio

Summary

The aim of the bachelor thesis Economic efficiency of hunting trophies and
establishment of own taxidermy studio is to create an analysis of economic aspects related to
the taxidermy of hunting trophies and the process of establishing own taxidermy studio. The
thesis focuses on examining the basic costs, SWOT analysis, which outlines the operation of
such a business.

In the first part of the thesis, a literature search is carried out to present the findings and
trends in the field of taxidermy and hunting trophies, followed by the approval process of a
taxidermy studio. Emphasis is placed on the economic factors affecting the industry, including
the cost of materials, labour and administrative duties associated with running a studio.

In the next section, the main aspect is the result of the questionnaire survey. The main
summary result of the questionnaire survey is the identification of attractive models for
taxidermy mount, with respondents rating shoulder mount, life size mount and off set as the
most attractive. A related result is the finding that respondents are most likely to use a taxidermy
mount if it is a rare or first game animal or only rarely. For the osteological preparation,
respondents are much more likely to use taxidermy options, generally after each trophy or
trophy fee hunt, however they do not use taxidermy studios but in most cases bleach skulls at
home. The following economic analysis examines the basic costs of the components associated
with trophy hunting preparation. The analysis is then transformed and supplemented with
additional data in presenting the economic efficiency of preparation methods. The SWOT
analysis presents a basic view of the potential internal and external factors involved in
establishing and operating a taxidermy studio.In the final part of the thesis, the main results and
conclusions of the whole work are summarized. Pointing out the great comprehensiveness of
the topic that emerges from reading the thesis.

Keywords: Taxidermy, hunting, trophies, taxidermy studio, SWOT analysis
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1 Uvod

Preparace loveckych trofeji je velice rozsahlym tématem, které spojuje mnoho odvétvi
jako naptiklad lov s pfipadnou loveckou turistiku do atraktivnich zemi a umélecké provedeni
preparatu ve vysoké kvalit€¢ a se znacnym citem pro detail. Preparovani trofeji je ale rovnéz
tématem znacné kontroverznim, jelikoZz jeho spojeni s lovem pro ziskani trofeje, kdy se také
casto jedna o lovy exotickych nebo chranénych zvirat s riznymi stupni ochrany, je astym
teréem diskusi. Podle odptlrct jde o neetickou praxi, kterd podporuje lov a pytlactvi, a
s ohledem na uloveni zvéte a jeji zvéEnéni by nemél byt lov podporovan touhou k naslednému
vystaveni uloveného kusu. Je ovSem jisté, Ze preparace je historicky provozovanou ¢innosti, a
zejména diky kvalitnim preparatim. Velmi cenéna je zejména moznost prezentace i jiz
vyhynulych ¢i vyhubenych druhii nejen zvifat. V dneSni dobé je mozné v muzeich nalézat
opravdu staré preparaty, které maji nejen historickou hodnotu, ale i védeckou.

Preparace rovnéz zobrazuje individudlni pozadavky lovct a myslivei, kdy moznosti na
vzhled preparatu je nespocet a nemusi se jednat pouze o strohou dekoraci na zed’, ale mize byt
vytvoieno umélecké dilo, které vyobrazi uloveny kus zvéfe v jeho pfirozené poloze a
v pfirozeném prostiedi. A prave zjisténi oblibenosti riznych metod preparaci je jednim z témat
této prace. Mimo jiné je zajimavé zjisténi o nahlizeni ¢asti vefejnosti na provoz preparatorské
dilny.

Zajisténi legalniho provozu preparatorské dilny neni totiZ zcela snadnym krokem této
¢innosti. Jelikoz podléha mnoha schvalenim, které jsou velice ¢asto pro neznalého ¢loveka této
problematiky slozité. Jedna se o dlouhy proces mezi mnoha ufady a jelikoz je pozadavek na
zaloZeni vlastni dilny velmi specificky, je ¢asto domlouvani na Gfadech znacn€ zdlouhavé.
Nejzasadnéjs$im schvalenim je registrace u krajské veterinarni spravy o manipulaci s vedlejsim
zivo¢isnym produktem. VZP je rozlidovan do n&kolika barev a je nutné se vyhnout zdravotnim
rizikim. K tomu nélezi zejména dodrzovani bezpecnosti a ochrany zdravi pii praci, coz je
soucasti schvaleni dilny. Pfimo souvisejici je také spravna likvidace odpadu, ktery je velmi
¢asto kvalifikovan jako nebezpecny. Ke schvalenému provozu je obvykle nutné provést urcité
stavebni Upravy, které spolu s pozarni bezpecnosti nutné ptedlozit na stavebnim tufadu a
nasledné i na veterinarni spravé. Existuje totiz mnozstvi pravidel, které je nutné dodrzet,
napftiklad pokud se jedné o rozloZeni pracovnich a skladovacich ploch v dilné¢.

Zpracovani tohoto tématu je dtlezité jako poukazani na zdravy vztah ¢lovéka s prirodou
a procesy, které vtomto vztahu probihaji. Zaroven je vyznamnym i z hlediska osvéty a

vzdélavani nejen o lovu, ale pravé o védeckém a popularnim ucelu preparatd, které budou



nadale zobrazovat nejen realny vzhled, ale 1 velikost, kterd se vzhledem k ¢asu a mistu méni.
Diky provedeni preparace u ulovenych druhii zvéte je tak mozné zkoumat historii, kulturni

hodnoty a promény vnimani ptirody v pritbéhu casu.

2 Cil prace

Cile prace:

1. Vyhotovit analyzu ekonomické efektivnosti rliznych preparatorskych metod
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Analyzu rozdé€lit na evropské a zahrani¢ni druhy preparovanych druhti

Z dostupnych cenikl preparatorskych dilen a ukazek preparati, které zvetejiuji na
svych internetovych strankach analyzovat, jaky podil prodejni ceny ptfipadd na
umélecké zpracovani preparati

Vyhotovit SWOT analyzu zaloZeni vlastni preparatorské dilny
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3 Literarni reSerse

3.1 Historie lovu a loveckych trofeji

Lov je ptitomen jiz od prehistorické doby, kdy byl dulezitym ¢lankem obzivy lidi.
V této dobé rovnéz lovi kazdy, kdo lov a produkty ziskané jim potiebuje k denni obzive.
Hojny byl mimo jiné vyskyt velkych savci, Selem a dalSich zvitat. Jako lovecké zbrané byli
vyuzivany jednoduché kamenné nastroje, pasti, nakonec i luk a ostép, které rovnéz
s ubihajicim casem ménili materidl z pazourkl po kovy. Lov nachdzi dal$i preménu
podstaty lovu. Ten v 9. stoleti jiz neni denni aktivitou vétSiny lidi, ale byl jiz sméfovan na
dané lovce, ktery byl stanoven v zéavislosti s vlastnictvim pady. S feudalni dobou ptichazelo
rozdélovani majetku a vysadni pravo na lov. To bylo v ¢eskych zemich poprvé zaznamenano
ve spojitosti s knizetem Boleslavem I. A samo natizeni je datovano do roku 950 n.l. kdy bylo
lovecké pravo vysadnim pro panovnika. Nasledné mohlo byt lovecké pravo zejména pro
drobnou zvé&f proplijceno zvolenému lenikovi. Lovecké druZiny byli spojeny s panovnikem a
v 11. stoleti jiz byl vyuZzivan pojem,, lovec”. V této dob¢ pro lov bylo vyuzivano luki se $ipy,
také pasti, ale také pomoci smedek psti a lovu na konich. Cesky sném byl roku 1573 a stale
platilo dominikélni pravo lovu, ale byla zanesena celostatné fizend myslivost. Déle byl
rozsifen pojem ,,myslivec” a jeho povolani v souvislosti s ochranou a chovem zvétre. Mezi 17.
a 18. stoletim byli vice vyuzivany lovecké rucnice a chov zvéfe nejen v oborach byl na svém
vrcholu. Z divodu, Ze byla stale udrzovana lovecka robota se mnoho poddanych uchylovalo
k pytlactvi, nejen z diivodu obZivy, ale i diky lovecké vasni (Vosatka, 2013). Roku 1786 vydal
cisar Josef II. mimo jiné VSeobecny honebni patent. Ten se tak stal ndvodem pro ochranu
polnich rostlin, a dale také pracoval s hrazenim $kod (Seplavy, 2018). V 19. stoleti se
myslivost stala ¢innosti pod spravou lesniho hospodafstvi, které s sebou neslo rozvoj
bazantnictvi a puskaftstvi. Se zdkonem o myslivosti ¢. 154, ktery byl vydan roku 1849,
upravuje pravo myslivosti na vlastnictvi pidy a jsou zakladany honitby vlastni, které meli 115
ha a spole¢enstevni. Pro Ceskoslovenskou republiku bylo zasadnim zaloZeni Ceskoslovenské
myslivecké jednoty v roce 1923. Maly honebni zdkon je vydan roku 1929 a upravuje doby
lovu a hjeni zvéte 1 lovecke listky a jejich vydavani. Po mnoha dalSich upravach a natfizenich
o myslivosti je roku 1962 vydan novy zakon a ten upravuje myslivost jiz bez nutnosti
vlastnictvi pidy, nejmensi vymeérou honitby je 500 ha. S politickymi zménami v 90. letech 20.

stoleti je opét pravo myslivosti spojeno s vlastnictvim pldy a fidicim organem je Ministerstvo
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zemédélstvi. Zakon o myslivosti €. 449 z roku 2001 spolecné s dal§imi vyhlaSkami je platny
az do dnesni doby (Vosatka, 2013).

V 16. stoleti je poprvé zminén pojem,, lovecka trofej” v souvislosti s jeleni zvéfi.
Trofej, kterou lze ziskat lovem, je urcita ¢ast t¢la daného kusu zvéte. Nejcastéjsim prikladem
trofeje je lebka, ktera je zbavena mékkych ¢asti a ndsledn€ odmasténa a vybélena. Tato trofej
neni spojena pouze se zveéri, kterd se pysni parozim jako je naptiklad jelen evropsky Cervus
elaphus, dan€k skvrnity Dama dama ¢i stnec obecny Capreolus capreolus, ale rovnéz i u
Selem jako napftiklad jezevec lesni Meles meles nebo liska obecnd Vulpes vulpes. Lebka tedy
muze byt zpracovana jako osteologicky nebo dermoplasticky preparat. Dalsi loveckou trofeji
pochazejici ze sparkaté zvéie je tzv. hubertka, kdy se jedna o zkostnatélou chrupavku
nachazejici se v srde¢nim svalu. Své oznaceni ziskala podle svého tvaru, jelikoz velice ¢asto
miliZze pfipominat tvarem kiiz, ktery je spojovan se svatym Hubertem patronem lovct a
myslivct. Kelce jsou Spi¢aky na horni Celisti sparkaté zvére, které maji obé pohlavi u jelena
evropského Cervus elaphus, siky japonského Cervus nippon nippon, jelence béloocasého
Odocoileus virginianus a losa evropského Alces alces. U mladého jelena uhel mezi Spicaky
¢ini 65° a u starého jelena 110°, u mladé lang je svirany uhel 75° a u staré lan¢€ 155°. Z jeleni
hiivy, jezevciho €1 kamzi¢iho vousu, osin ze hibetu Cerné zvéte Sus scrofa, vousu zajice
polniho Lepus europaeus je zvykem svazovat tyto ¢asti ze srsti daného kusu a ty vyuzit
k tvorb¢ stétky, kterd miize nasledn¢ zdobit predevsim klobouk daného myslivce, nebo
dokonce uniformu. Stétky zajictl a &erné zvéfe se vazi kotinky dolii a ty se nasledné& zasunou
do toulecku. Dalsi loveckou trofeji nejcastéji u Selem jsou vycinéné kiize, které jsou
vytvoreny jako ptredlozky a k vy¢€inéné kiizi je do preparovand hlava Selmy, nebo pouze
polozena ¢i povésend vycinéna kiize (Vosatka, 2013). Hodnoceni kiizi Selem je dalSim
zpisobem hodnoceni a méfenymi charakteristikami jsou obecné délka kiize a Sitka ktze.
Dalsi parametry se li$i podle druhu Selem. Naptiklad u ktize rysa ostrovida Lynx [ynx jsou
dalSimi parametry délka srsti a pravidelnost osrsténi, délka chvostkil, ¢etnost skvrn a licousy.
Naopak naptiklad u vlka obecného Canis lupus, jsou dal§imi parametry délka srsti, hustota
srsti a jeji pravidelnost a Sifka limce (Vach, 2018). U pernaté zvéie je velice ¢astou preparaci
preparat celého téla, nebo tzv. medailonek, kdy je na podlozce spojena hlava s krkem a
naptiklad vé&jitem ¢i klinem daného kusu. Dale naptiklad u kachny divoké 4Anas platyrhynchos
jsou trofeji kacirky, tedy Ctyfti stfedni rydovaci pera, ta jsou u kacerti ¢ernd a zatoCena, ktera
mohou byt umisténa na podlozku, nebo také mohou tvofit ozdobu odévu. Trofej je
vzpominkou na lov pro daného myslivce ¢i lovee, rovnéz je ale dokladem o ptfipadné kvalité

chovu a populace v dané honitb¢. Pro hodnoceni kvality slouzi hodnotitelské komise a
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chovatelské prehlidky. Hodnoceni trofeji probiha na zédklad€ smérnic CIC a podléhaji tomu
lebky i kiize Selem, nebo naptiklad zbrané Cerné zvére (Vosatka, 2013).

Byvaly prezident Spojenych statlh americkych Theodor Roosevelt mimo svou oblibu
v lovu také zalozil roku 1887 Boone & Crokett Club, ktery nasledné stanovil tzv. Boone &
Crokett Trophy Scoring System pro savce ze Severni Ameriky (Casamitjana, 2016). Tento
hodnotitelsky systém spojuje masivnost a symetrii trofeje, kdy pravé symetrie ma byt
ukazatelem zdravi populace a dané tlupy. Nejvyssi hodnoceni tak ziskaji trofeje, které jsou
nejmasivnéjsi a nejvice symetrické (Anonymus 1, 2023). Prvnim, kdo zacal zaznamenavat
rekordni trofeje byl roku 1892 Rowland Ward (Casamitjana, 2016). Ten byl mimo jiné i velice
zndmym preparatorem. Bylo jeho cilem vytvofit hodnotici systém, ktery bude oblibeny a
vyuzivany SirSim okruhem lovct. Tak vznikla roku 1892 publikace Horn Measurments and
Weights of the Great Game (Anonymus 2, 2023). Timto se ovSem metodika hodnoceni trofeji
stale nespojila, a proto v roce 1930 se konalo prvni zaseddni mezinarodni organizace CIC. Ke
sjednoceni ovSem ani roku 1934 nedoslo, proto byla zvolena komise, ktera méla tento ukol
napravit na jarni vystavé roku 1937, kterou poiadala Ceskoslovenskd myslivecka jednota
v Praze. Zde navrzené a schvalené metody byly poprvé oficidln€ vyuzity pfi hodnoceni trofeji
v Berlin€ roku 1937. Az do dnesni doby jsou metody aktualizovany, podle vyvoje situace, jako
napiiklad v Teheranu roku 1974, kdy byly upraveny metody hodnoceni trofeje jelena siky
japonského a dybowského podle jiz vySe zminéného hodnoceni Boone & Crokett Clubu.
Existuje n€kolik zasad, které je nutné dodrzet pti hodnoceni trofeje. Napiiklad trofej se nesmi
hodnotit jako dermoplasticky preparat, ¢i po dobarveni parohi nebo rohd. Trofe; musi byt
rovnéz fadné vysusena a hodnocena az po 3 mésicich po uloveni daného kusu. Musi byt dolozen
puvod trofeje, pokud trofej pochazi z obory, uhynula nebo byla usmrcena jinym zptisobem nez
lovem. Trofej je méfena podle udajii v dané tabulce, kam se nasledné vysledky méfeni zapisuji
a pripadné dopocitavaji s koeficienty jednotlivych parametrt, toto plati jak u lebek, kazi tak
naptiklad zbrani cerné zvére (Vach, 2018).

Trofejovy lov s sebou mimo loveckou vasen lovee pfindsi i mnohé kontroverze. Jiz fadu
let se zkoumano a monitorovano mnoho efektii, které jsou pravé s timto lovem spojené.
Predevsim ekologické, etické a ekonomické faktory jsou nejcastéji predkladany. Mnoho studii
ovSem piinasi pohled, Ze tento zpiisob lovu mize byt rovnéz pozitivni pro mnohé druhy, ale
také bohuzel negativni z divodu §patného managementu lovu. Pfi §patném zvoleni selektivniho
lovu zvéie, ktery je soustiedény vice na pohlavi, mize zpusobit zamezeni preddvani schopnosti
a snizeni reprodukce. Jednim z nazori, ktery obhajuje lov na urcitych uzemi tvrdi, ze se

spravnym managementem lovu dochazi k udrzeni vyssi biodiverzity (Sheikh, 2019). Lovecka
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turistika, kterd je v Jizni Africe je hlavnim zdrojem turistiky na tomto izemi. Lovci, ktefi zde
lovi jsou casto rozdé€lovani na dvé skupiny. Prvni skupinou jsou tzv. Biltong hunters, timto
oznacenim jsou oznacovani mistni lovci a naproti tomu tzv. Trophy hunters jsou prevazné
cizinci, ktefi piijizdi do Afriky s cilem lovu trofejové zvéte. Mimo lov tito lovci Casto utraci
penize za ubytovani, lokdlni produkty ¢i atrakce, ¢imz zna¢né podporuji lokalni ekonomiku

(Saayman, 2018).

3.2 Historie preparace

Piekladem slova preparace je taxidermy. Toto slovo se sklada z latinského slova taxis,
které v prekladu znamena pohyb a piekladem slova derma je kiize. Vyznamem piekladu
tohoto slova je tedy pohyb kiize (Anonymus 3, 2023). Tento pojem byl poprvé zminén
v ¢lanku, napsaném francouzskym autorem a ptirodovédcem Louisem Dufresnem
v ptirodopisném slovniku, zabyvajicim se uménim, zemedélstvim, hospodaistvim a
1€katstvim (Péquignot, 2006). Cilem preparace ma tedy byt preparat, ktery ma na
pozorovatele plisobit naprosto vérné k zivému zvifeti daného druhu. Preparat musi byt
spravn¢ zakonzervovan, aby nedochazelo k degradaci. Nej€astéji jsou preparaty tvoreny
k vystaveni, které mize byt naptiklad v muzeich ¢i soukromych sbirkach, nebo ke zkoumani
(Anonymus 4, 2023). Spravn¢ zpracované preparaty mohou pomoci k vizudlnimu zachovani
obrazu, ale také je to zejména dobry zdroj genetické informace. Tato genetickd informace se
z preparatu ziskat i po uplynuti pomérné dlouhé doby. Pfi studiu diverzity mitochondridlni
DNA u koz pochazejicich z Velké Britanie a Irska bylo pouzito 15 historickych vzork
z preparatt, u nichz bylo stanovené staii az 200 let (Cassidy, 2017). Pfi prvni vypravé do
Australie v 18. stoleti evropsti badatel¢ mimo dal$i odeslali do Evropy preparat ptakopyska
podivného Ornithorhynchus anatinus. Ten ovSem v Evropé¢ vzbudil debaty o pravosti tohoto
preparatu, které byly nasledné vyvraceny a byla potvrzena pravost tohoto preparatu
(Anonymus 4, 2023).

Mezi prvni zptisoby preparace a konzervace t¢l patfi balzamovani. To jiz ve
starobylém Egypté bylo vyuzivano ke konzervaci nejen lidskych ale 1 zvitecich tél. Tento
proces zahrnoval mnoho moznosti na konzervaci téla a jelikoz byl i tento tikkon bran jako
povolani, byly moznosti konzervace rozdéleny i dle riznych financ¢nich nakladt (Browne,
2008).

Preparace tedy jako takova zacina jiz od 16. stoleti, podle mnoha autorti. Napiiklad
podle autorti S. L. Williams, C. A. Hawks a G. D. Schrimper. Kdy se jedna o ptivodni kizi

z daného druhu zvitete, ale vnitfek, na ktery je ona klize navlékana je vétSinou z jiného
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materidlu. To bylo podpofeno vzristajicim zdjmem o muzejni a soukromé sbératelstvi.

V tomto obdobi byl zaznamendm prvni pokus, ktery vedl nizozemsky Slechtic, kdy

po konzultacich s chemikem, konzervoval kiize a pomoci dratt je stavél do urcitych pozic.
Kolem roku 1550 byl vytvoten preparat zubra evropského Bison bonasus, RakuSanem
baronem Siegmundem von Herbersteinem, ktery kiizi nainstaloval na dfevény ram. Ve Francii
v méstské hale v Nimes je stale mozné vidét 4 krokodyly, ktefi jsou datovani do let 1597,
1671, 1692 a 1703 (Péquignot, 2006).

Dalsi ndzor oznacuje stoletim preparace 18. stoleti zejména z diivodu publikac¢nich
sbératelstvi z exotickych zemi. V tomto stoleti jiz byla preparace vice zavedena jako néstroj
ke konzervaci Siroké skaly 1isi a tfid. V 19. stoleti se spolu s viktoridnskym obdobim jesté
vice zptistupniuje preparovani. Do této doby je rovnéz datovana popularizace arsenového
mydla jiz zminénym ptirodovédcem Louisem Dufresenem. Toto mydlo spolecné s dal§Simi
prasky a pastami, predstavovali prevenci kize pfed napadenim hmyzem, konzervaci kiize, a to
nejprve piedevsim pii preparaci ptaka (Camerlengo, 2017). Mezi tyto materialy patfila
napiiklad st ¢i kamenec. Dubova kiira nasla uplatnéni pfi redukci a odstraiovani zapachu.
Ptirodniny, které vyuzival francouzsky ptirodovédec George Buffon, byly smésici rozmarynu,
tymidnu smichané se slupkami citrusii a semen skofice, pepie a kminu (Péquignot, 2006).

Pti preparaci ptakd a mensich druhti savct v 18. stoleti byla pro montaz nejcastéji
vyuzivana draténd aparatura, kterd Casto byla navic doplnéna zakonzervovanymi ¢astmi
kostry. Na ni se po vycpani a modelovani, kdy se vyuzivali naptiklad materialy jako mech,
tabak, bavlna ¢i dfevéné piliny a papir, natahla jiz zakonzervovana kiize a dotvofil se celkovy
preparat. Podobny proces s sebou nesli 1 vétsi druhy savca. Zde je technikou vyuziti modelu
manekyny k podepreni kiize. Naptiklad u preparatu nosorozce Rhinoceros unicornis, ktery je
ulozen Galerii evoluce v Patizi, byl na vytvofeni modelu pouzit dfevény ram, ktery byl
doplnény u kazdé nohy nosnikem a pasem, a cely model byl dale zpevnén mezi hlavou a
panvi pomoci pasu a sudu. Pfi preparaci slona jménem Hans preparator Louise Dufresne
konstruoval model, ktery mél piesné rozméry daného slona, ty naméftil pti rozlozeni ktize.
Model byl sestaven z lipového dieva a na modelovani koncetin byla vyuzita pouze sadra.

V 19. stoleti jiz dochazelo k eliminaci kosti v modelu, a diky tomu byla také vice napliiovana
osteologickad preparace. Ve 20. stoleti jiz dochazi k rozmachu plastickych a polystyrenovych
modeli (Péquignot, 2006). Preparace se stale zdokonalovali nejen soustfedénim se na detaily,
anatomicky spravné modely a pozice, rozvoj obchodu s preparatorskymi potiebami a

kvalitnimi komponenty (Anonymus 5, 2023). V 90. letech 20. stoleti preparator Leon Bouten
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z Nizozemi poprvé vyuzil syntetického modelu, ktery osobné ru¢né vyiezal z polyuetanu.
Tyto modely méli uspéch i mezi ostatnimi preparatory z celého svéta, proto je zacal délat na

zakézku (Anonymus 6, 2023).

3.3 Osteologicka preparace

Osteologické preparaty jsou velice Castymi preparaty, kdy jsou velice ¢astym dopliikem
vyuky na Skolach. Osteologickd preparace mulze byt provadéna mnoha zpusoby, kdy
vysledkem osteologického preparatu by tedy méla byt kost, kterd je zbavena veskerych
mékkych ¢asti tedy svaloviny, dokonale odmasténa a vybélena (Sullivan, 1999).

Odkrevnéni je dilezitym krokem pfi osteologické preparaci, jelikoz po ¢astecném
odstranéni svaloviny vlozime danou kost do studené, tekouci ¢i ¢asto ménéné vody na 1-2 dny.
Kost vyndame, pokud se jiz voda nezabarvuje krvi a zlstava Cistd. Tento proces je dilezity pro
vyslednou ¢istéjsi a 1épe opracovatelnou kost. NejstarSim zpiisobem odstraiiovani svaloviny je
macerace bakteriemi. Castedné odbourava i tukové tkané. Jedna se o finanén& nenaro¢nou
metodu, ktera je ovSem signifikantné zapachajici a je tedy vice nez vhodné tuto metodu
provadét ve venkovnich ¢i vétratelnych prostorach. Hnilobné bakterie se ve vodni 1azni usidluji
1 pro vyssich teplotach. Dalsim zplisobem macerace je proces vyuzivajici chemickych latek
jako napfiiklad 5% roztok uhli¢itanu sodného, 1% roztok hydroxidu draselného nebo 0,5%
roztok hydroxidu sodného s teplotou zhruba 60-90°C. Je nutné sbirat pénu a tuk, ktery se
usazuje béhem vareni na povrchu roztoku. Pomoci tohoto zptisobu macerace by méla byt kost
macerovana piiblizn€ 45-90 minut, zejména podle stafi kosti, jelikoz u mladych kosti, které
jesté nejsou zcela z osifikované. Muze také dojit z poskozeni zubii a povrchu kosti (FriShons,
2020).

Dalsim zptisobem preparace, ktery je ke kosti velmi jemny je preparace pomoci broukd.
Zejména se jedna o brouky nélezejici do ¢eledi dermestidae. Tito brouci se chovaji v uzavieném
boxu, pii teplot& 26 °C, coz je hranice jejich aktivity. Zivi se zejména svalovinou z dodavanych
kosti. Pokud nejsou kosti dostatecné hlidané, je mozné ze se na nich usadi skvrny. Preparace
kosti timto zpisobem trva v fadu tydnu az mésicli, v zavislosti na pocet broukli a mnoZzstvi
svaloviny na kosti (Sullivan, 1999).

Po odstranéni veskerych mékkych tkani je nutné kost do odmastit. Pokud odmasténi
neni spravné a dostatecné provedeno, hrozi ¢asem obarveni a prostoupeni tuku kosti. Mezi
chemikalie, které jsou k odmastovani pouzivany spadd napiiklad aceton, benzin ¢i

tetrachlormetan (Frishons, 2020).
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Pro dokonceni spravného vzhledu kosti je Casto nutné je$t¢ kost vybélit. Béleni
zpravidla probihd pomoci roztoku peroxidu vodiku, jehoz koncentraci je idedlni zvolit nizsi
s tim, Ze proces béleni potrva del$i dobu, ale nedojde ke znacnému posSkozeni kosti. Pii
osteologické preparaci dutorohych druhti zvéfe je nutné sejmout toulce. Toulce sundavame po
odkrevnéni, kdy toulce obalime ru¢niky a na kratkou dobu povatime lebku, kdy toulce do vody
zasahuji pouze okrajové. Po pfiblizn¢ ptl hodiné toulce miizeme opatrné sejmout pomoci
naptiklad pacidla, které zastr¢ime mezi roh a kost. Toulce je poté nutné vlozit do nadoby
s vodou, kterd zabrani jejich seschnuti, zatimco vybélime lebku. Po vybéleni lebky vnitiek
toulcti lehce prolijeme 10 % formaldehydem, kteti bude fungovat jako ochrana pfed hmyzem
(Drmota, 2011).

Osteologicka preparace samoziejmé neni pouze preparaci lebek. Velice zajimavé jsou
také sestavené kostry. Ty Ize skladat s pomoci jiz jiné sestavené kostry, ktera ovSem musi byt
sestavena anatomicky spravné. Na fixaci pozice a pripeviiovani malych kosti se vyuziva
vtetinovych lepidel, tmeld, dratkl ¢i pruzinek. Pfi sestavovani velké kostry je tieba kostru
s podlozkou spojit pomoci pevnych vzpér nebo opér, nejcastéji mezi piednimi koncetinami a

v oblasti panve (FriShons, 2020).

3.4 Dermoplasticka preparace ptaki

Dahmes (1988) popisuje preparaci ptaki jako nejpiijemnéjsi a nejvice relaxacni ze vSech
preparatorskych odvétvi. I pres fakt, Ze neni jednoduchd, zabere mnoho ¢asu a jedna se skutecné
o umélecké dilo, navic ji hodnoti jako mnohem ¢istéj$i praci nez u jiné preparace. Hlavni véc,
ktera ztézuje praci pii preparaci ptaki je jejich zpusob lovu.

Pokud se jedna o lov a nasledujici preparaci naptiklad krocana divokého Meleagris
gallopavo, je doporuceno k lovu zvolit kulovou zbran. Lov brokovnici mize byt uspéSny
k uloveni, ale k nasledné preparaci neni vhodny. Pokud tedy lovec chce mit ze svého lovu trofej,
musi krocana zasdhnout misto na hrudi, které je mozné naleznout mezi lopatkou a krkem. Pti
zasahu na jiné misto a pouze do svaloviny je uspéch lovu nejisty (Kucera, 2001). Tento vybér
zbrané neni platny v pfipad¢ honu, kdy je ptdk casto loven brokovnici a v pohybu. DalSim
aspektem je nasledné i ptipadny aport ptaka psem, ktery miize ptaka rovnéz poskodit. Péce o
budouci preparat je velmi dilezitym faktorem ve vysledném vzhledu preparatu. Idealnim
procesem tedy je po uloveni ptéka si pfinést a idealn¢ zabalit do papirovych utérek, novin a
ulozit jej do pytliku. Tato ptfiprava je dulezitd k dalsim procestim, jelikoz umozni télnim

tekutinam dobfe protéci. Pfed vloZzenim do mraziciho ¢i chladiciho zatizeni zobak a vétsi stielna
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poranéni je nutné vycpat vatou. Poté bez vyznamnéjSiho rozmrazeni a bez ptimého slune¢niho
svétla je kus prepraven k preparatorovi. Dahmes (1988) také velice propaguje referencni
materialy. To jsou malby, fotografie a jiné dokumenty, které ukazuji dany druh, co je pravé
preparovan. Podle néj by referen¢nim materialem nemély byt pouze fotografie, ale i 3D objekty.
Referencni materidl je klicovym aspektem kvalitné vytvoren¢ho preparatu. Preparator se na
nich ujisti s kazdym detailem a mél by sviij referencni material dokonale replikovat.

Ve vétsing€ pripada je kus urcen k preparaci u preparatora v mrazicim zarizeni. Pred
stahovanim je tedy nutné jej opatrné rozmrazit. Ptak nesmi byt umistén u zdroje tepla a je mozné
k tani ptidat borax, ktery bude pohlcovat piebyte¢nou vlhkost. VEtsi druhy ptaki jako naptiklad
praveé krocani nejen rozmrzaji del$i dobu, ale rovnéz rozmrzaji nerovnomérné. Jejich krk a
hlava tak mtze byt poSkozen suchem do doby, nez rozmrzne zbytek téla. Piesunutim ptaka do
chladiciho zafizeni nedojde k poSkozeni a postupné cely rozmrzne (Dahmes, 1988). Pti tani
muze dojit k nechténému uniku télesnych tekutin pfevazné ze zobaku a kloaky ptaka. Je tedy
dulezité oba otvory uzavrit. Pro tuto potfebu plné poslouzi smotek vaty (Church, 2012).
Stahovat ptaka je mozné stahovat az do dokonalém rozmrznuti, to pozname po uchyceni jeho
ktze, pokud se snadno hybe a je vlacna. Stahovani zapocind zvolenim jednoho ze tfi fezu.
Nejcastéji vyuzivany fez je ventralni, ten vede po hiebeni hrudni kosti. Dorsalni fez je veden
po patefi, od osy ramen piiblizn¢ po polovinu panve. Boc¢ni fez je veden po jednim z kiidel
v jeho §ifi. Rez lze vybrat podle pozice preparatu &i poskozeni kiize. Stahovani nadale probiha
ze zvoleného fezu déal. Pro minimalni znecisténi pefi s postupnym stahovanim zasypavame
stazena mista napiiklad boraxem. Pti stahovani panevnich koncetin, kizi stthneme po koleno,
které povytdhneme a ptestithneme pomoci klesti. Pii stahovani okoli kloaky je nutné byt
peclivy a opatrny, otvor kloaky ma zistat na stahované ktizi. Nasledujicim stahovani se dostane
k patefi a ocasu. Patet je nutné opét prestiihnout zpiisobem, aby nebyla porusena klize a ocasni
obratle zlstaly na stahované kiizi. Se stazenym ptakem az po ramena je nutné stazeni kiidel.
Kitidlo bude lehce pomoci rukou stazeno a nasledn¢ odstranéna z ramene pazni kost. Krk je
stazen po uvolnéni obou ramen az po lebku. Tu lze na kizi ponechat ¢i vyndat v zavislosti na
typu modelu a preference. Lebku je poté nutné opatrné stahnout az po koten zobaku (Dahmes,
1988).

Po stazeni je potieba kiizi ocistit od svaloviny a tuku. Ty jsou podle typu odstranovany
pomoci skalpelu, draténych kartackli nebo napiiklad pomoci tzv. Bird flesheru, ktery pomoci
draténému kartaci, ktery pohani motor dobie docisti zbyly tuk ¢i svalovinu (Anonymus 36,

2024).
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Cinéni pta¢i kiize mize byt zapolato prosolenim kiize, které za¢ina proces &inéni
bilkovin. Tento krok ovSem v procesu ¢inéni neni zasadnim. Dulezitym krokem v ¢inéni je
odmasténi ktize. To se provadi pomoci odmastovacich prostiedkii na rozklad tuku. Provadi se
v nékolika laznich, ty se skladaji ze studené vody a odmast’ovaciho prostiedku, naptiklad Dawn
solution. V této 1azni nejprve kiize zlstane piiblizné 30-45 minut. Po této 1azni je nutné kizi
dokonale proplachnout. Kiize po proplachu se necha vyzdimat a nasledné se proces lazné
opakuje. Pokud kluze vyzaduje opakovani je mozné ji potieti vlozit do této nové lazné
(Khorshidnam, 2023). Na vyprani kiize je pouzita lazen se studenou vodou, prostiedkem Skin
Prep a impregnacnim prostiedkem proti hmyzu. Dalsi lazen ptipravi kizi k vyslednému ¢inéni.
Skladé se ze studené vody, impregnace proti hmyzu a soli, kdy v této lazni bude kuze pfiblizné
30 minut. Piklovani ktize probiha 45minut za pH 4.5 az 5. Sklada se ze studené vody, Bird Skin
Acid Crystals a Edolan-U. Jako posledni uz ptichazi samotné ¢inéni za pouziti True Tan Bird
solution. V této lazni za ob¢asného michani je ktize ponechana minimaln¢ hodinu. Po uplynuti
tohoto casu do 14zné¢ je pridana 1 1zice jedné sody jesté na 30 minut ldzn€. Nakonec se kliize
jeste naolejuje, aby pfi suSeni preparatu nedoslo k ptiliSnému seschnuti kiize a jejimu poniceni
(Dahmes, 1988).

Dle preference lze pouzit model, ktery je dostupny na trhu, nebo lze vytvofit vlastni
model z dievité viny, vaty a dalSich materidlti. Model pfipraveny pro urcitou kiizi musi mit po
zkuSebnim nasazeni jemnou vuli z diivodu nésledného zasivani a lepeni ktize na model. Model
1ze postupné vyiezavat ze zvoleného materialu, kdy je ptedlohou originalni t€lo (Church, 2012).
U obou druhli pouzitych modelli je nutné oznaceni mista, do kterého nasledné¢ budou
umistovany koncetiny. Je vhodné tyto mista pfipravit jesté pied instalaci kiize na model, jelikoz
tim bude lépe podchycené umisténi a ukotveni koncetin. Protahneme tedy tyto mista pevnym
kovovym dratem. Pfi fixaci koncetin je nutné zvolit odpovidajici silu dratku k preparovanému
druhu, aby dostate¢n¢ koncetiny fixoval v nastavené pozici. Idedlnimi jsou rovnéz lehce
zaspicat€lé draty, které budou 1épe prochazet danymi misty, které lehce zabrousime. Fixace
ktidel je zapocata pomoci slabsiho dratku, jehoz délka by méla byt tfikrat delsi néz je délka
pazni kosti. Drat pfilozime k pazni kosti a dale k lokti, s naslednou replikaci svalti na pazni
kosti pomoci vaty a nit¢. Takto pfipraveny sval 1ze obalit hlinou. Fixace panevnich koncetin je
provadéna vlozenim dratu pies clanky prsth a béhaku, bez poskozeni ktize. Drat opatrné tlacit
skrz kolenni kloub, az po tfeti ¢lanek prstu. Svalovina je opét replikovana vatou a utaZena niti.
Model krku ¢i hlavy je také mozné dostupné sehnat na trhu. Krk je rovnéz mozné vytvofit
pomoci silného dratu, vaty a trubice. Ptipraveny ¢i koupeny krk pfipojime pomoci dratu

k modelu a druhy konec krku k piipravené lebce. Na takto ptipraveny model se navlékne kiize
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pocinaje hlavou a krkem. Po usazeni téchto ¢asti je potfeba protdhnout draty je do jiz
pfipravenych mist na kiidla, volné draty dirami proti sob€ na hrudni ¢4sti se propoji a utdhnou.
Piebyteény kus dratu je odstipnut a zatoceny drat z ki'idel zapraveny do modelu, tak aby nevadil
naslednému navlékani kuze. Ten samy proces je potieba zopakovat, ovSem s panevnimi
koncetinami. Volny drat, ktery byl zanechdn u stehenni kosti je vlozen do ptedpiipravenych dér
a opét zafixovan. Fixaci ocasnich per miize podpotit drat ve tvaru konské podkovy, zlistane tak
1 po uschnuti preparatu ve stejné pozici, jak byl nastaven pii montazi. Idedlni pro zaSiti ptaci
ktize mtze byt nylonova nit ¢i rybatsky vlasec. Postupné je nutné zasit malymi stehy veskeré
fezy s upravovanim per do spravné pozice. Nyni Ize pomoci Spendliku zafixovat kizi na danych
mistech, aby po suseni preparatu nebyla posunuta na jiné a Spatné misto, zejména fixace kiize
na hlave je dulezitd k vytvoreni spravného vyrazu. Pomoci volnych drati, které vychazi z prsta
je preparat ptipevnén k habitatu ¢i podlozce do diive stanovené pozice dle prani klienta a
referen¢niho materidlu. Preparat by mé¢l byt pfed suSenim symetricky a veskeré detaily
upraveny, mimo jiné pozice peti a uhlazeni pefi. SuSeni je provozovano nejlépe v misté, kde
neni zdroj tepla a ptiliSny proud vzduchu. Finalizac¢ni prace na preparatu zapoc¢ina odstranénim
vSech Spendlikl a dalSich fixatord pfi suSeni. VyciSténi o¢i, nozder a zobaku pomoci §tétce €i
vaty. Pfipadné dotvoteni ocniho krouzku je dileZitym krokem pro kvalitné vytvoteni vyraz, lze
pouzit naptiklad Sculpall nebo epoxy sculpt. Po zaschnuti vytvoteného krouzku se dobarvi oko

a jeho okoli, béhaky, zobak a podlozka. Po dobarveni je nutné znovu omyt o¢i (Dahmes, 1988).

3.5 Dermoplasticka preparace savci

Zejména dermoplastickd preparace savcll se od 18.stoleti vyrazné zménila. V pribéhu
Casu se stavala popularnéjsi i jako zpusob, jak uchovat vymirajici druhy. Za otce moderni
preparace je oznacovan Carl Akeley. Ten se stal preparatorem spolu s jeho dal$imi aktivitami
jako ptirodovédec, sochar a spisovatel. Jeho nejéastéjSimi preparovanymi objekty byly zejména
africké druhy zvéte (Anonymus 37, 2024)

Referencni materidly jsou rovnéz velice dulezité, stejné jako pii preparaci ptakda.
Nejcastéji vyuzivanymi materidly jsou fotografie, video zdznamy Ci tzv. posmrtné masky.
V nabidce internetovych obchodt Ize zakoupit knihy jednotlivych druhi, které obsahuji mnoho
fotografii, které jsou napomocné ke studiu detaili a pfirozenych pozic danych druht
(Anonymus 38, 2024).

Péce o kus, ktery je urCen na preparaci zac¢ina u lovce. Je dulezité, aby u kusu nedoslo

k zapateni. K preparaci rovnéz maji byt urceni pouze jedinci, ktetfi nejsou naptiklad teréem
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parazitl. Zvirata v letni srsti, pokud opravdu neni dostatek srsti po lindni, ¢i po onemocnéni
spojeném se ztratou srsti, kterd neni s preparaci slucitelna. K preparaci obvykle nejsou vhodna
zvitata, kterd byla usmrcena pfi srdzce s dopravnim prostfedkem. U vétSich savel stahovani
provadi ve velké casti klient. Idedlni je, pokud preparator klientovi popise ¢i zasle fez, ktery je
nejlepsi pro dany druh a pozici do které bude preparat tvofen. Stahovani je provadéno za pomoci
noze ¢i skalpelu. Nej¢astéji vyuzivanou metodou fezu je tzv. plochy fez. Hlavni osa fezu je
vedena od krku po analni otvor. Z této osy jsou nasledn¢ vedeny fezy po vnitiku kazdé
koncetiny smérem k prstim. Metoda stahovani do pytle je nejcastéji vyuzivana u malych Selem
a malych savct k redukci ezt a zasivani. Kiize se otevie pomoci fezu, ktery je veden osou
pocinaje v poloviné panevnich koncetin, kolem analniho otvoru, opét do poloviny druhé
panevni koncetiny. Pro stojici preparaty je casto vyuzivan dorsalni fez. Ten je veden po pateti
od krku po ocas, kdy jsou poté na vnitini strané kazd¢ koncetiny vedeny dalsi uvoliujici fezy
od prsti do poloviny dané koncetiny. Tyto doplitkové fezy nésledné budou ndpomocné
k leh¢imu navlékani kiize na model (Housekeeper, 1990).

Mizdteni je proces, pii kterém se z kiiZze odstranéna vétSina svaloviny. Mizdfeni probiha
pomoci nozi, skalpelu, pofizu a veSkera prace vyzaduje natazeni klize na mirn¢ zaobleném
povrchu, ktery zabrani protfiznuti kiize (Anonymus 7, 2023).

Zakladni ¢inéni se podle McKenzie systému sklada ze zasoleni, piklovani, odmasténi,
sefiznuti na sefezavaci a Cinéni. Na zasoleni musi byt celd kiize se vSemi zahyby otocCena
omizdienou stranou a ta bude zasolena soli po dobu 4 az 24 hodin. Tento proces zamezi vzniku
bakterii. Po uplynuti ¢asu je nutné kiize lehce oplachnout pod studenou vodou. Piklovaci roztok
se sklada z kyselé slozky napiiklad McKenzie Ultimate Acid, stl, voda. Po namichéani roztoku
se musi pH pohybovat mezi 1 az 2 pH, to je nutné kontrolovat po cely proces piklovani.
V zavislosti na velikost a druh kiize piklovani probihd az 3 dny za obcasného michani. Pro
dokonalé¢ odmasténi kiize staci do piklovaciho roztoku prilit prostiedek naptiklad McKenzie
Degreaser. Pied sefezavanim klze lze kGzi vyzdimat ve zdimacce pro leh¢i manipulaci.
Setezavaci stroj je nutné peclivé nastavit v zavislosti na tloustku kize. Postupné sefezavani
ktZe na vSech ptistupnych mistech probihd pomoci jiz zminéného stroje. OvSem mensi mista
se zahyby mohou byt pti sefezavani poskozeny a je tedy velice nutné peclivost a opatrnost. Po
sefezani je dobré kiizi na 12 hodin jesté ulozit do piklovaciho roztoku. Po tomto piklovani musi
byt veskeré casti klize dostate¢né propiklované. Pro neutralizaci roztoku pied ¢inénim je
vyuzito jedlé sody, kterd je pfidana do vody a kiize je v ni na ptiblizné¢ 30 minut ponechana.
Nyni je kiiZi nutné znovu zbavit prebyteéné vody a vyzdimat. Cinéni lze provadét pomoci lazné

¢1 pfimo natérem cCiniciho ptipravku na kuzi. Pii pouziti McKenzie Tan je provadén natér po
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celé strané sefazené kiize a mirnym prebytkem prostiedku na kizi. Po aplikaci se kiize zaroluje
a prostiedek je ponechan k ptiblizné 4 az 5 hodindm puisobeni. Po uplynuti této doby je nutné
ve studené vod¢ kiuzi dikladné proplachnout a otocit klizi osrsténou stranou ven. Klize se nyni
zabali do ru¢niku pro odstranéni prebyte¢né vlhkosti. Takto pripravenou kizi Ize natahovat na
model, nebo ulozit do chladiciho ¢i mraziciho zatfizeni (Anonymus 8, 2013).

Dostupnost komponentti na trhu je vskutku Siroka. Od modeld veskerych c¢asti tél,
vlozek do us$i, umélych nost, kopie zubu i celych ust, akrylatové ¢i sklenéné o¢i. Mnoho
znacek nabizi unikatni komponenty pro jednotlivé druhy, a je tak na kazdém preparatorovi najit
si nejkvalitnéj$i komponentt, které mu budou nejlépe vyhovovat (Housekeeper, 1990).

Polyuretanovych modelt je velké mnozstvi. Modely lze vybirat podle velikosti co
nejblize k velikosti preparovaného zviiete. Jednim z nejoblibenéjSich modelt je tzv. shoulder
mount. Jedna se o model hlavy s hrudi, kdy model je mozné pfimo instalovat na zed ¢i na
podlozku. Half size mount je modelem pul postavy od hlavy s celymi pfednimi kon¢etinami az
do ptlky hrudniku. Life size mount je modelem celé postavy a podle velikosti a pozice modelu
jsou dostupné jednodilné, tfidilné a vice dilné modely. Casteéni offset je modelem hlavy
s poprsim, ktery vystupuje na Sikmo ze stény a naznacuje pohyb. Plny offset je modelem hlavy
s poprsim, ktery zcela vystupuje a je Sikmo modelovan. Souvisejicim modelem je tzv. wall
pedestal, jedna se o bustu, kterd je nésledné zavéSena na sténu. Model pedestal je busta, kterd
je nasledn¢ umisténa na podstavci do prostoru. Wall art je dal§im uméleckym zpracovéanim,
nejcastéji u africké zvéte, napiiklad mapy z kazi africkych savet, ¢i obraz z modelu africké
zvéte. Velmi oblibenou preparaci jsou rovnéz predlozkové modely, kdy je preparovana pouze
hlava u vy¢inéné klize a vysledny preparat je nejcastéji umistén na podlahu (Anonymus 9,
2023).

Na vy¢inéné kiizi je nutné pomoci jehly a nité zacit vesker¢ diry, které v kizi jsou, aby
jimi néasledné nevytékalo na ochlupenou stranu lepidlo z modelu. Model musi byt velikostné
pripraven pro danou kiizi tak, aby bylo mozné ji lehce navléknout s mirnou vuli. V této fazi jiz
musi byt model nastaven do zvolené pozice. Pokud se jedna o vice dilny model, kiize se na n¢j
bude natahovat postupné. OC€i jsou zasazeny do modelu, s pomoci referencniho materialu do
spravné pozice. Podle preference preparatora, zvolené metody modelace, ¢i druhu zvéie jsou
usi pripraveny na model ¢i na kizi. Pokud model vyzaduje Gpravy, napiiklad doplnéni svall je
nutné to provést pred nanesenim lepidla. Lepidlo na kiiZi je postupné nanaSeno na model a kiize
je postupné natahovana na cely model a ptipadné zasivana. Po zafixovani a zaSiti veSkeré ktize
je nutné kiizi na spravnych mistech zafixovat pomoci hiebicki a Spendlikl. Zejména na hlave

a pro definovani svall na téle. Takto ptfipraveny preparat je nutné pomalu susit, mimo slunecni
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zafeni a zdroj tepla. Béhem suseni je nutné kontrolovat a hlidat srazeni kiaze (Housekeeper,
1990).

Finalizace preparatu je nevypustitelnym procesem v tvorbé preparatu. Sklada se
zejména z domodelovani detaili a dobarveni preparatu. Pro zabranéni poniceni ¢i poskrabani
o¢i je lze natfit ochranou vrstvou protektoru. Dillezitym krokem je dobarveni, pfi kterém je
nutné dodrzet barvy dle referencniho materialu. Obecné je nutné nabarvit okoli o¢i, uvniti usi
a nosu. Dal$imi misty zejména u preparatti celych postav mohou byt bticho, jizvy ¢i spodni
¢asti koncetin. Vyuziti zde najde epoxy sculpt ¢i podobné ptipravky pro zakryti nedokonalosti,

s naslednym dobarvenim a zamaskovanim, této opravy (Schaefer, 1995).

3.6 Podnik, podnikani, podnikatel

Existuje tada vykladl definujici pojem podnik. Z pravniho hlediska souborem
hmotnych, jakoZ i osobnich a nehmotnych sloZek podnikéani. Nalezi k nému véci, prava a jiné
majetkové hodnoty naleZejici k danému podnikateli a které piispiva k provozovani podniku
nebo je jejich povahou ucelove slouzit. Podnikem se rozumi jednotka, kterd je ekonomicky a
pravné samostatnd s ucelem podnikat. Samostatnost ekonomickd zajiStuje odpovédnost
podnikatelli za dané zavéry jejich podnikani a pod pojmem pravni samostatnosti je moznost
navazovani pravnich vztahli s dalSimi subjekty s disledkem k tomu nélezejicich prav a
povinnosti (Srpova, 2010). Novy obcansky zdkonik §502 namisto pojmu podnik piinesl pojem
obchodni zavod, ktery je definovan jako organizovany soubor jméni, ktery podnikatele vytvortil
timto, ovSem neztraci hodnotu a nadéle plati navic s nové zavedenym pojmem. Podnikani je
v novém obc¢anském zékoniku definovano jako,, samostatna vydéle¢na ¢innost vykondvana na
vlastni ucet a odpovédnost zivnostenskym nebo obdobnym zptsobem se zamérem Cinit tak
soustavn¢ za ucelem dosazeni zisku §420 (Holeckova, 2018).

Béhem osmdesatych let dvacatého stoleti, se po n€kolika set letech od prvni zndmé zminky o
podnikani jako takovém a to v 18. stoleti Richard Cantillon popsal formujici se profesi jako,,
entrepreneur’” tedy podnikatel, koncipovalo podnikani jako samostatna védni disciplina. Nyni
Jiz rozeznavame tfi zékladni pojeti podnikéni nejprve jako proces a ¢innost, kdy vysledkem
podnikani je,, vytvofeni néceho navic”, dale metoda piistupu, kdy je hlavnim ¢lankem
kompetence ¢i dimenze chovani ¢loveka a jeho celkovému piistupu, seberealizaci a snaze tvofit

pfidanou hodnotu. Poslednim pojetim podnikéani je hodnotova orientace, ta se sklada ze struktur
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hodnot a postoji, spolecenského rozmeéru a jejich vnimani vefejnosti, tak individualniho, kdy
se jiz podnikani stane zivotnim stylem (Srpova, 2010).

Podnikatelem je jak fyzicka, tak pravnicka osoba, ktera je dle obchodniho zékoniku §
2, odstavec 2 osoba zapsana Vv obchodnim rejstiiku, osoba, ktera podnikda na zakladé
zivnostenského opravnéni, osoba, kterd podnikd na zéklad€¢ jiného nez Zzivnostenského
opravnéni podle zvlastnich predpisti, osoba, ktera provozuje zemedélskou vyrobu a je zapsana
do evidence podle zvlastniho ptredpisu (Srpova, 2010). Jiz ze slov podnikatel a podnikani je
jisty jeden ptedpoklad, a to ten, Ze dany clovék ma byt podnikavy. Je tedy jasny smysl a diraz
na dispozice jedince, jeho schopnosti a potencial k vedeni podnikani (Srpova, 2010).

Jak jiz bylo vySe zminéno cilem podnikdni je zisk, a Cinnost mé byt soustavna, je
dulezité vytvortit si vlastni a optimalni fungovani podnikani a jeho jednotlivych soucasti. Jako
zakladni podnikové funkce fadime naptiklad marketing a prodej, které jsou oznaCovany jako
klicové funkce pro chod a uspéch podniku. Dalsi dilezitou soucasti je plynuld schopnost
nékupu v optimalnim mnozstvi, kvalit¢ a s hospodarnym nahledem s ohledem na vyrobu a
technologicky postup. Administrativni ¢innost napomaha piedevsim k optimalnimu chodu
podniku jako napftiklad Gcetnictvi, statistika, financovani a pravni sluzby. VétSina podnikli bez
ohledu na jiné podobné rysy, maji spole¢né faze zivotniho cyklu podnikani. Mezi 4 faze tohoto
zivotniho cyklu ndleZi zaloZeni, rust a stabilizace, krize a zanik. Neni pravidlem, ze kazdé
podnikani musi potkat v§echny z vyse vypsanych fazi (Holeckova, 2018).

Mezi hlavni vyhody podnikani nalezi realizace vlastnich zaméri a s tim spokojena
seberealizace, ¢asové je flexibilni a planovéani ¢asu a povinnosti tedy zavisi pouze na daném
¢loveku, danové zatizeni podnikateld je nizsi, na rozdil od lidi v zaméstnaneckém poméru
(Podlesak, 2023). Casté je také vyuziti finanéniho pakového efektu. Vyuziva se pii ném cizi
kapital, ktery ale musi byt niz§i nez vynosnost aktivniho kapitalu podniku, aby paka zabirala
kladné (Synek, 2011). Jako hlavni nevyhoda podnikani, pfevazné v zacatcich je nejisty ptijem,
a ptipadnd investice vlastnich uspor do podnikéani (Podlesak, 2023).

Zaméstnanecky pomér ma vyhodu ve stalém piijmu, ktery obcas byva doplnény
zaméstnaneckymi benefity, s danou pracovni dobou pfichazi vétsi pravdépodobnost klidu a
Castéj$i pohody, kterd ptijde po skonceni pracovni doby. V zaméstnani neni riziko ztraty
kapitalu, jelikoz jeho investice neni nutnd. OvSem mezi nevyhody zaméstnaneckého poméru
miiZze pro mnoho lidi pafit napfiklad tvorba a plnéni pldni zaméstnavatele, zadna ¢i nizka
moznost flexibility, vySsi danové zatizeni a odvody nalezejici k socidlnimu a zdravotniho
zabezpeceni. Pokud se firma dostane do krize, je mozné Ze zaméstnanci hrozi propusténi, coz

pii dosavadni jistoté jednoho ptijmu je velice riskantni, nehledé¢ na ptipadné psychické zatizent,
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které muzZe piijit s nejistotou, zdali ¢lovek zaméstnany zlstane, nebo bude propustén a bude
nucen si najit novou praci, ktera nemusi byt s predchozi praci srovnatelna (Podlesak, 2023).
Podnikatelsky plan v pisemné podobé muize byt napomocny k ziskani financnich
prosttedktt a zjisténi piiblizné finan¢ni naro¢nosti ziizeni daného podnikani, dale jako
informace pro partnery, zaméstnance nebo piipadné investory. Podnikatelsky pldn musi
souviset s danym podnikatelskym zdmérem a sledovat realnost a dosazitelnost kroki, které
jednotlivé vedou k ziskani vytyCenych cilii. Podnikatelsky plan piesné danou strukturu nema,
jelikoz pozadavky rtiznych bank a investorit mohou byt rozdilné. Obecné¢ ovsem plati, ze by
mél obsahovat tvod a tcel daného dokumentu, popis podnikatelské ¢innosti, cile firmy, cile
vlastniki firmy, potencialni trhy, produkty, strategie obchodni a marketingové, rizika projektu,

cena, realiza¢ni plan atd. (Srpova, 2011)

3.7 Ekonomicka efektivnost

Pojem ekonomicka efektivnost je hojn€ vyuzivanym pojmem napiic obory. Miizeme se
s nim setkat nejen v ekonomii a managementu, ale i1 naptiklad ve stavebnictvi ¢i cestovnim
ruchu. Je tedy t¢zké tento pojem piimo definovat i ve spravném kontextu. V ekonomii se jedné
o stav, kdy jsou v urCitém ekonomickém systému zdroje rozmistény optimalnim zpisobem.
Toto rozmisténi 1ze nésledné¢ chipat mnoha zpiisoby. Naptiklad predpoklad maximalniho
vystupu s kombinaci minimalniho objemu nékladd pfi dané Grovni vystupu. Vystupy v tomto
ptipad¢ chapeme jako uzitek zdkaznika, mnoZstvi vyrobenych produktu nebo napiiklad objem
sluZeb, které je podnik schopen poskytnout. Pti tzv. alokac¢ni efektivnosti ma firma dosahovat
svych produkénich moznosti. Tento koncept se zaobird vylepSenim produkce, kdy omezenost
novych zdroji je pouze technicka prekazka, ktera je ekonomicky vyfeSitelna. Alokacné
efektivni je tedy podnik, pokud je efektivni s aktudlnim technickym vybavenim a stavajicim
vyrobnim objemu. Dal§im pohledem ekonomické efektivnosti je zaméfeni na vstupy. X-
efektivnost se soustfedi na vyrobni faktory a jejim piedpokladem je vystup na hranici
produkénich moznosti. Podnik tedy v tomto stavu vyrabi maximalni objem produktd pti daném
mnozstvi technickych faktori vyroby (Vochozka, 2008). Jiny pohled na ekonomickou
efektivnost se zamétuje na produktivitu, zalezi tedy na podpoie inovaci, které podporuji a
navysuji produktivnost, vykonnost a konkurenceschopnost, pii zvyseni ptidané hodnoty, kterou
ziska s produktem zékaznik. Jedna se o kvantitativni hospodarnost, pfi dosazeni kombinace
mezi vstupy a vystupy (Vochozka, 2012). Zisk ziskame jako vysledek po odecteni nakladi

z ¢astky vynosu. Jelikoz zisk se fadi mezi dominantni slozky podnikani a je cilem kazdého
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podnikatele pomdha rovnéz i on charakterizovat ekonomickou efektivnost podniku. Tu métime
jako podil zisku ptipadajici na vlastni kapital (Synek, 2010).

Ekonomickd efektivnost a finan¢ni efektivnost jsou Casto zaménované ¢i spojované
pojmy. Zatimco financ¢ni efektivnost se zaobira na podnikatele a jeho ocekavané zisky a
finan¢ni zvyseni, ekonomicka efektivnost mimo financni aspekty zahrnuje i externi vlivy, je tak

¢asto oznacovana jako socialn¢ ekonomicka efektivnost (Slavik, 2013).

3.8 Podil prodejni ceny

Rozhodnuti, které se utvoii o cen¢ je oznacovano jako nejviditelnéjsi z divodu piimého
vlivu na trzni vykonnost firmy a uroven jeji ziskovosti. V idealnim ptipadé by méla cena
stanovend pro vyrobek ¢i sluzbu zajistit co nejvyssi ziskové rozpéti z dan¢ho obratu,
respektovat hodnoceni vyrobki ¢i sluzeb zékaznikem, méla by byt citliva na omezeni ze strany
konkurence a méla by predchazet konkuren¢nim atakiim. (Hanna, 1997) Spojenim internich
nakladi firmy s externi trzni poptavkou Ize dosdhnout optimalni tvorby ceny. Optimalni cena
musi cilit na dlouhodobou ziskovost dané firmy a ziskat konkuren¢ni vyhodu. Vytvofenim tzv.
Ochranného destniku zapti¢inéného pftili§ vysokou cenou pro dany trh, mohou vzniknout
konkurenti, ktefi se nastavenim nizsi ceny dostanou pod tento pomyslny destnik a ziskaji tim
lep$i pozici a podil na daném trhu. Rizikem nizké ceny ovSem muze byt vyvolani
nedaveéryhodnosti k produktu, ktery zdkaznika mtze odradit, ¢i v ném vzbudit pocit, Ze dany
produkt neni tak kvalitni a hodnotny, jako podobné produkty s rozdiln¢ nastavenou cenou. Je
ovSem nutné piremyslet ve smyslu komplexni hodnoty, tu by mél vnimat zdkaznik jako
kombinaci vyrobku, zkuSenosti a provéfenosti daného produktu a firmy. Ovlivitujicim faktorem
pii rozhodovani tedy také bude, jaké sluzby jsou k produktu danou firmou ptipojeny, jedna se
napiiklad o dodani a instalaci produktu, servis nebo zédkaznickd podpora. Nedilnou soucasti
ovsem nejsou pouze hmatatelné predméty, fada produktl a firem je 1 spojena se symbolickym
charakteristikami jako jsou napftiklad prestiz a status, coZ pro zakaznika je ¢asto hodnotnym
ukazatelem pfi vybéru s konkurenci (Hanna, 1997).

Jako jednu ze sloZek cenotvorby povazujeme naklady. Pfi postupu alokace nakladd je
tieba si teoreticky stanovit pfedpoklad, ze veskeré Cinnosti probihajici ve firmé podporuji
vyrobu a odbyt vyprodukovanych produktti. Naklady fadime do dvou kategorii a jsou jimi fixni
a variabilni naklady. Fixni ndklady se mohou ménit pouze z ¢asu na €as, jejich zmény a rozdily
nejsou tedy bézné. Mlizeme mezi n¢ fadit napiiklad pfipadny ndjem, energie ¢i rezii podniku.
Na rozdil od fixnich, variabilni naklady budou pfimo namifené k vykonnosti dané urovné

podniku. Radime mezi né naptiklad naklady na material a komponenty (Hanna, 1997). Dal$im
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nakladem jsou pro podnikatele ovSem i ndklady osobni. Mezi n¢ naptiklad naleZzi bydleni, jidlo,
energie, socialni a zdravotni pojisténi nebo také dan z ptijmu. Po secteni veskerych nékladu je
vhodné rovnéz pfipojit minimalné 10 % rezervu. Marzi rozumime rozdil mezi ndkupni a
prodejni cenou produktu. Obecné by méla byt cca 25 %, poté marzi pripojime k cen¢ produktu
(Anonymus 16, 2023).

Cenotvorba zahrnuje mnoho strategii, podle kterych se muze kazdy podnikatel
rozhodnout, jakou formou pojme své vlastni rozhodnuti o cené. Jak je jiz vySe zminéno,
nejcastéji se cena stanovuje podle ndkladi, dal$i moznosti je naptiklad tvorba ceny podle
poptavky na trhu nebo podle konkurence. Pii tvorbé ceny podle poptavky je cilem zvolit co
nejvyssi cenu, kterou bude sdm zdkaznik schopen pfijmout s ohledem na konkurenci. Jedna se
tedy o vice exkluzivni a jedinecné zbozi. Pokud cenotvorbu stanovujeme podle konkurence,
volime tak cenu, kterd je vyssi, stejnd ¢i nizsi v zavislosti na porovnani nabizenych produktt,
jejich pozitivnich a negativnich vlastnosti, a vysi ceny si tak miizeme naptiklad i zajistit skupinu
zakaznikd, pro které bude produkt atraktivni (Anonymus 16, 2023).

Pokud se jedna o cenotvorbu u uméleckého dila, stale je cena stanovovana podle jistych
kritérii. U uméleckych dél se Casto cena odrazi vice ve stavu trzni sféry. V tomto ptipad¢ se
Casto cena kombinuje z pfedstavy umélce, ktery ma vlastni nazor, jakou ma jeho dilo cenu a
z nézoru o cen¢ odbeératele ¢i sbératele. Rozhodné je diilezitym faktorem, aby umélec znal cenu
svého dila a umél ji dokazat ¢i obhagjit. Jelikoz je prace na uméleckém dile individualnim ¢i
dokonce osobitym procesem, je dilezité¢ tedy o cené uvazovat v kontextu podobnych d¢l a
blizkych umélcti (Bamberg, 2023). Pro mladé umélce, mize byt zacatek jejich kariéry
jsou mezi umélci, klienty a piipadnymi zprostfedkovateli. Proto je pro mladé umélce velice
vyhodné, pokud je jejich uméni ocenéno a néjaky vétsi podnik jim poskytne,, domov”, diky
tomu poté mohou rychleji zacit navazovat vlastni vztahy a mohou je naucit spravné ocenovani
svych dél. Postupné tedy s vybudovanym jménem v daném okruhu lidi, za¢ne i potencialné rtst
hodnota jejich dél. Mimo jiné jsou umeéleckd dila oznacovana spojenim,, veblen good” (Lee,
2022). Toto oznaeni v eském jazyce miizeme pielozit jako vebleniv efekt, ten popisuje
jednani spotrebitelti, kdy jsou ochotni za zbozi zaplatit vyssi cenu, pokud se jedna o luxusni
zbozi, 1 pies fakt, Ze je mozné na trhu naleznout levnéjsi produkt, jelikoz u nich vyssi cena
evokuje zaruku kvality a prestize. Poprvé tento efekt popsal ekonom a sociolog Thorstein
Veblen (Anonymus 17, 2023). Zbytek cenotvornych strategii je obdobny jako u produkti, které

jsou jiz zminény vyse a cena se tedy stanovuje podle hodnoty a konkurence (Lee, 2022).

28



3.9 SWOT analyza

SWOT analyza byla vyvinuta a poprvé pouzita Albertem S. Humphrey v 60. Letech 20.
stoleti. Albert S. Humphrey byl americky poradce a konzultant v oblasti obchodu a
managementu (Srpova, 2011). V té dob¢ vedl vyzkumnou skupinu na Stanfordové univerzité,
ta se zabyvala tehdy dostupnymi daty z obloukt Fortune 500 (Calicchio, 2021). Zkratka SWOT
stoji pro S — strenghts (silné stranky), W — weaknesses (slabé stranky), O — opportunities
(prilezitosti) a T — threats (hrozby). Pfedmétem této analyzy je tedy vyzkum vzajemnych vztaht

mezi externimi a internimi vysledky (Srpova, 2011).

Faktorem jsou ramcové relevantni informace nebo data. Dale je rozliSujeme na interni
faktory, mezi které¢ se tadi ty predméty, které miizeme mit my nebo nase podnikani pod
kontrolou, a v matici jimi jsou silné a slabé strdnky (Sarsby, 2016). Silnou strankou naseho
podnikani mize byt spravné zvladnuty management, pracovni sila s praxi v oboru nebo starost
o klienty béhem obchodu a nasledné zajisténi piipadného budouciho servisu. Silngjsi je
podnikani, které ma vice silnych stranek a je schopno dobte konkurovat svoji konkurenci. Mezi
slabé stranky muzeme zatadit napiiklad kapitalovou silu, nedostatecny marketing a zkuSenost
S nim ¢i cenova politika. Pfi jednani s investorem je nutné myslet skutecné na vSechny mozné
slabé stranky, které by mohli pfijit do uvahy a dat jim pozitivni stranku nebo piemyslet nad
jejich eliminaci, a byt tak napied s napravou slabin projektu a ukazat investorovi, zZe jsme pii

strategii mysleli na v§echny mozné cesty (Srpova, 2011).

Externimi faktory se rozumi ty podnéty, které nejsou v nasi moci ani v moci podnikani,
jistym zptsobem ovlivnitelné, a tak nad jejich zvracenim nemame kontrolu. Jsou jimi vné&jsi
faktory pfrilezitosti i hrozeb (Sarsby, 2016). Nespadaji zde ovSem pouze jen piipadné a
pravdépodobné hrozby na jejichZ feSeni je potieba se pfipravit. Soucasné nabada k uvédoméni
a zduraznéni atraktivnich pfilezitosti, u kterych neni pochyb, Ze nam a naSemu podnikéni

mohou pfinést jisté vyhody, moznosti v rustu a pravdépodobnost k Uspéchu (Srpova, 2011).

Vzajemneé porovnani se v zavéru promitne v tabulce tak, ze do fadki zaneseme silné a
slabé stranky a do sloupct pfilezitosti a ohroZeni, pro zdznam daného vysledku vyuZzijeme 3
znaménka. Znaménko,, +” oznacuje situaci, ze silnd stranka mize byt ptileZitostn€ prospésna,
¢i odklonit hrozbu; slaba stranka bude v souladu se zménou prostiedi provozovny. Znaménko
- oznacuje situaci, kdy silnad stranka bude negativné ovlivnéna zménou v prostiedi; slaba
stranka bude prohloubena diky dané¢ zméné v okoli. Znaménko,,0” oznacuje situaci, kdy neni

zadny vztah mezi danymi strankami. Pfi existenci ambivalentniho vztahu a faktor tedy muze
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mit jak pozitivni, tak negativni vliv, do tabulky jsou tedy zapsany ob¢ znaménka, napiiklad,,
+/-““. Hlavi¢ky tabulky mohou byt i naopak prohozeny, plati ov§em, ze pro snadnou orientaci
Vv tabulce by mélo byt vyuzito maximalné 10 fadka a sloupct (Dedouchovd, 2001). Po seéteni
veskerych pozitivnich a negativnich faktor objevime pravé ty extrémni hodnoty, na které jsou

dulezitym bodem v ptipraveni strategie (Srpové, 2011).

3.10 Platna legislativa zaloZeni a provozu preparatorské dilny

Legalni provoz preparatorské dilny podléha nékolika schvalenim pfisluSnych uradu.
Krajska veterindrni sprava registruje preparatora dle ¢lanku 23 nafizeni (ES) ¢. 1069/2009, za
splnéni danych podminek. Krajska veterinarni sprava je hlavnim tfadem ve schvalovacim
procesu preparatorské dilny (Anonymus 18, 2023). A je nutné podat zadost ptislu$né krajské
veterinarni sprave o schvaleni nebo registraci osoby nebo provozovny manipulujici s vedlejSimi
produkty Zivo¢igného ptivodu (VZP) nebo ziskanymi produkty (ZP) dle nafizeni (ES) &.
1069/2009. Tato smérnice je implementovana do zakona pfislusnych stati (Anonymus 19,
2023).

Vyuzivani VZP neboli vedlejiiho Zivo&isného produktu je souhrnné oznageni pro cela
téla, Casti tél zvifat nebo produkty Zivoc¢isného plivodu jenz jsou uvedeny v ¢lancich 4, 5 a 6
Natizeni Evropského parlamentu a rady (ES) ¢. 1774/2002, a které nejsou urceny k lidské
spotiebé, a to véetné vajicek, embryi a spermatu (Anonymus 20, 2023). Dale se fidi nafizenim
Evropského parlamentu a Rady (ES) ¢. 1774/2002 ze dne 3. fijna 2002 o hygienickych
pravidlech pro vedlejsi produkty zivo¢isného ptivodu, které nejsou urceny pro lidskou spotiebu,
zdkonem ¢. 166/1999 Sb., o veterinarni péci § 39a odstavec 2 a nafizeni Komise (EU)
¢. 142/2011, kterym se provadi natfizeni Evropského parlamentu a Rady (ES) ¢. 1069/2009 o
hygienickych pravidlech pro vedlejsi produkty Zivoc¢isného pivodu a ziskané produkty, které
nejsou urceny k lidské spotiebé, a provadi smérnice Rady 97/78/ES, pokud jde o urcité vzorky
a predméty osvobozené od veterinarnich kontrol na hranici podle uvedené smérnice. V souladu
urovni rizika pro zdravi lidi a zvifat, které v souvislosti s danymi vedlej$imi zivociSnymi
produkty vznika (Anonymus 21, 2023).

Kategorie vedlej$iho zivociSného produktu I, se oznacuje Cernou barvou a napisem,,
Pouze k neskodnému odstranéni”, podle natizeni komise (EU) ¢. 142/2011. Do této kategorie
fadime naptiklad pokusna zvitata, volné zijici zvifata, u kterych je podezifeni na infekci

onemocnénim, které je pfenosné na clovéka tzv. Zoondzy, nebo jsou pifenosnd na zvirata
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(Anonymus 22, 2023). Dale zvifata, u nichz usmrceni pfislo v souvislosti s infekci TSE, podle
natizeni (ES) ¢. 999/2001, je soucasti skupiny transmisivnich spongiformnich encefalopatii,
coz je neurodegenerativni onemocnéni, které se pievazné projevuje zménami v chovani,
poruchami pohybt a vzdy konci letaln€. Jejich inkubacni doba se u vnimavych zvitat obecné
pohybuje u skotu 2-10 let, u ovci a koz je to 1-5 let, vzdy v zavislosti na velikost infekéni davek
a exponovani stresovych faktor (Anonymus 23, 2023). Dalsim piikladem je napiiklad vedlejsi
zivocisny produkt, ktery ma piivod z odpadnich vod a je sebrdn béhem tpravy ze zafizeni, které
zpracovava material kategorie. Odpady kategorie I bez ptfedchoziho zpracovani likvidovat
pomoci spaleni ¢i spoluspaleni, nebo naptiklad mtize byt vyuzit jako palivo pro spalovani na
energetické ucely, bez ohledu na predchozi zpracovani (Anonymus 20, 2023). Kategorie
vedlejSiho zivocisSného produktu II, se oznacuje Zlutou barvou a napisem ,,Neni urceno ke
krmeni zvitat”, podle natizeni komise (EU) €. 142/2011. Do této kategorie fadime napiiklad
hnaj, obsah traviciho traktu, zvifata, ktera uhynula jinak nez porazkou, plody, embrya a sperma,
ktera nejsou urcena k chovnym ucelim. Dale také produkty Zivocisného ptivodu, které byly
prohlaseny za nevhodné k lidské spotiebé (Anonymus 22, 2023). Mimo jiné, opady kategorie
I 1ze likvidovat naptiklad zkompostovanim, nebo po piedchozi tlakové sterilizaci pfeménit na

bioplyn. Hniij, mléko a vyrobky z né&j nebo obsah traviciho traktu je mozné ptimo aplikovat na

vvvvv

W

urceno k lidské spotiebé”, podle natizeni komise (EU) €. 142/2011 ¢lanku 10. Do této kategorie
fadime naptiklad odpady ze stravovacich provozoven, krev ze zvifat, jez nevykazovali Zadné
onemocnéni, vodni Zivo€ichové a jejich ¢asti, které nevykazovali Zadné onemocnéni. Soucasti
této kategorie jsou i téla porazenych ¢i jinak usmrcenych zvitat a jejich ¢asti, které jsou podle
pravni predpisit vhodné k lidské spotiebé, ale z obchodnich diivodli nejsou k této spotiebé

ur¢eny (Anonymus 22, 2023).

vvvvvv

zpracovani v kafilerii je kafilerni tuk a masokostni moucka, respektive zpracovana zivoc¢isna
bilkovina v piipadé zpracovani VZP kategorie 3. Metoda ¢.1 je nejéastéjsi metodou zpracovani
VZP, jedna se o tlakovou sterilizaci. Velikost asti 5 cm, teplota 133, tlak 3 bary po dobu
nejméné 20 minut (Anonymus 24,2023).

Dezinfekce, deratizace a dezinsekce tzv. Plan DDD. Je definovan zakonem ¢. 258/2000 Sb. O
ochrané vetejného zdravi. Specialni ochrannou DDD v potravinafskych nebo zeméd¢€lskych
provozech miize vykonavat pouze osoba, ktera ma osvédéeni o odborné zpisobilosti, povoleni

k vykonu asana¢ni ¢innosti, nebo po absolvovani specialniho kursu (Anonymus 25, 2023).
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Pti obchodovani a vyvozu nepodléhaji podminkdm piepravy v piipadeé, Ze jsou
finalnimi vyrobky, to jsou v ptipadé loveckych trofeji osetiené trofeje jak zpracované kiize, tak
lebka. Nyni je v ramci Evropské Unie dovoz a vyvoz volny (Anonymus 26, 2023). Pii dovozu
trofeji ze tietich zemi Ize provadét predbéznou preparaci, kterd je provazena v misté lovu.
Sklada se ze zasolené a vysuSené kiize, ktera je nadéle oSetfena prostiedkem proti napadeni
hmyzu, a lebky bud’ vybélené, ¢i zbavené veskerych biologickych tké&ni. Takto oSetfené
preparaty se skladaji pouze z kosti, roht, kopyt ¢i pazneht, drapti, parohd, zubu, kuzi ¢i kozek
mohou byt prepravovany podle. Karanténa, ktera byva upravena veterinarnim zakonem
platnym pro mezinarodni piepravu, byva zpravidla 40 az 60 dni (Vach, 2023). Dal$i moznosti
je definitivni preparace jiz v misté lovu, a lovci tedy po Case dorazi jiz kompletné zhotoveny
preparat. Pfi transportu do tfetich zemi je nutné registrace preparatorské dilny. Pokud se jedna
0 lov a néslednou preparaci druhu zvéfe, ktery je ohrozeny, chranénym druhem CITES ¢ili
Umluvou o mezinarodnim obchodu s ohrozenymi druhy volné Zijicich Zivoéichti a pland
rostoucich rostlin, je za potiebi ziskat vyvozni i dovozni povoleni, tzv. CITES permit
(Podminky dovozu loveckych trofeji do Ceské republiky). Ty vydavaji tzv. Vykonné organy
CITES, v Ceské republice je provadgjicim organem Ministerstvo Zivotniho prostiedi. Ty na
zaklad¢ podané zadosti o dovoz ¢i vyvoz exemplara chranénych druhli rozhodnou o vydani
tohoto permitu. Permit neni vydan v pfipadé, ze by tento obchod mohl piedstavovat riziko

ohrozeni toho daného druhu (Anonymus 27, 2023).

Legislativa v ramci Ceské republiky ohledné lovné zvéie, ktera je nabyta legalnim
zpisobem spada pod zakon ¢. 449/2001Sb. o myslivosti a zdkon ¢. 166/1999 o veterinarni péci
a 0 zméné nékterych souvisejicich zakoni. Pokud dojde k nalezeni uhynulého kusu lovné zvéte,
je nutné myslet na to, ze dany kus zvéfe nalezi do honitby, ve které byl nalezen a je nutné
kontaktovat spravce dané honitby, kdy to vétSinou byva hospodai mysliveckého sdruZeni.
V ptipadé zdjmu mysliveckého hospodare o kus, se ho ,,ndlezce” musi vzdat, pokud ale zadny
zajem nema, je mozné¢ si tento kus vzit pro preparaci. Rozdil ovSem je, pokud se jedna o druh
zvitete, ktery patii mezi chranéné druhy, kdy se ochrana vztahuje jak na zivé ¢i uhynulé druhy
zvitat. Nalez uhynulého chranéného zivocicha je tieba nahlasit (Anonymus 28, 2023).

%

Podle zékona €. 114/1992 Sb. O ochrané pfirody a krajiny neni mozné aplikovat
pfivlastnéni uhynulého chranéného zivocicha, tak jako to zakon o myslivosti doklada o zvéfi.
Celkové u chranénych druhy plati zdkaz usmrcovani, odchytavani, drzeni, nesmi byt
predmétem obchodu ani zpracovani, bez ohledu na stav dané¢ho druhu ani zdali je druh zivy ¢i

uhynuly. Stejné pravidlo plati i pro exponaty, jako jsou napitiklad trofeje (Tlapak, Rihova 2007).
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Plati to 1 pro staré trofeje, které miize mit ¢lovék doma tadu let. Takovy ¢loveék je povinen u
daného preparatu prokazat ptivod anebo naptiklad stafi, pokud v dobé preparace druh chranény
nebyl (Neznalost zakona neomlouva). Pokud ale dojde k nalezu uhynulého chranéného druhu,
ktery by dany ¢lovek chtél prechovavat, nebo preparovat, musi nejdiive na ptislusném urade,
ktery je organem ochrany piirody, zazddat o povoleni vyjimky z téchto zdkazl, nebo odchylku,
pokud se jedna o ostatni druhy ptakt. Povoleni v urcitych pfipadech organ mtize vydat, pokud
je k tomu dobry diivod a spjaty pojem vefejného zajmu (Tlapak, Rihova 2007). Je oviem nutné
myslet na to, Ze preparaci mize provadét pouze preparator, ktery disponuje vyjimkou §56
odstavec 1 a 2 pism. d a 850 odstavec 1 a 5 zakona ¢. 114/1992 Sb. O ochrang ptirody a krajiny
v souvislosti s preparaci zvlasté chranénych druhti. Vyjimka je ud€lovana na 5 let (Fritzova,
2017). V Ceské republice existuji dvé formy ochrany druhtl. Zvla$tni druhova ochrana vybira
druhy, které jsou ur¢ené vyhlaskou a jsou dale stanoveny zakonnymi podminkami ochrany.
Jednim z nastroju pro jejich ochranu jsou tak realizovany zachranné programy, které obsahuji
komplexni soubory opatieni odstranujici nebo zmirniujici znamé ohrozujici faktory a zlepsujici
podminky pro prirozeny vyvoj druhii ohroZenych vyhynutim. Dal§im néastrojem jsou programy
péce, ty reprezentuji a upravuji formu piistupu k ochrané vybranych druht s ohledem na pohled
zajmu lidské spole¢nosti. Jsou vydavany i dalsi podklady, jako napiiklad metodiky, odborné
publikace ¢i webové stranky. Druhou formou ochrany je tzv. Obecna ochrana druhii. Ta se
zaobird vSemi druhy rostlin a zivoc¢icht, a chrani je pfed zni¢enim, poskozenim, sbérem ci
odchytem a dal§im jednani, které by ohrozilo jejich vyvoj ¢i rozmnoZovaci schopnosti.
Mimotadné se rovnéz vénuje ochrané¢ volné zijicich ptaki, ta vyplyva ze smérnice Rady ¢.
79/409/EHS, o ochrané volné zijicich ptaki. Zachranné stanice se vénuji pé€i o zranéné a
handicapované jedince a jejich ¢innost je povolena na zaklad¢ §5 odstavec 9 zakona ¢. 114/1992
Sb., o ochrané ptirody a krajiny, ve znéni pozdéjsich ptedpisii. Charakteristickd soucast ochrany
druhti je problematika nepivodnich invazivnich druht rostlin a Zivoéichi (Anonymus 29,
2023).

Cerveny seznam ohroZzenych druhii je zdroj informaci ohledné stavu druhti Zivogichi,
rostlin a hub. Analyzuji pravdépodobnost jejich budouciho vymreni za pouZiti standardnich
kategorii a kritérii. Kritéria vSak nejsou vzdy idealnim pfedmétem porovnani, v ndsledujicich
hodnoceni a srovnani se situaci v jinych evropskych statech. Formou knih jsou Mezinarodni
unii na ochranu zvifat tzv. IUCN, vydavany od 60. let 20. stoleti (Chobot, 2012). Globalni
kategoricky systém rozliSuje hlavni 3 kategorie ohroZeni, do kterych jsou druhy zatazeny, podle

jejich stavu. Jedna se o kriticky ohroZené, ohrozené a zranitelné druhy. DalSimi dvéma
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kategoriemi, které¢ definuji hlavni Gcel tohoto systému jsou kategorie druhii vyhynulych a

vyhynulych ve volnosti. Jedna se o komplexni a globalni seznamy (Mace, 2008).

Zalozeni zivnostenského podnikani na zivnost ohlasovaci a zivnost volnou. Jako sluzby pro
myslivost a lesnictvi. Zakladni podminkou pro provozovani volné Zivnosti spada jeji ohlaseni.
Subjekty opravnéné k ohlaseni Zivnosti volné jsou fyzické osoby s bydlistém na Gizemi Ceské
republiky, plnd svépravnost a bezthonnost. Pti zalozeni volné Zivnosti neni tfeba

specializované vzdélani ani praxe (Anonymus 30, 2023).
Podnikéani v obchodnim z&koniku a v Zivnostenském zakon¢ je definovano:

Soustavnosti, je nutné dbat na pravidelnost vykonu ¢innosti, samostatnosti, kdy fyzicka
osoba jednd osobné¢ a pravnickd osoba bude jednat pod zastitou svého statutdrniho organu,
vlastnim jménem a vlastni odpovédnosti nese fyzicka ¢i pravnickd osoba vesSkerou
zodpovédnost za své jednani pii vykonu ¢innosti. Dosazeni zisku musi byt vzdy v Umyslu

podnikani, nemusi jej byt ov§em dosazeno (Srpové, 2010).
Podnikatelem je jak fyzicka, tak pravnicka osoba a kdy dosahne tohoto statutu
Dle obchodniho zakoniku § 2, odstavec 2

- Osoba zapsana v obchodnim rejstiiku

- Osoba, kterd podnika na zaklad¢ Zivnostenského opravnéni

- Osoba, kterd podnika na zaklad¢ jiného nez Zivnostenského opravnéni podle zvlastnich
predpist

- Osoba, ktera provozuje zemédélskou vyrobu a je zapsana do evidence podle zvlastniho
piedpisu

(Srpova, 2010).

Na zivnostenském tufadé, budou dale sdé€leny podminky, které urady budou mit dalsi
podminky pro schvaleni. Je diilezité, aby provozovna spliovala hygienické normy. Zptsobilost
provozovny u stavebniho Ufadu, s ¢imz se dale poji splnéni podminek pro protipozarni
bezpecnost, kterou potvrzuje piislusna hasi¢ska zachranna stanice. Jak bylo jiz zminéno dfive,
je nutné mit zajisténou likvidaci veskerého odpadu, kdy zadost sméfuje na mistni odbor

zivotniho prostiedi (Anonymus 31, 2023).

Bezpecnost prace a ochrana zdravi pfi praci tzv. BOZP, v provozovnach stanovuje v
Ceské republice zejména zakon &. 262/2006 Sb., zakon o pracovnich podminkach, a na néj
navazujici vyhlasky. Naptiklad zékon €. 309/2006 Sb., kterym se upravuji dal§i poZzadavky

bezpecnosti a ochrany zdravi pii praci v pracovnépravnich vztazich a o zajisténi bezpecnosti a
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ochrany zdravi pfi ¢innosti nebo poskytovani sluZzeb mimo pracovnépravni vztahy, zakon ¢.
258/2000 Sh., 0 ochrané vetejného zdravi, nafizeni vlady ¢ 361/2007 Sb., kterym se stanovi
podminky ochrany zdravi piipréci (Jandkova, 2022), zakon ¢. 205/2020 Sb. O ochrané
vefejného zdravi (Anonymus 32, 2023). Zadosti vzdy spadaji pod ptislusny tiad kraje, ve
kterém se objekt nachazi (Anonymus 33, 2023).

Pro spravny a bezpecny provoz preparatorské dilny je dilezité dodrzovat piedpisy
tykajici se manipulace s nebezpecnymi latkami, pouzivani ochrannych pomucek, fizeni odpadii
a hygieny. Také je nutné zajiStovat pravidelnou udrzbu zafizeni a stroji a zajiSténi

bezpecnostnich opatieni pii manipulaci s nebezpe¢nymi latkami (Anonymus 34, 2023).

Pti schvalovacim procesu na stavebnim ufad¢ je rozdil, zdali zdddme pouze o povoleni
k piestavbé, nebo o nové stavebni povoleni. V obou ptipadech je vhodné se jiz predem
informovat u krajské veterinarni spravy, o predstavé ohledné dispozi¢niho feSeni provozovny.
Zde se tedy stavebni rozhodnuti spojuje se schvalenim pozarni bezpecnosti. Pozarni bezpecnost
stavebniho objektu je schopnost tohoto objektu jako celku branit v ptipadé pozaru ztratam na
Zivotech a zdravi osob, popiipadé zvitat a majetku. Sklada se z pasivni a aktivni ochrany. Je
nutné umoznit bezpecnou evakuaci osob, branit Sifeni pozaru po celém objektu, branit Sifeni
pozaru mimo objekt, umoznit u¢inny zasah pozarnich jednotek (Jurakova, 2023). Dale je
k Zadosti stavebniho ufadu nutné ptipojit projektovou dokumentaci a dalsi casti, které jsou

v zadosti o stavebni povoleni (Anonymus 35, 2023).

3.10.1 Nejvyznamné&jsi preparatorské dilny v Ceské republice

V Ceské republice preparatorskou dilnu provozuje vét$ina subjektil na Zivnostensky list,
kdy sluzby pro myslivost a lesnictvi spadd mezi zivnosti volné a neni tak tfeba pro jejich
vykonavani ptedchozi praxe ¢i odborné vzdélani. Preparitorské dilny, které provozuji své
podnikani jako obchodni spole¢nost, presnéji fe¢eno jako spole¢nost s ru¢enim omezenym je
naptiklad dilna Preparace Pekar s. r. 0. (Anonymus 10,2024) a firma Franc s. r. o (Anonymusl11,
2024).

Firma Franc s. r. o. Je aktivni firmou jiz 20 let, nachazi se v obci Sakvice, a jejich
hlavnim poslanim je poskytovani sluzeb v oblasti mysliveckych a loveckych komodit véetné
zprostiedkovatelské ¢innosti a technického poradenstvi. Na preparaci zvifat pracuje
patnacti¢lenny tym, ktery se mésicné podili na preparaci sta zvifat. Firma se ovSem nezabyva
pouze preparaci zvirat jako takovou, ale dale zprostfedkovavaji lovecké cesty, které zajiStuji

v mimo jiné v mnoha zemich od Afriky, Ameriky, Asie, Novy Zéland az po Severské zemé.

35



Této zprostiedkované cesty se tedy netyka pouze lovu, ale jedna se o servis od letenky po
zaveérecnou preparaci trofeje. Samoziejmosti je tedy i CITES permit a celkovy pievoz trofeji
do Ceské republiky i s celnimi kontrolami. Dalsim odvétvim, kterym se tato firma zaobira je
vyroba loveckého nabytku a dalsich bytovych doplikid. Pii preparaci vyuzivaji sklenéné oci,
anatomické modely a Celisti, které nalezi pro jednotlivé druhy zvifat a jsou kvalitni. Na ptani
klienta zajist'uji pod trofeje vyfezavané podlozky od provéienych fezbaii. Na svych webovych

strankach www.prepalov.cz/preparace informuji klienty, jaké jsou nejcastéjsi chyby, které

provadi sami lovci, nez se dostanou k preparatorovi a kterym je ideélni se vyhnout, aby byl
nasledny preparat co nejkvalitnéjsi. Naptiklad uvadi Spatné stazenou deku, ktera je kratka pro
potteby modelu, nebo naptiklad zapateni deky, pii vychladnuti kusu leziciho na zemi. Na svém
e-shopu, ktery dale provozuji nabizi PUR modely zvéfe napiiklad z Afriky, Ameriky, Evropy,
ptaci modely ¢i kameny a dopliiky k habitatim néslednych preparaci a sklenéné oci pro savce
a ptaky (Anonymus 12, 2023).

Preparace Pekaf s. r. 0. Je preparatorskou dilnou, s letitou zkusenosti v oboru a mnoho
spokojenymi zékazniky, ktera se nachazi v obci Chmelik u Litomysle. Neni uveden piesny
pocet lidi v tymu, ktefi na piipravé preparatu pracuji, ale na fotografiich ptipojenych na webu

www.preparacepekar.cz se pocet lidi pohybuje mezi péti lidmi, ktefi jsou vyfotografovani u 2

pfipravenych preparatl medvédi hnédych, az jedendacti lidmi, ktefi stoji u celé postavy
nosorozce. Pro preparaci vyuzivaji originalni sklenéné oci pro kazdy druh a Celisti, které jsou
rovnéz kvalitni. Anatomické modely jsou schopni samostatné modelovat podle velikosti a
zaroven dle ptani zékaznika na pozici preparatu. Soustfedi se na modelaci detaildl, jelikoz v,
7e pravé detail dokaze zcelého preparatu dotvofit skute¢né vérny vzhled. Mimo jiné
spolupracuji s mnoha loveckymi agenturami, které pusobi po celé Evropé. Zabyvaji se
ptedevs§im dermoplastickou preparaci, dale ale nabizeji zakdzkovou vyrobu pfedmétil z parozi,
jako jsou napiiklad lustry, zrcadla, vésaky i dalsi piedméty s mysliveckou tématikou, a mapy
Afriky tzv. Wall art, které jsou tvoreny z kiizi africké fauny rozdilnych velikosti. Rovnéz na
svém webu informuji klienty, jakym zplisobem se provadi spravné stazeni deky, pro zvoleny
typ preparace, text je doplnén nazornymi obrazky a fotografiemi. Déale informuji klienty
napfiiklad o udrzbé¢ trofeje a jeji umisténi na spravné misto, kdy pti dodrzeni podminek umisténi
garantuji dozivotni zaruku, ¢i zajisténi dovozu a odvozu preparatu a uvadéji obecnou dodaci
lhiitu 3-4 mésice (Anonymus 13, 2023).

Preparace Zugar je od svého zalozeni v roce 1991 provozovéna se zaméfenim na
preparace trofejové zvéte s pievahou savcet. Od roku 1995 sidli v Moravské Nové Vsi, kde ma

svou provozovnu. Mezi zdkazniky patfi mnohd muzea a zoologické zahrady. Na svém webu
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www.zugar.cz kratce informuje zdkazniky o zasadach oSetfeni zvere pred preparaci
(Anonymmus 14, 2023).

Salaba taxidermy www.preparacesalaba.cz je preparatorska dilna v obci Mirova pod

Kozakovem. Ptes svou 26letou praxi v oboru, je jeho snahou neustalé vzdélavani a jeho prace
se sklada jak z osvédéenych preparatorskych metod, tak novych postupti a moderni taxidermy
Z celého svéta. Rad utika od vsednich instalaci k zivym pozicim, kterou jsou doplnéné
prirodnimi habitaty. Jeho instalace pro organizace jsou napiiklad preparace medvéda hnédého
Medouse, ten Zil na zamku v Zakupech a v roce 2019 zemfel ve véku 27 let, jeho preparace je
k nahlédnuti v prvnim patfe zamku, nebo naptiklad preparat kamzika horského uloveného
v narodnim parku Ceské Svycarsko je nyni umistén v expozici na Fakulté Zivotniho prostiedi
Ceské zemédélské univerzity v Praze. Nyni mimo svou preparatorskou dilnu také ptisobi
¢astecn¢ jako odborny asistent na Katedie myslivosti a lesnické zoologie Fakulty lesnické a
devaiské na Ceské zemédélské univerzité, kde je garantem piedméti: Preparace savci a
Preparace ptakd, které nalezi studijnimu oboru Konzervace piirodnin a taxidermie. Na
Evropském mistrovstvi v Taxidermy Budapest’ v roce 2021, kterého se sam ztcastnil, spolu s
daldimi Geskymi preparatory, ale také se skupinou mladych studentti z Ceské zemédélské
univerzity a celkem pét soutéZicich v kategorii Novice ziskalo vyborné hodnoceni, a preparat
Bc. Terezy Majerové se stal vitézem divize Novice s poctem 96 bodt. Jeji preparat flémujiciho
muflona déle ziskal specidlni cenu Maurice Bouten Award. Soucasti jeho preparatorskych
sluzeb je odchod preparatu, presné podle predstav zakaznika, spolu se zaméfenim na detail a
zivym vyrazem preparatu. Primérnéd dodaci doba v této dilné€ je obvykle v rozmezi mezi péti a
deviti mésici. Dale je soucasti logistika z dané lovecké destinace pies transport a celni kontrolu.
Tato dilna také disponuje vyjimkou 856 odstavec 1 a 2, pism. d a 850 odstavec 1 a 5 zékona
Cislo 114/1992 Sb. O ochran¢ piirody v souvislosti s preparaci zvlasté chranénych druht
Zivocicht.. Ve svém portfoliu mimo jiné nabizi dermoplastické preparaty hlavy s hrudi, celého

téla, beleni lebek, tzv. Pedestal mount ¢i Offset mount (Anonymus 15, 2023).
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4 Metodika

4.1 Dotaznikové Setreni

Pro ziskani vétSitho mnozstvi odpovédi, které jsou pravdivymi a osobnimi zdjmy
jednotlivych respondent bylo v této praci vyuZzito dotaznikového Setfeni. Primarnim cilem
tohoto dotazniku je zjiSténi nejatraktivnéjSich prepara¢nich metod u osteologické a
dermoplastické preparace. Sekundarnimi cili je zjiSténi, jak casto jsou dané sluzby respondenty
zejména z fad myslivel a lovel vyhledavany. Dal§Sim sekundarnim cilem je nalez, zda existuji
rozdily v oblibenosti modernich modelt nabizenych preparatorskymi dilnami. Prvotni hypotéza
je stanovena, Ze mladsi lidé, budou mit vétsi zadjem o zvoleni i1 netradicnich modeld a pozic
preparatil, a lidé s vyssimi ptijmy budou Castéji volit oficialné uznanou dilnu.

Prvotni ndvrh otazek byl slozen z 12 zékladnich ot4dzek. Po naslednych konzultacich
byly otazky v dotazniku rozsifeny o 5 osobnich otazek tykajicich se pohlavi, véku, vzdélani,
zaméstnani, piijml. A nasledné rozSifeni otdzek na pocet 26 se tykalo zejména rozsifeni
stavajicich otdazek a zaméfeni se vice na detail zejména u preparatorskych modeld. Cely
dotaznik byl kompletn¢ anonymni.

Cely dotaznik byl vytvofen pomoci webovych stranek survio.com. Dotaznikové otazky
byly slozeny z 22 uzavienych a jedné oteviené otazky. 1 otazka obsahovala nékolik moznosti,

ke kterym bylo za cil rozde¢lit 100 bodi podle oblibenosti. A naposledy 2 otazky byly
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koncipovany pro setazeni na Skéle. Ze vSech 26 otazek bylo 15 otazek oznacenych jako povinné
pro zodpovézeni a 11 otazek jako nepovinné.

Formulace otazek a odpovédi byla velice ¢asto obsahové rozsahla z diivodu vysvétleni
danych termint, které by mohli byt pro nékteré respondenty neznamé. 8 otazek bylo z tohoto
divodu navic rozsifeno o fotografie, které spravné a kvalitn€ zobrazily dané terminy v otdzce
pouzité.

Pro toto téma je velice dulezité, aby vétSina respondentli se skladala zejména
z myslived, loved ¢i pripadné milovnikti ptirody, u kterych se mize stat, Ze se k preparaci
zivo¢ichi dostanou. Z tohoto divodu byl dotaznik sdilen pfedevSim na mysliveckych
skupinach pomoci Facebooku, Instagramu a jinych webovych stranek obsahujici lovecka fora.
Dal§im a menSim zpisobem S§ifeni bylo zvoleno rozesilani pomoci e-mailu.

Zvetejnéni dotazniku probéhlo 5.10.2023 a téhoz dne je zaznamendna prvni odpoved’
dotazniku. Posledni odpovéd’ v dotazniku a jeho stazeni prob¢hlo dne 13.2.2024. V tomto

casovém obdobi byl dotaznik 5x distribuovan pomoci sdileni na skupinach na Facebooku.
4.1.1 Seznam otazek dotaznikového Setfeni

1. Jaké je Vase pohlavi?
Odpovédi: muz, zena
2. ZapiSte prosim piesny rok VaSeho narozeni?
Volna textova odpoved
3. Jaké je VaSe nejvyssi dosazené vzdélani?
Bez vzdélani, zékladni, stfedni (s vyuCenim, s maturitou/bez
maturity, odborné i neodborné)
4. Kterd z nasledujicich kategorii nejlépe vystihuje Vas pracovni stav?
Student bez brigady, student s brigadou, zaméstnany na cely pracovni tivazek,
zaméstnany na ¢aste¢ny uvazek, nezaméstnany (hledam praci, nezaméstnany  (
nehleddm praci), starobni dichodce, handicapovany (neschopny pracovat), dichodce
invalidni, rentier, jiné
5. Jaké je vysSe VaSich ptijmt?
0- 17 300, 17 301- 25 000, 25 001- 35 000, 35 001- 40 300, 40 301- 50 000, 50 001- 60
000, 60 001- 70 000, 70 001- 80 000, 80 001- 90 000, 90 001- 100 000, 100 000+
6. Jak dlouho se vénujete myslivosti?
Myslivosti se nevénuji, 0-4 let, 5- 9let, 10-19 let, 20-29 let, 30-39 let,40-49 let, 50+ let

7. Jak dlouho se vénujete lovu?
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8.

Lovu se nevénuji, 0-4 let, 5- 9let, 10-19 let, 20-29 let, 30-39 let,40-49 let, 50+ let

Vyuzivate nékdy moznosti poplatkovych lovii v Cechach ¢&i v zahraniéi?

Nevyuzivam, ptilezitostné vyuzivam, obvykle vyuzivam, diive jsem vyuzival/a, ale nyni

jiz nevyuzivam, jina

9.

Jak ¢asto po lovu zvéfe vyuzivate moznosti dermoplastické preparace?

Po kazdém uloveni trofejového kusu, pokud se jednd o raritni ¢i prvni kus zvéfe, po

10.

11.

12.

13.

kazdém uloveni pfi poplatkovém lovu, po kazdém zahrani¢nim lovu, u vétSiny
trofejovych kusti, u vétsiny poplatkovych lovil, u vétSiny zahrani¢nich lovl, vyuzivam
pouze ziidka, nevyuzivam

Jak Casto vyuzivate moznost béleni lebky ¢i osteologické preparace preparatorskou
dilnou?

Po kazdém uloveni trofejového kusu, pokud se jedna o raritni ¢i prvni kus zvéfte, po
kazdém uloveni pfi poplatkovém lovu, po kazdém zahrani¢nim lovu, u vétSiny
trofejovych kust, u vétsiny poplatkovych lovi, u vétSiny zahrani¢nich lovi, vyuzivam
pouze ziidka, nevyuzivam

Je pro Vs dulezité pti vyberu preparatorské dilny, zda je oficidln€ uznanou dilnou nebo
pro vas tento faktor neni dilezZity?

Vzdy volim oficidlné uznanou dilnu, vzdy volim neoficidlni dilnu, ¢asté&ji volim
neoficialni dilnu, Castéji volim oficialn€ uznanou dilnu, zalezi na jinych faktorech,
nevim ze méa preparatorska dilna ma byt veterinarné uznanou

Vyuzivate sluzeb preparatorske dilny, pokud se jedna o béleni lebky ¢i jiny osteologicky
preparat?

Vyuziji sluzeb preparatorské dilny, béleni lebky provadim sam doma, vyuziji sluzeb
neuznané dilny, béleni lebky nechavdm na zndmém ¢i kolegovi

Mate zajem o vytvoreni dermoplastickych preparata?

Ano a vyuzivdam moznosti uznané preparatorské dilny, ano a vyuzivdim mozZnosti

neuznané preparatorské dilny, ano ale nezélezi mi na uznani preparatorské dilny,

nemam zajem o dermoplasticky preparat
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16. Nechali byste si udé¢lat osteologicky preparat celého kusu zvéie?
Ano, takovy preparat vlastnim, ne
17. Dermoplasticky preparat objednavate na zédklad¢ vlastni predstavy o vzhledu a pozici,
¢i volbu o vzhledu a pozici preparatu nechavate na uvazeni preparatora?
Vlastni pifedstava, volbu nechdvam na prepardtorovi, dle dostupného katalogu daného
preparatorskou dilnou, inspiraci hleddm na internetu
18. Jaka je vaSe mira zajmu o tento zpusob preparace?
1 — Uplny nezajem, 2- ¢asteCny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Casteény zajem a 5-
enormni zajem
19. Jaka je vaSe mira zajmu o tento zpusob preparace?
1 — dplny nezajem, 2- ¢asteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Casteény zajem a 5-
enormni zjem
20. Jaka je vase mira z4jmu o tento zptlisob preparace?
1 — Uplny nezajem, 2- Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — CasteCny zajem a 5-
enormni zajem
21. Jaka je vaSe mira z4jmu o tento zpUisob preparace?
1 — Uplny nezajem, 2- ¢aste¢ny nezdjem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5-
enormni zajem
22. Jaka je vaSe mira zajmu o tento zpusob preparace?
1 — Uplny nezajem, 2- Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — CasteCny zajem a 5-
enormni zajem
23. Jaka je vaSe mira z4jmu o tento zpUsob preparace?
1 — Uplny nezajem, 2- ¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Caste¢ny zajem a 5-

enormni zajem

¢ o . , 740

25. Po lovu Vv zahrani¢i vyuzivate preparatora v dané lokalit¢ nebo mate domluveného

preparatora?
Preparator v dané lokalité lovu, preparator v Ceské republice, preparator v jiné zemi,
preparator je domluven loveckou agenturou, nevyuzivam

26. Mate zkuSenost s jednou ¢i vice preparatorskymi dilnami?
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S Zadnou, pouze s jednou, s vice dilnami, zkuSenost i se zahrani¢ni dilnou

4.2 SWOT analyza

Klicovym krokem pro zalozeni preparatorské dilny je dodrzeni veskerych legislativnich
procest a schvaleni. Tato SWOT analyza po¢ita jiz s kompletnim legislativnim schvélenim a
neni tak soucasti pii tvorbé této analyzy. Zakladem znalosti pro sestaveni a vyhodnoceni
analyzy je vySe zpracovana literarni reSerse. Mimo jiné analyza obsahuje znalosti z absolvovani
2 ptfedmétl preparace ptakl a savcl ve 2 semestrech. Zde po prezentacich mnoha moZznosti
fungovani preparatorské dilny, bylo podnétné pro tvorbu mnoha nazora a faktori, které mohou
byt velice dulezité pti fungovani preparatorské dilny. Dalsi ¢asti pti volbé danych faktort byly
odpovédi respondenti v dotaznikovém Setieni, které mimo jiné obsahovalo nékolik otazek
tykajicich se i preparatorskych dilen. Ze vS§ech vyse zminénych kategorii bylo sepsano nékolik
bodi do jednotlivych skupin SWOT analyzy. Z téchto mnoha faktort, bylo nasledné u kazdé
skupiny vybrano 5 zastupct, kde lze ¢ekat jejich nejvyssi podil pfi zalozeni dilny. Vybrané
faktory byly nasledn¢ vlozeny do tabulek, dle navodu z literarni reSerSe a vyhodnoceny jejich

vlivy.

4.3 Podil prodejni ceny na uméleckém zpracovani

Zakladem dat pro zjiSténi podilu prodejni ceny, ktery mize pfipadat na umélecké
zpracovani preparatu, jsou ceniky nékolika ¢eskych preparatorskych dilen, které tyto ceniky
zvetejnuji na svych webovych strankach. Druhé skupina dat nélezi cenam téch
nejzakladnéj$im komponentiim, které do kazdého preparatu patii. Data o cenach za material
jsou vytahem ze 3 internetovych obchodil s taxidermickymi potfebami. OvSem vysledna cena
za materidl je vyuzita pouze z jednoho obchodu, a to Bauer Handels GmbH, z diivodu Ze
pouze tento obchod nabizel veskeré zbozi pro vybrané druhy zvéte. V kalkulaci nejsou a ani
nemohou byt zobrazeny dalsi naklady z divodu extrémni rozdilnosti u téchto dilen. Neni
mozné jednotné vyhodnotit ¢ast ceny, kterd je promitnuta do preparatu, jako je nutnost
zaplaceni piipadného najmu, elektiiny, vody, odpadového hospodarstvi ¢i kafilerie.

Ceny za material u vybranych druhil pro ¢eské druhy zvéfe a nasledné pro druhy
zvéte, za kterymi je Casto nutné vycestovat do zahranici, byly vlozeny do tabulky. Dal§im

krokem bylo vytazeni cen za preparaci danych druhi u 6 ¢eskych preparatorskych dilen. Tyto
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hodnoty byly vloZeny do tabulky a porovnany ceny za dany tkon k cené materialu. Vytvoreny
byly tak 2 vysledné tabulky, které zobrazuji porovnani cen za preparaci k cené materialu a
vyslednym vypoctem je ¢astka, kterd miize byt vnimana jako podil prodejni ceny na
uméleckém zpracovani. Tato kalkulace pocita pokazdé s vyuzitim modelu na natazeni kiize,

nepocitd s moznym vlastnim vylévanim modela z forem.

4.4 Ekonomicka efektivnost preparace tuzemskych druhi zvére

Sbér dat pro stanoveni ekonomické efektivnosti se sklada ze zékladnich cen komponentt
pro montaz preparatu, a to nahrada o¢i, usi, modelt pro preparaci hlavy s hrudi. Tato data jsou
totozna s daty pro podil prodejni ceny na umélecké zpracovani. Nova sada dat je vytahem
moznych hodnot Casu pii celém procesu dermoplastické preparace hlavy s hrudi. Posledni
skupinou dat jsou chemikalie vyuzivané pii dermoplastické preparaci. Majoritni ¢ast dat a cen
produktt pochazi opét z internetového obchodu Bauer Handels GmbH.

Z dtvodu orientaéné snadného vyobrazeni vysledku dat jsou jednotlivé ceny chemikalii

prepocitany na realnou cenu pouzitého produktu na 1 1 vody v lazni.

4.5 Ekonomické efektivnost preparace zahrani¢nich druhu zvéie

Sbér dat probihal totozné se sbérem dat pro preparaci tuzemskych druhti zvéte, pouze
implementaci rozdilnych druhli zvéte. V otazce Casové narocnosti preparace zahrani¢nich

trofeji je obecné zapocitavan delsi Cas u vétSiny ¢asti preparacniho procesu.
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5 Vysledky

5.1 Dotaznikové Setreni

Celkem byl dotaznik navstiven poctem 497 navstév. Z tohoto poctu bylo 226
dokoncenych odpovédi. Jelikoz byl dotaznik sdilen vicekrat, je pocet navstév vyssi, ale nedoslo
K duplicitnim odpovédim. Cas vyplnéni dotazniku se pohyboval mezi 2-30 minutami.
Nejbéznéjsi ¢as vyplnéni dotazniku byl 5-10 minut.

Po nasledné kontrole kvality dat bylo nutno vyfadit 2 respondenty, z divodu nekvalitnich a
nekompetentnich odpovédi. Diky zpétné vazbé ziskané pod ptispévky, bylo nutné vyradit 3
otazky, z dtivodu nefunk¢nosti u nékolika respondentd, kdy podle uvedenych problémi nebylo
mozné ménit pofadi odpovédi a zahrnuti téchto otazek v nasledné analyze by bylo velice
zkreslujici pro vysledek. A to otazky ¢islo 14,15 a 24.

Vyhodnoceni pro data u zékladnich otazek bylo zvoleno pomoci tabulky a grafu. Jedna se o
otazky cislo 1 a 3-10. Pro orientaéné¢ dobré vyhodnoceni byl zvolen kolaCovy graf. Ve
vyhodnoceni byla pouzita pouze realnd data a nebylo brano v potaz nevyplnénych odpovédi.
Otazka cislo 2 byla vyhodnocena pomoci sloupcového grafu pro zobrazeni vztahu ¢etnosti na
ose y a odpovédi k urCenému véku na ose x. Déle vytvoreni krabicového grafu zobrazuje
primérny vék, smérodatnou odchylku a minimdlni a maximalni vék respondentti. Pro nasledné
vyhodnoceni proménnych, bylo zvoleno 5 skupin, a to skupiny pfijmt, véku, vzdélani, doba
provadéni myslivosti a doba provadéni lovu u respondentil. Finalni vyhodnoceni prob¢hlo u

zvolenych otazek a skupin pomoci kontingencnich tabulek.
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5.1.1 Vyhodnoceni odpovédi respondentii

5.1.1.1 Demografické otazky

Prvni otazkou dotazniku byla otdzka na pohlavi respondentii. Tuto otazku zodpovédélo
vSech 224 respondentli. Pocet muzskych respondentti v dotazniku je 172, ¢emuz piipada podil

77 %. Pocet respondentil, které jsou Zenami je 52 a tedy ptipada podil 23 %.

Pohlavi respondentt

Graf ¢. 1 pohlavi respondentt

Dalsi otazkou bylo zji$téni dosazeného vzdélani respondentt. Tuto otazku
zodpovédélo 223 respondentt, a jeden respondent tuto otdzku nezodpovédél. Nejvetsi skupina
vzdélani respondentt pripada na respondenty se sttednim vzdélanim a jejich pocet je 126,
¢emuz piipada podil 57 %. Dalsi skupinou respondentti je dosazené vzdélani vysokosSkolské
s magisterskym titulem. T&chto respondenti je 44, s podilem 20 %. Vysokoskolské vzdélani
s bakalafskym titulem ma 27 respondentti tohoto dotazniku, s podilem 12 %. Vyssi odborné
vzdélani ma 11 respondentt, coz pripadd na 5 %. 10 respondentli ma ukoncené zakladni
vzdélani a jejich podil jsou 4 %. A posledni skupina respondentli méa ukoncené vysokoskolské
vzdélani s titulem doktorskym ¢&i vy§§im. Téchto respondenti v dotazniku je 5 s podilem 2 %.
Graf ¢. 2 neobsahuje nevyplnéna data. Nikdo z respondentl tohoto dotazniku neni bez
vzdélani nebo s netiplnym zakladnim vzdélanim. Skupina respondentt se zakladnim
vzdélanim je siln€ ovlivnéna v€kem danych respondenti a neni tak kone¢nym stavem

vzdélani.
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Vzdélani respondent

l ‘/. %

Graf ¢.2 vzdélani respondentt

Nasledujici otdzka méla za cil zjistit pfesny rok narozeni respondentl a nasledné jejich
veék. Tuto otazku zodpovédélo vSech 224 respondentli. VEk respondentd a jejich Cetnost
zobrazuje graf ¢.3. Graf ¢.4 nasledné z téchto hodnot zobrazuje krabicovym grafem primér
véku respondentli, smérodatnou odchylku, minimdlni a maximalni vék. Primérny vék

respondenttl je 33 let a smérodatna odchylka + 13 let.
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Graf €. 4 Zobrazujici priimér véku, smérodatnou odchylku, minimalni a maximalni vék

Dalsi otazkou bylo zjisténi soucasného pracovniho stavu respondentti. Tato otazka byla
zodpovézena 213 respondenty a tedy 11 respondentll tuto otdzku nezodpovédélo. Graf €. 5
nezobrazuje nevyplnéné informace. Mezi respondenty neni nikdy nezaméstnany,
handicapovany ¢i neschopny pracovat ani invalidni dichodce. Nejvétsi skupina respondentd je
zaméstnana na cely pracovni tivazek a jedna se o 130 respondentil, ktefi maji podil 61 %. Dalsi
skupinou respondentt jsou studenti, ktefi maji brigadu a v tomto dotazniku jich je 33 s podilem

15,5 %. Studentu, ktefi brigadu nemaji je 20 v tomto dotazniku a jejich podil je 9,4 %. Za jiny
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svij pracovni stav oznacuje 14 respondentt a jejich podil je 6,6 %. Mezi respondenty je i 7
starobnich dichodct s podilem 3,3 %. Skupina zaméstnanych respondentli na ¢aste¢ny uvazek

je 6 s podilem 2,8 %. 3 respondenti oznacili moznosti rentier jako sviij pracovni stav a jejich
podil je 1,4 %.

Pracovni stav respondentt

3.3% - 1.4%

2.8%

Graf ¢.5 zobrazujici pracovni stav respondentt

Dalsi otazka zjiStovala vysi piijmi respondentd. Tuto otdzku nezodpovédélo 11
respondentli. Nejvétsi skupinou jsou respondenti s piijmem 25 001- 35 000 K¢, jejich pocet je
45 a podil 21,1 %. Druhou nejvétsi skupinou jsou respondenti s ptijmem 0- 17 300 K¢, kdy
jejich pocet je 39 respondenti a podil 18,3 %. Tato skupina je silné ovlivnéna vékem
respondentl, kdy vétSina respondentl ve skupiné 0-17 300, jsou studenti s brigadou. Dalsi
skupinou jsou respondenti s ptijmem 35 001- 40 300K ¢, kdy jejich pocet je 29 a podil 13,6 %.
Skupinou se stejnym poctem a podilem jsou respondenti s ptijmem 40 301 — 50 000 K¢, kdy je
jejich pocet rovnéz 29 respondentti a podil 13,6 %. Dalsi skupinou jsou respondenti s pfijmem
50 001- 60 000 K¢, jejich pocet je 25 a podil 11,7 %. Respondentt s piijmem 17 301- 25 000
K¢ je 20 a jejich podil je 9,4 %. 9 respondenti je ve skuping ptijmt 60 001- 70 000 K¢, a jejich
podil je 4,2 %. Dalsi skupinou jsou respondenti s piijmem 100 001+ K¢&, téchto respondent je
7 a jejich podil je 3,3 %. Skupina respondenti s pfijmem 70 001- 80 000 K& ma pocet 3
respondentll a jejich podil je 1,4 %. Ve skupiné respondentii s pi{jmem 80 001- 90 000 K¢ jsou
2 respondenti a jejich podil je 0,9 %. Posledni skupinou respondentii je skupina s pfijmem
90 001-100 000 K¢ a zde je 1 respondent a jeho podil je 0,5 %.
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Vyse prijma respondenti

0.9% [0-5%3.3%

Graf ¢. 6 vyse piijmi respondentl dotazniku

5.1.1.2 Otazky zji§t'ujici dobu provozovani myslivosti a lovu

Prvni z téchto otazek zjist'uje dobu, jakou respondenti provozuji myslivost. Tato otdzka
nebyla zodpovézena 9 respondenty. Nejvétsi skupinou jsou respondenti, ktefi myslivost
provozuji 10-19 let, kdy jejich pocet 73 a podil 34 %. Dalsi skupinou jsou respondenti, ktefi
myslivosti provozuji 5-9 let, kdy jejich pocet je 47 a podil 22 %. Skupina respondenttl, ktera
myslivost provozuje 20-29 let ma pocet 37 respondentt a jejich podil je 17 %. Dalsi skupinou
jsou respondenti provozujici myslivost po dobu 0-4 let, jejich pocet je 31 a podil 14 %.
Nésledujici skupinou jsou respondenti s provozovanim myslivosti po dobu 30-39 let, kde je
jejich pocet 12 respondentti a podil 6 %. Skupina respondentt, ktera myslivost provozuje 40—
49 let, ma pocet 8 respondentt a jejich podil jsou 4 %. Respondenti, ktefi myslivost provozuji
vice nez 50 let, jsou v tomto dotazniku 4 a jejich podil jsou 2 %. Posledni skupinou respondentti
jsou respondenti, ktefi myslivost neprovozuji, jejich pocet jsou 3 respondenti a jejich podil je 1

%.
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Doba provozovani myslivosti respondenty

2% - 1%

4%
14%

Graf ¢. 7 doba provozovani myslivosti respondenty

Druhou z otazek je zjisténi doby provozovani lovu respondenti. Tato otiazka byla
nezodpovézena 11 respondenty. Nejvice respondentt se lovu vénuje 0-4 roky, jejich pocet je
57 respondent s podilem 27 %. Druhou skupinou jsou respondenti, ktefi se lovu vénuji 5-9 let,
jejich pocet je 50 respondentti s podilem 23 %. Respondentt, ktefi se vénuji lovu 10-19 let, je
v tomto dotazniku 44 s podilem 21 %. Dalsi skupinou, jsou respondenti s dobou provozovani
lovu po dobu 20-29 let, kdy je jejich pocet 31 respondentii s podilem 14 %.

Pocet respondentt, ktefi se lovu nevénuji je 12 a jejich podil je 6 %. Nasledujici skupinou jsou
respondenti s dobou provozovani lovu 30-39 let, kdy jejich pocet 8 a podil 4 %. Totoznou
skupinou jsou respondenti, ktefi se ovu vénuji 40-49 let, kdy je jejich pocet rovnéz 8
respondentl a podil 4 %. Posledni skupinou, jsou respondenti, ktefi se lovu vénuji vice nez 50

let. Tito respondenti jsou 3 a jejich podil je 1,4 %.
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Doba provozovani lovu respondenty

1%

Graf ¢.8 doba provozovani lovu respondenty

Tteti z otazek zjistovala, zda a jak ¢asto vyuzivaji respondenti poplatkovych lovi. Tuto
otazku nezodpovédeli 4 respondenti. Poplatkovych lovil nevyuziva 116 respondentti, ktefi maji
podil 52,7 %. Druhou nejvétsi skupinou jsou respondenti, ktefi poplatkové lovy vyuZivaji
prilezitostné, jejich pocet je 85 respondenti s podilem 38,6 %. Poplatkovych lovi obvykle
vyuziva 16 respondentl a jejich podil je 7,3 %. Jako moznost jind oznadili 2 respondenti
s podilem 0,9 %. Posledni moznosti, kdy diive respondent poplatkovych lovii vyuzival, ale nyni

jiz nevyuziva, oznacil 1 respondent a jeho podil je tak 0,5 %.

Vyuzivani poplatkovych lovl respondentt

0.5% 0.9%
. (] —
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Graf €. 9 vyuzivani poplatkovych lov(i respondentt

5.1.1.3 VyuZzivani preparatorskych sluzeb

Prvni z otazek v této Casti je otazka, jak casto po lovu zvéie respondenti vyuzivaji
moznosti dermoplastické preparace. Tuto otdzku zodpovédé€lo vSech 224 respondentil. Nejvétsi
skupinou jsou respondenti, ktefi dermoplastické preparace nevyuzivaji, jejich pocet je 79 a
podil 35,3 %. Druhou skupinou jsou respondenti, kteti vyuZziji dermoplastické preparace, pokud
je jedna o raritni ¢i prvni kus zvéfe, je pocet 77 respondentd a jejich podil je 34,4 %. Pouze
ztidka dermoplastickou preparaci zvoli 63 respondentt s podilem 28,1 %. Po kazdém uloveni
trofejového kusu zvoli dermoplastickou preparaci 7 respondentt s podilem 3,1 %. U vétsiny
trofejovych kusti zvoli preparaci 5 respondentd s podilem 2,2 %. U vétSiny zahrani¢nich lova
vyuzije dermoplastické preparace 5 respondentti s podilem 2,2 %. U vétSiny poplatkovych lovi
zvoli dermoplastickou preparaci 3 respondenti s podilem 1,3 %. Po kazdém uloveni pfi
poplatkovém lovu zvoli dermoplastickou preparaci 2 respondenti s podilem 0,9 %. U této
otazky neexistuje ani jeden respondent, ktery vyuziva moznosti dermoplastické preparace po

kazdém zahrani¢nim lovu.

Graf ¢. 10 vyuzivani dermoplastické preparace respondentil preparatorskou dilnou
VyuZzivani dermoplastické preparace respondentt

preparatorskou dilnou

3.1%

35.3%
34.4%

0.9%
2.2%
1.3%

28.1%
2.2%
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Dalsi otdzka zjistuje, jak casto respondenti vyuzivaji moznost béleni lebky C¢i
osteologické preparace preparatorskou dilnou. Tato otazka byla zodpovézena vSemi 224
respondenty. Této moZnosti nevyuziva 119 respondenti, kdy jejich podil je 53,1 %. Po kazdém
uloveni trofejového kusu vyuzije osteologické preparace 60 respondenti s podilem 26,8 %.
Pouze zfidka vyuzije osteologické preparace 23 respondentil s podilem 10,3 %. U vétSiny
trofejovych kust vyuZzije osteologické preparace 15 respondentt s podilem 6,7 %. Pokud se
jedna o raritni ¢i prvni kus zvéfe vyuzije osteologické preparace 5 respondenti s podilem 2,2
%. Po kazdém uloveni pfi poplatkovém lovu vyuzije osteologické preparace 4 respondenti
s podilem 1,8 %. Po kazdém zahrani¢nim lovu vyuZije osteologické preparace 1 respondent
s podilem 0,4 %. U vétSiny poplatkovych lovu vyuZzije osteologické preparace 1 respondent
s podilem 0,4 %. U této otazky neexistuje respondent, ktery by vyuzival osteologické preparace

u vétSiny zahrani¢nich lovi.

Vyuzivani osteologického prepardtu respondent(
preparatorskou dilnou

53.1% 2.2%

8%

0.4%

0.4%

Graf ¢. 11 vyuzivani osteologického preparatu respondentii preparatorskou dilnou

Dalsi otazka zjiStuje, zda je mezi respondenty zijem o vytvofeni celého kusu
osteologického preparatu. Tato otdzka byla zodpovézena vSemi 224 respondenty. O tento
preparat nema zajem 167 respondenti s podilem 73 %. Zajem o tento prepardt ma 51

respondentt S podilem 22 %. Tento preparat vlastni 10 respondenti s podilem 5 %.
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Zajem o osteologicky preparat celého kusu

Takovy preparat
vlastnim
5%

Graf ¢.12 zajem respondentl o osteologicky preparat celého kusu

Dalsi zjisténi se tyka toho, podle ¢eho respondenti objednavaji preparét, zda jim zavisi
na vlastni volbé, ¢i nechévaji volbu na preparatorovi. Tato otazka byla nezodpovézena 11
respondenty. Vlastni pfedstavu o vzhledu a pozici preparatu ma 91 respondentt s podilem 42,7
%. Volbu na preparatorovi nechava 72 respondent s podilem 34 %. Inspiraci na internetu hleda
28 respondentt s podilem 13 %. Vybér dle dostupného katalogu preparatorske dilny voli 22
respondentt s podilem 10 %.

Objednani dermoplastického preparatu v preparatorské dilné

Dle dostupného katalogu
daného preparatorsko
dilnou

10%

Graf ¢. 13 objednani dermoplastického preparatu v preparatorské dilné

Dalsi otazka se tyka
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vyuzivani preparatorskych dilen po lovu v zahrani¢i. Tato otazka byla zodpové€zena vSemi
224 respondenty. Tuto moznost nevyuziva 132 respondentt s podilem 57 %. Preparaci

Preparator v

Prepardatorské dilny po zahrani¢nim lovu  4.r6 iokalits

lovu
6%

Preparator v jiné

zemi
. 1%
Preparator je

—__ domluven
loveckou
agenturou

v Ceské republice voli 74 respondentt s podilem 32 %. Moznost preparator v dané lokalité
lovu vyuZiva 13 respondentt s podilem 6 %. Pro 9 respondentt je preparator domluven
loveckou agenturou s podilem 4 %. MozZnost preparatora v jiné zemi vyuzivaji 3 respondenti

s podilem 1 %.

Graf €. 14 volba preparatorské dilny po lovu v zahranici

Posledni otazkou je zjisténi zkuSenosti respondentil s preparatorskou dilnou ¢i dilnami.
Tato otazka byla zodpovézena vSemi 224 respondenty. Bez zkuSenosti s preparatorskou dilnou
je 75 respondentii s podilem 33 %. S vice dilnami ma zkuSenost 75 respondentd s podilem 33
%. Pouze s jednou dilnou ma zkusSenost 72 respondentt s podilem 31 %. ZkuSenost i se

zahraniéni dilnou ma 7 respondentt s podilem 3 %.
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ZkuSenost i se . . - . .
zahraniéni diinou_ ZkuSenosti respondentu s dilnami

3%

Graf ¢. 15 zkusenost respondentll s preparatorskymi dilnami

5.1.2 Kontingen¢ni tabulky
5.1.2.1 Skupina piijmu

Kontingenc¢ni tabulka €. 1 vybér dilny skupinou respondentd podle ptijmi

56



Vybér

Vybér Vybér dilny -

dilny- Vybér dilny- dilny- Vybér dilny- Vybér dilny - nevim o
Piijmy oficial neoficiél castéji of ¢. Neof j.faktory uzn.

0 Ano Ano Ano Ano Ano Ano

0-17300 5 1 2 2 9 21
100 001+ 0 0 0 0 4 4
17301-25000 4 2 0 1 5 8
25001-35000 6 3- 5 11 21
35001-40300 5 1 1 1 13 12
40301-50000 5 1 0 0 9 15
50001-60000 7 1 4 0 7 7
60001-70000 2 0 1 0 1 5
70001-80000 0 0 1 0 1 1
80001-90000 0 1 0 0 0 1
90001-
100000 0 0 0 0 0 1
Celkem 34 9 9 9 60 96

Odpovédi pro otazku: vzdy volim oficidlné uznanou dilnu, vzdy volim neoficialné
uznanou dilnu, ¢astéji volim oficidln€¢ uznanou dilnu, ¢astéji volim neoficidlné¢ uznanou dilnu,
pii vybéru zalezi na jinych faktorech, nevim Ze dilna musi byt veterinarné uznana. Z dané
tabulky je patrné, Ze pokud jsou respondenti seznameni s veterinarnim uznanim dilny cast&ji
voli oficialné uznanou dilnu (vzdy 16 % a Casté&ji 4 %) nez neuznanou (vzdy 4 % a Casté&ji 4 %).
Ovsem siln¢jSim kritériem jsou pro vétSinu respondentd jiné faktory, nez veterindrni uznani

dilny (28 %). Neznalost o veterinarnim uznani preparatorské dilny je vcelku vysoka (44 %).
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Kontingen¢ni tabulka €. 2 zdjem o provedeni dermoplastické preparace a vybér dilny

Dermo- zajem

Piijmy Dermo- nezajem neuznana Dermo-zajem uznana Dermo- dilna nezalezi
0Ano Ano Ano Ano

0-17300 21 1 10 7
100 001+ 3 1 0 3
17301-25000 10 0 4
25001-35000 17 5 8 15
35001-40300 15 1 5 12
40301-50000 12 1 8 8
50001-60000 2 2 11 10
60001-70000 4 0 4 1
70001-80000 1 0 2 0
80001-90000 0 0 1
90001-100000 0 0 0

Celkovy soucet 85 11 53 64

Moznosti odpovédi: nezajem o dermoplasticky preparat, zajem o dermoplasticky
preparat v neuznané diln¢€, zdjem o dermoplasticky preparat v uznané dilné, zajem o
dermoplasticky preparat a na uznani dilny nezalezi. Téméf 40 % respondentll nema zdjem o
vytvoreni dermoplastického preparatu. 24 % respondentii ma zajem o dermoplasticky preparat
a voli veterinarn¢ uznanou dilnu. 30 % respondenti mé zajem o dermoplasticky preparat, ovSem
nezalezi jim na uznani dilny. Zbylych 5 % respondent ma zajem o vytvoteni dermoplastického

preparatu v neuznané dilné.

Kontingenc¢ni tabulka €. 3 volba provedeni osteologického preparatu

Piijmy Osteo- of. Dilna Osteo- sam doma Osteo- neuznana Osteo- kolega
0Ano Ano Ano Ano
0-17300 1 31 0 7
100 001+ 0 6 0 1
17301-25000 0 18 0 2
25001-35000 1 37 0 9
35001-40300 0 30 0 3
40301-50000 0 21 2 8
50001-60000 1 22 0 3
60001-70000 0 6 0 3
70001-80000 0 0 0
80001-90000 0 1 0
90001-100000 0 0 0
Celkovy soucet 3 176 3 36
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Volba moZnosti byla: volba oficidln¢ uznané dilny, vytvoteni osteologického preparatu
vlastni praci doma, volba neuznané dilny, ponechani vytvoteni osteologického preparatu na
kolegovi ¢i znamém. Pii vytvofeni osteologického preparatu 80 % respondentl tak ucini
svépomoci, 16 % nechava tento tkon na kolegovi ¢i znamém a pouhd 4 % vyuziji sluzeb dilny

ato 2 % u uznanych dilen a 2 % u neuznanych dilen.

Kontingenc¢ni tabulka €. 4 volba celého osteologického preparatu

Piijmy Cely kus osteo- ano Cely kus osteo-vlastnim Cely kus osteo-ne
0Ano Ano Ano

0-17300 10 6 26
100 001+ 3 0 4
17301-25000 4 1 15
25001-35000 6 1 38
35001-40300 5 0 28
40301-50000 8 0 22
50001-60000 8 2 16
60001-70000 2 0

70001-80000 0 0

80001-90000 1 0

90001-100000 0 0

Celkovy soucet 47 10 161
Volby odpovédi ohledné zdjmu o vytvoreni celého kusu pomoci osteologického

preparatu a moznosti odpovédi pozitivniho zajmu, vlastnictvi takového preparatu a nezajmu o
tento preparat. 26 % respondentit ma pozitivni vztah k celému kusu osteologického preparétu,

74 % ma negativni vztah a tento preparat by nezvolilo.

59



Kontingen¢ni tabulka €. 5 mira zdjmu respondentli o shoulder mount

18-mira z4jmu 18-mira zajmu 18-mira

Piijmy 18-mirazajmu 1l 2 3 18-mira zajmu 4 z&jmu 5
0Ano Ano Ano Ano Ano

0-17300 4 2 1 23 9
100 001+ 0 1 1 2 3
17301-25000 3 2 0 12 3
25001-35000 1 4 3 27 8
35001-40300 6 3 2 18 4
40301-50000 2 2 5 12 8
50001-60000 1 3 0 16 5
60001-70000 2 1 0 4 2
70001-80000 0 2 0 1 0
80001-90000 1 0 0 0 1
90001-100000 0 0 0 1 0

Celkovy soucet 20 47 12 116 43
Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondentii

ma vysoky zdjem o vytvoreni shoulder mount preparatu.

Kontingenc¢ni tabulka €. 6 mira zdjmu respondentl o half size mount

19-mira zajmu 19- mira

Piijmy 19-mira z4jmu 1 19- mira zajmu 2 3 19- mira zajmu 4 zajmu 5
0-17300 10 13 8 5
17301-25000 7 6 3 4
25001-35000 19 12 7 4
35001-40300 17 7 2 4
40301-50000 13 6 4 5
50001-60000 7 8 5 5
60001-70000 5 2 0 2
70001-80000 1 1 0 1
80001-90000 1 0 0 0
90001-100000 1 0 0 0
100 001+ 4 1 0 2

0Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 85 56 29 32

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 60 % respondentti

ma silny nezajem pro zvoleni half size mount preparatu.
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Kontingen¢ni tabulka €. 7 mira zdjmu respondentli o life size mount

20- mira zajmu

Piijmy 20-mira zajmu 1 20-mira zajmu 2 20-mira zajmu 34 20-mira zajmu 5
0-17300 5 3 5 13 5
17301-25000 4 3 0 6 7
25001-35000 4 2 5 25 8
35001-40300 6 3 4 13 7
40301-50000 4 0 2 15 8
50001-60000 3 0 1 16 5
60001-70000 2 1 0 3 2
70001-80000 1 0 1 1 0
80001-90000 1 0 0 0 1
90001-100000 0 0 0 1 0
100 001+ 0 2 0 4 1
0Ano Ano Ano Ano Ano
Celkmi)'f soucet 30 14 18 97 44
Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondentti
by zvolilo life size mount preparat.
Kontingen¢ni tabulka ¢. 8 mira zajmu respondentti o off set mount
21-mira zajmu
Piijmy 21-mirazajmul 2 21- mira zajmu 3 21-mira zdjmu 4 21-mira zajmu 5
0-17300 6 3 4 13 12
17301-25000 5 3 0 9 3
25001-35000 2 9 4 22 7
35001-40300 6 2 3 14 6
40301-50000 4 1 3 15 5
50001-60000 3 1 0 14 7
60001-70000 1 0 0 6 2
70001-80000 0 2 0 0 1
80001-90000 0 0 0 1 1
90001-100000 0 0 0 1 0
100 001+ 0 1 1 3 2
0Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soudet 27 22 15 98 46

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteny zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondentti

by zvolilo off set mount preparat.
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Kontingenc¢ni tabulka ¢. 9 mira zajmu respondentti o wall pedestal

22-mira zajmu
Piijmy 22-mirazajmul 2 22-mira zajmu 3 22-mirazajmu 4 22-mirazajmu 5
0-17300 11 6 12
17301-25000 4 6
25001-35000
35001-40300
40301-50000
50001-60000
60001-70000
70001-80000
80001-90000
90001-100000
100 001+
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Celkovy soucet 44 47 39 56
Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

N
~

¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteny zajem a 5- enormni zajem. 44 % respondenttl
by nezvolilo wall pedestal mount, 19 % na tento preparat nema nazor a 37 % respondenti by

tento preparat zvolilo.

Kontingenc¢ni tabulka €. 10 mira zajmu respondentt o pedestal preparat

23-mira zajmu
Sloupecl 23-mirazajmu l 2 23-mirazajmu 3 23-mirazajmu 4 23-mira zajmu 5
0-17300 16 3
17301-25000 10
25001-35000 23
35001-40300 15
40301-50000 16
50001-60000
60001-70000
70001-80000
80001-90000
90001-100000
100 001+
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Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondentti
by nezvolilo pedestal preparat.

5.1.2.2 Skupina vzdélani respondentt

Kontingenc¢ni tabulka €. 11 vybér dilny pro preparaci

Vybér
Vybér dilny- Vybér dilny- Vybér dilny- dilny- ¢.  Vybér dilny - Vybér dilny !

Vzdélani oficial neoficiél castéji of Neof j.faktory nevim o uzn.
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano Ano
Zakladni 1 0 0 1 3 5
vyssi odborné 3 0 1 0 5 3
vysokoskolské-
bakalarsky titul 5 0 0 0 8 14
vysokoskolské
magistersky titul 5 1 3 0 15 21
vysokoskolské
doktorsky titul nebo
Vyssi 2 0 0 0 0 3
stiredni 19 8 6 8 33 54

Celkovy soucet 35 9 10 9 64 100

Odpoveédi pro otazku: vzdy volim oficidlné uznanou dilnu, vzdy volim
neoficialn¢ uznanou dilnu, Castéji volim oficidlné uznanou dilnu, ¢astéji volim neoficidlné
uznanou dilnu, pfi vybéru zalezi na jinych faktorech, nevim ze dilna musi byt veterinarné
uznand. V této skupiné voli ¢ast respondentl oficialné uznanou dilnu (vzdy 15 % a Cast&ji 4 %).
Vétsina respondentll nevi o tom, Ze dilna musi byt oficidln€ uznanou (44 %) a pro Cast
respondentll jsou pii vybéru dilny dulezitéjsi jiné faktory (29 %). Neuznanou dilnu voli

respondenti pouze ziidka (vzdy 4 % a Castéji 3 %).
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Kontingen¢ni tabulka €. 12 z4jem o vytvoteni dermoplastického preparatu v dilné

Dermo- Dermo- zdjem Dermo-zajem

Vzdélani nezajem neuznana uznana Dermo- dilna nezalezi
(prézdné) Ano Ano Ano Ano
Zakladni 7 1 0 2
vyssi odborné 3 1 4
vysokoskolské-
bakalarsky titul 8 2 7 10
vysokoSkolské
magistersky titul 21 1 7 15
vysokoskolské
doktorsky titul nebo
vysSi 2 0 2 1
stiredni 50 7 34 35

Celkovy soucet 91 12 54 66

Moznosti odpovédi: nezdjem o dermoplasticky preparat, zajem o dermoplasticky
preparat v neuznané diln¢, zajem o dermoplasticky preparat v uznané dilné, zajem o
dermoplasticky preparat a na uznani dilny nezalezi. 41 % respondenti nema zajem o vytvoreni
dermoplastického preparatu. 24 % respondenti ma zajem a voli oficialné uznanou dilnu, proti
5 % respondentti, ktefi voli neuznanou dilnu. 30 % respondentti ma zajem o dermoplasticky

preparat, ovSem nezalezi jim na uznani dilny.

Kontingencni tabulka €. 13 volba provedeni osteologického preparatu

Osteo- sém

Vzdélani Osteo- of. Dilna doma Osteo- neuznana Osteo- koleg
(prézdné) Ano Ano Ano Ano
Zakladni 0 8 0
vys$Si odborné 0 10 0
vysokoskolské-
bakalarsky titul 0 24 0
vysokoSkolské
magistersky titul 0 36 2
vysokoskolské
doktorsky titul nebo
vyssi 0 5 0
stiredni 3 104 1

Celkovy soudet 3 187 3

Volba moznosti byla: volba oficidln¢ uznané dilny, vytvoreni osteologického preparatu
vlastni praci doma, volba neuznané dilny, ponechani vytvotreni osteologického preparatu na
kolegovi ¢i zndmém. 81 % respondentli vytvaii osteologicky preparat svépomoci doma a 16 %

respondentli ponecha tento ukon na kolegovi ¢i znamém.
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Kontingen¢ni tabulka ¢

. 14 z&jem o vytvoteni celého kusu osteologického preparatu

Vzdélani Cely kus osteo- ano Cely kus osteo-vlastnim Cely kus osteo-ne
stiredni 26 4 97
vysokoskolské- bakalarsky
titul 7 2 19
vysokoskolské doktorsky titul
nebo vyssi 2 0 3
vysokoskolské magistersky
titul 9 1 35
vyssi odborné 4 6
Zakladni 3 6
(prézdné) Ano Ano Ano

Celkovy soucet 51 10 166

Volby odpovédi ohledné zajmu o vytvoreni celého kusu pomoci osteologického

preparatu a moznosti odpovédi pozitivniho zajmu, vlastnictvi takového preparatu a nezajmu o
tento preparat. 26 % respondentii ma pozitivni vztah k celému kusu osteologického preparéatu.

U 74 % respondent je tento vztah negativni.

Kontingenc¢ni tabulka €.

15 mira zajmu respondentd o shoulder mount

18-mira zajmu 18-mira zajmu 18-mira zajmu 18-mira zdjmu 18-mira zajmu

Vzdélani 1 2 3 4 5

(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Zakladni 2 1 4

vys$Si odborné 1 0 0 8 2

vysokoskolské-

bakalarsky titul 1 0 1 12 12

vysokoSkolské

magistersky titul 6 8 2 22 5

vysokoskolské

doktorsky titul nebo

vysSi 0 0 1 3 0

sti‘edni 14 11 72 21
Celkovy soudet 22 21 11 121 44

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezéjem, 2-
¢asteCny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 75 % respondenti

ma zajem o vytvoreni shoulder mount preparatu.
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Kontingenc¢ni tabulka ¢. 16 mira zajmu respondenti o half size mount

19-mira zajmu 19- mira zajmu 19-mira zajmu 19- mira zajmu 19- mira zajmu

Vzdélani 1 2 3 4 5
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Zakladni 1 3 3 2 1
vyssi odborné 1 3 2 5
vysokoSkolské
magistersky titul 24 15 2 1 0
vysokoskolské
doktorsky titul nebo
Vyssi 2 2 0 0 0
vysokoSkolské-
bakalai‘sky titul 12 5 3 6 1
stiredni 50 28 21 20

Celkovy soucet 90 56 31 34 9

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondentti

nema zdjem o vytvoreni half size mount preparatu.

Kontingenc¢ni tabulka €. 17 mira zajmu respondentti o life size mount

20-mira zajmu 20-mira z4jmu 20-mira zajmu 20- mira zajmu 20-mira zajmu

Vzdélani 1 2 3 4 5

(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Z&Kladni 2 0 1 3 4

vyssi odborné 0 1 1 4 4

vysokoskolské

magistersky titul 7 5 4 21 6

vysokoSkolské

doktorsky titul nebo

vys$si 0 0 0 3 1

vysokoskolské-

bakalarsky titul 1 0 2 13 10

sti‘edni 22 9 11 53 31
Celkovy soudet 32 15 19 97 56

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezéjem, 2-
¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondentti

ma zajem o vytvoreni life size mount preparatu.
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Kontingen¢ni tabulka €. 18 mira zajmu o off set mount

21-mirazajmu 21-mira z4jmu 21- mira zajmu 21-mira zajmu 21-mira zajmu

Vzdélani 1 2 3 4 5

(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

ZaKladni 1 1 1 3 4
vys$si odborné 0 1 1 5 4
vysokoskolské

magistersky titul 8 6 5 22 2
vysokoSkolské

doktorsky titul nebo

vys$si 0 1 0 1 2
vysokoskolské-

bakalarsky titul 1 3 1 13 8
sti‘edni 19 12 7 58 29
Celkovy soudet 29 24 15 102 49

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem. 69 % respondentti

ma zajem o vytvoreni off set mount preparatu.

Kontingenc¢ni tabulka ¢. 19 mira zajmu respondentt o wall pedestal

22-mira zajmu 22-mira zajmu 22-mira zajmu 22-mira zajmu 22-mira zajmu

Vzdélani 1 2 3 4 5

(prazdne) Ano Ano Ano Ano Ano

Z&kladni 2 1 2 3

vyssi odborné 1 3 2 4 1
vysokoSkolské

magistersky titul 13 14 7 6 2
vysokoSkolské

doktorsky titul nebo

VysSi 1 1 1 0 1
vysokoSkolské-

bakalai‘sky titul 4 7 7 7 1
stiredni 26 24 20 38 18
Celkovy soucet 47 50 39 58 25

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
CasteCny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem. 44 % respondentt
by nezvolilo wall pedestal preparat, 37 % respondentl by jej zvolilo a 19 % respondentii nema

na tento preparat nazor.
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Kontingen¢ni tabulka €. 20 mira zdjmu respondentil o pedestal preparat

23-mirazajmu 23-mira z4jmu 23-mira zajmu 23-mira zajmu 23-mira zajmu

Vzdélani 1 2
(prézdné) Ano Ano
Zakladni 6
vyssi odborné

vysokoskolské

magistersky titul 23
vysokoSkolské

doktorsky titul nebo

vyS$si 3
vysokoskolské-

bakalarsky titul 9
stiredni 55
Celkovy soucet 99

3

Ano

2

12

0

5
25
46

4 5
Ano Ano
0
2
3 2
0 0
4 5
17 21
26 30

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondentti

by nezvolilo pedestal preparét, ale pozitivné ho hodnoti 22 % respondentti.

5.1.2.3 Ve¢kovée skupiny respondentil

Kontingenc¢ni tabulka €. 21 vybér dilny pro preparaci

Vybér dilny- Vybér dilny- Vybér dilny- dilny- ¢&.
castéji of
Ano

Vékové skupiny  oficidl neoficiél
(prazdné) Ano Ano
70-80 0

59-69 0

48-58 3

37-47 13

26-36 3

15-25 16
Celkovy soucet 35

w b~ PP O ODN

10

W NN DN - O

10

g1 W O O +— O

9

Vybér
dilny - Vybér dilny -
j.faktory  nevim o uzn.
Ano Ano
0
9
17 18
14 28
21 41
65 100

Odpovédi pro otazku: vzdy volim oficidln€ uznanou dilnu, vzdy volim

neoficialn¢ uznanou dilnu, Castéji volim oficidlné uznanou dilnu, castéji volim neoficidlné

uznanou dilnu, pfi vybéru zalezi na jinych faktorech, nevim Ze dilna musi byt veterinarné

uznand. Obecné respondenti ¢astéji voli oficidlné uznanou dilnu (vzdy 16 % a castéji 4 %). Pro

pomérné veétsi cast jsou dilezité jiné faktory (29 %) a naprostd vétSina respondentil neni

sezndmena s nutnosti veterinarniho uznéani dilny (44 %). Neuznanou dilnu voli respondenti

pouze ziidka (vzdy 4 % a Casté&ji 4 %).
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Kontingen¢ni tabulka €. 22 z&jem o vytvoteni dermoplastického preparatu v dilné

Dermo- zajem Dermo- dilna
Vékové skupiny Dermo- nezajem neuznana Dermo-zajem uznana nezalezi
15-25 39 6 20 22
26-36 23 2 7 22
37-47 14 1 18 17
48-58 5 3 3
59-69 0
70-80 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 91 12 54 67

Moznosti odpovédi: nezajem o dermoplasticky preparat, zdjem o dermoplasticky
preparat v neuznané diln€, zajem o dermoplasticky preparat v uznané diln€, zajem o
dermoplasticky prepardt a na uznani dilny nezalezi. 40 % respondenti nemd zijem o
dermoplasticky preparat. 24 % ma zajem o preparat a voli oficialn€ uznanou dilnu, proti 5 %
respondentt, kteti voli neuznanou dilnu. 31 % respondentii ma z&jem o dermoplasticky preparat

a nezalezi jim na uznani dilny.

Kontingenc¢ni tabulka €. 23 volba provedeni osteologického preparatu

Osteo- sam

Vékové skupiny Osteo- of. Dilna doma Osteo- neuznana Osteo- kolega
15-25 1 70 0 15
26-36 0 8 0 9
37-47 1 43 1 7
48-58 1 16 2 5
59-69 0 11 0 1
70-80 0 2 0 0
(préazdné) Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 3 150 3 37

Volba moznosti byla: volba oficialn¢ uznané dilny, vytvoieni osteologického preparatu
vlastni praci doma, volba neuznané dilny, ponechani vytvoteni osteologického preparatu na
kolegovi ¢i zndmém. 77 % respondentli vytvaii osteologicky preparat svépomoci doma a 19 %

respondentli nechava tento tikon na svém kolegovi ¢i zndmém.
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Kontingenc¢ni tabulka ¢. 24 zajem o vytvofeni celého kusu osteologického preparatu

Vékové skupiny Cely kus osteo- ano Cely kus osteo-vlastnim Cely kus osteo-ne

15-25 21 8 61
26-36 13 1 41
37-47 14 1 35
48-58 2 0 17
59-69 0 12
70-80 1 0 1
(prazdné) Ano Ano Ano

Celkovy soucet 51 10 167

Volby odpovédi ohledné zdjmu o vytvofeni celého kusu pomoci osteologického
preparatu a moznosti odpovédi pozitivniho zajmu, vlastnictvi takového preparatu a nezajmu o
tento preparat. 27 % respondenti ma pozitivni vztah k celému kusu dermoplastického

reparatu, 73 % respondentl ma tento vztah negativni.
prep p g

Kontingenc¢ni tabulka ¢. 25 mira zajmu respondentt o shoulder mount

18-mira zajmu 18-mira zajmu 18-mira zajmu

Vékové skupiny 1 2 18-mira zajmu 3 4 18-mira z4jmu 5
15-25 5 6 4 52 20
26-36 7 5 5 27 9
37-47 1 4 1 30 13
48-58 4 4 1 7 3
59-69 4 2 1 4 0
70-80 1 0 0 1 0
(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soudet 22 21 12 121 45

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem.75 % respondenttl

by zvolilo shoulder mount preparat.
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Kontingen¢ni tabulka €. 26 mira z4jmu respondenti o half size mount

19- mira zajmu 19- mira
Vékové skupiny 19-mirazajmul 2 19-mirazdjmu 3  zajmu 4 19- mira zajmu 5
15-25 29 26 18 10 3
26-36 24 16 6 6 2
37-47 16 11 4 14 4
48-58 11 0 3 4 1
59-69 8 3 0 0 0
70-80 2 0 0 0 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovyvsouéet 90 56 31 34 10

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

Casteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Caste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondenti
by nezvolilo half size mount preparét.
Kontingen¢ni tabulka €. 27 mira z4jmu respondentt o life size mount

20-mira zajmu 20- mira
Vékové skupiny 20-mirazajmul 2 20-mirazajmu 3  zajmu 4 20-mira zajmu 5
15-25 12 5 11 32 27
26-36 8 2 5 26 12
37-47 4 4 1 26 14
48-58 4 2 2 7 4
59-69 3 2 0 0
70-80 1 0 0 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 32 15 19 98 57

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-
Casteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Caste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondenti

by zvolilo life size mount preparat.
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Kontingen¢ni tabulka ¢. 28 mira z4jmu respondentl o off set mount

21-mira zajmu 21-mira zajmu
Vékové skupiny 21-mira zajmul 2 21- mirazdmu 3 4 21-mira zajmu 5
15-25 10 9 7 37 23
26-36 7 5 7 24 11
37-47 2 4 1 31 11
48-58 3 3 0 7 5
59-69 5 3 0 3 0
70-80 2 0 0 0 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovyvsouéet 29 24 15 102 50

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

Casteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Caste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 69 % respondenti
by zvolilo off set mount preparét.
Kontingen¢ni tabulka €. 29 mira zdjmu respondenti o wall pedestal

22-mira zajmu 22-mira zajmu
Vékové skupiny 22-mirazajmul 2 22-mirazajmu 3 4 22-mira zajmu 5
15-25 12 19 18 29 8
26-36 12 13 12 9 8
37-47 8 15 5 14 7
48-58 7 4 3 2
59-69 7 0 3 0
70-80 1 0 0 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 47 51 39 58 25

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-
CasteCny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 45 % respondenti

by nezvolilo wall pedestal, 17 % nema nazor na tento preparat a 38 % respondentt by jej zvolilo.
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Kontingen¢ni tabulka ¢. 30 mira zajmu respondentt o pedestal preparat

23-mira zajmu 23-mira zajmu

Vékové skupiny 23-mirazajmul 2 23-mirazajmu 3 4 23-mira zajmu 5
15-25 32 25 10 13 5
26-36 30 5 7 8 4
37-47 15 13 7 7 7
48-58 11 2 1 2
59-69 9 0 1 0
70-80 0 0 0
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovyvsouéet 99 47 26 30 18

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-
Casteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Caste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondenti
by nezvolilo pedestal preparat a 22 % by jej zvolilo.
5.1.2.4 Délka provozovani myslivosti skupiny respondentti
Kontingenc¢ni tabulka €. 31 vybér dilny pro preparaci

Vybér
Vybér Vybér dilny -
Vybér dilny- dilny- Vybér dilny- dilny- €.  Vybér dilny - nevimo

Provozovani myslivosti oficidl neoficiadl  ¢astéji of Neof J.faktory uzn.
0-4let 2 2 2 1 4 21
10-19let 11 5 5 3 23 27
20-29let 5 0 1 1 13 18
30-39let 2 0 1 0 3 7
40-49let 1 0 0 1 3 4
50+let 0 2 1 0 1 0
5-9let 9 1 0 3 16 18
myslivosti se nevénuji 1 0 0 0 0 2
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soudet 31 10 10 9 63 97

Odpovédi pro otazku: vzdy volim oficidlné uznanou dilnu, vzdy volim neoficidlné
uznanou dilnu, Castéji volim oficiadln¢ uznanou dilnu, ¢astéji volim neoficialn¢ uznanou dilnu,
pfi vybéru zélezi na jinych faktorech, nevim ze dilna musi byt veterinarn¢ uznana. VétSina
respondentll nevi o veterindrnim uznani preparatorské dilny (45 %). Jiné faktory, nez je uznani
dilny (vzdy 14 % a Castéji 4 %). Neuznanou dilnu voli respondenti pouze zfidka (vzdy 4 % a

Castéji 3 %).
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Kontingen¢ni tabulka €. 32 zdjem o vytvofeni dermoplastického preparatu v dilné

Dermo- zdjem Dermo-zajem

Provozovani myslivosti Dermo- nezajem neuznané uznana Dermo- dilna nezaleZi
0-4let 17 2 5 7
10-19let 23 5 18 27
20-29let 18 1 7 11
30-39let 4 0 3
40-49let 1 2
50+let 3 0

5-Olet 17 2 12 16
myslivosti se nevénuji 2 0 1 0
(prézdné) Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 88 11 50 66

MozZnosti odpovédi: nezdjem o dermoplasticky preparat, zdjem o dermoplasticky
preparat v neuznané diln¢, z&jem o dermoplasticky prepardt v uznané dilné, zajem o
dermoplasticky preparat a na uznani dilny nezalezi. 41 % respondentii nema zdjem o vytvoieni
dermoplastického preparatu. 23 % respondentt voli uznanou dilnu, proti 5 % respondentu, ktefi
voli neuznanou dilnu. Pro 31 % respondentil nezalezi na uznani dilny, ale maji zajem o

dermoplasticky preparat.

Kontingenc¢ni tabulka €. 33 volba provedeni osteologického preparatu

Osteo- sam
Provozovani myslivosti Osteo- of. Dilna doma Osteo- neuznana Osteo- kolega
0-4let 0 22 0 9
10-19let 0 63 1 12
20-29let 1 33 1
30-39let 1 12 0 1
40-49let 0 7 1
50+let 0 0
5-9let 0 36 0 10
myslivosti se nevénuji 1 2 0 0
(prézdné) Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 3 179 3 37

Volba moznosti byla: volba oficidln¢ uznané dilny, vytvoreni osteologického preparatu
vlastni praci doma, volba neuznané dilny, ponechani vytvoteni osteologického preparatu na
kolegovi ¢i znamém. 81 % respondentl tvoii osteologicky preparat svépomoci doma a 17 %

respondentli nechava tento kon na kolegovi ¢i zndmém
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Kontingen¢ni tabulka €. 34 z4jem o vytvoteni celého kusu osteologického preparatu

Cely kus

Provozovani myslivosti ~ osteo- ano Cely kus osteo-vlastnim Cely kus osteo-ne
0-4let 8 2 23
10-19let 17 2 55
20-29let 10 0 27
30-39let 2 0 10
40-49let 0 8
50+let 1 0 3
5-9let 10 4 35
myslivosti se nevénuji 1 1 1
(prézdné) Ano Ano Ano

Celkovy soucet 49 9 162

Volby odpovédi ohledné zajmu o vytvoreni celého kusu pomoci osteologického
preparatu a moznosti odpovédi pozitivniho zajmu, vlastnictvi takového preparatu a nezajmu o
tento preparat. 26 % respondentti ma pozitivni vztah k celému kusu osteologického preparatu,

negativni vztah ma 74 % respondentd.

Kontingen¢ni tabulka €. 35 mira z4jmu respondentt o shoulder mount

18-mira zjmu 18-mira zajmu 18-mira

Provozovani myslivosti 18-mira zajmu 1 18-mira zajmu 2 3 4 zajmu 5
0-4let 3 2 1 18
10-19let 8 6 3 41
20-29let 4 4 2 20
30-39let 2 2 1 5
40-49let 2 1 0

50+let 1 1 0 2
5-9let 1 3 4 27
myslivosti se nevénuji 1 0 0 1
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 22 19 11 118

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 75 % respondentil

by zvolilo shoulder mount preparat.
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Kontingen¢ni tabulka €. 36 mira z4jmu respondentti o half size mount

19- mira zdjmu 19-mirazajmu 19- mira zajmu 19- mira

Provozovani myslivosti 19-mira zajmu 1 2 3 4 zajmu 5
0-4let 12 11 4 4
10-19let 30 19 10 10
20-29let 14 7 4 9
30-39let 6 1 3 2
40-49let 1
50+let 3 1 0 0
5-9let 17 13 11 3
myslivosti se nevénuji 0 1 0 1
(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 86 55 32 30

Ciselné hodnoceni odpovédi méa tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 —nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondent

by nezvolilo half size mount preparat.

Kontingenc¢ni tabulka ¢. 37 mira zajmu respondentti o life size mount

20-mira zajmu 20-mira zajmu 20- mira zajmu 20-mira

Provozovani myslivosti 20-mira zajmu 1 2 3 4 zajmu 5
0-4let 3 3 5 12
10-19let 11 3 6 37
20-29let 5 2 1 19
30-39let 2 1 1 5
40-49let 2 1 0 4
50+let 1 1 0 2
5-9let 6 4 3 15
myslivosti se nevénuji 1 0 0 1
(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soudet 31 15 16 95

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezéjem, 2-
¢aste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteény zajem a 5- enormni zajem. 71 % respondentti

by zvolilo life size mount preparat.
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Kontingenc¢ni tabulka ¢. 38 mira zajmu respondenti o off set mount

Provozovani 21-mira zajmu 21-mira zajmu

myslivosti 1 21-mira zajmu 2 21- mira zajmu 3 4 21-mira zajmu 5

0-4let 3 4 2 13 9

10-19let 10 7 7 33 16

20-29let 6 4 1 19

30-39let 3 1 1 5 2

40-49let 2 1 0 0

50+let 2 1 0 1 0

5-9let 3 4 4 23 12

myslivosti se

nevénuji 0 0 0 1 1

(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovyvsouéet 29 22 15 99 46
Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Uplny nezajem, 2-

Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 69 % respondentti

by zvolilo off set mount preparat.

Kontingen¢ni tabulka ¢. 39 mira zajmu respondentd o wall pedestal

Provozovani 22-mirazajmu 22-mirazajmu 22-mira zjmu 22-mira zajmu 22-mira zajmu

myslivosti 1 2 3 4 5

0-4let 6 8 6 10 1

10-19let 18 16 15 16 8

20-29let 10 9 6 6 5

30-39let 3 3 1

40-49let 3 0 0

50+let 1 1 0 1 0

5-9let 5 11 8 16 7

myslivosti se nevénuji 0 1 0 0 1

(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 46 49 38 55 23

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
CasteCny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢asteny zajem a 5- enormni zajem. 45 % respondent

by nezvolilo wall pedestal, 37 % respondentti by tento model zvolilo.
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Kontingen¢ni tabulka €. 40 mira zdjmu respondentil o pedestal preparat

Provozovani 23-mira zajmu 23-mira zajmu 23-mirazajmu 23-mira zajmu
myslivosti 1 2 23-mira zajmu 3 4 5

0-4let 14 8 4 2 3
10-19let 35 15 8 11 3
20-29let 12 9 5 4 6
30-39let 5 3 1 1
40-49let 1 1 0
50+let 3 1 0 0 0
5-9let 21 11 5 6 4
myslivosti se nevénuji 1 0 0 1 0
(prézdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 96 46 26 26 17

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 67 % respondentil
by nezvolilo pedestal preparat. Tento preparat by zvolilo 20 %respondent.

5.1.25 Délka provozovani lovu skupiny respondentti

Kontingenc¢ni tabulka ¢. 41 vybér dilny pro preparaci

Vybér Vybér Vybér Vybér Vybér dilny
Provozovani dilny- dilny- dilny- dilny- ¢ Vybér dilny - - nevim o
lovu oficial neoficidl  &astéji of Neof j.faktory uzn.
0-4let 9 2 2 5 8 32
10-19let 6 4 3 1 13 19
20-29let 7 1 0 0 15 9
30-39let 1 0 1 0 1
40-49let 1 0 1 1
50+let 0 2 0 0 1
5-9let 7 1 2 1 18 21
lovu se nevénuji 3 0 0 1 1 7
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 34 10 9 9 60 96

Odpovédi pro otazku: vzdy volim oficidln€é uznanou dilnu, vzdy volim neoficialné
uznanou dilnu, ¢astéji volim oficidln¢ uznanou dilnu, ¢astéji volim neoficidln¢ uznanou dilnu,
pii vybéru zalezi na jinych faktorech, nevim ze dilna musi byt veterindrné¢ uznana. VétSina
respondentll neni informovana o veterinarnim uznani dilny (44 %) Pro vétsi Cast respondentt
jsou dilezité jiné faktory nez uznani dilny (27 %). Respondenti Castéji voli oficidlné uznané
dilny (vzdy 16 % a casté€ji voli 4 %). Neuznanou dilnu voli respondenti pouze ziidka (vzdy 5

% a Castéji 4 %).
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Kontingen¢ni tabulka €. 42 zajem o vytvofeni dermoplastického preparatu v dilné

Provozovani Dermo- zajem

lovu Dermo- nezajem neuznana Dermo-zajem uznana Dermo- dilna nezaleZi
0-4let 26 3 12
10-19let 14 2 10
20-29let 10 1 9
30-39let 2 1

40-49let 0

50+let 3 0

5-9let 18 4 13
lovu se nevénuji 9 1 2
(prézdné) Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 86 12 51

MozZnosti odpovédi: nezdjem o dermoplasticky preparat, zdjem o dermoplasticky
preparat v neuznané diln¢, zdjem o dermoplasticky preparat v uznané dilné, zajem o
dermoplasticky prepardt a na uznani dilny nezalezi. 40 % respondentli nema zijem o
dermoplasticky preparat. Pro 30 % respondentii nezalezi na uznani dilny a o preparat maji
zajem. 24 % respondentil ma zajem o dermoplasticky preparat a voli uznanou dilnu. 6 %

respondentll mé zajem o preparat v neuznané dilné.

Kontingenc¢ni tabulka €. 43 volba provedeni osteologického preparatu

Provozovani Osteo- sam

lovu Osteo- of. Dilna doma Osteo- neuznana Osteo- kolega
0-4let 0 44 0
10-19let 1 39 0
20-29let 1 28 2
30-39let 0 8 0
40-49let 0 1
50+let 0 0
5-9let 0 41 1
lovu se nevénuji 1 8 0
(prézdné) Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 3 178 4

Volba moznosti byla: volba oficialn€ uznané dilny, vytvoieni osteologického preparatu
vlastni praci doma, volba neuznané dilny, ponechani vytvofeni osteologického prepardtu na
kolegovi ¢i znamém. 81 % respondentli vytvaii osteologicky preparat svépomoci doma a 16 %

respondentll ponechéva tento ukon na kolegovi ¢i znamém.
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Kontingen¢ni tabulka ¢. 44  zajem o vytvoreni celého kusu osteologického preparatu

Cely kus

Provozovéni lovu osteo- ano  Cely kus osteo-vlastnim Cely kus osteo-ne
0-4let 13 2 43
10-19let 14 1 30
20-29let 10 1 20
30-39let 0 0 8
40-49let 0 0

50+let 1 0

5-9let 9 2 40
lovu se nevénuji 2 3 7
(prézdné) Ano Ano Ano

Celkovy soucet 49 9 158

Volby odpovédi ohledné zajmu o vytvoreni celého kusu pomoci osteologického
preparatu a moznosti odpovédi pozitivniho zajmu, vlastnictvi takového preparatu a nezajmu o
tento preparat. 27 % respondentti ma pozitivni vztah k celému kusu osteologického preparéatu.

73 % ma tento vztah negativni.

Kontingen¢ni tabulka €. 45 mira z4jmu respondentt o shoulder mount

Provozovanilovu 18-mirazajmul 18-mirazajmu2 18-mirazajmu3 18-mirazajmu4 18-mirazajmu5b

0-4let 1 4 3 40
10-19let 6 5 3 22
20-29let 4 1 1 17
30-39let 1 1 0 5
40-49let 2 1 0

50+let 1 1 0 1
5-9let 3 5 4 23
lovu se nevénuji 2 1 1 5
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 20 19 12 117

Ciselné hodnoceni odpovédi méa tyto pravidla. Mira zdjmu 1 — Uplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 76 % respondentti

by zvolilo shoulder mount preparat.
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Kontingen¢ni tabulka €. 46 mira z4jmu respondenti o half size mount

Provozovanilovu 19-mirazajmul 19-mirazajmu2 19-mirazajmu3 19- mirazajmu4 19- mirazajmu5

0-4let 19 17 12 7 2
10-19let 16 12 6 9 1
20-29let 11 3 8 2
30-39let 4 0 3 2
40-49let 4 0 0 0
50+let 3 0 0 0 0
5-9let 24 12 8 3 2
lovu se nevénu;ji 5 3 1 2 1
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 86 53 30 32 10

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Caste¢ny nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 66 % respondentti

by nezvolilo half size mount preparat.

Kontingen¢ni tabulka €. 46 mira z4jmu respondenti o half size mount

Provozovani lovu 20-mirazajmul 20-mirazajmu2 20-mirazajmu3 20- mirazajmu4  20-mirazajmu5

0-4let 4 4 9 25 15
10-19let 8 2 5 18 10
20-29let 4 0 1 15 10
30-39let 1 1 0 5

40-49let 2 1 0

50+let 1 1 0 1

5-9let 6 3 4 23 14
lovu se nevénuji 4 1 0 3 4
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 30 13 19 94 54

Ciselné hodnoceni odpovédi mé tyto pravidla. Mira zajmu 1 — Gplny nezajem, 2-
Casteény nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Casteény zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondenti

by zvolilo life size mount preparat.
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Kontingen¢ni tabulka ¢. 48 mira z4jmu respondentl o off set mount

Provozovanilovu 21-mirazajmul 21-mirazajmu2 21- mirazajmu3 21-mirazajmu4 21-mirazajmub

0-4let 2 6 5 28 16
10-19let 6 3 6 21 8
20-29let 5 1 0 17 7
30-39let 1 1 0 4 2
40-49let 2 1 0 0
50+let 2 1 0 0 0
5-9let 6 5 3 23 12
lovu se nevénu;ji 3 4 0 2 2
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 27 22 14 99 47

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1- Gplny nezajem, 2- &astedny
nezajem, 3—nemam nazor, 4 — ¢aste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 70 % respondentti by zvolilo

off set mount preparat.

Kontingen¢ni tabulka €. 49 mira zdjmu respondenti o wall pedestal

Provozovanilovu 22-mirazajmul 22-mirazajmu2 22-mirazajmu3 22-mirazajmu4 22-mirazajmub

0-4let 7 15 11 20 4
10-19let 10 10 12 8 4
20-29let 9 5 9 4
30-39let 2 2 1
40-49let 3 4 0
50+let 1 0 0
5-9let 8 12 11 10 9
lovu se nevénuji 4 4 1 1 1
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano

Celkovy soucet 44 49 39 54 23

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1- Gplny nezajem, 2- &astedny
nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — CasteCny zajem a 5- enormni zajem. 44 % respondentii by

nezvolilo wall pedestal, 37 % respondentii by tento preparat zvolilo.
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Kontingen¢ni tabulka ¢. 49 mira zajmu respondentt o pedestal preparat

Provozovani lovu 23-mirazajmul 23-mirazajmu2 23-mirazajmu3 23-mirazajmu4 23-mirazajmub

0-4let 29 14 6 4
10-19let 20 9 5 7
20-29let 9 7 3 6
30-39let 2 1 4 0
40-49let 5 1 0 1
50+let 3 0 0 0
5-9let 20 12 6 7
lovu se nevénuji 7 2 1 1
(prazdné) Ano Ano Ano Ano Ano
Celkovy soucet 95 46 25 26

Ciselné hodnoceni odpovédi ma tyto pravidla. Mira zajmu 1- Gplny nezajem, 2- &astedny
nezajem, 3 — nemam nazor, 4 — Gaste¢ny zajem a 5- enormni zajem. 67 % respondenti by

nezvolilo pedestal preparéat. 21 % respondentt by tento preparat zvolilo.

5.1.3 Souhrnné vysledky kontingen¢nich tabulek

Prvni otazkou pro zvolené skupiny je otdzka zjist'ujici, zda je pro respondenty diilezité
oficialni uznani dilny, pfi jejich vybéru napiic preparatorskymi dilnami. Pfi sestaveni tabulky
celkovych odpovédi u vSech zvolenych skupin, jsou u této otazky naprosto minimalni
odpovédi rozdily. Nejvétsim rozdilem mezi jednotlivymi vysledky jsou 2 %. Po zprimérovani
veskerych odpovédi je vysledkem, ze 44,2 % respondentli neméla znalost o uznani dilny. Pro
28,2 % respondentt jsou pii vybéru dilny dulezité jiné faktory nez uznanost dilny. Oficialné
uznanou dilnu vzdy voli 15,4 % respondentt, a ¢astéji voli oficialn€ uznanou dilnu 4,2 %.
Neuznanou dilnu vzdy voli 4,2 % respondentil a ¢astéji neoficidlni dilnu voli 3,6 %
respondentl.

Dalsi otazka je zaméfena na dermoplastické preparaty. Rozdily mezi skupinami jsou
minimalni, s rozdilem maximalné 1 %. Nezajem o dermoplasticky preparat je u 40,6 %
respondentll. Z4ajem o dermoplasticky preparat v neuznané diln€ ma 5,2 % respondentt.
Z&jem o dermoplasticky preparat v uznané dilné ma 23,8 % respondentti. Zajem o
dermoplasticky preparat, ale bez dlirazu na oficialnost dilny ma 30,4 % respondentt.

Dalsi otdzka se zamétuje na vyuziti preparatorské dilny pii zdjmu o osteologicky
preparat ¢i béleni lebky. Rozdily mezi skupinami jsou minimalni. Pfi zdjmu o osteologicky
preparat 1,6 % respondentl vyuZije oficialn€ uznanou dilnu, neuznanou dilnu vyuzije 1,6 %
respondentt. Béleni lebky svépomoci doma si zajiSt'uje 80 % respondentl. Na kolegovi ¢i

znamém nechéva osteologickou preparaci 16,8 % respondentd.
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Nasledujici otazka zjiSt'uje atraktivitu osteologického preparatu celého kusu zvéte.
Rozdily mezi skupinami jsou minimalni, s rozdilem maximalné 1 %. Kladny vztah
k osteologickému preparatu celého kusu ma 26,4 % respondentii. Negativni vztah k tomuto
preparatu ma 73,6 % respondenttl.
preparace. Primérny zéjem vSech skupin o shoulder mount preparat ma 73,4 % respondentd.
O half size mount prepardt ma zajem prumérné 19,4 % respondentli. Zajem respondentii o life
size mount ma 70,2 % respondentd. O preparat offset ma zajem 69,4 % respondent. Preparat
wall pedestal ma primérny zéjem 37,2 % respondentli. O preparat pedestal ma zajem 21,4 %

respondentt.

5.2 SWOT analyza

Tato fiktivni preparatorskd dilna ma v zajmu poskytovat kvalitni preparaty spolu
s kvalitnimi sluzbami s tim souvisejicimi, jako je poradensky servis o spradvném umisténi
preparatil, jako i zdkladni péfe o né. Pti spolupréci s loveckou agenturou, ¢i jednotlivymi
zahrani¢nimi lovci je samoziejmosti spoluprace s piepravou trofeji do dané preparatorské dilny.
Dilna je rovnéz dostatecné technologicky vybavena a pro své preparaty vyuzivda moderni a
kvalitni komponenty, od nahrad o¢i aZ po modely 1 v netradi¢nich pozicich, ptipadné je dany
preparator schopen model anatomicky spravné ptestavét do pozadované pozice.

Tato SWOT analyza fiktivni preparatorskeé dilny nastini jeden z moznych pohledt na
provoz schvalené preparatorské dilny. Veskeré aspekty SWOT jsou vysledkem analyzy mnoha
preparatorskych dilen v Ceské republice, diky nabidce sluzeb prezentovanych na jejich
webovych strankach.

Z §irokého obsahu veSkerych faktori, které byly sesbirany pii tvorb& analyzy, bylo
s vzajemnym porovnanim podle informaci z literarni reSerSe této prace.

Omezeni této SWOT analyzy je v nedostatku realnych finanénich znalosti a ¢astek. Je
jisté, ze kazda preparatorska dilna bude mit zna¢né rozdily ve finan¢nim hospodarstvi, na které
ma vliv mnoho faktori. Rovnéz se jednd o velmi subjektivni posouzeni, které mize byt

Vv pribéhu Casu a s nabytim zkuSenosti rozdilné.

Sily (Strengths):

Siroka a individualni skala nabizenych metod preparace
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Dostatecné technologicky vybavend dilna s dostatecnym prostorem
Preparat je unikatni a originalni
Nabizeni nadstandardnich sluzeb (napriklad viastni dopravu p7i odbéru vice preprati)

Vysoka mira specializace preparatorii

Slabosti (Weaknesses):

Vysoké pocatecni naklady na vybaveni dilny a nakup materidalu a komponentii
Nizka reputace a povédomi o prepardtorské firmeé

Nizka produktivita

Casova narocnost

Omezend konkurence schopnost

Ptilezitosti (Opportunities):

Spoluprace s loveckymi agenturami

Vyuziti marketingu na socialnich siti pomoci videi a prispévkii z prithéhu prdce na prepardtu
Expanze do zahranici

Vzdelavani a zlepseni kvality

Zajisteni dlouhodobé vernosti zakazniku

Hrozby (Threats):

Pokles poptavky a zakazek

Nariist financnich nakladi

Nedodrzeni legislativnich norem a zmény v legislativé

Konkurence zavedenych firem, které jsou v povédomi verejnosti
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Tabulka €. 1 vytvotend SWOT tabulka

PfileZitosti (Opportunities)

Sily ( Strenghts)

Slabosti (Weaknesses)

Hrozby (Threats)

B il I I R
. 2 : ) Expanze do Vzdélavini a dlouhodobé pnessl preapis) P g legislativmich |~ i
SWOT Spaluprdce s loveckymi ageniurami|  pomoci videi a ehraris | il kvl o tikajici se achrany poptavky a finanénich sty A kieré jsou
piispévki z pribéhu| Heps 1y dkazniki zviFat a jejich zakazek nakladi legis _.ux‘e Y v pavédomi
prdce na prepardfu e preparace cgistative veFfefnosti
.w:d.»n a individualni skala . . . . . . . 0 .
nabizenych metod preparace
.Uw:.ﬂn«n«uam ,.Qﬁ__..z.e..nn-ﬁ»u. vybavend - . . " - 0 . 0 -
dilna s dostatecnym prostorem
Prepardt je unikdtni a origindlni + + + + + 0 0 0 +
Vysokd mira specializace prepardtoni b + + + + + 0 +1- + P
Nabizeni nadstandardnich sluzeb . N + + + 0 0 +- 0 *
_‘”_.ha_.% pocatecni :n,».‘m&—_ o S_vnqm...w 0 . 0 . . 0 . . o .
dilny a nakup materidlii a niti
Nizka reputace a povédomi o R . . . . 0 . . 0 .
prepardtorské firmé
Nizkd produktivita = o + 0 = 0 -
Casovd narocnost : 0 + - 0 - H- 0 -
Omezena konkurence schopnost 0 + + - 0 - o 0 0
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5.3 Podil prodejni ceny na umélecké zpracovani

Rozdil v cenéch je rovnéz ve vedeni dilen a po¢tu zaméstnanctl, kteti ve firmach pracuji
a na preparatech se podili. DalSim otaznikem je ¢inéni kiizi na dany preparat. Kazd4 dilna ma
nékolik moznosti, jak kize na preparaty vycinit. Prvni moznosti je nechat ¢inéni kizi na
profesionalnim kozeluhovi. Zde ov§em nastava otdzka financi a dostupnosti takového kozeluha.
Naptiklad vyCinéni kiize na montdz hlavy s hrudi dafika skvrnit¢tho Dama dama mize u
koZeluha vyjit v priméru na 1 250 K¢ — 2 500 K¢, a pokud se jedna o montaz celého kusu,
¢astka miize byt 5 000 K¢ az 6 000 K¢. Druhou moznosti v ¢inéni kiizi je vlastni ¢inéni. Tato
moznost muze byt finan¢n¢ vyhodnéjsi, pokud je v dilné pracovnik, ktery ktize umi €init, ¢i ma
touhu se to naucit. Zde se nasledné promitne nizsi vstup za chemikalie, které jsou potiebné. Pii
této varianté, pokud se jedna o dilnu s vice zaméstnanci, je nutné, aby za mésic byl pracovnik
schopen vyc¢init minimalné 50 kizi, aby byl zajisténo dostatek prace na vydélek pro néj a pro
zbytek dilny. Dali Easto vyuzivanou moznosti je kombinovani pfedchozich moznosti. Casto se
tak voli pro vlastni zpracovani kiize, které dorazi z Ceské republiky ¢&i okoli. A naopak kize,
které jsou pfijaty z cizich zemi, jako basic taxidermy, jsou ponechany na zpracovéani pro
casové. To se samoziejmé muze individudlné promitnout na cené dané sluzby.

Prvni rozdéleni analyzy u zahrani¢nich druhti zvéte. Jako prvni druh a zastupce africké
zvéte je impala Aepyceros melampus. Druhym druhem je kamzik horsky Rupicapra rupicapra.
Sice se jedna o zvét, kterou je mozné lovit i v Ceské republice, stéle je jeho lov vice oblibeny
v cizich zemich. Viz tabulka ¢. 2 obsahujici ceny za material, a to za nahrady o¢i, usi,
jednotlivych modela a nasledné cenu za lepidlo, které je pouzito pii kazdém navlékani kiize na
model.

Druhou &asti jsou 2 zastupci lovné zvéie z Ceské republiky, a to danék skvrnity Dama
dama a muflon evropsky Ovis aries musimon. Vybrané o¢i jsou o¢i sklenéné pro piedpoklad
vyssi kvality preparatu. Ceny jsou uvedeny jak pro montaz hlavy s hrudi, tak pro montaz celého
t€la, kdy cena za nahrady oc¢i a usi zdstava stejna, ovSem bude se liSit mnozstvi pouzitého
lepidla. Lepidlo od Bauer Handels GmbH je v prasku pro nasledné rozmichani a jeho véha je 1
kg. Lepidla od firem Matuska taxidermy a Like Nature jsou ve formé pasty a maji ptiblizné 3,8
litru (viz tabulka 3).

Zobrazeni jednotlivych cen za preparaci danych druhli v pozici shoulder mount a life size
mount (viz tabulka ¢. 4 u tuzemskych druht zvéte, tabulka €. 5 u zahrani¢nich druht zvére).

Zde je vidét nékolik cenovych skupin, do kterych by bylo mozné preparatorské dilny zafadit.
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Pro lepsi vyhodnocenti je rozdéleni cen do rozpéti a nasledné pro jejich minimalni, maximalni
a prumérné hodnoty. Vétsina dilen, které¢ ve svém ceniku nemaji vypsanou cenu naptiklad za
celé kusy ¢i nékteré druhy, nabizi moznost konzultace, zda mohou nad ramec svych sluzeb
klientovi vyhoveét.

Tabulka ¢. 6 vyslednd tabulka podilu prodejni ceny na uméleckém zpracovani —
tuzemskych druhti zvére

Cena preparace Cenamaterialu  |Podil ceny naumélecké zpracovani
Muflon Minimum cena 5500 2107 3393
Shoulder mount  |[Maximum cena 12800 2107 10693
Primér ceny 9700 2107 7593
Muflon Minimum cena 20000 8803 11197
Life size mount Maximum cena 60000 8803 51197
Priimér ceny 40000 8803 31197
Danék Minimum cena 7000 2 336 4664
Shoulder mount  [Maximum cena 15500 2336 13164
Primér ceny 11250 2336 8914
Danék Minimum cena 28 000 11592 16408
Life size mount Maximum cena 95000 11592 83408
Priimér ceny 61500 11592 49908

Tabulka ¢. 7 vyslednd tabulka podilu prodejni ceny na uméleckém zpracovani —

zahrani¢nich druhu zvére

Cena preparace |Cenamaterialu [Podil ceny na umélecké zpracovani
Impala Minimum cena 8600 2310 6290
Shoulder mount  |Maximum cena 11400 2310 9090
Primér ceny 10000 2310 7690
Impala Minimum cena 33900 9893 24007
Life size mount Maximum cena 50900 9893 41007
Priimér ceny 42 400 9893 32507
Kamzik Minimum cena 5900 1890 4010
Shoulder mount [Maximum cena 12500 1890 10610
Priimér ceny 9200 1890 7310
Kamzik Minimum cena 5900 5821 79
Life size mount Maximum cena 12500 5821 6679
Primér ceny 9200 5821 3379

Zde je rovnéz vidét trend velkych rozdila cen, ale vskutku zarazejici je minimalni cena u
preparace celého kusu kamzika, kdy po odecteni téch nejzakladnéjsich nakladu, je cena za
umeélecké zpracovani 79 K¢&. Je tedy velky predpoklad, ze vytvoreni tohoto preparatu probiha
pod cenou, ¢i cena za pouZité materidly je vyznamné niz8i. D4 se tedy predpokladat, Ze nejsou

pouzity oc¢i sklenéné, ale o¢i plastové, kdy jejich cena muze byt od prodejce taxidermy.by
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2.17€, coz se soucCasnym kurzem vychdzi na 55 K¢. Rozdil mezi sklenénymi a plastovymi

nahradami o¢i u kamzika je tak 430 K¢.

5.4 Ekonomicka efektivnost preparace tuzemskych druhi

Cas pro stazeni kiize z lebky je obecné delsi u preparace, kdy je nasledné& kiize vyuzita
na preparaci. Stazeni ktize hlavy s hrudi dle modelu pomoci spravné zvolené incize muiZe zabrat
30 minut az 2 hodiny.

Zéakladni o¢isténi volnych a prebyteénych tkani trva zpravidla 5 minut v zavislosti na
zru¢nosti. Proces vykrveni je stanoven na 2-3 dny. Obecné plati pravidlo, ze dokud se tekutina
Vv lazni zabarvuje do Cervena, je nutné vodu ménit a proces opakovat. Voda v lazni mize byt
doplnéna o NaCl. Cas prvniho vafeni pii 100 stupnich celsia, v zavislosti na druhu zvéie, zabere
2-4 hodiny. Pokud je tieba doba druhého vateni, byva zpravidla nizsi 1-2 hodiny, aby nedoslo
k rozpadu lebky piebyte¢nym vafenim. Odmasténi lebky v horké 1azni 80 stupni celsia po dobu
3 hodin (2-4 hodin), 1ze doplnit detergentem, naptiklad Supralan pro lepsi odmasténi. Vybéleni
lebky v teplé vodé probéhne béhem 4 hodin v lazni peroxidu vodiku o koncentraci zpravidla
3,5 % - 4 %. Lepsi mensi koncentrace, ktera neponici razantnim zptisobem kosti. Pti nizsi
koncentraci 3,5 % a méné je mozné kostru nechat v l4zni i po dobu 24 hodin. Ideélni je kosti
kontrolovat v pribéhu béleni. Tento proces je mozné v ptipad¢ potieby opakovat. Suseni kosti
Ize provadét na vzduchu v fadu dni a pii obéasnych kontrolach stavu kosti, ¢i v susarné pii 50
stupnich celsia a 22 hodinach.

Zobrazeni cen pfi pouziti materialti pii ptipravé lebky ¢i osteologického preparatu.
Borax ¢i kamenec je vyuzivan na vysypani odd€lenych rohti po mechanickém odstranéni
piebyteénych tkani (viz tabulka ¢. 8). SGl primérnd cena za baleni. Peroxid vodiku
z internetového obchodu Ecoliquid.eu. Borax pochazi z internetového obchodu Allegro.
Stazeni klize dle modelu pomoci spravné zvolené incize mize zabrat 30 minut az 2 hodiny.

Mizdteni v zavislosti na velikost kuize, Sikovnosti preparatora a mnozstvi tkani nutnych
k odstranéni — 30 minut — 3 hodiny

Namok obsahujici (na 1 I) Supralan 67-2 g, Supralan 809-2 g, Sanytol 7 ml. V prib&hu
1 hodiny lze promichavat a opakovéni probihd minimaln¢ 2x dle zaSpinéni lazn¢ po vyjmuti
ktze.

Piklovani obsahujici (na 1 1) NaCl 120 g, kyselina mraven¢i 8 g. Za obcasné¢ho
promichavani Ize v lazni ponechat 48 hodin. U fadn¢ propiklované ktize nasleduje sefezavani
na setezavaci ktize, které v zavislosti na velikost kize a Sikovnosti preparatora zabere 1-4

hodiny.
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Prani spojené s odpilovanim obsahuje (na 1 1) NaCl 80 g, Supralan 67-3 g, Supralan
8094 g. Za obcasného michani Ize v 1azni ponechat 1 hodinu. Nasledné navratime na 5 hodin
do cistého piklovaciho roztoku.

Cinéni obsahujici (na 1 1) NaCl 80 g, Novaltan Al 8 g, Mortanol 0,3ml, Pergassol CP
8ml, Prinol M31 — 4 ml. V této lazni je kuize ponechana 48 hodin. Lajtrovani na 30 minut jiz
probiha pouze v pilinach, které musi byt nasledné mechanicky odstranény z danych ¢asti ktize,
na které se pii procesu nalepi.

Zobrazeni cen za pouzité chemikalii pfi procesu ¢inéni (viz tabulka ¢. 9), kdy je pro
vétsinu tuzemskych druht nejcastéji vyuzivano ¢inéni v lazni o objemu 10 litrd. Cena soli je
pramérem ceny na trhu, cena Sanytolu pochazi z internetového obchodu Alza. Prinol M31
spez. nabizi internetovy obchod TKBaltic. Zbytek produktl pochdzi z internetového obchodu
Bauer Handels GmbH.

U vycinéné klze je potrebné zasit pripadné diry od poniceni strelou, ¢i zpUsobené pfri
Cinéni. Dle prvotniho zméfeni daného jedince je pfipadné doupraven model dle velikosti.
Pokud ma klient specifické poZadavky ohledné pozice preparatu, je nutné jej upravit. Tato
Uprava muze trvat 30 minut aZ 2-3 hodiny v zavislosti na rozdilu poZzadované velikosti a pozice
od zakladniho modelu. Nasleduje pfiprava dalSich detailll na modelu, jako je zasazeni kalvy
srohy ¢i parohy, vloZeni nahrad oci, usi a vytvarovani nozder. Zde je velky rozdil mezi
preparatory ve vloZzeném Casu do téchto detaill, hotova prace v fadu minut pravdépodobné
nebude mit tak kvalitni vysledky jako hodinové prace na specifickych detailech kazdého druhu
zvére.

Nasledné je jiz model pfipraveny k naneseni lepidla a findlni nataZeni kize na model,
zasiti fezl na kUZi a zafixovani kiZe na ocich, v okoli usi a nozder. Dalsi fixace pomoci hiebickl
¢i Spendlikll je na dalSich mistech na hrudi a okolo sv(, kde je potfeba aby kize zlstala na
svém misté a drZela jiz dany tvar. Tato ¢ast prace je opét velice rozdilnd a mizZe trvat od 30
minut az 4 hodiny. Nasledné suseni prepardtu probihd nékolik dni az tyden, zejména
v zavislosti na prostredi, ve kterém je preparat umistén. Obecné je lepsi preparat susit pomalu
a hlidat veskeré zafixované detaily, aby pfi suseni nedoslo k nechténému posunu klize.

Po absolutnim ususeni preparatu je mozné se pustit do finalizace. Je velice dulezité
tento krok nepodcenit, jelikoz ¢asto utvrzuje celkovy dojem z preparatu. Finalizace mize opét

trvat 30 minut az napfiklad 3 hodiny, a ve zvlastnich pripadech i vice. Celkové zobrazeni aktivni
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a neaktivni prace viz tabulka ¢. 10. Ceny zakladnich komponentl pro tuzemské druhy viz
tabulka ¢. 3.

Zaslanina adresu ze zahranicnich internetovych obchod( s preparatorskymi potiebami
mUze vyjit na stovky az tisice korun, je proto vyhodné délat vétsi objednavky pro vyuziti
veskerého mista v pfepravnim baliku.

V zadném pfipadé neni ¢asové ani financné efektivni, aby firma méla v obéhu pouze
jeden preparat. Z celkového vyctu je jasné, Ze celkovy ¢as je pomérné velky, ovSiem neni roven

celkovému casu, ktery nad nim dany preparator stravi.

5.5 Ekonomické efektivnost preparace zahrani¢nich druhu

Jelikoz lebka trofeje ptijde jiz vybélena a klize je stazena, vymizdiena a zasolena, prace
preparatora zac¢ina az vlozenim kiize do namoku. Je nutné pocitat s tim, ze z davodu nasoleni
kize a moznym piebytecnym obsahem soli v ni, musi byt upraveno i jeji mnozstvi v lazni.
Lazn¢ pro ¢inéni u zahrani¢nich druhi zvée mohou byt obecné vétsi a objem miize
v pruméru byt 15-25 litrd.

Zobrazeni mozného pouziti chemikalii (viz tabulka ¢.11), ale mohou byt mezi druhy
vyrazngj$i rozdily v mnozstvi pouzitych gramazi. Cena soli je primérem ceny na trhu, cena
sanytolu pochazi z internetového obchodu Alza. Prinol M31 spez. nabizi internetovy obchod
TKBaltic. Zbytek produkti pochazi z internetoveho obchodu Bauer Handels GmbH.

Nasledny proces preparace je obdobny jako u tuzemskych druh(, ¢asto je ale ¢asové
narocnéjsi z dlivodu kvalitni preparace a dodrzeni veskerych detaild. Vice ¢asu tak obvykle
zabere Uprava modelu a priprava detail(, suseni i finalizace (viz tabulka ¢. 12).

Zakladni ceny za komponenty, pfi vyuziti nového modelu a sklenénych oci (viz tabulka
¢.2a13)
Zaslani na adresu ze zahranic¢nich internetovych obchodu s preparatorskymi potifebami

mUzZe vyjit na stovky az tisice korun, je proto vyhodné délat vétsi objednavky pro vyuziti

veskerého mista v prfepravnim baliku.
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6 Diskuze

6.1 Dotaznikové Setreni

N 24

Setfeni. Odpovédi na primarni otazky pro ziskani nejatraktivnéjSich preparacnich metod u
osteologické preparace jsou zavislé primarné na vytvofeni téchto preparati. U vSech
nastavenych skupin totiz doSlo ke zjiSténi, Ze naprosta vétSina osteologickych preparatu je
tvofena mimo preparatorské dilny. Nejvice si je tvoii respondenti doma svépomoci, mensi ¢ast
prenechava tento tkon kolegiim ¢i znamym, a pouze par jedinci vyuZziva jak uznanych, tak
neuznanych dilen. Rovnéz osteologickéd preparace celého kusu zvéte je primérné zajimava
pouze pro 26,5 % respondentti. Pokud se jedna o dermoplastickou preparaci, primérny zajem
0 ni M& v uznané diln¢ ma 23,8 % respondentli, u neuznané dilny je tato hodnota 5,2 %
respondentl. U 30,4 % respondentll nezalezi na uznani preparatorské dilny pii zdjmu o
dermoplasticky preparat. Pfimy nezdjem o dermoplasticky preparat je u 40,4 % respondenti.
NejatraktivnéjSim dermoplastickym preparatem je shoulder mount, ten by primérmné zvolilo
73,4 % respondentll. Druhym nejatraktivnéjSim modelem je life size mount, ktery by byl zvolen
70,2 % respondentt. Off set mount by zvolilo 69,4 % respondentt. Nasleduje znatelny propad
zajmu a 37,2 % respondenti by zvolilo wall pedestal preparat. Nasleduje pedestal preparat, ten
by zvolilo 21,2 % respondentt. Nejmén¢ atraktivnim modelem pro dermoplastickou preparaci
je half size mount, ktery by k preparaci zvolilo 19,4 % respondent.

Nejcastéji respondenti vyuzivaji osteologické preparace po kazdém trofejovém lovu ¢i
pouze ziidka. U dermoplastické preparace se nejcastéji jedna o prvni kus dané ulovené zvérie,
nebo pokud je dany kus raritnim, dal§i vyuZzivani probiha pouze ziidka. Porovnani odpovédi
mezi mladSimi a star§imi respondenty potvrdilo, Ze obecné mladsi respondenti Castéji voli i
netradi¢ni modely pro dermoplastickou preparaci jako naptiklad half size mount, off set a wall
pedestal preparaty. Pokud se jednd o otdzku volby oficialné uznané ¢i neuznané dilny
Vv zavislosti na vysi piijmu, odpovéd’ neni snadnd. Celkovy trend v odpovédich napovida, Ze
respondenti obecné Castéji voli oficidln€ uznané dilny. OvSem volba neuznanych v poméru na
uznané nemd vyss$i trend u respondentll s niz§imi pifijmy. Skutecné pro respondenty jsou

dulezitejsi jiné faktory, a to u vSech skupin piijmu.
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Pti nasledném zpracovani vysledk byl zjistén jeden z nedostatkli dotaznikového Setfeni.
Tim je nevyvazenost respondentl ve vSech zvolenych skupinach. Mezi jednotlivymi skupinami
Jsou znac¢né rozdily v poctu respondentll, coz jisté zna¢né ovlivnilo pohled na odpoveédi.

Atraktivnosti osteologické preparace proti dermoplastickému shoulder mount preparéatu
se zabyva Wood (2021). Ten osteologickou preparaci oznacuje jako idealni cestu pro lovce,
ktefi lovi mnoho kusti, a velké procento z nich, chtéji timto zpisobem uchovat. Za zminku
rovnéz stoji, ze sam zpozoroval nartst obycejnych lidi, kteti délaji loveim osteologické
preparaty mimo preparatorské dilny. Tento trend je shodny s vysledkem dotaznikového Setfeni
vySe. Wood (2021) uvadi, Ze zna nékolik téchto lidi, u kterych se za sezdénu objevi 40-50 kust
k osteologické preparaci. Rovnéz popisuje celkovy trend vys$si oblibenosti osteologickych
preparata lebek, ktery za poslednich par let zpozoroval.

6.2 SWOT analyza

Porovnani pétice silnych a slabych stranek s pétici ptilezitosti a hrozeb muize napomoci
k prvotnimu porozuméni. SWOT analyza miiZze byt dobrym prvotnim nastrojem, ale je nutné ji
spojit s celkovym ekonomickym porozuménim provozovatele. Pokud se jedna o opravdu
zacinajici dilnu, mize byt na pocatku vétSi mnozstvi slabych stranek a hrozeb. Ty ovSem
postupné musi byt odbouravany silnymi strankami a piilezitostmi. Nabizi se po schvaleni dilny
vSe zacit postupné rozjizdét. K tomu nejprve jist€é napomize silny tym pracovnikd, kdy se
nemusi jednat o pocetné velky tym, ale spiSe Sikovné preparatory. PfitaZzeni zajmu vefejnosti 0
dilnu jisté podpofi vidina kvalitnich preparatl, kdy toto miize evokovat naptiklad uspésné
umisténi preparatora na soutézich a mistrovstvich. Dilezitou soucasti pro vydélecnost dilny a
vSech jejich pracovnikl je spravné organizovand prace a Cas. Tento faktor by mohl byt na
pocatku limitujici, pokud by nebylo bradno v potaz ¢asové naro¢nosti jednotlivych modelu.
V idedlnim pftipadé¢ je vhodné praci nastavit tak, aby postupné prace ubihala a navazovala po
danych casovych ukonech. V dnesni dobé& je dobrym néstrojem pro dalsi pfitazeni pozornosti
je marketing na socialnich sitich, ktery danou firmu mutize stat mensi finan¢ni obnos, ¢i zadny.
Zde je ovsem nutné brat v potaz nejen vyhody, ale i nevyhody. Obecné jsou velmi oblibena
videa, kde preparator nataci jednotlivé ¢asti procesu, napiiklad oblékani klize na model. Tento
styl marketingu tak mtze byt zajimavy predevSim pro novou firmu s mladSim kolektivem, ktery
bude s jistou pravdépodobnosti tyto tikony zvladat bez ptidélani prace navic. Rizikem mohou
oviem byt pravidla danych socialnich siti. Casto je v podminkach uzivani zakaz zobrazovani
krve a nasili, coz mize byt s pfibyvajici publicitou problémem v nahlaSovani ptispévki. DalSim
faktorem, ktery je nutny brat v potaz je vék pripadnych sledovateli téchto videi. Casto to mohou

byt mladsi lidé, néZ je cilova skupina pro preparatorskou dilnu. Tento fakt ovS§em mize byt
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monitorovan pomoci firemnich uctd. Hlavni hrozbou pro preparatorskou dilnu je jisté nartst
finan¢nich nakladd. Muze se jednat o odpadové hospodaistvi, elektiinu, vodu ¢i najem, ale také
zejména o chemikalie a komponenty. Pokud dilna chemikalie a komponenty objednava pomoci
internetovych obchodl, miize nartist cena produktd, ale i dopravy. Rovnéz zména legislativnich
norem muze piitizit chodu dilny. At se jiz jedna o novych nafizenich ohledn¢ pouzivanych
chemikalii, ¢i naptiklad preparovanych zvitat, je nutné v obou ohledech dbat na jejich dodrzeni.

Po vyhotoveni tabulky a vysledki SWOT analyzy bylo zjisténo, Ze pro realné vyuziti
V praxi, je nutné tuto analyzu rozsitit o dalsi. At’ se jedna o strategické plany, navrhy rozpoctl
¢i navratnosti investic. Tyto analyzy je ovSem nutné tvofit s realnym zakladem a skute¢nymi
Cisly.

Po vypracovani SWOT analyzy a rozhliZzeni se po analyze se stejnym tématem byla
nalezena bakalafskd prace Michala Klemsi (2017). Ten svou bakaldfskou praci vénoval
strategiim pro preparatorskou dilnu Pekar s.r.o. Jeho SWOT analyza se zabyva jiz fungujici
dilnou, ovSem ¢ast faktori se mezi SWOT analyzou vySe a jim vypracovanou analyzou se
setkava. Kvalitni sluzby, zkuSenosti v oboru, moderni technologie a individualni moznosti
preparace jsou podobnymi silnymi strankami mezi zavedenou dilnou a novou dilnou pted
zaloZenim. Mezi shodné hrozby patii pfipadna zména legislativy o ochrané ohroZenych druhi.
Klemsa (2017), hodnoti studenty a absolventy oboru Konzervace pfirodnin a taxidermie na
CZU jako hrozbu, a preparatorské dilné Pekaf s.r.0. navrhuje s nimi navazat spolupraci. Tento
bod se zasadné mezi analyzami lisi. Pokud je pfedpoklad, ze absolventi Skolu vyjdou s mnoha
znalosti a zd4jmem o preparaci, d& se pfedpokladat, Zze budou mit dostatek znalosti ¢i jiz nékolik

zkuSenosti pro preparaci. Tento faktor je pro zaloZeni nové dilny rozhodné ptileZitosti.

6.3 Podil prodejni ceny na umélecké zpracovani

Vyhledavéani ceskych preparatorskych dilen, které na svych webovych strankach
prezentuji i cenik za své sluzby, nebylo piekvapivé snadné. Prvotnim zamérem bylo rozdélit i
tuto analyzu cenikli na preparatorské dilny dle velikosti dilen ¢i vlastnosti firmy. Bohuzel
K tomuto rozdéleni nebyl nalezen dostateny obsah a absence cenikii u nékterych dilen
zalozenych jako obchodnich spolecnosti, ¢i dilen, kde pracuje vétsi mnozstvi pracovniki.
V tabulce je tak vidét porovndni zastupcl Ceskych preparatorskych dilen se zvetejnénymi
ceniky. Vysledné porovnani minimalnich, maximalnich a primérnych cen za preparaci U
vybranych druhti zvéfe poskytlo zakladni ndhled na ¢&ast ceny, ktera by po zapoditani
individualnich naklada jednotlivych firem dala jasnou hodnotu, kterd miize byt pojmenovana

jako umélecké zpracovani. Sokujicim vysledkem byl oviem vysledek u preparace kamzika.
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Kdy porovnani minimalni cena za preparaci life size preparatu, pti mozném pouziti sklenénych
nahrad o¢i a nového modelu, zbyvalo podle vypoctu 79 K¢. Je tedy jisté, Ze s nejvetsi
pravdépodobnosti nebudou pii preparaci vyuzity napiiklad sklenéné oci ¢i novy model, jelikoz
zbyla ¢astka by nestacila jisté ani na pokryti dal§ich nakladi. Tézko tedy fici, zda takovy
preparat muze byt kvalitni a pfipad¢ kolik na ném preparator stravi asu.

Podle Lee (2022), vychazi pti prodeji uméni nejlépe primérné ceny. V porovnani za né
umeélec dostane vyssi podil, nez pfi nastavené vysoké cené a naslednych nizkych nabidkach.
Jelikoz jsou preparaty brany rovnéz jako umélecka dila, zda se, Ze tento trend bude mit podobny
pribéh. Podle ceniki preparatorskych dilen z Ceské republiky nastavuje vice dilen podobnou
primérnou cenu za preparaci. Nasledné pfi piipadném zlepSeni svych dél mohou dale
preparatofi zvySovat ceny za sva dila. Tuto strategii navrhuje Lee (2022), zejména pro mladé

umélce napiiklad po Skole. Kdy po zavedeni svého jména a ziskdni zkuSenosti nejen

uméleckych, ale rovnéz i obchodnich, mohou sva dila a svou praci postupné 1épe ohodnocovat.

6.4 Ekonomicka efektivnost prepara¢nich metod

Prvotni analyza nékolika internetovych obchodii s preparatorskymi potiebami ukazala
Sirokou Skalu moznych komponentt, ¢asto v riznych kvalitach. Nasledné vyhledavani na
americkych internetovych obchodech ukédzalo pouze minimalni zasobenost tuzemské zvéte.
Jisté je Casto mozZné vybrat oci stejn€ barevné, které jsou plivodné uréeny pro jiny €1 ptibuzny
druh zvéte, ale ve vysledném porovnani miize tento faktor ovlivnit kvalitu preparatu. DalSim
faktorem je ¢astka za dopravu a ¢as, ktery doprava zabere. Casto tak je jistd vyhodnéjsi potieby
zakoupit v jednom z evropskych obchodu s preparatorskymi potfebami. Ty maji rovnéz daleko
$ir$i zasobenost tuzemskych i zahrani¢nich druhti zvéte. Zakladni stanoveni cen je bohuzel
pouze orientacni. Jak jiz bylo vySe zminéno, existuje mnoho cenovych rozpéti u danych
komponentt, které nasledné mohou byt ovliviiujicim faktorem vysledné ceny a kvality
preparatu. Cenovy rozdil je rovnéz odlisny v ¢inéni kiize, ¢i pouziti zakoupenych modelt proti
vlastnim vylévanim polyuretanovych modelt. U jednotlivych dilen, a i u jednotlivych
preparatorit bude znatelny rozdil ve vénovaném casu a praci pro dany preparat. Chybéjici
soucasti analyzy je absence realnych ¢isel dalSich nakladu.

U preparace zahrani¢nich druhti zvéfe je jesSté¢ vice nez u tuzemskych druhd nutné
nepodcenit referenéni material. Zahraniéni druhy maji velice ¢asto mimo jiné rozdilnou
anatomii ¢i detaily na téle. Pro kvalitni preparat je tedy nutnosti tyto rozdily dodrZet za pomoci
vyuziti mnoha referenCnich materialii. Cesta lebek a kuzi ve tfetich zemi se miize kvuli

karanténé a veskerym dokumentanim procesim vyrazné prodlouzit. Tento fakt ovSem cCasto
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neni znam klientim a lovelm, ktefi Casto predpokladaji asoveé podobné vyhotoveni preparati,
které naptiklad znaji z tuzemskych lovi.

Pokud se jedna o samotnou preparaci trofeji zahrani¢nich druht zvéfe, je zde rozhodné
rozdil naptiklad v anatomii t¢la, a ¢inéni kiize byva daleko naro¢néjsi. A to zejména ze dvou
hlavnich divodi. Mimo fakt, Ze pro transport trofeje ze tieti zemé je nutné veterinarni schvaleni
dilny, pro zadani do dokumentace ptesné Cislo veterinarne schvalené dilny, jsou trofeje zasilany
jako tzv. basic taxidermy. Tedy lebky ocisténé a zbavené veskerych tkani a vybélené, kiize musi
byt nasolena a vysusena. Spolu s trofeji je nutné dodat doklad o nabyti trofeje a ptipadné CITES
permit. I cely proces zaslani podléha mnoha nafizenim, napiiklad o zabaleni trofeji a veskerych
dokumentaci. Tento proces je ndkladny nejen Casové, ale rovnéz finanéné. Cenu ovSem nelze
stanovit pfedem, jelikoz zavisi na mnoha faktorech jako naptiklad velikost zasilky a na
aktualnich cenach letenek. Dal§im diivodem pro naro¢né zpracovani je spravné rozmoceni kiize
po dopraveni do dilny. Namok musi byt ¢asto vicekrat opakovan a velikost kiizi pred plnym
zm&kEenim je vEtsi a s tim souvisi vEétsi objem lazni. Velkym rizikem je skluz srsti z kiize, ktery
muZe cely proces preparace nevitané prodlouZit a stane se tak naro¢né;si.

Mimo dal$i odpovédi bylo dotaznikové Setfeni napomocné i k poznéni atraktivnosti
osteologické preparace provadéné prepardtorskou dilnou. Po zafazeni odpovédi, ze
osteologickd preparace svépomoci doma bude castou moznosti, ovSem piedcila veskera
o¢ekavani. Po promysleni této odpovédi v souvislosti s dalsimi vyplynutymi odpovéd’mi, doslo
K nazoru, ze preparatorské dilny mohou byt ¢asto vzdalené od klientd a vyuziti jednorazovych
osteologickych preparaci se tak nevyplati pro zavezeni do dilny. Dal§im faktorem by mohl byt
fakt mnoha ¢lankt v mysliveckych ¢asopisech ¢i na internetovych skupinach, kde si ¢asto lidé
radi, jak dosahnout vybélené lebky. Pokud neni pocitano s kvalitnim zpracovanim dané lebky
pomoci vefejnosti ptistupnych chemikalii, mize se tak mnoha lidem zdat, ze tuto preparaci
skute¢né¢ zvladnou sami doma.

Wood (2021), popisuje rapidni narust cen za shoulder mount, ktery byl podle né&j v jeho
mladi téméf o polovinu levngjsi, néz je k sehnani nyni. Casovéa a finanéni naro¢nost je u
dermoplastickych preparati ziejma. Dermoplasticka preparace se zpét k lovci dostane obvykle
za n€kolik mésict, tento fakt popisuje jako dvojnasobnou radost pro lovce. Lovec je nadseny
Z ptijeti preparatu po takové dob¢ a zaroven je Stastny, ze znovu vidi svou trofej, u které jiz za
tu dobu zapomnél, jak vypadala. Ovsem i pres fakt, Ze osteologické preparaty lebek podle néj
a jim dotazovanych preparatori rapidné nartistaji, stdle maji prevazovat shoulder mount

preparaty a to 150 kusy proti 40 vybélenym lebkdm za rok.
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[ Zavér

Rozsahlost a mnozstvi pfilezitosti v tomto tématu spojuje rizna odvétvi, napiiklad
loveckou turistiku, uméleckou tvorbu a schopnosti podnikatele. V prabéhu Casu psani této
bakalafské prace se postupné stale otevirala dal§i odvétvi a témata, ktera maji vliv na cely
proces preparace a fungovani preparatorské dilny.

Literarni reSerSe je v tomto tématu Casto starSiho data. Zejména pokud se jednd o
preparacni publikace, které jsou nyni Casto nahrazovany ¢lanky na webovych strankach ¢i
utrzky textu ptipojenych u nabizenych produkti. Ekonomicka stranka prace byla pfi zpracovani
Casto snadné&j$i z pohledu pfijatelného mnozstvi i zejména Ceské literatury. Na druhou stranu
vyZadovala vice studovani a hledani souvislosti, ale to nejspiSe z diivodu vlastni odbornosti a
zaméteni studia. Absolutni absence tisténych podkladi pro schvaleni preparatorské dilny bylo
znanym ztiZzenim, souvisejici 1 s faktem, Ze vétSina elektronickych podkladli na sebe
nenavazovala pfili§ dobfe.

Na zaklad¢ analyz a zkoumdni tohoto tématu bylo dospéno k nékolika zavérim. Prvnim
zjiSténim je, ze preparace loveckych trofeji je oblibenym ptfipomenutim zejména pro myslivce
a lovce po vyzna¢nych lovech. Klienti preparatorskych dilen také casto voli i moderné;si
modely pro dermoplastickou preparaci, které pusobi vice zivé a nejsou tak strnulé. Bylo
piekvapenim, Ze respondenti dotazniku, kteii se pohybuji v myslivosti ¢i lovu velice Casto
neméli tuseni, ze preparatorska dilna musi byt veterinarn¢ uznanou, s ¢imz souvisi dalsi
nalezitosti a povoleni mnoha uradi. A ani pfi vybéru dilny neni pro vétSinu respondentl
zavazné toto uznani a dilnu voli na zaklad¢ jinych faktori.

Dalsim zjisténim je velké mnozstvi faktort, které ovlivituji zejména zalozeni a nasledny
chod preparatorské dilny. SWOT analyza je dobrym ukazatelem pro vtomto ptipadné
zac¢inajiciho podnikatele v oboru preparatorstvi, které vnéjsi a vnitini faktory mohou ovlivnit
jeho podnikani. Diky kvalitnimu vypracovani takové analyzy muze dojit ke sniZeni slabych
stranek a piipadné eliminace nékterych hrozeb, a naopak upevnéni stranek silnych a vyuziti
ptilezitosti. Dilna se diky tomu miiZe stat siln¢jsi i v pouhém zacatku pfi zalozeni. Je vhodné
nasledné¢ SWOT analyzu rozsitit o doplnujici strategie a podnikatelské plany.

Ceny nabizenych komponentii mnozstvim internetovych obchodi maji vskutku $iroké rozpéti.
At jiz v cené ¢i kvalite danych produkti. Je tedy velice individudlni vyuziti komponent

jednotlivymi dilnami. Urcit€¢ je nutné podotknout, ze kvalita komponentd sice souvisi s
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naslednou kvalitou preparatu, ovSem neznamend, Ze kvalitni komponenty zachrdni jinak
neodbornou préci na preparéatech.

Zavérem se hodi konstatovat fakt, Ze rozsahlost a individualita tohoto tématu v jeho
pojeti s sebou nese mimo jiné pichlceni souvisejicich odvétvi. Velka ¢ast, zejména v analyzach,
je siln¢ ovlivnéna individudlnimi vlivy a nedostatkem okolnich dat, pfesnéji urcitych nékladi.
Tato prace je velice obsahla, proto nékde mize byt nedostatek detailii. Nasledné rozpracovani
vyty¢enych analyz, a doplnéni moznych vlastnich nakladt, muze byt prvotnim ukazatelem pro
zacinajici preparatory a pro jejich rozhodovani naptiklad jakou ma cenu jejich Cas a prace.
Mnoho lidi mize pfed podnikanim v preparovani odradit naro¢nost zalozeni vlastni uznané
dilny. Casto se mohou i na p¥islugnych tufadech potkat se zdlouhavymi procesy, jelikoz jejich
pozadavek specificky a kazdy ufad pfi jeho realizaci postupovat jinak. Jist¢ by se proto hodil

jednotny metodicky postup, ktery by byl pro vSechny Zadatele stejny.

98



8 Literatura

Anonymus 1 - Scoring Boone & Crokett Club: Pioneers of Conservation since 1887,

2023. Boone and Crokett Club [online]. [cit. 2023-07-26]. Dostupné z: https://www.boone-
crockett.org/store/scoring

Anonymus 2 - Rowland Ward Taxidermist to the world, 2019. Museum Menagerie:
Rowland Ward LTD [online]. [cit. 2023-07-26]. Dostupné z:
http://museummenagerie.blogspot.com/p/rowland-ward.html

Anonymus 4 - Learning to Look: Taxidermy in Museums. MUSEUM [online]. [cit. 2023-
07-24]. Dostupné z: https://museum.msu.edu/Itl-taxidermy/

Anonymus 5 - Erongo - History of taxidermy. Erongo taxidermy [online]. [cit. 2023-07-

24]. Dostupné z: https://www.erongotaxidermy.com.na/history.php

Anonymus 6 -About us - Bouten. Bouten taxidermy [online]. [cit. 2023-07-24]. Dostupné
Z: https://boutentaxidermy.com/en/about-us/

Anonymus 7 -Fleshing, 2023. Hunter-ed [online]. [cit. 2023-07-28]. Dostupné z:
https://www.huntered.com/nationaltrapper/studyGuide/Fleshing/221099 87962/
Anonymus 8 - Mammal Tanning Step-by-Step, 2013. Ken’s Corner: McKenzie [online].
[cit. 2023-07-28]. Dostupné z: https://www.taxidermy.net/ken/?p=1042

Anonymus 9- PU-Mannikins and Accessories, 2023. Bauer Handels GmbH [online]. [cit.
2023-07-28]. Dostupné z: https://www.taxidermy.ch/en/preparatory-
needs.htm?shop_groupid=78000012

Anonymus 10- PODNIKATEL.CZ, 2024. PREPARACE PEKAR SPOL. S R.O.
PODNIKATEL.CZ. Podnikatel.cz [online]. [cit. 2024-03-06]. Dostupné z:
https://www.podnikatel.cz/rejstrik/preparace-pekar-spol-s-r-0-27552365/

Anonymus 11- KURZYCZ, 2024. FRANC R & s. 1. 0. KURZYCZ. Kurzycz [online]. [cit.
2024-03-06]. Dostupné z: https://rejstrik-firem.kurzy.cz/26288079/franc-r-i-sro/
Anonymus 12 - FRANC S. R. O., 2024. Prepalov [online]. [cit. 2024-03-06]. Dostupné z:
http://www.prepalov.cz/

Anonymus 13 - Preparace Pekaft, 2023. Preparace Pekart [online]. [cit. 2024-03-06].
Dostupné z: https://www.preparacepekar.cz/

Anonymus 14 - Zugar.cz, 2023. Zugar.cz [online]. [cit. 2024-03-06]. Dostupné z:
https://zugar.cz/

Anonymus 15 - Salaba taxidermy, 2023. Salaba taxidermy [online]. [cit. 2024-03-06].
Dostupné z: https://www.preparacesalaba.cz/impresum/

Anonymus 16 - Cenotvorba pro OSVC: Jak spravné stanovit cenu za vyrobek. CSOB
Pravodce podnikanim [online]. [cit. 2023-07-17]. Dostupné z:
https://www.pruvodcepodnikanim.cz/clanek/cenotvorba-pro-osve-vyrobek/

Anonymus 17- Veblentv efekt. Idealab [online]. [cit. 2023-07-18]. Dostupné z:
https://idealab.cz/slovnik/veblenuv-efekt/

Anonymus 18 -Nejéast&jsi dotazy — Krmiva, VZP a asanace: Lze pouZit hlavu skotu k
preparatorskym ucelum? Sttni veterinarni sprava [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z:
https://www.svscr.cz/nejcastejsi-dotazy/nejcastejsi-dotazy-krmiva-vzp-a-asanace/

99


https://www.boone-crockett.org/store/scoring
https://www.boone-crockett.org/store/scoring
http://museummenagerie.blogspot.com/p/rowland-ward.html
https://museum.msu.edu/ltl-taxidermy/
https://www.erongotaxidermy.com.na/history.php
https://boutentaxidermy.com/en/about-us/
https://www.huntered.com/nationaltrapper/studyGuide/Fleshing/221099_87962/
https://www.taxidermy.net/ken/?p=1042
https://www.taxidermy.ch/en/preparatory-needs.htm?shop_groupid=78000012
https://www.taxidermy.ch/en/preparatory-needs.htm?shop_groupid=78000012
https://www.podnikatel.cz/rejstrik/preparace-pekar-spol-s-r-o-27552365/
https://rejstrik-firem.kurzy.cz/26288079/franc-r-i-sro/
http://www.prepalov.cz/
https://www.preparacepekar.cz/
https://zugar.cz/
https://www.preparacesalaba.cz/impresum/
https://www.pruvodcepodnikanim.cz/clanek/cenotvorba-pro-osvc-vyrobek/
https://idealab.cz/slovnik/veblenuv-efekt/
https://www.svscr.cz/nejcastejsi-dotazy/nejcastejsi-dotazy-krmiva-vzp-a-asanace/

Anonymus 19 - Zadost o schvaleni nebo registraci: osoby nebo provozovny manipulujici s
vedlej§imi produkty Zivo&isného ptivodu (VZP) nebo ziskanymi produkty (ZP) dle nafizeni
(ES) ¢. 1069/2009. Statni veterinarni sprava [online]. [cit. 2023-07-12]. Dostupné z:
https://www.svscr.cz/wp-content/files/formulare-ke-stazeni/Zadost-o-schvaleni-nebo-
registraci-osoby-nebo-provozovny-VZP-2023-06-20.doc

Anonymus 20- Prakticky privodce nakladanim s odpady a vedlej$imi zivocisSnymi
produkty v potravinaiském priamyslu. EAGRI [online]. Praha [cit. 2023-07-11]. Dostupné
zZ.

https://eagri.cz/public/web/file/41226/prakticky_pruvodce nakladanim_s_odpady_a_vzp.p
df

-----

veterinarni sprava [online]. [cit. 2023-07-12]. Dostupné z: https://www.svscr.cz/krmiva-
vzp-asanace/

Anonymus 22 - TSE, VZP a jejich zpracovani. Veterinarni univerzita Brno [online]. [cit.
2023-07-13]. Dostupné z: https://cit.vfu.cz/euleg/1-temata/5-TSE,VZP.html

Anonymus 23 - BSE (bovinni spongiformni encefalopatie) — nemoc $ilenych krav. Statni
veterinarni spravalonline]. [cit. 2023-07-13]. Dostupné z: https://www.svscr.cz/zdravi-
zvirat/tse-bse-klusavka-scrapie-cwd/

Anonymus 24 -Statni veterinarni sprava — zpracovatelska zatizeni: Zpracovatelska
zatizeni[online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z: https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-
asanace/zpracovatelska-zarizeni/

Anonymus 25 -Veterinarni asanace (odchyt zvitat a DDD). Statni veterinarni
spravajonline]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z: https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-
asanace/asanace-odchyt-ddd/

Anonymus 26-Obchodovani a vyvoz. Statni veterinarni sprava [online]. [cit. 2023-07-11].
Dostupné z: https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/obchodovani-vyvoz/

Anonymus 27 -JAK CITES FUNGUJE? AGENTURA OCHRANY PRIRODY A
KRAJINY CESKE REPUBLIKY [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z:
https://nature.cz/jak-cites-funguje

Anonymus 28- Uhynula zvitata v obci - jak a komu hlésit? Komunalniekologie.cz [online].

[cit. 2023-07-13]. Dostupné z: https://www.komunalniekologie.cz/info/uhynula-zvirata-v-
obci-ci-meste-komu-to-ohlasit-

Anonymus 29 - Ochrana druhii. Ministerstvo zivotniho prostiedi [online]. [cit. 2023-07-
17]. Dostupné z: https://www.mzp.cz/cz/ochrana_druhu

Anonymus 30 -ZALOZEN{ SPOLECNOSTI ZAMERENE NA POSKYTOVANI
SLUZEB PRO ZEMEDELSTVI, ZAHRADNICTVI, RYBNIKARSTVI, LESNICTVI A
MYSLIVOST. ProfiSpole¢nosti.cz [online]. Praha [cit. 2023-07-11]. Dostupné z:
https://www.profispolecnosti.cz/cs/zalozeni-spolecnosti/zalozeni-spolecnosti-zamerene-na-
poskytovani-sluzeb-pro-zemedelstvi-zahradnictvi-rybnikarstvi-lesnictvi-a-myslivost/a-
3656/

Anonymus 31 -Jak na zalozeni provozovny: co vSechno vyfidit pied otevienim. Money S3
bloguje [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z: https://money.cz/novinky-a-
tipy/podnikani/zalozeni-provozovny-co-vsechno-musite-pred-otevrenim-vyridit/

100


https://www.svscr.cz/wp-content/files/formulare-ke-stazeni/Zadost-o-schvaleni-nebo-registraci-osoby-nebo-provozovny-VZP-2023-06-20.doc
https://www.svscr.cz/wp-content/files/formulare-ke-stazeni/Zadost-o-schvaleni-nebo-registraci-osoby-nebo-provozovny-VZP-2023-06-20.doc
https://eagri.cz/public/web/file/41226/prakticky_pruvodce_nakladanim_s_odpady_a_vzp.pdf
https://eagri.cz/public/web/file/41226/prakticky_pruvodce_nakladanim_s_odpady_a_vzp.pdf
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/
https://cit.vfu.cz/euleg/1-temata/5-TSE,VZP.html
https://www.svscr.cz/zdravi-zvirat/tse-bse-klusavka-scrapie-cwd/
https://www.svscr.cz/zdravi-zvirat/tse-bse-klusavka-scrapie-cwd/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/zpracovatelska-zarizeni/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/zpracovatelska-zarizeni/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/asanace-odchyt-ddd/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/asanace-odchyt-ddd/
https://www.svscr.cz/krmiva-vzp-asanace/obchodovani-vyvoz/
https://nature.cz/jak-cites-funguje
https://www.komunalniekologie.cz/info/uhynula-zvirata-v-obci-ci-meste-komu-to-ohlasit-
https://www.komunalniekologie.cz/info/uhynula-zvirata-v-obci-ci-meste-komu-to-ohlasit-
https://www.mzp.cz/cz/ochrana_druhu
https://www.profispolecnosti.cz/cs/zalozeni-spolecnosti/zalozeni-spolecnosti-zamerene-na-poskytovani-sluzeb-pro-zemedelstvi-zahradnictvi-rybnikarstvi-lesnictvi-a-myslivost/a-3656/
https://www.profispolecnosti.cz/cs/zalozeni-spolecnosti/zalozeni-spolecnosti-zamerene-na-poskytovani-sluzeb-pro-zemedelstvi-zahradnictvi-rybnikarstvi-lesnictvi-a-myslivost/a-3656/
https://www.profispolecnosti.cz/cs/zalozeni-spolecnosti/zalozeni-spolecnosti-zamerene-na-poskytovani-sluzeb-pro-zemedelstvi-zahradnictvi-rybnikarstvi-lesnictvi-a-myslivost/a-3656/
https://money.cz/novinky-a-tipy/podnikani/zalozeni-provozovny-co-vsechno-musite-pred-otevrenim-vyridit/
https://money.cz/novinky-a-tipy/podnikani/zalozeni-provozovny-co-vsechno-musite-pred-otevrenim-vyridit/

Anonymus 32 - Zakon €. 205/2020 Sb., kterym se méni zadkon o ochrané¢ vetejného
zdravi. BOZPinfo.cz [online]. [cit. 2023-07-12]. Dostupné z:
https:// www.bozpinfo.cz/zakon-c-2052020-sb-kterym-se-meni-zakon-o-ochrane-verejneho-

zdravi

Anonymus 33 - Zakon €. 106/1999 Sb. Krajska hygienicka stanice: Sttedoc¢eského kraje se
sidlem v Praze [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z: https://khsstc.cz/informace/zakon-c-
106-1999-sb/

Anonymus 34 - Povinnosti BOZP - priivodce pro zaméstnavatele. BOZP.cz: Bezpecnost
prace [online]. [cit. 2023-07-12]. Dostupné z: https://www.bozp.cz/pruvodce-bozp-
zamestnavatel/

Anonymus 35- Zadost o stavebni povoleni. Stavebni komunita [online]. [cit. 2023-07-11].
Dostupné z: http://stavebnikomunita.cz/zadost-0-stavebni-povoleni

Anonymus 36 - Fleshing machine TW1901-P, 2024. Prepareerwinkel.nl [online]. [cit.
2024-03-26]. Dostupné z: https://www.prepareerwinkel.nl/en/fleshing-machine-tw.html
Anonymus 37 - Carl Akeley, 2024. Field museum [online]. [cit. 2024-03-26]. Dostupné z:
https://www.fieldmuseum.org/about/history/carl-akeley

Anonymus 38 - Reference books, 2024. Matuska Taxidermy [online]. [cit. 2024-03-26].
Dostupné z: https://shop.matuskataxidermy.com/collections/reference-books

BAMBERG, Alan. Quantifying Creativity How Any Artist Can Price Their Art for

Sale. ArtBusiness.com [online]. [cit. 2023-07-18]. Dostupné z:
https://www.artbusiness.com/artists-how-to-price-your-art-for-sale.html

CALICCHIO, Stefano, 2021. SWOT ANALYZA VE 4 KROCICH. Jak vyuzit matici
SWOT pro zménu v kariéfe a podnikani [online]. 1. Stefano Calicchio [cit. 2023-07-07].
ISBN 9791220842044. Dostupné z:

https://www.google.cz/books/edition/SWOT ANALYZA VE 4 KROCICH Jak vyuzit/h
hBBEAAAQBAJ?hl=cs&gbpv=0

CAMERLENGO, Laura a Anne GETTS, 2017. Poisons Part Il: The Arsenical World of
Taxidermy [online]. [cit. 2024-03-25]. Dostupné z: https://www.famsf.org/stories/poisons-
part-ii-the-arsenical-world-of-taxidermy

CASAMITJANA, Jordi a Jennifer TSANGG, 2016. Killing for Trophies: An Analysis of
Global Trophy Hunting Trade [online]. 1. USA: International Fund for Animal Welfare
[cit. 2023-07-26]. ISBN 9781939464095. Dostupné z:
https://www.ifaw.org/resources/killing-for-trophies

CASSIDY, Lara a . [online]. 1-6 [cit. 2023-07-24]. Dostupné z:
https://royalsocietypublishing.org/doi/10.1098/rsbl.2016.0876

CHOBOT, Karel, 2012. Cervené seznamy: zprava o stavu. Ochrana ptirody[online]. 67(4),
17-19 [cit. 2023-07-17]. ISSN 1210-258X. Dostupné z:
https://www.casopis.ochranaprirody.cz/vyzkum-a-dokumentace/cervene-seznamy-zprava-
o0-stavu/?action=download

CHURCH, Carl, 2012. Bird taxidermy The Basic Manual. British Historical Taxidermy
Society. ISBN 978-0-9561940-6-0.

DAHMES, Sallie, 1988. The Breakthrough Bird Taxidermy Manual. Copyright. United
States of America: Breakthrough Publishing Company. ISBN 0-925245-08-9.1

101


https://www.bozpinfo.cz/zakon-c-2052020-sb-kterym-se-meni-zakon-o-ochrane-verejneho-zdravi
https://www.bozpinfo.cz/zakon-c-2052020-sb-kterym-se-meni-zakon-o-ochrane-verejneho-zdravi
https://khsstc.cz/informace/zakon-c-106-1999-sb/
https://khsstc.cz/informace/zakon-c-106-1999-sb/
https://www.bozp.cz/pruvodce-bozp-zamestnavatel/
https://www.bozp.cz/pruvodce-bozp-zamestnavatel/
http://stavebnikomunita.cz/zadost-o-stavebni-povoleni
https://www.prepareerwinkel.nl/en/fleshing-machine-tw.html
https://www.fieldmuseum.org/about/history/carl-akeley
https://www.artbusiness.com/artists-how-to-price-your-art-for-sale.html
https://www.google.cz/books/edition/SWOT_ANAL%C3%9DZA_VE_4_KROC%C3%8DCH_Jak_vyu%C5%BE%C3%ADt/hhBBEAAAQBAJ?hl=cs&gbpv=0
https://www.google.cz/books/edition/SWOT_ANAL%C3%9DZA_VE_4_KROC%C3%8DCH_Jak_vyu%C5%BE%C3%ADt/hhBBEAAAQBAJ?hl=cs&gbpv=0
https://www.ifaw.org/resources/killing-for-trophies
https://royalsocietypublishing.org/doi/10.1098/rsbl.2016.0876
https://www.casopis.ochranaprirody.cz/vyzkum-a-dokumentace/cervene-seznamy-zprava-o-stavu/?action=download
https://www.casopis.ochranaprirody.cz/vyzkum-a-dokumentace/cervene-seznamy-zprava-o-stavu/?action=download

DEDOUCHOVA, Marcela, 2001. Strategie podniku [online]. Praha: C. H. Beck [cit. 2023-
07-11]. ISBN 9788071796039. Dostupne z: https://books.google.cz/books?id=VYoydCuL -
YMC&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&g&f=false

DRMOTA, Josef, 2011. Lov zvé&ie v naSich honitbach. Praha: Grada. ISBN 978-802-4736-
440.

FRITZOVA, Nikola. Vyjimky z ochrany ohrozenych druhii volné Zijicich Zivogichii a
plané rostoucich rostlin [online]. Brno, 2017 [cit. 2023-08-01]. Dostupné z:

https://is.muni.cz/th/kspdg/. Diplomova prace. Masarykova univerzita, Pravnicka fakulta.
Vedouci prace Vojtéch VOMACKA.

FRISHONS, Jan a kolektiv, 2020. Zoologické preparaty pro vyuku piirodovédy a biologie
3. Osteologické preparaty. Ziva [online]. 2020(3), LXXXIV-LXXXVI [cit. 2023-07-26].
ISSN 0044-4812. Dostupné z: https://ziva.aver.cz/2020-3/zoologicke-preparaty-pro-vyuku-
prirodovedy-a-biologie-3-osteologicke-preparaty.htm

HANNA, Nessim a H. Robert DODGE, 1997. Pricing: zasady a postupy tvorby cen. Praha:
Management Press. ISBN 80-859-4334-4.

HOLECKOVA, Lenka a Jaroslava HYRSLOVA, 2018. Ekonomika podniku [online].
[Praha]: Vysoka Skola ekonomie a managementu [cit. 2023-07-12]. ISBN 978-808-7839-
904. Dostupné z:

https://books.google.cz/books?id=7 1ZEAAAQBAJ&printsec=frontcover&hl=cs#v=onep
age&q&f=false

HOUSEKEEPER, Brent, 1990. The Breakthrough Mammal Taxidermy Manual. 1. United
States of America: B. Publications. ISBN 0-925245-09-7.

Hygiena prace a pracovniho prostiedi. Svaz polygrafickych podnikatelt, z.s. [online]. [cit.
2023-07-11]. Dostupné z: https://svazpp.cz/oborove-standardy/bozp/hygiena-prace-
pracovniho-prostredi/hygiena-prace-pracovniho-prostredi/

JAKUBIKOVA, Dagmar, 2013. Strategicky marketing — Strategie a trendy — 2., rozsifené
vydani [online]. 2. Roz$ifené vydani. Praha: Grada publishing [cit. 2023-07-11]. ISBN
9788024746708. Dostupné z:

https://books.google.cz/books?id=j5PpCjH6mM3Y C&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepag
e&q&f=false

JANAKOVA, Anna. Zakon ZoBOZP. Zivnostik.cz [online]. [cit. 2023-07-12]. Dostupné z:
https://www.zivnostnik.cz/33/zakon-o-dalsich-podminkach-k-zajisteni-bezpecnosti-a-
ochrany-zdravi-pri-praci-uniqueidmRRWSbk 196 FN{8-
1VUh4EpIxGWekpzOWt8WECNGBdANc/

JURAKOVA, Tatia. Pozarni bezpe¢nost staveb: Stavebni fizeni. In: Fakulta architektury
CVUT v Praze [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z:
https://www.fa.cvut.cz/fakulta/ustavy/15118-ustav-nauky-o-budovach/nsii/ah03-
prednasky-architekti.pdf

KHORSHIDNAM, Ben. Bird Taxidermy...Degreasing waterfowl skins, Iron stain. Bird
Taxidermy. Youtube [online]. [cit. 2023-03-27]. Dostupné z: https://youtu.be/EO-

ZE _wlL06¢

KLEMSA, Michal, 2017. Ndvrh strategie pro Preparace PekarF spol. s r. 0. Brno. Bakalafska
prace. Mendelova univerzita v Brné.

102


https://books.google.cz/books?id=VYoydCuL-YMC&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
https://books.google.cz/books?id=VYoydCuL-YMC&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
tel:978-802-4736-440
tel:978-802-4736-440
https://is.muni.cz/th/kspdq/
tel:0044-4812
https://ziva.avcr.cz/2020-3/zoologicke-preparaty-pro-vyuku-prirodovedy-a-biologie-3-osteologicke-preparaty.htm
https://ziva.avcr.cz/2020-3/zoologicke-preparaty-pro-vyuku-prirodovedy-a-biologie-3-osteologicke-preparaty.htm
tel:80-859-4334-4
tel:978-808-7839-904
tel:978-808-7839-904
https://books.google.cz/books?id=7_1ZEAAAQBAJ&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
https://books.google.cz/books?id=7_1ZEAAAQBAJ&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
https://svazpp.cz/oborove-standardy/bozp/hygiena-prace-pracovniho-prostredi/hygiena-prace-pracovniho-prostredi/
https://svazpp.cz/oborove-standardy/bozp/hygiena-prace-pracovniho-prostredi/hygiena-prace-pracovniho-prostredi/
https://books.google.cz/books?id=j5PpCjH6m3YC&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
https://books.google.cz/books?id=j5PpCjH6m3YC&printsec=frontcover&hl=cs#v=onepage&q&f=false
https://www.zivnostnik.cz/33/zakon-o-dalsich-podminkach-k-zajisteni-bezpecnosti-a-ochrany-zdravi-pri-praci-uniqueidmRRWSbk196FNf8-jVUh4EpIxGWekpz0Wt8W8CNGBdNc/
https://www.zivnostnik.cz/33/zakon-o-dalsich-podminkach-k-zajisteni-bezpecnosti-a-ochrany-zdravi-pri-praci-uniqueidmRRWSbk196FNf8-jVUh4EpIxGWekpz0Wt8W8CNGBdNc/
https://www.zivnostnik.cz/33/zakon-o-dalsich-podminkach-k-zajisteni-bezpecnosti-a-ochrany-zdravi-pri-praci-uniqueidmRRWSbk196FNf8-jVUh4EpIxGWekpz0Wt8W8CNGBdNc/
https://www.fa.cvut.cz/fakulta/ustavy/15118-ustav-nauky-o-budovach/nsii/ah03-prednasky-architekti.pdf
https://www.fa.cvut.cz/fakulta/ustavy/15118-ustav-nauky-o-budovach/nsii/ah03-prednasky-architekti.pdf
https://youtu.be/EO-ZE_wL06c
https://youtu.be/EO-ZE_wL06c

KUCERA, Oldiich a J KUCEROVA, 2001. Krocan divoky. Myslivost: Straz

myslivosti [online]. 2001(9), 2 [cit. 2023-07-26]. ISSN 0323-214X. Dostupné z:
https://www.myslivost.cz/Casopis-Myslivost/Myslivost/2001/Srpen---2001/Krocan-divoky
LEE, B., I. FRASER a I. FILLIS, 2022. To sell or not to sell? Pricing strategies of newly-
graduated artists. Journal of Business Research [online]. 145, 595 - 604 [cit. 2023-07-18].
ISSN 01482963. Dostupne z: doi:10.1016/j.jbusres.2022.03.035

MACE, Georgina M., Nigel J. COLLAR, Kevin J. GASTON, Craig HILTON-TAYLOR,
H. Resit AKCAKAYA, Nigel LEADER-WILLIAMS, E. J. MILNER-GULLAND a Simon
N. STUART, 2008. Quantification of Extinction Risk: IUCN's System for Classifying
Threatened Species. Conservation Biology [online]. 22(6), 1424 [cit. 2023-07-17].

ISSN 08888892. Dostupné z: doi:10.1111/j.1523-1739.2008.01044.x

Odstavec predpisu 166/1999 Zakon ¢. 166/1999 Sb., o veterinarni péci a o zméné
souvisejicich zakont (veterinarni zakon) § 39a. EAGRI [online]. [cit. 2023-07-11].
Dostupné z: https://eagri.cz/public/web/mze/legislativa/pravni-predpisy-mze/tematicky-
prehled/100050534.html

PODLESAK, Petr. Je lepsi podnikani nebo zaméstnani? Vyhody a

nevyhody. REMAX [online]. [cit. 2023-07-13]. Dostupné z:
https://www.realitnikariera.cz/podnikani-nebo-zamestnani/

PEQUIGNOT, Amandine, 2006. The History of Taxidermy: Clues for

Preservation. Collections: A Journal for Museum and Archives Professionals [online]. 2(3),
245-255 [cit. 2023-07-24]. ISSN 1550-1906. Dostupné z:
doi:10.1177/155019060600200306

SAAYMAN, Melville, Petrus VAN DER MERWE a Andrea SAAYMAN, 2018. The
economic impact of trophy hunting in the south African wildlife industry. Global Ecology
and Conservation [online]. 16 [cit. 2023-07-26]. ISSN 23519894. Dostupné z:
doi:10.1016/j.gecco.2018.e00510

SARSBY, Alan, 2016. SWOT Analysis [online]. Anglie: Spectaris limited [cit. 2023-07-
12]. ISBN 9780993250422. Dostupné z:
https://www.google.cz/books/edition/SWOT_Analysis/Yrp3DQAAQBAJ?hl=cs&gbpv=1
SCHAEFER, Ron, 1995. Finishing a Warthog [online]. [cit. 2024-03-26]. Dostupné z:
https://www.headsabovetherest.com/PDF/Finishing_a_ Warthog.pdf

SLAVIK, Jakub, 2013. Finanéni privodce nefinanéniho manazera: jak se rychle
zorientovat v podnikovych a projektovych financich [online]. Praha: Grada [cit. 2023-07-
18]. ISBN 978-802-4745-930. Dostupné z:
https://books.google.cz/books?id=8iaddwKAHSgC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metada
ta_3_mylibrary

SRPOVA, Jitka a Vaclav REHOR, 2010. Zaklady podnikani: teoretické poznatky, ptiklady
a zkuSenosti ¢eskych podnikatelti. Praha: Grada. Expert (Grada). ISBN 978-802-4733-395.
SRPOVA, lJitka, 2011. Podnikatelsky plan a strategie. Praha: Grada. Expert (Grada). ISBN
978-80-247-4103-1.

SULLIVAN, Lawrence, 1999. Cleaning and preserving skulls. Northern Arizona
university [online]. [cit. 2024-03-25]. Dostupné z:
https://www2.nau.edu/tct/skullprepuofa.pdf

103


https://www.myslivost.cz/Casopis-Myslivost/Myslivost/2001/Srpen---2001/Krocan-divoky
tel:01482963
tel:08888892
https://eagri.cz/public/web/mze/legislativa/pravni-predpisy-mze/tematicky-prehled/100050534.html
https://eagri.cz/public/web/mze/legislativa/pravni-predpisy-mze/tematicky-prehled/100050534.html
https://www.realitnikariera.cz/podnikani-nebo-zamestnani/
https://www.google.cz/books/edition/SWOT_Analysis/Yrp3DQAAQBAJ?hl=cs&gbpv=1
tel:978-802-4745-930
https://books.google.cz/books?id=8iad4wKAHSgC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metadata_3_mylibrary
https://books.google.cz/books?id=8iad4wKAHSgC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metadata_3_mylibrary
tel:978-802-4733-395

SYNEK, Miloslav a Eva KISLINGEROVA, 2010. Podnikova ekonomika [online]. 5.,
pteprac. a dopl. vyd. Praha: C.H. Beck [cit. 2023-07-18]. Beckovy ekonomické ucebnice.
ISBN 978-807-4003-363. Dostupné z:
https://books.google.cz/books?id=1ZwGKxZd_1MC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metad
ata_3_mylibrary

SEPLAVY, Petr, Jaroslav RUZICKA a Jiti PONDELICEK, 2018. Myslivost v Ceské
republice. 3. aktualizované vydani. Praha: Ministerstvo zemédélstvi. ISBN 978-80-7434-
423-7.

TLAPAK, Vaclav a Pavla RTHOVA. Nalez chranéného zvitete aneb co najdes, to si
nenechas. Myslivost [online]. [cit. 2023-07-13]. Dostupné z:
https://www.myslivost.cz/Casopis-Myslivost/Myslivost/2007/Srpen---2007/Nalez-
chraneneho-zvirete-aneb-co-najdes--to-si-nen

VACH, Miloslav, 2018. Myslivost: Hodnoceni loveckych trofeji z celého svéta narodnimi a
mezinarodnimi metodami. 3.dil. Rychnov nad Knéznou: Silvestris. ISBN 9788090668911.
VACH, Miloslav. Ochrana zivo¢ichti pii organizaci lovecké turistiky a preparaci loveckych
trofeji [online]. [cit. 2023-07-11]. Dostupné z: http://kbd.zf.jcu.cz/hobby/sbornik/Vach.doc
VOCHOZKA, Marek, 2008. Pojem efektivnosti v ekonomické literatute. Littera

Scripta [online]. Ceské Bud&jovice, 1(1), 103-112 [cit. 2023-07-18]. ISSN 1805-912.
Dostupné z: https://adoc.pub/littera-scripta-odborny-recenzovany-asopis-pedseda-redakni-
r.html#page=106

VOCHOZKA, Marek, Petr MULAC a a kolektiv, 2012. Podnikovéa ekonomika [online].
Praha: Grada [cit. 2023-07-18]. Finan¢ni fizeni. ISBN 978-802-4743-721. Dostupné z:
https://docplayer.cz/2042978-Podnikova-ekonomika-marek-vochozka-petr-mulac-a-
kolektiv.html

VOSATKA, Josef a kolektiv, 2013. Myslivost: ochrana ptirody, chov zvéfe a zviiat, lov.
I.vydani. Praha: Druckvo. Myslivost pro praxi. ISBN 978-808-7668-085.

WOOD, Heath, 2021. WHY THE EUROPEAN MOUNT IS THE COOL THING. Mossy oak [online].
[cit. 2024-03-28]. Dostupné z: https://www.mossyoak.com/our-obsession/blogs/deer/why-the-
european-mount-is-the-cool-thing

104


tel:978-807-4003-363
https://books.google.cz/books?id=IZwGKxZd_1MC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metadata_3_mylibrary
https://books.google.cz/books?id=IZwGKxZd_1MC&hl=cs&source=gbs_slider_cls_metadata_3_mylibrary
https://www.myslivost.cz/Casopis-Myslivost/Myslivost/2007/Srpen---2007/Nalez-chraneneho-zvirete-aneb-co-najdes--to-si-nen
https://www.myslivost.cz/Casopis-Myslivost/Myslivost/2007/Srpen---2007/Nalez-chraneneho-zvirete-aneb-co-najdes--to-si-nen
http://kbd.zf.jcu.cz/hobby/sbornik/Vach.doc
https://adoc.pub/littera-scripta-odborny-recenzovany-asopis-pedseda-redakni-r.html#page=106
https://adoc.pub/littera-scripta-odborny-recenzovany-asopis-pedseda-redakni-r.html#page=106
tel:978-802-4743-721
https://docplayer.cz/2042978-Podnikova-ekonomika-marek-vochozka-petr-mulac-a-kolektiv.html
https://docplayer.cz/2042978-Podnikova-ekonomika-marek-vochozka-petr-mulac-a-kolektiv.html
tel:978-808-7668-085

9 Samostatné prilohy

9.1 Podil prodejni ceny na uméleckém zpracovani

Tabulka ¢. 2 podil prodejni ceny na uméleckém zpracovani — zahrani¢ni druhy, zakladni
komponenty

Bauer handels Matuska taxidermy Like nature

Impala O¢i 20.30€ 12.25%
Impala Usi 10.80€ 10.95% 13€
Impala Shoulder mount 49€ 81.95%
Impala Life size mount 348€
Kamzik  OCi 19.13€ 26.70€
Kamzik  USi 9.40€ 9.95% 11€
Kamzik  Shoulder mount 35€
Kamzik Life size mount 190€

Lepidlo Prasek 11€ 37.95% 36.21€

Tabulka ¢. 3 podil prodejni ceny na uméleckém zpracovani — tuzemské druhy, zékladni
komponenty

Bauer handels Matuska taxidermy Like nature

Muflon  OCi 20.30€ 36.21€
Muflon  USi 10.80€ 10€
Muflon  Shoulder mount 41€
Muflon Life size mount 305€
Danék  OCi 20.30€ 13.25% 29.38€
Danék Usi 10.80€ 8.50% 12€
Danék  Shoulder mount 50€
Danék Life size mount 415€

Lepidlo prasek 11€ 37.95% 36.21€
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Tabulka ¢. 4 podil prodejni ceny — cenik preparaci tuzemskych druht zvéie

Muflon

Danék

Shoulder mount

Life size mount

Shoulder mount

Life size mount

Preparace Pekar s.r.o. |6 600 - 7 200 208008 500-9000 30800
Preparace Janousek 5500}- 7 000}-

Preparace zvifat 6500-7000 20000-28000 [8500-11000 |28000-32000
Salaba taxidermy 12500 55000 15500 64500
Preparace Cech 8000 60000 10500 95000
Zugar 12800 59300 15200 65400
Rozpéti 5500-12800 [20000-60000 |7000-15500 |28 000-95000
Minimum 5500 K& 20000 K& 7 000 K& 28 000 K&
Maximum 12 800 K¢ 60 000 K& 15500 K¢ 95 000 K&
Pramér 9700 K¢E 40 000 K¢ 11250K¢ 61500 K&
Cena za material 2107 K& 8803 K¢ 2336 K& 11592 K&

Tabulka ¢. 5 podil prodejni ceny — cenik preparaci zahrani¢nich druhi zvéte

Impala Kamzik

Shoulder mount |Life size mount  |Shoulder mount Life size mount
Preparace Pekar s.r.o. 8600 33900 5900 18 800
Preparace Janousek |- - - -
Preparace zvifat - - - -
Salaba taxidermy - - 10285 49700
Preparace Cech 10000 40000 12500 48 000
Zugar 11400 50900 11500 46600
Rozpéti 8600-11400 33900-50900 [5900-12500 18800-49 700
Minimum 8600 K& 33900K¢ 5900 K& 18800 K¢
Maximum 11400K¢ 50900 K¢ 12500 K¢ 49700 K&
Prameér 10000 K¢ 42 400 K¢ 9200 K& 34 250 K¢
Cena za material 2310KeE 9893 K¢ 1890 K¢ 5821 K¢
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9.2 Ekonomicka efektivnost preprace tuzemskych druhi zvéie

Tabulka ¢. 8 ekonomicka efektivnost preparace tuzemskych druht zvéte — Uprava kosti

Mnozstvi pfi
Cenazabaleni procesu Cena pouzitého produktu
NaCl 1kg-9,9KE 100 g 0,99 K&
Peroxid vodiku
35% 5l -249 K¢ 11l 49,80 K¢
Borax 5kg-278 K¢ 200g 11,12K¢
Tabulka ¢. 9
Produkt Cenaza baleni MnoZstvi na L pfi Cinéni  |Cena pouzitého produktu na l
Supralan 67 1kg-9¢€ 78 1,60 K¢
Supralan 809 (UF) |1kg-11.50€ 8¢g 2,33K¢
Sanytol 500ml - 74 K¢ 14¢ 2,12 K¢
NaCl 1kg-9,90 K¢ 418 g 4,14 K¢
KyselinamravencCi [1kg-11.50€ 16¢g 4,67 K¢
Novaltan Al 1kg-12€ 8g 2,43 K¢
Mortanol 100g-8€ 0,3ml 0,60 K¢
Pergassol 1kg-11.50€ 8ml 2,33K¢
Prinol M 31 spez. 11-10€ 4 ml 1,01 K¢
Celkova cenaza 1 litr 21,23K¢
Tabulka €. 3 cena zakladnich komponentl tuzemskych druhii zvére
Bauer handels Matuska taxidermy Like nature
Muflon  OCi 20.30€ 36.21€
Muflon  USi 10.80€ 10€
Muflon  Shoulder mount 41€
Muflon  Life size mount 305€
Danék  OCi 20.30€ 13.25% 29.38€
Danék  USi 10.80€ 8.50% 12€
Danék  Shoulder mount 50€
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Danék

Life size mount 415€

Lepidlo

prasek 11€

37.95%

36.21€

Tabulka ¢. 10 zobrazeni mozného aktivniho a neaktivni prace

Préace Cas aktivni prace Cas neaktivni prace
Stahovani 30 minut - 2 hodiny

Zakladni obrani tkani |5 minut

Vykrveni 5 minut 2-3dny

Vareni 10 minut 4-5 hodin
Odmasténi 3 minuty 2 hodiny

Vybéleni lebky 3 minuty 4-20 hodin

Suseni kosti 2 minuty 22 hodin - 3 dny

Mizdfeni klize

30 minut - 3 hodiny

Namok 5 minut 2 hodiny
Piklovani 5 minut 48 hodin
Sefiznuti klize 1-4 hodiny

Prani klize 3 minuty 1 hodina
2. Piklovani 3 minuty 5 hodin
Cinéni kiize 3 minuty 48 hodin
Lajtrovani 1 minuta 30 minut
Uprava kiize 20 minut

Uprava modelu 30 minut- 3 hodiny

Ptiprava detaild 0-2 hodiny

Oblékani kize 30 minut - 4 hodiny

Suseni preparatu 2 minuty 1-7 dni

Finalizace preparatu

30 minut - 3 hodiny

9.3 Ekonomicka efektivnost preparace zahrani¢nich druhi

Tabulka €. 11 ceny za pouzité chemikalie pii ¢inéni klize

‘ Produkt

‘ Cena za baleni

‘ Mnozstvi na L pfi Cinéni ‘ Primérnd cena za 1 litr
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Supralan 67 1kg-9€ 11g 2,51K¢
Supralan 809 (UF) | 1kg-11.50€ 12¢ 3,50 K¢
Sanytol 500ml- 74 K¢ 28¢g 4,14 K¢
NaCl 1kg-9,90 K¢ 436 ¢ 4,32 K&
Kyselinamravencéi | 1kg-11.50€ 16¢g 4,67 K¢
Novaltan Al 1kg-12€ 8¢g 2,43K¢
Mortanol 100g-8¢€ 0,3ml 0,60 K¢
Pergassol 1kg-11.50€ 8 ml 2,33K¢
Prinol M 31 spez. 11-10€ 4ml 1,01 K¢

Celkovéa cenaza 1 litr 25.51K¢

Tabulka €. 12 zobrazeni mozné aktivni a neaktivni prace u zahrani¢nich preparatt

Prace Cas aktivni prace Cas neaktivni prace
Namok 10 minut 4 hodiny
Piklovani 5 minut 48 hodin
Sefiznuti klize 1-5 hodin

Prani kiize 3 minuty 1 hodina
2. Piklovani 3 minuty 5 hodin
Cinéni kize 3 minuty 48 hodin
Lajtrovani 1 minuta 30 minut
Uprava kiize 20 minut

Uprava modelu 30 minut- 4 hodiny

Priprava detaild 0-2 hodiny

Oblékani kiize 30 minut - 5 hodiny

SuSeni preparatu 2 minuty 1-10 dni
Finalizace

preparatu 30 minut - 4 hodiny

Tabulka €. 2 zdkladni cena komponentli u zahrani¢nich druhti

Bauer handels Matuska taxidermy  Like nature

Impala Oc¢i 20.30€ 12.25%
Impala Usi 10.80€ 10.95$ 13€
Impala Shoulder mount ~ 49€ 81.95%
Impala Life size mount 348€
Kamzik Oci 19.13€ 26.70€
Kamzik Usi 9.40€ 9.95$ 11€
Kamzik Shoulder mount ~ 35€
Kamzik Life size mount 190€

Lepidlo Prasek 11€ 37.95%

Tabulka €. 13 vysledna cena komponentti u zahrani¢nich druhti
‘ Celkem ‘
Impala Kamzik

Shoulder mount Life size mount Shoulder mount Life size mount
91.1€ 390.1€ 74.53€ 229.53€
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2310 KE 9893 KE | 1890 KE 5821 K¢
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