SKODA AUTO VYSOKA SKOLA o.p.s.

Studijni program: N0413A050001 Ekonomika a management

Studijni obor/specializace: Specializace Finance v mezinarodnim podnikani

Uznavani vynosu v pojeti mezinarodniho
standardu uc€etniho vykaznictvi IFRS 15

Diplomova prace

Jakub HUDRLIK

Vedouci prace: prof. Ing. Jifi Strouhal, Ph.D.



Skoda Auto Vysoka Skola 0.p.s. Akademicky rok: 2023/2024

Katedra financi a 0éetnictvi

~

]

$koda Auto Vysoka &kola

ZADANI DIPLOMOVE PRACE

Zpracovatel: Bc. Jakub Hudrlik
Studijni program: Ekonomika a management

Specializace: Finance v mezinarodnim podnikani

Nazevtématu:  Uznavani vynosu v pojeti mezinarodniho standardu

ucetniho vykaznictvi IFRS 15

Cil: Cilem diplomové prace je analyza dopadu pfechodu firem z mezinarodnich

ucéetnich standarda IAS 11 a IAS 18 na IFRS 15.

Teoreticka ¢ast je zaméfena na charakteristiku jednotlivych standardu pro
uznavani vynosu IAS 11 a IAS 18 a jejich sou€asného ekvivalentu, standardu
IFRS 15. V praktické €asti je nasledné analyzovan a posouzen dopad pfechodu
vybranych firem z mezinarodnich uéetnich standardu IAS 11 a IAS 18 pravé na

IFRS 15.

Ramcovy obsah:

1. Standardy IAS 11 a IAS 18 (vymezeni rozsahu, metodika, vykazovani

v Gcetnictvi)

2. Standard IFRS 15 (vymezeni rozsahu, metodika, vykazovani v ucetnictvi)
3. Dopad pfechodu firem z IAS 11 a IAS 18 na IFRS 15 (analyza dopadu na
vykazy firem v obdobi pfechodu mezi standardy z pohledu G€etniho

vykaznictvi)



Roz=sah prace: 55 = 65 stran
Seznam odborné literatury:

1. KRUPOVA, Lenka. IFRS - Mezindrodnich standardi Géetniho vykaznictvi. Praha: VOX,
2019. 744 =. ISEM 97B-B0-B7480-70-0.

2. DVORAKOVA, Dana. Finanéni Gdetnictvi a vykaznictvi podle mezindrodnich standardii
IFRS5. 6. vyd. BizBooks, 2022. 358 5. ISBN 978-80-265-1085-7.

3. JILEK, Josef. Hlavni odetni systémy IFRS a US GAAP 1. vyd. Grada, 2018. 199 s. ISEN
97B-B0-24T7-2774-5.

4. STROUHAL, Jifi; MUSTATA, Razvan V.; BONACI, Cammen Giorgiana. Infernational Ac-
counting Practices. 1. vyd. Praha: Oeconomica. 2014. ISBN 978-80-245-2040-7.

5. ELLIOTT, Barry; ELLIOTT, Jamie. Financial Accounting and Reporting. 10. vyd. Harlow,
England: Prentice Hall Press, 2006. 867 s. ISBN 0-273-T0364-1.

6. LESSAMBO, Felix |. Financial Stafements: Analysis and Reporting. Switzerland: Palgrave
Macmillan, 2018. ISBM 978-3-31-999983-B.

7. ALEXANDER, David; JORISSEM, Ann; HOOGENDCOORMN, Martin; VAN MOURIK, Carien;
KIRWAMN, Callette. infernational Financial Reporting & Analysis. 8. vyd. Andover: Cengage
Learning EMEA, 2020. 864 5. ISBN 978-1-4737-6685-3.

Datum zadani diplomoveé prace: Omor 2023
Termin odevzdani diplomowveé prace: leden 2024
L. 5.

Elektronicky schvaleno dne 8. 2. 2023 Elektronicky schvaleno dne 8. 2. 2023

Bc. Jakub Hudrlik prof. Ing. Jifi Strouhal, Ph.D.

Autar prace Vedouci prace

Elektronicky schvaleno dne 8. 2. 2023 Elektronicky schvaleno dne 9. 2. 2023
doc. Ing. Tomas Krabec, Ph.D., MBA doc. Ing. Pavel Mertlik, CSc.

Garant studijni specializace Reklar SAVS



Prohlasuji, Ze jsem zavérenou praci vypracoval(a) samostatné a pouzité zdroje
uvadim v seznamu literatury. ProhlaSuji, Ze jsem se pfi vypracovani fidil(a) vnitfnim
predpisem SKODA AUTO VYSOKE SKOLY o.p.s. (dale jen SAVS) smérnici

Vypracovani zaveérecne prace.

Jsem si védom(a), Ze se na tuto zavérecnou praci vztahuje zakon €. 121/2000 Sb.,
autorsky zakon, Ze se jedna ve smyslu § 60 o Skolni dilo a Ze podle § 35 odst. 3 je
SAVS opravnéna mou praci vyuzit k vyuce nebo k vlastni vnitfni potiebé.
Souhlasim, aby moje prace byla zvefejnéna podle § 47b zakona €. 111/1998 Sb., o
vysokych Skolach.

Beru na védomi, ze SAVS ma pravo na uzavieni licenéni smlouvy k této praci za
obvyklych podminek. Uziji-li tuto praci, nebo poskytnu-li licenci k jejimu vyuziti, mam
povinnost o této skuteénosti informovat SAVS. V takovém pfipadé ma SAVS pravo
ode mne pozadovat pfispévek na Uhradu nakladu, které na vytvoreni dila vynalozila,

a to az do jejich skutecné vyse.

V Mladé Boleslavi dne .........



Dékuji prof. Ing. Jifimu Strouhalovi, Ph.D. za odborné vedeni zavéreCné prace,

poskytovani rad a informacnich podkladu.



(U177 o T 7
1 StANdArd IAS 18 ...t 9
1.1 Vykazovani trzeb z prodeje zbhOZi .........coouviiiiiiiiiiiiii 10
1.2 Vykazovani trzeb z poskytovani sluzeb......................c 11
1.3 Vykazovani autorskych honoraru, dividend a Urokd. .................ceeeeee. 12
1.4 Metody vykazovani vynosu podle standardu IAS 18............cccccceeeiinnnns 13
2 StANdard IAS 11 ..o 15
2.1 Trzby z dlouhodobych zakazek ............ccccoooiiiiiiiiiiii e, 15
2.2 Naklady dlouhodobych zakazek...........ccccccoviiiiiiiiiiiiiiiiiiee 16
2.3 Metody vykazovani vynosl a nakladu ze zakazky .........ccccccccvvvvvvveennnnnn. 17
3 Mezinarodni standard ucetniho vykaznictvi IFRS 15..........ccccooiiiiiiiiiiiiinn, 20
3.1 ldentifikace SMIOUVY .......cooouiiiiiiiie e e 21
3.2 Identifikace povinnosti plynoucich ze smlouvy............ccccccveiiiiiiiiiiiinnnnns 23
TG T I =T g =1 (o] o =1 - 24

3.4 Alokace transakcni ceny na jednotlivé povinnosti plynouci ze smlouvy .. 27

3.5 Rozpoznani vynosu — splnéni povinnosti plynouci ze smlouvy ............... 29
3.6 Vykazani a zvefejnéni podle IFRS 15 ... 33
4  Priklad pro uctovani dle IFRS 15 vs IAS 11 alAS 18 ......oovvviiiiiii, 36
Nt S 11 1 (o 11 1Y T o2t 36
S 11 1 [o 10 1Y T o T 46
5 Analyza u€etnich zavérek podnikl pfi pfechodu na standard IFRS 15.......... 57
5.1 Analyza vybranych finan€nich ukazatelU..............cccouviiieeiiiiiiiiiiie. 57
5.2 Analyza komentafu vybranych spole€nosti ke zménam...............ccccueveee 67
A NV - 69



Seznam pouzitych zkratek a symbolt
IAS Mezinarodni ucetni standardy (International Accounting Standards)

IASB Rada pro mezinarodni ucetni standardy (International Accouting
Standards Board)

IFRS Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi (International Financial

Reporting Standards)

IFRIC Interpretacni rada pro Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi

(International Financial Reporting Interpretations Comittee)
SIC Interpretacni komise (Standing Interpretations Comittee)

US GAAP Americké vSeobecné uznavané ucetni principy (United States

Generally Accepted Accounting Principles)

ROS Rentabilita trzeb (Return on Sales)

ROE Rentabilita vlastniho kapitalu (Return on Equity)
OA Obrat celkovych aktiv

FP Finan¢ni paka



Uvod

Mezinarodni ucetni standardy (IAS) pfedstavuji kliCovy ramec pro ucetni postupy
a finan¢ni vykaznictvi, ktery ma globalni akceptaci a rozsifeni. Tyto standardy byly
vytvofeny s cilem zajistit jednotnost, transparentnost a divéryhodnost finan¢niho
vykazovani v riznych odvétvich a na celém svété. Zasadnim milnikem v této oblasti
byla implementace IFRS 15, znamého téz jako Standard o vykazovani vynosu
ze smluv se zakazniky, jenz pfinesl vyznamné zmény v metodach rozpoznavani,
méreni a prezentace vynosu. Hlavnim cilem IFRS 15 bylo dosahnout konzistence
a davéryhodnosti v procesu vykazovani vynosu napfi¢ riznymi sektory a zaroven
zlepSit investorovu schopnost |épe porozumét finanénim vykazim spole€nosti.
Na druhou stranu, standardy IAS 11 a IAS 18 byly zaméfeny na specifické aspekty
rozpoznavani vynosu, napfiklad v oblasti stavebnictvi (IAS 11) a v pfipadé prodeje
zbozi a poskytovani sluzeb (IAS 18). Tyto standardy definovaly vlastni postupy

a metodiky pro rozpoznavani vynosu, které standard IFRS 15 sjednotil.

Cilem diplomové prace je posouzeni a zhodnoceni dopadu zmén v ucetnich
zavérkach firem v obdobi pfechodu ze standard IAS 11 a IAS 18 na standard

IFRS 15 v€etné analyzy zmény vykazovani vynosu.

Prvni kapitola vymezuje zakladni pravidla standardu IAS 18. Zacina obecnym
popisem vykazovani trzeb. Tuto problematiku dale rozebira na jednotlivé dily jako
vykazovani trzeb z prodeje zboZzZi, vykazovani trzeb z poskytovanych sluzeb

a vykazovani autorskych honoraf, dividend a urokd.

Druha kapitola se detailné vénuje standardu IAS 11, ktery stanovuje pravidla pro
uctovani dlouhodobych zakazek. V prvni Casti specifikuje trzby z dlouhodobych
zakazek v navaznosti na naklady dlouhodobych zakazek. V zavéru kapitoly jsou

popsany a definovany metody vykazovani vynosu a nakladl ze zakazky.

Treti kapitola a zaroven posledni kapitola teoretické Casti vymezuje rozsah
a principy nového standardu IFRS 15. Pozornost je vénovana kazdému kroku
pétistupriového modelu od identifikace smlouvy az po rozpoznani vynosu. V zaveéru

kapitoly je popsano vykazani a zvefejnéni podle standardu IFRS 15.

Ve Ctvrté kapitole jsou nastinény pfiklady z praxe, na kterych je nazorné ukazano
uctovani dle probiranych standard(i. Prvné jsou pfiklady feSeny novym postupem

definovanym standardem IFRS 15 a nasledné feSeny starSim zpusobem



definovanym ve standardu IAS 11 a IAS 18. V zavéru podkapitol je analyzovan

dopad zmén rozdilného uctovani.

Pata kapitola je jiZ vénovana analyze ucetnich zavérek a dopadu pfechodu na novy
standard. V ramci této kapitoly jsou shromazdény data z uCetnich zavérek firem
z riznych odvétvi a analyzovany dopady do vykazovanych vynosu. Dale jsou
vramci paté kapitoly detailné analyzovany komentafe jednotlivych firem

v souvislosti s pfechodem mezi standardy.

Teoreticka C¢ast diplomové prace je zpracovana literarni reSerSi aktualnich
dostupnych zdroju. V praktické ¢asti je provedeno posouzeni zmén vypoctu vynosu
a analyza dopadl zmén do ucetnich zavérek spole¢nosti v letech pfechodu mezi

standardy.

Diplomova prace se nezabyva vS8emi standardy, které byly nahrazeny standardem
novym (IFRIC 13, IFRIC 15, IFRIC 18 a SIC 31). Pro splnéni cile jsou zde uvedeny
pouze informace relevantni ke zkoumanému tématu. Z didvodu dosazeni cile zde

tedy neni popis jinych standardl, nez standardu IFRS 15 a IAS 11 a 18.



1 Standard IAS 18

Vynosy nabyvaji riznych podob jako dividendy, trzby z prodeje vyrobku, zbozZi nebo
sluzeb, urokl, poplatku &i autorskych honorarl. Takové vynosy upravuje pravé
standard IAS 18. Standard IAS 18 vSak neupravuje vynosy, které jsou vysledkem
vedlejSi Cinnosti spole€nosti (anglicky skupina ,gains®), jsou mimo kontrolu
spolecCnosti a vykazuji se v Cisté vysi. NejCastejSim pfikladem jsou kurzové zisky

a zisky z precenni (Krupova, 2009).
Vynosy maji byt uznavany pfi spinéni nasledujicich dvou podminek:
e je pravdépodobné, ze spoleCnosti do budoucna pfinese ekonomicky uzitek;

e tento uzitek je spolehlivé ocenitelny.

Muthupandian (2009) jesté rozSifuje druhou podminku, kdy fika, Ze spolehlivé

ocenitelny by mély byt jak naklady spojené s transakci, tak i vynosy.

Standard IAS 18 rozSifuje tyto dvé zakladni kritéria jeSté o dalSi podminky, kdy
zavisi na tom, zdali je vynos ziskan trzbami z prodeje zbozi Ci sluzeb, uroky,
dividendy ¢i autorskymi honorafi. Vynosy dle standardu IAS 18 zahrnuji pouze ¢ast
ekonomického pfinosu. V pfipadé zprostiedkovatell je tedy jako vynos uznan
pouze rozdil mezi cenou nakupni a prodejni (Castka provize). Vynosy jsou
ocenovany v realné hodnoté narokované nebo pfijaté protihodnoty, a to po odecteni
vSech mnozstevnich rabati a dalSich slev, které ucetni jednotka poskytuje svym
odbératelim. Podobné vysvétluji i Jilek a Svobodova (2012), ze hodnoty pfijaté
tretimi stranami (napfiklad dané, které souviseji s prodejem) nevedou k narustu

vlastniho kapitalu, a z toho divodu se nemUze jednat o vynosy.

V pfipadé, Ze je platba odlozena, jeji realna hodnota je nizSi nez hodnota
nominalni. Urok z odlozenych plateb u pohledavek je Gétovan v nalezitém obdobi
jako finan¢ni vynos. Ve vétsiné pfipadu u obchodniho styku, kdy je platba vyfizena
v kratkém obdobi se od urok( vSak zpravidla upousti. Pokud by v$ak ucetni
jednotka nabidla odbérateli stfednédoby ¢€i dlouhodoby bezurocny uveér, nebo by
transakce posuzovana dle standardu IAS 36 (Finan¢ni nastroje: uctovani

a ocenovani).



V pfipadé barterovych transakci (zbozZi a sluzby jsou sménény za dalSi zbozi
a sluzby) se nepovazuje sména podobného zbozi za transakci, pfi které by vznikal
vynos. Pokud by vSak bylo sménéno za zbozi Ci sluzby odliSné, jednalo by se
o transakci, pfi které by vznikal vynos. V praxi je vSak obtizné urcit, které zbozi
a sluzby jsou podobné a které uz nejsou. Smyslem tohoto ustanoveni je zamezeni

kreativniho ucCetnictvi pravé ve vykazovani trzeb u podobného zbozi a sluzeb.

Standard IAS 18 vymezuje urcita kritéria pro uznavani vynosua. Pokud by se prodej
skladal napfiklad z prodeje vyrobk( i poskytovani sluzeb, musi byt kritéria spinéna
v kazdé jednotlivé transakci. Standard IAS 18 vymezuje pro uznani trzby kritéria pro
tfi samostatné oblasti:

1) vykazovani trzeb z prodeje zboZi,

2) vykazovani trzeb z prodeje sluzeb,

3) uctovani autorskych honoraft, dividend a urokda.

1.1 Vykazovani trzeb z prodeje zbozi

V ramci standard IAS 18 Va$ek a kol. (2014) v€etné Krupové (2009) charakterizuji
pro uznavani trzeb z prodeje zbozi celkem pét nasledujicich kritérii, které musi

vSechna platit:

1) jsou pfevedena vS8echna podstatna rizika i odmény, které vyplyvaji z drzeni
zbozi na kupuijiciho,

2) prodavaijici spole€nosti si neponechala efektivni kontrolu ani manazerskou
angazovanost nad prodanym zbozim,

3) vysSe vykazanych trzeb je spolehlivé ocenitelna,

4) je pravdépodobné, Ze zdané transakce bude plynout do spolecCnosti
ekonomicky uzitek,

5) naklady spojené s transakci jsou spolehlivé ocenitelné.

Hlavni je pro uznavani vynosu ureni okamziku pfevedeni kontroly a podstatného
rizika na kupujiciho. Pokud by z okolnosti vyplyvalo, Ze rizika na kupujiciho
pfevedena nebyla a odmény s riziky nese stale prodavajici, neni mozné danou
transakci posuzovat jako prodej a trzby z prodeje zbozi a nesmi tedy ucetni jednotka

vykazat vynosy az do okamziku pfevedeni rizik. V pfipadé, Ze by na prodavajicim
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zustalo pouze nepodstatné riziko, které vyplyva z vlastnictvi, lze transakci

povazovat za uskuteCnénou a trzbu tak vykazat.

V pfipadé, Ze jsou s prodejem zbozi spojovany naklady, které nejsou spolehlivé
ocenitelné (napfiklad zaruky €i naklady na odeslani zbozi apod.), nemély by se trzby
z prodeje daného zbozi vykazovat. Tento pozadavek standardu IAS 18 vyplyva
z tzv. matching principu IFRS, ktery charakterizuje spravné pfifazovani nakladu

k vynosum. Obdobné podminky vyplyvaji také z publikace Ficbauera (2016).

1.2 Vykazovani trzeb z poskytovani sluzeb

V pfipadé, Ze jsou vystupy z poskytovani sluzeb spolehlivé ocenitelné, je dle
standardu IAS 18 vykazana trzba. VySe vykazovanych trzeb se odviji od stupné
dokon&eni transakce krozvahovému datu. Dle Krupové (2009) lze vystup
z transakce povazZovat za spolehlivé urcitelny v pfipadé, Ze splfiuje nasledujici Ctyfi

podminky:
1) castku trzeb Ize spolehlivé ocenit,

2) je pravdépodobné, Zze zdané transakce bude plynout do spoleCnosti

ekonomicky uzitek,
3) stuper dokonceni dané transakce je k rozvahovému datu spolehlivé urcitelny,

4) naklady, které ucetni jednotka vynalozi v souvislosti s dokonCenim dané

transakce, jsou spolehlivé ocenitelné.

V pfipadé, Ze je sluzby poskytnuta pouze jednorazove, je trzba vykazana
v okamziku, kdy je sluzba poskytnuta. Pokud je vSak sluzba dlouhodoba (jeji pInéni
trva déle, nez 12 mésicu) je vykazana v zavislosti na stupni dokonceni. K tomu, aby

bylo mozné proveést spolehlivy odhad, je tfeba, aby se strany dohodly na:
e vymahatelnych pravech, které souvisi s poskytovanou sluzbou,
e protihodnotach, které by mély byt sménény,
e podminkach a zpusobu vyporadani.

V téchto souvislostech je dllezité, aby méla ucetni jednotka takovy systém, ktery by
ji umoznoval pruzné vytvaret a revidovat odhady trzeb v dobé&, kdy jsou sluzby

poskytovany. Pfijaté zalohy a vydané faktury nejsou v takovych pfipadech méfitkem
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stupné dokonceni, ten muze byt uren vice zplsoby. Metody urCeni stupné

dokonceni berou v uvahu napfiklad:
e analyzu vykonané prace,

e pomér sluzeb, ktery je poskytnut k danému datu vici celkovému objemu

sluzeb, které maji byt poskytnuty, nebo

e pomér vynalozenych nakladl na danou sluzbu k urcitému datu vuci celkovym

odhadovanym nakladim transakce.

Pokud jsou sluzby uctovany metodou procenta dokoné&eni, postupuje se dle metody
uvedené v kapitole pro standard IAS 11. V nékterych pfipadech se v3ak sluzba
sklada z neurcitého poctu Cinnosti za danou dobu. V takovych pfipadech je vynos
uznan na linearni bazi, jelikoz v takovych pfipadech zpravidla nelze spolehlivé urcit
stupen dokonceni pomoci jiné metody. V pfipadé, Ze se sluzba sklada z vice dilich
cinnosti, avSak sluzba, ktera ukonCuje danou cinnost je vyznamnéjsi nez zbylé, jsou
vynosy vykazany az vdobé, kdy je tato posledni cinnost provedena
(Ficbauer, 2016).

7 v o

1.3 Vykazovani autorskych honoraru, dividend a uroku.

Vynosy z autorskych honoraru, dividend a urokd se dle standardu IAS 18 vykazou

po spinéni dvou podminek:

1) je pravdépodobné, Ze zdané transakce bude plynout do spolecnosti

ekonomicky uzitek,
2) Castku trzeb Ize spolehlivé ocenit.

V pripadé uroku se vynosy vykazuji na pomérové bazi, jez bere v potaz i efektivni
vynos u daného rizika. U autorskych honorafl se vynosy vykazuji na akrualni bazi,
ktera je v souladu s charakterem dané smlouvy. V pfipadé dividend se vynos
vykazuje vokamziku vzniku prava akcionaf na pfijeti platby. (Sramkova,
Janouskova a Vojackova, 2009)

Dle standardu IAS 18 je efektivni vynos z aktiv generovan takovou urokovou mirou,
ktera by byla potfebna k diskontovani budoucich penéznich pfFijma vyplyvajicich
z aktiva v dobé Zzivotnosti, a v disledku toho se dojde k puvodni hodnoté aktiva.

Vynos z uroku zde zahrnuje i ¢astku amortizace prémie, diskontu &i dalSiho rozdilu
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mezi u€etni hodnotou daného finan¢niho nastroje a hodnotou pfi jeho splatnosti.
V takovych pfipadech standard IAS 18 vyzZaduje, aby byl vynos alokovan pomoci
efektivni urokové miry. Tato metoda se v ramci IFRS uziva ve vSech pfipadech, kde
jakkoliv figuruje urok, ktery je nutné alokovat do vice ucetnich obdobi
(Krupova, 2009).

Ficbauer (2016) dale ve své publikaci doplfiuje, Ze uroky by se mély vykazovat
pouzitim efektivni urokové miry a trzby plynouci z licenénich poplatkll zase

na zakladé dané smlouvy.

1.4 Metody vykazovani vynost podle standardu IAS 18

Ficbauer (2016) definuje jako zakladni metody pro vykazovani vynosi metody:
e akrualni — zisk je vykazan okam?zité,
e splatkova — zisk je vykazovan dle splatek,

e pokryti nakladld — vynosy jsou vykazovany ve vySi nakladl a k vykazani zisku
tak dojde v momenté ukonceni splaceni.
Hinke (2013) naopak definuje metody vykazovani vynosu jako vykazovani trzeb

pred dodanim, v okamziku dodani a po dodani. PficemzZ posledni metodu rozdéluje

podobné, jako vySe Ficbauer (2016) na:
e akrualni — k vykazani vynosu z prodeje dojde v momenté dodani,
e splatkovou — zisk se vykazuje v zavislosti na splatkach,
e metoda uhrady nakladd — k vykazani zisku dojde v momenté, kdy splatky
prevySi naklady.
Metoda vykazovani vynosu v okamziku dodani definuje, Ze vynosy by mély byt
vykazany az v momenté splnéni vSech podminek. U zakazek dlouhodobého

charakteru je pouzivana metoda vykazani vynosu pfed dodanim, ktera vychazi

z dvou postupu:

e metoda procenta dokonfeni — vynosy jsou vykazany ve vySi stupné

dokonc&eni zakazky,

e metoda nulového zisku — pouziva se pfi nejistoté vysledku transakce

a vykazuje vynosy pouze ve vySi nakladl na danou zakazku.
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Dle tohoto standardu lze vynos vykazat na zakladé zvySeni Cisté pozice ucetni

jednotky ve smlouvé se zakaznikem (Muthupandian, 2009).
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2 Standard IAS 11

Standard IAS 11 se detailné vénuje uctovani dlouhodobych zakazek. Podle tohoto
zakonu jsou dlouhodobé zavazky smlouvy o dodavkach sluzeb a zbozi, pfi kterych
dodavatel predmét smlouvy plni delSi dobu (delSi nez ucetni obdobi). Vznika tak
otazka, jak tyto rozpracované a nedokon¢ené zakazky zachytit do ucetnich vykazu
spolec¢nosti. V praxi je nejCastéjsi vyuziti standardu IAS 11 u tzv. stavebnich smluv,

podle kterych je i standard pojmenovan.

IAS 11 definuje smlouvu o stavbé, jako smlouvu, jez se sjednava specialné
za ucCelem konstrukce aktiva i souboru aktiv, které jsou propojeny, nebo spolu jinak
Uzce souvisi at' uz designem, funkci, u¢elem, technologii nebo uzivanim (Krupova,
2009).

Jak je popsano vySe, dulezitost standardu IAS 11 je pravé v stanovovani
vykazovani vynosu v zavislosti na vysledku smlouvy a procentu dokonceni.
Vysledkem bylo, Ze u€etni jednotky tak mohly priibézné vykazovat vynosy, a to aniz
by dochazelo k jakémukoliv pribéznému ziskavani benefitl z daného plnéni.
Prochazka a Hora (2018) ve své publikaci uvadéji, Ze je pravé toto v rozporu se
standardem IAS 18.

2.1 Trzby z dlouhodobych zakazek

Pro urCeni vySe trzby z dané dlouhodobé zakazky, jez spoleCnost smi v ucetnim
obdobi vykazat, je nutno nejdfiv znat oekavanou celkovou trzbu ze zakazky. Ta se
sklada z pavodni sumy dohodnuté ve smlouvé a z odchylek ve smluvni praci,
naroku a stimulaénich plateb (pokud je pravdépodobné, Ze budou mit za nasledek
vynos a je mozné je spolehlivé ocenit). DUraz je zde kladen hlavné na posouzeni

odchylek, stimula¢nich plateb a pravnich narokd (Krupova, 2009).

Odchylky vznikaji pfi zakaznikem zménénému rozsahu praci, které maji byt
vykonany. Dusledkem takové zmény muize byt jak zvySeni, tak ale i snizeni
celkovych vynosul ze smlouvy. Odchylka je stalou soucasti vynosu ze smluv, pokud
je u ni pravdépodobné, Ze zakaznik schvali zvySeni vynosl v dusledku odchylky

a zaroven pokud |ze danou ¢astku spolehlivé ocenit.

Narokem se rozumi ¢astka, kterou dodavatel ma snahu dostat od zakaznika €i jiné

strany jako nahradu za vzniklé naklady spojené se sluzbou, které oviem nebyly
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pfedmétem smlouvy. Vzhledem ktomu, Ze vySe vynosu z narokl je spojena
s vysokym stupném nejistoty a Casto také zavisi na vysledcich jednani €i soudnich
sporech, jsou tyto naroky zahrnuty do vynost pouze tehdy, pokud jednani dospéla
do takoveého stadia, kdy je pravdépodobné, Zze zakaznik narok bude akceptovat

a zaroven ze dana Castka bude spolehlivé ocenitelna.

Stimulaéni éastky jsou dodatecné hrazené Castky dodavateli, v pfipadé, Ze jsou
splnény, Ci prekroCeny pfedem stanovené normy vykonu. Takové platby jsou
zahrnovany do vynosu ze smluv v pfipadé, Ze je smlouva v takovém stadiu, Ze je
velmi pravdépodobné, Ze stanovené normy vykonu budou dodrzeny, Ci pfekroCeny

a ze danou Castku stimulacnich plateb je mozné spolehlivé ocenit.

VySe zminéné naroky, stimula¢ni platby a odchylky je tfeba posuzovat az
v okamziku, kdy jsou odhadnuty celkové vynosy z dané zakazky. To se provadi
zejména pfi metodé procenta dokonCeni. Z této odhadované Castky se odviji
celkova vysSe trzby ze zakazky, jeZz je mozno vykazat v ucetnictvi v ramci

konkrétniho udéetniho obdobi.

2.2 Naklady dlouhodobych zakazek

PFi realizaci dlouhodobé zakazky vynaklada spolecnost naklady rlznych druhu.
Muze se jednat o naklady na ucast ve vybérovych Fizenich, provize
za zprostiedkovani, pfipravu projektd a podobné. Bé&hem realizace zakazky
spolecnost vynaklada naklady na material, praci a stavebni a vyrobni rezii. DalSimi
naklady spole¢nosti jsou administrativa, odbyt a podobné. V ramci standardu IAS
11 je velmi dulezita identifikace danych nakladu z hlediska uznatelnosti pro
konkrétni dlouhodobou zakazku. Tento krok je dualezity, nebot od vyse
vynaloZenych nakladu se odviji vykazovani trzeb a ziskl ze zakazek. Mezi naklady

jednoznacéné pfifaditelné k zakazce se dle Krupové (2009) fadi napfiklad:
e naklady na stavebni dohled, v€etné prace na stavenisti,
e naklad na spotfebovany material na stavbé,
e odpisy zafizeni vyuzivaného pfi stavbé,
e pfepravni naklady pro pfevoz materialu z a na stavenisté,

e najemné ze zafizeni uzivaného pfi stavbé,
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e pifedem odhadnuté naklady spojené s opravami a pracemi béhem zaruéni
doby,

e naroky subdodavatell a tfetich stran apod.

Mezi obecné nepfifaditelné naklady na zakazku zpravidla nelze uznat odbytovou
a spravni rezii, odpisy zafizeni, které se ke konkrétni zakazce nevyuzivalo a dale
nelze uznat naklady na vyzkum a vyvoj. Jedinou moznosti pro uznani takovych
nakladu by byla jejich uprava ve smlouvé. OvSem i kdyz firmy s takovymi naklady

pocitaji, v praxi je zpravidla do smluv neuvadéji.

Vykazovani nakladd dle IAS 11 probiha v realném Case postupu zakazky. Tedy
pokud by firma sjednala pojisténi na dva roky s platbou pfedem. Vydaj by byl
zauctovan ihned, ovSem polovina nakladu by byla uétovana v prvnim roce a druha
polovina az v roce nasledujicim, jelikoz k nému by se vztahovala. Podobné by to
mohlo byt s nakoupenym materidlem na stavbu, ktery ovSem pfijde k uziti az

v nasledujicim roce.

2.3 Metody vykazovani vynost a nakladl ze zakazky

Standard IAS 11 specifikuje vykazovani vynosut a nakladd z dlouhodobych zakazek.
Pro zvoleni metody vykazovani vynosu a nakladl ze zakazky je stézejni rozdéleni
smlouvy do téchto tfech skupin dle predpokladaného vysledku zakazky (Vasek
a kol. 2014):

ziskoveé — smlouvy, u kterych Ize pfedem spolehlivé urcit, Ze budou vynosove,

e ztratové — smlouvy, u kterych |ze spolehlivé ur€it, Ze budou ztratové. Firma
takové smlouvy muaze uzavfit v pfipadé praniku na trh, nebo se vlivem

ekonomické situace mlze ze ziskové smlouvy stat ztratova,

e smlouvy s nejistym vysledkem — smlouvy, u kterych nelze pfedem spolehlivé

uréit, zdali budou ztratové, ¢&i ziskové.

Smlouva od samého pocatku nemusi byt fixné vazana do jedné kategorie. Naopak
v prubéhu zakazky se vlivem efektivity & ekonomické situace mohou smlouvy

presouvat v ramci vSech kategorii.
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Vykazované vynosy by mély presné odrazet skuteCné trzby a nikoliv Castky, které
byly inkasovany. Krupova (2009) stejné jako Vasek a kol. (2014) v ramci vykazovani

vynosuU charakterizuje v zavislosti na rozdéleni smluv vyse tfi zakladni metody:
1. metoda procenta dokonceni,
2. metoda nuloveého zisku,
3. metoda okamzitého vykazovani oCekavanych ztrat.

Pro zvoleni metody procenta dokoncéeni je tfeba mit spolehlivé odhadnutou
celkovou trzbu ze zakazky (v praxi pfi pevné stanovenych smluvnich ¢astkach), mit
spolehlivé odhadnuté celkové naklady na zakazku, které by nemély prevySovat
oCekavané trzby a musi byt jednoznacné urCeny vynaloZzené naklady a mit je
porovnatelné s naklady vynalozenymi v minulém obdobi. Procento dokonceni se
pak stanovi pomérem skute¢né vynaloZzenych nakladl k celkovym nakladim
(,costs-to-costs”), nebo pomérem skute€¢né vynalozenych hodin na zakazku
k celkovym planovanym hodinam (,hour-to-hour®). V prvnim obdobi tak bude
vynostm odpovidat dané procento z celkovych trzeb a v kazdém dal$im obdobi tato

Castka bude poniZena a vynos uznany v obdobi pfedchozim.

Metoda nulového zisku je jiz opatrnéjSi nez metoda procenta dokonceni. Pouziva
se zejména u mladych smluv, tedy u smluv na uplném pocatku, u kterych je témér
jisté, Ze se jejich rozpocty budou v prabéhu ¢asu ménit, avdak neni zde oekavana
ztrata. DalSim pfipad pouziti je u smluv, kde neni pevné stanovena Castka. U této

metody se vykazuji trzby pouze ve vySi vynalozenych nakladl na danou zakazku.

U ztratovych zakazek neni mozné pouzit ani jednu z vySe uvedenych metod. Pokud
se od zakazky ocCekava, Ze bude ztratova plati pro né metoda okamzitého
vykazani o€ekavanych ztrat. Na rozdil od predchozich metod, kdy vynos byl
rozpoustén v zavislosti na dobé, u ztratovych zakazek je 100 % ztraty vykazano
hned, kdy se ztrata predpoklada. Mlize se tak stat v pfipadé neplanovanych
vicenakladu, kursovych pohybu &i jinych nepfiznivych faktord. Jsou i pfipady, kdy
spolecnost zakazku sjednava jako ztratovou (prinik na novy trh) viz rozdéleni smluv
vySe.

Dle standardu IAS 11 musi ucetni jednotka zvefejnit Castky vynosu a metody, které
byly pro jejich zjisténi pouzité podobné, jako u pfedchoziho standardu, a navic

i metodu, ktera byla pouzita pro ur€eni stupné rozpracovanosti. U nedokonéenych
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smluv musi dale ucCetni jednotka vykazat naklady, které byly dosud vynalozené,

zisk, zadrzné a pfijaté zalohy (Vacha, 2019).
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3 Mezinarodni standard ucéetniho vykaznictvi IFRS 15

IFRS 15 je mezinarodni standard ucetniho vykaznictvi, ktery se zabyva uctovanim
pfijm0 ze smluv se zakazniky. Tento standard byl vydan Mezinarodni radou pro
finan¢ni vykaznictvi (International Accounting Standards Board, IASB) v roce 2014
a v platnost vstoupil 1. 1. 2018 s moznosti dfivéjSi aplikace od 28.5.2014. Sjednotily
i souvisejici interpretace IFRIC 13, IFRIC 15, IFRIC 18 (komise pro interpretaci
IFRS — International Financial Reporting Interpretations Comittee), které dle
D. Alexandera a kol. (2021) FeSi problémy programd vérnostnich bodl, dohod
o sdilenych vynosech a transferl aktiv zakaznikim. Dale nahrazuje SIC 31
(Interpretacéni komise — Standing Interpretation Comittee), ktery se zabyval
barterovymi transakcemi zahrnujicimi reklamni sluzby. Standard je vydan na
strankach IFRS organem IASB (2014).

Dle Krupové (2019) byla dlivodem vzniku standardu IFRS 15 potfeba sjednotit
rizné pfistupy vykazovani vynosl, a to jak vramci Mezinarodnich ucetnich
standarddl, tak i vramci standardd IAS/IFRS a US GAAP (Americké vSeobecné
uznavané ucetni principy z anglického pfekladu United States Generally Accepted
Accounting Principles). Naopak Vardiashvili a Maisuradze (2017) definuji jako
divod vzniku nedostatek pokryti urCitych situaci v ramci byvalych standardu,
v jejichz dusledku mohlo dochazet k tomu, ze rizné ucetni jednotky vykazovaly
odlisné vySe vynosu v totoznych situacich. DalSim z ddvodd byla snaha pfiblizeni
se systému US GAAP.

IFRS 15 poskytuje jednotny ramec pro uctovani pfijmu z prodeje zbozi, poskytovani
sluzeb a jinych aktivit spojenych se smlouvami se zékazniky. Standard upravuje,
jakym zplsobem se maiji rozpocitavat pfijmy z takovych smluv a jak se maiji uctovat
naklady na jejich plnéni.

Proces od pocatku uzavieni smlouvy s klientem na dodani produktu (zbozi, sluzeb
¢i vyrobk() zakaznikovi az po okamzik, kdy dana ucetni jednotka rozpozna vynos
se sklada dle Dvorakoveé (2022) celkem z péti kroku.

1. Identifikace konkrétni smlouvy (Ci vice smluv) se zakaznikem, ktera pfinasi

dvéma Ci vice stranam obchodniho vztahu specificka prava a povinnosti

tykajici se dodani vyrobk, zbozi &i sluzeb.
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2. ldentifikace povinnosti, které vyplyvaji ze smlouvy.
3. Urc&eni tzv. transakéni ceny — Ceny stanovené smlouvou.

4. Alokace zjisténé transakcni ceny plynouci ze smlouvy na jednotlivé

povinnosti, jeZz smlouva upravuje.

5. Rozpoznani daného vynosu ve chvili, kdy ucetni jednotka splni jednotlivé

kazdou povinnost, které ze smlouvy vyplyvaji.

Vynos je realizovan az v okamZiku pfevedeni kontroly nad dodanou sluzbou Ci
aktivem na zakaznika ve vySi pfedpokladané odmény, jez by ucetni jednotka méla

obdrzet.

Standard cili na vyhradné na vynosy ze smluv se zakazniky. Pfedmétem takovych
smluv je sjednani dodani vyrobkul, zbozi €i sluzeb. Standard IFRS 15 nicméné

neupravuje nasledujici:
e vynosy ze spoleCnych Cinnosti, u kterych smluvni strany sdileji uzitky i rizika
ze spolec¢né vykonavané aktivity (IFRS 11 — Spole¢na usporfadani),
e vynosy z leasingu (IFRS 16),
e vynosy z pojistnych smluv (IFRS 17),
e vynosy z finan¢nich nastroju (IFRS 9, IFRS 10, IAS 27 a IAS 28), a
e nepenézni smeny.

Nepenézni smény vznikaji mezi uetnimi jednotkami za ucelem co nejefektivnéjsiho
uspokojeni zakaznika. Motivem pro takovou sménu mize byt napfiklad v€asné
splnéni objednavky, i Uspora nakladu spojenych s prepravou. Vasek a Prochazka
(2018) zddraznuji, Zze standard upravuje pouze oblast vykazani vynosu z bézné
a opakované g&innosti. Sramkova a Kfivankova (2017) doplfiuji, Ze se musi jednat

0 vynos ze smluv se zakazniky.

3.1 Identifikace smlouvy

Smlouva je dle Alexandera a kol. (2021) dohoda mezi dvéma a vice stranami, pfi
které vznikaji vymahatelna prava a povinnosti. Pro kazdou jednotlivou smlouvu je
pak tfeba aplikovat pozadavky standardu IFRS 15 (kroky 2-5). Aby smlouva spadala
pod probirany standard, je tfeba, aby byla obchodniho charakteru a mélo by byt
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pravdépodobné, Ze platba skuteéné probéhne. Ve vétsiné pfipadd vSak je posledni
bod irelevantni, jelikoz firma zpravidla nebude vstupovat do smluvniho obchodu,

u kterého bude pravdépodobné, Ze nedostane zaplaceno.

V nékterych pfipadech pozaduje IFRS 15, aby ucetni jednotka spojila smlouvy
uzavfieneé ve stejnou, nebo témer stejnou dobu se stejnym zakaznikem a zauctovala
je jako jednu smlouvu. Stejné tomu je i v pfipadé, kdy jsou smlouvy sjednany jako
balik s jedinym obchodnim cilem, nebo kdy vySe protiplnéni, které ma byt zaplaceno
v jedné smlouvé, zavisi na cené nebo pInéni druhé smlouvy, nebo kdyz jsou
smlouvy natolik propojeny, Ze dohromady obsahuji v podstaté pouze jednu

povinnost plnéni.

Smlouva muze byt upravena v pozdéjSim obdobi. Zménou smlouvy je mysleno
zména rozsahu, ceny ¢i obojiho (po souhlasu smluvnich stran). Zména smlouvy by

méla byt uctovana jako samostatna smlouva, pokud:

e rozsah smlouvy se zvétsil v disledku pfidani slibeného zbozi nebo sluzeb,

které jsou odlidné a,

e cena smlouvy se zvySuje o ¢astku protiplnéni, ktera odrazi samostatné ceny
dodatecného slibeného zboZzi nebo sluzeb ucetni jednotky (coz nebrani
poskytnuti slevy, pokud se vztahuje k prodejnim nakladim, které by byly

vynalozeny na nového zakaznika).

V pripadé modifikace smluv, u kterych je nelze pocitat jako samostatnou smlouvu,

je dulezité rozliSovat mezi dvéma rdznymi situacemi.

1. Zbyvaijici zbozi a sluzby jsou odliSné od zbozi a sluzeb prevedenych k datu
zmény smlouvy nebo pred timto datem — zauctuje se zména smlouvy, jako

by se jednalo o ukoncCeni stavajici smlouvy a vytvoreni nové smlouvy.

2. Zbyvajici zboZi a sluzby nejsou samostatné, a proto tvofi sou€ast daného
zavazku k plnéni, ktery je ¢aste¢né plnén k datu zmény smlouvy — zauctuje

se zména smlouvy jako korekce vynosu.

Dvorakova (2022) v prvnimu kroku identifikace smlouvy specificky definuje

nasledujici podminky:

e smlouva pfedstavuje zaruku vzniku vynosu a nasledné uhrady od zakaznika,
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e odstoupeni od sjednané smlouvy musi byt nutné spojeno s povinnosti

kompenzace,

e smlouva musi byt obchodniho charakteru (pfedpoklada se, Ze dojde

k dosazeni zisku).

Nicméné Krupova (2019) v definici podminek uvadi schvaleni kontraktu obéma
stranami, schopnost identifikace prav spojenych s dodanim, schopnost urCeni
terminu a platby dodaného zbozi, komer¢ni povaha smlouvy a pravdépodobnost
soustfedéni na dodani zasilky. V neposledni fadé ocekava, Ze vysledek smlouvy je

spojen s jistymi riziky, ¢astkou a Casem dodani.

3.2 ldentifikace povinnosti plynoucich ze smlouvy

Pfi uzavirani smlouvy dle IFRS 15 ji musi ucetni jednotka rozdélit dle
Dvorakoveé (2022) na:

a) povinnosti plnéné jednorazoveé, které se vzajemné odlisuji a

b) povinnosti plnéné postupné (napf. série dodavek), které maji shodny zpusob

dodani zakaznikovi a jsou svou podstatou stejné.

Predmét dodavek, ktery je ve smlouvé sjednany, muze byt zbozi, dodavky, sluzby,
poskytovani servisu, vystavba aktiva, poskytnuté zaruky, udéleni licenci a podobné.
Dané povinnosti mohou byt ve smlouvé pfimo explicitné vyjadiené, nebo mohou
vznikat na zakladé mimosmluvnich zavazki (dle IAS 37) u obchodnich zvyklosti
a pravidel, kterych si jsou zakaznici védomi. Odlisné jsou dodavky zbozi a sluzeb
v pfipadé, Zze zakaznikovi pfinaseji uzitek samostatné a pokud je mozné je oddélit

od dalSich smluvné zminénych povinnosti.

Krupova (2019) ve své publikaci uvadi, ze je tfeba rozliSit, zdali bude smlouva
v UCetnictvi rozloZzena na jednotlivé casti, nebo bude vystupovat jako celek.
O rozlozeni smlouvy na jednotlivé Casti by se uvazovalo v momenté, kdyby mél
zakaznik uzitek z jednotlivych sluzeb, &i vyrobkl samostatné. Podobné tak musi byt

oddélitelné i pfevedeni sluzeb a zbozi na zakaznika.
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3.3 Transakcni cena

Ficbauer (2016) uvadi, ze v transakcni cené je ocenén pfedmét plnéni ve smlouvé.
Firma cenu stanovi vzhledem ke své obchodni praxi v pfedchozich obdobi se

zohlednénim €asu a druhem dodavky.

Pfedpokladem pro uznani vynosu ze smlouvy dle IFRS 15 je stanoveni tzv.
transakCni ceny, tedy celkové Castky, jez bude po splnéni vSech povinnosti
plynoucich ze smlouvy nalezet dodavateli. Do této ¢astky nejsou zahrnovany danég,
Ci jiné povinnosti tfetim stranam. Mlze byt sjednana budto variabilné, nebo fixné.
Casto se vsak Ize setkat s kombinaci obou zminénych (Dvofakova, 2022). Podobné

problematiku vysvétluji ve své publikaci i Vasek a Prochazka (2018).

3.3.1 Variabilni slozka ceny

Variabilni slozka transakéni ceny muize byt zavisla na poskytnutych rabatech,
slevach, pokutach za pozdni dodani, €i naopak bonusech poskytnutych dodavateli
zakaznikem. Variabilni slozky jsou zpravidla zavislé na nejistych budoucich

udalostech, a tak jsou v nékterych pfipadech velmi obtiZzné na odhad.

Variabilni slozku je mozné zahrnout do transak¢ni ceny, pokud je ve smlouvé
sjednana explicitné a jeji realizace je oCekavana, nebo existuje mimosmluvni
zavazek, ktery zarucCuje, Zze v budoucnu variabilni sloZka vznikne. Slozku lze
zapocitat i v pfipadé, Ze k datu uréeni transakéni ceny jsou znamy dalSi okolnosti,
ze kterych by vyplyvalo, ze bude slozka uplatnéna. Standard IFRS 15 klade dlraz
na zachovani zasady opatrnosti pfi tvorb& dohadu variabilnich sloZzek ceny. Ugetni
jednotka by pfi hodnoceni pravdépodobnosti uplatnéni variabilni ceny sloZzky méla

zvazit nasledujici faktory:
e trzni volatilitu,

e Casovy faktor vzniku variabilnich slozek (v ramci zasady opatrnosti by ucetni
jednotka neméla zohlednovat variabilni slozky s pfilis velkym vyhledem do

budoucna vzhledem k existenci miry rizika jejich uplatnéni),
e zkuSenosti z minulosti,

e celkovy pocet variabilnich slozek, které jsou zakaznikovi nabizeny (zda
uCetni jednotka nabizi obvykle veSkeré cenové vyhody, nebo zda ¢asto méni
platebni podminky za podobnych okolnosti u obdobnych smluv),
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e celkové mnozstvi platebnich variant v jediné smlouvé.

Ugetni jednotka by méla odhady na variabilni slozky pfehodnocovat pravidelng ke
konci kazdého ucetniho obdobi. Zmény v odhadech je pak tfeba zohlednovat jako

jakékoliv jiné cenové zmeny.

3.3.2 Zavazky z refundace

V pripadé, Ze je oekavana platba zakazniku, ktefi disponuji slevovym kupénem na
nasledujici nakup (obdrzen na zakladé pfedchozi koupé sluzeb ¢&i vyrobku),
pozaduje standard sniZzovani vynost o odhadnuté vySi nasledné platby danym
zakaznikim. Takzvany zavazek z refundace tedy ucetni jednotka nebude uctovat
jako povinnost plnéni ze smlouvy, ale vytvofi k dané refundaci rezervu. Tedy
v pfipadé, Ze by firma méla trzby jeden milion a vydala k danému obchodu slevovy
kupon ve vysi 2 000, vykazala by trzby ve své pavodni hodnoté a poté douctovala
2 000 jako zaporné vynosy ve prospéch uctu Rezervy. Standard zaroven zakazuje

shizovani hodnoty rezerv o odhadnuty vynos z vraceného zbozi (Dvorakova, 2017).

V pripadé, Zze se da zaruka od sluzby oddélit (napfiklad u kupovani prodlouzené
zaruky), bude ucetni jednotka uvazovat o zaruce jako o samostatné povinnosti,
a tedy jako o zavazku pro prodejce. V pfipadé, Ze se zaruka neda od sluzby i zbozi
oddélit (zakonné lhaty), musi dana ucetni jednotka vytvofit rezervu, tim padem
shodnym zplisobem a zaroven dle ¢eskych ucetnich predpist navysSit i naklady
(Krupova, 2019). Zaruky Alexander a kol. (2021) definuji stejné, nicméné jiz

v druhém kroku, a tedy u identifikace povinnosti plynoucich ze smlouvy.

3.3.3 Finanéni komponenta ceny

Pokud uzaviena smlouva pfinasi zakaznikovi uzitek z financovani, je tfeba dané
uzitky oddélovat od uzitkl plynoucich z dodani zbozi, sluzeb ¢i vyrobkd, je-li
finanéni sloZka signifikantni. Finanéni sloZka se vypocte jako rozdil mezi transakCni
cenou, ktera ma byt odbératelem uhrazena v budoucnu a cenou, kterou by zakaznik
zaplatil za dodani stejného zbozi v okamziku nakupu. Je tedy odménou pro
dodavatele za poskytovani financovani dodavek. Takové odmény by mély odrazet
bezrizikové trzni urokové miry a kreditni rizika znama jako rizika neplaceni
(Dvorakova, 2022).
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V pfipadé, Ze se budouci sjednana platba neliSi od vySe ceny, za kterou by se stejné
zbozi prodavalo v hotovosti, nelze pak tvrdit, Ze transakéni cena obsahuje finanéni
slozku. Podnik maze napfiklad ve snaze zbozi co nejdfive prodat nabidnout stalému
zakaznikovi slevu ve formé odlozené platby za zbozi, kterou ovSem za normalnich
okolnosti ostatnim zakaznikim neposkytuje. V takovém pfipadé je tfeba danou
financni slozku oddélit a vykazat pouze vynos z prodeje o tuto ¢astku ponizeny. Na
druhou stranu rozdil mezi vysi platby v hotovosti a cenou stanovenou ve smlouvé
neni vzdy zpusoben finanéni sloZkou. Standard IFRS 15 uvadi i pfiklad zadrzného,
kdy zakaznik stavebni firmé plati budto v pribé&hu nebo po dokoné&eni stavby méné,
nez byla ¢astka sjednana ve smlouvé a zbylou sumu doplati az v pfipade, ze byly
odstranény veSkeré kolaudacni zavady. V takovém pfipadé se jedna o urcCity druh
zajisténi proti selhani v plnéni povinnosti druhou stranou, a tedy rozdil neni

odménou za financovani.

Financni slozky nutné nemusi byt smluvné specifikovana. Pokud by vSak v dané
smlouvé byl urok stanoven, bylo by tfeba provéfit, zda se jedna o trzni urokovou
miru, ktera by mohla byt sjednana mezi obéma stranami pfi transakci, kdy si mezi
sebou pujcili penize. Pokud by se smluvni urok liSil, nebylo by mozné ho oddélit jako

finan€ni komponentu ceny.

Urokovy vynos se bude uznavat v pfipadé, Ze je zakaznikovi odlozena platba
od data dodani, respektive po datu pfevodu kontroly nad danym aktivem ¢&i sluzbou.
Urokovy naklad by firma vykazala v pfipadé&, Ze zakaznik zaplati dodavku dfive, nez
je dodana. O urokovém nakladu se nebude jednat v pfipadé, ze zakaznik zaplati
za produkt, ale dodavka se na jeho pfani odlozi a zakaznik bude rozhodovat o tom,
kdy dojde kplnéni. Prodejce v takovém pfipadé smluvni zbozi uskladni
pro zakaznika a nemuGze dojit k prodeji jinému zakaznikovi. Finanéni komponentu

neni nutné oddélovat, pokud dojde k uhradé castky do jednoho roku.
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Je podstatna cast transakéni ceny Smlouva neobsahuje Zadnou
variabilni a nacCasovani plateb se liSi vyznamnou finan¢ni  slozku.

v zavislosti na (ne)plnéni v budoucnosti, | ANO | (Praktickda realizace by byla

kterou nemlze zakaznik a ani dodavatel obtizna)
ovlivnit?
l NE
Je doba splatnosti delSi nez rok? ANO Smlouva neobsahuje

1 \yznNamnou finanéni slozku

lNE

Ugetni jednotka zvazi pro uréeni vyznamnosti a vy$e finanéni komponenty oba

nasledujici faktory:
a) rozdil mezi prodejni cenou a cenou za hotové (existuje-li);

b) dobu splatnosti pohledavky a pfevazujici urokoveé sazby na relevantnim trhu.

Zdroj: (DvoFakova, 2022)

Obrazek 1: Existence a oddéleni financ¢ni komponenty vynosového charakteru

Ve schématu vySe neni v ramci prehlednosti uveden vySe popsany problém

zajisténi.

3.4 Alokace transakéni ceny na jednotlivé povinnosti plynouci ze

smlouvy

Standard IFRS 15 vyZaduje alokovani ceny ke kazdé jednotlivé identifikovatelné
povinnosti vyplyvajici ze smlouvy. VySe alokované transakéni ceny odpovida
predpokladané vysi vynosu, na ktery bude mit dodavatel narok pfi spinéni konkrétni
povinnosti (Dvorakova, 2022).

Alokace na samostatné smluvni povinnosti (stand-alone selling price) se provadi
na zakladé odhadnuté ¢astky, kterou by podnik obdrzel, pokud by danou smluvni
povinnost plnil samostatné (tedy jednotlivé dodavky sluzeb, zbozi &i vyrobku).
Celkova transakéni cena je nasledné rozdélena mezi jednotlivé povinnosti
vychazejici ze smlouvy proporcionalné dle odhadnutych cen jednotlivych dodavek

povinnosti. Pfi ur€ovani cen k jednotlivym povinnostem by méla ucetni jednotka
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vychazet z normalné dostupnych informacich o cenach, za které probiha prode;j
danych sluzeb a aktiv podobnému typu zakaznikl a za podobnych okolnosti.
V pfipadé, Ze takové informace dostupné nejsou, jsou ceny ucetni jednotkou
odhadnuty. Pfi odhadech je tfeba, aby ucetni jednotka vychazela v maximalni

mozné mife z dostupnych informaci.

V pfipadé nedostupnosti stand-alone selling prices se odhad cen provadi tfemi

metodami.
1) Odhad ceny na zakladé trzni baze:

a) pruzkum trhu — zjiStovani cen, jez by byli zakaznici ochotni zaplatit za danou

sluzbu, vyrobek €i zbozi, nebo

b) odkazem na cenovou vysi obdobné sluzby (Ci aktiva), za kterou prodava

konkurence.

2) Odhad ceny principem ocekavanych nakladu na splnéni smluvni povinnosti,

které jsou navySeny o marzi odpovidajici prodavané sluzbé ¢i statku.

3) Odhad ceny na zakladé rezidualniho pfistupu, jez spociva v tom, Ze jednotlivé
dostupné ceny sluZzeb a aktiv jsou odecteny od celkovych transakénich cen
a rezidualni hodnota je tak rozdélena mezi sluzby i aktiva, jejichZ ceny nejsou

dostupné.

Rezidualni pfistup je vyuzit v pfipadé, kdy ucetni jednotka nemUlze urcit ceny
Jrezidualni“ ¢asti sluzeb &i aktiv v disledku vyznamné proménlivosti prodejnich cen,
nebo pokud ucetni jednotka nema pro jednotlivé sluzby Ci aktiva stanovené ceny,

jelikoZ je dosud samostatné neprodava.

Pokud dodavatel poskytne zakaznikovi na prodavany bali¢ek slevu, rozdéli se
proporcionalné mezi jednotlivé sluzby €i aktiva, pokud je ovSem prokazatelné, zZe se
sleva nevztahuje vyhradné na urcité sluzby Ci aktiva obsazena v bali¢ku. V takovém
pripadé by bylo mozné slevu alokovat pouze na nékteré sluzby Ci aktiva v balicku,
a to jen za spInéni nasledujicich podminek:

e UcCetni jednotka tyto soucasti balicku bézné prodava samostatné,

e Uucetni jednotka bézné prodava balicky, které obsahuji samostatné zlevnéné

sluzby ¢i aktiva,
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e sleva ke kazdému baliCku je prakticky stejna,

e analyza jednotlivych sluzeb a aktiv v ramci baliCku zfetelné prokazuje,

k C¢emu se sleva vztahuje.

V pripadé, ze ucetni jednotka vyuziva rezidualniho pfistupu stanoveni transakéni
ceny na jednotlivé smluvni povinnosti (viz vySe), je tfeba alokovat slevu pfed
vypoctem rezidui. Vasek a Prochazka (2018) dale doplfuji, Ze standardy nedefinuji
Zzadnou hierarchii odhadu. Pfi alokovani ceny je primarné dulezité pouzit ty vstupy,
které jde né&jakym zplsobem podlozit a az poté pouzit interni odhady. Pokud bude
ucetni jednotka chtit alokovat ceny, maze k jednotlivym stanovenym povinnostem
alokovat pouze ty, u kterych je prokazatelné, Ze s danou povinnosti souvisi a zbytek

je rozdélen pomérem.

Variabilni slozka transakéni ceny mize byt vazana k celé smlouvé nebo pouze
k nékterym castem — bud k jednotlivé identifikovatelnym povinnostem anebo jenom
k urcitym sluzbam ¢&i aktivim, jez tvofi soucast samostatné identifikovatelné smluvni
povinnosti. Podnik alokuje variabilni slozku transakéni ceny v ramci jednotlivych
povinnosti plynoucich ze smluv €i jejich ¢asti pouze v pfipadé, Ze se vztahuje pouze
na tyto jednotlivé povinnosti, Ci jejich ¢asti. Podnik oCekava, Ze variabilni sloZky cen
skute¢né ovlivni v budoucnu vysi plateb narokovanych od zakaznikl za plnéni

téchto povinnosti (Dvorakova, 2022).

3.5 Rozpoznani vynosu — splnéni povinnosti plynouci ze smlouvy

Ugetni jednotka mGze rozpoznat vynos az v moment spinéni povinnosti plynoucich
ze smlouvy. Pfiemz okamzikem pInéni povinnosti ze smlouvy je pfedani kontroly
nad aktivem (respektive provedeni sluzby) zakaznikovi. Pfedani kontroly nad
smluvnim aktivem ¢&i sluzbou definuje Dvorakova (2022) jako splnéni nasledujicich
podminek:

e zakaznik pfijal zbozi, vyrobek Ci sluzbu,
e zakaznik mlze pfimo pouzit dané aktivum, nebo
e muze ziskat z daného aktiva v§echny spojené uzitky, a zaroven

e ma moznost omezeni pristupu tfetim stranam k uzitkim z aktiva.
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Pokud pfi prodeji zbozi i vyrobku existuje dohoda o zpétném odkoupeni, podminka
prevodu kontroly pak neni splnéna a podnik nemulze rozpoznat vynos z prodeje.
Touto problematikou se pfed vydanim standardu IFRS 15 zabyval napfiklad
standard IAS 38 — Nehmotna aktiva.

Povinnosti plynouci ze smlouvy Ize plnit jednorazové nebo postupné. Zda se bude

povinnost plnit postupné €i jednorazoveé je tfeba specifikovat pfedem ve smlouvé.

3.5.1 Aktiva a zavazky vznikajici na zakladé smlouvy se zakaznikem

Po celou dobu pInéni kontraktu se zakaznikem i po jejim spInéni vznikaji zavazky
a aktiva souvisejici se smlouvou. Je nutné rozliSovat aktiva vznikajici z nakladd,
které jsou vynakladany na sjednani a plnéni smlouvy, pohledavky za zakaznikem,

smluvni zavazky a smluvni aktiva (Dvofakova, 2022).

Podnik v pribéhu plnéni kontraktu vynaklada naklady, které by za normalnich
okolnosti nevznikly. Jednat se muze o tzv. naklady na uzavieni smlouvy, tyto
naklady ucetni jednotka mUze aktivovat, pokud pfedpoklada, ze budou uhrazeny
pfijmy plynouci ze smlouvy, jinak by o tyto naklady musela ponizit vysledek
hospodafeni, a to v obdobi, ve kterém jsou uc€etni jednotkou vynalozeny. Pfikladem
takovych nakladl (které lze aktivovat) jsou napfiklad provize svym zastupcum
za sjednani smlouvy. Pokud pak ucetni jednotka oCekava, Zze povinnosti plynouci
ze smlouvy budou splnény béhem jednoho roku, neni tfeba tyto naklady aktivovat,

jelikoz i vynos z dané smlouvy bude realizovan v ramci daného roku.

DalSi druh nakladd, které ucetni jednotce vznikaji jsou tzv. naklady na splnéni
povinnosti plynoucich ze smlouvy. U&etni jednotka nejcast&ji opatfuje zboZi
Ci vyrabi vyrobky, které jsou smluvné slibené dodat. Dokud vSak nedojde
k pfevedeni kontroly na zakaznika, budou dana aktiva vykazovana a ocefiovana
jako ostatni nakupované (respektive vyrabéné) zasoby, a to v souladu se
standardem IAS 2 — Zasoby. Podnik muze také za ucelem splnéni smlouvy pofidit
hmotna a nehmotna dlouhodoba aktiva spadajici pod standard IAS 16 — Pozemky
budovy a zafizeni, nebo pod standard IAS 38 — Nehmotna aktiva. V takovém
pfipadé se muze jednat o pofizeni odpovidajicich licenci, rozSifeni vyrobni kapacity
apod., aby mohl podnik splnit smluvni zavazky. Jestlize v souvislosti s pInénim
smluv jsou vynaloZeny jeSté daldi naklady, které nespadaji pod pusobnost vySe
uvedenych standardl, podnik je aktivuje, pokud budou splfiovat definici aktiva.
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Ocenovani aktiv vznikajicich za u€elem sjednavani a plnéni smluvnich povinnosti
ma stejna pravidla, jako ocenéni ostatnich aktiv, ktera jsou pofizovana ve vlastni
rezii (viz standard IAS 2). Aktiva se odpisuji po dobu oCekavaného pfinosu uzitku —
coz je doba, na kterou je dana smlouva sjednana, potencionalné zvySena o dobu
pravdépodobného prodlouzeni smlouvy. Pfipadné se budou aktiva testovat
na snizeni hodnoty podle IAS 36, pokud platby, které je zakaznik ze sjednané

smlouvy povinen zaplatit jsou nizZ8i, nez je ucetni hodnota daného aktiva.

Pohledavka za zakaznikem vznika ve chvili, kdy spini dodavatel svou povinnost,
ktera plyne ze smlouvy tim, Ze pfeda kontrolu nad danym vyrobkem ¢i sluzbou

odbérateli a ziska tim plny narok na uhrazeni dluzné ¢astky v okamziku splatnosti.

Smluvni aktivum je specificka pohledavka za zakaznikem, ktera vznika
v okamziku, kdy splni dodavatel povinnost, ktera plyne ze smlouvy tim, Zze pfeda
kontrolu nad danym vyrobkem C¢i sluzbou odbérateli, avSak narok na uhrazeni
dluzné castky je podminény splnénim dalSi smluvni povinnosti. Podle standardu
IFRS 15 je vynos uznan v momentu pievodu kontroly nad aktivem na zakaznika,
pohledavka vSak neni uctovana jako ,bézna“ pohledavka za zakazniky, nicméné
vykazuje se jako smluvni aktivum kvali své rizikovosti. Klasické pohledavky jsou
spojeny pouze s kreditnim rizikem (selhani dluznika), ale u smluvniho aktiva je

relevantni navic i riziko nespinéni kontraktu (Dvofakova, 2022).

Zavazek dodat odbérateli vyrobky, zboZzi &i sluzby, za které jiz dodavatel obdrzel
platbu je definovan jako smluvni zavazek. Smiluvni zavazek vznika napfiklad
u predplaceni dodavky zbozi, nebo jako pfedplaceni sluzby ve specifické vysi jako

nasledek refundacnich povinnosti ¢i poskytnutych zaruk.

3.5.2 Jednorazové plnéni povinnosti
V pfipadé, Ze je povinnost plynouci ze smlouvy spinéna jednorazové, rozpozna
ucetni jednotka vynos, ktery byl na danou povinnost alokovan, a to v okamziku

splnéni této povinnosti (Dvorakova, 2022).

Podnik muze své vyrobky prodavat zakaznikim pfimo anebo s pouzitim
zprostfedkovatell. V pfipadé prodeje skrze zprostfedkovatele je na posouzeni
ucetni jednotky, zda pfi na zprostfedkovatele pfevadi kontrolu nad svymi produkty,

Ci nikoliv. Pokud by kontrolu pfevadéla, uznala by vynos v momentu pfevedeni
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kontroly, v druhém pfipadé by vynos uznala az v momenté prodeje kone¢nému

zakaznikovi.

Obdobné tak posuzuje pfevod kontroly i zprostfedkovatel, zda na né&j byla
pfevedena, nebo obchod pouze zprostfedkovava. V pfipadé, Ze je na né&j kontrola
prevedena, vykaze vynos v plné vysi po prodeji kone€nému zakaznikovi. V druhém
pripadé, kdy prodej pouze zprostfedkovava, vykaze vynos pouze ve vysSi odmeény
za zprostfedkovani prodeje. Alexander a kol. (2021) problematiku zprostfedkovatel(
podobné popisuje jiz v ramci druhého kroku u identifikace povinnosti plynoucich

ze smlouvy.

3.5.3 Postupné pInéni smluvni povinnosti

Postupné plnéni dlouhodobych smluvnich povinnosti a s tim spojeny problém
vykazovani adekvatnich vynosu je v u€etnictvi teoretickym i praktickym problémem.
IFRS 15 stanovuje kritéria, dle kterych ucetni jednotka posuzuje, zda pfi postupném
plnéni povinnosti plynoucich ze smlouvy doslo k pfevodu kontroly na kone¢ného

zakaznika. Dle Dvorakoveé (2022) nastava prevod kontroly kdyz:

1) odbératel pfijima a souCasné spotfebovava sluzby ¢&i aktiva dodané

dodavatelem,

2) zbozi Ci vyrobek, ktery je dodavatelem vytvaren Ci technicky zhodnocovan, je

pod kontrolou odbératele (napfiklad pfi rekonstrukci v zakaznikové budové),

3) dodavatel tvori aktivum, jez nemuze jinak pouzit (napf. prodat jinému odbérateli)
a zarovefl ma narok na vymahani uhrady vykonu, které k datu rozpoznani
vynosU provedl. Tato podminka se neda povazovat za splnénou v pfipadé, ze
se jedna o zaménitelna aktiva, které je mozné prodat jinému zakaznikovi a to,
aniz by dodavatel porusil smlouvu, a aniz by vynalozil u alternativniho vyuziti

aktiva dalSi vyznamné naklady.

V pripadé, Ze dochazi k pfevodu kontroly na zakaznika v ramci postupného plnéni

smluvnich povinnosti, rozpozna podnik vynos umérny stupni splnéné povinnosti.

Pro dlouhodobé uznavani vynosul jsou pouzity dvé metody, a to metoda vystupl
a metoda vstupl. U&etni jednotka voli metody v zavislosti na povaze sluzeb, zboZi
¢i vyrobkl dodavanych zakaznikovi. Standard IFRS 15 upfednostrfiuje metodu

vystupl a zaroven by metoda méla byt uzivana v podobnych situacich konzistentné.
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Pfi urovani umérné vyse vynosu vylouci vzdy ucetni jednotka z vypoctu zboZzi,
sluzby a vyrobky, u které nesplnuji podminku prevodu kontroly na konecného
zakaznika. Zakladni podminkou pro urCeni stupné rozpracovanosti pfi
rozpoznavani vynosu je dispozice spolehlivych informaci. Nejvétsi problémy pro
uréeni stupné rozpracovanosti vznikaji zejména v pocatecnich fazich u plnéni
povinnosti. V takovych pfipadech vykazuje u€etni jednotka vynosy ve vysi nakladu,

a to pouze v pfipadé, Ze je jisté, ze tyto naklady budou zakaznikem uhrazeny.

Metoda vystupu je zaloZzena na urCeni poméru vystupl dodanych a téch, které
zbyva dodat. Pro zvoleni dané metody je dllezité zvazit, jestli zvoleny vystup
vystihuje plné vykony podniku, které by vedly k dokonceni celé povinnosti plynouci
ze smlouvy. VyuZzivani této metody je praktické zejména pokud dochazi zakaznik
odsouhlasuje postupné dodavky. Potvrzeni prfevzeti zbozi, vyrobkd ¢i sluzeb
zakaznikem nicméné nemusi byt podminkou zvoleni této metody. Nevyhodou

metody vystupl je, Ze vSechny vystupy nemusi byt zjistitelné.

PFi zvoleni metody vstuptl je vynos ocenén pomoci poméru jiz vynalozenych
nakladl a celkovych nakladl, které podnik pfedpoklada, Zze na splnéni povinnosti
vynalozi. Nevyhodou této metody je, Ze vynalozena vySe nakladu Casto nemusi
spolehlivé odrazet vykon ucetni jednotky. Z toho dlvodu standard IFRS 15 uvadi,
Ze metodu je mozZné pouZit pouze v pfipadé, Ze vstupy poskytuji spolehlivou
aproximaci stupné dokonceni. Z tohoto divodu je nutné, aby uc€etni jednotka
vyloucila pfi vypoltech procenta dokonceni neefektivné vynalozené naklady
(napfiklad naklady na zbyte€né vynalozenou praci, naklady na nadmérné mnozstvi
odpadu a podobné). Standard IFRS 15 také feSi problém pfedrazenych
subdodavek, které naklady zvySuji a tim spolehlivé neodrazi vykon dodavatele.

V takovém pfipadé je tfeba i tyto Castky z vypocltu stupné rozpracovanosti vyjmout.

3.6 Vykazani a zvefejnéni podle IFRS 15

Dle IASB (2014) je ucetni jednotka povinna zvefejiiovat takové informace, aby
uzivatelé uacetnich vykazu spolehlivé porozuméli vysSi, povaze, nacasovani
a nejistoté vynost a penéznich tokU plynoucich ze smluv se zakazniky.
Ficbauer (2016) ve své publikaci dale uvadi, ze musi ucetni jednotka uvefejnit
informace o smlouvach se zakazniky. Specificky se to tyka hlavné trzeb v hrubé
vySi, trzeb vzniklych plnym ¢i ¢asteCnym uspokojenim, trzeb za bézné obdobi,
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informacich o smluvnich povinnostech a cenach alokovanych na zbyvajici plnéni.
Jako dalSi by ucetni jednotka méla zvefejnit informace tykajici se rozhodnuti
o pfipadnych zménach, postupech ur€eni plnéni dodavek ¢i informace o zpétnych

odprodejich apod.

V ucetni zpravé o finanéni situaci spolecnost eviduje aktiva a zavazky v souvislosti
s vykonavanymi sluzbami a provedenymi platbami. Pokud ma spoleCnost narok
na penézni platbu za poskytnuté sluzby, je tento narok zaznamenan jako aktivum
ze smlouvy. Naopak, pokud ma spole¢nost povinnost dodat zboZi ¢i sluzbo po pfijeti
platby od zakaznika (napfiklad u pfijeti zaloh), je tato povinnost vykazana jako

zavazek ze smlouvy (Sramkova a Kfivankova, 2017).

Podle Dvorakové (2017) je dulezité zduraznit, Zze pfijmy ziskané ze smluv se
zakazniky, které jsou upraveny standardem IFRS 15, by mély byt zaznamenany
a zvefejiiovany oddélené. Spolecnosti by mély rovnéz poskytovat dodateéné
informace ohledné téchto pfijmu, jako jsou podrobnosti o riznych typech pfijma,
jejich vysi, mife nejistoty, ktera s nimi souvisi, a dalSi relevantni udaje. Klasifikaci

téchto pfijmu by méla ucetni jednotka uvést v komentafi k pfiloze ucetnich vykaza.

Podle Vaska a Prochazky (2018) je zaroven dulezité poznamenat, ze informace
o tom, jak jsou pInény povinnosti ze smluv, Ize nalézt v pfiloze k ucetni zavérce pod
kapitolou rozebirajici ,pohledavky za zakazniky ze splnénych smluvnich povinnosti*
nebo ,pohledavky plynouci ze smluv dosud neuzavienych®. Dale mlze rozvaha,
a tedy i priloha obsahovat polozku ,zavazky plynouci ze smlouvy“ a to zejména,
pokud jde o platby predem. Timto zpusobem pak dochazi k nahrazeni
tzv. ,nedokonené vyroby“, nebot toto je vramci u0cetnictvi substituovano

na polozky smluvni pohledavky a smluvni zavazky.

Podle publikace Jilka (2018) Ize shrnout, Ze standard IFRS 15 fika, Ze ucetni
jednotka uznava pfijmy ve chvili, kdy splni svou vykonnostni povinnost, coz
znamena, ze prevede aktivum na zakaznika, ktery nad nim ziska kontrolu. V ramci
sjednané smlouvy muize byt stanovena fixni Castka, proménna cCastka nebo
kombinace fixni i proménné. Vydaje souvisejici s plnénim smlouvy jsou ucetné
zachyceny jako aktiva, pokud jsou ovSem pfimo spojeny s touto smlouvou, zvySuji
zdroje ucetni jednotky (které budou pouzity k plnéni této smlouvy) a existuje

pravdépodobnost, Ze budou v budoucnosti kompenzovany.
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Podle Vardiashvili a Maisuradze (2017) bude tento standard nejvice ovliviiovat
spoleCnosti, které se zamérfuji na oblasti jako jsou licence a prodej softwaru,

telekomunikace, stavebnictvi, obranny pramysl a dalSi podobna odvétvi.

Podle Oyedokunovi publikace (2016) Ize tvrdit, Ze standard IFRS 15 definuje vynosy
jednoduseji nez puvodni standard IAS 18. Jinymi slovy tedy standard IFRS 15
stanovuje, ze ucetni jednotka musi uznavat vynosy za pfevod zbozi v hodnote,
kterou oCekava, Ze z pfevodu zbozi nasledné obdrzi. Tento novy standard je sice
formulovan struénéji, avsak diky tomu pfinasi do ucetnictvi vétsi jasnost a moznost

SirSi aplikovatelosti.

35



4 Priklad pro uc¢tovani dle IFRS 15 vs IAS 11 a IAS 18

V ramci této kapitoly jsou nastinény dvé smlouvy, na kterych je znazornén hlavni
rozdil u¢tovani dle analyzovanych standardd. Prvni smlouva se zaméfuje zejména
na druhy a ctvrty krok pétistupnového modelu, tedy rozpad ceny smlouvy
na jednotliva plnéni. Druha smlouva je stavéna na nazorné ukazani rozdili riznych
metod vypoctl. Smlouvy jsou prvné feSeny dle standardu IFRS 15 a poté dle IAS
11 a 18. V zavéru kapitoly je analyzovan dopad v ramci uctovani rozdilnymi

standardy

4.1 Smlouvac. 1

Nové zalozeny rugby team Vrchlabi uzavfel se spolec¢nosti Postavim to, s.r.o.
smlouvu o vystavbé nového stadionu. Tato smlouva zajiStuje stavbu hristé vCetné
zavlazovani a vystavbu okolnich tribun. Celkova cena ¢ini 14 200 000 € a vystavba

potrva 5 let, pfiCemz travnik se zavlazovanim bude hotov na konci druhého roku.

Konkurenéni cena vystavby tribun podobného tipu se na trhu pohybuje okolo
13 000 000 €, zavlazovani firma samostatné neprodava, nicméné na trhu se produkt
pohybuje v okolo 1 300 000 €. Cenu travniku bohuzel z trhu zjistit nejde, nicméné
oCekavané naklady spojené s vystavbou travniku vychazi na 625 000 € a firma si
standardné uctuje marzi 12 %. Fakturovano bude rugby teamu Vrchlabi rocné
2 840 000 €. Dle planu rozpoctu nakladi by méla firma vynalozit 9 900 000 €

na tribuny a 1 100 000 € na zavlazovani.
Naklady v letech byly vynaloZzeny nasledovné:

1. Vprvnim roce byly na tribuny vynaloZzeny naklady v celkové hodnoté
2 200 000 €, zavlazovani firmu stalo 700 000 € a prace v ramci vystavby
travniky vysly na 250 000 €.

2. Vdruhém roce staly firmu tribuny dle planu 2 300 000 €. Dostaveni
zavlazovani stalo firmu 300 000 €, coz bylo o 100 000 € méné, nez bylo

planovano. Dokonceni travniku stalo 375 000 €.

3. V tfetim roce pokracuje firma Postavim to, s.r.o. pouze s vystavbou tribun,

na které vynalozila naklady v hodnoté 2 000 000 €.
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4. Ve c&tvrtém roce vznikly firmé naklady v hodnoté 1 700 000 €, coz bylo
0 100 000 € nad planem.

5. Posledni rok vznikly firmé naklady v hodnoté 1 800 000 €. Zaroven v tomto

roce vznikly naklady na nadmérné mnozstvi odpadu v hodnoté 50 000 €.

4.1.1 Uétovani dle IFRS 15

V nasledujici kapitole je rozebran postup uc¢tovani dle standardu IFRS 15. Jak je jiz
popsano v teoretické kapitole pro mezinarodni standard ucetniho vykaznictvi IFRS

15, sklada se postup vykazovani z péti nasledujicich kroku.

Smlouvu o stavbé stadionu lze povazovat za smlouvu obchodniho charakteru
ze které je pravdépodobné, Ze transakce skuteéné probéhne (spinéni prvniho kroku
identifikace smlouvy). Povinnosti plynouci ze smlouvy lze rozdélit na vystavbu
tribun, vystavbu zavlaZzovani a polozeni travniku. Tyto povinnosti Ize oddélit, jelikoz
zakaznikovi mohou pfinaset uzitek i samostatné (splnéni druhého kroku identifikace
jednotlivych povinnosti plynoucich ze smlouvy). Transakéni cena je v ramci této
smlouvy dohodnuta fixné, a to ve vysi 14 200 000 € (splnén treti krok identifikace
ceny). Pro alokovani transak&nich cen se vychazi z odhadnuté €astky, kterou by
podnik obdrzel, pokud by smluvni povinnost plnil samostatné. Pro tribuny Ize vyjit
z tzv. stand-alone selling price, jelikoZz firma jejich vystavbu nabizi samostatné
za 13 000 000 €. Tuto metodu vSak nelze aplikovat na zbylé dvé povinnosti nicméné
pro vystavbu zavlazovani Ize vychazet ze srovnatelnych cen na trhu a stanovit tedy
cenu na 1 300 000 €. Tyto informace nelze zjistit pro travnik, kazdopadné firma
predbézné kalkuluje naklady na 625 000 €, které je tfeba navysit o marzi 12 %

na 700 000 €. Vypocet alokace transak&nich cen je uveden v tabulce €. 1.
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Tabulka 1: Alokace transakcni ceny (v tis. €)

Smluvni Transakéni cena | Vypocet Alokovana
povinnost transakéni cena
Tribuny 13 000
13 000 12 306,7
T 14 200
Zavlazovani 1300
1300 1 230,7
T 14 200
Travnik
700 662,6
= 000" 14 200
Celkem 15 000 14 200

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Timto je splnén Ctvrty krok alokace transakCni ceny mezi jednotlivé povinnosti
plynouci ze smlouvy. Na fadu pfichazi posledni krok rozpoznani vynosu
v jednotlivych letech. Jelikoz je smlouva vazana na pét let, bude rozpoznani vynosu
vychazet z postupného plnéni smluvni povinnosti. Vzhledem k povaze sluzby voli
ucetni jednotka metodu vystupl zaloZzenou na vynalozenych nakladech, jelikoz

v daném prostfedi spolehlivé odrazi stupen dokonceni.

V prvnim roce byly celkové vynalozené naklady 3 150 000 € (2 200 000 € tribuny,
700 000 € zavlazovani a 250 000 € travnik). Firmou planované naklady jsou
v hodnoté 11 625 000 € (9 900 000 € za tribuny, 1 100 000 € za zavlazovani
a 625 000 € travnik). Pomérem vynaloZenych a planovanych nakladi k transakéni

cené Ize vypocist vynos za prvni rok. Za tribuny je tak nasledné vykazana hodnota
2200000
9900 000

700 000
1100000

* 12 306 667 = 2 734 814 € (transakce €. 1 na obrazku ¢&. 2) za zavlaZovani

* 1230 667 = 783 152 € (transakce €. 2 na obrazku €. 2) a vynos z vystavby

250000

travniku je vykazan v hodnoté
625000

* 662 667 = 265067 € (transakce €. 3

v

na obrazku €. 2). Celkové tak vynosy za prvni rok jsou vykazané v hodnoté
2734 814 + 783 152 + 265 067 = 3 783 033 €. U&tovani transakci prvniho roku Ize
graficky znazornéno v obrazku &. 2. U&et ,podvojny Gdet k nakladim na zakazku*
slouzi jako soucCet vSech uétd, na kterych se podvojné uctuje k nakladdm

(napf. spotfeba materialu, mzdy zaméstnancum apod).
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Podvojny tcet k nakladim na Vvynosy z dlouhodobych
zakazku zakazek

2200000 € 2734815€ (1)

700 000 € 783152€ (2)

250000 € 265067€ (3)

Naklady na zakazku Smluvni aktivum

2200000 € 1) 2734815€
700 000 € (2) 783152¢€
250000 € (3) 265067€

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrézek 2: Uétovani prvni rok dle IFRS 15

V druhém roce jsou skute¢né vynalozené naklady rozdilné od pfedpokladu. Je tfeba
pocitat kazdou poloZzku zvlast. Na tribuny bylo dle planu vynaloZeno 2 300 000 €.

Vynos lze tedy vypocitat podilem dosazenych nakladl na planované a prepoctenim

2300000
9900 000

375000

Obdobné firma vypocte vynos za travnik —toos 662 667 = 397 600 €. Jelikoz

alokacni cenou. Za tribuny firma vykaze * 12 306 667 = 2859 125 €.

na zavlazovani spole€nost vynalozila méné nakladl, nabizi se dvé moznosti. Bud
firma prepocCte vynos k novym celkovym nakladim, nebo muze uznat vynos

ve zbytku transakCni ceny diky tomu, Ze je zavlazovani dokoncené. Vynos

700 000
1100000

vynosy tak za druhy rok jsou 2 859 125 + 447 515 + 397 600 = 3 704 240 €.

za zavlazovani tedy Cini 1230667 — x 1230667 = 447 515 € a celkové

Od tfetiho roku jiz probiha pouze vystavba tribun. Ta pokracuje dle planu a naklady

byly vynaloZeny v hodnoté 2 000 000 €. Vynosy se v tomto pfipadé vykazou ve vysi

2000000
9900 000

* 12 306 667 = 2486 195 €.

Ve &tvrtém roce byly bohuzel celkové naklady o 100 000 € vysSi, nez bylo v planu,
coz i navysilo celkové propoctené naklady za zakazku. Je tedy tfeba propocitat
pomér nakladd knovému planu a upravit o jiz vykazané vynosy tak,

aby kumulované vynosy odpovidaly poméru nakladd k novému planu. Vynosy
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2200000+2 300 000+2 000000+1 700 000

zatfeti rok se spocitaji jako * 12 306 667 —
9900 000+100 000

(2734815 + 2859125+ 2486 195) = 2011 332 €.

Paty rok jiz probihal podle planu s naklady 1 800 000 €. Jelikoz je tento rok
poslednim rokem a zakazka bude vyhotovena, uzna se vynos ve zbylé vysSi
12306 667 — 2734 815 — 2859125 — 2486 195 — 2011 332 =2 215 200 €, nebo

lze vypocitat znovu pomoci pomérové metody k novému planovanému budgetu

1800000
10 000 000

* 12 306 667 = 2 215 200 €. Vicenaklady spojené s nadmérnym odpadem

v hodnoté 50 000 € se nijak neprojevi do vypoctu vynosu, jelikoz tyto naklady jsou

svou povahou neefektivné vynalozené naklady a jsou tak uctovany samostatné.

V prvnim roce jsou tak vykazané vynosy v hodnoté 3 783 033 € a na strané aktiv se
transakce promitne jako narust na uctu smluvni aktiva. JelikoZ rugby team Vrchlabi
plati faktury ihned, je zauctovana platba ve prospéch uctu smluvnich aktiv, které
budou mit kone¢nou hodnotu 3 784 815 — 2 840 000 = 943 033 €. V druhém roce
bude podobné na ucétu smluvnich aktiv narust o vykazané vynosy vcetné poklesu
za vyplacenou fakturu. Ke konci druhého obdobi bude firma Postavim to vykazovat
smluvni aktiva v hodnoté 943033+ 3704240 —2840000=1807273 £€.
Obdobné jako v prvnim roce bude pocitana hodnota ke konci tfetiho roku
1807 273 — 2486195 — 2840000 = 1453468 €, CdCtvrtého acetniho  roku
1453468 + 2011332 —2840 000 = 624 800 € a ke konci posledniho smluvniho
roku 624 800 + 2 215 200 — 2 840 000 = 0 €. Detailni pfehled vykazovanych Cisel je

uveden v tabulce €. 2.

40



Tabulka 2: Vykazovani dle IFRS 15 (v tis. €)

Naklady 1.rok 2. rok 3. rok 4. rok 5. rok Celkem

Tribuny 2 200 2 300 2 000 1700 1800 10 000

Zavlazovani 700 300 0 0 0 1 000

Travnik 250 375 0 0 0 625

Celkem 3150 2975 2 000 1700 1800 11 625

Vynosy dle | 1. rok 2. rok 3. rok 4. rok 5. rok Celkem

IFRS 15

Tribuny 27348| 2859,1| 2486,2| 2011,3| 22152 | 12306,7

Zavlazovani 783,2 447,5 0 0 0 1 230,7

Travnik 265 397,6 0 0 0 662,6

Celkem 3783 3704 | 2486,2| 2011,3| 221572 14 200
1.rok 2. rok 3. rok 4. rok 5. rok

Platba 2 840 2 840 2 840 2 840 2 840

Smluvni 943 | 1807,3| 14535 624,8 0

aktiva

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

4.1.2 Uétovani dle IAS 11 a IAS 18

Dle standardu IAS 18 Ize uznat vynos pfi splnéni podminky pfinosu ekonomického

uzitku, spolehlivého ocenéni a spolehlivého ocenéni nakladld vynalozenych

na zakazku. Jelikoz smlouva stanovuje presnou c&astku, vynos lze povazovat

za spolehlivé ocenitelny. Z povahy smlouvy, kdy za vystavbu tribun a hfisté plyne

spole¢nosti Postavim to, s.r.o. protiplnéni, je pravdépodobné, Ze firmé pfinese

do budoucna ekonomicky uzitek. V ramci vystavby Ize pfimo urcCit, jaké naklady byly

vynalozeny a diky tomu Ize i tfeti podminku povazovat za splnénou.
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Firma Postavim to, s.r.o. ma sice propocitané predbézné naklady, nicméné diky
mensim zkuSenostem a novému zakaznikovi bude pro jistotu u uznavani vynosu
v prvnich letech vychazet z metody nulového zisku a na metodu procenta
dokoncCeni prejde, az budou prfedpokladané naklady jisté a zakazka ziskova
(v pfipadé ztratové zakazky by se cela ztrata realizovala v roce, ve kterém byla
zjisténa. V prvnim roce tak budou uctovany vynosy v celkové hodnoté nakladu, tedy
2200 000 + 700 000 + 250 000 = 3 150 000 € viz obrazek €. 3, transakce €. 1-4
popofadé. Druhy rok bude vypoc€et vynosu obdobny. Celkové vykazané vynosy
za druhy rok budou ve vysi nakladd 2 300 000 + 300 000 + 375 000 = 2 975 000 €.

Podvojny téet k nakladim na Vynosy z dlouhodobych
zakazku zakazek
2200000€ (1) 3150000 € (4)

700000 € (2)
250000 € (3)

Pohledavky z obchodnich

Néklady na zakazku vztah
(1) 2200000 € (4) 3150000 €
(2) 700000 €
() 250000¢€

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrézek 3: Uétovani v prvnim roce dle IAS 11 a 18

Ve tfetim roce byly celkové naklady spojené se zakazkou 2 000 000 €. Jelikoz je
nyni zakazka jiz za polovinou a propocitané budouci naklady na pIinéni smlouvy Ize
povazovat za spolehlivé, pfejde spole¢nost Postavim to, s.r.o. v ramci vykazovani
vynosl na metodu procenta dokon&eni. Dosavadni naklady spojené se zakazkou
jsou 3150 000+ 2975000 + 2 000 000 = 8125 000 €. Plvodni predikce nakladl
byla 11 625 000 €, nicméné v 2 roce firma uSetfila na vystavbé zavlaZzovani
100 000€, a tedy prozatimni kalkulované naklady na zakazku vychazi
na 11 525000 €. Celkova smluvni cena byla stanovena na 14 200 000 €.

v. 14200 000

Dosavadni vynosy by mély byt uznany ve vysi —coo0 8125000 = 10010 846 €.

Béhem predeSlych let byly vynosy vykazany dohromady v celkové hodnoté
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3150000+ 2975000 = 6125000 €, ve tfetim roce bude tedy celkova vyse
vykazanych vynosu 10 010 846 — 6 125 000 = 3 885 846 €.

Celkové naklady ¢tvrtého roku vysly spole€nost Postavim to, s.r.o. na 1 700 000 €,
coz bylo ovéem o 100 000 € vice, nez stanovoval puvodni plan. Pro vypocet vynosu
je tedy tfeba vychazet z nového propoctu celkovych nakladd na zakazku a tedy
11525000 + 100 000 = 11 625 000 € pficemz do konce Cctvrtého roku bylo

vynaloZeno 8 125000 + 1 700 000 = 9 825 000 € na nakladech. Celkové vynosy,

14 200 000
11 625 000

které by doposud byly uznané jsou ve vysSi * 9825000 = 12 001 290 €.

Ve Ctvrtém roce tak bude celkova vySe spole€nosti vykazanych vynosa v hodnoté
12001290 — 10010846 = 1990444 €. V patém roce vySly skute¢né naklady

presné dle planovanych (1 800 000 €) a vynosy jsou v tomto pfipadé vykazany

14 200 000

————x 1800000 =2198710 €. Naklady spojené s nadmérnym
11 625000

ve vysSi
odpadem nelze pfimo pfifadit k zakazce a nebudou tedy vstupovat do vypoctu

vykazovani vynosu. Celkovy prehled nakladi a vynosU za celé obdobi trvani

zakazky je popsan v nasledujici tabulce €. 3.
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Tabulka 3 Vykazovani dle IAS 11 a IAS 18 (v tis. €)

1.rok 2. rok 3.rok 4. rok 5.rok Celkem
Plan nakladt 3150 3075 2 000 1 600 1 800 11 625
Cena
zakazky 14200
Naklady 3150 2 975 2 000 1700 1 800 11 625
Kumulativni 3150 6 125 8 125 9 825 11 625
naklady
Vynosy 3150 2 975 3 886 1990 2199 14 200
Kumulativni 3150 6 125 10 011 12 001 14 200
vynosy
Zisk 0 0 1 886 290 399 2575
Celkovy 0 0 1 886 2176 2 575
zisk

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

4.1.3 Dopad rozdilného uctovani

Zasadnim rozdilem mezi standardy IFRS 15 a IAS 11 a 18 je uznavani vynosl
na zakladé alokovani transakéni ceny. Standard IFRS 15 je v tomto sméru vice
detailni a vynosy uznava nejen na zakladé ceny kontraktu a vynalozenych nakladd,
ale rozklada kazdou smlouvu na jednotlivé povinnosti a vynosy uznava ve vztahu
ke konkrétnim polozkam, coz dava lepSi pfehled o vyvoji zakazky. DalSi vyznamnou
zménou jsou upravené metody vypoctu. Standard IFRS 15 upousti, az na vyjimecné
pripady, od pocitani metodou nulového zisku. Pravé diky metodé nulového zisku
vznikl ve tfetim roce vyznamny zisk, ktery by jinak pod standardem IFRS 15 byl
rozpustén jiz v prvnich dvou letech. Ze standardu IAS 11 tak bere pouze uznavani
na zakladé nakladu, které pfipadaji na zakazku v prepoctu, na celkové planované

naklady. Misto metody uznavani celé ztraty tak ztratu rozklada v letech, jak se

viiv s
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vynosu a nakladu, které tak pfesné odrazi vyvoj zakazky. Vyjma metody vstupU
standard IFRS 15 pfidal i metodu vystupu, ktera nové uznava vynosy na zakladé

poméru dodanych vystupu a vystupu, které jesté dodat zbyva.

V nasledujicim grafu je zvyraznén cely prubéh zakéazky a porovnani znavani vynosu
pravé mezi standardy IFRS 15 a IAS 11 a IAS18. U kfivky standardu IFRS 15 Ize
pozorovat vySSi vynosy v prvnich letech, kdy byl dokonCen travnik spolecné se
zavlazovanim. Podobny vyvoj by méla kfivka vynosu dle standardu IAS 11 a IAS 18
nicméné ta v prvnich letech kopiruje vysi nakladu podle pouzité metody nulového
zisku. Od tfetiho roku je tak kfivka vynosu plo$si. Zaroven |ze pozorovat postupné
oddalovani kfivek vynosu od nakladd, jak firma postupné realizuje kazdy rok zisk
a neni ho dosazeno pfi dokonceni Ci startu zakazky. JelikoZ polozky ve smlouvé
odpovidaly svymi cenami i nakladim, jsou kfivky od tfetiho roku podobné. Pokud
by vSak smlouva obsahovala polozku, ktera by byla pInéna v ramci kratSiho obdobi,
méla minimalni naklady a majoritni transakéni cenu, standard IFRS 15 by tento fakt
spolehlivé zobrazil, zatimco standard IAS 11 a IAS 18 by zisk rozpustil v celém

obdobi v zavislosti na vynaloZzenych nakladech.

Vyvoj zakazky

tis. €
2500
et
10 500 —
/ y
8 500 .
/
6 50« . /
>
4 504
-
2 SO/
1.rok 2.rok 3. rok 4 rok 5.rok
——  « Naklady Vynosy IFRS 15 VynosyIAS11a18

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrazek 4: Vyvoj zakdzky v porovnani probiranych standardi
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4.2 Smlouva €. 2

Stat uzavrel se spoleCnosti A smlouvu o vystavbé dalnice. Smlouva je uzaviena
s celkovou ¢astkou 15 milion euro. Vystavba dalnice by méla trvat celkem 10 let

a dle prvotnich propocta vyjde spolec¢nost A na 10 miliona euro.

Spolecnost kazdy rok pfepocitava planované celkové naklady spojené se zakazkou.
V patém roce ovSem pfichazi krize a planované naklady pfevysSuji smluvni cenu,
podobného trendu je i Sesty rok. Uvolnéni od krize a sniZeni planovanych nakladua
pod smluvni Castku pfichazi az v sedmém roce. V tabulce €. 4 |ze vidét nejdfive
skute¢né naklady v jednotlivych letech, poté kumulované naklady a v poslednim
fadku predikci celkovych kalkulovanych nakladid za zakazku v jednotlivych letech.
Spole¢nost A fakturuje své sluzby pravidelné ke konci kazdého rok ve vysSi
1 500 mil. euro. Faktury jsou proplaceny béhem par dni jesSté pfed koncem roku.
Vramci pfikladu je uvazovano, Ze veSkeré naklady jsou k smlouvé pfimo

pfifaditelné a nevyskytuji se nikde zadné vicenaklady.

Tabulka 4: Smlouva €. 2 - naklady v letech (v mil. €)

Roky: 1. 2. 3. 4. 5. 6. 7. 8. 9. 10.

Naklady 0,9 1 1,2 15 1,8 1,8 11 1 0,9 0,8

daného roku

Kumulované 0,9 1,9 3,1 4.6 6,4 8,2 93| 10,3 | 11,2 12
Naklady

Predikované 10 11 11,5 13 16 17 14| 13,5 | 12,7 12
naklady na

zakazku

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

V nasledujicich dvou podkapitolach je rozpis ucétovani v ramci jednotlivych
standardu. Prvni podkapitola rozebira uc¢tovani dle standardu IFRS 15. Druha
podkapitola uctuje smlouvu dle IAS 11 a IAS 18. Rozdily v uctovani jsou shrnuty
v kapitole 4.2.3.
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4.2.1 Uétovani dle IFRS 15

Prvni krok pétistupfiového modelu je vénovan identifikaci smlouvy. Spole¢nost A
uzavira smlouvu, u které predpoklada, Ze dojde k zisku, zaroven ze smlouvy plynou
povinnosti pInéni. Prvni krok je timto splnén. Druhy krok se zabyva identifikaci
povinnosti, které plynou ze smlouvy. Smlouva €. 2 obsahuje pouze jednu povinnost
a tou je vystavba dalnice. JelikoZ je zakazka ohodnocena fixni cenou 15 mil. €
a nejsou zde zadné variabilni slozky, transakcni cena se timto rovna cené smluvni.
Diky jedné smluvni povinnosti je v ramci Ctvrteho kroku transakéni cena plné
alokovana na vystavbu dalnice. Jelikoz jsou naklady na zakazku stanovené

a spolehlivé ocenitelné, bude spolecnost ocernovat vynosy metodou vstupu.

V prvnim roce jsou celkové naklady ve vysi 900 tis. € (transakce €. 1 na obrazku

¢. 5) a aktualni budget je 10 mil. €. VySe celkovych vynosl za prvni rok tak bude
900

* 15 000 = 1 350 tis € (viz grafické znazornéni na obrazku €. 5, transakce €. 2)

10000
Podvojny uéet k nakladim Vynosy z dlouhodobych
na zakazku zakazek
900 000 € (1) 1350000 € (2)
Naklady na zakazku Smluvni aktivum
(1) 900 000 € (2) 1350000 €

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obréazek 5: Uétovani v prvnim roce dle IFRS 15

V druhém roce vznikly dal$i naklady ve vySi 1 mil. € a planované naklady

po prepoditani jsou ve vysi 11 mil. €. Celkové vynosy, které firma rozezna

k druhému roku tak budou —=x « 15 000 = 2 591 tis. €. Vynosy pfipadajici druhému

roku se tak vykazou v hodnoté 2 591 — 1350 = 1 241 tis. €. V tfetim roce jsou jiz

celkové naklady ve vySi 3 100 tis. € a planované se posouvaji na 11 500 tis. €.
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3100
11 500

* 15000 = 4 043 tis €. Tretimu roku

Dosavadni vynosy se tak vypocitaji jako

bude tedy pfipadat 4 403 — 2 591 = 1 453 tis. €. Ctvrty rok s sebou pfines| dal$ich
1 500 tis. € nakladu, které spolu se zhorsujicim se vysledkem posunuly planované

naklady na novou hranici 13 mil. €. Dosavadni vynosy za zakazku se tak vykazou

v 3100+1 500

v hodnoté * 15000 = 5 308 tis. €. Ve Ctvrtém roce se tedy v ramci vynosu

vykaze 5308 —4034 =1264 tis. €. Paty rok ssebou pfinesl dalsi naklady

v hodnoté 1 800 tis. €, které celkové navySily na 6 400 tis. €. Novy pfepocitany

6400
16 000

* 15000 = 6 000 tis. €.

budget je nyni 16 mil. €. Dosavadni vynosy tak budou
Pro paty rok tedy spole¢nost A vykaze vynosy v ¢astce 6 000 — 5 308 = 692 tis. €.

V Sestém roce je vynalozeno stejné nakladd, jako v roce patém, coz zveda
kumulované naklady na hodnotu 8,2 mil. € a zaroven s horSici se situaci jsou

navysSeny i planované naklady na 17 mil. €. Na konci Sestého roku tak bude celkem

8 200
17 000

za zakazku

* 15 000 = 7 235 tis. € vynosu. V daném roce to je celkem tedy

7 235 — 6000 = 1235 tis. €. Za sedmy rok uz byl ekonomicky vyrazné lepsi nez
predchozi dva. Spole¢nost A vynalozila pouze 1,1 mil. €, coZ navySilo kumulované
naklady na 9,3 mil. €. Vyhlidka lepSich ¢asl ponizila kalkulace na celkovou zakazku,

aktualni predikce je nyni 14 mil. €, zakazka se tedy znovu jevi jako ziskova. Celkové

9300
14 000

vynosy tak jsou * 15000 = 9964 tis. €, a tedy vynosy za sedmy rok se

vykazou v hodnoté 9964 — 7235 =2729 tis. €. Osmy rok pokracuje v duchu

zlepSujicich se ekonomickych podminek a firma vykazuje pouze 1 mil. €, coz

navysSuje kumulované naklady pouze na 10 300 tis. € a budget se nyni nachazi na

10 300

13,5 mil. €. VySe dosavadnich vynosl tak bude o0 * 15000 = 11 444 tis. €.

V osmém roce spole¢nost A vykaze ve vykazu zisk(l a ztrat vynosy v hodnoté
11444 — 9964 = 1480 tis. €. Trend drzi i rok devaty, kdy firma vynaklada pouze
900 tis. € v nakladech a kumulované tak ma v hodnoté 11,2 mil. €. Celkové

planované naklady jsou ke konci roku ve vySi 12,7 mil. €. Vynosy se tak za celych

1200

v T 1
devét let vypocitaji jako 700

* 15000 = 13 228 tis. €. Devatému roku pfipadaji

vynosy ve vySi 13228 — 11444 = 1784 tis. €. V poslednim roce firma vynaloZila
800 tis. € a zakazku zaroven vCas dokonCila. Vykaze tedy za smlouvu vynosy
ve zbylé hodnoté 15000 — 13228 =1 772 tis. €. Vyvoj vynosl a kumulovanych

vynosu v zachyceni Ucetniho standardu IFRS 15 je vidét v tabulce €. 5.
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Tabulka 5: Vynosy v letech dle IFRS 15 (v tis. €)

Vynos Kumulativni Vynos Kumulativni

vynos vynos
1. rok 1350 1350 6. rok 1235 7235
2. rok 1241 2591 7. rok 2729 9 964
3. rok 1453 4 043 8. rok 1480 11 444
4. rok 1264 5 308 9. rok 1784 13 228
5. rok 692 6 000 10. rok 1772 15 000

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Jelikoz firma fakturuje kazdy rok v ¢astce 1 500 tis. €, bude vykazovat ke konci roku
smluvni aktivum Ci pasivum v zavislosti na dokoncCeni zakazky a probéhlych
vyfakturovanych plateb. V prvnim roce jsou vykazané vynosy v hodnoté 1 350 tis. €,
pricemz firma fakturovala a nasledné obdrzela ¢astku 1,5 mil. €. Diky pfeplaceni
vykaze spole¢nost A v prvnim roce smluvni zavazek ve vySi 150 tis. €. Podobné
takto budou pocitany i zbylé roky. Spole€¢nost bude vykazovat smluvni aktivum ¢i
pasivum v zavislosti na tom, zdali stat jejich vykazované vynosy pfeplatil, €i ne.
PrehlednéjSi znazornéni vykazovani ji vidét v tabulce €. 6. Ve druhém sloupci jsou
uvedeny kumulované vynosy a ve tfetim sloupci kolik celkem stat spoleCnosti A
zaplatil. Rozdil téchto hodnot je uveden ve sloupci Ctvrtém a vzdy v absolutni
hodnoté. To, jestli stat zaplatil vice, nez si spole€nost mohla narokovat je zobrazeno
v sloupci poslednim, v zavislosti na tom se rozhoduje, zdali bude firma uctovat
o smluvnim aktivu (pokud si narokuje vice, nez je ji proplaceno), nebo o smluvnim

zavazku (pokud je proplaceno vice, nez si spole€nost A mize narokovat).
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Tabulka 6: Vykazani smluvnich aktiv/pasiv (v tis. €)

Kumulované | Celkem Hodnota pro Smluvni

vynosy zaplaceno vykazani aktivum/zavazek
1. rok 1 350 1 500 150 | Smluvni zavazek
2. rok 2591 3 000 409 | Smluvni zavazek
3. rok 4 043 4 500 457 | Smluvni zavazek
4. rok 5308 6 000 692 | Smluvni zavazek
5. rok 6 000 7 500 1 500 | Smluvni zavazek
6. rok 7235 9 000 1 765 | Smluvni zavazek
7. rok 9 964 10 500 536 | Smluvni zavazek
8. rok 11 444 12 000 556 | Smluvni zavazek
9. rok 13 228 13 500 272 | Smluvni zavazek
10. rok 15 000 15 000 0 | Smluvni zavazek

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

JelikoZz v kazdém roce presahovala Castka proplacenych faktur celkovou vysi,
kterou si spoleCnost A mohla narokovat, bude v jednotlivych letech vykazovat
smluvni zavazek. K dorovnani dojde az v poslednim roce, kdy je faktura piné

splacena a rozdil je tim nulovy.

4.2.2 Uétovani dle IAS 11 aIAS 18

Dle standardu IAS 18 Ize uznat vynos pfi spInéni podminky pfinosu ekonomického
uzitku, spolehlivého ocenéni a spolehlivého ocenéni nakladl vynaloZenych
na zakazku. Jelikoz smlouva stanovuje presnou castku, vynos lze povazovat
za spolehlivé ocenitelny. Z povahy smlouvy, kdy za vystavbu dalnice plyne
spole¢nosti A protiplnéni, je pravdépodobné, Ze firmé pfinese do budoucna
ekonomicky uzitek. V ramci vystavby Ize pfimo urcit, jaké naklady byly vynaloZzeny

a diky tomu lze i tfeti podminku povazovat za spinénou.
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Spolecnost A sice dle pfedbéznych kalkulaci ma planované naklady nizsi, nez je
cena smlouvy, nicméné v ramci opatrnosti a délce zakazky bude v prvnich letech
volit metodu nulového zisku, a to do té doby, nez bude zisk pravdépodobnéjsi.
V prvnim roce tak vykaze vynosy ve vysSi nakladu, a to 900 tis. € (viz grafické
znazornéni v obrazku €. 6, transakce ¢ 1 a 2). Podobné tak bude postupovat i druhy

rok, kdy vykaze 1 mil. €, tedy stejné, jako naklady.

Podvojny uéet k ndakladum Vynosy z dlouhodobych
na zakazku zakazek
900000 € (1) 900000 € (2)

Pohledavky z obchodnich

Naklady na zakazku vztahd
(1) 900000 € (2) 900000 €

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrézek 6: Uétovani v prvnim roce dle IAS 11 a 18

Ve tfetim roce jsou vynalozeny naklady ve vySi 1,2 mil. €. Jelikoz zakazka vychazi
relativné dobfe a zisk je jisty, rozhodne se spoleCnost prejit na metodu procenta
dokonceni. Celkové naklady za zakazku tak doted jsou ve vySi 900 + 1 000 +
1200 =3 100 tis. €. Zaroven prozatimni predikce stanovuje celkové naklady

na zakazku v hodnoté 11,5 mil. €. Diky tomu spolecnost vypocte celkové vynosy,

3100
11 500

které by mély doposud vynalozit a to * 15000 = 4 043 tis. €. V prvnim

a druhém roce jiz néjaké vynosy vynalozily, a proto ve tfetim obdobi vykazou vynosy
ve vySi 4 043 — 1000 — 900 = 2 143 tis. €. Podobné bude pocitan i rok nasledujici,
kdy firma vynaloZila naklady v hodnoté 1,5 mil. € a nova predikce stanovuje celkové

v hodnoté 13 mil. €. Celkové vynosy ze zakazky by tak za prvni &tyfi roky mély byt

4 600
13 000

* 15000 = 5308 tis. €.
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V patém roce zaCala ekonomika upadat a planované naklady se najednou dostaly
nad smluvni cenu, a to na celkovych 16 mil. €. Jelikoz se nyni firma nachazi
ve ztratové zakazce, musi dle metody okamzitého vykazani oCekavanych ztrat
spravné vykazat celou svou ztratu v daném roce. Prozatimni oCekavana ztrata je
v daném roce 15000 — 16000 = —1000 tis. €. Kumulované naklady dosahuji
ke konci roku hodnoty 6,4 mil. €. Pro vykazani ztraty v plné vysi by mély celkové
vynosy ke konci roky nabyvat vySe 6,4 — 1 = 5,4 mil. €. Firma proto za paty rok
plnéni smlouvy vykaze vynosy v hodnoté 5 400 — 5 308 = 92 tis. €. Krize pokracuje
i v8estém roce, kdy planované naklady dosahly vySe 17 mil. € a jsou tedy
0 2 miliony vySsi, nez je protiplnéni ze smlouvy. Zde firma musi znovu vykazat
oCekavanou ztratu v plné vysi. Celkové naklady v daném roce dosahly hodnoty
8,2 mil. €, dosavadni vynosy by tak mély byt o 2 miliony nizSi a tedy 6,2 mil. €.
V Sestém roce firma tedy vykaze vynosy v hodnoté 6 200 — 5 400 = 800 tis. €.

V sedmém roce ekonomika znovu ozila a planované naklady nyni klesaji pod
smluvni ¢astku na 14 mil. € diky ¢emuz muze firma opustit metodu vykazani
oCekavané ztraty v pIné vysi. Nicméné v navaznosti na rychle se ménici ekonomiku
nenavazou znovu na metodu procenta dokonceni, ale v ramci zasady opatrnosti
zvoli jesté metodu nulového zisku. V sedmém roce spolecnost A vynalozila naklady
ve vySi 1 100 tis. €. Celkové naklady na zakazku tak ¢ini 9 300 tis. €. Firma prozatim
vykazala vynosy v hodnoté 6,2 mil. €. Aby tak uplatnila metodu nulového zisku bude
vynosy sedmého roku pocitat jako 9300 — 6 200 = 3100 tis. €. Obdobné tak
vypocita i vynosy osmeého roku, kdy vynalozila naklady v hodnoté 1 mil. €. Celkové

naklady a vynosy na zakazku tak ke konci osmého roku jsou 10 300 tis. €.

V devatém roce ucetni jednotka eviduje naklady v hodnoté 900 tis. € coz posouva
celkové kumulované naklady na 11,2 mil. €. Po novém prepoctu jsou planované
naklady na zakazku 12,7 mil. €. Jelikoz je jiz pfedposledni rok a zisk je téméf jisty,

prejde uc€etni jednotka znovu do metody procenta dokoncCeni a celkové vynosy tak

vypocte jako %* 15000 = 13 228 tis. €. Pro devaty rok tedy vykaze vynosy
v hodnoté 13 228 — 10300 = 2928 tis. €. Posledni rok je zakazka dokoncena
s vyuzitim 800 tis. € nakladu a spolecnost A tedy vykaze zbylé vynosy jako rozdil

dosavadnich a smluvni ¢astky 15 000 — 13 228 = 1 772 tis. €.
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Podrobny pfehled vykazovani vynosu v letech je v tabulce €. 7. Ve druhém a patém
sloupci Ize vidét vynosy, které byly vykazané v daném roce (prvni a ¢tvrty sloupec).
V tfetim a Sestém sloupci Ize pak vidét celkové kumulované vynosy napfi¢ plnéni

zakazky v letech.

Tabulka 7: Vynosy v letech dle IAS 11 a IAS 18 (v tis. €)

Vynosy Kum. Vynosy Kum.
Vynosy vynosy
1. rok 900 900 6. rok 800 6 200
2. rok 1 000 1900 7. rok 3100 9 300
3. rok 2143 4043 8. rok 1 000 10 300
4. rok 1264 5308 9. rok 2928 13 228
5. rok 92 5400 10. rok 1772 15 000

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

4.2.3 Dopad rozdilného uctovani

Zatimco smlouva €. 1 je vénovana vice rozdilim v ramci prace s alokaéni cenou,
smlouva €. 2 je postavena na vypichnuti rozdilnosti v metodach vypocitavani
vynosU. Ve vypoctu prikladu byla vidét vétsi jednoduchost standardu IFRS 15, ktery
vzdy vychazel z planované vySe nakladu a celkové transakéni sumy, tedy v analogii
standardu IAS 11 vychazel pouze z metody procenta dokonc€eni. Na druhou stranu
vypocCet pfikladu dle standardu IAS 11 a IAS 18 s sebou pfinasel mnoho zmén
v zavislosti na vyvoji ekonomické situace a dané zakazky. Diky moznosti vymény
metod pak muze dochazet k chybam pfi vykazovani, kdy zakazka muze prejit pod
metodu nulového zisku a nasledné byt opomenuta pfi mozném prechodu na metodu
procenta dokonceni. Zejména prechod mezi metodou nulového zisku a metodou
procenta dokon€eni muze byt potencionalnim rizikem pro spravnost vykazovani
vynosu. Management musi v ramci zasady opatrnosti volit vzdy tu horSi moznost.
Nicméné se spravnymi argumenty a usudky lze ovlivnit pfechod z metody nulového
zisku do metody procenta dokonceni a diky tomu zde hrozi moznost manipulace

s vynosy a tim i s danovou povinnosti. V ramci moznosti zmén metod jsou tak dle
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standardu IAS 11 a IAS 18 vynosy daleko volatilnéjSi a mohou se vice odchylovat.
Diky pouze dvéma metodam a konzistentnosti standardu IFRS 15 jsou vynosy lépe

rozprostieny v ramci dané zakazky.

V tabulce €. 8 je porovnani vyvoje vynosu v jednotlivych letech v ramci probiranych
standardu IFRS 15 a IAS 11 a 18. V druhém a tfetim sloupci Ize vidét vyvoj nakladu
v letech, a to jak v jednotlivych, tak kumulované&. Ctvrty a paty sloupec jsou
vénovany vyvoji vynosu dle IFRS 15 a to znovu jak v jednotlivych letech, tak

i kumulované. Obdobné je stavény i Sesty a sedmy sloupce, které také zobrazuji

vyvoj vynosu v letech, nicméné dle standardu IAS 11 a IAS18.

Tabulka 8: Porovnani vynost dle IFRS 15 a IAS 11 a 18 (v tis. €)

IFRS 15 IAS 11 + IAS 18

Naklad Kum. Vynos Kum. Vynos Kum.

naklad vynos vynos
1. rok 900 900 1 350 1 350 900 900
2. rok 1000 1900 1241 2591 1 000 1 900
3. rok 1200 3 100 1 453 4043 2143 4043
4. rok 1 500 4 600 1264 5308 1264 5 308
5. rok 1 800 6 400 692 6 000 92 5400
6. rok 1 800 8 200 1235 7235 800 6 200
7. rok 1100 9 300 2729 9 964 3100 9 300
8. rok 1 000 10 300 1480 11 444 1 000 10 300
9. rok 900 11 200 1784 13 228 2928 13 228
10. rok 800 12 000 1772 15 000 1772 15 000

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

LepsSi pfehled v ramci rozdilnosti uctovani rdznych standardd naskytuje graf
na obrazku €. 8. Na grafu Ize vidét vyvoj kumulativnich veli€in nakladd a vynosu jak
dle standardu IFRS 15, tak i dle IAS 11 a 18. Vyvoj kumulativnich nakladu je
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znazornén plnou €arou. Vyvoj kumulativnich vynosu dle IFRS 15 je znazornény
¢arou te€kovanou a vyvoj kumulativnich vynosu dle IAS 11 a 18 ¢arou ¢erchovanou.
Z obrazku €. 7 je vidét vétsi stalost vynosu dle standardu IFRS 15 oproti volatilité
standardd IAS 11 a IAS 18.

fis. € Vyvoj zakazky

149000

< 5 6 / 8 9 10 roky

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrazek 7: Porovnani kumulativnich vynosu v ramci probiranych standardu

Obrazek ¢&. 8 zobrazuje prehled vykazovani vynosu v jednotlivych letech
v porovnani standardd IFRS 15 a IAS 11 a 18. Dava lepSi prehled nad volatilitou
vynosU zpusobenou zménami metod v ramci obdobi pInéni zakazky. Prvni sloupec
zobrazuje vySi vynosu kalkulovanych pomoci metodou IFRS 15. Prostfedni sloupec
vykazuje vynosy podle metod IAS 11 a IAS 18. Treti a posledni sloupec je vySe
nakladu. V ramci zkoumanych let je vidét vétsi stalost u sloupce IFRS 15 s vyjimkou
sedmého roku, kdy presSla krize a kalkulované naklady se snizily pod smluvni
¢astku. Vynosy dle standardu IAS 11 a IAS 18 jsou naopak daleko volatilngjsi a vice

tak odrazi ekonomické cykly.
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Vyvoj vynost v jednotlivych letech
3500
3000
2500

2000

1500
1000
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

BIFRS15 mWIAS11+18 ® Kumulativni naklady
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Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrazek 8: Porovnani vynosii v letech v ramci probiranych standardi
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5 Analyza ucetnich zavérek podniku pri prechodu na standard
IFRS 15

V ramci této kapitoly jsou analyzovany dopady zmény standardd IAS 11 a IAS 18
na standard IFRS 15. Pro analyzu jsou pouzity vyro€ni zpravy zminénych
spoleCnosti a zkoumany nejen dopady v Case, ale i samotné komentare firem
ke zménam. Analyza je cilena na ucetni zavérky firem v obdobi pfechodu na novy

standard.

Jelikoz standard IFRS 15 upravuje hlavné vypocet vynosu, je vyzkum zaméfen
na vyvoj vynosu oproti nakladiim v ¢ase prfechodu mezi standardy. V ramci
podplrné analyzy jsou =zaroven zkoumany komentafe jednotlivych firem

ke zménam, které novy standard pfinesl.

5.1 Analyza vybranych finanénich ukazatel

Pro analyzu je vybrano deset spole€nosti vykazujici podle mezinarodnich ucetnich
standardl IFRS. Hlavni zaméfeni je na vySi prezentovanych provoznich vynosu
a provoznich nakladl. Tyto polozky by v letech pfechodu mezi standardy mély dat
spolehlivy prehled o finalnich dopadech. Je vSak dulezité si uvédomit, ze vyvoj
vynosU a nakladl muze byt ovlivnén riznymi faktory, jako je zména trzni poptavky,
hospodaFsky cyklus nebo strategicka rozhodnuti spoleCnosti. Proto je k témto
dvéma polozkam pfidan ukazatel rentability trzeb (ROS). Ukazatel rentability trzeb
porovhava provozni vynosy s provoznimi naklady a ukazuje, jakou cast trzeb

spole¢nost udrzuje po odecteni nakladi na provoz. VypocCet ukazatele ROS je

P ivy —-P inaklad . v . v
Ros = ZErPmosyTTOPOPR AT - Jelikoz standard IFRS 15 upravuje hlavné
Provozni vynosy

vypocet vynosu, bude tento ukazatel vhodnym doplnénim analyzy.
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Tabulka 9: Vybrané finanéni ukazatele firem (v mil. CZK)

Spolec¢nost 2016 2017 2018 2019 | Polozka
Skanska a.s. 10 371 8 293 8 045 8 141 | Vynosy
10 150 8175 8472 7 991 | Naklady
21% 1,4 % -5,3% 1,8 % | ROS
Metrostav a.s. 27 810 31 206 35 092 41 741 | Vynosy
27 373 30811 34 266 39 676 | Naklady
1,6 % 1,3% 2,4 % 4,9 % | ROS
CEZ, as. 203 744 201 906 184 486 206 192 | Vynosy
177 630 176 286 164 727 179 763 | Naklady
12,8 % 12,7 % 10,7 % 12,8 % | ROS
02 Czech Republic 29773 37 709 37 996 38 760 | Vynosy
as. 22 242 27 688 27 140 26 397 | Naklady
25,3 % 26,6 % 28,6 % 31,9% | ROS
BigBoard Praha, a.s. 1029 1061 1111 1 265 | Vynosy
885 893 1029 1175 | Naklady
14 % 15,8 % 7,4 % 7,1 % | ROS
NET4GAS, s.r.o. 9 280 7 397 7 335 8 054 | Vynosy
3524 3201 2801 3 024 | Naklady
62 % 56,7 % 61,8 % 62,5 % | ROS
Diamond Point, a.s. 130 833 129 617 130 550 132 211 | Vynosy
28 997 29 297 28 935 32 360 | Naklady
77,8 % 77,4 % 77,8 % 75,5 % | ROS
Prazska 12 241 12 549 12 446 14 902 | Vynosy
plynarenska, a.s. 8 610 8518 9 003 11 559 | Naklady
30 % 32 % 28 % 22 % | ROS
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Spolec¢nost 2016 2017 2018 2019 | Polozka
SKODA 15 731 11771 11780 9905 | Vynosy
TRANSPORTATION 13278 10 863 11 410 9996 | Naklady
> 15.6 % 77% 31% 20,9% | ROS
Philip Morris CR a.s. 11453 12 200 14 082 17 092 | Vynosy
6 006 6 092 6079 8 384 | Naklady
476%| 501% | 568%|  50,9% | ROS

Zdroj: (Vlastni zpracovani z vyro€nich zprav vySe uvedenych spole¢nosti, 2023)

Analyza deseti firem vletech pfechodu nevykazuje signifikantni odchylky.
V jednotlivych letech nebyly zaznamenany vyznamné dopady do vykazovanych
vynosu, a to ani v pfepoctu na provozni marzi. Spole¢nost Skanska a.s. v letech
pred pfechodem na standard IFRS 15 klesajici provozni marzi, cozZ je zavrSeno
v roce pfechodu marzi zapornou. To by mohlo indikovat vyznamny vliv pfechodu na
novy standard, nicméné ucetni jednotka v pfiloze k uCetni zavérce zminuje, ze
pfechod na novy standard nemél materialni vliv na vykazované hodnoty, odchylka
se tedy vztahuje Cisté k provoznimu vysledku. Podobny prubéh pred pfechodem na
novy standard méla spolecnost Metrostav a.s., které obdobné pfed prfechodem
klesala provozni marze, ta ovSem od roku 2018 zacala znovu stoupat. Spole¢nost
Metrostav a.s. nicméné komentuje vyznamny dopad pouze na ocenéni zasob

a nerozdéleného zisku.

Ukazatelé se neméni ani vramci energetického prumyslu. Odchylku Ize
zaznamenat pouze u spoleénosti CEZ, a.s., ktera v roce 2018 zaznamenala propad
0 2 %, ktery ovSem vykompenzoval rok 2019. K odchylce se spole¢nost ve své
vyro€ni zpravé nevyjadfuje v kapitole zmén v ramci pfijeti IFRS 15, mlze se tedy
jednat pouze o horsi ekonomicky rok. Co se ty€e zbylych spole€nosti, vyznamny
skok v roce 2018 zaznamenala spoleénost Philip Morris CR a.s. a to téméf o 7 %
z roku 2017 na rok 2018. | tato spoleCnost ve své zavérce komentuje dopady IFRS
15 do vyroCni zpravy jako nevyznamné a Ize tuto odchylku pfifadit ekonomickému

vysledku. Ostatni spole€nosti vykazovaly v letech analyzy staly rist s odchylkou
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maximalné 2 %. Takova odchylka nebyla uvazovana jako vyznamna a nebyla tedy
dale zkoumana. VétSi nahled do zmén v ramci dopadu pfechodu na standard
IFRS 15 nabizi prizkum komentaru, popisujicich danou aplikaci v ramci vybranych

spolecnosti a podplrna DuPontova analyza.

V ramci podpurné analyzy dopadl do ucetnich zavérek jsou dale zkoumany
ukazatele pfimo souvisejici s vlastnim kapitalem, jelikoz standard IFRS 15 ovliviuje
pravé vypocCet vynosu, které jsou soucasti vlastniho kapitalu. Pfihodnym
ukazatelem by tak byla rentabilita vlastniho kapitalu (ROE). Pro detailnéjsi pohled
na zmény budou v8ak vyuzity tfi ukazatele, ze kterych se ROE sklada, a tedy
ziskova marze (v tomto pfipadé pocitana jako Cisty zisk k trzbam — v tabulce
pod oznacenim ROS), obrat aktiv (pomér trzeb k celkovym aktivim — v tabulce pod
oznacenim OA) a finanni paka (pomér vlastniho kapitalu k celkovym aktivim —
v tabulce pod oznacenim FP). Ukazatel ROS tak podobné jako v tabulce &. 9
ukazuje vliv nového vypoCtu vynosu na naklady, diraz je zde kladen hlavné
na vyznamné zmény mezi lety 2017 a 2018. Ukazatel finan¢ni paky identifikuje
zmeénu ve vysSi vlastniho kapitalu oproti celkovym pasivim, ktera by mohla byt
zpusobena retrospektivni aplikaci standardu IFRS 15. Ukazatel obratu celkovych
aktiv je zvolen jako podplrna komponenta DuPontova rozkladu rentability vlastniho
kapitalu. Ukazatele jsou spocteny na zakladé dat ziskanych z uc€etnich zavérek
analyzovanych spolecnosti viz tabulka €. 10. Jelikoz je diplomova prace zamérena
predevSim na aplikaci standardu IFRS 15, jsou ukazatele komentovany pouze

z tohoto pohledu, a ne z pohledu finan¢ni pozice i jiné analyzy.
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Tabulka 10: Du Pontova analyza vybranych spoleénosti

Spolec¢nost 2016 2017 2018 2019 | Polozka

Skanska a.s. 2,06 % 2,44 % -4,15% 2,4% | ROS
0,899 0,888 0,987 0,935 | OA
2,1186 2,011 1,97 2,025 | FP

3,.9% 4,35 % -8% 4,5 % | ROE

Metrostav a.s. 1,18 % 0,57 % 2,1% 3,86 % | ROS
1,13 1,128 1,1 1,25 | OA
2,7 3,036 3,28 3,028 | FP

3,6 % 19% 7,6 % 14,6 % | ROE

CEZ, as. 7,15 % 9,39 % 57% 7% | ROS
0,32 0,32 0,26 0,29 | OA
2,41 2,46 2,96 2,76 | FP

5,5 % 7,4 % 4,38 % 5,6 % | ROE

02 Czech Republic 14 % 14,8 % 14,3 % 14 % | ROS
as. 1,126 1,08 1,05 0,908 | OA
1,902 2,25 2,37 3,01 | FP

30 % 36 % 35,6 % 38,3 % | ROE

BigBoard Praha, a.s. 2% 8 % -1,6% -11,97 % | ROS
0,484 0,467 0,497 0,319 | OA
6,15 5,645 4,659 11,96 | FP

6 % 21 % -3,7 % -45,7 % | ROE

NET4GAS, s.r.o. 15,3 % 35,6 % 40 % 41 % | ROS
0,2 0,16 0,15 0,15 | OA
6 4.9 4,2 4 | FP

18,4 % 28 % 25,2 % 24,6 % | ROE
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Spolec¢nost 2016 2017 2018 2019 | Polozka

Diamond Point, a.s. 17,9 % 15,3 % 16,76 % 19,8 % | ROS
0,08 0,08 0,08 0,08 | OA
5,248 5,016 4,96 5,00 | FP

7.5 % 6,1 % 6,7 % 8 % | ROE

Prazska 11,4 % 12,8 % 7.6 % 6 % | ROS
plynarenska, a.s. 1,45 1,173 1,055 1,214 | OA
2,9 2,678 2,612 2,561 | FP

47,9 % 40 % 21 % 18,7 % | ROE

SKODA 10 % 2.1 % 2,8 % -3,8% | ROS
TRANSPORTATION 0,724 0,498 0,507 0,409 | OA
- 3,283 2,059 2,01 2,132 | FP

23,8 % 2.2% 2,85 % -33% | ROE

Philip Morris CR a.s. 24 % 28,5 % 27,2 % 23,5% | ROS
0,736 0,784 0,883 1,043 | OA
1,9 1,744 1,629 1,738 | FP

33,6 % 39 % 39 % 42,6 % | ROE

Zdroj: (Vlastni zpracovani z vyroCnich zprav vyse uvedenych spole¢nosti, 2023)

Mezi vyznamnéjSi odchylky DuPontovy analyzy |ze fadit hned prvni zkoumanou
firmu Skanska a.s., ktera ma mezi lety aplikovani standardu pokles ROE z 4,35 %
na -8 %. To je dano primarné poklesem na ukazateli ROS. Ostatni komponenty
rentability vlastniho kapitalu zuUstavaji relativné stejné. Tato zména je vSak
provozniho charakteru, a nikoliv dopadem aplikace IFRS 15, jelikoz spole¢nost
v pfiloze zmifiuje, Ze aplikace standardu neméla vyznamné dopady do
prezentovanych Cisel. Podobny vysledek analyzy jako u spoleénosti Skanska a.s.
pfinasi i DuPontav rozklad u spoleCnosti Metrostav a.s., pouze s opacnymi

zménami. Vyznamnou meziro¢ni odchylku Ize sledovat i u spolecnosti
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Prazska plynarenska, a.s., které v letech aplikace spadl ukazatel ROE témér
0 20 %. Hlavni zménu zde nese komponenta rentability trzeb, jelikoz oproti skoro
neménnym vynosum celkovy zisk po zdanéni vyrazné klesl. Dle komentafl v pfiloze
k uCetni zavérce vSak pohyb vyznamné nesouvisi se zménami zpUsobenymi
aplikaci IFRS 15.

Dal$i propad je sledovan u spoleénosti CEZ, a.s., ktery je nyni zpusoben jak
komponentou ROS, tak obratem aktiv a ¢aste¢né kompenzovan narastem financéni
paky. Spolecnosti tak nejen klesla schopnost z trzeb generovat zisk, ale také klesla
uzitkovost celkovych aktiv, kdy v roce 2018 kazda koruna bilan¢ni sumy generovala
0,26 korun trzeb, coz bylo o 0,06 korun méné nez v roce pfedchozim. Posledni
zminovanou odchylkou je spole¢nost BigBoard Praha, a.s., ktera od roku 2018
vykazuje vyznamné ztraty. Tyto ztraty jsou dle komentaru Cisté provozni, a nikoliv
pusobenim aplikace IFRS 15. U zbylych firem byla zména ROE primarné fizena

zménou ROS, ostatni komponenty zUstaly zpravidla nezménény.

VySe zminéné spolednosti Skanska a.s., Metrostav a.s., CEZ, a.s., Prazska
plynarenska, a.s. a BigBoard Praha, a.s. byly z dlvodu vyS$sich odchylek podrobeny
dukladnéjsi analyze zaméfené na meziro¢ni pohyb ROE, konkrétné na meziro¢ni
pohyb jeho komponent a tedy ROS, FP a OA. V ramci analyzy je pocitan absolutni
meziro¢ni narust €i pokles ukazatell (pocitano jako meziro¢ni rozdil ukazatel(),
jejich procentualni podil, o ktery vzrostly Ci klesly (pocitano jako podil meziro¢niho
pohybu oproti zakladné€) a nakonec je spocten vysledny vliv na pohyb cilového
ukazatele ROE. Vysledek analyzy je znazornén v ramci obrazku €. 9 az 11 v€etné
komentafl k danym spole¢nostem. V prvni sekci tabulky je prepis ukazatell
v letech z pfehledu DuPontovy analyzy z tabulky €. 10. Druha sekce je jizZ zaméfena
na meziroCni pohyb na ukazatelich, a to jak absolutni, tak relativni. Ve tfeti
a zaroven posledni sekci je jiz kalkulovan vliv jednotlivych ukazatell na meziro¢ni
pohyb ROE.
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Skanska 2016 2017 2018 2019 g Metrostav 2016 2017 2018 2019

ROE 3,92% 4,35% -8,00% 4,50%]| [ROE 3,60%  1,9% 7,6% 14,6%
ROS 2,06% 2,44% -4,15% 2,40%| [ROS 1,18% 0,57% 2,10% 3,86%
OA 090 0,89 0,99 0,94 ||0A 1,13 1,13 1,10 1,25
FP 2,1186 2,011 1,97 2,025||FP 2,7 3,036 328 3,028

A ROE x  0,43% -12,4% 12,5%| |A ROE X -1,70%  5,7%  7,0%

AFP X 0,11 -0,04 0,05/ |AFP X 0,34 024 -0,25

A ROS X  0,38% -6,59% 6,55%]||A ROS X 0,61% 1,53% 1,76%

AOA X 0,01 0,10 -0,05||AOA X 0,00 -0,03 0,15

podil FP X 0,05 -0,02 0,03||podil FP X 0,12 0,08 -0,08

podil ROS  x 0,18 -2,70 -1,58||podilROS  x 0,52 2,71 0,84
X X

podil OA 0,01 0,11 -0,05| |podil OA 0,00 -0,02 0,14
T . —
AROE 0,43% -12,4% 12,5%| |AROE -1,70%  57% 7,0%

X X
vliv ROS X 0,70% -12,27% 12,46%| |vliv ROS X -1,99% 5,29% 6,54%
vliv OA x  -0,05% -0,17% 0,09%| |vliv OA X 0,00% -0,12% 1,41%
vliv FP x  -0,22% 0,04% -0,05%| |vliv FP X 0,33% 0,35% -0,89%

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrazek 9: Vliv na ukazatele u spole¢nosti Skanska a.s. a Metrostav a.s.

Jak je jiz zminéno u komentafe k DuPontové analyze, zasadni odchylka
na ukazateli ROE je u spole¢nosti Skanska a.s. v roce 2018. Ten od roku 2017 klesl
o celych 12 %. TéméF cela odchylka je zpUsobena ukazatelem ROS, a tedy
schopnosti z celkovych trzeb generovat Cisty zisk. Nasledujici rok 2019 je ovSem
opacného charakteru, kdy ukazatel ROE vzrostl o 12 %. Podobné, jako i v roce
predesSlém je hlavni nositel odchylky ukazatel ROS. Zatimco spoleCnost
Skanska a.s. prozila v letech 2018 a 2019 jak pokles, tak narust, spole¢nost
Metrostav a.s. zaznamenala v danych letech pouze narist, nejdfive o 5,7 %
a v roce druhém o celych 7 %. Podobné, jako u spole¢nosti Skanska a.s. byl hlavni
nositel zmény ukazatel ROS. V druhém roce byl v8ak narust lehce zplsoben

i vlivem ukazatele OA, tedy obratem celkovych aktiv, a to ve vySi 1,4 %.



(74 2016 2017 2018 2019 j BigBoard 2016 2017 2018 2019

ROE 550% 7,40%  4,4% 5,60%||ROE 6,00% 21,00% -3,70% -45,70%
ROS 7,15% 9,39% 5,70% 7,00%||ROS 2,00% 8,00% -1,60% -11,97%
OA 032 0,32 026 0,29]||0A 0,48 0,47 0,50 0,32
FP 2,41 2,46 2,96  2,76| |FP 6,15 5645 4,659 11,96
A ROE x  1,90% -3,0% 1,2%| |AROE X 15,00% -24,7% -42,0%
A FP X 0,05 0,50 -0,20||AFP X 0,51 -0,99 7,30
A ROS X 2,24% -3,69% 1,30%||A ROS X 6,00% -9,60% -10,37%
A OA X 0,00 -0,06 0,03||A0A X 0,02 003 -0,18
podil FP X 0,02 0,20 -0,07| |podil FP X 0,08 -0,17 1,57
podil ROS X 031 -0,39 0,23|[podilROS X 3,00 -1,20 6,48
podil OA 0,00 -0,19 0,12 [podil OA X 0,04 006 -0,36

. ______________________________ _____________________________________________________|
A ROE 1,90% -3,0% 1,2%||AROE 15,00% -24,7% -42,0%

X X
vliv ROS X 1,74% -2,89% 1,02%| |vliv ROS X 16,96% -23,71% -33,99%
vliv OA X  0,00% -1,22% 0,54%| |vliv OA X -0,50% 0,52% 11,14%
vliv FP x  0,13% 1,10% -0,35%| |vliv FP X -1,21% -1,49% -19,06%

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrézek 10: Vliv na ukazatele u spoleénosti CEZ, a.s. a BigBoard Praha, a.s.

Zatimco prvni dvé analyzované spolecnosti mély hlavni zdroj meziro¢niho pohybu
ukazatel ROS, u spole&nosti CEZ, a.s. uz tomu tak zcela neni. Meziroéni pohyb zde
neni az tak signifikantni, na druhou stranu neni témér ze 100 % tvoren rentabilitou
trzeb, ale vétsi roli zde hraji i ukazatele obratu celkovych aktiv a financni paky.
Slabsi meziroéni pohyby u spoleénosti CEZ, a.s. stfida vyraznymi odchylkami
spole¢nost BigBoard Praha, a.s. Ta ma mezi lety 2016 a 2017 narust rentability
vlastniho kapitalu o 15 %, coz je v dalSich letech vystfidano poklesem o 24,7 %
a nasledné dokonce o0 42 %. V prvnich dvou letech je hlavnim klicem pohybu
rentabilita trzeb, nicméné v poslednim roce zde hraji svou roli i ostatni ukazatele.
Celkovy pokles 0 42 % je z 19 % zpusoben vlivem finan¢ni paky, z 33 % zplsoben
rentabilitou trzeb a vysledny pokles tlumi narlst obratu celkovych aktiv s vlivem
11 %.
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Prazska

Plyndrenskda 2016 2017 2018 2019

ROE 48%  40% 21%  18,7%
ROS 11,40% 12,80%  7,60%  6,00%
OA 1,45 1,17 1,06 1,21
FP 2,678 2,612 2,561
A ROE X 8% -19,0%  -2,3%
AFP X 0,22 -0,07  -0,05
A ROS X 1,40% -5,20% -1,60%
A OA X 0,28  -0,12 0,16
podil FP X 0,08 -0,02 -0,02
podil ROS X 0,12 -0,41  -0.21
podil OA X 0,19  -0,10 0,15
A ROE X 8% -19,0%  -2,3%
vliv ROS X 5,12% -1525% -4,71%
vliv OA X 9,33% -3,17%  2,81%
vliv FP X 3,51% -0,75% -0,39%

Zdroj: (Vlastni zpracovani, 2023)

Obrazek 11: Vliv na ukazatele u spoleé¢nosti Prazska plyndrenska, a.s.

Posledni detailné analyzovanou spolecCnosti je akciova spoleCnost Prazska
plynarenska, a.s. Rentabilita vlastniho kapitalu zde v analyzovanych letech klesa,
ato zprvu o0 8 %, poté o 19 % a nasledné o 2,3 %. Vliv na vysledny pohyb ROE
v ramci jeho komponent je u této spole€nosti velmi riznorody. Zatimco u zbylych
spolec¢nosti byl klic¢ovym zdrojem pohybu ukazatel ROS, u této spole¢nosti v roce
v roce 2017 byl opacného charakteru. Celkovy pokles 0 8 % byl z9 % ovlivnén
obratem aktiv a z 3,5 % finan¢ni pakou. Vysledny dopad ztlumil vliv rentability trzeb
svymi 5 %. Rok 2018 uz byl po vzoru predeSlych spolecnosti, kdy na poklesu
rentability vlastniho kapitalu 0 19 % se primarné podilel ukazatel ROS, a to celkem
z 15 %. Minoritni vliv mél obrat celkovych aktiv v hodnoté 3 %. V poslednim roce se
meziro¢ni rozdily ztlumily. Vliv na pohyb byl znovu pfedevsim u ukazatele rentability
trzeb s mensim ztlumenim od obratu celkovych aktiv. Z detailni analyzy zminénych
spole¢nosti je patrny vyznamny vliv ukazatele ROS, ktery by mohl byt ovlivnén
pravé aplikaci standardu IFRS 15, potazmo globalni &i pramyslovou ekonomickou
situaci. Vysledek dopadu aplikace standardu IFRS 15 je tak dale zkouman pfimo

v pfilohach k ucetnim zavérkam jednotlivych spolecnosti.
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5.2 Analyza komentaii vybranych spole¢nosti ke zménam

V ramci této kapitoly je provedeno dikladné zkoumani komentait jednotlivych
analyzovanych spolecnosti tykajicich se dopadu zmény standardu vykazovani
vynosu z IAS 11 a 18 na IFRS 15. Duraz je kladen hlavné na kvalitativni sdéleni
informaci v pfiloze ucetni zavérky vzhledem k zménam, které s sebou pfechod
nese. Analyzovany jsou jak roky pred aplikaci nového standardu, kdy ucetni
jednotky popisuiji jejich predikci dopadu, tak i v roce aplikace, kdy ucetni jednotky

komentuji kone¢ny celkovy dopad do ucetni zavérky.

Prvotni ddraz byl kladen na vyjadfeni, zdali spole¢nosti pfedpokladaly vyznamny
dopad v ramci pfechodu mezi probiranymi standardy. Tyto komentare se nachazely
v UCetnich zavérkach tésné pred prfechodem, a tedy v letech 2016 a 2017.
Ve stejném trendu byl obsah komentafe v roce 2018, ktery se jiz vztahoval ke
skutecné zaznamenanému dopadu. Diky pfipravenosti analyzovanych ucetnich
jednotek odhadovaly spole¢nosti dopad spravné a nebyl zde vyznamny rozdil
(nestalo se, Ze by ucetni jednotka predikovala nevyznamny dopad a v roce 2018

vyznamny dopad zaznamenala).

Celkem 60 % analyzovanych firem neevidovalo k datu pfechodu mezi standardy
vyznamnou zménu v ramci vykazovanych hodnot. Zbylych 40 % komentuje alespori
par vyznamnych odchylek. Z materialnich vlivi zaznamenala ten nejmensi
spoleCnost Metrostav a.s., ktera by diky prfechodu na novy standard vykazala
k 1.1.2018 zasoby o 879 mil. K& nizSi a nerozdélené zisky o 87 mil. KE vySsi.
Spole¢nost Prazska plynarenska, a.s. komentuje rozdil slev a bonusu, diky kterym
bylo tfeba v ramci nového vykaznictvi navysit hodnotu vlastniho kapitalu k 31.
prosinci 2017 o 60 mil. K¢ a k 1. lednu 2017 o 23 mil. K&. Spole¢nost musi dale
kapitalizovat pfisluSnou ¢ast provizi obchodnim zastupclim a zprostfedkovatelim.
Kapitalizované naklady jsou odepisovany po dobu trvani konkrétnich smluv. Diky
kapitalizaci je zvySena hodnota vlastniho kapitalu o 51 mil. K€ k 31. prosinci 2017
a0 10 mil. KEk 1. lednu 2017.

Skupina Philip Morris CR a.s. by za rok kon&ici 31. prosincem 2018 vykazala podle
IAS 18 vynosy o 697 mil. KE vy$Si. Podobné tak upravuje i své naklady, které jsou
pod IFRS 15 podobné jako vynosy o 644 nizSi. Tento efekt mél za vysledek sniZzeni
hrubého, a tedy i provozniho zisku o 53 mil. KE coz mélo i konecny dopad na dan
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Z pFijmu, ktera je tak pod novym standardem o 10 mil. K& niZSi. Snizeni provozniho

zisku se promitlo na druhé strané i v snizeni konecného stavu zasob o 53 mil. KC.

Posledni analyzovanou spole€nosti v ramci vyznamnéjSich dopadi do ucetni
zavérky je spolecnost O2 Czech Republic a.s., ktera ve své ucetni zavérce za rok
2017 wuvadi, Ze ocekava pokles vynosu z prodeje. V dusledku rychlejSiho
vykazovani vynosl a aktivace nakladi vedeni oekava navySeni Cistych aktiv
k1.lednu 2018 vlivem zavedeni standardu IFRS 15. Hlavni rozdil bude
na hodnotach nerozdéleného zisku, ktery je k 31. prosinci 2017 ve vySi 3 601 mil.
KE dle IAS 18 a jeho zahajovaci zUstatek k 1. lednu 2018 dle IFRS 15 ve vySi
4 227 mil. K&, tedy celkovy narust vlivem zmény standardud je ve vySi 626 mil. KE.
O tuto vySi tedy stoupne zaroven cely vlastni kapital. Celkové zvySeni Ize dle
spole¢nosti O2 Czech Republic a.s. rozdélit na tfi ¢asti. Diky rozdéleni smluv, které
obsahuji vicenasobné dodavky, jez jsou upravovany ve standardu IFRS 15 hned
v druhém kroku, dojde po pfijeti standardu k 1. lednu 2018 k navyseni o 180 mil.
KE. Efektem kapitalizace pfiristkovych nakladd na ziskani smluv se zakazniky
vzroste diky Casovému rozliSeni vlastni kapital o 435 mil. KE. Posledni Casti
navysujici vlastni kapital je 11 mil. KE, které plynou z marketingovych nabidek, jez
jsou dle IFRS 15 vykazany odlisné. Celkové tak dle komentaru v ucetnich zavérkach
Ize tvrdit, Ze vyznamny dopad méla aplikace standardu pravé na vlastni kapital

a stav zasob.
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Zaveér

Mezinarodni standard ucetniho vykaznictvi IFRS 15 definuje jednotny ramec pro
vykazovani vynosu ze smluv se zakazniky. V ramci pétistupfiového modelu
stanovuje identifikaci smlouvy v€etné povinnosti z ni plynoucich, ureni transakcni
ceny, alokovani transakéni ceny a rozpoznani vynosu. Tento standard zajiStuje
konzistentnost a transparentnost ucetnich zavérek a je diky tomu dulezity i pro

investory a finan¢ni analytiky.

Cilem diplomové prace je posouzeni a zhodnoceni dopadu zmén v ucetnich
zavérkach firem v obdobi pfechodu ze standardi IAS 11 a IAS 18 na standard

IFRS 15 vC€etné analyzy zmény vykazovani vynosu.

Mezi hlavni rozdily v postupu ucétovani vynosi mezi standardem IFRS 15
a standardy IAS 11 a IAS 18 je rozkladani smluvnich povinnosti. Diky novému
principu ve standardu IFRS 15 je vétSi transparentnost v oblasti komplexnich smluv,
obtizné s nimi pracovat. Toto upravuje druhy krok pétistupfiového modelu, ktery
kazdou smlouvu rozpada do povinnosti, které Ize plnit samostatné a zakaznikovi
osamocené pfinaseji uzitek. DalSi vyznamnou zménu pfinesl krok Ctvrty, a tedy
celek a ktomu se vazala i smluvni cena. Diky novému principu rozkladani
smluvnich povinnosti je rozlozena i celkova smluvni cena mezi jednotlivé polozky,
a to pfepocCtem z odhadovanych ¢astek pro jednotlivé povinnosti. Tyto ¢astky jsou
urCeny jako Castky jednotlivych polozek, pokud by je firma nabizela samostatné.
Pokud by tato informace nebyla dostupna, vychazela by z odhadu na zakladé trzni
baze, z principu o¢ekavanych nakladd &i rezidualniho principu. Trzni baze vychazi
bud z prlizkumu trhu, tedy kolik by byl zakaznik ochoten zaplatit, nebo odhadem
z vySe obdobné sluzby, kterou nabizi konkurence. Pokud by tato informace nebyla
dostupna, vypocte podnik oCekavané naklady a navysi je o svou obvyklou marzi.
V pripadé, Ze naklady nelze pfedem urcit, vyjde ucetni jednotka z rezidualniho
principu, a tedy rozloZzeni zbyvajici transakéni ceny pomérové mezi zbytek
smluvnich povinnosti. Posledni vyznamnou zménou jsou metody vypoc€tu vynosu.
Zatimco standardy IAS 11 a IAS 18 vychazely z metod procenta dokonceni,

nulového zisku a okamzitym vykazanim ztraty, standard IFRS 15 vychazi pouze
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z metod vstupl a vystupu. Vyhoda nového standardu je v jeho konzistentnosti,
jelikoz v ramci IAS 11 a 18 bylo mozné mezi jednotlivymi metodami pfechazet. Nova
metoda vstupu vychazi ze stupné rozpracovanosti, ktery prebira po IAS 11 a k tomu
pfibyva metoda vystupd, ktera je zalozena na poméru dokon&enych pinéni oproti

celkovému poctu plnéni.

Vramci analyzy komentafl ucetnich zavérek byl nejvétsi dopad na vlastni
kapital a stav zasob, a to zejména diky ovlivnéni vypoctu vykazovanych vynosu.
Tento rozdil byl zpasoben pfedevSim rozpadnutim smluv na konkrétni smluvni
povinnosti véetné alokovani transakéni ceny a zménu metod vykazovani z metody
nulového zisku a plné ztraty na metodu vstupu, ktera je moderni analogii metody
procenta dokonceni. Tyto rozdily dopadaly na ¢asové rozliSeni vynosua. | pres
rozdilnost standardd nebyly u vétSiny analyzovanych firem komentovany odchylky
jako vyznamné, nicméné vyznamné se zménil zplsob vypocltu vynosl a pfistupu
k jejich vykazovani. Diky podplrné analyze ukazatel( jednotlivych firem v letech byl
pozorovan pfedevSim vyznamny vliv ukazatele rentability trzeb, ktery vychazi
z poméru celkovych trzeb oproti Cistému zisku, tedy schopnosti z celkovych trzeb
Cisty zisk generovat. S vyjimkou par firem byl pravé tento ukazatel nositelem pohybu
ktery vypodet vynosl ve svém pétistupfiovém modelu definuje. Ugetni jednotky
nicméné dopad aplikace standardu pfevazné komentovaly jako nevyznamny.
Z analyzovaného vzorku byly vyjimkou napfiklad spole¢nosti Metrostav a.s., Philip
Morris CR a.s., Prazska plynarenska, a.s. a O2 Czech Republic a.s., které
vyznamny vliv komentuji s dirazem na dopad do vlastniho kapitalu, zplsobeny
zmeénou nerozdéleného zisku a vykazovanych vynosu. DalSi vyznamny dopad
pfifazuji k ocenéni zasob. Standard IFRS 15 tak mezinarodni standardy ucetniho
vykaznictvi vice posunul a pfiblizil k Americkym vSeobecné uznavanym ucetnim
principim US GAAP, coz pfispélo k lepSi srovnatelnosti a porozumeéni ucetnich

zavérek podnikl a jejich finanénich vysledkd na svétovém trhu.
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SUMMARY

The thesis focuses on the comparison of the former
accounting standards IAS 11 and IAS 18 with the new
IFRS 15 standard effective from 2018.

The aim of the thesis is to assess and evaluate the
impact of changes in the financial statements of
companies during the transition from IAS 11 and IAS
18 to IFRS 15, including an analysis of the change in
revenue recognition.

The theory focuses on the characteristics of IAS 11
and IAS 18 and the characteristics of the later issued
IFRS 15.

In the empirical part, the output of the theory is applied
to examples that illustrate the main changes in
revenue recognition. Furthermore, the analysis is even
focused on the impact on the financial statements of
individual companies, which is guided by the key
financial ratios and the notes to the financial
statements themselves.

KEY WORDS

IAS 11, IAS 18, IFRS 15, IASB, IFRIC, US GAAP, SIC

76




