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Anotace

Cilem této diplomové prace je analyza zpusobu vyjadieni argumentace ve sdélovacich
prostiedcich. Argumentace je zde zkoumana ze ¢ty riznych Ghla pohledu: z pohledu
logiky, pragmatiky, rétoriky a lingvistiky, které je vé€novana nejvét§si pozornost.
Teoretické poznatky jsou doprovazeny piiklady pochazejici z internetovych novinovych
¢lankd, ze socialnich siti anebo reklamy na internetu. Priklady jsou vzdy alespon stru¢né
zanalyzovany. V zavéru prace je zpracovana detailni analyza novinového ¢lanku a navrh
pracovniho listu na hodinu Spanélstiny, ktery se snazi zprostfedkovat studentiim zakladni

poznatky z argumentace.
Préce je zakoncena resumé v ¢eském jazyce.

Kli¢ova slova: argumentace, argument, teze, nazor, zavér, presvédCovani,

ospravedlnovani



Resumen

El presente estudio se centra en los mecanismos de argumentacion en los medios de
comunicacion de masas. El fin que persigue este trabajo de fin del master es presentar los
diferentes focos de estudio de la argumentacion y aplicarlos a ejemplos reales
provenientes de medios de masas. La mayoria de los ejemplos utilizados proviene de
periodicos, algunos provienen de las redes sociales y algunos son anuncios publicitarios.
Al final del trabajo va un anélisis detallado de un articulo periodistico y una propuesta
didactica. En el analisis se tratan aplicar los conocimientos tedricos adquiridos a lo largo
del trabajo. La propuesta didactica trata de facilitar los conocimientos cruciales de la

argumentacion a los alumnos de espafiol como lengua extranjera en un nivel avanzado.
El trabajo termina con un resumen en checo.

Palabras clave: argumentacion, opinion, tesis, argumento, conclusion, persuasion,

justificacion



Annotation

The aim of this diploma thesis is to analyze different types of argumentation in mass
media. The thesis will be focused on different point of views on the problematics,
especially on logic, pragmatics, rhetoric and linguistic. The mayor emphasis will be put
on the linguistic point of view. The theory will be accompanied by analyzed practical
examples originating from mass media. Most of the examples comes from newspapers,
some of them are from social networks and some of them are advertisements. At the end
of the thesis is located a practical demonstration of a detailed text analysis. The
secondary aim is to elaborate a didactic proposition of a worksheet for Spanish class
focused on the problematics of argumentation.

The diploma thesis is terminated by a resumé in Czech language.

Key word: argumentation, argument, opinion, thesis, conclusion, persuasion,

justification
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Introduccion

Si realmente he aprendido algo durante mis estudios universitarios en mi alma mater,
eso es lo importante que es pensar por uno mismo. La capacidad de pensar es la cualidad
humana que distingue a los seres humanos del resto del reino animal y que nos permite
ser la especie dominante en el planeta Tierra. Sin embargo, la capacidad de pensar sirve
muchas veces a los humanos para justificar su tendencia a creerse superiores a los otros
seres vivos y muchas veces estamos cegados por nuestro fugaz poder hasta tal punto, que,
sin miedo y sin vergiienza, sobrevaloramos la importancia de nuestra especie sobre el
resto de las creaciones. Pero si uno usa su cualidad privilegiada de pensar, sin duda
concluira que mejor debiésemos ser mas humildes y admitir lo mucho que nos queda por

aprender.

La humanidad siempre ha estado aprendiendo de la madre Naturaleza y de todo lo
que ella ha creado. Con esta tendencia se asocia la curiosidad de las personas y el deseo
de comprender al mundo que nos rodea. Estas maravillosas tendencias humanas impulsan
el progreso de nuestro conocimiento, puesto que una gran parte del conocimiento que
poseemos hoy dia proviene de la inspiracion de la madre Naturaleza y del deseo de
muchos de nuestros antepasados de comprender sus principios. Con el tiempo, el
conocimiento humano se ha aumentado a un nivel tan alto que hoy, en mi opinion, no es
posible que un individuo comprenda o al menos recuerde todas las informaciones que
poseemos como comunidad humana. Sin embargo, me atrevo decir que la cantidad de
informaciones que conocemos como humanidad en total es solamente una pequena

fraccion en comparacion con lo que nos queda oculto en el universo que nos rodea.

Por la historia sabemos que, la pasion por comprender las leyes naturales ha estado
en las personas, independientemente del tiempo. Siempre ha sido cierto también que
quien no se inclinaba al conocimiento y a la sabiduria sino al poder politico y autoritario
era consciente de que es primordial tener en su alrededor eruditos con buena capacidad
de pensar, percibir, imaginar o memorizar. Como buen ejemplo puede servir el personaje
del famoso emperador francés, Napoleon Bonaparte, quién exigia de sus oficiales de alto
rango, tener buena educacion. Primordial era también tener a eruditos que sabian manejar
el arte del bien hablar. Ya en la antigua Grecia o en el Imperio Romano la gente poderosa
sabia muy bien que las palabras tienen un poder inmenso. Mediante las palabras podian
lograr, por ejemplo, la fidelidad de su poblacion e influir en su modo de pensar sin la

necesidad de utilizar la fuerza.



Conseguir algo mediante las palabras es cosa que no utilizaban solamente los antiguos
emperadores y filosofos, sino algo que utiliza cada uno de nosotros, aunque a lo mejor,
no todos nos demos cuenta. Cada dia tratamos de persuadir a los otros sobre lo que
consideramos ser correcto o provechoso para nosotros y buscamos razones para justificar
la opinidn que sustentamos y otras razones que rechazarian la opinién opuesta a la nuestra.
Lo que realmente hacemos es argumentar. Hay muchas maneras de argumentar. Algunas
argumentaciones sirven para buscar la mejor soluciéon de un problema, otras para
persuadir a alguien sobre algo y algunas argumentaciones no tienen otro sentido que poder
discutir con alguien sin querer llegar a una conclusion razonable, una pelea en la cual
ninguno de los protagonistas esta dispuesto a cambiar su opinion es una mera pérdida de

tiempo y energia.

El presente trabajo se centra en la problematica de la argumentacion: en como
argumentar bien, qué no deberia faltar en ninguna argumentacion buena y como se
argumenta en los medios masas. La propia argumentacion en los medios de comunicacion

de masas y su analisis es el mayor proposito de este trabajo.

Las partes tedricas iran siempre acompafiadas por ejemplos de los medios de masas
analizados. Al final del trabajo se hard un andlisis detallado de un articulo periodistico
elegido y se elaborard también una posible propuesta didactica que intentara mostrar una
posible manera de trabajar la problematica de la argumentacion en clase de espafiol como

lengua extranjera.
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1. Presentacion del tema

1.1.Definicion de algunos términos basicos

Antes de entrar en materia, me gustaria explicar mas detalladamente algunos términos
basicos con 10s que nos vamos a encontrar a lo largo de este trabajo. Vamos a tratar
términos COMO argumentacion, manipulacion, persuasion y justificacion. A pesar de que
se trata de conceptos comunmente conocidos, las definiciones de estos términos difieren
muchas veces, por lo que considero util senalar cual es la perspectiva adoptada en este
trabajo. Estas diferencias pueden ser causadas por diferentes puntos de vista en cada

disciplina que los utiliza (lingiiistica, 16gica, retorica, psicologia, etc.).
1.1.1. Argumentacion, argumento y manipulacion

El objetivo de la argumentacion es convencer/persuadir al interlocutor en una disputa,
sobre la veracidad o la falsedad de lo que uno esta proclamando. Sin embargo, para llevar
a cabo este fin, no se puede utilizar cualquier tipo de medios: si uno esta dispuesto a forzar
a alguien a admitir sus opiniones a cualquier precio (lo golpea, le chilla hasta que se rinde,
lo acobarda etc.), no se trata de una argumentacion. Esta utiliza razones, justificaciones
adecuadas y pruebas, que sirven como apoyo de nuestras declaraciones/opiniones y
depende solo del interlocutor si se pone de acuerdo con lo presentado o no. Se podria
decir, entonces, que un argumento es un intento de apoyar cierta opinidn con razones

convenientes.

La Real Academia Espafiola define el argumento como “razonamiento para probar o
demostrar una proposicion, o para convencer de lo que se afirma o niega”. Algunos
autores no diferencian los términos argumento y razonamiento y los toman por sindnimos.
Sin embargo, segun J. Caron (Fuentes y Alcaide, 2002:14) no son sinénimos, ya que “el
razonamiento establece una relacion entre estados de cosas expresados mediante
enunciados” y el argumento “consiste en un encadenamiento basado en la naturaleza

misma de los enunciados”, esto es, “un proceso interno al discurso”.

La argumentacion es propia de las discusiones, los debates, las entrevistas, los
articulos cientificos, los textos publicitarios, etc. Cada situacion en la cual se utiliza a la
argumentacion requiere un cédigo propio, por ejemplo, en los juicios se usa la

argumentacion para probar 0 desmentir la validez de algunas evidencias y para este fin
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hay que utilizar, obviamente, un coédigo diferente al que utilizamos para dar argumentos

en una conversacion cotidiana entre amigos.

Como ya hemos dicho, la argumentacion quiere convencer a su interlocutor sobre
algo, de ello resulta que el emisor puede cambiar algunas opiniones del destinatario,
puede cambiar su punto de vista, hacerlo pensar sobre el asunto de un modo diferente, o

no convencerlo totalmente. Lo Cascio define a la argumentacién como:

“una forma de convencer o de lograr una adhesion de un determinado auditorio,
pero apoydndose mds que todo en Criterios racionales. [...] Con la argumentacion se
busca fundamentalmente un convencimiento, una aceptacion de una forma de
interpretar un hecho o situacion, y no propiamente la manipulacion para realizar una
accion.” (Lo Cascio,1998:5)

Como vemos, la argumentacion deberia utilizar exclusivamente argumentos validos,
0 sea argumentos veraces. No obstante, a veces sucede que para el emisor del texto no es
tan primordial el hecho de si tiene razén o no, sino que su mayor proposito es persuadir
0 convencer al destinatario de su punto de vista o de la veracidad de sus argumentos,

aunque no lo sean.

“La argumentacion puede ser definida como la presion simbdlica que un individuo
ejerce sobre una audiencia.” (Gutiérrez Ordofiez, 2003:47) Por eso, no es nada raro
encontrarse en un texto argumentativo también con elementos manipulativos. El objeto
de la manipulacion es parecido al de la argumentacion, esto es, persuadir al receptor sobre
la veracidad o falsedad de cierta tesis/opiniébn que en otro caso no aceptaria 0o no
rechazaria. En otras palabras, se trata de influir intencionalmente las posturas, actitudes,
pensamientos de otras personas. Pero a diferencia de en la argumentacion, en la cual los
receptores saben que estan siendo persuadidos, que se pueden defender adecuadamente

de la influencia del emisor, en el caso de la manipulacion no es asi.

Los receptores de la manipulacion no tienen por qué saber que estan siendo
manipulados y por eso no se pueden defender de la influencia del emisor. De esto
podemos deducir, que la manipulacion se suele utilizar con mucha frecuencia en la
publicidad que pretende animarnos a hacer algo (comprar un producto, votar a cierto

partido politico, ...).
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Existen varias formas de manipular a alguien y no siempre se utilizan mecanismos
unicamente del lenguaje para tal fin. Vamos a mencionar unas cuantas posibilidades
verbales de manipulacion. La manipulacion se logra, por ejemplo, por el uso de falsos
argumentos gue nos llevan a una conclusion equivocada o no se presentan argumentos en
ningln caso y se muestra un hecho como si fuera verdadero sin ninguna justificacion. Asi
el emisor impide cualquier posibilidad de una discusion, puesto que todo esta claro y no

hay dudas de que sea verdad.

Delimitar con claridad las fronteras entre manipulacién y argumentacion no es nada
facil. Se podria delimitar con respecto a la intencion del emisor (si es buena o mala), a la
libertad de decidir que tiene el receptor (si es consciente de que el emisor trata de
persuadirlo o convencerlo sobre algo) o segun el beneficio o perjuicio resultante para el
receptor (si el receptor sera perjudicado posteriormente debido al hecho de ser
persuadido, si ha sido manipulado...). Catalina Fuentes Rodriguez y Esperanza Alcaide
Lara (Fuentes y Alcaide, 2002:19) mencionan que en general se presupone que el emisor
de la argumentacion es honesto y sincero y asi lo son también sus argumentos utilizados.
No obstante, si el emisor es deshonesto y para convencer a sus interlocutores utiliza
argumentos falsos y por este modo lleva a sus interlocutores a conclusiones equivocadas,

no se trata de argumentacion, sino de manipulacion.
1.1.2. Persuasion y justificacion

Bajo el término persuasion entendemos la conducta del emisor del texto que
desempena varias funciones. Su funcion primordial es la de persuadir, ademas tiene la
funcion de influir, valorar, conseguir o animar. A. Jaklova (Jaklova, 2002:169-176) en su
articulo menciona que el objetivo de la persuasion consiste en la formacion de la
conciencia de los receptores y su impacto a la opinion publica. En este sentido la
persuasion es el rasgo constituyente del estilo publicitario funcional. Al final del articulo,
resume los criterios que conforman un texto mediatico persuasivo y los divide en criterios
verbales y no verbales. Los verbales tienen que cumplir dos condiciones de la persuasion:

comprensibilidad y credibilidad.

La credibilidad es primordial para la persuasion, ya que para hacer aceptar al receptor
las opiniones presentadas es necesario mostrar razones/muestras que puedan convencerlo

de la credibilidad del texto. Los criterios no verbales, los subdivide en acusticos (en la
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radio, television), visuales (fotografias, tablas, esquemas, graficos, ...) y graficos (varios

tipos de titulares, tipografia, estructura del texto...).

Diaz (Diaz, 2002:2), al contrario de Jaklova, que destaca la comprensibilidad y la
credibilidad como condiciones primordiales de persuasion, destaca la importancia del
juego a las emociones de los destinatarios:

“La persuasion es un acto discursivo intencional encaminado a lograr una accion o

una determinada linea de conducta en un destinatario (persona o grupo) apelando

mds a sus emociones, deseos, temores, prejuicios, y todo lo relacionado con el mundo
de los afectos, que a su raciocinio.” (Diaz, 2002:2)

Seglin €1, en la persuasion no es tan necesario apoyarse en informaciones veraces,
reales, es decir, se pueden utilizar hasta mentiras que sirvan para lograr el fin requerido.
El proposito de la persuasion es que uno haga determinadas acciones o que crea algunas

cosas 0 hasta que cambie su modo de pensar, algo que de otra forma no creeria o no haria.

Sin embargo, Klapetek (Klapetek, 2008:84) menciona que, la persuasion es un tipo
de influencia en la cual el destinatario estd siendo influido y persuadido voluntaria e
involucradamente y participa en el proceso de aseguracion sobre la justificacion de una

opinion. No admite el uso de la fuerza, coacciéon o manipulacion.

La persuasion puede apelar a nuestros sentimientos con argumentos no validos, pero
no nos puede forzar a aceptarlos, si no queremos. La necesidad de persuadir a alguien
esta hoy en dia bastante relacionada con el sector comercial y econdmico y casi siempre

esta también vinculada con la necesidad de manipular a alguien.

Encuentra la Hipoteca que mejor se Adapta a Ti. Contacta con nuestro gestor jPide tu cital Sin
comision de apertura. Planificar tu futuro con Sabadell nunca fue tan facil jPidelol Cuotas
Variables. Consulta Sin Compromizo. Hipotecas a tu Medida. Tarifas Personalizadas.

La intencion de este fragmento® es claramente persuasiva. El autor quiere persuadir a
los receptores de que pidan la hipoteca del banco Sabadell. No obliga al receptor a hacer
algo o pensar algo involuntariamente, el receptor tiene posibilidad de decidirse por si solo.

Para el fin de persuadir se utilizan varios elementos lingiiisticos:

3Recuperado de: https://www.hipotecasabadell.es/sabadell_1-

6/?tsource=03.17_Mejor_Ex_Hipoteca 305520513735&distribuidor=google&sem=sem-non_brand:nf-
google:nc-hi:ag-hipoteca:f-texto:kw-la_mejor_hipoteca:mp-cpc:ga-
bs&gclid=CjOKCQjw3qzzBRDnARISAECmMryoK3EI9uv8BbjUf _mT3p63n3NIcpFCVmMQ5ERZXv2kyY
CrUZ9AK6Gv0aAuX0EALw_wcB (2020/03/26)
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En el fragmento hay cuatro oraciones imperativas mediante las cuales el autor se
dirige directamente al destinatario. Los verbos que se dirigen al destinatario van en
segunda persona del singular de imperativo (encuentra, contacta, pide, pidelo), asi que el
autor tutea a los destinatarios (a lo mejor para acercarse mas a los destinatarios).
Asimismo, el fragmento consta de cinco frases nominales sin predicados que presentan
razones (argumentos) que tienen la intencion de persuadir al destinatario sobre los
beneficios/ventajas de la hipoteca. El uso de estas frases nominales cortas puede querer
lograr mencionar la maxima informacién posible con el uso de las menos palabras
posibles. Otro elemento puede ser el uso “incorrecto” de las letras mayusculas. Algunas
palabras en las cuales el autor quiere poner mayor énfasis estan escritas con la primera
letra en mayuscula (Adapta a Ti, Hipoteca, Variables, Sin Compromiso, Medida,
Personalizadas). El hecho de referirse al planteamiento del futuro del destinatario puede
ser un intento de apelar a los sentimientos de este. Sin embargo, el argumento que “nunca

fue tan facil planear el futuro” no es, en ningun caso, valido.

La justificacion, a diferencia de la persuasion, no nos quiere persuadir de algo, sino
que nos presenta razones que son validas y que nos pueden hacer cambiar nuestra opinion
o nos llevan a hacer algo. La meta es igual, pero los caminos son diferentes. La persuasion
estd dispuesta a darnos razones veraces, pero también falsas o insuficientemente

razonadas, cosa que la justificacion no admite.
Estamos en emergencia climatica

[-]

La sucesion de hechos este verano, como la desaparicion del glaciar de Okjdkull, incendios forestales como

los de los bosques boreales y en el Amazonas y los fendmenos !TW&(E‘C"O.GQRL'S extremos que hemos vivido,

muestran lo cerca que estamos de una alteracion extrema de los ciclos que regulan el clima de nuestro

planeta.

La opinion de que estamos en emergencia climatica® se justifica por medio de
presentar acontecimientos reales que sucedieron. Se trata de argumentos validos que dan
razones a partir de las cuales los destinatarios pueden cambiar su punto de

vista/opinion/actitud.

4 Recuperado de: https://www.ecologistasenaccion.org/128093/estamos-en-emergencia-climatica/ (2020-
03-26)
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Hay que sefialar que en un texto argumentativo nos podemos encontrar lo mismo con
el uso de la justificacion igual que con el uso de la persuasion. Como hemos visto mas
arriba, el propoésito de la argumentacion es convencer a un auditorio sobre algo, para que
este cambie su punto de vista 0 para que actue. A tal efecto, nos presenta varias
justificaciones y otros argumentos que tienen el proposito de persuadirnos sobre la

veracidad de su discurso.

La heterosexualidad es peligrosa
[-]

Las estadisticas mas recientes revelan que cada dia siete mujeres mueren a
manos de sus maridos, exmaridos, padres de sus hijos, comparieros
sentimentales o novios en uno de los paises de la comunidad econémica
europea

L] La heterosexualidad

es un régimen sexual necropolitico que situa a las mujeres, cis o trans, en la

posicion de victima y erotiza la diferencia de poder y la violencia
El primer argumento que justifica la opinién de que la heterosexualidad es peligrosa®
se basa en los resultados de unas supuestas estadisticas existentes, por ello, a priori y,
solo si fueran vélidas, serian un argumento valido que justifica la opinion presentada. El
segundo argumento es mas un juicio personal y quiere persuadir al receptor a que crea
que la heterosexualidad situa a las mujeres en la posicion de victima sin poner razones

mas justificadas.
1.2 Historia de la argumentacion

Ya desde tiempos remotos la humanidad necesitaba recursos para influir en el
comportamiento de otras personas. Al principio no se trataba tanto de la persuasion por
medio del habla, sino mas bien del uso de la fuerza para lograr lo que uno queria. Con el
comienzo de la formacion de estados y religiones se procedié paulatinamente a usar, a
parte de recursos por la fuerza, también recursos verbales para influir el pensamiento y
comportamiento de los demas. El arte de conseguir algo por medio del habla y no por
medio de la fuerza, tiene sus origenes en la antigua Grecia en el siglo V a. C., cuando
surgi6 la necesidad a crear discursos politicos y juridicos en la democracia ciudadana.
Debido a esto, empezaron en consecuencia varios autores a escribir libros de retorica.
Luego se dedicaron a la retorica los sofistas, quienes se centraban mas en la forma del
discurso que en el contenido mismo del discurso. Asi se crearon discursos retoricos de

forma culta, pero desde el punto de vista del contenido estaban vacios. El primer filésofo

®> Recuperado de: https://elpais.com/elpais/2019/11/24/opinion/1574609789_778125.html (2020/02/11)
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que critico esta actitud era Socrates (en su libro Faidros), luego Platon o Aristoteles.
(Kraus, 1976:228-232)

También el arte de la persuasion tiene su origen en Grecia. La diosa griega de la
persuasion y la seduccion se llamaba Peithd. Incluso su nombre en griego antiguo
significa “persuasion”. Se decia que ayudaba a sus favoritos o a aquellos que le
sacrificaban algo para ganarse su gracia. A aquellos, les ofrecia amor y éxito. (Gandara,
2016) No obstante, en Grecia y en el Imperio romano existian también personajes reales
que se dedicaban al estudio de la argumentacion y la persuasion, entre ellos podemos

destacar por ejemplo a Aristoteles, Protagoras, Cicerén, o Quintiliano.

Como sostiene M. (Cechové, 1999: 39-42), Aristoteles (384 — 322 a. C.) proclamaba
que, para buscar la verdad, hay que utilizar dos procedimientos mentales: deduccion e
induccion. La manera de argumentar es, segun Aristoteles, cuestion del contenido, de la
organizacion del discurso y de la estilizacion. Rechaza la idea de los sofistas que
destacaban la importancia de una forma culta del discurso, que podia llegar a estar vacia,

sobre la importancia del contenido.

La obra mas conocida de Aristoteles es la Retorica. En este libro se centra, por

ejemplo, en las caracteristicas de un rétor y de sus oyentes.

Ciceron (106 — 43 a. C.) determind que la tarea de un orador es, buscar un tema,
justificar su discurso, dividir el tema y ordenar los argumentos con el uso del lenguaje
adecuado y asi recordar el discurso preparado para luego poder exponerlo adecuadamente
(Cechova, 1999: 39-42). Cicerén escribié durante su vida una gran cantidad de libros, de
los cuales se conservaron hasta hoy dia solo algunos y algunos solamente parcialmente.
De sus libros podemos mencionar por ejemplo el libro De la Invenciéon que se dedica a la
retorica y el libro Del Orador que es escrito en forma de didlogo y trata de definir al
orador ideal, y donde destaca la importancia de la retorica encima de la importancia del

derecho y de la filosofia. (Clayton, web)

Sin embargo, la argumentacion y la persuasion no son cosa solamente de los filosofos,
politicos o del clero. Aunque muchos de nosotros no se dan cuenta, la argumentacioén

forma parte de la vida cotidiana de cada uno de nosotros.

Cuando escuchamos la radio, leemos un peridédico o vemos la tele, nos encontramos

a menudo con diferentes argumentos de un periodista, un politico 0 un invitado. En
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conversaciones o discusiones con amigos, profesores o padres, tratamos de convencer
uno al otro sobre nuestras opiniones acerca de cualquier asunto: qué es saludable para
nuestro cuerpo y mente, qué es bueno para los nifios, como estudiar lo mas eficaz posible,
por qué elegir a este partido politico y no a ése,... Para este fin utilizamos argumentos,
razonamientos, explicaciones que consideramos ser adecuados para convencer 0

persuadir a nuestro destinatario sobre lo que queremos.

La argumentacion tiene lugar también en nuestro propio interior. Muchas veces
tenemos dudas sobre nuestro propio punto de vista acerca de una problematica y lo que
hacemos en nuestra mente para justificar o refutar la opinion sobre la cual tenemos dudas
es dar argumentos en favor y en contra. Este didlogo interno puede terminar o por aceptar
la opinién o por rechazarla y en consecuencia podemos cambiar nuestro punto de vista

también.
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2. Teorias de la argumentacion

Como acabamos de leer hace solo unas paginas, la argumentacion forma parte de la
vida de cada uno de nosotros y ya nuestros remotos antecesores se dedicaban al estudio
de esta problematica. ES un recurso que posee gran fuerza para lograr lo que uno quiere
por via (no solamente) del habla. Un buen orador quien sepa dominar el arte del habla,
dispone de un arma poderosa con la cual puede luchar por una buena causa y ganar, pero
que también puede hacer mucho dafio. Mediante el habla determinamos nuestra posicion
en la sociedad, formamos nuestra personalidad y creamos nuestras vidas de la forma que
deseamos. Para tomar una decision, hacemos una argumentacion interior mediante la cual
buscamos la mejor solucion del problema: damos argumentos en favor y en contra y a

partir de ellos finalmente nos decidimos.

La argumentacion se utiliza en muchas esferas, entre ellas podemos mencionar la
politica, el derecho, la légica, la matematica, la retdrica, la lingiiistica, la economia, etc.
De ello se desprende que obviamente existen varias maneras de estudiar la
argumentacion, y estas concuerdan en algunos puntos y se difieren en otros. No se pueden
vislumbrar fronteras claras entre estas formas de estudio, ya que tratan la misma materia
pero desde diferentes enfoques. En este capitulo vamos a ver mas de cerca cuatro maneras
de estudiar la argumentacion y estas son: argumentacion en logica, en retorica, en

pragmatica y en lingiistica.

Algunas informaciones van a coincidir mucho a través de las categorias, o se van a
diferenciar particularmente en la denominacion de términos y ligeramente en su
definicion 0 en la division de los componentes argumentativos. Con mas detalle vamos a
ver la argumentacion en lingliistica, puesto que es el foco mas relevante para los fines del

presente trabajo.
2.1.Argumentacion en logica

La logica se podria caracterizar como una ciencia sobre el arte de la argumentacion
correcta 0 de la deduccion correcta, ya que su deber es estudiar diferentes
métodos/maneras como se pueden deducir las conclusiones de las premisas dadas y como
justificar la veracidad de esas premisas. Trata explicar como argumentar y cdémo opinar

bien y también como impedir a la argumentacion incorrecta, 0 hasta falsa.

La logica ha formado desde siempre parte de la filosofia y servia a los filosofos para

inventar argumentos sobre varios asuntos, sin embargo, hoy en dia se utiliza la l6gica
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también en otros sectores. Nos podemos encontrar con ella en las matematicas, la

informatica e en el derecho.

La conclusion (tesis, opinion) y las premisas que sirven para justificar/probar a la
conclusion, son las partes obligatorias de un argumento. Para que el argumento sea eficaz,
hay que exponer justificaciones creibles que apoyen la tesis, porque solamente la
conviccion del emisor de la argumentacion no seria suficiente. Estas justificaciones o, en
otras palabras, las premisas, “son las afirmaciones mediante las cuales usted ofrece sus
razones” (Weston, 2006:19)

Argumentacion

e CONclusién, opinidn, tesis

En la 16gica se subdividen los argumentos utilizados en varios tipos. Nosotros vamos
a ver solamente dos de ellos, los argumentos deductivamente validos y los argumentos
inductivos (otros tipos son, por ejemplo: los argumentos normativos, facultativos,

analiticos, formalmente validos, abductivos, ...)
2.1.1. Los argumentos deductivamente validos

Los argumentos deductivamente validos son aquellos argumentos, en 10s cuales la
conclusién procede logicamente de sus premisas, Y si estas son correctas (validas),
entonces la conclusion tiene que ser también correcta. NO es posible que, en caso de la
veracidad de todas las premisas, la conclusion sea falsa. Sin embargo, la conclusién no

puede ser veraz/correcta, si al menos una de las premisas no es veraz.
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P1: Si no me levanto a las seis, P1: Si no me levanto a las seis, no
no llego a tiempo al trabajo. llego a tiempo al trabajo.

P2: Me levanté tarde. x P2: Me levanté a las seis.

Por lo tanto, Por lo tanto,

C: Llegue tarde. C: No llegue tarde.

En el primer ejemplo silogistico de las dos premisas se puede l6gicamente deducir la
conclusion. Es 16gico que, si me tenia que levantar a las seis para llegar a tiempo y yo no
me levanté a esa hora, es obvio que llegara tarde. Por el contrario, en el segundo caso, las
premisas no bastan para deducir de ellas la conclusion de que no llegué tarde, puesto que
algo podria pasar por el camino al trabajo o por otras razones. Es decir, la conclusion de

estas no procede logicamente de sus premisas y por eso no es valida.

2.1.2. Argumentos inductivos

Esta claro que no todos los argumentos pueden ser deductivamente validos. Los
argumentos que se pueden justificar solamente parcialmente y las conclusiones que no
derivan l6gicamente de sus premisas, los clasificamos como argumentos inductivos. Los
argumentos inductivos se utilizan en cuanto que no es posible encontrar ningin
argumento deductivamente valido (porque si uno puede utilizar un argumento
deductivamente valido, es siempre mejor -> son los argumentos mas fuertes). Muy a
menudo nos encontramos en alguna situacion en la que nuestro conocimiento es
restringido e insuficiente para poder argumentar por medio de argumentos
deductivamente validos. En este caso, podemos acudir a los argumentos inductivos, los
cuales suelen utilizar la generalizacion para justificar la conclusion. Se pueden apoyar en
una estadistica, una encuesta, un sondeo mediante el cual hacen generalizaciones. El éxito
de las estadisticas depende del numero de los encuestados en comparacion con la cantidad
total del grupo entero. Para que el argumento inductivo sea lo mas objetivo, es necesario

crear una muestra lo mas representativa posible.
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Argumento deductivamente valido:

P1: Tenemos las clases de Sintaxis cada
lunes.

P2: Hoy es lunes.

Entonces:

C: Hoy tenemos la clase de Sintaxis.

Argumento inductivo:

P1: Hasta ahora hemos tenido la clase de
Sintaxis cada lunes en el aula S3.

P2: Hoy es lunes

Entonces:

C: Hoy también vamos a tener la clase de

Sintaxis en el aula S3. (probablemente)

El primer argumento se basa en dos premisas, y como ambas son veraces, la

enfermo).

conclusion de ellas derivada también tiene que ser correcta. El segundo argumento se
basa en dos premisas de las cuales la segunda es la misma que en el caso del primer
argumento y la primera es casi la misma, la diferencia entre ellas esta en su formulacion.
La conclusion se deduce del hecho de que hasta ahora ha sido asi. No obstante, puede

suceder que el aula cambie o que el profesor no pueda llegar a clase (porque esta

Un ejemplo mas del argumento inductivo (aunque es mas bien una generalizacion

inductiva) basado en una encuesta, o estadistica puede ser:

Por lo tanto,

P1: Carmen, una jubilada de 86 afios, vota al partido comunista.

P2: José, un jubilado de 70 afios, vota al partido comunista.

P100: Dolores, una jubilada de 69 afios, vota al partido comunista.

C: Todos los jubilados votan al partido comunista.
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2.1.1. Composicion de la argumentacion segin Stephen Toulmin

Stephen Toulmin, un filésofo, matematico y logico britanico, expreso sus objeciones

a la investigacion de los argumentos como los practica la logica formal y presentod su

modelo argumentativo, conocido hoy en dia como modelo argumentativo de Toulmin.

(Toulmin, 2003:87-100) Segun €1, una argumentacion buena y 1ogica se compone de seis

declaraciones. También proclama que la argumentacion no siempre sigue las reglas del

silogismo (la conclusion es deducida de las premisas).

1)

2)

3)

4)

asercion

declaraciones

obligatorias evidencia

justificacion

contraarg.

/reserva

declaraciones calificador
facultativas

respaldo

Asercion (claim) -> la idea (tesis) sobre la cual trata la argumentacion y que se
quiere explicar mediante las evidencias. También indica la posicion del emisor
sobre el asunto discutido.

Evidencia (ground)-> es el conjunto de las premisas y las creencias que sirven
para apoyar la argumentacion. Su tarea es apoyar la asercion. Puede ser en forma
de estadisticas, citas de un experto... Sin las evidencias es muy facil a refutar una
asercion

Justificacion, garantia (warrant) — sirve para conectar la asercion con las
evidencias. Su deber es justificar la evidencia

Contraargumentos/reserva (rebuttal) -> en esta declaracion entran las
excepciones de la asercion que disponen de alguna fuerza a refutar a las
justificaciones. Al crear un discurso argumentativo, es util pensar también en sus
puntos débiles y sus limitaciones para perfeccionar el tema. Esto sirve para saber

defenderse delante de los interlocutores.
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5) Calificadores (qualifier) -> indica la fuerza de otras categorias de la
argumentacion — ya sea la fuerza de la asercion, evidencia... No todas las
informaciones utilizadas para argumentar son siempre verdaderas o correctas.
Para sefalar el grado de la fuerza argumentativa y la probabilidad que pone en los
datos utilizados el interlocutor se utilizan, entre otros, los modificadores o
diferentes modos verbales (subjuntivos, condicional) Los calificadores sirven para
reforzar o debilitar la argumentacion.

a. Modificadores modales: usualmente, algunas veces, quizd, seguramente,
probablemente, tal vez, sin duda.
b. El modo de los verbos.

6) Respaldo (backing) -> El respaldo da un apoyo adicional a la justificacion, puede
presentarse en forma de ejemplos, estadisticas, datos que tienen la intencion de
apoyar la justificacion. El respaldo es necesario cuando los interlocutores tienen
preguntas acerca de la garantia/justificacion. La relacion entre la justificacion y el

respaldo es igual a la de la asercion y la evidencia.

La asercion, la evidencia y la justificacion son componentes obligatorios de la
argumentacion. Los tres restantes componentes son solamente facultativos y el emisor los

puede utilizar si le parece apropiado, pero no tiene que hacerlo obligatoriamente.

El siguiente ejemplo’ es tomado de una pagina americana con el titulo:

My Thoughts on Veganism... and Why I'm Not Vegan

Asercion: El hecho de comer una dieta vegana es lo mas importante que puede
hacer un norteamericano para disminuir su impacto al medioambiente.

Evidencia: La cria de carne es el mayor contribuyente a nuestras sequias crecientes
y al agotamiento de recursos naturales.

Justificacion implicita: La crianza de ganado gasta, entre otros recursos, mucha
agua.

Respaldo: Para producir una hamburguesa se necesitan mas de 600 galones de agua.

La asercion que proclama que lo mas importante que puede hacer una norteamericano

es comer una dieta vegana es justificada por un dato real en forma de evidencia, aunque

" Recuperado de: https://robgreenfield.tv/vegan/ (2020/04/01)
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no viene mencionado de donde proviene la informacion. El adjetivo en forma de
superlativo “lo mas importante” cumple la funcion del calificador. En la evidencia, se
podria considerar como calificador el pronombre posesivo “nuestra”, ya que ataca a los
sentimientos y a la responsabilidad de los lectores a que toman el problema por ser
también suyo. La justificacion, o la garantia que respalda la evidencia no esta
explicitamente puesta en el texto, sin embargo, se puede deducir del respaldo de esta que
menciona la cantidad de agua que se gasta al producir una hamburguesa. La presente
argumentacion no consta de un contraargumento, pero se podria considerar a ser por si
sola un contraargumento a la informacion dicha en el titulo “...y porque no soy vegano”.
Esta argumentacion pone razones por las cuales vale la pena ser vegano asi que debilita

a los argumentos que apoyan la opinidn de no ser vegano.

Asercion: “He tomado la decision de que vamos a prolongar la cuarentena hasta que

termine Semana Santa”, anuncio Alberto Fernandez

Evidencia: [...] de esta forma se lograra que “el ciclo de desarrollo del virus en el cuerpo
se cumpla dos veces, asi vamos a tener datos mas claros de cémo se incuba la

enfermedad”.

Garantia/justificacion: “Con esto vamos a lograr seguir controlando la transmision del

virus”, justifico.

Respaldo: “Es un largo camino, pero es una guerra contra un ejército invisible que nos

ataca en lugares donde a veces no esperamos”, agrego.

Conclusion: “Los resultados van a ser muy favorables”

La asercion de esta argumentacion®, proveniente del periodico Infobae, tiene forma
de una cita del discurso de Alberto Fernandez y esta puesta en negrita para subrayar la
importancia de lo dicho. En la cita, el autor primero utiliza verbo en primera persona del
singular (he tomado) para sefalar que ha sido su decision, sin embargo, en la segunda
oracion Yya utiliza verbo en forma de primera persona del plural (vamos a prolongar) la

cual incluye, a parte de él, también los otros miembros del gobierno. La evidencia justifica

® Recuperado de: https://www. infobae.com/politica/2020/03/30/alberto-fernandez-anuncia-la-extension-
de-la-cuarentena-total/ (2020/04/01)
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la decision tomada con el uso de una oracion adverbial de modo que sefiala que la
prolongacion de la cuarentena serd el modo de como obtener datos mas relevantes sobre
la incubacion de la enfermedad. La justificacion es apoyada por garantia. El respaldo
respalda toda la argumentacion y tiene forma de una metafora que asimila la enfermedad
al ejército y la lucha contra la enfermedad a la guerra. Esta argumentacion también tiene

su conclusion, que es, igual que la asercion, puesta en negrita.
2.2.Argumentacion en retorica

La palabra “retorica” proviene del término griego “Rhésis” que significa el
habla/lenguaje. Y la palabra “rétor” en la antigua Grecia denominaba al maestro de la
palabra (Kohout, 2000:15). Segtin Aristoteles, cada buen rétor tenia que poseer tres
caracteristicas personales imprescindibles para persuadir/convencer a los interlocutores.

Estos son: pathos, logos y ethos™®.

El pathos trabaja con emociones, el emisor trata de influenciar las emociones de sus
interlocutores. Mediante el pathos, el emisor provoca las emociones requeridas (ya sean
la compasion, euforia, consentimiento o enojo, enfado, ...) Para provocar estos
sentimientos/emociones, el rétor puede utilizar diferentes recursos: tono, lenguaje
corporal, historias personales, etc. El logos, al contrario, trabaja con la logica. Para
persuadir utiliza razonamientos, datos, estadisticas 0 citas de autoridades. La misma
palabra “logica” proviene de la palabra griega “logos” que significa “la palabra o lo que
expresa el pensamiento interno” o “el pensamiento interno por si solo™ Y por tiltimo,
el ethos apela a la ética. La palabra griega “ethos” se traduce como “costumbre/hdbito” 0
también “cardcter” y la palabra “ética” proviene de ella. Mediante el ethos, el rétor trata
de impresionar a sus oyentes y hacerles creer que ¢l es creible y que vale la pena

escucharlo.

La retorica se centra en la estilistica y en la interpretacion de los discursos publicos,
en otras palabras, se enfoca en como preparar un discurso y como presentarlo al pablico.
Su objetivo es convencer a los oyentes sobre algo. Para estos fines utiliza tanto los medios
verbales como los no verbales. Trabaja con la entonacion, la pronunciacion, con el color

de la voz, ... También es primordial saber elegir bien los términos lingiiisticos, saber

10 Recuperado de: https://pathosethoslogos.com/ (2020/03/31)
11Recuperado de:
http://www.perseus.tufts.edu/hopper/text?doc=Perseus:text:1999.04.0058:entry%3Dlo/gos (2020/03/31)
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ordenar bien el discurso o utilizar vocabulario adecuado. La retorica puede ser utilizada
para lograr tanto buenos como malos fines. Por medio de ella se puede manipular a los
oyentes por ejemplo mediante del uso de informaciones falsas o incompletas (Adolf Hitler

era sin duda un buen rétor que utilizaba la retorica para manipular a la gente).

Como ya hemos dicho, la retorica tiene como fin convencer a sus oyentes sobre algo
(sobre el punto de vista del rétor, sobre la veracidad de una teoria, ...). De ello resulta que
utiliza argumentacion para conseguir su meta. A continuacion, vamos a ver seis grupos
de argumentos, de los cuales los primeros dos son los mas fuertes y luego siguen los que

tienen menos fuerza para persuadir al interlocutor.

Una prueba evidente es la mejor manera de persuadir a alguien sobre algo. Si a
alguien le posibilitamos que vea las cosas tal y como son de verdad puede cambiar de
opinion mas facilmente.

Las pruebas tienen especial importancia en ciencias, donde mediante varios
experimentos se consigue una prueba evidente sobre como son las cosas de verdad. Sin
embargo, no siempre es posible dar pruebas evidentes a nuestros receptores ni a nosotros
mismos. Por ejemplo, no podemos probar si Dios existe 0 no existe (aunque muchos
dirian que se pueden probar ambos puntos de vista.). También puede pasar que, a pesar
de que presentemos a alguien una prueba evidente, este no va a cambiar su opinion, puede
ser porque tiene una idea fija sobre el tema y no esta dispuesto cambiarla por ninguna

razon, o porque tiene en la problematica sus propios intereses (un propietario de una
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fabrica de automoviles probablemente no va a dejar de producir coches, aunque alguien
le mostrara el mal impacto que tiene su produccion en el medioambiente).

Otro tipo de argumentos son los datos/informaciones de encuestas/pruebas
cientificas. En otras palabras, podriamos definir este grupo de argumentaciones como
pruebas de segundo grado. Algo que esta bien razonado o fundado en los resultados de
investigaciones etc.

Con lo que hemos sefialado previamente esta vinculado también la opinion de una
autoridad. Estos argumentos de autoridad confian en que los destinatarios van a creer en
la veracidad de lo dicho, porque si lo dice X, entonces tiene que ser verdad. Una autoridad
puede estar presentada por un personaje famoso, por un experto en la materia, por una
organizacion o hasta por un escrito (la Biblia, el Coran, leyes). Es primordial que la
autoridad utilizada en una argumentacion sea una autoridad para el destinatario, porque
si no es asi, el argumento resultaria flojo (No tiene sentido persuadir a un
vegetariano/vegano sobre los efectos buenos del consumo de carne aan con el respaldo
de una opinién de una autoridad.).

Ejemplo? de argumento basado en datos de una encuesta + una opinioén de autoridad:

La exposicion de los ninos a los anuncios de comida basura y bebidas azucaradas

El nimero de

de 11 millones en 1975 a 124

ora de replantear la salud infantil, de modo que se considere que los nifos y

son una prioridad en los programas de desarrollo de todos los

gobiern

Henrietta Fore, director
La opinion de que los anuncios de comida basura y las bebidas azucaradas
contribuyen al aumento de la obesidad infantil esta apoyada por datos de una encuesta
para ver el impacto de los anuncios en la sociedad. Luego viene una opinion de una
autoridad en forma de cita de la directora ejecutiva de Unicef que sefiala que ya es hora
de solucionar este problema. La opinion respaldada por Unicef funciona en este caso mas
que como un argumento como una conclusion: Se podria reformular como “Por eso/ de

ello resulta que ya es hora de replantear [...]”

12Recuperado de: https://elpais.com/elpais/2020/02/17/planeta_futuro/1581965016_812656.html
(2020/04/01)
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La experiencia personal es otra fuente de argumentos. Creo que es conveniente
utilizarla mas en la argumentacion informal, en casa cuando los padres o abuelos explican
algo a sus descendientes y para aumentar la credibilidad de lo dicho utilizan sus propias
experiencias. También tiene sentido utilizarla si el emisor es una persona importante, una
autoridad, en los ojos de los interlocutores. Si no es asi, es muy dificil que una referencia
a una experiencia personal del emisor cambiara el punto de vista del interlocutor (Si el
emisor es democrata y tiene experiencia tanto con el comunismo como con la democracia
y quiere presentar los pros y contras a un interlocutor comunista quien tiene sus propias
experiencias de ambas épocas, no seria capaz de persuadirlo a partir solo de su
experiencia).

En el siguiente anuncio '3, comprobamos que el dato de que los SUV aumentan el
riesgo de atropello esta respaldado por argumento en forma de experiencia personal del
autor del texto (lo puedo comprobar practicamente cada dia). Pone dos ejemplos (por un

lado, dos) de su experiencia: una de su experiencia laboral y otra de su vida familiar.

[--] segun un estudio, los SUV aumentan el riesgo de atropello
sobre todo de nifios
Lo puedo comprobar practicamente cada dia. Por un lado, porque al probar vehiculos nuevos toda
debido al mercado, conducir muchos SUV. Dos, porque llevo a los adianio y
hay que pasar por muchos garajes de los que salen, cada vez mas, numerosos SUV. Y no ven a los
nifios que van por la acera... a apenas un metro de elios. Son los sensores de proximidad en ocasiones
los primeros en detectarles, antes que el conductor. Sensores y camaras peroféricas que, de nuevo hay
que pagar (por suerte muchos ya cuentan con ellos)

Las reglas comunes o costumbres también pueden servir como argumentos, aunque
no muy fuertes. Se apoyan en que algo se suele hacer asi, por 1o que esta correcto o, al
reveés, algo no se puede hacer, porque estd prohibido (por la ley o por costumbre),

entonces esta mal.

13Recuperado de: https://noticias.coches.com/consejos/suv-seguridad-visibilidad/374325 (2020/04/01)
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En este anuncio se nos presenta quel* la opinion de que una relacion de pareja puede
morir también debido a otras razones como el maltrato o la infidelidad” esta apoyada por
el argumento que presenta una regla general: los gue se aman Se preocupan uno por otro.
Con el hecho de romper esta regla se puede llegar a la conclusion que la pareja esta junta
solo por costumbre y no por amor.

ara que una relacion de pareja muera no siempre es necesario
que haya maitrato o infidelidad, muchas veces el amor se va
perdiendo poco a poco hasta que se esfuma y siguen juntos
simplemente por costumbre,

(-]
Cuando aiguno de los dos esta tnste, preocupado, una parcjo que se oma
normaimente se preocuparnia en ver qué e sucede, qué pucde hacer, en qué
puede ayudar para que su pareja esté mejor, cuando ostan jJuntos por
CosStumbre No aste e5ta preocupocion por ¢l otro, simplemente se piensa

ya se le pasorg’

Y como ultimo grupo de argumentos vamos a ver la extrapolacién, que es el hecho
de aplicar a un ambito determinado conclusiones obtenidas en otro®. Su finalidad es
predicar qué podria pasar en el futuro, por ejemplo, mediante los hechos pasados y
presentes de los cuales se predican las consecuencias. Este tipo de argumentos no es
fuerte. Ya muchos han predicho el fin del mundo si no cambiamos de nuestro estilo de

vida, sin embargo, aparentemente seguimos aqui en el planeta hasta hoy en dia.

Ejemplo de argumento basado en extrapolacion.: 1°

No hay que olvidar que segun algunas predicciones, algunas de las cuales incluyen calculos

crisis ambiental. Para el ambientalista Bill McKibben, si no combatimos el cambio
climatico es probable que ya para el 2050 veamos preocupantes ascensos en el nivel de los
océanos, lo que pondrd en peligro islas como las Filipinas. Ademas, el agotamiento de
recursos provocard guerras por los mismos; por ejemplo, por el agua dulce.

La prediccion se basa en algunos calculos matematicos y en otras predicciones (pero
no se dice en cuales) que se aplican al tema del medio ambiente. En la oracion sustantiva
que esta puesta en negrita se puede ver la incertidumbre del dato presentado que presenta
solamente una posibilidad: es posible que para el afio 2100 nos extingamos, pero también
es posible que no. Lo mismo se puede observar en la oracion siguiente (es probable que

... veamos ...)

4Recuperado de: https://www.enpareja.com/estilodevida/Asi-notas-que-estan-juntos-por-costumbre-
20171217-0012.html (2020/04/01)

15 Recuperado de: https://dle.rae.es/extrapolar

16 Recuperado de: https://ecoosfera.com/como-sera-mundo-2050-futuro-ciencia (2020/04/01)
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2.3.Argumentacion en pragmatica

La pragmatica es una rama de la semantica que tiene una rama en la lingiiistica y su
objetivo es el estudio del “uso del lenguaje en funcion de la relacion que se establece

entre enunciado-contexto-interlocutores.” (Diccionario de términos Cervantes: web)’

La pragmatica estudia los enunciados como hechos que tienen alguna intencion y con
los cuales se pretende hacer algo. Se dedica al estudio del contexto, a la intencion del
emisor o a como los interlocutores interpretan el mensaje. Se centra en los factores
extralingiiisticos como, por ejemplo, en el conocimiento del mundo o en el conocimiento
que comparten el emisor y los interlocutores, en la situacion comunicativa, en la

entonacion 0 en el lenguaje corporal.

Como dicen Catalina Fuentes Rodriguez y Esperanza Alcaide Lara (Fuentes y
Alcaide, 2002:13) todo lenguaje sirve para lograr algo de alguien ya sea para persuadirlo
ya sea solamente para no sentirnos solos o para animar al otro. Es el hablante y la situacion
comunicativa quienes deciden si el enunciado tiene como propdsito comunicar/anunciar
alglin hecho o presentar una opinion con el fin de convencer/hacer pensar al destinatario.
Las palabras en si no poseen una carga argumentativa, depende del contexto en el cual se
usen. Los unicos elementos que si que la poseen son los marcadores argumentativos que

son los conectores y los operadores. El proposito del enunciado

Hoy hace mucho frio y en la radio dicen que va a llover.

puede simplemente ser una simple notificacion sobre la realidad o puede querer expresar
la opinion de que seria adecuado vestirse bien y llevar un paraguas. La interpretacion
depende del contexto, de la entonacion, de la relacion de los interlocutores (si se lo dice

una madre a su hijo o se lo dicen companeros del trabajo).

Tengo mucha hambre.

Esta frase se puede interpretar de varias maneras: depende de quién es el emisor, quien
es el destinatario y cual es el contexto. Si lo dice un hijo a su madre, puede significar que

quiere que la madre le haga/traiga algo para comer. Si lo dice un trabajador a su

17 Diccionario de términos Cervantes: Pragmatica. Centro Virtual Cervantes [online]. Instituto Cervantes,
2020 [cit. 2020-03-02]. Recuperado de:
https://cvc.cervantes.es/ensenanza/biblioteca_ele/diccio_ele/diccionario/pragmatica.htm
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compaiiero, puede querer expresar que es hora de comer y si pudieran ir a comer ya. O el

emisor no pretende nada mas que comunicar coémo se siente sin ningtn sentido oculto.

En nuestra comunicacion diaria solemos emitir nuestras opiniones con ¢l fin de
influir en el pensamiento de nuestro destinatario sin presentar justificaciones y hasta sin
dar conclusiones. Al decir “Creo que Ana nunca ha tenido un novio” el emisor puede o
simplemente expresar como piensa que es la realidad o puede querer llevar a la conclusion

gue Ana no es una chica muy atractiva o que es fea/tonta o lo que sea.

En este caso el emisor cuenta con que sus destinatarios sean capaces de deducir el
sentido requerido. Es la manera mas facil de argumentar sin tener responsabilidad por lo
que uno ha dicho porque si alguien se opusiera, el emisor podria argumentar con que no

queria ofender a Ana, sino solamente expresar lo que pensaba.

Como vemos, muchas veces depende de la situacion comunicativa o del contexto
si el enunciado se interpreta como un comentario, una justificacion o como un argumento.
También puede pasar que el destinatario no reconozca cual era la intencidn del emisario
y toma una argumentacion por ser un simple comentario o al revés. Para que no pase esto,
es primordial que el emisor y los interlocutores tengan el mismo conocimiento del mundo.
En otras palabras, la correcta decodificacion del sentido de un enunciado depende de 10s

constituyentes pragmaticos.

En el caso: No voy a subir mds el tono de la voz, sin poner la oracion en un contexto,
lo que podemos decir sobre ella es que es una oracioén enunciativa negativa. Sin embargo,
al ponerla en contexto adecuado, ya podemos ver también su intencion. Si esta
pronunciada por una autoridad (profesor, padres) tiene intencion de apelar a los
alumnos/hijos para que se callen. En este caso se trata de una orden, asi que podriamos

clasificarla como oracion exhortativa y no enunciativa.

Para comprender e interpretar correctamente este fragmento ' hay que conocer el
contexto y también tener los conocimientos en la materia tratada.

Sepnin los resultados, en condiciones de homeostasis, 1a ausencia de plexina-B2 no
afectd la supervivencia, ni la capacidad para proliferar de la microglia. No
obstante, la delecién si inhibié el movimiento ¥ la migracién microglial, hecho que
también ocurrio en el tejido dafiado.

18 Recuperado de: https://www.investigacionyciencia.es/noticias/identifican-una-protena-que-promueve-
la-reparacin-de-las-lesiones-medulares-18387 (2020/04/01)
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El fragmento contiene términos técnicos (homeostasis, plexina-B2, microglia,
delecion, tejido) que los profanos no tienen por qué conocer (0 los conocen, pero ya
no saben cual es su significado). Por eso puede suceder que no todos los lectores seran

capaces de decodificar apropiadamente el significado del enunciado.
2.3.1. Los actos de habla segtin Austin:

El filésofo britanico, John Langshaw Austin, se dio cuenta de que los enunciados
tienen influencia en la realidad y que solamente con decir algo se puede hacer algo. Por
ejemplo, al decir “te lo prometo” me obligo a hacer algo o los novios al decirse “si”’
delante de un oficiante/cura entran en el matrimonio. El “s7” es entonces un acto en si

mismo, no solamente un enunciado que sirviera para informar sobre la realidad.

El acto de habla, a veces también denominado acto de lenguaje o acto lingiiistico es
“un acto que se lleva a cabo mediante la propia emision de un enunciado con una
finalidad determinada en un contexto dado.”*® La finalidad de cada enunciado puede ser
diferente: o quiere informar, saludar, describir, ordenar, suplicar, criticar, prometer o

aconsejar.

texto descriptivo®

El calor resultante de la quema de ciertas cantidades de carbén hace
hervir el agua que se convierte en vapor. Ese vapor es capturado v
dirigido para alimentar una serie de elementos que ponen en marcha la
maquina.

El proposito de este fragmento es describir como funcionan las maquinas de vapor.

Las informaciones cruciales estan puestas en negrita para subrayar su importancia. Las

oraciones utilizadas son enunciativas.

texto informativo?:

La deforestacién es la eliminacién de un bosque o un grupo de arboles para que a partir de entonces
la tierra sea convertida para un uso no forestal. Ejemplos de la deforestacion son la conversion de
bosques las granjas, ranchos, para el uso urbano.

El texto explica de forma resumida qué significa la palabra “deforestaciéon” y cudl es

la intencion de la deforestacion. La definicion mas importante estd, como en el ejemplo

S Recuperado de: https://www.ecured.cu/Acto_de_habla (2020/0401)

2Recuperado de: https://okdiario.com/curiosidades/como-funcionan-magquinas-vapor-824446
(2020/04/01)

ZIRecuperado de: https://www.ecologiahoy.com/deforestacion (2020/04/01)
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mas arriba, en negrita y tiene forma de oracion compuesta con oracion subordinada final

introducida por “para que”.

texto que da consejos??

Asegtirate de que en algun lugar del packaging o del envase
se especifica que la crema es no comedogénica,
especialmente si tienes espinillas o acné. asi evitards que el

producto obstruya los poros y empeore el problema.

El texto se dirige directamente al receptor por medio del uso de verbos en segunda
persona del singular. La primera oracion es imperativa y tiene intencion conativa — apela
al lector a que se mire al envase/packaging a averiguar sus cualidades. En la segunda
parte de la oracién (en la oracidon condicional: si tienes espinillas o acné, asi evitaras que
el producto obstruya...) se explica la razon por la cual el autor aconseja al lector
asegurarse de que la crema no es comedogénica. El autor también utiliza un anglicismo,
packaging, que se podria definir como un “xenismo”, ya que existe una palabra espafiola
para referirse a envase/paquete y no hay por qué utilizar un término extranjero. La razon

de utilizarlo puede consistir en querer hacer el texto mas interesante/especial.

Los actos de habla se dividen en tres actos diferentes que se realizan al mismo tiempo

a la hora de hablar/escribir: actos locutivos, ilocutivos y perlocutivos:

*¢| acto fisico de emitir el *expresa la *la accidn provocada por
enunciado intencion/meta del dicha emision en el
sdecir, cominicar, hablante interlocutor
anunciar, ... *donde, por quién, por sconvencer, interesar,
que aburrir, calmar,
safirmar, prometer, enfadar,...
ordenar, suplicar,
aconsejar, ...

Los actos perlocutivos son los que mas se relacionan con los textos argumentativos

que tienen la intencion de persuadir/convencer al interlocutor. El acto perlocutivo se

22Recuperado de: https://www.mujerhoy.com/belleza/tratamientos/201904/01/crema-hidratante-cara-piel-
grasa-20190401090008.html (2020/04/01)
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podria definir como los efectos relacionados con el uso de los actos comunicativos.
Cuando decimos algo, a menudo influimos al oyente de alguna manera, o le provocamos
un tipo de emociones, o le hacemos pensar, 0 hasta le podemos animar/obligar a hacer

algo.

El acto locutivo lo podemos entender como la emision de un enunciado, formado por
palabras de una lengua existente, y, que ademas es gramaticamente correcto y que lleva
algun significado (Marvan, 2010:167). Y, por ultimo, el acto ilocutivo expresa la
intencion, o la meta del hablante y se refleja en la entonacion, formulacion del enunciado
(si se trata de una orden, pregunta, un consejo, ...). Puede utilizar verbos como: prometo,
suplico, deseo, mediante los cuales el emisor expresa su intencion y ademas por medio

de ellos puede dar al enunciado una cierta fuerza (fuerza ilocutiva):
Si te lo prometo, entonces lo har¢ sin duda alguna.

En la argumentacion oral, en la cual actua el emisor y al menos un interlocutor
presente, podemos encontrar todos los tres actos de habla. El acto locutivo es el propio
hecho de emitir la argumentacion, el acto ilocutivo es la intencion del emisor que quiere
lograr por medio de su argumentacion y el acto perlocutivo es la reaccion del interlocutor
a la argumentacion, si cambia de opinion, si se enfada, si se opone a lo dicho, si tiene

preguntas, si le aburre o si le da igual.

En la argumentacion escrita, el acto locutivo es el hecho de emitir el texto
argumentativo, el acto ilocutivo consiste en que podemos deducir cual es la intencion del
emisor, quién es el emisor (N0 siempre) y a veces también podemos saber por qué lo ha
escrito (lo menciona en el texto). Lo que podemos solamente presumir, pero no
determinar con certeza sera un acto perlocutivo, podemos solo opinar si el texto tiene
demasiada fuerza para persuadir a sus interlocutores, quiénes son los interlocutores

ideales del dicho texto y quiénes no lo son, como reaccionaran a la argumentacion,...

El acto locutivo de este mensaje?* es el hecho de emitirlo, el acto ilocutivo es la

intencion del texto de persuadir a los interlocutores a que compran el Juicer. Para este fin

Jack La Lanne's Power Juicer brinda todas las vitaminas y minerales que tu cuerpo
necesita. Es la jJuguera que garantiza mayor cantidad de nutrientes por vaso de jugo y te
permite mejorar tu dieta y la de toda tu familia. Su exclusiva tecnologia de extraccion
patentada permite introducir frutas y verduras sin necesidad de cortar ni pelar.

24 Recuperado de: https://www.teleshopping.com.uy/producto/jack-la-lannes-power-juicer/ (2020/03/25)
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se utilizan expresiones que califican el producto: todas las vitaminas, mayor cantidad,
mejorar tu dieta, exclusiva tecnologia, extraccion patentada. También se utilizan verbos
como permitir, necesitar, garantizar para aumentar la importancia del producto. El acto
perlocutivo se diferenciard segun quién sera su destinatario. Este puede o convencerse
sobre la utilidad del producto y comprarlo, o puede rechazarlo, o no prestar atencion a €l,

etc.

2.3.2. Los enunciados constativos y performativos

Otra division de los enunciados hecha también por Austin es la division a los
enunciados constativos y a los realizativos/performativos (Svoboda, 2014:8). Los
enunciados constativos son aquellos que describen el estado de las cosas o constatan coémo
es la realidad de forma veraz o falsa. Por el contrario, las preguntas, ordenes o los deseos,
entre otros tipos de enunciados, no tienen intencion de constatar 0 describir. Estos tienen
intencion provocar en nosotros alguna emociéon o quieren que hagamos algo, que
respondamos, que nos disculpemos,... Este tipo de enunciados se incorpora en las
emisiones performativas. Las emisiones performativas son aquellas que no pueden ser

calificadas como verdaderas o falsas, mas bien como adecuadas o0 inadecuadas.

se puede averiguar su
veracidad o falsedad

constativos .
Ej.: El planeta es

redonda

enunciados

realizativos/ ) decir algo es hacer algo
performativos o Ej.: invitar, inaugurar,
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Tipo de emision

Ejemplo

Analisis

Emision constativa:

El Mercedes-AMG 63 S
4Matic+ Coupé es capaz de
acelerar de 0 a 1&¢ km/h en
el 3,8 segundo y alcanzar una
velocidad maxima de 280

km/h?

Se presentan hechos que se
pueden verificar y determinar

si son verdaderos o falsos.

Emision performativa:

&

© - 5L0Z 2p 012103} 9P 8

{SOUBIDEIUOD ‘G| P OPNSAA 1s? Jeddwoo eied
1InGas . SOUISPOIN SOUY G| 8P SOPISSA

27

Su intencion no es
informarnos sobre algo, sino
animarnos a hacer algo: en
este caso a comprar el
vestido. La intencion de que
uno haga algo se puede ver
en la forma del verbo que
esta en imperativo y también
por el signo de exclamacion
(hay una falta de ortografia
en el uso del signo de
exclamacion y falta una tilde,

deberia ser: jcontactanos!)

En la argumentacion se utilizan ambos tipos de enunciados, los constativos y los

performativos. Con los constativos se pueden presentar datos reales, justificaciones que

son verdaderas y que apoyan nuestra tesis presentada y con los performativos se puede

lograr que el interlocutor haga algo a partir de la argumentacion: que cambie una opinion,

su comportamiento, etc.

% Recuperado de: https://noticias.coches.com/noticias-motor/mercedes-amg-gle-63-s-4matic-

coupe/373130 (2020/03/21)

27 Recuperado de: https://www.facebook.com/Vestidos.De.15.Anos.Modernos/videos/865971890133948/

(2020/03/21)
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2.4. Argumentacion en lingiiistica

En este subcapitulo nos vamos a centrar en la argumentacion desde el punto de vista
lingiiistico. Vamos a ver cuales son los constituyentes obligatorios de la argumentacion y
cuales son los constituyentes facultativos. A continuaciéon, vamos a Seguir una

estructuracion de varios tipos de argumentacion y de argumentos.

Segtin Lo Cascio (Lo Cascio, 1998:137), un lingiiista italiano, cada argumentacion
debe formarse de una opinidn y una justificacion (constituyentes obligatorios). Una sola
opinion puede ser defendida por mas justificaciones. La justificacion esta, segin él,
compuesta por un argumento y una regla general. La regla general es la garantia que
sostiene o justifica el argumento o algun dato presentado. Puede ser objetiva, pero
también subjetiva y no suele ser directamente expresada en el texto, sino que se basa en
el conocimiento general de los interlocutores. Lo Cascio la define como:

“La regla general debe ser siempre el conectivo semantico-ldgico entre la opinion y

el argumento. Su presencia en el ambito semantico y 16gico es indispensable, mientras

que en el ambito lingiiistico es facultativo. Asi, en la mayor parte de las tesis, la regla
general est4 ausente en el ambito lingiiistico, es decir, se encuentra implicita, en tanto

que puede reconstruirse semanticamente a partir de deducciones o por implicacion
(entimemas).” (Lo Cascio, 1998:137)

El término “regla general” no lo he encontrado en ninguna otra fuente que no sea la
de Lo Cascio y puesto que en la mayoria de los casos esta ausente del texto, no nos vamos

a dedicar a ella mas profundamente.

Para este trabajo vamos a partir de que los constituyentes obligatorios de la
argumentacion son dos: la opinion y la justificacion de esta. Esta estructura de la
argumentacion es muy parecida a la de la l6gica donde la argumentacion se compone de
una tesis/conclusion y una o varias premisas que sirven para la justificacion de la

tesis/conclusion.

El orden de las categorias obligatorias no es fijo y se puede cambiar en cada situacion
argumentativa, aunque lo mas comun es que como primer elemento presentado vaya la

opinién y luego las justificaciones.

2.4.1. Constituyentes facultativos segiin lo Cascio

Lo Cascio también habla de otros componentes que pueden aparecer en la

argumentacion. Los denomina constituyentes facultativos entre los cuales incluye: la
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fuente, el calificador, la reserva, la alternativa/contraopinion y el refuerzo. A

continuacion, vamos a ver cada constituyente mas detalladamente.

la opinion laregla
general

la justificacion

categorias
argumentativas

el calificador

el refuerzo

la reserva

la alternativa/
contraopinion

En la argumentacion se suelen también utilizar los intensificadores o, en otras
palabras, los indicadores de fuerza. Estos sirven para conectar los enunciados y para
indicar su papel dentro de un discurso (Lo Cascio, 1998:199) Pueden introducir el
argumento (porque, ya que, pues), la opinion (por consiguiente, asi pues) o los
constituyentes facultativos: La fuente (dado que, es cierto que), el calificador
(probablemente), la reserva (a no ser que), el refuerzo (no obstante) y la contraopinion (a

pesar de).
La fuente:

La fuente tiene mucha importancia en el proceso de convencimiento. Se utiliza para
afiadir al argumento credibilidad o puede funcionar por si misma como argumento que se
basa en el supuesto de que, si lo dice X, entonces tiene que ser verdad. La fuente de la
informacion puede ser muy variada: libros, enciclopedias, diccionarios, reportes, trabajos
presentados en algunas conferencias, investigaciones, sitios web o hasta una persona real
(unaautoridad). La categoria de la fuente se podria comparar con dos tipos de argumentos
segun su naturaleza, que hemos visto en el apartado sobre la argumentacidn en retorica.
Y estos son los datos de encuestas o, en otras palabras, los datos estadisticos y la opinion

de una autoridad.
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La tesis sobre la cual se desarrolla la argumentacion en el siguiente fragmento?® esta

expresada por medio de una pregunta retorica.
iHay razones para preocuparse? Para muchos europeos la respuesta es si,
no solo a causa de la creciente dimensién del islam en Europa, sino también
porqgue los europeos sobreestiman muchisimo la cuota musulmana de la
poblacion total. Seglin una encuesta realizada en 2014 por el Social
Research Institute, los franceses creyeron que el porcentaje de
musulmanes en Francia era un 31%, cuando la proporcion real no supera el
6%. En Alemania, estas cifras son respectivamente del 19% frente al 4%.

Primero, el autor menciona una posible conclusion, en forma de respuesta “si” y anade
un argumento que justifica esta conclusion. EI argumento se basa en el hecho de que el
islam en Europa crece y también en que los europeos sobreestiman el nimero de la
poblacion musulmana en Europa. EIl contraargumento a que los europeos sobreestiman
el nimero de la poblacion musulmana esta apoyado por resultados de una encuesta
realizada que a continuacion compara con los datos reales para mostrar que no hay por
qué preocuparse (conclusion no expresada) El uso de la fuente en este caso no sirve para
aumentar el grado de credibilidad, sino al contrario, para sefalar que la realidad es otra 'y

que la opinion publica no se apoya en informaciones validas.
El calificador

El calificador “puede tener un cardacter dedntico y en consecuencia expresar la
necesidad, la obligacion de algo o bien ser epistémico, es decir, expresar la probabilidad
e indicar si los enunciados son verdaderos o falsos, y en qué momento temporal y en qué
mundo o lugar se encuentran uno u otro.” (Lo Cascio, 1998: 143). El calificador puede
acompanar al igual a una opinién y a un argumento. Sin embargo, no deberia acompanar
un dato, porque asi el dato resultaria raro, invalido. El calificador afiade al enunciado
cierta “subjetividad”, indica cual es la opinion o el punto de vista del emisor. El papel de
calificador pueden ejercerlo los verbos modales, adverbios o locuciones adverbiales,
algunos sustantivos o algunos verbos: a mi parecer, por lo que parece, probablemente,

genial, terrible, lamentable, mentiroso, ...

29 Recuperado de: https://www.bbvaopenmind.com/articulos/los-musulmanes-en-europa-la-construccion-
de-un-problema/ (2020/04/01)
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El inefable Barclays, estrellita presumida de la television [...]*

El adjetivo calificativo “inefable” califica al nombre “Barclays”. Va antepuesto al
sustantivo, pero no tiene funcion explicativa, mas bien quiere expresar la opinion del
emisor sobre Barclays con un tono de ironia. También el sintagma nominal “estrellita
presumida” indica la relacion del autor a Barclays por el uso del diminutivo y del adjetivo

calificativo especificativo que va pospuesto al sustantivo.
La reserva

La reserva sirve para mostrar que desde una sola opinion o un solo dato se puede llegar
a mas conclusiones segiin como miremos a la situacion. En la argumentacion se halla

como coordinada con el argumento principal y de cierta manera se relacionan entre si.

tPaula siempre recibe un sobresaliente de mdi probablemente Eeré muy ]ist;,

a no ser qgue Estudia mucha_

Intensificador
de fuerza

reserva dato colificader argumento

prtbre

El dato sobre el cual se argumenta se encuentra en la primera oracion. EI argumento
que justifica este hecho sigue en la oracion siguiente y esta introducida por el adverbio
“probablemente” que indica la causa por la cual Paula siempre recibe un sobresaliente.
El adverbio “probablemente” funciona en este ejemplo como calificador del argumento.
El uso del tiempo futuro simple “serd” es otro elemento que sefala la probabilidad de la
informacion transmitida y se podria considerar como otro calificador. La reserva presenta
otra posibilidad de justificar el dato presentado. En caso de que sea correcto, rechazaria
la veracidad del argumento previamente mencionado. La reserva va introducida por un

intensificador de fuerza “a no ser que” que sirve para introducir una opinion contraria.
El refuerzo

En la argumentacion se utiliza para aumentar la credibilidad o para justificar mas
profundamente la opinion sostenida por el emisor. En contra del refuerzo se halla la
reserva que tiene como propoésito afiadir otra opinion. Por el contrario, el refuerzo

pretende reforzar la opinion/ el dato presentado. El refuerzo suele ser introducido por

33 Recuperado de: https://www.lanacion.com.ar/opinion/que-esperas-besarme-nid2329852 (2020/02/11)
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indicadores de fuerza de tipo: “si se tiene en cuenta el hecho de que..., no obstante...,
aunque...”.

La tesis del articulo del cual proviene este ejemplo®* trata de si los musulmanes
representan en serio un problema en Europa.

Hay que tener en cuenta
que existe muchisima crueldad en el mundo y que la violencia religiosa ha
surgido en muchos lugares, no solamente en los paises islamicos. No
obstante, hemos de reconocer que la violencia islamista ha superado a
todas las demas formas de violencia por |a fe, no necesariamente en
términos de magnitud, sino de “teatralizacion” de la violencia yihadista por
via de los medios de comunicacién y desbordamiento de los atentados
terroristas, que han alcanzado a |la propia Europa (véase Faith, freedom and
foreign policy, Transatlantic Academy, Nueva York, 2015).

Para encontrar la conclusion adecuada se ponen argumentos a favor y en contra de
ambos puntos de vista. La primera oracion del ejemplo es un argumento en contra de la
opinion de que los musulmanes sean un problema, porque admite que la crueldad no es
cuestion solamente de los paises islamicos, sino que en el mundo existe mucha crueldad
y en muchos lugares ha surgido violencia religiosa no islamica. Después viene un refuerzo
del argumento en pro de la opinion de que los musulmanes representan un problema que
es introducido por “No obstante” (organizador textual que introduce una oposicion). El
refuerzo enumera las razones por las cuales la violencia islamica ha superado a todas otras
violencias religiosas y al final se menciona la fuente de la cual provienen las

informaciones presentadas.
La contraopinion

Y por ultimo queda mencionar la contraopinioén o, en otras palabras, la alternativa.
Mediante la contraopinion, el emisor puede utilizar en su argumentacion un argumento
que se contrapone a la opinion expresada al principio y la debilita. Los indicadores de
fuerza que pueden introducir a una contraopinion son por ejemplo “a pesar de ello, con

todo, dado que”.

3 Recuperado de: https://www.bbvaopenmind.com/articulos/los-musulmanes-en-europa-la-construccion-
de-un-problema/ (2020/02/11)
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Internet le esta ganando al buen uso del lenguaje. (O) [...] En un nuevo escenario donde
larapidez y la efectividad en la entrega del mensaje prima, se pierde la calidad del mismo,
pasando por alto reglas y convenciones. (Al) Muchos abogan que la razén para acortar
palabras 0 cambiar una letra por otra es la manera que se tiene de “personalizar el
mensaie” cuando no se entrega cara a cara.36

La opinidn sostenida por el autor de que “Internet le estd ganando al buen uso del
lenguaje” esta apoyada por un argumento a favor de la opinion que proclama que este
fenémeno pasa debido a que prevale la rapidez y efectividad al buen uso del lenguaje y
en consecuencia se pierde la calidad de los mensajes. Después sigue la contraopinion que
expresa la opinion publica de aquellos que lo apoyan. El contraargumento se podria
introducir, por ejemplo, por el marcador discursivo/indicador de fuerza “a pesar de ello”.
La contraopinion es una concesion que admite también la segunda cara de la moneda de
la problematica tratada. En la primera oracion, podemos observar la personificacion de
Internet y del buen uso del lenguaje. Por esta via se siente como si los dos combatieran

entre si y el ganador fuera Internet.

2.4.2. Comparacion de los constituyentes argumentativos segin lo Cascio y el

modelo argumentativo de Toulmin

Lo Cascio (Lo Cascio, 1998:137) dice que cada argumentacion se compone de dos (o
tres) constituyentes obligatorios, los cuales son: la opinién y su justificacién que se
puede subdividir en argumento y en regla general. En el modelo argumentativo de
Toulmin (Toulmin, 2003:87-100) podemos encontrar también tres componentes
obligatorios — la asercién, que es la idea basica de la argumentacion, la evidencia cuyo
deber es el de apoyar la asercion y por ultimo la justificacion o, la garantia, que Sirve

como conector entre los dos componentes anteriores.

La opinion de Lo Cascio podemos igualarla a la asercion de Toulmin. La evidencia
se forma por los argumentos que respaldan la asercion/opinioén. EI mismo deber cumple
también la categoria de Lo Cascio. Sin embargo, Toulmin incluye a esta categoria también
las estadisticas, citas, opiniones de autoridades etc. Asi que su concepto de la evidencia
es mas amplio que la categoria del argumento de Lo Cascio, ya que Lo Cascio tiene una
categoria solo para las informaciones tomadas por terceros y esto es la fuente. La regla

general de Lo Cascio se puede comparar con la justificacion de Toulmin. Es la conexion

% Recuperado de: https://www.guioteca.com/internet/ortografia-en-internet-llego-el-fin-de-las-reglas/
(2020/02/11)
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entre la opinidn/tesis/asercion y el argumento/la evidencia. Puede estar expresada en la
argumentacion o puede estar implicita. Si estd implicita, entonces cuenta con que los
conocimientos del mundo de ambos (del emisor y de su interlocutor) sean los mismos. Si

no lo son, puede ocurrir la malinterpretacion del argumento.

Las categorias facultativas de ambas teorias contienen los calificadores,
contraargumentos, reservas, y refuerzo/respaldo. Toulmin, al contrario de Lo Cascio,
pone el contraargumento y la reserva en una sola categoria. Estos segun Lo Cascio, no
son iguales, la reserva sirve para sefialar que de una sola tesis/opinién puede, con el uso
de diferentes justificaciones, llegar a diferentes conclusiones, en cambio mediante la
contraopinion/contraargumento el emisor admite que hay también otras posibilidades de
como mirar al asunto tratado y asi debilita de cierta forma la fuerza de sus argumentos.
La categoria de la fuente de Lo Cascio, esta incluida en el modelo de Toulmin en la

categoria de evidencia.

Por lo visto, ambos autores coinciden en gran medida en lo que consideran ser
constituyentes obligatorios y facultativos de la argumentacion. Se difieren en la amplitud
de las categorias, Lo Cascio las tiene mas especificas y delimitadas y también pone mas
énfasis en los intensificadores de fuerza. Otra diferencia se puede ver en la denominacion
de las categorias, pero esta diferencia podia ocurrir debido a las traducciones del inglés e

italiano al espafiol.
2.4.3. Otros recursos utilizados en la argumentacion

A parte de los constituyentes obligatorios y los facultativos que acabamos de ver, la
argumentacion utiliza también otro tipo de recursos que hay que mencionar. Uno de estos
recursos es la pregunta retérica cuyo objetivo no es “manifestar duda o pedir respuesta,
sino expresar indirectamente una afirmacion o dar mas vigor o eficacia a lo que se
dice.”%" Se utiliza también con el propdsito de hacer pensar al interlocutor sobre lo dicho.
La pregunta retdrica puede quedar sin respuesta o el emisor puede dar la respuesta justo

después de pronunciar la pregunta.

37 Recuperado de: https://dle.rae.es/pregunta#GEDWp8e
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Entramos en un circulo vicioso de comprar y
comprar. Pero, ;desde cudndo cantidad es
sinénimo de felicidad? ;Por qué no compramos

menos y de méas calidad?

Las dos preguntas retoricas del ejemplo® presentado estan introducidas por el
conector “pero” que tiene valor de oposicion, contraopinion. La intencion de las preguntas
retoricas en este caso es hacer pensar al destinatario sobre el sentido de comprar tanto. Se
puede esperar que el autor va a presentar a continuacion algunas posibles respuestas a
ellas. El uso de las preguntas retdricas puede despertar un interés al tema presentado en

los destinatarios.

La presentacion de ejemplos es otro recurso que se emplea en la argumentacion.
Mediante un ejemplo el autor puede explicar con mas claridad cual es su punto de
vista/opinion o puede aproximar el asunto tratado a los interlocutores mediante una

parabola que conocen bien.

Lo que sabemos nos hace equivocarnos en muchos aspectos, una tendencia

general conocida como la "*maldicion del saber”.

Por ejemplo, cuando sabemos la respuesta a un enigma, ese conocimiento hace
que nos sea mas dificil calcular cuanto le costara a otra persona resolverlo: lo

vemos mas facil de lo que realmente es.

La presentacion de un ejemplo ilustrativo sirve, en este caso*, para que el destinatario
pueda entender correctamente al enunciado que “lo que sabemos nos hace equivocar en
muchos aspectos”. Sin poner aqui un ejemplo ilustrativo, el enunciado podria resultar

vago o podria causar malentendidos.
2.4.4. Los actos argumentativos

La argumentacion se puede encontrar en muchos tipos de actos comunicativos ya sean
dialogicos o monoldgicos y desempefia varias funciones. Ya que el proposito de este
trabajo es el analisis de la argumentacion en los textos de medios de comunicacion de
masas, con especial atencion a la publicidad e internet, a continuacion, vamos a ver

solamente la estructura de la argumentacion escrita y monoldgica.

%9Recuperado de: https://www.elperiodico.com/es/entre-todos/participacion/nemos-convertido-a-los-
ninos-en-consumistas-precoces-196397 (2020/02/11)
40 Recuperado de: https://elpais.com/elpais/2018/05/14/ciencia/1526289524 876609.html (2020/04/01)
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— simple

tipos de actos

. —— multiple
argumentativos p

complejo coordinante

— complejo

complejo

subordinante

Los actos argumentativos (AA) se pueden dividir entre simples, multiples y
complejos. Los simples se constituyen solamente de una opinioén y de un argumento. Por
el contrario, los AA multiples y los complejos se componen de una opiniéon y de dos o
mas argumentos. Los multiples estan formados por una opinidén que estd apoyada por dos
o mas argumentos de los cuales cada uno seria suficiente para justificar la opinion. Los
AA complejos se pueden dividir entre coordinantes y subordinantes, seglin el nivel de los
argumentos. Si los argumentos se hallan en el mismo nivel y todos los argumentos son
necesarios para justificar una sola opinion, entonces se trata del AA complejo
coordinante. El AA subordinante se constituye otra vez de una opiniéon y dos o mas
argumentos, de los cuales algunos funcionan al mismo tiempo como opinioén para otro
argumento. Los argumentos de todos los tipos de los actos argumentativos pueden estar

o a favor o en contra de la opinidn y pueden ser u objetivos o subjetivos.
AA simple

Si todos los dias aplicamos unos 10 productos distintos, podemos aumentar el riesgo

de sensibilizacion y alergias de nuestra piel. #

>

41Recuperado de: https://smoda.elpais.com/belleza/si-solo-vas-a-comprar-un-cosmetico-que-sea-esta-
crema/ (2020/02/11)
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AA multiple
Tenemos que proteger la selva amazonica (O), porque es hogar de millones de
animales (A1) y son los pulmones de la tierra (A2).

Tenemos que proteger la
selva amazdnica (0]

Se trata de AA multiple, porque cada uno de los dos argumentos bastaria para

justificar la opinion presentada.

AA complejo coordinante
Si educamos a nuestros hijos para que aprecien cada regalo y lo utilicen hasta que no

de mas de si, entonces estaremos educandoles.*?

(O)Estaremos educando a

nuestros hijos si:

(A1) los educamos para E[IEI (AZ) v para que o utilicen

que aprecien cada regalo hasta que no de mas de si.

Para justificar la O se necesitan ambos, el A1 como el A2. Ambos argumentos se
encuentran en el mismo nivel y ni uno ni otro se pueda quitar de la argumentacion. Asi
que se trata de AA complejo coordinante. Ambos argumentos van introducidos por “si”

que es un conector que presenta una condicion.

“42Recuperado de: https://www.elperiodico.com/es/entre-todos/participacion/nemos-convertido-a-los-
ninos-en-consumistas-precoces-196397 (2020/02/11)
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AA complejo subordinante
Tenemos que proteger la selva amazdnica, porque es hogar a millones de animales y
son los pulmones de la tierra, en efecto, produce el 20% del oxigeno del mundo, de lo que

resulta que, la destruccion de esta supondria un peligro para todos nosotros.

Tenemos que proteger 1a
selva amazonica,

(0)

porque es hogar a millones v son los pulmones de la
de animales tierra,

(Al) (A2, 01)

_.de lo que resulta que, 12 destruccion de esta
supondria un peligro para todos nosotros.

Todo el AA esta formado por una oracion compuesta. La opinioén se encuentra en la
primera oracion y el primer argumento sigue en la oracion causal introducida por la
conjuncion “porque”. El segundo argumento también tiene forma de oracion causal, a
pesar de que es introducido por la conjuncion “y” que sefala la coordinacion: la oracion
se podria bien introducir por “y porque” (la conjuncion “y” sefiala la coordinacion de las
dos oraciones causales y la conjuncidon “porque” sefiala la subordinacion a la oracion
principal). El A2 también funciona como O1 para el A3. El A3 se podria calificar como
refuerzo, ya que afiade credibilidad e importancia al A2. El A3 va introducido por una

locucion adverbial “en efecto” que funciona otra vez como calificador.
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3. Caracteristicas de la argumentacion

En este capitulo vamos a hablar sobre algunos rasgos tipicos de una argumentacion.
Primero vamos a dividir los diferentes tipos de argumentaciones en grupos y vamos a
caracterizar cada grupo con mas detalle. Luego vamos a mencionar quiénes son los
protagonistas de la argumentacion, sin embargo, esta parte serd muy breve, ya que este
trabajo se enfoca en el analisis de textos argumentativos donde el emisor no esta en ningun
contacto con el destinatario. El destinatario no tiene ningtin poder de influir el desarrollo
de la argumentacion, asi que para nuestros fines seria informacion redundante. La parte
mas importante de todo el capitulo muestra la estructura de la argumentacion escrita y
menciona cuales son sus funciones. Los conocimientos tedricos seran posteriormente
utilizados para elaborar un analisis de un texto argumentativo que se encuentra al final

del presente capitulo.
3.1.Tipos de argumentacion

Existen muchas divisiones en tipos de argumentacion. Cada autor que se dedica a la
tematica de la argumentacion los divide diferente. La division que vamos a ver aqui parte

de las informaciones obtenidas en el libro de Lo Cascio (Lo Cascio, 1998: 29 — 123)

tipos de 1a argumentacion

segin su intencion

escriitos .
juridicos amigos
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3.1.1. Segun el modo

La argumentacion puede ser escrita u oral. La estructura de los textos argumentativos
escritos es diferente a la estructura de la argumentacion oral, ya que en la argumentacion
oral pueden actuar también los interlocutores que estan presentes, un factor que en el caso

de la argumentacion escrita queda omitido.

La argumentacién escrita suele ser también mucho mas rigurosa que la oral. Aun
dentro de la argumentacion escrita hay que distinguir entre l0s diferentes tipos de textos
argumentativos. No se trata del mismo tipo de argumentacion en las entrevistas, los
articulos, las cartas del director, los textos cientificos, etc. Las diferencias, las podemos
ver por ejemplo a nivel de la organizacion de 1as opiniones y argumentos, en los diferentes
exponentes lingiiisticos utilizados, en las distintas estructuras oracionales y textuales o en

el diferente nivel de credibilidad y veracidad de las opiniones.

La argumentacion oral se usa entre otros en las discusiones, debates o foros. En la
argumentacion oral puede variar la relacion entre el emisor y el receptor: como ya hemos
dicho, en algunos casos puede participar en la argumentacion/discusion también el
receptor, en ese caso hablamos de argumentacion bilateral. Y en el caso de que el tinico
protagonista sea el emisor hablamos de argumentacion unilateral. Un gran rol a la hora
de la argumentacion oral lo juega la naturalidad del emisor, su entonacion, el ritmo y la

claridad de su discurso.

3.1.2. Segun la forma

Hay que diferenciar entre la argumentacion formal y la informal/coloquial. La
argumentacion formal podemos encontrarla, por ejemplo, en escritos cientificos 0
juridicos, en discursos politicos, en conferencias de todo tipo, etc. Suele ser preparada de
antemano y por eso se podria decir que la mayoria de las argumentaciones escritas
pertenece también a la argumentacion formal. El emisor puede utilizar un lenguaje
especializado/técnico para el cual se necesita cierto conocimiento de la materia por parte
de los interlocutores. La argumentacion formal suele ser organizado con un gran rango
de conectores y marcadores discursivos, cosa poco utilizada en el caso de la

argumentacion informal.
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La argumentacion informal, por el contrario, no suele ser preparada, Sino que es mas
espontanea. No tiene que estar bien organizada ni las opiniones sostenidas se tienen que
basar en argumentos validos/creibles, ... Un ejemplo de argumentacion informal puede
ser una disputa entre amigos u otras argumentaciones orales de la vida cotidiana de cada

uno de nosotros.

;S0Y UN CONVENCIDO DE R QUE [Vos sempee_con AR \
) ! L
Sctls

Este ejemplo de Mafalda*® nos puede servir como muestra de una argumentacion
informal. El emisor de un juicio personal no tiene que tener bien pensadas las razones y
justificaciones a partir de las cuales sostiene esta opinion y por eso no es capaz de

defender su opinion adecuadamente y es facil derrotarla.
3.1.3. Segun su intencion

También el objetivo de la argumentacion puede variar. Por ejemplo, un texto
argumentativo cientifico pretende demostrar la veracidad de una teoria surgida como
resultado de una previa investigacion. Para este fin el emisor presenta pruebas, datos y

resultados o hasta conclusiones que justifican y apoyan a su teoria.

Otro objetivo tienen los textos argumentativos que quieren persuadir a sus
interlocutores sobre cualquier cosa. La madre puede persuadir a su hijo de que vaya a la
universidad para tener mejor trabajo en el futuro y le da argumentos que pueden, pero no
tienen que ser validos ni veraces. O un politico pretende persuadir mediante su discurso
a la gente de que su partido politico es el tinico del que puede provenir el bienestar para

todos los habitantes del pais.
3.2.Protagonistas de la argumentacion

Los protagonistas de una argumentacion son basicamente un emisor (protagonista) y

un posible interlocutor (antagonista). El interlocutor antagonista no tiene que estar

43 Recuperado de: https://stryptor.herokuapp.com/mafalda/10-055 (2020/04/22)
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fisicamente presente, puede ser hasta irreal, imaginario, como pasa en el caso de la

argumentacion escrita (Lo Cascio, 1998: 54).

Existen varios tipos de argumentaciones en lo que se refiere a la composicion de los
protagonistas de una argumentacion. Hay argumentaciones sin interlocutores presentes,
argumentaciones con interlocutores presentes, argumentaciones en las cuales se presenta
una disputa y cada uno de los protagonistas defiende su propio punto de vista, luego, por
el contrario, existen argumentaciones en las cuales los protagonistas se identifican con
una Unica tesis y tratan de buscar juntos varios argumentos para esclarecer si la tesis es
correcta o no lo es. Y, para terminar la enumeracion, existen argumentaciones que estan
a favor de una opinion expresada o en su contra (es también posible que en una sola
tesis/texto, nos encontremos tanto con los argumentos a favor, como con los en contra de

la tesis que, ademas, puedan provenir de un solo protagonista o de mas protagonistas).
3.3.Texto argumentativo

Los textos argumentativos tienen algunas caracteristicas segtn las cuales se pueden
reconocer. No obstante, aun asi, no resulta siempre facil reconocer si un texto es

argumentativo 0 no.

caractersticas de un texto argumentativo

exizte al menos presenta al menos un ra.zpﬂam.iﬂntn
contiene algin un emisor ¥ un para convencer de Ia veracidad de una termina con uha
tema posible opinion. conclusitn (o no)
interlocutor esta formado por:
una o mas uno o mas
opinicnes argumentos

Un texto argumentativo deberia contener un tema para ser discutido y un
razonamiento para convencer de la validez de la opinion presentada. El razonamiento
deberia ser formado por al menos una o varias opiniones y uno o mas argumentos y por
una conclusion. Es primordial que la opinion presentada sea apoyada por un argumento

como minimo, porque si no es asi, no se trata de una argumentacion. El tema se suele

52



poner al principio de la argumentacion en el momento en que hay que formular una

opinion sobre el problema en cuestion.
Un texto argumentativo es un texto que tiene como fin:

1) Persuadir a su receptor/destinatario/interlocutor sobre la
opinion/postura/punto de vista del emisor sobre algin asunto,

2) demostrar la veracidad o falsedad de una teoria,

3) hacer pensar a su destinatario,

4) o animarlo a hacer algo.

A tal efecto, el emisor presenta en su argumentacion  varioS

razonamientos/justificaciones que le parezcan adecuados para defender su tesis/opinion.
3.3.1. Composicion de los textos argumentativos

Los textos argumentativos suelen ser formados por tres partes:

spresenta la idea fundamental

1. tesis

*esta situada al principio o al final del texto

spresenta los propios argumentos y los razonamientos
que los apoyan y defienden

argumentatiVO s*puede tratar de refutar las opiniones contrarias a los
defendidos

2. cuerpo

*¢es |a parte final del texto argumentativo

- r
3. COFICIUSIOFI sreformula de forma corta, clara y coherente lo mas
importante que se ha mencionado a lo largo del texto

Aunque la mayoria de los textos argumentativos contiene estas tres partes, puede
ocurrir que alguna de ellas falte (la tesis o la conclusion). La conclusion “es la tesis que
se defiende en el texto. Puede estar implicita, sugerida o inferida” (Fuentes y Alcaide,
2004:52) Esto es que no tiene que estar explicitamente expresada, pero se deduce del

conocimiento comun o de la argumentacién previa, ...

Por otro lado, la argumentacion puede tener ain una parte mas: la introduccion. Esta
va delante de todo el texto argumentativo y presenta la idea mas importante o la mas
interesante sobre la cual se va a hablar a lo largo del texto. La introduccion es tipica de

los articulos periodisticos.



3.3.2. Analisis de un texto argumentativo

Escrito por: Jose Ramon Lopez Rubi

Sigo creyendo [a diferencia de la Iglesia] en el libre albedrio, me creo responsable de lo que hago, y

por lo tanto e concedo poquisimos méritos, o deméritos, a mi embrion.

Giovanni Sartori

iHay vida desde el momento de la concepcion? Si. ;jTiene razon la Iglesia catolica sobre el aborto?
No. Vida, en el sentido bioldgico, hay: la fecundacion es su inicio. ;Ese inicio vital, o esa vida iniciada,
es una persona? Esta es la pregunta, en tanto la Iglesia quiere decir con su defensa de la vida que
existe una persona humana desde el momento mismo de la concepcion. Y la respuesta es no. Vida,
en el sentido catdlico y clerical actual, no hay: ahi no la hay, no en ese periedo. Como dice Sartori en
La carrera hacia ningun lugar: “La Iglesia afirma que la ciencia ha demostrade que el embrion es un
individuo humano y, como tal, no se le puede [debe] matar. Pero no es asi. La ciencia esta sometida,
en su argumentacion, a las reglas de la logica” (p. 94). Y la jerarquia catdlica no es logica, ni cientifica.
Inspirado en felices coincidencias con Sartori —en concreto, con su dltimo libro ya mencionado-,
comparto un breve argumento I6gico sobre el problema del aborto. El cual no puede ser sino en
contra de su criminalizacion indiscriminada, y negativamente discriminatoria, y a favor de la libertad y
los derechos de la mujer.

Como demuestra logicamente Sartori, un embrién no es un individuo o persona humanos. Un
embrion es... un embrién (“principio no desarrollado de algo”, segln la cuarta acepcion de la Real
Academia Espafiola). Que represente vida no significa que sea en si y por si mismo un ser humano,
una vida humana como equivalente de persona. Es vida en relacion con lo humano, que es diferente.
Vida y ser humano, persona y vida bioldgica no son lo mismo, y no hay que olvidarlo. Si lo fueran,
también un arbol seria un humano. ;El embrién lo sera? No necesariamente, por mas que sea embrion
de humano. Lo sera si no ocurre un aborto. Y hay abortos naturales, abortos en los que el feminismo y
el progresismo no tienen intervencion alguna. ;Qué sentido tendria decir que, en esos casos, la
Naturaleza o Dios asesinaron a alguien? Entonces: un embrion puede ser una persona, es decir,
puede llegar a ser o terminar por ser un individuo humano. Si no hay aborto. Si no ocurre algun tipo
de aborto. ;Esa posibilidad hace verdadera e intrinsecamente “malo” y punible al aborto no natural?
MNo. Y, sobre todo, no hace criminal a la mujer que decide bajo ciertas condiciones (cuya decision se
da bajo condiciones personales y contextuales especificas). ;Esa posibilidad de un ser humano es lo
mismo que dicho ser? No, es una posibilidad. Posibilidad hacia. No hay ser humano sin esa
posibilidad pero esa posibilidad no es el ser humano. El embrion es un punto de partida de la vida
humana y mas precisamente el inicio de una vida potencialmente humana. Potencia y ser no son una
y la misma cosa. Tienen relaciones importantes y dignas de recordar, pero no so iguales —ademas,
son relaciones asimétricas: si hay ser hubo potencia, algo es porque fue posible, pero si hay potencia
no hay ser, no el ser sobre el cual la potencia es lo que es. No son identidad. Cancelar la potencia de
un embrion no es ni puede ser asesinar a una persona. El crimen es otro: cancelar la libertad de una
mujer por un falso asesinato: encarcelarla por abortar un embrion. Mo es que obligatoriamente se le
deba abortar, y menos sin condiciones adecuadas, sino que abortarlo no puede ser real y verdadero
homicidio. Por lo mismo, cualquier mujer debe poder abortar legalmente ese producto de la

fecundacion (la concepcion) que no deja de serlo (embrion) hasta el cuarto mes de embarazo.

[.]

Si hay persona hay vida pero si hay vida no por eso hay en automatico una persona. Por eso el aborto
no es asesinato. Hay que repetirlo cuantas veces sea justo y necesario: un embrion no es una
persona, puede eventualmente serlo porque lo seria después, transformado, reconvertido, si no hay
aborto, y si es abortado no se ha matado a nadie, pues todavia no existia el sujeto que es alguien.
Abortar un embrién, o interrumpir un embarazo antes del cuarto mes, no puede ser lo mismo que
abortar al octavo o noveno. ¥ por lo mismo, la Iglesia se equivoca. Otra vez. El aborto en
determinados meses del embarazo, asi como bajo ciertas condiciones sociclogicas y medicas, no
solo puede sino que debe ser legalizado. En la ley publica, del Estado por el Estado para sus
ciudadanas y ciudadanos. Ahi donde no hay ninguna razon para obedecer a la religion.
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El fragmento del texto argumentativo de Jos¢ Ramén Lopez Rubi (Lopez Rubi, 2016:
web) sobre el aborto contiene todas las partes obligatorias de un texto argumentativo y
esta enriquecido por una introduccién en forma de cita de Sartori. La cita contiene la idea
basica sobre la cual se va a desarrollar la argumentacion a lo largo del texto. La
argumentacion es, ademas, inspirada por el libro La carrera hacia ningun lugar de
Sartori, del cual proviene la cita.

El fin de este texto argumentativo es persuadir a sus interlocutores sobre la necesidad
de legalizar los abortos y para este fin el autor presenta varios argumentos por qué se
deberia legalizar. Como contraargumentos utiliza las opiniones de la Iglesia. A parte del
libro La carrera hacia ningun lugar de Sartori, no se apoya en otras fuentes: solamente
una vez presenta una definicion de la RAE para definir el término crucial de la

argumentacion (el embrion).

El texto es formal y esta escrito en forma impersonal, el unico uso del verbo en
primera persona del singular se halla en la cita de Sartori. A lo largo del texto el autor
utiliza una gran cantidad de preguntas retoricas. A algunas les da de inmediato una

respuesta, otras las deja sin responder.

La tesis ocupa el primer parrafo y presenta por via de preguntas retdricas las ideas
mas importantes que se van a argumentar en el cuerpo argumentativo (;Hay vida desde
el momento de concepcion? ;Tiene razon la Iglesia sobre el aborto? ¢Ese inicio vital, o
esa vida iniciada, es una persona?) A las preguntas retoricas siguen de inmediato también
cortas respuestas, razonamientos mas profundos siguen en el cuerpo argumentativo.
Solamente a partir de la introduccion se puede ver claramente cual es la actitud del autor
a la problematica y qué puntos de vista sustenta y cuales refuta: esta a favor de los abortos

y en contra de la actitud catélica.

El cuerpo argumentativo en el texto completo tiene cuatro parrafos. En el fragmento
utilizado se encuentra solamente el primer parrafo de estos cuatro. A continuacion, voy a
hacer un andlisis detallado de una argumentacion de este, asi que en este apartado no me

voy a dedicar a sus caracteristicas con mas detalle.

La conclusioén ocupa el ultimo parrafo del texto. Repite de forma abreviada a qué
conclusiones se ha llegado a lo largo del texto y las conclusiones mas importantes (un
embrion no es automaticamente una persona y el aborto no es asesinato) las repite varias

veces solamente con el uso de 1éxico diferente y con el uso de expresiones: “Hay que
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repetirlo cuantas veces sea justo y necesario” y “otra vez”. Las conclusiones estan
introducidas mediante marcadores de conclusion: “POR ESO el aborto no es asesinato”

“POR LO MISMO?”, la Iglesia se equivoca.

3.3.2.1. Analisis de un acto argumentativo:

0O1: Un embrion no es
un individuo o persona
humanos.

Al: Un embndn es... un
embrion. (“principio no
desarrollado de algo™

A2/02: Que represente vida no
significa que sea en si y por si
1 mizmo un ser humano, una vi

segin la cuarta acepcidn =
de la Real Academia humana como equivalente de
Espariola) persona.

A3/03: Es vida en relacién con lo
humano, que es diferente. Viday

ser humano, persona y vida
biolégica no son lo mismo, y no
hay que olvidarlo.
4

A4/04: 51 lo fueran, también un
arbol seria un humano. ;EL
embrion lo sera? No
necesariamente, por mas que
sea embridn de humano.

A5 Lo sera si no ocurre un aborto.
Y hay abortos naturales, abortos
en los que el femimsmo y el
progresismo no tienen
intervencion alguna. ; Qué sentido
tendria decir que, en esos casos, la
Naturaleza o Dios asesinaron a

?

Entonces: un embridn puede ser una persona, es decir, puede llegar a
ser o terminar por ser un individue humano. Si no hay aborto. i noe ocurre

algdn tipo de aborto.

En el esquema podemos ver que la argumentacion forma un acto argumentativo
complejo subordinante: La opiniéon mas importante esta defendida por dos argumentos de
los cuales el segundo argumento se ramifica en otros argumentos. Todos los argumentos

llegan a una conclusion que justifica la O1.

El A2 esta formado por una oracion concesiva. El verbo en forma de presente de
subjuntivo “represente” expresa que el autor no pone tanta importancia en el hecho de
que el embrion representa vida y el segundo verbo en presente de subjuntivo “sea” pone
en duda el hecho de si se puede comparar un embrion a un ser humano. Las locuciones
adverbiales “en si y por si mismo” funcionan como calificadores del sintagma nominal

“un ser humano”, al igual que la parte final de la oracion “una vida humana como
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equivalente a persona” (ap6dosis). La oracion podria bien funcionar solamente asi: “Que

represente vida no significa que sea un ser humano.”

El A3 explica lo dicho en A2/02 y lo justifica en la primera oracion “ES vida en
relacion con lo humano, que es diferente.” (elipsis del sujeto) La oracion siguiente repite
y reformula lo dicho en la oracion anterior: repeticion (vida y lo humano -> vida y ser
humano), reformulacion (viday lo humano -> persona y vida biologica; es diferente ->no
son lo mismo). Mediante esta repeticion y reformulacion del 1éxico crucial para toda la
argumentacion se quiere poner énfasis en lo dicho, ya que luego se anade que “no hay

que olvidarlo”.

El A4 que se vincula con el A3/03, empieza por oracion condicional “Si lo fueran,
también un darbol seria un ser humano” que expresa una hipotesis, en este caSO
improbable. La pregunta retorica que sigue “;El embrion lo sera?” hace referencia a la
previa oracion. Utiliza el futuro simple para expresar la improbabilidad de que un embrioén
indiscutiblemente tenga que considerarse como un ser humano. Lo aclara en la siguiente
oracion concesiva “No necesariamente, por mas que sea embrion humano.” En la oracion
se usa el presente de subjuntivo para sefialar que el emisor es consciente de que un
embrion humano puede evolucionar en un ser humano, pero no lo considera como algo

tan estricto.

El ultimo argumento A5 se enlaza a lo mencionado en A4/04 y empieza otra vez por
una oracion condicional, sin embargo, esta vez no se trata de una condicidn irreal, sino
de una condicion real que describe como es la realidad: un embridn sera un ser humano

si no ocurre un aborto.

La conclusion estd introducida por un marcador de conclusion “entonces” con dos
puntos y mas adelante en la oracion se halla otro organizador textual “es decir” que
introduce una reformulacion de lo dicho. Toda la conclusion podria formar una sola
oracion condicional, sin embargo, el autor opto por separar las condiciones en oraciones

apartadas para aumentar la importancia de lo que expresan.
3.3.2.2.Conclusion

El texto analizado cumple las caracteristicas de un texto argumentativo que vimos a

lo largo del presente capitulo: es escrito, formal y tiene intencion de persuadir a los
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interlocutores sobre la necesidad de la legalizacion de los abortos. El emisor es conocido

(se pone su nombre) y esta destinado a un publico amplio.

Sin embargo, hay que mencionar, que muchas veces los textos que se consideran ser
argumentativos no cumplen muchas de las caracteristicas. Los anuncios son un buen
ejemplo de este incumplimiento. No estan formadas por las partes de un texto
argumentativo, ya que muchas veces estan formados solo por unas cuantas oraciones.
Pero también no todos los textos argumentativos en periodicos poseen todas las tres
partes: muchas veces falta, por ejemplo, la conclusion. De la argumentacién informal

tampoco se puede esperar que cumpla los rasgos tipicos de argumentacion.
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4. Coherencia y cohesion como elementos imprescindibles de un

texto (no solamente) argumentativo
Segtin Halliday y Hasan (Halliday y Hasan, 1976:1), por texto se puede considerar
cualquier pasaje ya sea hablado o escrito de cualquier longitud y que forma una unidad.
Cada uno es capaz de reconocer si lo que lee u oye es un texto y si es solamente una
mezcla casual de unas cuantas palabras. Sin embargo, aunque pueda parecer que no hay
ningln problema en el hecho de reconocer un texto de una mezcla sin sentido, no es

siempre tan facil.

Cada uno de nosotros que haya aprendido una lengua extranjera a lo mejor conoce por
su propia experiencia lo dificil que es hacer un texto que tenga pies y cabeza. Y también
lo saben los profesores de las lenguas extranjeras al leer los trabajos escritos de sus
alumnos. Muchas veces tienen que involucrar su fantasia para averiguar lo que el alumno

queria decir.

Esta incomprensibilidad del texto pasa debido a que al texto le falta textura, o sea que
esta mal estructurado. En este trabajo vamos a ver mas de cerca la coherencia y la
cohesion, ya que ambas son muy importantes para la correcta creacion y posteriormente
para la correcta interpretacion de un texto argumentativo. La coherencia y cohesion son
dos de los constituyentes basicos de la lingiiistica textual. No obstante, algunos lingiiistas
consideran la coherencia como propiedad pragmatica y no textual (Centro Virtual
Cervantes, web). Y otros, por otro lado, toman los términos coherencia y cohesion por

ser sindnimos o al menos por ser complementarios.

La coherencia se dedica a la estructura profunda del texto, es decir, no le interesan las
relaciones entre palabras y frases, sino la pragmatica y la semantica de todo el texto. ES
la relacion de contenido de los enunciados 1o que el receptor puede reconocer en ellos. Si
no es capaz de reconocerla, entonces el texto no es coherente. Un texto puede ser
coherente para un cierto grupo de destinatarios y no tiene que ser coherente para otro. Por
ejemplo, un texto cientifico especializado puede exigir un cierto conocimiento previo de
sus interlocutores y, por consiguiente, no sera coherente para aquellos que no tengan el

conocimiento requerido.
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La estructura formal es cuestion de la cohesion. “La cohesion es la propiedad textual

por la que los textos se presentan como unidades trabadas mediante diversos mecanismos

de orden gramatical, léxico, fonético y grafico.” (Centro Virtual Cervantes, web)*®

1) Estuve muy cansado. Elena es mi mejor amiga.
2) Como estuve muy cansado, me quedé despierto toda la noche.

3) Como estuve muy cansado, fui a dormir pronto.

El primer ejemplo no es ni coherente ni cohesionado. No es coherente porque las dos
oraciones no estan semanticamente relacionadas y no es ni cohesionado porque no existe
una relacion formal entre ellas. Se trata de dos oraciones simples, enunciativas positivas
sin ninguna relacion entre si. El segundo ejemplo ya es cohesionado (ya tiene forma de
oracion compuesta, formada de dos oraciones enunciativas), sin embargo, no es coherente
porque no tiene sentido (los enunciados de las oraciones no son semanticamente
relacionadas), si uno esta cansado no se queda despierto. Y el ultimo ejemplo cumple las
normas de cohesion y coherencia. Es cohesionado porque tiene forma de una oracion
compuesta. La oracion causal va introducida por el nexo “como” que indica la causa. La

coherencia se puede observar en que el enunciado tiene sentido.
4.1.Coherencia

Aunque algunos autores no diferencian los términos coherencia y cohesion (Halliday
y Hasan, 1976:6-7), otros sustentan la opinién que hay que diferenciar estrictamente la
cohesion de la coherencia (Brown y Yule, 1988:193-5) ya que la coherencia puede
funcionar sin la necesidad de la cohesion, la cohesion (y la conexion también) puede
servir para promover la coherencia. Se podria decir que la cohesion “forma parte de la
coherencia” o que es inferior a la coherencia, ya que la coherencia se dedica a la estructura

profunda del texto y la cohesion a la estructura superficial.

La coherencia sirve para que el texto/enunciado sea semdnticamente y también
légicamente compacto (coherente) para sus destinatarios. Los textos suelen estar
formados por mas que una oracion/enunciado, aunque hay que admitir que hoy en dia nos
encontramos a menudo con enunciados que estan formados por una sola oracién o por
una oracion incompleta, como es el caso de los esloganes publicitarios, mensajes cortos

que utilizan abreviaturas.

4 Recuperado de: https://cvc.cervantes.es/ensenanza/biblioteca_ele/diccio_ele/diccionario/cohesion.htm
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El anuncio de Frenadol*’ se compone de una sola

L Donde hay un resfriado. oracion que es, ademas, incompleta (falta la oracion
principal). La oracion utilizada es una oracion

"‘ ‘ENAW- adverbial de lugar, introducida por un adverbio

” relativo de lugar “donde”. La oracion completa podria

" ser por ejemplo asi: “Viene bien donde hay un

= resfriado.” No obstante, aunque se trata de una
oracion adverbial de lugar, su intencion no es referirse a algun lugar, sino presentar una
condicion oculta: Si estas resfriado, compra nuestro Frenadol. El anuncio no cumple las

reglas sintacticas, pero no se puede decir que no sea coherente.

Otra tendencia que se puede observar hoy en dia es que se tiende a simplificar todo,
a decir lo minimo requerido sin mas. Lo podemos ver en el caso de presentaciones
escolares, laborales, pero también en la publicidad y el periodismo. Se utilizan esquemas,
graficos, informaciones en puntos y se requiere ser breve, preciso y claro. Debido a esto,
a aquellos textos puede faltar en gran medida la coherencia y también la cohesion o
conexion. Pero hasta aquellos mensajes poseen un cierto grado de coherencia, porque si

no lo poseyeran, los interlocutores no podrian descodificar su significado.

Tu gestor te ayuda a que tu ahorro sea: Aplica & Flan Alaro
4 v Mas facil. pergue te ayuda a conocer tu capacidad de aherro.
~/ Flexible, para que ahorrar no signifigue una obligacion periodica y se

‘ adapte siempre a tu situacion actual.

~/ Automatico. O, en otras palabras, que ahorres sin que tu balsillo lo
note.

g‘l

El presente ejemplo* proviene de la pagina web del banco Sabadell y presenta las
ventajas del ahorro periddico. En este apartado se ponen las razones por las cuales el
destinatario deberia pedir una cita con un gestor del banco Sabadell. Cada

razon/argumento esta puesto en un punto precedido por un signo de palomita de color

4’Recuperado de: https://www.marketingdirecto.com/marketing-general/publicidad/los-anuncios-de-
antigripales-superaron-a-sus-principales-competidores-en-el-mes-de-enero (2020/04/01)

8 Recuperado de: https://www.bancsabadell.com/cs/Satellite/SabAtl/Ahorro-
Periodico/6000026512706/es/ (2020/04/01)
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azul. La razon va en negrita y la justificacion de esta ya esta en letra normal. El autor de
este texto tratd de hacer el mensaje interesante no solamente semanticamente Sino
también visualmente. Y a pesar de que esté en puntos, el texto se puede considerar

coherente.

Para que un texto sea bien comprensible y para que no sea solamente un cimulo de
oraciones sin relacion alguna, es primordial que el texto sea coherente. La coherencia

depende de ambos participantes de la comunicacion: del emisor y del interlocutor.

El emisor tiene que formular la idea que quiere expresar/transmitir a su interlocutor
de una forma bien comprensible no solamente para él mismo, sino para el otro. Y el
destinatario tiene que esforzarse en decodificar el significado de lo que ha oido/leido.
Para la correcta comprension del enunciado/mensaje es importante que ambos, el emisor
y el interlocutor, compartan conocimientos del mundo (culturales, sociales, profesionales
u otros), o si no los comparten, el emisor por lo menos debe tratar de adaptar la
informacion que quiere transmitir a los conocimientos de sus interlocutores y, a
continuacion, que el interlocutor esté dispuesto a intentar a entender al mensaje del

emisor.
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4.2.Cohesion

La cohesion ocurre cuando la interpretacion de algiin elemento del discurso depende
de otro elemento. (Halliday, 1976: 4) El elemento del cual depende otro elemento puede
ser de dos tipos, o puede referirse a un elemento que esta presente en el texto (el.

endofdrico), o a un elemento que esta fuera del texto (el. exofdrico).

temporal

espacial

elementos
que
contribuyen
ala reiterativa
cohesion del
texto
repetitiva

asociativa

4.2.1. Elementos endoforicos

Los elementos endoforicos pueden ser 0 gramaticales o lexicales y se pueden referir
a un elemento que esta atras en el texto (anaforas) o a un elemento que esta delante en el
texto (catdforas). Las anaforas/cataforas se hallan con mucha frecuencia en los textos

publicitarios, ya que atribuyen a la correcta cohesion del texto.

Las anaforas gramaticales pueden tener forma de un articulo determinado, un
pronombre (posesivo, personal), concordancia gramatical, género gramatical, etc. Con
mucha frecuencia se utiliza también la elipsis, o sea el hecho de suprimir algin elemento.

La elipsis de los pronombres personales es casi obligatoria, pero otras elipsis ya no lo son.

Las anaforas lexicales se subdividen en difusas, asociativas y directas y estas aun en
reiterativas y repetitivas. Las difusas son aquellas expresiones que resumen alguna
informacion previamente dicha. Las asociativas son las que se asocian a un término
comun (Las anaforas asociativas al antecedente “familia” en un texto pueden ser los
particulares miembros familiares). Y por ultimo, las anaforas directas son aquellas que

repiten el antecedente (repetitivas) o lo reformulan (reiterativas).
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El principal beneficio de la crema Roc es que humecta y corrige tanto las lineas de
expresion como las arrugas mas profundas. Esto se debe a que (elipsis) contiene una
concentracion mas alta de retinol que la mayoria de las cremas. Este producto beneficia
la tersura de la piel porque estimula el colageno y la elastina. Ademas, esta crema también
tiene acido hialuroénico.

El texto®® tiene como objetivo persuadir al destinatario a que compre la crema Roc.
El sintagma nominal “la crema Roc” vamos a utilizar como antecedente para mostrar
algunos tipos de elementos endoforicos presentes en el texto. Hay una gran cantidad de
anaforas gramaticales que Se pueden ver en las terminaciones de los verbos conjugados
sefialados por color azul. A parte de las anaforas gramaticales se hallan en el texto también
las anaforas directas y una anafora difusa. Las anaforas directas repiten (repetitiva — esta
crema) o reformulan (reiterativa — este producto) al antecedente. La anafora difusa esta
sefialada por color rojo y su funcion es que resume lo dicho en la oracion anterior (cuales
con los beneficios de la crema Roc). En la segunda oracion podemos observar un ejemplo

de elipsis nominal (el sujeto es omitido/eliptico).

“Los 19 mejores bosques de Espaia: La experta de Greenpeace Espafia asegura que

de Tosande es una de las mas importantes de Europa. "Los tejos son de los
arboles mas longevos de la peninsula y es mas comun encontrarlos solitarios. De camino
a la tejeda hay encinas, robles y brezales, y mas cerca se asciende por un hayedo
espectacular, sobre todo en otoflo, con un paisaje multicolor", explica.”

La palabra “bosques” funciona como antecedente a varios elementos del presente
texto®!. A este antecedente se asocia una gran cantidad de palabras: tejedos, tejos, arboles,
encinas, robles, brezales y hayedos. Todas estas palabras tienen funcion de anaforas
asociativas (asocian elementos del mismo grupo). La palabra “tejeda” funciona como
antecedente de dos anaforas directas repetitivas (se repite la misma palabra) y la palabra
“tejos” se podria calificar como anafora asociativa de “tejeda” (se trata de bosque de

tejos).
4.2.2. Elementos exoféricos

Los elementos exofdricos o, en otras palabras, la deixis, sirven para referirse a algun
elemento que se encuentra fuera del texto y que no se puede decodificar sin tener el
contexto apropiado. Los pronombres personales (yo, ta, €l), los adverbios de lugar (aqui,

alli) y de tiempo (hoy, ayer) son tipicos ejemplos de deixis. Para interpretarlos

%0 Recuperado de: https://ideas.mercadolibre.com/ar/bienestar/mejor-crema-antiarrugas/ (2020/04/01)
51 Recuperado de: https://www.consumer.es/medio-ambiente/los-19-mejores-bosques-de-espana.html
(2020/04/01)
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correctamente, hay que conocer la situacion (quien es el emisor Yy quien el interlocutor o
cuando y donde tiene lugar el enunciado). Los pronombres demostrativos (este, ese,
aquel) pueden desempefiar igualmente la funcion dedntica como la funcion anaforica. El
enunciado: “Cual te gusta mas ;esta o esa?” sin saber el contexto resulta ser incoherente,
ya que no sabemos a qué se refiere el emisor. Hay que afiadir que la deixis se puede
expresar también mediante otras expresiones lingiiisticas (algunos verbos como

traer/llevar, ir/venir, etc.)

En el siguiente fragmento® de una noticia extraida del periddico “el Pais” se
encuentra una gran cantidad de elementos deicticos temporales (unas horas después, este
miércoles, en los proximos dias, el mes). Estos elementos no se pueden interpretar

adecuadamente sin saber la fecha de publicacion de la noticia.

Unas horas después de que se diera a conocer la noticia de la muerte del primer caso por
coronavirus en el pais este miércoles, el presidente Lopez Obrador ensefiaba unas
estampitas” 'y minimizaba asi una crisis global que ya ha afectado a mas de 230.000
personas en todo el mundo. Los expertos prevén que el punto la escalada en el pais
latinoamericano llegara en los proximos dias, antes de que termine el mes.

2Recuperado de: https://elpais.com/sociedad/2020-03-20/mexico-ante-la-pandemia.html (20202/04/01)
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5. Los medios de comunicacion de masas

Nuestro punto de vista sobre el mundo es hoy en dia, en los tiempos de los medios de
comunicacion de masas y otras tecnologias informadticas, creado en gran medida por via
de los medios, quizas en algunos casos mas que por via de la experiencia personal. Los
medios de masas nos facilitan informaciones de todas disciplinas existentes, ya sea de
politica, economia, deportes, cultura, salud, viajes etc. Son la reflexion de nuestra época
y también funcionan como un archivo de los acontecimientos de nuestro tiempo. A parte

de esto, los medios de masas poseen la fuerza de influir y crear por si mismos.

Bajo la expresion “medios de masas™ se amparan los medios clasicos como television,
radio o prensa, ya sea prensa seria 0 amarilla. Sin embargo, hoy en dia, ya podemos
incorporar en ella también los medios nuevos a los cuales pertenecen, por ejemplo,

internet, los videojuegos o las televisiones interactivas.

Los medios de masas facilitan la comunicacion entre un solo punto de partida (emisor)
y un punto de llegada (destinatarios) no especificado en su niimero pero que puede ser
muy grande. Los medios de comunicacion no favorecen la comunicacion interpersonal,
todo lo contrario: un emisor concreto comunica con una gran cantidad de destinatarios
que no tienen entre si ningln tipo de conexidn, no se conocen y crean la masa. Entre los
medios de masas estan los periddicos, la television con sus equivalentes electronicos y

los libros en el ambito electronico. (Jirak, Képplova, 2003: 16 — 21)
5.1. Medios y tipos de comunicacion

Como acabamos de decir, los medios de masas no utilizan la comunicacion
interpersonal. En este subcapitulo vamos a ver con mas detalle qué medios y qué tipos de
comunicacion existen para poder definir cuales de estos se emplean en los medios de

masas.
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5.1.1. Medios de comunicacion

medios medios
primarios terclarios
comunicacion verbal comunicacién por - medios de masas
— no verbal medio de mensajes !
y escritos, teléfono, ...
-
 SE—  E—
— cara a cara a distancia — a distancia
- -
 SE— SR
+ tiempo X tiempo A tiempo
—{  lugar X lugar —{ % lugar
+ entre individuos + entre individuos X entre individuos
- -~

Los medios de comunicacion se dividen en medios primarios, secundarios y
terciarios. A los medios primarios pertenece la comunicacion verbal y no verbal y se trata
de la comunicacion entre dos (o mas) personas cara a cara. De ello resulta, que la
comunicacion primaria se desarrolla en un cierto tiempo, en un cierto lugar y entre unas

ciertas personas y no se puede repetir.

Los medios de comunicaciéon secundarios son aquellos medios, que facilitan la
comunicacion no condicionada por el tiempo ni por el lugar. Son aquellos que utilizan
escritura, dibujos, grabacion sonora etc. para transmitir la informacion requerida. Sin
embargo, este tipo de comunicacion ya esta empobrecido en la comunicacion no verbal
que puede transmitir a parte del mensaje también los sentimientos. L0os recursos de la
comunicacion no verbal en la comunicacion electronica tratan de ser expresados, por
ejemplo, por medio de emoji u otros simbolos. Lo que tienen en comtn los medios

secundarios con los primarios es que facilitan la comunicacion entre individuos.

En contraste, los medios terciarios de comunicacion nacieron de la necesidad de la
gente de compartir las ideas con otros. Ya no se trata de comunicacion entre individuos,
sino de comunicacion en la cual se pierde la nocion del individuo. Los medios terciarios

son los medios de masas.
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5.1.2. Tipos de comunicacion segin la organizacion de la sociedad

La comunicacion puede efectuarse en varios niveles segiin quienes sean Sus

interlocutores:

— intrapersonal
&
(] o oz 110
o | interpersonal (diadica,
20 triadica)
o
=
£
By [ grupal
=
E2 —
= Q
23 :
2 R intergrupal
=
g
Qo
[&]
= — institucional
]
5
+—

—com. de toda la sociedad

La comunicacion intrapersonal es la comunicacion interna de cada individuo. Como
ejemplo de esta podemos mencionar el razonamiento interno sobre qué ropa ponerse para
una cita de trabajo (el individuo hace una argumentacion interna sobre que seria lo mas

adecuado — si algo formal o informal, ...)

La comunicacion interpersonal es comunicacion entre dos (diadica) o tres (triadica)
personas. Los participantes de la comunicacion interpersonal se encuentran en el mismo
nivel (ninguno de ellos es lider) y ambos (o los tres) son hablantes y oyentes. Los papeles
de hablante y oyente se cambian segtn la necesidad: Si uno quiere reaccionar a lo dicho
por el otro, se cambia de ser el oyente a ser el hablante. La forma de la argumentacion es

el didlogo.

Muy parecida a la comunicacion interpersonal es la comunicacion grupal. La mayor
diferencia entre ellas es, que en la comunicacion grupal ya se encuentra alguna autoridad
que puede dirigir la comunicacion: en un grupo laboral, la autoridad es el jefe o alguien
en mayor puesto, en familia son los padres, en grupos deportivos son los entrenadores,
etc. También este tipo de comunicacion utiliza la forma de didlogo y suele ser hablada,

aunque no tiene que serlo.
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Otro tipo de comunicaciéon que se relaciona con la comunicacion grupal es la
comunicacion intergrupal. Suele ser ya mas formal que los previos tipos de comunicacion

mencionados y puede tener algunas reglas dadas de comunicacion.

La comunicacion institucional se vincula meramente con el ambiente laboral. Suele
ser ya muy formal y puede ser oral o escrita. También puede tener una forma muy
especifica: se trata de comunicacion mediante formularios, ordenes, documentos,

protocolos, etc.

Y, por tltimo, queda mencionar ¢l tipo mas relevante para los fines de este trabajo y
este es la comunicacion de toda la sociedad. A este grupo pertenece la comunicacion de
masas que es accesible para todos miembros de una sociedad. Para la comunicacion de
toda la sociedad es tipico que se pierda en ella la forma del dialogo, 0 sea ya no se trata
de una comunicacion interpersonal sino de una comunicacion mediatica. (Jirak,
Képplova, 2007: 39-41) El emisor del comunicado no tiene ningun contacto directo con
sus destinatarios y no puede ver sus reacciones. La comunicacion es unilateral y estd

destinada a un publico amplio.

A pesar de que se trata de una comunicacion desindividualizada, se pueden observar
esfuerzos para hacerla lo mas individualizada posible por medio de fotografias, videos,
espacios chat (que ofrecen la comunicacion con alguien de la compaiiia), con expresiones
de tipo: “Paracualquier duda o aclaracion, poéngase en contacto con nosotros pPor
email/teléfono”, verbos en segunda persona del singular, ... simplemente se intenta que
el destinatario se sienta como si el mensaje estuviera destinado para él y no para un

publico amplio.

Sobre la comunicacion mediatica (publicada en los medios de masas) se podria decir
que es un cierto tipo de mercancia cuyo objeto principal no es tanto informar sobre la
realidad, sino obtener beneficios. Cuanto mas alta es la venta/indice de audiencia, mejores
beneficios va a obtener el medio. De ello resulta que los medios necesitan proporcionar

las necesidades del mercado en el cual se encuentran.
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5.2.Caracteristicas de los medios de masas

La importancia de los medios de masas en nuestra sociedad moderna es muy
primordial y todavia sigue creciendo. McQuail indica algunas razones por las cuales el

interés por ellas es tan alto:

fuente de

interpretaciones
de la realidad

social

fuente de
entretenimiento

medios
de
masas

ambiente donde se
desarolla una gran

cantidad de camino a la gloria

acontecimientos ; para Ialgente I
publicos nacionales e IO R

internacionales presentacion
publica eficaz

De las razones senaladas en el esquema, la mas importante es que los medios de masas
representan una fuente de poder. Tienen el poder de influir, de persuadir o hasta de
manipular a la gente, de promover innovaciones en la sociedad, etc. Otra demostracion
del poder de los medios de masas se puede ver en que regulan el pensamiento publico

sobre qué es normal/aceptable y qué no lo es.

La mayor actividad de los medios es la produccion y distribucion de las

informaciones.
5.3.Lenguaje publicitario

El lenguaje publicitario pertenece a los lenguajes especiales que forman parte de la
lengua comun pero que utilizan una terminologia propia segun la esfera donde se utilicen
(Ienguaje deportivo, econdémico, politico, ...) (Vilches, 2014:150) EIl objetivo del
lenguaje publicitario es persuadir a sus destinatarios a que hagan algo (a que compren su

producto, a que elijan su banco y no otro, a que voten a su partido, etc.). De ello resulta
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que este tipo de lenguaje es siempre argumentativo, ya que Su meta es

persuadir/convencer sobre cualquier asunto.

El lenguaje publicitario es determinado, en una gran medida, por un auditorio que esta
compuesto de personas de uno o mas niveles culturales y sociales. Por lo tanto, hay que
usar argumentos variados y multiples. El objetivo del autor de la argumentacion
publicitaria es captar atencion, provocar el asentimiento y el interés del auditorio. En la
argumentacion publicitaria es imprescindible llegar a tener éxito, ya que de otro modo
perderia sentido hacerla. Para este fin, los autores a menudo usan los esloganes, los juegos
lingtiisticos y en el caso de la argumentacion oral también los recursos visuales y el tono
apasionado, preocupado, ... El éxito es muchas veces también mas importante que la
sinceridad del discurso y para lograrlo se utilizan recursos persuasivos, manipulacion, etc.
Sin embargo, el lenguaje publicitario se suele fundar en la verdad.

“Los argumentos en favor del producto que se quiere anunciar pueden ser de todos los

tipos, pero han de ser adecuados para que el publico al que se dirige el producto lo

acepte completamente, para condicionarlo hasta el punto de que lo prefiere a otros del
mismo tipo” (Lo Cascio: 1998: 334)

5.3.1. Caracteristicas del lenguaje publicitario

Con el lenguaje publicitario nos podemos encontrar en los anuncios televisivos, cufias
de radio, carteles, folletos, graficas en periddicos o en Internet. La publicidad quiere
informar sobre la existencia de algo (producto, oferta especial, evento), atraer los
receptores y persuadirles de que necesitan justo este producto/servicio y en el caso de un
anuncio publicitario comercial, aumentar posteriormente las ganancias. Vilches (Vilches,
2014: 151 -152) menciona algunas caracteristicas que deberian cumplir los anuncios
publicitarios: deberian ser breves, sencillos, concisos, pero también veraces, o al menos
creibles. Otro rasgo caracteristico es la repeticion/reiteracion de la informacion crucial.
Los anuncios tienden a ser originales y en algunos casos hasta divertidos para captar la

atencion de la gente.
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brevedad sencillez reiteracion creatividad

=transmitir la =ascribir bo mas
mayar comprensible
infarmacian pasible

=repetir la =juegD con
informadion colores,
crucial varias tipografia,

VELEs para gque imagenes,
los destinatarios. lengua
la memoricen

pasible con el =uzo del lengusje
MEnar numero sendillo
de palabras

/

Rasgos publicitarios del cartel publicitario de la marca Mc Cormik a su mostaza: >

Brevedad: el anuncio consta de solo dos oraciones.
B it Sencillez: ambas oraciones son oraciones simples y
usan léxico sencillo y facilmente comprensible.
Concisién: no hay ninguna informacioén abundante
Repeticion: el logo de la marca esta puesto dos veces
en el cartel (uno esta en la botella y otro en la parte
inferior a la derecha).

Creatividad: en la oracion “Tu comida se va a poner
mas buena” la palabra “buena” tiene doble sentido:
quiere decir que la comida con la mostaza va a saber

bien y también se va a poner “guapa”. El disefio del

N™ ~ ot R i cartel es muy original.

Argumentacion del anuncio: idea (omitida): Compra la mostaza de la marca Mc
Cormik, porque, argumento: con ella tu comida se va a poner mas buena, asi que/por eso,
conclusion: jPéngale lo sabroso!

Nivel morfosintactico del anuncio: El anuncio consta de dos oraciones simples. La
primera oracion es enunciativa positiva. El predicado esta formado por una locucion
verbal ponerse + adjetivo. Mediante el pronombre posesivo “tu” en forma de segunda
persona del singular la compania/el autor se dirige hacia el destinatario del anuncio. EL
uso de los pronombres personales y posesivos en segunda persona del singular es muy

frecuente en el lenguaje publicitario. La segunda oracion es imperativa. El predicado en

% Recuperado de: https://www.adsoftheworld.com/media/print/mccormick_fish (2020/04/01)
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tercera persona del singular del presente de subjuntivo es forma para hablar de Usted, asi
que en cambio con la primera oracion donde se tutea al destinatario, en esta se le trata de
usted. Puede ser causado porque la forma “pongale” conviene mas a la fonética, es mas
meldodico y ademas es igual de largo en el numero de letras que la palabra “sabroso”,

entonces es mas adecuado tipograficamente.
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6. Analisis detallado de un texto argumentativo

En el presente capitulo vamos a analizar un articulo de opinion periodistico de la
Seccion de Opinion del periodico El Pais y se llama “La heterosexualidad es peligrosa”
del autor Paul Beatriz Preciado.

El articulo completo esta puesto en las siguientes dos paginas para poder referirse a
parrafos particulares en el analisis. NO obstante, para leerlo entero es mas conveniente

acceder directamente al articulo en internet® ya que la calidad de las fotos es insuficiente.

La estructura del analisis es la siguiente: primero vamos a ver la estructura del texto,
si cumple las caracteristicas basicas de un texto argumentativo 0 no. Luego siguen dos
tablas. La primera tabla se dedica a los aspectos gramaticales y pragmaticos del articulo.
Los mas importantes, o sea, l0s que ayudan al texto a ser un texto argumentativo estan
subrayadas. La segunda tabla ensena la mayoria de los elementos que ayudan a la
coherencia y cohesion del texto: no he puesto todas las anaforas gramaticales ni las elipsis,
ya que resultaria demasiado largo y no seria ni util. A continuacion, me dedico a las
formas verbales que se pueden encontrar en el texto. También considero importante
dedicarse a la terminologia usada, puesto que es un articulo con una gran cantidad de
términos de la materia de los LGBT (Lesbianas, gais, bisexuales y transgénero) que, para
mi era un campo desconocido. Y, en la parte final del analisis sigue el propio analisis de
los argumentos utilizados a lo largo del texto. Cada argumento estd esquematizado y

luego descrito con detalle debajo del esquema respectivo.

5 Enlace al articulo de opinion: https://elpais.com/elpais/2019/11/24/opinion/1574609789_778125.html
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w 1 Las estadisteas mas recentes revelan cue cada dia siete mujeres mueren a

manos de sus mandos, axmandos, padras de sus 1¥jos, companeros
sentumentales o novios 2n uno de los paises de la comundad econémica
europea La mayoria deestos asesnatos se producen dentro del espacio
doméstico o a menos de 300 metros de éste y benen lugar, en su mayor parte,
después de que las mujeres hubieran denunciado, al menos una vez, la violencia
de sus compafercs, sinque estas denuncias hubieran dado lugar a medidas
preventivas o cautaelares juridicas o policiales que pudieran ewtar la repeticidny
laamplficacén de esa violencia Hasta la muerte. Esto, senalémoslo por si
hubserz podido pasamos por alto, ocurre en paises occidentales que
tradicionalmente se presentan como desarrollados y que se rigen por
constituciones asillamadas democraticas

mN Las mueres son objeto de violenca porgue son culturaimente situadas en una

posicidn politica subalterna frente al hombre hotero-patniarcal Las mujeres
transexuales, los hombres afeminados y las personas cuya coreografia corporal
0 cidhigo vestimentano no carresponde a lo que en térmmnos de género se espera
de elias en un contexto social y politico dado. son también obieto de viokencia En
este contexto de wolencia, resultan no solo empiricamente emmroneas sino
tambeén polfticamente obscenas 13s criticas de las feministas conservadoras
espandlas como Amelia Valcarcel o Lidia Falcon contra las majeres trans. No séio
las mujsres trans no son agentes de violencia. sino que. al contrario, son uno de
os supetos politicos mas vulnerables frente ala violencia hetero patriarcal

3 Viimos. como afirma la ferminesta boliviana Maria Galindo, en “machocracias™, o
a por decirlo con Cnsting Morales, culturas “macho facho necliberales” donde la
wiolenca se gjerce sobre todas las mujeres y sobre 10dos 1os cuemos no-binaros
¥ no heteronormativos. ya sean cis (se denominan “cis” aquellas personas que se
identifican como ¢l género que les fue asiganado en el nacimiento, a diferencia de
1as personas “trans” 0 ‘no-binares” que No se identifican con el género que les

dstintos como Bolivia, Irdn y Francia. La revolucién feminista serd la revolucion
de todes o no sera

mﬂi—-g fermunicidios nos permite sacar algunas
identificado como conclusiones sobre a relacidn ent
“mujer” sobre ¢l plancta necropolitica y género, entre gobierno
Tierra en 2019 ¢s una de la vida y la muerte y gestion de
posicion politica de alto sexuahdad En primer lugar serun
g cuerpo entificado como “muger”
sobre €l planeta Tierra en 2019 esuna

posicion politica de afto nesgo Y digo

“posicién politica™ y no posicién
anatémica porgue no hay nada, empiricamente hablando, que permita establecer
una diferencia sustantiva entre hombres y mujeres. No conozco mujeres gque
sean agredidas porque s¢ paseen Con una carta cromosdémica XX dibujada sobre
la frente. ni actos de wiolencia machesta que requseran un examen del Gtero como
condicion previa para llevar a cabo ol ataque

Esun cn sexual

que sitiia a
las mujeres en la posicion de violencia. i en argumentos
de victima y crotiza la naturalistas que harian que los
diferencia de poder y la cromosomas y no las relaciones de

manos de sus amantes, companeros 0 novios dentro de relaciones
homosexuales Miremos atentamente las cifras de femimcideos. La segunda
conclusion que emerge del examen de estas cifras es que los ataques, abusos y
asesnatos de mujeres en ol dmbito doméstico se producen dentro del marco de
ia relacion heterosexual Este dato no es nunca mencionado cuando se habla de
feminicidio, pero es quizds politicamente of mas importante. La hoterosexuabdad
s un régmen sexual necropolitico que sitta a las mujeres, cis o trans, en la
posicin de victima y erotiza la dderencia de poder y la violencia La
heterosexuabidad es peligrosa para las mujeres
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El reconocimients de esta relacidn silerciada entra viclencia y heterosexualidad
m_@mﬁmm el cambio de nuestros objetivos politicos. Mientras el movimiento gay v
lesbiano sa ha concantrade en los dltimos treinta afos an la legalizacidn dal
miatnmonic homosexual, un mavimients de Iberacion somatopaliics se daria
how como obietive la sbalicidn del matrmonio haterosasual corro institucidn que
legitima esa vidlencia. Del mismo modo, & reconecimiento del hecho de que la
mayor parte de los abusos v las violencas sexuales contra nifios. nifias v nifes
tienen lugar en el seno de la familia hetercsexwal llevaria a la abelicidn de la
familia como institucién de reproduccidn social. en lugar de a la demanda de
legal zecidmn de la adopcibn por parte de las familias homoparentales. Mo
necesitamos casarnos. No necesitamos formar familias. Necesitamos inventar
formas de cooperacien politica que excedan la mendgama, la filiacion genética y

la tamilia hetero-patriarcal.

m.ﬂm_ las mujeres trans fueran el problerna del feminismo, entonces, déjenme
decirles gue no habria problema. Las mujeres trans no son el agente de la
vigdlencia, del abuse o del maltrate. Pero leses mas facil a las feminstas
naturalistas acusar a las mujeres trans en lugar de sefalar un problama que
cONCieme a Sus prapias vidas y requiere cuestionar sus propias camas: la
heterosexualidad normativa. El caracter constitutivamente violento de la
neterosexualidad normativa fue denunclado desde mediados del siglo pasado

par buen niemera de faministas radicales, sin embargo, esas criticas no pudieron

seroidas a causa de 1a lashofobia que atraviesa &l sistema patrarcal y que

mpregna también el feminieme, una leshotfohia sdlo equiparakle a la transfobia

del ferminismo actual.

Tratemos de escuchar ahora a las guerrileras de finales del siglo XX que

8
m habiendo sido situadas enla posicion heterosexual (muchas de ellas lo fueron) se
afirmaron come “cimarronas” y escaparen hacia el lesbianisme politice: En 1968,

Ti-Grace Atkison se define como lesbianz v rompe con el mavimiento feminista

armericans NOW presidido por Betty Friedan, denunciande la defensa gqus HOW
hacia del matrimonio, una institucion que para Atkinson legitima la expropiacidn
del trabajo de las mujeres y les somete ala voluntad ¥ al deseo masculinos. Betty

Friedan verd en las leshianas una “amenaza violetz” a los valores heterosexuales

de su feminismo. Jill Johnston, la primera lesbiana que salid del armarioenlas

columnas del Yillage Yoice en Estados Unidos, solia presentarse en las reuniones

y en las fiestas con su pele largo v su camisa entreabierta dirigiéndose alas

chicas heterosexuales conuna actitud jovial e irreverente que ella misma

denominaba “seduccidn comeo protesta politica contra la heterosexualidad ™ Es

asi como surgid la expresién “el feminismo es la teonia, el kesbiansmo es la

practica.” ¥ algunas chicas pasarona la préctica.

Unias anos mds tarde, Moniowe Witz

Solola des mv define laheterosexualidad no come
Eq—i—.nm_-mﬂﬂ-i—ﬁﬂ la una prictica sexual sino comaun
heterosexualidad régimen politico. La afirmarion de que
EHEE redistribuir las hay mujeres que son naturalmente
ﬁl-m-nng-ﬂ..h—n ‘O&.ﬂ.w heternsexuales ps tan falaz como la de

que los hambres son por naturaleza
violentos. Fara Adrienne Rich, la
hotarocosualidad no g2 una criontacidn
o una opcidn sexual, sino una obligacicn politica paralas mujares. Mo hay deseo,
hey norma. Rich denamina a esaley no escrita heteronormatividac. Audre Lorde
examing la relacibn entre hetercsexualded y racismo y nes enzefla a detectar las
vinlentas formas oe ernfizacitn oe Ins cuerpos subaltermns en las culhuras
hegemdénicas. Si para Virginia Wealt una mujer necestaba una habitasidn propia
para escribir, para Audre |onde esa habisanon, 51 es liore v segura, no pueda
wstar on el domicilio heterozeoual y mucho moncs conyugal .

.m. 1 D_ﬂ_:n:ﬁ:ﬂ. afies despuss de las pnmeras guerrilleras, las mujeres heterosexvales

§

SIFUEN SIENC 3a5esNadas por sus Mandas v por sUs Novios. 31 es cerioque hoy
esmas facil afirmarse come lesbiana que en 1960, la heteresexualicad
recaloitrante no ha dejadn de s2r por elioigualmente mortifera. Gayle Fuban, Fat
Califia y Kate Bornstein, influenciadas per la culivra BDEM y trans, danuna
wurlba mas de tuerca ¥ sugieran no entrar 2n relaciones heterossxuales, sea con
quien sea. Esto exige una des-identificasicn previa tante de los hombres, come
celas mueras f0ue sanm una relacion heternsexual en laoua anus oue
supuestaments soupa la posician palitice de hombre reruncia a la deliniciin
snharana de la masculinidad comoderentara de podar? LCAMD S2ria una
relacidn supuestamente ‘hetercaesuel”, pero sin hombres v sin mujeres? Son lo:
hormbres cis las que debern incar ahors un procesa de des-dantificacian crmies
conrespecto A 5Us propies posicienss de poder enla heterosexualidad
normatva. Des-machincarss, des-tachaizarss, des-neclibsra i zarss

_. _. GO 135 DONTICAS (I8 BEnero oS OCUTTS O MSmo Que Con 135 DolTicas del
madizambiznte: sabemos muy bien la que ssti ocurmiendo y russtra propia
responsabilidad en elle, pero no estamos dispuestios a cambier. Esta resistencia
al camibin 52 manMesta no 560 por parte de AqUATDS QU OCLIRaN fosicnnes
hagemanicas, sino también por parts de bes ousrpes suhalternos, aqusllos que
sufren de forma mds directa las consacuencias de un régmen de podar. Mos da
miedd paroer privileios. o renunciar 3 [0 poco oue FeNemos, tRMemos
recanacarnos an be abyactn Pera o supuestamente abyecto e meajar gua la
narma Sdlo o tramsformacian del deseo podrd mewilizar una transicidn politca
Imag no gue lo que estoy diciendo No genera un entusasmo inmediato en las
Masas, pero ot prooso afrontar eoloctvamanto lac contariancias oo la heroncia
necrapclitica del patriarcads —si fuzra un disco lo habrian lamado Expansive st
—. Silola des-patiarcabzacidn de & belerosexualidad perminrd redistnbur as
nosiciones e pader, sl 1a des-neteresamalizacdn de las reaciones hara
posible & liveracidn no sdko de las mujeres, siro tambign y paradojicamente, de
los hombres. Entre tanlo, que cada mujer tenga una pistola y sepausarla. Mo hay
tiemipe que perder La revalszidn ya ha comenzado
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Estructura del texto

Antes de leer el texto hay que mencionar algunas informaciones basicas sobre él. La

estructura del articulo se ve mucho mejor al abrir el articulo en Internet, ya que en este

documento estd omitida la foto debajo del titulo, el nombre del autor y la fecha de

publicacion, tampoco se puede ver claramente el diferente tamafio de las letras. El titulo

esta puesto en cursiva, en negrita y en letra grande y la introduccién va también en letra

mas grande que el resto del articulo. A lo largo del texto se encuentran tres cuadros que

presentan las opiniones cruciales del articulo y van en letra grande y en negrita.

Titulo

cuerpo

argumentativo

conclusion

Propésito del texto

El articulo consta de 11 parrafos. La opinion
crucial sobre la cual se va a desarrollar la
argumentacion estd resumida en el titulo “La
heterosexualidad es peligrosa”. El primer
parrafo presenta la tesis del texto
argumentativo. El cuerpo argumentativo se
desarrolla en los parrafos 2 — 9, sin embargo,
los §8 y §9 tienen mads caracter expositivo y
explicativo que argumentativo y la
conclusion se halla en los Ultimos dos

parrafos (§10, 11).

El propdsito del texto es advertir de la violencia machista (no solamente doméstica)

contra las mujeres en las relaciones heterosexuales. El proposito se puede encontrar en la

tesis que dice que cada dia mueren mujeres a manos de sus familiares/compafieros

masculinos y que a pesar de que muchas de ellas habian previamente denunciado la

violencia sometida sobre ellas, ninguna institucion publica les ayudd a evitar esta

violencia (§1).
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Cuerpo argumentativo

En el cuerpo argumentativo el autor expone las razones por las que piensa que ocurre
tanta violencia machista y llega a la conclusion de que es debido al hecho de que nuestro
sistema es heteropatriarcal y que los hombres tienen una posicion politica mas alta que

las mujeres y tienen a las mujeres en una posicion subalterna.

En la misma posicion en la que estan las mujeres pone también a otros grupos sociales
como los hombres afeminados, las mujeres trans y otras personas no heterosexuales.
También proclama que el hecho de llevar a cabo la violencia no se puede asignar a todos
los hombres ni que se puede decir que todas las mujeres sean objetos de violencia.
Proclama que la causa de esta violencia se halla en el sistema heteronormativo y en el
hecho que vivimos en machocracias. Para defender su opinién de que la violencia
machista es solamente cosa de relaciones heterosexuales argumenta con datos estadisticos
(sin embargo, no pone ningin niimero exacto ni ninguna fuente de la cual provenga esta
informacion) acerca de los abusos de nifios, los ataques y asesinatos de mujeres en el
ambito doméstico heterosexual. Argumenta que para cambiar esta relacion entre violencia
y heterosexualidad hay que inventar nuevas formas de cooperacion politica que excedan

la heteronormatividad.

En el parrafo 7 se centra en mostrar que la mala actitud de las feministas con las
mujeres trans es igual de inapropiada que la lesbofobia del sistema patriarcal. Los § 8 y
9 sirven como una retrospeccion a la historia cuando las feministas veian en las lesbianas
una amenaza violenta hacia los valores de su feminismo y como unos afios mas tarde las

aceptaron y cambiaron también su actitud hacia la heterosexualidad.
Conclusiones

La conclusion se encuentra en los parrafos 10 y 11. Primero pone varias preguntas
retoricas que animan a los lectores a pensar sobre ellas. Luego concluye que los que tienen
que empezar a cambiar son los hombres cis. El Gltimo parrafo anima a todos lectores a
que no tengan miedo del cambio porque solamente “la transformacion del deseo podra
movilizar una transicion politica” que es primordial para la liberacion no solo de las
mujeres, sino también de los hombres. El texto termina por un llamamiento a “que cada
mujer tenga una pistola y sepa usarla. No hay tiempo que perder. La revolucion ya ha

comenzado.”

78



Aspectos gramaticales y pragmaticos del texto

Conectores logicos y marcadores discursivos:

Indicador de tiempo

Unos afos mas tarde, en 1968, cincuenta
afios después de las primeras

guerrilleras, cuando, mientras, cada dia,

después de, desde mediados del siglo

pasado

Indicador de cantidad

La mayoria de estos asesinatos, todos
los cuerpos, cada mujer, la mayor parte

de los abusos, buen nimero de

feministas radicales

Indicador de argumento

Porgue, pero, sin embargo

Indicador de autoridad

Por decirlo con Cristina Morales, como

afirma la feminista boliviana Maria

Galindo

Indicador de probabilidad o duda

quizas

Organizadores textuales

En primer lugar, la segunda conclusion

Indicador de conclusion

Por eso, entonces

Indicador de premisas

Si, si es cierto que,

Indicador de oposicién,

contraargumento

Al contrario, pero, no es, sino

Indicador de adicion

No soélo...sino que también;

Indicador de modo

Es asi como surgio, del mismo modo

Indicador de causa

A causa de

Indicador de comparacion

Es mejor que, es mas facil, es tan falaz

como, como

Indicador de explicacion

No sélo..., sino que, v digo...
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Elementos deicticos y anaféricos del texto

Tipo: Ejemplo: Aclaracion:

Anafora directa La amplificacion de esa se repite la palabra
repetitiva: violencia violencia

Anafora directa No so6lo las mujeres trans  Las mujeres trans son el
reiterativa: no son entes de violencia,  antecedente para la anafora

sino que, al contrario, son
uno de los sujetos
politicos mas vulnerables
frente a la violencia
hetero-patriarcal

directa reiterativa “sujetos
politicos”

A menos de 300 metros de
éste

sustituye la expresion
“espacio doméstico”

[...] culturas “macho
facho neoliberales” donde
la violencia [...]

Sustituye a la expresion
“machocracias”

Anafora gramatical:

En su mayor parte, sus
companeros

Ejemplos de anafora
gramatical, en el texto hay
una gran cantidad de estos,
asi que no vamos a
nombrarlos todos

Anafora difusa:

Esto, sefialémoslo

En este contexto de
violencia

Ambos ejemplos resumen
lo dicho en las oraciones
previas.

Deixis personal

No necesitamos casarnos.
No necesitamos formar
familiar. Necesitamos
inventar formas de
cooperacion politica [...]

plural exclusivo — excluye
a los heterosexuales

Esta resistencia al cambio
se manifiesta no solo por
parte de aquellos que
ocupan posiciones
hegemonicas |...]

Se refiere a alguien fuera
del texto

No estamos dispuestos a
cambiar

Nos da miedo perder
privilegios o renunciar a lo
poco que tenemos,
tenemos reconocernos en
lo abyecto

Sabemos muy bien lo que
estd ocurriendo y nuestra
propia responsabilidad en
[...]

Vivimos [...] en
machocracias

plural generalizador +
elipsis pronominal
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En el texto no hay ningtn ejemplo de la deixis temporal ni espacial, ya que presenta
una opinién y no trabaja con datos ni lugares en concreto (no tiene por qué referirse a un

tiempo o espacio fuera del texto).
Formas verbales

A lo largo del texto podemos encontrar los siguientes tiempos verbales: presente de
indicativo (exige, situa), presente de subjuntivo (paseen, sean, requieran), pretérito
perfecto compuesto (no ha dejado, ha comenzado), pretérito indefinido (salid, surgio),
pretérito imperfecto (denominaba, necesitaba), pretérito imperfecto de subjuntivo
(pudiera, fuera), pretérito pluscuamperfecto de subjuntivo (hubieran denunciado,
hubiera, dado lugar), futuro simple (podrd, permitird) y condicional simple (se daria,

llevaria).

El tiempo que mas prevale en el texto es el presente de indicativo en forma de tercera
persona de singular y plural. Sin embargo, también hay verbos en primera persona del
plural y cuatro veces podemos encontrar la forma de primera persona de indicativo (digo,
No conozco, imagino, estoy diciendo) a través de los cuales se presenta el autor en el texto.
No estan presentes formas de segunda persona de singular ni de plural. Los tnicos
apartados, donde esta involucrado también el lector son los fragmentos que usan las
formas de primera persona del plural (No estamos dispuestos a cambiar, nos da miedo
perder privilegios, ...). Estas formas se encuentran en la parte de la conclusion donde el

autor apela al destinatario a que es necesario cambiar las politicas de género.
Terminologia

El articulo esta especializado en problematica del género y abunda en términos de este

campo. A continuacion, presento una tabla de los términos con cortas explicaciones de

cada uno.
TERMINOS
feminicidio asesinato de una mujer por el hecho de ser una mujer®®
Necropolitica uso del poder social y politico para dictar como algunas personas

pueden vivir y como algunas deben morir®®

%8 Recuperado de: https://es.wikipedia.org/wiki/Feminicidio (2020/04/23)
%9 Recuperado de: https://es.wikipedia.org/wiki/Necropol%C3%ADtica (2020/04/23)

81



género
carta cromosémica
XX

hetero-patriarcal

mujer transexual

hombre afeminado

machocracias,

culturas “macho

facho neoliberales”

cuerpos no-binarios

cuerpo binario

personas cis

cuerpos no

heteronormativos

-> en el texto es explicado como: gobierno de la vida y la muerte

sexo masculino y femenino, del texto: gestion de la sexualidad

las mujeres disponen de dos cromosomas homoélogas que se senalan
XX, los hombres tienen dos cromosomas diferentes: XY®

sistema en el que el hombre y la heterosexualidad son superiores a las
mujeres y a otros tipos de sexualidad

sistema patriarcal: sistema en el cual toda la autoridad se reserva al
hombre

mujer que ha adquirido por via de toma hormonas u por someterse a
una operacion quirurgica el aspecto masculino

hombre que presenta ciertos rasgos de comportamientos/caracteristicas
personales que son por costumbre asociadas a las mujeres

culturas donde mandan los “machocratas” (puede incluir también
mujeres que estdn de acuerdo con el sistema)

-> |a palabra de cualquier hombre vale mas que la de cualquier mujer;
sistema donde los hombres poseen ciertos privilegios;

-> sistema que relaciona ciertos tipos de trabajos/tareas a cierto sexo —
p. €j.: la crianza de los nifios y el cuidado del trabajo doméstico es cosa
de las mujeres

= genderqueer, intergénero

personas que no se identifican ni con el género femenino ni con el
masculino; no es sinonimo a gay, lesbiana: estos se sienten libres de
género

aquellos que se identifican como mujer u hombre en su interior; a este
grupo entran también los transexuales

las personas cuyo sexo concuerda con como se identifican en su interior
(se identifican con el género con cual nacieron)

todas personas que no entran en el grupo “cis”

0 Recuperado de: https://www.imegen.es/informacion-al-paciente/informacion-genetica-enfermedades-
hereditarias/conceptos-genetica/cromosoma-x/ (2020/04/23)
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oposicion binaria,
maniquea y
genérica

(No caigamos ni en una
Oposicion binaria,
maniquea y genérica,
entre hombre-violentos y
mujeres-victimas de

violencia)

todes, nifies

somatopolitica
familia
homoparental
heterosexualidad
normativa,
heteronormatividad
lesbofobia,
transfobia
cimarrona

lesbianismo politico

amenaza violeta

culturas

hegemonicas

maniquea = tendencia a ver oposicion radical entre lo bueno y lo malo
y no admitiendo nada entre estos dos polos®!

-> En este caso quiere decir que no se puede hacer una generalizacion

de que todas mujeres sean victimas de violencia y todos hombres sean

violentos.

incluye a los individuos que no se consideran a ser ni masculinos ni
femeninos
somato = prefijo proveniente del griego que significa “cuerpo”

los padres son del mismo género

La sociedad se rige por un régimen heteronormativo que determina las
relaciones heterosexuales como normativos, o sea como la inica forma
normal de relaciones amorosas.

discriminacion a las lesbianas o a las personas transexuales

una mujer que huye de la heterosexualidad al lesbianismo politico

Una rama del feminismo que proclama que la sexualidad no es innata,
sino que se puede elegir y pone razones por las cuales el leshianismo es
una alternativa buena para las mujeres heterosexuales.®?

En los anos setenta existia un grupo de lesbianas que protestaba contra
el hecho que se excluian los problemas lesbianos de los asuntos tratados
por el movimiento feminista y se llamaban asi. El color violeta se usa
hasta hoy en las manifestaciones femeninas lesbianas.

culturas donde domina un grupo sobre otros grupos: en este caso los
hombres/machocratas dominan sobre las mujeres y las personas no

binarias

61 Recuperado de: http://etimologias.dechile.net/?maniqueo (2020/04/23)
62 Recuperado de: https://es.thefreedictionary.com/somato- (2020/04/01)
83 Recuperado de: https://www.theguardian.com/world/2004/mar/27/gayrights.weekend7 (2020/04/01)
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culturas BDSM BDSM — “acrénimo inglés que une practicas como la disciplina, el
bondage, y la sumisién”, se trata de un grupo de practicas erdticas®*

culturas BDSM: para algunos las practicas pasan a ser un estilo de vida

Neologismos y extranjerismos en el articulo

En el articulo, el autor utiliza varios neologismos y extranjerismos. Entre los
extranjerismos de origen inglés se pueden mencionar los términos: culturas BDSM (la
abreviatura  significa: Bondage, Discipline/Domination,  Submission/Sadism,
Masochism) y heteronormatividad (proviene de heteronormativity). Otros neologismos
utilizan prefijos o sufijos extranjeros: personas cis (prefijo latin), somatopolitica (prefijo

griego), necropolitica (prefijo griego) y machocracia (sufijo griego).

Dos neologismos se formaron solamente por cambiar la terminacion usual -0S a -€s
(todes, nifies) y quiere expresar que Ni en la terminacion -0s ni -as pueden caber todos los
seres humanos, ya que algunos no se clasifican ni como masculinos ni como femeninos.
A la palabra “cimarrona” se afiade un sentido nuevo, normalmente se utiliza para hablar
de “un animal doméstico que huye al campo y se hace montaraz” (rae), y aqui sefiala a

una mujer que huye de la heterosexualidad al lesbianismo politico (analogia).

®4Recuperado de: https://www.lavanguardia.com/estilos-de-vida/20121207/54357004687/sumision-
realidad-o-fantasia.html
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Analisis de los argumentos

O: Ser un cuerpo identificado

como “mujer” scbre el planeta

Tierra en 2019 es una posicion
politica de alto riesgo.

]

Al Y digo “posicion politica™

¥ 0o posicion anatomica
porque no hay nada, C: Las mujeres son objeto de violencia
i hablando, que
permita establecer una porque son culturalmente situadas en una
posicion subalterna fremte al hombre hetero-
patriarcal.

ATNo conozeo mujeres que
sean agredidas porque se
[aseen cof una carta
cromozdmica 30 dibujada
L—  szobre la frente, mi actos de
violeneia machista que
requieran un examen del utero
como condicion previa para
llevar a cabo el ataque.

La oracidn causal en el Al, junto con la oracion adjetiva especificativa subordinada a
la oracion causal, justifica por qué el autor utiliza el término “posicion politica” en la O.

El sintagma adverbial “empiricamente hablando” tiene funcion de calificador.

El A2 esta formado por una oracion subordinante (No conozco mujeres [...] ni actos
de violencia machista), dos oraciones adjetivas especificativas (que sean agredidas; que
requieran un examen del utero [...]) y por una oracion causal (porque se paseen con una
carta [...]) que es subordinada a la primera oracion adjetiva. El A2 tiene funcion del

esfuerzo para el Al.

La conclusion se encuentra en la oracion subordinante “Las mujeres son objeto de
violencia”. La oracion subordinada adjetiva causal solamente reformula lo previamente
dicho.
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02: Las mnjeres transexuales. los hombres
afeminados y las personas cuya coreografia

e suitstalments stiads en ¢ i comporalo “"‘g"er T s
s0m ba.'l:maﬁ'ﬁjtn alo que en términos de género se espera de ellas
una posicion su = en un contexto social y politice dado, son

C=01: Las mujeres scn

al hombre heterc-patriarcal también cbijeto de violencia
| |
Al Vivimos, como afirma la
C1: En este contexto de feminista boliviana Maria
violencia, resultan no =6lo Galindo. en “machocracias™,
empiricamente erroneas sino o por decirlo con Cristina
también politicamente Morales, culturas “macho
obscenas las criticas de las facho neoliberales™ donds la
femu:nstas conservadoras violencia se ejerce sobre
E como Amelia todas las mujeres v sobre
Valcarcel o Lidia Faleon tedos los cuerpos no-binarios
conifra las mujeres trans. ¥ no heteronormativos, ay
sean cis [...] o trans y en esto
en regimenes politicos
tan distintos
como Bolivia, Irdn y Francia

Al: No solo las mujeres trans
no son entes de violencia,
sino que, al contrario, son

unc de los sujetos politicos
maz vulnerables frente a la
violencia hetero-patriarcal

C2: La revolucion feminista zerd la revolucidn de

todes o no zera.

La conclusion de la argumentacion previa pasa a funcionar en este caso como opinion,
junto con la O2. Justo después de la opinion sigue la conclusion (C1) cuyo argumento se
presenta posteriormente (Al). La Cl empieza por un elemento endoforico “En este
contexto” que tiene funcion de la anafora difusa y que resume/ hace referencia hacia la
02. La Cl1 concluye que la opinién sostenida por las feministas mencionadas
(autoridades) es erronea. Los sintagmas adjetivales “empiricamente erroneas” y
politicamente obscenas” funcionan como calificadores. y el argumento que justifica esta
conclusion esta introducido por indicadores de explicacion “no solo, .... sino que, al
contrario” que introducen un contraargumento. En este caso se trata de contraargumento
a la opinion de las feministas que critican a las mujeres trans. En el Al, el adjetivo

“vulnerable” en grado comparativo tiene funcion de calificador.

El A2 tiene forma de opinion de una autoridad, en este caso de dos autoridades: Maria
Galindo y Cristina Morales. Este argumento abunda en términos especiales
(machocracia, culturas macho facho neoliberales, heteronormativo, cis, cuerpos no

binarios).
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La conclusion de esta argumentacion predice qué pasara o no pasara en el futuro.
Tiene forma de dos oraciones coordinadas disyuntivas que plantean dos opciones del

desarrollo de la situacidn: sera revolucion de todes o no sera.

La O es una oracion enunciativa/declarativa que se compone de una oracion principal

0O: La heterozexnalidad es un régimen
sexual necropolitico que sitia a las
mujeres, cis o trans, en la posicion de
victima y erotiza la diferencia del poder
v la violencia

A2 Los atagues, abusos v asesinatos de
Al: 51 la violencia fuera solo cosa de mujeres en el ambito domestico se
hombres, entonces cada dia moririan producen dentro del marco de la
también siete hombres a manos de sus relacion heterosexual. Este dato no es
amantes, compafieros o novios deatro funca mencionado cuando se habla de
de relaciones homozexuales. feminicidio, pero es quizis el mis
importante.

C1: El reconocimiento de esta relacion
silenciada entre violencia y
heterozexnalidad exige el cambio de
nuestros objetivos politicos

&

C: La heterosexualidad es peligrosa para
las mujeres.

y de dos oraciones subordinadas adjetivas explicativas (el antecedente de ambas
oraciones adj. es el sintagma nominal “un régimen sexual necropolitico”). Est4 apoyada
por dos argumentos. El A1 esta expresado por una oracién condicional que manifiesta
posibilidad. La oracion subordinada presenta un hecho que tendria que ser verdadero (la
violencia es cosa de hombres) para que ocurriera lo que se enuncia en la oracion principal
(cada dia mueren también siete hombres a manos de sus amantes.). Pero la realidad no es

asi, por lo que es una condicion poco posible.

El A2 presenta datos reales, pero no se pone la fuente de donde han sido extraidos. La
segunda oracion empieza por una anafora difusa y en la tltima oracidon coordinada
introducida por el indicador de argumento “pero” indica el autor su juicio personal sobre

el hecho de que este dato no se suele mencionar a la hora de hablar sobre feminicidios. El
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A2 tiene su propia conclusion C1. La conclusion total de esta argumentacion es que la

heterosexualidad es peligrosa para las mujeres, la idea crucial del articulo.

C1=0: El reconocimiento de esta relacion
silenciada entre violencia v heterozexnalidad exige
el cambio de nuestros objetivos politicos.

Al: Mientras el movimiento gay v lesbiano se ha
concentrado en los Gltimos treinta afios en la
movimiento de liberacion somatopolitica se daria
hoy como objetivo 1a abelicion del matrimonio
violencia.

AZ: Del muzmo modo, el reconocimiento del hecho
de que la mayor parte de los abusos y las violencias
sexuales contra nifios, nifias v nifies tienen lugar en
el seno de 1a familia heterosexual llevaria a la
abolicion de la familia como institneidn de
i6h social, en lugar de a la demanda de
legalizacion de la adopeitn por parte de las familias

arentales.

4

C: No mnecesitamos casarnos. Mo necesitamos formar familias
Necesitamos inventar formas de cooperacién politica que excedan la
mondgama, la filiacion genética v 1a familia hetero-patriarcal.

La C1 de la argumentacion previa funciona como opinidén en esta argumentacion.
Proclama que debido al reconocimiento de la violencia en las relaciones heterosexuales

hay que cambiar los objetivos politicos.

Los dos argumentos que justifican a la opinion se podrian calificar como argumentos
por analogia. En el Al, el autor pone un ejemplo de los esfuerzos del movimiento gay y
lesbiano que ha aspirado a conseguir la legalizacion del matrimonio homosexual durante
varias décadas y lo comprara a un posible esfuerzo de un movimiento somatopolitico que
podria, por los motivos de violencia, intentar a abolir los matrimonios heterosexuales. El
A2 tiene la misma estructura, solamente el tema tratado cambia. EI A2 enlaza a lo dicho
en Aly afiade que los abusos de los nifos, nifias y nifies pasan, en la mayoria de los casos,
en familias heterosexuales y que, en vez de no querer legitimar las adopciones por parejas
homoparentales, se podria llegar “a la abolicion de la familia como institucién de

reproduccion social”.
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La conclusion esta escrita en primera persona del plural en presente de indicativo
(salvo la Gltima oracion subordinada adverbial explicativa). En las primeras dos oraciones
enunciativas negativas la forma del plural es excluyente: excluye a los heterosexuales e
incluye a todas personas no binarias (homosexuales, trans, BDSM, ...) No obstante, en
la tercera oracion, el verbo “necesitamos” ya tiene valor incluyente e incluye a todos.
Apela a que es necesario inventar nuevas formas de cooperacion politica y menciona qué
hay que cambiar en nuestra sociedad (inventar formas que excedan la monogama, la

filiacion genética y la familia hetero-patriarcal).
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7. Propuesta didactica

La propuesta didactica de este trabajo trata de elaborar una posible hoja de trabajo que
trata de incorporar la problematica de argumentacion dentro del marco de una clase de
espafol como lengua extranjera en el nivel avanzado de B2. La propuesta consta en total
de 7 actividades que se centran en desarrollar todas las cuatro destrezas lingiiisticas: la
expresion oral, comprension lectora, comprension auditiva y expresion escrita. El tema
ha sido inspirado por el articulo periodistico de opiniéon que analizamos en el previo
capitulo con el titulo “La heterosexualidad es peligrosa” del peridédico “El Pais”. Para
sefalar la cara opuesta de la moneda, el cuarto ejercicio es elaborado a partir de un articulo
de opinion que va en contra de las relaciones homosexuales y se llama “Los gays quieren

adoptar nifios para violarlos”. El articulo fue tomado del periddico “El Espariol”.

A parte de los fragmentos tomados de los articulos mencionados, se trabaja también
con un video: se trata de una entrevista con Beatriz Preciado, la autora del primer articulo,

que es transexual.

El ejercicio 5 se enfoca en los marcadores discursivos, ya que en nuestra lengua checa
no solemos utilizar tantos marcadores como los usan en la lengua espafiola y por eso hay
que poner mayor énfasis en ellos en la clase de ele. En el ejercicio 6 se trabaja con un
texto argumentativo que consta de varios marcadores y sirve para mostrar a los alumnos
como se pueden incorporar en un texto argumentativo y qué funcién cumplen. En el
ultimo ejercicio de expresion escrita, los alumnos tienen que incorporar por lo menos 5

marcadores discursivos en su texto y asi practicar la teoria y practica.

La tematica de la heterosexualidad y homosexualidad la he elegido porque es un tema
muy discutido entre los jovenes hoy dia y me atrevo decir que cada uno tiene alguna
opinion acerca de este tema, ya sea positiva o negativa. Por eso creo que seria facil animar

a los alumnos a discutir/argumentar sobre el tema.

Después de terminar todas las tareas que siguen, se podria hacer un debate en clase.
Las reglas del debate van después de las hojas de trabajo para los alumnos y servirian
solamente al profesor para guiar el proceso del debate. Las reglas para los alumnos estan
puestas en forma muy resumida en el dibujo debajo de las del profesor. La idea de hacer
un debate en clase proviene de las clases de Lic. Mgr. Sergio Serrano Serrano, en las

cuales hicimos un debate semejante y tuvo mucho éxito.
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Ser un cuerpo
identificado como
"mujer” sobre el
ploneta Tierra en
2019 e= una posicidn
politico de alto
riesgo.

Las mujeres son objeto

de violencia porgue son
culturalmente situadas

Que cada mujer
tenga una pistola y
sepa usarle. Mo hay
tiempo que perder.
La mayor parte de los La revolucién ya ha
abusos vy los violencios P —
sexunles contra nifios,

enuna posicion polftica
subalterna frente al
hombre hetero-
patriarcal.

nifias y nifies tienen
lugar en el zeno de la
familia heterosexual.

¢De qué pensdis que trata el articulo?

¢Quiénes son los nifies?

¢Por qué la heterosexualidad es peligrosa segun el autor?

¢Estdis de acuerdo con que ser una mujer es hoy en dia una posicién
politica de alto riesgo? ¢Por qué?

¢De qué revolucion puede hablar el autor?

¢Cdmo os imaginariais al autor del articulo?
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¢Qué cuatro roles adjudican los hombres machistas a las mujeres?

¢Qué asignaturas ensefia Beatriz en la universidad Paris VIII?

¢Qué es la teoria “queer™?

¢Como se define Beatriz ahora a si misma?

Segln Beatriz, la homosexualidad y la heterosexualidad son entidades
naturales.

VERDADERO/FALSO
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e
>
Los LGBT- es una
amenaza para la
civilizacion, no solo

para Polonia o
Europa, sinc para
toda la civilizacidn
basada en el

cristianismo.

En Polonia las uniones

civiles entre personas
del mismo sexo no estdn

reconocidas.

ROHIBIDO

TOCAR

T“‘fv‘b[l}!.\ .'i- E1u

hace poco en la radio que
"LGBT" significa "peddfilos,
zodfilosy necrdfilos que
quieren convertir a los
polacos en erotomaniacos

(@
fuando en febrero el alcalde de
Varsovia, Rafal Trzaskowski, firmd

en nombre de lo ciudad una
declaracién respetando los derechos
de la comunidad LGET, fue
recriminado incluso por algunos
miembros de su propio partido. El
superintendente de los escuelas de
Varsovia se quejo de que el alcalde
queria “legitimar la pedofilia”.

A

¢De qué pensdis que trata el articulo?

¢Cudl es la actitud del gobierno polaco a las relaciones homosexuales?

¢Pensdis que exista alguna buena razon para poder criticar a los LGBT de

tal modo?

Poned argumentos a favor y en contra del permiso del matrimonio entre

personas del mismo sexo.

¢Estdis de acuerdo con que los homosexuales

ué? ¢Conocéis alglin pais dénde esté permitido?

\é

puedan adoptar nifos? ¢Por

y

_
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en primer/segundo
lugar primero, segundo,
después, luego, antes de
nada, para empezar, o
continuacion, finalmente

porque, puesto que,
dado que. ya que. visto
que, a cousa de, como

para resumir, en
MESUMER, EN SUMA. €N
pocos palabras

Marcadores discursivos

por un lado, por otro
lado,
asimisme, al mismo
tiempo, por una parte,
por otra parte, también

pero, por el contrario, al
contrario, aungque, no

obstante, en cambio

para concluir, por
tltimo, en definitiva,
para terminar, para
finalizar

EN

enmi opinidn, para mf,
personalmente, a mi
entender, sequn mi
punto de vista, creo que

es decir, esto s, 0 seq,
enotras palabras, dicho
de otra manera, en
efecto

por lo cual, de ahf que.
por esto, por lo tanto,
por consiguiente

aclaran/explican lo antes dicho

introducen el tema
ordenan el discurso

ponen ejemplo
indican consecuencia
PESUMER

ofiaden informacion/ideas
indican oposicién o contraste
concluyen, terminan
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La adopcion de menores por parte de parejas del mismo sexo es un tema controversial,

se considera el siguiente paso a considerar después de la legalidad de los matrimonios
homosexuales.
En principio, se argumenta que la adopcién gay podria ayudar a los nifios a salir del sistema
de bienestar infantil, de un conjunto de dimensiones (fisicas, emocionales y sociales) que
afectan no solo al desarrollo y la calidad de la vida inmediata y tangible de los nifios sino
también su potencial en términos de desarrollo humano. Existe una amplia evidencia que
muestra que los menores criados por los padres del mismo sexo, permitiendo que estos a su
vez se desenvuelvan de la misma manera que un nifio criados por progenitores de distinto
sexo.
En segundo lugar, hay que admitir que diferentes investigaciones han demostrado que no
existe relacién entre la orientacién sexual de los progenitores y cualquier medida de
adaptacién emocional y/o conductual del menor.
En tercer lugar, también hay que advertir que, en la actualidad, ya muchas parejas
homosexuales o gays crian a sus hijos, adoptados o concebidos a través de métodos de
fertilizacién asistida o por medio de alquiler de vientres. Pero este tema que como todo
presenta dificultades desde el punto de vista religioso, aunque con el pasar del tiempo ha
habido avances de aceptacién cultural. Es claro que todas las personas tienen derecho a ser
feliz y esto implica ser libres e iguales, también ante la ley, ya que las leyes deben ser para
todos y sin importar su cultura o su orientacién sexual.
Por otro lado, una de las ventajas que menciona el periddico el Tiempo podemos encontrar
es que cuando sélo hay un padre en la familia, debido al divorcio o su muerte, el padre o la
madre puede elegir un compafiero del mismo sexo. El exprocurador General de la Nacion,
Jaime Bernal Cuéllar, sostuvo que hay estudios sicoldgicos que indican que no hay afectacién
en los nifios que viven en familias de parejas del mismo sexo.
En suma, la adopcidn gay permitiria a la pareja ser el padre legal del nifio. Tener dos padres
legales es una ventaja en el sentido de que el nifio tendria derechos hereditarios adicionales
y derechos de pensién alimenticia. El nifio podria recibir pensiones de supervivencia de la
seguridad social si el nuevo padre fallece. |E| 4 ;

"'r..;l_..,,

¢Qué funcion cumplen los marcadores discursivos subrayados?

NO PASA NADA

¢Cdmo se podria reemplazar el conector “ya que"” en el texto?

LOS DECLARO .
iNO PASA NADA! iNINGUNA CATASTROFE

NO ENTIENDO, SE ESTAN CASANDO ¥
MARIDO ¥ MARIDO .

¢Qué relacién establece el conector “debido a” en el texto? — T T
relacién de: N \iyﬁ%;?
a) Causa oy @
b) Orden

c) Consecuencia
d) Oposicion/contraste

¢Qué indica el conector "aunque"?
a) Las razones por las cuales el tema presenta dificultades. WWW FAEBOOK COM/GONZALUS/
b) Las consecuencias de las dificultades desde el punto de vista de la religion.

c) El cambio entre la situacidn en el pasado y en presente.
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estd situadn al principio del texto

cuerpo argumentotivo

e lo parte final del fexd ot reformula brevemente lo mas importante del
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Debate

Tema para ser discutido: Los queer (gayes, lesbianas, trans, bisexuales) (;tienen

derecho a casarse y a adoptar hijos?

1) Los alumnos se dividiran en dos equipos. Para dividirlos podemos usar tarjetas
de dos tipos — en unas estara impresa la bandera de los LGBT y en la segunda la

anti-LGBT para no tener peleas entre los alumnos a la hora de dividirse.

2) Cada grupo elegira a su lider, quien dirigira todo el proceso de sembrar la
informacion y luego de organizar el debate

3) Ambos grupos tendran tiempo suficiente para pensar en los argumentos que
justifiquen su posicion para estar preparados para defender sus opiniones en el
debate. Como fuentes de informaciones pueden usar internet, los materiales vistos
previamente en clase 0 sus propias opiniones y conocimientos.

4) En cada grupo se elegira a un introductor, a dos refutadores y a un conclusor.

e El introductor tiene entre uno y dos minutos para introducir claramente la
postura de su equipo sobre el tema discutido. Tiene que ser lo mas claro,
breve y conciso posible.

e El refutador tiene aproximadamente tres minutos, de las cuales deberia
dedicar la mitad del tiempo para atacar las opiniones de sus oponentes y
en la segunda mitad del tiempo deberia exponer los argumentos de su
equipo. El segundo refutador tiene la ultima posibilidad de derribar a los
argumentos del equipo oponente y a defender los argumentos de su
propio equipo, asi que puede usar argumentos mas agresivos que el
primer refutador. Aun asi, todo tiene que estar enmarcado en la buena

educacion.
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e El conclusor ya no presenta argumentos nuevos. Su deber es resumir los
argumentos de ambos equipos. Primero resume los del equipo opuesto y
menciona como respondi6 a ellos su equipo y luego hace lo mismo con
los argumentos de su equipo.

e El resto de los alumnos ejercerd el papel del jurado. Tendran que tomar
notas de todo lo dicho para luego decidir qué grupo ha tenido argumentos
mas adecuados y convincentes y asi elegir al ganador.

5) El profesor ejercera el papel del moderador del debate. Su funcion sera controlar

el cumplimiento del tiempo y el fluido desarrollo del debate.

‘r‘t’q,bé
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Conclusion

Antes de empezar a escribir el TFM, no me podia ni imaginar que yo fuera capaz de
escribir una tesis (para mi bastante extensa) solo sobre la problematica de la
argumentacion. Lo tinico que imaginaba bajo el término “argumentacion” era una imagen
de filésofos antiguos que argumentan de cosas Como “‘ser o no ser, €so es la cuestion”, 0
sabia también imaginarme una disputa donde dos personas chillan uno al otro (lo deducia
de la expresion inglesa “to have an argument” o simplemente del verbo “to argue” que
significa discutir/pelear) Por eso tenia bastante miedo solamente al imaginarme qué iba a

escribir.

Para serles absolutamente franca, la razon por la cual elegi justo este tema no la pensé
profundamente. Lo tnico que sabia era que queria que mi tutor fuese Lic. David Andrés
Castillo, Ph. D. porque siempre me encantaron todas sus clases y su modo de explicar las
cosas. Asi que miré los temas que ofrecia y elegi uno de ellos. Por suerte, gracias a que
David me prest6 varios libros ya a la hora de elegir el tema y me aconsej6é como deberia
empezar a estudiar lo mas efectivo posible, empecé poco a poco a meterme mas en la
materia. Y ahora, cuando ya tengo el trabajo casi acabado, me atrevo decir que la
problematica de la argumentacion se mereceria un trabajo mucho mas amplio que el mio,
ya que es un tema que brinda muchas cuestiones y aungue muchas ya tienen su respuesta,

muchas siguen siendo sin responder.

Creo que la argumentacion es muy importante para nuestra sociedad. Mediante ella
podemos lograr lo que queremos, podemos cambiar nuestros puntos de vista, nuestras
opiniones sobre el mundo y asi evolucionar en personas mas maduras, mas prudentes,
mas racionales. La argumentacion nos puede ensefiar a pensar criticamente y a ver ambas
partes de la moneda de las cosas: la parte buena pero también la parte mala. El
pensamiento critico es algo que deberia tener cada ser humano porque en otro caso, SOomos
solamente ovejas que pueden ser facilmente manipuladas. Con cada cosa que hacemos,
ya sea trabajo, escuela o lo que sea, deberiamos también saber por qué la hacemos. Hacer
cosas solamente porque alguien nos ha dicho que las hiciésemos no es bueno. Y para
prevenir que pase esto, tenemos la argumentacion mediante la cual buscamos la mejor

solucion.
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Para elaborar este TFM, primero he tenido que leer varios libros sobre la
argumentacion para coger alguna idea basica de qué se trata. Durante este periodo de la
busqueda inicial de informaciones aprendi muchas cosas: aprendi como las imagenes
pueden “hablar”, qué es la argumentacion, qué es la persuasion y la manipulacion, cuales
son las caracteristicas de la argumentacion, de qué se constituye una argumentacion
buena, etc. Y averigiié que, aunque no me daba cuenta, me encontraba con la
argumentacion cada dia en miles de diferentes maneras: que estaba argumentando
muchisimo conmigo misma, que argumentaba con mis amigos, en casa con mis familiares
0 que Internet estaba también lleno de argumentaciones. Luego, a la hora de empezar a
poner las ideas obtenidas de la busqueda inicial “en el papel”, tuve que ordenar la mezcla

de informaciones que tenia en mi cabeza de tal manera que tuviese pies y cabeza.

En este periodo he aprendido a distinguir entre informaciones cruciales y realmente
importantes para los fines de mi TFM y las que no lo eran. Esta parte del proceso ha sido,
para mi, la més dificil, ya que queria poner todo que me parecia interesante, aungque no
tenia mucho que ver con la materia tratada. Y al final de todo, me dediqué a hacer los
analisis de los textos argumentativos. Al hacer los analisis, aprendi a mirar los textos de
una manera diferente, pensar con mas profundidad sobre su contenido y sobre su

estructura.

Los medios de comunicacion de masas utilizan la argumentacion, la persuasion y la
manipulacion diariamente para lograr lo que quieren. Las maneras de como argumentan
son diversas. En la publicidad se suelen utilizar argumentos muchas veces no validos que
se orientan, mas que al razonamiento, a los sentimientos de los destinatarios con el fin de
persuadirles sobre la utilidad de sus productos/servicios. La argumentacion de la
publicidad no suele cumplir la estructura ideal de un texto argumentativo ni contiene
todos los constituyentes obligatorios de una argumentacion. Otro tipo de argumentacion
se halla en las revistas cientificas, en las cuales los textos argumentativos tratan de
exponer un problema y buscar una conclusion posible mediante el uso de argumentos
validos (basados en investigaciones, datos reales, estadisticas, etc.). En los periodicos
podemos encontrar la argumentacion (entre otros) en los articulos de opinion, en las
vifietas, cartas al director, criticas etc. Un solo articulo periodistico puede constar de
argumentos validos como argumentos no validos. También la estructura no siempre se
compone de todas tres partes que hemos visto en este trabajo, muchas veces falta o la tesis

o la conclusion.
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Para concluir, me gustaria decir que la argumentacion nos rodea en millones de formas
diferentes. A lo largo de este trabajo nos hemos dedicado al estudio de la argumentacion
en los medios de comunicacion de masas. Pero el alcance de la argumentacion es mucho
mas amplio y tiene también mas formas que las que hemos visto. La teoria ensefia como
deberia ser una argumentacion ideal para que sea exitosa, sin embargo, la practica no es
siempre ideal. Cada uno de nosotros tiene su propio modo de expresar sus ideas, sus
pensamientos, sus deseos y por consiguiente también su modo de argumentar. Y esto es
bueno, porque atn al usar la argumentacion correctamente segun las reglas, no significa
que la argumentacion tendra éxito. Hay muchos factores que determinan si la
argumentacion tendra éxito 0 no y no en todos los factores se puede influenciar. Por
ejemplo, si la postura del destinatario ante el problema tratado es fija y el destinatario no
piensa cambiarla, aunque la argumentacion presentada fuera la mejor, no lograria
persuadirle. No obstante, hay que admitir que el conocimiento de la teoria y la capacidad
de saber aplicarla en practica presenta, sin duda, una gran ventaja para que el emisor logre

Su meta.
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Resumé

Argumentace tvoii nedilnou soucast zivota kazdého z nés. Je to zpisob, jakym si
ziskavame postaveni ve spolecnosti, at’ uz v ramci rodiny, skupiny ptatel ¢i kolegli nebo
ve vztahu podfizeného s nadfizenym. Snazime se sami sebe i ostatni lidi kolem nas
piesvédCovat o vSem mozném — tieba o tom, ze mame pravdu, Ze madme na néco pravo,
nebo Ze za néco nemizeme. Ospravedliiujeme si své postoje a nazory argumenty, at’ uz

pravdivymi a platnymi, nebo pouze subjektivnimi a mnohdy dokonce neplatnymi.

Nicméné s argumentaci se setkavame 1 kdyZz jsme v klidu doma na gauci, nechceme
nic feSit ani nic délat a jen tak si pustime televizi, nebo se rozhodneme si na chvilku
zapnout pocita¢ a kouknout se, co je ve svété nového. Televizni reklamy, reklamy na
internetu, novinové c¢lanky, e-shopy, internetové stranky spolec¢nosti (nebo jejich
prezentace na socialnich sitich), tam vSude je pouZzita argumentace s cilem presvédéit své
ptijemce (0 koupi jejich produktu, o vyuziti jejich sluzeb, o pravdivosti sdéleni, ...).
Sdélovaci prosttedky jsou schopny uréitym zptisobem formovat nahliZeni lidi na okolni

svét a myslim si, Ze ho v dne$ni dob¢ i do urcité miry tvofi.

V momentalni situaci, kdy cely svét fesi coronavirus, slouzi sd€lovaci prostiedky jako
zprostfedkovatelé informaci o stavajici situaci. Predstavuji zptsob komunikace mezi
vladou zemé s jejimi obCany, prostfednictvim nich se dozvidame, jaka jsou nova opatfeni
a dostavame také argumenty, které ospravedliuji jednotliva rozhodnuti vlady. Tisice, ne-
li miliony lidi jsou do¢asn¢ izolovani od okolniho svéta a jediny kontakt s nim maji praveé
prostiednictvim masovych médii. Zaroven ale masmédia vyuzivaji situace, ptizpisobuji
se ji a zjist'uji, na co mtzou lidi v této dobé nalakat. Piikladem jsou napiiklad reklamni
bannery nabizejici rousky, dezinfekce a jiné Zadané zbozi, aniZ by ¢lov€k néco takového

zadal do internetového vyhledéavace.

Tato prace je zaméfena na zpusoby argumentace ve sdélovacich prostredcich.
Teoretické poznatky jsou aplikovany na praktickych ukazkach z riznych internetovych
zdrojl. VétSina ukazek/ptrikladl pochazi z novin, nekteré ze stranek specializovanych
Casopist (0 kosmetice, automobilech, Zivotnim prostiedi), dalsi jsou vzaty ze socialnich

siti, nebo reklamnich piispévki na internetu.

Jazykové prostiedky argumentace se daly nejsndze demonstrovat na piikladech

vzatych z novinovych ¢lanku a ¢lanki z internetovych ¢asopisu. Reklamy se vyznacovaly
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sice velmi kvalitné zpracovanou grafickou strankou, nicméné z jazykového hlediska se

jednalo o dosti chudg, vétSinou pouze heslovité sdéleni.

U argumentacnich ¢lankt bylo také mozné sledovat, Ze i kdyz tcel textu byl jasné
presvédcovaci, vyskytovaly se v ném i pasaze, které by se daly charakterizovat spise jako
vykladové. Tato skute¢nost je vidét na analyze textu v Sesté lekci. Zbylé ukazky texti
Vv pritbéhu celé prace jsou jen Gryvky, které argumenta¢ni povahu maji, nicméné kdyby i
Ctenai precetl cely text, z kterého pochazeji, ve vétSiné piipadi by nebyl cely

argumentacni.

Posledni dvé kapitoly jsou ryze praktického razu, vSechny piedchazejici kapitoly (az
na prvni kapitolu, ktera je Cisté teoreticka a priblizuje téma argumentace) se snaZzi
prezentované teoretické poznatky demonstrovat na praktickych ukazkach. Predposledni,
Sestd kapitola, prezentuje detailni analyzu novinového clanku. Nejprve se vénuje
struktute ¢lanku, zdali text splfiuje zakladni charakteristiky argumentacniho textu. Poté
jsou pomoci tabulek ukazany gramatické a pragmatické prostiedky pouzité v textu,
prostifedky napomahajici k tomu, aby byl text koherentni i kohezni. V posledni tabulce je
definovana pouzita terminologie. Na konci kapitoly jsou zanalyzovany jednotlivé

argumentace.

Posledni, sedma kapitola, se snazi ukédzat jeden z moznych zptsobu, jak zahrnout
argumentaci do hodin S$panélStiny, a to Zztoho divodu, Ze schopnost spravné
argumentovat by, podle mého nazoru, mél mit kazdy vzdélany ¢lovek. Od té doby, co se
veénuji zpracovani této diplomové prace si v§imam, Ze lidé velmi Casto argumentuji
naprosto neadekvatnim zplsobem — vynaseji soudy, které nemaji nikterak podloZené
(popfipadé maji, ale jen svymi subjektivnimi nazory na svét), nebo nejsou schopni

patii¢né zpracovat informace, kterymi disponuji, aby mohli dospét ke spravnému zavéru.

Lekce je zamétena na pomérné citlivé téma tykajici se rozli€né sexualni orientace. To
proto, Ze na toto téma vznika velké mnozstvi nazorQ, argumentt i zaveéra, které jsou velmi
&asto ovlivnény tim, z jakych podminek piichazime a v jakém prostiedi Zijeme. Ugelem
této lekce je, aby se zaci na tuto problematiku podivali tak néjak ,,shora“, nezaujaté a

prostfednictvim diskuze o jednotlivych otdzkach vymysleli argumenty pro 1 proti.
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