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Abstrakt

NEDOROSTOVA, Petra. Mikrofinancovdani v Peru. Bakalaiska prace. Brno, 2015.

Hlavnim ukolem této bakalarské prace je pfiblizit a popsat koncept mikrofinancovani a
mikrofinancnich instituci véetné jeho skladby. Prvni ¢ast blize predstavi mikrofinanéni teorii,
obecné principy 1 historii. Dalsi ¢ast se zaméfi na konkrétni aplikaci mikrofinancovani v Peru
a popis konkrétnich organizaci, které zde pusobi. Zavérem bude zhodnoceni efektivnosti

existence mikrofinan¢nich instituci a jejich ptispéni ke zlepSeni Zivotni urovné v Peru.

Klicova slova
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Abstract

Nedorostova, Petra. Microfinance in Peru. Bachelor’s thesis. Brno, 2015.

The main task of this bachelor’s thesis is to approach and describe the draft of microfinance
and microfinancial institutions including its composition. The first part introduce
microfinance theory, general principles and history. The next part is focused on specific
application microfinance in Peru and description of concrete organizations that work here.
Conclusion will be valorization efficiency existence of microfinancial institutions and they

have influence to improvement life situation in Peru.

Key words

microfinance, microfinance institutions, microcredit, Latin Amerika, Peru



L VOO i 8
I R O 1 o) ¢ T TP PP P PR PROPPPPPRPPROS 9
1.2 MEtOdiKa PIACE ...ovveiiiieeiieeii et 9

2 HISTOMIE o 10
2.1 Prvni miKrofinancni tEOTIC . ......uieiuiiiiieiieiiiesiee ettt be e 10

2.1.1  Dnesni podoba mikrofinanCoVANT ...........ccccerveiiiiiiniiiicie e 11
2.1.2  Grameen Bank a J&ji PriNCIPY.....cccuervereeriiiieiienieiiseesieee e 11
2.2 MFIINSTITUCE. ...t 12
2.2.1  Hlavni mikrofinancni Principy ......cceecveereerimieiieiieesee st 12
2.2.2  Vymezeni mikrofinancnich inStituci .........cccocvviiiiiiiiiiiiiicn 15
2.2.3  Formalni financni INSHIUCE........ueiiuiiiiieiie i 16
2.2.4  Semiformalni financni INSILUCE .......ccveiriiiiiieiic e 16
2.2.,5 Neformalni financni subjekty .........ccoviiiiiiiiiiii 17
2.3 Formy MIKIOUVEIT ....coiviiiiiiiiicii e 17
2.3.1  Mikrouver a MIiKropljCKa ......ccveiiiiiiieiiiie et 17
2.4 Siln€ a S1abE StrANKY ......cooviiiiiiiii i 18
241 Cena KaPILAIU....ccveiiiiiiiicccece e 20
2.4.2  7adatel 0 PUJEKU .cv.cvvervceesceeeeesecee et esae sttt 20
2.4.3  Splatkova diSCIPING ....ccveeviiiiiieieiec e 21
244  Credit officer @ UVEroVE SKUPINY ....ccveriiiiiiiiiiiiieeeeseee e 22
245  Klienti podle PIMU ....ccveiiiiiiieicceee e 22

3 Mikrofinancovani v LatinSKé AMEIICE ........c.coeeriiiiiiiiiiiiiee e 24
3.1  Historie mikrofinancovani v Latinské AMEriCe ..........ccccovuiriieiiiiiienieiee e 25

A PBIU. i 26
Ot R B =140 To Lo | - 1 - URTRURTPRRRN 26
4.2 MikrofinanCovVANT V PEIU .........ooiiiiiiiii it 27



4.2.1  Historie mikrofinancovani V PEIU ........ouuvireiiiieieiiieeie ittt e e e reee s 28

4.2.2  Casova 0sa MIKrofinancoVANT V PEIU ...........coveureoeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeese s 29
4.3 ROIE VIAAY V FOZVOJI .eeueiniiniiiiiiesieeie sttt bbbt 29
A Tt R o v 04 1 11 1 PRSPPI 30
4.3.2  Perudnskd regulace ........cccooviiiiiiiiiiii e 30
433 RIZENI TIZEK ovvoieiciee st 31
O B {4 | S RPPRPROPRS 31
435 UVEIOVE THAY wovocvoeeceveeeeieeeeee et 32
4.3.6  Cajas MUNICIPAIES .......ccveiviiiiecie ettt sne s 32
4.3.7 Dulezitost financniho SEKLOTU.......cuvviiiiiiiiiiiiiiii s 33
A.3.8  DOTACE. ... .ceiieiiie ettt reennne s 34
4.3.9  ZneuZivani MiKropUjCeK.......ooviiiiiiiiiii i 34
4.3.10 Problém okamzité SPOLIEDY ........ccvveiieiiiieie s 34
4.4 MiKrofinancni INSTITUCE. .....eiivriiiiiie it it siie et e e et e e seeeanes 35
441 SVELOVE STOVNANT ..eveiiiiiieeiiiiiiieesiitie e e e site e e e sttt e e e e st e e e e sntaeeeessnsaeeeeannnreeeeesnneeeans 35
4.4.2  FInanciera EAYFICAr ........ccooo it 36
G B |V, 127 g ol o USSP 36
4.4.4  IDESI LaMDAYEOUE ....coviiiiiieiieieiesieeeee ettt 37
445 MENTIOIS — PEI ..o 37
O I O (=T | [0 £ - USSR 37
ZAVER ....oiiiiiieteeiee ettt 39
SEZNAM POUZITE LITERATURY A ZDROJU .....cooovvirinineinrineineieeseseieseesene 41
SEZNAM ZKRATEK ...ttt e e sbe e e snb e nse e e e seeeaneee s 46
SEZNAM TABULEK A OBRAZKU........ooviiiiiiineinineiesssiss s 47



1 Uvod

Tato prace se zamé&fuje na mikrofinancovani, jeho historii, koncept a konkrétni vyuziti v Peru.
Mikrofinancovani je jednim z uspéSnych a prfedevsim dlouhodobé udrzitelnych programi
bojujicich proti chudobé, ktery dosahuje svého nejvétsiho rozmachu s pielomem 21. stoleti.
Vyuziva se predevSim v rozvojovych zemich svéta se snahou zlepsit zivotni uroven téchto
obyvatel snizkymi pfijmy. Tento koncept zprostiedkovava drobné finan¢ni transakce mezi
vetiteli a dluzniky, ¢imz zpiistupniuje chudym finan¢ni sluzby, které by pro né za jinych
okolnosti byly nedostupné. Jednd se o mensi ptjcky v fadu desitek ¢i stovek dolard, které
napomahaji sobéstacnosti, zvySeni zivotni Grovné a piedevsim jim pomadhaji zalozit nebo
rozvinout své vlastni malé podniky. Stale Castéji se tyto instituce snazi podpoftit dluZzniky
rekvalifikaénimi kurzy, ¢imz zlepsi jejich postaveni na trhu prace. Timto se mikrofinancovani
snazi pochopit situaci nizko pfijmovych jedinct a oproti jinym formam instituci ma mnohem
blizsi ptistup ke svym dluznikiim. Chudé obyvatelstvo nema ve vétSing€ pripadt bud’ pfistup
k finanénim sluzbam, nebo jim kvili jejich Spatné situaci nechtéji banky penize pujcovat,
proto je mikrofinancovani pro mnoho chudych jedinym vychodiskem. Koncept je pfevratny
v boji s chudobou diky zpftistupnéni finanénich prostfedkti lidem, ktefi by na né jinak
nedosahli, misto jednordzového finan¢niho ptispévku, jak tomu byva u bez ziskovych

organizaci.

Mikrofinanc¢ni instituce byvaji nejCastéji neziskové organizace, ale mohou to byt 1 banky nebo
instituce s ucasti samospravy ¢i statu. Jedna se o neformalni finan¢ni sektor. Rozsifeni
mikrofinanci je jednou zpriorit Organizaci spojenych narodli (OSN) a je soucasti
Rozvojovych cili tisicileti (Millentum Development Goals, MDGs). V soucasné dob¢ se do

tohoto konceptu zapojily miliony lidi z rozvojovych 1 rozvinutych zemi po celém svété.

Peru spolu s Nikaraguou patii k zemim Latinské Ameriky s nejvétsim potencidlem pro
mikrofinancovani diky stale se rozsifujici Skale financnich sluzeb a podpory ze strany vlad.
Peru bylo dva po sobé jdouci roky zvoleno za zemi s nejvétSim potencidlem pro
mikrofinancovani. Mlize za to role vlady v rozvoji, ktera ho podporuje a vytvaii tak piiznivé
podnikatelské prostiedi, kdy se mikrofinancovani stava stale Cast&ji vyhodné&jsi pro véfitele
neZ pro dluzniky. Takova motivace vede k vétSimu mnozZstvi poskytnutych pijcek a sniZzeni

dlouhodobé miry chudoby. Velky tspéch ma i Jihovychodni Asii a Africe.



1.1 Cil prace

Cilem bakalaiské prace je popsat koncept mikrofinancovani a analyzovat mikrofinanéni
situaci v Peru se zaméfenim na regulaci ze strany vlady, v¢etné podminek, které zde byly
nastaveny pro jeho vytvareni. Prace je rozdélena do dvou hlavnich ¢asti. Prvni Cast blize
predstavuje pojem mikrofinancovani a jeho teoretické vymezeni véetné hlavnich principa.
Popisuje historii jeho vzniku, vymezeni mikrofinan¢nich instituci a jejich produkty, ale i silné
a slabé stranky. Rovnéz se zabyva otdzkou, v ¢em je mikrofinancovani pfevratné a obtiznym
ptistupem chudych k finanénim sluzbam. Druha ¢ést se zaméii na predstaveni situace
Latinské Ameriky a pfedevS§im konkrétni mikrofinan¢ni situaci v Peru. BliZe popiSe roli vlady
V rozvoji, jaka opatieni byla v Peru provedena. Soucasti je i popis vybranych mikrofinan¢nich

instituci, které zde ptsobi.

1.2 Metodika prace

Prace se sklada z Casti teoretické a praktické. Pro teoretickou ¢ast je provedena literarni
reSerSe. Formy mikrofinan¢nich instituci a pijéek jsou popsany v teoretické ¢asti. Soucasti je i
piiblizeni celkového problému chudoby a vymezeni pro jakou skupinu obyvatel je
mikrofinancovani ur¢eno. Prace je zaméfena na mikrofinancovani v Peru, proto je v druhé
Casti na zakladé dostupnych informaci popsana role vlad v rozvoji a situace statu na
mikrofinanénim trhu. Cést zabyvajici se Latinskou Amerikou nastifiuje situaci ve zdejsich
zemich a davody, pro¢ je zde vhodné mikrofinanéni prostiedi. Mnoho tamnich zemi
mikrofinancovani jiz vyuziva, nebo by zde bylo vhodné expandovat. Druhd ¢ast zahrnuje
mnoho internetovych zdroji ze zahrani¢nich portald, ale také odbornych publikaci. Kvili
nedostupnosti informaci nebylo moZzné provést analyzu a komparaci portfolii vybranych
mikrofinan¢nich instituci. Prace je zalozena na empiricko-analytickém pfistupu a popisuje
aktualni situaci v Peru. Vzhledem k charakteru neustalych inovaci a zmén byly internetové
zdroje pro praci nezbytné a stézejni. V zavéru je shrnuta analyza mikrofinancovéani v Peru a

vyhled do budoucna. Soucasti je i zhodnocenti jejiho piinosu pro Peru.



2 Historie

2.1 Prvni mikrofinanéni teorie

S prvnimi myslenkami mikrofinancovani se miizeme setkat jiz na pocatku 14. stoleti, kdy
cirkev chtéla podporovat chudé poskytnutim vyhodnych uvért. Nejdiive zde byla snaha o
poskytnuti ptijcek s vyhodnym nizkym trokem. Pozdéji v roce 1361 pftisel londynsky biskup
Michael Nothburg s myslenkou zalozeni banky, od které si zadatel bude moci pujcit penize,
dokonce bez uroku, ale s podminkou, Ze musi zastavit bance majetek v hodnoté pijcky.
Michael Nothburg dokonce poskytnul kapital, aby banka fungujici na tomto systému mohla
vzniknout. Takovy systém ovSem nefungoval vzhledem k faktu, ze naklady na chod banky
byly financovany z piivodniho kapitalu a banka nevydé€lavala. (Svitakova, Opocenska, 2011:

10)

Velice blizkou podobu s dnesnim financovanim mély tzv. irské fondy zalozené v roce 1920
spisovatelem Jonathanem Swiftem. Byl to jiz propracovangjsi systém malych puajcek
(5 - 10 liber). Tyto pujcky byly poskytovany za téelem podpory produktivni ¢innosti
podnikani. Castky se splacely jednou tydné a za ¢lovéka, kterému byla ptijcka poskytnuta,
museli rucit dal$i dva lidé ze sousedstvi. Swift se domnival, Ze lidé budou rucit jen za
Cestného a pracovittho ¢lovéka, a tim si  oveéfi zadatelovu dlavéryhodnost.

(Hollis a Sweetman, 1998: 295)

Koncept téchto ptjcek se uspésne ujal a béhem par nasledujicich let vzniklo mnoho fondd na
podobné bazi. K velkému pfispéni zvyseni obliby téchto pijcek a jejich vyznamu napomohla
liberalizace financ¢nich trhii v roce 1823, kterd povolovala uctovat trok. Nejvice poskytnutych
pujcek se datuje kolem 40. let 19. stoleti. O dalsi rozsifeni konceptu ptjcéek pro chudé se
zaslouzili Hermann Schultze-Delitzsch a Friedrich Wilhelm Raiffeisen v poloviné 19. stoleti.
V této dobé vzniklo prvni uvérové druzstvo fungujici na principu némeckych druZstev na

uzemi Severni Ameriky La Caise Populaire de Levis. (Svitakova, Opocenska, 2011: 11)

V 60. letech 20. stoleti se rozmohl systém zemédé€lskych rozvojovych bank, ktery mél za cil
podporovat malé a stiedni rolniky, vzhledem ktzv. “zelené revoluci®. Statem vlastnéné
instituce se obavaly, aby rolnici méli finan¢ni prostfedky k pokryti nakladt pfi pfechodu na
Setrné€jSi technologie. Kvili recesi na pocatku 80. let vétSina téchto bank zanikla a nckteré

byly zprivatizovany. (Bhandari, Kundu, 2014: 69)
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2.1.1 Dnesni podoba mikrofinancovani

Za zakladatele dnesniho mikrofinancovani se nejcastéji povazuje profesor ekonomie
Muhhamad Yunus, zakladatel Grameen bank, ktera se stala vzorem pro mikrofinancovani po
celém svété. Muhammad Yunus ziskal vétSinu svych zkuSenosti a vizi Grameen pfi
experimentovani s ptjckami v 70. letech, které provadél v bangladésské vesnici Jobra.

(Novacek, 2014: 8)

Experiment spocival v tom, ze poskytnul skupiné¢ tamnich vesni¢anek pujcku ve vysi 27
dolarti. Od Zen nepozadoval zadnou zaruku vraceni penéz nebo penalizaci a Zzeny nejenze
pujcku splatily, ale vyuzily paj¢ku k zalozeni spoficich Géth a vybudovaly udrzitelnou
obchodni ¢innost. Timto prispél koncem 20. stoleti k tzv. boomu v mikrofinancovani.
(Svitakova, 2011: 12)

2.1.2 Grameen Bank a jeji principy

Grameen bank se stala postupem casu vzorem pro mikropijéky. Byla zalozena 1983
profesorem ekonomie Muhammadem Yunusem, ktery v roce 2006 obdrzel Nobelovu cenu

miru. (Grameen, 1998)

Grameen bank se specializuje pfedevsim na pijcky chudému obyvatelstvu na venkoveé.
V dnesni dobé ma 2565 pobocek a své sluzby poskytuje v 81 379 vesnicich, coz je vice nez
97 % z celkového poctu vesnic v Bangladési a za dobu jejiho plisobeni podafilo ziskat 8 cen
v oblasti pomoci chudym, mezi nejvyznamnéjsi patii Gandhiho Nobelova cena miru (2000) a
Nobelova cena za mir (2006). (Grameen, 1998)

Cely koncept plijcek Grameen bank zménil vnimani svéta pljcek, protoze odstranil potfebu
zajisténi sankci za nesplaceni pljcek a vytvofil zcela novy, dosud nevyzkouSeny systém
bankovnich pijcek zalozeny na vzajemné divére mezi vétiteli a zadateli o pujcku. (Grameen,

1998)

Profesor Muhammad Yunus, zakladatel a jeji generalni feditel véfil, Ze finanéni prostfedky by
mély byt poskytnuty, pokud jsou pro to vhodné podminky. Podle konkrétnich slov
Muhammad Yunus: ,,Tyto miliony mladych lidi s jejich miliony malych snazeni mohou
vytvofit nejvétsi rozvojovy zazrak.“ (UNESCO, 2001)
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2.2 MFl instituce

Mikrofinan¢nimi institucemi byvaji nejcastéji neziskové organizace, ale mizeme se setkat i
s bankami nebo institucemi s ucasti samospravy ¢i statu. Podle udaju z roku 2005 existovalo
vice nez tfi tisice mikrofinan¢nich instituci a jejich pocet se stile navySuje se zvySujici se

oblibou mikrofinancovani. (myELEN, 2014)

Hlavnim cilem téchto instituci je dat chudym lidem pfilezitost stat se sobéstacnymi tim, ze
poskytnou finan¢ni prostiedky. V dnesni dobé je zaznamenano vice nez 500 milioni lidi,
které pozitivné, at’ uz piimo ¢i nepiimo, ovlivnily mikrofinan¢ni ¢innosti. (Investopedia,

2015)

V soucasné dob¢ nabizeji mikrofinanéni instituce mnoho produktii pro své zajemce. Kromé

pujcek poskytuji napiiklad i nabidky pojisténi nebo kauce. (Microfinance-info, 2009)

Za prvni velky narist té€chto instituci mezi lety 1950 a 1970 byla snaha pomoct zeméd€lcim
s vidinou nésledného zvySeni produkce a nasledného celkového blahobytu zemé. To mélo za
nasledek vznik nestatnich neziskovych organizaci (NGOS). V roce 1980 se vétSina zaméfila
pfedev§im na pomoc Zzenam, kterym bylo poskytnuto nejvice pujéek, ale v roce 1990 se
mnoho téchto instituci transformovalo na formalni finan¢ni instituce. (Kiva, 2005)
Transformace byva v tomto kontextu Casto oznaCovana za komercializaci mikrofinan¢nich
instituci. Hlavnim rozdilem je zména pravniho postaveni z neregulované neziskové ¢i
nevladdni organizace (NGO) do regulované neziskové instituce. Na regulované instituce
dohlizi finan¢ni Gfad v misté, kde jsou registrovany a vykonavaji svoji ¢innost pfimétené
kapitalovym standardiim, coz je velice lakavé pro kapitalové investory, ktefi chtéji zajistit,
aby hodnoty jejich investic byly udrzovany nebo se rozSifovaly. Celé odvétvi
mikrofinancovani se stale snazi rozvijet co nejucinnéjsi mechanismy, aby bylo mozné zajistit

co nejvetsi moznou podporu. (Microfinanceinfo, 2009)
2.2.1 Hlavni mikrofinanéni principy
Koncept mikrofinancovani se rozvijel po dlouhou dobu. Zakladni principy byly stanoveny az

vroce 2004 na summitu GS8. Stanoveni zdkladnich principli je nezbytné¢ pro uspésné

fungovani tohoto nastroje v boji s chudobou. (CGAP, 2004)

12



Chudi potiebuji celou fadu financnich sluzeb, nejen phjcky.
VSsichni lidé na svété, nejen chudi lidé potfebuji Siroky vybér finanénich sluzeb.

Dulezité je, aby byly vyhovujici, flexibilni a za rozumnou cenu.

Mikrofinancovani je mocny nastroj proti chudobg.
Mikrofinancovani pomahd domacnostem zvysit své piijmy, a tim snizuje jejich
zranitelnost. Rodindm timto davd moznost planovat do budoucna, zlepSovat své

zivotni podminky a podporuje vzdélani.

Mikrofinancovani znamena stavbu financ¢nich systémd, které slouzi chudym.

Nejvice chudych je v rozvojovych zemich, kde je pfistup k zdkladnim finan¢nim
sluzbdm omezeny. Mikrofinancovani je vniméno v mnoha zemich jako marginalni
sektor, ktery je pfedevSim v z4jmu rozvojovych darct, vlady a socidln¢ odpovédnych

investoru.

Finan¢ni udrZitelnosti musi dosdhnout znaény pocet chudych lidi.

Na trhu je nedostatek silnych maloobchodnich finanénich zprostfedkovatelti a proto
vétSina chudych lidi nema spolehlivy pfistup k finanénim sluzbdm. Budovani
udrzitelnych finan¢nich instituci neni samoucelné, jelikoz je jedinym dosud zndmym a
ovéfenym vychodiskem, jak dosdhnout vyznamného rozsahu pomoci chudym.
Poskytuje moznost vétsich finan¢nich prostfedkd pro chudé, na rozdil od finanénich

agentur, které penize daruji.

Mikrofinancovani je o budovani stalych mistnich finan¢nich instituci.

Budovani finan¢nich systéma pro chudé znamena budovani zdravych financnich
zprostiedkovateld, ktefi budou schopni poskytnout finan¢ni sluzby pro chudé na
trvalém zdklad¢. Tyto instituce by mély byt schopny mobilizovat a recyklovat domaci

uspory, poskytovani Givéra a rozsahu sluzeb.

Mikrouvér neni vzdy odpovéd'.
Mikrouveér neni vhodnym feSenim pro kazdého. Lidé bez ptijmu potiebuji jinou formu
podpory. Kazdy, kdo vyuziva mikrouvér, musi spliiovat piedpoklady pro budouci

splaceni ptjcky.
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7.

10.

11.

Tvorbou urokovych stropi muze dochazet k poSkozeni pfistupu chudych lidi
k finan¢nim sluzbam.

Poskytovani mnoha malych ¢éstek je financné€ nékladnéjsi, nez poskytnuti par velkych
uveérd. V piipad€, ze mikrofinancni instituce uctuje urokovou sazbu, ktera je vyrazné
vyS§8i oproti sazbam bankovnich uvéri, tak nemize pokryt své naklady na svuj rist a
udrzitelnost. Finanéni prostfedky k zapijceni budou omezeny a ptedevsim budou mit

nejisté dodavky dotaci financovani od vlad, které reguluji tUrokové sazby.

Ukolem vlady je zprosttedkovavat, nikoli pfimo poskytovat mikrofinanéni sluzby.
Dulezitou roli vlady je vytvareni podptirného politického prostiedi, rozvoj financnich
sluzeb a ochrana uspor chudych lidi. Cilem vlady je i udrZzeni makroekonomické

stability.

Dotace darci by mély mit doplnujici charakter, nikoli konkurovat s kapitalem
soukromého sektoru.

Darci by méli vyuzivat vhodné vybrané granty, piijcky a nastroje vlastniho kapitalu
k vybudovani institucionalni kapacity poskytovatele finan¢nich sluzeb. Také by méli
pomahat rozvijet podpurné infrastruktury (ratingové agentury, uverové instituce,
kapacitu auditu aj.) a experimentalni sluzby a produkty. Darcovské dotace mohou byt

nezbytné pii pomoci fidce osidlenym a jinak té€zce dosazitelnym populacim.

Nedostatek instituciondlnich a lidskych kapacit je klicem k omezeni.

Mikrofinancovani je specializovany obor, ktery kombinuje bankovnictvi se socidlnimi
cily. Celd kapacita konceptu musi byt zajisténa na vSech urovnich, od finan¢nich
instituci prostfednictvim regulacnich a informacnich systéma k rozvoji vladnich a
darcovskych agentur. VétSina investic by méla jit do soukromého 1 vefejného sektoru,

aby bylo mozné zaméfit se na vybudovani téchto kapacit.

Vyznam finan¢ni a terénni transparentnosti.
Je nezbytné, aby byly dostupné ptesné, standardizované a srovnatelné informace o
socidlni a finan¢ni vykonnosti finan¢nich instituci poskytujicich sluzby pro chudé.

Tyto informace jsou dulezité pro piipadné posouzeni rizika a vynosu. (CGAP, 2004)
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2.2.2 Vymezeni mikrofinanénich instituci

V zavislosti na historickych udalostech a potieby plsobeni MFIs v jednotlivych statech

vzniklo velké mnozstvi téchto instituci. Velky vliv m¢l i ekonomicky rozvoj.

Nejcastéji byvaji MFIs rozdéleny do jednotlivych kategorii podle jejich pravniho ramce.

(Ledgerwood, 1999: 97)
Formalni finan¢ni instituce:

e Vefejné rozvojové banky

e Soukromé rozvojové banky

e Spofitelny a poStovni spofitelny
e Obchodni banky

e Nebankovni finan¢ni zprostiedkovatelé
Semiformalni finan¢ni instituce:

e Uvérova sdruzeni
e Viceucelova druzstva
e Nevladni organizace (NGOs)

e Nckteré svépomocné seskupeni (SHGs)
Neformalni financni subjekty:

e Mistni pjcovatelé penéz (moneylenders)
e Obchodnici (zastavarnici)

e Vétsina SHGs

e Rodiny a pratelé

e ROSCA ajeji modifikace
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2.2.3 Formalni finanéni instituce

Tyto instituce byvaji zpravidla rozeznatelné kvuli zprostfedkovatelim vlady a ménovym
organum, pod jejichz dohledem vykonavaji svoji ¢innost. S nimi jsou spojené nékteré verejné

funkce. (Rural Finance, 2007)

Jsou dotovany vladou a mohou obdrzet granty a dal$i podpory od darcovskych agentur.
Vedou neustdlé obsdhlé pisemné zdznamy o Ccinnosti svych klientli, piestoze nékteré
informace jsou irelevantni. Krom¢ zdznamli nemaji zadny blizky kontakt s prostfedim,
V némz pusobi. Formdlni finan¢ni instituce nepodporuji malé farmare, domacnosti s niz§imi
pfijmy a malé podniky. Zaméfuji se spiSe na gramotnou a lépe finanéné zabezpeCenou

klientelu, ktera uspokoji jejich piisné avérové podminky. (GDRC, 2001)

2.2.4 Semiformalni finanéni instituce

Velkym rozdilem mezi semiformalnimi finan¢nimi institucemi a formalnimi finan¢nimi
institucemi je regulace organti bankovniho dohledu. U semiformalnich financnich instituci
neni bankovni dohled regulovan, pfesto ale musi dodrZovat zakladni pravni ramec dané zem¢,
jakym je napfiklad obchodni zékonik. Sluzby, které se poskytuji, zasahuji do oblasti
formalnich 1 neformalnich instituci. Tyto instituce vétSinou ziskavaji financni podporu od
soukromych darci nebo mistnich vlad. Jedna se o dotace a dary podporujici jejich provoz a

roz$ifuji dosah ptsobnosti. Nejvice je finan¢nich NGO a finanénich druzstev. (Fuller, 1998:

145-157)

V poslednich desetiletich se stale vice podili na financovani malych podnikii a mikropodnik.
Semiformélni finan¢ni instituce maji lepsi prehled o lokéalnich poptavkach drobnych
podnikatelli, nez je tomu u forméalnich instituci, proto hraji dilezitou roli pfi podpote rozvoje
malého podnikani. Za to muze i vétsi oddanost klientim a dobry mistni dosah. (International

Labour Office, 1995)
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2.2.5 Neformalni finanéni subjekty

Poskytovatelé neformalnich financnich sluzeb jsou ze vSech tii skupin nejvice flexibilni,
jelikoz jsou mimo vladni regulaci a dohled. To jim dava vyhodu reagovat rychleji na ménici
se situaci na trhu. Pro vétSinu ¢innosti neni zapotiebi ani licence. Vzhledem K pravni povaze
téchto neformélnich finanénich subjektd jsou velice dulezité pfi finanéni pomoci chudym
domécnostem, nez je tomu u formalnich instituci. Tyto subjekty nejsou zahrnuty v oficialnich
narodnich statistikach a nejsou povinny vést ucetnictvi, piestoze se V souctu jedna o velkou

zapujéenou ¢astku, ktera vyrazné ovliviiuje HDP dané zemé¢. (Anderson, Baland, 2002: 964)

2.3 Formy Mikrouvéru

Nejznaméjsim a hlavnim produktem mikrofinancovani je mikrotvér. V anglickém jazyce se
pouziva kromé terminu microcredit i microloan. Ceskou verzi téchto slov jsou mikroptijéka a

mikrouvér. (Small Business, 2015)

2.3.1 Mikrouvér a Mikropujcka

Mikrofinancovani vzniklo jako snaha podporu chudych zemi za ucelem pomoct zahajit
hospodatskou ¢innost. V dnesni dob¢ se ale setkavame s mikrofinancovanim pro podnikatele
a malé firmy v USA, které nemaji zadné finan¢ni prostiedky vzhledem k snizeni dostupnosti
uvert. Hlavni cil podpory maji mikroptijcka a mikroavér stejny. Mikrouvér na rozdil od
mikropujcky poskytuje moznost pujéky prostfednictvim mikroptjcovatelt, jako jsou
pojistovny a banky. Mikroptjcka je spiSe formou mikrotvéru, kdy podnikatel provozujici
malou firmu obdrZi penize vymeénou za slib, Ze Grok 1 Uvér budou splaceny v urcitém

dohodnutém casovém obdobi. (Small Business, 2015)

Mikrouvéry nabizené konvencénimi nebo specializovanymi bankami a druZzstevnimi zaloZznami
jsou alternativou K jinym neformalnim zdrojim tvéri, jako jsou pujcky. Diive museli lidé
spoléhat pouze na financovani prostiednictvim bohatsiho ¢lovéka v ptipad¢, Ze si sam nemohl

pujcku dovolit. (Forbes, 2010)
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Mikrouveéry se daji rozdélit na mnoho kategorii, at’ uz od zadatele o hypotéku nebo pljcku
slouzici k podpote podnikatelského segmentu. O mikroavér mize zazadat i skupina lidi a ne
pouze jednotlivei. Podle poskytnuti konkrétniho uvéru ho potom délime do skupiny uvért. Pri
skupinovém uvéru mize kazdy clen pljcky nabidnout vlastni zdvazek nebo skupinovy
K zajisténi Gvéru. Pii poskytovani individualnich Gvéru je odpovédny za jeho splaceni pouze
jeden klient. Mikrouvéry se dale d€li podle ¢innosti podnikani. Specializované banky se

zamé&fuji predev§im na podporu zemédelstvi. (Small Business, 2014)

Mikroptjcka je oproti tomu maly uvér podporujici chudé podnikatele, aby pomohla zajistit
uspéch firmy. K mikroptjéce se poji 1 Skoleni. Na rozdil od pfijemcti finan¢nich podpor ze
strany stdtu a charit poskytujicich finanéni prostiedky z divodu potieby pteziti, pfi
mikroptjcce se ob¢ strany (véfitel 1 dluznik) dohodnou na pajcované Castce, ktera se bude po
uréitou dobu splacet. Casové obdobi byva zpravidla delsi a zalezi na domluvé. Nezvykla je i
pijéovana ¢astka, miZze se jednat o 100 dolarti i méné. Urokova sazba se pohybuje zpravidla

okolo 30 %. (Small Business, 2014)

2.4 Silné a slabé stranky

Mikrofinancovani ma velky potencial. Je jednim =z nejslibnéjSich nastroju v boji proti
chudobé. Potencial mikrofinancovani spociva uz v jedné z jeho hlavnich myslenek, kterou je
podpora populace, kterd Zije za méné nez 5 dolarti denné. Takova populace nema piistup
k bankovnim sluzbam, proto je pro né obtizné, a az prakticky nemozné svoji situaci zménit.
Z 5 dolart denné¢ pokryji svoje zdkladni Zivotni potifeby a na investi¢ni nebo podnikatelské
zam@ry jim jiz nezbyvaji prostiedky. Jednou z nejvétsich piednosti je jeji netradi¢ni uchopeni
problému chudoby scilem pljcovat mensi castky, nez pouze déavat. Proto ma
mikrofinancovani potencidl k dlouhodobému udrZeni, jelikoZz se nejednd pouze o

jednostrannou nevratnou transakci. (Rozvojovka, 2011)

V soucasn¢ dobé ma pouze jedna tietina obyvatelstva planety ptistup k bankovnimu systému
a tim 1 moZnosti zazadani si o pijcku. Dvé tietiny téchto lidi Ziji praveé v rozvojovych zemich.
Problémem zadani o pljcku je zde nejen nedostupnost sluzeb, ale jejich poskytnuti je
nemozné vzhledem k absenci vlastnickych ¢i finanénich vykazii, pfestoze obyvatelé vlastni

obydli, chatr¢e nebo zeméd¢lskou pidu. (Dream Life, 2008)
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S mikrofinan¢ni ptjckou se vétSinou instituce snazi i zapojeni klientd do kurzii drobného
podnikani, aby zajistily co nejefektivnéj$i vyuziti pljcky. Statni pierozdélovani financni
pomoci byva Casto zdlouhavé a nefunkéni. Mikrofinancni instituce ale pracuji pifimo

s chudymi, coz podporuje soucasny neoliberalni trend pomoci chudym. (Rozvojovka, 2008)

Podstatnym piinosem je i podpora v oblasti Zenskych prav. Zeny v mnoha piipadech
nedisponuji zadnym nebo minimalnim majetkem. Tento problém se tyka predevsim oblasti
Stiedniho vychodu. Mikrofinanéni ptjcka Zendm pomize zvysit sebevédomi a pozdéji muze i

zvysit rozhodovaci roli ve spole¢né domacnosti. (Svitakova, 2011: 19)

V soucasné dob&é se objevuje limit pravé v oblasti vyuziti pujcky. Prestoze sluzeb
mikrofinancovani vyuziva v soucasné dob¢ 15 - 20 milionii vesnickych domacnosti v oblasti
Bangladése, ptjcky jiz nemaji tendenci takového exponencidlniho ristu v pomoci zlepSeni
zivotni urovné jako pii jeho vzniku. Divodem je vyuziti pijcek na okamzitou spotiebu misto
puvodni myslenky zainvestovani. Piestoze ma mikrofinancovani velky potencidl pomahat
chudym lidem, problémem tohoto konceptu je, Ze nemlize pomahat skupindm, které nejsou a
do budoucna nemohou byt ekonomicky aktivni. Mikrofinan¢nich sluZeb proto nemohou
vyuzivat lidé se zdravotnim postiZzenim, staii lidé nebo sirotci. Za ¢lovéka vhodného pro
mikroptjcku je proto zdravy ¢lovek, ktery je ekonomicky aktivni a diky tomu se predpoklada,
ze bude produktivni. Samoziejmé kazdy je Clovek je jedinecny a ani mikrofinanéni piispévek
nemusi pomoct Cloveéku, ktery nema podnikatelské nebo investicni schopnosti. MoZnym
problémem je i nedostate¢nd finan¢ni gramotnost, kterd je pro vhodné investovani pijcky
nezbytna. Bohuzel mulze dojit 1 k situaci, kdy je poskytnutd pijcka sice investovana, ale
splaceni uvéru, ktery mu byl poskytnut. Proto neni mikrofinancovani vhodnou alternativou i
pro chudé oblasti stidkym osidlenim kvili omezenym pfilezitostem k podnikani.
NejdiskutovanéjSim problémem Vv oblasti mikrofinancovani je rozkol mezi udrzitelnosti
poskytovanych sluzeb a mnozstvim obslouzenych klientl stojici proti snaze o co nejlevnéjsi
schémata pro nejchudsi vrstvy. Mikrofinanéni instituce stdle museji spoléhat na financni
podporu statu a mezinarodnich darct, diky které se snazi udrzet nizky urok ptjcek. Pro MFi je
proto obtizné planovat do budoucna, ptestoze by nejradéji pokryly co nejveétsi pocet zajemct

o pujcku. (Svitdkova, 2011:20)
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2.4.1 Cena kapitalu

Ceny kapitalt se velmi 1i$i v riznych Castech svéta. Nejvyssi ceny, 60 % az 100 % jsou
V rozvinutych ¢astech svéta. Mezi takové patii Mexiko a staty Latinské Ameriky. V Asii se
urokova mira pohybuje okolo 15 — 20 %, diky dotacim od statu. V Evrop¢ se Grokova mira

mikroptjcek pohybuje okolo 4 %. (myELEN.com, 2013)

Dalsi moznosti ptjcek jsou lichvaii. Pij¢ovani od lichvart se fadi mezi nejméné vyhodné,
protoze trokova sazba muze dosahovat od 100 — 240 %. Ziskani pujcky je sice snadné a proto
na prvni pohled ldkavé, ale nese s sebou kromé splaceni i1 dal$i vyrazna rizika jakymi jsou
detaily v netransparentnich smlouvach se skrytymi sankcemi. Radi se mezi velmi
nebezpeénou formu pujcek, kterd je 1 presto pomérné Casta, protoze je relativné lehce
dostupnd. Chudi lidé vétSinou potiebuji penize okamzité a v danou chvili si mysli, ze je
jedinym feSenim. Tyto pUjc¢ky si vétSinou berou lidé, ktefi jsou pfedluzeni a hrozi jim
exekuce, proto jim banky ani soukromé finan¢ni instituce nechtéji ptjcit. U vladnich uvért se
urokové sazby pohybuji okolo 16 — 20 %. Nejsou ovSem fesenim, jelikoz chudé obyvatelstvo
na jejich avéry ve vétsiné piipadi nedosahne, protoze banky nepujcuji lidem bez zaruk a

historie. (Best Buy Investments, 2011)

2.4.2 Zadatel o pujéku

Mikrofinan¢ni pljcky jsou urceny pro chudé a lidi s nizkymi pfijmy. Dnesni doba neni ve
veétsing pripadi pro takové lidi ptizniva, jelikoz 1idé bez finan¢nich prostiedkli nemaji ptistup
NejcastejSimi zadateli o ptijcku jsou mali a drobni podnikatelé, jejichZ podnikani probihd ve
veétSing ptipadld na volné noze. Patii sem velké procento farmait, ale i maloobchodnik, ktefi

nabizeji své rukod€Iné vyrobky v pouli¢nich stancich nebo z domova.

NejcastejSimi klienty jsou zeny. Mikrofinan¢ni instituce uvadéji cisla az okolo 90 %
z celkového podtu zadateld. Zeny jsou oproti muztim spolehlivéjsi ve splaceni pajéek a ve
vétsing piipadi je vyuZzivaji efektivnéji, aby zvysily svoji Zivotni Groven, jelikoZ z informaci o
finan¢ni situaci klientl vyplyva, ze vétSina se nachéazi tésn¢ nad nebo pod urovni chudoby.
Mezi klienty mikrofinan¢nich instituci se nefadi domacnosti, které jsou nejchudsi nebo uplné
bez prostiedkt. Takovy klient by nemohl dostat svym zavazktiim a nevykazuje dostate¢né

stabilni pfijem na to, aby mohl splacet uvéry. Jedna se okolo 10 % domécnosti.
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Mezi klienty, ktefi mohou zazadat o pujcku, fadime ty, ktefi jsou nad hranici chudoby a
vlastni pozemky nebo nemovitosti, kterymi by mohli rucit. MiZe se jednat o bohatsi rolniky,
vlastniky malych statkli, obchodniky, vlastniky mikropodniki a malych podniki,
administrativni a pfedni pracovnici, bohat$i délnici, ucitelé nebo majitelé plantazi. Pro ty
muze byt obzvlast’ obtizny pfistup k tradicnimu bankovnimu systému, at’ uz kvili nedostatku

zdroji, negramotnosti nebo vzdalenosti. (Svitakova, 2011: 12-13)

2.4.3 Splatkova disciplina

Ve vétsin€ spotiebitelskych UvérGt byva hlavnim problémem pravé jejich splaceni,
vV mikrofinancovani je ovSem mnohem men$i. Ve vétSiné vyspélych stati se poskytuji
spotiebitelské uveéry predev§sim ke zkvalitnéni Zivota, jakym je koupé& automobilu nebo
spotiebice do domécnosti. V chudych zemich ale mikrosvét znamend uspokojeni zakladnich
potieb a uniknout pied hrozbou hladovéni. Dluznik si je tedy védom, Ze na mikroptjcce zavisi
jako zivobyti, a proto je motivace uver splatit a efektivné vyuzit mnohem vyssi. Velkym
rozdilem je i vymahani splaceni uvéru. V piipadé mikrouvéri se nejednd o vynucovani
bankou, ale sousedl a vesnické samospravy. Takové piimé jednani s lidmi z okoli se jevi

zatim jako velmi G¢inné. (MyELEN, 2014)

Takové pijcovani plati i u skupin, kdy ostatni ¢lenové skupin rué¢i metodou ,jeden za
vSechny — VSichni za jednoho®. V takovych pfipadech neni anonymni bankou vynucovéano
splaceni uvé€ru, ale na dluZznika je tvofen piipadny nétlak ze strany vesnickych autorit.
V ptipad€ poskytovani avéru skupindm se hovoii o takzvanych village banks, coZ jsou
vétsinou skupiny Zen. Poéet Zen ve skupinach se pohybuje okolo 15 - 30. Zeny se v pribdhu
let projevily jako nejduveéryhodnéjsi dluznici, jelikoz jejich splaceni je nejsvédomité;jsi.
Finan¢ni prostfedky poskytované skupindm nikdy nejdou na okamzitou spotiebu, ale jako
investice. Napft.: koup€ ovce nebo stroj na vyrobu placek. Takto poskytované uvéry prochazi
stalymi inovacemi, jakymi jsou povinné spoteni, kolektivni fondy nebo dokonce blokovani
ivérovani celé skupiny, kdyby nastala situace, Ze jeden z &lentl prestane splacet. Clenové se
timto systémem vzajemné podporuji a dosahuji velmi uspokojivych vysledkt. (Best Buy

Investments, 2011)
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2.4.4 Credit officer a uvérové skupiny

Se zapujcovanim village banks se poji i tzv. credit officer (Gvérovy ufednik), ktery je
zaméstnancem mikrofinanénich instituci a ma za ukol dohled nad uvérovymi skupinami.
Jedna se o mistni autoritu, ktera musi znat lokalni prostedi a fec. Bydli v takové blizkosti,

aby ve své funkci mohl objizdét a kontrolovat Givérové skupiny. (Best Buy Investments, 2011)

Uvérovi ufednici zastavaji dilezitou roli v rozhodovani o poskytnuti Gvéru. Setkavaji se
s zadateli o uvér a shromazduji velké mnozstvi dat, podle kterych piedavaji informace
uvérové komisi, véetné¢ svého vlastniho doporuceni. Komise mize uvér schvalit nebo
odmitnout poskytnout. V piipad€, ze souhlasi, rozhodne o vysi tvéru. Velmi podstatna je
nezaujatost téchto uvérovych ufednikii, protoze jejich subjektivni ndzor mize ovlivnit vysi
uvéru, ktery Zadatel dostane. Dilezity je monitoring téchto pracovnikli a snaha vyhnout se

genderové predpojatosti. (Social Science Research Network, 2010)

2.4.5 Klienti podle pfijmu

Mikrofinancovani neni feSenim pro extrémné chudé obyvatele, proto se musi chudi lidé

rozdélit do n€kolika skupin, které je piiblizi. (Opocenska, Kunova, 2012)

Extrémné chudi — lidé z této skupiny nemaji financni prosttedky na pokryti zdkladnich
lidskych potieb, jakymi jsou bydleni nebo jidlo. MlzZe se jednat o socidlné vyloucené
obyvatele, lidi se zdravotnim postizenim nebo bez domova. Pro takové klienty neni uré¢eno
mikrofinancovani, protoze v budoucnu by mohl nastat problém se splacenim pujcky.

Mikrofinancovani pfispiva na podporu podnikani a ne na okamzZitou spotiebu.

Ekonomicky aktivni chudi - Jedna se o skupinu obyvatel, kdy jsou pokryty zékladni lidské
potieby, jakymi jsou zdravotni péce, jidlo a bydleni. Nejsou bohuzel schopni ze svych piijmu
nic usetfit. Jsou velmi rizikovou skupinou, protoze jakakoliv necekand udélost v jejich zivoté
muze jejich financni situaci vyrazné zhorSit az existencné ohrozit. Pro tuto skupinu je
mikrofinancovani ureno, jelikoz nevyuziji finan¢ni prostfedky k okamzité spotiebé, ale

k zalozeni podnikani ¢i rozvoje stavajiciho.

Niz$i stfedni prijmova tiida - obyvatelé patiici do této piijmové skupiny maji urcité

uspokojivé zdzemi a jsou schopni wuspofit malé ¢astky. Pro tuto skupinu neni
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mikrofinancovani primarné ur¢eno. Casto ho ovSem vyuzivaji, protoze ziskani ptjcky je pro

n¢ snadné diky davéie zalozené pravé na jiz stabilnim piijmu jedinc. U téchto pujcek se

predpoklada veétsi investovana cCastka, ktera v budoucnu pifinese o to vysSi zisky.
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3 Mikrofinancovani v Latinské Americe

Mikrofinancovani slavi v Latinské Americe velky uspéch. Mnohym obyvatelim z Mexika a
Argentiny byla poskytnuta maléd pijcka, ktera jim pomohla vést jejich malé podniky. Diky
tomu se poukazalo na nezbytnost téchto pujcek a rozsifilo se podvédomi o vladnim
zanedbavani, nedostateCnosti a neschopnosti. V dusledku toho se spousta zemi Latinské

Ameriky zavazala k péci o zivoty svych ob¢anti ve vEétsi mite, nez doposud. (IMOW, 2007)

Skala finanénich sluZeb, ktera je poskytovana se stale rozsifuje a inovuje. Zpo&atku se jednalo
pouze o rentabilni pajcky pro malé a neformalni méstské podniky vzhledem k situaci v téchto
zemich. S mikrofinancovanim se setkdme ve vSech zemich Latinské Ameriky, nejvéEtsi
podpory se mu dostava v Peru, Bolivii a San Salvadoru. I v jednotlivych zemich se setkdme
S nerovnomérnostmi V ramei jednotlivych regiond. Ve vétSich latinskoamerickych zemich
mikrofinancovani zatim zaostava, prestoze se zde vzhledem k velikosti vyskytuje vétsi pocet
chudych. Mezi tyto zemé patii Brazilie, Mexiko a Argentina. (Navajas, Tejerina, 2006: 1)
S rozvojem mikrofinancovani na pocatku 21. stoleti se v Latinské Americe se rozsifil i vybér
vetiteld. Nékteré nevladni organizace se spojily s bankami, druzstevnimi zaloznami, statnimi
instituce, nadacemi i soukromymi podnikateli. V Peru Bolivii a Hondurasu vytvofily
regulacni organy specializované nebankovni charity pro véfitele. Finanéni instituce
vykonavaji dohled, ktery je nutny, aby bylo vSe v souladu s ptedpisy stanovenym ptislusnym
finan¢nim ufadem. Mezi mikrofinan¢nimi poskytovateli a bankou je nejvyraznéjsi rozdil
v nizSich kapitdlovych poZadavcich a omezeném poctu dostupnych sluzeb. Nevladni
organizace mohou poskytovat prevaznou ¢ast uvért, ale v zemich kde je mikrofinancovani
nov¢jsi jsou soukromé banky a statni instituce véEtSimi poskytovateli mikropujcek.

(Latin America Bureau, 2012)
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Obr. 1. Mapa Latinské Ameriky se zaznaCenym Peru
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3.1 Historie mikrofinancovani v Latinské Americe

Prikopnickou zemi byla Brazilie v roce 1970. Za prikopnika mikrofinancovani v Latinské
Americe se povazuje Pancho Otero, prvni vykonny feditel pro Prodem, coZz je bolivijska

nevladni organice zalozena v roce 1986. (Edyficar, 2013)

S rozsifenim mikrofinancovani se v Latinské Americe miizeme setkat na pocatku 80. let 20.
stoleti. Vzhledem k tizivé socidlni situaci ve vétSin€ zemi, kvili diktaturam bylo obtizné
mikrofinancovani roz$ifit. Bylo navrZzeno mnoho metod a zplsobli feSeni tak, aby bylo
vhodné pro jednotlivé staty. V prvopocatcich byly tyto metody vyvinuty pievaznou Casti
nevladnimi organizacemi (NGOs) a zustavaly mimo formalni finan¢ni systémy. Presto je
nejvice uzndvanou instituci v oblasti mikrofinancovani Latinské Ameriky nevladni organizace
Finca, protoZze za dobu svého plsobeni nashromazdila mnoho zkuSenosti a znalosti, jak
efektivné ptjcovat. Od konce 80. let 20. stoleti byl pocet klienti v Latinské Americe spolu
s Jihovychodni Asii nejrychleji se rozsifujici ve svété. V této dob€ se vyrazné zvysil pocet

obyvatel, ktefi dostali ptilezitost zazddat o piijcku. (Navajas, Tejerina, 2006: 1)

25



4 Peru

V Peru Zije vsoucCasné dobé okolo 29,4 miliont obyvatel a hruby narodni dichod na
obyvatele ¢ini 5500 americkych dolari ro¢n€. Ekonomickd situace Peru zaznamenava
Vv poslednich letech rast. Piesto byl jeji vyvoj dlouhodobé ovliviiovan traumatem z konfliktu
trvajiciho v letech 1980 — 2000 mezi statem a levicovymi partyzanskymi skupinami. Prvni
ekonomicky rozmach bych zaznamendn vroce 2000 a vroce 2011 méla Peru jednu

Z nejrychleji rostoucich ekonomik. (BBC, 2012)

Obr. 2. Rist mikrofinanci v Peru
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4.1 Demografie

Podle posledniho s¢itani v roce 2014 Zzije v Peru 30 814 175 obyvatel. Z toho 15 % b¢lochu,
2 % cernocht, 37 % miSenci pivodniho obyvatelstva a bélochi a 45 % tvoii potomci
puvodniho indianského obyvatelstva. Peruanské obcanstvi ma 98 % obyvatelstva.
V perifernich oblastech ziji Ekvadorci, Bolivijci a Brazilci. Zije zde i zhruba 1 milion
obyvatel ¢inského pivodu a 500 tisic osob japonského puvodu. Je zde velké procento
migrace, ale vzhledem ke zlepsujici zivotni situaci obyvatelstva v poslednich letech prevysuje
imigrace. Nejvétsi podil obyvatelstva tvofi lidé v produktivnim véku (39 %). (Central
Intelligence Agency, 2008)

V hlubindch amazonského destného pralesa ziji i v dneSni dob¢ indidnské kmeny, které

nemaji kontakt s okolnim svétem. Odhaduje se, ze existuje okolo 15 kmeni. Peruanska vlada

musi Celit problémim spojenym s expandovanim jejich pidy. Kmeny jsou extrémné citlivé a
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nemaji imunitu proti zapadnim chorobam. V piipadé zabrani jejich pady obyvatelstvu hrozi

vymieni. (Survival International, 2014)

4.2 Mikrofinancovani v Peru

Mikrofinancovani se ve velkém odviji od investori a mistnich vlad. Peru mé ideélni
podnikatelské a politické prostfedi pro tyto aktivity. Pti prizkumu, ktery zkoumal vhodné
staity pro mikrofinancovani se Peru umistilo na prvnim misté zebiicku Vv roce 2009.
Bangladés, kde tento koncept vzniknul, se pii prizkumu nedostal ani mezi prvnich 30 stata.
Poradi stath se zkoumalo podle tii kritérii: regulacni ramec dané zemé¢, investicni klima
(v€etné¢ ucletnich standardll) a kvalita mikrofinancnich sluzeb. Peru se na prvnim misté
umistilo dva po sobé& nasledujici roky 2009 - 2010, pti¢emz by nebylo ptfekvapeni, kdyby se
vV nékterém z nasledujicich let opét umistilo. V poslednich dvou desetiletich zde

mikrofinanéni sektor vzrostl v priméru o 19 % ro¢né. (Financial Times, 2010)

Statistiky dokazuji, ze prosttedi mikroptijcek v Peru prospiva véfitelim vice nez samotnym
dluznikim. Takové prostedi véfitele motivuje k dalSim ziskovym investicim a dluznikiim
pomahaji vytvafet nova pracovni mista v rozvojovych zemich. Piiliv véfitell a finan¢nich
prostfedkil je pro Peru piinosem. Problémem zlistdva, Ze mnoho mikrofinanc¢nich instituci je
ziskovych, protoze jejich irokové sazby jsou velmi vysoké. Proto je nutna regulace ze strany
statu, aby nebylo mikrofinancovani zneuzito na vydélavani, misto ptivodniho zamysleného

planu pomoci chudym. (ProJourno, 2013)
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Obr. 3. Vyskyt celkové chudoby
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4.2.1 Historie mikrofinancovani v Peru

Prvni mikrofinan¢ni instituce v Peru vznikly v 80. letech, ale opravdového rozmachu dosahly
az v 90. letech. Byla to nepiizniva doba, kdy mnoho podnikateli krachovalo a obyvatelé méli
staile méné finan¢nich prostfedkd. To bylo disledkem vysoké inflace, terorismem,
institucionalnim ¢lenénim, ekonomickym kolapsem i pfirodnimi katastrofami. V téchto letech
se nejednalo pouze o narust inflace, k tomu doslo uz v letech 1970, ale od roku 1895 se témér
zdvojnasobila. V letech 1980 zde byl také otevieny teroristicky konflikt, ktery mél za
nasledek, Ze vlada postupné ztracela kontrolu nad velkou c¢asti statu. Nasledkem celého
konfliktu bylo naruseni hospodafstvi a celkové oslabeni ekonomiky. Mnoho obyvatel se stalo
dluzniky, ktefi ztratili schopnost splacet své dluhy. Situace byla jest€¢ zhorSena mezinarodni
dluhovou krizi, kterd propukla v rozvojovych zemich v roce 1983. Z Peru byly stazeny velké
finan¢ni prostiedky, Které potiebovalo na chod statu. Peru se v téchto letech nevyhnuly ani
piirodni katastrofy. Nastala velkd zména klimatu spojena s ni¢ivymi desti v severnich
poustnich oblastech Peru. Katastrofa dostala nazev El Nino. V prubéhu nékolika let nicila
silnice, zavlaZzovaci systémy, domovy i urody obyvatel. Peru zazilo 30 let neptiznivych
ptirodnich, socialnich i hospodafskych podminek a stale se plné nezotavila. (Instituto del

Peru, 2013)
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4.2.2 Casova osa mikrofinancovani v Peru

Tab. 1. Casov4 osa

1950 — 1960 Zalozeni prvnich zalozen, Gspor a Gvért. Ziidil Priest Daniel McLellan.
1968 Vytvoreni Accion Comunitaria del Pert (Akce Spole¢nstvi Peru).
Pocatky 80. let Gabriel Gallo Olmos a Claus-Peter Zeitinger IPC - zacali stavét obecni

spofitelnu (CMAC) v Peru.

80. 1éta Podpora mikrofinan¢nich modeld za technické a finan¢ni pomoci.
1982 Accion International uvadi na trh prvni sobéstaény mikrouvérovy program
Progreso.
Pocatky 90. let Vyvoj a podpora mikropodniki - za¢ala se sledovat ivérova historie klientu.
1992 Peru vytvorilo venkovské spofeni a iivérové banky (CRAC) na podporu

rozvoje finan¢niho sektoru ve venkovskych oblastech.

1994 Zalozeni organizace EDPYMEs na stimulovani nevladnich organizaci

v usilovani o formalizaci.

1997 Soukromé uveérové instituce se sidlem v Peru.

Zdroj: Responsability, 2012

4.3 Role viady v rozvoji

Mikrofinan¢ni instituce v poslednich letech stale rozsifuji svlij dosah plsobnosti a zvySuji
svij majetek, proto je nutnd vétsSi regulace ze strany statu. Mikrofinanéni instituce se
postupem casu staly regulovanymi subjekty, které mohou zachytit spofeni a pfedevS§im jasné
vyjadieni funkci v jejich spravnich radach, coZ je nezbytné pro jejich efektivni fizeni.

(GDRC, 1998)

Financni sektor Peru se po dvé desetileté¢ uspesné rozvijel. Behem této doby se sousttedil na
40 regulovanych mistnich bank a pomohl 3,5 milionim chudym domécnostem, aby snizily
své ndklady. Diky tomu mohl sektor zlstat ziskovym, coz nasledn¢ vedlo ke sniZeni
urokovych sazeb u ptijcek. Peru se povazuje za vzor v mikrofinancovani, protoze vzestup,
ktery zde mélo, vedlo imérné ke snizeni oficidlni miry chudoby. Na dosaZeni takového
uspéchu je nezbytné vybudovat silny finanéni sektor, ktery je nezbytnou podminkou
hospodaiského rozvoje. Vefejnym tajemstvim tspéchu mikrofinanci je zde regulace a piisny

dohled, ktery by mél byt vzorem pro ostatni zemé¢. (Responsability, 2012)
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4.3.1 Pravni ramec

V roce 2008 prob¢hla posledni Gprava zdkona o financnich a pojistnych systémech, ktery

zahrnuje pravidla pro vSechny finan¢ni instituce a banky ptisobici v Peru.

e Stat se nesmi podilet na finan¢nim systému.

e Spolecnosti finan¢niho systému muzou voln¢ nastavit urokové sazby a poplatky na
svych uvérech. V piipad¢ stanoveni urokové sazby museji dodrzovat limity stanovené
centralni bankou.

e Meéfit celkovou zadluzenost jednotlivcl a provést kontrolu bankovnich spole¢nosti ma
za kol vrchni dozor bankovnictvi a pojistovnictvi.

e Kazdych Sest mésicli vSechny spolecnosti financniho systému, které piijimaji vklady
od vetejnosti, musi obdrzet hodnoceni alespoil od dvou ratingovych agentur.

e Spolecnosti, feditelim a vSem zaméstnancim je zakdzano sdileni informaci o

klientech bez pisemného souhlasu klienta.

Vrchni dozor bankovnictvi a pojistovnictvi je autonomnim organem, ktery stoji funkéné za
regulaci a dohledem nad finan¢nim systémem v Peru. Regulované MFIs jsou povinny podavat
zpravy vrchnimu dozoru bankovnictvi prostiednictvim zprav kazdy mésic, protoze jednou
Z funkci vrchniho dozoru bankovnictvi je ochrana vefejnych zdjmi zajiSténim stability a
solventnosti firmy. Proto také pozaduje, aby finan¢ni instituce vydavajici plijcky, formalné

posuzovaly své klienty. (Boston University center for finance, law and policy, 2014)

4.3.2 Peruanska regulace

Regulace mikrofinancovani je v Peru zaloZena na nékolika hlavnich pilitich. (Responsability,

2012)

e Modularni riznorodost regulacnich typl a narist mobility mezi nimi

e Rozsahly dohled

e Nediskriminace mezi tuzemskym a zahrani¢nim kapitalem

e Omezit statni intervence, az na vyjimky (Banco de la Nacién, Banco Agropecuario)

e Svoboda alokace kapitalu
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e Svoboda urcovani cen (urokové sazby a provize)
e Povoleni k pfijimani vkladi pro nékolik regulac¢nich forem (banky, poskytovatelé

finan¢nich sluzeb)

Peruanské principy jsou na vysoké Grovni a predevSim piinasi pozadované vysledky. Okolni
zem¢ by se meély nechat témito principy inspirovat. Vladni intervence, cenova regulace,
absence vzestupné mobility nebo pifimy zakaz pfijimani vkladii patii mezi nejvyznamné;jsi
prekazky v poskytovani pfistupu chudych k financim. Penize daniovych poplatniki vlady
vyuzivaji k vykonu své rozvojové agendy. Takova iniciativa je vitdna v pfipadé¢, Ze vefejna
podpora nebrani vzniku soukromych trhi. V ptfipadé dobrého uchopeni mikrofinancovani

muze vést k vytvareni hodnot v rozvoji novych trhii a segmentu trhy. (Responsability, 2012)

4.3.3 Rizeni rizik

VétSina stati Latinské Ameriky ma piiméfenou politiku pro mikrofinanéni produkty na
bydleni. Peru patii mezi staty, které se snazi mobilizovat dostate¢ny kapital, aby pozvednul
zajem o mikrofinancovani bydleni. Mikrofinan¢ni instituce a vladda se snazi o sniZeni rizik,
zvlasté po pfirodnich katastrofach. Peru se minulosti s pfirodnimi katastrofami setkalo uz
mnohokrat. Proto vlada vénuje tomuto problému vétsi pozornost, nez je tomu u jinych zemi.
SniZzenim rizika plj¢ovanim chudym, vldda podporuje pljcovatele ze soukromého sektoru,
aby vstoupily na trh. Vzhledem Kk tomu se vlada snazi, aby regulace pfili§ neuspéchala a
neodradila tak pfipadné vétitele. Musi si také dat pozor, aby neuskutecnila intervence, které
by mély negativni vliv na trh. Vlada mlzZe stimulovat véfitele prostfednictvim specidlnich

programii na podporu MFIs a marketingu. (Goldberg, Palladini, 2010: 70)

4.3.4 Rizika

Trh se nemize rozvijet bez urCitého rizika, které s nim souvisi. Riziko se odviji od jeho
identifikace, sledovani a uchopeni. Peru se od zafatku snaZzi o velkou transparentnost
informaci, aby umoznila subjektim na trhu rychle reagovat na meénici se trzni signaly.
Vzhledem k neustale aktualizovanym ukazatelim soucasné situace a podle jasné vymezeného
ramce stanovenych pravidel ze strany vlady a silné expanzi mikrofinancovani maji MFIs

vhodné podnikatelské prostredi. I pies relativné rychle rostouci pocet MFIs na trhu a tim
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rostouci konkurenci, nemusela vlada diky dosud ucinénym opatienim zasahovat do trhu.

(Goldberg, Palladini, 2010: 69-70)

4.3.5 Uvérové urady

Uvérové ufady zastivaji dilezitou roli v mikrofinancovani v Peru. Uvérové ufady
shromazd’uji informace o regulovanych véftitelich. Banky a regulované MFIs jsou povinny
sdilet informace o svych klientech. Informace musi byt aktualni a zahrnuji celkovy dluh, ale i
vychozi zaznamy na mésicni bazi. Diky tomu se Peru fadi mezi zemé s nejkompletnéjSimi
informace na svété. Dostatek informaci napomaha vladé hloubéji prozkoumat tyto pljcky a
snizit uveérové riziko prostiednictvim trzniho mechanismu.

Rozmanité a rozsahlé informace o klientech, vysokd uroven likvidity na trhu a otevieny
ptistup ke zdrojiim financovani napomohl k rostoucim ¢islim sdilenych klientt (klienti dvou
nebo vice instituci) a schvaleni vysSich pijcovanych Castek. S tim se poji rizika, ale diky
uvérovym ufadidm se jim d4 predejit nebo jsou ndsledné¢ rychle rozpoznatelna.

(Responsability, 2012)

4.3.6 Cajas Municipales

Jednim z velmi aspésnych odvétvi mikrofincovani ze strany statu je tzv. Cajas Municipales,
neboli tzv. obecni spofitelny. Jedna se o ménové finan¢ni instituce vlastnéné obecni spravou.
Cajas Municipales jsou jednou z péti institucionalnich uprav, které se tykaji peruanského
mikrofinancovani. Jsou podrobeny ufednimu nafizeni podle perudnského organu pro
bankovnictvi. Stat zaloZil Cajas Truillo, ktera slouzi jako vzor pro podniky. Diky
experimentovani v kombinaci s ucinnou regulaci ze strany statnich organd se jedna o
ilustrativni pfiklad. Diky dostate¢né informovanosti mohla kombinovat flexibilitu fizeni rizik
v kombinaci s bezpe¢nostnimi opatfenimi. Cilem vlady byla zalozit instituci, ktera poskytne
uver lidem s nizkymi pfijmy a zaroven podpofi decentralizaci hospodaiského rozvoje v Peru.
Cajas Truillo si zaklddd na piistupu k zdkaznikim a dnes méa jednu z vedoucich
mikrofinanénich pozic. Klicem pro posuzovani ptispévateli do Cajas Truillo jsou
kompetentni a loajalni zaméstnanci, rozvinuté systémy pro informac¢ni technologie a provozni
organizace. Cajas Truillo tak poskytnul dobré mikrofinanéni zazemi a piiklad regionim.
V soucasnosti existuje 13 Cajas Municipales s celkové 514 kancelaremi plosné v kazdém z 25

perudnskych regionil. VétSina piisobnosti je mimo hlavni mésto Limu. Maji 40,6 % podil na
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vSech poskytnutych puajckach. Prvnich 6 bylo zalozeno v letech 1982 - 1986 napti¢ Peru.

(Evidence and lessons from Latin America, 2012)

4.3.7 Dulezitost finan¢niho sektoru

Pro udrzeni hospodaiského riistu je nezbytny financni rozvoj. Financni systémy poskytuji
zivotn¢ dulezité sluzby, protoze hodnoti, poskytuji obraz, alokuji kapitdl a sleduji jeho
vyuzivani, usnadiuji transakce a fidi rizika.

Pokud je jakykoliv podnik nebo domécnost vyloucen z ptistupu k finan¢nim systémim, mutze
to do budoucna vazné ovlivnit jeho Zzivobyti. V Peru nema 47 % obyvatelstva piistup
k tradi¢nim bankovnim sluzbam, skoro polovina doméacnosti nema vedeny ani tradi¢ni
bankovni Gc¢et. Proto je zde mikrofincovani feSenim a siln€ si naklonilo chudobu postizenych
oblasti, tykajici se zejména oblasti na venkové. Lidé v téchto oblastech byli bankami
opomijeni piedevsim z diivodu nedostatecného financniho zabezpeceni nebo bohatstvi, proto
nebyli pro banky vhodnymi klienty. V disledku toho pfichazeji lidé o moznost nejen ptjcek,
ale 1 spoficich uctd, pojisténi a transferti. Malé podniky, které maji pfistup k t€émto bankovnim
sluzbam se mohou lépe uchytit na trhu a pfedevS§im fidit rizika spojend s podnikanim.

(Goldberg, Palladini, 2010: 70)

Obr. 4. Dostupnost finané¢nich sluZeb
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Zdroj: Mixmarket, 2014
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4.3.8 Dotace

MFIs v Peru jsou podporovany prostiednictvim statnich dotaci. Vétsina MFIs na podporu
domacnosti velké dotace nepotiebuje. Mikrofinancni zprostiedkovatelé preferuji dotace, které
jim umozni poskytovat piiznivou urokovou miru a odmény za rychlé splaceni. Cely proces
spocivd v odmén¢ vypijcovatele za rychlé a bezproblémové splaceni pijcky. Vyptjcovatelé
jsou timto odménovani s ohledem na rychly obrat penéz a moznost pro MFIs vracené finanéni

prostiedky znovu v kratké chvili investovat. (Goldberg, Palladini, 2010: 69-70)

4.3.9 Zneuzivani mikropujcek

Peru ma v soucasnosti jedno z nejlepSich mikrofinan¢nich prosttedi, takové prostiedi je velice
lakavé pro véfitele. Mnoho bank ve velkych méstech ovsem pujcek zneuziva, jelikoz se snazi
byt hodné¢ ziskové. Vysokych ziskii potom dosahuji poskytnutim vysokych uvéri, které
nejsou pro dluzniky vyhodné. Nekteré MFIs poskytuji uvér se 100 % uro¢enim. Dluznici Si
vzhledem k nemoznému pfistupu K jinym bankovnim sluzbam tyty ptjcky ptjcuji. Dluznici
vétSinou nemaji piedchozi zkuSenosti Uvéry, takze nevédi, jak je to pro né nevyhodné.
Nejvice takto vydélavajici MFI v Peru je Caja Huancayo, ktera se proti obvinénim bréani tim,
ze pujcuje vyssi ¢astky, v priméru okolo 5 — 7 tisic dolart. Klienti si podle Caja Huancayo
mohou dovolit a pfedevS§im jsou ochotni splacet vySsi urokové sazby, aby tim zajistily rist
svého podnikani. Vys$si irok by m¢l dluzniky vést také vétsi odpoveédnosti a piimét Zadatele o

uvér brat své zavazky vazné. (ProJourno, 2013)

4.3.10 Problém okamzité spotreby

Peruansky finan¢ni sektor musi vénovat pozornost, aby se uvéry nevynakladaly na spotiebu.
KdyZ avér neni investovan do rozvoje podnikdni a dluznik ho spotfebuje okamzité, jeho
finan¢ni situace se vyiesi velmi kratkodobé a vzhledem k tomu, Ze finance nebyly pouzity do
rozvoje podniku, dluznik neni schopny splacet a dostava se do chronického zadluzeni. Proto
je nutna regulace i usili ze strany MFIs, aby mély pfehled o svych dluznicich a jejich

investicich,  pfipadné jim  poskytly cenné rady. (The Guardian, 2014)
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4.4 Mikrofinancni instituce

V soucasné dobé je v Peru 73 instituci poskytujicich mikrofinan¢ni sluzby. (MIX Market,
2012)

Mezi nimi lze nalézt i instituce specializujici se piedevSim na podporu postaveni zen
v Latinské Americe. Jednou ztakovych organizaci je Per Mujer. V celkovém poctu
poskytnutych  pujcek, ovSem zaujimaji men$i misto. (Pro  Mujer, 1990)
Nejveétsi pocet pijcek poskytnutych v Peru ma neziskové sdruzeni Adea Andahuaylas, které
svoji praci vykonava na zakladé spoluprdce s mistnimi, narodnimi i mezinarodnimi

institucemi. (MIX Market, 2001)

Obr. 5. Pocet dluznikii podle regula¢niho typu v tisicich

187 234 Banca Multiple

402 Mibanco
Poskytovatelé financnich sluzeb
CMAC
= CRAP
= EDPYME
NGO

973 1082

Zdroj: Responsability, 2012

441 Svétové srovnani

V Jizni Americe a Karibské oblasti je 20 zemi ve, kterych se setkame s mikrofinancovanim.
V poctu mikrofinan¢nich instituci se Peru nachdzi mezi stity s nejvétSim poctem téchto
instituci. Peru  zapujcilo vroce 2013 nejvice penéz  vcelkové  vysi
10 038 700 349 milionti dolard a nejen oproti ostatnim zemim v této oblasti, ale celosvétove
se zadny stat k tomuto ¢islu ani nepfiblizil. Nejblize byla Kolumbie s 7 664 865 836 miliony
americkymi dolary, pfestoze v ni pusobi pouze 18 mikrofinan¢nich instituci. Mimo Jizni
Ameriku a Karibskou oblast bylo nejvice celosvétové zapujéeno v Indii s5 438 693 238

miliony americkymi dolary rozlozenych v 87 institucich. Proto bychom mohli Peru zatadit
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mezi zemé s nejveétsimi znalostmi a zkuSenostmi v oblasti mikrofinancovani. (MIX Market,

1997)

4.4.2 Financiera Edyficar

Jednim z nejvétsich poskytovateli pajcek je Financiera Edyficar, kterd se specializuje na
poskytovani sluzeb malym podnikateliim a firmam. Funguje jako nepoliticka, nenabozenska a

neziskova soukroma mezinarodni organizace. (MIX Market, 1997)

Financiera Edyficar je zalozena na propagaci zdravého vedeni mezi riznymi tymy na zakladé
osvédcenych postupti a zkuSenosti ziskanych za dobu své existence. Snazi s& o maximalni
spokojenost zakaznikt, vytvaii s nimi diuvérny vztah na podporu realné znalosti o jejich
finan¢nich potiebach. VSechny €innosti, akce a kazdodenni praxe, se zaméfuji na prosazovani

podstaty vize, kterou je sprava socialniho udrzitelného rozvoje. (Edyficar, 2004)

Z tdaju za rok 2013 bylo zjisténo, ze poskytnula ptjc¢ky 522 056 lidem v celkové hodnoté
937,3 miliont americkych dolart. (MIX Market, 1997)

4.4.3 MiBanco

MiBanco je soukromd banka napomahajici k rozvoji malych podnikl a mikropodniki. Za sviij
uspéch vdéci odhodlanosti a dobrému podnikatelskému planu, ktery ma za hlavni cil rychle
dosahnout meéftitka na pokryti dalezitych provoznich nékladi navzdory stale rostoucimu
konkuren¢nimu prostiedi. V soucasnosti je poskytovatelem nejvétStho mnozstvi zaptijéeného
objemu penéz v Peru. V roce 2013 pijcila celkovou castku 1,6 milioni americkych dolart
363 784 dluznikim. MiBanco byla zaloZena v roce 1998 pfevzetim nevladni organizace
Accion Comunitaria del Peru, ktera méla 33 zkuSenosti s praci s drobnymi peruanskymi
podnikateli. MiBanco mélo pivodné 13 pobocek, po tiech letech od zalozeni jich bylo 25 a
jejich pocet stale narusta. (MIX Market, 1997)
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4.4.4 IDESI Lambayeque

IDESI Lambayeque se nestatni neziskova organizace, ktera se specializuje na inovativni a
efektivni kvalitni sluzby, diky kterym chtéji podpoiit konkurenceschopnost mikropodnikatelt.
Jedna o jednu z nejmensich NGOs v Peru. Podle udaju z roku 2008 poskytla ve srovnani
s ostatnimi NGOs nejmensi finan¢ni pijcky v celkové 252,205 milion americkych dolard a

tyto pajcky byly rozdéleny mezi 745 lidi. (MIX Market, 1997)

445 Mentors — Per

Mentors — Per je jedna z menSich nestatnich neziskovych organizaci plsobicich v Peru.
V roce 2011 poskytla ptjcky v celkové hodnoté 255,744 miliontt americkych dolarti mezi
1 037 lidi. Oproti IDESI Lambayeque je patrné, Ze ptestoze poskytnuly velmi podobny obnos
penéz, rozdil v po¢tu zadatelll o pijcku je 292 lidi. Z toho vyplyva, Ze se Mentors — Per
pujcuje mensi Castky vétSimu mnozstvi lidi, ktefi jsou vétSinou v existencéni krizi a
mikroptjcka je Casto jejich posledni moznosti. IDESI Lambayeque se zatim ale specializuje

spise na podporu mikropodnikateli, kteti potiebuji vétsi pujcky. (MIX Market, 1997)

Sama organizace na svych webovych strankdch uvadi, Ze je jeji prioritou zlepSeni kvality
zivota pro rodiny prostfednictvim programt vzdélavani, poradenstvi a mikrofinancnich sluzeb
se zam&fenim na socidlni rozvoj. Do budoucna by organizace chtéla rozsifit své pole
plsobnosti na co nejveétsi oblast Peru a zaméfit se predev§im na Zeny Zijici v chudobé. Na
oficialnich strankach lze najit pfiklady rodin, kterym byla poskytnuta piijcka. Piestoze se
jedna o mensi NGO, jeji prezentace a informace uvedené na webovych strankdch by mohli

konkurovat i vétsim MFIs. (Mentors Peru, 2009)

4.4.6 Crediscotia
Crediscotia je nebankovni finan¢ni instituce (NBFI), coz je instituce, ktera nema plnou
bankovni licenci, nebo neni pod dohledem néarodni nebo mezinarodni bankovni regula¢ni

agentury. (Wikipedia, 2015)

V ohledu mikrofinancovani je pro ni snadnéjsi poskytovani bankovnich sluzeb, mezi které
fadime 1 poskytovani mikropiij¢ek. Crediscotia poskytla podle udaji sesbiranych z 30. ¢ervna
jiz v roce 2015 1 026 405 862 milionti americkych dolart, které rozdélila mezi 632,711 lidi.
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Jeji prioritou je zajiSténi financniho feSeni pro jednotlivce, at uz jako zameéstnance nebo
samostatné vydélecné osoby v rozvijejicich se ¢astech Peru. Crediscotia chce timto pfispét
k celkovému rozvoji Peru. Do budoucna si dala za cil zaméfit se na jednotlivce s nizkymi a
sttedné nizkymi piijmy a poskytnout jim pfiilezitost ke zlepseni kvality jejich Zivota.
Crediscotia se zaroven snazi i o motivaci potencidlnich partnerti a adekvatni vynosy pro

akcionare. (MIX Market, 1997)
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5 ZAVER

Chudoba je celosvétovy problém a je nespocet nastrojii i nazord, jak tento problém fesit, at’ uz
politickych, ekonomickych nebo socialnich. Mikrofinancovéani rozhodné miizeme povazovat

za mocny nastroj v boji proti chudobé, prestoze se jedna o relativné mlady fenomén.

Na svéteé existuji miliony chudych lidi bez pfistupu k bankovnim sluzbam, proto je pro né
obtizné, az skoro nemozné svoji zivotni situaci zménit. Mikrofinancovani je pfevratné ve
svoji myslence poskytnout lidem tuto moznost. Existuje mnoho neziskovych organizaci
daryjici lidem finan¢ni prostfedky. Mikrofinancovani ale neposkytuje penize na okamzitou
spotiebu, snazi se lidem doopravdy zvednout jejich Zivotni uroven a ziskat urcité zazemi,
které je pro mnoho lidi ze zdpadniho svéta samoziejmosti, jako je pojisténi nebo tspory do
budoucnosti. Rozdil mikrofinancovani oproti jinym formdm pomoci podle mé& nejlépe
vystihuje ¢inské ptislovi: ,,Darujes-li clovéku rybu, nakrmi$§ ho na den, naucis-li ho lovit, das
mu potravu pro cely zivot.“ Mikrofinancovani pomaha lidem rozvijet své drobné podnikani a
diky tomu nefesi problém chudoby kratkodobé a narazovymi finan¢nimi injekcemi. Dtlezité
je 1 uvédomit si situaci, kdy se naskytne moZnost pomoct ¢lovéku, ktery svoji zivotni situaci
nemohl i pfes své snazeni zménit kvilli nemoznosti ptistupu k tradi¢énim bankovnim sluzbam.
Takovy ¢lovek je vdéény a opravdu se snazi investovat poskytnutou ptjcku co nejefektivné;i,
protoze dostal Sanci. I takovy lidsky faktor dava mikrofinancovani velky potencial a Sanci na

dlouhodobou udrzitelnost.

I u mikrofinancovéani si musime ale dat pozor na jeho zneuzivani. Konkrétnim piipadem
v Peru byla Caja Huancayo, ktera poskytovala ptjcky lidem se 100 % uro¢enim a lidé jich
vyuzivaji, protoze jsou pro n¢ pordd vyhodnéjsi nez lichvarské pijcky. Proto je dulezita role
vlady v rozvoji mikrofinancovani na Uzemi kazdého statu. Peru zvolilo velice u¢innou
strategii, a proto zde mikrofinancovani dosahuje tspéchu a sniZeni oficidlni miry chudoby
v nékterych regionech béhem desetiletého obdobi az o 20 %. Ani Vv dnesni dobé nema ale
47 % perudnského obyvatelstva piistup k tradicnim bankovnim sluzbdm. Peruanska vlada od
zaCatku vyjadiovala mikrofinancovani podporu, a tak je tomu i dnes. Dobrym piikladem bylo
Vtomto sméru zalozeni obecnich spofitelen. Peru si od zacitku uvédomovalo dileZitost
finan¢niho sektoru a fakt, ze pomoc chudym povede nejen ke zlepSeni jejich zivotni irovng,
ale do budoucna pozvedne cely finanéni systém. Peru si v ramci efektivity zavedlo kromé jiz

stanovenych pilifa i1 své vlastni, vice konkrétnéjsi. Zde je zajimavé, ze se snazi o rozsahly
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dohled a velky sbér dat i informaci, z ¢asti ale mize Peru pusobit spiSe jako pozorovatel,
protoze zachovava svobodu urCovani cen, to se tyka urokovych sazeb a provizi. Zde je
dilezité, aby perudnska vlada zasahla v ptipadé, ze za¢ne byt mikrofinancovani zneuzivano.
Uz dnes miizeme sledovat uspéchy mikrofinancovani, ptresto je zde stale mnoho prostoru ke

zdokonalovani poskytovanych sluzeb.

Mikrofinancovani je ovSem na dobré cesté¢ a pokud bude dodrzovana jeho hlavni myslenka
pomoci chudym a nebude zneuzito k Cisté vydélenym ucelim, miize zménit zivot mnoha

lidem nejen v Peru, ale na celém svéte.
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7 SEZNAM ZKRATEK

CGAP - Consultative Group to Assist Poor (Konzultacni skupina pro pomoc chudym)

CMAC - Caja Municipal de Ahorro y Crédito (Obecni sporitelny a uvery)

EDPYME - Entidad de Desarrollo para la Pequena y Microempresa (Developerské entity pro

malé podniky)

G8 - Group of Eight (Sdruzeni osmi nejvyspélejsich statii svéta)

HDP - Gross Domestic Product (Hruby domdci produkt)

MDGs — Millennium Development Goals (Rozvojové cile tisicileti)

MFIs — Micro Financial Institutions (Mikrofinancni instituce)

MIX - Microfinance Information Exchange (mikrofinancni portal)
myELEN - my Electronic Loan Exchange Network (mikrofinancni portal)
NBFI - non-bank financial institution (nebankovni financni instituce)
NGOs - Non Governmental Organizations (Nestatni neziskové organizace)
OSN - United Nations (Organizace spojenych narodit)

SHGs — Self-help Gross (svépomocna skupina)

USA - United States of America (Spojené staty americké)
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