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POSUDEK VEDOUCIHO ZAVERECNE PRACE

Nazev prace:: Priprava obchodni a marketingové strategie pro podnikatelsky zamér skokového zvétseni malé
spole¢nosti.

Typ prace: Diplomova prace
Jméno studenta: Kuncova Katefina

Vedouci prace: Ing. Olga Kutnohorska, Ph.D.

Prace spliuje zadani Ano

Ne

Aktualnost tématu Velmi aktualni

Aktualni

Nadcéasové-neutralni

Neaktualni

Naro¢nost tématu Naro&né teoreticky i metodologicky

Teoreticky naroéné

Metodologicky naro¢né

Relativné jednoduché

Struktura prace Uplna, logicka

Uplna, logicky $patné koncipovana

Neuplnd, logicka

Neuplnd, logicky Spatné koncipovana

Literatura a prace s ni Originalni prameny

Aktualni prameny

Zastaralé prameny

Aktivné vyuzité, organicky zapracované

Vyuzité pasivné, vécné spravné citované

Nedostateéné vyuzité
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Vybaveni prace (tabulky, grafy, piilohy) Optimalni mnozstvi X

Postadujici mnozstvi

Prilis ¢etné na ukor textu

Nedostateéné

Organicky spojené s textem X

Vhodné doplnéni textu

Formalni bez uzSich vazeb na text

Vlastni p¥inos price Formulace plvodnich zavérd X

Formulace zavéri kompilovanych ze zdrojt

Chybi formulace vlastnich zavéri

Dalsi hodnoceni:

Cilem diplomové prace je posouzeni prilezitosti akvizice jiné spole¢nosti a nalezeni odpovédi na otazky, jaky
model spojeni kapacit je nejvhodnéjsi, na zakladé vytvoreni a vyhodnoceni podnikatelského planu. Cil si
stanovila autorka velmi ambiciézni a Ize konstatovat, ze se ji ho podafilo naplnit. V teoretické ¢asti autorka

¢erpa z mnozstvi relevantnich zdroja, tato ¢ast se cilené zaméfuje na vybrané aspekty problematiky podnikani,
marketingu a finanéniho planovani, diky kterym poskytuje kvalitni zadzemi pro ¢ast praktickou. Prakticka ¢ast
zadina piedstavenim a podrobnou analyzou sou¢asného stavu spolec¢nosti, firemnich procesi a situace na trhu,
poté na zakladé komparace téchto informaci s teorii autorka nabizi tfi modely vhodné pro rozSifeni vykonu firmy.
Vysledkem prace je upfesnéni podnikatelského zaméru a navrh obchodni a marketingové strategie, doplnény o
plan implementace, personalni plan a zdkladni finanéni analyzu. Za pfinosné povazuji hloubku proniknuti autorky
do firemnich procesu, diky které se ji podafilo odhalit i skryté problémy v souéasném fungovani spoleénosti. Ke
psani prace autorka pfistupovala iniciativné, na pfipadné pfipominky reagovala pozitivné a zapracovala je do textu.
Prace spliiuje pozadavky kladené na tento typ praci, proto ji doporuduji k obhajobé.

Otazka ¢. 1 vztahujici se k tématu prace:
Situace na trhu s energiemi se béhem poslednich mésict vyrazné zménila. Pozménila byste z tohoto divodu néco
na Vasich navrzich?

Otazka ¢. 2 vztahujici se k tématu prace:
Jak reaguje majitel spole¢nosti na Vase navrhy? Budou implementovany, pfipadné v jakém ¢asovém horizontu?

Otazka ¢. 3 vztahujici se k tématu prace:

Ostatni otdzky vztahujici k tématu prace:
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Vysledné hodnoceni doporucuji k obhajobé

nedoporucuji k obhajobé

Datum: 09.06.2022 Podpis vedouciho price
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