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Abstrakt

Tato bakal&ska prace se zabyva navrhem skladové aplikacerpiniupectvi. Aplikace
je vytvarena pomoci programovaciho jazyka VBA v MS Excebri teoretickésasti,
kterd obsahuje seznameni s danou problematikowe gei analyzu problému a
souasné situace firmy. Hlavnéést prace fedstavuje kompletni postup navrhu

a implementace aplikace a nasledné ekonomické oicedin

Abstract

The bachelor’s thesis deals with the design oftbek application for the bookstore.
This application is using programming languageethVBA in MS Excel. Besides the
theoretical part that contains familiarization withur issues, the thesis deals with
analysis of the problem and the current situatibthe company. The main part of the
thesis consists of complete procedure of applinatiesign, implementation and

economic evaluation.
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MS Excel, VBA, Visual Basic for Applications, sklade hospod&tvi, sklad,
knihkupectvi
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UVvOD

V sowasné dob se téndi Zadnda firma jiz neobejde bez giace a systému, ktery ji

pomaha dohlizet nénnost podniku.

Muze se ale stat, Zze pro podnik software, ktery jeizemy na trhu nebude to, co
potrebuje. Tento software e byt az {ilis obsahly nebo vém naopak mohou chyb
pottebné funkce, které firma pebuje. Z&chto divodi by pak vznikaly zbyigné
komplikace pi pouzivani. Jako dalSi velké rozhodovaci kritérijgnurité hodnota

porizovacich naklail

Tento problém jsem se rozhodsit v této bakaldké praci. Prace se zabyva navrhem
aplikace skladového hospddtvi. Ta bude naprogramovana ve vyvojovém peoiét
Visual Basic for Application v programu Microsoftx&el. Protoze aplikace bude
navrzena fimo pro konkrétni knihkupectvi, dojde k plnému akéfnimu vyuzivani

aplikace. Bude uspencas a naklady podniku.



1  VYMEZENI PROBLEMU A CILE

Firma v sodasné dob nepouziva zadny skladovy systém. Tyto informaatevmuze
v listinné podob. Nema tedy Zadné {gezné informace o stavu ani Zadné moznosti
pribézné kontroly. Fyzicka kontrola je velmi néma a taky se zde tviozbyte&né

néklady navic.

Proto je cilem této bakakké prace navrhnout aplikaci skladového hosfstdia ktera
bude nasledhsnadno implementovatelnd. Cilem je navrhnout takoaplikaci, ktera
bude obsahovat vSechny fmiiné funkce a vynecha vSechna ztiyéedata. VSe ma byt
navrzeno tak, aby se dala aplikace pouzit i v jirgnihkupectvi. K tomu je pétba
Zjistit sowasnou situaci Vv knihkupectvi, provést analyzy ph@sg@jSi vymezeni
problému. Poté zhodnotime jednotliva mozi&Seni dané situace a vybereme
nejvhodrjsi. VSe bude fibéZzné konzultovano s pracovniky knihkupectvi. Poté dojde
k samotnému navrhu a naslednou implementaci. Néwude cely slové popsan a
doplren o rel@&ni databazovy model, vyvojové diagramy a obrazky pnadgjsi

pochopeni problematiky.



2 TEORETICKA VYCHODISKA PRACE

V této kapitole budou popsana teoretickd vychodigk&ce, ze kterych budéerpat
v celém piébé¢hu. Budou v ni vysitlené dilezité pojmy pro pochopeni dané

problematiky.

2.1 Microsoft Excel

Gcelam, je Excel. Najdeme vém zpracovanytzné databazové seznamy, statistické a
technické vypoéty a mnoho dalSiho. V mnoha firmach je znalost ExpeZzadovanaip
prijimacich pohovorech. Je pomocnikem pro mnoho ekacio/ch a technickych
profesi tam, kde je pfba data spravovat, analyzovat, sdilet, prévagoty a tvait
grafy. Microsoft vydava stéle nové verze, jako ggtklad Excel 2010 a 2013. Mezi
uzivatelskym progedim €chto verzi neni velky rozdil a uzivaiet by gechod na

nowjSi verze nerdl pasobit Zzadné &Si problémy (1).

Aplikace Excel je tedy tabulkovy procesor od firnMicrosoft, coz znamend, Ze
zpracovava tabulku informaci. Tyto tabulky se s&jad jednotlivych buék. Bunky

obsahuji data nebo vzorce, které pracuji s daty (1)

StarsSi verze Excelu byly ¢gny pro osobni pidtace. Existovaly také verze pro chytré
telefony, které se nazyvaji Excel Mobile. Ve ve2fil3 jiz mizeme pouZivat jeden
produkt jak pro osobni gdace, telefony, tablety. Tuto verzi Ize pouzivat tgk®
webové prosedi (16).

Pracovni plocha obsahuje listy, které poté dohrgmadii jeden seSit. Na dolnim
okraji je mozné sledovat jednotlivé listy s jejictazvy. S listy mizeme pracovat.
MuzZzeme tedy do nich vkladat data, upravovat a takérjpatovat (2). Pracovni plocha
listt se sklada ze sloufickteré jsou oznigeny pismenyRadky jsou zase ozdeny

¢isly. Adresa biiky poté vznika z nazviadku a sloupce, ve kterém je uniigt (15).
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2.2 Visual Basic for Application

V této ¢asti bude pedstaven Visual Basic for Application iateny zaklady tohoto
jazyka.

2.2.1 Vznik VBA

VSe z&alo vznikem BASICu, ktery byl poprvérgdstaven na zatku 60. let. Z jeho
nazvu Beginner’s All-purpose Symbolic Instructiond€ je Zejmé, Ze se tedy jedna o
viceltelovy jazyk symbolickych instrukci pro &#eniky. Nejedna se tedy o
profesiondlni jazyk. SlouZil jako prdsetiek pro vyuku programovacich technik pro
studenty na univerzit Jazyk se postugnzdokonalovat a polozil zaklady pro Visual

Basic a Visual Basic for Applications (3).

VBA je tedy jazyk, ktery vytviil Microsoft. Prvni aplikaci, kter4d obsahovala \Vasu
Basic for Applications byl Excel 5 (17). Je to obgcskriptovaci jazyk Microsoftu,
ktery je dnes jiz saidsti vSech aplikaci Office i aplikaci od jinych @dodteti. VBA
v Excelu umo#uje pracovat s objekty jako tabulky, grafy, kongngni tabulky, funkce
(3).

2.2.2 Zaklady VBA

Visual Basic for Application je tedy programovacazyk, ktery je objektay
orientovany. Je sa@asti kancel&gskeho baliku Microsoft Office. Kod je posloupnost

jednotlivych gikazi. Tyto piikazy jsou seskupovany do funkci neboiildpd procedur
(5).

= Proménné

PromEnnou niZzeme chéapat jako pojmenované misto v @amoditate, ve které se

nachazi kousek dat, se kterymi hodlame pracovat (5)

V proménné mohu ukladat dat@azanych datovych tyfp At uz se jedna o jednoduché
logické hodnoty (True nebo Fals€gstka v domaci sme, celécislo, datum a dalSi.
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VBA ale obsahuje celodadu vyhrazenych slov, ktera nelze pouzit jako nazvy

promennych nebo procedur (3).
. Datoveé typy

Datové typy wuji zpisob, jakym budou data uloZena v gimNap‘iklad jako cela
¢isla,rettzce a dalSi. VBA se dokaze automaticky starat g tigi. Pokud tuto moznost
ale vyuzijeme, musime piat s pomalejSim provédim prikazi a mensi efektivnosti
vyuziti pantti (5).

= Rozhodovaci konstrukce

Rozhodovaci konstrukcetthfeme chapat jako jakysi vlastni mechanismus kothkry k
fidi obsazené funkce. Oviivji v uriitych okamzicich bh programu diky své logice.

Diky nim mizZe program reagovat na odliSné okolnosti, které¢ha programu vznikaji

(5).

= Uzivatelské formulate

Krom¢ raznych proménnych a funkci Ize také v editoru jazyka VBA vyitgt
uzivatelské formulée. Ty slouzi jak k zadavani udajdo seSitu, zadavani udaj
pottebnych pro Bh rgjaké funkce v programu a zadavarizmych variant, podle
kterych bude program pracovat. Je igohplatnitelny pedevsim tam, kde seSit budou
pouzivat jini uzivatelé. Prvky formui& mohou byt propojeny s programovacim kédem

diky udalostem. Tato moznost Zn& zvySuje moznost vyuziti formui@ (6).

Tyto formul&e mohou existovat naprosto nezavisle jeden na drihBuzZzeme jich mit
libovolny patet. Formulé miuZzeme nastavit ndjklad nazev, barvu pozadi, ohréemi
a dalsi. (13)

12



* Prvky formula re
Do formul&ia maZzeme vkladatizné prvky. Nkteré z nich si fedstavime.
+ Ciselnik

Ciselnik umo#uje nenit hodnotu v btice pomoci Sipky. Tento prvek se nazyva
SpinButton. Mizeme nastavit minimalni, maximalni hodnotu, ktef@ennabyvat (6).

* Posuvnik

Posuvnik funguje jak@iselnik. M& tvar obdélniku. Na pravém okraji jsopkg pro
mozZné posouvani textu. Tento prvek se nazyva 8aol(6).

o Karty

Tento prvek obsahujeékolik listi se zalozkami. Do nich pakibeme vkladat dalSi
prvky.Tento prvek mizeme najit pod nazvem MultiPage (6).

o ZaSkrtavaci tlaitko

Prvek se hodi tam, kde uzivatel ma mit na&ypouze ze dvou moznosti (ano/ne,
souhlasim/nesouhlasim, zapnuto/vypnuto). Kdyz jékrtavaci tlditko zasSkrtnuto,
obsahuje hodnotu True. V apem Fipad hodnotu False. K¥eme ho najit pod

nazvem Checkbox (3).
* Pole se seznamem

Ma podobu rozviraciho seznamu, kde vjednom okamZ&brazuje pouze jednu
hodnotu. Je zde také moznost povoleni, Ze uZiwaizé mit povoleno zadavani hodnot,

které se v seznamu nevyskytuji. (3).
» Prikazové tlgitko

S timto prvkem se setkame veétsine formulada. Ma napiklad podobu tlgitka storno

nebo tl&itka OK. Najdeme ho pod nazvem CommandButton (3).

13



e« Obrazek

Pouziva se pro zobrazeni grafického obrazku. Paoi#vho nafklad pro zobrazeni

firemniho loga (3).

2.3 Porterav model konkurenénich sil

Portefiv model je model i konkurernich sil. Je zagten pgedevSim nareSeni
otazky, jak konkuretni prostedi ovliviiuje atraktivitu uéitého trhu. Diky provedené
analyze nizeme uéit konkrétni konkureéni vyhody. Tento model vymezujeitpsil,
které ovliviuji atraktivitu trhu a ve vztahu k ningfpskupin hrozeb. | kdyz jsou tyto sily

nazyvany konkuremimi, vyhradi konkurent se tykaji prvniii (4).

= Odwétvova konkurence (soupeni v segmentu) mezi stavajicimi podniky

v odwtvi - hrozba intenzivniho odtwového soup@ni.

Pii analyze lze pedpokladat, ze iffiazlivost uckitého odvtvi je mensi tim,¢im
ovliviiovana @iznymi faktory, okolnostmi. MZeme zminit nafklad: paet silnychgi
agresivnich konkuretf tempo déstu trzeb na daném segmentu (v jaké &tgpoje trhu
se pra¢ segment nachazi —ufe se jednat o etapu vznikuistu, zralosti, poklesu).
Tyto faktory mohou ovlisiovat naklady na ziskani a udrzeni dobré konkimepozice
a daném trhu. N¥e zde jit o cenové valky, masivni propagaakce nebo ndjklad

agresivni distribéni politiku (4).

= Potencionalni konkurenti — hrozba vstupu novychkkwenti do daného

odwstvi.

Pritazlivost trhu zavisi na velikosti vstupnich a tgpnich bariér. NiZe se jednat jak o

vécne, lidskeé a finami zdroje (4).
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. Substiténi a komplementarni produkty — hrozba substifch a
komplementarnich produkt

Pomoci substitnich a komplementarnich prodike ovliviéna intenzita konkurence
v odwtvi. Konkrétni trh byvécasto nefitazlivy, kdyZz v rem je vice potenciélnich
substiténich nebo komplementarnich prodiuktSowasny stav, vyvojové trendy u
téchto produklt musi podniky pdivé sledovat a vyhodnocovat. Substitil produkty
jsou produkty, které jsou vzajekhrzastupitelné nebo nahraditelné. Diky tomu, Ze maiji
podobné vlastnosti, jsou schopny uspokoijit tutéfghbm a na trhu si konkuruji. Pokud
je celkova poptavka nemna a poptavka po jednom produktu se zvysi, poptava
mnoZstvi substitutu poté klesa. Substiiuprodukty tedy mohou ovlivovat rozsah
prodeji, vySi cen a celkovou ziskovost podniku. Kompleraemit— dopikové produkty
jsou produkty, u kterych je sgieba a uziti zavisla na jinych produktech. Jakklad si
muzeme uvést motorové vozidlo a palivo. Pokud se izegBa paliv, mze tato situace

veést ke snizeni poptavky po motorovych vozidlegh (4

= Odbkiratelé, jejich kompetence, vyjednavaci sila — haozbstouci

vyjednavaci sily zakaznik

Tato sila pojednava o tom, nakolik mohou zakazowtivnit podnikani. To zavisi na
nékolika faktorech. Mize se jednat naiklad o to, jestli maji moznost a jak velkou maji
moznost pouzit substitni produkty. Nebo na podilu vydajna dané produkty
k celkovym vydajm zakaznik. Sila odiratele nabira na sile take titim mére ma
podnikatel odbrateli. Cim wtsi tlak odWratele, tim mensi byva atraktivita daného
odwtvi. Je dilezité vytv&et a zachovavat dlouhodobé, vzajeémvyhodné vztahy

podniku a odbrateli. To je poslanim takzvaného vztahového managengéntu
= Dodavatelé — hrozba rostouci vyjednavaci sily datidi

Pokud dodavatelé maji moznost zvySovat ceny, redatkoozsah dodavek a émit
jejich strukturu v neprosgh odkgratele, hovéime o znané vyjednavaci sile
dodavatel. Tato sila se 2tSuje z mnohawodi. Nagiklad pokud dodavatelé mohou
bez ¥tSich problém, naklaad: ziskat dalSiho odipatele. Pokud naSe oélly cini velkou

cast naSich celkovych vydajnebo pokud pi&et jinych dodavatél je minimalni.
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Pripadré pokud produkty, které dodavatel nabizi, maji utmk&harakter. # opateni
ve vztahu k dodavatigin si musime ovSem gglomit, Ze tyto opdeni mohou mit vliv
na cenu nakupovanych prodiaikina spolehlivost a kvalitu dodavek, dodacityh

platebni podminky a spoustu dalSich fakt@t).

2.4 SWOT analyza

SWOT analyza se pouZziva ke strategicky®elim. Nazev je odvozen od anglickych

slov, které vyjatliji jednotlivé¢asti analyzy (7):

» strength (silné stranky),
* weakness (slabé stranky),
e opportunities (filezitosti),

» threats (hrozby, ohrozeni).

Jednd se o velmiasto vyuZivanou analyzu, kter4 hodndfigZitosti a rizika pomoci
raiznych metod marketingového vyzkumu, ktery je &@my na konéné zakazniky a
distributory. Hodnoceni silnych a slabych stranekmy se opirdA o wzné

vnitropodnikové analyzy (8).

Muzeme tedy fici, Ze analyza SWOT se sklada z analyzy mikropedst a
makroprostedi. Tato analyza se itbe tykat jak celé organizace, tak i jednotlivych
produkt (9).

SWOT analyza by #la vyrazreé ozn&it zasadni faktory, které maji pro danou oblast
rozhodovani kbovy vyznam. Z&akladni zé&w SWOT analyzy tedy fedstavuji
piilezitostem. Poslanim SWOT analyzy je posoudit viaini vnitni moznostidi
piedpoklady k realizaci, upkavani utitych podnikatelskych za#én ¢i aktivit. A dale
také posoudit ve vztahu k internim mozZnosté&npredpokladm podniku také v&Si
piilezitosti a hrozby, které jsou vyznamné pro podtelsky uspch danych
podnikatelskych zagmi (8).
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Pro vzdjemnou kombinaci, porovnani hrozebleitosti, silnych a slabych stranek se
uspdadava analyza prasdnictvim matice SWOT. Ta usnage a zpehlediuje celou
provad¢nou situgni analyzu. Vysledkem jsou vysledky pro ity manazerského

rozhodovani (4).

Silné stranky (S) Slabé stranky (W

- prizniva finargni situace

omezené vyrobni kapacity

- vysoka uroveé vyrobni gipravy

nedostatény paset kvalifikovanych
pracovniki v urgitych profesich

- vysoka urové marketingové fipravy
nové vyroby

Piilezitosti (O) Hrozby (T)
- Rozséhly potenciél trhu - Nebezpéi vstupu dalSich
- Slab4 domaci a zahr&ni konkurence - konkurernich podnik na dany trh
- Snadny vstup nového produktu na - Nepiznivé legislativni pedpisy
novy trh

- Mozny rist cen gkterych surovin a
energii pouzivanych podnikem

Tabulkaé. 1 - SWOT analyza. (4)
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2.4.1 Postupy pFi aplikaci metody SWOT v praxi

NejjednodussSi moznosti aplikace metody je slovnpigpalanych oblasti (@sich
piilezitosti a hrozeb, silnych a slabych stranek)istaje také slozsi forma, ktera
vyuzivd podrob#sSi postup zaloZzeny na kvalifikaci posuzovanychtdak pomoci

bodovych hodnoceni (4).

Pro SWOT analyzu také plati, Ze by s&laruskuténovat v dynamickém pojeti. A to
z davodu k promgnlivosti vrgjSiho a vnitniho prostedi podniku. Toto dynamické pojeti
nagiklad predpoklada, Ze se bude systematicky zpracovavat hadvwpcovat pro
potteby manazerskych rozhodnutickolik matic SWOT. Ty umozni podchytit,
porovnavat a zkoumat minuly vyvoj, s@snou situaci a ipdpokladany vyvoj
v budoucnosti. Usgna aplikace metody SWOTigulpoklada tymovou spolupraci.
Odpowdni vedouci pracovnici podniku organizujtainosti pracovnich tyry které se
Gcasti vytipovani hodnocenych fakiioiPoté ukuji jejich vyznam a bodové ohodnoceni.
Poté nasleduje celkové vyhodnoceni vystedkjejich interpretace. Protoze se jedna o
dulezitou a obtiznou analyzu. Tym pro jeji sestavdmy se n&l skladat

z kvalifikovanych zaréstnané a gripadré i externim poradca zékaznik (4).

2.5. Databaze

V této ¢asti budoureceny zékladni vychodiska pro vyteni databaze. V. mém névrhu
jsou data uloZena v pracovnich listech MS Excetmeré data v aplikaci jsou

pouzivana a ukladana pomoci teldno modelu.

2.5.1 Informace

Zakladem databazi jsoudité informace. Ty MiZzeme chapat Zienych hledisek. Nize

to byt zprava, vjem, ktery splje pozadavky. Prvnim pozadavkem je syntakticka
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relevance. To znamena, Ze ten, kdo informaginpd, musi byt také schopen informaci
prijimat a rozungdt ji. Druhym poZadavkem je sémanticka relevance & jedna o to,

Ze dotgny musi ¥dét, co zprava znamena. Musédét, co vypovida. Poslednim
poZzadavkem je pragmaticka relevance. To znamenapr&a musi mit proiffjemce

néjaky vyznam.

Informace nizeme #@zr¢ ¢lenit. Informace mohou byt kratkodobé, dlouhodobé,

historické, aktualni, strategické, operativni déls)).
2.5.2 Data

O datem niZzemetici, Ze jsou potenciondlnimi informacemi. (10).J$0 nezpracovana
data (11). Pokudlovék zachyti u€itou zpravu a porozumi ji, stavaji se peg data. Ty
pak mize ulozZit pro pozgSi zpracovani nebo jeine napiklad transformovat do jiné
podoby. Mize je zaznamenat na papir, daipse. Data maji vypovidaci schopnost
(10).

Data jsou ukladana do péthpocitate pomoci Byii. Kazdy je tvéen osmi bity. Kazdy
Byte ma svoji adresu, svojslo a diky tomu se lokalizujgipukladani dat. Bity mohou

nabyvat hodnot 0 a 1. Do jednoho bytézeme vlozit 256 kombinaci hodnot (10).
2.5.3 Entity

Kazdy reélny datovy objekt je v datovém modelu egpntovan pomoci datového
module datovym objektem (entitou)ii kazdy datovy objekt musime definovat také
Gdaje, které odm chceme uchovavat. Mame idtad tedy entitu knihy a o ni chceme

uchovavat jeji ISBN, autora, nakladatelstvi¢gtostran (10).
2.5.4 Datové modely

Pokud rkdo vytv&i informaini systém, nebude mu &itajedind struktura &ty. Pro
kazdy datovy typ datového objektu musime navrhsamostatnou datovou strukturu
véty (10).
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Pri vytvareni si projektant rize vybrat z nasledujicich datovych madglO):

e linearni,
* relani,

* objektovy.

2.5.5 Relaéni datovy model

T

Jedna se o0 nejpouzivgdi datovy model v saasnosti. Jde o spojeni mezi
zWastrenymi entitami. Kazda relace je ozmaa jménem, které ji popisuje (11).

Tento model tedy zachycuje nejenom data, ale ievadg vztahy objekt CoZz nam

umoziuje se piblizit vice redlnému sstu (10).

2.5.6 Integrita relaéniho modelu

Integritu rel&niho modelu Ize chapat jako stadi pterém data uloZzena v modelu
odpovidaji vlastnostem objéktealného séta. Jedna se o integritni omezeni pro entity

(relace) a integritni omezeni pro vztahy entitahei vazby) (10).

* Integritni omezeni pro entity

Integritni omezeni pro entity se sklada z doménew&ini a referefni integrity.
Doménova nantika, ze kazda polozkagty musi byt z mnoziny hodnot domény pro
dany atribut pipustnych. Utujeme nagiklad minimalni a maximalni hodnotu, datovy
typ, masku pro vkladani. Entitni integrita n&ika, Ze kazda relace musi micemy
svij primarni kl. Jedn&a se o jeden nebo vice atfibygomoci nichz je kazdjadek
relace jednozrime identifikovan. Primarni kéi musi byt jednozrigy a minimalni. To
znamena, ze neexistuje zadndavtabulky, ktera by byla stejnd a zadny atributine
mozné vypustit. Primarni Kli musi byt vzdy zadany. D&le ttreme hoviit o
kandidatnim kKi. Je stejny jako primarni Kii nicmére nebyl jako primarni vybran.
V relaci mizeme najit hnedé&kolik kandidatnich kkia. Vzdy je poté jeden vybran jako
primarni. Ostatni se nazyvaji alternativni. Jak§amdidatnich kit vybereme, zalezi

Cistt na nas. Referéni integrita mluvi o cizim ké&i. Pomoci ciziho klie mizeme
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propojit tabulky. Coz je i hlavnim¢élem relgniho datového modelu. Jedna se tedy

vzdy o primarni ki z jiné tabulky (10).
* Integritni omezeni pro vztahy

Tyto ponery uvadji, kolik vét relace sob navzajem odpovida. dZe se jednat o vztah
1.1, 1:N, N:1, N:M (12).

Vztah 1 : 1 nantika, Ze jedné &¢ odpovida jedna nebo zadné&ajiné relace. Vztah 1

- N tikd, Ze jedné &t¢ odpovida jedna nebo vicétyiné relace. U vztahu N:M odpovida
nékolika vétdm relace jedna nebo vice&tvjiné relace. Logika této vazby ovSem
neumoduje propojeni dchto entit. ReSenim je tedy vytieni nové entity, kde poté

vzniknou vazby 1:N (10).

2.5.7 Funkéni modelovani

Funkéni modelovani se zabyva zkoumanim a algoritmizaote® acinnosti, které
v inform&&nim systému probihaji (10). Sem ipatagiklad vyvojovy diagram, ktery

budu pouzivat ve svém navrkeseni.

A

Vyvojovy diagram je jednim z nejpouzivgsich. Velmi dobe zachycuje &veni

zpracovani podle spini ¢i nesplréni poZzadovanych podminek. Pouzivané&kpg10):

> T

Rozhodovaci Vstup / vystup
Proces blok dat
UloZeni dat Zacatek / konec
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3 Analyza sowasného stavu

Tato ¢ast bude ¥novana informacim o firthJosef Ambros — knihkupectvi Ambrosia a

popisu sotiasneho stavu.

3.1 Ofirmé

Josef Ambros je fyzickd osoba podnikajici dle Zsteaského zakona nezapsana
v obchodnim rejstku. Firma sidli v Usti nad Orlici na adrese MKdciana 32 a datum
jejiho zéapisu je 29. listopadu 1990ieBmetem cinnosti je nakup a prodej zbozi za
Ucelem dalSiho prodeje. V kamenném obahddery vznikl v roce 1992, je velky vgb
knih a sodasti je i sklad knihkupectvi. Firma je od roku 138dtcem DPH. Ma celkem

2 zamgstnance, kté se staraji o prodej a poradenstvi pro zakazrdkylé UkonyieSi
pan majitel sdm. Otégno ma krord nedile knihkupectvi kazdy den. Je zde jeden
pacitac, ktery slouzi zagstnan@m k rychlému vyhledavani a k realizovani mensSich
objednavek u dodavateldruhy pditac ma pan majitel pro zajidvani chodu firmy.
Firma nema své webové stranky, zatim pan Ambrosane&em ani o zavedeni
internetového obchodu. Jako problém vidi nicéngpisob sledovani zboZzi na skéad
Neni zde Zadny software, ktery by sledoval aktudiiiaci. Proto je zjivani

aktualniho skladu veln@iaso¥ narané.

3.2 Dodavatelé

Firma ma cekem 10 dodavateMezi nej¥tSi dodavatele patEuromedia Group, k. s.
a PEMIC a. s.. Celkem 4 dodavatelé dodavaji kndnyatové, avSak podiéchto knih
v prodejig je asi 10 %. Zbylych 90 % je v prod&jm komisnim prodeji.
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3.3 Konkurence

Jako konkurenci méa firma v Usti nad Orliciédknihkupectvi. Knihkupectvi Flétna ma
stejny z&kladni sortiment, nicméfe prevazié zantrena na duchovni literaturu. Déle
ve stejném st se nachazi prodejna levnych knih, kterou pan Aslmznguje jako
sveho nejutsiho konkurenta. Knihy jsou také prodavany v soqaeketu na okraji
mésta. Zadna z prodejen veésts nicméré neméa dostatey vybsr a takto rozsahly

sortiment.

3.4 SWOT analyza
Silné stranky

Protoze je knihkupectvi Ambrosia na trhu jiz odudl©®92 ma dlouholeté zkuSenosti a
vybudovala si dobré jméno mezi dodavateli i @dkeli. M& spoustu stalych zakaziik

a velkou dvéru u svych dodavatel Jak o tom ssdéi i podil komisniho prodeje.

Knihkupectvi se nachazi hned nasatku nangsti v Usti nad Orlici. A proto je jeji

umiseni dalsi vyhodou.
Strengths

* Bezprostedni kontakt se zakazniky
» Dlouholeté zkuSenosti na trhu
» Dobré jméno firmy

* Umisgni prodejny
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Slabé stranky

Firma také nema zadné internetové stranky, ma peytzeirenou vizitku na internetu o
misg& prodejny a oteviraci débKnihkupectvi nevlastni ani internetovy obchode Kk

mohla své zboZi prodavat a Iépe tak konkurovatrima. tJak sdm majitel, tak i jeho
zanestnanci maji Spatné zkuSenosti se software. Umizgpazhkladni internetové

objednavky a praci s kancéetaym balékem Microsoft.

NejvétSi nevyhoda je ovSem absence systému pro vedwlios#é evidence. Firma tedy
nema pehled o vSech knihach, které se ji v knihkupecadh@zi. Knihy, které dlouho
nebyly zadany, se zamstnan@m t€Zko hledaji. Celko¥ v knihkupectvi tato skut@ost

pridélava velmi praci.
Weaknesses

* Nema internetovy obchod
« Spatné zkuSenosti se software

« Zadny systém pro evidenci skladu

Piilezitosti

Velkou @ilezitosti je propagace firmy na internetu pomatéinetovych stranek, ktera
by pomohla zviditelnit firmu. S tim souvisi vytkeni vlastniho internetového obchodu
pro lepSi konkurenceschopnost. ZbozZi se na intevgieh obchodech prodava stéle vice

a proto do budoucna je internetovy obchodglud.

Firma by také mohla o svych @kch nabidkach informovat pomoci lgk& nebo

pomoci regionalniho vysilani v televizi.

JRI 4

Poslednim vaz#)Sim problémem jefigdevsim nutnost pizeni skladového systému.

24



Opportunities

* Vytvoreni internetové stranky
» Vytvoreni internetového obchodu

* Padizeni skladového systému

Hrozby

Jako hrozbu riweme povazovat vstup nového konkurenta na trhy Kigrmeél Siroky

vybér jako knihkupectvi pana Ambrose. Pro konkurentdyystup ale velmi obtizny.
Zejména v hledani novych zakazhjkkteri jsou jiz fadu let nateni chodit ke svym
mistnim dodavatém. Dale je zde stanovend cena, se kterou knihkuvipesrada
pohybuji. Knihy by museli kupovat za hotove, jelikenihy do komisniho prodeje
dostavaji pouze dlouholeti a stali prodejci. Vyjouk by mohla byt prodejna
s internetovym obchodem a zajimavym marketingentSilbaozbou je moznost zmy

v legislatiw, ktera by pro firmu znamenala dalSi naklady.
Threats

» Vstup dalSiho konkurenta

e Zmeény V legislati¥

25



SWOT analyza

Silné stranky

Slabé stranky

Bezprostedni kontakt se
zékazniky

Dlouholeté zkuSenosti na trh
Dobré jméno firmy

Umisgni prodejny

Nema internetovy obchod
Spatné zkuSenosti se softwar
Zadny systém pro evidenci

skladu

Prilezitosti

Hrozby

Vytvoreni internetoveé strank
Vytvoreni internetového
obchodu

Paiizeni skladového systéemu

Vstup dalSiho konkurenta

Zmeny Vv legislativ

Tabulka¢. 2 - SWOT analyza knihkupectvi.

Zhodnoceni SWOT analyzy

Po provedené SWOT analyze knihkupectvi je patreékrihkupectvi pdebujeiesit

problém chybjiciho skladového systému. Tento problém kY byt co nejdive reSen.
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3.5 Porteriv model konkurenénich sil

Riziko vstupi potencionalnich konkurenti

Riziko zde neni velké. iBdevSim z dvodu nemoznosti vyuzit komisni prodej, ktery
poskytuji dodavatelé pouze dlouholetym a spolehtivgdiEratelim. Situace by tedy
pro re bez vyuziti této moznosti nebylaihec jednoducha. Zigodu zvySujiciho se

prodeje elektronickych knih nebyva jiz podnikamkinghami vyhledavana moznost.
Rivalita mezi stavajicimi konkurenty

Rivalita zde neni velka. Zidodu dopordgenych cen obchodnici¢i8inou tuto cenu
nemeni. Vyjimkou mohou byt internetové obchody s knitiakieré z divodu WtSich
odkerd u svych dodavatélmohou poskytnout lepsi cenu. \&ésté, kde se nachazi nase
knihkupectvi je knihkupectvi zaffené na duchovni literaturu, knihkupectvi s levnymi
knihami a supermarket, ve kterém se nachazi parohoa znamych knih. E#Zeme tedy

fict, Ze ve misté se knihkupectvi specializuje kazdé ramjiného.
Smluvni sila odiEratela

Z davodu danych cen, se kterymi nefjhknihkupectvi hybat, fijimaji odkiratelé dané
ceny. Vyjimka niize nastat i) velkych odkrech oproti jinym odératelim, ktera by

spaivala v lepSich podminkachiipadreé cenach oproti konkurenci.
Smluvni sila dodavateih

Tato sila je oproti sile odhbateli velika. Uguji dopor&ené ceny, se kterymi

knihkupectvi nerada hybaiji.
Hrozba substituénich vyrobki

Jako substitut jsou zde elektronické knihy.
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3.6 Analyza hardware

Paitac pouzivany ve firm je zastaraly. Nicménna uZivany software a vykonavani
kazdodenni prace je dostgici. Je vybaven procesorem Intel core 2 Duo le/Baci
okolo 3 GHz, operai pangti 4 GB, pevnym diskem o velikosti 320 GB. Grafidiata

v patitedi je velikosti 256 MB znéky ATI a st'ovy port LAN o rychlosti az 1000
Mbps. Sestava disponuje Sesti USB vstupy a DVD-R&¢hmanikou. Monitor, ktery byl

sourasti sestavy je patnactipalcovy LCD panel.

3.7 Periferie

Firma nevlastni elektronickou pokladnu. Majitelimatz divodu financi neuvazuje o jeji
koupi. V prodeji je multifunkeni tiskarna znéky HP. Tiskarna je ifjpojena v kanceid

pouze k poéitaci pana maijitele.

Internet

I
router

PC1 PC?2 tiskarna

Obrazeke. 1 - schéma zapojeni
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3.8 Analyza software

Pcaiita¢ je vybaven opetmim systémem Windows 10 a kandslkym balékem
Microsoft Office 2007. Z #ho je nejvice pouzivany Microsoft Excel, ktery jajitelem
vyuzivan nagiklad pro vykazovani trzeb. Déle je vyuzivan MiofisOutlook pro

komunikaci s dodavateli.

3.9 Souwasné vedeni skladové evidence

Firma v sodasnosti nema zadny software pro vedeni skladowterge. Pan majitel jiz
delSi dobu femysli nad ndkupem software skladové evidenceéimam@ pimo na
knihkupectvi. Mnoho knihkupectvi pouziva Soumartwafe, ktery se naénpiimo

specializuje.

3.10 PoZadavky nareSeni

Jako zakladni poZzadavky od pana majitele jsem @optadevsSim pozadavek, aby se
nemusel kupovat novy hardwaretkvzavadni nového systému. Zada také co nejmensi
finantni nar@nost. ProtoZze majitel a jeho z&stnanci nemaji velké znalosti a
dovednosti v oblasti gitacovych technologii, poZzaduje co nejjednodussi ovkddast.

Zawrem jsme se dohodli na maximalnichiipovacich nakladech 10 00&K

3.11 PoZadavky na skladovy systém

Do skladového sytému budou ukladana data o nakiypidizU kazdé knihy bude
informace o jejim nazvu, ISBN, cgnroku vydani, autorovi, nakladatelstvi a podabn
Bude zde mozZnost vedeni skladu u komisniho prodefiivodu moznych zrn cen u

komisionalniho prodeje zde bude moznostcpreni, zangstnanci budou moci

vyhledavat knihy v systému a zjistit g dostupnych kusna prodejd. Po prodeji
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bude nasledovat vydej ze skladu. Nebude éhwyhoZznost vyti&ni aktualniho stavu
vSech knih v knihkupectvi a také pohyby za jedmétlimésice. V systému by nethy
byt zbyt&né funkce, které v prodejmevyuziji. JelikoZ pro zaéstnance se zakladnim

pacitacovym vzdlanim by mohl byt obsah zbyie negehledny.

3.12  Analyza informa¢niho systému Soumar

Informani systém Soumar je jediny pokladni a skladovy&ystktery se specializuje
na knihkupectvi. Je mozné ¥m sledovat dlezité informace, jako je evidence
komisniho prodeje, pohyby knih, Zmy cen. Spoknost umo#uje prodej na splatky,
termin instalace dle dohody a dalSi. Cena se odgipd@tu pcaitaci a samotné firmy.
Je vzdy tedy individualni. Zaslala jsem tedy po¥a#tana stanoveni ceny pro danou

prodejnu. Cena mi byla ¥islena pro jeden @gitac na 8890 bez DPH.

Na internetovych strankach dale uvadenu za poskytované sluzby:

Instalace aplikaci, nastaveni PC, zaloha a obnava d 600 K/hodina
Diagnostika PC, vyinma komponent 600 #hodina
Dopravné 11 K¢ /km
Okamzity vyjezd 15 K¢ /km
Reinstalace opetaiho systému 900K
Vzdalena on-line podpora 70&MKodina

Tabulkaé. 3 - cenik sluzeb Softwareservis.(14)
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Pr cenovanmi
Databaze knih - TITuL(akce,'A’
r-nrnr.: DPC

POCATKY UMENI _ 680.00|978802
POCATKY ZPRAVODAJSKYCH SLUZEB 499 00 |978807
POCESTHA 239.00|978802
POCESTNE L2I 239.00|978807
POCESTME PRIBEHY 195.00|978809
POCITAC PRO SENICRY 199, 00978802
POCITAC PAO SENIORY  2.AKT.VYDANI 199.00|978802
POCITAC PRO UCITELE 297.00|978802
POCITAC PRO UPLNE ZACATECNIKY 249.00|978802
POCITAC PRO ZENY 249.00|978802

VOO OOoD

COOCOooOOOOoOD
(=lalalofalalsls]sls]
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Obrazelkg. 2 - systém Soumar - databéaze. (14)
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Detailni informace o knize
Titul: POCITAC PRO SENIORY

Autor: Lgpéﬁek 3iri :
C.kod: 9788025133972 IsBN/kod : K1898

Kod pro exp. Nakupni cena :  117.59
Nakladatel: COMPUTER PRESS, a.s.
Dodavate] : ALBATROS Media a.s.
Zanr : 06 TS -Pocitacova literatura
. : Auto . 68213
Dopor. prodejni cena: 199.00 Datum zapisu: 01.04.2011
AKCE: ( g cena: 0.00 sklad/umist, : Jazyk
DPH ) ; 15.0  Uumisteni  : '
Prodejni rabat E 0.00 Rok vydani : 0
Posledni nakup : 07.10.2011 prodej : 10.10.2011 Nakoupil :
Blokace hrom.slev : NE Deaktivovana: NE Dopl.text: NE
Minimum 3 0 Majetek : 0 Disp. mnoZ. : 0
Maximum : 0 Rezervace 0 Dod.-komise : 2
o Zaﬂug§;¥ H (0] I Prijem sk.: 2
Stav knihy : Vyprodana odb. se o] I Fakturace ; 2

onLine

Pgup-Predchozil Pgbn-Da

Obrazek. 3 - systém Soumar - detail knihy. (14)
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3.13 Zhodnoceniinforma¢niho systému

Jak je mozné vigt na obrazcich o programu Soumar, program je zgtaZ divodu
mensich dovednosti pana majitele a &tmanci knihkupectvi, by mohlo byt ovladani
softwaru problém. #dpokladam, Ze by byl@&aso¥ narané vSechny zaSkolit

s ovladanim. Celkav by se pi vSech patebnych sluzbach od spéteosti program
velmi prodrazil. Jsou zde také funkce, které bynihkupectvi nebyly #bec vyuzivany

a zbyt€én¢ by pracovnikm komplikovali ovladani. Vyhodou je ovSem jiz sgny
systém, ktery zajisti vSechny moznéipbhé funkce. Dale technicka podpora, ktera je

mozna i on-line.

Zde miZzeme vidt predpokladané p@tesni ndklady na software:

Cena za software bez DPH 8 890 K&
Instalace, zaSkoleni 1800 K
Dopravné 1463 K
Naklady celkem 11 153 K

Tabulka¢. 4 - gedpokladané p@teini ndklady na software Soumar - vlastni tvorba

SWOT analyza programu Soumar

e Silné stranky
o VyzkouSeny systém
0 Zabihly systém
0 Rychlost peizeni

* Slabé stranky
o Slozita ovladatelnost
0 Zastaralost programu
o Cena
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» Prilezitosti
0 ZjednoduSeni programu

o0 ZlepSeni vzhledu

* Hrozby
o0 Pozadavek dodavateha zmodernizovani programu

o0 Vytvoreni konkuretniho software se stejnym z&fanim

3.14  Souhrn z provedenych analyz

Z nasSich provedenych analyz tedy jastyplyva, Ze knihkupectvi ptgbuje software,
pro evidenci skladového hospdsi&i. Z rtho bude mozné zjistit aktualni stav knih
v prodejrE, pohyby za jednotlivé tisice, trzby a dalSi. Aktualni hardware v prodejo
provedené analyze byl uznan za dogfiai. Jak jiz bylo zmi#gno, pan majitel stanovil
maximalni péizovaci naklady na 10 000 ¢Ka tato ¢astka bude jedna z hlavnich

rozhodujicich kritérii.
Jsou zde 3 moznostteSeni situace:
a) Zakoupeni software

Tato moznost ma &kolik vyhod. Tato varianta je velmi rychla, pro rfin velmi
jednoducha. Celou praci by obstarala externi firkigra nabizi dany software.
Nicmére velkou nevyhodou je cena, kterd by nezahrnoval@samotny software.
DalSimi vydaji by byla instalace @zana potebna technicka podpora, zaskoleni. Jediny
software, ktery se specializuje na skladovou evidknihkupectvi je software Soumar,
ktery je z mého pohledu velmi zastaraly asgbil by @ ovladani pro uzivatele
problémy. Jsou zde pro uZivatele se zakladniniit@mvym vzdlanim zbyténé
funkce, které by prozbyteiné komplikovaly praci se softwarem. Rxovaci naklady

také grekratuji o 1 000 K urcenou hranici panem majitelem.
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b) VytvofFit novy systém

Druhou moznosti je vytweni zcela nového systému podiegnych pozadawkfirmy.
Systém by plnil pesné pozZzadavky pana majitele a simgt by se na jednoduchost pro
snadnou ovladatelnost. Nevyhodou mohou byt vyddeorenim daného systému.
Systém by mohlo vytvit IT oddleni. Nicmér v knihkupectvi Zadna IT podpora neni.
DalSi moznosti je vyuZiti externi firmyfipadré vytvoreni programu mnou v ramci této
bakal&ské prace. Po kontaktovani externich firem naénjigbaizovacich nakladl pri

vyvoji externi firmou jsem stanovila tyto nékladg aca 25 000 K

c) Outsourcing

Jako dalSi moznost vidim vyuziti outsourcingu. deda o jakysi zisob dlby prace,
kterou by zajiBovala externi firma. Po diskuzi s panem majitelesmg tuto moznost
zamitli. Pan majitel nechce tutinnost nechavat na externi figna chce si zachovat
vétSi prehled. TotareSeni vidim také jako vice nakladné.

3.15 Vybér ieSeni situace

Transformani matice:

Vlastni navrh Zakoupeni Vytveni Outsourcing
externi firmou
Penize 5 4 3 3
Bezpenost 5 5 5 5
Funkce 5 3 5 3
Podpora 5 5 5 5
Nazor majitele | 5 3 5 0
Celkem 25 20 23 16

Tabulkag. 5 - transforméni matice - vlastni tvorba
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Z transformani matice vypliva, Ze nejlepsifaSenim je vytvienim vlastniho software.
Z hlediska naklail vychazeji vSechny zbylé varianty nad stanovetasiku majitelem
knihkupectvi 10 000 K Pdizovaci cenu u mého provedeni odhaduji na 9 00006z
je zasadni vyrova polozka fi souwasné finatni situaci v podniku. Software Soumar
sice nepekraioval pozadované maximalni naklady o velkéastku, nicmé& po
provedené analyze byl shledan za nevyhovujici. japoexterni firmy do vyvoje

nového systému je zidodu financi také nevyhovujici.

Rozhodla jsem se tedy vytftonovy systém v programovacim jazyce VBA, ktery je
souasti Microsoft Excel. Firma tento software iz \tds nevzniknou tedy Zadné
néklady na jeho ptzeni. V knihkupectvi jsou vSichni pracovnici zviykla pouzivani

Microsoft Excel, proto jsem tuto moznost zvolilaganejlepsi.
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4 Vlastni navrhy reSeni

Z analyzy sotiasného stavu jeigimé, Ze knihkupectvi piabuje software skladového
hospodéstvi ajako nejlepSiteSeni jsem zvolila vytweni aplikace pomoci

programovaciho jazyku VBA v Microsoft Excel.

4.1 Navrh systému
Nyni bude popséan navrh nového systému pro knihkupec
4.2.1. Datova struktura

Navrhovana aplikace by #la slouzit jako skladova evidence.¢éMby zde byt tedy
evidovan sklad knihkupectvi, & by zde byt mozZnost fidani knih na sklad,
vyskladréni a gipadné peceréni a dalSi. Pracovni listy programu Excel budouzityu
jako databaze aplikace. Kazdy list tedy budedptavovat jednotlivé entity relai
databéze. Do této databdze budsidgvany data progdnictvim navrZzené aplikace.
Podle pozadavk na danou aplikaci byly definovany atributy. KaZeidtita ma stj
primarni kIt a jeji nazev je shodny s pracovnim listem v Exc8lypanem majitelem
jsme konzultovali, jaké Uudaje chce do aplikace zata jaké jsou naopak pro aplikaci

zbyteEné.
Pracovni listy programu Excel:

* kniha,
e autor,
* nakladatelstvi,

» sklad,
e pohyby.
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Autor
# ID_autor

1 Kniha

Autor @ '5?"‘

Nazev knihy
Autor
Makladatelstvi
Prodejni cena
Stav zdsob
Pocet stran

Pohyhby

# ID_pohyby
ISBN
Datum
MnoZstvi
Skiad

Cena

Sklad
¥# ID_sklad
Nazev skladu

MNakladatelstvi
‘# ID_nakladatelstvi
Nazev nakladatelstyi

Obrazeke. 4 — Databazovy diagram — vlastni tvorba

Pracovni list kniha“ obsahuje paebné informace k evidenci knih.

ISBN
o Jedna se o mezinarodni standakdsio knihy, coz je kéd deny
pro jednozné&nou identifikaci kniznich vydani.
o Jedna se o primarni Elpracovniho listu.
* Nazev knihy
e Autor
0 Zde se jedna o cizi kliz pracovniho listu ,,autor".
* Nakladatelstvi
o Jedna se o cizi Kliz pracovniho listu ,,nakladatelstvi“.
* Prodejni cena
o Prodejni cena, za kterou byla byt kniha prodana. Taike byt
ale zngénéna @ prodeji. Nagiklad z divodu poskytnuti knihy
jako daru nebo zttvodu manka na sklad
» Stav zasob
o Jedna se o aktualni stav, ktery se aktualizuje ppuzivani
aplikace skrze pracovni list ,,pohyby“. VZdy s@ pakupu i
prodeji knih pepaiita aktualni mnozstvi tité knihy
v knihkupectvi.
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Obrazeke. 5 - pracovni list ,,kniha" - vlastni tvorba

Pracovni list gutor* obsahuje nasledujici petoné informace k autim.

Yye

+ |dentifikac¢ni ¢islo autora
o Jedna se o ugly primarni kI¢ pracovniho listu.

e Autor

Pracovni list pakladatelstvi* obsahuje nésledujici petbné informace pro aplikaci.

Yy

* Identifika¢ni ¢islo nakladatelstvi
o Jedna se o ugly primarni Kkl pracovniho listu.

* Nazev nakladatelstvi

Pracovni list sklad“ obsahuje nasledujici pefné informace.

» Identifika¢ni ¢islo skladu
o Jedna se o ugly primarni kI pracovniho listu.

« Nézev skladu
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Pracovni list pohyby* obsahuje nasledujici petoné informace pro aplikaci.

» Identifika¢ni ¢islo pohyby
o Jedna se o u&ly primarni kI pracovniho listu.
* |ISBN
o Jedna se o cizi Klik pracovnimu listu ,,kniha®“.
e Datum pohybu
e MnoZstvi
e Sklad
o Jedna se o cizi Kk pracovnimu listu ,,sklad".
* Cena
o Skute&na prodejni cena se od doptené niize liSit. MiZe se tak
stat z divodu poskytnuti knihy darem nebaige byt zakaznikovi
dana sleva na knihu. Z tohot@awbdu je poteba uvadt i tuto
polozku.
- DPH

0 jedna se o vypotanoucastku DPH f prodeji za uitou ¢astku

4.2.2. Aplikace

Jak jiz byloreceno, aplikace ma byt velmi jednoduSe ovladatelrez Boyténych dat,
které nebudou vyuzivanyiifhavrhu jsem vSe konzultovala s panem majitelenyla
vSe naprogramovano podle jeho pozadavKvili nakladim a znalosti programu Excel
pracovniky knihkupectvi, byl zvolen programovackyja VBA, ktery je sodasti
Microsoft Excel. Aplikace je vyti@na ve verzi Excel 2007, kterou maji

v knihkupectvi. Cilem aplikace je tedy skladovadevice knihkupectvi.

Po spudini souboru se ihned spusti aplikace skladu. VEeSeno pomoci formuité.
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knifty | Nakiadatelsti | Autor | Skiady | Traby |

Nakup knihy | Zobrazit aktusin! stav knihkupectef

Vyskladnéni knihy |

Obrazeks. 6 - ukdzka Gvodniho formuka- vlastni tvorba

Uvodni formul& obsahuje &kolik karet, pomoci kterych je mozno vkladat data d
aplikace a take je zobrazovat.

. Karta ,,Sklady*:

Po kliknuti na kartu ,,Sklady” fize uzivatel vidt seznam se sklady, které eviduje. Jsou
tedy n&itany vSechny sklady z pracovniho listu ,,sklad.zile také tkdtko ,,vlozit
novy sklad®, které otae novy formul& pro vioZzeni dalSiho skladu. UZivatel viozi
nazev a pokud sklad jéSnheexistuje, viozi ho do databaze a automatickylndop
primarni kIg. UZivatel bude o vlozeni do systému informovarkuebuzivatel nezada
Zadnou hodnotu, aplikace ho vyzve k vyl Fripadré pokud sklad jiz bude existovat,
aplikace ho o tom informuje hlaSkou ,,Sklad jizstaje”. Sklad je v prodeindulezité
rozliSovat z dvodu poteby rozliSovani knih ve vlastnii komisnim prodeji. Pokud
uzivatel zvoli gktery sklad, oteke se mu novy formufaktery pro dany sklad vyhleda
vSechny knihy z daného skladu @ kus.
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Krihy | Nakadatelstyi | Autor  Skady | Traby

ISBM: 1-11-111, Babicka, podet kusd na skadé: 3

Viogit novy sklad

Zobrazit

Obrazeks. 7- ukazka formuli@ - seznam knih na daném skiad/lastni tvorba

. Karta ,,Autor":

Po kliknuti na kartu ,,Autor, vidi uZivatel sezname kterém se pro rychlyighled

zobrazuji vSichni auto v aplikaci. Dale je zde ttitko ,,Vlozit nového autora“, které
otewe formul& pro vloZeni uzivatelem. Po zadani hodnoty a sdadabaze vlozi novy
autor a pidéli se automaticky identifikani ¢islo. Aplikace potvrdi vloZeni autora do
systému. Pokud ovSem nebude zadana zadna hodnoka, uiivatel vyzvan. Pokud
autor jiz v systtmu bude existovat, aplikace tote&nost ohlasi hldSkou ,,Autor jiz
existuje. Poté je zde ttétko ,,Najit autora“, které otég formuld&, diky kterému

uzivatel mize najit autora z databaze. Vlozitire jak celé, takéast jména autora.
Budou vyhledany vSechny shodné vysledky a v seznaptwazeny. Pokud poté
uzivatel vybere autora ze seznamu, t#ese mu novy formutakde budou v seznamu

zobrazena vSechna jeho dila $tpdkusi na prodeja.
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noweho attora do
sy stemu’?

N
Informovani Zadani
uFivateles o autors do
nezzdani systamu
hednoty
NO —
2d3ns hodnots? Zobrazeni vEech

kih na prodeing
proe wybramy

sklad
YES —
Hutor jiZ existue ¥
i systemu?
InformayEni
wivatele o
sxistenci autors
¥ Sy stEmu
Imfiorrmawdni
uZivatele o
viofeni sutors
do sy stému
Obrazeke. 8 - vyvojovy diagram - autor - vlastni tvorba
. Karta ,,Nakladatelstvi*“:

Po kliknuti na kartu ,,Nakladatelstvi“ uzivatel éth vidi seznam, ktery zobrazuje
vSechna nakladatelstvi v systému. Je zde takétkiba, Ridat nové nakladatelstvi®,

které oteve formul&, kde uzivatel mize zadat dalSi nové nakladatelstvi do systému.
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Aplikace poté vlozi nakladatelstvi do databazetaraaticky idéli identifikacni ¢islo.
O vilozZeni do databaze bude uzivatel informovanuddiude hodnota prazdnd, aplikace
vyzve kvloZzeni nazvu. Pokud nakladatelstvi jizystému bude, uzivateli bude

skute&nost pomoci inform@iho oknarecena.

. Karta ,,Knihy*:
V této kart nalezneme &kolik tlacitek, které spusti dalSi formiia

» Tlagitko ,,VloZit novou knihu*

0 Zde nuze uzivatel vlozit novou knihu a vSechny ijsdné
informace, které ckit pan majitel v aplikaci uchovéavat. Jde zde
tedy poteba vlozit ISBN knihy, ndzev, autora, nakladaté)stv
prodejni cenu a pet stran. Pro snadi$i zadavani je zde

moznost vyBru autora a nakladatelstvi ze seznamu.

BoZena Némcova

Albatros
Pemic

Nakladatelstviz

Obrazeke. 9 - ukazka formuk& pro giidani nové knihy - vlastni tvorba
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Tlagitko ,,Najit knihu®
o Po kliknuti na tlaitko ,,Najit knihu“ se otele novy formuld

pomoci kterého fi¥ze uzivatel hledat knihy. Je zde moZnost

hledani podle ISBN, nazvu, nakladatelstvi, autorgsledky,

které jsou shodné s dotazem se vypiSi v seznanmiha pak

muze uzivatel vybrat knihu, kterou hledal a zobraei reu

nasledujici data o knize.

ISBN
Nazev
Autor
Nakladatelstvi
Prodejni cena
Mnozstvi na sklatl
» Celkovy p@et knih v knihkupectvi
o Tyto udaje jsou brany z pracovniho listu
knihy. Nicmér jsou pgitany diky
pracovnimu listu ,,pohyby“. Kde vZdyip
novém pohybu je mnoZstvigpaiitano.
» Paéet knih pro jednotlivé sklady
o Tyto udaje jsou pgtany diky pracovnimu
listu ,,pohyby“. Podle ISBN se vyhledaji
pohyby knihy a ty jsou jeStrozctleny
podle jednotlivych sklaid

Pcaet stran

o Uzivatel vtomto formula ma moznost i knihu figecenit. Tato

situace se de v pipadt, Ze byla zminéna cena dodavatelentip

nédkupu dalSich knih. A proto je nutné vSechny stemihy

v knihkupectvi pecenit na novou cenu.
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IT gt e ot |
Nazew: | Naijit podie ndzvu |
I Nakladatelstvi: | Hajit podle nakladatelsti |
Autor: | Najit podle autora |

Kniy | Nakal

ISBN Nazev Autor Nakladatelstvi Prodeini cena MnoZstvi na skladé Polet stran

1-11-111 Babitka 1 1 198 4 ] 193

Sklad: Albatros-omis, pofet kusd: 3
Sklad: Pemickomis, pofet kusd: 0
Skad: viastmi, pofet kusd: 1

Frecenit knihu

Obrazeke. 10 - ukazka formut& ,,Najit knihu" - vlastni tvorba

Maft kendb

Wypsam informscs o
knize, pobtu knih »
knihkupectvi, poftu
knih na jednotivych
skizdech

Informow S

udivateie o

precanens

Obrazel¢. 11 - vyvojovy diagram - najit knihu - vlastnbrba
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» Tlagitko ,,Nakup knihy*
o Po Kliknuti na tlaitko ,,Nakup knihy* se zobrazi novy formila
do kterého se vkladaji vSechny nakupy knih. UzZivetely zada
ISBN knihy, p@&et nakoupenych kuisa sklad, na ktery kniha

pafti. Sklad pro jednodussSi ovladatelnost je volen mBaboxu.

o Tlacitko ,,Vyskladrni knihy*

0 Zde se odehrava veskera likvidace a prodej knihklkauti na
toto tlatitko se oteie novy formul& pro vyskladgni knihy.
Uzivatel vzdy zada ISBN knihy, pet kugi, sklad, do kterého
kniha patila. Sklad je opt volen pro jednodussi ovladatelnost
z Comboboxu. Dale zde zadavame prodejni cenu. Timigie
uzivatel automaticky dosadit diky ¢igku ,,Pouzit doportenou
prodejni cenu“. Ta se zjisti z pracovniho listunifia“. Tlaitko
vyhleda podle ISBN cenu, za kterou ma byt knihadana.

Pripadre uzivatel niize vlozit cenu jinou.
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prodejni cany

F

LioZan
uFiv atelem

Informacs o
ulodent pro
uFiv atels

Obrazeke. 12 - vyvojovy diagram - vysklaéni knihy - vlastni tvorba

» Tlagitko ,,Zobrazit aktualni stav knihkupectvi®

o

Po kliknuti na dané ttétko se uZivateli zobrazi veSkeré knihy,
které se nachazeji v knihkupectvi. VZdy se zoblaBN, nazev
knihy, paiet kugi. Tento seznam se uZzivateli vytiskne a bude
moci porovnat stav vaplikaci se skiigm stavem

v knihkupectvi.
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» Karta,,Trzby":

Pan maijitel si v aplikaciial vidét po zvoleni daného roku aésice trzbu, ktera byla
dosazena za danyesic. A také seznam pohytza dany résic, kde by vidl vSechny
prodeje. Je zde také moznosté&ti@inihy, které byly prodany za jinou nez dopsenou
prodejni cenu. V zaloZce je tedy Combobox pro avialeku a dalSi pro zvolenidsice.

Po kliknuti na tlaitko ,,Zobrazit* aplikace najde vSechny pohyby z@rany nésic a
zobrazi trzbu @astku DPH tohoto #sice. V pohybech autor vidi, o jakou knihu se
jednalo, datum prodeje, mnoZstvi, z jaké sklada lyliha, doporéenou prodejni cenu

a také cenu, za kterou byla kniha opravdu prodana.

knihy | Nakladatelstvi | Autor | Skady  Trzby |

Pohyby za vybrany mésic:

Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 12,5.2016 12:58:17, mnoZstvi: 2, ze skladu: viastni, za cenu: , doporucena cena: 199
Kniha; 1-11-111, datum prodeje: 12.5.2016 12:58:41, mnodstvi: 3, ze skladu: viastni, za cenu: , doporuéend cena: 199
Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 13.5.2016 14:39:10, mnodstvi: -1, ze skladu: viastni, za cenu: 199, dopaorufend cena: 199
Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 13.5.2016 14:39:11, mnoZstvi: -1, ze skladu: wiastni, za cenu: 199, doporufend cena: 199

Zvolte rok: | €15

Zvaolte mésic: e v

i Zobrazit triby

Triba za zvoleny mésic: DPH za zvoleny mésic: | 6%:1KE

Obrazel¢. 13 - ukazka karty ,,Trzby" - vlastni tvorba
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Obrazelke. 14 - vyvojovy diagram - trzby - vlastni tvorba

4.2.3. Graficky navrh aplikace

Jako nazev aplikace jsem zvolila Tsklad. Vytlaojsem pro & logo v programu Gimp.

Obrazeke. 15 - logo aplikace - vlastni tvorba
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Cela aplikace je navrhnuta v odstinech modré, Zeléerné a bilé barvy. Grafika
aplikace byla mozna vid jiz pii predstavovani celé aplikace.

4.2 Zavedeni aplikace v knihkupectvi

Jak bylo zji&&no z provedenych analyz, pro zavedeni aplikaceilhkkipectvi nebylo
potreba pdizeni Zaddného nového hardware ani software. V kibktvi jiz byl
zakoupeny Microsoft Excel 2007 a pracovnici s tingmgramem umi pracovat.
Nicmére bylo nutné zasSkoleni v aplikaci. Bylo také nutrgdat vSechny data do
aplikace. To se uskuteilo pii fyzické kontrole skladu. i této kontrole se rovnou
zadavala vSechna data a s posledni knihou v prodisjia naplgna komplets i cela
aplikace.

4.3 Ekonomické zhodnoceni

Aplikace je vytvdend v prosedi MS Excel 2007. PoZadavky pro pouzivani této
aplikace je vlastnit MS Excel. Ten je ale velmi psany v mnoha firmach. Nethby

byt tedy problém ve vlastnictvi licence. V takovetipads by byly naklady na pdzeni

MS Excel nulové. Aplikace byla vytvena se zattenim na jeji jednoduchost
a snadnou ovladatelnost. Vysledna aplikace je tadtéi nenarona, nevznikaji tedy
zadné néklady na paeni nového hardwaru. Jsou zde ale naklady naokemv
aplikace. Ty budou vygd@tany podlecasu straveného na tveétbPraimérna mzda
programétora je asi 300&Kna hodinu.Cas odhadnuty na vytveni aplikace byl
odhadnut na 30 hodin.

Software 9 000 K&
ZaSkoleni 500 K¢
Implementace 500 K¢
Celkem 10 000 K

Tabulka¢. 6 - vypdet pdizovacich naklati aplikace Tsklad - vlastni tvorba
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Celkové naklady na pizeni software tedgini 10 000 K. S firmou neni sjednana
smlouva o pausalnich platbach za dadrzbu, niémemiipad legislativnich zmn

a poteby Uprav se firma zatuje, Ze zaplati 300 Kna hodinu. V analyze séasného
stavu bylo také zmimo, Ze v knihkupectvi byla evidence vedena pouzargeou
formou. Proto dalSimifnosem je ufit¢ elektronizace. Vedeni skladu je nyni daleko
efektivngjSi a dochazi kasové uUsp@. Ve firmé je nyni moznost zjighi aktualniho
stavu v knihkupectvi. Evidence je nyniepledrjsi, aktualni a uzitaa pracovnitm

kazdy den.
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ZAVER

Prace se zabyvala navrhem, jak vytiv@aplikaci skladového hospoitdvi a nasledh
jeji implementaci. Na zatku prace byly popsany teoreticka vychodiska paood
problematiku. Jednalo ségquevSim o zakladni poznatky k databazim, Misrdsetel a
programovacim jazyce Visual Basic for Applicatid®®o zjiS€ni sokasného stavu byl
vytvoren navrh aplikace a nésledjeji implementace. # vytvareni navrhu bylo vse

konzultovano s majitelem knihkupectvi pro vyiteni idealni aplikace.

Tato bakaléska prace ®la za ukol navrhnout aplikaci skladového hospstla pro
konkrétni knihkupectvi. Cilem bylo zjednodusSit praii evidenci zboZi v této firha
uspdit ¢as a naklady firmy. Stanovené cile byly $pipn a vytvdena aplikace

skladového hospodstvi miZze byt implementovan i v jinych firméach.
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