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Abstrakt

Tato bakalafskd prace se zabyva ndvrhem skladové aplikace pro knihkupectvi. Aplikace
je vytvorena pomoci programovaciho jazyka VBA v MS Excel. Krom¢ teoretické Casti,
kterd obsahuje sezndmeni s danou problematikou, price fe$i analyzu problému a
souCasné situace firmy. Hlavni Cast prace pfedstavuje kompletni postup navrhu

a implementace aplikace a ndsledné ekonomické zhodnoceni.

Abstract

The bachelor’s thesis deals with the design of the stock application for the bookstore.
This application is using programming language called VBA in MS Excel. Besides the
theoretical part that contains familiarization with our issues, the thesis deals with
analysis of the problem and the current situation of the company. The main part of the
thesis consists of complete procedure of application design, implementation and

economic evaluation.
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UvVoD

V soucasné dobé& se témér zadnd firma jiZ neobejde bez pocitace a systému, ktery ji

pomaha dohliZet na Cinnost podniku.

Muze se ale stat, Ze pro podnik software, ktery je nabizeny na trhu nebude to, co
potiebuje. Tento software muze byt az piili§ obsahly nebo v ném naopak mohou chybét
potiebné funkce, které firma potiebuje. Z téchto divodi by pak vznikaly zbytecné
komplikace pfi pouzivani. Jako dalSi velké rozhodovaci kritérium je urcité hodnota

pofizovacich nakladi.

Tento problém jsem se rozhodla fesit v této bakaldrské praci. Price se zabyva navrhem
aplikace skladového hospodéristvi. Ta bude naprogramovédna ve vyvojovém prostiedi
Visual Basic for Application v programu Microsoft Excel. ProtoZe aplikace bude
navrzena piimo pro konkrétni knihkupectvi, dojde k plnému a efektivnimu vyuZivani

aplikace. Bude uspofen ¢as a ndklady podniku.



1 VYMEZENI PROBLEMU A CILE

Firma v soucasné dob¢€ nepouzivd Zadny skladovy systém. Tyto informace vede pouze
v listinné podobé. Nemad tedy Zadné pribéZné informace o stavu ani zadné moznosti
prubézné kontroly. Fyzicka kontrola je velmi naro¢na a taky se zde tvoii zbyteCné

ndklady navic.

Proto je cilem této bakaldfské prace navrhnout aplikaci skladového hospodafstvi, kterd
bude nasledn€ snadno implementovatelnd. Cilem je navrhnout takovou aplikaci, kterd
bude obsahovat v§echny potfebné funkce a vynechd vSechna zbyteCnd data. VSe m4 byt
navrzeno tak, aby se dala aplikace pouZit i v jiném knihkupectvi. K tomu je potieba
zjistit souCasnou situaci v knihkupectvi, provést analyzy pro pifesn€j$i vymezeni
problému. Poté zhodnotime jednotlivi mozZnd feSeni dané situace a vybereme
nejvhodnéjsi. VSe bude prubézné konzultovano s pracovniky knihkupectvi. Poté dojde
k samotnému ndvrhu a néslednou implementaci. Navrh bude cely slovné€ popsidn a
doplnén o rela¢ni databdzovy model, vyvojové diagramy a obrdzky pro snadnéjsi

pochopeni problematiky.



2 TEORETICKA VYCHODISKA PRACE

V této kapitole budou popsédna teoretickd vychodiska price, ze kterych budu Cerpat
vcelém prubéhu. Budou vni vysvétlené dulezité pojmy pro pochopeni dané

problematiky.

2.1 Microsoft Excel

Yev s

Jeden z nejrozsitené€jSich programu, ktery je vyuzivan ve firmach i k soukromym
ucelum, je Excel. Najdeme v ném zpracovany rizné databazové seznamy, statistické a
technické vypocty a mnoho dalSiho. V mnoha firméch je znalost Excelu poZadovana pri
pfijimacich pohovorech. Je pomocnikem pro mnoho ekonomickych a technickych
profesi tam, kde je potieba data spravovat, analyzovat, sdilet, provadét vypocCty a tvofit
grafy. Microsoft vyddva stile nové verze, jako je napiiklad Excel 2010 a 2013. Mezi
uzivatelskym prostiedim téchto verzi neni velky rozdil a uzivatelim by pfechod na

novéjsi verze nemél pasobit zadné veétsi problémy (1).

Aplikace Excel je tedy tabulkovy procesor od firmy Microsoft, coZ znamend, Ze
zpracovava tabulku informaci. Tyto tabulky se sklddaji z jednotlivych bunék. Buiky

obsahuji data nebo vzorce, které pracuji s daty (1).

Star$i verze Excelu byly ureny pro osobni pocitaCe. Existovaly také verze pro chytré
telefony, které se nazyvaji Excel Mobile. Ve verzi 2013 jiz mizeme pouzivat jeden
produkt jak pro osobni pocitace, telefony, tablety. Tuto verzi lze pouzivat také pro

webové prostiedi (16).

Pracovni plocha obsahuje listy, které poté dohromady tvoii jeden seSit. Na dolnim
okraji je mozné sledovat jednotlivé listy s jejich ndzvy. S listy miZeme pracovat.
Muzeme tedy do nich vkladat data, upravovat a také je formatovat (2). Pracovni plocha
listd se sklddd ze sloupcd, které jsou oznaleny pismeny. Radky jsou zase oznaleny

Cisly. Adresa buniky poté vznikd z nazvu radku a sloupce, ve kterém je umisténa (15).
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2.2 Visual Basic for Application

V této Casti bude pfedstaven Visual Basic for Application a feCeny zdklady tohoto

jazyka.
2.2.1 Vznik VBA

Vse zaCalo vznikem BASICu, ktery byl poprvé predstaven na zacatku 60. let. Z jeho
nazvu Beginner’s All-purpose Symbolic Instruction Code je ziejmé, Ze se tedy jednd o
viceucelovy jazyk symbolickych instrukci pro zaciteCniky. Nejednd se tedy o
profesiondlni jazyk. SlouZil jako prostfedek pro vyuku programovacich technik pro
studenty na univerzité. Jazyk se postupné zdokonalovat a poloZzil zdklady pro Visual

Basic a Visual Basic for Applications (3).

VBA je tedy jazyk, ktery vytvorfil Microsoft. Prvni aplikaci, kterd obsahovala Visual
Basic for Applications byl Excel 5 (17). Je to obecny skriptovaci jazyk Microsoftu,
ktery je dnes jiz soucasti vSech aplikaci Office i aplikaci od jinych dodavateld. VBA
v Excelu umoZiiuje pracovat s objekty jako tabulky, grafy, kontingenc¢ni tabulky, funkce

).
2.2.2 Zaklady VBA

Visual Basic for Application je tedy programovaci jazyk, ktery je objektové
orientovany. Je soucdsti kanceldrského baliCku Microsoft Office. Kéd je posloupnost

jednotlivych piikaza. Tyto piikazy jsou seskupovany do funkci nebo naptiklad procedur

(5.
n Proménné

Proménnou muzeme chédpat jako pojmenované misto v paméti pocCitace, ve které se

nachdzi kousek dat, se kterymi hodlame pracovat (5).

V proménné mohu ukladat data riznych datovych typa. At uz se jedna o jednoduché

logické hodnoty (True nebo False), ¢astka v domaci meénég, celé Cislo, datum a dalsi.
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VBA ale obsahuje celou fadu vyhrazenych slov, kterd nelze pouZit jako ndzvy

proménnych nebo procedur (3).

. Datové typy

Datové typy urcuji zpuisob, jakym budou data uloZena v paméti. Napiiklad jako cela
Cisla, fetézce a dalsi. VBA se dokdze automaticky starat o typy dat. Pokud tuto moZnost
ale vyuZijeme, musime pocitat s pomalejSim provadénim piikazii a mens$i efektivnosti

vyuziti paméti (5).

. Rozhodovaci konstrukce

Rozhodovaci konstrukce mizZzeme chépat jako jakysi vlastni mechanismus kédu, ktery
fidi obsazené funkce. Ovliviiuji v uritych okamzicich béh programu diky své logice.
Diky nim muze program reagovat na odli$né okolnosti, které za béhu programu vznikaji

).

n Uzivatelské formulare

Kromé riznych proménnych a funkci lze také v editoru jazyka VBA vytviret
uzivatelské formulafe. Ty slouzi jak k zadavani ddaji do seSitu, zadavani udaju
potfebnych pro béh né&jaké funkce v programu a zaddvani rGznych variant, podle
kterych bude program pracovat. Je dobie uplatnitelny pfedev§im tam, kde seSit budou
pouzivat jini uzivatelé. Prvky formuldfe mohou byt propojeny s programovacim kédem

diky udélostem. Tato moZnost znacn€ zvysSuje moznost vyuziti formulafe (6).

Tyto formuldfe mohou existovat naprosto nezavisle jeden na druhém a miZzeme jich mit
libovolny pocet. Formuldfi miZeme nastavit napiiklad nazev, barvu pozadi, ohranicéeni

a dalsi. (13)
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¢ Prvky formulare
Do formulaii mazeme vkladat rizné prvky. Nékteré z nich si predstavime.
e Ciselnik

Ciselnik umoZziiuje ménit hodnotu v bunice pomoci Sipky. Tento prvek se nazyva

SpinButton. MiZeme nastavit minimalni, maximdalni hodnotu, které miZze nabyvat (6).
e  Posuvnik

Posuvnik funguje jako Ciselnik. M4 tvar obdélniku. Na pravém okraji jsou Sipky pro

mozné posouvani textu. Tento prvek se nazyva ScrollBar (6).
e Karty

Tento prvek obsahuje nékolik listd se zdlozkami. Do nich pak mizeme vkladat dalsi

prvky.Tento prvek miZeme najit pod ndzvem MultiPage (6).
e Zaskrtavaci tlacitko

Prvek se hodi tam, kde uZivatel ma mit na vybér pouze ze dvou moznosti (ano/ne,
souhlasim/nesouhlasim, zapnuto/vypnuto). Kdyz je zaSkrtdvaci tlaitko zaSkrtnuto,
obsahuje hodnotu True. V opa¢ném piipadé hodnotu False. MiZeme ho najit pod

nazvem Checkbox (3).
e Pole se seznamem

M4 podobu rozviracitho seznamu, kde v jednom okamZziku zobrazuje pouze jednu
hodnotu. Je zde také moznost povoleni, Ze uzivatel miZe mit povoleno zadavani hodnot,

které se v seznamu nevyskytuji. (3).
e Prikazové tlacitko

S timto prvkem se setkdme ve vétSin€ formulait. Ma napiiklad podobu tlacitka storno

nebo tladitka OK. Najdeme ho pod ndzvem CommandButton (3).

13



e Obrazek

Pouziva se pro zobrazeni grafického obrdzku. PouZivdme ho napiiklad pro zobrazeni

firemniho loga (3).

2.3 Porteruv model konkurené¢nich sil

Porterav model je model péti konkurencnich sil. Je zaméfen predev§im na feSeni
otazky, jak konkurencni prostredi ovliviiuje atraktivitu urcitého trhu. Diky provedené
analyze muZeme urcCit konkrétni konkuren¢ni vyhody. Tento model vymezuje pét sil,
které ovliviiuji atraktivitu trhu a ve vztahu k nim pét skupin hrozeb. I kdyZ jsou tyto sily

nazyvany konkurenc¢nimi, vyhradné konkurentd se tykaji prvni tfi (4).

. Odveétvova konkurence (soupefeni v segmentu) mezi stdvajicimi podniky

v odvétvi - hrozba intenzivniho odvétvového soupeteni.

Pfi analyze lze predpoklddat, Ze pfitazlivost urCit¢ého odvétvi je menSi tim, ¢im
intenzivnéjsi je stdvajici konkurence v tomto odvétvi. Pritazlivost uritého segmentu je
ovliviiovdna riznymi faktory, okolnostmi. MiZeme zminit napiiklad: pocet silnych ci
agresivnich konkurentt, tempo rustu trzeb na daném segmentu (v jaké etap€ vyvoje trhu
se praveé segment nachdzi — muze se jednat o etapu vzniku, rastu, zralosti, poklesu).
Tyto faktory mohou ovliviiovat ndklady na ziskédni a udrZeni dobré konkurencni pozice
a daném trhu. MuazZe zde jit o cenové valky, masivni propagacni akce nebo naptiklad

agresivni distribucni politiku (4).

. Potenciondlni konkurenti — hrozba vstupu novych konkurenti do daného

odvetvi.

Pritazlivost trhu zavisi na velikosti vstupnich a vystupnich bariér. MuZe se jednat jak o

vécné, lidské a finan¢ni zdroje (4).
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. Substituéni a komplementdrni produkty — hrozba substitucnich a

komplementarnich produktd.

Pomoci substitu¢nich a komplementarnich produktd je ovlivnéna intenzita konkurence
v odvétvi. Konkrétni trh byvéd Casto nepfitazlivy, kdyZ v ném je vice potencidlnich
substitucnich nebo komplementarnich produkti. Souasny stav, vyvojové trendy u
téchto produktd musi podniky peclivé sledovat a vyhodnocovat. Substitu¢ni produkty
jsou produkty, které jsou vzdjemné& zastupitelné nebo nahraditelné. Diky tomu, Ze maji
podobné vlastnosti, jsou schopny uspokojit tutéz potrebu a na trhu si konkuruji. Pokud
je celkova poptivka nemeénnd a poptdvka po jednom produktu se zvysi, poptidvané
mnozstvi substitutu poté klesd. Substitu¢ni produkty tedy mohou ovliviiovat rozsah
prodeju, vysi cen a celkovou ziskovost podniku. Komplementarni — dopliikové produkty
jsou produkty, u kterych je spotfeba a uziti z4visld na jinych produktech. Jako ptiklad si
muZeme uvést motorové vozidlo a palivo. Pokud se zvysi cena paliv, muze tato situace

vést ke sniZzeni poptdvky po motorovych vozidlech (4).

. Odbeératelé, jejich kompetence, vyjedndvaci sila — hrozba rostouci

vyjednavaci sily zakaznika.

Tato sila pojednavd o tom, nakolik mohou zdkaznici ovlivnit podnikdni. To zdvisi na
nékolika faktorech. MiiZe se jednat napfiklad o to, jestli maji moznost a jak velkou maji
moznost pouzit substituéni produkty. Nebo na podilu vydaji na dané produkty
k celkovym vydajum zdkaznikl. Sila odbératele nabird na sile také tim, ¢im méné ma
podnikatel odbérateld. Cim v&si tlak odbératele, tim mens$i byva atraktivita daného
odvétvi. Je dulezité vytvaret a zachovavat dlouhodobé, vzdjemné vyhodné vztahy

podniku a odbérateld. To je poslanim takzvaného vztahového managementu (4).
. Dodavatelé — hrozba rostouci vyjednéavaci sily dodavatelu.

Pokud dodavatelé maji moznost zvySovat ceny, redukovat rozsah doddvek a meénit
jejich strukturu v neprospéch odbératele, hovoiime o znacné vyjedndvaci sile
dodavatelt. Tato sila se zvétSuje z mnoha divodu. Napiiklad pokud dodavatelé mohou
bez vétsich problémi, naklada ziskat dalSiho odbératele. Pokud nase odbéry ¢ini velkou

¢ast naSich celkovych vydaji nebo pokud pocet jinych dodavateld je minimdlni.
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Piipadné pokud produkty, které dodavatel nabizi, maji unikétni charakter. Pti opatfeni
ve vztahu k dodavatelim si musime ovSem uvédomit, Ze tyto opatfeni mohou mit vliv
na cenu nakupovanych produktd, na spolehlivost a kvalitu doddvek, dodaci lhuty,

platebni podminky a spoustu dal$ich faktora (4).

24 SWOT analyza

SWOT analyza se pouziva ke strategickym ucelim. Nazev je odvozen od anglickych

slov, které vyjadiuji jednotlivé Casti analyzy (7):

e strength (silné stranky),
e weakness (slabé stranky),
e opportunities (piileZitosti),

e threats (hrozby, ohroZeni).

Jednd se o velmi Casto vyuZivanou analyzu, kterd hodnoti pfileZitosti a rizika pomoci
raznych metod marketingového vyzkumu, ktery je zaméfeny na konecné zdkazniky a
distributory. Hodnoceni silnych a slabych stranek firmy se opirda o razné

vnitropodnikové analyzy (8).

Muzeme tedy fici, ze analyza SWOT se skladd zanalyzy mikroprostiedi a
makroprostiedi. Tato analyza se muze tykat jak celé organizace, tak i jednotlivych

produktt (9).

SWOT analyza by méla vyrazné€ oznacit zasadni faktory, které maji pro danou oblast
rozhodovani kli¢ovy vyznam. Zdkladni zavéry SWOT analyzy tedy piedstavuji
piileZitostem. Posldnim SWOT analyzy je posoudit relevantni vnitini moZnosti ¢i
predpoklady k realizaci, uplatiiovani urcitych podnikatelskych zamért ¢i aktivit. A dale
také posoudit ve vztahu k internim moznostem ¢i predpokladim podniku také vné&jsi
piilezitosti a hrozby, které jsou vyznamné pro podnikatelsky udspé€ch danych

podnikatelskych zameéru (8).
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Pro vz4jemnou kombinaci, porovnani hrozeb, pfilezitosti, silnych a slabych stranek se

uspofddavd analyza prostfednictvim matice SWOT. Ta usnadiiuje a zpiehlediiuje celou

provadénou situaCni analyzu. Vysledkem jsou vysledky pro potfeby manaZerského

rozhodovani (4).

Silné stranky (S)

Slabé stranky (W)

- pfizniva financnf situace

- vysokd droven vyrobni piipravy

- vysokd droven marketingové piipravy
nové vyroby

omezené vyrobni kapacity

nedostatecny pocet kvalifikovanych
pracovnikt v ur€itych profesich

Prilezitosti (O)

Hrozby (T)

- Rozsdhly potencidl trhu
- Slaba domaci a zahrani¢ni konkurence

- Snadny vstup nového produktu na
novy trh

Nebezpeci vstupu dalSich
konkurenc¢nich podnikll na dany trh
Nepftiznivé legislativni predpisy

Mozny rust cen nékterych surovin a
energii pouzivanych podnikem

Tabulka ¢. 1 - SWOT analyza. (4)
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2.4.1 Postupy pri aplikaci metody SWOT v praxi

Nejjednodussi moZnosti aplikace metody je slovni popis danych oblasti (vné&jSich
vyuziva podrobné&jsi postup zalozeny na kvalifikaci posuzovanych faktori pomoci

bodovych hodnoceni (4).

Pro SWOT analyzu také plati, Ze by se méla uskuteciiovat v dynamickém pojeti. A to
z divodu k proménlivosti vnéjsiho a vnitiniho prostiedi podniku. Toto dynamické pojeti
napiiklad predpokladd, Ze se bude systematicky zpracovdvat a vyhodnocovat pro
potfeby manazZerskych rozhodnuti nékolik matic SWOT. Ty umoZni podchytit,
porovndvat a zkoumat minuly vyvoj, souCasnou situaci a piedpoklddany vyvoj
v budoucnosti. Usp&sna aplikace metody SWOT predpoklddd tymovou spolupréci.
Odpoveédni vedouci pracovnici podniku organizujici Cinnosti pracovnich tymd, které se
ucasti vytipovani hodnocenych faktora. Poté urcuji jejich vyznam a bodové ohodnoceni.
Poté nasleduje celkové vyhodnoceni vysledki a jejich interpretace. ProtoZe se jedna o
dilezitou a obtiznou analyzu. Tym pro jeji sestaveni by se mél skladat

z kvalifikovanych zaméstnancu a piipadné i externim poradcu a zdkaznikt (4).

2.5. Databaze

V této Casti budou feCeny zdkladni vychodiska pro vytvoreni databdze. V mém nédvrhu
jsou data uloZena v pracovnich listech MS Excel, nicméné data v aplikaci jsou

pouZivédna a ukldddna pomoci relacniho modelu.

2.5.1 Informace

Zakladem databdzi jsou urcité informace. Ty mtzeme chépat z riznych hledisek. Muze

to byt zprdva, vjem, ktery splfiuje poZadavky. Prvnim poZadavkem je syntakticka
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relevance. To znamend, Ze ten, kdo informaci pfijimd, musi byt také schopen informaci
pfijimat a rozumét ji. Druhym poZadavkem je sémantickd relevance. Zde se jedna o to,
7Ze doty¢ny musi veédét, co zprdva znamend. Musi veédét, co vypovidd. Poslednim
pozadavkem je pragmatickd relevance. To znamend, Ze zprdva musi mit pro pifjemce

n¢jaky vyznam.

Informace muZeme ruzné€ Cclenit. Informace mohou byt kratkodobé, dlouhodobé,

historické, aktudlni, strategické, operativni dalsi (10).

2.5.2 Data

O datem muZeme fici, Ze jsou potenciondlnimi informacemi. (10). Jsou to nezpracovana
data (11). Pokud Clove€k zachyti ur€itou zpravu a porozumi ji, stdvaji se pro n¢j data. Ty
pak mize uloZzit pro pozdé&jsi zpracovani nebo je muze naptiklad transformovat do jiné
podoby. MizZe je zaznamenat na papir, do pocitae. Data maji vypovidaci schopnost

(10).

Data jsou ukldddna do paméti pocitate pomoci Bytd. Kazdy je tvofen osmi bity. Kazdy
Byte ma svoji adresu, svoje ¢islo a diky tomu se lokalizuje pfi uklddani dat. Bity mohou

nabyvat hodnot 0 a 1. Do jednoho byte mizZeme vloZit 256 kombinaci hodnot (10).

2.5.3 Entity

Kazdy redlny datovy objekt je v datovém modelu reprezentovdn pomoci datového
module datovym objektem (entitou). Pti kazdy datovy objekt musime definovat také
udaje, které o ném chceme uchovavat. Mdme napiiklad tedy entitu knihy a o ni chceme

uchovdvat jeji ISBN, autora, nakladatelstvi, pocCet stran (10).

2.54 Datové modely

Pokud nékdo vytvaii informacni systém, nebude mu stalit jedind struktura véty. Pro
kazdy datovy typ datového objektu musime navrhnout samostatnou datovou strukturu

vety (10).

19



Pii vytvareni si projektant miZe vybrat z nasledujicich datovych modelt (10):

e linearni,
e relacni,

® objektovy.

2.5.5 Relacni datovy model

v

Jednd se o nejpouzivan€jSi datovy model v soucasnosti. Jde o spojeni mezi

zucCastnénymi entitami. Kazda relace je oznaCena jménem, které ji popisuje (11).

Tento model tedy zachycuje nejenom data, ale i vzajemné vztahy objekti. CoZ ndm

umoznuje se piibliZit vice redlnému svetu (10).

2.5.6 Integrita relacniho modelu

Integritu relacnitho modelu lze chdpat jako stav, pfi kterém data uloZend v modelu
odpovidaji vlastnostem objektd redlného svéta. Jedna se o integritni omezeni pro entity

(relace) a integritni omezeni pro vztahy entit (relacni vazby) (10).

¢ Integritni omezeni pro entity

Integritni omezeni pro entity se sklddd z doménové, entitni a referencni integrity.
Doménovd nam fikd, Ze kazda polozka véty musi byt z mnozZiny hodnot domény pro
dany atribut pfipustnych. Ur€ujeme naptiklad minimdlni a maximalni hodnotu, datovy
typ, masku pro vkladéani. Entitni integrita ndm fika, Ze kaZzda relace musi mit urceny
svj primarni kli¢. Jedna se o jeden nebo vice atributl, pomoci nichZ je kazdy radek
relace jednoznacné€ identifikovan. Primarni kli¢ musi byt jednozna¢ny a minimdlni. To
znamend, Ze neexistuje Zadnd véta tabulky, kterd by byla stejnd a Zadny atribut neni
mozné vypustit. Primarni kli¢ musi byt vzdy zadany. Dale muiZeme hovofit o
kandidatnim klici. Je stejny jako primdrni kli¢, nicméné nebyl jako primdrni vybrén.
V relaci miZeme najit hned nékolik kandidatnich klica. VZdy je poté jeden vybran jako
primarni. Ostatni se nazyvaji alternativni. Jaky z kandidatnich klict vybereme, zélez{

Cist€ na nds. Referencni integrita mluvi o cizim kli¢i. Pomoci ciziho kliCe muzZeme
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propojit tabulky. CoZ je i hlavnim ucelem relacniho datového modelu. Jednd se tedy

vZdy o primdrni kli¢ z jiné tabulky (10).
¢ Integritni omezeni pro vztahy

Tyto poméry uvadéji, kolik vét relace sobé navzdjem odpovidd. MiZe se jednat o vztah

1:1, 1:N, N:1, N:M (12).

Vztah 1 : 1 ndm ftik4, Ze jedné véte odpovida jedna nebo Zadnd véta jiné relace. Vztah 1
: N 1ikd, Ze jedné véte odpovidd jedna nebo vice vét jiné relace. U vztahu N:M odpovida
neékolika vétdm relace jedna nebo vice vét jiné relace. Logika této vazby ovSem
neumoZiiuje propojeni téchto entit. Refenim je tedy vytvofeni nové entity, kde poté

vzniknou vazby 1:N (10).

2.5.7 Funkéni modelovani

Funk¢ni modelovani se zabyvd zkoumdnim a algoritmizaci procesu a ¢innosti, které
v informacnim systému probihaji (10). Sem patii napiiklad vyvojovy diagram, ktery

budu pouzivat ve svém ndvrhu feSeni.

Vyvojovy diagram je jednim z nejpouZzivanéjSich. Velmi dobie zachycuje vétveni

zpracovani podle splnéni ¢i nesplnéni poZadovanych podminek. Pouzivané znacky (10):

> [T

Rozhodovaci Vstup / vystup
Proces blok dat
UloZeni dat Zacatek / konec
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3 Analyza soucasného stavu

Tato Cast bude vénovana informacim o firme€ Josef Ambros — knihkupectvi Ambrosia a

popisu soucasného stavu.

3.1 O firmé

Josef Ambros je fyzickd osoba podnikajici dle Zivnostenského zdkona nezapsand
v obchodnim rejstifku. Firma sidli v Usti nad Orlici na adrese M. J. Kociana 32 a datum
jejtho zdpisu je 29. listopadu 1990. Predmétem cCinnosti je ndkup a prodej zboZi za
ucelem dalSiho prodeje. V kamenném obchodé, ktery vznikl v roce 1992, je velky vybér
knih a soucasti je i sklad knihkupectvi. Firma je od roku 1994 plitcem DPH. M4 celkem
2 zaméstnance, ktefi se staraji o prodej a poradenstvi pro zdkazniky. Zbylé tikony resi
pan majitel sdm. Otevieno ma kromé& nedé€le knihkupectvi kazdy den. Je zde jeden
pocitac, ktery slouzi zameéstnancim k rychlému vyhledavani a k realizovani menSich
objedndavek u dodavateld, druhy pocita¢ ma pan majitel pro zajistovani chodu firmy.
Firma nema své webové stranky, zatim pan Ambros nemd zdjem ani o zavedeni
internetového obchodu. Jako problém vidi nicméné zpusob sledovani zboZi na sklade¢.
Neni zde zadny software, ktery by sledoval aktudlni situaci. Proto je zjiStovani

aktualniho skladu velmi ¢asoveé naroc¢né.

3.2 Dodavatelé

Firma ma cekem 10 dodavateld. Mezi nejvétsi dodavatele patii Euromedia Group, k. s.
a PEMIC a. s.. Celkem 4 dodavatelé dodédvaji knihy za hotové, avSak podil téchto knih
v prodejné je asi 10 %. Zbylych 90 % je v prodejn€ v komisnim prodeji.
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3.3 Konkurence

Jako konkurenci ma firma v Usti nad Orlici dvé knihkupectvi. Knihkupectvi Flétna ma
stejny zdkladni sortiment, nicméné je prevdZzné zameétfena na duchovni literaturu. Déle
ve stejném méste se nachdzi prodejna levnych knih, kterou pan Ambros oznacuje jako
svého nejvétsiho konkurenta. Knihy jsou také proddvany v supermarketu na okraji
mésta. Zadnd z prodejen ve mésté nicménd nemd dostatedny vybér a takto rozsdhly

sortiment.

3.4 SWOT analyza
Silné stranky

ProtoZe je knihkupectvi Ambrosia na trhu jiZ od roku 1992 m4 dlouholeté zkuSenosti a
vybudovala si dobré jméno mezi dodavateli i odbérateli. Ma spoustu stalych zakaznikt

a velkou divéru u svych dodavatelt. Jak o tom svéd¢i i podil komisniho prodeje.

Knihkupectvi se nachdzi hned na zaGitku ndmésti v Usti nad Orlici. A proto je jeji

umisténi dalsi vyhodou.
Strengths

e Bezprostfedni kontakt se zdkazniky
¢ Dlouholeté zkuSenosti na trhu
e Dobré jméno firmy

¢ Umisténi prodejny
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Slabé stranky

2 v 7z

Firma také nemd Zadné internetové stranky, ma pouze vytvofenou vizitku na internetu o
misté prodejny a oteviraci dobé. Knihkupectvi nevlastni ani internetovy obchod, kde by
mohla své zboZi proddvat a 1épe tak konkurovat na trhu. Jak sdm majitel, tak i jeho
zamestnanci maji Spatné zkuSenosti se software. Umi pouze zdkladni internetové

objednavky a prici s kanceldfskym balickem Microsoft.

Nejvétsi nevyhoda je ovSem absence systému pro vedeni skladové evidence. Firma tedy
nemd piehled o vSech knihdch, které se ji v knihkupectvi nachdzi. Knihy, které dlouho
nebyly zadany, se zaméstnancum tézko hledaji. Celkové v knihkupectvi tato skutecnost

pridélavd velmi praci.
Weaknesses

¢ Nemad internetovy obchod
e Spatné zkuSenosti se software

e Zidny systém pro evidenci skladu

Prilezitosti

Velkou prilezitosti je propagace firmy na internetu pomoci internetovych stranek, kterd
by pomohla zviditelnit firmu. S tim souvisi vytvoreni vlastniho internetového obchodu
pro lepsi konkurenceschopnost. ZboZi se na internetovych obchodech prodava stédle vice

a proto do budoucna je internetovy obchod potieba.

Firma by také mohla o svych akcnich nabidkdch informovat pomoci letackli nebo

pomoci regiondlniho vysilani v televizi.

//////

24



Opportunities

® Vytvofeni internetové stranky
e Vytvofeni internetového obchodu

e Pofizeni skladového systému

Hrozby

Jako hrozbu muzeme povazovat vstup nového konkurenta na trh, ktery by mél Siroky
vybér jako knihkupectvi pana Ambrose. Pro konkurenta by byl vstup ale velmi obtiZny.
Zejména v hledani novych zdkaznikl, ktefi jsou jiz fadu let nauceni chodit ke svym
mistnim dodavatelim. Ddéle je zde stanovend cena, se kterou knihkupectvi nerada
pohybuji. Knihy by museli kupovat za hotové, jelikoZ knihy do komisniho prodeje
dostdvaji pouze dlouholeti a stdli prodejci. Vyjimkou by mohla byt prodejna
s internetovym obchodem a zajimavym marketingem. Dalsi hrozbou je moZnost zmény

v legislativé, kterd by pro firmu znamenala dal$i naklady.
Threats

e Vstup dal§iho konkurenta

®* Zmeny v legislativé
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SWOT analyza

Silné stranky Slabé stranky
® Bezprostfedni kontakt se ¢ Nemad internetovy obchod
zakazniky o Spatné zkuSenosti se software
¢ Dlouholeté zkuSenosti na trhu e Zidny systém pro evidenci
e Dobré jméno firmy skladu

¢ Umisténi prodejny

Prilezitosti Hrozby
e Vytvofeni internetové stranky e Vstup dal§iho konkurenta
e Vytvofeni internetového e Zmeény v legislativé
obchodu

e Pofizeni skladového systému

Tabulka ¢. 2 - SWOT analyza knihkupectvi.

Zhodnoceni SWOT analyzy

Po provedené SWOT analyze knihkupectvi je patrné, Ze knihkupectvi potiebuje feSit

problém chybégjiciho skladového systému. Tento problém by mél byt co nejdiive feSen.
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3.5 Porteruv model konkurenénich sil

Riziko vstupu potencionalnich konkurentu

Riziko zde neni velké. Predev§im z divodu nemoZnosti vyuzit komisni prodej, ktery
poskytuji dodavatelé pouze dlouholetym a spolehlivym odbératelim. Situace by tedy
pro né€ bez vyuziti této moznosti nebyla vibec jednoducha. Z divodu zvysujiciho se

prodeje elektronickych knih nebyva jiz podnikéni s knihami vyhleddvand moZnost.

Rivalita mezi stavajicimi konkurenty

Rivalita zde neni velkd. Z divodu doporucenych cen obchodnici vétSinou tuto cenu
nemeéni. Vyjimkou mohou byt internetové obchody s knihami, které z diivodu vétsich
odbéra u svych dodavateli mohou poskytnout lepsi cenu. V mésté, kde se nachazi nase
knihkupectvi je knihkupectvi zaméfené na duchovni literaturu, knihkupectvi s levnymi
knihami a supermarket, ve kterém se nachazi par novych a znimych knih. Mazeme tedy

fict, Ze ve mé&ste¢ se knihkupectvi specializuje kazdé na néco jiného.

Smluvni sila odbératelu

Z divodu danych cen, se kterymi nechtéji knihkupectvi hybat, pfijimaji odbératelé dané
ceny. Vyjimka muZe nastat pfi velkych odbérech oproti jinym odbératelim, kterd by

spocivala v lepSich podminkdach, pfipadné€ cendch oproti konkurenci.

Smluvni sila dodavatelu

Tato sila je oproti sile odbérateli velikd. UrCuji doporucené ceny, se kterymi

knihkupectvi nerada hybaji.

Hrozba substituc¢nich vyrobku

Jako substitut jsou zde elektronické knihy.
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3.6 Analyza hardware

Pocita¢ pouzivany ve firmé je zastaraly. Nicméné€ na uzivany software a vykonavani
kazdodenni préce je dostaCujici. Je vybaven procesorem Intel core 2 Duo s frekvenci
okolo 3 GHz, operacni paméti 4 GB, pevnym diskem o velikosti 320 GB. Grafick4 karta
v pocitaci je velikosti 256 MB znacky ATI a sitovy port LAN o rychlosti az 1000
Mbps. Sestava disponuje Sesti USB vstupy a DVD-RW mechanikou. Monitor, ktery byl

soucdsti sestavy je patnictipalcovy LCD panel.

3.7 Periferie

Firma nevlastni elektronickou pokladnu. Majitel zatim z divodu financi neuvazuje o jeji
koupi. V prodejné je multifunk¢éni tiskdrna znacky HP. Tiskérna je pfipojena v kancelati

pouze k pocitai pana majitele.

Internet

I
router

PC1 PC?2 tiskarna

Obréazek €. 1 - schéma zapojeni
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3.8 Analyza software

Pocita¢ je vybaven operatnim systémem Windows 10 a kanceldfskym balickem
Microsoft Office 2007. Z ného je nejvice pouzivany Microsoft Excel, ktery je majitelem
vyuzivan napiiklad pro vykazovéani trzeb. Dédle je vyuzividn Microsoft Outlook pro

komunikaci s dodavateli.

3.9 Soucasné vedeni skladové evidence

Firma v soucasnosti nemd Zadny software pro vedeni skladové evidence. Pan majitel jiz
del$i dobu pfemysli nad ndkupem software skladové evidence zaméfené piimo na
knihkupectvi. Mnoho knihkupectvi pouZivd Soumar software, ktery se na né piimo

specializuje.

3.10 Pozadavky na reSeni

Jako zédkladni poZadavky od pana majitele jsem dostala predev§im poZadavek, aby se
nemusel kupovat novy hardware kvili zavadéni nového systému. Zada také co nejmensi
finan¢ni ndroCnost. ProtoZe majitel a jeho zameéstnanci nemaji velké znalosti a
dovednosti v oblasti pocitaCovych technologii, poZaduje co nejjednodussi ovladatelnost.

Zavérem jsme se dohodli na maximaélnich pofizovacich ndkladech 10 000 K¢.

3.11 Pozadavky na skladovy systém

Do skladového sytému budou ukldddna data o ndkupu zboZzZi. U kaZzdé knihy bude
informace o jejim ndzvu, ISBN, cené&, roku vydani, autorovi, nakladatelstvi a podobng.
Bude zde mozZnost vedeni skladu u komisniho prodeje. Z divodu moznych zmén cen u
komisiondlniho prodeje zde bude moZnost pfecenéni, zaméstnanci budou moci

vyhledavat knihy v systému a zjistit poCet dostupnych kust na prodejné. Po prodeji
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bude néasledovat vydej ze skladu. Nebude chybét moZnost vytiSténi aktudlniho stavu
vSech knih v knihkupectvi a také pohyby za jednotlivé mésice. V systému by nemély
byt zbytecné funkce, které v prodejn€ nevyuziji. JelikoZ pro zaméstnance se zdkladnim

pocitaCovym vzdéldnim by mohl byt obsah zbytecné nepiehledny.

3.12 Analyza informac¢niho systému Soumar

Informacni systém Soumar je jediny pokladni a skladovy systém, ktery se specializuje
na knihkupectvi. Je mozné v ném sledovat dalezité informace, jako je evidence
komisniho prodeje, pohyby knih, zmény cen. Spole€nost umoZziiuje prodej na splatky,
termin instalace dle dohody a dalsi. Cena se odviji od poc¢tu pocitact a samotné firmy.
Je vidy tedy individudlni. Zaslala jsem tedy poZadavek na stanoveni ceny pro danou

prodejnu. Cena mi byla vycislena pro jeden pocita¢ na 8890 bez DPH.

Na internetovych strankach dale uvadéji cenu za poskytované sluzby:

Instalace aplikaci, nastaveni PC, zdloha a obnova dat 600 K¢/hodina
Diagnostika PC, vyména komponent 600 Kc¢/hodina
Dopravné 11 K¢ /km
Okamzity vyjezd 15 K¢ /km
Reinstalace operacniho systému 900 K¢
Vzdélena on-line podpora 700 K¢/hodina

Tabulka €. 3 - cenik sluZeb Softwareservis.(14)
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POCITAC PRO SENIORY 199, 00978802
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Obrazek €. 2 - systém Soumar - databédze. (14)
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Titul: POCITAC PRO SENIORY

Autor : L;;p acek 1iri )
C.kod: 9788025133972 ISBN/kod : K1898

Kod pro exp. Makupni cena :  117.59
Nakladatel: COMPUTER PRESS, a.s.
Dodavate] : ALBATROS Media a.s.
2anr : 06 TS -Pocitacova literatura
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DPH ) : 15.0  Umisteni  : '
Prodejni rabat - 0.00 Rok wydani : (0]
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Obrazek €. 3 - systém Soumar - detail knihy. (14)
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3.13 Zhodnoceni informacniho systému

Jak je mozné vidét na obrdzcich o programu Soumar, program je zastaraly. Z divodu
mensich dovednosti pana majitele a zamé&stnanci knihkupectvi, by mohlo byt ovlddani
softwaru problém. Predpokldddm, Ze by bylo casové ndrocné vSechny zaSkolit
s ovlddanim. Celkoveé by se pfi vSech potfebnych sluzbich od spoleCnosti program
velmi prodrazil. Jsou zde také funkce, které by v knihkupectvi nebyly viibec vyuzivany
a zbyte¢né by pracovnikim komplikovali ovladani. Vyhodou je ovSem jiZ ovéfeny
systém, ktery zajisti vSechny mozné potiebné funkce. Ddle technickd podpora, kterd je

mozné i on-line.

Zde mizeme vidét predpokladané pocatecni naklady na software:

Cena za software bez DPH 8 890 K¢
Instalace, zaskoleni 1 800 K¢
Dopravné 1463 K¢
Néklady celkem 11 153 K¢

Tabulka €. 4 - pfedpokladané po€ate¢ni ndklady na software Soumar - vlastni tvorba

SWOT analyza programu Soumar

e Silné stranky
o Vyzkouseny systém
o Zabé¢hly systém

o Rychlost pofizeni

e Slabé stranky
o SlozZita ovladatelnost
o Zastaralost programu

o Cena
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e Priilezitosti
o ZjednoduSeni programu

o ZlepSeni vzhledu

e Hrozby
o Pozadavek dodavatelti na zmodernizovani programu

o Vytvofeni konkuren¢niho software se stejnym zaméfenim

3.14 Souhrn z provedenych analyz

Z nasich provedenych analyz tedy jasn€ vyplyvd, Ze knihkupectvi potiebuje software,
pro evidenci skladového hospodéistvi. Z n€ého bude mozné zjistit aktudlni stav knih
v prodejné, pohyby za jednotlivé mésice, trzby a dalsi. Aktudlni hardware v prodejné po
provedené analyze byl uznan za dostacujici. Jak jiz bylo zminéno, pan majitel stanovil
maximalni pofizovaci ndklady na 10000 K¢ atato castka bude jedna z hlavnich

rozhodujicich kritérii.
Jsou zde 3 moznosti reSeni situace:
a) Zakoupeni software

Tato moZnost ma né€kolik vyhod. Tato varianta je velmi rychld, pro firmu velmi
jednoduchd. Celou praci by obstarala externi firma, kterd nabizi dany software.
Nicméné velkou nevyhodou je cena, kterd by nezahrnovala pouze samotny software.
Dalsimi vydaji by byla instalace a rizna potiebna technickd podpora, zaskoleni. Jediny
software, ktery se specializuje na skladovou evidenci knihkupectvi je software Soumar,
ktery je z mého pohledu velmi zastaraly a puasobil by pifi ovladani pro uZivatele
problémy. Jsou zde pro uZivatele se zdkladnim pocitaCovym vzd€lanim zbytecné
funkce, které by pro né€ zbyte€né komplikovaly praci se softwarem. Pofizovaci ndklady

také prekracuji o 1 000 K¢ urenou hranici panem majitelem.
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b) Vytvorit novy systém

Druhou mozZnosti je vytvofeni zcela nového systému podle piesnych pozadavku firmy.
Systém by plnil pfesné pozadavky pana majitele a soustfedil by se na jednoduchost pro
snadnou ovladatelnost. Nevyhodou mohou byt vydaje stvofenim daného systému.
Systém by mohlo vytvofit IT oddéleni. Nicméné v knihkupectvi Zadné IT podpora neni.
Dal8i moznosti je vyuZiti externi firmy, ptfipadné vytvofeni programu mnou v rdmci této
bakaldiské prace. Po kontaktovani externich firem na zjiSténi potizovacich ndkladu pfi

vyvoji externi firmou jsem stanovila tyto ndklady na cca 25 000 K¢.
¢) Outsourcing

Jako dal$i moznost vidim vyuziti outsourcingu. Jednd se o jakysi zptusob délby prace,
kterou by zajiStovala externi firma. Po diskuzi s panem majitelem jsme tuto mozZnost
zamitli. Pan majitel nechce tuto Cinnost nechdvat na externi firmé a chce si zachovat

vetsi prehled. Toto feSeni vidim také jako vice ndkladné.

3.15 Vybér reseni situace

Transformacni matice:

Vlastni ndvrh | Zakoupeni Vytvofeni Outsourcing
externi firmou
Penize 5 4 3 3
Bezpecnost 5 5 5 5
Funkce 5 3 5 3
Podpora 5 5 5 5
Nézor majitele | 5 3 5 0
Celkem 25 20 23 16

Tabulka €. 5 - transformacni matice - vlastni tvorba
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Z transformacni matice vyplivd, Ze nejlepSim feSenim je vytvorenim vlastniho software.
Z hlediska naklada vychazeji vS§echny zbylé varianty nad stanovenou ¢astku majitelem
knihkupectvi 10 000 K¢&. Pofizovaci cenu u mého provedeni odhaduji na 9 000 K¢. Coz
je zasadni vybérova polozka pti soucasné financni situaci v podniku. Software Soumar
sice neprekracoval poZadované maximdlni ndklady o velkou CcC4stku, nicméné€ po
provedené analyze byl shleddn za nevyhovujici. Zapojeni externi firmy do vyvoje

nového systému je z diivodu financi také nevyhovujici.

Rozhodla jsem se tedy vytvofit novy systém v programovacim jazyce VBA, ktery je
soucasti Microsoft Excel. Firma tento software jiz vlastni, nevzniknou tedy Z4adné
ndklady na jeho pofizeni. V knihkupectvi jsou vSichni pracovnici zvykli na pouzivini

Microsoft Excel, proto jsem tuto moZnost zvolila jako nejlepsi.
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4 Vlastni navrhy reSeni

Z analyzy soucasného stavu je ziejmé, Ze knihkupectvi potfebuje software skladového
hospodafstvi ajako nejlepSi feSeni jsem =zvolila vytvoreni aplikace pomoci

programovaciho jazyku VBA v Microsoft Excel.

4.1 Navrh systému

Nyni bude popsdn navrh nového systému pro knihkupectvi.
4.2.1. Datova struktura

Navrhovand aplikace by méla slouzit jako skladova evidence. M¢l by zde byt tedy
evidovan sklad knihkupectvi, méla by zde byt moZnost pfidini knih na sklad,
vyskladnéni a pfipadné pfecenéni a dalsi. Pracovni listy programu Excel budou vyuZity
jako databdze aplikace. Kazdy list tedy bude ptfedstavovat jednotlivé entity relacni
databdze. Do této databdze budou pfiddvany data prostfednictvim navrzené aplikace.
Podle pozadavki na danou aplikaci byly definovany atributy. Kazda entita ma svuj
primérni kli¢ a jeji ndzev je shodny s pracovnim listem v Excelu. S panem majitelem
jsme konzultovali, jaké ddaje chce do aplikace zaddvat a jaké jsou naopak pro aplikaci

zbytecné.
Pracovni listy programu Excel:

e kniha,

® autor,

e nakladatelstvi,
e sklad,

® pohyby.
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Autor
T ID_autor - ST

Autor 7 15BN
Nazev knihy
Autor
Hakladatelstvi
Prodejni cena
Stav zdsob
Potet stran

Pohyby

? ID_pohyby
ISBN
Datum
MnoZstvi
Skiad

Cena

Sklad
¥ ID_sklad
Nazev skladu

MNakladatelstvi
‘# ID_nakladatelstvi
Nazev nakladatelstvi

Obréazek €. 4 — Databazovy diagram — vlastni tvorba

Pracovni list ,,kniha* obsahuje potfebné informace k evidenci knih.

ISBN
o Jednd se o mezindrodni standardni ¢islo knihy, coZ je kod urceny
pro jednoznacnou identifikaci kniZnich vydani.
o Jednd se o primérni kli¢ pracovniho listu.
e Nézev knihy
* Autor
o Zde se jednd o cizi kli¢ z pracovniho listu ,,autor*.
e Nakladatelstvi
o Jedné se o cizi kli€ z pracovniho listu ,,nakladatelstvi*.
® Prodejni cena
o Prodejni cena, za kterou by méla byt kniha proddna. Ta maze byt
ale zménéna pii prodeji. Napiiklad z divodu poskytnuti knihy
jako daru nebo z divodu manka na sklade¢.
e Stav zasob
o Jednd se o aktudlni stav, ktery se aktualizuje pfi pouzivani
aplikace skrze pracovni list ,,pohyby*. VZdy se pifi ndkupu c¢i
prodeji  knih prepocitd aktudlni mnoZstvi wurcité knihy

v knihkupectvi.
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Obrazek €. 5 - pracovni list ,.kniha" - vlastni tvorba

Pracovni list ,,autor* obsahuje nasledujici potfebné informace k autoram.

¢ Identifikacni ¢islo autora
o Jednd se o umély primérni kli¢ pracovniho listu.

e Autor

Pracovni list ,,nakladatelstvi* obsahuje nésledujici potfebné informace pro aplikaci.

7 Mz

¢ Identifikacni ¢islo nakladatelstvi
o Jednd se o umély primérni kli¢ pracovniho listu.

e Nazev nakladatelstvi
Pracovni list ,,sklad‘ obsahuje nasledujici potfebné informace.

¢ Identifikacni ¢islo skladu
o Jednd se o umély primérni kli¢ pracovniho listu.

e Nazev skladu
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Pracovni list ,,pohyby‘ obsahuje nasledujici potfebné informace pro aplikaci.

¢ Identifikacni ¢islo pohyby
o Jednd se o umély primérni kli¢ pracovniho listu.
e ISBN
o Jednd se o cizi kli¢ k pracovnimu listu ,,kniha®.
¢ Datum pohybu
¢  MnoZstvi
e Sklad
o Jednd se o cizi kli¢ k pracovnimu listu ,,sklad*.
e Cena
o Skutecnd prodejni cena se od doporucené muze lisit. Muze se tak
stat z duvodu poskytnuti knihy darem nebo muze byt zakaznikovi
déna sleva na knihu. Z tohoto divodu je potieba uvadét i tuto
polozku.
e DPH

o jednd se o vypocitanou ¢4stku DPH pfti prodeji za ur€itou Castku
4.2.2. Aplikace

Jak jiz bylo fe€eno, aplikace ma byt velmi jednoduSe ovladatelnd. Bez zbytecnych dat,
které nebudou vyuZivany. Pfi ndvrhu jsem vSe konzultovala s panem majitelem a bylo
vSe naprogramovano podle jeho pozadavka. Kvili ndkladim a znalosti programu Excel
pracovniky knihkupectvi, byl zvolen programovaci jazyk VBA, ktery je soucésti
Microsoft Excel. Aplikace je vytvofend ve verzi Excel 2007, kterou maji

v knihkupectvi. Cilem aplikace je tedy skladova evidence knihkupectvi.

Po spusténi souboru se ihned spusti aplikace skladu. Vse je feSeno pomoci formulaia.
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Knify | Nakladatelsti | Autor | Skiady | Triby |

Nakup knihy | Zobrazit aktualnt stav knihkupectvi

VioZit novou knihu Vyskladn&ni knihy |

Obrazek €. 6 - ukazka tvodniho formulare - vlastni tvorba

Uvodni formuldf obsahuje n&kolik karet, pomoci kterych je mozno vklddat data do

aplikace a také je zobrazovat.
° Karta ,,Sklady*:

Po kliknuti na kartu ,,Sklady* muze uzivatel vidét seznam se sklady, které eviduje. Jsou
tedy nacitdny vSechny sklady z pracovniho listu ,,sklad. Je zde také tlacitko ,,vloZit
novy sklad®, které otevie novy formuldf pro vloZeni dalSiho skladu. UZivatel vloZzi
nizev a pokud sklad jeSt€¢ neexistuje, vloZi ho do databdze a automaticky doplni
primérni kli¢. UZivatel bude o vloZeni do systému informovan. Pokud uZivatel nezadd
Zadnou hodnotu, aplikace ho vyzve k vyplnéni. Piipadné pokud sklad jiz bude existovat,
aplikace ho o tom informuje hlaskou ,,Sklad jiz existuje. Sklad je v prodejné dulezité
rozlisovat z diivodu potieby rozliSovani knih ve vlastnim ¢i komisnim prodeji. Pokud
uzivatel zvoli n€ktery sklad, otevie se mu novy formuldf, ktery pro dany sklad vyhleda

vSechny knihy z daného skladu s po¢tem kusu.
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Knihy | NeKladatelstvi | Autor  SHady | Trbf

ISBM: 1-11-111, Babicka, pocet kusd na skladé: 3

VioZit novy sklad

Obrazek ¢. 7- ukazka formuléfe - seznam knih na daném skladé¢ - vlastni tvorba

° Karta ,,Autor:

Po kliknuti na kartu ,,Autor, vidi uZivatel seznam, ve kterém se pro rychly piehled
zobrazuji vSichni autofi v aplikaci. Déle je zde tlacitko ,,VloZit nového autora®, které
otevie formuldt pro vloZeni uZivatelem. Po zaddni hodnoty a se do databdze vloZi novy
autor a pfideli se automaticky identifikacni Cislo. Aplikace potvrdi vloZeni autora do
systému. Pokud ovSem nebude zaddna Zddnd hodnota, bude uZivatel vyzvéan. Pokud
autor jiz v systému bude existovat, aplikace tuto skutecnost ohldsi hldSkou ,,Autor jizZ
existuje. Poté je zde tlacitko ,,Najit autora®, které otevie formuldf, diky kterému
uzivatel muZe najit autora z databdaze. Vlozit muze jak celé, tak ¢ast jména autora.
Budou vyhleddny vSechny shodné vysledky a v seznamu zobrazeny. Pokud poté
uzivatel vybere autora ze seznamu, otevie se mu novy formuldf, kde budou v seznamu

zobrazena vSechna jeho dila s pocty kusti na prodejné.
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nowaho autora do
systemu’

Iriformren v Snd Zadani

uZivatele o autora oo
nezadani Systemu
hodnoty

NO

Zobrazeni vEech

dans hednota?

kih na prodejns
proe wyrbramy
sklad
YES o
Autor ji existuje
l systemu?
InformovEn
wivatels o
sxistenci sutors
¥ Sy stEmu
Imiformmo dnd
uivatelz o
viodeni sutors
do systeme
Obrazek €. 8 - vyvojovy diagram - autor - vlastni tvorba
. Karta ,,Nakladatelstvi‘‘:

Po kliknuti na kartu ,,Nakladatelstvi uzivatel ihned vidi seznam, ktery zobrazuje
vSechna nakladatelstvi v systému. Je zde také tlacitko ,,Pfidat nové nakladatelstvi®,

které otevie formulaf, kde uzivatel maze zadat dalsi nové nakladatelstvi do systému.
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Aplikace poté vloZi nakladatelstvi do databdze a automaticky pfidéli identifikacni Cislo.
O vlozeni do databdze bude uZivatel informovén. Pokud bude hodnota prazdn4, aplikace
vyzve kvlozeni ndzvu. Pokud nakladatelstvi jiz v systému bude, uZivateli bude

skutecnost pomoci informac¢niho okna fecena.

. Karta ,,Knihy*:
V této karté nalezneme nékolik tlaCitek, které spusti dalsi formulére.

e Tlacitko ,,VloZit novou knihu“

o Zde muZe uzivatel vlozit novou knihu a vSechny potiebné
informace, které chtél pan majitel v aplikaci uchovavat. Jde zde
tedy potfeba vlozit ISBN knihy, ndzev, autora, nakladatelstvi,
prodejni cenu a pocet stran. Pro snadn€jSi zaddvani je zde

moznost vybéru autora a nakladatelstvi ze seznamu.

I5BN: Bodena MEmcava

Mézev knihy:

Autor:

Makladatelstvi:

Albatros

Nakladatelstvi:
Pemic

Prodejni cena:

Padcet stran:

Vot knihu

Zanfit

Obrazek €. 9 - ukazka formulafe pro pfidani nové knihy - vlastni tvorba
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e Tlacitko ,,Najit knihu*

o Po kliknuti na tlacitko ,,Najit knihu* se otevie novy formulaf,
pomoci kterého muze uzivatel hledat knihy. Je zde mozZnost
hleddni podle ISBN, ndzvu, nakladatelstvi, autora. Vysledky,
které jsou shodné s dotazem se vypiSi v seznamu. Z ného pak
muZe uZivatel vybrat knihu, kterou hledal a zobrazi se mu

néasledujici data o knize.

= [SBN
=  Nazev
= Autor

* Nakladatelstvi
* Prodejni cena
"  MnozZstvi na skladé
e (Celkovy pocet knih v knihkupectvi
o Tyto ddaje jsou brany z pracovniho listu
knihy. Nicméné jsou pocitdny diky
pracovnimu listu ,,pohyby*“. Kde vzdy pfti
novém pohybu je mnoZstvi pfepocitdno.
e Pocet knih pro jednotlivé sklady
o Tyto ddaje jsou pocitany diky pracovnimu
listu ,,pohyby*“. Podle ISBN se vyhledaji
pohyby knihy a ty jsou jeSté rozde€leny
podle jednotlivych sklada.
= Pocet stran
o UZivatel v tomto formuldfi md moZnost i knihu pfecenit. Tato
situace se d¢je v piipadé, Ze byla zmeénéna cena dodavatelem pfi
ndkupu dalSich knih. A proto je nutné vSechny stejné knihy

v knihkupectvi pfecenit na novou cenu.
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1-11-111 1-11-111 , Bahidka
Maiit podle ISBN

Nazev: | Najit podie nézvu |
" Nakladatelstvi: | Majit podie nakladatelstvi |
Autor: | Najit podle autora |

15BN Mazev Autor Nakladatelstul Prodejni cena MnoZstvi na skladé Pocet stran

1-11-111 Babitka 1. 1 199 4 ] 193

Sklad: Albatros-komis, pocet kust: 3
Sklad: Pemickomis, podet kusd: 0
Sklad: vlastni, pocet kusf: 1

Precenit knihu

Obrazek €. 10 - ukdzka formulafe ,,Najit knihu" - vlastni tvorba

Majt kenibu

Wypsam informscs o
knize, pottu knih ¥
knihkupsctvi, poitu
knih na jednotivych
skisdech

hos ufivatel knints
plecenit?

Informow Sni
whvatele o
plecenséns

Obrazek ¢. 11 - vyvojovy diagram - najit knihu - vlastni tvorba
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e Tlacitko ,,Ndkup knihy*
o Po kliknuti na tlacitko ,,Nékup knihy* se zobrazi novy formulaf,
do kterého se vklddaji vSechny ndkupy knih. UZzivatel vzdy zad4
ISBN knihy, pocet nakoupenych kust a sklad, na ktery kniha

patfi. Sklad pro jednodussi ovladatelnost je volen z Comboboxu.

e Tlacgitko ,,Vyskladnéni knihy*
o Zde se odehrava veskerd likvidace a prodej knih. Po kliknuti na
toto tlacitko se otevie novy formuldf pro vyskladnéni knihy.
UZivatel vZdy zadd ISBN knihy, pocet kust, sklad, do kterého
kniha patfila. Sklad je opé€t volen pro jednodussi ovladatelnost
z Comboboxu. Diéle zde zaddvame prodejni cenu. Tu si muze
uzivatel automaticky dosadit diky tlacitku ,,PouZzit doporucenou
prodejni cenu®. Ta se zjisti z pracovniho listu ,,kniha*. Tlacitko
vyhledd podle ISBN cenu, za kterou mad byt kniha prodana.

Ptipadné uzivatel muze vloZzit cenu jinou.

46



Fadan: |ISBEN

knihy, pobet

kust, z jakeho
sklzdu

Choe wivate] poud
doporstencu prodejni
cem?

YES l

Automaticks
wiodani
doporutens
prodejnd cany

F

Wlozeni
uEivatelem

Informacs o
ulodeni pro
uFivatels

Obrazek ¢. 12 - vyvojovy diagram - vyskladnéni knihy - vlastn{ tvorba

Tlacitko ,,Zobrazit aktudlni stav knihkupectvi*

@)

Po kliknuti na dané tlacitko se uZivateli zobrazi veSkeré knihy,
které se nachdzeji v knihkupectvi. VZdy se zobrazi ISBN, ndzev
knihy, pocet kust. Tento seznam se uZzivateli vytiskne a bude
moci porovnat stav v aplikaci se skuteCnym = stavem

v knihkupectvi.
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e Karta ,, Trzby*:

Pan majitel si v aplikaci pral vidét po zvoleni daného roku a mésice trzbu, kterd byla
dosaZena za dany meésic. A také seznam pohybu za dany mésic, kde by vidé€l vSechny
prodeje. Je zde také moZnost vidét knihy, které byly prodany za jinou neZ doporucenou
prodejni cenu. V zdloZce je tedy Combobox pro zvoleni roku a dal$i pro zvoleni mésice.
Po kliknuti na tlacitko ,,Zobrazit* aplikace najde vSechny pohyby za vybrany mésic a
zobrazi trzbu a ¢astku DPH tohoto meésice. V pohybech autor vidi, o jakou knihu se
jednalo, datum prodeje, mnozZstvi, z jaké skladu byla kniha, doporu¢enou prodejni cenu

a také cenu, za kterou byla kniha opravdu prodana.

Kriby | Nakiadatekstyi | Autor | Skiady Tréby |

Pohyby za vybrany mésic:

e 016 Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 12.5.2016 12:58:17, mnodstvi: 2, ze skladu: viastni, za cenu: , doporudend cena: 199
: Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 12.5.2016 12:58:41, mnodstvi: 3, ze sladu: viastni, za cenu: , doporucens cena: 193
Kniha: 1-11-111, datum prodeje: 13.5.2016 14:39:10, mnoé: , ze skladu: vlastni, za cenu: 199, doporudend cena: 199

Kriha: 1-11-111, datum prodeje: 13.5.2016 14:39:11, mnodstvi: -1, ze skladu: viastni, za cenu: 199, doporudend cena: 199
Zvolte mésic: J -

Zobrazit tréby

Tréba za zvoleny mésic: DPH za zvoleny mésic: | 69, 1KE

Obrazek €. 13 - ukdzka karty ,, TrZzby" - vlastni tvorba
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Obrazek ¢. 14 - vyvojovy diagram - trzby - vlastni tvorba

4.2.3. Graficky navrh aplikace

Jako nazev aplikace jsem zvolila Tsklad. Vytvofila jsem pro n¢j logo v programu Gimp.

Obrazek €. 15 - logo aplikace - vlastni tvorba
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Celd aplikace je navrhnutd v odstinech modré, zelené, Cerné a bilé barvy. Grafika

aplikace byla moZn4 vidét jiz pti predstavovani celé aplikace.
4.2 Zavedeni aplikace v knihkupectvi

Jak bylo zjiSténo z provedenych analyz, pro zavedeni aplikace v knihkupectvi nebylo
potieba pofizeni Zadného nového hardware ani software. V knihkupectvi jiZz byl
zakoupeny Microsoft Excel 2007 a pracovnici stimto programem umi pracovat.
Nicméné€ bylo nutné zaSkoleni v aplikaci. Bylo také nutné zadat vSechny data do
aplikace. To se uskutecnilo pii fyzické kontrole skladu. Pfi této kontrole se rovnou
zaddvala vSechna data a s posledni knihou v prodejné byla naplnéna kompletné i cela

aplikace.

4.3 Ekonomické zhodnoceni

Aplikace je vytvofend v prostiedi MS Excel 2007. Pozadavky pro pouZivédni této
aplikace je vlastnit MS Excel. Ten je ale velmi pouZivany v mnoha firmdch. Nem¢l by
byt tedy problém ve vlastnictv{ licence. V takovém piipade by byly néklady na pofizeni
MS Excel nulové. Aplikace byla vytvofena se zaméfenim na jeji jednoduchost
a snadnou ovladatelnost. Vyslednd aplikace je také velmi nendro¢nd, nevznikaji tedy
7zadné ndklady na pofizeni nového hardwaru. Jsou zde ale ndklady na vytvoreni
aplikace. Ty budou vypocitany podle Casu straveného na tvorbé. Primérnd mzda
programétora je asi 300 K& na hodinu. Cas odhadnuty na vytvofeni aplikace byl

odhadnut na 30 hodin.

Software 9 000 K¢
Zaskoleni 500 K¢
Implementace 500 K¢
Celkem 10 000 K¢

Tabulka €. 6 - vypocet pofizovacich ndkladu aplikace Tsklad - vlastni tvorba
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Celkové ndklady na pofizeni software tedy Cini 10 000 K¢. S firmou neni sjedndna
smlouva o pauSadlnich platbdch za udrzbu, nicméné€ v piipadé legislativnich zmén
a potfeby tdprav se firma zarucuje, Ze zaplati 300 K¢ na hodinu. V analyze soucasného
stavu bylo také zminéno, Ze v knihkupectvi byla evidence vedena pouze papirovou
formou. Proto dalSim pfinosem je urcité elektronizace. Vedeni skladu je nyni daleko
efektivngj$i a dochdzi k Casové dspotfe. Ve firme€ je nyni moZnost zjiSténi aktudlniho

stavu v knihkupectvi. Evidence je nyni pfehlednéjsi, aktudlni a uziteCna pracovnikim

kazdy den.
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ZAVER

Price se zabyvala ndvrhem, jak vytvofit aplikaci skladového hospodérstvi a nésledné
jeji implementaci. Na zacdtku prace byly popsany teoretickd vychodiska pro danou
problematiku. Jednalo se pfedev§im o zdkladni poznatky k databazim, Misrosoft Excel a
programovacim jazyce Visual Basic for Application. Po zjiSténi soucasného stavu byl
vytvofen ndvrh aplikace a ndsledné jeji implementace. Pfi vytvdreni ndvrhu bylo vse

konzultovano s majitelem knihkupectvi pro vytvoreni idedlni aplikace.

Tato bakalédfskd prace méla za kol navrhnout aplikaci skladového hospodatstvi pro
konkrétni knihkupectvi. Cilem bylo zjednodusSit préci pfi evidenci zboZi v této firmé a
uspotit Cas a ndklady firmy. Stanovené cile byly splnény a vytvofend aplikace

skladového hospodarstvi mize byt implementovan i v jinych firmach.
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