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ABSTRAKT

Tato bakaléafskd prace se zamétuje na slevy, bonusy a skonta a jejich uCetni a danové
dopady. Bakalaiskd prace je rozdélena na dveé Casti a to teoretickou a praktickou c¢ast.
Teoretickd ¢ast definuje pojem cena, naklady a vynosy. Dale jsou V teoretické c&asti
podrobnéji rozebrany pojmy sleva, bonus a skonto a jak na né muizeme z pohledu

ucetnictvi a dani nahlizet.

Okrajové je zde zminéno i o dalSich formach slev v podobé rtiznych podpor prodeje a
pobidek v ndjemnich vztazich. V praktické ¢asti jsou na modelovych piikladech ukdzany
vybrané piipady zachycovani slev, bonusi a skont zpohledu ucetnictvi a dani.
Na modelovych ptikladech jsou zachyceny mozné varianty zauctovani a je zde uvedeno

doporuceni vhodné varianty.

Kli¢ova slova: sleva, bonus, skonto, ucetnictvi, dané

ABSTRACT

The bachelor thesis deals with price reductions, bonuses and discounts and their
accounting and tax impacts. The bachelor thesis is divided into a theoretical and a practical
part. The theoretical part defines the terms of prices, costs and revenues. Next, the terms of
price reduction, bonus and discount are explained in detail from the accounting and tax

perspective.

Other possible forms of discounts in the form of sale promotion and incentive in lease
relationships are mentioned here. The practical part presents the model examples of
specific cases of reductions, bonuses and discounts from the accounting and tax
perspective. The model examples include various options of accounting and the best

choices are recommended here.

Key words: price reduction, bonus, discount, accounting, taxes
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1 Uvod

Tématem prace jsou slevy bonusy a skonta. Pod pojmem slevy se v této bakalaiské praci
rozumi obecné vSechny poskytované zvyhodnéni, kam spadaji bonusy, skonta, darky

poskytované za symbolickou 1 K¢, vérnostni programy a pobidky v najemnich vztazich.

Rizné formy slev se vyskytuji, jak v kamennych obchodech, tak i pii nakupovani
prostfednictvim internetovych obchodii, kde se v posledni dob¢ hojné rozvijeji tzv. slevové
portaly, které nabizeji slevy prakticky na vSechno. Dalo by se tedy fici, Ze slevy
se Vdnesni dobé velmi hojné vyskytuji, a proto by poskytovatelé téchto slevovych
zvyhodnéni méli byt schopni urcit, zda se skutecné¢ jedna o poskytovanou slevu a

jaké budou jeji ucetni a daitové dopady.

Slevy mohou byt poskytované z riznych duvodi, kterymi mohou byt napt. Spatna kvalita
prodavaného zbozi, prodej posezonniho zbozi, které¢ by se jinak mohlo stat neprodejné
¢i Spatné prodejné, udrzeni stavajicich zdkaznikd ¢i ziskani novych potenciondlnich
zakaznikd. V neposledni fadé mohou byt slevy poskytované také z diivodu konkurenéniho

boje mezi podniky.

Podnikatelské subjekty poskytuji slevy nejen svym konecnym spotiebitelim
¢i zakazniklim, ale 1 svym odbératelim prostfednictvim dodavatelsko-odbératelskych
vztahli ¢i poptipadé i svym zaméstnancim uvnitf podniku ve formé zaméstnaneckych

benefit. Tato prace se bude zaméeiovat na poskytovani slev v ramci obchodnich vztahti.

Mezi nejcastéjsi slevy, které podnikatelské subjekty poskytuji svym odbératellim, patii
bonusy a skonta. Poskytovani bonusu je ve vétSin€ piipadli vazano na urcity rozsah
nakoupeného zbozi ¢i poskytnutych sluzeb. AvSak skonto je vadzadno na situaci,
kdy odbératel splni uréitou platebni podminku stanovenou dodavatelem napt., pokud dojde
k thrad¢ faktury do 10 dni od jejiho vystaveni, dodavatel odbérateli poskytne slevu ve vysi

2 % ze zaplacené¢ Castky.

Slevy se obecné déli na slevy poskytované pied uskute¢nénim zdanitelného plnéni a slevy
poskytované dodateéné az po uskutecnéni zdanitelného plnéni. Pristup k témto dvou

formam slev je odli$ny jak z ucetniho tak i dafiového hlediska. Tento odliSny pfistup bude



popsan v teoretické Casti prace a v praktické ¢asti bude nastinén pfistup Gcetnictvi a dani

formou modelovych ptikladi.

Dutivodem, pro¢ jsem si toto téma vybrala, bylo to, Ze toto téma je zajimavé z hlediska
ucetniho i z hlediska danového. Slevy Uzce souvisi s dani z ptidané hodnoty a dani
z piijm0. Toto téma je v dneSni dobé& velmi rozsifené, ale bohuzel k nému neexistuje
ucelené a komplexni zpracovani v oblasti ucetnictvi a dani, coz byl také jeden z divodu,
pro¢ jsem si toto téma vybrala. Existuji jen po ¢astech vydané odborné clanky, které se

snazi tuto problematiku pfiblizit.

Tato bakalafskd prace by méla byt skromnym piispévkem ke komplexnimu pohledu

na problematiku poskytovani slev v ucetnictvi a v danich.

10



2 Cil a metodika prace

Cilem bakalaiské prace je analyzovat a nasledné provést vypocty, jak se slevy, bonusy a
skonta promitaji v uCetnictvi a v danich. Z hlediska dani se tato prace bude zaméfovat

na dan z ptijmu a dan z pfidané hodnoty.

Na modelovych ptikladech bude ukdzano, jak se pfistupuje ke slevam z pohledu ceskych

ucetnich standardl a z pohledu mezinarodnich ucetnich standardt.

Slevy se obecné déli na slevy poskytované pred uskute¢nénim zdanitelného plnéni a
na dodatecné poskytované slevy po uskutecnéni zdanitelného plnéni. Pristup k t€émto
formam poskytovanych slev je odlisSny z hlediska ucéetnictvi i dani. Cilem prace
proto bude, nazorn¢ ukazat na modelovych piikladech, jak by poskytovatelé téchto forem
slev méli postupovat pii jejich zauctovani a néasledné¢ ukézat jejich vliv na dan z pfidané

hodnoty a dan z ptijma.

Dal$im cilem bakalaiské prace bude provedeni vypoctl, jak se vybrané druhy slev
promitaji v Gcetnictvi. Tyto vypocty budou ukazany na modelovych piikladech. Bude se
jednat pfedevs§im o druhy slev, jako jsou skonta, bonusy, okrajové budou nastinény i darky

poskytané za symbolickou 1 K¢, vé€rnosti programy a pobidky v ndjemnich vztazich.

V dalsi casti prace bude vybrano nékolik zdkladnich typil poskytovani slev a cilem prace
bude ptedvést na zakladné analyzy na modelovych piikladech, jak se slevy budou promitat

v dani z pfidané hodnoty a okomentovat promitnuti z hlediska dan¢ z ptijmu.

Na modelovych ptikladech budou aplikované mozné varianty feseni a cilem bude zvolit
nejvhodnéjs§i variantu pomoci informaci ziskanych s nastudovanych materiala

souvisejicich s tématem préce.

V teoretické Casti bakaldiské prace bude vyuzita literdrni reSerSe dostupné literatury
souvisejici s tématem prace a nasledn¢ metoda deskripce pro vysvétleni dané problematiky

a pojmil souvisejicich s tématem prace.

V praktické casti bude pomoci metody srovnani ukézdno, jak se ke slevam pfiistupuje
Z pohledu ceskych ucetnich standardii a zpohledu mezinarodnich ucetnich standardi.
Dale bude vyuzito metody analyza a syntéza. Prakticka ¢ast by méla slouzit jako ucelena

pomticka usnadnujici feseni jednotlivych ucetnich a danovych pristupii k poskytovani slev.
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3 Teoreticka Cast

3.1 Cena

V navaznosti na feSenou problematiku slev, bonusti a skont je vhodné zminit se o cené,

ktera je zakladem pro zjisténi slevy, bonusu a skonta.

,Cena pfedstavuje mnozstvi penéznich jednotek pozadovanych za produkt.

(Foret, 2003, s. 143)
3.2 Faktory ovliviiujici tvorbu ceny

Stanoveni ceny je ovliviiovano mnoho faktory, které se mize délit na interni a externi.
Mezi interni faktory samoziejmé patii naklady na vytvofeni produktu, na jeho distribuci,
prodej a propagaci. Naklady obvykle stanovuji spodni hranici ceny. Cim budou naklady
nizsi, tim bude 1 niZ8i cena produktu. Fixni neboli rezijni ndklady se neméni podle objemu
produkce a jsou stalé bez ohledu na sniZeni ¢i zvySeni produkce. Zahrnuji se sem naklady
na najemné, mzdy, dan¢ apod. Naopak variabilni naklady se méni v zavislosti na objemu
produkce, to znamend, ze pokud dochazi k riistu objemu produkce, rostou i variabilni
naklady. Mezi variabilni naklady miZzeme zahrnout naklady na materidl ¢i naklady
na spotiebu energie. Paklize bylo uvedeno, Ze interni naklady ndm urcuji spodni hranici
ceny, musi byt také uvedeno, ze externi ndklady ndm urCuji horni hranici ceny.
Jako externi faktory jsou uvadéni poptavka a trh. To znamena, ze pfi stanovovani ceny,
se musi sledovat situace na trhu, ¢imz je mysleno hlavné konkurenci a také se musi

sledovat, jak na nasi cenu produktu reaguje zakaznik. (Foret, 2003, s. 143-144)
3.2.1 Metody stanoveni ceny

Cena se podle Foreta (2012, s. 95-96) stanovuje 5 zptisoby:

e Cena zalozena na nakladech (nakladové orientovana cena) — tato metoda
je nejbéznéjsi a nejcastéji pouzivany zpusob stanoveni ceny. Naklady vyc¢islujeme
pomoci kalkula¢nich postupti.

e (Cena na zakladé¢ poptavky (poptavkoveé orientovana cena) — vypocet vychdzi
z odhadu objemu produkce v zavislosti na rdzné vysi ceny a zejména z toho,

jaky vliv bude mit zména ceny na velikost poptavky
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e (ena na zaklad¢ cen konkurence (konkuren¢né orientovana cena) — jedna se tedy
o stanoveni ceny na zikladé konkurence. Jedna se o pfipady, kdy ma firma
srovnatelné vyrobky s konkurenci a mize tedy piemyslet i o stanoveni
srovnatelnych cen.

e Cena podle marketingovych cili firmy — firma si v tomto piipadé musi ujasnit,
¢eho chee na trhu dosédhnout a co chce ziskat a podle toho urci cenu svych vyrobkii.

e (ena podle vnimané hodnoty produktu zikaznikem — tato metoda je zalozena
na znalosti hodnoty, kterou zédkaznik pfipisuje produktu. Firmy obvykle vyuzivaji
vysledki marketingového vyzkumu. Cena se stanovuje tak, aby maximalné

odpovidala vysi hodnoty, jakou produkt pro zdkaznika predstavuje.
3.3 Naklady a vynosy

Pojem naklad a vynos jsou pro G&etni jednotku vedouci Gidetnictvi velmi diilezité. Uétovani
naklada a vynost souvisi s predmétem podnikani kazdé ucetni jednotky vedouci tcetnictvi.
Rozdil mezi naklady a vynosy tvoti vysledek hospodateni ucetni jednotky. Timto rozdilem
mize vzniknout bud’ zisk, nebo ztrata. Naklady a vynosy jsou velmi dulezité pro podnikani
kazdé ucetni jednotky vedouci ucetnictvi a proto je dulezité, aby zde o nich bylo n€kolik

slov zminéno.

»Naklady a vynosy se uctuji v zdsadé do obdobi, S nimz ¢asové a vécné souvisi. Casova a
vécnd souvislost ndkladl a vynost se v ucetnictvi zajiStuje prostiednictvim uctl ¢asového
rozliSeni, dohadnych 0¢tdi a rezerv, popf. opravnych polozek Kk aktivim.

(Rynes, 2011, s. 168)

»Naklady lze charakterizovat jako penézni vyjadieni spotieby Zivé prace a zvécnélé prace,

ktera byla vynaloZena v souvislosti s ¢innosti uéetni jednotky.* (Stohl, 2013, s. 153)

»Vynosy jsou vykony ucetni jednotky. Hlavni slozku vynost tvoii trzby za prodané

vyrobky, zboZi a provedené prace a sluzby.“ (Stohl, 2013, s. 154)

Naklady se podle Chalupy a kol. (2011, s. 324-325) déli na nékolik hledisek:
e Clenéni nakladt z hlediska vykazovéani vysledku hospodafeni
o Provozni néklady (napf. spotfeba energie, spotieba materialu, mzdové

naklady) jsou G€tovany na ucty tctové skupiny 50 az 55.
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o Finan¢ni ndklady (napt. bankovni poplatky, Groky z uvéru) jsou uctovany
na Ucty uctové skupiny 56 a 57.

o Mimoradné naklady (napf. Skoda z mimotfadnych udalosti, oprava naklada
minulych ucetnich obdobi u vyznamnych ¢astek.

e Clenéni nakladi z hlediska dafiovych potieb

o Naklady danové ucinné (naklady danové uznatelné¢) jsou naklady
na dosazeni, zajisténi a udrzeni zdanitelnych ptijma podle § 24 ZDP.

o Naéklady danové neucinné (ndklady danové neuznatelné) jsou netplné
vymezeny v § 25 ZDP. Tyto néklady nemizeme zahrnout do vypoctu
zakladu dané.

e Clenéni nakladi z hlediska vécné a asové souvislosti

o Naklady souvisejici S béznym tcetnim obdobim

o Naklady souvisejici s minulymi €etnimi obdobimi

o Naklady souvisejici s pfistimi ucetnimi obdobimi

e Clenéni nakladi zhlediska ndvaznosti na jejich chovani pfi zménach stupné
vytiZeni kapacity

o Fixni naklady (pevné naklady) — naklady, které nejsou zavislé na objemu
produkce (na stupni vytizeni kapacity)

o Variabilni naklady (proménné naklady) — jsou naklady zavislé na objemu
produkce (na stupni vytizeni kapacity) napt. spotfeba materialu, spotieba

energie

Vynosy se podle Chalupy a kol. (2011, s. 324-325) d¢li na nékolik hledisek:
e Clenéni vynost z hlediska vykazovani vysledku hospodateni:

o Provozni vynosy (napf. vynosy zprodeje zbozi, sluzeb, trzby za vlastni
vyrobky) — t€tuji se na ucty uctové skupiny 60 az 64

o Financ¢ni vynosy (napi. vynosy z prodeje cennych papirti) — Gctuji se na ucty
uctoveé skupiny 66.

o Mimoiadné vynosy (napf. ndhrada Skody zpisobené mimoradnymi
udalostmi, oprava vynosii minulych ucetnich obdobi) — Uc¢tuji se na ucty

uctové skupiny 68.
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e Clenéni vynost z hlediska dafiovych potieb
o Vynosy daifiové ucinné (vynosy zdanované) — jsou vynosy, které jsou
predmétem dan¢ a nejsou od dané osvobozené a nejedna se o vynosy
nezahrnované do zakladu dané¢ ¢i z jiného diivodu nezdaiiované.
o Vynosy danove net¢inné (vynosy nezdanované) — jsou vynosy, které nejsou
predmétem dané, jsou od dané osvobozené nebo nejsou zahrnované

do zakladu dané.
3.3.1 Zasady pro uctovani nakladi a vynost

K zékladnim zasadam pro Uétovani nakladi a vynost patii podle Chalupy a kol.
(2011, s. 325-326):
a) Zasada vécné a Casové souvislosti
b) Pokud nelze dodrzet zasadu uvedenou v bodé 1, musi ucetni jednotka zatétovat
naklady a vynosy do ucetniho obdobi, v némz zjisti skute¢nosti rozhodné pro jejich
zau¢tovani. Uttuje se na uéty nakladd a vynost, kterych se tykaji. Pokud
se vSak jednd o vyznamné castky, zauctuji se do mimofaddnych nakladt
¢i mimotadnych vynost.
c) Naklady a vynosy nelze, az na vyjimky, vzajemné zauctovat (kompenzovat)
d) Nahrady nakladi, které byly vynaloZzeny v minulych Géetnich obdobich, se Gétuji
do vynosii bézného tcéetniho obdobi.
e) Soucasti trzeb jsou u dodavatele i slevy a srazky. Pro tyto polozky mohou byt

ziizeny samostatné analytické Ucty.

3.4 Slevy

Tato Cast prace se zaméii na slevy, které firmy poskytuji nejen svym zakazniklim,
ale i svym odbératelim. Mezi nejcastéjsi slevy, které dodavatel poskytuje odbérateli, patii

zejména skonto a bonus.

,Veskeré slevy a srazky jsou u dodavatele uctovany jako snizeni trzeb, bez ohledu na to,
zda byly poskytnuty kupujicimu pfedem ¢i dodatecné.*
(Uéetnictvi podnikatelii, 2014, s. 392)

Pfi uctovani slev je nutné dodrzovat zdsadu vécné a asové souvislosti nakladi a vynost
s ucetnim obdobim a zachycovat tyto slevy i jednorazové a to nejpozdéji k poslednimu dni

tidetniho obdobi. (Uéetnictvi podnikateld, 2014, s. 392)
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Dodavatel, platce DPH, ktery poskytl slevu (bonus ¢i skonto) a ktery mél povinnost
u ptivodniho zdanitelného plnéni vystavit danovy doklad, musi nyni v navaznosti
na poskytnutou slevu, vystavit opravny danovy doklad. Tento doklad je potiebny
k zatiCtovani a zaevidovani zvyseni ¢i snizeni zakladu dan¢ a soucasné zvyseni ¢i snizeni

dafiové povinnosti. (Ugetnictvi podnikatelt, 2014, s. 392)

V navaznosti na opravu zakladu dan¢ a jeji vysi, kterou provede dodavatel, mé odbératel
téz povinnost opravit odpocet dan¢, a to ve zdanovacim obdobi, kdy se o okolnostech
rozhodnych pro vznik povinnosti ji provést dozvédel, i bez ohledu na okamzik skute¢ného

dorugeni opravného datiového dokladu. (Ugetnictvi podnikatelii, 2014, s. 392)
3.4.1 Slevy poskytnuté pred uskute¢nénim plnéni

Jednd se o pfipad, kdy firma poskytuje slevu jeste pred vystaveni danového dokladu
tj. k datu uskute¢néni zdanitelného plnéni. Z pohledu tucetnictvi dojde ke snizeni
puvodniho zékladu dan¢ o ¢astku slevy. Zakladem pro vypocet dan¢ z pridané hodnoty je

tedy cena snizend o ¢astku slev. (Koufilova, 2005)

Z toho vypliva, Ze ,,sleva poskytnuta do data uskutecnéni zdanitelného plnéni je soucasti
zakladu dan€, neni tedy nutné vysi plnéni jakkoliv dodatecné korigovat napt. opravnymi

danovymi doklady.* (Brychta, 2011)
3.4.2 Slevy poskytované po uskuteénéni zdanitelného plnéni

Pokud vSak dojde ke sniZzeni zakladu dané az po uskute¢néni zdanitelného plnéni
tj. az po vystaveni danového dokladu, musi se provést oprava zakladu dan¢, vystavenim
opravného danového dokladu. Zakladem dané tedy bude rozdil mezi pivodni cenou a
cenou po opravé. Rozdil mezi opravenym a ptvodnim zékladem dan¢ se povazuje
za samostatné zdanitelné plnéni, a proto dodavatel musi na zménu ceny vystavit dafovy
dobropis s potfebnymi nalezitostmi podle zdkona o dani z pfidané hodnoty.
(Kouftilova, 2005)

3.4.3 Mnozstevni slevy

,»Puvodnim vyznamem mnozstevni slevy jsou odvozeny z mnozstvi nakoupenych jednotek
dealerem ¢i z finan¢ni hodnoty nakupu (v %, ks, K¢). Jednd se o uspory nékladi

za prepravu, plnéni objednavek a ucetni operace, zdjem o umisténi velkych zakazek,
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uspokojeni potfeb dodavatelii, nutna analyza uzitkii a nadkladi cost benefit. Kumulativni
mnozstevni slevy byvaji vazany na celkovy objem nakupu, modni véci, omezenou
trvanlivost, skladovaci naklady. Jako ptedstavitele v pfeneseném vyznamu lze uvést rabat

na sezonni zbozi mimo sezonu.” (Koutilova, 2005)

»Rabat se vypocitava Casto piimo na dodacim listu z ceny bez DPH, fakturovana castka je
jiz po odecteni rabatu. Systém rabatu musi byt dobfe propocten, aby poskytované
mnozstevni rabaty nenaruSovaly vysledek hospodafeni. Sleva je smluvné zajisténa.

(Koutilova, 2005)
3.4.4 Hotovostni slevy

V piipad€ hotovostnich slev existuje specifické ¢asové obdobi, béhem né¢hoz je nabizena
urcitd piredem dana diskontni sazba. Je zde i ur€en Casovy limit pro thradu faktury, pokud
neni vyuzito slevy. Piikladem muze byt 2/10, n/30 coz uvadi, ze splatnost faktury je 30 dni

a pokud dojde k zaplaceni do 10 dni, dostane odbératel slevu 2 %. (Koutilova, 2005)
3.4.5 Slevy z duvodu reklamace

Pojem reklamace neni v pravnich piedpisech nijak definovany, ale mize byt definovan
zpravidla jako jednostranny pravni tkon kupujiciho, adresovany prodavajicimu, kterym

kupujici vytyka uréitou vadu prodaného zbozi ¢i zasob. (Dérgel, 2005)

Kazdy nakup a prodej zbozi je piesné¢ dan smluvnimi podminkami, které mimo jiné urcuji
kvalitu i kvantitu prodavaného zbozi. Piejimka je proces, ktery na stran¢ odbératele zajisti
kontrolu kvantity a kvality pfijimaného (nakoupeného) zbozi, jejimz cilem je pravé
zamezit pievzeti vadného zbozi ¢i zasob na sklad. Vysledky jsou zaznamenany v Protokolu
0 vadach (reklamacni protokol), ktery se poté stava pokladem pro uplatnéni reklamac¢niho

fizeni (Uéetnictvi podnikateli, 2014, s. 388)

Reklamovand muze byt cela dodavka zbozi ¢i zasob nebo pouze nékterda jeji cast,
kterd podle provedené¢ kontroly neodpovidd smluvenym podminkdm obchodu.
Neodpovidajici ¢ast zbozi, které bude reklamovano, neni pfijimano na sklad, ale je
pouze pfijato  do uschovy, popfipadé mize byt zaslano zpét dodavateli.
(Ugetnictvi podnikatelt, 2014, s. 388)
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Reklamaéni protokol musi byt co nejdfive dorucen dodavateli, aby mohl byt zahdjen
reklamacni proces. Pozadavek na reklamaci vadné dodavky zbozi ¢i zasob ptedstavuje
vznik pohledavky za dodavatelem (vznik4 ndrok na sniZeni placené ¢astky za dodavku).
Do té doby nez je dodavatelem reklamace vyfizena, ji odbératel zachycuje na vrub
aktivniho uc¢tu 315 — Ostatni pohledavky. Reklamacni protokol neni dle Zakona o dani
z ptidané hodnoty danovym dokladem, a proto je pohledavka za dodavatelem (narok
na vraceni penézni Castky) za vadnou dodavku zbozi Uctovdna v cené¢ bez DPH.

(Uéetnictvi podnikateld, 2014, s. 389)

Podle Uéetnictvi podnikatelt (2014, s. 389) mohou nastat nasledujici varianty pii uplatnéni
reklamace:

e Dodavatel uzna celou uplatnénou reklamaci a zasle opravny danovy doklad,
na kterém bude uvedena hodnota zakladu dan¢ zbozi a vycislena sazba a cCastka
dané.

e Reklamaci dodavatel uzna jen v ¢astecné vysi a zaSle opravny danovy doklad a
to pouze ve vysi uznaného reklama¢niho naroku.

e Reklamace bude dodavatelem neuznana.

,Opravny danovy doklad snizuje hodnotu DPH uplatnénou na vstupu pii uskutecnéném
nakupu na strané¢ odbératele. U dodavatele bude tento doklad snizovat pfiznanou DPH
na vystupu v okamziku uskute¢néni zdanitelného plnéni.*

(Ugetnictvi podnikatelt, 2014, s. 389)

»Neuznand reklamace bude uctovana na vrub Ostatnich provoznich vynosu.

(Uetnictvi podnikateld, 2014, s. 389)

,,Podle bodt 3.1.1. a 3.2.1. Ceskych G&etnich standardt pro podnikatele &. 017 - Zadtovaci

vztahy, se v ramci UCtové skupiny 31 - Pohledavky uc¢tuji mj. i reklamace vuci
dodavatelim, a naopak do uctové skupiny 32 - Zavazky (kratkodobé) patii uplatnéné
reklamace odbérateli. Uttovat o dobropisu lze bud® na "opadnych" stranich
oproti puvodnim, které dobropis opravuje, anebo na ptivodnich stranach s minusem, coz je
véené spravngjsi. Je-li vysledek reklamace znam az v dalSim ucetnim obdobi, zauctuje
dodavatel slevu do provoznich nakladd (Gcet 548) a odbératel do provoznich vynosi
(648).“ (Dérgel, 2005)
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Podle Dérgela (2005) se v praxi rozlisuji tfi situace pfiznani slev z prodejni (kupni) ceny
z diivodu reklamace:
e Pred fakturaci dodani: fakturovand castka bude sniZzend o slevu pfiznanou
v reklamacénim fizeni
e Po fakturaci dodani ale pted jeji uhradou odbératelem: zde je tfeba vystavit
dobropis na reklamovanou ¢astku. Odbératel tedy zaplati ptivodni fakturovanou
¢astku snizenou o pfiznanou slevu
e Po fakturaci i po uhrad¢: zde je povinnost vystavit dobropis a dodavatele musi

vyplatit odbérateli pfiznanou slevu zpét.

Na néklady, které vznikaji z reklamacniho fizeni, by mél svédomity podnikatel vytvaiet
nedanovou rezervu (MD 554/D 459) a to na zéklad¢ informaci, které ziska z aktudlnich

reklamaci za prave uplynulé ucetni obdobi. (Dérgel, 2005)

Dale je nutné vysvétlit problematiku poskytovani slev z divodu reklamace i z danového
hlediska.

Podle Dérgela (2005) se problematika reklamace vadného zbozi bude zpravidla tykat dvou
dani:
e Dan¢ zpiijmu — bude se zde posuzovat, zda se jednad o danovy vydaj (naklad),
resp. zdanitelny piijem (vynos)
e DPH — za ptedpokladu, ze je dodavatel platce DPH.

Podle Dérgela (2005) Zakon o dani z pfijmu nestanovuje Zadné specidlni ustanoveni
o reklamacich, a proto se u poplatnikii vedoucich ucCetnictvi pfejimé ucetni piistup.
Coz v praxi znamena, zZe reklamace poskytnuta formou ptiznané slevy z prodejni ceny:

e U dodavatele — snizuje jeho zdanitelné pfijmy (vynosy) z prodejni ¢innosti

¢ U odbératele — snizuje ocenéni potizenych zasob, resp. néklady na potizeni zbozi

Neni zde tedy divod, aby u dodavatele nebyly datiové uznany dodatecné naklady
na opravu reklamovaného zbozi véetné vyloh souvisejicich s pfepravou servisnich technika
apod. Avsak mohl by se objevit problém pii ndhradnim plnéni, kdy prodejce poskytne
zakaznikovi misto vadného zbozi A jiné zbozi B. V pfipad¢€, Ze prodejce nebude vadné
zbozi A reklamovat u dodavatele tohoto zbozi, ale zlikviduje jej, pak je urcCit€¢ sporné,
zda muze prodejce naklady na pofizeni toho zboZi A hodnotit jako naklady na dosazeni,

zajisténi a udrzeni zdanitelnych piijmda.
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Ale pokud by se jednalo o vyrobek samotného prodejce, oznacovaného jako zmetek, mize

byt naklad povazovan za nutny k dosaZeni zdanitelnych piijmu. (Dérgel, 2005)

Vliv poskytnuti slevy zceny zdanitelného plnéni pied vystavenim danového dokladu
na DPH:

e Prii stanoveni zakladu dan¢ se vychazi z ceny snizené o slevu

e Zaklad dané¢ se nasledné snizi o slevu zceny, pokud byla poskytnuta k datu

uskutecnéni zdanitelného plnéni (Dérgel, 2005)

Vliv poskytnuti slevy zceny zdanitelného plnéni po vystaveni danového dokladu
(po uskute¢néni zdanitelného plnéni) na DPH:
e Sleva bude predstavovat samostatné zdanitelné plnéni snizujici zdklad dané a vysi
dané
e Byla by urcité¢ chyba, kdyby dodavatel jiz vystaveny danovy doklad stornoval a
vystavil novy doklad. (Dérgel, 2005)

3.5 Bonus

Bonus se povaZzuje za ndstroj zaméfeny na podporu prodeje a motivaci zdkazniki.
S pojmem bonus souvisi rozsah nakoupeného zbozi ¢i poskytnutych sluzeb za urcité

pfedem stanovené obdobi.

»Za bonus lze povazovat poskytnuti cenového zvyhodnéni pii odebrani zbozi ¢i sluzeb
v takové vySi, které pirevySuje dodavatelem stanovenou hranici pro poskytnuti

tohoto bonusu za piedem stanovené dasové obdobi.* (Uetnictvi podnikatelt, 2014, s. 391)

Hranice odebraného zbozi je vétSinou stanovena hodnotou odebraného zbozi,
nebo v technickych jednotkach. Dodavatel muze bonus poskytovat na zakladé predem
uzaviené smlouvy nebo na zékladé své vlastni vnitini obchodni nebo cenikové politiky.

(Lousa, 2007, s. 43)

Bonus muze byt podle Lousy (2007, s. 43) poskytnut ve formé:

a) Naturalniho plnéni (zboZi bez tplaty)
Pokud odbératel pouziva ocenovani primérnou cenou, beziplatna dodavka se proto projevi
pouze poklesem primérné ceny, protoze po prevzeti dodavky na sklad, dojde ke zvySeni
stavu zasob, ale protoze se jedna o beziplatnou dodavku, nedojde zaroven ke zvySeni

jejich hodnoty.
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Pokud ovSem odbératel pouziva pevnou skladovou cenu, protctuje se hodnota ocenéni
bezlplatného piijmu na cenové odchylky protiucetem bude ucet 648, resp. 668.
b) Penéz

U odbératele je ti€tovano do vynosi a u dodavatele do nakladi.

Pti poskytnuti bonusu dochézi po dni uskute¢néni zdanitelného plnéni ke snizeni zdkladu
dan¢ a vysSe dané. Poskytovatel bonusu, pokud je platce dané, je povinen provést opravu

zakladu dan¢ a vySe dané. (Fitfikova a Prochazkova, 2013)
3.5.1 Bonus poskytovany ihned pri dodavce zbozi

Pokud je bonus poskytovany ihned pifi dodavce zbozi, je nutné ho u odbératele povazovat
zaslevu, ktera je poskytovana k jednotlivym polozkam faktury, a proto ji rozpustit
do jejich ocenéni. U dodavatele je takto poskytnuta sleva, povazovana za slevu z prodejni

ceny dodavky, a proto vstupuje do zakladu dané z ptidané hodnoty. (Lousa, 2007, s. 43)

Pokud je bonus poskytnut v penézich, jedna se o slevu na cenu dodavky a tento bonus
proto vstoupi do zékladu dan¢ bud jako sleva na ceny jen nékteré nebo vSech

fakturovanych polozek nebo jako sleva z faktura¢ni hodnoty celkem. (Lousa, 2007, s. 44)

Pokud je vsak bonus poskytnut ve hmotné formé (poskytnuti urcitého mnozstvi zbozi
bez thrady), coz by mélo byt dodavatelem uvedeno na danovém dokladu, jedna
se 0 zdanitelné pInéni, cena za poskytnuté zbozi bude sice nulova, ale zdkladem dan¢ bude
cena obvykla. Odbérateli, platci dan€, vznika na zékladé tohoto dokladu pravo na odpocet

dané a dodavateli povinnost dan odvést. (Lousa, 2007, s. 44)

3.5.2 Bonus poskytovany dodatecné az po odebrani urcitého mnozstvi ¢i

faktura¢niho objemu

Bonus poskytovany v penézich neni pfedmétem dané. To plati 1 pro piipad, kdy penize
nejsou piimo vraceny, ale projevi se jako polozka snizujici hodnotu nékteré z faktur
vystavenych po splnéni podminek pro poskytnuti bonusu. Tato polozka vSak musi byt

na faktute uvedena az po vycisleni danového dokladu s odpovidajicim textem.
(Lousa, 2007, s. 44)

Dodate¢né poskytnuté zboZi jako ,,odména“ odbératelim za jejich odbéry, je nutné

povazovat za dar, a to jak pro ucely DPH, tak i pro dan z piijma. (Lousa, 2007, s. 44)
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Finan¢ni bonus poskytovany dodatecné, ktery jak bylo jiz feceno, neni zdanitelnym
plnénim, mize byt poskytovan za dodavky, které byli uskutecnéné v riznych ucetnich

obdobich. (Lousa, 2007, s. 44)

Tim maze vzniknout problém, do jakého ucetniho obdobi tento bonus zahnout.

Nicméné¢ feseni je prosté.

Podle Lousy (2007, s. 44) narokem na bonus vznikl vynos, ktery se cely bude tykat toho
obdobi, ve kterém byly dovrSeny podminky pro poskytnuti bonusu, protoze nez doslo
ke spInéni téchto podminek, nebylo poskytnuti bonusu jisté. Teprve po dovrSeni téchto
podminek mtZze odbératel uctovat o vzniklém vynosu, protoze teprve v tomto moment¢ je

realizovan.

Pti uctovani dodate¢né poskytnutych nebo i piijatych bonusi je potfeba vénovat pozornost
I uzavienym smlouvam. Pokud byl smluveny objem pro poskytnuti bonusu naplnén
do konce ucetniho obdobi, pak o ném musi byt uctovano do uplynulého tcetniho obdobi.
Pokud tento bonus nebude v témze obdobi vyporadan, odbératel ma povinnost sviij narok
vyuctovat pomoci uctu 388 — Dohadné polozky aktivni a dodavatel, pokud na zakladé
smlouvy nezauctuje zavazek, vyuctuje svij zavazek, ktery mu vzhledem k ustanoveni

smlouvy vznikl, maze téz pouzit ucet 383 — Vydaje pristich obdobi. (Lousa, 2007, s. 44)

Pokud se vSak jednd o bonus smluveny, neni podstatné, ze byl piiznan po splnéni
podminek stanovenych smlouvou az v néasledujicim ucetnim obdobi. V tomto piipadé musi

dodavatel i odbératel tento bonus zahrnout do uplynulého obdobi. (Lousa, 2007, s. 44)
3.6 Skonto

Skonto se fadi k nejcastéjsim formam poskytovani slev odbérateltim a zakaznikaim.

»Skonto je vadzdno na situaci, kdy odbératel splni urcitou platebni podminku stanovenou
dodavatelem. Dodavatel se zavazuje vratit urCit¢ predem stanovené procento
ze zaplacenych ¢astek nebo poskytuje odménu za okamzitou hotovostni platbu ¢i uhrazeni

faktury pied lhiitou splatnosti.“ (Uéetnictvi podnikateld, 2014, s. 392)

Z definice skonta vypliva, Ze pokud odbératel zaplati urcitou konkrétni fakturu pied dobou

splatnosti, dodavatel odbérateli poskytne slevu tedy v naSem ptipad¢ skonto.
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Nérok na skonto, ¢i povinnost skonto poskytnout, vznika teprve, kdyz je uhrada faktury
skutecné provedena. Proto se uctuje na ptislusné nakladové a vynosové ucty toho obdobi,
ve kterém odbératel fakturu uhradil. Nebere zde tedy ohled na to, kdy dodavatel skonto
priznal. Takovéto skonto nemulize odbératel nikdy uctovat do pofizovaci ceny zasob.
Protoze se nejedna o opravu chyb minulych obdobi, nebylo by urcité spravné zahrnuti

skonta u dodavatele do ndkladii na Skody. (Lousa, 2007, s. 47)

Skonto poskytované ve formé smluveného diivéjsSiho zaplaceni nez je u dodavatele
obvyklé a promitnuté pifimo do ceny na faktufe, bud’ jako sleva jednotlivych polozek
nebo sleva na fakturu jako celek, vstupuje do zakladu dané. Skonto, které je poskytované

dodatecné, neni zdanitelnym plnénim. (LousSa, 2007, s. 47)
3.6.1 Skonto jako cenova podminka

V tomto pifipad¢ je cena kone¢na, smluvné podlozend, vypocet je uveden na dodacim listu,
faktufe nebo smlouvé. Poskytnutim slevy dochdzi ke zméné ceny za dané plnéni.
Sleva z ceny muze byt poskytnuta pfed vystavenim danového dokladu nebo az po jeho
vystaveni. V ptipad¢ poskytnuti slevy pfed vystavenim danového dokladu je zdklad dané
stanoven jiz s ohledem na tuto cenu. Pokud vSak jiz byl vystaven danovy doklad a
az poté doslo k poskytnuti slevy, pak musi dojit k opravé zakladu dan¢ prostfednictvim

danového dobropisu. (Koutilova, 2005)
3.6.2 Skonto jako platebni podminka

Pivodné sjednana cena se neméni. Ke zvyhodnéni, tedy poskytnuti slevy resp. skonta
dochazi az po zaplaceni. Nejedna se tedy o slevu z ceny a nedochazi zde k vystaveni

danového dobropisu. (Koufilova, 2005)
3.6.3 Skonto s pohledu odbératele

Pokud je skonto slevou na cené, kterda je poskytnutd jiz s odebranim zbozi napf.
pii promptni thrad€, jednalo by se tedy o snizeni fakturované Castky. To znamena,
ze Vtomto ptipadé bude snizena potfizovaci cena nakoupeného zbozi. Pokud bylo

ve vyjime¢nych ptipadech toto skladované zbozi jiz vyskladnéno do spotieby, bude sniZzen

prislusny nakladovy ucet. (Lousa, 2007, s. 46)
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Pfi stanoveni ceny za prodané zbozi ¢i poskytnuté sluzby se bere v tivahu termin uhrady.
Z ¢ehoz plyne, ze delsi doba uhrady miva za disledek vyssi cenu, ktera ma nahrazovat
nakladi. Proto se i sleva ceny v piipadé skonta uctuje do provoznich vynost ve prospéch

uctu 648 — Ostatni provozni vynosy. (Lousa, 2007, s. 46)
3.6.4 Skonto s pohledu dodavatele

U dodavatele cena zahrnuje naklady spojené s prodejem na uvér, tedy urok. I kdyz je
skonto spojeno s platebnimi podminkami, jedna se o provozni néaklad, protoze vynos byl
zauctovan do provozni oblasti. Proto je logické uctovat o poskytnutém provoznim skontu
jako o provoznim nakladu. Ale i pfesto se v tomto piipad¢ délaji chyby v zatctovani a
to tak, ze je chybné uctovano na snizeni vynost z prodeje, jako by se uctovalo o jakékoliv

jiné slevé z ceny. (Lousa, 2007, s. 47)
3.7 Riizné formy podpory prodeje

Konkurence na trhu je v dnesni dobé velka a proto se firmy vSe mozné snazi se na trhu
udrzet a pouzivaji k tomu vSech dostupnych forem. Do téchto forem lze zatadit i podporu
prodeje. Podpora prodeje patii vedle reklamy k nejrozsifenéjSim a nejdulezitéj$im
nastrojim propagace. V nasledujicim textu se zaméii predev§im na dopady riznych forem

podpory prodeje do dani a ticetnictvi.

,Podpora prodeje je jakdkoli iniciativa organizaci na podporu zvySeni prodeje.*

(Biswal, 2011)

Podpora prodeje je riiznoroda, ¢asto velmi origindlni a kreativni, proto uvést tplny seznam

vSech pouzivanych technik, je prakticky nemozné. (Biswal, 2011)

Podpora prodeje se podle Foreta (2012, s. 14) zamétuje na:
e konecné zakazniky

e na zprostifedkovatele

S podporou prodeje na konecné zakazniky se urcité setkal jiz kazdy z nas pii nakupu zbozi
v obchodé. Muize se jednat o slevy z ceny (pfi akcich a vyprodejich), zvyhodnéna baleni
(dva produkty za cenu jednoho), darky zdarma, spotiebitelské soutéze (hry a loterie),

sbirani bodi, vzorky zdarma, ochutnavky a mnohé dalsi. (Foret, 2012, s. 115)

24



V ptipad¢é podpory prodeje zaméfenou na zprostiedkovatele se muze jednat o obdobné
formy jako v ptedchozim ptipad¢, ale s tou vyjimkou, Ze byvaji vétSinou podstatné drazsi.
Mohou se sem mimo jiné zatadit i dal$i formy urcitych pozornosti a darkid jako jsou
napiiklad vecirky, pohosténi, rauty, vécné ¢i penézité odmény. Dale sem patii i kupni

slevy, obratova sleva, sleva u opakovanych odbéra. (Foret, 2012, s. 115)

Poskytovani slev a jinych zvyhodnéni bylo uvedeno jiz v predchozim textu a proto se dalsi

Cast prace zaméfi na piiklady jinych forem podpory prodeje.
3.7.1 ,,Darky*

Mezi nejcastéjsi priklady podpory prodeje bezesporu patii poskytovani tzv. ,,darkd*
k zakoupenému zbozi nebo poskytnuté sluzbé. Slovo darky je psano Vuvozovkach,
protoze o darky se fakticky nejedna. V nasem piipadé se vlastné jedna o tzv. slevu
V nepenézni podob¢, protoze je jeho poskytnuti vdzané na zakoupeni zbozi ¢i poskytnuti
sluzby. Tato forma slevy by méla byt formulovana napt. takto, k vyrobku Y dostanete
navic zbozi X bez navySeni celkové ceny. Dalsi formou mulze byt poskytovani ,,darka‘
za tzv. symbolickou cenu 1 K¢ i v tomto ptipadé¢ je ziejmé, Ze se nemuze jednat o dar,

protoze darovani je bezaplatny akt. (Brychta, 2011)

Jak se bude vlastné o poskytnuti ,,darku* uctovat? Na stran¢ dodavatele se bude jednat
0 bézné vyskladnéni zasob (zbozi ¢i materidlu) podle toho jak je pfedmét evidovan.
S tim souvisejici vynos, u platcti i odvod DPH na vystupu bude skryt ve vyuctované cené
zédkaznikovi za odbér zbozi ¢i sluzbu, se kterym poskytnuti ,,darku souvisi.

(Brychta, 2011)

3.7.2 Sbirani bodi

U této formy podpory prodeje se jedna o situaci, kdy kupujici za kazdy nakup nad urcitou
urenou Castku v daném piesné vymezeném casovém obdobi ziskd body a po dosazeni
urcitého poctu bodi mu je poskytnuty ,.darek®, ktery miize mit formu konkrétniho
predmétu, nebo jen jako sleva na dal$i ndkup. Pokud by za tyto body byl poskytnut
konkrétni predmét, je lepsi jeho poskytnuti za symbolickou cenu 1 K&, nez poskytnuti
tohoto predmétu zdarma, protoze by v tomto piipadé mohlo dojit k vnimani tohoto

pifedmétu jako dar. (Brychta, 2011)
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Podle Brychty (2011) existuje i moznost poskytnuti tohoto pfedmétu ve formé daru.
§ 25 odst. 1 pism. t) ZDP totiz uvadi, ze se za dar nepovazuje reklamni nebo propagacni
predmét, ktery spliiuje nasledujici tii podminky:
1. je opatien obchodni firmou nebo ochrannou znamkou poskytovatele
tohoto predmétu nebo nazvem propagovaného zbozi nebo sluzby,
2. jeho hodnota bez DPH neptevysuje 500 K¢, a
3. nejednd se o predmét spotfebni dan¢ (tato posledni podminka nemusi byt dodrzena

u tichych vin).

»Pokud je poskytnut takovyto pfedmét, méa poskytovatel navic moznost si uplatnit odpocet
DPH na vstupu (splni-li obecnou podminku, ze tim propaguje sva plnéni, u nichz je narok
na odpocet DPH), pfiCemZ pii poskytnuti se nebude jednat o zdanitelné plnéni.*

(Brychta, 2011)

3.8 Vyvoj slev a skont z pohledu DPH

V oblasti slev, bonusti a skont doslo k zdsadnim zménam z pohledu dané z ptidané hodnoty
a proto je zifejmé, Zze o nich zde musi byt zmin€no. Dfive bylo ve vykladani
této problematiky mnoho dotazii a dochazelo k rozdilnym argumentim a vykladum.
Nyni zde proto bude uvedena zasadni zména, ktera probéhla v bfeznu roku 2011 a zménila

pohled na opravy zakladu dan¢ a samotné dané v souvislosti s bonusy a skonty.

,Podle znéni zakona ¢. 235/2004 Sb. o dani z pfidané hodnoty, platného do konce
bfezna 2011, mohl platce dan¢ podle § 42 odst. 1 opravit vysi dané¢ pii snizeni zakladu
dané na zaklad¢ sjednanych podminek u zdanitelného plnéni, k némuz doslo po datu
uskute¢néni zdanitelného plnéni, tj. oprava vyse dan¢ nebyla v tomto ptipad¢é povinna.‘
(Benda, 2011)

Z toho vyplyva, Ze pokud skonto nebo bonus nesnizuje zdklad dané, nevznikal dafovy

divod k opravé vyse dané. (Benda, 2011)

Uginnosti od 1. 4. 2011 doslo ke zméné tohoto zikona. Nyni zn&j vyplyva, Ze platce
je povinen provést opravu zakladu dan¢ a vySe dané pfi sniZeni ¢i zvySeni zakladu dané,
ke kterému dojde po dni uskuteénéni zdanitelného plnéni. Avsak z metodické informace
MF zvetfejnéné v bieznu 2011 bylo ziejmé, ze je i po 1. 4. 2011 mozné postupovat

podle znéni zakona o DPH platného do konce biezna 2011.
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To znamena, ze u bonust a skonto, ktera vyjadiovala sjednané platebni podminky, tzv. ze
se jednalo o finan¢ni plnéni, se nepostupovalo podle § 42 ¢i 43 zakona o DPH, tj. Ze se
neprovadéla oprava zdkladu dan€ a vySe dané na stran¢ dodavatele a ani oprava odpoctu

dané na stran¢ odbératele. (Benda, 2011)

V névaznosti na to, byla koncem dubna 2011 zvefejnéna metodicka informace Generalniho
finan¢niho feditelstvi, kterd tento ptedchozi vyklad, ktery byl zjevné nad rdmec platného

znéni zakona o DPH, zasadné zménila.

»Z této informace plyne, Ze jsou-li bonusy ¢i skonta poskytovany ve vazbé
na jiz uskute¢néné zdanitelné plnéni nebo soubor uskute¢nénych zdanitelnych plnéni
za urcitou cast uplynulého obdobi, je platce vzdy povinen provést opravu zakladu a vyse

dané.* (Benda, 2011)

Snavaznosti na tuto nové zvefejnénou informaci, byla zménéna i v bfeznu 2011
zvetejnéna metodicka informace MF, ktera pokud se jedna o skonta ¢i bonusy, odkazuje

na vyse uvedenou informaci Generalniho finan¢niho feditelstvi. (Benda, 2011)

,Pojem ,,skonto” ¢i ,,bonus* neni v zdkon¢ o DPH ani v jiném pravnim piepisu definovan,
a proto je tieba vychazet z vécné podstaty poskytnuti finan¢ni Castky, kterd je takto
oznacovana. Jsou-li skonto ¢i bonus poskytnuty po datu uskutecnéni zdanitelného plnéni
maji obvykle stejné jako sleva z ceny, charakter snizeni pivodniho zakladu dan¢ a oprava

zakladu dané a oprava vySe dané je v tomto piipadé povinna.© (Benda, 2011)
3.9 Pobidky v najemnich vztazich

| v ndjemnich vztazich se mizou vyskytovat urc¢ité¢ pobidky, které mohou byt chapany jako
ur¢ita forma poskytovanych slev. Proto je nutné se zde o nich struéné zminit a uvést,
co to vlastné pobidky v ndjemnich vztazich jsou a jakymi formami jsou poskytovany a

jak by se k nim mélo v Gcetnictvi ptistupovat.

Pobidkou v ndjemnich vztazich mize byt napiiklad snizené ¢i symbolické ndjemné
V pocatecni fazi najemniho vztahu nebo uhrada nékladid na piest¢hovani nebo uhrada
odstupného za najemnika, které vyplyva zpied¢asného ukonéeni najemni smlouvy,
ktera byla nahrazena najemni smlouvou s predmétnym pronajimatelem.

(Narodni ucetni rada, 2010)
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V predchozim textu byly uvedeny ptiklady pobidek v najemnich vztazich a nasledujici text

se zaméii na to, zda se tyto pobidky maji v ucetnictvi casove rozliSovat Ci nikoliv.

Pfi teSeni této problematiky se musi nejprve zvazit charakter posuzované vyhody.
Pokud Ize soudit, Zze smyslem poskytované vyhody je vyluéné ziskani nového najemce
nebo udrZzeni si dosavadniho najemce, dojde Vv Gcetnictvi k ¢asovému rozliSeni
této pobidky a to po dobu trvani smlouvy, ke které se tato pobidka vztahuje a to jak
u najemce, tak iU pronajimatele. Uetni jednotka si sama stanovy ve vnitini smérnici
kritéria pro posuzovani pobidek a postupy jejich uctovani. Dobou trvani smlouvy, se ma
V tomto pfipadé na mysli obdobi, po které je poskytovan sjednany najem, aniz by bylo
mozné tento smluvni vztah ukonc¢it nebo by bylo ukonceni smluvniho vztahu pro ndjemce
tak nevyhodné, Ze je nepravdépodobné, ze by k tomu mohlo dojit. Pokud je ndjemni
smlouva sjednana na dobu neurcitou, je dobou trvani smlouvy jeji vypovédni lhuta, nikoliv

predpokladand doba uzivani ndjmu. (Narodni ucetni rada, 2010)

Pokud je sleva na nijemné zpusobena jinymi divody napi. z divodu omezeného uzivani
pronajimanych prostor, nejedna se o pobidku, a proto se na ni tato interpretace nevztahuje.
(Narodni ucetni rada, 2010)

3.10 Opravny danovy doklad

Spojmem slevy bezesporu Uzce souvisi oprava zdkladu dan€¢ a ndasledné danové
povinnosti. Tato oprava se provadi ve vétsiné piipadi pomoci opravného danového
dokladu, diive ozna¢ovaného jako danovy dobropis ¢i dafiovy vrubopis. Proto zde nakonec
bude kratce zminéno o nalezitostech opravného danového dokladu, jeho vzniku, ucetnich a

dailovych souvislostech.

Piesna definice dobropisu se v tuzemském pravnim systému nenalezne. Laicky by se v§ak

mohlo fict, Ze dobropis je vlastné zaporna pohledavka. (Brychta, 2010)

Nalezitosti opravného danového dokladu by méli byt podle Sobotkové (2011) nésledujici:
e naleZitosti odpovidajici pivodnimu danovému dokladu, véetné evidenéniho ¢&isla,
e dlvod opravy,
e rozdil mezi opravenym a plivodnim zékladem dané,
e rozdil mezi opravenou a plivodni dani,

e rozdil mezi opravenou a pivodni Uplatou.
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O vzniku opravného danového dokladu nelze hovofit bez toho, aby existoval dodavatelsko-
odbératelsky vztah, na zakladé nc¢hoz dodavatel néco uplatné poskytl odbérateli.
V navaznosti na tento vztah muze dojit k nékolika piipadim jako napt. k reklamaci
odbeératele, ¢i rozhodnuti dodavatele, ze snizi celkovou fakturovanou c¢astku odbérateli.
Dutvoda ke snizeni fakturované ¢astky mlze byt nékolik napt. niz$i rozsah nebo kvalita
plnéni, dodate¢né poskytnuti slevy zjinych divodd (vy$§i odbéry apod.).
V téchto ptipadech dochazi pravé k povinnosti dodavatele vystavit odbérateli opravny

danovy doklad (dobropis). (Brychta, 2010)

Opravny danovy doklad se tedy projevi jako snizeni vynosu na stran¢ dodavatele a zaroven
jako snizeni nédkladu na stran¢ odbeératele. ,,V ptipadé, Ze je dobropis vystaven diive, nez je
dobropisované plnéni uhrazeno, 1ze dobropis oproti neuhrazené pohledavce zapocitat.*

(Brychta, 2010)

Dobropis z pohledu dan¢ z pfijmu neni az tak velky problém. Jak jiz bylo zminéno,
dobropis se projevi snizenim vynosi u dodavatele. Pokud tyto vynosy podléhaji dani
Z ptijmu, tak i dobropis by mél tuto dan ovlivnit (snizit tyto daniové vynosy). Pokud se v§ak
dobropis vztahuje Kk vynostim, které nejsou predmétem dané, nebo jsou od dané
osvobozeny, i jejich snizeni pomoci dobropisu nebude ptedmétem dané nebo bude od dané

osvobozeno. (Brychta, 2010)

Darnovy dobropis z hlediska DPH je bran jako specialni druh danového dokladu, pomoci
kterého se v ur¢itych ptipadech provadéji opravy z pohledu DPH. (Brychta, 2010)

,Platce je povinen opravit vysi DPH, pokud dojde k vraceni uplaty, u niz ke dni jejiho
pfijeti vznikla povinnost pfiznat dai, a jestlize se zdanitelné plnéni neuskutecnilo.

(Brychta, 2010)

,Platce mize opravit vys§i DPH pii zruSeni nebo vraceni celého nebo ¢asti zdanitelného

plnéni.“ (Brychta, 2010)

Nejcastéjsim piipadem nejspiSe bude reklamace, kdy se dobropisuje celé plnéni
nebo jenom jeho ¢ast. (Brychta, 2010)

S dobropisem tizce souvisi i pojem vrubopis, ktery je Vv praxi méné pouzivany,
nezli dobropis, ale rozhodné neni neméné dilezity. Pro téma této prace neni stéZejni,

a proto 0 ném zde bude zminéno jen okrajove.
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U vrubopisu se jednd v podstat¢ o dodateCnou fakturaci tzv. zvySeni ceny plnéni.
Muize se jednat o ptipady oprav opakujicich se chyb nebo o piipad kdy bylo plnéno vice,
nezli mélo. (Brychta, 2010)

Mimo opravného danového dokladu existuje i hromadny opravny dafiovy doklad,
ktery umoziuje na jeden doklad promitnout vice provadénych zmén a spole¢né udaje
uvadét pouze jednou. Ve vazbé na pivodni doklady musi byt ovSem na opravném
daiiovém dokladu uvedena eviden¢ni ¢isla ptivodnich daiiovych dokladii, rozdily mezi
opravenym a puvodnim zdkladem dané a tomu odpovidajici castky dané.*

(Sobotkova, 2011)

Opravny danovy doklad podle Sobotkové (2011) ,,je platce povinen vystavit do 15 dnil
ode dne zjisténi skutecnosti rozhodnych pro provedeni takovéto opravy, pokud mél platce
povinnost vystavit fadny danovy doklad. Pokud tuto povinnost nemé¢l, nevystavuje opravny

danovy doklad a opravu provede pouze v daitové evidenci pro ucely DPH.
3.11 Shrnuti teoretické casti

Z vyse uvedeného plyne, Ze cena zavisi na mnoha faktorech a je pro toto téma dilezita,
protoze je zakladem pro stanoveni slevy, bonusu ¢i skonta. Slevy se rozdéluji v prvé fade
na slevy poskytnuté ptred uskutecnénim plnéni a slevy poskytnuté po uskutecnéni
zdanitelného plnéni. Dale se slevy mohou rozliSovat na hotovostni, mnoZstevni ¢i z divodu
reklamace. Ke kazdé formé slev se piistupuje odlisné, coz bude uvedeno v praktické casti

bakalafské prace.

Poskytovany bonus se s pohledu tucetnictvi rozd€luje na bonus poskytovany ihned
pti doddvce zbozi a bonus poskytovany dodateéné az po odebrani urcitétho mnoZzstvi

¢1 faktura¢niho objemu. Na obé¢ tyto formy bude s pohledu ucetnictvi nahlizeno odliSné.

Skonto se rozdéluje na skonto jako platebni podminka ¢i skonto jako cenovd podminka.

Obe¢ tyto varianty jsou v ucetnictvi odlisn¢ feseny.

K 1. 4. 2011 doslo ke zmén¢ ve vyvoji slev, bonusti a skont. ,,Do konce biezna 2011 mohl
platce dané podle § 42 odst. 1 opravit vysi dané pii snizeni zdkladu dan€ na zéklad¢
sjednanych podminek u zdanitelného plnéni, k némuz doSlo po datu uskutecnéni

zdanitelného plnéni, tj. oprava vyse dané nebyla v tomto piipadé povinna.* (Benda, 2011)
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K 1. 4. 2011 doslo k novelizaci zakona o dani z pfidané hodnoty. Nyni je platce povinen

tuto opravu provest.

S pojmem slevy souvisi 1 pobidky v ndjemnich vztazich, protoze se jedné o urcitou formu

poskytovani slevy.

Opravy souvisejici s poskytovanim slev se ve vétSin€ ptipadl provadéji pomoci opravného

danového dokladu. Dfive nazyvaného jako danovy dobropis ¢i danovy vrubopis.

31



4  Prakticka c¢ast

Prakticka ¢ast bakalaiské prace se v prvé fadé okrajové zaméii na rozdilnou interpretaci a
feSeni slev v ucetnictvi s pohledu mezindrodnich ucetnich standard a ¢eskych ucetnich
standardt. Dalsi ¢ast se zamé&ii na feSeni slev, bonust a skont s pohledu ucetnictvi a
na jejich alternativni moznosti zauc¢tovani. Tato metodika bude ukazana na modelovych
ptikladech. Problematika slev, bonusii a skont bude v praktické casti feSena i z pohledu
dan¢ z ptidané hodnoty a dan¢ z pfijmi, protoze s nimi bezpochyby tzce souvisi. VSechna
tato problematika bude feSena na konkrétnich modelovych piikladech, bude provedena
jejich analyza a nasledné¢ bude navrhnuto nejvhodnéjsi feSeni na zdkladé vhodnych

argumentul.

4.1 Porovnani c¢eskych a mezinarodnich ucetnich standardu

Z pohledu slev, bonusii a skont

4.1.1 Slevy z pohledu ¢eskych tcetnich standardua

V Ceskych ucetnich standardech je slevam vénovan jen maly odstavec a to konkrétné
v Ceském ucetnim standardu ¢. 019 — NAKLADY A VYNOSY, kde je vbodé
4.1.1. uvedeno: ,Slevy a srazky jsou u dodavatele soucasti trzeb, mohou vsak byt
pro né ziizeny samostatné analytické ucty. Za slevy a srazky se povazuji vSechny polozky
bez zietele k tomu, zda zakaznik mél pfedem na slevu narok, ¢i zda jde o slevu dodatecné

uznanou, naptiklad pro Spatnou jakost.*

Tato interpretace je velmi vSeobecna, coz tuto problematiku docela zjednodusuje. Nutné je
také zminit, ze za slevy a srazky se budou bezpochyby pro ucely této prace povazovat
I bonusy a skonta. Jak jiz bylo v teoretické ¢asti zminéno, pokud bude poskytnut bonus
¢i skonto okamzit¢ pti nakupu je Castka k uhradé jiz na faktufe snizend o danou vyhodu,

proto se budou u obou smluvnich stran bonusy a skonta uc¢tovat jako sleva z ceny.

U niZe uvedenych piikladi bude pro zjednoduseni uvadéno zauctovani bez vlivu na DPH,

protoze danovému rezimu je vénovana samostatna ¢ast bakalarské prace.

Dale se bude predpokladat, ze zasoby jsou tctovany v pribé¢hu roku zptisobem A.
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Piiklad €. 1 Slevy z pohledu ¢eskych ucetnich standardu

Spole¢nost A prodava zbozi na zakladé¢ smluvniho ujednéni svému dlouholetému
odbérateli — spoleCnosti B. Za odebrani zbozi vramci jedné dodavky v hodnoté vyssi
jak 250 000 K¢ nabizi slevu ve vysi 3 % zcelkové ceny dodavky. Spolec¢nost B
od spole¢nosti A nakoupila zbozi vramci jedné dodavky v hodnoté 350 000 KE&.
Spolecnost A zbozi vyskladnila v hodnoté 290 000 K¢.

Tabulka 1 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD Dal
1. Faktura za prodané zbozi (Varianta A) 339 500 311 604
Nebo | Faktura za prodané zbozi (Varianta B)

e Prodejni cena zbozi 350 000 311 604

*Sleva z prodaného zbozi

e Variantal 10 500 604.001 | 311

e Varianta 2 -10 500 311 604.001
2. Vyskladnéni zbozi 290 000 504 132
3. Piijem pen¢z za prodané zbozi 339 500 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Uvedena varianta B vtabulce 1 je vyhodna zejména pro dodavatele, protoze zfizeni
analytického Uctu je pro n¢j prehlednéjsi, mize 1épe sledovat jednotlivé poskytované slevy

a vyhodnocovat diisledky jejich poskytovani.

* V piipadé Gctovani poskytnuté slevy, neni az tak podstatné, kterou z uvedenych variant

si dodavatel vybere.

Tabulka 2 Odbératel (Spolecnost B)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura piijata za nakoupené zbozi 339 500 131 321
2. Piijemka zbozi na sklad 339 500 132 131
3. Uhrada faktury dodavateli 339 500 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
4.1.2 Slevy z pohledu mezinarodnich ticetnich standardi

V mezinarodnim ucetnim standardu IAS 2 se objevuje jen kratkd zminka o slevach a
to konkrétné v bodé 11 v nasledujici podobé: ,,Naklady na nédkup se snizuji o obchodni
srazky, slevy a jiné podobné polozky.,, Lze to tedy chapat tak Ze, obchodni slevy a rabaty

se od ocenéni zasob odecitaji.
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Déle v mezindrodnim tucetnim standardu IAS 18 konkrétné vbodé¢ 10 se nachdzi
nasledujici zminka: ,,Castka vynost vznikla z transakce je obvykle stanovena ve smlouvé
mezi ucetni jednotkou a kupujicim ¢i uzivatelem aktiva. Je ocenéna na zaklad¢ realné
hodnoty ekvivalentu jiz pfijatého nebo narokovaného, a to se zahrnutim eventualnich

obchodnich slev nebo mnozstevnich rabati poskytnutych ucetni jednotkou.*

Podrobngjsi navod jak by se slevy v uéetnictvi méli zachytit, se zde jiz neobjevuje. Reseni

této problematiky podle Krupové (2008) nabizi dvé metody:

e metoda hrubé castky — Castka slevy se odecitd od hodnoty zbozi v rozvaze a

po prodeji zbozi Castka slevy snizuje ve vysledovce naklady na prodané zbozi

e metoda Cisté Castky — nevyuzitd obchodni sleva se v rozvaze pfi¢itd k hodnoté

zbozi a po prodeji zbozi se vykaze jako ztrata ve vysledovce.

Nyni bude na modelovém piikladu ¢. 2 kratce naznaceno, jak by se v ucetnictvi tyto

metody promitali a to z pohledu odbératele.
Priklad €. 2 Slevy z pohledu mezinarodnich ucetnich standardi

Spole¢nost A kupuje na obchodni uvér zbozi v hodnoté 15000 K¢. V piipadé thrady
do 10 dni ziska spole¢nost A slevu ve vysi 3 % z uhrazené Castky. Spole¢nost uhradila
do10dni 5000 K& (po slevé 4850 K¢) a zbytek 10 000 K& uhradila pozdéji.
(Krupova, 2008)

Metoda hrubé ¢astky

Tabulka 3 Odbératel (Spole¢nost A)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatd za ndkup zbozi 15 000 132 321
2. Uhrada do 10 dni celkové &astka 5000 321
Po sleve 4 850 221
Sleva 150 648
3. Uhrada zbylé &asti faktury pfijaté 10 000 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
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Metoda Cisté ¢astky

Tabulka 4 Odbératel (Spolecnost A)

C. Ugetni piipad K¢ MD Dal

1 Faktura pfijata za zbozi s predpokladanou | 14 550 132 321
slevou 3 % na celou ¢astku

2. Uhrada Vv terminu pro poskytnuti slevy (¢astka | 4 850 321 221
uvedena po sleve)

3. Uhrada zbylych 10 000 K¢& po terminu 10 000 221
Uhrada zévazku za dodavatelem 9700 321
Nevyuzitd obchodni sleva 300 132

Zdroj: vlastni zpracovani

4.2 Posouzeni dopadua slev, bonusi a skont — 2z pohledu
ucetnictvi

Tato ¢ast bakalaiské prace se nyni zaméfi na posuzovani konkrétnich ptipadi slev, bonusii
a skont, tak jak byli vySe popsany v teoretické ¢asti této prace. Dale se tato ¢ast prace také
zaméti na nékteré dalsi formy poskytovanych slev, jako jsou darky za symbolickou 1 K¢,
vérnostni programy a pobidky v ndjemnich vztazich. Na modelovych ptikladech bude
naznacen ucetni pristup a moznosti zauctovani. Pro zjednoduseni bude G¢tovani naznac¢eno
bez vlivu na DPH, protoze danovému rezimu bude vénovana samostatna ¢ast této prace.
Dale se bude ve vsech piikladech uvaZovat, Ze zasoby jsou uUctovany v prubéhu roku

zpusobem A. VSechny pouzité ucty budou uvedeny v ptiloze této prace.

4.2.1 Slevy poskytované pred uskutecnéni plnéni a slevy poskytované po

uskutec¢néni zdanitelného plnéni

Slevy se obecné déli na slevy poskytované pied uskutecnéni plnéni a na slevy poskytované
po uskute¢néni zdanitelného plnéni. Pristup z hlediska ucetnictvi se k t€émto dvou formam
slev lisi, a proto zde bude na modelovych piikladech ¢. 3 a €. 4 naznaceno, jak se tyto dva
pohledy naslevy od sebe odliSuji zpohledu zauctovani u dodavatele i z pohledu

odbératele.
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Piiklad €. 3 Slevy poskytované pied uskute¢nénim plnéni

Spolecnost A poskytla slevu z ceny zbozi svému obchodnimu partnerovi a to 2 %
Z hodnoty odebraného zbozi, ktera ¢inila 550 000 K¢&. Spole¢nost A zbozi vyskladnila
Vv hodnoté 350 000 K¢.

Tabulka 5 Dodavatel (Spolec¢nost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1 Faktura vystavena za prodané zbozi 550 000 311 604
Varianta A: Sleva z ceny zbozi 11 000 604.001 | 311
Varianta B: Sleva z ceny zboZi -11 000 311 604.001

2. Vyskladnéni zboZi v pofizovaci cené 350 000 504 132

3. Piijem z prodeje zboZi 539 000 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani.

Tabulka 6 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura piijata za nakoupené zbozi 539 000 131 321
2. Piijem zboZi na sklad 539 000 132 131
3. Uhrada dodavatelské faktury 539 000 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Na vyse uvedeném piikladu ¢. 3 byl naznacen ptipad poskytovani slev pred uskute¢nénim
zdanitelného plnéni. Z tabulky 5 plyne Ze, dodavatel odecte slevu jiz na poloZce faktury,
protoze k poskytnuti slevy doSlo jest¢ pred uskutecnénim zdanitelného plnéni,
tzn. pted vystavenim faktury. To znamend, ze dodavatel o poskytované slevé veédél
Jiz pii vystavovani faktury, a proto tuto fakturu jiz pfi vystavovani snizil o poskytnutou
slevu. Tento piipad poskytovanych slev jesté pred uskutecnénim zdanitelného plnéni je
pro dodavatele Ucetn€ i administrativné jednodusi, protoZze nemusi vystavovat opravny
danovy doklad na poskytnutou slevu. V tabulce 6 je naznaceno, jak by k pfijaté slevé

pfistupoval odbératel.

Priklad ¢. 4 Slevy poskytované po uskute¢néni plnéni

Spole¢nost A v pribéhu roku prodava svému dlouholetému obchodnimu partnerovi
spoleCnosti B zbozi. V obchodni smlouvé je uvedeno, pokud spolecnost B odebere
od spole¢nosti A v prubéhu roku vice jak 40 ks zbozi, poskytne spole¢nost A spole¢nosti B

mnozstevni slevu Vv hodnot¢ 8 % zprodejni ceny zbozi. Prodejni cena 1 ks zbozi
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¢inni 5 000 K¢. Spolecnost A provedla ro¢ni vyhodnoceni celkovych odbérti, na zékladé
kterého zjistila, Zze spole¢nost B v priub¢hu roku nakoupila 45 ks zbozi v celkové hodnoté

225 000 K¢ a tim padem ma narok na mnozstevni slevu.

Pro zjednoduseni se zauctuji faktury za zbozi v prib&éhu roku jako jedna faktura

na celkovou ¢astku.

Tabulka 7 Dodavatel (spole¢nost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura vystavena za prodané zbozi 225 000 311 604

2. Pijata tihrada faktury od spole¢nosti B na | 225 000 221 311
bankovni ucet

3. Opravny danovy doklad - poskytnuta | - 18 000 311 604.100
mnozstevni sleva

4, Uhrada poskytnuté mnozZstevni slevy 18 000 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 8 Odbératel (Spole¢nost B)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatd za nakoupené zbozi 225000 131 321
2. Piijem zbozi na sklad 225000 132 131
3. Uhrada faktury pfijaté 225000 321 221
4, Opravny danovy doklad — mnoZstevni sleva - 18 000 395 321
5. Poskytnutd mnoZstevni sleva od spolecnosti A | 18 000 221 648

Zdroj: vlastni zpracovani

Z prikladu €. 4 je zifejmé, ze k poskytnuti slevy doslo dodate¢né jiz po vystaveni a
zaplaceni faktury, proto zde bude nutné, aby dodavatel vystavil opravny danovy doklad.
Z tabulky 7 plyne, Ze dodavatel tedy postupoval tak, ze provedl ro¢ni vyhodnoceni a
na zékladé¢ smluvniho ujednani dodatecné poskytl odbérateli mnozstevni slevu.
Protoze se jednalo o poskytnuti slevy jiz po uskutecnéni zdanitelného plnéni, dodavatel
vystavil odbérateli opravny danovy doklad na poskytovanou slevu. Tuto poskytnutou slevu
nasledné¢ vyplatil na bankovni tucet odbératele. Pokud by vSak vystavena faktura
jesté nebyla odbératelem zaplacena, doSlo by u odbératele pomoci opravného danového
dokladu ke snizeni zavazku vuci dodavateli a odbératel by zaplatil hodnotu faktury
snizenou o hodnotu poskytnuté slevy. Tabulka 8 uvadi, jak by odbératel postupoval

ve svém ucetnictvi k ptijaté sleve.
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4.2.2 Slevy z duvodu nedodrzeni kvality dodavky

Dalsim divodem pro poskytnuti slevy jsou bezesporu slevy poskytované z divodu Spatné

kvality dodavky. V teoretické Casti této prace je uvedeno, ze se v praxi rozliSuji tii situace

pfiznani slev zprodejni (kupni) ceny z divodu reklamace. Nize bude na modelovych

ptikladech €. 5 a €. 6 ukazéano, jak se mohou tyto tfi situace zachycovat v ucetnictvi.

Piiklad €. 5 Slevy z diivodu nedodrzZeni kvality dodavky, varianta A a B

Spolec¢nost A dodala spolecnosti B zbozi v celkové hodnoté 850 000 K¢. Spolecnost B

nasledné na zékladé piejimky zjistila, Ze ¢ast zboZi nevyhovuje kvalité, ktera byla smluvné

uvedend. Proto se spolecnost B rozhodla, tuto nevyhovujici ¢ast dodavky u spolec¢nosti A

reklamovat. Zbozi, které podle spolecnosti B nevyhovuje kvalité, je v hodnoté 150 000 K¢&.

Spolec¢nost A reklamaci piijala.

Varianta A - Po fakturaci dodani, ale pred jeji ihradou odbératelem

Tabulka 9 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura vystavena za prodej zboZzi 850 000 311 604
2. Opravny danovy doklad k uznané reklamaci -150 000 | 311 604.100
3. Ptijat4 uhrada od odbératele na bézny ucet dle | 700 000 221 311
vypisu z uctu
Zdroj: vlastni zpracovani
Tabulka 10 Odbératel (Spole¢nost B)
C. | Uketni p¥ipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatd za ndkup zbozi 850 000 131 321
2. Piijemka — bezvadné zboZi ptijato na sklad 700000 | 132 131
3. Vnitini  doklad -  reklamaéni  néarok | 150 000 315 131
uplatiiovany u dodavatele
4. Opravny danovy doklad k uznané reklamaci | -150 000 | 315 321
5. Zaplaceno dodavateli za bezvadné zbozi 700 000 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Piiklad ¢. 5 varianta A je ptikladem poskytovani slevy po vystaveni faktury, ale jesté

pied jeji thradou. Z tabulky ¢. 9 tedy plyne, ze dodavatel je povinen odbérateli vystavit

opravny danovy doklad v hodnoté poskytované slevy. Z vyse uvedené tabulky 10 plyne,

ze odbératel musi ve svém ucetnictvi zauctovat vnitini ucetni doklad ve formé pohledavky

za dodavatelem v hodnoté reklamovaného zbozi, které neodpovida dané kvalité a
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to ve form¢ pohledavky na uctu 315. Po pfijeti opravného danového dokladu
od dodavatele, tuto pohledavku na uctu 315 vyru$i a =zaroven si snizi zavazek
za dodavatelem na uctu 321. Nasledné zaplati jiz zbyly zavazek na uctu 321 v hodnoté

snizené o poskytovanou slevu.
Varianta B - Po fakturaci i po uhradé

Vyuzito bude piikladu ¢. 5 jako v pfedchozi varianté¢ A. Avsak bude se ptredpokladat,

ze odbeératel pifijatou fakturu zaplatil a az poté dodavatel uznal reklamaci.

Tabulka 11 Dodavatel (Spolecnost A)

C. Uletni pFipad K¢ MD Dal

1. Faktura vystavend za prodej zboZi 850000 | 311 604

2. Ptijata thrada od odbératele na bézny ucet dle | 850 000 | 221 311
vypisu z uctu (podle ptivodnich podminek)

3. Opravny danovy doklad k uznané reklamaci -150 000 | 311 604.100

4, Uhrada dodate&ng poskytnuté slevy 150000 | 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 12 Odbgératel (Spole¢nost B)

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD Dal

1. Faktura pfijatd za ndkup zbozi 850000 | 131 321

2. Pi{jemka — bezvadné zboZi pfijato na sklad 700000 | 132 131

3. Zaplaceno dodavateli za zbozi z bézného uctu | 850 000 | 321 221
dle vypisu

4, Vnitini  doklad -  reklamaéni narok | 150000 | 315 131
uplatilovany u dodavatele

5. Opravny danovy doklad k uznané reklamaci -150000 | 315 321

6. Uhrada ptiznané slevy dodate¢né 150000 | 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Z varianty B vyplyva, ze Se jedna o poskytovani slevy po vystaveni faktury i po zaplaceni
faktury odbératelem. Z tabulky 11 tedy vyplyva, ze dodavatel odbérateli vystavil fakturu a
nasledné za ni dostal zaplaceno a az poté odbérateli pfiznal poskytovanou slevu. Dodavatel
reklamaci pfijal a vystavil opravny danovy doklad na zaklad€, kterého nasledné¢ hodnotu
poskytované slevy musel odbérateli dodatecné vyplatit, coz je ndzorné¢ zachyceno

v tabulce 11. Tabulka 12 uvadi ptistup odbératele k této feSené problematice.
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Piiklad €. 6 Sleva z diivodu nedodrzZeni kvality dodavky, varianta C
Varianta C — sleva poskytovana pi‘ed fakturaci i dodanim

Spolecnost B si od spolec¢nosti A objednala zboZi v hodnoté 25 000 K¢. AvSak spole¢nost
A ve svém skladé¢ zjistila, Ze je zboZzi drobné poskozené a proto spoleCnosti B nabidla
pied prodejem slevu 10 % na celkovou hodnotu dodavky. Spole¢nost B nasledné

tuto nabidku akceptovala.

Tabulka 13 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal
1 e Faktura vystavena za prodej zboZzi 25000 311 604
e Piiznana sleva zdivodu drobného | -2 500 311 604.100
poskozeni
2. Piijata (thrada od odbératele na BU dle vypisu | 22 500 221 311
z uctu

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 14 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijata za ndkup zbozi 22 500 131 321
2. Ptijemka zbozi na sklad 22 500 132 131
3. Zaplaceno dodavateli za zbozi z BU 22 500 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

V piikladu ¢. 6 dodavatel jiz pfi vystavovani faktury védél o poskytované sleve, a
proto tuto slevu pomoci polozek na faktufe rovnou zhodnoty faktury odecetl.
O poskytované slevé bylo rozhodnuto jiz pfed vystavenim faktury. Tento pfipad je
pro dodavatele Gcetné i administrativné jednodusi, protoze odbérateli nemusi vystavovat
opravny danovy doklad, coz je uvedeno v tabulce 13. Ve vyse uvedené tabulce 14 je
uvedeno, ze odbératel pfijme fakturu jiz snizenou o poskytovanou slevu, to znamena,
7e jeho zévazek vici dodavateli bude nizsi, nez by byl piivodné pted poskytnutou slevou.

Odbératel nasledné tuto fakturu uhradi.
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4.2.3 Finanéni bonus za odebrani zbozi nad wurcitou hodnotu -

jednorazovy, ro¢ni

Na modelovych ptikladech ¢. 7 a ¢. 8 bude naznaceno, jak by se v ucetnictvi zachycoval
finan¢ni bonus a to konkrétné jednorazovy a ro¢ni. Poskytnuti bonusu je vzdy vazano

na urcitou vysi odebraného zboZi.
Priklad ¢. 7 Jednorazovy finanéni bonus

Spole¢nost A poskytuje jednordzovy bonus v hodnoté 2 % z hodnoty odebraného zbozi
pii odebrani zbozi v ramci jedné objednavky s hodnotou vyssi jak 900 000 K¢, coz ma
smluvné zajiSténo. Spolecnost B od spole€nosti A odebrala zboZi v hodnoté 950 000 K¢ a

tim splnila podminku pro poskytnuti jednorazového bonusu.

Jednorazovy bonus se u dodavatele uctuje jako snizeni vynosového uctu 604. Tento ucet
muze byt analyticky rozdélen, jak je naznafeno v piikladu, aby mél dodavatel prehled

0 vysi poskytovanych bonust.

V nize uvedené tabulce 15 je naznaceno uctovani jednordzového finan¢niho bonusu

z pohledu dodavatele. V tomto ptipadé by nemél vznikat zadny problém.

Tabulka 15 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uketni pripad K¢ MD Dal
1. Faktura za prodané zbozi (po slevé) 931 000 311 604
Nebo | Faktura za prodané zbozi

e Prodejni cena zbozi 950 000 311 604

e Sleva z prodejni ceny zbozi - 19000 311 604.100
2. Vyskladnéni zboZi v pofizovaci cené 850 000 504 132
3. Pfijem z prodeje zbozi dle vypisu z uétu 931 000 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 16 Odbératel (Spole¢nost B)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura pfijatd za nakoupené zboZi 931 000 131 321

2. Piijemka zbozi na sklad 931 000 132 131

3. Uhrada faktury pfijaté na bankovni icet 931 000 321 221
Zdroj: vlastni zpracovani
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Ve vyse uvedené tabulce 16 je uvedeno zauctovani jednordzového finan¢niho bonusu
Z pohledu odbératele, ani zde by neméli vznikat zaddné problémy, jak tento bonus

V ucetnictvi zachycovat.
Priklad ¢. 8 Ro¢ni finanéni bonus

Dodavatel (spole¢nost A) si sjednal v kupni smlouvé s odbératelem, jemuz prabézné
dodava zbozi, nasledujici podminku: odebere-1i odbératel (spolecnost B) v pribehu roku
zbozi za vice nez 500 000 K¢, obdrzi po skonceni kazdého roku bonus ve vysi 5 % z ceny
odebraného zbozi v daném roce. Odbératel tuto podminku splnil a odebral postupné zbozi
za 550 000 Ke. Spole¢nost ~ zbozi  vyskladnila v hodnoté 490 000 K¢.
Pro zjednoduseni se bude uvazovat, Ze k piekroceni stanovené hodnoty zbozi, doslo

V ramci jedné dodavky.

Tabulka 17 uvadi pohled na zauctovani rocniho finanéniho bonusu ze strany dodavatele
poskytovatele financ¢niho bonusu. Ro¢ni finanéni bonus se u dodavatele Gctuje na ucet 548,

na rozdil od zauctovani jednordzového finanéniho bonusu, ktery se ti€toval na ucet 504.

Tabulka 17 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal

1 Faktura vystavena za prodané zbozi 550 000 311 604

2 Vyskladnéni zbozi 490 000 504 132

3. Ptijaté platba za prodej zbozi 550 000 221 311

4. Opravny danovy doklad — poskytnuty bonus 27 500 548 321

5. Platba za poskytnuty bonus 27 500 321 221
Zdroj: vlastni zpracovani

NiZe uvedena tabulka 18 uvadi zauc¢tovani rocniho finan¢niho bonusu ze strany odbératele.

Odbératel pfijeti bonusu uctuje na tcet 648.

Tabulka 18 Odbératel (Spole¢nost B)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatd za nakoupené zbozi 550 000 131 321
2. Piijemka zbozi na sklad 550 000 132 131
3. Uhrada faktury pfijaté 550 000 321 221
4, Opravny danovy doklad — ptijaty bonus 27 500 311 648
S. Platba za pftijaty bonus 27 500 211 311

Zdroj: vlastni zpracovani
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4.2.4 Naturalni bonus za odebrani zbozi nad urcitou hodnotu -

jednorazovy, ro¢ni

Nyni si na modelovych piikladech ukazeme, zaGctovani naturdlniho bonusu. Naturalni
bonus se 1isi od finanéniho bonusu tim, ze u naturalniho bonusu dojde k poskytnuti slevy
ve form¢ bezuplatné dodavky zbozi ¢i pfedem daného produktu. U finan¢niho bonusu jde
0 poskytnuti slevy ve form¢ penéz. Tak jako finanéni bonus je i naturalni bonus vazan
na uréité odebrané mnozstvi zbozi. Utovani je zde nepatrné odlisné nez u finanéniho

bonusu, coz je naznaceno nize na ptikladu ¢. 9 a ¢. 10.
Priklad ¢. 9 Jednorazovy naturalni bonus

Spole¢nost A nabizi svému obchodnimu partnerovi spole¢nosti B na zakladné smluvniho
ujednani naturdlni bonus a to pokud jednordzoveé v ramci jedné dodavky odebere zbozi
S hodnotou vyssi jak 50 000 K¢, dostane bonus ve formé 10 Ks zbozi za prodejni cenu
20 K¢/ks a pramérna cena Cinila 15 K¢/ks. Spole¢nost B podminku splnila a v rdmci jedné
dodavky odebrala zbozi v hodnoté¢ 60 000 K&. Spolecnost A toto zbozi vyskladnila
v hodnoté 50 000 K¢.

Nize uvedena tabulka 19 uvadi zatétovani jednorazového naturalniho bonusu z pohledu

dodavatele.

Tabulka 19 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD Dal

1. Faktura vystavena za prodané zboZi 60 000 311 604

2. Vyskladnéni zboZi v pofizovaci cené 50 000 504 132

3. Ptijeti thrady faktury vystavené od odbératele | 60 000 221 311
na zaklad¢ vypisu z uctu

4, Vyskladnéni zbozi na zakladné 150 504 132
poskytovaného bonusu

5. Zauctovani prodejni ceny (10 ks * 20 K<) 200 311 604

6. Zauctovani poskytnuti bonusu 200 604 325

7. Zapocteni 200 325 311

Zdroj: vlastni zpracovani
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Nize uvedena tabulka 20 uvadi zauctovani jednorazového naturalniho bonusu z pohledu
odbératele. Odbératel zaucCtuje tento piijaty bonus na ucet 132 a nasledné si zauctuje

zvySeni vynosti pomoci Uctu 648.

Tabulka 20 Odbeératel (Spole¢nost B)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura pfijatd za nakoupené zbozi 60 000 131 321

2. Pfevod zbozi na sklad 60 000 132 131

3. Uhrada faktury pfijaté dodavateli 60 000 321 221

4. Poskytnuty bonus ve formé zbozi (10 ks * 20 200 132 321
K¢/ks)

S. Zauctovani vynosu z bonusu 200 321 648

Zdroj: vlastni zpracovani
Piiklad ¢. 10 Ro¢ni naturalni bonus

Spole¢nost A nabizi svému obchodnimu partnerovi na zakladé¢ smluvniho ujednéni
naturalni bonus ve formé svych vlastnich vyrobkii a to pokud béhem 2. ¢tvrtleti odebere
zboZi prevysujici ¢astku 450 000 K¢, dostane jako bonus 50 Ks vyrobkt za prodejni cenu
500 Kc¢/ks se skladovou cenou 450 K¢/ks. Spolecnost B tuto podminku splnila a v prubéhu
2. ¢tvrtleti odebrala zbozi v hodnoté 520 000 K¢&. Spole¢nost A zbozi vyskladnila
V hodnot¢ 460 000 K¢.

Nize uvedena tabulka 21 uvadi zauctovani rocniho naturalniho bonusu z pohledu

dodavatele.

Tabulka 21 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal

1 Faktury vystavené za prodané zbozi obdobi | 520 000 311 604
1.4 - 30.6.

2. Vyskladnéni zbozi v pofizovaci cené 460 000 504 132

3. Uhrada faktur vystavenych od odbératele na | 520 000 221 311
zaklad¢ vypisu z uctu

4. Vyskladnéni vlastnich vyrobk na zakladné | 22 500 583 123
poskytovaného bonusu

5. Zauctovani prodejni ceny 25 000 311 604

6. Zauctovani poskytnuti bonusu 25 000 604 325

7. Zapocteni 25 000 325 311

Zdroj: vlastni zpracovani
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Nasledujici tabulka 22 uvadi zati¢tovani ro¢niho finan¢niho bonusu z pohledu odb¢ératele.

Tabulka 22 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ugetni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura piijata za nakoupené zbozi obdobi 520 000 131 321
1.4 —30.6.

2. Ptevod zbozi na sklad 520 000 132 131

3. Uhrada faktur piijatych dodavateli 520 000 321 221

4. Poskytnuty bonus ve form¢ vlastnich vyrobkia | 25 000 132 321

5. Zauctovani vynosu z bonusu 25 000 321 648

Zdroj: vlastni zpracovani
4.2.5 Skonto za v€asnou thradu

Dal§i pomérné zndmou a hojné vyuzivanou formou slev je skonto. Skonto je vzdy
poskytovano za v¢asnou thradu faktury. Nize na modelovém pftikladu ¢. 11 bude ukazano,

jak se skonto zachycuje v Gcetnictvi.
Priklad ¢. 11 Skonto za véasnou uhradu

Spole¢nost A nabizi na zaklad¢ smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu partnerovi
— spolecnosti B skonto ve vysi 3 % z fakturované ceny zbozi, pokud fakturu za nakup
zbozi uhradi do 10 dnl od vystaveni faktury, pfi¢emz doba splatnosti faktur je 25 dni
od vystaveni. Spole¢nost B od spole¢nosti A koupila zbozi v hodnoté 350 000 K¢ a
uhradila fakturu do 7 dnii. Na faktufe je uvedeno, Ze pokud se spolecnosti B podafi splnit
podminky pro poskytnuti skonta, muze uhradit castku jiz sniZenou o dané skonto.
Spole¢nost A dané zbozi vyskladnila v hodnoté 300 000 K¢ a po pfijeti snizené thrady
za prodané zbozi vystavila na skonto dobropis. Predpokladejme, Ze skonto je povazovano

U obou spolec¢nosti za slevu z ceny.

Tabulka 23 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uletni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura vystavena za prodané zboZi 350 000 311 604
2. Vyskladnéni zbozi 300 000 504 132
3. Piijem z prodeje zboZi 339 500 221 311
4, Opravny danovy doklad — poskytnuté skonto 10 500 604 311

Zdroj: vlastni zpracovani
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Tabulka 23 wuvadi, jak by Kk poskytnutému skontu pfistupoval dodavatel. Dodavatel
na poskytnuté¢ skonto vystavi opravny danovy doklad, pomoci néhoz si snizi vynosy

na uctu 604 a zaroven si snizi hodnotu pohledavky za odbératelem na uctu 311.

Tabulka 24 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatd za nakoupené zbozi 350 000 131 321
2. Piijemka zbozi na sklad 350 000 132 131
3. Uhrada faktury pfijaté dodavateli 339 500 321 221
4, Opravny danovy doklad — pfijaté skonto 10 500 321 132

Zdroj: vlastni zpracovani

Z vyse uvedené tabulky 24 vyplyva, jak by ve svém ucetnictvi k pfijatému skontu
ptistupoval odbératel. Odbératel piijme od dodavatele opravny danovy doklad, pomoci

néhoz si snizi hodnotu zbozi a zaroven si snizi vysi zavazku viuéi dodavateli.
4.2.6 Darky poskytované za symbolickou 1 K¢

Na prvni pohled mozna neni zfetelné, Ze 1 darky poskytované k ndkupu navic mohou byt
uréitou formou slev, ale je tomu tak. Tyto darky mnohdy ptisobi, Ze jsou dostavany
zdarma. Ale neni tomu tak, a proto bude nize na modelovém piikladu ¢. 12 naznaceno,
jak se v ucetnictvi pohlizi na darky poskytované za symbolickou 1 K¢, protoze zde
jiZnemiZe byt pochyb o tom, Ze se jednd o urcitou formu poskytované slevy,

protoze odbératel tento darek nedostava zdarma, ale musi za né¢j zaplatit 1 K¢.
Priklad €. 12 Sleva ve formé poskytovani darku za 1 K¢

Spolecnost A se zabyva prodejem vysoce kvalitniho krmiva pro psy. Tato spolec¢nost
vyhlasila pro své odbératele nasledujici akci. Pfi koupi krmiva pro psy v hodnoté vyssi
jak 3 000 K¢, dostane navic gumovou hracku pro psy v hodnoté 1 K¢&. Spole¢nost B
si v ramci této akce koupila krmivo v hodnoté 4 000 K¢&. V ramci této akce spole¢nost A
nakoupila 20ks gumovych hracek, jejichz pofizovaci cena byla 100 Kc&/ks.
Krmivo vyskladnila v hodnoté 2 500 K¢.
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Tabulka 25 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Nékup gumovych hracek (hrazeno | 2 000 132 211
v hotovosti)
2. Faktura za prodané zbozi
e Krmivo 4 000 311 604
e Gumovi hracka 1 311 604
3. Néklady na prodané krmivo
e Krmivo 2 500 504 132
e Gumova hracka 100 504 132
4, Uhrada faktury od odbératele 4 001 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 25 uvadi zaaCtovani slevy ve formé poskytovanych darkt za 1 K¢ z pohledu
dodavatele. Toto feSeni neni nijak slozité, jen si dodavatel musi uvédomit,
ze tento poskytovany predmét neni darek v pravém slova smyslu, ale je bran jako urcita
forma slevy a proto knému musi 1 ve svém uUCetnictvi takto pfistupovat.
Pokud by dodavatel k tomuto pfedmétu piistupoval, jako k darku, bylo by to v prvé fadé

nespravné a za druhé by musel tento pfedmét zdanit dani z ptijmi.

Z nize uvedené tabulky 26 vyplyva, jak by Kk zat¢tovani slev ve formé poskytovanych

darkti za 1 K¢ pfistupoval odbératel.

Tabulka 26 Odbératel (Spolecnost B)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za nakoupené krmivo + gumova
hracka
e Krmivo 4 000 132 321
e Gumova hracka 1 501 321
2. Uhrada pohledavky dodavateli 4001 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
4.2.7 Vérnostni programy — sbirani bodi

V této Casti prace bude na modelovém piikladu ¢. 13 naznaceno, jak se z pohledu
ucetnictvi bude pfistupovat k zauctovani odmén z vérnostnich programti a to z pohledu

dodavatele 1 odbératele.
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Piiklad €. 13 Vérnostni programy - sbirani bodii

Spolecnost A, ktera prodava naradi na opravy aut, pfipravila pro své zdkazniky novy
vérnostni program. Za nakup nad 1 000 K¢ ziskava kazdy zakaznik 5 bodu. Ziska-li
zakaznik 100 bodu, bude mit narok na slevu ve vysi 1 500 K¢ z ceny plné vybaveného
kufru s nafadim, ktery tato spole¢nost nabizi. Platnost bodii je omezena na 24 mésicu
od jejich prvotniho pfidéleni. Spolecnost B vlastnici autoservis je stalym zakaznikem a
od spolecnosti A odebira zbozi pravidelné. V tomto roce spole¢nost B ziskala za své
nakupy v hodnoté 20 000 K¢ presné 100 boda. Spolecnost A predpoklada, ze spolecnost B
ziskané body vyuzije a vyméni za nabizenou odménu s dalSim nakupem v nésledujicim

roce.

Tabulka 27 Dodavatel (Spole¢nost A) — sledovany rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura za prodané zbozi 20 000 311 604
2. Naklady na prodané zbozi 10 500 504 132
3. Ptijem z prodeje zbozi 20 000 221 311
4, Rezerva na odmény z vérnostniho programu 1 500 554 459

Zdroj: vlastni zpracovani

Spole¢nost B v nésledujicim roce proméni ziskané body za slevu na plné vybaveny kufr

s nafadim, ktery je soucasti jeji dalsi objednavky ve vysi 6 000 K¢.

Tabulka 28 Dodavatel (Spole¢nost A) — nasledujici rok

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za prodané zbozi
e Cena zbozi 6 000 311 604
e Sleva na zboZi (Serpani bodii) 1500 604 311
2. Rozpusténi rezervy 1500 459 554

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 27 uvadi zaacltovani z pohledu dodavatele ve sledovaném roce a nasledujici
tabulka 28 uvadi, jak by dodavatel uc¢toval o vérnostnich programech konkrétné o sbirani
bodi v nésledujicim roce. Ultovani neni nijak slozité. Dodavatel jen musi
na poskytovanou slevu, o které se domniva, ze bude poskytnuta piisti rok, vytvofit rezervu.
V nasledujicim roce ji rozpusti, protoze skutecné¢ dojde k poskytnuti slevy. Tato rezerva

je tvofena ve vysi v budoucnu poskytované slevy, v tomto piipadé je to ¢astka 1 500 K¢.
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Tabulka 29 Odbératel (Spole¢nost B) — sledovany rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura za nakoupené zbozi 20 000 131 321

2. Piijemka zbozi na sklad 20 000 132 131

3. Platba za nakup zbozi 20 000 321 221
Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 30 Odbératel (Spole¢nost B) — nasledujici rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura za nakoupené zbozi 4500 131 321
2. Piijemka zbozi na sklad 4500 132 131

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 29 uvadi zauctovani ve sledovaném roce z pohledu odbératele a nésledujici
tabulka 30 wuvadi zauctovani v nasledujicim roce. Zde by neméli vznikat Zzadné

nesrovnalosti ¢i problémy se zauctovanim.
4.2.8 Pobidky v najemnich vztazich

I vnajemnich vztazich se lze setkat s jistou formou poskytovani slev a to ve formé
pobidek. O pobidku se fakticky jednd, pokud je poskytovana vyhradné za Gi€elem ziskani
nového najemce nebo udrzeni dosavadniho ndjemce. Tato Cast prace se zaméii predevsim
napobidku ve formé levnéj$tho ndjemného v pocateéni fazi ndjemniho vztahu.
Nize na modelovém piikladu €. 14 bude naznaceno, jak by se k pobidkam v najemnich

vztazich pfistupovalo z pohledu Gcetnictvi.
Piiklad ¢. 14 Pobidky v najemnich vztazich

Spolecnost A hledd volné nebytové prostory k pronajmu pro potieby svého podnikani.
Spole¢nost B (mozZny pronajimatel) nabizi pronajem nebytovych prostor na 6 let
(bez moznosti vypoveédi) celkem za 6 mil. K& Najem by se mél platit vzdy na konci
kazdého roku, a to ve vysi 1 000 000 K¢. Tyto prostory jsou sice pro spole¢nost A
vyhovujici, ale neni zde namontovana klimatizace. Pronajimatel tedy spole¢nosti A nabizi,
ze pokud si na vlastni naklady klimatizaci pofidi a nechd ji namontovat, mize ji nasledn¢
I odepisovat a 0 vysi tohoto technického zhodnoceni slevi najemné v 1. roce. Za téchto
podminek spolecnost A S pronajimatelem najemni smlouvu uzavie a v 1. roce najemniho

vztahu namontuje klimatizaci v hodnoté 450 000 K¢.
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Nyni bude v niZe uvedenych tabulkdch 31 — 34 naznaceno, jak by se tento piiklad

¢. 14 zatctoval v prvnim a druhém roce jak u pronajimatele, tak i najemce.

Tabulka 31 Pronajimatel (Spole¢nost B) —rok 1

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura za najemné (po sleve) 550 000 311 602
2. Ptijmy pftistich obdobi - ndjemné 375000 385 602
3. Pfijem za ndjemné 550 000 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 32 Pronajimatel (Spolecnost B) — rok 2

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1. Faktura za ndjemné 1000000 | 311 602

2. Zuctovani piijma piistich obdobi — pomérna 75000 | 602 385
Cast

3. Piijem za ndjemné 1000000 | 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 33 Najemce (Spole¢nost A) — rok 1

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1. Faktura pfijatda za klimatizaci a naslednou | 450 000 042 321
montaz
2. Zatazeni klimatizace do uzivani 450 000 022 042
3. Uhrada piijaté faktury za klimatizaci 450 000 321 221
4, Odpis klimatizace 75 000 551 082
5. Faktura za najemné (po sleve) 550 000 518 321
6. Vydaje pfistich obdobi - ndjemné 375 000 518 383
7. Uhrada najemného 550 000 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 34 Najemce (Spole¢nost A) — rok 2

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal

1. Odpis klimatizace 75000 | 551 082

2. Faktura za najemné 1000 000 | 518 321

3. Zuctovani vydaja pristich obdobi — pomérna 75000 | 383 518
Cast

4, Uhrada najemného 1000 000 | 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani

Jak jiz bylo uvedeno V teoretické ¢asti této prace, pobidky v najemnich vztazich se musi
casove rozliSovat a to u obou smluvnich stran, protoze pobidka se vztahuje k ziskéani

smluveného vztahu, ktery urcitou dobu trva a v ucetnictvi se musi uctovat o skutecnostech
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do obdobi, s nimz tyto skutecnosti casové a vécné souvisi, proto je tfeba Casového
rozlisSeni. Z ptikladu je ziejmé, ze v prvnim roce je vySe najemného snizena o castku
za klimatizaci. AvSak v druhém roce je jiz hodnota ndjemného v piedem stanovené vysi.
Celkova vyse najemného bude tedy Cinit 5 550 000 K¢&. Pronajimatel musi celkové naklady
na pobidku ve vysi 450 000 K¢, poskytnutou v 1. roce najemniho vztahu ve formé slevy
na najemném casové rozlisit po celou dobu trvani najemni smlouvy, tj. po dobu 6 let,
formou sniZeni vynost z najemného v kazdém roce o 75 000 K¢, coz je ziejmé z tabulky
31 a 32. U nijemce bude téz tato pobidka v hodnoté 450 000 K¢ v ucetnictvi ¢asove
rozliSena po dobu trvani najjemni smlouvy a to ve form¢ snizovani nakladi na najemné
Vv kazdém roce o 75000 K&. Najemce téZ musi Casoveé rozliSit ndklady na technickeé
zhodnoceni ve formé odpisi. CoZz je uvadéno vtabulce 33 a 34. Odpisy se budou

piedpokladat linearni. Z toho vyplyva, Ze vyse odpisu v kazdém roce bude ¢init 75 000 K¢.

4.3 Posouzeni danovych dopadi slev, bonusi a skont -

Z pohledu dané z pFijmi a dané z pridané hodnoty

Slevy, bonusy a skonta maji bezesporu vliv i na dan z pfidané hodnoty a dan z pfijmu.
Pravé z pohledu dan¢ z ptidané hodnoty doslo k uréitym zménam. Od 1. 4. 2011 nabyla
ucinnosti novela zdkona o dani z pfidané hodnoty, ktera zménila piistup platct k opravé
zékladu dan¢é a vySe dané pii snizeni ¢i zvySeni zakladu dané, ke kterému dojde po dni
uskutecnéni zdanitelného plnéni. Difive méli platci moznost opravy provést a nyni maji

povinnost tyto opravy provadét.

To znamend, Ze znéni zdkona o DPH platného do konce bfezna 2011 dodavateli
nenafizovalo, aby zadklad dané¢ a vysi dané opravil. Ztoho vyplyva, Ze vystavovani
opravnych danovych dokladi nebylo pro platce dané povinné. Opravy se provadéli zcela
vyjimecné a bonusy a skonta byli spiSe chdpany jako finan¢ni plnéni nepodléhajici dani

z ptidané hodnoty. (Sobotkova, 2011)

,,OvSem se zménou zakona o DPH od 1. 4. 2011 dochazi ke zménam v § 42 odst. 1, kde
se nyni striktné zavadi povinnost opravit zdklad dan¢ nebo vysi dané ve vSech zdkonem
vymezenych piipadech. Jednim z t&€chto pifipadd je i sniZeni zdkladu dané, ke kterému
dojde po datu zdanitelného plnéni, tedy k jeho dodate¢nému snizeni. Jsou timto piipadem
ale 1 skonta a bonusy? Dalo by se fici, ze ano. Jestlize je totiz zdkladem dané vSe,

co jako uplatu obdrzel nebo ma obdrzet platce dan¢ za uskuteénéné plnéni, pak se jisté
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poskytnutim bonusu ¢i skonta uplata méni, a tim i zdklad dan€. Zméni-li se tedy zaklad

dang¢, je nutné provést i jeho opravu.* (Sobotkova, 2011)
Postup p¥i poskytnuti skonta ¢i bonusu z pohledu DPH od 1. 4. 2011

Postup u dodavatele - poskytovatel bonusu ¢i skonta

Nejprve dodavatel rozhodne o poskytnuti bonusu ¢i skonta. Dale do 15 dnti od rozhodnuti
o poskytnuti bonusu ¢i skonta m& dodavatel povinnost vystavit opravny danovy doklad
na snizeni zakladu dané¢ a vySe dané, ktery nasledné¢ doru¢i odbérateli. A nakonec
ve zdafiovacim obdobi, ve kterém bude opravny danovy doklad dorufen odbérateli,
si dodavatel snizi danovou povinnost na vystupu V danovém ptiznani k dani z pridané

hodnoty. (Sobotkova, 2011)
Postup u odbératele — piijemce bonusu ¢i skonta

Odbératel v prvé fadé¢ vyhodnoti podminky ndroku na pfijeti bonusu ¢i skonta, a
poté provede opravu odpoctu dané na vstupu ve zdanovacim obdobi, ve kterém zjisti,
ze ma narok na bonus ¢i skonto. To znamena, Ze odbératel provede tuto opravu
ve zdaniovacim obdobi, ve kterém se dozvédél o okolnostech rozhodnych pro vznik
povinnosti tuto opravu provést, bez ohledu na doruceni opravného danového dokladu.

(Sobotkova, 2011)

Tato Cast bakalaiské prace se tedy zaméti na danové dopady téchto slev. Na vybranych
typickych prikladech bude naznafeno uctovani s vlivem dané zpfidané hodnoty a

poté bude okomentovan i vliv na dail z pfijmda.
4.3.1 Slevy poskytnuté pred uskuteénénim plnéni

Priklad €. 15 Slevy poskytované pred uskutecnénim plnéni (danovy pohled)

Spolecnost A ma smluvni dohodu s odbératelem, ze pokud jednorazové odebere zbozi
V hodnoté vyssi, jak 500 000 K¢ bez DPH poskytne mu slevu z ceny zbozi a to v hodnoté¢
2 % z hodnoty odebraného zbozi. Odbératel podminku splnil a jednorazové odebral zbozi

ve vysi 550 000 K¢ bez DPH. Zbozi bylo vyskladnéno v hodnoté 350 000 K¢.
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Tabulka 35 Dodavatel (Spolecnost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za prodané zbozi bez DPH 550 000 311 604
Slevy z ceny zbozi 11 000 604 311
DPH (539 000 * 21 %) 113190 311 343
2. Vyskladnéni zbozi v pofizovaci cené 350 000 504 132
3. Pfijem z prodeje zbozi 539 000 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 35 uvadi zatu¢tovani slev z pohledu dodavatele. V této tabulce je i naznacen vliv
dan¢ zptidané hodnoty. Z tabulky vyplyva, ze pokud je sleva poskytovana jesté
pied vystaveni danového dokladu, tj. k datu uskuteénéni zdanitelného plnéni dochazi
pouze ke snizeni ptivodniho zdkladu dané o ¢astku slevy. To znamena, Ze zakladem
pro vypocet dané z ptfidané hodnoty je cena snizend o Castku slevy, vtomto piipadé
se jedna o castku 539 000 K¢. Z této castky se nasledné vypocita vyse dané z ptidané

hodnoty.
Tabulka 36 uvadi, jak by k zatctovani této slevy ptistupoval odbératel.

Tabulka 36 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura piijata za nakoupené zbozi
e Cena bez dan¢ 539 000 131 321
e DPH 113190 343 321
2. Piijem zbozi na sklad 539 000 132 131
3. Uhrada dodavatelské faktury 652 190 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
Vliv na dan z piijmu

Podnikatelské subjekty zjistuji sviyj zaklad dané zucetniho vysledku hospodareni,
proto bude zadklad dan¢ u dodavatele ovlivnén ihned pii poskytnuti slevy a to ve formé

snizeni zakladu dané.

V piipad¢ odbératele tak okamzity vliv na zaklad dané nebude. Odbératel nakupuje zasoby,
které pii pofizeni zatcétuje do aktiv (zadny vliv na zéklad dan¢) a proto se vliv z poskytnuté
slevy na jeho zaklad dan¢ projevi az pii spotieb¢ ¢i prodeji téchto zasob, kdy bude hodnota

teprve zauctovana do nakladu.

53



4.3.2 Slevy poskytované po uskutecnéni zdanitelného plnéni

Priklad ¢. 16 Slevy poskytované po uskute¢néni plnéni (dafiovy pohled)

Spolecnost A vystavila spolecnosti B fakturu za odebrané zbozi v hodnoté 320 000 K¢
bez DPH. Z divodu $patné jakosti, spole¢nost A dodate¢né poskytla spole¢nosti B slevu
na odebrané zbozi v hodnoté 30 000 K¢.

Tabulka 37 Dodavatel (Spolecnost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura vystavena za prodané zbozi
e Cenahbez DPH 320 000 311 604
e DPH21% 67 200 311 343
2. Opravny danovy doklad na poskytnutou slevu
e Cenahbez DPH - 30 000 311 604.200
e DPH21% -6 300 311 343
3. Uhrada faktury od spoleénosti B 350 900 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 37 uvadi, jak by k poskytovanym slevdim po uskuteénéni zdanitelného plnéni
ptistupoval dodavatel. V tabulce se uvadi i vliv dan€ z pfidané hodnoty. Z tabulky vyplyva,
ze dodavatel vystavi opravny danovy doklad, na kterém bude cena bez dan¢ jako zéklad
dané, za které se nasledn¢ vypocita dané z ptidané hodnoty. Tento opravny danovy doklad
bude snizovat piivodni zéklad dan€ a pivodni vysi dané. Zakladem dané¢ tedy bude rozdil

mezi ptivodni cenou a cenou po oprave.
Tabulka 38 uvadi zauctovani slevy z pohledu odbératele.

Tabulka 38 Odbératel (Spole¢nost B)

C. | Uketni pFipad K¢ MD Dal
1 Faktura pfijata za nakoupené zbozi
e (Cena bez dan¢ 320 000 131 321
e DPH21% 67 200 343 321
2. Opravny danovy doklad
e Cenabez DPH - 30 000 131 321
e DPH21% -6 300 343 321
3. Prevzeti zbozi na sklad 290 000 132 131
4, Uhrada faktury na zdkladé bankovniho vypisu | 350 900 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
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Vliv na dan z pfijmui

U dodavatele doSlo vystavenim opravného danového dokladu ke snizeni vynostli, coz ma

dopad na snizeni zédkladu dang¢.

U odbératele doslo ke snizeni hodnoty zasob, které byly ndsledné zauctovany do aktiv,
coz nemd vliv na zdklad dané€. Teprve az ucetni jednotka tyto zasoby proda ¢i spotiebuje,
to znamena, Ze je zauctuje do nakladd, bude tato ucetni operace mit u odbératele vliv

na zaklad dané a to ve formé snizeni zadkladu dané.
4.3.3 Skonto za véasnou uhradu

Priklad €. 17 Skonto za v¢éasnou ihradu (danovy pohled)

Spolecnost A nabizi na zdklad¢ smluvniho ujednani svému stalému obchodnimu partnerovi
— spole¢nosti B skonto ve vysi 3 % z fakturované ceny zbozi bez DPH, pokud fakturu
za nakup zbozi uhradi do 10 dnt od vystaveni faktury, pficemz doba splatnosti faktur
je25dntt od vystaveni. Spole¢nost B od spole¢nosti A koupila zbozi v hodnoté
350 000 K¢ bez DPH a uhradila fakturu do 7 dnd. Na faktufe je uvedeno, ze pokud
se spolec¢nosti B podaii splnit podminky pro poskytnuti skonta, miize uhradit ¢astku jiz
snizenou o dané skonto. Spolecnost A dané zbozi vyskladnila v hodnoté¢ 300 000 K¢ a

po pfijeti snizené thrady za prodané zbozi vystavila na skonto dobropis.

Tabulka 39 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. Ucetni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura vystavena za prodané zbozi
e Cenabez DPH 350 000 311 604
e DPH21% 73 500 311 343
2. Vyskladnéni zbozi 300 000 504 132
3. Pfijem z prodeje zbozi 410 795 221 311
3. Opravny danovy doklad
e Poskytnuté skonto 10 500 604 311
e DPH21% 2 205 343 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Ztabulky 39 vyplyva, jak by zpohledu ucetnictvi a dan€ zpiidané hodnoty
K poskytnutému skontu pfistupoval dodavatel. Poskytnuti skonta bylo podminéno véasnym
zaplacenim faktury. Dodavatel tedy nemél jistotu, zda k poskytnuti skonta opravdu dojde.

Nejprve doslo k vystaveni faktury na puvodni Castku a az pii véasném zaplaceni této
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faktury doSlo ke splnéni podminky a dodavatel mohl poskytnout slev ve formé skonta.
Jedna se tedy o dodatecné poskytovanou slevu, proto dodavatel musel vystavit opravny
danovy doklad, pomoci néj snizil ptivodni zaklad dan¢ a plvodni vySi dané z ptidané

hodnoty.

Nize uvedena tabulka 40 ndzorn¢ ukazuje, jak by ke skontu za v€asnou thradu piistupoval

odbératel a to zejména z hlediska dan¢ z pfidané hodnoty.

Tabulka 40 Odbératel (Spole¢nost B)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura pfijata za nakoupené zbozi
e Cenabez DPH 350 000 131 321
e DPH21% 73 500 343 321
2. Piijemka zbozi na sklad 350 000 132 131
3. Uhrada faktury pfijaté dodavateli 410 795 321 221
4. Opravny danovy doklad
e Prijaté skonto 10 500 321 132
e DPH21% 2 205 321 343

Zdroj: vlastni zpracovani
Vliv na dan z piijmu

Obecné plati, ze kazda poskytovana sleva je danové uinna, aZz na nckteré vyjimky.
| v tomto ptipadé je ziejmé, Ze vSechny ndklady a vynosy vzniklé spole¢né s poskytnutym
skontem budou danové uznatelné a proto budou mit vliv na zaklad dané a ptipadnou dan

Z ptidané hodnoty. V tomto ptipad¢ tedy zadny problém z hlediska dan¢ z pfijma nevznika.

Na niZze uvedené tabulce 41 bude naznaceno, jak by dodavatel k tomuto konkrétnimu

piipadu pfistupoval do konce biezna 2011, jesté pfed novelizaci zakona o DPH.
Piiklad ¢. 18 Skonto z pohledu DPH pied 1. 4. 2011

Tabulka 41 Dodavatel (Spole¢nost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura vystavena za prodané zbozi
e Cenabez DPH 350 000 311 604
e DPH21% 73 500 311 343
2. Vyskladnéni zbozi 300 000 504 132
3. Piijem z prodeje zboZi 413 000 221 311
3. Zapocet pohledavky s narokem na skonto 10 500 604 311

Zdroj: vlastni zpracovani
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Z vyse uvedené tabulky 41 je ziejmé, ze dodavatel nevystavil danovy doklad, protoze
to nebyla jeho povinnost, ale pouze v bod¢ 3 snizil své vynosy pomoci u¢tu 604 a zaroven
snizil svou pohledavku za odbératelem na Gctu 311 ve vysi poskytnutého skonta v hodnoté

10 500 K¢. Dodavatel neprovedl opravu zakladu dané ani vysi dang.
4.3.4 Darky poskytované za symbolickou 1 K¢

Piiklad €. 19 Sleva ve formé poskytovani darkia za 1 K¢ (dafiovy pohled)

Spolec¢nost A se zabyva prodejem vysoce kvalitniho krmiva pro psy. Tato spolecnost
vyhlasila pro své odbératele nasledujici akci. Pfi koupi krmiva pro psy v hodnoté vyssi
jak 3 000 K¢ bez DPH, dostane navic gumovou hracku pro psy v hodnoté 1 K¢ bez DPH.
Spole¢nost B si v ramci této akce koupila krmivo v hodnoté 4 000 K¢ bez DPH. V ramci
této akce spolecnost A nakoupila 20 ks gumovych hracek, jejichZ pofizovaci cena byla

100 K¢/ks bez DPH. Krmivo vyskladnila v hodnoté 2 500 K¢.

Tabulka 42 Dodavatel (Spolecnost A)

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Nékup gumovych hracek
e Cenabez DPH 2 000 132 211
e DPH21% 420 343 211
2. Faktura za prodané zbozi
e Krmivo (cena bez DPH) 4 000 311 604
DPH 21 % 840 311 343
e Gumova hracka (cena bez DPH) 1 311 604
DPH 21 % 0,21 311 343
3. Néklady na prodané krmivo a gum. hracku
e Krmivo 2 500 504 132
e Gumova hracka 100 504 132
4, Uhrada faktury od odbératele 4 841,21 221 311

Zdroj: vlastni zpracovani

Vyse uvedend tabulka 42 uvadi pfistup z pohledu dodavatele a to zejména z hlediska dané
z ptidané hodnoty. V tomto ptipadé by z hlediska dan¢ z pfidané hodnoty neméli vznikat
z4dné problémy, jen je potieba, aby si dodavatel dal pozor na to, Ze musi zdanit 1 hodnotu
poskytované¢ho predmétu za 1 K¢. I tento poskytované piedmét je pfedmétem dané

z ptidané hodnoty.
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Tabulka 43 uvadi ptistup z pohledu odbératele piijemce poskytnutého zvyhodnéni.

Tabulka 43 Odbératel (Spole¢nost B)

C. Ugetni piipad K¢ MD Dal

1 Faktura za nakoupené krmivo + gumova
hracka

e Krmivo (cena bez DPH) 4 000 132 321

DPH 21 % 840 343 321

e Gumova hrac¢ka (cena bez DPH) 1 501 321

DPH 21 % 0,21 343 321

2. Uhrada pohledavky dodavateli 4841,21 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
Vliv na dan z pfijmui

U poskytovanych darkt z hlediska dané z pfijmu by se jiz mohl objevit problém, protoze
vétSina firem tyto poskytované darky prezentuje jako darky k ndkupu ,,zdarma®,
coz vlastné neni pravda. Pokud by tyto darky byli opravdu zdarma, byly by posuzovany
jako dar a museli by se zdanit dani z pfijma. I kdyz tyto darky k nakupu mnoho firem
prezentuje tak, Ze jsou poskytovany prakticky zdarma, neni tomu tak, je to jen jejich chytry
marketingovy tah, jak naldkat zakazniky ¢i odbératele, aby jejich produkty kupovali.
O darek se jednat prakticky nemuze, protoze tento predmét poskytovany at’ uz zdarma
¢i za 1 K¢, se vaze na nakup urcitého produktu. Pokud je tedy tento pfedmét poskytovany
zdarma, jedna se 0 slevu v nepenézni hodnoté. Proto je pro zjednoduSeni vySe uveden
piiklad poskytovanych darkii za symbolickou cenu 1 K¢, protoze v tomto piipadé nemiize
byt pochyb o tom, Ze by se mohlo jednat o darek. Odbératel za tento pfedmét musel

zaplatit.
4.3.5 Vérnostni programy — sbirani bodi
Piiklad €. 20 Vérnostni programy - sbirani bodi (danovy pohled)

Spolecnost A, ktera prodava naradi na opravy aut, pfipravila pro své zakazniky novy
vérnostni program. Za nakup nad 1 000 K¢ bez DPH ziskava kazdy zakaznik 5 bodd.
Ziska-li zakaznik 100 bodi, bude mit narok na slevu ve vysi 1 500 K¢ bez DPH z ceny
pln€ vybaveného kufru s nafadim, ktery tato spole¢nost nabizi. Platnost bodll je omezena
na 24 meésicti od jejich prvotniho ptidéleni. Spolecnost B vlastnici autoservis je stalym
zédkaznikem a od spole¢nosti A odebird zbozi pravidelné. V tomto roce spole¢nost B

ziskala za své nakupy v hodnoté 20 000 K¢ bez DPH ptesné 100 bodd.
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Spole¢nost A piedpoklada, ze spolecnost B ziskané body vyuzije a vyméni za nabizenou

odménu s dal$im nakupem v nasledujicim roce.

Tabulka 44 Dodavatel (Spole¢nost A) — sledovany rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za prodané zbozi
e Cenabez DPH 20 000 311 604
e DPH21% 4 200 311 343
2. Néklady na prodané zbozi 10 500 504 132
3. Pfijem z prodeje zbozi 24 200 221 311
4, Rezerva na odmény z vérnostniho programu 1500 554 459

Zdroj: vlastni zpracovani

Spole¢nost B v nasledujicim roce proméni ziskané body za slevu na pln¢ vybaveny kufr

s nafadim, ktery je soucasti jeji dalsi objednavky ve vysi 6 000 K¢ bez DPH.

Tabulka 45 Dodavatel (Spole¢nost A) — nasledujici rok

C. | Uketni p¥ipad K¢ MD Dal
1 Faktura za prodané zbozi
e (Cena zbozi bez DPH 6 000 311 604
e Sleva na zbozi (Cerpani bodit) 1500 604 311
e DPH 21 % (4 500 * 21 %) 945 311 343
2. Rozpusténi rezervy 1 500 459 554

Zdroj: vlastni zpracovani

Tabulka 44 a 45 uvadi pfistup k zauctovani z pohledu dodavatele a to ve sledovaném roce
a nasledn¢ i v nasledujicim roce. Ve sledovaném roce dojde K vytvofeni rezervy
na budouci predpokladané vydaje spojené Sodménami =z veérnostniho programu.

V nésledujicim roce doslo k rozpusténi této rezervy.

Nize uvedené tabulky 46 a 47 uvadi pohled na tuto problematiku ze strany odbératele

téz ve sledovaném i nésledujicim roce.

Tabulka 46 Odbératel (Spole¢nost B) — sledovany rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za nakoupené zboZi
e Cena bez DPH 20 000 131 321
e DPH21% 4 200 343 321
2. Piijemka zbozi na sklad 20 000 132 131
3. Platba za nakup zbozi 24 200 321 221

Zdroj: vlastni zpracovani
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Tabulka 47 Odbératel (Spole¢nost B) — nasledujici rok

C. | Uketni piipad K¢ MD Dal
1 Faktura za nakoupené zbozi
e Cenabez DPH 4 500 131 321
e DPH21% 945 343 321
2. Piijemka zbozi na sklad 4 500 132 131

Zdroj: vlastni zpracovani
Vliv na dan z pfijmui

Jak jiz bylo vySe uvedeno, obecné jsou vSechny poskytované slevy dafové ucinné,
avSak existuji vyjimky a pravé rezervy, které jsou meziro¢né tvofeny, patii mezi né.
To znamena, ze rezerva, kterou dodavatel vytvofil v béZném roce v souvislosti
s poskytovanou slevou v pfistim roce, je danové neuznatelnym nakladem ve vysi
poskytované slevy 1500 K¢. Toznamena, ze nebude mit vliv na zaklad dang,
ani ptipadnou dan z pfijmu. Dafiovym nakladem bude az skute¢né poskytnutd sleva

v dalsim ucetnim obdobi.
4.3.6 Pobidky v najemnich vztazich

Z hlediska dan¢ z pfijml, bude mit cCasové rozliSeni vynosti u najemce a ndkladl
U pronajimatele vliv na zdklad dan¢ a néslednou vysi dané z piijmi v jednotlivych letech
trvani najemni smlouvy. VSechny tyto ndklady a vynosy budou danové uznatelné.
Avsak problém by mohl nastat v pfipad¢ najemce, ktery si v prvnim roce zvysil néklady
prostiednictvim ¢asového rozliSeni pobidky. Tim padem u nédjemce dochazi ke snizeni
zakladu dan¢ a nésledné dané z pfijmi. Najemce si pred spravcem dané¢ bude muset

tyto néklady v prvnim roce obhdjit.

Snéaklady u pronajimatele zadny problém nehrozi, protoze jsou to naklady na ziskani
nového najemce, tudiz vedou k dosazeni, zajiSténi a udrzeni zdanitelnych piijmu

dle § 24 odst. 1 ZoDzP.

Z hlediska DPH by nemél vzniknout Zadny problém. Dle § 36 odst. 1 Zakona o DPH
je zakladem dané vSe, co jako uplatu obdrzel nebo ma obdrzet platce za uskute¢néné
zdanitelné plnéni, vnaSem piipadé se tedy bude jednat o pifijem za ndjemné.
Dle § 36 odst. 5 Zakona o DPH se tento zaklad dan¢ snizuje 0 poskytnutou slevu z ceny,

to znamena4, ze se tato sleva do zakladu dan¢€ nezahrnuje.
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5 Zavér

Cilem bakalaiské prace bylo na zakladé literarni reSerSe ziskat vSechny dostupné
informace potiebné k zauctovani slev, bonust a skont. Tyto informace byly uvedeny
V teoretické Casti této prace. Na zaklad¢ ziskanych informaci byla provedena analyza a
nasledné vypocty, jak se slevy, bonusy a skonta promitaji v ucetnictvi a v danich.
Z hlediska dani se tato prace zaméfovala na dan zpfijmi a dan zptfidané hodnoty.
Provedena analyza a nasledné vypocty byli naplni praktické Casti této prace, kde byly
tyto vysledky analyzy naznaceny na modelovych prikladech, jak ze strany poskytovatele

zvyhodnéni resp. dodavatele, tak i ze strany piijemce resp. odbératele.

Tato prace se zabyvala v souvislosti s vytyCenymi cily pfevazné ruznymi druhy slev,
bonust a skont a jejich zat¢tovanim a danovymi dopady. Jednalo se pievazné o slevy
poskytované pied uskuteCnénim zdanitelného plnéni, slevy poskytované dodate¢né
po uskutecnéni zdanitelného plnéni, slevy z diivodu nedodrZeni kvality dodavky, finan¢ni
bonus, naturalni bonus a skonto za v¢asnou thradu. Dale se prace také zabyvala pobidkami
V ngjemnich vztazich, darky za symbolickou 1 K¢ a vérnostnimi programy (sbirani bod),
které se slevami uzce souvisi, protoze jsou také povazovany za urCitou formu slev.
Prace si nekladla za cil zanalyzovat vSechny mozné situace, ve kterych dochazi
K poskytovani slev, ale cilem bylo ukazat nejbéznéjsi poskytované formy slev
V obchodnich vztazich a také n€které sporné a problematické oblasti s poskytovanim slev

spojené.

K problematice slev bonusu a skont neexistuje ucelené a komplexni zpracovani v oblasti
ucetnictvi a dani a proto mohou vznikat problémy v nejasnosti vykazovani téchto forem
poskytovanych slev. V ucetnictvi se pak objevuji alternativni feSeni pfistupu k témto
formdm slev. Proto byla provedend literarni reSerSe a naslednd analyza a na zakladé¢
ziskanych informaci, bylo v praktické ¢asti uvedeno nejvhodnégjsi feSeni pro zatctovani

téchto forem slev.

Slevy izce souvisi i s dani z pfidané hodnoty a dani z pfijma, proto se posledni Cast prace
zamé&fovala na danové dopady slev, bonusu a skont. Z hlediska dani je velmi dilezité,
aby ucetni jednotka piesné védéla, jaky dopad mohou mit slevy na vysi dané z piidané

hodnoty a naslednou dan z pfijmt. Proto byla v této praci naznacena metodika, jak by
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se mélo ke slevam zhlediska dani pfistupovat, aby nedochazelo ke kraceni dané

¢i k nespravnému snizovani zakladu dané pro vypocet dané z piidané hodnoty.

Je nutno podotknout, Ze vhodné zauctovani bylo v n¢kterych ptipadech velmi sporné a
ucetni jednotka nemusi mit vzdy jasno, jak nckteré formy slev v ucetnictvi zachytit.
Proto by bylo nejspiSe vhodné zaméfit se vice na tento typ slev a ze strany zdkonodarct
by bylo vice nez vhodné, aby o tuto problematiku doplnili stavajici legislativni G¢etni
predpisy, protoze je ziejmé, ze stavajici legislativni Gprava v téchto spornych situacich
ucetnim jednotkam nikterak nepoméha. Tento krok ze strany zakonodarci by byl vhodny

i z toho divodu, aby doslo k jednotnosti vykazovani téchto forem slev.

Tato prace by meéla slouzit jako zakladni pomuicka pro zaucétovani zékladnich typh
poskytovanych slev, bonusii a skont a také jako skromny pfispévek ke komplexnimu

pohledu na feSenou problematiku poskytovani slev v ucetnictvi a danich.

62



6 Seznam pouzité literatury

Knizni a internetové zdroje

BENDA, Vaclav, 2011. Lexikon ucetnich souvztaznosti od A do Z [online]. [cit. 2015-11-
19].  Dostupné z:  http://www.dashofer.cz/download/pdf/us2/us2-ukazka-2011-06-
nahled.pdf?wa

BISWAL, Jaikishan, 2011. Sales Promotion. In: PHILIP KOTLER 2011-2013 [online]. 28
November 2011 [cit. 2015-11-19].
Dostupné z: http://philipkotler2013.blogspot.cz/2011/11/sales-promotion.html

BRYCHTA, Ivan, 2010. Dobropis z t&etniho i datiového pohledu. Ucetnictvi v praxi
[online]. Praha: Wolters Kluwer, ¢. 9. [cit. 2015-11-19]. Dostupné z:
http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-d35599v45286-dobropis-z-ucetniho-i-

danoveho-pohledu/

BRYCHTA, Ivan, 2011. Rizné formy podpory prodeje z pohledu dani a ucetnictvi.
Ucetnictvi v praxi [online]. Praha: Wolters Kluwer, ¢. 10, s. 4-7. [cit. 2015-11-19]. ISSN
1211-7307. Dostupné zZ: http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-

d35229v44920-ruzne-formy-podpory-prodeje-z-pohledu-dani-a-ucetnictvi/

DERGEL, Martin, 2005. Reklamace vadného zbozi. Ucetnictvi v praxi [online]. Praha:
Wolters Kluwer, C. 7. [cit. 2015-11-19]. Dostupné z:
http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-d1648v1624-reklamace-vadneho-zbozi/

FITRIKOVA, Dagmar a Dagmar PROCHAZKOVA, 2013. Nep#imé bonusy z dafiového a
t&etniho pohledu. Ucetnictvi v praxi [online]. Praha: Wolters Kluwer, &. 9, s. 22-27. [cit.
2015-11-19]. ISSN 1211-7307. Dostupné z:
http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-d42675v53747-neprime-bonusy-z-

danoveho-a-ucetniho-pohledu/

FORET, Miroslav, 2003. Marketingova komunikace: ziskani pozornosti zdkaznikii a
naplnéni jejich ocekavani. Vyd. 1. Brno: Computer Press, xv, 275 s. ISBN 80-7226-811-2.

FORET, Miroslav, 2012. Marketing pro zacatecniky. 1. vyd. Brno: Edika, viii, 184 s. ISBN
978-80-266-0006-0.

63



CHALUPA, Rostislav a kol., 2011. Abeceda ucetnictvi pro podnikatele 2011,
vyd. Olomouc: ANAG, 440 s. Ugetnictvi. ISBN 978-80-7263-650-1

KOURILOVA, Jindra, 2005. Slevy nejen v uéetnictvi. Ucetnictvi v praxi [online]. Praha:
Wolters Kluwer, ¢. 8. [cit. 2015-11-19]. Dostupné zZ:
http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-d1655v1631-slevy-nejen-v
ucetnictvi/?search_query=%24issue%3D418&order_by=&order_dir=&type=&search_resu
Its_page=1

KRUPOVA, Lenka, 2008. Vykazovani zasob podle IFRS. Ucetnictvi v praxi [online].
Praha:  Wolters Kluwer, ¢. 10. [cit. 2015-04-18].  Dostupné  z:
http://www.ucetnikavarna.cz/archiv/dokument/doc-d4111v5514-vykazovani-zasob-podle-
ifrs/?search_query=$index=337

LOUSA, Frantisek, 2007. Zdsoby: komplexni privvodce uctovanim a oceriovinim.

3. aktualiz. vyd. Praha: Grada, 172 s. ISBN 978-80-247-2117-0.

NARODNI UCETNI RADA. I 17 - Pobidky v najemnich vztazich. In: Ndrodni vicetni
rada [online]. [cit. 2015-11-19]. Dostupné z: http://www.nur.cz/media/l _17.pdf

RYNES, Petr, 2011. Podvojné ucetnictvi a ticetni zavérka. 11. aktualiz. vyd. Olomouc:
Anag, 1031 s. ISBN 978-80-7263-633-4.

SOBOTKOVA, Veronika, 2011a. Opravy zékladu dan& a opravy vyse dané podle § 42 a
43 zékona o DPH platného od 1. 4. 2011. Dané a pravo v praxi [online]. Praha: Wolters
Kluwer, C. 7. [cit. 2015-11-19]. Dostupné z:
http://www.danarionline.cz/archiv/idokument/doc-d34317v43810-opravy-zakladu-dane-a-

opravy-vyse-dane-podle-42-a-43-zakona-o-dph/

SOBOTKOVA, Veronika, 2011b. Bonusy a skonta z hlediska DPH od 1. 4. 2011. Dané a
pravo v praxi [online]. Praha: Wolters Kluwer, ¢. 8. [cit. 2015-04-18]. Dostupné z:
http://www.danarionline.cz/archiv/dokument/doc-d34805v44422-bonusy-a-skonta-z-
hlediska-dph-od-1-4-2011/

STOHL, Pavel, 2013. Ucebnice ticetnictvi 2013: pro stiedni Skoly a verejnost. 14. upr.
vyd. Znojmo: Pavel Stohl, 213 s. 8 sv. ISBN 978-80-87237-58-8.

64



Ucetnictvi podnikatelii 2014: vyklad je zpracovan k pravnimu stavu ke dni 1. 1. 2014,
2014. 11. vyd. Praha: Wolters Kluwer, xiv, 522 s. Meritum (Wolters Kluwer). ISBN 978-
80-7478-447-7.

Legislativni zdroje

Cesky t&etni standard &. 19 Naklady a vynosy [online]. [cit. 2015-04-21]. Dostupné z:
http://business.center.cz/business/finance/ucetnictvi/ceske-ucetni-

standardy/podnikatele/019.aspx

Mezinarodni Gcetni standardy IAS 2 — Zasoby [online]. [cit. 2015-04-21]. Dostupné z:

www.ucetni-portal.cz/stahnout/ias-2-cz_833.pdf

Mezinarodni ucetni standardy IAS 18 — Vynosy [online]. [cit. 2015-04-21]. Dostupné z:

www.ucetni-portal.cz/stahnout/ias-18-cz_845.pdf

Zakon ¢. 235/2004 Sb., o dani z ptidané hodnoty [online]. [cit. 2015-04-21]. Dostupné z:

http://business.center.cz/business/pravo/zakony/dph/

Zakon ¢. 586/1992 Sb., o danich zpfijma [online]. [cit. 2015-04-21]. Dostupné z:

http://business.center.cz/business/pravo/zakony/dprij/

Zakon ¢. 563/1991 Sb., o ucetnictvi, ve znéni pozd¢jSich predpisu [online]. [cit. 2015-04-

21]. Dostupné z: http://business.center.cz/business/pravo/zakony/ucto/

65



7 Seznam prikladi a tabulek

7.1 Seznam priklad

Priklad €.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad €.

Priklad €.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad €.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad ¢.

Priklad €.

Priklad ¢.

1 Slevy z pohledu ¢eskych ucetnich standardl ...........coccevviieiiiiiiii 33
2 Slevy z pohledu mezinarodnich ucetnich standardi............ccocvvviiiieninnnnnnne 34
3 Slevy poskytované pred uskutecnénim plnéni .........ccocoevviiiiieiiiniiiieee, 36
4 Slevy poskytované po uskutecnéni pInéni..........ccooeriieiiniiinii i 36
5 Slevy z divodu nedodrzeni kvality dodavky, varianta Aa B .........cccceevnenne 38
6 Sleva z diivodu nedodrzeni kvality dodavky, varianta C ...........ccccovvviinennn. 40
7 Jednordzovy financni BONUS ..........coiieiiiiiiiieiiic e 41
8 RoCni fINancni BONUS ........ccoeiiiiiiiii e 42
9 Jednorazovy naturalni BONUS .........ccvviiiiiiiiiiiiiee e 43
10 RoCni naturdlnd BOMUS .........coeviiiiiiii i 44
11 Skonto za v€asnou Ghradu...........coeiiiiiiiiiniiieie e 45
12 Sleva ve formé poskytovani darku za 1 KC.......cooooviiiiiiiiiiiiie 46
13 Vérnostni programy - sbirani bodil...........ccoccviiiiiiiiiiniiie e 48
14 Pobidky v najemnich vZtaziCh.........ccccceiiiiiiiiiiiii e 49
15 Slevy poskytované pied uskute¢nénim plnéni (dafiovy pohled) .................... 52
16 Slevy poskytované po uskuteénéni plnéni (daiiovy pohled) .........cccocuveunnnee. 54
17 Skonto za v€asnou thradu (dafiovy pohled).......ccccvcvviiiiiiiiiiiiiieee 55
18 Skonto z pohledu DPH pied 1. 4. 2011 ...ccocoiiiiiiiiiiiieeceee e 56
19 Sleva ve formé& poskytovani darkii za 1 K¢ (daftovy pohled)..........ccccoeveenee. o7
20 Vérnostni programy - sbirani boda (dafiovy pohled) ........ccocvvviiiieiiirinnene 58

66



7.2 Seznam tabulek

Tabulka 1 Dodavatel (SPOIEENOST A) ....civeeeiiriiiieeieiiesie et seeseeste e e e e e sae e reeee e 33
Tabulka 2 Odbératel (SpoleCnost B) .........ccoiiiiiiiiiiiieiesisese e 33
Tabulka 3 Odbérate]l (SPOIECNOSt A) ....ocuiiviiiiiieiieieieie e 34
Tabulka 4 Odberatel (SPOIECNOSt A) ....cciveieiiiieiiieie ettt 35
Tabulka 5 Dodavatel (SPOIECNOST A) ....ccveeeeirieiieeie e sie et sreeste e 36
Tabulka 6 Odbératel (SPoleCnOoSt B) .....ccveieiiiiiiieiie e 36
Tabulka 7 Dodavatel (SPOIECNOSt A) .....c.eiuiiiiiieiieiiieie et 37
Tabulka 8 Odbératel (SpPoleCnost B) .........ccocviiriiiiiiiieiiises e 37
Tabulka 9 Dodavatel (SPOIEENOSt A) ....civeeeiriiiiiieiesie e 38
Tabulka 10 Odbératel (SPOleCnost B) .....ccueiiiiieieiie e 38
Tabulka 11 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....ooveiviiiiiiiiiieie e 39
Tabulka 12 Odbératel (SpoleCnost B) ........coviiiieiiiiieiesiessee e 39
Tabulka 13 Dodavate]l (SPOIECNOSt A) ..oveieeiiiiiiieieiie et 40
Tabulka 14 Odbératel (SPOleCnost B) ......ccveiiiiiiiiiic it 40
Tabulka 15 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....ooviiiriiiiiiiieie e 41
Tabulka 16 Odbératel (SpoleCnost B) .......civiiiiiiiiieiiiisisseeee e 41
Tabulka 17 Dodavatel (SPOIECNOSt A) .....c.eiiiiiiiiiieieiene e 42
Tabulka 18 Odbératel (SpoleCnost B) ......cccveiiiiiiiiiie i 42
Tabulka 19 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ..ovveiiirieiieieiie et 43
Tabulka 20 Odbératel (Spole€nost B) .......coviiiiiiiiiiiiesisesseee e 44
Tabulka 21 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....ocveiiriiiiiiieie i 44
Tabulka 22 Odbératel (SPoleCnost B) ......cviiiiiiiiiieieiese e 45
Tabulka 23 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ..ovvieiirieiiieie e ee e 45
Tabulka 24 Odbeératel (SpoleCnost B) .......coiiiiiiiiiiieiesseseeee e 46
Tabulka 25 Dodavate]l (SPOIECNOSt A) ..oivveeiiiiiieieiie et 47

67



Tabulka 26 Odbératel (SPOleCnOSt B) ......coviiiiiiiiiiiiiieiese e 47

Tabulka 27 Dodavatel (Spole¢nost A) — sledovany 10K .........ccevvreeriereiiiesiene e, 48
Tabulka 28 Dodavatel (Spolecnost A) — nasledujici T0K........ccovervrveeriveresiinneenesie e 48
Tabulka 29 Odbératel (Spolecnost B) — sledovany roK.........ccccevvreninieninnicnnsie e 49
Tabulka 30 Odbeératel (Spolecnost B) — nasledujici rok...........coovvviiiieniniiiiiniiecee, 49
Tabulka 31 Pronajimatel (Spolecnost B) — ROK 1 .......cccccoiiiiiiiiiiiiinieese e 50
Tabulka 32 Pronajimatel (Spolecnost B) —TOK 2 ........cccveviiiiiiirieiieceece e 50
Tabulka 33 Najemce (Spolenost A) — FOK L .......covoiiiiiiiiiiiiiiieeeeee e 50
Tabulka 34 Najemce (SpoleCnost A) — FOK 2 .....ooviiieiieiecieseee e 50
Tabulka 35 Dodavatel (SPOIEENOSt A) ....oiveiiiieieieiieie e 53
Tabulka 36 Odbératel (SPOleCnost B) ......cccveiiiiiiiiiie e 53
Tabulka 37 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....ooueiuiiiiiiiiieie e 54
Tabulka 38 Odbératel (SPOleCNOSt B) ...ccuveviiiiiieieiie e 54
Tabulka 39 Dodavate]l (SPOIECNOSt A) ..oveeeeiieiiieieiie e 55
Tabulka 40 Odbératel (SPoleCnost B) ......cciiiiiiiiiieieiesic e 56
Tabulka 41 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....ovviiviiiiieieieie e 56
Tabulka 42 Dodavatel (SPOIECNOSt A) ....oiveiiririiiiiieie et 57
Tabulka 43 Odbératel (SpoleCnost B) ........coviiiiiiiiiieieiiesesee e 58
Tabulka 44 Dodavatel (Spolecnost A) — sledovany 10K .........cccevvririinieniniieiesee e 59
Tabulka 45 Dodavatel (Spolecnost A) — nasledujici r0K........ccevvivieriereiiienieene e, 59
Tabulka 46 Odbeératel (Spole¢nost B) — sledovany roK..........c.cccoeieiriinenencniencseseeens 59
Tabulka 47 Odbératel (Spolecnost B) — nasledujici T0K........ccccvervienienresiiniieiecee e 60

68



8 Prilohy

Smérna uctova osnova

022 — Hmotné movité véci a jejich soubory

042 - Potizeni dlouhodobého hmotného majetku
082 - Opravky k samostatnym movitym vécem a soubordm movitych véci
123 — Vyrobky

131 — Potizeni zbozi

132 — Zbozi na sklad¢ a v prodejnach

211 - Pokladna

221 — Bankovni ucty

311 — Odbératele

315 — Ostatni pohledavky

321 — Dodavatelé

325 — Ostatni zdvazky

343 — Dan z ptidané hodnoty

383 — Vydaje pftistich obdobi

385 — Piijmy pristich obdobi

395 — Vnitini zauctovani

459 — Ostatni rezervy

501 — Spotieba materialu

504 — Prodané zbozi

518 — Ostatni sluzby

548 — Ostatni provozni néklady



551 - Odpisy dlouhodobého nehmotného a hmotného majetku

554 - Tvorba ostatnich rezerv

568 - Ostatni finan¢ni naklady

583 — Zména stavu vyrobku

604 — Trzby za zbozi

604.100 — analyticky et k uc¢tu 604- Trzby za zbozi — slevy a srazky

604.200 — analyticky ucet k uctu 604 — Trzby za zbozi - opravny danovy doklad

648 — Ostatni provozni vynosy



