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Vybaveni prace (tabulky, grafy, piilohy) Optimalni mnozstvi X

Postacujici mnozZstvi

Prilis ¢etné na ukor textu

Nedostatecné

Organicky spojené s textem

Vhodné doplnéni textu

Formalni bez uzSich vazeb na text

Vlastni pfinos prace Formulace puvodnich zavér( X

Formulace zavérl kompilovanych ze zdrojl

Chybi formulace vlastnich zavér

DalSi hodnoceni:

Patrik Nedzbala zpracoval velmi kvalitni bakalafskou praci, ktera je v mnoha smérech nadprumérna. Teoreticka
Céast pokryva vSechna podstatna témata vyzkumu, dotazovani a sbéru dat. Kapitola metodika podrobné vysvétluje
pouzité postupy. Prace pracuje s neobvykle vysokym poctem vzorkl a navic je dotazovani provedeno dvakrat.
Prakticka ¢ast obsahuje vétsi mnozstvi pfehledné zpracovanych grafl a ze ziskanych dat pak odvozuje dalSi
doporuceni. * Student prokazal velmi dobrou schopnost prakticky vyuzit marketingové nastroje pro dosazeni
ZlepSeni spokojenosti zakaznikd. * Za mensi nedostatek Ize povazovat hodnoceni hypotéz bez uvedené hladiny
vyznamnosti. * Praci hodnotim velmi pozitivné a doporucuji k obhajobé.

Otazka €. 1 vztahujici se k tématu prace:
Lze z dat od roku 2017 vypozorovat zmény chovani klient(? Pfipadné jejich preference? Mize se na zlepSeni
vysledk(l spokojenosti podilet i externi faktory?

Otazka €. 2 vztahujici se k tématu prace:
Popiste marketingové role dealera v procesu prodeje auta. Jaka je jeho dulezitost a jaké ma moznosti k ovlivnéni
zakaznika.

Otazka ¢. 3 vztahujici se k tématu prace:

Ostatni otazky vztahujici k tématu prace:

Vysledné hodnoceni doporuéuji k obhajobé X

nedoporucuji k obhajobé
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