Ceska zemédélska univerzita v Praze
Provozné ekonomicka fakulta

Katedra ekonomiky

Bakalarska prace

Ekonomické aspekty Zivotniho pojiSténi pro vybraného
modelového klienta

Richard Jelinek

© 2022 CZU v Praze






CESKA ZEMEDELSKA UNIVERZITA V PRAZE

Provozné ekonomicka fakulta

ZADANI BAKALARSKE PRACE

Richard Jelinek

Ekonomika a management

Nazev prace

Ekonomické aspekty Zivotniho pojisténi pro vybraného modelového klienta

Nazev anglicky

Economic aspects of life insurance for the selected model client

Cile prace

Cilem bakalafské prace je vyhodnotit druhy pojisténi, ktera jsou zvolena pfi tvorbé osobniho finanéniho
planu modelového klienta. Na zakladé vyhodnoceni osobniho finanénihe planu a vyhodnoceni zvolenych
pojistnych produktl budou stanoveny zavéry, navrhy a doporuéeni pro optimalizaci planu.

Metodika

Metodika:

1. vymezeni teoretickych pfistup( — finanéni plan, pojisténi
2. zakladni charakteristika analyzovaného subjektu

3. vlastni vypocty, volba produkt(

4., zaveéry, navrhy a doporuceni

Teoreticka ¢ast bude Cerpat z ¢eskych i zahrani¢nich zdroj(, z knih (ISBN) a odbornych ¢asopist (ISSN).

Aplikaéni éast bude zpracovéana v programu Excel, data budou uspofadana do prehlednych tabulek a graf(,
véetné odpovidajicich komentaru.

Oficidlni dokument * Ceska zem#dalskd univerzita v Praze * Kamycka 129, 165 00 Praha - Suchdol



Cestné prohlaseni

Prohlasuji, ze svou bakalatrskou praci "Ekonomické aspekty zivotniho pojisténi pro
vybraného modelového klienta” jsem vypracoval samostatné pod vedenim vedouciho
bakalafské prace a s pouzitim odborné literatury a dalSich informacnich zdrojua, které jsou
citovany v praci a uvedeny v seznamu pouzitych zdrojii na konci prace. Jako autor uvedené
bakalaiské prace dale prohlasuji, ze jsem v souvislosti s jejim vytvofenim neporusil

autorskad prava tietich osob.

V Praze dne 15. 3. 2022




Podékovani

Rad bych touto cestou podékoval Ing. Helené Rezbové, Ph.D. rodiné a piatelim za

podporu.



W r

Ekonomické aspekty Zivotniho pojiSténi pro vybraného
modelového klienta

Abstrakt

Tato bakaladiska prace se zaméfuje na zivotni pojisténi a financni analyzu modelované
domécnosti se dvéma détmi. Na zdklad¢é financni analyzy se urCuji moznosti, jakym
zpusobem by rodina mohla dosahnout dodatecnych finan¢nich prostfedki pomoci vypoctu
zivotniho minima, pfispévku na bydleni a pfispévku na dité. Cilem domdcnosti je zalozeni
zivotniho pojisténi, které by pokrylo hypotécni tivér. Dale se jedna o zalozeni zivotniho
pojisténi klienta a osoby v jeho domacnosti. Modelace budou vytvaieny pomoci internich
kalkulaci z vybéru nékolika pojistoven. Vysledkem je konkrétni vybér pojisténi, které bylo
posuzovano z hlediska vhodnosti pro danou domacnost a jeho specifik. Byly tak

posuzovany pomoci vyhod a nevyhod pojistnych produkti.

Klicova slova: Zivotni pojisténi, osobni finan¢ni plan, pojistnik, pojiStény, persondlni

finance



Economic aspects of life insurance for chosen modelled

client

Abstract

This bachelor’s thesis is focused on life insurance and financial analysis created for
household with two kids. Based on the financial analysis, determining of other possible
ways for the household to earn income is calculated from living wage, housing benefits
and child allowance. The primary goal of the household is to found life insurance for
mortgage coverage. Next is to found life insurance for the main client and his family.
Modeling will be created on the internal calculators from many Insurance companies.
Outcome is going to be picking the insurance that is most suitable based on its household

and its specifics. Positives and negatives of the insurance products will be discussed.

Keywords: Life insurance, insured, insurer, financial analysis, personal finance
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Uvod

Téma bakalaiské prace se vztahuje k Zivotnimu pojisténi a vybéru pojistnych produktii
S hodnocenim a analyzovanim jejich vyhod a nevyhod. Dale fe$i postupny vybér
nejvhodnéjsiho zivotniho pojisténi z vybéru vice pojisStoven a financni analyzu
domacnosti. Prace bude rozdélena na 2 ¢asti. Prvni ¢ast se bude zabyvat teorii a zakladnimi
informacemi o pojistovnictvi a personalnich financi. Druhd ¢ast bude zaméfena na
modelovani Zivotniho pojisténi domécnosti z vybrané databaze klientdl z praxe. Zivotni
pojisténi bude vytvaieno pomoci internich kalkulaci u spole¢nosti kde budou vypsana
jejich specifika s vybérem vyse pojistnych ¢astek podle cili zadatele. Divodem psani
bakalarské prace je nizkd informovanost o zivotnim pojisténi a jeho dilezitosti ve fazi

zivotniho cyklu osoby.
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1 Cil prace a metodika

1.1 Cil prace

Cilem bakaléafské prace je vyhodnotit druhy pojisténi, kterd jsou zvolend pii tvorbé
osobniho finan¢niho pldnu modelového klienta. Na zékladé vyhodnoceni osobniho
finan¢niho planu a vyhodnoceni zvolenych pojistnych produktti budou stanoveny, zavéry,

navrhy a doporuceni pro optimalizaci planu.

1.2 Metodika

Metodika bude popsana ve 4 etapach: Prvni etapa se bude zamétovat na charakteristiku
analyzovaného subjektu, ktery bude vybran z databaze 50 redlnych klientl z praxe.
Databaze bude rozdélena do grafii podle pocetniho zastoupeni a specifik. V druhé etapé
bude specifikovana a nastavena na finanéni plan vybraného subjektu. Reseny budou piijmy
rodiny a spotiebni vydaje, které budou porovnavany se spotiebnimi vydaji rodinnych ucti
z CSU. Pogitano bude i Zivotni minimum domacnosti podle zédkona ¢. 61/2020 Sb. (Zakon
o zvyseni ¢astek Zivotniho minima a existenéniho minima), pfidavek na dit¢ podle zdkona
¢. 117/1995 Sb. (Zakon o statni socialni podpofe) a ptidavek na bydleni podle zakona
117/1995 Sb. (Zakon o statni socialni podpoie). Reseno bude i cash flow domacnosti

vroce 2020 a nasledné cash flow s predikci tokl penéz v obdobi 10 let, jenz bude
vypocitino statisticky podle vzorce primémého koeficientu riistu: k = ”_l\ﬁg Bude
K1

vypocteno ovefeni podminek pro tvorbu kratkodobé, sttednédobé a dlouhodobé rezervy. U
tieti etapy budou navrhovany produkty pojisténi podle provedenych analyz a testd.
Informace o klientovi budou sepsdny a vloZeny do firemnich srovnavacich aplikaci a
pojistnych kalkulacek. Modelovana budou Zivotni pojisténi nastavené na kryti
individualnich osob doméacnosti, sestaveno bude 1 Zivotni pojisténi na pokryti hypoté€niho
uvéru. Pojistné produkty a typy pojisténi budou nasledné porovnany a hodnoceny dle
vyhod a nevyhod s vybérem nejvhodnéjsi pojistovny. Pojistné produkty budou stanoveny
z ocenovacich tabulek, pojistnych brozur a kalkulaci z internich softwarti pojistoven
urenymi pro finanéni agenty a zaméstnance pojistoven. Pojisténi budou sestavovana u
pojistoven Allianz, Ceska podnikatelska pojistovna a MetLife. V posledni etapd bude

stanoven zavér s vysledky Setfeni. Budou feSeny i navrhy a doporuceni.
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2 Teoreticka vychodiska

2.1 Zakladni udaje z oblasti pojistovnictvi

Lidsky Zivot je v neustalém ohrozeni. OhroZeni mize znamenat ztratu, jak majetkovou tak
1 na zivote, ¢i poSkozeni. Pojisténi tedy miize znamenat, Ze se vytvaii z penéznich Castek
zajemcli o pojistovaci produkty rezervy, které mohou slouzit jako ndhrada ztrat c¢i
poskozeni z nahodilé udalosti pojistné osoby.

Vyvoj doby miize znamenat i nové zpusoby rizik a poSkozenich. To znamena, Ze
pojistovny musi neustale ménit, pocitat a kalkulovat nové pojistné produkty pro klienty.

., Zajemctim o pojistnou ochranu umoziuje pojisteni rozlozit naklady a tim udrzovat jejich
pravidelnost, miru zisku i zisk samotny. U obcanii pojisteni podporuje stabilitu jejich
Zivotni urovné, ale také zabranuje jejimu poklesu v pripadé nahodné pojistné udalosti“

(Cejkova,2006, s. 7).

Specificky charakter zivotniho pojisténi vznikd zrisku, ktery je mozny pojistit.
V produktech zivotniho pojisténi je nejvetsi riziko smrti €1 dosazeni urcitého véku. Toto
jsou udalosti ¢lovéka tzv. cyklus Zivota, ve kterém je potfeba byt ¢i mit ptibuzné pojisténi.
Viceméné z dlouhodobého hlediska je Zivotni pojiSténi uréeno na akumulaci Gspor na
vyuziti naptiklad v rent€. Obchod Zivotniho pojisténi ma pozitivni G€inek na ekonomiku
statu. Vyvoj pojistoven a zZivotniho pojisténi zalezi na daném financnim systému daného
statu. Zalezi na poctu obyvatel, socidlnich a kulturnich faktorech, nezaméstnanosti,
makroekonomice a nejvice na dichodu a zdravotni péci. Pojistovny nam poskytuji

ochranu a uspory na dlouhou dobu (Borda, Grima, 2020).

U prvnich pojisténi byly zcela jiné podminky. Pfi smlouvani pojisténi nebyl oddélen
pojistitel a pojistny. Mezi obyvatelstvo, které pojisténi uzivalo, byli pfevazné obchodnici,
korporace, spolky, ale pro zemédélce tato moznost nebyla. Pojistily se pfevazné nahodilé
udalosti, jako jsou napiiklad kradeze, poskozeni majetku, ztroskotani lodi a jiné

(Duchackova, 2009).
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2.1.1 Samopojisténi

wLze chapat jako pravidelné odkladani urcité casti peneznich prostredkii za ucelem jeho
mozného pozdéjsiho vynaloZeni na kryti moznych Skod. U samopojisteni ovsem hrozi riziko
toho, Ze nebudeme mit dostatecné mnozstvi prostredkit na uhrazeni celé skody* (Valouch,

Malek, 2016, 5.96).

2.1.2 Pojisténi odpovédnosti, soukromé pojisténi

Soukromé pojisténi ,,vznikd na zdaklade pravniho vztahu (smlouvy) mezi pojistitelem a
pojistnikem. Pojistitelem je pojistovna, pro kterou je sjedndvani pojisteni veétsSinou
podnikatelskou cinnosti, tj. hovorime o pojisténi komercnim. Prava a povinnosti ucastnikii
pojisténi jsou stanoveny obecné zdavaznymi prdavnimi predpisy a prislusnou pojistnou
smlouvou a pojistnymi podminkami. Prostredky pro budouci vyplaty plnéni ziskava
pojistovna z pojistného, ze kterého tvori zdkonné a ucelové, tzv. technické rezervy*

(financnigramotnost.mfcr.cz, 2014).

2.1.3 Pojistna rizika

Jako rizika mizeme povazovat situaci, kterd ma urcity stupenl pravdépodobnosti zptisobené
uréitym jevem. ,,Slovo riziko obsahuje pochybnost o budoucnosti, védomi, Ze vyvoj nds
miize dostat do hrosi situace, nez jakou momentalné ocekavame. Ze stejnych podminek v
Zivoté i v podnikani se predpoklada stejné riziko “ (Cejkova,2003, s.6).

U rizika poté nésleduje 1 urcitd ztrata. Ztrata naptiklad majetku, zdravi, financi, moralni a

jiné. Tyto ujmy mohou, ale nemusi byt poté finan¢né vy¢islitelné.

2.1.4 Pojistné udalosti a jejich likvidace

U oznameni udalosti je povinnost uvést udaje o rozsahu vzniklé nahodilé udalosti, misté
vzniku, datum a Case, pri¢in vzniklé Skody, osoba poskozeného, tidaje, které jsou potiebné
pro urceni pojisténé osoby a ¢islo pojistné smlouvy, pro informace o pojistnych produktech
a jejich vySe a v urcitych piipadech i dopliujici zdznamy napi. l1€kaiska zprava. Pokud
jeden z uvedenych udaju chybi ¢i neni dostacujici, ma povinnost pracovnik likvidace
pojistného plnéni zazddat o dodatecné dodani. Likvidator kontroluje, zda pojistnd smlouva

je zaplacena a nadale plati a vSechny tidaje jsou spravné a pravdivé.
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NahlaSeni udélosti miize nahlésit pojistnik, pojistény, maklét ¢i jind zastupujici osoba
pojisténého. Informovat pojistovnu o udalosti lze skrze e-mail & telefonicky (Rezag,

2016).

2.1.5 Refinancovani pojisténi

Refinancovani pojisténi je jednim ze zakladnich ukolti do budoucna pro kazdou osobu co
jiz pojisténi ma. Refinancovani neni urceno jen na zivotni pojisténi, ale také na nezivotni
pojisténi. Je to jeden z divodu, Ze Se Zivotni situace a cile 0osob méni. Proto je doporucené
si pojisténi kazdé 3 roky refinancovat pravé kvili 0sobnim zménam V jejich zivoté, ale
také to mize byt naptiklad u nezivotniho pojisténi z divoda inflace, pokud sjednané
nezivotni pojisténi bude v hodnoté 1 milion korun a za 10 let se ¢astka nezméni. AZ na ten
rozdil, ze nakumulovana inflace za poslednich 10 let zptisobi, ze skute¢na hodnota bude

niz§i nakumulovanou inflaci za poslednich 10 let (Janda, 2012).

2.1.6 Progresivni plnéni

Progresivni plnéni je zplsob, kdy vznikne pojistna udalost, ktera podle tabulek dané
pojistovny ma zaznamenano, od jakého procenta uz plni ndsobek ze zakladni castky.
Kazda pojistovna ma procento a nasobek nastaveny jinak. Napiiklad pokud ma osoba
nastavené pojisténi na 500 000 K¢ trvalych nasledkli a rozmezi souctu urazi je 15 %. Poté
je procento vyplaceno ze zakladni ¢astky a ohodnoceno tabulkovym systémem. Pokud ale
budou urazy ohodnocené nad 25 %, poté uz je urCen dvojndsobek plnéni ze zakladni
¢astky. V naSem piipad¢é 1 milion korun. Dvojnasobek je tedy vyplacen od 25 % do 50 %
ohodnoceni. Urazy nad 50 % do 75 % maji trojnasobek ze zakladu. Nad 75% do 100 %
maji $kody na téle stanoveny Ctyfnasobek plnéni. Existuji pojistovny, které maji u 100 %
ohodnoceni trazu Sestinasobek ¢1 oSmindsobek plnéni ze zakladni pojistné castky.

Kazda pojistovna ma také rizné ohodnocené minimalni procento urazu, kdy Se jiz plni.
Vétsinou byva mezi 0,001 nebo 0,5. Mnoho pojistoven proto nabizi tyto varianty a do toho

pojistny produkt, ktery ma stanoveny minimalni procento od 10 % (Kocianova, 2012).
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2.1.7 Pojistna matematika

Zpusobu placeni pojisténi je mnoho. Je mozné jej platit jednorazové. Kdy pojistna osoba
vlozi jen jednu platbu a dale nic neplati. BéZné se plati kazdy mésic do doby ukonéeni
pojisténi. Dale jsou jiné zpisoby placeni pojistného, napt. pulroc¢ni. U pojisténi se fesi i
netto a brutto pojistné. Netto pojistné se pocita tak, aby byla pokryta vyplata pojistnych
castek. Brutto pojistné se tedy rovna Netto pojistné + spravni naklady, které mohou
predstavovat propagaci, spravni naklady, inkasni naklady, aktiviza¢ni vydaje a jiné. Mnoho
pojistnych produktli se pocita dle tabulek, které ma kazda pojistovna a podle nich

Vypoditava cenu pojisténi i finanéni narok na Gjmu (Cervinek, 2008).

2.1.8 Pravni vztahy pojisténi

,,Pojisteni je realizovano formou pravnich vitahit mezi pojistovnou a dalsimi ucastniky
pojisténi. Prava a povinnosti ucastnikii pojisteni jsou stanoveny Obecné zdvaznymi
predpisy nebo prislusnou smlouvou. Pojisténi patii mezi financni sluzby, jejimz predmeétem
je za uplatu poskytnuta pojistna ochrana. Z prdavniho pohledu predstavuje pravni vitah, pri
kterém pojistitel (pojistovna) prebird zdvazek, Ze pojisténému poskytne pojistné plnéni

6

(nahradu Skody), nastane-li nahodila, v pojistnych podminkdach blize oznacend udalost

(Polach, 2012, s. 202).

2.1.9 Darnova politika

U danového osvobozeni je dulezité, aby byly vsechny smluvni podminky dodrzeny. Pokud
dojde k pfedcasnému zruseni smlouvy, neni potom mozné uskuteénit danové osvobozeni.
Snizeni dani se v tomto pripadé nazyva srazkova dan z odbytného (15 %). Je potieba, aby
pojistovna byla informovana s dostatecnym piedstihem (nejlépe pisemné), aby vse bylo
obsazeno v dodatku K pojistné smlouvé pro uplatnéni danové osvobozeni. Pokud
zamestnavatel plati pojisténi zaméstnanci, je téz potfeba tuto informaci ke smlouvé
zaznamenat. Je mozné, aby Vvice zaméstnavateli pfispivalo na pojisténi jednoho
zaméstnance. V kalendainim roce je mozné ziskat piispévek od vice zaméstnavatell
Vv ptipad¢ samostatného ro¢niho limitu 30 000 K¢ u kazdého ze zaméstnavatelti (Pelech,
2013).
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»Naddle je tomu jinak u nezdanitelnych castek uplatiiovanych poplatnikem v rocnim
Zauctovani (dale jen RZ) nebo v danovém priznani podle §15 zakona. Pri placeni prispévkii
na penzijni pripojisténi se Statnim prispévkem, navazujici doplitkové penzijni sporeni (i na
penzijni pojistéeni na uzemi EU) primo poplatnikem (zaméstnancem) a pri placeni
pojistného na soukromé Zivotni pojisténi rovnéz primo poplatnikem (zaméstnancem,).
Odpocty nezdanitelnych casti se naddle chovaji viajemné nezavisle pri dvou limitech po

12 000 K¢* (Pelech, 2013, s.37).

v 7

2.1.10 Danové zvyhodnéni pojisténi

Mnoho 0sob také pouziva pojisténi ke snizeni svych dan. Ma to ale své podminky.
Pojisténi musi byt sjedndno minimélné do véku 60 let a doba pojisténi musi byt minimalné
5 let. Musi se jednat o jedno nebo kombinaci z téchto pojisténi: investiéni Zivotni pojisténi,
kapitalové pojisténi, dichodové zivotni pojisténi a dichodové piipojisténi. Pojistény musi
byt také platcem pojisténi, coZ znamend, ze danové zvyhodnéni nelze uplatiovat jinym
0sobam. Pro penzijni pojisténi plati, ze narok na zvyhodnéni je omezen. Osoba co zaplati
za zdanovaci obdobi vice nez 6 000 K¢, coz v piepoctu je mésicni Castka nad 500 K¢&.
Zaroven omezeni zvyhodnéni je do 18 000 K¢ za zdanovaci obdobi. To znamena, Ze za

1 rok si 0soba muze odecist maximaln¢ 12 000 K¢ (Smrcka, 2010).

2.1.11 Zanik pojisténi
K zaniku pojisténi miize dojit vice zptisoby. Nejcastéjsi je vypoveédi, nezaplaceni pojisténi
¢i poruseni pravidel jedné ze stran. O zanik pojisténi formou vypovédi je mozné Zadat
Vv ptipadé, Ze byla poslana alespon 6 tydnti pted ukonéenim pojistného obdobi. Jestlize byla
vypovéd’ podana diive, poté se musi o ukonceni dohodnout pojistovna a pojistény.
Vypoveéd musi byt doruena pisemné a pted lhiutou 6 tydna pied zaniknutim pojistného
obdobi. Divod ukonceni smlouvy nemusi byt odivodnén. Pokud k zaniku dojde, muze
pojisténém pozadovat zaplaceni pojisténi v dobé 3 az 6 mésici, kdy dand osoba pojisténi
nezaplatila. Pokud i pfesto pojistény tyto pravidla nesplni, ma pravo pojistovna dalsi kroky
fesit soudné (Hradecky, 1992).
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2.1.12 Povinnosti pojistitele soukromého pojisténi

Pojistitel ma jednu z mnoha povinnosti zejména také vyplatit penézni castku pojistnému
z ditvodl pojistné udalosti. Dale je povinen také pravdivé odpovidat na jakékoliv pisemné
dotazy pojistnika i pojisténého. Pojistnik mtze odstoupit od smlouvy z diivoda poruseni,
zamlceni ¢i podani falesnych informaci. Pojistitel je povinen po 0znameni pojistné udalosti
ucinit Setfeni a nasledné urcit postupy k vyieseni situace. ,,Podle §16 odst. 3 totiz plati, zZe
pojistitel je povinen ukoncit Setieni do 3 mésicii po tom, co mu byla uddlost, se kterou je
Spojen pozadavek na plnéni z pojisténi, oznamena* (Hora, 2004, s.67). Pokud by lhuta
prekroc¢ila 3 mésice, poté musi pojistnik 0znamit pojistnému diavody, pro Které neslo

Setfeni ukong¢it (Hora, 2004).

2.2 Druhy pojisténi
2.2.1 Investi¢ni Zivotni pojiSténi

Investi¢ni zivotni pojisténi ma na rozdil od zivotniho pojisténi navic slozku investicni. Jak
je jiz u investic znamo, muize klient dosahnout vyssiho zhodnoceni penéz, ale také mize
piijit i ke ztraté. Je jen na konkrétnimu ¢lovéku, jak si investi¢ni zivotni pojisténi nastavi.

Pojistovny, u kterych ma osoba zivotni pojisténi nabizi navic jejich interni podilové fondy,
u kterych klient vybira typ fondt, do kterych by chtél investovat. Voli si také investovanou
mesicéni ¢astku. Osoba by méla vybirat uvazené podle vysledku vyplnéného investi¢niho
dotazniku. Oproti Zivotnimu pojisténi u investi¢niho zivotniho pojisténi neni garance

V podob& minimalni technické trokové sazby (Janda, 2011).

2.2.2 Kapitalové Zivotni pojiSténi
Kapitalové zivotni pojisténi patii mezi dal§i smiSena Zivotni pojisténi. Charakteristicky
faktor je ten, Ze pojistovna oSobam garantuje urcitou minimalni hodnotu vloZenych
prostredkti (tzv. spofici slozky). Rozdil je ten, Zze klient nemuize nijak ovliviiovat
investovani do prostredki. Investi¢ni prostfedky jsou v tomto pojisténi s malym vynosem,
avsak s mensim procentem rizika. Kapitalové zivotni pojisténi investuje napt. do
dlouhodobych statnich obligaci (Rejnus, 2016).
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2.2.3  Zivotni pojisténi

Dulezitost zivotniho pojisténi vychazi z nastaveni aktualni situace pojisténého, kde se
zohlednuji zivotni potieby a rozsah pojistné ochrany s castkami pro vhodné vyplaceni
pojistné vySe. Dalsi aspekt je cena, ktera nesmi byt moc nizka, ale také ne moc vysoka.
Zivotni pojisténi ma hlavni smysl, aby osobu ochranilo od nahodilé udalosti, ktera by
mohla zptsobit vyraznou finanéni ztratu, jez by mohla zapii¢init vyuziti kratkodobych
rezerv (Sidlo, 2012).

Mezi zékladni pojistné pojmy a Vyrazy patfi mimo jiné i pojistnik, coz je osoba platici
domluvenou ¢astku pojistné smlouvy. Pojistitel, kterého piedstavuje dana pojistovna, jenz
vyplaci pojistnou ¢astku. Béhem doby trvani pojistné smlouvy nastane pojistna udalost,
Ktera znamena udalost, ktera nastala nahodile. Osoba, které pfijde finanéni ¢astka na tcet
se tika pojistény. Je to tedy osoba, na kterou je pojistna smlouva nastavena. Pojistny a
pojistény muze, ale i nemusi byt ta sama osoba. Opravnéna osoba je 0soba, ktera dostane

finan¢ni ¢astku v piipadé, kdy nastala smrt pojisténého (Syrovy, 2003).

2.3 Pojistné produkty

2.3.1 Smrt

Koncept hodnoty lidského zivota pojednava, jak uz je fe¢eno podle nazvu o hodnoté Zivota
jedné osoby. Smrt je nejzakladngjsi c¢astkou Zzivotniho pojisténi. Dokonce smlouvu
zivotniho pojisténi neni mozné vytvofit bez minimalni ¢astky na smrt. Tento koncept
nenaznacuje, jaka je cena kazdé osoby, naopak se spi§ zabyva otazkou, pokud bych dnes
nahle umfel, kolik penéz by potfebovala moje rodina na finan¢ni vypotadani ztraty piijmu.
Dale kolik bych chtél, aby jeho rodina po smrti pojisténého dostala. Pro kalkulaci téchto
Castek je dulezité zvazit praimérny rocni piijem a pocet let nez se rodina se ztratou

vyporada (Steuer, 2010).

2.3.2 Sektor zZivotniho pojisténi

Vyvoj ukazuje, ze od roku 1992 az do roku 2009 u tzv. ,[Emerging countries“. Zivotni
pojisténi se oproti predchozim 1étim 2006-2007 zvétsilo o 94,96 % a v roce 2007-2008 o
23, 88%. Celkové pojisténi se zvysilo v letech 2007-2008 0 11,72 %. Tento nartist zajmu o
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zivotni pojisténi a pojisténi vibec byl zpusoben diky aktivni distribuci, inovaci produktt a

promocnich kampani od pojistoven (Kawai, Prasad, 2011).

2.3.3 Pracovni neschopnost

Pracovni neschopnost funguje jako nahrada ztraty pfijmu, vétSinou se jedna o
dlouhodobéjsi vypadek schopnosti pracovat. Vypadek piijmu se lisi podle zptisobu
povolani. Zaméstnanci ztraceji 40 % svého piijmu, zatimco osoby samostatné vydélecné
¢innosti pfichazeji o 100 % svych piijmi. Pojisténi proti pracovni neschopnosti tedy

funguje jako nahrada finan¢nich ztrat (Kanicke, 2006).

2.3.4 Hospitalizace p¥i nemoci ¢i urazu

Pojisténi hospitalizace je spiSe doplaceni ztraty piijmu ¢i nadstandartni pokoj v nemocnici.
Tento produkt se pouzival diive z davodu placeni pobytu v nemocnici. V dne$ni dob¢ se
pobyt v nemocnici jako takovy hradi ze zdravotniho pojisténi. Pojisténi se tedy vztahuje na
hospitalizaci z divodu nemoci ¢i urazu, kdy Se pocita pocet stravenych dni v nemocnici.
Pocet dnti se urcuje po uplynuti piilnoci. Miniméalni po€et dnl pro dosazeni nahrady piijmu
musi ¢init vice nez 24 hodin. Od uzavieni pojistné smlouvy ¢ekaci doba pro dany produkt

byva dva az tfi mésice, podle urcené pojisStovny (Bohanesova, 2018).

2.3.5 Trvalé nasledky trazu

., Pojisténi trvalych nasledkii urazu je pojistka, kdy dostavame vysoké pojistné plnéni pri
malém placeném pojistném. Tento princip se da umocnit jesté tim, Ze zNOlime progresivni
plnéni. Progresivni plnéni znamend, Ze, pri velkéem prisvihu dostavame mnohem vice
penéz* (Syrovy, 2020, s.50).

h
Dalsi soucasti produktu zivotniho pojisténi je pojisténi proti Uirazu nebo také zndmo jako

trvalé nasledky trazu. Pojisténého tedy chrani pro piipad trvalych nasledki. Uraz se miize
stat pti sportu, na dovolené, na silnici, ale i v praci. Tento pojistny produkt tedy zahrnuje
nejcastéji pojisténi pro ptipad trvalych nasledkti razem, pojisténi pro ptipad smrti, denni
odSkodné / pojisténi doby nezbytného 1éceni. Jako trvaly nasledek se povazuje traz, jenz

zanechal trvaly nasledek orgéanu, Gdu, ¢i ¢asti téla. Stanoveni rozsahu trvalych nasledkl
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poté urcuje lékat. Denni odSkodné je poté stanoveno dle denni sjednané cCastky a poté se
stanovi potiebnd doba léceni tirazu, ktera je urcena lékafem pojisténého. Oba produkty
musi byt finan¢né stanoveny ekonomickou situaci individualni pojisténé osoby (MesrSmid,
2002).

2.3.6 Pojisténi ditéte

Toto pojisténi stejné jako u dospélych osob. Déti mohou byt souéasti pojistné smlouvy
rodi¢li ¢i opatrovnikli. Nékteré pojistovny dovoluji maximalni dobu pojisténi déti do
dovrseni véku 18 let nebo 26 let. Pojistné produkty jsou pro déti stejné jako pro dospéelé
s vyjimkou pfidaného produktu: OSetfovani ¢lenem rodiny. Tento produkt je urcen hlavné
pro rodi¢e v piipadé onemocnéni ditéte, kdy se rodi¢ musi starat o dit¢ a nemuze jit do
prace. Tento produkt je tedy uréen pro rodie jako cCastecné ¢i uplné nahrazeni pifijmu
podle vySe nahrazeni denni davky. Podobny produkt vytvofili pojistovny pro rodice, ktefi
pobyvaji v nemocnici se svym ditétem do 6 nebo 7 let v&ku ditéte. Vyse denni davky pro
rodi¢e je nastavena podle denni davky pojisténi pro ditéte v produktu Hospitalizace ditéte

(Bohanesova, 2018).

2.3.7 Zavazina onemocnéni

vvvvvv

jakékoliv praci. Potvrzena diagndza od Iékate se povazuje jiz jako pojistnd udalost. Mezi
nejznamejsi a nejcastéj$i onemocnéni se povazuje rakovina, infarkt, mrtvice, selhani
ledvin, obrna, ochrnuti, AIDS, by-pass a mnoho dalSich. Pojistovny seznam plnéni
onemocnéni kazdym rokem zvySuji a dodavaji nové choroby. Neékteré pojistovny pro
moznost aktivace pojistného produktu vyzaduji pieziti 30 dni od pojistné udalosti. Jako

maximalni ¢astku pro zdvazné onemocnéni se povazuje 1 000 000 K¢ (Syrovy, 2003).

2.3.8 Invalidita

Invalidita je vzdy provétfena lékaisky, kdy je zohlednéno procentualné omezeni ¢innosti
osoby. A poté je urCen jeji stupen. ,,Zdkladni a Vychozi pricinou invalidity je vidy

Zdravotni postizeni, které musi mit charakter dlouhodobé nepriznivého zdravotniho stavu.
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Dlouhodobé nepriznivy zdravotni stav md trvat déle nez jeden rok: miize trvat i radu let
nebo jit i 0 Stav trvaly*“ (Zvonikova, 2010, s.22,23).

Nepftiznivost se projevuje postupnym snizenim schopnosti prace z fyzickych, dusevnich,
smyslovych a jinych schopnosti dulezitych k vykonavani prace, vzdélani ¢i jinych aktivit.
Invalidita prvniho stupné zacina od poklesu pracovni schopnosti od 35 % do 49 %. Druhy
stupen je uréen od 50 % nejvice do 69 %. Treti a maximalni stupen je uréen od 70 % az do
100 % pracovni neschopnosti. Kazdym rokem je i ur€ena mira mési¢niho invalidniho

duchodu pro kazdy stupen invalidity (Zvonikova, 2010).

2.4 Zivotni pojisténi
2.4.1 Vyhody a nevyhody Zivotniho pojiSténi

,,Nejvetsi nevyhodou u zZivotniho pojisteni je, Ze pojistovna miize odmitnout plneni
pojisténi. Jde o pripady, kdy dotycny onemocnél, anebo pojistovna nabude dojmu, ze doslo
kK néjakému porusenti pojistnych podminek *" (Janda, 2011, s.118).

Dalsi nevyhodou je, zda osoba se svou pojistkou neni spokojena, tak za zruSeni smlouvy
musi osoba zaplatit ¢astku, kterou si pojistovna sama stanovi. Dale ma také pojistovna
moznost podle 1ékatfského dotazniku osobu oznacit jako nepojistitelnou a poté Si 0soba
pojisténi u dané pojistovny sjednat nemuze.

Vyhodou Zivotniho pojisténi je jistd ochrana pojisténého, kdy nastane pojistnd udalost. U
zivotniho pojisténi je také moznost Si pii vypoctu dani snizit zaklad pro vypocet pfiznani
az do zakladu danového zakladu max. o 12 000 korun ro¢né. Odecteni z danového zakladu
mohou také zaméstnavatelé, kteti pfispivaji na zivotni pojiSténi zaméstnancim (Janda,
2011).

»wVyhodou Zivotniho pojisténi je viak to, Ze pojistovny vétsinou vyplaceji cilovou castku,
kterd dokdze dotyéného ¢i jeho rodinu zabezpecit. Uspory na rozdil od Zivotniho pojisténi
nariistaji pouze postupné a pri smrti ¢i urazu je k dispozici vzdy jen do té doby usporend

castka** (Poloucek, 2009, s.312).
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2.4.2 Diivody volby Zivotniho pojiSténi a struktura pojiSténych

Mnoho lidi vlastni zivotni pojisténi z jiného divodu. Nékdo z ditvodu uzavieni manzelstvi,
nebo narozeni ditéte. Mnozi pro zajisténi pfijmu a vytvaieni rezerv ¢i na dichod. Pro
mnoho lidi patii jako jedno z €asti pro finan¢ni pldnovani.

. Zivotni pojisténi viastni 82 % Vsech Americkych domdcnosti. Prizmérny pocet Zivotniho
pojisténi pro pojisténou domdcnost byl $115,000 ke konci roku 1989. Ale primeérna castka
pojisténi na osobu bylo $35,000 ke konci roku 1989, podle Americké rady Zivotniho
pojisteni. V minulosti Viastnilo nejvice Zivotniho pojisteni muzi, aby Ochranili sviij prijem
pro svou rodinu. Dnes, Zeny jsou vyznamnéjsi c¢asti trhu Zivotniho pojisténi. Rostouci pocet
zZen, které jsou hlavou domdcnosti vlastni Zivotni pojisténi, aby ochranili svou rodinu.
Navic, rist dvou 0sob vydelecné cinnych okolo poslednich 20 let déla vice duilezité pro
manzela a zZenu, aby spravné vyhodnotili svoje potieby pojisténi a dosdhli adekvatni
pokryti*“ (Lavine, 2000, s. 9,10).

2.5 Zaklady hypotécnich uvéri

r

2.5.1 Hypotécni avér

Hypotécni Gvér je povazovan jako Gvér, ktery nam poskytne banka jako investici do
nemovitosti, ¢i jinych hmotnych véci. ,,Hypotéky jsou vystavovany dluznikem nebo treti
0S0bou, rucici za dluznika, ve prospéch uverujici banky. Jde o zavazek dluznika nebo
Jjiného rucitele, ktery dava bance prdvo uspokojit své pohledavky za dluznikem, v pripade
Jjejich Fadného a véasného nesplnéni, ze zastavené nemovitosti (Pavelka, 1995, s.3).

Banka si vybira klienty, a proto pfi poskytovani uvéru zkouma takzvanou bonitu klienta.
Kde si banka zjisti vSe potfebné informace, ¢imz se i banka chrani. Bonitu mizeme
povazovat jako kvalitu a garanci splaceni klienta. Banka proto ovéiuje klientovu finanéni a
majetkovou situaci, pravni pomér, divéryhodnost splaceni a historii klientovych ucti
(Pavelka, 1995).

2.5.2 Anuitni splaceni avérovych produktu

WAnuitni typ splaceni je vyuzivan predevsim u hypotecnich nebo spotiebitelskych nvéri (viz
Obrdzek 7.1.). Pro tento typ splaceni uveru (stejnou Spldatkou neboli anuitou) je typické, ze

V priubéhu splaceni uveru dochdzi v kazdé splatce (anuité) k ndrustu uimorové Cdsti pri
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soucasnem poklesu jeji urokove casti. Pri splaceni hypotécniho uveru tak casto dochazi
K tomu, Ze v prvnich splatkach plati dluznik predevsim urok a po urcité dobé se Vse obrdti a
dluznik plati ve splatkach predevsim umor a nesplacena cast uveru klesa rychleji nez

V predeslém obdobi ““ (Soba, Sirtigek, 2017, 5.130).

2.5.3 Linearni splaceni ivérovych produkti

Tato metoda je nastavena tak, Ze je uvér splacen linearn¢ konstantnimi ¢astkami, které jsou
jiz dany podilem ze Sjednaného uvéru a poctu splatkovych obdobi. Splatkové obdobi se
muze liSit na Ctvrtletni, pololetni i ro¢ni. NejCast¢js$i metoda, kterd se pouziva v dnesni

dob¢ je metoda ro¢ni (Duchon, 2007).

2.6 Pojistovnictvi v Ceské republice

V Ceské republice se vyvoj pojistovnictvi analogicky odlisuje od zbytku svéta. Napiiklad
Ceska pojistovna, a. s. ve své divizi Zivotniho pojisténi, kterd zahrnuje pojiténi Zivota,
urazové pojisténi a Starobni pojisténi zaznamenala zac¢atkem 90. let snizeni uzavienych
smluv. Divodem bylo zvySeni poétu neobnovenych smluv, u kterych vyprsela doba
platnosti a také pokles piijmu obyvatel a zaroven zvySeni vydaju. V té dobé bylo mnohem
efektivngjsi si vkladat volné financni prostfedky do banky nebo je investovat nez si
zakladat Zivotni pojisténi. Od roku 2000 jak ve svéte, tak i v Ceské republice je mnohem
vice davan diraz na dulezitosti zivotniho pojisténi. AvSak v pfepoctu na pocet
podepsanych smluv je oproti ostatnim vyspélym statim stale nizky. V Ceské republice je
diverzifikace podepsanych smluv stale nizka oproti ostatnich statd. V zakladu je ale pocet
sjednanych pojistnych smluv stile srovnatelny. Okolo 50 % pojisténi tvoii v Ceské
republice nezivotni pojiSténi jako je napiiklad zakonné povinné pojisténi auta, havarijni,
majetkové a jiné. Od roku 1994, kdy novela zakona o pojistovnictvi nabyla G¢innosti,
vznikly v Ceské republice striktni zmény a restrikce, které pomohly kvalité managementu
a solventnost pojistoven. Byl také stanoven minimalni kapital tuzemské pojistovny na
1 miliard korun. A v kazdé pojistovné nafizeni funkce pojistného matematika evidovaného
v seznamu Ministerstva financi. Diky tomu vznikla regulace trhu a vytvoteni 2-4 velkych
pojistoven a mnoho mensich specializujicich se pojistoven. Velky pokrok vznikl

v diverzifikaci pojistného trhu, kdy se v polovin¢ 90. let zvysily predepsané pojistné
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smlouvy a v dalsich letech zvyseni rostlo okolo 10 % ro¢né€. Pojistovny posunem trhu a
zvySenim trhu proto zacaly inovovat a vylepSovat pojistné produkty. V roce 2009 bylo
zaznamenano okolo 200 pojistnych produktd. Nadale je ale v Ceské republice nizka
pojisténost, kdy i v Evropské unii zaostavame ve vysi praimérného pojistného na obyvatele.
Fakt je, ze pojistovnictvi je rizikové, kvili mnoha moznych katastrofach déjici se ve svéte
(hurikany, tornada, teroristické utoky, zaplavy aj.). Pravé proto se i pojistovny zajist'uji u
zajistoven. Tyto krize naopak mohou vést k nartustu pojistnych smluv, jak uz na nezivotni
tak i na Zivotni pojisténi. Pii vstupu do EU bylo také v feSeni, zda bude u univerzalnich
pojistoven oddéleno Zivotni a neZivotni pojiiténi. Ceska asociace pojistoven a dalsi
pojistovny pozadovaly, aby byla moznost u pojistovny sjednavat zivotni i nezivotni

pojisténi zaroven. Tento pozadavek byl nakonec odsouhlasen (Poloucek, 2009).

2.7 Zakladni udaje z oblasti personalnich financi

2.7.1 VEk a faze zivota

Lidé béhem zivota od mladi az po staii méni svoje preference. Méni se preference zbozi a
sluzeb, které si ¢lovek chce doptat. Je tedy normalni, ze 1idé béhem své existence urcuji
svoje priority nakupu dle tzv. zZivotniho cyklu rodiny. Proto i marketingové plany se
odvijeji od potieb a fazi zivotniho cyklu rodin. Ur¢ité trhy kvili zménam Zivotniho stylu
mizi, kvili malé poptavce a jiné naopak rostou. U téchto fazi souvisi také psychologické
faze, které v pribéhu zivotniho cyklu mohou nastat. Jeden z hlavnich aspekti je
ekonomicka situace, ktera ovlivituje volbu zbozi. Pokud ma rodina dostatek financi, tak si
zbozi bez problému koupi, naopak rodina co ma nizsi piijem, tak si zbozi nekoupi, vybere

levng&jsi produkt ¢i si zada o pajcku (Kotler, Wong, 2007).

2.7.2 Financovani domacnosti

Financovani domacnosti je podobné jako finance firemni. Finan¢ni situace se fesi ve 3
aspektech: 1) Rozvaha domacnosti
2) Pfijmy domacnosti

3) Cash flow. Kazda z téchto casti podava vlastni dilezitost.
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1) Rozvaha domacnosti

Rozvaha doméacnosti se sklada ze tfi véci. A) Majetek domacnosti

B) Zavazky

C) Jméni

Majetek domacnosti miizeme povazovat napiiklad penize v hotovosti, pozemky, zatizeni
aj. Zavazky jsou pujcky, ptevzaté od financnich spole¢nosti nebo lidi. Jméni v domacnosti

se ¢asem méni podle tspor ¢i darti.

2) Prijmy doméacnosti

Pfijmy v domécnosti pfedstavuji mzdu ¢i plat osob. Také jako ptijem muizeme povazovat
pasivni pfijem, napf. investice, vynosy z pronajmu nemovitosti a licenéni poplatky. Jako

dalsi faktor mizeme povaZovat také ekonomii statu, podle které se miize liSit vySe financi.

3) Cash flow domacnosti

Cash flow je evidovani pfijmd a vydaji v uréitém case. Kazda transakce, kterou tedy
provedeme, ur¢ime jako piichozi ¢i odchozi. Na konci se poté urci, zda je cash flow
pozitivni ¢i negativni. Souhrn téchto obdobi poté urci, zda je progrese i regrese.
Domacnost ma poté moznost se po kazdém obdobi zlep$it a zvysit cash flow, aby
domacnost mohla nadale spofit ¢i investovat a nebyl divod si zadat o pujcku
(Samphantharak, 2010).

2.7.3 Finan¢ni planovani domacnosti

., Planovani je mozné charakterizovat jako proces formulace cilu a zpiisobu, kterymi lze
daného cile dosdhnout. Nezbytnou soucasti rozhodovaciho procesu, je tedy analyza
Vnitinich a Vnéjsich podminek, prognoza téchto podminek a hodnoceni nejistot ¢i rizik
Spojenych s budoucimi aktivitami. Planovani je proces, ktery bezprostredné navazuje na
proces analyzy “ (Ruckova, 2012, s. 157).

Finanéni analyza je nedilnou soucasti planovani. Cim lepsi a podrobngjsi bude analyza, tim
vice bude podkladi pro efektivni sestaveni finanéniho planu. Pro sestaveni planu je také
dilezité urcit casovou osu. Plany se vétSinou déli na kratkodobé, stiednédobé a

dlouhodobé. Kazda z téchto dob ma urcité ucely. Pokud je planovani aplikovano uz delsi
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obdobi a je spravné, poté ma schopnost eliminovat ¢i omezit finan¢ni riziko, které muize

nastat (Ruckova, 2012).

Kazdd domécnost ma svij urCity casovy rozvrh na vybrany cil. Planovani je tedy
navazujici proces, kdy se ve vybrané obdobi nastiada urcity pocet penéz podle propocitani:
e Okamzité (0-1 mésic)
o Kratka doba (1-3 mésice)
e Stiedni doba (3 mésice — 2 roky)
e Dlouha doba (vice nez 2 roky)

Rozdil v planovani, v pfipadé, Ze je zahrnut i rozpocet:
e Kratka doba (0-1 rok)
e Stiedni doba (1-5 let)

e Dlouha doba (vice nez 5 let)

Vyse rozpoctu by méla byt vtakové vysi, aby zbytek penéz zajistil i ostatni potieby
domacnosti (Swart, 2004).

2.7.4 Zivotni faze

piijmy a vydaje. VétSinu vyd€lanych piijmi jsou ochotni vlozit do vzdélavani ¢i
spolecenského Zivota.

Novomanzelé jsou par, ktery Zije spolu, avsak jsou jesté bezdétni. V této fazi maji oba
jedinci vyssi ptijmy a jejich finanéni prosttedky vyuzivaji na vybudovani domu a dalsi
prostiedky investuji do budoucna.

Mladé pary, které maji jiz jedno ¢i vice déti. Déti jsou v pfedskolnim véku. Z divodi
starani se 0 dité ¢i déti v domdacnosti, je jen jeden hlavni piijem spolecné s penéZzitou
podporou vV matefstvi. Jsou zde tedy proto nizsi pfijmy a vyssi naklady pro rodinu.

Pary, které jiz maji déti ve Skole. Oba rodi¢e jiz mohou pracovat, coz vede Kk vyssim
piijmim, zaroven jsou zde vyssi naklady na déti.

Starsi pary, jejichz déti jsou jiz dospélé ¢i dospivajici. Mensi ¢i zadné naklady na déti diky
jejich finan¢ni nezavislosti na rodi¢ich. V tomto obdobi veéku rostou vydaje, ale i pfijmy

diky kariérnim postupum. Cash flow rodiny se tedy pomalu zvysuje.
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cey

Postarsi pary, které uz v domacnosti ziji sami. VSechny déti jsou uz dospélé a finanéné
nezavislé. Piijmy domacnosti jsou vysoké a vydaje jsou oproti predeslé ¢asti nizsi. Volné
prostiedky rodiny jsou oproti vSem obdobim rodiny nejvy$si. Rodi¢e cCasto volné
prostiedky vyuzivaji na cestovani, volny Cas ¢i piipravu na dichod.

Odchod paru do dichodu, kde se snizuji piijmy doméacnosti. V tomto véku jsou zde hlavni

vydaje na zdravi a pohodli (Slavik, 2014).

2.8 Prace s klientem

Cilem prvni schiizky je klienta poznat. Pokladat mu otazky, zjistit jeho cile, potieby a
spole¢né provést finan¢ni analyzu klienta, Ktera se vztahuje se pfimo na né&j. U analyzy je
tieba zjistit: klientovy primarni potieby a piani do budoucna. Jaké ma klient finan¢ni
rezervy a piijem s vydaji. Jaké ma jiz klient zkusenosti, zdali jiz vlastni finanéni produkty,
jaky ma vztah k riziku a jiné. Poradce rovnou zapisuje informace z analyzy do pocitace, ale
muze s Klientem nazorn¢ na papir vypsat ¢i nakreslit podrobnosti pro lepsi porozuméni
Klienta. Po prvni schiizce si poradce vypise vSechny dilezité informace a poté podle
podkladii vybird nejlepsi produkt podle klientovych potieb. Poradci maji také ptistup ke
srovnavaéum a kalkulackam, které pomahaji pfiblizné ur€it spravny produkt. Poté
nasleduje druha schiizka, kde poradce znovu zopakuje piani a cile klienta. Poradce ukaze
produkt, ktery odpovida potfebam klienta a vysvétlit, pro¢ je zrovna tento produkt pro ngj
vhodny. Nasledné vysvétli vSechny podrobnosti a popifipadé se zepta, zda je vse
srozumitelné. Zdali si pieje klient dany produkt koupit. Poradce piipravi veskeré smluvni
nalezitosti a VSechny potfebné véci. Vysvétli vSechny platebni (datum pocatku, ¢éstka,

variabilni symbol, ¢islo G¢tu) a Smluvni podminky dopodrobna (Kalatova, 2021).
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2.9 Vydaje domacnosti na zakladé dat CSU

2.9.1 Spoti‘ebni vydaje domacnosti s 2 détmi na osobu za rok 2020 v K¢

Tabulka 1 Spotrebni vydaje domdcnosti s 2 détmi na osobu za rok 2020 v K¢

Spotiebni vydaje domacnosti s 2 détmi na

osobu za rok 2020 v K¢

Spotiebni vydaje domacnosti s 2

détmi na 050bu na mésic 2020 v K¢

Potraviny a nealkoholické 24 936 2078
napoje

Alkoholické népoje + 3263 272
tabak

Odivani a obuv 6 873 573
Bydleni, voda, energie, 24 047 2 004
paliva

Zdravi 3695 308
Doprava 14 687 1224
Telekomunikace a posty 5158 430
Rekreace a kultura 13 462 1122
Vzd¢lavani 2001 167
Stravovani a ubytovani 9528 794
Bytové vybaveni, opravy 8 162 680
Ostatni zboZi a sluzby 8124 677
Najemné z bytu 8 813 734
Pojisténi 3142 262
Celkem 135 891 11 324

Zdroj: Viastni zpracovani, CSU (2022)

Spotiebni vydaje domdacnosti pro rok 2020 byly vypocitany ze statistickych tabulek z
Ceského statniho ufadu (CSU). Mési¢ni naklady na osobu ¢ini 11 324 Kg&.
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2.9.2 Vydaje domacnosti zaméstnancu

Tabulka 2 Spotrebni vydaje domdcnosti zaméstnance za rok 2020 v K¢

Spotiebni vydaje domacnosti zaméstnance za Spotiebni vydaje domacnosti
rok 2020 v K& Zaméstnance na mésic za rok 2020
v K¢
Potraviny a 29618 2 468
nealkoholické napoje
Alkoholické napoje + 4 840 403
tabak
Odivani a obuv 7330 611
Bydleni, voda, energie, 32974 2748
paliva
Zdravi 3994 333
Doprava 16 553 1379
Telekomunikace a posty 6739 562
Rekreace a kultura 14 683 1224
Vzd¢lani 2084 174
Stravovani a ubytovani 9942 829
Bytové vybaveni, opravy 10 749 896
Ostatni zboZi a sluzby 11125 927
Najemné z bytu 13 159 1097
Pojisténi 4700 392
Celkem 168 490 14 041

Zdroj: vlastni zpracovani, CSU (2022)

Ro¢ni spotfebni vydaje na zaméstnance v roce 2020 ¢ini 168 490 K¢. M¢ési¢ni vydaje ¢ini

tedy okolo 14 041 K¢.
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2.9.3 Vydaje domacnosti v obci

Tabulka 3 Spotrebni vydaje domdcnosti v obci s poctem obyvatel 10 000 — 49 999 za rok 2020 v K¢

Spotiebni vydaje domacnosti v obci s poétem

obyvatel 10 000 — 49 999 za rok 2020 v K¢

Spotiebni vydaje domacnosti v obci
s poctem obyvatel 10 000 — 49 999 na
mésic za rok 2020 v K¢

Potraviny a 29 857 2 488
nealkoholické napoje

Alkoholické népoje + 5097 425
tabak

Odivani a obuv 6 864 572
Bydleni, voda, energie, 37 587 3132
paliva

Zdravi 4 365 364
Doprava 13 697 1141
Telekomunikace a posty 6 535 545
Rekreace a kultura 14 134 1178
Vzdélani 1085 90
Stravovani a ubytovani 8 468 706
Bytové vybaveni, opravy 8 987 749
Ostatni zboZi a sluzby 11 100 925
Najemné z bytu 17 948 1496
Pojisténi 4433 369
Celkem 170 157 14 180

Zdroj: vlastni zpracovani, CSU (2022)

Spotiebni vydaje domacnosti pro obce s poctem obyvatel v rozmezi 10 000 az 50 000 pro
rok 2020 vychazi mési¢né na 14 180 K¢.

2.10 Cisté penéZni prijmy zaméstnanci

Pro piesnéjsi vypocty byla do Cistych penéznich ptijmt zohlednéna inflace za rok 2020,

ktera byla v priméru 3,2 % (viz. ptiloha 9).
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2.11 Financni vyvoj pojistného trhu

Obrazek 1 Objem hrubého predepsaného pojistného v mld. K¢

Objem predepsaného pojistného celkem
(mld.Kc)

Predepsané pojistné celkem (mld.K¢) B z toho neZivotni pojisténi W Zivotni pojisténi

Zdroj: viastni zpracovani, MFCR (2022)

V roce 2019 sektor vypoéital zvyseni hrubého piedepsaného pojistného. Presnéji byl nartst
v segmentu nezivotniho pojisténi, které vzrostlo o 13,2 %. Na druhou stranu poptavka po
zivotnim pojisténi se snizila o 5 %. Celkem riist pojistného trhu byl diky nezivotnimu
pojisténi navysen oproti minulému roku o 6,6 %. Objem hrubého predepsaného pojistného
dosahl svého nového maxima 165,9 miliard K¢. Vyspélé zemé zapadni Evropy maji vétsi
pomér zivotniho pojisténi k nezivotnimu, zde si miZzeme vSimnout, Ze je to presny opak.

Pomér nezivotniho pojisténi k zivotnimu pro rok 2019 ¢inil 68:32 % (mfcr.cz, 2020).

Zivotni pojisténi pokradovalo v roce 2019 v sestupném trendu, ktery trva od roku 2013.
Celkovy pocet smluv vykazal meziro¢ni pokles o 6,7 %. Pocet nové uzavienych smluv
taktéz klesl. S porovnanim k minulému roku ptiblizné¢ 0 12,6 %. Z divodi Klesajicich
pocti smluv doslo k propadu hrubého ptedepsaného pojistného o 5,0 %, coz predstavovalo
dvojnéasobné tempo poklesu v porovnani s rokem 2018. Predepsané pojistné v roce 2019
skoncilo na 53,4 mld. K¢, z nichz 12,9 mld. K¢ piipadalo na smlouvy s jednorazoveé

placenym pojistnym (Viz. ptiloha 10).
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2.12 Financni analyza klienta

Profil rizika klienta vykazuje jakym stupném rizika je klient ochoten a schopen souhlasit.
Klient se také rozhoduje, jakou hodnotu finan¢nich prostiedki chce vyuzit pro ochranu.

Krok 1- Hodnoceni klientova postaveni k rizikim, je jedna z ¢asti finan¢ni analyzy. Tato
Cast se zaméfuje na otazku, co nejhorsiho se mize klientovi stat. Klient musi odpovédét na
kazdou z danych ¢asti. Smrt — Zda je nékdo na klientovi finanéné zavisly a jaka finan¢ni
hodnota by byla smrti ztracena. Nemoc — Zda je urcita nemoc ¢i choroba v roding. Co by
se stalo s financemi, pokud by Klient byl na dlouhodobé pracovni neschopnosti. Ztrata
prace — co by se stalo, pokud by klient ztratil praci a zdali ma urcitou finan¢ni rezervu.
Invalidita — pokud by se stal klient invalidnim, jakd financni ztrata by se musela
dofinancovat. Jestli je klient Zenaty ¢i rozvedeny. Dale pojisténi majetku (dim, chata, auto

a dal).

Krok 2- Poucit klienta o alokovani ¢asti svych finan¢nich prostiedkt k obrané proti mozné
ztraté. Tato Cast se snazi poucit klienta 0 moznostech zmirnit riziko ztraty svého majetku,
at’ uz je to v dilesku inflace ¢i kradezi. S klientem se jedna piedevsim o fizeni budouciho
majetku, ktery se da vypocitat vzorcem:
. (14 "—1

i

FVv =P

FV=Budouci hodnota majetku
P= finan¢ni castka

n=urokova mira

i= pocet let vkladani financi

Vzorec pro vypocet soucasné hodnoty:

PV =FV* —p——
1+ ™

Krok 3-V tomto segmentu se klient rozhoduje o vysi ztraty, proti které se chce branit.
Pojisténi neni zadarmo, proto je dulezité si fict kolik penéz je klient ochoten do pojisténi
vlozit. Poté je nutno ustanovit, proti ¢emu se chce klient pojistit. Jakmile se klient vyjadii

k produktiim, na které se chce Klient pojistit, je dale potiebou si vyjadiit procento kryti.

Krok 4- Po schtizce s klientem je dulezité si Sepsané informace o pozadavcich a anamnéze

klienta porovnat se vSemi moznymi Spolecnostmi. Prioritou je ptredevsim, aby produkt
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odpovidal co nejvice pozadavkiim a finanénim mozZnostem klienta. Diilezité je se soustiedit
na silné a slabé aspekty dané spolecnosti a data k danym produktim. Poté je potieba
vypocitat cenu pojisténi a porovnat to s finan¢ni moznosti klienta, zdali je tento produkt
dosazitelny. Na dalsi schiizce je doporucené najit 3 moznosti pojisténi od raznych
spole¢nosti a Klientovi podrobné piedstavit, dale fici divod vybéru tohoto produktu a

zhodnotit jeho kladné a zaporné vlastnosti (Illan, 2018).
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3 Vlastni prace

Cilem bakalaiské prace je V prvni etapé podrobné vybrat modelovou rodinu z realné
databaze 50 klientl, kdy kazdy z téchto klienti ma svij specificky cil s jinak vysokymi
finanénimi piijmy a vydaji a aktudlni zivotni situaci. Po vybrani hlavniho Zadatele
z databaze bude nasledovat jeho charakteristika. Druha etapa bude postavena na finanénim
planu a toku penéz doméacnosti a na analyzovani piijmt a vydaju s kontrolou 0 zivotnim
minimu a prispévki na bydleni a ditéti. Ovéreny budou i rezervy domacnosti. V tieti etapé
budou podle analyz stanoveny druhy pojisténi a modelaci pojistnych produkti z nékolika
pojistoven s komparaci a kone¢nym vybérem. Posledni etapa se bude zabyvat vysledku

z analyz pracované do zavéru. Budou stanovena i doporuceni a dalsi navrhy.

3.1 Analyza dat z databaze klienti

Databaze klientl je zpracovana z praxe, kde kazdy z klientt je rozfazen do skupin podle
jejich soukromych informaci. Charakteristika je rozdélena podle veéku zadatelt a jejich
aktualni zivotni situace. Jako mladistvi se povazuji osoby do 18 let. Do kategorie mladych
0s0b bez déti spadaji osoby ve véku 19 az 25 let. Lidé ve stitednim véku bez déti patii do
kategorie od 26 do 59 let. Kategorie rodin s détmi je pro osoby, které uz maji dité a jsou
v rozmezi véku 26 az 59 let. Seniofi jsou osoby od 60 let a vice. Kazda skupina je poté

nadale rozdélovana (viz. Piiloha 1).

Obrazek 2 Rozdéleni skupin databdaze klientii

Pocet klientu dle véku

Miladistvy Miady Stredni vék Rodina s Seniofri
dospély bez bez déti détmi
déti

Zdroj: vlastni zpracovani, databaze klientt
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Z databaze je oCividna pfevaha rodin s détmi, kterd z celkové databéze klientl tvoii 52 %.
Druhym nejcastéjsim klientem jsou osoby mladé dospélé bez déti, kteti tvoii 24 %.
Mladistvi zastupuji 16 %, 0soby ve stfednim véku bez déti 6 % a nejmensi pocet je 1
senior s 2 %. Z davodu velkého poétu rodin s détmi v databazi se bude dale specifikovat
Vv této kategorii.

Obrazek 3 Kategorizace dle hlavniho zadatele

Kategorizace dle hlavniho zadatele

15

Hlavni zadatel Hlavni Zadatel Hlavni Zadatel Hlavni Zadatel
(26-35) (36-45) (46-55) (55+)

Zdroj: vlastni zpracovani, databaze klientt

Z veskerych dat rodin, je nejvétsi pocet klientd v rozmezi véku 26 az 35 let, Ktery
v Kategorii tvoii 58 % a zadatelé od 36 do 45, 46 do 55 maji 15 %. 12 % zastoupeni
v Kategorizaci jsou hlavni Zadatelé ve véku nad 55 let. Hlavni Zadatelé ve véku mezi
26 az 35 let Casto teSi zakladni finan¢ni prostfedky pro svoje déti a jejich

budoucnost. Z tohoto divodu bude tato skupina dale rozebirana.
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Obrazek 4 Databdze domdcnosti détmi s vékem hlavniho Zadatele (26-35) let

Databaze domacnosti s détmi s vékem
hlavniho zadatele (26-35) let

8

S = N W & U1 O N

4 avice déti

Zdroj: vlastni zpracovani, databaze klientt

ey e

tvoii 13 %, se 3 détmi 27 % a nejmensi pocet jsou domacnosti se 4 a vice détmi se 7 %.
Z databaze bude dale feSena kategorie domacnosti, které maji 2 déti a hlavni zadatel je ve

veéku 26 az 35 let.

Obrazek 5 Kategorizace bydlent hlavniho Zadatele s 2 detmi

Kategorizace bydleni hlavniho
zadatele s 2 détmi

Najem bytu Ddm Byt ve vlastnictvi

Zdroj: vlastni zpracovani, databaze klientt
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50% zadatelii, ktefi maji 2 déti jiz vlastni dim. V tomto pfipadé jsou spotiebni vydaje
rodiny niz8§i oproti roding, u které je nutné navic platit kazdy mésic najem. Z tohoto
diuvodu byla vybrana jako modelova rodina na vytvareni Zivotniho pojisténi domacnost,

jejiz hlavni Zadatel je v rozmezi 26 az 35 let, ma 2 déti a bydli v najemnim byte.

3.2 Popis modelové rodiny

Z vySe podrobn¢ roz¢lenénych grafti byl uréen hlavni Zadatel z databaze realnych klientu,
ktery se zarazuje do kategorie hlavnich Zzadateli ve véku mezi 26 az 35 roky, ktery ma
2 déti a aktualné bydli v pronajimaném byté. Specifikace klienta a jeho Zivotni situace jsou
za rok 2020. Hlavni zadatel je Zenaty muz ve véku 33 let. Jeho Zena je ve véku 30 let.
Prvnimu ditéti je 8 let a druhému 5 let. Muz pracuje jako automechanik a jeho &isty
mésiéni pifjem &ini 33 000 K&. Zena pracuje jako ucetni jejiz plat je mési¢né 30 201 Kg.
Rodina bydli v okrese Litoméfice, pfesnéji ve mésté Roudnice nad Labem, kde jejich
mési¢ni najem bytu stoji 14 000 K¢, v cené je zapocitana elektfina, plyn a voda ve vysi
3500 K¢. Rodina jiz od 1.bfezna 2020 neplati mési¢ni najem, jelikoz byl byt v predeslém
mésici odkoupen z hypotééniho uvéru. Muz ma jiz zalozena dvé nezivotni pojisténi, ktera
ro¢né stoji dohromady 8 100 K¢. Spotiebni vydaje domacnosti aktualné dosahuji okolo
44 268 K¢ (viz. Piiloha 3). Déti doposud nemaji zadné urazové ani zivotni pojiSténi.
K 1.1.2020 ma muz na bézném uctu 580 120 K¢ a zena na taktéz bézném uctu 432 780 Kc.
V bieznu 2020 uz hlavni zadatel plati mési¢cné hypotécni uvér. Vyse hypotécniho Gvéru
byla nastavena na 2 800 000 K¢. Cena nemovitosti ¢ini 3 000 000 K¢&. Doba fixace je
nastavena na 7 let SLTV 90 % a celkové splaceni hypotécniho Gvéru je na 30 let. Po
odkoupeni bytu na ktery si rodina vzala hypotééni uvér zbylo k 1.3.2020 muzi na bézném
uctu 290 060 K¢ a Zzené 162 840 K¢&. Rodina doposud nemé pojisténi hypotécniho tvéru.
Hlavni Zadatel ma jiz zalozené povinné a havarijni pojisténi na auto, které ro¢né stoji 4 895
K¢. Od bfezna ma muz v platnosti pojisténi nemovitosti a domacnosti, které je placeno
ro¢né na dobu neurcitou. Byt je pojistén na 3 000 000 K¢ s pojistnou ¢astkou na domacnost
v hodnoté 500 000 K¢ s celkovym limitem pro odpovédnost 5 000 000 K¢. Castka pojisténi
ro¢né ¢ini 3 205 K¢&. Muz i Zena neinvestuji své finan¢ni prostfedky a nekumuluji si tak

dlouhodobou rezervu uréenou napiiklad na dichod.
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3.2.1 Prijmy, vydaje modelové domacnosti

Muz pracuje jako mechanik a jeho mésicni ¢istd mzda ¢ini 33 000 K¢, Zzena pracuje jako
ucetni a jeji mésicni Cista mzda dosahuje 30 201 K¢&. Tyto piijmy rodi¢a jsou i nadale
konstantni v prib&hu 10 let.

Spotiebni vydaje domécnosti modelového klienta jsou jiz piepocitina na domécnost
4 osob, kde 2 osoby piedstavuji malé déti, které nemaji spotiebu jako dospéla vydéleéné
¢inna osoba. Z tohoto diivodu neni mozné piesnéji urcit rozdily mezi typy vydajovych
domacnosti. Pii vynasobeni vydaji z CSU, je viditelné, Ze mé&siéni ¢astky na domécnost se
prilis nelisi. Avsak je potfeba zminit, Ze ndsobené vydaje byly povazovany pro dospélou
domacnost. Nejveétsim mésiénim rozdilem je najemné z bytu / hypotééni Gvér, Ktery oproti
dat z CSU pro obce v rozmezi 10 000 — 49 999 obyvatel je vyssi o 8 267 Kg, tedy 2,38
nasobek. Naopak v oblasti energie maji obce primérnou mési¢ni spotiebu o 9 029, tedy 3,
6 X vice nez domacnost Zadatele. Celkova mési¢ni spotieba domacnosti je nizs§i u dat obci
zCSU 0 22%, u spotiebnich vydaji na osobu 0 21,2 % a pro domacnosti s 2 détmi 0 2,3
%. Zporovnani dat z CSU je tedy ziejma korelace spotiebnich vydaji domacnosti
hlavniho zadatele s pramérnymi Spotfebnimi vydaji domacnosti s dvéma détmi (viz.

Piiloha 3).
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Tabulka 4 Vydaje modelové domdcnosti za brezen 2020 (K¢)

Vydaje domacnosti za birezen 2020 (K¢)

Potraviny a nealkoholické napoje: 27% 12 034
Alkoholické napoje + tabak: 2% 912
Odivani a obuv: 4% 1825
Elektiina, voda a plyn: 8% 3500
Zdravi: 2% 637
Doprava: 3% 1370
Telekomunikace a posty: 4% 1654
Rekreace a kultura: 3% 1413
Vzdélani: 1% 609
Stravovani a ubytovani: 4% 1847
Bytové vybaveni, opravy: 4% 1499
Ostatni zbozi a Sluzby: 4% 1910
Splatka hypotécniho uvéru: 32% 14 250
Pojisténi: 2% 675
Celkem 44135

Zdroj: vlastni zpracovani, Spotfebni vydaje domacnosti dle udaji od klienta za biezen

2020
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Obrazek 6 Mesicni vydaje domacnosti

Vydaje domacnosti za brezen 2020 (Kc¢)

\

Potraviny a nealkoholické napoje-27% m Alkoholické napoje + tabdak-2%
® Odivani a obuv-4% M Elektiina, voda a plyn-8%
W Zdravi-2% Doprava-3%
Telekomunikace a poSty-4% Rekreace a kultura-3%
Vzdélani-1% Stravovani a ubytovani-4%
Bytové vybaveni, opravy-4% Ostatni zboZi a sluzby-4%

m Splatka hypotécniho tGvéru-32% m Pojisténi-2%

Zdroj: vlastni zpracovani, Spotiebni vydaje domacnosti dle udaji od klienta za biezen
2020

Z grafu je ziejmé, Ze nejvetsi ¢ast penéz slouzi kazdy mésic z 32% na splatku hypotééniho
uvéru z celkové Castky 44 133 K¢. Poté 27% na vyzivu osob v doméacnosti. 8% vydaju
spadaji na energetické zdroje, které s kazdorocnim zvySenim cen mohou v budoucich
letech dosahovat rapidné vyssich ¢isel. Oba rodi¢e jsou nekutaci, proto slozka alkoholické

napoje + tabak vykazuje 2% oproti ostatnim vydajum.

3.2.2 Finan¢ni analyza rodiny

Financ¢ni analyza musi byt objektivni a fesit aktualni a budouci potieby klienti. V potaz u
tvofeni modelace pojiSténi se musi brat taktéz financni prostfedky, kterymi rodina
disponuje a je ochotna je do pojisténi vkladat. Postup analyzy se rozd€luje do né€kolika

krok.
Postup prace s klientem

V prvni ¢asti je nutno zjistit dulezité informace o klientovi. Jeho vék, misto bydlisté a

zpusob bydleni (mési¢ni vydaje na bydleni), zdali je klient kufak, aktudlni a piedchozi
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zdravotni stav, prace, ve které klient pracuje a Cistd mzda. Zdali klient Zije v domacnosti
sam ¢i s nékym a zdali je nékdo na klientovi financné zavisly (manzelka, dité ¢i déti). Pro
presnéjsi vypolty pojistnych ¢astek zivotniho pojisténi by Klient také m¢l dodat spotiebni
vydaje domacnosti a mozné pijcky, avéry ¢i leasingy, které se zapocitavaji do mési¢niho

cash flow rodiny.

Zivotni minimum

Soucasti analyzy klienta je vypocet Zivotniho minima, ktery vyjadiuje minimalni hranici
piijmi potiebnych k zabezpeceni osob a jejich zakladnich osobnich fyzickych potieb.
Castky Zivotniho minima se vztahuji k datu od 1. 4. 2020. Zivotni minimum mé&si¢né pro
prvni dospélou osobu v domacnosti ¢ini 3 550 K¢, druha dospéla osoba je ve vysi 3 200
K¢, pro nezaopatiené dité do 6 let je 1 970 K¢ a nezaopatiené dité od 6 do 15 let 2 420 K¢.
Dohromady ¢ini mési¢ni zivotni minimum v domdacnosti 11 140 K¢. Rodina tedy nema
narok na socialni davku od statu (¢. 61/2020 Sb., 0 zvySeni ¢astek zivotniho minima a
existen¢niho minima). Divodem je pfijem obou rodi¢u v hodnoté 63 201 K¢, ktery

ptevysuje zivotni minimum 5,67 krat.

Prispévek na bydleni

Tabulka 5 Mésicni ndklady na bydleni za rok 2020

Mési¢ni naklady na bydleni za brezen 2020
Obec s poctem obyvatel 10 000 — 49 999
N4jemce/ Vlastnik bytu Vlastnik bytové jednotky
Pocet osob v domacnosti 4
Mgsi¢ni pramér Cistych piijmu 63 201 K¢
Zivotni minimum 11 140 K¢
N3ajemné 0 K¢
Néklady na bydleni 1362 K¢
Voda, elektfina, plyn 3500 K¢

Zdroj: ¢. 117/1995 Sb., o statni socialni podpofte, Vlastni zpracovani

Vlastnik bytové jednotky je i soucasti tzv. fondu oprav, do kterého se ptispiva podle stavu

bytu a podilu uvedeném na katastru. Fond je ur¢en na vSechny mozné $kody bytu, které
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mohou nastat. Castka fondu oprav miize byt riizna, v Roudnici nad Labem je nejéast&jsi
¢astka na m? 20 K¢. Byt klienta ma 68,1 m?.

Vypocet ¢astky do fondu oprav = 68,1 x 20 = 1362 K¢

Mésiéni naklady na bydleni =1 362 K¢+ 3 500 K¢ = 4 862 K¢

Cisty mésitni piijem manzeltt v domacnosti = 30 201 K¢ + 33 000 K¢ = 63 201 K¢
Vypocet naroku na bydleni = 63 201 K¢ x 0,30 = 18 960K¢

Naklady na bydleni nepfesahuji ¢astku soucinu rozhodného piijmu v rodiné a nasobek

koeficientu. Z téchto divodti nema domacnost narok na ptispévek na bydleni.

Piidavek na dité

Vznik néroku pfidavku na dit€¢ vznika, pokud ¢isty mésicni piijem domacnosti je nizsi nez
3.4 nasobek zivotniho minima domacnosti (Zakon o Statni socialni podpote ¢. 117/1995
Sb.). Mgsi¢ni vyse ptidavku na dité do 6 let je 630 K¢ a pridavek na dité od 6 do 15 let
770 K¢.

Vypocet pridavku na dité = 11 140 x 3,2 = 35 648 K¢

Cisty mési¢ni pfijem manzelii ¢ini 63 201 K& Rodina tedy nema moznost dostat mési¢ni

pridavek na déti v hodnoté 1 400 K¢.
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Cash Flow

Obrazek 7 Cash Flow domdcnosti v 1.roce bez vlivu inflace (K¢)

Cash Flow domacnosti v 1.roce bez
vlivu inflace

Pfijmy (K¢) mmmm Vydaje (KC) e Z{istatek (K¢) emmmmSoucet stavu béZnych Gétd (KE)

Zdroj: vlastni zpracovani, ptijmy a vydaje dle udaji od klienta za rok 2020

Piijmy a vydaje za vSechny mésice v prvnim roce jsou zapsany K poslednimu dni v daném
mésici. Pfijmy domacnosti jsou za cely rok konstantni a nevykazuji zadné mési¢ni kolisani,
kdezto piesto se vydaje kazdy mésic nepatrné odliSuji maximalné o 5 000 K¢. Tyto ¢astky
jsou z davodt zvysenych vydaji u potravin ¢i jinych zbozi a Sluzeb v daném mésici.
Rodina platila najemné za byt pouze v prvnich dvou mésicich, které poté bylo nahrazeno
splatkou hypotécniho uvéru v hodnoté 14 250, ktera vychazela oproti najmu o 1,8 % vice.
Zna¢ny nardst stavu na 2,7 nasobek na béznych uctech domacnosti ke konci tnora je
z divodu zaslani uvéru z banky na ucet hlavniho zadatele. V mésici bfeznu je znovu patrny
pokles stavu na béznych uctech a to kvuli odkoupeni najemniho bytu, ktery rodina
zakoupila za 3 miliony K¢. Po zbytek roku domacnost nevykazovala jiné vyssi zmény,
pouze se nepatrné ménila vyse vydaji v danych mésicich. Nejvyssi utrata byla v listopadu,
kdy oproti piedeSslému mésici rodina navysila vydaje o 2308 K¢ (viz. Prilohal3).
Domacnost méa za celkovy rok ke kazdému mésici kladny zlstatek a malo se ménici
mésicni ¢astky vydajl, coz vypovidd o rozumném hospodafeni s finanénimi prostiedky.
Vydaje nasobené primérnou mesic¢ni inflaci nijak zdsadné€ neovlivni mésicni zistatky

domaécnosti. Primérny mésic¢ni zistatek s vlivem inflace ¢ini (viz. Ptiloha 14).
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Obrazek 8 Cash Flow domdcnosti v obdobi 10 let bez zohlednéni inflace

Cash Flow domacnosti v obdobi 10 let bez
zohlednéni inflace
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Piijmy (K¢) mmmm Vydaje (K¢) ==@==7Z(statek (KE)

Zdroj: vlastni zpracovani, ptijmy a vydaje sdélené od Klienta

Na zaklad¢ dodanych potiebnych informaci o vSech ptijmech a vydajich domécnosti byla
moznost vytvoreni Cash flow domacnosti na dobu 10 let. V grafu je zfejmé vidét, ze rodina
je stale v Kladnych castkach. Primérny mésic¢ni zistatek domacnosti ¢ini 21 546 K¢, je
proto moznost vynalozit volné penézni zdroje na zalozeni pojistného kryti hypotééniho
uvéru, hlavniho zadatele a dvou déti. Vydaje se kazdym rokem zvysuji z divodi inflace a
starnuti déti. Z tohoto divodu ro¢ni zustatek lehce klesa. V desatém roce prvnimu ditéti
bude 18 a druhému 15 let, vydaje budou vyssi a je mozné predikovat brzky odchod prvniho
ditéte z domu, coz povede znovu vyseni cash flow. Mezi dal$im finanénim pravidlem je
vytvafeni si kratkodobych, stfednédobych a dlouhodobych rezerv, coz diky vysokému
zastatku penéz rodina mize aplikovat. Mezi kratkodobou finanéni rezervu se povazuje
vlastnéni finanénich zdroji na 1 rok. Tuto rezervu rodina zatim nespliiuje. Sttednédoba
finanéni rezerva je od 1 roku az do 3 let, ackoliv tuto Cast domacnost také finan¢né
nespliiuje, presné nastavené zivotni pojisténi na dobu 10 let umoziiuje v ptipadé nemoci ¢i
urazu penézni prostfedky ze zaméstnani nahradit. Dlouhodoba rezerva je na vice nez 5 let a
je pfedevsim ur¢ena na dichod, proto by si rodina méla zacit davat ¢ast zbylych financi do

investi¢nich nastroju.
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Rezervy domacnosti

Jednim ze zakladnich cili domacnosti v oblasti personalnich financi je vytvafeni rezerv
pfed nahlymi udalostmi, které se mohou pifihodit rodiné v piipadé vypadku piijmu ¢i
vngjSich Ciniteld (zvyseni cen, krize, pandemické situace, aj.). Rozpocet volnych penéznich

zdrojt se rozdélil do 3 casovych rozliseni.

Kratkodoba rezerva
Kratkodoba rezerva by méla vychazet na 1-3 mésice Cistych pfijmi domacnosti. 30. 4.

2020 rodina jiz plati Zivotni pojisténi a v souctu béznych uctd rodi¢u je aktualni castka
865 722 K¢. Muzi i zena ke konci mésice obdrzuji dohromady 63 201 K¢ ze zaméstnani.
Vypocet kratkodobé rezervy = 63 201 x 3 = 189 603 K¢

Domécnost v ptipadé kratkodobého vypadku piijmi ma dostate¢nou rezervu a Spliuje tedy
finanéni gramotnost. Jakmile mé& domdécnost nastaveny rozpocet ¢i nastaveny cil
domacnosti, kratkodoba rezerva by méla byt stanovena v ¢istych piijmech v rozmezi od 0—
1 roku a méla by pokryt vydaje domacnosti (viz. Stewart kapitola 2.7.3).

Vypocet kratkodobé rezervy dle Swarta = 63 201 x 12 = 758412 K¢

Rodina i v tomto pfipadé ma dostateény pocet financi na dobu 1 roku.

Stfednédoba rezerva
Stiednédoba rezerva je uréena na dokryti pfijmt domacnosti od 1 roku do 5 let.

Vypocet stirednédobé rezervy = 63 201 X 12 X 5 = 3792 060 K¢
Domacnost aktualné nema dostate¢né finance na zajisténi sttednédobé rezervy, avsak diky
zivotnim pojisténim, které rodina vlastni a kryti na maximalni dobu 10 let. Zivotni

pojisténi tedy mize v urcitych ptipadech nahrazovat stfednédobou i dlouhodobou rezervu.

Dlouhodoba rezerva
Casové pasmo dlouhodobé rezervy je na pokryti 5 a vice let. Je spiSe povazovana na

ptipravu vytvareni rezerv na diichod osob.

Vypocet dlouhodobérezrevy = 63 201 X 12 X 7 = 5308 884 K¢

Rodina nevlastni tuto vysokou finan¢ni ¢astku a Vv prabéhu 10 let ani této castky
nedosdhne. Jak uz bylo zminéno, v pfipadé nahlé udalosti mize Zivotni pojisténi pokryt

pfijmy osob. Rodina nijak neinvestuje, nema spofici ucet a ani nevlastni penzijni
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pfipojisténi. Je tedy doporuceno si ¢ast piijmi odkladat stranou na tvorbu dlouhodobé
rezervy. Obecny vzorec pro hruby piehled budouci hodnoty financi je:
. 1+ ™—1
i
FV=budouci hodnota

FV =P

P= finan¢ni ¢astka
i= arokova mira

n= pocet let vkladani financi

3.2.3 Cile modelové rodiny

Hlavni Zadatel si pfeje zalozit zivotni pojisténi pro sebe i déti (konkrétni pozadavek
Z praxe).

Nikdo z domacnosti doposud nemél Zzadny produkt zivotniho pojisténi. Rodina vlastni
pouze nezivotni pojisténi na byt a automobil, neni tedy kryta Zivotnim pojisténim na
osoby. Hlavnim divodem zaloZeni pojisténi bylo z diivodu jiz zalozené hypotéky v bance
na feSeni koupé najemného bytu. Muz ani Zena nemaji zadné zkuSenosti s zivotnim
pojisténim. Dale se prace bude zabyvat analyzou domacnosti a navrhy pojistnych produktt
S pfesnymi udaji a Srovnanim vyhod a nevyhod pojistnych produktii z vybranych

pojistoven.

Hlavni specifika pojistnych produktu

V piipadé, kdy Klient neni obeznamen S zivotnim pojisténi a pojistnymi produkty je
potieba vysvétlit vSechny pojistné produkty a jejich specifika véetné vyhod a nevyhod.
Smrt — v této Casti je potieba zjistit, zdali je na klienta finan¢né zavisla osoba. V ptipadé
hypotécniho tivéru je doporucené mit anuitni klesajici pojistnou ¢astku ve vysi hypotéky. +
Konstantni ¢astku, ktera bude pro vypotadani rodiny se ztratou piijmu.

Invalidita — Pojistny produkt doporuceny stejné jako u Smrti feSen na anuitni klesajici
pojistnou ¢astku v ptipadé hypotécniho uvéru. Invalidita je doporucena tesit na L., I1., Il
Stupeni ve Vysi pro moznou ztratu finan¢niho piijmu. V ptipadé 1. i Il. stupné invalidity je

stale mozné byt v zaméstnani a pfi nizké mésicni Castce invalidniho diichodu zadouci.
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Trvalé nasledky — Trvalé nasledky jsou doporuCeny piimo dle potieb klienta podle
rizikovosti prace a Sportovnich aktivit. Doporucené jsou nejvice progresivni plnéni od 0,5
¢i 0,01%.

Pracovni neschopnost — Pracovni neschopnost by méla byt vypocitana dle ¢isté mzdy pro
minimalné doplnéni piijmu z 60%, které klient v pracovni neschopnosti dostava.

Drobné urazy — Stejné¢ jako u pracovni neschopnosti by denni ¢astka méla odpovidat
dopoéitanim z 60% Ccisté mzdy do 100%. Nejcastéji se uvadi drobné urazy od 14. dne
Zpétné.

Hospitalizace — Hospitalizace je spise uréena pro klienty, kteti chtéji byt v nadstandardu,
kde je moznost lepsiho 1tzka, mozZnost ¢astéjSich navstév a dalSich nadstandardnich Sluzeb.
V piipadé€, Ze ma osoba dité a klient chce zalozit zivotni pojisténi ditéti, je moznost zvazit
zdali dité pfipojistit na oSetfovani ¢lenem rodiny. Jestlize bude dit¢ nemocné ¢i po urazu
doma a bude potieba oSetfeni ¢lenem rodiny, dostane rodina denni pojistné kryti dle vyse

pojistné Castky.

vvvvvv

méla dat ¢astka, kterou by osoba mohla vyuzit v ptipadé nemoci. Nejznaméjsi nemoci je
rakovina, kdy 1écba chemoterapii mize mit mnoho vedlejSich u¢inkt. Klient tedy muze
vyuzit finan¢ni Castku, kterou dostal od pojistovny prokazanim Iékaiské zpravy o
diagnostice nemoci a penize vyuzit na drazsi a efektivngjsi 1écbu, ktera muze klientovi

zachranit zivot (materialy ProfiFP, 2020).

3.3 Pojistné produkty pro klienta

Ze zjisténi financni situace klienta a vypocitani finan¢éni analyzy doméacnosti vznikl
prebytek finan¢nich prostfedkii potiebnych k feseni cili klienta. Cilem modelace pojiSténi
je kryt vSechna mozna rizika, ktera by mohla ovlivnit finan¢ni stav rodiny na dobu
minimalné 10 let a porovnat pojistné produkty s 0Statnimi pojistovnami a mezi nimi vybrat
nejvhodnéjsi pojistovnu pro domdcnost. V ramci navrhu pojisténi byly udaje prevzaty
z ocenovacich tabulek, smluvnich dokumentaci a internich kalkulaci pojistoven. Vybér
druhu pojisténi byl stanoven z diavodi piesného zdméru na kryti osob domacnosti.
Investi¢ni zivotni pojisténi navic obsahuje investi¢ni slozku, ktera obsahuje fondy, do
kterych klient investuje, nevyhodou je negarantovana minimalni ¢astka (Janda,2011).

Castky, avSak hodnoty investic jsou nizké, jelikoZ pojistovny hlavng investuji do Statnich
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obligaci. Pro klienta je tedy vyhodnéjsi vlastnéni zivotniho pojisténi a oddélena moznost
investovani vlastnim vybérem investi¢nich prostfedkti (Rejnus,2016). Maximalni obdobi
pro refinancovani pojisténi je obdobi 10 let z divodii zmén Zzivotnich, financ¢nich a
okolnich stavlli v domécnosti a ve svété. AvSak doporucena doba refinancovani zivotniho

pojisténi jsou 3 roky dle Jandy.

3.3.1 Modelace zivotniho pojisténi hlavniho Zadatele

Hlavnimu zadateli byly vytvofeny navrhy zivotniho pojisténi dle aktualni finan¢ni situace
u pojistoven MetLife, Ceska podnikatelskd pojistovna a Allianz (viz. P¥iloha 2).
V modelacich byly podrobné vypsany informace o0 pojisténém pro nejpiesnéjsi vypocty
meésicnich cen, zhodnoceni stupné rizikovosti zadatele a vypsani moznych vyluk u

pojistnych produktt dle vyplnéni 1ékarského dotazniku.

Smrt

Klientovi byla nastavena pevna pojistna ¢astka na smrt v hodnoté 1 100 000 K¢. Duvodem
je minimélni ztrta p¥ijmt hlavniho Zivitele na 2 roky. Zena se Vv té dobé ¢ pozdgji miize
znovu vdat a tim opét zvysit piijmy domacnosti. V piipadé smrti je vyplacena 100%
pojistna castka z divodu trazu ¢i nemoci Obmyslené osobé ke dni smrti pojisténého.
Aktivace pojistného produktu je hned druhy den od zalozeni smlouvy. Obmyslenou osobu
si sam hlavni Zadatel ur¢i a bude zapsana do pojistné smlouvy. Nejlevnéjsi mésicni
pojistné na smrt ma spoleénost CPP a z tohoto diivodu je nejvhodnéjsi pojistovnou z

pojistného produktu, zatimco o 223 K¢ drazsi je pojistovna MetLife.

Trvalé nasledky

Trvalé nasledky byly rozdéleny do 2 pojistnych produkti. Rozdil v nich je u procentni
vyse zranéni, které pojistovna stanovi podle tabulkového systému, v némz jsou sepsana a
rozdelena vSechna zranéni. Pokud se Stane ndhla udalost a zranéni bude mit v tabulkach
vice nez 10%, pojistnad Castka bude vyplacena z obou pojistnych produktl i S uréenou
progresi. Pojistné plnéni je ur¢eno na kompenzaci ztraty piijmt a nakladi na 1é¢bu. Pocet
diagnoz u trvalych nasledki je u Spolecnosti MetLife 265 zaroven s rozdélenim procent
podle ocenovaci tabulky. Nasledky razu jsou rozdéleny od 0,5% ohodnoceni a od 10%

ohodnoceni, kdy oba produkty maji progresi az 1000%. Cekaci doba pojistného produktu
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je 0 mésict. CPP vykazuje 376 diagnéz s piesné stanovenymi rozsahy plnéni. Poskozeni je
u pojistovny nastaveno od 0,001% a 10% s nasobkem 2 az 5 pojistné ¢astky nad 20%
rozsahu trvalych nasledkli. Spolecnost Allianz ma stanoveno 291 diagndz trvalych
nasledkl Grazu. Rozsah plnéni u Allianz je od 0,1% a 10%. Pifi piesahu 25% se
progresivné pojistné plnéni zvySuje az na 800%. Sloucend pojistna castka ¢ini 1 300 000
K¢, kdy nejlevnéjsi mésicni pojistné vychazi pro spolecnost Allianz s ¢astkou 135 K¢ na

mesic, diky témto vyhoddm je pro tento pojistny produkt nejvhodné;si.

Doba léceni urazu

Pojistna castka na dobu 1é¢eni trazu byla stanovena dle vypoctu dokryti ztraty Cistych
ptijmi hlavniho Zadatele z 60%. Pokud bude klient mésic kvuli tirazu doma, ¢astka 425 K¢
na den dokryje pojisténému zbylych 13 200 K¢&. Doba nezbytné 1é¢by tGrazu u pojistovny
MetLife je od 8. dne, nevyhodou je vyplaceni pojistnych ¢astek az po 8. dni. CPP ma
plnéni od 10.dne zpétné€ od 1.dne, jakmile pojistny piesahne dobu 10 dnd, ma poté narok
na vyplatu pojistného od prvniho dne 1é¢eni urazu az po ukonéeni. Nevyhodou je zde
50 % vyplata pojistnych ¢astek v prvnich dvou letech pojisténi u podvrknuti, pohmozdéni a
jinych traza, které nejde urcit zobrazovaci metodou. U Allianz je denni odSkodné
rozdéleno do 28.dne a od 29.dne v obou ptipadech je vyplacena 100% pojistna ¢astka
podle tabulkové doby léceni tUrazli. Od 29.dne je moZnost az 500% progresivni plnéni
podle tabulkového schématu. Nastaveni pojistného produktu mé nejvyhodnéjsi cenové i

vyplaceni pojistného plnéni pojistovna Allianz.

Invalidita

Invalidita byla klientovi rozdélena do tii stupiii. Divodem je moznost ziskat pojistnou
¢astku z kazdé z nich. Aktualni vyse invalidniho dichodu pro rok 2020 je z kalkulace pro
hlavniho Zzadatele v I. stupni 7 054 K¢, IlI. stupni 8 632 K¢. a Ill. stupni 13 363 K¢.
Z tohoto divodu je celkova vySe pojistného produktu invalidity v hodnoté 3 500 000 K¢,
pojistna vysSe je urcena na dokryti pfijmu pojisténého na dobulO let. U I. i Il. stupné
invalidity je nevyhoda v nepfesnosti dokryti finan¢ni ztraty z divodt vypoctu invalidniho
dichodu podle procenta poklesu pracovni schopnosti, véku a vysSe hrubého meési¢niho
ptijmu. Pojistna doba 10 let je uréena zejména z moznych zivotnich a ekonomickych zmén
vV domadcnosti, proto je finanéné vyhodné&jsi pojistné produkty nastavovat na minimalni ¢i

sttedni dobu trvani. U spolecnosti MetLife je pouze cekaci doba v piipadé invalidity
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z divodu nemoci. Vyhodou je metoda scitaci, kdy napf. pojistény se stane invalidnim v |.
stupni a pojistovna mu vyplati pojistnou ¢astku 500 000 K¢, po urcité dobé se stav zhorsi a
z . stupné Iékat stanovi stupen Il., poté se odesila pojisténému 1 milion K¢. Pokud se stav
Klienta zlepsi a snizi se Stupen invalidity, poté neni potiecba vratit vyplacené pojistné
plnéni. Vyhoda u Ceské podnikatelské pojistovny je neuplatiiujici se &ekaci doba u nemoci
¢i urazu. Pripojisténi stupné invalidity je nastaveno odecitaci metodou, kdy v piipadé
vyplaceni pojistné ¢astky se ta sama ¢astka odecita pro dalsi stupeni invalidity. Nevyhoda je
pro osoby, které vykonavaji sport profesionalné, jelikoz maximalni vyse invalidity IlI.
stupné je 500 000 K¢&. Cekaci doba invalidity u Allianz je stejna jako u Spole&nosti
MetLife. Nevyhodou je vyluka pojistného plnéni v ptipadé zmény psychického stavu ¢i
duSevni choroby. Déle je to 50% vyplata pojistné ¢astky, kdy druha polovina pojistného
plnéni je zaslana v piipad¢ trvani invalidity daného stupné i po 18 mésicich. Vyhodou je
moznost vyplaceni pojistné Castky formou dichodu. Spole¢nost nema ani Scitaci a ani
odecitaci metodu, misto toho je piesn¢ nastavena pojistna vyse pro L. Stupen a Il. ¢i Il
stupeni invalidity, avsak pii zvySeni stupné invalidity neni poté pojistna ¢astka vyplacena. 1
pfes vyss$i mesicni pojistné je u Spolecnosti vyhodou piesné stanovena ¢astka, bez metod

séitani ¢1 odeditani.

Zavazna onemocnéni

Pojistna ¢astka produktu zdvazného onemocnéni byla urcena na dostate¢né pokryti ztraty
finan¢niho pfijmu hlavniho zadatele a zarovenl moZnost na zaplaceni vSech nakladli na
1éCby, lazn€ a dokryti finan¢ni ztraty rodiny. Mezi nejCastéjSimi lécbami, na které jsou
vyuZzivané penézni prosttedky patii rakovina, cukrovka, kardiovaskularni onemocnéni a
dalsi. Klient si timto zptisobem muize zaplatit i drazsi zakroky v 1é¢bé a tim moznost se O
nejdiive uzdravit. Platnost pojistného produktu je aktivovana po 2 mésicich od zalozeni.
Vyhodou u spolecnosti MetLife je 40 diagn6z zavaznych onemocnéni extrémniho rozsahu
s 100% plnénim, dale 10 diagnoz sttedniho rozsahu s plnénim 50% a 9 diagnéz mirného
rozsahu s plnénim 25% pojistnych ¢astek. Tyto diagndzy jsou rozdéleny do 5 skupin, kdy
pfipojisténi zanika v ptipad€ plnéni 100% u kazdé z 5 skupin. Nevyhodou je ¢ekaci doba
12 mésicti na druhou pojistnou udalost ve stejné pojistné skupiné. Ptipojisténi produktu
karcinom in situ, tedy pocate¢ni stadium rakoviny je vyplaceno 100% az 200% pojistné
Castky v piipadé pojistné udalosti. P¥ipojisténi je kryto na viechny oblasti téla. CPP mé 35

diagnéz, kde je i zahrnuta forma in situ. Nevyhodou spolecnosti je maximalni 100%
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vyplata pojistné Castky v piipadé neopakovaného plnéni. U opakované¢ho plnéni je
maximalni vySe pojistnych castek 300% s ¢ekaci dobou 12 mésicit po vyplaté jedné z 6
skupin. Dal8i nevyhodou je vysoka meési¢ni Castka. Allianz vykazuje 36 diagnozami
zavaznych onemocnéni. Nevyhodou spolecnosti je pouze 100% vyplaceni pojistné ¢astky
bez zadného nasobeni dle skupiny onemocnéni. Dalsi nevyhodou je vysoka castka
mési¢niho pojistného produktu. Pfipojisténi Pro boj s rakovinou je vyplacena sjednana
pojistnéd Castka vynasobena procentem podle diagndzy v seznamu zhoubnych nadorovych
onemocnéni. Z divodi diagnéz rakoviny a jejich procentudlni ohodnoceni a Siroky rozsah

diagno6z zavaznych nemoci je spole¢nost MetLife z ostatnich pojistoven nejlepsi.

Pracovni neschopnost

Podporu v pracovni neschopnosti, kterou dostava klient z 60% z ¢istého pfijmu od
zaméstnavatele neni dostateéné, proto je potteba zbylych 40% dokryt, coz fesi pojistny
produkt s ¢astkou 425 K¢ na den Vv piipadé nemoci ¢i urazu. Maximalni vyse pojistnych
dnti je 730. U pojistoven MetLife a CPP je dekaci doba pouze 2 mésice v piipadé nemoci a
pro zeny z divodu téhotenstvi ¢i porodu 8 mésici. Vyhodou je pracovni neschopnost od
15. dne zpétné od l1.dne, v piipadé trvani pracovni neschopnosti vice jak 15 dnu je
vyplaceni od zacatku po konec neschopnosti nasobkem stanovené pojistné castky.
Nevyhodou muze byt faktor, kdy v mnoha piipadech pracovni neschopnost trva pod 14
dni. Nevyhodou u pojistovny Allianz je karen¢ni doba 15 dnl bez moznosti zpétné k 1.dni.
Z vybranych pojistoven ma CPP nejlevngj§i mési¢ni pojistné s nejpiiznivéjsimi

podminkami karen¢ni doby produktu.

3.3.2 Modelace Zivotniho pojiSténi na hypotécni uvér

Modelace zivotniho pojisténi byla piesné nastavena na vysi ro¢ni trokové sazby 4,6 %
vV piipadé anuitni varianty pojistnych produkti. Urokovou sazbu jiz banka nastavila pii
tvorbé hypotécniho uvéru. VSechny pojistné produkty jsou zéaroven nastaveny na vysi
pujcenych finan¢nich zdroju, aby byl klient kryt v ptipad¢ nahlé udalosti. Délka pojisténi
je ur¢ena na 30 let z divodu stejné dlouho trvajiciho hypotécniho uvéru. Vyhodou
spole¢nosti MetLife je niz§i mésicni splatka pojisténi, avSak nevyhodou je vybér pouze 1
ze ti stupii invalidity. Nevyhodou u Ceské podnikatelské pojistovny je vyse pojistnych
¢astek u I. a Il.stupné invalidity z divodu neupIného pokryti hypotéky. Je to z divodu, kdy
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pojistény ma stale moznost chodit do zaméstnani. Vyhodou je Siroky rozsah diagnéz u
zavaznych onemocnéni. Mési¢ni pojistné je pouze o 7 K¢ drazsi oproti MetLife. Nevyhoda
zivotniho pojisténi na feSeni uvéru u Spolecnosti Allianz je podobny jako u MetLife.
Allianz nabizi pojistné produkty s anuitnim klesani pojistnych ¢astek v produktech smrt,
zavazna onemocnéni a invalidity pouze I11.stupné. Mé&si¢ni pojistné je v hodnoté 2 257 K¢.
Z t&chto diivodt byla vybrana pojistovna CPP na pokryti hypotééniho Gvéru (viz. Piiloha
5). Vyhodou anuitniho klesani vychazi tedy z klesani pojistnych ¢astek shodné s kone¢nym
stavem jistiny. KdeZto Vv porovnani s konstantnimi pojistnymi ¢astkami u zivotniho
pojisténi je nevyhoda stalého prepojisténi ve Srovnani s jistinou. Kvali konstantnim
astkam je i mési¢ni Gastka pojisténi vys§i oproti anuitnimu klesani. CPP ma s pevnymi
Castkami mési¢ni pojistné v hodnoté 5924 K¢, tedy o 3992 K& vice ve srovnani
s klesajicimi hodnotami. Pokud by si Zadatel nechal zalozit Zivotni pojisténi u CPP
S pevnou pojistnou ¢astkou namisto klesajici, pieplatil by mésicné 2,04 krat vice. A za

celkové obdobi trvani smlouvy by zadatel zaplatil vice 0 1 437 120 K¢ (viz. Ptiloha 6).

Prehled vyvoje klesajicich pojistnych ¢astek
Pojistné ¢astky u produkti klesaji anuitné stejné s vysi urokové sazby. Anuitni klesani je
Vvhodné predevsim na kryti bankovnich ptjcek a avért.

Obrazek 9 Anuitni klesani pojistnych castek viivem uirokové sazby v obdobi 30 let v K¢

Anuitni klesani pojistnych castek vlivem
urokové sazby v K¢

1 2 3 45 6 7 8 9 10111213 1415 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30

Pfipojisténi pro pfipad smrti dle Groku
W Pripojisténi invalidity I. stupné dle Groku
e P{ipojiSténi invalidity Il.stupné dle Groku

Pripojisténi invalidity lll.stupné dle troku

Pripojisténi zavaznych onemocnéni a poranéni dle Groku

Zdroj: vlastni zpracovani, interni kalkulace SUSP
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V grafu je zobrazeno postupné anuitni klesani pojistnych ¢astek u pojistnych produktti na
dokryti pfijmu pojisténého. Jakmile by se stala nahla udalost, hlavnimu zadateli bude
hypotéka splacena pfesné na pozadovanou ¢astku, ktera zbyva doplatit (viz. Piiloha 4).
Doba fixace hypotécniho Gvéru byla nastavena na dobu 7 let. Ur¢ena byla z aktualni nizké
urokové sazby, klient se navic v obdobi Covid-19 obaval zvySenych urokovych sazeb a
ckonomické krize, jez by vedla ke zvyseni sazeb. U konce doby fixace 2027 bude prvnimu
ditéti pojisténého 18 let a miZe nastat situace, kdy dité jiz bude bydlet samo a chodit do
zaméstnani, coz by zvysilo cash flow domécnosti. V piipad¢ zvyseni ¢i snizeni Grokovych
sazeb bankou od 7. roku muze zivotni pojisténi a pojistné produkty v ném byt povazovany
za prepojisténé nebo podpojisténé. Pokud tato situace nastane, je doporuceno zménit
pojistné ¢astky ¢i jejich Grokové sazby v anuitnim klesani pro znovunavraceni exaktnosti
pojisténi. Jestlize by nastala situace, kdy by klient skong¢il ve Il.stupni invalidity v 15.roce
splaceni hypotéky, pojistovna by klientovi vyplatila na zac¢atku roku 762 058 K¢ (viz.
ptiloha 4) a kone¢ny stav jistiny by ¢inil ke konci roku 1 775528 K¢ (viz. Priloha 5).
Klientovi by chybélo splatit 805 636 K¢, kterou muze zaplatit bance z vyplaty jinych
pojistnych produkti spojené s nahlou udalosti, tedy zavazné onemocnéni nebo vyplacenim
z zivotniho pojisténi uréeného na hlavniho zadatele. Podle typu invalidity by zadatel stale
mohl byt zaméstnan v méné narocném oboru a vyplacet tak ¢ast piijmu na hypotéku ¢i ji

Z nakumulovanych penéznich prostiedkii na bézného uctu splatit.
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3.3.3 Spolupojisténi prvniho a druhého ditéte

Tabulka 6 Spolupojisteni prvniho a druhého ditéte

1.Vedlejsi pojistény Dité

Pojistna ochrana Pojistnd | Pojistna castka
doba

Pojisténi smrti — pevna PC 9 let 125 000

Trvalé nasledky urazu s progresi 1000% a paméti od | 9 let 250 000

0,5% - pevna PC

Trvalé nasledky urazu s progresi 1000% a paméti od | 9 let 250 000

10% - pevna PC

Zavazna détska onemocnéni Extra Plus — pevna PC 9 let 500 000

Invalidita ditéte 9 let 2 000 000

Mési¢ni pojistné: 311 K¢é

2.Vedlejsi pojistény Dité

Pojistna ochrana Pojistna | Pojistna ¢astka
doba

Pojisténi smrti — pevna PC 12 let 125 000

Trvalé nasledky urazu s progresi 1000% a paméti od | 12 let 250 000

0,5% - pevna PC

Trvalé nasledky trazu s progresi 1000% a paméti od | 12 let 250 000

10% - pevna PC

Zavazna détska onemocnéni Extra Plus — pevna PC 12 let 500 000

Invalidita ditéte 12 let 2 000 000

Mésicni pojistné: 326 K¢

Zdroj: vlastni zpracovani, interni kalkulace pojisténi ISMet (2022)

Vyhody spolupojisténi

Jednim ze zakladd tvofeni spolupojisténi je moznost mit vSechny pojistné osoby Vv jedné
smlouvé. Pojistnik tak poté plati za vSechny pojistné 0soby naraz. Dalsi vyhodou je

procentni sleva pfi vytvafeni spolupojisténi, kterd mize mirné snizit mésicni vydaje na

pojistném.

Nevyhody spolupojisténi

Nevyhoda SpolupojiSténi mize nastat v pfipadé¢ osobnich problémi napft. rozvod rodica,
kdy dojde k jejich neshodé o placeni pojisténi, dalsim diivodem je moznost manipulace a

vydirani pojistitele vici vedlejSimu pojisténému. Hlavni pojistény muize zruSit pojisténi

Z finan¢nich divoda a tim zaroven i pojisténi spolupojisténého.
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3.3.4 Individualni Zivotni pojiSténi déti
Z modelaci Zivotnich pojisténi pro déti byla vybrana pojistovna Allianz z dtvodua
rozsahlého kryti nemoci a urazti. Navic ma pojistovna produkt pro déti, u Kterych byla
diagnostikovéna rakovina. U spole¢nosti MetLife nebylo mozné pojisténi zalozit z divodii
nizké mési¢ni Castky (viz. ptiloha 9). Diivodem sjednani produktu byla obava z mozného
zranéni ¢i onemocnéni ditéte, které by mohlo finan¢né ovlivnit rodinu z dtivoda vysokych

nakladu na 1é¢bu ditéte.

Vyhody individualniho pojisténi

Vyhodou samopojisténi je eventualita prodlouzeni pojistné doby po navrSeni dospélosti
ditdte. Zivotni pojisténi tim nezanika, pouze se prodlouzi doba, navysi se & snizi pojistné
Castky U pojistnych produktli a 0sSoba jiz mize platit mésicni Castku sama. Pojistné
produkty, vyse pojistnych ¢astek a maximalni mozné mési¢ni pojistné si 0soba nastavuje

pfesné na sebe.

Nevyhody samopojisténi
Nevyhodou samopojisténi je faktor, ze ne kazda osoba muze uzaviit zivotni pojisténi,
jednim z divodl je napiiklad lékatsky dotaznik, nedostate¢ny finan¢ni piijem, zavazné

urazy a nemoci pied zaloZenim Zivotniho pojisténi.

3.3.5 Finanéni dopady domacnosti v piipadé nepojisténi Zeny

V pruméru 43 521 K¢ plati mésiéné domacnost za potraviny, sluzby, pojisténi a hypotécni
uvér. Tato Castka je VyS$i nez jeji Cista mzda. Pokud by se muzi stala nahla udalost a
zemfiel by, z zivotnich pojisténi by se splatil hypotééni uvér a rodina by dostala od
pojistovny 1 400 000 K¢&. Spotiebni vydaje by tedy klesly na 18 271 K¢ na mésic. Je tedy
doporuceno pro zenu si Zivotni pojisténi zalozit, aby byla kryta vici nahlym situacim, které

by mohly dlouhodobé ovlivnit cash flow domacnosti.
Vyse pojistnych ¢astek jsou nastaveny na dokryti pfijmil a zachovani standartu domacnosti

(viz. Priloha 6). Vyhody a nevyhody pojistnych produktd jsou stejné jako u hlavniho

zadatele. Pro Zenu byl navic pfidan pojistny produkt: ,,Pro zeny*, ktery je specificky na
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ucel v piipadé nahlé udalosti pii porodu a poporodnich komplikaci, asistované reprodukce,
narozeni vicerat a narozeni ditéte s vrozenymi vadami. Aktivace pfipojisténi na
téhotenstvi trva 8 mésica a na asistovanou reprodukci 12 mésict. U spole¢nosti MetLife se
nachazi 28 diagnoz, které jsou rozdéleny do 5 skupin pojistného kryti. Vyhodou
spole¢nosti je rozsah kryti od 10% az do 400%. Nevyhoda CPP je z diivodd jediného
pfipojisténi pro zeny na naklady asistované produkce, kde cekaci doba trva 12 mésict a
vstupni vék Zeny je maximaln¢ 36 let, pojistna Castka je vyplacena pouze dvakrat.
Pfipojisténi pro Zeny u Spole¢nosti Allianz je stejna jako u MetLife srozdilem poctu
diagndz a jejich procentnim zastoupenim. Vyhodou u spolecnosti Allianz je 300% rozsah
pojistnych Castek u narozeni postizeného ditéte a komplikaci té¢hotenskych, porodnich a
poporodnich. Spole¢nost MetLife je pro dany pojistny produkt nejvhodnéjsi, hlavné

z diivodil diagndz a nasobky rozsahu kryti.

3.4 Cash flow domacnosti po navrhu Zivotniho pojisténi

Po navrhu modela¢nich prospektti v§em osobam z domacnosti je potieba zjistit, jak moc se
zméni finanéni situace rodiny Vv ptipadé zvyseni mési¢nich vydaji z placeni Zivotniho

pojisténi.
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3.4.1 Cash flow domacnosti po navrhu Zivotniho pojisténi v prvnim roce

Obrazek 10 Cash flow domdcnosti po navrhu v 1.roce bez trendu

Cash flow domacnosti po navrhu v 1.roce bez
trendu
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Zdroj: vlastni zpracovani, ptijmy a vydaje dle udaju klienta

Zivotni pojisténi bylo rodiné navrzeno v bieznu s platnosti od 1. 4. 2020, kdy je viditelné
snizeni mésicniho zlstatku o 6 391 K¢. Z celkovych spotiebnich vydaji domécnosti
zivotni pojisténi tvori 13 % (viz. ptiloha 10). Hned od zaloZeni pojisténi, produkty jako
jsou napt. trvalé nasledky, smrt a invalidita z trazu je hned platnd, zatimco zavazna
onemocnéni, pracovni neschopnost a drobny uraz maji ¢ekaci dobu 2 mésice, tedy 1.
6. 2020. V dalsich mésicich nenastala Zddnd zména ve vydajich ¢i ptijmech domdacnosti.

Pokud by se vsak stala nahla udalost, v ptipad¢ platnosti ¢ekaci doby je rodina na rizika
pojistn¢ kryta.
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3.4.2 Cash flow domacnosti po navrhu Zivotniho pojisténi v obdobi 10 let

Obrazek 11 Cash flow domdcnosti po ndavrhu Zivotniho pojisténi v obdobi 10 let bez trendu

Cash flow domacnosti po navrhu v obdobi 10
let bez trendu
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Zdroj: vlastni zpracovani, ptijmy a vydaje dle udaju klienta

Jak jiz je zminéno v pfedchozim grafu (viz. Obrazek 11) je znacné zvySeni vydaju
domacnosti v pruméru o 77 000 K¢, coz vede ke snizeni cash flow domacnosti. Ackoliv
rodina dosahuje nizSich roénich zustatkt, v situaci, kdy by se jednomu rodici ¢i obéma
rodi¢am piihodila néhla udalost, ktera by vedla ke sniZeni &istych pifjmt. Céstky
pojistnych produktl byly nastaveny na 10 let na dokryti i dlouhodobéjsich vypadi ptijmu a
ptfipadné splaceni ziistatkové splatky hypotécniho uvéru. Cash flow pro obdobi 10 let

snahledem na trendy byly vypocteny dle priimérného koeficientu ristu k = THJ%
1

Predikce inflaci byly stanoveny vypoctem pomoci primérného koeficientu rastu a udaji
z CSU, které byly nasobeny (viz. Piiloha 17 a 16). Rodina i s inflaénimi hodnotami ma
dostate¢né vysoké ptijmy, aby zvySené vydaje vzhledem k inflacim byly nadale vyssi. U
predikce neni mozné zhodnotit ostatni vlivy, které by tento primér mohl zvysit, prikladem
je napt pandemie Covid-19. V pfipad¢ zvysenych cen zbozi a sluzeb je doporuceno rodiné

snizit mésicni vydaje.
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4 Zavér

Cilem bakalaiské prace bylo Vv prvni €asti vytvoreni nejvhodnéjsiho Zivotniho pojisténi
domacnosti vytiidéné z realné databaze, ktera zahrnovala 50 klientl, kde byla vypsana
analyza dle aktualni Zivotni situace, bydleni, poétu déti a véku. Byla zvolena domacnost
dvou pracujicich osob a dvou déti ve véku 8 a 5 let. Hlavnim Zzadatelem, kterym je otec ve
véku 33 let, vék zeny 30 let. Vybér zivotniho pojisténi byl uréen na zakladé zivotnich
podminek, potfeb a budoucich cilii vybrané domécnosti. Diivodem tohoto pojisténi byla

ochrana klienta a finan¢ni navratnost ztraty piijmut a kryti hypoté¢niho uvéru.

Na zéaklad¢ analyzy modelové domacnosti byl definovan Cisty mésicni plat muze ve vysi
33 000 K¢ a mésicni plat zeny €inil 30 201 K¢. Tento piijem koreloval s realnym klientem

Z databaze.

Vydaje domacnosti 44 268 K¢ (11 067 K¢ na osobu) byly porovnany s primérnymi vydaji
doméacnosti v CR v roce 2020 v obcich s poétem obyvatel od 10 000 do 49 999, konkrétné
14 180 K¢ na osobu (22 % rozdil), dale byly porovnany s pramérnymi vydaji domacnosti
s 2 détmi v roce 2020, coz ¢inilo 11 325 K¢ na osobu (2,3 % rozdil) a s vydaji 14 041 K¢
(21,2 %) v roce 2020 na osobu. Z analyzy dat byly zjistény vyssi vydaje domacnosti oproti
dat z CSU, jednim z hledisek byla splatka hypotééniho Gvéru, ktera &inila oproti tdajim
z CSU u obci 2,38 nasobek. Energie v obcich byly 0 3,6 x vyssi oproti iidajim klienta. Ve
zbylych aspektech byla domacnost a data z CSU rozdilnad v maximalni vysi 2 %. Rodina

ma nejblizsi shodu s pramérnymi mési¢nimi vydaji u domacnosti s 2 détmi.

Na zakladé piijmu a vydaji domacnosti byla provedena jeji analyza situace. Vysledkem
této analyzy byl dostate¢ny kladny zGstatek, v priméru 19 454 K¢. Dale na zakladé piijmt
a vydaju rodiny bylo vypocteno zivotni minimum, na které rodina nema narok, jelikoz
mésiéni pijmy rodiny &ini 63 201 K¢&. Zivotni minimum &inilo 11140 K&, &astku
prevysSuje domacnost 5,67 krat. Rodina dale nedosahne v roce 2020 ani na piispévek na
bydleni, jelikoz jeji mésicni piijmy 63 201 K¢ prevysuji mési¢ni vydaje 44 268 K¢ (1,9
krat). Prispévek na dité v roce 2020, jejiz rodina ma pod 1,7 nasobek zivotniho minima.

Rodina tedy nema narok, protoze jeji ptijmy ¢ini 63 201 K¢, tedy 0 177 % vice.
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Pro pribéznou financni situaci domacnosti byl vypocitan cash flow ke konci kazdého
mésice po cely rok bez vlivu inflace. Vysledky jednotlivych mésicti byly ve vsech
piipadech kladné, coz znaci, ze rodina se svymi finan¢nimi prostiedky rozumné hospodafi.
V prvnim roce cash flow primérné piijmy Cinily 63 201 K¢ a primémné vydaje dosahovaly
43 747 K¢ sprumérnym zastatkem 19 454 KE. V obdobi 10 let pfijmy domacnosti

zastavaly konstantni, zatimco vydaje se zvySovaly maximalné o 2 308 K¢.

Hlavnim cilem tvorby Zivotniho pojisténi byl divod jiz sjednaného hypoté¢niho uvéru. Ze
zjisténych informaci o uvéru bylo vytvotfeno zivotni pojisténi u tii odlisnych pojistoven se
stejnymi pojistnymi ¢astkami. Pojistné Castky byly nastaveny na vyse hypotécniho uvéru
s anuitnim klesanim dle urokové sazby 4,6 % na celkovou dobu trvani splaceni 30 let. Pii
zvyseni ¢i sniZzeni urokové sazby a mimoifadné splatky je poté pojistény podpojistén ¢&i
prepojistén. V téchto ptipadech je moznost zmény anuity u produktd v Zivotnim pojisténi
dle potieby k ptesnosti kryti uvéru. Z hodnoceni typt pojistnych produkti u pojistoven
byla vybrana spole¢nost CPP s anuitnim Klesanim z diivodi moZnosti poji§téni u viech
s ¢astkou mésicni splatky 1 950 K¢, ktera vysla o 2,4 nasobku levnéji oproti pevné pojistné

¢astce.

Dale byla modelace zivotniho pojisténi pro muze na pokryti pojistnych udalosti na dobu 10
let. Pojistné produkty byly pro vSechny tii pojistovny nastaveny stejné pro ziskani
objektivni analyzy vyhod a nevyhod u kazdé z pojistoven. Pojistné ¢astky byly u kazdého
produktu nastaveny na dokryti pfijmu pojisténého po dobu 10 let. Nejvhodnéjsi
pojistovnou byla stanovena pojistovna MetLife kvuli vyhodam v oblasti zavaznych
onemocnéni, smrti. M&siéni &astkou Zivotniho pojisténi 2 590 K¢&. Castka byla niz§i o

0,06 % oproti pojistovné CPP a 25 % u Allianz.

Pii feSeni pojisténi déti byla moznost pojistit déti k hlavnimu Zzadateli ¢i vytvofit
samostatné pojisténi pro kazdé dité. Z porovnavani spolupojisténi a samopojisténi vyslo
nejlépe individualni pojisténi z divoda piesného nastaveni pojisténi na pojisténou osobu a
moznosti pojisténi déti u jiné spolecnosti ze Specifickych vyhod. Obé déti jsou proto

individualné pojisténé do dovrseni 18 let. Nejlépe vysla spolecnost Allianz diky niz§im
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meési¢nim nakladim a rozsifeni diagndz v Oblasti nemoci a trazi s celkovou castkou pro

dveé déti v mésiéni astce 398 K&. MetLife vysla o 194 K& levngji a CPP 60 K&.

Podle analyzy domacnosti byla zjisténa vyssi Castka spotiebnich vydaji oproti praméra
vV domacnostech. Z téchto divodii bylo doporuceno zalozit zivotni pojiSténi na miru i pro
zenu hlavniho Zzadatele, aby v ptipadé nahlé udalosti nedoslo v budoucnu k moznému
snizeni pfijmi rodiny. Byly vybrany stejné produkty u pojistoven jako u hlavniho Zadatele,
s vyjimkou pifidaného produktu: ,Pro Zeny®, ktery je specificky urCen jen pro Zeny.
Nejvhodnéjsi  pojistovnou pro tento produkt je MetLife zddavodia piipojisténi
specifikovaném pro zeny. M¢&si¢ni pojistné pro zenu ¢ini 1 453 K¢, jenz bylo i levnéjsi 106

K& mésicéné u CPP a 232 K& u Allianz.

Po navrhu produkti domacnosti se mési¢ni vydaje zvysily 0 12 % na 50 524 K¢, kde je
zivotni pojisténi stanovené pro celou domacnost V hodnoté 6 391 K¢ a tvoii 12 %
celkovych spottebnich vydaji domadacnosti. Ackoliv se cash flow domécnosti snizi,
Vv ptipadech nahlé udalosti je rodina pojistné kryta a nedojde tak k vykyvu, ktery by rodina

nebyla schopna finan¢né zajistit.

V piipad¢é nahlych situaci by domacnost méla zohlednit moznost vytvareni rezerv, které
slouzi k financovani domdacnosti pifi omezeni piijml. Na kratkodobou rezervu rodina
dosahuje diky dostate¢né nakumulovanych financi (865 722 K¢&). Rodina jiz nema
dostatecnou vysi financi v ptipadé stfednédobé rezervy, ktera ¢ini 3 792 060 K¢, a
dlouhodobé rezervy 5308 884 K¢ v ptipadé 7 let (viz. Vzorec dlouhodobé rezervy,
kapitola 3.2.2. Finanéni analyza rodiny). Tento problém avsak fesi zivotni pojisténi, které
bylo namodelovano na pokryti ztraty finanénich pfijma obou rodi¢t az na dobu 10 let, jenz
fesi z dlouhodobého hlediska produkty: zavazna onemocnéni a invalidita v hodnoté
3000000 K¢ pro muze a pro zenu invalidita a zavazna onemocnéni

V hodnoté¢ 3 000 000 K¢.

Obecné doporuceni je na zakladé tohoto modelového klienta pro rodiny s2 détmi a s 2
hlavnimi zadateli s ndhledem na hypotéku. Na zadklad¢ vlastni analyzy domacnosti je
doporuceno stanoveni vySe volnych finan¢nich prostfedkli. Doporuc¢eno Vvybirat zivotni

pojisténi na miru hlavniho pojisténého s vybérem z vice pojistoven na minimalni dobu 10
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let z divodti zmény zivotni situace a poté po dané dobé se piepojistit na aktualni potfebnou
vysi dokryti. Urcit vysi pojistnych ¢astek dle dokryti Cistych penéznich prostfedkl osob.
Dale stanovit pojisténi v ptipadé hypotécniho Gvéru na ro¢ni urokovou sazbu s pojistnymi
Castkami v hodnot¢ poc¢ate¢niho stavu jistiny a v piipadé zmény trokové sazby prepojisténi
pojistnych produktii. RozliSovat mezi 2 druhy pojisténi, splaceni podle jistiny. Déle je pro
rodinu doporuceno si stanovit rezervy a v piipadé¢ dlouhodobé rezervy vyuzit investi¢ni

produkty na kumulaci volnych penéZnich zdroju.
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6 Prilohy

Priloha 1 Databdze klientit

Databaze | Vék | Rodina | Potet | Bydleni | Misto bydlisté | Cista Spotiebni
déti mzda vydaje
(K& (K&
Klient 1 18 NE 0 Nema Praha 32215 |14 200
Klient2 |19 NE 0 Nema | Litoméfice 24500 | 10100
Klient3 |18 NE 0 Nema Usti nad Labem | 15400 | 5000
Klient4 |20 | NE 0 Neméa | Stéti 21 400 | 9000
Klient5 |18 NE 0 Nema Roudnice nad 13900 |4100
Labem
Klient6 | 19 NE 0 Nema Praha 21200 | 10400
Klient7 | 18 NE 0 Nema Praha 15800 | 8000
Klient8 | 18 NE 0 Nema Praha 17900 | 5600
Klient9 |21 NE 0 Nema Lovosice 24500 | 12500
Klient 10 | 21 NE 0 Nema | Teplice 21700 |13800
Klient 11 | 21 NE 0 Nema Strakonice 17800 | 6100
Klient12 |20 | NE 0 Neméa | Ceské 15600 | 5800
Bud¢jovice
Klient 13 | 21 NE 0 Nijem | Dé&Cin 23700 | 13000
Klient 14 | 23 NE 0 Najem | M¢lnik 34100 | 21000
Klient15 |22 | NE 0 Najem | Stéti 20000 | 12500
Klient 16 | 20 NE 0 Ngjem | Litoméfice 14800 |8100
Klient 17 | 21 NE 0 Néjem | Praha 21600 | 12400
Klient 18 | 20 NE 0 Najem | Pardubice 23800 | 13400
Klient 19 | 23 NE 0 Najem | Plzen 13000 | 7000
Klient 20 | 27 NE 0 Najem | Karlovy Vary |[42600 | 25900
Klient 21 | 27 NE 0 Najem | Chomutov 31500 | 14600
Klient 22 | 28 NE 0 Najem | Roudnicenad | 29900 | 14500
Labem
Klient 23 | 32 NE 0 Byt Teplice 35700 | 27000
Klient24 | 29 ANO 1 Byt Strakonice 32900 |21200
Klient 25 | 28 ANO 1 Byt Olomouc 45800 | 24900
Klient 26 | 31 ANO 2 Najem | Ostrava 52 400 | 25900
Klient 27 | 35 ANO 2 Dum Stati 35700 | 19000
Klient 28 | 35 ANO 2 Dum Litomé&fice 41200 | 18500
Klient 29 | 34 ANO 2 Dum Roudnice nad 38 700 | 25800
Labem
Klient 30 | 32 ANO 2 Dum Roudnice nad 33000 |21000
Labem
Klient 31 | 31 ANO 2 Byt Roudnice nad | 37600 | 26 900
Labem
Klient 32 | 29 ANO 2 Byt Usti nad Labem | 57 800 | 34 500
Klient 33 | 30 ANO 2 Byt Lovosice 48900 | 34500
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Klient 34 | 30 ANO 3 Dum Teplice 28600 | 18900
Klient 35 | 34 ANO 3 Dum Ceské 36 700 | 27 800
Bud¢jovice
Klient 36 | 32 ANO 3 Dim Kralupy nad 47900 | 31000
Vlitavou
Klient 37 | 34 ANO 3 Dum Litomé&fice 32700 |23100
Klient 38 | 35 ANO 4 Dum Litomé&fice 37500 | 30000
Klient 39 | 41 ANO 2 Dum Roudnice nad 41500 | 29000
Labem
Klient 40 | 42 ANO 1 Dim Karlovy Vary | 58500 | 35900
Klient 41 | 44 ANO 2 Dum Teplice 34500 | 21100
Klient 42 | 45 ANO 3 Dim Praha 29 700 | 21000
Klient 43 | 49 ANO 4 Dum Praha 31500 | 25400
Klient 44 | 51 ANO 1 Dim Litoméfice 24500 | 14900
Klient 45 | 47 ANO 2 Dum Brno 31900 | 19000
Klient 46 | 50 ANO 3 Dum Brno 30000 | 17800
Klient 47 | 55 ANO 2 Dum Ostrava 29900 | 21500
Klient 48 | 55 ANO 1 Dum Décin 41900 | 36100
Klient 49 | 57 ANO 1 Dum Dé&Cin 37000 | 21900
Klient 50 | 60 ANO 2 Dum Roudnice nad 39800 | 23500

Labem

Zdroj: databaze klientd z praxe, vlastni zpracovani
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Priloha 2 Pojistnd ochrana hlavniho Zadatele od pojistoven MetLife, CPP, Allianz

Pi‘ehled pojistné ochrany
Jméno: Hlavni Zadatel Vék: 33 let | Datum narozeni:
13.03.1985
Pojistna doba: 30 let Povolani: Rizikova
Mechanik skupina: 2
MetLife CPP Allianz
Pojistna Pojistna ¢astka M¢siéni Pojistna Meésiéni Pojistna M¢siéni
doba pojistné (K¢) | castka | pojistné (K¢) | cCastka pojistné
(Ko
Pojisténi smrti — pevna PC 30 let 1 100 000 K¢ 336 1100 113 1100 245
000 K¢ 000 K¢
Trvalé nasledky tirazu 1 pevna PC 10 let 650 000 K¢ 84 650 000 195 650 000 88
K¢é K¢é
Trvalé nasledky tirazu 2 pevna PC 10 let 650 000 K¢ 59 650 000 66 650 000 47
K¢é K¢é
Invalidita 1+2+3- pevna PC — 11 10 let 500 000 K¢ 190 500 000 185 500 000 117
K¢é K¢é
Invalidita 2+3- pevna PC — 12 10 let 1 000 000 K¢ 145 1 000 185 3000 557
000 K¢ 000 K¢
Invalidita 3 - pevna PC — I3 10 let 1 500 000 K¢ 120 3000 185 3000
000 K¢ 000 K¢
Zavazna onemocnéni Extra Plus — pevna PC 10 let 3 000 000 K¢ 921 3000 1039 3 000 1712
000 K¢ 000 K¢
Doba nezbytné 1écby urazu 10 let 425 K¢ 190 425 K¢ 382 425 K¢ 275
Pracovni neschopnost 10 let 425 K¢ 545 425 K¢ 421 425 K¢ 403
Celkem mési¢né 2590 2771 3444
Celkem rocné 31080 33252 41328
Celkové obdobi 317520 334780 418180

Zdroj: 1Smet- https://ismet.metlife.cz/#/login, CPP- https://susp.cpp.cz/ , Allianz- https:/allfa.allianz.cz/, vlastni zpracovani
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Priloha 3 Spotrebni vydaje

Mési¢ni vydaje domacnosti

Spotiebni vydaje domacnosti v obci s poctem

Spotiebni vydaje na

Spotiebni vydaje domacnosti s 2

1.3.2020 v K¢ obyvatel 10 000 — 49 999 za rok 2020 v K¢ osobu za rok 2020 v détmi na osobu za rok 2020 v K&
K¢é

Potraviny a 12 034 9952 9873 8312

nealkoholické napoje

Alkoholické népoje + 912 1699 1613 1088

tabak

Odivani a obuv 1825 2288 2443 2291

Voda, elekttina a plyn | 3500 12 529 10 991 8016

Zdravi 636,5 1455 1331 1232

Doprava 1 369,7 4 566 5518 4 896

Telekomunikace a 1653,5 2178 2 246 1719

posty

Rekreace a kultura 14134 4711 4 894 4 487

Vzdélani 608,5 362 695 667

Stravovani a 1846,8 2823 3314 3176

ubytovani

Bytové vybaveni, 1498,7 2 996 3583 2721

opravy

Ostatni zbozi a Sluzby | 1910 3700 3708 2708

Najemné z bytu/ 14 250 5983 4 386 2938

Splatka hypotécniho

uvéru

Pojisténi 810 1478 1567 1047

Celkem 44 268 56 719 56 163 45 297

Zdroj: vlastni zpracovéani, CSU (2022)
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Priloha 4 \'yvoj pojistnych castek vzhledem Kk anuité

Rok Pripojisténi pro Piipojisténi Piipojisténi invalidity Piipojisténi Pripojisténi
pripad smrti dle invalidity 1. I1.stupné dle droku invalidity zavaznych
uroku Stupné dle I11.stupné dle onemocnéni a
uroku uroku poranéni dle iroku
1 2 800 000 K¢ 300 000 K¢ 1 100 000 K¢ 2 800 000 K¢ 2 800 000 K¢
2 2 754 876 K¢ 295 165 K¢ 1082 273 K¢ 2 754 876 K¢ 2 754 876 K¢
3 2707 676 K¢ 290 108 K¢ 1 063 730 K¢ 2 707 676 K¢ 2707 676 K¢
4 2 658 305 K¢ 284 818 K¢ 1044 334 K¢ 2 658 305 K¢ 2 658 305 K¢
5 2 606 663 K¢ 279 285 K¢ 1 024 046 K¢ 2 606 663 K¢ 2 606 663 K¢
6 2 552 645 K¢ 273 498 K¢ 1 002 825 K¢ 2 552 645 K¢ 2 552 645 K¢
7 2496 142 K¢ 267 444 K¢ 980 627 K¢ 2 496 142 K¢ 2 496 142 K¢
8 2 437 041 K¢ 261 112 K¢ 957 409 K¢ 2 437 041 K¢ 2 437 041 K¢
9 2 375 220 K¢ 254 488 K¢ 933 122 K¢ 2 375 220 K¢ 2 375220 K¢
10 2 310 556 K¢ 247 560 K¢ 907 719 K¢ 2 310 556 K¢ 2 310 556 K¢
11 2242 918 K¢ 240 313 K¢ 881 146 K¢ 2 242 918 K¢ 2 242 918 K¢
12 2172 168 K¢ 232 732 K¢ 853 352 K¢ 2172 168 K¢ 2172 168 K¢
13 2098 163 K¢ 224 803 K¢ 824 278 K¢ 2 098 163 K¢ 2098 163 K¢
14 2 020 755 K¢ 216 509 K¢ 793 868 K¢ 2 020 755 K¢ 2 020 755 K¢
15 1939 785 K¢ 207 834 K¢ 762 058 K¢ 1939 785 K¢ 1939 785 K¢
16 1855091 K¢ 198 760 K¢ 728 786 K¢ 1 855 091 K¢ 1 855 091 K¢
17 1766 501 K¢ 189 268 K¢ 693 983 K¢ 1766 501 K¢ 1766 501 K¢
18 1673 836 K¢ 179 349 K¢ 657 578 K¢ 1673 836 K¢ 1673 836 K¢
19 1576 908 K¢ 168 954 K¢ 619 500 K¢ 1576 908 K¢ 1576 908 K¢
20 1475522 K¢ 158 092 K¢ 579 669 K¢ 1475522 K¢ 1475522 K¢
21 1369 472 K¢ 146 729 K¢ 538 007 K¢ 1369 472 K¢ 1369 472 K¢
22 1258 543 K¢ 134 844 K¢ 494 428 K¢ 1258 543 K¢ 1258 543 K¢
23 1142512 K¢ 122 412 K¢ 448 844 K¢ 1142512 K¢ 1142512 K¢
24 1021 143 K¢ 109 408 K¢ 401 163 K¢ 1021 143 K¢ 1021 143 K¢
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25 894 192 K¢ 95 806 K¢ 351 290 K¢ 894 192 K¢ 894 192 K¢
26 761 400 K¢ 81 579 K¢ 299 121 K¢ 761 400 K¢ 761 400 K¢
27 622 500 K¢ 66 696 K¢ 244 554 K¢ 622 500 K¢ 622 500 K¢
28 477 211 K& 51 130 K¢ 187 476 K¢ 477 211 K& 477 211 K&
29 325 239 K¢ 34 847 K¢ 127 772 K¢ 325 239 K¢ 325 239 K¢
30 166 276 K¢ 17 815 K& 65 323 K¢ 166 276 K¢ 166 276 K¢

Zdroj: CPP- https://susp.cpp.cz/ ,Vlastni zpracovani
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Priloha 5 Splatkovy kalendar hypotécniho wivéru

Roky | poéatecni stav jistiny (K¢€) urok uamor splatka tj. anuita | koneény stav jistiny (K¢)
K¢
1 2 759 399,99 10577,70 3776,34 | 172 249( : 2 755 623,65
2 2713 116,15 10400,28 3953,76 | 172249 2709 162,39
3 2 664 657,79 10214,52 4139,52 | 172249 2 660 518,27
4 2 613 922,75 10 020,04 |4334,01 |172249 2 609 588,74
5 2 560 804,05 9816,42 4 537,63 | 172249 2 556 266,42
6 2505 189,71 9 603,23 4750,82 | 172249 2500 438,90
7 2 446 962,48 9 380,02 4974,02 | 172 249 2 441 988,46
8 2 385 999,60 9 146,33 5207,71 | 172249 2 380 791,89
9 2322 172,54 8 901,66 5452,38 | 172 249 2 316 720,16
10 2 255 346,74 8 645,50 5708,55 | 172249 2 249 638,20
11 2185 381,31 8 377,30 5976,75 | 172249 2 179 404,56
12 2112 128,73 8 096,49 6 257,55 | 172249 2105871,19
13 2 035 434,58 7 802,50 6 551,54 | 172249 2 028 883,04
14 1955 137,16 7 494,69 6 859,35 | 172249 1948 277,81
15 1871 067,18 7172,42 7181,62 | 172249 1 863 885,56
16 1783 047,40 6 835,02 7519,03 | 172249 1775 528,37
17 1 690 892,24 6 481,75 7872,29 | 172249 1683 019,95
18 1594 407,41 6111,90 8 242,15 172 249 1586 165,27
19 1493 389,51 5724,66 8629,38 | 172 249 1484 760,12
20 1387 625,54 5319,23 9034,81 | 172249 1378 590,73
21 1276 892,54 4 894,75 9459,29 | 172 249 1267 433,26
22 1160 957,05 4 450,34 9903,71 | 172249 1151 053,34
23 1039 574,63 3 985,04 10 369,01 | 172 249 1 029 205,63
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24 912 489,39 3497,88 10 856,17 | 172 249 901 633,22
25 779 433,38 2 987,83 11 366,21 | 172 249 768 067,17
26 640 126,09 2 453,82 11 900,23 | 172 249 628 225,87
27 494 273,82 1894,72 12 459,33 | 172 249 481 814,50
28 341 569,07 1 309,35 13 044,69 | 172 249 328 524,38
29 181 689,90 696,48 13 657,56 | 172 249 168 032,34
30 14 299,23 54,81 14 299,23 | 172 249 0,00
Celkem 5167 455,23

Zdroj: vlastni zpracovani
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Priloha 6 Modelace zZivotniho pojisténi na pokryti hypotécniho wveru s anuitnim klesanim

Jméno: Hlavni zadatel Vék: 33 Datum
let narozeni:
13.03.1985
Pojistna doba: 30 let CPP MetL ife Allianz
Povolani: Mechanik Vyse Pojistna doba | Pojistna | Mg&si¢ni Pojistna Mésiéni Pojistna Mésiéni
uroku Castka pojistné | Castka (K&) | pojistné | Castka (K&) | pojistné
(K (KO (Ko
Smrt s Konstantni pojistnou 30 let 30 000 11 20000 0 10 000 30
castkou K¢é
Klesajici pojistna ¢astka 4,6 30 let 2 800 375 2800000 507 2 800 000 592
smrti dle roku z uvéru 000 K¢
Invalidita I1l. stupné s 4,6 30 let 2 800 176 0 2 800 000 592
klesajici PC dle uroku z 000 K¢
uvéru
Invalidita 1. stupné s 4,6 30 let 1100 176 0 0 158
klesajici PC dle troku z 000 K¢
uvéru
Invalidita I. stupné s 4,6 30 let 300 000 176 2800000 530 0 293
klesajici PC dle uroku z K¢
uvéru
Zavazna onemocnéni s 4,6 30 let 2 800 1036 2800000 906 2 800 000 592
klesajici PC dle uroku z 000 K¢
uvéru
Celkem mési¢né 1950 1943 2257
Celkem rocné 23 400 K¢& 23316 27084
Celkem za obdobi 702 000 K¢ 699480 812 520 K¢

Zdroj: ISMet- https://ismet.metlife.cz/#/login, CPP- https://susp.cpp.cz/ , Allianz- https://allfa.allianz.cz/, vlastni zpracovéni
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Priloha T Modelace zivotniho pojisténi na pokryti hypotécniho uivéru s Konstantni pojistnou cdstkou

Jméno: Hlavni zadatel Vék: 33 let | Datum narozeni:
13.03.1985
Pojistna doba: 30 let CPP MetL ife Allianz
Povolani: Mechanik Pojistna Pojistna ¢astka Mg¢sicni Pojistna Mg¢sicni Pojistna Mg¢sicni
doba pojistné Castka (K¢) pojistné Castka (K¢) pojistné

(K&) (K&) (K&)
Smrt s konstantni pojistnou 30 let 30 000 K¢ 11 20 000 K¢ 1 10 000 30
castkou
Pevna pojistna ¢astka smrti 30 let 2 800 000 K¢ 1034 2 800 000 1043 2 800 000 810

K¢
Invalidita I11. stupné s 30 let 1 500 000 K¢ 371 1 500 000 538 2 800 000 704
konstantni PC K¢
Invalidita Il. stupné s 30 let 1 000 000 K¢ 371 1 000 000 430
konstantni PC K¢e
Invalidita I. stupn€ s konstantni 30 let 300 000 K¢ 371 300 000 K¢ 315 500 000 142
PC
Zavazna onemocnéni s 30 let 2 800 000 K¢ 3784 2 800 000 2275 2 800 000 1754
konstantni PC K¢
Celkem mési¢né 5942 K¢ 4 602 K¢ 3440 K¢
Celkem roc¢né 71 304 K¢ 55 224 K¢ 41 280 K¢
Celkové obdobi 2139120 1656 720 1238 400
K¢ K¢ K¢

Zdroj: 1ISMet- https://ismet.metlife.cz/#/login, CPP- https:/susp.cpp.cz/ , Allianz- https://allfa.allianz.cz/, vlastni zpracovani
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Priloha 8 Modelace zZivotniho pojisténi pro zenu

Pi‘ehled pojistné ochrany
Jméno: Zena Vék: 30 Datum narozeni:
let 21.09.1990
Pojistna doba: 30 let Povolani:
Ugetni
MetL ife CPP Allianz
Mésicéni pojistné: 1 983 K¢ Pojistna Pojistna Castka M¢siéni Pojistnd M¢siéni Pojistna M¢siéni
doba pojistné Castka pojistné Castka pojistné
(K (Ko (K
Pojisténi smrti — pevna PC 30 let 1 000 000 K¢ 202 1000 227 1000 203
000 K¢ 000 K¢
Trvalé nasledky tirazu 1- Pevna PC 10 let 500 000 K¢ 55 500 000 101 500 000 68
K¢é K¢e
Trvalé nasledky tirazu 2pevna PC 10 let 500 000 K¢ 38 500 000 34 500 000 36
K¢é K¢e
Invalidita 1+2+3- pevna PC 10 let 500 000 K¢ 63 500 000 114 500 000 66
K¢é K¢e
Invalidita 2+3- pevna PC 10 let 1 000 000 K¢ 59 1 000 114 3000 336
000 K¢ 000 K¢
Invalidita 3 - pevna PC 10 let 1 500 000 K¢ 72 3000 114
000 K¢
Zavazna onemocnéni Extra Plus+ 10 let 3 000 000 K¢ 288 3000 335 3 000 379
Karcium in situ — pevna PC 000 K¢ 000 K¢
Doba nezbytné 1é¢by Grazu 10 let 400 K¢ 152 400 K¢ 264 400 K¢ 259
Pracovni neschopnost 10 let 400 K¢ 439 400 K¢ 256 400 K¢ 320
Zavazna onemocnéni Extra Plus — pro 10 let 200 000 K¢ 85 200 000 0 200 000 18
Zeny K¢é K¢é
Celkem mési¢né 1453 1559 1685
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Celkem rocné 17436 18708 20220
Celkem za obdobi 178400 191620 206260

Zdroj: 1ISmet- https://ismet.metlife.cz/#/login, CPP- https://susp.cpp.cz/ , Allianz- https://allfa.allianz.cz/, vlastni zpracovani
Priloha 9 \ndividualni pojisténi prvniho a druhého ditéte
Jméno: 1.dite VéEKk: 8 let
Pojistna doba: 9 let Datum

narozeni:

15.07.2012
Dité MetL ife CPP Allianz
Pojistna ochrana Pojistna doba Pojistna M¢sicni Pojistna M¢siéni Pojistna M¢sicni

castka (K¢) | pojistné ¢astka (K¢) | pojistné castka (K¢) | pojistné
(K&) (K&) (K&)

Pojisténi smrti — pevna PC 9 let 25 000 0 30 000 5 10 000 30
Trvalé nésledky tirazu 1 - pevna pPC 9 let 250 000 19 250 000 8 250 000 17
Trvalé nésledky tirazu 2 - pevna pPC 9 let 250 000 14 250 000 5 250 000 15
Zavazna détska onemocnéni Extra Plus | 9 let 500 000 48 500 000 44 500 000 64
— pevna PC
Invalidita ditéte 9 let 2000000 |28 2000000 | 107 2000000 |54
Pro boj s rakovinou X 0 0 X 0 200 000 19
Celkem mésic¢né 109 169 199
Celkem rocné 1308 2028 2388
Celkem za obdobi 11772 18252 21492
Pi‘ehled pojistné ochrany
Jméno: 2.dité Vék: 5 let
Pojistna doba: 11 let Datum

narozeni:

12.02.2014
Dité MetL ife CPP Allianz
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Pojistna ochrana Pojistna doba Pojistna M¢sicni Pojistna M¢sicni Pojistna M¢sicni
castka (K¢) | pojistné Castka (K¢) | pojistné castka (K¢) | pojistné
(K&) (K&) (K)
Pojisténi smrti- pevna PC 12 let 25 000 0 30 000 5 10 000 30
Trvalé nasledky tirazu 1 pevna PC 12 let 250 000 19 250 000 7 250 000 17
Trvalé nasledky tirazu 2 pevna PC 12 let 250 000 14 250 000 4 250 000 15
Zavazna détska onemocnéni Extra 12 let 500 000 48 500 000 44 500 000 64
Plus- pevna PC
Invalidita ditéte 12 let 2000000 |28 2000000 | 124 2000000 |54
Pro boj s rakovinou X 0 0 X 0 200 000 19
Celkem mési¢né 109 184 199
Celkem ro¢né 1308 2208 2388
Celkem za obdobi 11772 19872 21492

Zdroj: ISmet- https://ismet.metlife.cz/#/login, CPP- https://susp.cpp.cz/ , Allianz- https:/allfa.allianz.cz/, vlastni zpracovani
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Priloha 10 Vydaje domdacnosti za duben 2020 po navrhu (K¢)

Vydaje domacnosti za duben 2020 po ndvrhu (Kc)
Potraviny a nealkoholické napoje 12034
Alkoholické napoje + tabak 912
Odivani a obuv 1825
Elektfina, voda a plyn 3500
Zdravi 637
Doprava 1370
Telekomunikace a posty 1654
Rekreace a kultura 1413
Vzdélani 609
Stravovani a ubytovani 1847
Bytové vybaveni, opravy 1499
Ostatni zboZi a sluzby 1910
Splatka hypotécniho Uvéru 14 250
NeZivotni Pojisténi 675
Zivotni pojisténi 6391
Celkem 50524

Zdroj: vlastni zpracovani, Spotiebni vydaje dle udajt klienta za duben 2020
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Prtloha 11 Cisté penézni prijmy zaméstnancii za rok 2019 (K¢)

Cisté penéZni pFijmy zaméstnanci
Pi-ehled p¥ijmi za rok 2019 (K¢&) Nejnizsich | Druhych | Tietich | Ctvrtych | Nejvyssich | Ctvrtych 20% ptipoétena o inflaci
20 % 20 % 20 % 20 % 20 % 3,7 % (2020)
A. Hrubé penéZzni prijmy (1 az 4)
1.Pfijmy ze zavislé ¢innosti: z toho z 118 177 | 186 286 | 244 448 | 324992 | 500 090 335391,744
hlavniho zaméstnani
z toho z hlavniho zaméstnani 116 717 | 184 254 | 241839 | 320916 | 492894 331185,312
2.Pfijmy z podnikani z toho z hlavni 1577 3938 6 063 11 432 26 823 11797,824
¢innosti v podnikani
z toho z hlavni ¢innosti podnikani 1010 2411 4619 8 808 18 386 9089,856
3.Socidlni ptijmy 14 934 17269 | 21678 | 18 297 22 367 18882,504
z toho:
dichody 3 888 8 870 14052 | 11984 16 911 12367,488
davky statni socidlni podpory 7591 3 936 2949 1283 766 1324,056
4.Ostatni piijmy 4299 4713 3885 6773 15150 6989,736
B. Zdravotni a socialni pojisténi 12 897 20321 | 26668 | 35480 53783 36615,36
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C. Daii z p¥ijmi fyzickych osob 7 556 19279 | 30189 | 45872 84 077 47339,904

D. Bonus u dafiového zvyhodnéni na déti 872 78 45 4 1 4,128
E. Cisté penéZni p¥ijmy (A-B-C+D) 119407 | 172685 | 219261 | 280145 | 426571 289109,64
z toho z hlavniho zaméstnani 97 587 145875 | 186586 | 242811 | 362904 250580,952
Horni hranice ¢istych penéZnich piijmu 149416 | 197118 | 245253 | 321830 X 332128,56

(Ke)

F. Naturalni piijmy 5953 9000 10974 | 14 299 19 759 14756,568
G. Celkové ¢isté prijmy (E+F) 125359 | 181685 | 230235 | 294 444 | 446 330 303866,208

Zdroj: vlastni zpracovéani, CSU (2022)
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Priloha 12 Ukazatele pojistného trhu k 31.12 od roku 2014-2019

2014 2015 2016 2017 2018 2019 Meziro¢ni
Zména

K 31.12. absolut. | (%)
Pocet pojistnych smluv (tis.ks) 28150 | 27777 | 27119 | 27945 | 28789 | 29 001 212 0,7
z toho nezivotni pojisténi 20410 | 20384 | 21099 | 22080 | 23031 | 23631 600 2,6
Zivotni pojisténi 7740 | 7393 | 6020 | 5865 | 5758 | 5370 -388 -6,7
Pocet noveé uzavienych pojistnych smluv 11955 | 10861 | 11353 | 12006 | 13138 | 13008 -130 -1,0
(tis.Ks)
z toho nezivotni pojisténi 10889 | 9920 | 10669 | 11372 | 12516 | 12 465 -51 -0,4
zivotni pojisténi 1 066 941 684 634 621 543 -78 -12,6
Predepsané pojistné celkem (mld. K¢) 157,9 153,4 1472 150,8 155,6 165,9 10,3 6,6
z toho nezivotni pojisténi 86,7 91,0 87,6 93,2 99,4 1125 13,1 13,2
zivotni pojisténi 71,2 62,4 59,6 57,6 56,2 53,4 -2,8 -5,0
Hruba vyse nakladi na pojistné plnéni 105,0 99,7 95,7 96,6 92,6 101,4 8,9 9,6
(mld. K¢)
Z toho nezivotni pojisténi 46,7 48 5 50,6 53,9 494 58,2 8,8 17,9
Zivotni pojisténi 58,3 51,2 45,1 42,6 43,2 43,2 0,0 0,0
Celkova propojisténost (%) 3,7 3,3 3.1 3,0 2,9 2,9 0,0 -

Zdroj: vlastni zpracovani, CNB
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Priloha 13 Cash Flow domdcnosti v prvnim roce bez viivu inflace (K¢)

Cash Flow doméacnosti v prvnim roce bez vlivu inflace (K¢)

Mésic Prijmy (K<) Vydaje (K¢) Zustatek (K¢) Soucet stavu béZnych ucta (K¢)
Leden 63201 43884 19317 1032217
Unor 63201 42124 21077 3833977
Biezen 63201 44133 19068 853045
Duben 63201 45120 18081 871126
Kvéten 63201 43980 19221 890347
Cerven 63201 44120 19081 909428
Cervenec 63201 46230 16971 926399
Srpen 63201 45099 18102 944501
7411 63201 44329 18872 963373
Rijen 63201 41260 21941 985314
Listopad 63201 43568 19633 1004947
Prosinec 63201 41115 22086 1027033

Zdroj: vlastni zpracovani, Spotfebni vydaje domacnosti dle udaji od klienta 2020
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Priloha 14 Cash Flow domdcnosti v prnim roce s vlivem inflace (Kc)

Cash Flow domacnosti v prnim roce s vlivem inflace (K¢)

Mésic Prijmy (K¢) | Vydaje (K¢) | Zustatek (K¢) Soucet stavu béZnych uéti (K¢)
Leden 63201 45464 17737 1030637
Unor 63201 45508 17693 3830593
Biezen 63201 45773 17428 848021
Duben 63201 45685 17516 870561
Kvéten 63201 45552 17649 888775
Cerven 63201 45729 17472 907819
Cervenec 63201 45773 17428 926856
Srpen 63201 45729 17472 943871
Zar 63201 45685 17516 962017
Rijen 63201 45552 17649 981022
Listopad 63201 45463 17738 1003052
Prosinec 63201 45286 17915 1020967

Zdroj: vlastni zpracovéani, CSU (2020)
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Priloha 15 Cash flow domdcnosti po navrhu produktu v obdobi 10 let s trendem inflace

Roky Ptijmy (KC¢) Vydaje Zustatek Mgsic.zustate
(K¢) (K¢) k (K¢)
2021 758412 536980 221432 18453
2022 758412 556257 202155 16846
2023 758412 577451 180961 15080
2024 758412 600722 157690 13141
2025 758412 626373 132039 11003
2026 758412 654748 103664 8639
2027 758412 686175 72237 6020
2028 758412 721102 37310 3109
2029 758412 759969 -1557 -130
2030 758412 803363 -44951 -3746

Zdroj: vlastni zpracovéani, CSU (2020)
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Priloha 16 Vypocet primérného koeficientu ristu

Rok Prumérna | 1. absolutni | Koeficient Relativni priristek
mira diference ristu [%0]
inflace

2021 1,9 - - -

2022 3,3 1,4 1,7368 73,6842

2023 1,4 -19 0,4242 -57,5758

2024 0,4 -1 0,2857 -71,4286

2025 0,3 -0,1 0,7500 -25,0000

2026 0,7 0,4 2,3333 133,3333

2027 2,5 18 3,5714 257,1429

2028 2,1 -0,4 0,8400 -16,0000

2029 2,8 0,7 1,3333 33,3333

2030 3,2 0,4 1,1429 14,2857

Prumér | 1,9 0,1444 1,0596 5,9632
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Priloha 17 Predikce inflact

Predikce inflaci

2021 3,39
2022 3,59
2023 3,81
2024 4,03
2025 4,27
2026 4,53
2027 4,80
2028 5,09
2029 5,39
2030 571

92



