Vinarstvi: Zamecnik
Adresa: Rudé armady 64, 691 58 Dolni Dunajovice
Kontakt: pan Jifi Zamecnik

Jak velkou plochu vinic obhospodarujete?
5,5 ha, z toho 1ha pronajaty.

Kolik lidi pracuje ve vasem vinafstvi?
2, vypomoc v ramci rodiny (syn)

Jaké objem vina roc¢né vyrobite?
Kolem 25 000l

V jakém pomeéru jsou vina z vasich vinic vzhledem k nakoupenym hroznim?
Nakupuji asi 10% hroznd, zaleZi na cené a roku.

V jakém poméru prodavate sudové a lahvové vina?
Sudové 60%, lahve 40%.

>> Co vas motivuje prodavat i sudova vina?
Sudové vino je pro pana Zamecnika zarukou stalého prijmu.

Jakého poméru byste chtéli dosahnout? Je pro vas pomér, kterého momentalné dosahujete optimalini, a
pokud ne, v ¢em vidite pfekazku ho dosahnout?
Snaha ramci 5let dosahnout 80% lahvové produkce.

V jaké cenové relaci se pohybuji vase vina?

Sudovavina: 35 -80 K¢ bez DPH
Lahvova vina: 70-220 K¢ s DPH

Jakym zplsobem tvofite cenu vasich produktd?
Sudové — jednani s vinotékami, vétsinou jde cena aZ na hranu naklad( a nutné marze. Lahve cena dle Uvahy o
kvalité vina a konkurenci.

Jaky prodejni kanal upfednostiujete?
e Pfimy prodej X
e Prodej do vinoték X
e Prodej obchodnim fetézclim
e Prodej skrz zprostfedkovatele
o Jiné

Jaké procento vasi produkce prodate skrz nasledujici prodejni kanaly?

SUDOVA VINA LAHVOVA VINA

Pfimy prode;j: 20% PFimy prode;j: 70%
Prodej do vinoték: 80% Prodej do vinoték: 30%
Prodej obchodnim fetézciim: Prodej obchodnim fetézclim:
Prodej skrz zprostfedkovatele: Prodej skrz zprostfedkovatele:

Jiné: Jiné:

Jakym zplisobem nejcastéji navazujete kontakty s koncovym zakaznikem?
V dnesni dobé predevsim turisté.



>> Jakym zplsobem se tento kontakt snaZite udrzet? Mame néjaky , klub“, facebookovou stranku,
nebo zasilate zakaznikim newslettery?
Jen mailem (databdze kontaktt, kdy maji zakaznici zajem a sami si feknou).

>> Proddvate své produkty prostfednictvim e-shopu?
Ne. V jednani s vinotékami, které po internetu prodavaji.

Pocitujete podporu z profesnich a zajmovych vinafskych organizaci, z hlediska podpory prodeje? V éem by
Vam tyto organizace mohli vice pomoci?

Ano, predevsim kolegialita (doporuceni turistlim navstivit i sklep pana Zamecnika napft. kvali vinu, které oni
sami nema;ji).

Dafi se vam s vasimi produkty pronikat na zahrani¢ni evropské / mimoevropské trhy?
Nesnazi se pronikat.

Jaké vidite bariéry vstupu na nové trhy?
Zadnou.

Které legislativni opatieni vam déla nejvétsi problémy a proc?
Nejistota spojena s novelizaci vinarského zakona.

Kde vidite mezeru v legislativé, ktera Vas znevyhodruje na trhu viéi domacim a zahraniénim
producentiim?

Pancovani vina neni trestny ¢in. Panu Zamecnikovi se také zd3, Ze vinarsky zakon byl je Sity na miru velkym
vinarskym podnikim (ddle nespecifikovano).

Ucastnil jste se akci Otevirené sklepy, Palavské vinobrani, nebo néjaké z mistnich vystav vin? Pokud ne, tak
proc?
Ano FOS mistni i nadace Partnerstvi, Palavské vinobrani, vystavy vin atp.

Pomahaji Vam tyto akce s navazovanim kontaktt pro pfimy prodej vasich produkt? Pokud ano, ktera je
podle Vas nejpfinosnéjsi.
Palavské vinobrani z hlediska kontaktl na mistni vinafe a partnery — vinotéky.

Co si predstavujete pod pojmem vinaisky turismus?
Cyklisty — pan Zamecnik ma sklep pfimo na trase vinafskych cyklistickych stezek hned zpocatku obce.

Pocitujte narast poptavky po vasich vinech ze strany koncovych spotiebitell v turistické sezéné ze strany
tzv. vinafskych turista, tak jak je chapete?
Rozhodné.

Jsou pro vas tyto pfFijmy tak podstatné, Ze by Vam v pFipadé vypadku zpUsobily existencni problémy?
Rozhodné by to byla citelna rdna a problém.

>> Dokazal byste fici, jaké procento z Vasich pfimych prodejli tvofi prodeje praveé turistim?
Zhruba 50% lahvové a 40% sudového vina.

Snaiite se orientovat na tento segment? Pokud ano, tak jak?
Ano, poutace, zahradka, cyklostojany u sklepa atp. Pension ve vzdalené budoucnosti mozna.

Na co jste z profesniho hlediska zvlasté pysni?



