Vinafrstvi: Kern

VINO D. K. S. spol. s.r.o.
Adresa: Sklepni 546, 691 81 Brezi
Kontakt: Pan David Kern

Jak velkou plochu vinic obhospodarujete?
23ha

Kolik lidi pracuje ve vasem vinafstvi?
11, profilujeme se jako rodinné vinarstvi. Co se tyka sezenich vypomoci na zelené préce, tak ty fesime z fad
nasich zndmych a jiz ziskanych kontakt( po dobu fungovani naseho vinarstvi.

Jaké objem vina roc¢né vyrobite?
Zhruba 150 tisic litrQ.

V jakém pomeéru jsou vina z vasich vinic vzhledem k nakoupenym hrozniim?
Hrozny nakupujeme od mistnich vinohradnik(, ktefi nemaji ambice, nebo moznost je zpracovat sami. Vice
nez 2/3 produkce je z nasich vinohradd.

V jakém poméru proddavate sudové a lahvové vina?
Trh vnimame komplexné. Ro¢né produkujeme zhruba 40 000 lahvi vina, zbytek nasi produkce proddvame
jako sudova vina.

>> Co vas motivuje prodavat spise sudova vina.
Zadny zvlastni dGvod. Jednad o filosofii nasi firmy, ktery momentalné vyplyva z naseho postaveni na
trhu.

Jakého poméru byste chtéli dosahnout? Je pro vas pomér, kterého momentalné dosahujete optimalni, a
pokud ne, v ¢em vidite pfekazku ho dosahnout?

Momentalné je pro nds pomér optimalni, nemdme ambice navySovat produkci lahvového vina. Pomér
vychazi ze situace na trhu a z nasi schopnosti prodat nasi produkci.

V jaké cenové relaci se pohybuji vase vina?

Sudova vina:  V rozpéti 35 — 50 K¢
Lahvova vina: od 100 zhruba do 180 K¢

Jakym zplisobem tvofite cenu vasich produktt?
Predevsim zohledriujme nase ndaklady a nutnou marZi, porovnavame také ceny konkurence.

Jaky prodejni kanal uprednostnujete?
e Pfimy prodej X
e Prodej do vinoték X
e Prodej obchodnim fetézclim
e Prodej skrz zprostfedkovatele
o Jiné



Jaké procento vasi produkce prodate skrz nasledujici prodejni kanaly?

SUDOVA VINA LAHVOVA VINA

Pfimy prode;j: 80% Ptimy prode;j: 90%
Prodej do vinoték: 20% Prodej do vinoték: 10%
Prodej obchodnim fetézclim: - Prodej obchodnim fetézclim: -
Prodej skrz zprostfedkovatele: - Prodej skrz zprostfedkovatele: -
Jiné: - Jiné: -

Jakym zplUsobem nejéastéji navazujete kontakty s koncovym zakaznikem?
Pfedevsim prostifednictvim osobniho kontaktu s ndvstévniky nasi prodejny z fizenych degustaci pfimo
v nasem sklepé, vystav vin a festival(.

>> Jakym zplsobem se tento kontakt snaZite udrzet? Mame néjaky ,klub”, facebookovou stranku,
nebo zasilate zakaznikim newslettery?

Snazime se predevsim o osobni kontakt, nic podobného nevyuZzivdme a zatim o tom ani
neuvazujeme, nemdame problém s tim, Ze by se nim zakaznici nevraceli.

>> Proddvate své produkty prostfednictvim e-shopu?
Ne, neuvazujeme o tom.

Pocitujete podporu z profesnich a zajmovych vinafskych organizaci, z hlediska podpory prodeje? V éem by
Vam tyto organizace mohli vice pomoci?

Vyznamné je pro nds predevsim ¢lenstvi v mistnim svazu vinaf(. Jeno prostrednictvim poradame vystavy a
mistni variantu otevienych sklepu.

Dafi se vam s vasimi produkty pronikat na zahraniéni evropské / mimoevropské trhy?
O expanzi na zahranic¢ni trhy se zatim nesnazime.

Jaké vidite bariéry vstupu na nové trhy?
Z naseho pohledu se jedna predevsim o problém logistiky. Ale dokdZzeme si predstavit, ze v budoucnu
budeme konkurenceschopni i na evropském trhu, napt. v ramci Polska.

Které legislativni opatfeni vam déla nejvétsi problémy a proc?

Nejkritictéjsi je predevsim byrokraticka zatéz a neprehlednost zakonu a nafizeni. Pfi rychlém zamysleni mé
napada napf. nepropracovanost systému vsemoznych vykazl a hlaseni, které jsme povinni vykazovat statni
spravé duplicitné. V dnesni dobé by to Slo vymyslet [épe.

Kde vidite mezeru v legislativé, kterad Vas znevyhodriuje na trhu vi¢i domacim a zahrani¢nim
producentim?

Domadci: Malé a stfedni vinafstvi se mi zdaji z pohledu vinarského zakona znevyhodnéni.
Zahranicni: Nevidim zadné znevyhodnéni.

Ucastnil jste se akci Oteviené sklepy, Palavské vinobrani, nebo néjaké z mistnich vystav vin? Pokud ne, tak
proc?
Ano, Ucastnime se vSech zminénych akci.

Pomahaji Vam tyto akce s navazovanim kontaktt pro pfimy prodej vasich produktt? Pokud ano, ktera je
podle Vas nejpfinosnéjsi.

Rozhodné, predevsim mistni vystavy vin a degustace jsou pro nas dulezité z pohledu navazovani kontakt( —
vétsinu nasi produkce lahvového vina proddme pfimo v misté naseho sklepa.



Co si predstavujete pod pojmem vinaisky turismus?
Pro mé je vinarsky turismus jednoznacné spojen s cykloturismem

Pocitujte narist poptavky po vasich vinech ze strany koncovych spotiebitelii v turistické sezoné ze strany
tzv. vinafskych turistq, tak jak je chapete?
Ano, narust je podstatny.

Jsou pro vas tyto pFijmy tak podstatné, Ze by Vam v pFipadé vypadku zpUsobily existencni problémy?
Ne to, ne ale Slo by o citelnou ztratu.

>> Dokazal byste fici, jaké procento z Vasich pfimych prodejll tvofi prodeje praveé turistim?
To se téZce odhaduje, fekl max. 20%. U sudového tak 5%.

Snazite se orientovat na tento segment? Pokud ano, tak jak?

To pfimo nemUZu Fict, poradame rlizné ochutnavky a podobné akce. Poloha naseho vinafstvi nam poskytuje
urcitou konkurenéni vyhodu. Snazime se vyjit turistlim vstfic ohledné servisu a prostfedi u nds ve vinarné, ale
nesnazime se pfimo zamérovat na lidi, ktefi se zajimaji o ukazky vinohrad( a praci.

Na co jste z profesniho hlediska zvlasté pysni?
Na cestu, kterou nase vinarstvi za poslednich 20 let urazilo.



