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Abstrakt

Této bakaldrska prica je zamerand na ndvrh a vyvoj aplikdcie ktord sliZi na vytvdranie
faktar, dodacich listov a sledovanie evidencie faktur, evidencie distributorov a sklado-
vej evidencie. Okrem teoretickej Casti, tdto praca obsahuje aj analyzu sicasného stavu

spoloc¢nosti a vlastny ndvrh rieSenia.

Abstract

This bachelor thesis is focused on the design and development of an application that is
used to create invoices, delivery notes and monitor invoice records, distributor records and
stock records. In addition to the theoretical part, this work also contains an analysis of the

current state of the company and its own solution proposal.
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UvVOD

T4to bakaldrska praca s ndzvom Névrh a vyvoj VBA aplikace pro skladovou evidenci a
fakturace sa hlavne zaoberd ndvrhom a vyvojom Excel VBA aplikicie pre malé naklada-
telstvo v Prahe. Moderné trendy v technolégidch hovoria o automatizicii a o ulahcovani
kaZzdodennej prace. Aj ked’ je administrativa vo firme rieSend pomocou pocitaca, vela
tkonov sa prepisuji ru¢ne. Program sa budem snazif navrhnif tak aby pomohol prave s
tymto problémom.

V prvej Casti ktord je teoretickd, je popisany Microsoft Excel a Excel VBA v ktorom
bude program navrhnuty a vyvinuty. Prva Casf tieZ obsahuje metddy, prvky a vyvojovy
diagram, ktoré budd vyuZivané v nasledujicich dvoch castiach.

Druhd ¢asf sa zaobera analyzou firmy a jej si¢asného stavu. V tvode tejto kapitoly je
popisand spolo¢nosf Nakladatelstvi Tridda s.r.0. a nieco o jej histdrii. Pre analyzu vyuZijem
Porterov model piatich sil ktory analyzuje konkurencné prostredie firmy. Pre analyzu
vnidtorného prostredia spolo¢nosti bude vyuZzitd metéda McKinsey 7s. Z podkladov tychto
dvoch analyz nakoniec sformulujem SWOT analyzu.

Pre spoloc¢nost je velmi dolezité sledovat skladovi evidenciu, evidenciu distributorov a
evidencie trzieb. Preto v tretej, praktickej ¢asti, navrhnem aplikéciu, ktord pre tieto potreby
bude navrhnutd tak, aby zamestnanci aj vedenie firmy si mohli kedykolvek prezrief aké, a
kolko knih maju jednotlivi distributori v komisii alebo ktoré uz predali a zaplatili. TaktieZ
si zamestnanci mdzu vyhladaf produkty na sklade a dozvedief sa ich pocty na jednotlivych
umiestneniach.

Dalou vyhodou programu bude moznosf vytvdrania faktir a dodacich listov. To

umozni sledovanie zaplatenych a nezaplatenych faktudr a sledovanie trzieb.
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VYMEDZENIE PROBLEMU A CIELE PRACE

Primarnym ciefom mojej bakalarskej prace je navrhnif skladovi aplikaciu pre nakladatel-
stvo. Na vyvoj tejto aplikdcie vyuZijem programovaci jazyk Visual Basic fo Applications
ktory je sucasfou balika Microsoft Office a konkrétne vyuZijem aplikdciu Excel. V pr-
vej Casti popiSem teoretické pozadie metdd a pojmov ktoré nésledne vyuzijem v dalSich
dvoch castiach bakaldrskej prace. V druhej Casti sa pozriem na Nakladatelstvo Tridda a
vypracujem analyzu vdaka ktorej ndsledne navrhnem rieSenie. V tretej a poslednej Casti
vypracujem navrh na uz spominani skladovid aplikaciu. Spolo¢nosf mi poskytla vsetky
poZziadavky, ktoré budu rieSené po vykonani prieskumu stii¢asného stavu.

Téato aplikacia bude riesit:
1. skladovu evidenciu
2. evidenciu distribdtorov
3. evidenciu faktdr

4. sledovanie trzieb

Metodologia
Budem pouzivaf metddy a technické znalosti, ktoré som nadobudol po¢as mojho Stidia v

Ceskej republike. Tieto metédy budi opisané v relevantnych &astiach tejto prace.
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1 TEORETICKE VYCHODISKA PRACE

1.1 Microsoft Excel

Modernd pocita¢ovd multimedidlna technoldgia je charakterizovand roznorodymi typmi
médii, vysokou interakciou a integraciou. Multimedidlna technoldgia, ak sa aplikuje na-
priklad na proces asistovaného vyucovania mdze Studentom zobrazif cielové vedomosti
a zrucnosti v ovela vi¢Sej miere s tradicnymi ucebnymi technoldgiami, s ciefom zlep-
Sif vyucovaci ucinok. Vynikat so silnou funkciou spracovania dat a vyhodami jednodu-
chého a rychleho ucenia pre Studentov, sa Siroko uplatiiuje v mnohych priemyselnych
odvetviach.[19]

Microsoft Excel je softvérovy program, ktory vyvinula spolo¢nost Microsoft. PouZiva-
tefom umoziiuje organizovaft, formatovaf a pocitat idaje pomocou vzorcov v tabulkovom
systéme. Tento softvér je sucasfou balika balika Microsoft Office a je kompatibilny s
inymi aplikdciami balika Office. Vyznacuje sa schopnostou vykonavaf zakladné vypocty,
pouzivat nastroje grafom, vytvarat kontingenéné tabulky a vytvarat makra.[2]

Excel ma rovnaké zdkladné funkcie ako vSetky tabulkové aplikdcie, ktoré pouzivaja
skupinu buniek usporiadanych do riadkov a stipcov na usporiadanie a manipuldciu s
tdajmi. MoZu tieZ zobrazovat ddaje ako grafy a riadkové grafy. Program Excel umozZiiuje
pouzivatelfom usporiadaf udaje tak, aby zobrazovali rdzne faktory z rdznych perspektiv.[2]

Elektronické tabulkové programy boli pdvodne zaloZzené na papierovych tabulkiach
pouzivanych na dc¢tovnictvo. Zakladné usporiadanie poc¢itacovych tabuliek je teda rovnaké
ako papierové.[4]

Vsetky verzie programu Excel a inych tabulkovych programov mdzu ukladat niekolko
strdn harka do jedného pocitacového stuboru. UloZeny pocitacovy sibor sa ¢asto oznacuje

ako zoSit a kazd4 stranka v zoSite je samostatny pracovny harok.[4]

12
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Obr. 1: Microsoft Excel na mobilnom a stolnom zariaden{ (Zdroj: [3] )

1.2 Programovaci jazyk Visual Basic for Applications

V tejto kapitole sa budem venovaf samotnému programovaciemu jazyku Visual Basic for
application.

V dnesnej dobe uz pozndme mnoZstvo programovacich jazykov a volba jedného ur-
¢itého zdvisi od daného uZivatela a hlavne od zdmeru vyuZitia. Ak ndm ide hlavne o
dynamiku, r6znorodost a rychlosf tak najvhodnejsi je programovaci jazyk Visual Basic for
Applications (dalej len VBA). Ak ide o VBA ned4 sa prisne oddelif Microsoft Word VBA,
Microsoft Excel VBA a ani Microsoft Access VBA, lebo syntax je rovnaka pre vSetky tieto
aplikdcie. Hlavny a jediny rozdiel je len v objektovom modely aplikécie. Toto je jedna z
najvicsich vyhod programovacieho jazyka VBA, pretoZe vedomosti ktoré sme nadobudli
pri uceni v jednej aplikacii Microsoft Office sa daji vyuzif aj pri ostatnych aplikaciach.[6]

Visual Basic a Visual Basic for Application maji spolo¢ny zdklad. D4 sa povedat, Ze
jadro jazyka Visual Basic 6.0 je sucasfou inStalacii Microsoft Office a komunikécia s nim
prebieha cez moduly kédu a uZzivatelské formuldre.[11]

S pomocou Visual Basic m6Zeme zostavit velmi uzito¢né a dobre vyzerajice softvérové
aplikdcie v najroznejsich prostrediach. Vdaka Visual Basic mdZeme vytvéraf aplikacie ako

pre operacny systém Windows tak aj pre web a mnoho dalSich prostredi a nasadeni. Jednou
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z vyhod Visual Basic je, Ze bol navrhnuty kvoli zvySeni produktivity kazdodennej prace
vyvojéra, hlavne vtedy, ak potrebuje vytvaraf rieSenia pre Internet alebo potrebuje pracovaft
s informaciami v databazach.[6]

VBA je programovaci jazyk, ale slizi aj ako jazyk pre makrd. Ako by ste nazvali
nieco napisané vo VBA a vykonané v programe Excel? Je to makro alebo je to program?
Systém pomocou programu Excel ¢asto odkazuje na VBA procediry ako makrd, takze
pouzivam tito terminolégiu. Ale tieZ to nazyvam program. V tejto praci pouZivam aj
termin automatizdcia. Tento vyraz znamend, Ze séria krokov je dokonCend automaticky.
Napriklad, ak napiSete makro, ktoré priddva farbu do niektorych buniek, vytlaci harok a
potom odstréni farbu, vy ste jednoducho automatizovali tieto tri kroky. Makro pochddza z
gréckeho slova ,,makros*, o znamend velké alebo rozsiahle. [16]

Vyhodou pouzitia programu Microsoft Excel ako vyvojérske prostredie je, Ze poskytuje
moznosti, ktoré umozZnuji analyzu a manipuldciu s ddajmi a vizualizdciu vysledkov.
Microsoft Excel je zndmy tym, Ze je ahko dostupny pre velkd vicSinu ludi. V tomto
ddsledku, pouZivanie tohto programu si nevyZaduje obozndmenie sa s novym softvérovym
prostredim. Suibory ndpovedy si zahrnuté v celom programe, ktoré poskytuji teoretické

informécie o realizovanej analyze a informécie o tom, ako pouzivaf samotny program.[7]

i Microsoft Visual Basic for Applications - Triada.xlsm - [Tento_zosit (Code)

@1 File Edit View |Inset Format Debug Run Tools Add-lns Window Help -8 X
EE-A EC] ponom S @ n1,Coll -

'roject - VBAProject & |:General] v| |:Dec|aralions] b
=f=| 5 5

= @ VBAProject (Triada.xlsm)
125 Microsoft Excel Objects
[ Arok1 (MAIN)

Erok?2 (SKLAD)

Hérok3 (Distributory)

rok4 (vzor)

- Hérok5 (Harok1)

i Lg% Tento_zodit

=5 Forms

i A add_distributor

i --[E add_knihu

[-[73 Modules

=)= < >
Immediate &
~
v
< >

Obr. 2: Vyvojarské prostredia VBA (Zdroj: vlastné spracovanie)
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1.2.1 Na coslazi VBA

VicSinu Casu pri pouzivani Microsoft Excel opakujeme tie isté Cinnosti stidle dookola.
Napriklad stiahnuf data, tieto data upravif, vytvorif z nich graf a tento graf rozposlat
niekol’kym Iudom.

Prave VBA ndm pomédha tieto kroky:
* zautomatizovat

e zrychlif

* spresnit

* ulahcit

Postupnost krokov sa naprogramuje vo VBA a ten to potom vSetko spravi saim. Kazdé
réno si stiahne ddta, upravi ich, vytvori z nich graf a ten rozposle danym ITudom. TakZe bez
zasahu Cloveka pracuje sam na pozadi. Ak je nejakd ¢innosf tvorend opakovane, je dobré

ju zautomatizovat.[12]

1.2.2  Vyuzitie VBA

Podla Johna Walkenbacha sa dobrd Excelovskd aplikdcia sa vyznacuje nasledujicimi

znakmi:

* umoznuje pouZivatelovi prevadzaf ¢innosti, ktoré by za inych okolnosti nebol schopny

urobif
 pontika vhodné rieSenie daného problému
* vysledkom st vZdy presné vysledky bez chyb
* na svoju ¢innosf vyuZiva vhodné a efektivne met6dy

* uzivatelské rozhranie musi byt prehTadné aby pouzivatel vedel ako ma dalej pokra-

Covaf

 zachytdva chyby vZdy pred tym, ako sa s nimi pouZivatel stretne

15



* dokéze zabranif nechcenému ale aj chcenému zmazaniu alebo zmeneniu ddleZitej

sucasti aplikacie
* vSetky technické ale aj uzivatelské nélezitosti st dobre dokumentované

* aplikdcia je navrhnutd tak, aby sa dala jednoducho upravif bez nutnosti velkych

zmien
* je lahko prenositelnd, aby mohla fungovaf na fubovolnom systéme

Aplikacie moZu byt, ¢o sa tyka naro¢nosti pouzivania, od tplne jednoduchych prazd-
nych $ablon, ktoré staci vyplnif az po velmi zloZité aplikécie, ktoré vyuZivaji vlastné

ponuky a dialogy.[17]

1.2.3  Vyhody a nevyhody Excel VBA

Vyhody VBA:
V aplikécii Excel sa dd automatizovaf takmer vSetko Co robite. Automatizédcia dloh

pomocou VBA ponitika hned niekolko vyhod:

* Excel vZdy vykondva tdlohu rovnakym spdsobom (vo vicSine pripadov je konzis-

tentnost dobra vec)
* Excel vykondva dlohy ovela rychlejSie, ako keby ste ju robili manudlne
* ak je dobre napisané makro, Excel vZdy vykond dlohu bez chyb

* ak sd veci nastavené spravne, moZze niekto, kto nevie ni¢ o programe Excel, vykonat
tlohu spustenim makra
* v Exceli sa daju robif veci, ktoré st inak nemozné

* pri ¢asovo naro¢nych dlohédch Excel za vds spravi vacSinu price

Nevyhody VBA:

* Clovek, ktory chce VBA pouzivaf, musi ovladal programovaci jazyk VBA a to

konkrétne ako sa zapisuju jednotlivé tkony, cykly, deklardcie a definicie

16



* Microsoft sa pri vyvoji snazi zabezpecif o najlepSiu kompatibilitu, no aj napriek

tomu niekedy starSie verzie nevedia spustif novsi kod VBA[18]

I Enter expenses -
AR — ' StaffName - - Description
il | July 2015 =0 | _| o

29 30 1 ()3 4 § [FEEEiEEREREREEEREEE
6 7 8 9 10 11 12 - Client Name R
13 14 15 16 17 18 19 :.:| L|.::
20 21 22 23 24 25 26 -
27 28 29 30 31 1 2
3 4 5 6 7 8 9

- - Airfare - -+ - Accommodation- - - - - - Ground Transport - - -

Obr. 3: Priklad formuldru vo VBA (Zdroj: [15])

1.2.4  Ovladacie prvky formularov v Exceli VBA

Pouzivatelské formuldre vo VBA sa pouZivaji na prevzatie vstupu od pouZivatela a nie-
kedy na zobrazenie vystupov a sprav. PouZivatelské formuldre m6Zu maf viacero réznych
komponentov pre vstupy. Existuje niekol’ko typov ovlddacich prvkov, z ktorych kazdy ma
odlisné vlastnosti a pouZiva sa z rdznych dovodov. Je uzitocné vedief, ako a kedy pouzivaf
kazdy typ ovlddacieho prvku uZivateI'ského formuldra. [1]

Vo VBA existuje velké mnozZstvo ovlddacich prvkov. V tejto Casti sa zameriam iba na
tie hlavné, ktoré budu neskor spominané v praktickej Casti.[1]

Labels

Labels (v preklade $titky) sa pouZivaji na jednoduché zobrazenie textovych Stitkov.
Napriklad ako Stitok pre vstupné pole, varovanie atd.[1]

TextBox

Textbox (v preklade textové pole) je zakladnou moznostou zadania vstupu uZivateTa.

Zéakladnym scendrom su vstupy ndzvu.[1]
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ComboBox

Combobox sa pouZiva na zobrazenie zoznamu poloZziek po rozkliknuti. UzZivatel si
moZe lahko vybraf ktorikolvek zo zobrazenych poloZiek z tohto zoznamu. VyuZiva sa to
hlavne vtedy, ak existuje volitelny zoznam , z ktorého si moze pouzivatel vybraf. [1]

Listbox

ListBox sa pouziva, ked chceme, aby si uZivatel vybral z definovaného zoznamu. Zo-
znam je velmi podobny ComboBoxu s tym rozdielom, Ze pouzivatel nemodze do zoznamu
uviest svoju odpoved. Musia si vybraf iba z dostupnych moznosti.[1]

Command Buttons

Command buttons (v preklade tlacidla) sa vyuZivaji na vykondvanie kédu VBA, ako

sd napriklad validicie, vypocty odosielanie formuldrov atd’[1]

1.2.5 Datové typy programovacieho jazyka VBA

V nasledujtcej tabulke si zobrazime datové typy vo VBA:
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Ditovy typ Velkost pamiiti | Rozsah

Byte 1 bajt 0 az 255

Boolean 2 bajty True alebo False

Integer 2 bajty -32 768 az 32 767

Long 4 bajty -2 147 483 648 az 2 147 483 647

Single 4 bajty -3,402823E38 az -1,401298E-45 pre zaporne
hodnoty; 1,401298E-45 az 3,402823E38 pre kladné
hodnoty

Double 8 bajtov -1,79769313486232E308 az -4,94065645841247E-
324 pre zaporné hodnoty
4,94065645841247E-324 az
1,79769313486232E308 pre kladné hodnoty

Currency 8 bajtov -922 337 203 685 477,5808 az
922 337 203 685 477,5807

Decimal 14 bajtov +/-79 228 162 514 264 337 593 543 950 335 bez
desetinej Ciarky;
+/-7,9228162514264337593543950335 s 28
miestami za desatinou &iarkou

Date 8 bajtov 1. januar 100 az 31. december 9999

Object 4 bajty Odkaz na l'ubovolny objekt

String (s premennou 10 bajtov + dizka 0 az priblizne 2 miliardy znakov

dlzkou) retazca

String (s pevnou dizkou) |diZka refazca 1 az piblizne 65 400

Variant (s ¢islami) 16 bajtov Lubovl'na ¢iselna hodnota az do rozsahu datového
typu Double. Méze obsahovat' tiez Specidlne
hodnoty ako Empty, Error, Noothing a Null

Variant (so znakmi) 22 bajtov+ dlzka 0 az 2 miliardy

retazca
Uzivatel'sky definovany | Rézna Podl'a typu

Tabulka 1: Ditové typy vo VBA (Zdroj: Vlastné spracovanie podla zdroja:[17])

1.3  Porterov model piatich konkurenc¢nych sil

Aby podnik vedel, ako musi postupovaf pri budovani stratégie, ktord je zamerana proti
konkurencii, vedenie musi vedief ¢o sa moze staf na trhoch, na ktorych podnik predava svoje
sluzby alebo vyrobky. Podnik musi tiez vedief, kto st konkurenti podniku v konkrétnej
Struktdre priemyslu.[9]

Porterovych paf sil je:

* potencidlny konkurent

* konkurencnd rivalita

* substitu¢né vyrobky
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* sila kupujiceho pri vyjedndvani o cene
* sila preddvajiceho pri vyjedndvani o cene

Spolo¢na sila tychto piatich sil uréuje schopnosf podnikov v danom priemyslovom

odvetvi zarobif si v priemere navratnosti investicie nad vynalozené kapitdlové naklady. [9]

Potencialny konkurent

Ak by podnik nemal Ziadnu konkurenciu, v tom pripade by za svoje sluzby alebo produkty
mohli ti¢tovat akékolvek finan¢né ohoddnotenie. Na trhu pribida ¢oraz viac konkurencie ¢o
ma za dosledok pokles ziskov. A to aZ do bodu, kedy vstup na dané trhy nebude dostato¢ne
motivujuci pre nové podniky. Ak sud bariéry pre vstup na trh postacujico vysoké, moze to

viest k monopolom.[14]

Konkurenc¢na rivalita

Tak isto ako aj novi icastnici na trhu predstavuji potencidlnu vonkajSiu hrozbu pre podnik,
tak podnik musi Celif aj konkurencii uz zabehnutych firiem v tom istom odvetvi, v ktorom
sa podnik nachddza. Prvoradym faktorom pri ur€ovani drovne konkurencie v rdmci daného

odvetvia je mnozstvo a kvalifikdcia konkurentov.[14]

Substitu¢né vyrobky

Hrozba substiticie vznikd nie len pri inej znacke, ale aj pri alternativnom produkte alebo
sluzbe. Tieto alternativy, ktoré nie st konkurentmi ale st inym odvetvim. Pri nich vSak
hrozi Ze dopyt zniZia, alebo tGplne nahradia.[14]

Sila kupujiceho pri vyjednavani o cene

Najviacsi vplyv na cenu maji kupujuci, ktori st v odvetvi, kde je bud'len jeden alebo nie-
kolko velimi silnych spotrebitelov. Ak je medzi kupujicim a dod4dvatelom vicSia asymetria,

tak ndsledne viac zakaznikov moze presadzovaf nizsie ceny.[14]

Sila predavajiaceho pri vyjednavani o cene

Sila dodavajucich je v niektorych odvetviach uplne nulovd, a naopak v niektorych to

.....

dodévatelov je. Hlavnymi otdzkami pri vybere dodavatelov je technologicka zavislosf na
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konkrétnych doddvateloch, pritomnost alternativnych doddvatelov u nds aj v zahrani¢i a

miera konkurencie medzi dodavatel'mi.[20]

1.4 Model McKinsey 7S

Tento model bol vytvoreny v sedemdesiatych rokoch pracovnikmi firmy McKinsey, aby sa
pomohlo manazérom porozumief zloZitosti, ktoré si spdjané s organizacnymi zmenami.
Tento model vyZaduje, aby pri prevddzani efektivnych zmien boli vSetkych 7 faktorov
brané v ivahe naraz. Nazov Model 7S vyplyva zo siedmych faktorov, ktoré sa v anglictine

zac¢inajui na pismeno S: [13]

Stratégia (Strategy)

Struktira (Structure)

Systémy (Systems)

« Styl prace vedenia (Style)
* Spolupracovnici (Staff)

* Schopnosti (Skills)

» Zdielané hodnoty (Shared values)

Bez ohladu na to, ¢i je firma velkd alebo mald, musi braf do dvahy vSetkych sedem
faktorov, aby to zaistilo uspesSnosf implementovanej stratégie. VSetkych 7 faktorov sd
vzdjomne poprepajané a ak vedenie firmy nebude davaf pozor pri jednom z nich, mdze to

viest k zrdteniu ostatnych faktorov. [13]

1.5 SWOT analyza

SWOT analyza sa radi medzi jednu z najviac vyuZivanych analytickych metéd. Tato
metodu vytvoril Albert Humphery, ktory v 60. a 70 rokoch viedol vyskumny projekt na
Stanfordskej univerzite, ktory bol financovany 500 najviac¢simi korpordciami v USA. Jeho

ciel' bol analyzovaf vSetky nedostatky pri planovani tychto spolo¢nosti a vytvorif pre nich
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novy systém riadenia zmien. Albert Humphrey najprv vypracoval metédu pre pldnovanie
s ndzvom SOFT analyza a neskor prepracoval na SWOT analyzu.[5]

Skratka SWOT je z anglického origindlu a predstavuje: Strenghts - silné stranky, Weak-
nesses - slabé stranky, Opportunnities - prileZitosti a Threats- hrozby. SWOT analyza teda
predstavuje vnitorné silné a slabé stranky podniku, a prilezitosti a hrozby z vonkajSieho
prostredia organizicie.[5]

Vo vSeobecnosti SWOT analyza stavia silné a slabé strdnky organizdcie alebo ich
Casti oproti predom identifikovanymi prileZitostiam a hrozbdm z okolia organizicie, a
vystavuje poziciu organizacie alebo jej Casf ako vychodisko pre definovanie stratégie pre

budici rozvoj. [5]

1.5.1  Principy pri vypracovani SWOT analyzy

Principy, ktoré treba dodrZiavaf pri vypracovani SWOT analyzy:

Princip ucelnosti: Pri SWOT analyze sa musi vzdy braf do dvahy jej ucel, nedd sa
mechanicky kopirovat postupy a vysledky pre iny problém.

Princip relevantnosti: Vzdy sa treba zameraf iba na konkrétne a podstatné fakty, pri
velkom mnoZstve informdcii sa ndslednd formuldcie stratégie vykondva velmi kompliko-
vane. SWOT je sucast strategickej analyzy a tym padom ma identifikovaf iba strategické
fakty, inymi slovami povedané iba javy s dlhodobym trvanim.

Princip kauzality: NajdoleZitejSie je sustredif sa na priciny a nie na dosledky. Prikla-
dom je, Ze pri velkom mnoZstve identifikovanych slabych strdnok si niektoré pri¢inami
zlého stavu a dalSie slabé stranky su iba ich dosledky. Pri rieSen{ slabych strdnok je nutné
klast doraz na rieSenie pricin, nie iba na dosledky.

Princip objektivnosti: SWOT analyza musi byf objektivna, ¢o sa da docielif d¢asfou
viacerych Tudi na jej tvorbe. Objektivnost sa d4 zabezpecCif tieZ vyuZivanim metdd a na-
strojov predovSetkym pre hodnotenie dbleZitosti faktorov, prikladom je vyuZzitie bodovych

Skal. [5]

1.5.2  Vnitropodnikové faktory

St to faktory, ktoré si vo vniitri spolo¢nosti, inymi slovami, spolo¢nosf ma vplyv na tieto

faktory. Cielom je urcif silné a slabé stranky a spolo¢nosti. [5]
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Silné stranky - faktory, ktoré su uZitocné pri posililovani postavenia spolo¢nosti na
trhu. Naznacuji oblasti, v ktorych ma spolo¢nost ndskok pred konkurenciou. Medzi tieto
faktory patria najmé vedomosti, zru¢nosti, zdroje, vysledky. [5]

Slabé stranky - zahinaju oblasti, v ktorych spolo¢nost zaostava za konkurenciou. Vy-
soké ndklady, neefektivny marketing alebo vzdialend lokdcia podniku mozno klasifikovat

ako slabinu. Slabiny jednej spolo¢nosti st zvycajne silnymi strdnkami druhej. [5]

1.5.3  Faktory z vonkajSieho prostredia

Su to faktory, ktoré sd pritomné v prostredi spolocnosti, bud ako prileZitosti alebo ako
hrozby. [5]

Prilezitosti - faktory, ktoré mdzu priniesf spolo¢nosti vyhody ak sa stand. Medzi
prilezitosti patria technologické pokroky, nové trendy alebo zmeny v predpisoch a v
zakonoch. [5]

Hrozby - faktory, ktoré by mohli ohrozit spolo¢nosf. Medzi nich patri zniZeny do-
pyt, alebo naklonenie ekonomickej stability spolo¢nosti. Typickymi hrozbami su aktivity

konkurentov, zmeny v predpisoch a legislativnych alebo prirodné katastrofy. [5]

1.6 Vyvojovy diagram

Tak isto, ako aj DFD diagram, vyvojovy diagram je jeden z najpouZivanejSich diagra-
mov. Najviacsou vyhodou vyvojovych diagramov je vetvenie na zdklade splnenych alebo

nesplnenych podmienok. [10]

1.6.1  Znacky vo vyvojovom diagrame

Oval

-l

Obr. 4: Zaciatok a koniec (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Oval sa pouZiva na oznacenie zaCiatku a konca procesu. Kazdy vyvojovy diagram musi
maf aj zaciatok aj koniec.[8]

Obdiznik

Obr. 5: Proces (Zdroj: vlastné spracovanie)

Po zacat{ vyvojového diagramu je obdlZnik symbolom procesu. Predstavuje akykolvek
krok v procese, ktory pldnujete, a predstavuje pracovni schému vyvojového diagramu.
Pouzitie obdlZnikov sa vyuZiva na zachytenie krokov procesu, ako st zdkladné tlohy

alebo akcie v procese.[8]

KosoStvorec

Obr. 6: Rozhodovaci blok (Zdroj: vlastné spracovanie)

Kosos$tvorec symbolizuje, Ze je potrebné rozhodnutie. Mohlo by to byf rozhodnutie s
dvoma moznostiami alebo zloZitejSie rozhodnutie s viacerymi mozZnostami vyberu. treba

sa uistif, Ze su zachytené kazdé moznu volby v diagrame.[8]
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Znacka subprocesu

Obr. 7: Subproces (Zdroj: vlastné spracovanie)

Je to proces, ktory je definovany niekde inde samostatnym diagramom.[8]

Znacka databazy

Obr. 8: Databédza (Zdroj: vlastné spracovanie)

Téato znacka indikuje ukladaci priestor pre dita a informdcie, ku ktorym je mozné
ziskat pristup v lubovolnom poradi.[8]

Znacka spojky

Obr. 9: Spojka (Zdroj: vlastné spracovanie)

Této znacka sa vyuZiva na spdjanie rozsiahlého diagramu.[8]
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2 ANALYZA PROBLEMU A SUCASTNE] SITUACIE

V tejto Casti zhrniem popis spolo¢nosti, v ktorom popiSem zdkladné informécie o spoloc-
nosti ako je predmet podnikania, histéria, organizacn4 Struktdra a informac¢né toky. NiZSie
je popisany problém a jeho analyza, z ktorej st neskor odvodené poziadavky na zmeny v

systéme.

2.1 Opis spolo¢nosti

N A KL ADATETULSTUV I
Obr. 10: Logo spolocnosti (Zdroj: webstrdnka spolo¢nosti)

Nazov spolocnosti: Nakladatelstvi Tridda, s. r. o.

Pravna forma: Spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym

IC: 25643843

DIC: CZ 25643843

Adresa: Kroftova 341/16, 150 00 Praha 5, Cesk4 republika
Rok zaloZenia: 1994

Rok zaloZenia: 1994

Predmet podnikania: financovanie, vyddvanie a predaj tlacenych textov

Jednd sa o Prazské nakladatelstvo zamerané na pdvodnud a prekladovud beletriu a na
odborné texty z oblasti literdrnej vedy, filozofie a dejin umenia. Tituly nakladatelstva
Tridda zvycCajne vychddzaju v rozmedzi 500-1000 vytlackov a poézie v rozmedzi 150-500
vytlackov. NajuspesSnejsie tituly nakladatelstva vychddzaji vo vysSich poctoch.

Cinnosti firmy

* financovanie a realizdcia vyddvania tlacenych textov
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* predaj a distribucia vytlackov
* predaj a distribicia CD

* predaj alebo vypoZziciavanie E-knih

2.1.1 Histoéria spolo¢nosti

Nakladatelstvo Tridda bolo zaloZené v roku 1994 Luciou Medkovou, Roberotom Krump-
hanzlom a Véiclavom Vokolkom. Prvéd kniha, bdsnickd zbierka Pfepaddni od Jaromira
Zelenky, vySla na pociatku roku 1995 (s vrocenim 1994). Na zaciatku, v roku 1994, sa
eSte dalo budovaf na snahe zaplnif medzery v prekladovej ¢i povodnej produkcii, takisto
ako Objavovat"zabudnutych alebo nepravom opominanych autorov. Povodné vychodisko,
vydavaf knihy, ktoré st kvalitné a pritom ich nikto iny nechce vydaf sa postupom rokov
zmenilo. Pri snahe o istd droven, sa ¢innosf ¢im dalej tym viac zameriavala k naroénym
titulom, ¢i uz rozsahom alebo editaénym spracovanim. Umerne s tym vtedy narastali vy-
davatelské problémy. Medzitym sa pozvolha zacalo stavaf zretelnej$im, k akym dielam
Ceskej prozy a poézie, a na ktorych autorov sa chce Tridda vo svojom vydavatelskom
pocinani sustredif. Kritériom zostala kvalita vyddvanych titulov a ich redakéne a grafické
spracovanie. Od roku 1998 je Tridda spolo¢nost s ru¢enim obmedzenym. Do roku 2020

vydala Tridda celkom 249 publikécii. Zvyc€ajne vychddza 5-15 titulov rocne.

2.1.2 Hardware

Firma vlastni dokopy S$tyri stolné pocitace znacky HP Pro3500 Series, ktoré si vybavené
procesorom Intel Celeron G1610 o frekvencii 2,6 GHz, 4GB pamifou RAM a 500GB
pevnym diskom. Pocitace pontikajui tradi¢ni kvalitu, spolahlivosf a st dostato¢ne vykonné,
aby zvladli vSetky vypoctové tlohy na pracovisku. TaktieZ ponikaji moznost pohodlného
rozSirenia.

Spolo¢nost tiez disponuje atramentovou tlac¢iarfiou EPSON L6170. Tato tladiaren 3 v

1 bola navrhnutd na firemnd tla¢ a pontika vysoku rychlost tlace.
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2.1.3  Software

Vsetky Styri pocitace ktoré spolo¢nost vlastni, bezia na operatnom systéme Windows 10
Pro. NajcastejSie sa vyuZiva integrovand skupina aplikécii a sluZieb s ndzvom Microsoft
Office 365 Business, ktord spolo¢nosti pomdha vo viacerych sférach.

Na fakturdciu firma vyuZiva on-line fakturac¢nu sluzbu iDoklad od spolo¢nosti Cigler
Software z Brna. Tato sluzba je postavena na cloudovom rieSeni a umoziiuje vystavovat
faktiry alebo pokladni¢né doklady a tvorif cenniky.

Ako emailovy klient je vyuZivand Mozilla Thunderbird, ¢o je jednoduchy a priehladny
program s moznostou nastavovania a flexibilného rozsirovania.

Cloudova sluzba s nazvom MEGA, ktord spolo¢nost vyuZiva, je zndma pre svoju
bezpecnostni funkciu, pri ktorej su vSetky stubory lokédlne Sifrované pred ich odovzdanim
na cloud. TaktieZ je zndma aj pre svoje bezplatné a velké pridelenie dloZiska a to az do

vyiky SOGB.

2.2 Porterov model piatich konkurenc¢nych sil

Porterov model piatich konkurencnych sil je skvelou metédou na analyzu konkuren¢ného

prostredia.

2.2.1 Potencialna konkurencia

Riziko na prichod nového konkurenta je velmi malé. Je to hlavne z dovodu, Ze edicie, ktoré
vydava nakladatel’stvo Tridda, by sa iné nakladatelstva rozhodli nerealizovaf. Pripava tychto
edicii je Casovo aj finanéne naro¢na a neda sa oCakavaf velky zdujem o tieto tituly, kedZe

nakladatelstvo Tridda neprodukuje bestsellery.

2.2.2 Konkurenéna rivalita

Konkuren¢nd rivalita nie je velkd, priam takmer neexistuje. Nakladatelstvo Tridda sa
neriadi pravidlom vybraf titul, ktory by bol komer¢ne ¢o najispesnejsi. Z toho dovodu sa

zbavujeme predstavy o klasickej konkurencnej rivalite.
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2.2.3  Substitu¢né vyrobky

Tituly, ktoré vydava nakladatelstvo Tridda, nest priamo nahraditelne. Jednd sa hlavne
o zameranie, ktorému sa venuje nakladatelstvo. Samozrejme, Ze knihy ako také su na-
hraditené. Tlacené knihy st napriklad nahraditelné elektronickymi knihami, no aj tie sa

nakladatelstvo Tridda snazi vydavat.

2.2.4 Sila kupujiceho pri vyjednavani o cene

e vV s

Nakladatelstvo spolupracuje s najvia¢simi distributormi v Ceskej republike. Distributori si
urcujui vyssi rabat, ktory je spravidla nastaveny rovnako pre vSetkych nakladatelov. Priestor
na vyjedndvanie o cene sa pohybuje v percentdch. Jednotlivi distributori maju vlastné siete
predajni, kam knihy doddvaju. Niektor{ distributori si mdzu klast aj dalSie podmienky ako
napriklad platené dorucenie knih, vyhradné zastipenie pri lukrativnych tituloch apod.

Pri knihkupcoch sa nakladatelstvo snaZi vyjsf ¢o najviac v strety tak, aby cena, za ktord
nakupuji od nakladatelstva bola vyhodnejSia ako cena od distributora. Nakladatelstvo
spolupracuje s viacerymi mensimi knihkupectvami, ktoré sidlia nedaleko nakladatelstva a
st im schopni dodavat knihy bez ndkladov na postovné. S tymito knihkupectvami sa Tridda

snazi udrziavat ¢o najlepSie vzfahy, pretoze dokazu predat ich tituly lepSie ako distributor.

2.2.5 Sila predavajiceho pri vyjednavani o cene

Nakladatel'stvo sa snazi vyhladavat ¢o najvyhodnejsie tlaciarne Co sa tyka pomeru kvali-
ta/cena. Doddvatelia zahrani¢nych knih na preklad nakladatelstvo ziskava za vyhodnych
podmienok , v niektorych pripadoch aj zdarma, pretoZe autori alebo majitelia prav su radi,
Ze kniha vyjde aj v ¢eskom jazyku. Za ziskanie prdva sa plati bud’ pausdlom, alebo kom-
bindciou pau§élu a percent z predanych vytlackov. Pri externych zamestnancoch (autori,

grafici, prekladatelia, IT odbornici apod.) je vyjednédvacia pozicia individudlna.

2.3 Model McKinsey 7S
2.3.1 Stratégia

Edi¢ny plan nakladatelstva Tridda sa neriadi planom vybraf titul, ktory by bol komercne

¢o najuspesnejsi. Tridda vydava také knihy, o ktorych vedia, Ze by mohli pom6ct doplnif
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tunajs$i kultirny kontext, napriklad diela z literdrnej histérie a tedrie, filozofie, venuji
sa vyddvaniu spisov bdsnikov, o kvalite ich diel sd presvedceni, price z histérie, ktoré

analytickym spdsobom rozpletaji a odliSne nasvecuji zaZzita kliSé.

2.3.2  Struktira

Jednd sa o mald spolo¢nost, v ktorej Struktira nie je nejako komplikovand. Su tu dvaja
konatelia, z toho je jeden aktivny, ktory spolu s pani riaditelkou vedie spolo¢nosf. Konatel
je zaroven hlavnym redaktorom a pani riaditel’ka redaktorkou. Spolo¢nost tieZ ma admini-
strativnu poziciu pre obchod, distribiciu, zdkaznicky servis a e-knihy. Ostatni pracovnici
su externi. Prepojenie jednotlivych zloZiek spolo¢nosti je velmi tizke a komunikécia je na

velmi dobrej drovni.

2.3.3 Systémy

Nakladatelstvo nepravidelne uskutociiuje porady, na ktorych sa objasiiuje, o je potrebné
spravif a informujui sa navzajom o pokroku v jednotlivych oblastiach. Va¢Sina veci sa riesi
velmi flexibilne. Nemaju striktne zavedené procesy, v takto malych spolo¢nostiach sa veci

rieSia ked je to nutné.

234  Styl

V spolocnost panuje timovy duch, komunikécia je podporujica, Styl demokraticky az
laissez-faire (spolupraca, dohoda, samostatnosf). VSetci sa snazia ku svojej praci pristu-
povat zodpovedne a proaktivne. Vo vzfahu k externému okoliu je zdkladom ustretové

vystupovanie.

2.3.5 Spolupracovnici

V spolocnosti vykondvajid hlavni pracu redaktorov pani riaditelka a pan majitel. Spoloc-
nosf ma zaSkoleného pracovnika ¢o sa tyka administrativy obchodu aj distribicie a na
zékaznicky servis a zaskoleného pracovnika, ktory je Specializovany na e-knihy. Tridda,
ako uzZ bolo spomenuté vyuziva mnoZstvo externych pracovnikov. Motivécia je prace pre

ciele a hodnoty, ktoré zamestnanci zdielaju.
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2.3.6  Schopnosti

Pracovnici sd kvalifikovani, pracuji samostatne, pripadne sa navzdjom podporujd, dopl-
flujd a spolupracujud. V spoloc¢nosti nie je striktne kontrolované pracovnd doba, zamestnanci
maji moznost pracovaf aj z domu. Pan konatel aj pani riaditelka pracuji v odbore uz velmi

dlho, maji dobré skisenosti, uplatiiuji svoje znalosti a vyuZivaji svoje kontakty.

2.3.7 Zdielané hodnoty

Nakladatelstvo sa dlhodobo venuje vyddvaniu knih so spomienkami a svedectvom na Soa
- tieto tituly Tridda nevyddva kvoli ldkavosti tematiky a moZnosti voyeurstva, ale ako
pripomienku a varovanie. Tento pristup nakladatelstvo v nieCcom obmedzuje a limituje
zarobky, ale na druhu stranu poskytuje im to velkid slobodu a moZnost venovaf sa len

tomu, ¢omu veria.

24 SWOT analyza

V tejto Casti kapitoly vyuZijem na analyzu metédu SWOT. Vdaka tejto metdde, ktord sa
vyuZiva na vyhodnotenie sic¢asného stavu z r6znych hladisk zistime, aké su prileZitosti,
hrozby, silné a slabé stranky firmy a ich systému. Ako prvymi sa budem zaoberaf silnymi

a slabymi strdnkami a neskor prileZitostami a hrozbami.

2.4.1  Silné stranky

Medzi najsilnejSie stranky spolo¢nosti moézeme urcite zaradif unikatnosf produktov a
Specializované zameranie. Nakladatelstvo je uz vySe 25 rokov na trhu takZe maji dlha
skisenost v odbore. VSetky vydané tituly pred vydanim prejdd mnohymi rukami takze
su velmi kvalitné. Firma za svoj nie kratky Zivot ziskala mnoho oceneni, vybudovala si
vyborné vzfahy s autormi ale taktieZ aj s prekladatelmi. Za tie roky ziskala dobré meno
medzi nakladatelstvami. TieZ jedna zo silnych stranok spolo¢nosti je univerzalnost, od-
danosf a prisposobivosf zamestnancov. Nakladatel'stvo je postavené na dobrej distribu¢nej
sieti.

Struéné zhrnutie:

* unikétnosf produktov
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* Specializované zameranie
* dlha skisenost v odbore
* vysokd kvalita vyddvanych titulov
* ziskané ocenenia
* renomé nakladatelstva
* vyborné vzfahy
* distribu¢na sief
2.4.2  Slabé stranky

Jedna zo slabych stranok je zavislost na distribucii a ich podpore predaju alebo marketingu.
Nakladatelstvo je postavené z najviacSej Casti na sieti distributorov. Firma dostdva peniaze
za produkty az ked distribator predd dany titul. NajslabSou strdnkou spoloc¢nosti je zaos-
tdvanie v informacnych technolégidch. Firma vyuZiva na skladovi evidenciu a evidenciu
distribitorov Microsoft Excel, no chyba mu dostato¢nd optimalizdcia a automatizicia.
Této automatizacia by nie len ulahcila zamestnancom pracu, ale aj uSetrila Cas pri eviden-
cii objedndvok, predajov, prijmov produktov na sklad a pri fakturdcii. Medzi slabé stranky
tiez patri aj obmedzenost finan¢nych zdrojov.

Strucne zhrnutie:

* zavislost na distribucii

* dlhd navratnost finan¢nych prostriedkov
* zaostdvanie v informacnych technolégidc
» obmedzenosf finan¢nych zdrojov

2.4.3  Prilezitosti

Medgzi prilezitosti by som urcite zaradil ziskanie novych sponzorov a darcov ktorych fasci-
nuju zZanre ktorym sa venuje nakladatelstvo Tridda. S novymi vydanymi titulmi prichddza

vzrastajuci dopyt ¢i od distributorov, knihkupectiev alebo jednotlivych Iudi. Firme by tiez
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pomohlo zniZenie ndkladov na vyddvanie jednotlivych titulov. K dalSim prileZitostiam by
mohlo tiez patrif moderné trendy v technolégiach.

Stru¢ne zhrnutie:

» ziskanie novych sponzorov alebo darcov
* vzrastajici dopyt

* zniZenie ndkladov

* moderné trendy v technoldgiach

244 Hrozby

Jednou z hrozieb pre nakladatelstvo by bol vznik konkurencie ktord by sa venovala prave
zdnrom ktorym sa venuje nakladatelstvo Tridda. DalSia, a velmi zdvaZna hrozba je zvySenie
ndkladov. Ci by sa jednalo o naklady tykajicich sa vydévania jednotlivych titulov ako
napriklad tla¢, preklad a grafika, ale aj ndklady ktoré by vznikli zmenou ekonomicke;j

situdcie alebo zvySenie DPH.

Struéne zhrnutie:

 zvySenie konkuren¢ného tlaku

* zvySenie ndkladov

2.4.5 Zhrnutie SWOT analyzy

Z predchadzajicej SWOT analyzy, ktord bola vypracovand na zdklade informécii a pod-
kladov z predoslych dvoch analyz a zdklade podkladov, ktoré som obdrzal od vedenia
spolocnosti, ndm vyplyva, Ze firma ma dostatok silnych stranok ¢i sa to tyka produktov,
skisenosti v danom odbore, dobrého mena, zamestnancov ale aj distribucnej siete.
Jednym z najvicsich problémov spolo¢nosti je zaostdvanie v informacnych technol6-
giach. V praktickej Casti sa prave tomuto problému budem venovaf a navrhnem program s
vyuzitim VBA v Exceli, ktory sa bude hlavne zaoberaf skladovou evidenciou, evidenciou

faktar a distribatorov.
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POZITIVNE

NEGATIVNE

SILNE STRANKY

SLABE STRANKY

unikatnost produktov

zavislost na distribucii

‘5 Specializované zameranie dlIha navratnost fin. prostriedkov
no: dlha skdsenost v odbore zaostavanie v informacnych technolégiach
\5 vysoka kvalita vydanych produktov obmedzenost fin. zdrojov
2 ziskane ocenenia
= renomé nakladatelstva

vyborne vztahy

distribu¢na siet
w PRILEZITOSTI HROZBY
Wé ziskanie novych sponzorov/darcov zvydenie konkurenéného tlaku
é vzrastajuci dopyt zvydenie nakladov
o zniZenie nakladov
>

moderné trendy v technoldgiach

Tabulka 2: SWOT analyza (Zdroj: vlastné spracovanie)
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3 VLASTNE NAVRHY RIESENIA, PRINOS PRACE

Z analyz z predchddzajicej kapitoly ndm vyplyva, Ze nakladatelstvo potrebuje aplikiciu,
ktord im ulah¢i kazdodennu pracu. Na zdklade poZiadaviek a vlastnych skusenosti aplikacia

bude navrhnutd a vyvinutd v programovacom jazyku VBA v Microsoft Excel.

3.1 Aplikacia

Ako uz bolo spomenuté, aplikdcia ma za dlohu nie len sledovaf skladovi evidenciu, ale
aj evidenciu distributorov, evidenciu faktir a evidenciu trzieb. Cely ndvrh aplikacie bol
dokladne konzultovany s vedenim firmy a celd aplikdcia bola navrhnutd a naprogramovana

podla poZiadaviek firmy.

3.1.1 Hlavné menu

Hlavné menu aplikicie sa nachddza na prvom hdrku s ndzvom “Domov”. Na tomto harku

su zobrazené vsetky potrebné tlacidla s ktorymi sa ovlada takmer cely program.

Pridat CD/Knihu na sklad Pridat distributora

Wytvorit faktdru Wytvorit dodaci list

Wyhladat v sklade Vyhladat odberateta

Vytvorit opravny doklad Zobrazit prehfad faktar

Zobrazit prehfad predanych titulov

Obr. 11: Hlavna stranka aplikdcie (Zdroj: vlastné spracovanie)

Vsetky tlacidla hlavného menu mdZeme vidief na predchadzajicom obrazku. Ich fun-

kcionalitu popiSem v dalSich Castiach tejto kapitoly.

3.1.2  Pridaf produkt

Po kliknuti tlacidla “Pridat CD/Knihu na sklad” sa uZivatelovi zobrazi formuldr vdaka

ktorému mdZze pridavaf nové knihy alebo CD do evidencie.
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Pridat’

Obr. 12: Pridanie produktu do evidencie (Zdroj: vlastné spracovanie)

Formuldr “Pridaf” obsahuje dve karty. Jedna sldZi na priddvanie knth a druhd na
priddvanie CD. Pri priddvani knihy treba vyplnif vSetky udaje o knihe a to EAN ktory
tiez sldzi ako primarny kIU¢ pri evidencii produktov, ndzov knihy, autor, rok vydania, 3
rozdielne ceny, umiestnenie v sklade a pocet kusov na danom umiestneni.

Karta, ktord sliZi na priddvanie CD sa 1iSi v tom, Ze neobsahuje kolénku s ndzvom
kedZe nakladatelstvo CD eviduje ako “CD-Autor knihy”.

Po stlaceni tlacidla “Pridaf knihu” sa uloZia vSetky informécie o produkte do skladovej
evidencie a vycisti sa cely formuldr. tlac¢idlo “Pridaf dalSie umiestnenie” ulozi vSetky
informdcie a vycisti iba kolénky s umiestnenim a s poctom kusov.

Ak produkt nebol este zaevidovany, tak bude pridany do prehladu kazdého distributora
a do celkového prehladu predanych kusov. Tieto prehlady budi popisané v dalSich Castiach
tejto kapitoly. VSetky informdacie o produktoch okrem umiestnenia a poctu kusov sa
zaznamendvaji v tabulke “Produkty”, a umiestnenie s poctom kusov v tabulke “Sklad”.
Na druhej strane ak produkt uz pridany bol, tak sa do evidencie pridé iba umiestnenie a

pocet.
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Zatiatok

Wyplnenie
informacii o
produkte

Wypizanie
chybneho
hlasenia

istuje 1 produkt
v evidenci?

Nie

4

Pridanie produktu
do evidencie

Evidenciaskadu

UloZenie informacii
o umiestneni a

pocte

Obr. 13: Vyvojovy diagram pridat produkt (Zdroj: vlastné spracovanie)

37




3.1.3  Pridaf distributora

Tlacidlo “Pridaf distributora” sliZi na otvorenie formuldru, vdaka ktorému uZivatel mdze

pridavaf novych distributorov.

Pridat’ distributora

Meno distributora:

Ulica distributora:

Mesto distributora:

Pst:

1€ distributora:

DIC distributora:

E-mail distributora:

|
|
|
|
Stat distributora: |
|
|
|
|

Rabat distributora:

Pridat’ distributora

Zavriet’ ‘

Obr. 14: Pridanie distributora do evidencie (Zdroj: vlastné spracovanie)

Vo formulari je potrebné vyplnif vSetky informéacie o novom distributorovi ako je meno

z vz

alebo ndzov spolo¢nosti, kompletnd adresa, identifikacné ¢islo pre dafi z pridanej hodnoty,
danové identifikacné Cislo a vernostny rabat.

Distributor sa po vytvoreni zaeviduje do zoznamu distributorov, vytvori sa jeho pri-
sluny stlpec na héarku s celkovym prehladom predanych titulov a vytvori sa hérok s

nazvom distributora.

3.1.4  Vyhladaf v sklade

Tlacidlo “Vyhladat v sklade” pouzivatelovi otvori formular vdaka ktorému méze vyhla-

déavaf vsetky produkty ktoré boli uz predtym pridané do evidencie.
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Vyhladévanie produktov

EAN Nazov Autor

Hladat' podfa EAN-u ‘ ‘ Hladat' podfa nazvu | Htadat podla autora

EAN Tvp Autor Nézov Rok wydania Cena 1 Cena2 Cena 3 Celkovy pocet
222 cD Autorl Nazov1l 2000 500 400 300 52

Zobrazit' detail produktu Zavriet’

Obr. 15: Vyhladdvanie v sklade (Zdroj: vlastné spracovanie)

V tomto formulari je mozné filtrovaf produkty podla EAN-u, podla nidzvu a podla
autora knihy alebo CD. Po stlaceni jedného z troch tlacidiel “Hladaf podla EAN-u”,
“Hrladat podla ndzvu” alebo “Hladaf podla autora” sa v listbox-e objavia vSetky produkty,

ktoré boli filtrované pouZzivatelom.

Informécie o produkte:

* EAN-c¢iarovy kéd ktory slizi aj ako ID produktu
* Typ-typ produktu (kniha/CD)

* Nazov-nizov produktu

* Rok vydania-rok vydania produktu

* Cena-3 rozdielne ceny produktu

* Pocet kusov-celkovy pocet kusov na sklade

UZivatel si moze zvolif produkt a nasledne s pomocou tla¢idla “Zobrazif detail pro-

duktu” zobrazif formuldr, kde moZe upravovaf informéacie o produkte.
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Zatiatok

Filrovanie
produ ktu

Wyplsanie
chybneho
hlasenia

istuje produkt
podlafilttrovaneho
parametru?

.ll'i':rll}
v

Zobrazenie
produktowv na
raklade filkrovania

Choe powugivate
zobrazit detzil
produktu?

Zvolenie produkty [—Ano

v

Det=il
produ ktu

Mig

Obr. 16: Vyvojovy diagram vyhladdvanie produktu (Zdroj: vlastné spracovanie)

Detail produktu

Otvoreny formular obsahuje vyplnené tidaje o produkte ktoré uzivatel moze zmenit. For-
muldr taktieZ obsahuje listbox v ktorom st popisané skladové informécie ako je umiest-

nenie a pocet kusov na danom umiestneni.
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Detail produktu

Detail produktu

EAN:

Nazov:

Autor:

Rok vydania:

Cenal:

| 223

=

[ Autort

[ 2000

Cena2:

Cena3:

500

[ 500

Ulogit zmeny

[ 300

Zmazat produkt

Umiestnenia v sklade

regall
regal2
regal3

Pridat’ d'alsie umiestnenie

10 ks
20 ks
22ks

Upravit pocet |

Zavriet’

Tlacdidla:

 “Ulozit zmeny” - vo vietkych prehladoch a vo vSetkych evidenciach, kde sa dany

produkt nachddza, sa prepiSu informécie o tomto produkte

Obr. 17: Upravovanie produktov (Zdroj: vlastné spracovanie)

o “Zmazat produkt” - produkt sa odstrdni zo vSetkych evidencif

e “Pridaf dalSie umiestnenie” - pouZivatel dostane moznost pridaf dalSie umiestnenie

pre dany produkt

e “Upravit pocet” - moznost zmenif poCet kusov zo zvoleného umiestnenia

o “Zavrief” - zavrie sa aktivny formuldr
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Otvorenie
formularu

Evidencia skladu

Y

Ulezit informacie o
produkts

Evidencia sHadu

e poLEivats
pridat umiestnenie
produktu?

AHD

umiestnenie

h 4

Ulodit umiestnenie

Evidencia skladu

Chce powzivatel ’ Chce powzivatel ¢ *
zmazat produkt? e upravit produkt?
- - Ctvorenie Ctvorenie
formuldru formularu
Ano Ano
Poutivatel
Zmazat produkt z =da P Upravit
evidencie Upravena mnoEstvo
informacie.
Pridat dzléie

Cheepodivatel
pravit mnodstvo?,

AI‘ID

¥

Ulo#it mnoi stvo
produlktu

Evidencia sk adu

Koniec

Obr. 18: Vyvojovy diagram detail produktu (Zdroj: vlastné spracovanie)

3.1.5 Vyhladaf odberatela

Tlacidlo “Vyhladaf odberatela” sliZi na vyhladdvanie odberatelov. Po vyfiltrovani distri-
butora podla mena sa v listboxe zobrazia informdcie spdjane s filtrovanymi distributormi.
Tieto informdcie zahfiiaji meno distributora, kompletnd adresu, e-mailovi adresu a ver-
nostny rabat.

Po zvoleni konkrétneho distirbutora m4 uZivatel dve moZnosti:

“Zobrazit prehlad distributora” - zobrazi sa prehlad distributora ktory zahrfiuje

pocet produktov, ktoré ma dany distributor v komisii a pocet kusov, ktoré si uz predané a

zaplatené.
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Vyhladat' distribitora

Meno distributora

Hladat”

Zavriet’

Obr. 19: Vyhladavanie distributorov (Zdroj: vlastné spracovanie)

Zobrazit prehlad distribltora Upravit'informacie o distributorovi

“Upravit informacie o distributorovi” - takisto, ako pri upravovani informécii o
produktoch, sa po kliknuti tohto tlacidla zobrazi formuldr, ktory je uz vyplneny starymi
informéciami o distributorovi. UZivatel ma moznosf tieto informdcie upravit a ndsledne

ulozif.

3.1.6  Vytvorif dodaci list

Tlacidlo “Vytvorif dodaci list” slizi na presmerovanie na harok, kde sa nachadza $abléna

pre dodact list. Vytvdranie dodacieho listu mé svoje osobitné ovlddanie, ktoré zahriuje:

* Pridavanie odberatela - po zvoleni odberatela, program automaticky vyplni vsetky

potrebné informdcie v dodacom liste

* Pridavanie produktov - pouZivatel méze pomocou filtrov ndjst produkt a pridaf ho

do dodacieho listu aj s poctom kusov zo zvoleného umiestnenia v sklade

Zvolenie zlavy - nastavenie zlavy v percentidch

* Vystavenie dodacieho listu - pouZivatel ma moznosf dodaci list iba vystavif alebo

aj vytlacit
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e Zmazat dodaci list - program zmaze vSetky predom zvolené hodnoty v dodacom

liste
DODACI LIST €. ze dne
Na zakladé Vaii objednavky &. ze dne
DODAVATEL [prodavajici): ODBERATEL (kupujici):
Nakladatelstvi Tridda, s.r.o.
Kroftova 34116
150 00 Praha 5
Ceska republika
I 25643843 DIC: (725643843 I DIC:
Oznateni dodavky Poéet m. .| Cenazam,j.| DPH% Bez DPH DPH Celkem
Prevzal: Razitko Celkem bez DPH
Celkem DPH
Sleva
Dne: Podpis
Celkem k dhradé

Obr. 20: Sabléna dodacieho listu (Zdroj: vlastné spracovanie)

Po vystaveni dodacieho listu sa zaznamend pocet kusov zvolenych produktov do ko-

misie danému distributorovi a odpocitaju sa zo skladu.
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Zatiatok ’

Zvolenie
odberatela
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Wypizanie informaii
o odberstefovi do
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Nie
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do faktiry
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h
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faktiry
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dodad list 5
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Nig

L

Ulezit do celkoveho
prehfadu 2 prehladu

iytladit dodaci list

F Y

distributora

h

Celkavy prehfad ‘ }

4
Prehlad
distributora

Koniec

Obr. 21: Vyvojovy diagram vytvorenie dodacieho listu (Zdroj: vlastné spracovanie)
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3.1.7  Vytvorif faktiru

Podobne, ako pri vytvarani dodacieho listu tlacitko “Vytvorif faktiru” uzivatela presmeruje

na pracovny hdrok so Sablonou faktiry. Na tomto harku sa taktiez nachddzaju tlacidla,

ktoré sliZia na vytvdranie faktur.

Nakladatelstvi Tridda, s.r.o.

Kroftova 341/16 - 25643843 tel.;+420 212 242 046
150 00 Praha 5 DIE: C725643843 e-mail: cbjednavky@i-triada.net
Ceska republika i-triada.net
Cislo: 1 Odbératel
Datum Symbaol
vystaveni: "2 43020 konstanti:
splatnosti: 30.4.2020 variabilni: 1
DUZP:
IE:
Bankowni Giet Kéd banky Dié:
Platba: Pfevodem
IBAM: SWIFT:
Oznaéeni doddvky Pocet m. j. Cena za m.j. | DPH% Bez DPH
Celkem pfed slevou: - kK
Sleva: 10% Zaklad
Celkem:

Obr. 22: Sabléna faktiry (Zdroj: vlastné spracovanie)

Tlacidla na vytvorenie faktiry:

Celkem k dhradé:

DPH

- K&
Vyse DPH

FAKTURA

Celkem

- K¢
Celkem

* Otvorenie starej faktiry - pouzivatel moze otvorif stari faktdru a nasledne ju

vytlacit
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Pridavanie odberatela - po zvoleni odberatela, program automaticky vyplni vSetky

potrebné informécie vo faktdre

Pridavanie produktov - pouZivatel méZe pomocou filtrov ndjst produkt a pridaf ho

do faktdry aj s po¢tom kusov
Zvolif zlavu - nastavenie zlavy v percentéch
Zvolif typ platby - vyber medzi platbou prevodom a platbou v hotovosti

Zvolif datum splatnosti a DUZP - ddtumy sa volia pomocou doplnku v Exceli s

ndzvom Date Picker
Vystavenie faktiry - pouZivatel ma moznost faktdru iba vystavit alebo aj vytlacit

Zmazat faktiru - program zmaZe vietky predom zvolené hodnoty vo faktire
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Obr. 23: Vyvojovy diagram vytvorif faktiru (Zdroj: vlastné spracovanie)

3.1.8  Vytvorif opravny doklad

Vytvorenie opravného dokladu, takzvaného dobropisu, funguje podobne ako vytviranie
faktdry s rozdielom v sume, ktord je v tomto pripade zdpornd. UZivatel ma moZnost

stornovat celd faktdru a vratif plnu Ciastku, alebo iba Cast sumy.
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3.2 Prehlady

V tejto Casti sui popisané prehlady a to konkrétne prehlad faktdr, prehlad trzieb, celkovy

prehlad predanych knih a knih v komisii, a prehl'ad distributorov.

3.2.1 Prehlad faktir

Tlacidlo “Zobrazif prehlad faktir” presmeruje pouzivatela na harok s ndzvom “Prehlad
faktdr”. PouZivatel modze tu ndjst vSetky zaplatené aj nezaplatené faktiry vsetkych od-
beratelov. Tento harok obsahuje aj tlacidlo “Zaplatif faktdru” ktoré otvori formular na
zaplatenie faktdry. PouZivatel v ilom vyberie ¢islo faktiry a ma moznosf zaplatif plnd

sumu alebo iba nejaku Cast.

Cislo faktiry [l Datum ﬂ Splatnost ﬂ Meno zdkaznika ﬂ Suma ﬂ Zaplatend suma ﬂ Détum zaplatenia ﬂ Zostdvajicd
1001 15, janudr 2020 15. februdr 2020 Kovadova 20 199,00 K¢ 20 199,00 K& 1. februdr 2020 - Ké
1002 11, februdr 2020 1. april 2020 Kovacova 15 700,00 K& 7 500,00 K& 10. april 2020 § 200,00 KE
1003 17. februdr 2020' 15. april 2020 Contoso 13 799,00 K& 5 500,00 KE 17. marec 2020 8 299,00 KE
1004 8. marec 2020 1. april 2020 Adam Horvath 120,00 KE 75,00 K¢ 16. april 2020 45,00 K¢
1005 17. marec 2020 30. april 2020 Contoso 150,00 KE 75,00 K& ! 11. april 2020 75,00 KE
1006 1. april 2020 1. jun 2020 Eva Krajéovitova 1475,00 K& 1200,00 K& 16. april 2020 275,00 K¢

Obr. 24: Prehlad faktir (Zdroj: vlastné spracovanie)

Tabulka prehlad faktir obsahuje:

« Cislo faktiiry - tieZ sliZi aj ako ID faktiry

* Datum - ditum vystavenia faktiry

* Splatnost - splatnosf faktiry

* Meno zakaznika - meno distributora/odberatela

* Suma - celkovd suma faktiry

» Zaplatena suma - suma, ktoru zdkaznik uz zaplatil

* Datum zaplatenia - ditum kedy bola faktira zaplatend

» Zostavajuce - suma, ktoru treba este zaplatit
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Prehlad trzieb

Harok taktieZ obsahuje celkové prehlady trzieb z faktdr. Prehlad obsahuje celkovi sumu

filtrovanych faktdr, celkovi zaplatend sumu a celkovd sumu, ktord ostdva zaplatit. PouZz{

vatel moZze napriklad filtrovaf faktiry podla zdkaznika.

Celkova suma

Zaplatena suma

Zostava zaplatif

Spolu

51443,00 K&

34 543,00 KE

16 894,00 KE

Obr. 25: Prehlad trZieb (Zdroj: vlastné spracovanie)

3.2.2  Prehlady distributorov

Kazdy distributor ma vlastnd kartu, ktord obsahuje prehlad knih, ktoré ma v komisii a

knihy, ktoré uz predal a zaplatil. VSetky informdcie a detaily v tabulk4ch sliZia len ako

priklad.
' E Pl G| H L g KL | N | O | P|
J EAN |Nazov Autor Pfevod |I ] 11 v v Vi VI (vl {IX X X1 XI
1|Abstrakce ‘Worringer 0
2 |Adepti Matousek 9
3|Aktualita krds. Gadamer 0
4|André Gide Cermny 1
5|Anne Frankové Heyl 62 10 [
6|Apofthegmata 1983—199( Ot Jeronym M
7|Apok. den Neuwirth 2
8|Apok. denik 2018 Neuwirth 133
9|Astrachan Veliki€ 0
10|Autor Quijota MatouSek 33
11|Autofi Triddy Havlik 9
12 |Banalita Toméasek 0
13|Baron Fonseca 169
14|Bdsné Hejda 36
15|Béasné Zelenka 0
16|Basné, prozy Fric 0| 80
17|Bdsné sv._ I Can 59
18|Bédsné, sv | Can 22
19|Basné, sv. Ill. Can 14
20|Bédsné 3 Hajek 32
21|Basnickeé shirky Fri¢ 43
22 |Beletrie 1 Capek 52
23|Beletrie 2 Capek 1
24|Beletrie pro déti Capek 196
2 . . . ¢ .
Obr. 26: L ava ¢asf prehladu distributora (Zdroj: vlastné spracovanie)
4 v
Lava cCast tabulky

V Tavej Casti tabulky sa nachddzaji informdcie o knihdch v komisii daného distributora. V
prvych troch stipcoch s informécie o knihe ako EAN, ndzov knihy a autor produktu. Vo

Stvrtom stlpci sa nachddza pocet titulov, ktoré ma odberatel v komisii z predoslych rokov.
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V stipcoch E-P je podet produktov, ktoré odberatel ma v komisii v aktudlnom roku podla

mesiacov.

Prava Cast tabulky

R | S T u | v @ w X Y Z | AA| AB | AC | AD | AE | AF

I ll i v v (VI (Vi Vi [IX X Xl Xl |DceljP celfZ
0 0 0
9 0 9
0 0 0
1 0 1
4 4 1 78 9 69
2] 2 1 5 41 100 3
2 0 2
1 2 1 133 4] 129
0 0 0
33 0] 33
9 0 9
0 0 0
2 169 2| 167
1 1 36 2| 34
0 0 0
16] 8 1 1 80 26| 54
59 0 59
22 0 22
14 0 14
2 1 1 32 4 28
2 1 1 43 4] 39
1 2 52 3| 49
1 0 1
196 0] 196

Obr. 27: Prava Casf prehladu distributora (Zdroj: vlastné spracovanie)

« Stipce R-AC - obsahujt poéty predanych a zaplatenych kusov podla mesiacov
« Stipec AD - obsahuje celkovy pocet titulov, ktoré boli dané odberatefovi do komisie

« Stipec AE - obsahuje celkovy pocet predanych a zaplatenych titulov

Stipec AF - obsahuje pocet kusov, ktoré ostdvaji odberatelovi v komisii
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3.2.3 Celkovy prehlad

Tabulka s celkovym prehladom obsahuje celkové pocty produktov podla odberatelov, ktoré

sd v komisii a ktoré st predané a zaplatené.

Lava Cast tabulky
4 S

EAN Nizov ~ |Autor - |Rok ~ |kA ~ |PE ~ |0< ~ |AL ~ |3P. ~ |sa ~ |Ar ~ |Pa ~ |Ga ~ |Ins ~ |Zd ~ |An ~ |sle ~ |Po ~ [FR ~ [Sonei ~ | MI ~ |CELKEM ~
1[Abstrakce worringer | 2001 0 o] o] of of of of of of of of of of of © 0] 0 0]
2(Adepti matouzek | 2009] 6] 0 1] o[ of of of of of of of of of of o 0] 0 7|
I|aktualita krés.  |Gadamer [ 2003 O] 0] o o of of of of of of of of o of o 0] 0 0|
Bl 4|andréGide erny 2002 o of of of of of of of o of of of o o o0 0] 0 0|
BB 5lanneFrankova  [Heyl 2014] 48] 60| 1] o[ of of of of of of o o o of o 0] 0 109
6|Apofthegmata 198|0tJeronym | 2015] 82| 10 1| 1| o[ of of o[ o of of o o o o [ 94|
EB  7[apok. den Neuwirth 1998 0] o[ o[ of of of of of of of o o o of o 0] 0 0|
BB 8[apok.den newwirth | 2018] 69| 43| 1] 1 o[ of o[ of of of 2 of o of o 0] 0 116
9|Astrachan velikié 1997] o] of of of of of of of o of of of o o o 0] 0 0|
10[avtor quijota__ |vaousek | 2014] 0] 16 2] o] of o[ of o o of 1 of o o o0 0| 0 19|
11[autori Triady |Havlik 2010 7] o] 2[ o[ of of of of of of of o o of o 0| 0 9
12[Banalita Tomasek 1999] o o[ [ o of of of of of of 1 of of of o 0| 0 2
13|Baron Fonseca 2013 0 5 2 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 7
14[Basne Heida 2013 o] 15| 2[ o[ of of of of of of of of o of o 0| 0 17
15(Basne Zelenka 2010 o] o] o[ of of of of o of of 2 of o of o 0| 0 2
16(Basné, prézy Fri€ 2019] o] 51 1] o[ of of of of of of 2 o o of o 0| 0 54
17[Basné sv. I1. Ean 2007 o of 1 of of of of of of of 2 o o of o 0| 0 3|
18(Basné, sv. | Ean 2008] 2 o] 1 o[ of of of of of of 1 of o of o 0 0 4
19(Basné, sv. 111, Ean 2009] o of 1 o[ of of of o of of 1 o o of o 0] 0 2
20(Basne 3 Hajek 2013 o] 37 1] o[ of of of of of of 2 o o of o 0] 0 40|
21[Basnicke shirky _|Frié 2016 o] 36| 2[ 1 o[ of of of of of 1 of o of o 0| 0 40|
22|Beletrie 1 Capek 2011 4] 9] [ o[ of of of of of of 1 of o of o 0| 0 15
23|Beletrie 2 Eapek 2010 1] o] o[ o[ of of of of of of 1 of o of o 0| 0 pl
24/Beletrie pro déti_|Capek 2013 10] 19 1] o[ of of of of of of 2 of o of o 0| 0 32|
25| Beze slov Linhartova | 2018 0 0 2 0 0 0 0 0 0 0 1 0 0 0 0 0 0 3
26(Bod-linie kandinsky [ 2000 o[ o] of of of of of of of of of of o o o 0| 0 0|
27|Bohumil Hrabal a |Eapkova 2015 0| 22 2 1 0 0 2 0 3 0 1 0 0 0 0 0 0 3
28|Bieziniana . [Holman 2012[ 10 10 1] o[ of of of of of of of o o of o 0| 0 21
29(Byla jsem s nasim{Vlasakova 2012 0] 14 1 2 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 17|

Obr. 28: ’ava Cast celkového prehladu (Zdroj: vlastné spracovanie)

V Tavej Casti tabulky sa nachddzaju informécie o produktoch v komisii:

« Stipce A-D - obsahuji informacie o produktoch a to konkrétne EAN produktu,

ndzov, autor a rok vydania produktu

« Stipce E-U - obsahuji poéty kusov, ktoré boli dané odberatefom do komisie; kazdy

stlpec predstavuj jedného odberatel’a

« Stipec V - obsahuje celkovy pocet produktov, ktoré boli alebo stdle st v komisii

Pri pridani nového distributora sa vloZi do tabulky stipec s jeho menom.
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Prava Cast tabulky

Z | AA | AB | AC | AD | AE | AF | AG | AH | Al | AJ | AK | AL |AM | AN | AD | AP | AQ |

-HIfﬂCﬂmﬂEﬂEHEHEﬂEHEHEHEHEHEHEHEHEHEHEHEH - |

Obr. 29: Prava Casf celkového prehTadu (Zdroj: vlastné spracovanie)

V pravej Casti tabulky sa nachddzaji pocty titulov, ktoré boli predané a zaplatené.
Kazdy stlpec takisto ako v lavej Gasti predstavuje jedného odberatela. V poslednom stipci
je sucet vSetkych predanych a zaplatenych kusov.

Takisto ako v Tlavej Casti tabulky pri pridani nového distributora do evidencie sa vloZzi

novy stlpec s jeho menom.

3.3 Ekonomické zhodnotenie

V tejto Casti je popisané, aké velké naklady bude maf firma spojené so zavadzanim
aplikdcie. Podla poZiadaviek firmy bola aplikdcia navrhnuta aj naprogramovand v aplikécii
Microsoft Excel. PretoZe firma touto aplikdciou uz disponuje, neexistuji ndklady, ktoré
by boli spojené so zaobstardvanim softvéru. Aplikdcia Microsoft Excel sama o sebe nie je

velmi ndro¢nd pre chod pocitaca, tym piddom ndklady spojené s hardvérom su tieZ nulové.

53



Existuji vSak ndklady, ktoré si spdjane s vytvorenim aplikdcia a to presne ndvrh a
vyvoj aplikécie. KedZe priemernd hodinovd mzda programétora sa pohybuje v rozmedzi
10-15 € tak som svoju hodinovu sadzbu vycislil na 12 €. Névrh aplikdcie, ktorym som
sa zaoberal 5 hodin, je vyCisleny na 60€. Vyvojom celého programu som sa zaoberal 60
hodin, ktoré predstavuji 720€. R4tam s tym, Ze implementdcia a zaSkolenie zamestnancov
bude trvaf dokopy 2 hodiny, tym padom to predstavuje 12 € pre obidve.

Celkové ndklady na zaobstaranie aplikdcie pre firmu predstavuju 804 €. VSetky dalSie

poZiadavky na tpravy budd podla ¢asovej ndro¢nosti uctované na 12 € za hodinu.

Polozka Cena

Sofvér 0,00 €
Hardvér 0,00 €
Mavrh aplikacie (5 hodin) 60,00 €
Vyvoj aplikacie (60 hodin) 720,00 €
Implementacia aplikacie 12,00 €
Zatkolenie zamestnancov 12,00 €
SPOLU 804,00 €

Tabulka 3: Ekonomické zhodnotenie (Zdroj: vlastné spracovanie)
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3.4 Prinosy prace

Prinosy tejto prace je hlavne vidief z praktickej drovne. Hlavnym prinosom je ulahéenie
kaZdodennej prace zamestnancom nakladatelstva Tridda. Jedna sa hlavne o automatizdciu
jednotlivych dkonov, ktoré nahradzuje ru¢né vypisovanie, prepisovanie a rucné priddvanie
novych produktov alebo distributorov.

Jednym z dalSich prinosom programu je vytvdranie faktdir a dodacich listov priamo
v programe. Pri ich vytvdrani program automaticky odpocitava mnoZstvo zo skladu a
pri dodacom liste priddva ich danym distributorom do komisie alebo pri faktire do ich
prehladu predanych a zaplatenych kusov.

Program zhromazduje vSetky potrebné informécie, ktoré nakladatelstvo potrebuje, na
jednom mieste. PouZivatel si mo6Ze pozriet prehlad faktir, prehlad trZieb, celkovy prehlad
zaplatenych produktov a produktov v komisii, prehfad jednotlivych odberatelov a sledovat
skladovu evidenciu.

Pouzivanie aplikacie by malo administrativnym pracovnikom usetrit vela ¢asu, ktory

moZzu vyuzif na vykondvanie inych potrebnych ¢innosti.
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ZAVER

Cielom tejto bakalarskej prace bolo navrhnif a vyvinuf aplikaciu za vyuZitia programova-
cieho jazyka Visual Basic for Applications v Microsoft Exceli, ktord by mala slizif malému
nakladatelstvu na vytvéranie a sledovanie evidencie distributorov, evidencie skladu, evi-
dencie faktdr a trZieb.

Prva teoretickd Cast popisuje samotny Microsoft Excel a jeho vyvojarske prostredie
Visual Basic. V tejto kapitole st tieZ popisané datové typy programovacieho jazyka a prvky
formuldra, ktoré su vyuZivané a spominané v praktickej Casti. V druhej Casti tejto kapitoly
som sa zameral na teoretické pozadie analyz, ktoré som pouzil v analytickej Casti. Jednd sa
o Porterov model piatich konkuren¢nych sil, vdaka ktorému som analyzoval konkurencéné
prostredie firmy, model McKinsey 7s, ktory sa zameriava na vnatorné prostredie podniku
a analyzu SWOT, ktord som vyhotovil na zdklade predoslych dvoch analyz.

V druhej analytickej Casti som v stru¢nosti popisal Nakladatelstvi Tridda s.r.o. a his-
tériu spolo¢nosti. Dalej som popisal hardvér a softvér, ktoré st v spolonosti vyuZzivané.
Nasledne som vyuzil Porterov model piatich konkuren¢nych sil, vdaka ktorému som zistil,
Ze firma nie je v klasickom konkurenénom prostredi, kedZe nakladatelstvo sa nezaoberd
bestsellermi ale skor titulmi, ktoré sliZia na poukazovanie alebo ako varovanie. Nasledne
som vypracoval model McKinsey 7s, ktory popisal vnitorne prostredie firmy. Na zdklade
tychto dvoch analyz som vypracoval SWOT analyzu, z ktorej vyplyva, Ze firma zaostdva
v technologickych trendoch.

V poslednej Casti som popisal program, ktory som navrhol a vyvinul priamo na mieru
pre nakladatelstvo. Najprv som popisal ako funguje priddvanie produktov do skladovej
evidencie, vyhladdvanie a sledovanie mnozstva na produktov na sklade, vytvédranie faktdr
a dodacich listov. V dalSej Casti tejto kapitoly st popisané prehlady distributorov, celkovy
prehlad a prehlad faktir a trzieb. Na zdver tejto kapitoly som ekonomicky zhodnotil moju

pracu stradvend pri ndvrhu a vyvoji aplikdcie a prinosy préce.
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