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Abstract

Kveétakova, L., Application of IFRS 15: Revenue in the practice of
enterprises engaged in the provision of IT services and
telecommunications. Diploma thesis. Brno: Mendel University in Brno,
2016.

This diploma thesis deals with the impact of the implementation of the
new IFRS 15 Revenue from contracts with customers. It aims to
evaluace the impact of application IFRS 15 on revenue recognition and
financial indicators at companies operating in IT and
telecommunications. The theoretical part contains a description of the
current revenue recognition adjustments within the US GAAP and IFRS
and their comparison. In the practical part there is a detailed analysis
of IFRS 15 and its application to exemplary situations that are typical
for specific sectors. The results are then generalized.
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Abstrakt

Kvétakova, L., Aplikace IFRS 15: Vykazovani vynost v praxi podniku
zabyvajicich se poskytovanim sluzeb v oblasti IT a telekomunikaci.
Diplomova prace. Brno: Mendelova univerzita v Brné, 2016.

Diplomova prace se zabyva dopady implementace nového IFRS 15
Vynosy ze smluv se zakazniky. Cilem prace je zhodnoceni dopadu
aplikace IFRS 15 na vykazovani vynosu a finanéni ukazatele u firem
pusobicich v oblasti IT a telekomunikaci. Teoreticka c¢ast obsahuje
deskripci soucasné upravy vykazovani vynosu v ramci US GAAP a IFRS
a jejich porovnani. V praktické casti je provedena podrobna analyza
IFRS 15 a jeho aplikace na modelovych situacich, které jsou typickeé pro
vybrana odveétvi. Zjisténé vysledky jsou nasledné zobecnény.

Klicova slova

IFRS 15, vynosy, konvergence, US GAAP, IFRS






Obsah 11
Obsah
1 Uvod a cil price 17
L.l VO ittt et 17
1.2 Gl et 18
2 Mezinarodni ucetni standardy 19
2.1 Historie US GAAP ..o 19
2.2 Koncepcni ramec US GAAP ... 20
2.3 HIStorie IFRS ... 21
2.4 Koncepcniramec IFRS ... 23
3 Standardy zaméfené na vynosy 24
3.1 Uprava vykazovani vynost v US GAAP .........ccccoeeeeeeeeiiiiiiiiiinnnn, 24
3.2 Uprava vykazovani vynost v IFRS..............ccceeeeeeeeeeeiiiceiiiiiin, 27
3.2.1 TAS 18 VY NOSY ceuiuuininiiniiiiiieiee ettt 27
3.2.2 TAS 11 Smlouvy o zhotoveni ..........cccoeiiiiiiiiiiiiiiiiininen.n. 31
3.2.3 IFRS 13 Ocenovani realnou hodnotou ...........c.ccccoeeiennin. 33
4 Komparace vykazovani vynosa 35
5 Konvergence vykazovani vynosu 38
6 Metodika 41
7 IFRS 15 Vynosy ze smluv se zakazniky 43
7.1 Obsah standardu.......c..ccooiiiiiiiiiiiii 43
7.1.1 Definice POJIMTL..ccuieiniiiiiiiiiii e 44
7.1.2 Identifikace smlouvy se zakaznikem ............cccoeiiiinin.n. 45
7.1.3 Identifikace plnéni vyplyvajicich ze smluv......................... 48
7.1.4 Stanoveni ceny transakcCe.........c.coviiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiien, 48
7.1.5 Alokace ceny transakce na jednotliva plnéni smlouvy ....... 50
7.1.6 Vykazani vynosu v pfipadé plnéni smlouvy...........c........... 51
7.1.7 Vymezeni smluvnich nakladtl..........coeeiiiiiiiiiiiiinnninn... 53



12 Obsah

7.1.8 Zverejnované informace ........coveveiiiiiinininininniiiieieeenaes 54

8 Aplikace IFRS 15 ve vybranych odvétvich 56
8.1 Oblast informacnich technologii..........coveviiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiannn, 56
8.1.1  SItUACE 1 .iuiniiiiiii i 57
8.1.2  SITUACE 2 et e 65

8.2 Oblast teleKOmMUNIKACT. .....o.vviuiiiiiiiiiieee e eee e 68
8.2.1  SITUACE 3.t 69
8.2.2  SIUACE G et e 72

9 Diskuze 76
10 Zaver 79

11 Literatura 82



Seznam obrazku

13

Seznam obrazku

Obr.
Obr.
Obr.
Obr.
Obr.
Obr.

Obr.

1

N o0 a h~ 0N

Kodifikace US GAAP

Pétistupnovy model

Postup pfi zméné smlouvy

Vyvoj IT subjektii v CR

Porovnani vynosu dle IAS 11 a IFRS 15
Porovnani ukazatelu

Porovnani vysledku

20

44

47

57

64

65

68



14

Seznam tabulek

Seznam tabulek

Tab. 1 Komparace definic vynosu dle koncepénich ramcu
systému

Tab. 2 Komparace vynosu z prodeje zbozi

Tab. 3 Komparace vynosu ze sluzeb a smluv o zhotoveni

Tab. 4 Vyvoj IFRS 15

Tab. 5 Soucasna hodnota splatek u IAS

Tab. 6 Vyse vykazanych vynosu a nakladu dle souc¢asnych
IAS 60

Tab. 7 ROA, ROE u IAS

Tab. 8 Splnéni podminek IFRA 15

Tab. 9 Soucasna hodnota splatek u IFRS 15

Tab. 10 VysSe vykazanych vynosu a nakladu dle IFRS 15

Tab. 11 ROA, ROE u IFRS 15

Tab. 12 ROA, ROE

Tab. 13 Ukazatelé IFRS 15

Tab. 14 Situace 3 - Vynosy dle souc¢asnych postupi

Tab. 15 Schéma zaiuctovani postupu dle IFRS 15

Tab. 16 Porovnani vykazanych vynosu

Tab. 17 Soucasny postup

Tab. 18 Postup dle IFRS 15

Tab. 19 Porovnani vysledku postupa

Tab. 20 Zobecnéni vysledku ze situace 1

Tab. 21 Zobecnéni vysledku ze situace 3

35
36
36
40

59

60
61
61
63
63
66
67
70
71
72
73
74
75
76

77



Seznam tabulek 15
Tab. 22 Vysledky ze situace 4 78
Tab. 23 Zobecnéni vysledku ze situace 4 78



16

Seznam pouzitych zkratek

Seznam pouzitych zkratek

ASC
EAT
EBIT
ED
EEC
EFRAG
EU
FASB
IAS
IASC
IFRIC

IFRS
IT

KR
Re-ED
ROA
ROE
SEC
SFAC

SIC

SOP

US GAAP
USA

Usporadani US GAAP podle oblasti Topics

Cisty zisk

Vysledek hospodareni pfed zdanénim a uroky
Navrh standardu

Evropské hospodarské spolecenstvi

Poradni skupina pro ucetni vykaznictvi v Evropé
Evropska unie

Rada pro standardy finan¢niho ucetnictvi
Mezinarodni Gcetni standardy

Vybor pro mezinarodni ucetni standardy

Vybor pro interpretace mezinarodnich standardt uicetniho
vykaznictvi

Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi
Informacni technologie

Koncepcni ramec

Prepracovany navrh standardu

Rentabilita aktiv

Rentabilita vlastniho kapitalu

Komise pro burzy a cenné papiry v USA
Dokument vydany FASB, ktery popisuje ucetni postupy
pro urcitou oblast

Staly interpretacni vybor

Standardni operacni postup

Obecné uznavané ucetni standardy v USA
Spojené staty americké



Uvod a cil prace 17

1 Uvod a cil prace

1.1 Uvod

Dulezitym vystupem ucetnictvi jsou Ucetni vykazy, které spolecné tvofi
ucetni zavérku. Tyto verejné dostupné vykazy jsou pro externi uzivatele
stézejnimi zdroji ekonomickych informaci o dané spolecnosti. Mezi
externi uzivatele patfi zejména stavajici nebo potencialni investori, ktefi
se rozhoduji, do které spolecnosti maji vlozit své financ¢ni prostredky,
aby je co nejlépe zhodnotili. Informace Cerpaji z ucetnich vykazi firem
nejen pusobicich v daném statu, ale i v riznych statech svéta, ¢imz
vznika problém pfi srovnavani hodnot uvedenych ve vykazech. Problém
je zpusoben odliSnymi legislativnimi Gpravami tcetnictvi a sestavovani
Ucetnich vykazu v jednotlivych statech. V disledku toho nelze vzajemné
porovnavat vykazy spolecnosti z ruznych statd nebo odvétvi. Mezi dva
nejvyznamnéjsi svétové systémy pro sjednoceni pravidel ucetniho
vykaznictvi patfi systém Americkych obecné uznavanych ucetnich
principu (Generally Accepted Accounting Principles, dale jen US GAAP)
pouzivany v USA a systém Mezinarodnich standardi ucetniho
vykaznictvi (International Financial Reporting Standards, dale jen IFRS)
pouzivany v Evropé.

S ekonomickym riistem ve svété a globalizaci jednotlivych ekonomik
roste i potfeba sjednocovani Uprav ucetniho vykaznictvi dle systémt US
GAAP a IFRS, mezi kterymi se nachazi vyznamné odliSnosti. V dnes$ni
dobé stale castéji dochazi k situaci, kdy napriklad investofi z Evropy
chtéji vlozit svij kapital do americkych firem nebo naopak. Proto
zjistuji, jak si dana spolecnost vede, ale aby porozumeéli tamnim
vykaztim, museli by znat jejich problematiku postupt pro vykazovani.
To vSe jsou duvody pro zavedeni jednotného ucetniho systému
uznavaného po celém svété. Proto se organy zodpovédné za tvorbu
standardu v ramci systémt US GAAP a IFRS dohodly s cilem vytvorit
jeden komplexni systém. Tento konvergenéni proces US GAAP a IFRS
byl zahajen tzv. Dohodou z Norwalku a ma za cil sjednotit soucasné
systémy a eliminovat jejich odliSnosti a alternativni moznosti feSeni
v ruznych oblastech. Dale pak dosahnout toho, aby IFRS byly
akceptovatelné i pro kapitalovy trh USA. Termin dokonceni konvergence
byl stanoven na rok 2012, ktery vSak nebyl dodrzen a byl postupné
prodluzovan. Konvergence meéla byt uskutecnéna radou dil¢ich
projektu, které se tykaly vyznamnych oblasti ticetniho vykaznictvi. Dil¢i
projekty byly rozdéleny na projekty s kratkodobym a dlouhodobym
casovym horizontem. Konvergence byla planovana napfiklad v oblasti
koncepnich ramcti systému, podnikovych financi, konsolidaci,
penzijnich pozitkl, vynosu a v dal§ich oblastech. K dnesSnimu datu byla
vétSina z téchto dil¢ich projekt konvergence dokoncena.
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1.2 Cil

VysSe dosazenych vynosu je jednou z informaci, které investory nejvice
zajimaji. Jednotna uprava vykazovani vynosti ma umoznit porovnavani
finan¢nich vykaz(i jednotlivych spole¢nosti jak navzajem z rtiznych
odvetvi, tak i mezirocné. Dale také zajistit vérné a poctivé zobrazeni
skute¢nosti a zamezit neopravnénému nadhodnocovani vynost za
ucelem vylepSeni hodnot ukazateldl finanéni analyzy. Prvni navrhy
jednotného standardu byly vydany v ¢ervnu 2010, dalSi prepracovany
navrh v listopadu 2011.

Konvergencni proces v oblasti vykazovani vynosti byl dokoncen
28. kveétna 2014, kdy doslo k vydani nového standardu IFRS 15 Vynosy
ze smluv se zakazniky. Ten pfinasi komplexni postup pro rozpoznavani,
ocenovani a vykazovani vynosu, ktery je zalozen na tzv. pétistupnovém
modelu. Implementace tohoto standardu a novych postupu, které
prinasi, zpusobi rozdil mezi vysi vykazanych vynost dle IFRS 15 a vysi
vynosu, které by byly vykazany pfi pouziti stavajicich postupti.

Cilem diplomové této prace je zjistit dopad aplikace novych postupt
dle IFRS 15 na vykazovani vynosu a nasledné na hodnotu vybranych
ukazatelll finan¢éni analyzy, které investofi pouzivaji pfi porovnavani
spolecnosti a rozhodovani, ktera z nich dosahuje lepSich vysledku.
Dopad implementace IFRS 15 bude nejprve zjiStén na jednotlivych
typickych situacich u ceskych podnikd putsobicich v oblasti IT
a telekomunikaci. Pravé tato odvétvi patfi mezi odvétvi, u kterych jsou
pouzitim IFRS 15 ocekavany nejvétsi zmény. Priklady budou reSeny
podle postupu stavajici upravy a podle nového pétistupniového modelu.
Zjisténé rozdily mezi vysledky budou nasledné kvantifikovany
a zobecnény.
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2 Mezinarodni ucetni standardy

Ucetni systémy v jednotlivych zemich svéta se od sebe v mnoha
vlastnostech 1isi, a to zejména proto, ze kazdy z nich vznika v raznych
pravnich, ekonomickych a spolecenskych podminkach. Porovnani
sestavenych ucetnich vykazu jednotlivych spolecnosti by pak bylo pro
jejich uzivatele (zejména investory, zameéstnance) velmi nakladné
a mnarotné. Z duvodu eliminace alternativnich postuptl feSeni
a vykazovani vznikla snaha o vytvoreni souboru jednotnych zasad,
metod a postupli pro sestavovani financ¢nich vykazti. Mezi
nejvyznamnéjSi systémy ucetniho vykaznictvi v soucasnosti patfi
Mezinarodni standardy ucetniho vykaznictvi (IFRS) a Americké obecné
pfijimané ucetni principy (US GAAP). (Jilek, 2011) IFRS dodrzuji
spolecnosti, které obchoduji na evropskych burzach, zatimco
spolec¢nosti obchodujici na burze v USA postupuji podle US GAAP.
(Gola, 2009) Kazdy ze systémtl ma sv(j Koncepéni ramec, ktery je
zakladni filozofii pro sestavovani novych standardt financ¢niho
vykaznictvi. Vyvoj téchto systémti a jejich koncepéni ramce budou
stru¢né predstaveny v nasledujicich podkapitolach.

2.1 Historie US GAAP

Vznik Obecné uznavanych standardt spada jiz do 30. let 20. stoleti
a vychazi ze zvykového prava. Impulzem pro vytvoreni jednotnych metod
a pravidel pro sestavovani financénich vykazti v USA byl krach na
newyorské burze. (Ulrich, 2014) Ten byl zpusoben S§patnou
informovanosti investortl o financ¢nich situacich podnikt. Aby se tato
situace jiz neopakovala, bylo nezbytné sestavit soubor jednotného
ucetniho systému. Za ukol to obdrzela v roce 1934 nejvétsi burzovni
instituce SEC (Security and Exchange Commission). (Cveckova,
Demcakova, 2007) SEC svoji pravomoci pfenesla na Americky svaz
certifikovanych ucetnich, ktery nasledné delegoval pravomoci na Komisi
pro Uéetni postupy, ktera vytvofila 51 Ucetnich vyzkumnych zprav.
Komise pro ucetni postupy byla v 50. letech nahrazena Radou pro
Ucetni standardy, ktera za dobu své pusobnosti vydala 31 tzv. Nazoru
Rady pro ucetni standardy. V roce 1973 vznikla Rada pro standardy
finan¢niho ucetnictvi (Financial Accounting Standards Board, dale
FASB), ktera byla uznana za oficialniho tvtirce US GAAP. US GAAP jsou
zavazné pro spoleCnosti kotované na burzach, podporuji efektivni
fungovani kapitalovych trhti i ekonomiky jako celku a poskytuji
informace o Ucetni jednotce externim uzivatelim, ktefi se nepodileji na
vedeni podniku, napf. investory, nikoli vSak pro manazery, spravce
dani. (BohuSova a kol.,, 2013) Auditorska smeérnice 69 zavedla
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strukturu, ktera byla nazyvana jako hierarchie US GAAP! a skladala se
ze 4 kategorii (A az D). Kategorie A obsahovala standardy nejvyssi
urovné a meély autoritativni charakter. Patrily zde Standardy financniho
Ucetnictvi a interpretace vydané FASB, Nazory rady pro ucetni
standardy, Ucetni vyzkumné zpravy a prohlasSeni vydana predchtdci
FASB. Kategorie B obsahovala prohlaseni, smérnice a vyzkumneé zpravy
pripravované ucetnimi experty, ke kterym se mohla vyjadrit verejnost
a musely byt schvaleny organy z kategorie A. Kategorie C prohlaseni,
smeérnice a vyzkumné zpravy pripravované ucetnimi experty, ke kterym
se verejnost nemohla vyjadrit. Kategorie D obsahovala ostatni
dokumenty, které nebyly zarazeny ani do jedné z predchozich kategorii
a obsahovaly rozSifené a uzitecné ucetni metody. (Mullerova, 2004)
Tento ctyfstupnovy model tvoril strukturu US GAAP az do roku 2009.

Svym komplexnim a rozsahlym obsahem se US GAAP staly pro
bé€zné uzivatele souborem pravidel, ve kterém bylo velmi narocéné se
vyznat, zorientovat a nasledné aplikovat. Dobfe se v nich orientovali
pouze odbornici. Z toho dtivodu bylo rozhodnuto o vytvofeni nové
struktury US GAAP, jez bude pro uzivatele privétiveéjsi, prehlednéjsi
a srozumitelngjsi. 1. 7. 2009 doslo tedy k tzv. kodifikaci US GAAP,
jejimz cilem je zvySit spravnost vytvofenych ucetnich vykazt a zajistit,
aby nedochazelo k opomijeni nékterych narizeni. Novy systém neméni
pravidla US GAAP, jen upravuje jejich usporadani a velké mnozstvi
standardu pro specifické oblasti nadale zustalo a obsahuji rozdilné
postupy, které mohou byt navzajem v rozporu. (Vasek, 2009) Novou
strukturu zobrazuje nasledujici obrazek.

Obr. 1  Kodifikace US GAAP

Oblast -> Téma -> Podtéma -> Sekce -> Podsekce

Area -> Topic -> Subtopic -> Section -> Subsection

Zdroj: Vasek, L., Kodifikace pravidel US GAAP, 2009

2.2 Koncepcni ramec US GAAP

Koncepcni ramec je hlavni filozofii US GAAP a vytvorila jej Rada pro
standardy finan¢niho ucetnictvi. Jeho hlavnim cilem je formulovat
definice zakladnich prvkt vykaza, vytvofit vSeobecné zasady jejich
rozpoznani, ocenéni, vykazani a zvefejnéni, dale zplsoby mysleni

1 V odborné literatufe se pro tuto hierarchii pouziva nazev ,House of GAAP“.
(Bohus$ova a kol., 2013)
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uplatnovanych ve finanénim ucetnictvi a vykaznictvi. (Cveckova,
Demcakova, 2007) FASB z téchto definic a zasad vychazi pri tvorbé
jednotlivych standardu. Koncepéni ramec US GAAP predstavuje uceleny
teoreticky zaklad pro koncepcni ramce ostatnich systému financniho
vykaznictvi, napfiklad z né&j byl odvozen Koncepcéni ramec IFRS.
Koncepcni ramec US GAAP nema pravni vymahatelnost, jedna se pouze
o doporuceni, ¢imz pak dochazi k problému, Ze nékteré spolecnosti
vykazuji dle US GAAP a jiné ne. (GAAP-IFRS, 2016)

Koncepcni ramec US GAAP zacala FASB vytvaret jiz od roku 1978
(Krupova, Mladek, 2004). V soucasné dobé se sklada z téchto vyhlasek
Statments of Financial Accounting Concepts (dale SFAC):

e SFAC 1 Cile finan¢niho vykaznictvi obchodnich jednotek,

e SFAC 2 Kvalitativni charakteristiky ticetnich informaci,

e SFAC 3 Prvky finan¢nich vykazti obchodnich jednotek — je nahrazena
SFAC 6,

e SFAC 4 Cile financ¢niho vykaznictvi neobchodnich jednotek,

e SFAC 5 Uznani a ocenovani ve financ¢nich vykazech obchodnich
jednotek,

e SFAC 6 Prvky finanénich vykazu,

e SFAC 7 Vyuziti informaci cash flow a metody soucasné hodnoty prfi
ucetnim ocenovani. (Jurajdova, 2016)

SFAC 6 obsahuje konkrétni definici vynostim, které jsou zde
rozdéleny na:

e revenue (trzby) — navyseni aktiv nebo snizeni zavazku, které vznika
nasledkem dodani vyrobkw, zbozi nebo sluzeb v ramci bézné
¢innosti ucetni jednotky, jsou vykazovany v brutto hodnoté¢,

e gains (zisky) — prirastek kapitalu vznikajici jako vysledek vedlejsi
¢innosti podniku (mimo transakci s vlastniky), jsou vykazovany
v netto hodnoté, napt. zisk z prodeje pozemku, budov, zafizeni nebo
nepotrebného materialu. (Bohusova a kol., 2013)

2.3 Historie IFRS

Prvni navrhy na vytvofeni jednotnych ucetnich predpist v ramci
Evropského hospodarského spolecenstvi vznikly v 70. letech 20. stoleti.
Velky vliv zde sehrala neustale se rozSifujici globalizace, fuze
nadnarodnich spolec¢nosti a investice na financ¢nich zahrani¢nich trzich.
V roce 1973 byl v Londyné zalozen prvni nezavisly soukromy subjekt,
ktery usiloval o vytvoreni jednotnych ucetnich zasad pro sestaveni
srovnatelnych ucetnich zavérek. (Dvorakova, 2014) Byl jim Vybor pro
mezinarodni ucetni standardy - International Accounting Standards
Commitee (dale jen IASC). Nezavisly z toho davodu, ze byl tvofen
profesionaly z fad auditort, tcetnich, investortl a §kolitelt, ktefi jsou
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nezavislymi osobami. Vznikl dohodou mezi profesionalnimi ucetnimi
institucemi Australie, Francie, Japonska, Kanady, Mexika, Némecka,
Nizozemi, Velké Britanie a USA. (Jilek, 2011)

Na uzemi EU existuji dva zptsoby regulace ucetniho vykaznictvi,
a to v navaznosti na charakter spole¢nosti:

e Smeérnice EU - vztahuji se na vSechny spolec¢nosti s. r. 0., a. s., k. s.
av.o.s.,

e Mezinarodni ucetni standardy (IAS/IFRS) — povinné pro obchodni
spolecnosti emitujici cenné papiry k obchodovani na evropském
regulovaném trhu, pro konsolidujici a konsolidované tcetni jednoty.
(Brezinova, 2014)

V oblasti Smérnic EU bylo dulezité vydani nasledujicich smérnic,
které tvorily zaklad ucetni legislativy Evropské unie a byly zakladnim
harmonizacnim nastrojem Evropské komise v oblasti ucetnictvi
(Bohusova a kol., 2013):

e Ctvrta smérnice ¢. 78/660/EEC z 25. éervence 1978 — se tyka
obsahu a formy ucetnich zavérek a je kompromisem mezi
kontinentalnim a anglosaskym pristupem,

e Sedma smérnice ¢. 83/349/EEC z 13. cervna 1983 - je zaméfena
na konsolidace ucetnich zavérek,

e Osma smeérnice ¢. 84/253/EEC z 10. dubna 1984 - se tyka
auditu.

Ctvrta a Sedma smérnice byly vroce 2013 nahrazeny novou
smeérnici 2013/34/EU Evropského parlamentu. Jednim 2z duvodu
vydani nové smérnice byla potfeba revize Ctvrté a Sedmé smeérnice
a snaha o modernizaci, zlepSeni a vySSi srozumitelnost puvodnich
smeérnic regulace finanéniho ucetnictvi a vykaznictvi v Evropské unii.
Smeérnice Cislo 34 prinesla zavedeni specifického rezimu pro malé
podniky, aby doslo k vyznamnému sniZzeni jejich administrativni
narocnosti. To se tyka malych a strednich podnikt, které nejsou verejné
obchodované. Dale byl napriklad zaveden princip vyznamnosti (tzn.
agregace nevyznamnych informaci v acetnich vykazech). (Zarova, 2013)

Co se tyka povinnosti vykazovat podle Mezinarodnich ucetnich
standardua, dulezitda zména nastala v ¢ervenci roku 2002 vydanim
nového nartizeni 1606/2002 Evropského parlamentu a Rady
o uplatnovani Mezinarodnich ucetnich standardt. Toto nafizeni zavedlo
povinnost pro vSechny spolecnosti kotované na verejném kapitalovém
trhu EU sestavovat uicetni vykazy v souladu s IAS/IFRS a to nejpozdéji
od pocatku roku 2005 (Eur-lex.europa.eu, 2002). Od roku 2002 nastalo
pfejmenovani standardi =z puavodniho nazvu IAS na IFRS (Eur-
lex.europa.eu, 2002). Rozdil je v tom, ze IAS se tykaji GiCetnich postupti
a noveé vydavaneé IFRS se zameéruji na finan¢ni vykazovani, ne postupy.
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V soucasnosti jsou ucinné standardy IAS i IFRS. Nové vydavané IFRS
postupné doplnuji a nahrazuji jednotlivé IAS.

Za dobu existence IASC a IASB bylo vydano celkem 41 IAS a 16
IFRS, pricemz nékteré IAS byly nahrazeny. (IASplus.com, 2016) Pri
tvorbé standardli Rada vychazi z Koncepcniho ramce. Jelikoz se
vyskytuji sporné ucetni problémy, které jsou v praxi reSeny nejednotné
a vydané standardy neobsahuji postup v téchto situacich, jsou
vydavany jeSté tzv. interpretace, které doplnuji standardy a prinasi
pokyny k reSeni takovych situaci. (Dvorakova, 2012)

2.4 Koncepc¢ni ramec IFRS

Dtlezitou soucasti mezinarodnich ucetnich standardu je tzv. Koncepéni
ramec (dale jen KR). Predstavuje zakladni filozofii pro sestavovani
a predkladani finan¢nich vykazu, vymezuje zakladni pojmy a take
uzivatele ucetnich zavérek. (BohuSova a kol., 2013) Nalezneme zde
nejen definici Gcetnich zasad, predpokladti, zakladnich prvka Ucetni
zaveérky, ale takeé kritéria pro uznani a vyjadfeni téchto prvka v ucetni
zavérce. KR tak zasadné ovliviuje obsah zvefejnénych informaci
v Ucetni zavérce. V soucasnosti dochazi k prepracovani a aktualizaci
KR. To je nutné proto, ze je zakladem pro jednotlivé standardy, které
vychazeji prave z definic uvedenych v KR. (Dvorakova, 2014)

Koncepcni ramec vymezuje:

* ucel koncepcniho ramce, informacni potreby uzivateli tcetni
zaverky, zakladni typy ekonomickych rozhodnuti, k nimz jsou
Ucetni informace uzivany,

e cil ucetni zaveérky,

* kvalitativni charakteristiky icetni zaverky,

* obsah a zpusob rozpoznani zakladnich prvkl, které tvori obsah
ucetni zaveérky,

* koncepty ocenovani,

* pojeti kapitalu a uchovani kapitalu. (Dvorakova, 2014)

V KR je mimo jiné vymezen také pojem vynosy, a to nasledovneé:

e revenue (trzby) — jsou prirustky ekonomickych uzitkti (mlUiZze se
jednat o razné druhy aktiv — penize, pohledavky, zbozi), které vedou
ke zvySeni vlastniho kapitalu, odliSného od jeho zvySeni
v souvislosti s prispévky vlastniki a plynou z bézné ¢innosti, napf.
vynosy z prodeje, poplatkt, tirokll, dividend, najemného,

e gains (pfinosy) — mohou, ale nemusi byt spojeny s béZznou c¢innosti
podniku, vykazuji se v netto hodnoté, napf. pfinosy z vyrazeni
dlouhodobych aktiv, pfecenéni obchodovatelnych cennych papirt.
(Bohusova a kol., 2013)
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3 Standardy zaméfené na vynosy

Oblast vynost patfi k nejvice problematickym oblastem ucetniho
vykaznictvi. To je zpusobeno, mimo jiné, nutnosti pracovat s odhady,
splnovat dané podminky apod. Nejvétsi rozdily ve vykazovani vynosu
vyplyvaji zejména z toho, ze kazdy ucetni systém obsahuje odlisSné
podminky pro uznavani a méfeni vynosu. (Vacha, 2013) Tyto rozdily se
nasledné projevuji v sestavenych ucetnich vykazech, které v dusledku
toho nelze srovnat (nebo jen velmi obtizn€) pfi porovnavani dvou ¢i vice
ucetnich jednotek.

V ramci respektovanych systémti tcetniho vykaznictvi (IFRS a US
GAAP) je problematika vykazovani vynosu v soucasnosti pfedstavovana
témito platnymi standardy:

e vramci US GAAP:
o Topic 605 Vykazovani vynosu?,
e vramci IFRS:
o IAS 18 Vynosy,
o IAS 11 Smlouvy o zhotoveni,
o IFRS 13 Ocenovani realnou hodnotou - jedna se o nezbytnou
soucast pfi ocenovani vynosu.

Vyse uvedené IAS/IFRS jsou dale doplnény interpretacemi tykajicich
se vynosu a to:
* SIC3 31 — Vynosy - barterové transakce zahrnujici reklamni sluzby,
e IFRIC* 12 — Dohody o poskytovani servisnich sluzeb,
* IFRIC 13 - Zakaznické vérnostni programy,
e IFRIC 15 - Smlouvy o vystavbé nemovitosti,
e IFRIC 18 - Transfery aktiv od zakazniku.

3.1 Uprava vykazovani vynosti v US GAAP

V systému US GAAP se vynostim vénuje ASC (Accounting Standards
Codification) Topic 605 - Revenue Recognition (Vykazovani vynosu).
Vykazovani vynost je dale upraveno vice nez stovkou dal§ich standarda
US GAAP, které jsou veétSinou Cclenény podle jednotlivych odvétvi
a specifickych hospodarskych operaci (napr. ASC 985-605 Software).
(Krupova, 2009) Odveétvoveé specificka uprava ma pred obecnou upravou
prednost.

2 Dale se ¢leni do deseti podkategorii. (IASplus.com, 2016)

3 Vydal Staly interpretacni vybor (Standing Interpretations Committee)

4 Vydava Vybor pro interpretace Mezinarodnich standardu tucetniho vykaznictvi
(International Financial Reporting Interpretations Committee)
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Topic ASC 605 poskytuje navod pro uctovani vynosu plynoucich
z prodeje vyrobku, poskytovani sluzeb a tvofi ho deset zakladnich
podkapitol, které se nasledné déli dle specifickych oblasti podnikani.
Zakladnich deset casti je:
obecné zasady,
produkty,
sluzby,
smlouvy s vice druhy plnéni,
metoda milnik1,
prava k uzivani,
stavebni smlouvy a smlouvy o zhotoveni,
zisky a ztraty,
plnéni prostrednictvim zprostredkovatel,
zakaznicke platby a pobidky. (US GAAP Plus, 2016)

ASC 605 vychazi z Koncepéniho ramce, kde jsou uvedeny zakladni
podminky, které musi byt pro vykazani vynosu splnény. Vynosy musi
byt realizované nebo realizovatelné (tj. kdyz firmé vznikl narok na
penize), zaslouzené (tj. kdyz prodejce splni vSechny povinnosti
vyplyvajici z obchodu).

Vyse uvedené pozadavky jsou splnény, pokud:
e existuje presvédcivy dukaz, ze dohoda mezi stranami existuje,
e dodani zbozi nebo sluzby bylo uskute¢néno,
e je zjistitelna nebo fixni prodejni cena,
e je jisté, ze kupujici zaplati.

VySe uvedeny postup vykazani vynosu se pouzije pro vynosy
plynouci z:

e prodeje zbozi, vyrobklli v okamziku prodeje — tj. pfi pfevodu rizik
a odmén na vyplyvajicich z vlastnictvi predmétu/sluzby,

e poskytnutych sluzeb,

e poskytnutych podnikovych aktiv k uzivani tretim stranam (napft.
najem, licencni poplatky, uroky),

e prodeje aktiv (mimo zasob) v okamziku prodeje. (Kieso a spol., 2011)

Pro vykazovani vynosu =z poskytnutych sluzeb lze pouzit Cctyti
metody:
e jednorazového vykonu - pouzije se pfi jednorazovém poskytnuti
sluzby a vynos je vykazan v dany okamzik,
e proporcionalniho vykonu - pouzije se, pokud v pribéhu trvani
kontraktu dochazi k pravidelnému opakovanému poskytovani
sluzby a platbam od zakaznika,
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e dokonceného vykonu - pokud je sluzba poskytovana v prubéhu
kontraktu a na jeho konci je poskytnuta jeji sté€zejni cast, ktera je
nezbytna pro kompletni poskytnuti sluzby, vynos bude vykazan az
po poskytnuti stézejni casti sluzby,

e inkasni — vyuziva se u sluzeb, kde se vyskytuji pochybnosti o prijeti
platby za poskytnutou platbu. Tato metoda je proto zaloZena na
principu vykazani vynosu az vokamziku prijeti platby od
zakaznika. (Bragg, 2010)

Vzhledem k zaméreni této diplomové prace povazuje autorka za
vhodné se nyni zaméfit na oblasti ASC 605 a to 605-25 Smlouvy s vice
druhy plnéni, 605-35 Stavebni smlouvy a smlouvy o zhotoveni, 605-45
Plnéni prostrednictvim zprostredkovateli a dale pak na SOP 97-2
Vykazovani vynosu ze softwaru.

Co se tyka casti ASC 605-25 Smlouvy s vice druhy plnéni, zde je
upraveno vykazovani a ocenovani vynosu u kontraktt, které obsahuji
vice druht plnéni, sluzby, zbozi, vyrobky. Obsahuje také pokyny, kdy je
potfeba plnéni rozdélit na samostatna jednotliva plnéni, nebo je
sdruzovat dohromady. Dale pak pokyny pro alokaci ceny k jednotlivym
plnénim. S plnénim je nakladano jako se samostatnym, pokud u néj lze
stanovit samostatné prodejni cenu, napf. cena nabizena od jinych
prodejcti, a pokud smlouva obsahuje pravo dodavany produkt/sluzbu
vratit, musi byt dodani zatim nedodanych prvkd povazovano za
pravdépodobné a dostatecné pod kontrolou prodavajiciho. Pro vykazani
vynost musi byt obé podminky splnény. Pokud jedna z nich neni
splnéna, musi byt o daném plnéni uUctovano spolecné s ostatnimi
nedodanymi plnénimi smlouvy. Celkova cena je alokovana na jednotliva
plnéni na zakladé relativni realné hodnoty, kde realné hodnoty jsou
stanoveny na zakladé cen prodejce, cen na trhu nebo nejlepSim
odhadem. (Financial Accounting Series, 2009)

ASC 605-35 Stavebni smlouvy a smlouvy o zhotoveni se vztahuje na
dlouhodobé kontrakty spadajici do vice ucetnich obdobi z oblasti
stavebnictvi, projektovani a stavby lodi a plavidel, dodani software,
architektura a navrhu, tvorby nebo zmény leteckych a kosmickych
komplexti. Jsou zde vymezeny ¢tyfi zakladni druhy smluv:

® za pevnou cenu,
nakladového typu,
typu hodinové sazby s prictenim materialovych nakladu,
typu fixni ceny za jednotku vystupu.

Pro stanoveni vysSe uznatelnych vynost lze pouzit metodu procenta
rozpracovanosti nebo metodu dokoncené smlouvy. Metodu procenta
rozpracovanosti muze Ucetni jednotka pouzit, pokud je schopna
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spolehlivé stanovit odhady stadia rozpracovani, smluvnich vynosu
a nakladu a ve smlouvé jsou jasné specifikovana vymahatelna prava
smluvnich stran. Odhady mohou byt stanoveny na zakladé méreni
vstupll (na zakladé vynalozenych nakladd) nebo vystupl (na zakladé
dodanych jednotek). Mezi metody vhodné pro vypocet vynosti, nakladu
a hrubého zisku patfi metoda vynosova (celkové odhadované vynosy
a naklady krat procento dokonceni snizené o jiz dokoncenou cast)
a metoda hrubého zisku (vynosy minus naklady krat procento
dokonceni a sniZzeni o jiz uplatnény zisk v minulych letech). U metody
dokoncené smlouvy lze vynosy vykazat az v okamziku, kdy je smlouva
v podstaté dokoncena (tzn. zbyvajici naklady a potencialni rizika jsou
pouze zanedbatelna). (Bocek, 2012)

ASC 605-45 Plnéni prostfednictvim zprostfedkovateld se vénuje
uctovani castek, které obdrzi treti zprostredkovatelé. Pokud je
prodavajici zprostfedkovatelem, vynos je pak vykazan pouze ve vysi
ziskané provize, tedy v Cisté vySi. Dale je zde obsazen prehled
indikatort, podle kterych ma byt vynos vykazan v hrubé nebo ¢isté vysi.

V pripadé sluzeb plynoucich softwarovym firmam je nutno rozlisit,
zda vyvijeny software za UcCelem prodeje firma tvofi na vlastni riziko
nebo na zakazku. Pokud na vlastni riziko, pak se pouziji pravidla pro
vyzkum a vyvoj a poté pravidla pro vyrobky. Pokud se jedna o tvorbu
softwaru na zakazku, jedna se o projekt a bude aplikovana metoda
dlouhodobych zakazek. (Mladek, 2005) Pokyny dle SOP 97-2
Vykazovani vynost ze softwaru se vztahuji vyhradné na softwarové
spolec¢nosti. Vydanim tohoto standardu bylo potvrzeno, ze podminky pro
uznavani vynosu softwarovych spolecnosti se neliSi od vSeobecnych
podminek. Vyznamné specifikum pro tuto oblast nastava pfi ocenovani.
SOP 98-9, ktery je modifikaci SOP 97-2, vyzaduje pro stanoveni vySe
vynosu u nesplnéné dodavky vice prvkové smlouvy pouzit tzv.
zbytkovou hodnotu. Pred vydanim SOP 98-9 byly vynosy rozpoznavany
az po uskutecnéni celé dodavky. (Bohusova a kol., 2013)

3.2 Uprava vykazovani vynost v IFRS

3.2.1 IAS 18 Vynosy

Cilem IAS 18 Vynosy je stanoveni postupu uctovani vynosu, které
mohou vznikat z raznych druhtl transakci a udalosti. Jeho uc¢innost
byla stanovena na ucetni obdobi od 1. 1. 1995 a dalsi. Cil standardu byl
stanoven na zakladé toho, Ze vynosy jsou spojeny s problémem
stanoveni doby, kdy vynos nastal. Standard vymezuje pozadavky
a kritéria, pfi jejichz splnéni budou vynosy uznany. Oproti
Koncepénimu ramci roz§ifuje kritéria pro uznani vynosu. Aby mohly byt
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vynosy vykazovany v souladu s Koncepénim ramcem, musi byt mozné je
spolehlivé ocenit a je pravdépodobné, Ze budouci uzitky poplynou do
ucetni jednotky. Postupy stanovené timto standardem musi byt pouzity
na Uuctovani vynosu, které vznikaji:
e prodejem zbozZi (spolecnosti vyrobené statky k prodeji, zbozi
nakoupené za ucelem dalSiho prodeje, pozemky),
e poskytovanim sluzeb (vykonani ukolu sjednaného ve smlouve,
v ramci jednoho ucetniho obdobi nebo béhem vice ucetnich
obdobi),
e pifi pouzivani majetku ucetni jednotky jinymi stranami, kde
vznikaji uroky, licen¢ni poplatky nebo dividendy.

Standard se nevztahuje na vynosy z:

e leasingovych smluv (jimi se zabyva IAS 17 Leasingy),

e dividend =z investic uctovanych ekvivalencni metodou (IAS 28
Investice do pridruzenych podnik),

e pojistnych smluv (IFRS 4 Pojistné smlouvy),

e zmén v realné hodnoté financnich aktiv a financ¢nich zavazkua (IAS
39 Financni nastroje: uctovani a ocenovani),

e zmeén v hodnoté jinych kratkodobych aktiv,

o zemeédelstvi (IAS 41),

e tézby nerostu.

Vynosy jsou v IAS 18 definovany jako hrubé prfirastky
ekonomickych uzitkd vzniklé z bézné c¢innosti Ucetni jednotky, které
vedou ke zvySeni vlastniho kapitalu odliSnému od jeho zvySeni
v souvislosti se vklady vlastnikti. Do vynosu se nezahrnuji dané spojené
s prodejem, spotfebni dané a dan z pfidané hodnoty, protoze neplynou
ucetni jednotce, ale tfetim stranam a nezvysuji vlastni kapital. Realna
hodnota je definovana jako castka, za kterou by bylo mozné dané
aktivum sménit k datu ocenénid.

Vynosy jsou ocenovany v realné hodnoté prijaté nebo narokované
protihodnoty, kterou mutize byt hotovost, pohledavka nebo nepenézni
aktivum. (Prochazka, 2011)

VySe hodnoty predmétu smlouvy je uvedena ve smlouvé mezi
prodejcem a kupujicim a je stanovena na zakladé realné hodnoty jiz
prijattho nebo mnarokovaného podobného produktu nebo sluzby.
V c¢astce mohou byt zahrnuty také rizné slevy poskytnuté zakaznikovi.

Jestlize je prijem penéznich prostfedkti odlozen, pak mutize byt
realnd hodnota niz§i nez vySe pfijatych penéz. Ucetni jednotka muize
poskytnout zakaznikovi beziiroény uveér nebo od néj muze prijmout jako

5 Pfi stanoveni realné hodnoty se postupuje v souladu s IFRS 13 Ocenéni realnou
hodnotou.
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uhradu smeénku s urokovou sazbou niz§i nez je trzni urokova mira.
V tomto pripadé pak musi byt realna hodnota stanovena jako soucasna
hodnota budoucich pfijmu pfi pouziti implicitni tirokové sazby, tou je
jedna ze dvou nasledujicich sazeb a to ta, kterou jde wurcit
transparentnéjSim zpusobem:
e pfevazuyjici sazba pro podobny nastroj u vystavce s obdobnym
hodnocenim uvérového rizika,
e urokova sazba, kterou je moZzno nominalni c¢astku nastroje
diskontovat na béznou prodejni cenu zbozi nebo sluzeb za hotové.

U barterovych obchodti, tedy pfi sméné zbozi nebo sluzby za zbozi
nebo sluzbu podobné hodnoty a povahy, nevznika vynos. Prikladem
muze byt vyména ropy, mléka apod. Pokud dochazi ke sméné
rozdilného zbozi nebo sluzeb, vznika zde vynos, ktery je ocenovan
realnou hodnotou ziskaného zbozi nebo sluzeb, ktera je ocCiSténa o jiz
prevedenou castku penéz, popf. penéznich ekvivalentti.

Postup pro uznani vynosu podle tohoto standardu je pouzivan
samostatné pro kazdou transakci zvlast. Pokud ale transakce obsahuje
kromé vyrobku také jeho servis, je nutné postup dle standardu
aplikovat na kazdou polozku transakce zvlast. Jedna se o to, ze servis
nemuze byt v dobé prodeje vyrobku uznan jako vynos, ale az v ucetnim
obdobi, ve kterém je poskytnut.

Mohou také nastat pripady, kdy jsou kritéria tohoto standardu
pouzita na dveé nebo vice transakci. K této situaci dochazi, kdyz spolu
transakce Uizce souvisi a obchodni efekt nelze pochopit bez odkazu na
uplnou radu transakci. Prikladem je prodej zbozi a soucasné uzaviena
smlouva o zpétné koupi tohoto zbozi k pozdéjSimu datu, obé transakce
se pak posuzuji spolecné.

Vynosy z prodeje zbozi
Pro uznani vynosu v pripadé prodeje zbozi, musi byt splnény nasledujici
podminky:
e na kupuyjiciho jsou prevedena vyznamna rizika a odmény spojené
s vlastnictvim zbozi,
e prodavajici si nezachovava pokracujici manazerskou angazovanost
ani skutecnou kontrolu nad zbozim,
e vySi vynosu je mozné spolehliveé ocenit,
e ckonomické uzitky poplynou do uicetni jednotky,
e vzniklé naklady spojené s transakci Ize spolehliveé ocenit.

Prvni podminka je splnéna pfi prevodu pravniho titulu nebo
s postoupenim drzby kupujicimu. Tato situace se vyskytuje zejména
u prodeju v maloobchodé. Jestlize si prodejce necha vyznamna rizika
spojené s vlastnictvim, nejedna se o transakci prodeje a nelze ji zachytit
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jako vynosy. Pokud se jedna o nevyznamné riziko, je tato transakce
povazovana za prodej a pripad se zachycuje jako vynosy. Prikladem je
maloobchodni prodej s moznosti vraceni penéz, pokud zakaznik nebude
spokojen. Jestlize prodejce muze odhadnout vySi budouci vracené
castky a zachyti k nim zavazek, lze v dobé prodeje vykazat vynos.
Podminka ¢islo ¢tyfi nemusi byt splnéna napriklad v situaci, kdy neni
jisté, zda zahrani¢ni statni urad udéli povoleni poukazat uhradu
z prodeje v zahranici. V okamziku, kdy je povoleni udéleno, nevyskytuje
se jiz nejistota a transakci je mozné zachytit jako vynos. Pokud je
splnéna posledni podminka, tedy naklady lze ocenit, jsou naklady
i vynosy spojené se stejnou transakci zachycovany soucasné. Tomuto
postupu se fika pfifazovani nakladu k vynostim. Tzv. matching princip
(princip spravného prifrazovani nakladia k vynostim) je jednim ze
zakladnich pozadavku IFRS.

Vynosy z poskytovani sluzeb
U vynost ze sluzeb je pouzivan postup dle stupné dokonceni celé
transakce k poslednimu dni uc¢etniho obdobi. Pro spolehlivy odhad
vysledku transakce musi byt splnény nasledujici podminky:
e vySi vynosu je mozné spolehliveé ocenit,
e ekonomické uzitky poplynou do ucetni jednotky,
e ke konci ucetniho obdobi lze spolehlivé urcit stupen dokonceni
transakce,
e vynalozené naklady a naklady na dokonceni transakce Ize
spolehlivé ocenit.

Pokud je pfi uctovani vynosu uzito odvolani na stupen dokonceni
transakce, oznacuje se to jako metoda procenta rozpracovanosti. Zde je
vidét podobnost s metodou procenta rozpracovanosti v IAS 11 Smlouvy
o zhotoveni. Pro stanoveni stupné dokonceni transakce musi ucetni
jednotka pouzit takovou metodu, ktera spolehlivé urcuje rozsah
vykonanych sluzeb. Metody mohou zahrnovat:

e prehled a analyzy vykonaného dila,

e dosud poskytnuté sluzby jako procento celkovych smluvnich
sluzeb,

e podil dosud vynalozenych nakladd k odhadnutym celkovym
nakladtm.

U sluzeb poskytovanych prostrednictvim neurcitého poctu ukont
v prabéhu urcitého ¢asového obdobi jsou vynosy uznavany rovnomérné
po dané casové obdobi. Pokud neni mozné spolehlivé odhadnout
vysledek transakce, jsou vynosy uznany pouze ve vySi uctovanych
nakladu, které lze ziskat zpétné. Podobné je tomu v pfipadé, kdy na
zacatku kontraktu nelze spolehlivé odhadnout vysSi transakce a je
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pravdépodobné, ze vynalozené naklady budou zakaznikem uhrazeny,
pak se vynosy uznaji v rozsahu vynalozenych nakladu, jejichz zpétné
ziskani lze ocekavat. Pokud nelze spolehlivé odhadnout vysi transakce
a ani neni pravdépodobné vraceni vynalozenych nakladli, vynosy
nemohou byt uznany a vynalozené naklady se uictuji do vysledku.

Vynosy v podobé iuroku, licenénich poplatku a dividend
Uroky vznikaji, kdyz klient uziva penézni prostfedky nebo majetek
ucetni jednotky. Licencni poplatky vznikaji pfi uzivani dlouhodobého
majetku v podobé patenttl, obchodnich znamek, autorskych prav nebo
pocitacového softwaru. Pfi rozdéleni podilu na zisku z drzenych
cennych papirti vznikaji dividendy. Musi byt splnéna pravdépodobnost,
ze ekonomické uzitky poplynou do ucetni jednotky a ze vySe vynosu je
mozné spolehlivé ocenit. Vynosy jsou uznavany nasledovneé:

e Uroky — metodou efektivni trokové sazby dle IAS 39, odstavec

9 a AG5-AGS,
e licencni poplatky — na akrualni bazi v souladu s danou smlouvou,
e dividendy — v okamziku vzniknu prava akcionaifim na pfijeti platby.

3.2.2 IAS 11 Smlouvy o zhotoveni

IAS 11 Smlouvy o zhotoveni je Gi¢inny pro Ucetni zavérky za ucetni
obdobi pocinajici 1. lednem 1995 a pozdé&ji a nahrazuje IAS 11 Uctovani
stavebnich smluv schvaleny v roce 1978. Cilem je urcit tiCetni zachyceni
vynosu a nakladd spojenych se smlouvami o zhotoveni. Pocatek
¢innosti vétSinou spada do jiného tcetniho obdobi nez jejich ukonceni.
IAS 11 se o rozdéleni nakladti a vynosu do toho ucetniho obdobi, ve
kterém byly uskutecnény.

Pojmem smlouva o zhotoveni je mySlena vystavba urcitého aktiva
nebo souboru aktiv, ktery je vzajemné propojen nebo je zavisly na
navrhu ¢i technologii. Jednotlivym aktivem se rozumi most, budovu,
pfehradu, ropovod, silnici nebo tunel. Souborem aktiv muze byt
napriklad vystavba rafinérii, komplexni casti tovaren nebo zafizeni.
Smlouvy o zhotoveni zahrnuji smlouvy o poskytovani sluzeb, které se
pfimo tykaji vystavby aktiva (napfiklad sluzby vedoucich projektta
a architektl1), dale smlouvy na likvidaci nebo obnovu aktiva.

Smlouva o zhotoveni mlize byt uzaviena na pevnou cenu nebo typu
naklady plus pfirazka. Ve smlouvé za pevnou cenu je stanovena pevna
smluvni cena nebo pevna sazba za jednotku vykonu, se kterou
dodavatel souhlasi. Pokud jsou dodavateli zaplaceny dohodnuté nebo
jinak definované naklady, plus procento téchto nakladd, nebo pevny
poplatek, jedna se o smlouvu typu naklady plus pfirazka.

Pokud smlouva zahrnuje nékolik aktiv, postup dle standardu je
pouzit na kazdeé aktivum zvlast. Musi vSak byt splnéno:
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* ke kazdému aktivu byly vyhotoveny samostatné navrhy,
* kazdé aktivum je pfedmétem samostatného vyjednavani,
* Ize urcit naklady a vynosy na kazdé aktivum.

V druhém pripadé je postup podle IAS aplikovan na nékolik smluv
a zachazi se s nimi jako s jednou smlouvou o zhotoveni. Tyto smlouvy
mohou byt uzavieny s jednim, ale i vice zakazniky. Smlouvy vSak musi
spolu uzce souviset a ve skuteCnosti byt soucasti jednoho projektu
s celkovou ziskovou marzi a provade€ji se soubézné nebo v nepretrzitém
sledu. Jestlize nastane situace, Ze si odbératel preje zhotovit dodatecné
aktivum, pak je stim aktivem nakladano jako se samostatnou
smlouvou o zhotoveni, pricemz se toto aktivum musi znacné liSit
v navrhu, technologii nebo funkci aktiva a zaroven cena tohoto aktiva je
sjednana bez ohledu na ptivodni smlouvu.

Vynosy jsou ve vysSi dohodnuté ve smlouvé a odchylek ve smluvni
praci, pravni naroky a stimulac¢ni platby. Odchylky vznikaji z iniciativy
zakaznika zmeénami specifikaci nebo navrhu aktiva a zmény v délce
trvani smlouvy. Vynosy jsou ocenovany v realné hodnoté® (ocenéni
realnou hodnotou v souladu s IFRS 13) a mohou nastat situace, které
zpusobuji zvySeni nebo snizeni castky vynosu. Jedna se napriklad
o pravni naroky nebo snizeni vynosu penalizaci.

Pro uznani vynosu musi byt vysledek smlouvy spolehlivé odhadnout
a vynosy jsou pak uznany podle stupné dokoncenosti ¢innosti na konci
ucetniho obdobi. U smlouvy s pevnou cenou muze byt vysledek
spolehlivé odhadnut, pokud jsou splnény vSechny tyto podminky:
* celkovy smluvni vynos lze spolehlivé méfit,
* ekonomicky prospéch bude pravdépodobné plynout do ucetni
jednotky,
* ke konci tucetniho obdobi lze spolehlivé mérit naklady a stupen
dokoncenosti smlouvy,
* naklady souvisejici se smlouvou lze jasné identifikovat
a spolehlivé meérit a v dusledku toho je mozné porovnat skutecné
naklady s predchozimi odhady.

U smlouvy typu naklad plus prirazka musi byt splnéno:

* ekonomicky prospéch bude pravdépodobné plynout do ucetni
jednotky,

* naklady souvisejici se smlouvou je mozné jasné identifikovat
a spolehlivé mérit.

6 Rozumi se ji trzni hodnota, tedy hodnota, kterou bychom obdrzeli pfi prodeji aktiva.
(Strouhal, 2013)
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Metoda procenta rozpracovanosti znamena, ze vynos je prifazen
k nakladiim, které byly vynalozeny na dokonceny stupen <c¢innosti
v tomto ucetnim obdobi. Naklady, vynosy a zisk jsou tedy v daném
ucetnim obdobi uznany na zakladé dokoncené prace. Pro urceni stupné
rozpracovanosti musi ucetni jednotka pouzit takovou metodu, ktera
spolehlivé stanovi vykonanou praci. Mohou byt pouzity tyto tfi postupy:

e pomér vynalozenych nakladd na dosud vykonanou praci

k predpokladanym celkovym nakladtm,
* podle mnozstvi dosud vykonané prace,
* dokonceni urcitého objemu smluvni prace.

Postupné platby a pfijaté zalohy od zakaznikt nejsou zohlednovany
pfi urcovani stupné dokonceni.

Pokud nelze vysledek smlouvy odhadnout, ale je pravdépodobné, ze
vynalozené naklady se ucetni jednotce vrati zpét. V této situaci je
potfeba vynos uznat pouze ve vysi vynalozenych nakladui, tento postup
se nazyva jako metoda nulového zisku.

3.2.3 IFRS 13 Ocenovani realnou hodnotou

Pfi ocenovani vynosu realnou hodnotou se postupuje v souladu s IFRS
13 Ocenovani realnou hodnotou. Realna hodnota je zde definovana jako
cena, kterou by ucetni jednotka obdrzela z prodeje aktiva nebo by
zaplatila za prevzeti zavazku v ramci fadné transakce od jiného
subjektu na trhu ke dni ocenéni. Transakci se zde rozumi smeéna
daného aktiva nebo zavazku za obvyklych trznich podminek na hlavnim
trhu nebo na nejvyhodnéjSim trhu pro aktivum nebo zavazek.

V dodatku standardu jsou vymezeny tfi techniky, které lze pouzit
pro ocenéni vynosu plynoucich z prodeje zbozi nebo sluzeb a to: trzni
pristup, ndkladovy a vynosovy pristup. Pouzivana technika ocenéni by
mela byt konzistentni a k jeji zméné by meélo dochazet pouze ve
vyjimecnych pripadech.

Trzni pfistup vyuziva ceny a relevantni informace identickych nebo
srovnatelnych aktiv z trhu, trZznich nasobktl odvozenych ze souboru
srovnatelnych informaci. Zvoleny nasobek musi zohlednovat specifické
kvalitativni a kvantitativni faktory.

Nakladovy pristup zohlednuje castku, kterou by ucetni jednotka
v soucasnosti vyzadovala jako nahradu funkcénosti daného aktiva. Byva
také nazyvana jako reprodukcéni porizovaci cena. Cena se sklada
z vynalozenych nakladd kupujicim na pofizeni nebo vytvofeni
nahradniho aktiva srovnatelné uzitecnosti upravenych o zastarani.”

7 Zastarani = zhorS$eni fyzického stavu, mtize byt funkéni (technické) nebo ekonomické
(vnéjsi) zastarani.
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Vynosovy pristup prevadi pomoci diskontovani budouci castky
(penézni toky nebo vynosy a naklady) na souc¢asnou hodnotu. Jsou zde
zohlednény soucasna trzni ocekavani, tykajici se budoucich castek.
Patfi zde technika ocenovani pomoci soucasné hodnoty, model
ocenovani opci nebo metoda zvysSenych vynosu za vice obdobi.
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4 Komparace vykazovani vynosu

Soucasné upravy pro vykazovani vynosu se ze zminénych systému
ucetniho vykaznictvi od sebe li§i. Pro identifikaci konkrétnich rozdilt
bude provedena komparacéni analyza pro zjiSténi konkrétnich rozdilu.
Prvni rozdil 1ze sledovat jiz ve struktufe a rozsahu systému IFRS
a US GAAP. Zatimco v IFRS jsou vynosy zahrnuty ve dvou standardech
plus 3 interpretaci, v US GAAP jsou obsazeny ve velkém mnozstvi témat
a rozdéleny dle odvétvi a specifickych operaci. Navic pokyny jsou
mnohem podrobnéjsi a obsahlejSi. Koncepéni ramce jednotlivych
systémtl uvadéji odliSné definice vynost. Dle definice tzv. gains v IFRS
mohou plynout i z bézné cinnosti, zatimco gains v ramci US GAAP

Tab. 1 Komparace definic vynosu dle koncepcnich ramcti systému

US GAAP IAS/IFRS

* revenue (trzby) - navySeni
aktiv nebo snizeni zavazkl, které
vznika nasledkem dodani vyrobku,
zbozi nebo sluzeb v ramci bézné
C¢innosti  Ucetni  jednotky, jsou
vykazovany v brutto hodnoté,

e gains (zisky) - prirustek
kapitalu vznikajici jako vysledek
vedlejsi ¢innosti podniku (mimo
transakci S vlastniky), jsou
vykazovany v netto hodnoté, napf.
zisk z prodeje pozemku, budov,
zafizeni nebo nepotfebného materialu

e revenue (trzby) -  jsou
prirastky ekonomickych uzitkl, které
vedou ke zvySeni vlastniho kapitalu,
odlisného od jeho zvySeni
v souvislosti s prispévky vlastniki
a plynou z bézné ¢innosti,

*gains (pfinosy) — mohou, ale
nemuseji byt spojeny s béznou
¢innosti podniku, vykazuji se v netto
hodnot€, napf. pfinosy 2z vyfazeni
dlouhodobych aktiv, precenéni
obchodovatelnych cennych papirt.

Zdroj: BohuSova a kol., 2013

Pro vykazani vynosu plynoucich z prodeje zbozi jsou v obou
systémech stanoveny jiné podminky, které musi byt splnény a jsou
shrnuty v nasledujici tabulce. US GAAP klade duraz na dokazani
existence smlouvy, platebni schopnosti zakaznika, uskutecnéného
prodeje a cena zbozi je zjistitelna nebo fixni. V systému IFRS je
rozhodujici prevod rizik a odmeén z vlastnictvi na zakaznika, schopnost
ocenit naklady a vynosy transakce, plynuti uzitkli do tucetni jednotky.
Lze vidét, ze US GAAP nepfipousti vykazani vynosu v pripadé
variabilniho plnéni, avSak klade pfisnéjSi podminky pro vymahani
pohledavek.
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Tab. 2  Komparace vynosu z prodeje zbozi
US GAAP IAS/IFRS
e na kupujiciho jsou prevedena
e existuje presvédcivy dukaz, ze vyznamna rizika a odmény
dohoda mezi stranami existuje spojené s vlastnictvim zbozi
e dodani zbozi nebo sluzby bylo e prodavajici si nezachovava

uskutecénéno skute¢nou kontrolu nad zbozim
e je zjistitelna nebo fixni prodejni e vySi vynosu a vzniklé naklady je
cena mozné spolehlivé ocenit
e lze predpokladat s dostatecnou e je pravdépodobné, Ze ekonomické
jistotou, ze kupujici zaplati uzitky poplynou do ucetni
jednotky

Zdroj: Financial Accounting Series, IAS 18

DalSim z rozdili mezi IAS/IFRS a US GAAP je také v pouzivani
metod pro stanoveni vysSe vykazanych vynosu z poskytnutych sluzeb
a u smluv o zhotoveni. US GAAP nabizi celkem ctyfi metody
(jednorazového vykonu, proporcionalniho vykonu, dokonc¢eného vykonu,
inkasa) a pro oblast dlouhodobych stavebnich a softwarovych smluv
metodu procenta rozpracovanosti nebo metodu dokoncené smlouvy. Pfi
urceni procenta dokonceni US GAAP Ize pouzit také metodu hrubého
zisku, ktera se v systému IFRS nevyskytuje. IFRS nabizi pro vykazani
vynosu ze sluzeb pouze metodu procenta rozpracovanosti nebo metodu
nulového zisku s tim, Zze stejna metoda muze byt pouzita pro vSechny
druhy smluv, avSak neni zde mozZnost aplikovat metodu dokonceného
vykonu.

Tab. 3 Komparace vynosu ze sluzeb a smluv o zhotoveni

US GAAP IAS/IFRS

e metoda jednorazového vykonu,
e metoda proporcionalniho vykonu
e metoda dokonc¢eného vykonu

e metoda procenta rozpracovanosti:
e dosud poskytnuté sluzby jako
procento celkovych smluvnich

e metoda inkasni sluzeb,
stavebni a softwarové smlouvy: e podil dosud vynalozenych
* metoda procenta rozpracovanosti — nakladu k odhadnutym

celkovym nakladim
e metoda nulového zisku

metoda hrubého zisku
* metoda dokoncené smlouvy

Zdroj: Bragg, 2010, IAS 18,IAS 11

OdliSnosti vznikaji také pfi vykazovani vynosu ze smluv s vice
prvky. IFRS i US GAAP doporucuje rozdéleni na jednotlivé plnéni.
Rozdily zpusobuji odliSné postupy ocenovani jednotlivych plnéni
a vnich spolecné poskytovanych sluzeb a zbozi. US GAAP urcuje
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realnou hodnotu na zakladé cen prodejce, cen na trhu nebo nejlepSim
odhadem prodejce, v pripadé IFRS je mozno urcit na zaklade
vynalozenych nakladti plus ziskova marze nebo zbytkové hodnoty.
Problematika vice prvkovych smluv se casto vyskytuje v oblasti
telekomunikaci. Konkrétné se jedna napftiklad o prodej mobilniho
telefonu nebo zarizeni jako je napriklad WiFi router ¢i modem hlasovy
tarif, mobilni internet, televizni pripojeni apod.

Obdobny problém nastava i u tzv. vérnostnich programu, kdy
zakaznik dostane pfi uzavieni smlouvy o nakupu mobilniho telefonu
slevu nebo jej ziska zcela zdarma. V soucasnosti telekomunikacni
spolec¢nosti uctuji poskytnuté slevy v souladu s US GAAP jako naklady
na ziskani novych mnebo udrzeni stavajicich zakaznikl, tedy
marketingové naklady. (BohusSova a kol., 2013) Dle systému IFRS jsou
takové naklady stanoveny jako marketingové naklady, pokud dany
produkt spolec¢nost bézné neprodava.

Dalsi odliSnosti vznikaji v pfipadé specifickych situaci, pro které
neni jasné stanoven navod ani literatura a vznika zde prostor pro
alternativni feseni nebo kreativni ucCetnictvi. Rozdily vznikaji také
v dusledku rtznych pozadavklli na zvefejnované informace podniku
v ruznych podnikatelskych odvétvich.

Z vysSe provedené komparacni analyzy ucetnich systému je vidét, ze
podminky pro rozpoznavani, méfeni a vykazovani vynosu v soucasné
pouzivanych ucetnich systémech se od sebe 1li§i a to zpusobuje
nesrovnatelnost ucetnich vykaztl. Vykazované udaje tykajicich se
vynosu jsou stéZejnimi informacemi pro externi uzivatele zejména pro
majitele firem a potencialni investory, které zajima vyvoj rentability
podniku. Proto je nutné sjednotit predpisy pro vykazovani, aby mohli
investofi porovnavat spolecnosti na zakladé relevantnich udaji
z Ucetnich vykazu.
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5 Konvergence vykazovani vynosu

Jiz v roce 2002 FASB zahjjila projekt s cilem vytvofit jeden
komplexni standard pro zachycovani vynosu a tim eliminovat mnozstvi
alternativnich postupt pro vykazovani vynosti a zavazkl, které je
zpusobeno velkym mnozstvim specializovanych standardd. (BohusSova
a kol., 2013) V zari 2002 obé Rady podepsaly tzv. Dohodu z Norwalku,
jejimz cilem je odstranit rozdily mezi systémem IFRS a US GAAP. Tim
byl odstartovan dlouhodoby konvergenéni proces IFRS a US GAAP,
ktery trva dodnes. (Valaskova, 2011) V ramci tohoto projektu IASB
a FASB dochazi ke sjednoceni nejen problematiky vykazovani vynosu,
ale takeé:

e koncepcnich ramc,
podnikovych kombinaci,
konsolidaci,
ocenovani realnou hodnotou,
penzijnich pozitku,
vypujcnich nakladu,
zverejnovani ucetni zaveérky,
zameéstnaneckych pozitki po skonceni pracovniho pomeéru,
zavazku a vlastniho kapitalu,
financ¢nich nastroju,
oductovani,
nehmotnych aktiv,
konsolidaci jednotky zakladané pro zvlastni ucely,
leasingy. (Vasek, 20006)

Co se tyka konvergence v oblasti vykazovani vynosu, v prosinci
2008 byl vydan diskusni material standardu. DalSim vydanym
materialem byl az v ervnu 2010 prvni pracovni navrh standardu
(ED/2010/6). Tento prvni navrh nového standardu sjednocoval postup
a okamzik vykazani vynost pro zbozi a sluzby. Vynosy by mély byt
uznany pouze v urcity okamzik. To byl dtivod rozsahlych pfipominek od
vefejnosti, tzv. Comment letters, coz vedlo k upravé ptivodniho navrhu
a nasledné vydani nového prepracovaného pracovniho navrhu
standardu. Mezi autory Comment letters patfi napfiklad spolecnosti
BDO, Deloitte, EFRAG, KPMG, PriceWaterhouseCoopers, Ernst & Young
nebo MAZARS. (IFRS.org, 2010) Odborna verejnost pravé kritizovala
neumoznéni vykazovani vynosu v prubéhu vice obdobi a zavedeni
sjednoceného vykazovani jednorazoveé v okamziku pfi prevodu ostatnich
poskytovanych sluzeb nebo zbozi. (BohuSova a kol., 2013) Predpoklada
se, ze implementace nového standardu bude mit vliv pravé na podniky
uzavirajici dlouhodobé kontrakty (stavebnictvi, strojirenstvi, softwarove
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spole¢nosti). Podrobna analyza dopadli u softwarovych firem je
provedena v kapitole Cislo 8.

Jednou ze zmeén, které navrh standardu prfinesl, je, Ze zafizeni
poskytnuté se slevou nebo zdarma v ramci vérnostniho programu bude
povazovano za samostatné plnéni smlouvy. Vynosy plynouci
z vérnostnich programti vykazuji v soucCasnosti telekomunikacni
spolec¢nosti s vyuzitim postupu dle US GAAP, ktery neni v rozporu s IAS
18. Princip spociva v rozpoznani vynosu na zakladé pfijatych plateb od
zakaznikll. Prosazeni této metody bylo pfedmétem comment letters od
telekomunikacnich spolecnosti (Britské telekomunikace, FEI, Siemens
AG, Telecom Argentina, Vodafone Group Services Limited). (IFRS.org,
2010) Rady tento princip vykazovani neschvalily kvuli pfipadnému
negativnimu dopadu na jiné oblasti podnikani s dlouhodobymi
kontrakty a nedodrzeni akrualniho principu.

14. listopadu 2011 byl vydan, jiz zminény, pfepracovany navrh
IFRS 15 (Re-ED/2011/6), obdobi pro podavani pripominek skoncilo
13. bfezna 2012. Timto prepracovanym navrhem byla znovu zavedena
moznost uznavani vynosu v prubéhu casu.

V nasledujicich letech byla pozornost sméfovana na vydani finalni
verze standardu a dil¢im vysledkem projektu konvergence IFRS a US
GAAP se stalo 28. kvétna 2014 vydani nového IFRS Vynosy ze smluv se
zakazniky. Na vydani se podilela Rada IASB a FASB a jedna se o jediny
komplexni standard s pokyny pro vykazovani vynosu. Standard je
zalozen na sjednocenych postupech pfi rozpoznavani, ocenovani
a vykazovani vynosu. Diky tomu budou ucetni vykazy srovnatelné
a akceptovatelné na vSech svétovych kapitalovych trzich. (BohuSova
a kol., 2013) Soucasné s IFRS 15 byl vydan také standard v systému US
GAAP ASC Topic 606, ktery nahrazuje soucasny ASC 605.

V srpnu roku 2015 Rada pro standardy finanéniho ucetnictvi
posunula jeho ué¢innost z ptivodniho data 1. 1. 2017 na tcetni obdobi
zaCinajici 1. 1. 2018, avSak dfivéj§i pouziti je ucetnim jednotkam
povoleno. (FASB.org, 2015) Duvodem odkladu ucinnosti jsou dalsi
planované upravy standardu, které budou chtit ucetni jednotky
pravdépodobné pouzit zaroven s prvni aplikaci IFRS 15 a také to, ze byl
vydan pozdé€ji, nez bylo planovano, a proto by doba pro realizaci byla
krat§i. 12. dubna 2016 vydala IASB upravy standardu IFRS 15 Vynosy
ze smluv se zakazniky, které pfinasi objasnéni pozadavku standardu
a poskytuji spolecnostem tulevy pfi pfechodu na IFRS 15. (Ucetni
zpravodaj, 2016)

Ucinnost standardu v Ceské Republice zavisi na rozhodnuti
Evropské poradenské skupiny pro ucCetni vykaznictvi (EFRAG). Ta
v srpnu oznamila, ze také doporucuje datum 1. 1. 2018. Schvaleni IFRS
15 stale probiha a pro pouziti v Evropské Unii se schvaleni ocekava
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v prvnim c¢tvrtleti roku 20168. (Ucetni zpravodaj, 2015) Nasledujici

tabulka zobrazuje cely pribéh vyvoje.

Tab. 4  Vyvoj IFRS 15

Datum Udalost Poznamka
Pocatek projednavani . B} . L
Cerven 2002 standardu tykajiciho se Predpoklagg(r)lg ukonceni
vynosu

Predbézné stanoviska
Prosinec 2008 | vykazovani vynosu ze smluv
se zakazniky

Diskusni material

Zvetejnén pracovni navrh
Cerven 2010 Vynosy ze smluv se
zakazniky (ED/2010/6)

Podavani pfipominek do
fijna 2010

Zvetejnén prepracovany
pracovni navrh Vynosy ze
smluv se zakazniky
(Re-ED/2011/6)

Listopad 2011

Podavani pfipominek do
brezna 2012

Vydani IFRS 15 Vynosy ze

Kvéten 2014 smluv se zakazniky

Ué¢innost od 1. 1. 2017

Srpen 2015 Odlozeni u¢innosti Ucinnost od 1. 1. 2018
Objasnéni pozadavkl
L standardu a poskytnuti
Duben 2016 Vydani uprav IFRS 15

ulevy pfi pfechodu
na IFRS 15.

Zdroj: IASplus.com, 2016

8 K soucasnému datu 27. 4. 2016 se stale na schvaleni ¢eka. (Ucetni zpravodaj, 2016)
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6 Metodika

Z vysledki komparacni analyzy vyplyva, ze jsou mezi systémy ucetniho
vykaznictvi podstatné rozdily, a proto doslo k vydani nového jednotného
standardu s oznacenim IFRS 15 Vynosy ze smluv se zakazniky.

V nasledujicich kapitolach bude pouzita mimo jiné rovnéz
deskripce, a to pro podrobny popis obsahu IFRS 15. Nezbytnou soucasti
bude také definovani specifickych klicovych termint pouzivanych
vramci nového standardu. Dale pro srozumiteln€jSi predstaveni
struktury a aplikace pétistupnového modelu budou vyuzity nazorné
obrazky. Pétistupnovy model, ktery pfinasi novy standard, bude
podrobné analyzovan po jednotlivych jeho ¢astech.

IFRS 15 zatim neni platny (platnost od 1. 1. 2018), proto neni
mozné ho aplikovat na realné pfipady. Z toho daGvodu bude
pétistupnovy model rozpoznavani, ocenovani a vykazovani vynosu podle
IFRS 15 aplikovan na modelovych situacich, které jsou typické
a odpovidaji nejcastéjsi hospodarské transakci uskutecnované firmami
ve vybranych odvétvich. Na zakladé analyzy Comment letters byla
identifikovana odvétvi, ktera budou novym standardem ovlivnhéna
nejvice. Jedna se o oblast telekomunikaci a informacnich technologii.
Prvni z modelovych pfikladti v oblasti IT bude modelovan na zakladé
realné se vyskytujici zakazky, které poskytuji firmy, jejichz predmétem
podnikani je vyvoj softwaru na zakazku dle pozadavkl klienta. Druhy
priklad bude modelovan jako prumérna poskytovana sluzba z aktualné
nabizenych ucetnich systému na trhu. Pro oblast telekomunikaci budou
typické situace vytvofeny jako prumérna nabidka =z aktualné
nabizenych produkttl jednoho =z velikant pusobicich v této oblasti
a s vyznamnou trzni silou v Ceské republice, konkrétné O2 Czech
Republic a. s.

Priklady budou feSeny podle soucasnych IFRS a podle nového
IFRS 15. U pfipadd, kde budou platby za zbozi nebo sluzby odlozeny,
bude nutné tyto platby diskontovat na souc¢asnou hodnotu. Pro vypocet
bude aplikovan vzorec:

vyse splatky
14+Urokovai sazbaboctet let odkladu splatky

[1] soucasna hodnota =

Nutna je analyza dopadu aplikace nového standardu na hodnoty ve
financ¢nich vykazech ucetnich jednotek. Dopad pouziti IFRS 15 na
jednotlivé financ¢ni ukazatele bude kvantifikovan na zakladé zmén
v ukazatelich rentability ROA a ROE, které jsou nasledné pomoci
syntézy zobrazeny v prehlednych grafech. Praveé tito ukazatelé byli
zvoleni proto, ze ROA je vhodny pfi porovnavani firem s rozdilnymi
podminkami zdanéni a rozdilnou strukturou kapitalu. Zatimco ROE je
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ukazatel, ktery nejvice zajima vlastniky a potencialni investory
a ukazuje, jaky vynos prinasi jimi investovany kapital. Pro jejich vypocet
je pouzit zisk pred zdanénim (EBIT), zisk po zdanéni (EAT), hodnota
celkovych aktiv a vlastniho kapitalu.

2] ROA= —20 4100 = %

celkova aktiva

3] ROE = —22 4100 =%

vlastni kapital

Pomoci logické indukce a dedukce bude nasledné v kapitole
Diskuze provedena generalizace zavéru, které vyplynou z aplikace
noveho IFRS 15 na modelovych prikladech v kapitole 8. Zobecnéni
zjiSténych rozdili ve vysSi vykazanych vynosu spolecnosti v oblasti IT
a telekomunikaci bude vyjadreno v relativni vysSi vzhledem k celkové
smluvni hodnoté kontraktu. Dale bude zohlednéno mnozstvi rocné
uzavienych smluv mezi ucCetni jednotkou a klienty vramci jejich
stézejni Cinnosti v dané oblasti podnikani.

VSechny pouzité zdroje pro vypracovani této prace jsou uvedeny
v kapitole 11 Literatura. Mezi né patfi zejména dostupna literatura,
internetové zdroje, odborné publikace, aktualni znéni mezinarodnich
Ucetnich standardt a standardt finanéniho vykaznictvi.
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7 IFRS 15 Vynosy ze smluv se
zakazniky

V této kapitole bude provedena podrobna analyza a deskripce obsahu
standardu a pétistupnového modelu, ktery prinasi novy IFRS 15 Vynosy
ze smluv se zakazniky.

Ukolem IFRS 15 je zlepSit ucéetni zachycovani vynosu, zlep§it
celosvétovou srovnatelnost vynosovych udaji v ucetnich zavérkach
a zaroven zamezit neopravnénému nadhodnocovani vykazanych vynosu.
Hlavnim principem je uctovani vynost v okamziku kontroly nad
dodanym zbozim nebo sluzbou zakaznikovi, a to v hodnoté, kterou
dodavatel pravdépodobné obdrzi za toto poskytnuté zbozi nebo sluzbu.

IFRS 15 se vztahuje na vynosy plynouci ze smluv se zakazniky,
a proto ovlivni nejen poskytovatele sluzeb a prodejce zbozi, ale také
zakazniky, ktefi s nimi obchoduji. Z toho déGvodu bude nezbytné
proverit a aktualizovat smlouvy mezi nimi uzaviené. IFRS 15 bude
aplikovan ve vSech odvétvich a na vSechny transakce.

Ve standardu je rozSifena povinnost zverejnovanych informaci
o vynosech, dale jsou zde uvedeny pokyny pro komplexni feSeni
transakci a pokyny pro vice c¢lankova ujednani (tzv. viceslozkové
smlouvy). (Ec.europa.eu, 2015)

Novy standard nahradi vSechny dosud uUc¢inné standardy
a interpretace tykajici se vynosu (mezi né patfi naptr. IAS 11, IAS 18,
IFRIC 13, IFRIC 15, IFRIC 18, SIC-31, ASC Topic 605).

7.1 Obsah standardu

Hlavni zasadou IFRS 15 je, ze ucetni jednotka bude vykazovat vynosy
po splnéni pfevodu poskytnutych zbozi nebo sluzeb na zakazniky
v Castce, na kterou bude mit GiCetni jednotka podle ocekavani pravo za
toto zbozi nebo sluzby. Pfi aplikaci standardu ma ucetni jednotka
povinnost zvazit vSechny podminky smlouvy a vSechny vyznamné
skuteCnosti a okolnosti. Dale je povinna tento standard aplikovat na
vSechny smlouvy se zakazniky, vyjimkou jsou leasingové smlouvy,
pojistné smlouvy, finan¢ni nastroje, investice do pfidruzenych
a spoleénych podnikti a na nepenézni vymény mezi osobami ve stejné
oblasti podnikani za tiCelem usnadnéni prodeje zakazniktim. Prikladem
takové vyjimky muize byt smlouva mezi dvéma ropnymi spolec¢nostmi,
které se dohodly na vzajemné vymeéné oleje pro vCasné uspokojeni
poptavky na rliznych mistech.

Principy dle tohoto standardu se budou uplatnovat prostrednictvim
pétistupnového modelu:

1. Identifikace smlouvy se zakaznikem
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2. Identifikace plnéni vyplyvajicich ze smluv

3. Stanoveni ceny transakce

4. Alokace ceny transakce na jednotliva plnéni smlouvy
5. Vykazani vynosu v pripadé plnéni smlouvy

Identifikac Identifikac Alokace
e smlouvy e plnéni Stanoveni ceny na

se vyplyvajici ceny jednotliva
zakaznike ch ze transakce plnéni
m smluv smlouvy

Obr. 2  Pétistupniovy model

Pouziti téchto pokynu =zavisi na konkrétnich skutecnostech
a okolnostech uvedenych ve smlouveé se zakaznikem a na usudku
kompetentni osoby.

7.1.1 Definice pojmu

Jesté pred vysvétlenim jednotlivych krokti je potfeba uvést pfesnou
definici pojmu, které jsou ve standardu pouzivany. Jejich vysvétleni lze
nalézt také v dodatku A, ktery je nedilnou soucasti tohoto standardu.

* Smlouva (contract) = rozumime dohodu uzavienou mezi dvéma nebo
vice stranami, na zakladé které vznikaji vymahatelna prava
a povinnosti; vymahatelnost prav a povinnosti je dana zakonem.

 Smluvni majetek (contract asset) = je pravo ucetni jednotky na
protiplnéni (finan¢ni obnos) vyménou za zbozi nebo sluzby, které
ucetni jednotka prevedla na smluvni zakazniky. Toto pravo neni
podminéno uplynutim doby ale jinym faktorem, napt. budoucim
vyvojem ucetni jednotky.

 Smluvni zavazek (contract liability) = povinnost ucetni jednotky
prevést zbozi nebo sluzby na zakaznika, od kterého obdrzela
protiplnéni.

Zakaznik (customer) = osoba, ktera uzaviela s ucetni jednotkou
smlouvu k ziskani zbozi nebo sluzeb, které tato ticetni jednotka
poskytuje v ramci své podnikatelské ¢innosti, za tuplatu.

 Prijem (income) = zvySovani ekonomického prospéchu béhem
ucetniho obdobi zvySovanim hodnoty aktiv nebo snizenim
zavazku, které vedou ke zvySeni vlastniho kapitalu (nesouvisejici
se zvySenim na zakladé prispévku vlastniku).
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* Povinnost plnit (performance obligation) = smluvni prfislib tcetni
jednotky prevést na zakaznika zbozi/sluzbu (nebo jejich soubor)
nebo sérii zbozi/sluzeb, které maji stejny zpusob jejich prevodu
na zakaznika.

* Vynosy (revenue) = vynosy, které vznikaji v ramci bézné cinnosti
ucetni jednotky.

 Samostatna prodejni cena zbozi nebo sluzeb (stand-alone selling
price of a good or services) = cena, za kterou by bylo smluvni zbozi
nebo sluzby prodany zakaznikovi samostatné.

¢ Cena transakce (transaction price) = vySe uplaty, kterou ucetni
jednotka ocekava, ze obdrzi od zakaznika v pripadé€ splnéni
podminky (pfevodu zbozi nebo sluzeb na zakaznika). (IFRS 15,
2014)

7.1.2 Identifikace smlouvy se zakaznikem

Prvnim dutlezitym krokem procesu je =zajiSténi platnosti smlouvy
kontraktu mezi ticetni jednotkou a zakaznikem.

Aby mohly byt smlouvy uc¢tovany dle tohoto standardu, musi byt
splnény nasledujici podminky:

e smlouva je schvalena vSemi zucCastnénymi stranami (pisemneé,
ustné), které se tim zavazaly plnit sjednané povinnosti,

e Ucetni jednotka dokaze identifikovat prava kazdé smluvni strany,
tykajici se prevodu zbozi nebo sluzeb,

e Ucetni jednotka je schopna urcit platebni podminky,

e smlouva ma komercni podstatu, to znamena, ze nese s sebou
riziko, je Casové vymezena, je stanovena predpokladana vySe
plnéni,

e je pravdépodobné, ze UiCetni jednotka obdrzi protiplnéni, na které
ma narok v pfipadé splnéni smluvnich podminek a prevedeni
zbozi nebo sluzeb na zakaznika; pfi hodnoceni pravdépodobnosti
obdrzeni protiplnéni musi byt zohlednéna zakaznikova schopnost
a umysl splatit tuto ¢astku. VySe protiplnéni mutize byt nakonec
nizs§i, nez je uvedeno ve smlouveé a to proto, ze zakaznikovi muze
byt nabidnuta sleva.

Zde je pfi stanoveni pravdépodobnosti pfijeti plnéni kladen duraz
na zhodnoceni schopnosti a zaméru klienta vyplatit slibenou castku,
zatimco IAS 18 vyzaduje mirngjsi kritérium a to, Zze ekonomické uzitky
spojené s transakci poplynou do ucetni jednotky. (BDO.cz, 2014)
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Smlouvy wuzaviené se zakazniky se liSi na zakladé pravnich
predpisti, odvétvi, zacastnénych subjektt nebo na povaze
poskytovaného zbozi nebo sluzby. Ucetni jednotka dale musi
zohlednovat postupy a procesy pro urCeni, kdy a zda na zakladé
smlouvy se zakaznikem vznikaji vymahatelna prava a povinnosti.

Platnost smluv mtize byt stanovena na pevnou dobu nebo nemusi.
V takovych pfipadech muze kdykoli dojit ke zméné nebo zruseni
z kterékoli smluvni strany. Popfipadé se mohou smlouvy automaticky
obnovovat v pravidelnych intervalech stanovenych ve smlouvéeé. Postup
podle tohoto standardu musi byt pouzit po celou dobu platnosti
smlouvy.

Postup dle tohoto standardu neni pouzit v pripadé smluv, u kterych
ma kazda smluvni strana jednostranné vymahatelné pravo odstoupit od
nesplnéné zakazky bez kompenzace druhé strané. Nesplnéna zakazka je
v pripadé, ze ucetni jednotka dosud neprevedla zbozi a sluzby na
zakaznika a dosud neobdrzela a nevznikl ji narok na protiplnéni.

V dalSich odstavcich této casti standardu jsou uvedeny postupy
v pfipadé, ze dojde k poruSeni podminek nutnych pro aplikaci tohoto
standardu.

Po celou dobu trvani kontraktu musi ucetni jednotka sledovat, zda
jsou splnény vySe uvedené podminky. Jestlize nastane situace, kdy
nebudou (napf. kdyz se vyznamné zhor$§i platebni schopnost
zakaznika), meéla by Gcetni jednotka posoudit, zda je pravdépodobné, Ze
obdrzi protiplnéni, na které bude mit narok za prevedeni zbyvajiciho
zbozi nebo sluzeb na zakaznika. V pfipadé kdy od zakaznika obdrzi
protiplnéni, prestoze nejsou splnény podminky, ticetni jednotka mutize
uznat tuto ¢astku jako vynos pouze v téchto situacich:

e Ucetni jednotka pfevedla na zakaznika vSechno smluvni zbozi
a sluzby a obdrzela od né€j vSechna slibena protiplnéni a jsou
nevratna;

e smlouva byla ukoncena a prijaté ihrady jsou nevratné.

Dokud nenastane jedna z téchto situaci nebo dokud nejsou splnény
podminky, musi ucCetni jednotka ucCtovat prfijata protiplnéni jako
zavazek vU0Ci zakaznikovi. A to jako zavazek v podobé budouciho
prevodu zbozi nebo sluzeb na zakaznika nebo vraceni ziskaného
protiplnéni. V obou pripadech je hodnota zavazku stanovena na zakladé
hodnoty prijaté hrady.

Pokud ma tucetni jednotka ve stejnou dobu uzavieny dvé nebo vice
smluv se stejnym zakaznikem, je povinna je spojit a ictovat o nich jako
o jediné smlouveé, soucasné vSak musi byt splnéna alespon jedna
z téchto podminek:

¢ smlouvy jsou sjednany jako balicek s jednim obchodnim cilem;
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e vySe protiplnéni v jedné smlouveé zavisi na protiplnéni jiné
smlouvy;
e smluvni zbozi nebo sluzby jsou jedinym zavazkem plnéni.

Zminéné pozadavky IFRS 15 na kombinace smluv se mirné liSi od
pozadavkua dle IAS 11. Stejné pozadavky vyzaduje IAS 18, ale ten
podava v této oblasti nedostatek informaci. (Mazars.cz, 2014)

V praxi nastavaji situace, kdy dochazi ke zméné jiz uzavienych
smluv. Muze se jednat o vytvofeni novych vymahatelnych prav
a povinnosti smluvnich stran nebo pouze o zménu stavajicich. Tyto
zmeény musi byt schvaleny vSemi smluvnimi stranami. Jestlize se rozsah
zakazky zvySuje o noveé prislibené zbozi nebo sluzby (které jsou odlisné
od stavajicich) a cena zakazky se zvySuje o castku prodejni ceny
pfidaného zbozi nebo sluzeb, jsou zmeény smlouvy zachyceny
v Ucetnictvi jako samostatné smlouvy. Pokud ucetni jednotka
nezachycuje zmeénu smlouvy samostatné, je povinna uctovat dosud
neprevedené zbozi a sluzby jednim z téchto zpusobui:

e Uctovat jako kdyby doslo k ukongéeni stavajici smlouvy a nasledné
ke vzniku nové smlouvy. Hodnota zbyvajici povinnosti je souctem
protiplnéni slibeného zakaznikem, které bylo zahrnuto do odhadu
ceny transakce a nebylo uznano jako vynos, a protiplnéni
prislibeného v ramci zmény smlouvy.

o Jestlize se zbyvajici zbozi nebo sluzby neliSi od nové prislibeného
zbozi nebo sluzeb, zména smlouvy se zauctuje jako soucast
stavajici smlouvy a je soucasti jedné povinnosti plnit. K datu
zmeény je jiz ¢ast zavazku splnéna.

e Pokud je zbyvajici zbozi nebo sluzby kombinaci pfedchozich bodu,
pouzije se kombinace vysSe uvedenych postupu.

Tento postup je zobrazen na nasledujicim obrazku.

Obr. 3 Postup pfi zméné smlouvy

Je dosud neprevedené zbozZi/sluzby odlisné od nové
prislibeného zbozi/sluzeb?

KOMBINACE

~

ANO NE

Pouzije se kombinace

. , obou postupl. Nutné
smiouvy a vzn|!< no,\i('e oo zohlednit ddsledky
smlouvy. Nutné zvazit Vznika jedna

feSeni dosud povinnost plnit?
nesplnénych

K povinnosti. / K /

ANO

Ukonceni ptvodni

nesplnénych
NE povinnosti.
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7.1.3 Identifikace plnéni vyplyvajicich ze smluv

Na pocatku kontraktu musi ucetni jednotka vyhodnotit sjednané zbozi
nebo sluzby a stanovit povinnosti plnéni ze vSech pfevodu na
zakaznika. Prevést lze zbozi nebo sluzby, které jsou odliSné, nebo
skupinu odliSného zbozi nebo sluzeb, které jsou v podstaté stejné a maji
stejny typ prevodu na zakaznika.

Smluvnim zbozim nebo sluzbami dle paragrafu 26 tohoto standardu
muze byt:

e prodej vyrobku,

prodej nakoupeného zbozi,
prodej prav na zbozi nebo sluzby,
provedeni smluvné dohodnuté ¢innosti pro zakaznika,
poskytnuti sluzby,
udéleni prav na zbozi nebo sluzby, které maji byt poskytnuty
v budoucnu,
vystavba, vyroba nebo vyvoj aktiva jménem zakaznika,
e poskytnuti licenci,
e poskytnuti opce na nakup dalsiho zbozi nebo sluzeb.

V pripadé odliSného zbozi a sluzeb musi byt splnéna tato kritéria:

» zakaznik muze mit prospéch ze zbozi/sluzeb samostatné nebo
s jinymi snadno dostupnymi prostredky®?,

* zavazek ucetni jednotky prevést zbozi/sluzby na zakaznika lze
samostatné identifikovat od ostatnich zavazku plynoucich ze
smlouvy. Samostatné identifikované je tehdy, pokud:

o Jjej ucCetni jednotka nepouziva jako vstup k vyrobé nebo
dodani kombinovaného vystupu urceného zakaznikem,

o zbozi nebo sluzby nejsou wupravovany jinym smluvnim
zbozim /sluzbami,

o zbozi nebo sluzby nejsou zavislé nebo propojené s ostatnim
smluvnim zbozim /sluzbami.

7.1.4 Stanoveni ceny transakce

Treti cast modelu upravuje postup stanoveni ceny transakce pro
jednotlivé casti plnéni.

Cenou transakce rozumime protiplnéni, které podle ocekavani
ucetni jednotka pravdépodobné ziska vymeénou za prevedené smluvni
zbozi nebo sluzby. Castka muze byt stanovena jako fixni hodnota,
promeénliva nebo kombinace. Pfi stanoveni vySe protiplnéni musi byt
zohlednény nejen smluvni podminky, ale také tyto vlastnosti:

9 Snadno dostupny prostfedek je takovy, ktery je prodavan samostatné, nebo ktery
zakaznik jiz ziskal od prodejce.
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promeénlivé protiplnéni,

omezujici odhady promeénlivého protiplnéni,
existence vyznamneé slozky financovani ve smlouve,
nepenézité protiplnéni,

platby od zakaznika.

V pripadé protiplnéni stanoveného jako proménlivou ¢astku, musi
ucetni jednotka odhadnout vysSi protiplnéni, na které bude mit narok.
Vysi castky mohou ovlivnit slevy, nahrady, pujcky, cenové ulevy,
vykonnostni bonusy. Pak nastane situace, kdy prijaté protiplnéni je
nizsi, nez je cena uvedena ve smlouve. Existuji dvé metody odhadu
(vybrana metoda musi byt pouzita na celou smlouvu) a to na zakladé:

* ocekavané hodnoty - je souctem vSech moznych protiplnéni

vynasobenych jeji pravdépodobnosti. Postup vhodny
u dodavateltl, ktefi maji velky pocet smluv s podobnymi
charakteristikami.

* nejpravdépodobnéjsi castka — vySe protiplnéni je stanovena podle

nejpravdépodobnéjsi moznosti z moznych protiplnéni. Lze vyuzit
u smlouvy, ktera ma pouze dva mozné vysledky, pf. ucetni
jednotka dosahne bonusu nebo ne.

V pripadech, kdy zakaznik bude hradit cenu smlouvy v nepenézité
formé, musi ucetni jednotka toto jméni ocenit realnou hodnotou. Pokud
Ucetni jednotka nemuze spolehlivé stanovit realnou hodnotu, pak urci
hodnotu jméni nepfimo na zakladé samostatné prodejni ceny slibeného
jmeéni. Dale mtize nastat situace, ze se zakaznik podili na produkci
smluvniho zbozi/sluzeb napriklad tim, Ze poskytne dodavateli potfebny
material, vybaveni nebo pracovni silu. JestliZze ucetni jednotka ziska
kontrolu nad timto majetkem, musi o ném Ucltovat jako
o nepenézité uhradé od zakaznika.

Ucetni jednotka muiZe zakaznikovi poskytnout tuplatu ve formé
financ¢nich prostfedktl v hotovosti nebo také formou uvéru nebo kupoénu
nebo poukazu, které mohou byt pouzity proti dluhu vaéi ucetni
jednotce. Ta musi uplaty zauctovat jako snizeni smluvni ceny a tedy
i snizeni vynosu. Musi se vSak jednat o platbu zakaznikovi za odliSny
vyrobek/sluzbu, ktery zakaznik prevede zpét na ucetni jednotku. Pokud
se jedna o promeénlivou c¢astku, musi odhadnout vysi transakéni ceny.
O snizeni vynosU musi byt Gictovano v dobé udalosti, ktera nastane

pozdéji:
* TUcetni jednotka vykazuje vynos z prevodu smluvniho zbozi nebo
sluzeb,

* TUcetni jednotka zaplati nebo slibi zaplatit plnéni.



50 IFRS 15 Vynosy ze smluv se zakazniky

7.1.5 Alokace ceny transakce na jednotliva plnéni smlouvy

Ucelem c¢tvrté faze modelu je rozdéleni transakéni ceny k jednotlivym
povinnostem plnit identifikované ve smlouvée a to ve vysi, které odpovida
protiplnéni, na které ucetni jednotka predpoklada, Zze ma narok za
prevod zbozi/sluzeb na zakaznika. Alokace transakcéni ceny neprobiha,
pokud wuzaviena smlouva se zakaznikem obsahuje pouze jednu
povinnost plnit.

Existuji tfi druhy alokace ceny k plnéni:
e na zakladé samostatnych prodejnich cen,
o slev,
e promeénlivého plnéni.

Pod pojmem samostatna prodejni cena je skryta castka, za kterou
by bylo smluvni zbozi/sluzba prodano zvlast zakaznikovi. Vhodnym
zpusobem jejiho stanoveni je sledovat, za kolik je toto zbozi/sluzby
prodavano na trhu za podobnych okolnosti a podobnym zakazniktim,
Cerpat lze napriklad z cenikt. Samostatné prodejni ceny ticetni jednotka
stanovuje pri zalozeni smlouvy se zakaznikem a cena transakce je
k jednotlivym plnénim prifazena v poméru, v jakém jsou samostatné
prodejni ceny. Musi byt zohlednény vSechny béZzné dostupné informace,
jako jsou obchodni podminky, specifika prodejce, informace
o zakaznikovi nebo tfidy odbérateltt. Metody stanoveni:

e Upraveny trzni odhad — v pripadé, ze je subjekt schopen posoudit
trh, na kterém je zbozi/sluzby prodavano, a odhadnout cenu,
kterou je zde zakaznik ochoten zaplatit. Odkazuje se na
konkurenc¢ni ceny, které nasledné upravi v souladu s naklady
a marzi ucetni jednotky a aby odrazela podminky ticetni jednotky.

e Predpokladané naklady plus marze - subjekt musi byt schopen
stanovit své ocekavané naklady na plnéni smlouvy a nasledné zvysit
0 pfimérenou marzi.

e Zbytkova metoda - subjekt odhadne samostatnou prodejni cenu
jako celkovou cenu transakce snizenou o sumu zjistitelnych
samostatnych prodejnich cen ostatniho smluvniho zbozi/sluzeb.
Tento postup je pouzit v pfipadé, Ze nelze pouzit ani jeden
z predchozich postupt. (Mazars.cz, 2014) Musi byt vSak splnéna
alespon jedna z podminek:

o ucetni jednotka dosud nestanovila cenu daného
zbozi/sluzeb a dosud jej ani neprodavala na zakladé
samostatné prodejni ceny;

o UcCetni jednotka prodava stejné zbozi/sluzby rlUznym
zakazniktim (je zde vysoce variabilni prodejni cena).
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U prodeja, kde je zakaznikovi poskytnuta sleva (tzn. suma
samostatnych prodejnich cen je vyssi nez obdrzené protiplnéni sjednané
ve smlouve), je sleva proporcionalné alokovana na vSechna plnéni na
zakladé poméru samostatnych prodejnich cen vyrobka a sluzeb. Tento
postup alokace se vSak nepouzije v situacich, kdy se sleva vztahuje na
jednu nebo vice, ale ne vSechny povinnosti plnéni ve smlouve. Musi byt
splnéno:

* Ucetni jednotka bézné prodava jednotlivé zbozi/sluzby ve smlouve
o samostatném zakladu,

* bézné prodava zbozi/sluzby se slevami ve smlouvé na
samostatném zakladu,

* sleva pripadajici na kazdy svazek zbozi/sluzeb popsaného
v pfedchozim bodé je v podstaté stejna jako sleva ve smlouvé
a jednotlivé balicku ukazuji, ke které smlouveé dané plnéni patifi.

V pripadé proménlivého plnéni muze byt transakéni cena a jeji
nasledné zmény alokovany na celou zakazku, na jednu ¢ast nebo na
vice ¢asti. Musi byt vSak splnéno nasledujici:
* podminky proménlivého plnéni se vztahuji vyhradné na snahu
Ucetni jednotky splnit sv(ij zavazek,

* alokace variabilni vySe protiplnéni zavisi na vySsi, kterou ucetni
jednotka pravdépodobné ocekava za splnéné plnéni, musi byt
vSak zohlednény vSechny podminky uvedené ve smlouvé.

Po uzavieni smlouvy mohou nastat okolnosti, které zptusobi zménu
puvodni castky protiplnéni. Zmény ceny musi byt rozdéleny mezi
jednotliva plnéni stejné, jako byla cena transakce rozdélena mezi plnéni
pfi uzavieni smlouvy. Zaroven nesmi alokace odrazet zmény
v jednotlivych prodejnich cenach. Castka, ktera je alokovana na jiz
splnéné plnéni, je uznana jako vynos.

7.1.6 Vykazani vynosu v pfipadé plnéni smlouvy

Jakmile dodavatel splni smluvni zavazek, vykaze cenu transakce jako
vynos a to ve vysi, ktera je prifazena k tomuto zavazku plnit. Smluvnim
zavazkem ucetni jednotky je prevod smluvniho zbozi nebo sluzeb na
zakaznika. Prevodem se rozumi situace, kdy zakaznik ziska kontrolu
nad timto majetkem. To znamena, zZe majetek mtize uzivat a ziskavat
vSechny pfinosy z tohoto majetku, kterymi jsou potencialni penézni
toky (pfijmy, uspory). Pfijmy nebo uspory vznikaji naptiklad z:

* uzivani majetku pro vyrobu zbozi nebo poskytovani sluzeb,

* uzivani majetku ke zvySovani hodnoty jinych aktiv,

* uzivani majetku k vyrovnani zavazkltl nebo snizeni nakladu,

* prodeje nebo prevodu majetku,
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¢ drzeni aktiva.

Pfi uzavirani smlouvy musi ucetni jednotka stanovit, kdy dochazi
ke splnéni povinnosti plnit. To mtize nastat bud postupné v pribéhu
trvani smlouvy, nebo jednorazoveé v urcCitém okamziku. Jakmile tcetni
jednotka splni smluvni zavazek, muze Uctovat o vynosech z tohoto
kontraktu.

Co se tyka plnéni zavazku v prubéhu trvani smlouvy, mohou byt
vynosy vykazany pouze, pokud je splnéna alespon jedna z téchto
podminek:

* zakaznik obdrzi a spotfebuje zisky poskytnuté od ucetni jednotky,

* TUcetni jednotka splnénim zavazku vytvari nebo zvySuje hodnotu

aktiv,

* Ucetni jednotka nevytvari aktivum, ale ma vymahatelné pravo na

platbu za dosud splnénou c¢ast plnéni.

Po celou dobu trvani smlouvy ma ucetni jednotka narok na uhradu
alespon ve vysSi kompenzace za dosud dokoncenou cast plnéni.
V takovém pripadé musi ucCetni jednotka stanovit postup meéreni stupné
rozpracovanosti, ktery pouzije pro vSechny podobné smluvni zavazky.
Neni-li schopna urcit postup méfeni rozpracovanosti, nemtize vykazovat
vynosy. Na konci kazdého ucetniho obdobi musi byt provedeno
pfecenéni stupné rozpracovanosti. Existuji dvé metody: vystupni
a vstupni metody. Pfi vybéru vhodné metody musi byt zohlednéna
povaha smluvniho zbozi/sluzeb.

Metoda vystupu (metoda produkce) je zalozena na primém meéfeni
zbozi/sluzeb, které byly k poslednimu dni ucéetniho obdobi prevedeny
na zakaznika, v poméru ke zbyvajicimu zbozi/sluzeb. Tato metoda mtize
selhat, pokud do vypoctu neni zahrnuta nedokoncena vyroba nebo
hotové vyrobky ovladané zakaznikem.

Metoda vstupta spociva v uznavani vynosu na zakladé mnozstvi
spotfebovanych vstupt k poslednimu dni Gc¢etniho obdobi (mezi né
muze patfit napriklad spotfebovany material, pocet hodin prace, pocet
hodin stroje) v poméru k celkovému oc¢ekavanému mnozstvi nakladda na
zakazku.

V pripadé zakaznikova jednorazového mnabyti kontroly nad
smluvnim zbozim/sluzbou k urcitému dni, musi ucetni jednotka pri
urceni tohoto dne zohlednit jak vySe uvedené pozadavky na prevzeti
kontroly, tak nasledujici pozadavky. Rozhodujicim mtize byt:

* dodavatel ma narok na uhradu za zbozi/sluzby a =zaroven
zakaznik je povinen zaplatit za toto zbozi/sluzby, tim zakaznik
ziska opravnéni majetek uzivat a Cerpat ostatni zisky z néj
plynouci,
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* prevedeni vlastnického pravo k majetku na zakaznika, vyjimkou
je situace, kdy si dodavatel ponechava vlastnické pravo jako
ruceni v pripadé platebni neschopnosti zakaznika,

* dodavatel prevedl majetek na zakaznika a ten jej fyzicky drzi,
muze jej pfimo pouzivat a Cerpat ostatni zisky z néj plynouci.
V nékterych pripadech se fyzické drzeni nemusi shodovat
s kontrolou a nakladanim s timto majetkem, to nastava napriklad
u dohody o zpétném odkupu, konsignacnich skladech - to jsou
situace, kdy ma zakaznik zbozi fyzicky u sebe, ale uzivat jej
nemuze. Opacny pfipad, kdy dodavatel ma zbozi fyzicky u sebe,
ale kontrolu nad nim ma zakaznik. Postup v takovych situacich je
popsan v dodatku B tohoto standardu;

o zakaznik nese vyznamna rizika a zisky plynouci
z vlastnictvi majetku,

o zakaznik prevzal zbozZi a, to signalizuje, Ze jej muize pfimo
uzivat.

7.1.7 Vymezeni smluvnich naklada

Mimo jiné jsou ve standardu vymezeny naklady spojené s plnénim
v ramci smlouvy. Jsou zde rozliSovany naklady na ziskani zakazky
(neboli prirtstkové naklady) a naklady nutné na splnéni smluvniho
zavazku. Prirustkové naklady jsou naklady vynalozené na ziskani
zakaznika a uzavieni smlouvy, napf. provize.

Naklady na plnéni smlouvy muze byt:

* pfima prace — mzdy a platy zaméstnancu, ktefi poskytuji plnéni
pfimo u zakaznika,

* primy material — pouzité zasoby,

» pridélené naklady vztahujici se ke smlouvé — naklady spojené se
spravou smluv, pojisSténi, amortizace pouzivanych nastroji
a zarizeni,

* naklady, které jsou explicitné vyuctovany zakaznikovi na zakladé
smlouvy,

* platby subdodavatelim apod.

Tyto naklady ucetni jednotka vykaze dle IFRS 15 v okamziku

prevzeti zakaznikem, avSak musi byt splnéno nasledujici:

* naklady pfimo souviseji se smlouvou nebo s predpokladanou
smlouvou (jedna se napf. o naklady na obnoveni stavajici
smlouvy, naklady na navrh predmétu smlouvy),

* naklady spojené s vytvafenim nebo zlepSovanim zdroju ucetni
jednotky, které pouziva pro naplnéni smluvni povinnosti,
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* je pravdépodobné, ze vynalozené naklady budou uhrazeny.

Pokud jsou naklady na plnéni smlouvy v ramci ptiisobnosti jinych
standardu (napf. IAS 2 Zasoby, IAS 16 Pozemky, budovy a zafizeni nebo
IAS 38 Nehmotna aktiva), musi byt uUcCtovany v souladu s témito
standardy.

7.1.8 Zvefejnované informace

V porovnani s IAS 11 a IAS 18 podava IFRS podrobné pokyny pro
zvefejnovani informaci plynoucich ze smluv se zakazniky. Uzavienim
smluv vznika tcetni jednotce pohledavka nebo zavazek a ten musi byt
uveden ve vykazu o financ¢ni pozici. V pfipadé€ vzniku nepodminéného
prava na protiplnéni od zakaznika je povinna jej zverejnit jako
pohledavku oddélenou od smluvniho aktiva.

Jestlize zakaznik uhradi protiplnéni pred prevodem zbozi/sluzby na
zakaznika, musi ucCetni jednotka zvefrejnit smlouvu jako smluvni
zavazek. Naopak, pokud nejdfive nastane prevod zbozi/sluzeb na
zakaznika, zatimco platba zatim neprobéhla, musi ucetni jednotka
zvetrejnit smlouvu jako smluvni aktivum. Po prvnim vykazani
pohledavky ze smlouvy se zakaznikem musi byt vSechny nasledujici
rozdily mezi ocenénim pohledavky v souladu sIFRS 9 a puvodni
hodnotou zverejnény jako naklad (ztrata ze snizeni hodnoty). Pojmy
smluvni aktivum a smluvni zavazek je standardem doporuceno, ale
UcCetni jednotka muze pouzit i jiny vyraz, avSak musi poskytnout
dostatek informaci pro to, aby uzivatelé ticetnich vykazi byli schopni
rozliSit pohledavku a zavazek.

Cilem pozadavkll IFRS 15 na dostatecné mnozstvi zvefejnovanych
informaci ve vykazech ucetni jednotky je zajistit jejich uzivatelim
pochopit podstatu, vysi, nacasovani a nejistotu vynosti a penéznich
toku plynoucich z téchto smluvnich vztaht. Pro jeho dosazeni musi byt
zvetrejnény kvalitativni a kvantitativni informace o:

* smlouvach se zakazniky,

* vyznamnych rozhodnuti a jejich zménach, které vznikly pouzitim

IFRS 15,
* vSem majetku ziskaného prostfednictvim nakladt na ziskani

nebo splnéni smlouvy.

Konkrétné musi tiCetni jednotka zvetrejnit tyto tidaje:
* pocatec¢ni a kone¢né zustatky pohledavek a zavazkl plynoucich ze
smluv se zakazniky,
* vySe uznanych vynosu v daném roce, které ale byly na pocatku
ucetniho obdobi zahrnuty jesSté v zavazcich plynoucich ze smluv
se zakazniky,
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* vySe uznanych vynosti vdaném roce z povinnosti plnit
v predchozich obdobich (mtze se jednat napfiklad o zmény v cené
transakce).

Pri zverejnovani informaci musi byt dodrzen princip agregovat
a rozd€lovat informace tak, aby nedoslo k zakryti uzitecnych informaci
velkym mnozstvim nevyznamnych detaili, anebo agregaci vyznamné
odliSnych informaci. Ve svém vykazu o financ¢ni pozici musi ucetni
jednotka uvést kvantitativni a kvalitativni vysvétleni vyznamnych zmén
smluvnich pohledavek a zavazku, které nastaly v daném uUcCetnim
obdobi. Pri¢inou vyznamnych zmén muize byt snizeni hodnoty aktiva
kontraktu, zména terminu splnéni povinnosti plnit, apod.

U zavazkll ze smluv s dobou splatnosti nad jeden rok musi byt
zvefejnéno:

* kdy ma ucetni jednotka zpravidla povinnost plnit (napf. pfi
preprave, expedicich, bill-and-hold rezim!19),

* vyznamné platebni podminky,

* zbozi a sluzby, které ma na zakaznika prevést jiny subjekt —
v pripadé€, ze ucetni jednotka je zprostredkovatelem,

e druhy zaruk,

* zbyvajici ¢astku povinnosti plnit.

U smluvnich zavazkli, které jsou plnény postupné, musi byt
zvefejnén postup vystupnich nebo vstupnich metod, jejich pouziti
a také, pro¢ pravé tato metoda poskytuje vérné a poctivé zobrazeni
skute¢nosti. Zatimco u 2zavazkli naplnénych v jednom urcitém
okamziku musi Ucetni jednotka zvefejnit dulezité Gisudky a rozhodnuti
pfi vyhodnoceni, kdy dochazi k pfevodu zbozi/sluzeb na zakaznika.

Z oblasti stanoveni ceny transakce a jeji alokace na jednotlivé
Uprava protiplnéni v dusledku casové hodnoty penéz, ocenéni
nepenezitého plnéni, odhad samostatné prodejni ceny a alokace slev.

Dulezité je, ze pokud ucetni jednotka spliiuje zvefejnovani informaci
v souladu s jinym standardem, nemusi poskytovat informace v souladu
s IFRS 15.

10 Typ obchodu, kdy zakaznik pfevzal vlastnicka prava i fakturu k majetku, ale na
jeho zadost majetek fyzicky ztistava u prodejce.
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8 Aplikace IFRS 15 ve vybranych
odvétvich

V nasledujicich  kapitolach bude provedena aplikace nového
mezinarodniho standardu financ¢niho vykaznictvi na modelové pripady
v oblasti informac¢nich technologii a telekomunikaci.

Jednim z d@vodu, pro¢ bude mit pouziti IFRS 15 zasadni dopady
v oblasti informacnich technologii, je, Ze jsou zde velmi ¢asto uzavirany
kontrakty se zakazniky na dlouhou dobu, kde naplnéni predmeétu
smlouvy probiha v pribéhu c¢asu, spada do vice ucetnich obdobi
a zakazky jsou vytvareny tzv. ,na miru“, u kterych vyrobce postupuje
pfimo podle potfeb a pozadavku zakaznika a produkt nebo sluzba je
vyrabén pouze pro néj. Jak bylo uvedeno v kapitole c¢islo 4, pro
problematiku dlouhodobych kontrakti v oblasti softwaru jsou v ramci
US GAAP stanoveny jiné podminky vykazovani a meéreni uznatelnych
vynosu nez v ramci IFRS. To je novym standardem sjednoceno.

Co se tyka oblasti telekomunikaci, v mnoha pripadech se zde
vyskytuji kontrakty svice druhy plnéni (sluzba, zbozi, zaruka,
poskytnuta sleva, zafizeni za vyhodné&jSi cenu nebo zdarma). Zde
jednotlivé ucetni systémy umoznuji odliSné postupy k ocenovani
a stanoveni realné hodnoty. Dale také odliSné zachyceni nakladu
plynoucich z poskytnutych slev.

Tyto odliSnosti eliminuje nové vydany IFRS 15 sjednocenymi
podminky vykazovani a pouzivanymi metodami. V dusledku toho
vzniknou rozdily mezi ptivodnim vykazovanim vynosu a novym dle IFRS
15 Vynosy ze smluv se zakazniky.

8.1 Oblast informacnich technologii

Oblast informac¢nich technologii (dale jen IT) je v soucasné dobé jednou
z oblasti s dynamickym rlGistem a nezbytnou soucasti zivota kazdého
z nas, protoze pocitace spolecné s nejrazné€jSimi programy jsou
pouzivany kazdodenné jak v ramci bézného zivota, tak pfi praci ve
vSech odvétvi. Jen pocet IT odborniki v Ceské republice se od roku
2000 do roku 2014 zvysil vice nez dvojnasobné z ptivodnich 72 500 na
155 500 IT odbornikt1 v ramci fyzickych osob. (Cesky statisticky ufad,
2015) Co se tyka poctu podnikt v Ceské republice, které poskytuji IT
sluzby, dosSlo od roku 2005 do roku 2013 také k narustu o 4 098
podnikti (z ptivodnich 22 897 na 26 995). (Cesky statisticky ufad, 2015)
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Obr. 4  Vyvoj IT subjekti v CR
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Zdroj: Zpracovano na zakladé idajii z Ceského statistického tifadu.

Nejvice rostoucimi firmami jsou v Ceské republice pravé firmy
zabyvajici se vyvojem softwaru. (E15, 2014) Dle analyzy z priloh
UcCetnich zavérek IT firem jsou nejcastéjSimi situacemi poskytovani
licenci pro vyuzivani softwaru (mutiZe jit napfiklad o antivirové programy,
ucetni softwary, apod.), dale se casto jedna o dlouhodobé zakazky
spadajici do vice ucetnich obdobi, které maji vysokou smluvni cenou
a softwaru jsou vyvijeny na miru dle pozadavku klientt. Pravé na tyto
priklady se autorka pokusi modelovat typické situace pro znazornéni
aplikace IFRS 15.

Prvni pfipad zobrazuje zmény zpusobené zavedenim jiného postupu
vykazovani licenci na oblast vyvoje softwaru na miru, coz je stézejni
¢innosti firem zabyvajicich se vyvojem softwaru. Druhy pripad zobrazuje
naro¢nost pfi alokaci transakéni ceny na jednotliva plnéni smlouvy.
Aplikace probéhne napfiklad na prodeji licenci ucetnich nebo
antivirovych softwart, které jsou firmami roéné prodavany ve vysokém
poctu.

8.1.1 Situace 1

Spolecnost ALFA, ktera se zabyva vyrobou softwaru, podepsala
1. 1. 2014 sklientem K1, se kterym jiz v pfedchozich Iletech
obchodovala, smlouvu. Predmeétem smlouvy je vyvinout centralni
informacni systém presné dle stanovenych pozadavku klienta. Soucasti
plnéni je také instalace do hardwarového zarizeni klienta a proskoleni
uzivatell systému, dale také poskytnuti licence (k uzivani softwaru) po
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dobu dvou let od podepsani posledniho predavaciho protokolu. Plnéni
smlouvy bude probihat ve 3 fazich:

®* prvni cast musi byt dokoncena a predana 1. 11. 2014 (na tuto
cast pripada 30 % z celkové ceny),

®* druha cast 1. 11. 2015 (35 % ceny),

e treticast 1. 11. 2016 (35 % ceny).

Celkova cena smlouvy byla stanovena na 37 000 000 K¢ (bez DPH),
na jednotliva plnéni pfipadalo:

* vyvoj systému 23 000 000 Ke,
* instalace, Skoleni 10 000 000 Ke,
* licence 4 000 000 Ke.

Pribéh platby byl dohodnut na splatky na bankovni ticet firmy ALFA
vzdy na konci roku (prvni rok 25 % celkové ceny, dalsi roky 37,5 % K¢
celkové ceny). Urokova mira pro diskontovani ¢ini 5,4 %!l. Pfedani
softwaru bude probihat po splnéni jednotlivych fazi soucasné
s podepsanym predavacim protokolem, ktery potvrzuje splnéni
technickych specifikaci a prevod vlastnického prava a nebezpeci Skody
na klienta. Celkové predpokladané naklady na vyvoj softwaru, instalaci
a Skoleni jsou 25 mil. Ké. VySe vynalozenych nakladd v prvnim roce
vyvoje byla 7 mil. K¢, v druhém a tfetim roce po 9 mil. K¢.

Dalsi informace: hodnota celkovych aktiv podniku je 926 180 tis. K¢,
vlastni kapital 526 638 tis. K¢, zisk pred zdanénim 107 322 tis. K¢,
a zisk po zdanéni 92 043 tis. K¢, sazba dané z prijmu je 19 %.

Reseni

Postup dle IAS 11

V soucasné dobé spada vyvoj softwaru do I[IAS 11 jako smlouva
o zhotoveni.

V pribéhu vyvoje informa¢niho systému bude dochazet
k vykazovani vynosu na zakladé metody procenta rozpracovanosti, kde
procento dokonceni bude stanoveno metodou cost-to-cost (vynalozenych
nakladt).

Procento dokonceni v roce 2014 je: 7000999 _ )28 => 28 %
25000000
V roce 2015 pak: 7000900+ 9090090 — 0,64 => 64 %

25000000

11 Sazba byla stanovena jako prumérna hodnota z aktualné nabizenych produktt
komerénich bank a informaci zjisténych pfimym dotazovanim v konkrétnich
komerénich bankach. Toto dotazovani probihalo prostfednictvim e-mailu.
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7 000 000 + 9000000+ 9000000
V roce 2016 pak: =1=>100%
25000000

Vynos plynouci z poskytnuté licence musi byt zuc¢tovan v souladu
s IAS 18 a musi byt dodrzen akrualni princip. Jelikoz castka pfipadajici
na licenci je oddélitelna a Cini 4 mil. K¢ a sluzba bude probihat az po
celkovém predani systému, musi byt tato castka odectena z celkové
transakéni ceny a vynos z licence vykazan v prislusnych letech.

4 000 000
2%x12

x 2 =333333 K¢

Vynosy z licence pro rok 2016 jsou ve vysSi:

4000000
2x12

Pro rok 2017 to bude: x 12 =2000004 K¢

4000000
2X12

Pro rok 2018 to bude: x 10 = 1666 663 K¢

Aby byl dodrzen princip vérného a poctivého zobrazeni skutecnosti,
musi byt sjednané odlozené platby prevedeny diskontovanim na
soucasnou hodnotu. Pred diskontovanim bude jeSté odectena castka
pfipadajici na licenci, aby nedoslo ke dvojimu uznani vynosu (z plateb
v prvnich letech kontraktu a podruhé v letech trvani licence). Pro
diskontovani je pouzit vzorec ¢. 1.

Tab. 5 Soucasna hodnota splatek u IAS

Rok Splatka Soucasna hodnota
2014 8 250 000 7 827 324
2015 12 375 000 11 139 456
2016 12 375 000 10 568 744
Celkem | 33 000 000 29 535 524

Nyni budou pouzity vypoctené koeficienty procenta dokonceni pro
stanoveni vySe uznatelnych vynosu:

e 2014:0,28x 29535524 =8269947 K¢
e 2015:0,64%x29535524 —8269947 = 10 632 788 KC
e 2016:1x28072 131 —8269947 — 10632788 = 10632788 KC

Nasleduyjici tabulka obsahuje shrnuti, jak bude probihat vykazani
vynosu a nakladl v jednotlivych letech.
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Tab. 6  VySe vykazanych vynost a nakladt dle soucasnych IAS
Vyse vykazanych Vyse vykazanych

Rok . . g . . -

vynosu v K¢ nakladu v K¢
2014 8 269 947 7 000 000
2015 10 632 788 9 000 000
2016 10 966 121 9 000 000
2017 2 000 004
2018 1 666 663
Celkem 33 535 524 25 000 000

Nyni je nutné vypocitat hodnoty ukazateltl rentability ROA a ROE
v jednotlivych letech. Pro zjednoduSeni bude abstrahovano od ostatnich
ucetnich operaci. Celkova vyfakturovana a uhrazena castka
v jednotlivych letech byla: prvni rok 9 250 tis. K¢, druhy a treti rok
13 875 tis. K¢. Pri vypoc¢tu hodnoty ROA ptivodni zisk pred zdanénim
zvySime o hodnotu vykazanych vynosti a snizime o naklady a hodnotu
celkovych aktiv zvySime o hodnotu fakturované a uhrazené castky. Pro
rok 2014 bude mit ukazatel ROA po pouziti vzorce ¢. 2 hodnotu:

107 322 000+8 269 947—7 000 000
926 180 000+9 250 000

ROA =

x 100 = 11,61 %

U vypoctu ROE bude pouzit vzorec ¢. 3 a piivodni Cisty zisk se navysi
o vykazany vynos snizeny o prislusné naklady a o dan z pfijmu,
hodnota vlastniho kapitalu ztustane stejna:

~ 92043000 + (1 —0,19) x (8269947 — 7 000 000)

ROE 526 638 000

x 100 = 17,67 %

Stejny vypocet byl proveden i pro nasledujici roky a vysSly hodnoty
uvedené v nasledujici tabulce. Tyto hodnoty budou nasledné porovnany
s hodnotami ukazatelt po aplikaci postupu dle IFRS 15.

Tab. 7 ROA, ROE u IAS
Rok 2014 2015 2016 2017 2018
ROA v % 11,61 11,59| 11,63| 11,05| 11,01
ROEv % | 17,67 17,73| 17,78| 17,79| 17,73

Postup dle IFRS 15

Pfi uzavreni smlouvy vznikl firmé ALFA zavazek poskytnout sluzbu.
Zavazek se bude snizovat trfemi dil¢imi dodavkami sluzby dle
domluveného harmonogramu. Bude pouzit pétistupnovy model:
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1. Identifikace smlouvy — musi byt posouzena pozadovana kritéria na
smlouvu. Pripad splnuje vSechna potrebna kritéria, proto lze pouzit
postup dle IFRA 15.

Tab. 8 Splnéni podminek IFRA 15

Podminka Splnéni | Poznamka
Schvaleni zucastnénymi
stranami, pisemna nebo ustni | ano 1. 6. 2014, pisemné
forma
Identifikace prav smluvnich p?depsar}l
stran pfi prevodu zbozi/sluzby ano pfedavaciho
protokolu
37 mil. K¢ v ro¢nich
Urceni platebnich podminek ano splatkach na

bankovni Gicet

Pravdépodobnost obdrzeni

protiplnéni ano dlouhodoby klient

2. Identifikace plnéni:
* vyvoj centralniho informacniho systému,
* proskoleni uzivateltl a instalace do hardwarového zafrizeni klienta,
* licence k uzivani.

3. Stanoveni ceny transakce — cena transakce je stanovena jako fixni
c¢astka ve vysi 37 mil. K¢. Z duvodu odlozenych plateb je zde take
nutné diskontovat splatky. Vypocet diskontovani probéhne stejné
jako v predchozim postupu, rozdil nastava pouze v tom, Ze prti
diskontovani nebude od celkové ceny odectena hodnota pripadajici
na licenci (zdivodnéni na nasledujici strané).

Tab. 9 Soucasna hodnota splatek u IFRS 15

Rok Splatka Soucasna hodnota
2014 9 250 000 8 776 091
2015 13 875 000 12 489 693
2016 13 875 000 11 849 804
Celkem | 37 000 000 33 115 588

4. Alokace ceny transakce — rozdéleni ceny bylo ve smlouvé stanoveno
na:
* vyvoj systému 23 mil. K¢
e instalace, Skoleni 10 mil. K¢
* licence 4 mil. K¢
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5. Vykazani vynost - zde dochazi k vykazani vynost postupné v dobé
splnéni (predani na zakladé predavaciho protokolu) prvni, druhé
a treti faze a to v takové vysi protiplnéni, ktera byla pro danou fazi
stanovena.

Vynos 4 mil. K¢ plynouci z licence uzce souvisi s poskytnutou
sluzbou (nejedna se tedy o odliSnou sluzbu), a proto bude rozpoznan,
jak je uvedeno v IFRS 15 odstavci B54, spolecné s ostatnimi sluzbami
sjednanymi ve smlouvé postupné v prubéhu trvani smlouvy. Zde
nastava vyznamna odliSnost od pfredchoziho postupu v souladu se
soucasné platnymi IAS.

V roce 2014 probéhne dokonceni a prfedani prvni faze vyvoje
softwaru, na kterou pripada 30 % z celkové transakéni ceny, tj. 11 100
tis. K¢. Prestoze vyfakturovano a uhrazeno bylo pouze 9 250 tis. K¢,
vykazano jako vynos bude 9 934 676 K¢ (30 % z 33 115 588), protoze
prvni ¢ast vyvijeného systému a kontrola nad produktem byla fakticky
prevedena na zakaznika a tim byla splnéna podminka pro vykazani
vynosu. Tato situace, kdy doSlo drive k prevodu sluzby na zakaznika
pfed platbou v plné vysSi odpovidajici za prvni cast systému, je
pohledavkou firmy vaci klientovi ve vysi 1 850 tis. K¢ a ta musi byt
zvetrejnéna v UcCetnich vykazech.

V roce 2015 celkova castka vystavenych a uhrazenych faktur cCini
13 875 tis. K¢, ale smluvni ¢ast protiplnéni pfipadajici na druhou cast
softwaru, ktera byla predana zakaznikovi, c¢ini 12 950 tis. K¢
(35 % z 37 mil. K¢), hodnota vykazanych vynosu je 11 590 456 K¢
(35 % z 33 115 588). Nyni je situace opacna nez v roce 2014, tj. vznikl
zavazek TUcCetni jednotce vuc¢i klientovi (snizila se pohledavka
z predchoziho roku) ve vysi 925 tis. K¢.

V nasledujicim roce 2016 je situace stejna jako v roce 2015, ¢ili vyse
uznatelnych vynosu je 11 590 456 K¢, zvysil se zavazek o 925 tis. K¢,
doslo k vyrovnani pohledavky z roku 2014, k tthradé celkové transakéni
ceny a prevedeni posledni ¢asti vyvijeného softwaru na zakaznika.
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Tab. 10 VySe vykazanych vynostl a nakladt dle IFRS 15

Fakturovano | Vyse vykazanych Vyse vykazanych
v K¢ vynosu v K¢ nakladu v K¢

2014 9 250 000 | Pfedana 1. faze vyvoje 7 000 000
9934 676

2015| 13 875 000 | PTedana 2. faze vyvoje 9 000 000
11 590 456

2016| 13 875 000 | Pfedana 3. faze vyvoje 9 000 000
11 590 456

Celkem | 37 000 000 33 115 588 25 000 000

Nyni opét provedeme stejnym zpusobem vypocet ukazatel
rentability ROA a ROE ve vSech letech, jen aktualizujeme vySi
vykazanych vynosu, vysledky obsahuje nasledujici tabulka.

Pro rok 2014:

Ao 107 322 000 + 9934 676 — 7 000 000 % 100 = 11.79 %
N 926 180 000 + 9 250 000 - i

o _ 92043000 + 0,81 X (9934676 ~7000000)
= 526 638 000 S

Tab. 11 ROA, ROE u IFRS 15

Rok 2014 | 2015 | 2016 | 2017 | 2018
ROAv% | 11,79 11,69| 11,69| 11,59| 11,59
ROEv % | 17,93| 17,88| 17,88| 17,48 17,48

Porovnani obou postupiu

Nyni je na misté oba provedené postupy rozpoznani vynosu porovnat.
To zobrazuje nasledujici graf. Na prvni pohled je zfrejmé, ze velky rozdil
nastal v letech 2014, 2017 a 2018. Rozdil je zptisoben jinym vykazanim
poskytnuté licence. V souladu s IAS 18 nastalo vykazani vynosu az
v poslednich dvou letech ve vysSi 2 mil. K¢ a 1,66 mil. K¢, zatimco podle
IFRS 15 byly nulové, protoze byly vykazany v prubéhu trvani smlouvy.
Oproti tomu v roce 2016 se hodnoty obou postupt nejvice pfiblizily.
Tim v pripadé pouziti IFRS 15 dojde k drivéjsSimu vykazani vySSi
hodnoty vynosu.
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Obr. 5 Porovnani vynosu dle IAS 11 a IFRS 15
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Dulezitym aspektem je, jak jednotlivé postupy ovlivnily vykonnostni
ukazatele. Po provedeni analyzy vySe uvedenych vysledkt je ziejmé, ze
skutecneé vznikly rozdily mezi ukazateli rentability ROA a ROE.

V pripadé ukazatele ROE je prubéh velmi podobny jen s malym
rozdilem mezi hodnotami. AvSak v prvnich letech kontraktu je vySsi
hodnota ukazatele u postupu dle IFRS 15. Nicméné v roce 2016 doslo
k vyrovnani hodnot a nasledné nastal razantni pokles ROE. U postupu
dle IFRS 15 byl pokles vysoky. Dle soucasné platnych IAS doSlo
k pozvolnému narustu a nasledné opét k poklesu ROE. Tento pokles je
dusledkem toho, ze u IAS byla v letech 2017 a 2018 rozpoznana licence,
zatimco v pripadé IFRS 15 byla rozlozena rovnomeérné v predchozich
letech. Tato skuteCnost zpusobila, ze hodnoty ukazatele v pfipadé
postupu dle IAS pfevySily hodnoty u IFRS 15. Dale muzeme fici, ze se
zvySujici se dobou kontraktu se budou rozdily ukazateli na zacatku
kontraktu zvySovat. To 1ze nazvat jako dopfedné vykazovani.

Co se tyka ukazatele ROA, ten byl u postupu dle IAS 11
podhodnocen po celou dobu kontraktu. To znamena, Ze pfi porovnavani
spolecnosti s ostatnimi podnikatelskymi subjekty byla firma ALFA
znevyhodnéna. Hodnota ROA signalizovala pro investory niz§i
rentabilitu aktiv, coz by pfi srovnavani s konkurenci mohlo mit
negativni dopad na rozhodovani investoru pfi vybéru subjektu, do
kterého budou investovat. Postup dle IFRS 15 by mél ovlivnit hodnoty
finan¢nich ukazatelt1 tak, aby lépe odpovidaly skutecnosti.
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Obr. 6 Porovnani ukazatelt
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8.1.2 Situace 2

Spolecnost BETA je prodejcem vlastniho produktu a to ucetniho
softwaru.

Spoleénost BETA 1. 1. 2015 wuzavrela s klientem K2 licenc¢ni
smlouvu, jejimz plnénim je dodani uicetniho programu v kompletni verzi
pro pét klientovych pocitacti plus podpora (ta zahrnuje aktualizace
programu a podporu v pfipadé vyskytu jakychkoli problému se
softwarem po celou dobu trvani smlouvy) na dva roky od data uzavrieni
smlouvy. Po uplynuti této doby bude nutné pro prodlouzeni platnosti
licence uzavfit novou smlouvu. Ve stejny den probéhla thrada faktury
i predani licencniho kédu pro aktivaci produktu. Celkova smluvni cena
je stanovena na 50 000 K¢ bez DPH.

Informace pro vypocet finan¢nich ukazatel(:
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* zisk pred zdanénim: 53 221 tis. K¢,

* zisk po zdanéni: 43 239 tis. K¢,

* hodnota aktiv celkem: 353 016 tis. K¢,

* hodnota vlastniho kapitalu: 208 443 tis. K¢,

* sazba dané z prijmu: 19 %.
Reseni

Postup dle IAS 18

U vynosu plynoucich ze sluzeb se postupuje dle IAS 18 a vynos bude
rozpoznavan od prvniho dne platnosti licence. Soucasné bude
rozpoznan jak vynos z licen¢nich poplatkt, tak i vynos ze sjednané
podpory, protoZze se jedna o spojené transakce a castka za podporu je
neoddélitelna. Musi byt dodrzen akrualni princip.
Celkova castka 50 000 K¢ bude rozdélena do dvou let a vynos

vykazovan postupné:

e vroce 2015 ve vysi 25 000 K¢,

e vroce 2016 ve vysi 25 000 K¢.
Hodnoty vypoctenych ukazateltl zobrazuje nasledujici tabulka.

Tab. 12 ROA, ROE

v % 2015 2016
ROA | 15,0810 | 15,0832
ROE | 20,7535 | 20,7535

Postup dle IFRS 15
Aplikace pétistupnového modelu:
1) Identifikace smlouvy - pisemné uzaviena smlouva splnujici
vSechny nalezitosti dle IFRS 15.
2) Identifikace plnéni — zde je nutné oddéleni jednotlivych plnéni
smlouvy:
e licence k uzivani,
* podpora.

3) Stanoveni ceny transakce — celkova cena transakce sjednana ve
vysi 50 000 Ke.

4) Alokace ceny transakce — zde je nutné alokovat transakcéni cenu
na jednotliva plnéni smlouvy. Jelikoz smlouva neobsahuje, jaka
cast ceny prislusi kazdé sluzbeé, bude pouzita metoda samostatné
prodejni ceny zjiSténé provedenim pruzkumu trhu s tcetnimi
softwary. Bylo zjiSténo, ze v pruméru se samostatna prodejni cena
takového programu pohybuje na trhu okolo 38 000 K¢ na dva
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roky, podpora 7 000 K¢ na 1 rok. Alokace transakcni ceny pak

bude:
« licence 36 538 K& (" + 50 000),
« podpora 13 462 K& (———""—— 50 000).

Po prfepoctu hodnot na jeden rok:
licence 18 269 K¢,
podpora 6 731 Kc¢.

5) Vykazani vynosu - licence je charakteru neodlisné sluzby, protoze
je uzce spojena s druhou poskytnutou sluzbou - podporou, proto
bude vynos rozpoznan spolecné od prvniho dne predani softwaru
a dodrzen akrualni princip.

2015: 18269 + 6731 = 25000 K¢

2016: 18269 + 6731 = 25000 K¢
Hodnoty ukazateltl rentability v pripadé IFRS 15 jsou:

Tab. 13 Ukazatelé IFRS 15

v % |2015 2016
ROA | 15,0810 | 15,0832
ROE | 20,7535 | 20,7535

Porovnani obou postupu

Nasledujici graf zobrazuje porovnani vyslednych vysi vykazanych
vynosu a hodnot ukazateltl z predchozich vypoctti a lze vidét, ze jsou
naprosto shodné. Prestoze byla v postupu dle nového IFRS 15 pouzita
jina metodika vypoctu pro uznani vynosu, v hodnoté vykazanych
vynosu nevznikl zadny rozdil. Tento priklad zobrazuje, ze implementace
IFRS 15 zpusobi pro ucetni jednotky vysS§i narocnost na postup
stanoveni vySe uznatelnych vynosu. Klade dtGraz na presnéjsi
vykazovani, praci s odhady a zverejnovat v ucetnich vykazech vice
informaci. Tato narocnost roste také s mnozstvim uzavienych smluv
s klienty.
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Obr. 7 Porovnani vysledkt
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8.2 Oblast telekomunikaci

Zasadni zménu v oblasti telekomunikaci prinasi implementace
nového IFRS 15 s povinnosti oddélovat jednotlivé polozky smlouvy
a alokovat cenu na jednotliva plnéni. Tyto zmeény jsou obsazeny ve
druhém a ¢tvrtém kroku pétistupnového modelu. Pricemz soucasny IAS
18 neobsahuje postup pro vice druhti plnéni.

Mezi vedouci telekomunikac¢ni spolec¢nosti na ¢eském trhu patfi O2
Czech Republic a.s., T-Mobile Czech Republic a.s. a Vodafone Czech
Republic a.s. Jak z poslani téchto firem vyplyva, typickymi situacemi,
které generuji jejich vynosy, jsou smlouvy uzavirané s klienty na
poskytnuti hlasovych tarifti, pfipojeni k internetu, televizni pfipojeni,
mobilni internet, prodej mobilnich telefoni, modemt a dalSiho
prislusenstvi.

Nasledujici priklady ukazi zmény zpusobené aplikaci metod dle
IFRS 15. Na prvnim pfikladu budou zobrazeny zmény zpusobené
povinnosti alokovat transakéni cenu a v druhém pfipadé zmény
zpusobené jinym zachycenim nakladi na ziskani klienta pomoci
zprostredkovatele.
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8.2.1 Situace 3

Zakaznik Z3 si 1. 3. 2016 sjednal v prodejné telekomunikacni
spolecnosti GAMA nakup tabletu Lenovo spolecné s mobilnim
internetem 10 GB. Aby na tablet obdrzel zvyhodnénou cenu, musi
podepsat smlouvu na dva roky. Cenova nabidka je nasledujici:

e 649 K¢ mésicni poplatek za mobilni internet,

e 6 495 K¢ cena tabletu.

Fakturace a jejich uhrada za internet bude probihat mésic¢né. Tablet
Ucetni jednotka poridila pravdépodobné za 6 000 K¢. Primérna cena
tabletu na trhu je v dobé uzavieni smlouvy okolo 9 000 K¢ a cena
internetu stejnych specifikaci 800 K¢. V prikladu bude pro zjednodusSeni
abstrahovano od variabilniho plnéni v podobé cerpani sluzeb nad ramec
tarifu.

Reseni

Soucasny postup

Jak jiz bylo zminéno v kapitole Cislo 4, v soucasnosti telekomunikacni
spolec¢nosti vykazuji vynosy podle prijatych plateb od zakaznika na
zakladé postupné fakturace k poskytnuté sluzbé. Pri sjednani nakupu
bude jednorazové vystavena faktura na uhradu tabletu a meésicni
poplatek za internet, celkem 7 144 K¢. Kazdy nasledujici mésic bude
vystavena a uhrazena faktura za internet ve vysi 649 K¢. Celkem za rok
2016 jsou vykazany vynosy ve vysSi 12 985 K¢, vroce 2017 celkem
7 788 K¢, vroce 2018 pouze 1298 Ké. Castka 6 000 K& nabyva
charakteru nakladt na prodané zbozi.
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Tab. 14 Situace 3 — Vynosy dle souc¢asnych postupu

Datum Operace Vynos (K¢)
1. 3. 2016 | Uskutecnéni nakupu | 6 495 + 649 =7 144

1.4.- 1. 12. 2016 | Mésicni fakturace 9*649 = 5 841
internetu

Celkem vynosy za rok 2016 12 985

2017 — 1. 12. 2017 | Mesicni fakturace 12 * 649 = 7 788
internetu

2018 1. 2, 2018 | Mesicni fakturace 2 * 649 = 1 298
internetu

Celkem vynosy za kontrakt 22 071

Postup dle IFRS 15
Pétistupnovy model pfinas§i narocnéjsi postup, zejména musi byt
stanovena celkova transakéni cena, ktera bude nasledné alokovana na
bazi relativnich realnych hodnot.
1) Identifikace smlouvy — pisemné uzaviena smlouva splnujici vSechny
nalezitosti dle IFRS 15.

2) Identifikace plnéni — urceni jednotlivych plnéni smlouvy:
e tablet — prodej zbozi,
e mobilni internet — poskytnuti sluzby.

3) Stanoveni ceny transakce — celkova cena transakce je 22 071 K¢
(6 495 + 12 * 649).

4) Alokace ceny transakce - stejné jako u pfikladu Situace 2, je
v tomto kroku modelu potfeba alokovat celkovou transakéni cenu
na jednotliva plnéni smlouvy. Samostatna prodejni cena tabletu je
9 000 K¢, mobilni internet 800 K¢ meésicné (za celou dobu transakce
800 * 12 = 19 200 K¢). Alokace transakc¢ni ceny na bazi realnych
hodnot pak bude:

9000
9000+19 200

* tablet 7 044 K& ( 22 071),

19200

e mobilni internet 15 027 K¢& (m

x22 071).
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5) Vykazani vynosu — vynosy budou postupné vykazany na zakladé
vySe vypoctené realné hodnoty.

15027
24

=7670K¢

2016: pfi uzavreni smlouvy: 7 044 +

nasledujici meésice: 9%626 =5634 K¢
celkem vykazané vynosy: 7670+ 5634 =13 304 K¢
2017: 12%626 =7 512 K¢
2018: 2%626 =1252K¢
Celkem vykazané vynosy za kontrakt: 22 068 Kc¢!?2

Jelikoz je castka vykazanych vynosu v okamziku uzavieni smlouvy
vySS§i nez hodnota prijaté castky, vznika tak smluvni aktivum z prodeje
zbozi ve vysi 549 K¢ (7 044 — 6 495) a z prodeje sluzeb vznikne smluvni
zavazek ve vysi 23 K¢ (649 - 626) snizujici smluvni aktivum. Cely tento
postup znazornuje nasledujici schéma.

Tab. 15 Schéma zati¢tovani postupu dle IFRS 15

Penézni Naklady na
Pohledavka prostredky Zbozi prodané zbozi

1)7144 ‘ 7144 (3 3)7144 ‘6000(2 2)6000

4) 649 649 (5 5) 649
Vynos Vynos Smluvni
ze sluzby za zbozi aktivum
626 (1 7044 (1 1)549 |23 (1
626 (4 23 (4
Legenda

1) Vystaveni faktury na tablet a internet prvni meésic, vznik smluvniho
aktiva a jeho snizeni

2) Vyskladnéni tabletu

3) Uhrada faktury

4) Fakturace nasleduyjici mésice
5) Uhrada mési¢nich faktur

Porovnani vysledku jednotlivych postupu

Jak je vidét z grafu, aplikaci pétistupnového modelu doslo v prvnim roce
ke zvySeni vykazanych vynost, ve druhém roce kontraktu ke snizeni

12 Rozdil 3 K¢ oproti celkové transakéni cené je zptisoben zaokrouhlovanim v pribéhu
vypoctu.
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a v poslednim roce se hodnoty dle obou postuptl sobé nejvice priblizuji.
To ma nasledné vliv i na hodnotu ukazateli ROA i ROE, protoze dos§lo
ke zméné hodnot na vynosovych uctech oproti hodnotam v prvnim
postupu. Nadhodnocena hodnota ukazateli v prvnim roce muze ovlivnit
rozhodovani investorua. Jelikoz se jedna o stejnou operaci jen s jinym
postupem zauctovani, je nezbytné pro spravné porozumeéni uvadét ve
financ¢nich vykazech podrobnéjsi informace, jaky model uctovani je
pouzit a ze pravé z toho dlivodu nastavaji rozdily.

Tab. 16 Porovnani vykazanych vynosu

14000 -

12000 A

10000 +

8000 m Soudasny
postup

6000 -

M IFRS 15
4000

2000 A

2016 2017 2018

Zde byla znazornéna vyssi naro¢nost na postup vykazovani vynosu
a s tim souvisejici rozdily v rozpoznanych vynosech.

Dalsi rozdil by nastal, pokud by si spolecnost GAMA uctovala
aktivacni poplatek. Ten by byl dle IFRS casoveé rozlozen do vsSech
ucetnich obdobi po dobu trvani kontraktu.

8.2.2 Situace 4

Telekomunikacni spolecnost DELTA nabizi pripojeni k internetu
a k tomu WiFi modem. Pofizovaci cena modemu je 1 000 K¢,
samostatna prodejni cena na trhu je 1 500 K¢. Cena WiFi modemu pro
zakaznika v ramci nabidky je 500 K¢, meésicni poplatek za pripojeni
k internetu ¢ini 1 200 K¢, sluzba je poskytnuta na dobu dvou let,
fakturace a jeji Uhrada probiha meési¢né.

Zajem o tuto nabidku ma zakaznik A, ktery uskutecni nakup
1. 1. 2015 primo na prodejné, a zakaznik B, ktery si pofidi pfipojeni
k internetu také 1. 1. 2015 ale pres zprostfedkovatele. Zprostredkovateli
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nalezi od spolec¢nosti DELTA za uskutecnéni prodeje provize 2 000 K¢.
Pro zjednoduSeni bude pfiklad abstrahovan od aktivac¢nich poplatktl
a od casové hodnoty penéz.

ResSeni

Soucasny postup

Pfi postupovani podle soucasnych postupu v pripadé primého prodeje
bude vynos vykazan v okamziku uskutec¢néni ve vysi 500 K¢, coz je
vynos z prodaného zbozi (modemu) a kazdy nasledujici mésic poplynou
vynosy ze sluzby (pfipojeni k internetu) ve vysi 1 200 K¢. Za rok 2015 to
¢ini celkem 14 900 K¢, za rok 2016 pak 14 400 K¢. Provize
zprostredkovateli se zde nevyskytuje.

U nepfimého prodeje je provize uhrazena zprostredkovateli
vykazana jako naklad k okamziku uskutec¢néni prodeje. Dale je vidét, ze
u této varianty dosahuje spolecnost DELTA nizsiho zisku. To je
zobrazeno v nasledujici tabulce.

Tab. 17 Soucasny postup

B Pfimy prodej Nepfimy prodej
v K¢

2015 2016 | Celkem 2015 2016 | Celkem
Vynos — modem 500 500
Vynos — internet 14 400| 14400 28 800| 14 400| 14 400| 28 800
Vynosy celkem 14 900| 14 400| 29 300 14 400 14 400| 28 800
botizen: modema | 1 000 1000
Naklad - provize 0 1 200 1200
Naklady celkem 1 000 Ol 1000| 1200 Ol 1200
HV z kontraktu 13900| 14 400| 28 300 13 200( 14 400| 27 600

Postup dle IFRS 15
Pti aplikaci postupu IFRS 15 v pripadé primého prodeje musi byt vynos
vykazan na bazi relativni realné hodnoty, jejiz vypocet je stejny jako
v predchozim pfikladu. V dusledku toho je zde prvni rok kontraktu
vykazan vyssi vynos a vznika smluvni aktivum.

V pripadé nepfimého prodeje zde nastava vyznamna odliSnost
v zachyceni nakladd spojenych s vyplacenou provizi. Dle IFRS 15 je
provize klasifikovana jako prirtstkovy naklad, ktery musi byt
kapitalizovan (zahrnut do aktiv spolec¢nosti). Do nakladu se tato polozka
dostane az formou potupné amortizace. To vSe je zachyceno
v nasledujici tabulce.
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Tab. 18 Postup dle IFRS 15

5 Prfimy prodej Nepfimy prodej

v K¢

2015 2016| Celkem 2015 2016 | Celkem
Vynos — modem 1450,5 1 450,5
Vynos — internet 13924,7| 13924,7(27 849,5| 14 400| 14 400| 28 800
Vynosy celkem 15375,2| 13924,7 29 300| 14 400| 14 400| 28 800
Naklady na 1 000 1 000
pofizeni modemu
Naklad - provize 0 0
Naklad -
amortizace 600 600| 1 200
provize
Naklady celkem 1 000 0 1 000 600 600( 1200
HV z kontraktu 14 375,2| 13924,7 28 300| 13 800| 13 800| 27 600

Porovnani postupi

Pfi srovnani jednotlivych vysledka vidime, ze rozdil byl zptsoben
vykazanim vynost na bazi realné hodnoty, kapitalizaci provize a jeji
nasledné amortizace. Ve tfeti ¢asti nasledujici tabulky je pfesné videét,
ve kterych polozkach doslo ke zméné a v jaké vysSi. Aplikaci IFRS 15
budou u pfimého prodeje v prvnim roce kontraktu vykazovany vySsi
vynosy nez pfi pouziti soucasnych postupl, toto navySeni bude
vdruhém roce vyrovnano. V pfipadé nepfimého prodeje nebude
ovlivnéna vySe vykazanych vynosu, ale nakladl, které misto vykazani
pouze jednorazové v prvnim roce, budou rozlozeny prostfednictvim
amortizace rovnomérné do obou let. V pfipadé pfimého prodeje dojde
k ovlivnéni ukazateld ROA a ROE a to v prvnim roce k jejich ruastu,
naopak v druhém roce k poklesu. Co se tyka nepfimého prodeje,
hodnoty ukazateltl se v prvnim roce zvySily a ve druhém klesy o stejnou
hodnotu jako nejprve vzrostly. Vzniklé rozdily jsou velmi nizké castky,
nicméné pfi zohlednéni mnozstvi uzavienych smluv se bude jednat
o vyznamné vysoké hodnoty. To bude konkrétné znazornéno v dalsi
kapitole Diskuze.
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Tab. 19 Porovnani vysledkt postupti

Prfimy prodej H Nepfimy prodej

v K¢ Soucasny postup

2015 2016 | Celkem 2015 2016 | Celkem
Vynosy 14 900 14 400 29 300 14 400| 14 400 28 800
Naklady 1 000 0 1 000 1 200 0| 1200
HV 13 900 14 400 28 300 13 200| 14 400| 27 600
ROA 37,88 39,27 36,47| 39,27
ROE 76,30 78,32 73,46| 78,32

IFRS 15
Vynosy 15 375,25| 13 924,75 29 300| 14 400| 14 400 28 800
Naklady 1 000 0 1000 600 600 1200
HV 14 375,25| 13924,75 28 300 13 800| 13 800 | 27 600
ROA 38,83 38,31 37,68 38,06
ROE 78,22 76,40 75,89| 75,89
Rozdily v hodnotach

Vynosy 475,25 -475,25 o 0 0 0
Naklady 0 0 0 -600 600 0
HV 475,25 -475,25 0 600 -600 0
ROA 0,95 -0,96 1,20 -1,21
ROE 1,92 -1,92 2,43| -2,43
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9 Diskuze

Vydani prvniho pracovniho navrhu nového standardu a s nim navrhu
na sjednoceni vykazovani vynosu v jednom okamziku pro vSechny
ucCetni jednotky by znamenalo razantni zmeény ve vysSi vykazanych
vynosu zejména v odvétvich jako stavebnictvi, strojirenstvi nebo vyvoje
softwaru. Tento zpusob byl vSak na zakladé rozsahlych pripominek
zruSen a v dalSim navrhu standardu opét umoznén postup uznavani
vynosu v case. Tim doslo i ke snizeni ptivodné ocekavanych zasadnich
rozdild ve vySi vykazanych vynost. Nicméné 1 presto zmény
v metodickych postupech, které IFRS 15 prinasi, zptsobi rozdily. To
bylo ovéreno v predchozi kapitole. Pro zjiSténi dopadu implementace
IFRS 15 ve vybranych odvétvi je nyni potreba vysledky z individualnich
priklad® zobecnit.

Co se tyka situace 1, z nasledujici tabulky lze prehledné vidét, ze
doslo k vyznamnym rozdilim. Firmy zabyvajici se vyvojem softwaru na
zakazku uzaviraji za dané ucetni obdobi smlouvy pouze v malém
mnozstvi, napf. v fadech jednotek nebo desitek (s dobou trvani na
nékolik let), avSak s vysokou smluvni cenou. A proto lze vyznamné
rozdily zptsobené aplikaci IFRS 15 pozorovat jiz na jedné smlouvé.
Tabulka ¢. 20 zobrazuje relativni vyjadfeni vzniklého rozdilu vzhledem
k celkové smluvni castce. Jedna se o rozdil od 1,69 % do 5,4 %,
pramérné rozdil ¢inni 3,7 % transakéni ceny smlouvy (tedy 1,37 mil.).

Tab. 20 Zobecnéni vysledku ze situace 1

Rok Vyse vykazanych vynostu v K¢ dle: Rozdil v K& Relativni‘ vyjadreni
IAS IFRS 15 rozdilu [%]

2014 8 269 947 9934676 1 664 729 4,50

2015 10 632 788 11590456 957 668 2,59

2016 10 966 121 11590456 624 335 1,69

2017 2 000 004 0 -2 000 004 5,41

2018 1 666 663 0 -1 666 663 4,50

V modelovém prikladu situace 2 byla zobrazena naro¢nost postupu
stanoveni vySe uznatelnych vynosu, ktery pfinasi novy IFRS 15. Tento
narocny postup zasahne vSechny kontrakty, kde se vyskytuje vice
plnéni, protoze na kazdé z nich musi byt presné alokovana pfislusna
cast transak¢éni ceny. Viceprvkové smlouvy se vodvétvi IT
a telekomunikaci vyskytuji na dennim poradku. V duisledku toho budou
mit spoleénosti povinnost se vice vénovat odhadiim a také vySeni
pozadavkit na kvalifikaci pracovnikta, ktefi maji tuto c¢innost
v kompetenci.
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Z nasledujici tabulky lze vidét, ze rozdily vzniklé ve vysledcich ze
situace 3 Cini v relativnim vyjadfeni primérné 1 % z transakéni ceny
kontraktu, tj. priblizné 221 K¢. Konkrétni hodnota hladiny
vyznamnosti, kterou spolecnost vyuziva v ucCetnictvi, je neverejny udaj.
Nicméné na zakladé tdajt z vyrocni zpravy a uvedené vySe dosazenych
vynosu z telekomunikacni ¢innosti dané spolec¢nosti (44,7 mld. K¢) lze
predpokladat, ze se hladina vyznamnosti muze pohybovat minimalné
v fadech desetitisicti. Absolutni hodnota rozdilu (221 K¢) vyplyvajiciho
z jednoho kontraktu je v porovnani s hladinou vyznamnosti pro tuto
telekomunikacni spolecnost zcela zanedbatelna. Kdyz vznikly relativni
rozdil bude aplikovan na celkové vynosy z telekomunikac¢ni Cinnosti,
vyjde absolutni hodnota rozdilu 447 mil. K¢. Tento vliv lze ovérit také
zohlednénim poctu uzavienych smluv. Telekomunikacni spolec¢nosti
rocné€ uzaviou s klienty smlouvy, jejichz celkovy pocet se za dané ucetni
obdobi pohybuje v radech tisicti. Z vefejné dostupnych informaci bylo
zjiSténo, ze dana spolecnost uzaviela za jedno ucetni obdobi 59 000
smluv na dobu 24 mésic (02 Czech Republic a. s., 2014). Pavodné
vzniklé rozdily v fadech stovek korun pak, pfi zohlednéni poctu klienta,
dosahuji fadd miliont. To jiz neni zanedbatelna castka a ma pro
spolec¢nost vyznamny vliv jak na vysledek hospodareni, tak na financ¢ni
ukazatele, potazmo ekonomicka rozhodnuti externich uzivatelt
Ucetnich vykazu.

Tab. 21 Zobecnéni vysledku ze situace 3

VY S¢ Véfkazetny ch . Relativni
Rok vynosu v K¢ dle: Rozdil vyjadient
Soucasny | ippeqs| VEC | o diu (o)
postup
2016 12985| 13 304 319 1,45
2017 7 788 7 512 -276 1,25
2018 1 298 1 252 -46 0,21

Postup zobecnéni vysledkti situace 4 probéhne stejné jako
v predchozim pfipadé. Prvni z nasleduyjicich tabulek zobrazuje rozdily
zpusobené aplikaci IFRS 15 a druha tabulka tyto rozdily v relativnim
vyjadreni. Je vidét, ze v prvnim roce trvani smlouvy v pfipadé primého
prodeje doslo ke zvySeni vykazané hodnoty vynosu relativné o 1,62 %,
ktera je nasledné ve druhém roce kontraktu vyrovnana niz§i hodnotou
vykazanych vynosti oproti puvodnimu postupu. U nepfimého prodeje
doslo k rozdilu ve vykazanych nakladech o 2,08 % z celkové smluvni
castky. Po zohlednéni 59 tis. noveé uzavienych smluv, by vSak bylo opét
dosazeno rozdilih v fadech milionhi korun, coz pro spolecnost ¢ini
vyznamny rozdil oproti ptivodné pouzivanému postupu.
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Tab. 22 Vysledky ze situace 4
Pfimy prodej Nepfimy prodej
v K¢ 2015 2016 2015 2016
Vynosy 475,25 -475,25 0 0
Naklady 0 0 -600 600
HV 475,25 -475,25 600 -600
Tab. 23 Zobecnéni vysledku ze situace 4
Prfimy prodej Neprimy prodej
v % 2015 2016 2015 2016
Vynosy 1,62 1,62 0 0
Naklady 0 0 2,08 2,08
HV 1,62 1,62 2,08 2,08

Z vysSe uvedenych vysledlt jde vidét, ze nova metodika vykazovani
vynosu zpusobi v absolutnim vyjadfeni pouze minimalni rozdily ve
vykazanych vynosech. V relativnim vyjadreni se jedna o rozdil od
0,21 % do 5,41 % =ztransakéni ceny v zavislosti na specifickych
vlastnostech kontraktu. Jelikoz vybrané modelové situace predstavuji
stézejni c¢innost podnikti, budou se rozdily po zohlednéni objemu
uskutecénénych kontraktl v jejich specifické ¢innosti za dané obdobi
pohybovat v fadech milionti korun ro¢né. To bude mit nasledné vliv na
ukazatele finan¢ni analyzy, na zakladé kterych cerpaji informace
a rozhoduji se externi uzivatelé vykazu. Napriklad v prvnich letech
kontrakti, kdy budou novou metodikou vykazany vysSi vynosy nez
drive, budou mit ukazatelé vy$si hodnotu a nasledné pozitivni vliv na
ekonomické rozhodnuti potencialniho investora.
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Hlavni informaci, ktera zajima externi uzivatele ucetnich vykazu, je
hodnota vysledku hospodareni, kterého dana ucetni jednotka dosahla
svoji hospodarskou ¢innosti v konkrétnim ucetnim obdobi. Postupy pro
sestaveni téchto vykazll se mezi nejvét§imi systémy, aktualné
pouzivanymi ve sveété (US GAAP a IFRS), liSi. Pro sjednoceni téchto
systému byl vydan novy jednotny komplexni standardu IFRS 15 Vynosy
ze smluv se zakazniky, ktery byl cilem konvergencniho projektu IFRS
a US GAAP v oblasti vynosu.

Hlavnim cilem této prace bylo zjiSténi dopadt aplikace nového IFRS
15 u podniku, které poskytuji sluzby v oblasti informacnich technologii
a telekomunikaci. Pro dosazeni tohoto cile byly v prvni casti prace
predstaveny stavajici systémy US GAAP a IFRS a jednotlivé upravy
vztahujici se na rozpoznani, ocenéni a vykazovani vynosu. Provedenou
komparacni analyzou téchto systému byly vymezeny konkrétni
problematické oblasti a rozdily. Prvni navrhy nového standardu vyvolaly
bourlivou diskuzi a reakce z odborné vefejnosti. Z analyzy comment
letters 1ze ocekavat, ze mezi oblasti, na které bude mit implementace
IFRS 15 zasadni dopad, patfi prave IT a telekomunikace. Rady vyslySely
pfipominky a vydaly prepracovany navrh standardu. Druha verze
standardu znovuzavedenim vykazovani vynosu v pribéhu ¢asu zmirnila
dopad na podniky pusobici v téchto oblasti, presto vSak zde vyznamné
rozdily nastanou.

Dale bylo nezbytné provedeni podrobné analyzy finalni verze
standardu, ktera byla vydana 28. 5. 2014. Standard nahrazuje vSechny
dosavadni upravy vykazovani vynosu. IFRS 15 pfinasi nové terminy,
mezi které patfi napriklad povinnost plnit nebo transakéni cena. Princip
standardu spociva ve vykazani vynosu na zakladé prevodu kontroly nad
zbozim nebo sluzbou na zakaznika, ¢imz doslo k nahrazeni momentalné
pouzivané metody procenta dokonceni. Postup dle nového standardu je
zalozen na pétistupnovém modelu, jehoz jednotlivé kroky jsou:
Identifikace smlouvy se zakaznikem, Identifikace plnéni vyplyvajicich ze
smluv, Stanoveni ceny transakce, Alokace ceny transakce na jednotliva
plnéni a Vykazani vynosu v pfipadé plnéni smlouvy. Pomoci téchto péti
fazi ma standard presné zachytit prubéh kontraktu. Velké odliSnosti
v pokynech prinasi zejména krok 2 a 4 a to presnymi instrukcemi pro
urceni jednotlivych prvkt plnéni a pro rozdéleni celkové transakéni
ceny na kazdé z predem vymezenych plnéni u vice prvkovych smluv.
DalSim jeho specifikem je sjednoceni pravidel pro vykazovani vynosu
plynoucich jak z prodeje zbozi, sluzeb, tak z vystavby hmotnych nebo
nehmotnych aktiv. VSechny druhy jsou nazyvany jednotné jako
povinnost plnit. Tim doSlo k nahrazeni mnoha uprav pro specifické
oblasti.
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VSechny nové pokyny, které standard pfinasi, znamenaji pro ucetni
jednotky zmeény. Aplikaci IFRS 15 na modelovych situacich, které
zobrazuji nejcastéjSi hospodarskou c¢innost danych spolec¢nosti, bylo
zjiSténo, kde se zmeény nové metodiky nejvice projevi. V pripadé
softwarovych firem jde zvysledkt vidét, Zze nové pojeti poskytnuté
licence k softwaru vyvijeného na zakazku zpusobi vys$S§i hodnotu
vykazovanych vynost v prvnich letech trvani kontraktu. V relativnim
vyjadfeni se pro predstavu jedna o zvySeni v rozmezi od 1,69 % do
4,5 % transakeéni ceny z kazdé uzaviené smlouvy, v poslednich letech
kontraktu dojde naopak k vykazani niz§i hodnoty vynosu. Procentni
rozdil se bude liSit v zavislosti na podminkach a na specifikacich
konkrétnich smluv. V dalSim pfipadé bylo zjiSténo, ze aplikace
pétistupnového modelu podle IFRS 15 u viceprvkovych smluv nezpusobi
rozdil ve vysSi uznanych vynost, nybrz zvysi naro¢nost metodiky jejich
vykazovani.

Na dalSich dvou situacich byl vidét dopad aplikace IFRS 15 na
typickych smlouvach na datové ¢i hlasové tarify v oblasti
telekomunikaci. Rozdil v prvnim pfipadé vznikl nahrazenim soucasné
pouzivaného principu vykazovani na zakladé prijatych plateb novou
metodikou a alokaci celkové ceny na jednotlivé prvky smlouvy za pouziti
samostatné prodejni ceny. Tim je zpusobeno, ze telekomunikacni
spole¢nosti budou vykazovat v prvnim roce trvani smlouvy vykazy
o 1,45 % z ceny transakce, nez vykazuji ucetni jednotky v soucasnosti.
V druhém pfipadé bylo zobrazeno zachyceni vynosu v pfipadé prfimého
a neprfimého prodeje. Provize vyplacené zprostfedkovateli budou
v souladu s novymi pokyny kapitalizovany a do vysledku hospodareni se
promitnou az prostrednictvim amortizace. VySe vykazanych vynosu
bude v pfipadé primého prodeje v prvnim roce vysSi o 1,62 % ze
smluvni ceny kazdé uzaviené smlouvy, u nepfimého prodeje budou
v prvnim roce nizsi naklady o 2 %.

Novy standard splnil svij tcel eliminovat rozdily, sjednotit postupy
mezi Ucetnimi systémy a zvySit srovnatelnost Gcetnich vykazi. Dale by
mel také zajistit vérné a poctivé zobrazeni skutecného stavu, proto se
nyni budou externi uzivatele tcetnich vykazt rozhodovat na zakladé
relevantnéjSich informaci nez drive. Naprtiklad v pripadech, kdy bude
nyni vykazana vys$§i hodnota vynosti nez drfive, dojde k pozitivhimu
vlivu na ekonomické rozhodnuti potencialnich investort.

Implementace IFRS 15 ponese v praxi znacné naklady na zménu
soucasnych ucetnich postuptl a pouzivanych informac¢nich systému,
protoze budou pouzivany slozitéjsi postupy, které vyzaduji vice
informaci. Nejen pro spolec¢nosti pusobici v téchto vybranych oblastech,
ale i pro vSechny ostatni ucetni jednotky, které vykazuji dle IFRS nebo
US GAAP, bude aplikace nového standardu naroc¢na. Je to zpusobeno
novymi pozadavky na stanoveni transakcni ceny a jeji nasledné alokace,
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coz bude vyzadovat od povéfrenych pracovnikt tcetnich jednotek vy$si
narocnost na odhady. Napfiklad odhad variabilni ¢asti ceny smlouvy,
odhad samostatné prodejni ceny a vySSi mnozstvi zvefejnovanych
informaci o vykazovani vynosu ze smluv se zakazniky. Dale se také zvysi
naroky na kvalifikaci a odbornost zodpovédnych pracovnika. Na
zajisténi vSech téchto pozadavkil maji spolecnosti podle soucasné
situace cas do 1. 1. 2018.
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