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Anotace

Diplomova prace se zamétuje na teoretickou resersi a vyzkum vlivu dohody o hospodarském
partnerstvi mezi EU a Japonskem na Cesky sklarsky primysl. Tato dohoda ptinési odstranéni
vetsSiny cel a eliminuje dalsi prekazky, které ovliviiuji vyménu statki, sluzeb a kapitdlu mezi

EU a Japonskem.

Teoretickd Cast je rozdelena do dvou oblasti. Prvni oblast identifikuje pojem mezinarodni
obchodni dohody jako obecny ramec pro pochopeni, jak a z jakého divodu EU uzavira tento
typ dohod a jaky je postup pii jejich vyjednavani. Druha ¢ast je tvofena samotnym popisem
dohody o hospodaiském partnerstvi mezi EU a Japonskem a obecnym zhodnocenim jejiho vlivu

na EU a Ceskou republiku.

Vyzkumna ¢ast bude zkoumat vliv této dohody na ¢esky sklafsky primysl a porovna teoretické
predpoklady s praxi. Vysledkem vyzkumné c&asti bude shrnuti kli¢ovych bodi dohody
0 hospodaiském partnerstvi mezi EU a Japonskem a nésledné vytvoteni obecnych doporuceni

pro sklafské podniky v oblasti exportu do Japonska.

Klicova slova
Evropska unie, Japonsko, mezinarodni obchodni dohoda, ¢esky sklaisky primysl, Spole¢na

obchodni politika Evropské unie



Abstract

The diploma thesis focuses on the theoretical analysis and research of the impact of
the EU-Japan Economic Partnership Agreement on the Czech glass industry. This agreement
brings the elimination of most customs and eliminates other obstacles that affect the exchange

of goods, services, and capital between the EU and Japan.

The theoretical part is divided into two areas. The first one identifies the concept
of an international trade agreement as a general framework for understanding how and for what
reason the EU concludes this kind of agreement and what is the procedure during
the negotiation. The second part consists of a description of the Economic Partnership
Agreement between the EU and Japan and a general assessment of its impact on the EU and the

Czech Republic.

The research part will examine the influence of this agreement on the Czech glass industry and
compare theoretical assumptions with practice. The result of the research part will be
asummary of the key points of the EU-Japan Economic Partnership Agreement and
the subsequent development of general recommendations for glass companies in the field
of export to Japan.

Key words: European Union, Japan, International trade agreement, Czech glass industry,

The European Union's Common Commercial Policy
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Uvod

Celosvétove integrované hospodarstvi je velkym pfinosem pro malé, stfedni ¢i velké evropské
podniky. A to nejen pro podniky, pfinosy ziskavaji i evropsti ob¢ané, pracovnici a spotiebitelé.
Je nutné dbat na to, aby celosvétovy obchod neustrnul na jednom bodg¢, ale aby se proaktivné
utvarel a tidil. Je potieba zajistit spravedlivost, Sifeni a ukotveni spole¢nych hodnot
ve stanoveném systému s jednotnymi pravidly. Cilem Evropské unie (dale téz EU) je udrzovani
takové obchodni politiky, kterd je svou transparentnosti a odpovédnosti pfinosem pro vSechny
obcCany. Uprostied neustalych technologickych zmén je nezbytné poskytovat moderni fesSeni
veskerych situaci, které vznikaji v souc¢asném hospodaistvi. Mezinarodni prosttedi, ve kterém

Evropska unie utvari svou obchodni politiku, je neustale proménlivé a naklonéno ke zménam.

Pro Evropskou unii je dilezité héjit otevieny obchod, ktery je zakotveny v mnohostranném
obchodnim systému Evropské unie. Tento systém podporuje otevienost Evropské unie pro toky
0sob, kapitalu, zbozi a sluzeb a sou¢asné generuje rast a konkurenceschopnost. Vsechny tyto
kroky jsou zdrojem blahobytu spotiebiteld nejen v oblasti Evropské unie, ale 1 v globalnim
méftitku. Piikladem vytvatreni novych hospodaiskych ptilezitosti je neddvno podepsana dohoda
o hospodatském partnerstvi mezi Evropskou unii a Japonskem (dale t¢z EUJEPA). Tato
dohoda odrazi obecné hodnoty, které EU vetejné zastdva. Pomoci dohody o hospodatském
partnerstvi mezi Evropskou unii a Japonskem dojde Kk odstranéni vétSiny cel, ktera plati
vSechny spole¢nosti Evropské unie pii obchodovani s Japonskem a soucasné dojde
k vyznamnému otevieni japonského trhu pro vyvoz z Evropské unie. Dohoda dale eliminuje
prekazky v celé fadé dalSich odvétvi a pispéje k rozvoji konkurenceschopného a inovativniho
hospodatiského prostiedi. VSechny tyto kroky usnadiuji podnikani vSem spole¢nostem

zejména pak malym a sttednim podnikim.

Japonsko je vysoce rozvinutou zemi, ktera je spojena od druhé svétové valky s velmi rychlym
rastem. Pro okolni svét a tedy i Evropskou unii neni Japonsko zajimavé pouze v ohledu
ekonomického rtstu, ale i v ohledu kulturnich specifik, ktera Japonsko zatazuji mezi jedinecné
zemé& (Stuchlikova, 2014). Tato zemé& je spojena s naprosto odliSnymi tradicemi, kulturou
a stylem komunikace. | pies své zazité tradice se tato zemé stava Vv poslednich dekadach
mnohem pristupné&jsi, k ¢emuz ptispiva také zminéna dohoda o hospodarském partnerstvi mezi
Evropskou unii a Japonskem, ktera byla podepsana 17. ¢ervence 2018 a rozsitila tak moZznosti

budouci spoluprace.
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Tato prace rozebira a identifikuje vliv dohody o hospodaiském partnerstvi mezi Evropskou
unii a Japonskem na obchodni prostiedi. Cilem diplomové prace je zjisténi dopadt
hospodaiského partnerstvi mezi Evropskou unii a Japonskem na Cesky sklaisky primysl
a vytvofeni nasledného zhodnoceni piinost a ztrat, které ztohoto partnerstvi plynou.
Na zakladé ziskanych informaci dojde ke shrnuti klicovych bodli dohody a vytvotfeni obecnych

doporuceni pro sklaiské podniky ohledné exportu do Japonska.

Diplomova prace je rozdélena do dvou ¢asti, prvni Cast je zaloZena na teoretickém pochopeni
zvoleného tématu a je rozdélena do dvou kapitol. Prvni z kapitol se vénuje pojmu mezinarodni
obchodni dohody a popisuje zakladni aspekty potiebné pro pochopeni, jak a z jakého diivodu
EU uzavira tento typ dohod a stru¢né popisuje jeji dosavadni podepsané mezinarodni obchodni
dohody. Druha kapitola se zamé&ii na specifikaci dohody EUJEPA, vysvétli jeji zakladni
parametry a zjednoduSené predstavi jeji obsah. Dalsi ¢ast kapitoly pojednava 0 obecném

zhodnoceni vlivu EUJEPA na EU a Ceskou republiku a to pomoci sekundarnich zdroj.

Druha, vyzkumna ¢ast je zaméfena na praktické poznatky a vyzkum problematiky s ohledem
na stanoveny cil diplomové prace. Tato Cast je rozdé€lena do dvou kapitol. Prvni z nich
se zam¢ti na samotny vyzkum a nadefinuje metodu vyzkumu, popise vlastni vyzkum a provede
vyhodnoceni ziskanych informaci. Druhd kapitola bude tvofit doporuceni pro sklatské
podniky, které by chtély vyuZzit vyhod plynoucich z EUJEPA, ale nemaji ucelené informace.
Toto doporuceni vznikne na zaklad€ propojeni teoretické a vyzkumné casti diplomové prace

a bude obsahovat informace, které napomohou podnikim ke zvazeni spoluprace s Japonskem.
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1 Mezinarodni obchodni dohody EU

Mezinarodni obchodni dohody jsou zakladnimi stavebnimi kameny pro budovani vztahti mezi
jednotlivymi zemémi, spole¢enstvimi apod. Tyto dohody maji zdklady v obchodni politice,
ktera je souborem nastrojli, s jejichz pomoci dané zemé nebo spoleCenstvi ovliviiuji sviij
zahrani¢ni obchod. Navzdory ekonomickym teoriim, je hlavnim zdjmem obchodni politiky
podpora vyvozu a omezovani dovozu. K plnéni téchto zajmu slouzi velké mnozstvi riznych
nastrojii. Na podporu vyvozu je mozné vyuzit dotace, zvyhodnéné uvéry nebo pojisténi.
Pro omezovani dovozu se nejcastéji vyuzivaji kvoty a cla. Kromé téchto zakladnich nastroja

jsou bézné vyuzivany i technické a zdravotni normy, certifikaty jakosti apod. (Mosconi, 2015).

Pro Evropskou unii je dilezité, aby byly mezinarodni trhy oteviené. Pii otevieni
mezinarodnich trhli se zpfistupiiuji nové prilezitosti pro investice, rist a zameéstnanost.
Oteviené trhy jsou pro EU velmi vyznamné 1 v oblasti spoluprace s rozvinutymi a rozvojovymi
ekonomikami celého svéta. Pro ekonomiky vSech c¢lenskych statt EU je dilezité,
aby se postupné¢ realizoval plny potencial obchodni agendy. V tomto ohledu je hlavnim cilem
odstranéni zbyvajicich ptfekazek mezinarodniho obchodu a zajisténi podnikatelského ristu

a potencialu pro malé a stfedni podniky (Mosconi, 2015).

EU vyuziva pro upravu vnéjsich vztahl piedevsim bilateralni, plulateralni ¢i multilateralni
mezinarodni smlouvy (Baldwin, 2013). V této kapitole bude ptibliZzena historie, typy, nastroje

a prekazky, které jsou soucasti mezinarodnich obchodnich dohod EU s tfetimi zemémi.

1.1 Spole¢na obchodni politika EU

Pti vzniku celni unie dne 1. Cervence 1968 zacalo vystupovat Evropské hospodatské uskupeni
jako jednotny celek. Obchodni politiky Evropského hospodaiského spolecenstvi se od tohoto
dne staly vyluénou pravomoci spoledenstvi. Zadna ze &lenskych zemi spoledenstvi nema
moznost provadét vlastni nezavislou zahranicn€ obchodni politiku a utvafet tak své

hospodariské vztahy viici vnéj$im statim samostatng.

Evropska komise v roce 2015 piedstavila novou obchodni a investi¢ni strategii ,,Obchod pro

vSechny, Cesta k zodpoveédnéjsi obchodni a investi¢ni politice®. Tato nova koncepce reaguje
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na soucasnou situaci v hospodafstvi a cili také na obecné obavy Siroké evropské vetejnosti

(European Commision, 2015).

Nové obchodni strategie stoji na tfech hlavnich pilifich, kterymi jsou hodnoty, transparentnost
a ucinnost. Jakékoliv obchodovani EU musi pfinaset hospodaiské piilezitosti. Vyjednavani
0 obchodovani musi byt naprosto oteviené a podrobuje se vétsi kontrole ze strany evropskeé
vefejnosti. V nové obchodni strategii chce EU zachovat evropsky socialni a regulacni model
a pomoci toho vyuzit potencialu obchodnich dohod a preferenc¢nich programti k prosazovani
evropskych hodnot. Mezi tyto hodnoty patii udrzitelny rozvoj, eticky obchod, lidska prava
aboj proti korupci. Soucasti Spolecné obchodni politiky (dale téz SOP) je uzavirani
mezinarodnich obchodnich dohod. Uzavirané dohody se dé€li podle svého obsahu na:

e dohody o hospodaiském partnerstvi: tyto dohody podporuji rozvoj ve vztahu

k obchodnim partnerim z Afriky, Karibiku a Tichomofi,
e dohody o pfidruzeni: tento typ dohody posiluje $irsi politické dohody,
e dohody o volném obchodu: u téchto dohod dochazi ke vzajemnému otevirani trht

S rozvinutymi zemémi a rozvijejicimi se ekonomikami (Euroskop, 2018).

1.1.1 Principy a cile Spole¢né obchodni politiky EU

Zékladni principy Spolecné obchodni politiky EU jsou ustanoveny Vv ¢lanku
133 Amsterodamské smlouvy. Znéni zdkladniho principu SOP zni ,,Spolecnd obchodni
politika se zaklada na jednotnych zasadach, zejména pokud jde o upravy celnich sazeb
a obchodnich dohod, sjednocovéni liberaliza¢nich opatfeni, vyvozni politiku a obchodni
ochranna opatieni, jako jsou napiiklad opatfeni pro pifipad dumpingu nebo subvencovani”
(MPO, 2005). Sur¢itymi vyjimkami se vyluéna pravomoc SpoleCenstvi vztahuje
I na problematiku mezinarodnich dohod o sluzbach a komer¢nich aspektech prav k dusevnimu

vlastnictvi (Evropska unie, 1997).

Hlavnim cilem SOP je ptispivani k harmonickému rozvoji svétového obchodu, k odstraiiovani
piekazek mezinarodniho obchodu a sniZovani celnich bariér. Soucasti cilt SOP je 1 podpora
rastu konkurenceschopnosti EU na svétovém trhu a podpora evropskych z4jml a obhajoba
evropskych  hodnot v rozméru jednostranném, dvoustranném a mnohostranném

(Evropska unie, 1997).
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1.1.2 Zodpovédné instituce EU v otazkach Spolecné obchodni politiky

Mezi zodpovédné instituce EU Vv otazkdch SOP patii Rada EU, kterd je hlavnim organem
pro provadéni SOP. Rozhodovaci proces Rady EU je vytvaien na zaklad¢ predlozenych navrha
ze strany Evropské komise. V oblasti sjednavani dohod se tfetimi zemémi a mezinadrodnimi
organizacemi dochazi ke zmocnéni Evropské komise k zahajovacimu procesu vyjednavani a
Rada EU stanovi také mandatni dobu pro vyjednavani. Zapojeni a vliv Evropského parlamentu

Vv otazkach SOP je zna¢n€ omezeny.

Dalsi instituci, ktera je zodpovédna za SOP, je Vybor pro otazky ¢lanku 133. Tento vybor hraje
dilezitou roli mezi organy Rady EU. Na zasedanich tohoto vyboru dochazi k diskuzim o celém
spektru mnohostrannych 1 bilateralnich témat. Pisobnost témat je v rozmezi od strategickych
zdmérl az po jednotlivad opatieni a potize pii vyvozu a dovozu konkrétniho zbozi a sluzeb.
V Evropské komisi zodpovida za SOP Generalni feditelstvi pro obchod. Soucasné také
probihaji schiizky zéstupcti cClenskych stati v fadé poradnich a asistencnich vybort
pro obchodni otazky. Tyto schlizky napomahaji Evropské komisi pfi vykonu jejich pravomoci

(Mosconi, 2015).

1.1.3 Nastroje Spolecné obchodni politiky

Spoleéna obchodni politika je vedena a realizovana prostfednictvim autonomnich a smluvnich
nastroji. Ve smluvni obchodni politice jsou zahrnuty veskeré smluvni zavazky EU ve vztahu
k tfetim zemim a neclenskym statim v oblasti hospodaiské spoluprace a obchodu. Tyto typy
smluvnich zavazkl maji obecné charakter dohod s tietimi zemémi nebo jejich seskupenimi.
V podkapitole 1.2 budou piedstaveny zakladni typy mezinarodnich obchodnich dohod. Tyto
dohody jsou souc¢ésti smluvnich nastroji SOP. Druhym typem néstroji SOP jsou autonomni
nastroje, které jsou nasledujici:

e Spolecny celni sazebnik EU — tento nastroj je zakladnim stavebnim kamenem SOP.
Prostfednictvim tohoto nastroje se na vnéjSich hranicich EU vytvafi jednotna bariéra
pro vstup zahrani¢niho zbozi ze tetich zemi na vnitini trh EU. Spole¢ny celni sazebnik
EU obsahuje n¢kolik tisic druhti zboZi, které je roz¢lenéné dle pouzivané nomenklatury.
Ve Spolecném celnim sazebniku EU jsou uvedeny celni sazby a jejich rozdéleni
na jednotlivé slozky dovozu do EU. Specificka a konkrétni podoba celniho sazebniku

je kazdy rok schvalovana kvalifikovanou vétSinou ¢lentt Rady EU.
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e Netarifni opatfeni — tento ndstroj ma nejcastéji podobu dovozniho dohledu
a mnozstevnich omezeni dovozu (kvéty). EU pouziva tento ndstroj v piipade,
kdy je zjisténo zavazné poskozeni zkoumaného odvétvi v disledku zvySeného dovozu
ze tretich zemi. Prikladem netarifnich opatieni jsou kvoty, licen¢ni opatieni, technicka,
sanitarni a fytosanitarni opatieni.

e Ochrana proti nekalym obchodnim praktikdm — tento nastroj a jeho vyuziti se odviji
od nafizeni Rady ministrii o ochrané proti dumpingovym a subvencovanym dovozim
ze tretich zemi do EU. Podle tohoto natfizeni ma Evropskd komise pravomoc uvalit
provizorni antidumpingova cla na dovazené zbozi a to az do vyse, kterd vyrovna rozdil
mezi cenou vyvozce a cenou na vnitinim trhu EU. Rada EU mutze tento provizorni typ
antidumpingového cla zménit prostou vétSinou hlasti na definitivni antidumpingové
clo.

e Obchodni embargo — tento nastroj je specifickym opatienim SOP a znamena zékaz
obchodovani s vybranymi zemémi. EU k tomuto nastroji pfistupuje velmi opatrné,
protoze potfebuje mit naprostou jistotu, Zze nedojde k bezdivodné diskriminaci.
EU k vyuziti tohoto nastroje pfistupuje az v okamziku, kdy je rozhodnuti o jeho
zavedeni podlozeno rozhodnutim Organizace spojenych narodu (dale téz OSN).

e Opatfeni v oblasti vyvozu — tento nastroj se vyuziva pouze v takové mifte, aby nebyla
narusovana hospodaiska soutéz mezi jednotlivymi podnikatelskymi subjekty EU.
Clanek 132 Smlouvy o ES zakotvuje komunitarni harmonizaci systému podpor vyvozu
poskytovanych Clenskymi staty. Z divodu pozadavku nékterych c¢lenskych stati
na nezavislost nemohla byt harmonizace téchto systémt dodnes zcela uplatnéna.
Naplni Evropské komise je reprezentace a zastupovani CcClenskych stata
na mezindrodnich vystavach, forech, konferencich a seminatich, coz lze také chépat

jako ur¢itou formu podpory exportu a tim i nastroj SOP (Machkova, 2014).

1.2 Zé4kladni typy mezinarodnich obchodnich dohod EU

Zahrani¢ni obchodni politika EU je ve svém zdkladu velmi komplexni a sloZita. Kazda
mezinarodni obchodni smlouva ¢itd velké mnozstvi stran obsahujicich vyjimky, technické
zésady apod. S kazdym obchodnim partnerem ma EU zpravidla podepsano nékolik smluv.
Nejvhodnéjsim zplsobem jak porozumét zahranién€obchodni politice EU, je rozclenéni

mezinarodnéobchodnich dohod do nékolika kategorii (Baldwin, 2013).
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Vsechny typy mezinarodnich obchodnich dohod EU by mély mit za cil podporu otevirani
novych trhii pro zbozi a sluzby z EU. Dalsi podpora by méla zvySovat investi¢ni prilezitosti,
podporovat ochranu investic v duchu vzajemného prospéchu, urychlit obchod pomoci
usnadnéni tranzitu ptes celni kontroly a stanovit spole¢na pravidla tykajici se technickych
a hygienickych norem. Je potfeba v rdmci mezinarodnich obchodnich dohod podporovat
udrzitelny rozvoj prosazovanim spoluprace a transparentnosti mezi partnery v oblasti ochrany
zivotniho prostiedi. Je dulezité dbat zvysené predvidatelnosti politické¢ho prostfedi piijetim
spole¢nych zavazka, které ovlivituji obchod, jako jsou prava dusevniho vlastnictvi, necelni
opatieni, pravidla hospodarské soutéZe a ramec pro rozhodovani v oblasti vefejnych zakazek.
V neposledni fadé¢ by mél byt kladen diraz na zjednoduseni a zefektivnéni obchodu diky

odstranéni cel a snizeni byrokratické zatéze.

Dohody o volném obchodu

EU je témé&f ve vSech piipadech ptistupnd k dohoddm o volném obchodu. Vyjimkou, na kterou
se dohody o volném obchodu nevztahuji, jsou dohody v sektoru zemédélstvi. Neregionalni
dohody o volném obchodu ve znacné mife redukuji a eliminuji celni bariéry mezi EU a tietimi
zemémi. V téchto piipadech neni vyuzivan jednotny celni sazebnik vic¢i tfetim zemim
a standardni tarifni opatfent, ale u kazdé takové dohody jsou nastaveny parametry individualné

dle preferenci smluvnich stran. Dohody o volném obchodu Ize roz¢lenit na tii typy:

Prvnim typem jsou dohody prvni generace. Tyto dohody byly sjednané pted rokem 2006. Mezi
dohody prvni generace patii dohody o volném obchodu ze 70. let 20. stoleti (Island, Norsko,
Svycarsko), dohody o volném obchodu uzaviené napielomu 20.a 21. stoleti mezi
EU a sttedomotskymi partnerskymi zemémi. Soucasti dohod o volném obchodu prvni
generace jsou i dohody z let 1997 s Faerskymi ostrovy, z roku 2000 s Mexikem a z roku 2005
s Chile. Krom¢ jiz zminénych dohod je mozné mezi dohody prvni generace zafadit i dohody
0 stabilizaci a pfidruzeni zemi zdpadniho Balkanu (Albéanie, Bosna a Hercegovina, Cerna Hora,
Makedonie, Srbsko), které byly podepsany v ¢asovém obdobi mezi roky 2001 az 2016
(MPO, 2017).

Druhym typem dohod o volném obchodu se tfetimi zemémi jsou prohloubené a komplexni

dohody. Tento typ dohod podepsala EU pouze se tifemi zemémi. Jejich hlavnim cilem

je prohloubeni politického ptidruzeni smluvnich partnerti S EU a postupna piiprava téchto zemi
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na hospodaiskou integraci v ramci evropské politiky sousedstvi. Tento typ dohod je od roku

2014 uplatiiovan s Gruzii a Moldavskem a od roku 2016 s Ukrajinou (Kocourek, 2019).

Ttetim typem jsou dohody o volném obchodu nové generace. Tento typ dohod je sjednany
mezi EU a tfetimi zemémi od roku 2006. Mezi zem¢, které uzaviely tento typ dohod,
patii Ekvador, Jizni Korea, Japonsko, Kanada, Kolumbie, Peru, Singapur a Vietnam.
Nékteré dohody jsou zaméfeny kromé snizovani celnich sazeb 1 na liberalizaci
zahrani¢nich investic, ochranu investic, regula¢ni spolupraci a podporu udrzitelného rozvoje

(European Commission, 2020a).

Dohody o hospodarském partnerstvi

Dohody o hospodaiském partnerstvi je mozné charakterizovat jako obchodni dohody
s rozvojovou dimenzi. Jsou to asymetrické nereciprocni dohody, které se predev§im zamétuji
na obchod zboZzim a sluzbami. Nejc€astéji je tento typ dohod vyuzivan pro dohody s africkymi,
karibskymi a tichomotskymi zemémi a hlavnim cilem téchto dohod je podpora rozvoje danych
zemi. V okamziku vstupu téchto dohod v platnost eliminuje EU v§echna cla a kvoty na vSechny
dovozy ze zemi smluvnich partnert. Naproti tomu zemé z Afriky, Karibiku nebo Tichomoii se
zavazuji k pfiblizné 80% liberalizaci svého obchodu s EU v ¢asovém horizontu 15 az 20 let

(Kocourek, 2019).

Dohody o pridruZeni

Tento typ dohod se nej€astéji uzavird mezi EU a tfetimi zemémi nebo jejich skupinami.
U dohod o pfidruzeni se nejcastéji jedna o dva hlavni typy asocia¢nich dohod. Prvni typ jsou
dohody s vyhledem na vstup dané zemé do EU (Albanie, Bosna a Hercegovina, Cerna Hora,
Chorvatsko, Makedonie apod.). Druhy typ dohod jsou dohody bez vyhledu na vstup dané zemé
do EU (Chile, Izrael, Jordansko, Maroko apod.). Ve velké ¢asti piipada se souc¢asné s dohodou
o pifidruzeni vytvoii 1 zoéna volného obchodu, celni unie a v nékterych piipadech dojde

I k dil¢imu nebo tplnému zavedeni dalsich svobod.

Jako ptiklad dohody o pfidruzeni je mozné uvést Evropskou dohodu zakladajici ptidruzeni
mezi Ceskou republikou na jedné strané a Evropskymi spoleéenstvimi a jejich ¢lenskymi staty
na stran¢ druhé. Tato dohoda byla podepsana 4. 10. 1993. Tato dohoda ptedpokladala vytvoteni
zény volného obchodu pro priimyslové vyrobky mezi CR a ES do 1. 1. 2002, zruseni cel
k1.1.2001 a zruseni kvot k 1. 1. 2002. Kromé vytvofeni zoény volného obchodu dohoda
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zavazovala ob¢ strany k hospodarské, kulturni a finanéni spolupraci v oblastech, jako jsou
napf. energetika, telekomunikace, malé a stiedni podnikani, hospodaiska soutéz apod. Dohoda
rovnéz zavazovala Ceskou republiku k postupnému sblizovani svého pravniho Fadu

s tzv. acquis communautaire (Euroskop, 2020).

1.3 Pribéh vyjednavani mezindrodnich obchodnich dohod

Zakladnim néstrojem pro zajisSténi pfistupli na zahranic¢ni trhy je vyjednavani mezinarodnich
obchodnich dohod. Jedine¢nou piilezitost pro vyvozce EU jsou mnohostranné obchodni
dohody vramci Svétové obchodni organizace (dale téz WTO). Pomoci téchto dohod
Ize do obchodovani zapojit témét vSechny obchodni partnery WTO. Avsak pro efektivnéjsi,
uplngj$i a podrobnéj$i zavazky jsou vyhodnéj$i dvoustrannd samostatnd jednani. Tato
dvoustrannd jednani napomahaji k uspéSnému feSeni dlouhodobych piekdzek mezindrodniho

obchodu.

Cilem pfi vyjedndvani mezindrodnich obchodnich dohod, je vytvofeni ucelenych dohod
S vyznamnymi obchodnimi partnery EU. Tyto dohody napomadhaji k lepSimu pfistupu na trh
a zlepSeni obchodnich moznosti podnikid v EU. Tyto dohody poskytuji nové zpusoby, jak
se efektivné vyrovnavat s nerovnymi netarifnimi opatfenimi mezinarodniho obchodu. Prvky,
které napomaéhaji k inovaci mezindrodnich obchodnich dohod, jsou konzultace, posileny
mechanismus spoluprace ohledné technickych piekazek obchodu, sanitarni a fytosanitarni
opatfeni, posileni ochrany a vyméahani prav duSevniho vlastnictvi, feSeni celnich otazek
a usnadnéni obchodu. Pro spravné fungovani mezinarodnich obchodnich dohod je také nutné
stanovit silnou kontrolu Gi¢inného provadéni dohod v z4jmu zajisténi spravného plnéni zavazka

partnerd EU (EC, 2008).

Pribéh vyjednavani mezinarodnich obchodnich dohod mtize byt obecné rozdélen do deviti
¢asti. V oblasti EU do procesu vyjednavani mezinarodnich obchodnich dohod zasahuje nékolik
instituci. Mezi tyto instituce patii Evropskd komise, Evropsky parlament a Rada EU.

V nékterych pripadech do téchto jednéani zasahuji 1 jednotlivé ¢lenské staty EU.
Piipravna cast

V této Casti zahajuje Evropska komise vefejné diskuze o tom, ¢eho by se mélo pomoci nové

dohody dosahnout. Souc¢asné s timto procesem probiha neformalni provétovani toho, co by obé
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strany chtély vyjednat, jaké jsou jejich preference a v jakych oblastech by byly pfipadné
ochotné slevit ze svych naroki a pozadavkl. Jako dalSi krok v této Casti je predbézné
vyhodnoceni pravdépodobnych dopadii dohody na zakladé predchozich zkuSenosti

a dostupnych informaci.

Po tvodni ptipravé vydava Evropska komise doporuceni Radé EU k zahajeni vyjednavani
sdruhou stranou. Evropska komise ma ve své kompetenci i moznost navrhnout koncept
smérnice pro jednani o dohodg&. Nasledné¢ Evropskd komise informuje Evropsky parlament
0 zakladnich parametrech vznikajici dohody. Soucasti procesu je i to, ze Evropska komise
vydava smérnice pro jedndni online a =zasila je Evropskému parlamentu, narodnim
parlamentim clenskych stati EU a Radé¢ EU. Rada EU nasledné pfijima rozhodnuti, kterym
potvrdi zahajeni jednani ze strany Evropské komise. Poslednim krokem piipravné casti
je, Ze hlavni vyjednava¢ EU z Generalniho feditelstvi pro obchod Evropské komise sestavi
vyjednavaci tym, jehoz soucasti jsou odbornici ze vSech zainteresovanych generalnich

feditelstvi Evropské komise v zavislosti na tématu dohody (Kocourek, 2019).

Vyjednavaci ¢ast

V této casti naplanuji hlavni vyjednavaci obou stran proces vyjedndvani do jednotlivych
vyjednavacich kol. Ta se postupné¢ zabyvaji vS§emi oblastmi obchodni dohody nebo se zamétuji
na dil¢i oblasti zajmu dané vyjednavaci strany. Po kazdém ukonéeném vyjednavacim kole
a také v situacich, kdy dochézi ke zlomovym okamzikim jednani, informuje Evropska komise
Radu EU a Evropsky parlament o pribéhu jednani. Veskeré navrhy, které chce Evropska
komise predlozit smluvni protistrané, musi byt pfedem konzultovany s Radou EU. Souc¢asné
musi Evropskd komise o veSkerych navrzich informovat Evropsky parlament. O kazdém
vyjednavacim kole a o stéZejnich vyjednavacich navrzich publikuje Rada EU online hodnotici

zpravu.

O prubéhu celého vyjednavani Rada EU pravidelné diskutuje s Vyborem pro obchodni politiku
Rady EU. Soucasn¢ méa Evropska komise povinnost informovat Evropsky parlament o kazdé
fazi celého jednani a také o poslednim vyvoji vyjednavani dohody. Jak bylo diive zminéno,
Rada EU pravideln¢ diskutuje o pribéhu vyjednavani obchodnich dohod s Vyborem
pro obchodni politiku. Kontinualné diskutuje o vyjednavani i Evropsky parlament s vlastnim

Vyborem pro mezindrodni obchod. Na zakladé diskuzi téchto instituci mize Vybor
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pro mezinarodni obchod vydat usneseni, ktera shrnuji postoj Vyboru pro mezindrodni obchod

k dal$imu postupu vyjednavani.

Ke konci vyjednavaci ¢asti Evropska komise informuje Evropsky parlament a Radu EU o tom,
7e se ob¢ vyjednavaci strany blizi k dosazeni konecné dohody. Soucasné¢ s touto informaci
zasila Evropska komise neformalni text dohody vSem ¢lenskym statim prostiednictvim Rady
EU a Evropskému parlamentu. Na konci vyjedndvaciho procesu zvetrejni Evropska komise

online text dohody (Kocourek, 2019).

Cast finalizace a podpisu

K finalizaci dohody jsou pfizvani pravnici Evropské komise a prévnici-lingvisté Rady EU.
Ti v piipadé nutnosti opravi text dohody a ovéfi pojmovou konzistenci napii¢ celym textem
dohody a zajisti maximalni srozumitelnost a jednozna¢nost pro vSechny subjekty vstupujici
do styku s dohodou. Konec procesu vyjednavani obvykle symbolizuje oznaceni inicial obou
hlavnich vyjednavact na textu navrhované dohody. Hotovy text Evropska komise nasledné
zaSle Evropskému parlamentu a Radé EU. Zaslany text je pomoci pravnikii-lingvisti Rady EU
naformatovan tak, Ze je pfipraven k podpisu. Takto ptfipravend dohoda je Radou EU zpét
zaslana Evropské komisi. Zpravidla je pouZita anglictina jako jazyk textu. JelikoZ je nezbytné,
aby byl tento dokument Kk dispozici ve vSech 23 ufednich jazycich EU, tak Evropska komise

zajisti jeho preklad.

Po dokoncené fazi finalizace se dohoda pfipravuje k podpisu. V této ¢asti nejprve Evropska
komise ptipravi pro Radu EU rozhodnuti o podpisu dohody, ptedbézném provadéni dohody
a uzavieni dohody. VSechny tyto navrhy je nutné pielozit do vSech ufednich jazykt EU,
pieklad opét zajistuje Evropska komise. Po piekladu navrhi rozesle Generalni feditelstvi pro
obchod Evropské komise tento text na vSechny dalsi utvary Evropské komise a dochazi k jeho
posouzeni a okomentovani vSemi komisafi EU. V ptipadé pfijeti dohody vSemi komisati
navrhne Evropskd komise Rad¢ EU termin podpisu dohody, predbézné provadéni dohody
auzavieni dohody. Evropskd komise zpravidla navrhuje, aby byla pfedbézné provadéna
jen urcita ¢ast sjednavanych podminek dohody. V nékterych ptipadech je mozné i predbézné
provedeni vSech podminek dohody. K tomuto navrhu je 1 ze strany Evropské komise piedlozen

pieklad ve vSech ufednich jazycich EU (Kocourek, 2019).
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Schvalovaci ¢ast

Ve schvalovaci ¢asti nejprve Rada EU obdrzi od Evropské komise navrhy a pfijme rozhodnuti
o podpisu. Thned po rozhodnuti Rady EU podepisuje Evropskd komise dohodu. Je nutné, aby
ob¢ smluvni strany formaln¢ podepsaly smlouvu. Rada EU zpravidla jmenuje osobu, ktera
smlouvu podepise za stranu EU. Obvykle to byva vladni ministr ze zemé¢, kterd aktualné
piedseda Radé EU, nebo se jedna o komisare pro obchod EU. Pokud Rada EU piedbézné
odsouhlasi provedeni dohody, upozorni EU depozitate dohody o tom, Ze pfedbézné provadi
dohodu v plném nebo ¢aste¢ném rozsahu. V praxi je depozitat dohody informovan az ve chvili,
kdy Evropsky parlament vyslovi sviij souhlas se znénim dohody. Depozitar dohody je na stran¢
EU Generalni sekretariat Rady EU. Po podpisu obou stran dohody pfezkoumé Rada EU navrh
na uzavieni dohody a postoupi dohodu smérem k Evropskému parlamentu. Evropsky
parlament obdrzi dohodu spoleéné s Vyborem pro mezinarodni obchod. Dohoda
je konzultovana se zastupci odborovych svazli, primyslu, ochranci zivotniho prostiedi
a dalSimi externimi specialisty. V tomto okamziku vybor vypracuje o dohod¢ hodnotici zpravu
a o té je nasledné hlasovéano. Tato zprava je formalnim stanoviskem pro plenarni zasedani
Evropského parlamentu. Na plendrnim zasedani hlasuje Evropsky parlament o vysloveni

souhlasu s dohodou. Toto hlasovani je vedeno formou pro nebo proti (Kocourek, 2019).

Cast provadéni a ratifikace staty EU

V piipadé, Ze dojde ze strany Evropského parlamentu k vysloveni souhlasu, pak EU oznamuje
depozitati dohody stanovisko o nésledujicich situacich. Prvni situace je ptipad vyluc¢né
smlouvy plného provadéni dohody. V tomto piipadé vstupuje dohoda v platnost po ratifikaci
smluvni protistranou. Druhd situace je ptipad smiSené¢ smlouvy a pfedbézného provadéni
dohody ve stanoveném ¢asteéném rozsahu. V tomto ptipad¢ pozada v mezicase EU své ¢lenské

staty o ratifikaci.

Ratifikace cClenskymi stity se vyuzivd pouze v piipadé¢ smiSenych dohod. Pfi ratifikaci
podepisuje Rada EU a ¢lenské staity EU smlouvu o dohod¢€. Nasledné hlasuji ¢lenské staty
o ratifikaci smlouvy. Ratifikace je na narodni urovni fizena pravidly jednotlivych ¢lenskych
zemi. Tento krok je obvykle ve formé& hlasovani v narodnich/regionalnich parlamentech.
Po ukonceni ratifikace ve vSech c¢lenskych zemi dochazi k plnému provadéni dohody
(Kocourek, 2019).
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Cast uzavi‘eni a vstup dohody v platnost

Cast uzavieni za¢ina v okamziku, kdy smluvni protistrana/protistrany podepise/i dohodu.
Clenské zemé EU a partnerské zemé dohody informuji depozitafe o ratifikaci smlouvy. Na
zéklad¢é podani této informace Rada EU pfijme rozhodnuti o pfijeti dohody. Rada EU dale
zvefejni své rozhodnuti o pfijeti smlouvy na Utedni desce véstniku EU na oficialnich
webovych strankach. Vstup v platnost zacind v okamziku, kdy obé smluvni strany ratifiku;ji
smlouvu a informuji o tom depozitafe. Po téchto vSech krocich dochazi ke konec¢nému

vstoupeni dohody v plném znéni v platnost (Kocourek, 2019).
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2 Dohoda o hospodatském partnerstvi mezi EU a Japonskem

Dne 25. biezna 2013 bylo zahajeno prvni jednani mezi nejvyssimi piedstaviteli EU a Japonska
o dohod¢ o hospodaiském partnerstvi. Po ¢tyfech letech vyjedndvani dosdhla Evropska unie
a Japonsko shodnych stanovisek na zékladnich stavebnich pilifich komplexni mezinarodni
obchodni dohody. Tato vyjednavani o EUJEPA byla ukonfena 8. prosince 2017. Dne
18. dubna 2018 ptedlozila Evropska komise znéni dohody Radé¢ EU a timto krokem byl
fakticky zahajen proces ratifikace na urovni EU. Po tomto kroku doslo k dalsimu posunu
EUJEPA smérem k podpisu a uzavieni dohody. Po uspé$ném schvaleni dohody Radou EU byla
dohoda piedlozena Evropskému parlamentu. K podpisu EUJEPA doslo 27. ¢ervence 2018
na 25. summitu EU a Japonska v Tokiu. Nasledné doslo k vysloveni souhlasu Evropskym
parlamentem, které prob&hlo 12. prosince 2018. Na stran¢ Japonska doslo k ratifikaci EUJEPA
29. listopadu 2018, respektive 8. prosince 2018. Platné provadéni dohody bylo zahajeno
1. tinora 2019. Od tohoto dne oficialné vstoupila EUJEPA v platnost. Cely proces vyjednavani
mezinarodnich obchodnich dohod je pfiblizen v podkapitole 1. 3.

Na samém pocatku vyjednavani nebyla dohoda EUJEPA v hlavnim zajmu obou stran
(Bacon, 2016). Ke zméné tohoto nazoru napomohly Spojené staty a jejich ptehodnoceni
strategie v oblasti mezinarodniho obchodu. Spojené staty prerusily jednani o Transatlantickém
obchodnim a investi¢nim partnerstvi S EU a pozd&ji doslo z jejich strany i k odstoupeni
od dohody o Transpacifickém partnerstvi. Z toho divodu se ptipadna dohoda mezi EU
a Japonskem stala pro ob& strany naprosto zasadni strategickou zalezitosti v oblasti
mezinarodniho obchodu a investic. Dohoda EUJEPA obsahuje ustanoveni o pieshrani¢nim
obchodu zbozim a sluzbami, o tarifnich a netarifnich opatfenich, o zahrani¢nich investicich
a soucasn¢ i ustanoveni o vstupu fyzickych osob a jejich docasném pobytu. Dohoda zahrnuje

i ujednani o ochran¢ dusevniho vlastnictvi (Kocourek, 2018).

Cilem dohody EUJEPA je usnadnéni a liberalizace mezindrodniho obchodu a investic
a podpora hospodaiskych vztahi mezi obéma stranami. Dohoda EUJEPA sniZuje nebo
naprosto eliminuje cla, zastituje a vytvaii ochranu pro evropské podniky a usnadiiuje vyvoz
z EU do Japonska. Dale dohoda odstrafiuje ncktera netarifni opatfeni, které napomohly
k aspote 1 miliardy EUR ro¢né na strané EU (European Commission, 2019). Sou¢asné dohoda

EUJEPA napomah4 k otevieni japonského trhu pro vyvoz zemédélskych produktt z EU.
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Jako ptiklad je mozné uvést nasledujici zmény ve vyvozu zemédélskych produkti:
e usyri (gouda, ¢edar) dojde k eliminaci celni zatéze,
e pro Cerstvé syry (mozzarella, feta) bude vytvorena bezcelni kvota,
e u exportu vina dojde k odstranéni tarifnich opatieni ke dni vstupu dohody v platnost,
e U vepiového masa dojde ktémét bezcelnimu obchodu u cerstvého masa
a u zpracovaného veprového masa dojde k uplné liberalizaci obchodu
e u hovéziho masa dojde k narGstu exportnich aktivit z EU za stavu sniZzenych cel

(European Commission, 2019).

Z dohody bude dale plynout nartst novych piilezitosti pro vyvoz farmaceutik, zdravotnich
pristrojii, motorovych vozidel a transportniho vybaveni. Diky dohod¢ dojde k otevieni trhu
se sluzbami a to hlavné v oblasti finan¢nich sluzeb, telekomunikacnich sluzeb a dopravy.
Dohoda zaruéuje nediskrimina¢ni zachazeni pro vSechny evropské podniky v oblasti zadavani
vefejnych zakazek ve 48 nejvétSich japonskych méstech, kterd pokryvaji 15 % japonské
populace. Dochazi také ke zlepsSeni v oblasti ochrany duSevniho vlastnictvi a EUJEPA zarucuje
ochranu pro vice nez 200 evropskych potravinaiskych produktt podle tradi¢nich zemépisnych
opatieni. Piikladem muze byt syr feta, syr Roquefort, Tyrolsky S$pek, Bavorské pivo
apod (EUR-Lex, 2018). Dohoda stanovuje i pevné zavazky v oblasti Zivotniho prostiedi,
pracovnich piilezitosti a udrzitelného rozvoje. Dilezitym krokem je to, ze dohoda EUJEPA
je prvni mezinarodni dohodou, ktera obsahuje zvlastni zavazek pro implementaci Pafizské

dohody (European Commission, 2019).

Po uspésném uvedeni dohody v platnost se o¢ekava, ze dohoda napomiize k 13% ristu vyvozu
zbozi a sluzeb z EU do Japonska. V nékterych odvétvich se ukazuji jesté mnohem vyznamnéjsi
¢isla. Pfikladem miiZe byt az 51% nartst vyvozu zpracovanych potravin, 215% nartist vyvozu
mlécnych vyrobkll a 220% nartst vyvozu textilnich vyrobkil a materialti. Tato Cisla jsou

znazornéna i na obrazku 1 (European Commission, 2019).
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Obrazek 1: Pfedpoklad nartistu vyvoznich artiklti z EU do Japonska

Zdroj: Blastni zpracovani na zaklad¢ (European Commission, 2019)

Dohoda EUJEPA wuznava dilezitost posilovani vzajemnych hospodaiskych, obchodnich
a investi¢nich vztaht v souladu s cilem udrzitelného rozvoje v oblasti hospodaistvi, socialnich
véci a zivotniho prostfedi. Na zakladé této dohody dochazi k podpofe vzajemného obchodu
a investic s ohledem na potieby podnikatelské sféry obou zainteresovanych stran. Podpora
je potiebna predevsim pro malé a stiedni podniky. Ob¢ strany dohody se shodly na zvyseni
ochrany spotiebitele a hospodarského blahobytu obyvatel. Pro udrzeni dohody EUJEPA
je potfebné, aby obé strany uvédomovaly, ze se soucasny svét pohybuje v dynamickém a rychle

v

se ménicim globalnim prostiedi, které ptinesla t€snéjsi integrace ekonomik a z toho duvodu

vvvvv

(European Commission, 2019).

Spravné fungovani dohody EUJEPA je =zaloZeno na vytvofeni jasné definovaného
a bezpe¢ného obchodniho a investiéniho prostfedi, které je budovdno v oboustranné
vyhodnych pravidlech a napomtize K posileni konkurenceschopnosti narodnich hospodafstvi,
zefektivni fungovani jejich trhii a u€ini celkovou ekonomiku obou stran mnohem dynamicté;si.
Dtlezitym bodem je také zajisténi piedvidatelného obchodniho prostfedi pro dalsi rozvoj
Vv oblasti obchodu a investic. Velmi dilezitou soucasti dohody je potvrzeni zavazkl vici charté
OSN s ohledem na veskeré zasady, které jsou uvedeny ve Vseobecné deklaraci lidskych prav.
Dohoda vznikla z vychodisek piislusnych prav a povinnosti podle Dohody o0 WTO a dalsich
dvoustrannych, regiondlnich a vicestrannych dohod, jejichZ ¢leny jsou obé strany této dohody.

Ob¢ strany jsou v ramci této dohody odhodlany pfispét k rozvoji mezinarodniho obchodu
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a investic a to pomoci odstranéni soucasnych prekazek a zabranovani vzniku novych ptrekazek

obchodu nebo pohybu kapitalu mezi obéma stranami (European Commission, 2019).

K prvnimu vyro¢i dohody EUJEPA se vyjadtil komisai EU pro obchod Phil Hogan ,,Dohoda
0 hospodaiském partnerstvi mezi EU a Japonskem je ku prospéchu ob¢antim, pracovnikiim,
zemédé€lcim a podnikiim EU a Japonska. Otevienost, ditvéra a plnéni ustanovenych pravidel
pomaha zajistit udrzitelny rist obchodni vymény. Evropska unie je v soucasnosti a bude
I vV budoucnosti nejvétsim a nejaktivnéj§im obchodnim uskupenim na svété. Evropska unie
je davéryhodnym obchodnim partnerem pro vice nez 70 zemi a tim vytvaii nejvétsi obchodni

sit’ na svéte* (vlastni pieklad z European Commission, 2020b).

2.1 Struktura dohody EUJEPA podle jednotlivych kapitol

Dohoda o hospodaiském partnerstvi obsahuje komplexni ustanoveni, ktera se tykaji velkého
mnozstvi oblasti pfeshrani¢niho obchodu a obecnych obchodnich vztahd. Dohoda obsahuje
23 kapitol, které se postupné tykaji obchodu se zbozim a sluzbami, tarifnich a netarifnich
opatfeni. Dohoda dale zasahuje do oblasti investic, vetejnych zakazek, pobytu osob za ucelem
podnikani, ochrany duSevniho vlastnictvi a mnoha dalSich oblasti. V této podkapitole
je vytvoiena tabulka 1, ktera popisuje obsah vSech kapitol a identifikuje jejich oddily, které

struéné predstavi klicové oblasti této dohody.

Tabulka 1: Struktura dohody EUJEPA podle kapitol a oddila

Kapitola Obsah kapitoly

1. Obecna

Devét ¢lanki 1. 1 - 1. 9 obsahuje cile dohody, obecné definice, izemni

ustanoveni plusobnost, dan€, bezpecnostni vyjimky, divérné informace, plnéni
povinnosti a pfenesenou pravomoc, pravni piedpisy a jejich zmény

a poslednim bodem této kapitoly jsou vztahy k jinym dohodam.
2. Obchod se Cilem této kapitoly je usnadnit obchod se zbozim mezi stranami
zbozim a postupné liberalizovat obchod se zbozim v souladu s ustanovenim

této dohody.

Kapitola je rozdélena do ¢ty oddila a 35 ¢lanka (2. 1 — 2. 35):
- Oddil A: Obecna ustanoveni
- Oddil B: Narodni zachazeni a pfistup zbozi na trh
- 0ddil C: Usnadnéni vyvozu vinaiskych vyrobki
- 0Oddil D: Jina ustanoveni
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Pravidla piivodu
a postupy
stanoveni
puvodu

Tato kapitola se zaméfuje na popis pravidel ur€ovani ptivodu, definuje
pojem puvodni produkt, zcela =ziskany produkt, nedostate¢né
opracovani nebo zpracovani a dalsi dulezité pojmy. Soucasti kapitoly
je 1 popis procesu administrativni spoluprace pti stanovovani ptivodu.

Kapitola je rozdélena do tii oddild a 29 ¢lankd (3. 1 — 3. 29):
- 0Oddil A: Pravidla ptivodu
- Oddil B: Postupy stanoveni piivodu
- 0ddil C: Rtzné

Celni zalezitosti
a usnadnéni

Obsahem kapitoly je podpora a usnadnéni obchodu se zbozim
obchodovanym mezi stranami a zaroven zajistit ucinné celni kontroly

obchodu se zohlednénim vyvoje obchodnich postupti. Obsah kapitoly
se vztahuje na zalezitosti tykajici se celnich pravnich piedpisti obou
stran. Je zapotiebi zminit ustanoveni, podle n¢jz budou obé¢ strany
uplatiiovat své celni predpisy a jiné zdkony konzistentnim,
nediskriminaénim, pfedvidatelnym a transparentnim zptisobem.
Kapitola rozd¢lena do 14 ¢lanka (4. 1 — 4. 14).

. Népravna Kapitola obsahuje definice pojmil (domdaci vyrobni odvétvi, vdzna
opatieni Uujma, hrozba vazné Gjmy, prechodné obdobi) a identifikuje napravné
v oblasti prostfedky obchodu a soucasné popisuje podminky, kdy a jakym
obchodu zpusobem dochazi k napravnym opatienim.

Kapitola je rozdélena do ¢tyt oddila a 14 ¢lanka (5.1 - 5. 14):
- Oddil A: Obecné ustanovent
- Oddil B: Dvoustranna ochrannd opatfeni
- 0Oddil C: Souhrnna ochrannd opatieni
- 0ddil D: Antidumpingova a vyrovnavaci opatfeni
Sanitarni a Cilem kapitoly je ochrana Zivota nebo zdravi lidi, zvifat ¢i rostlin
fytosanitarni pomoci vypracovani, piijeti a prosazovani sanitarnich a fytosanitarnich
opatieni opatfeni a zaroven minimalizace jejich negativniho G¢inku na obchod
mezi stranami.
Kapitola je rozdélena do 16 ¢lanki (6. 1 — 6. 16).

. Technické Kapitola se zamé&fuje na piipravu, pifijeti a uplatiovani technickych
piekazky predpisti, norem a postupti posuzovani. Cilem kapitoly je usnadnit
obchodu obchod se zbozim mezi stranami a zvysit jeho objem:

a) zajisténim toho, aby technické ptredpisy, normy a postupy pro
posuzovani shody nevytvarely zbyte¢né prekazky obchodu,

b) posilenim spoluprace mezi stranami a to i pti provadéni Dohody
o technickych prekazkach obchodu,

€) nalézanim vhodnych zptisobi snizeni zbyte¢nych nepiiznivych
ucinki na obchod prosttednictvim opatfeni v oblasti pisobnosti
této kapitoly.

Kapitola je rozdélena do 14 ¢lankt (7. 1 — 7. 14).
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8. Obchod Kapitola popisuje zavazek smluvnich stran o vytvofeni lepSich
sluzbami, podminek pro rozvoj obchodu a investic. Kapitola déale stanovuje
liberalizace nezbytna opatieni, ktera vedou k postupné liberalizaci obchodu
investic a sluzbami a investicemi a také definuje postupnou liberalizaci v oblasti
elektronicky elektronického obchodu.
obchod

Kapitola je rozdélena do péti oddilt a 69 ¢lanku (8. 1 — 8. 69):
- Oddil A: Obecna ustanoveni
- Oddil B: Liberalizace investic
- 0ddil C: Pieshrani¢ni obchod sluzbami
- 0ddil D: Vstup fyzickych osob a jejich doCasny pobyt
- Oddil E: Regula¢ni rdmec

9. Pohyb kapitalu, | Kapitola identifikuje pojmy bézny ucet a pohyb kapitalu. Soucasti
platby, ptevody | kapitoly je i definice uplatiiovani pravnich ptedpisi tykajicich se
a docCasna pohybu kapitalu, plateb ¢i pfevodiu a popisuje docasnd ochranna
ochranna opatieni v rdmci tématu této kapitoly.
opatreni

Kapitola je rozdélena do 4 ¢lankt (9. 1-9. 4).

10. Verejné zakazky | Tato kapitola obsahuje veskeré informace ohledné vefejnych zakazek.
Veskera oznameni, zadani a vysledky vetejnych zakazek musi byt
dostupné bezplatné prostfednictvim internetu.

Kapitola je rozdélena do 16 ¢lankd (10. 1 —10. 16).

11. Politika V této kapitole je definovana zasada politiky hospodarské soutéze. Jeji
hospodarské znéni je nasledujici: ,,Strany uznavaji vyznam spravedlivé a volné
soutéze hospodaiské soutéze ve svych obchodnich a investi¢nich vztazich.

Uznavaji, ze praktiky narusujici hospodatrskou soutéz mohou narusit
fadné fungovani trhi a oslabit pfinosy liberalizace obchodu a investic.
Kazda strana v souladu se svymi pravnimi pfedpisy pfijme opatient,
ktera povazuje za vhodna proti protisoutéznim praktikam, aby dosahla
cilt této dohody.
Kapitola je rozdélena do 9 ¢lankt (11. 1 —11. 9).

12. Subvence V této kapitole je definovana zdsada subvenci a jeji znéni je nésledujici

»dtrany uznavaji, ze strana smi udélit subvence, jsou-li nezbytné k
dosaZeni cilu vefejné politiky. Urcité subvence vSak mohou narusit
fadné fungovani trhl a oslabit pfinosy liberalizace obchodu a investic.
Strana by v zésad¢ neméla subvence udélit, zjisti-li, Ze maji nebo
mohou mit vyznamny negativni dopad na obchod nebo investice mezi
stranami*.

Kapitola je rozdélena do 10 ¢lanku (12. 1 —12.10).
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13.

Statni podniky,
podniky, kterym
byla pfiznana
zvlastni prava ¢i
vysady, a uréené
monopoly

Tato kapitola se vztahuje na statni podniky, podniky se zvlastnimi
pravy a vysadami a uréenych monopoli, které se zabyvaji komerénimi
¢innostmi. Pokud se zabyvaji jak komer¢nimi, tak i nekomercénimi
¢innostmi, pokryva tato kapitola pouze jejich obchodni ¢innost.

Kapitola je rozdélena do 8 ¢lanku (13. 1 - 13. 8).

14.

DusSevni
vlastnictvi

Ob¢ strany zajisti odpovidajici, ¢innou a nediskriminacni ochranu
dusevniho vlastnictvi a stanovi opatieni pro prosazovani prav
dusevniho vlastnictvi pii jejich porusovani, véetné boje proti padelani
a piratstvi, v souladu s ustanovenimi této kapitoly.

Kapitola je rozdélena do ¢tyf oddilta a 55 ¢lanka (14. 1 - 14. 55):
- Oddil A: Obecna ustanoveni
- 0Oddil B: Normy tykajici se dusevniho vlastnictvi
- 0Oddil C: Prosazovani prava”
- 0Oddil D: Spoluprace instituciondlni ujednéni

15.

Sprava a fizeni
spole¢nosti

Strany uznavaji vyznam u¢inného ramce spravy a fizeni spolec¢nosti pro
dosazeni hospodatského ristu prosttednictvim dobte fungujicich trhii a
zdravych finan¢nich systému zalozenych na transparentnosti, u¢innosti,
divére a integrité. Cilem této kapitoly je posileni divéry investort a
zvySeni konkurenceschopnosti.

Kapitola je rozdélena do 7 ¢lanka (15. 1 — 15. 7).

16.

Obchod a
udrzitelny
rozvoj

Strany uznavaji vyznam podpory rozvoje mezinarodniho obchodu
Zpusobem, ktery pfispiva k udrzitelnému rozvoji pro blaho soucasnych
a budoucich generaci. Vyznam téchto krokl je rozvijen na zakladé¢
provadéciho planu ve znéni: ,,Vytvofeni prostiedi ptiznivého pro
dosaZeni plné a produktivni zamé&stnanosti a dlistojné prace pro vSechny
na vnitrostatni a mezindrodni Grovni a jeho vliv na udrzitelny rozvoj* a
soucasné Strany uznavaji ptfinos této dohody k podpoie udrzitelného
rozvoje, jehoz jsou hospodaisky rozvoj, socidlni rozvoj a ochrana
zivotniho prostfedi vzajemné se posilujicimi soucastmi.

Kapitola je rozdélena do 19 ¢lanki (16. 1 — 16. 19).

17.

Transparentnost

Strany uznavaji dopad, ktery mize mit jejich regulacni prostfedi na
vzajemny obchod a investice, a kazda strana tudiZ zajisti transparentni
regulacni prostiedi, které je u¢inné a predvidatelné pro vSechny osoby
vcetné hospodaiskych subjektli, zeyména malych a sttednich podniki.

Kapitola je rozdélena do 8 ¢lankt (17. 1 —17. 8).
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18. Osvédcené
regulacni
postupy a
spoluprace
v oblasti
regulace

Cilem tohoto oddilu je prosazovat osvédcené regulani postupy
a spolupréci stran v oblasti regulace za uc¢elem posileni dvoustranného
obchodu a investic:

a) podporou tc¢inného, transparentniho a predvidatelného
regulac¢niho prostiedi,

b) podporou kompatibilnich regula¢nich  piistupt
aomezenim zbyteCné zatézujicich, duplicitnich nebo
rozdilnych regulacnich pozadavkd,

c) diskusi o regula¢nich opatfenich, postupech nebo
ptistupech strany vcetné toho, jak zlepsit jejich ucinné
uplatiovani,

d) posilenim dvoustranné  spoluprace stran na
mezinarodnich forech.

Kapitola je roz¢lenéna do tii oddila a 9 ¢lanku (18. 1 — 18. 9):
- 0Oddil A: Osvédcené regulacni postupy a spoluprace
v oblasti regulace
- 0ddil B: Dobr¢ zivotni podminky zvifat
- 0ddil C: Zavérecna ustanoveni

19. Spoluprace
v oblasti
zemedélstvi

Kapitola pojedndvd o tom, Ze podpora vzajemného obchodu
se zemédélskymi produkty a potravinami je ve spolecném zajmu obou
stran, a ty usiluji o podporu spoluprdce v oblasti udrzitelného
zemédélstvi, véetné rozvoje venkova a vymény odbornych informaci a
osvédcenych postupli pro zajiSténi bezpecnych a vysoce kvalitnich
potravin pro spotiebitele v Evropské unii a v Japonsku.

Kapitola je rozdélena do 8 ¢lanku (19. 1 — 19. 8).

20. Malé a stedni
podniky

Strany uznavaji vyznam ustanoveni této kapitoly, jakoz 1 ostatnich
ustanoveni této dohody, jejichZ cilem je zlepSit spolupraci stran v
zalezitostech, které jsou dilezité pro malé a sttedni podniky nebo které
by mohly mit jinak pro malé a stfedni podniky obzvlastni piinos.

Kapitola je rozdélena do 4 ¢lankut (20. 1 — 20. 4).

21. ReSeni sporii

Cilem této kapitoly je zavést ucinny a ic¢elny mechanismus pro feSeni
sporti mezi stranami tykajicich se vykladu a pouziti ustanoveni této
dohody s cilem doséhnout oboustranné piijatelného feseni. Kapitola se
zabyva definici jednotlivych pojmil a postupt pii feSeni sport.

Kapitola je roz¢lenéna do ¢tyt oddila a 30 ¢lankad (21. 1 -21. 30):
- Oddil A: Cil, oblast ptsobnosti a definice
- 0ddil B: Konzultace a mediace
- Oddil C: Postup pro rozhod¢i tribunal
- 0ddil D: Obecné ustanoveni

22. Institucionalni a
zaverecna
opatreni

V této kapitole jsou popsany vybory, které byly v navaznosti na tuto
dohodu vytvofeny. SmiSeny vybor, vybor pro obchod se zbozim, vybor
pro pravidla piivodu a celni otdzky, vybor pro sanitarni a fytosanitarni
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opatteni, vybor pro technické piekazky obchodu, vybor pro obchod
sluzbami, liberalizaci investic a elektronicky obchod, vybor pro vladni
zakazky, vybor pro dusevni vlastnictvi, vybor pro obchod a udrzitelny
rozvoj, vybor pro spolupraci v oblasti regulace a vybor pro spolupraci
Vv oblasti zeméd¢lstvi. Dale je zde ustanoveno, jak Casto se budou tyto
vybory schazet, jaké jsou jejich povinnosti.

Kapitola je rozdélena do 6 ¢lankd (22. 1. — 22. 6).

23. ZavéreCna V této kapitole jsou uvedena zavérecna ustanoveni dohody.
ustanoveni
Kapitola je rozdélena do 8 ¢lankd (23. 1 — 23. 8).

Zdroj: Vlastni zpracovani na zaklad¢ (Evropska komise, 2018)

Dohoda EUJEPA je vytvotena v souladu se vSemi politikami EU, a to véetné vSech politik
ovliviiujicich mezinarodni obchodovani. Pro dohodu EUJEPA plati, Ze neméni a nepovede
ke zméné, sniZzeni nebo odstranéni norem EU a soucasné nesniZzuje vyznam a dilezitost
pravnich predpistt EU. Pro japonskou stranu plati, zZe jeji veskery vyvoz musi i nadale spliovat

pravidla a ptedpisy EU (Evropska komise, 2018).

2.2 Ekonomické dopady dohody EUJEPA na vyvozy z EU do

Japonska

Ekonomiky Evropské unie a Japonska predstavuji vice nez jednu tfetinu svétové hodnoty HDP.
Pro evropské zemé je Japonsko velmi vyznamnym investorem a tim napomaha k rychlejsimu
rozvoji. Nejvyznamnéjs$im vyvoznim artiklem z EU do Japonska jsou strojirenské, dopravni
a chemické komodity. V opa¢ném sméru jsou dovozy z Japonska do EU, kde maji nejvétsi
zastoupeni strojirenské, chemické, dopravni a zemédélské komodity. V roce 2019 bylo
Japonsko sedmym nejvyznamnéjsim obchodnim partnerem pro vyvoz zboZi z EU a také
sedmym nejvyznamnéjSim obchodnim partnerem pro dovoz zbozi do EU (Eurostat, 2020).
V této podkapitole budou piiblizeny nejvyznamnéjsi zmeny, které v ramci dohody EUJEPA

nastaly.

2.2.1 Spoluprace v celnich zaleZitostech

Zmény v oblasti spoluprace v celnich zaleZitostech byly nezbytné z diivodu zjednoduSeni

pravidel, pozadavki a formalit. Dilezitym faktorem pro tuto zménu byla modernizace celého

34



systému a zdokonaleni postupti tykajicich se vyvozu, dovozi a tranzitu. VSechny zmény byly

provadény tak, aby byla zajiSténa proporcionalita a ucinnost celého systému.

O novém systému v oblasti spoluprace v celnich zélezitostech hovoii kapitola 4 dohody
EUJEPA ,,Celni zalezitosti a usnadnéni obchodu®. Cilem spoluprace v celnich zalezitostech
je usnadnéni obchodu a podpora celni spoluprace na bilateralni a multilateralni bazi. Soucasné
dojde ke zvySeni ucinnosti celnich kontrol, snizeni byrokratického zatizeni obchodnikl

a zvyseni bezpec¢nosti a ochrany (Evropské komise, 2018).

Mezi vyznamna ujednani, ktera se tykaji spoluprace v celnich zalezitostech, patfi:

e ujednani o posilovani spoluprace v oblasti vymény informaci a usnadnéni
implementace programi partnerstvi v mezinarodnim obchodé,

e ujedndni o fizeni rizik se zaméfenim na vysoce rizikové zésilky, coz napomtize
k urychleni procesu vpousténi zasilek s nizs§im rizikem,

e Ujednani o predbéznych rozhodnutich sazebni klasifikace nebo pivodu zbozi,

e ujednani zajiStujici pravo na odvolani nebo prezkoumani postupl celnich organii
a jinych organi, které ovlivituji dovoz, vyvoz a tranzit a

e ustanoveni o okamzitém vpusténi zbozi pfi zajisténi shody (Evropska komise, 2018).

Pro otazky tykajicich se cel byl na zakladé dohody EUJEPA ztizen specializovany vybor, ktery
ma za cil udrzeni souladu sjiz existujicim SmiSenym vyborem pro celni spolupréci.
Predpokladem soudrZznosti jsou pravidelna spolecnd zasedani obou vybori, kde bude dochazet
ke sjednoceni veskerych odpovédi na otazky v oblasti cel a fungovani spoluprace v celnich

zalezitostech.

2.2.2 Odstranovani cel v ramci dohody EUJEPA

Problematika odstranovani cel je piiblizena v kapitole 2 dohody EUJEPA. S vyjimkou
nekterych zemédelskych produkti eliminuje dohoda EUJEPA cla na veskeré zbozi. Pievazna
¢ast celnich tarifl jiz byla odstranéna pfi vstupu dohody v platnost. Zbyla ¢ast celnich tarifi
bude postupné odstranéna v mnoha piechodnych obdobich v rozsahu od ¢tyt do jednadvaceti
let. 91 % vyvozu z EU do Japonska bylo liberalizovano ihned po vstupu dohody v platnost
a99 % vsech vyvozii zEU do Japonska bude liberalizovano po uplynuti veskerych

pfechodnych obdobi. Zbyvajici 1 % procento nebude upln¢ liberalizovano, ale dojde
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k castecné liberalizaci, a to pomoci navySeni kvot a snizeni cel. Toto opatieni
se tyka predevsim zemédélskych komodit. Vyznamnou polozkou, u které doslo k Gplné
liberalizaci cel, jsou vina a aromatizovana vina. Pifed vstupem dohody EUJEPA v platnost byla
na tuto polozku uvalena cla v hodnoté 15 % (EUR-Lex, 2018). Pro spravné pochopeni
kapitoly 2 dohody EUJEPA doslo ke specifikaci tohoto tématu v piilohach 2-A, 2-B, 2-C, 2-
D a 2-E (Evropska komise, 2018).

Krom¢ eliminace cel v oblasti vyvozii z EU do Japonska dojde i k liberalizaci dovozu
z Japonska do EU. Pti vstupu dohody v platnost dojde k 75% liberalizaci japonskych importi
ze strany EU. Zbyvajicich 25 % japonskych importi bude plné liberalizovano do 15 let.
Ptikladem této liberalizace miize byt, ze tarifni polozky na automobilovy primysl budou plné

liberalizovany za sedm let od vstupu dohody v platnost (EUR-Lex, 2018).

Uplné liberalizace cel byla odsouhlasena napiiklad v textilnim, kosmetickém a chemickém
odvétvi. V téchto odvétvich je EU velmi konkurenceschopnd a muze si dovolit plnou
liberalizaci. V oblasti vyvozu kzi a obuvi dosSlo pii vstupu dohody EUJEPA ke zruseni
systému kvot, ktery vyznamné ovliviioval a zabranoval vyvozu. U vyrobkll ze dieva budou
celni tarify zcela eliminovany v sedmiletém pfechodném obdobi. Ptiblizné 85 % zemédélskych
a potravinafskych produkti bude pln€¢ osvobozeno od celnich tarifi po uplynuti riznych
piechodnych obdobi. Z procesu liberalizace byly obéma stranami dohody EUJEPA vynaty
potravinaiské produkty typu ryze a motské fasy. Odstranéni cel v prioritnich oblastech
potravinaiské a zemé&délské produkce EU se tyka vepifového masa, vin, syri a mléénych

vyrobkd, teleciho masa apod. (EUR-Lex, 2018).

V ramci dohody EUJEPA doslo mezi obéma stranami k dohodé na opattenich proti podvodim.
Tento typ opatfeni poskytuje moZnost odvolavani celnich preferenci v pifipadé podvodi
a vznikne 1 moznost odmitnuti spoluprace. Soucasti je 1 kontrola nad tim, aby nebyly negativné

postihovani a ovlivilovani legitimni obchodnici (Evropska komise, 2018).

2.2.3 Snizovani netarifnich opatfeni a odstrafiovani technickych prekazek

v ramci dohody EUJEPA

Problematika snizovani netarifnich opatfeni je v dohod¢ EUJEPA rozebrana v kapitole 2:

Obchod se zboZim, kapitole 6: Sanitdrni a fytosanitarni opatieni a v kapitole 7: Technické
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piekazky obchodu. Kromé problematiky tarifnich opatfeni mezinarodniho obchodu se dohoda
EUJEPA zaméfila 1 na netarifni opatieni, ktera zptsobila evropskym podnikiim potize, protoze
japonské standardy, technické pozadavky a certifikace vytvaiely komplikované podminky
pro vyvoz z EU do Japonska. Dohoda napomtze a vyrazné usnadni pfistup evropskych
podniki naznacné¢ regulovany japonsky trh. Vyznamny pokrok se nejvice projevil
U technickych predpisi automobilového, farmaceutického, potravinaiského, textilniho
a zdravotnického prumyslu. Dohoda EUJEPA zajisti i spolupraci mezi EU a Japonskem
na mezinarodnich forech pro stanoveni standardi. Obé¢ strany se dohodly na nesniZzovani
bezpecnostnich norem a ani jedna ze stran nesmi pozadovat zménu politik v souvislosti

S pouzivanim hormont a geneticky modifikovanych materialti (Evropska komise, 2018).

Dohoda EUJEPA klade ddraz i na odstrafiovani technickych piekazek obchodu mezi obéma
stranami. Tato problematika je v dohodé rozebrana v kapitole 7 dohody EUJEPA. Cilem
odstranovani technickych ptekazek obchodu je usnadnéni obchodu se zbozim mezi smluvnimi
stranami a zvyseni jeho objemu. Dohoda zajist'uje, aby technické ptedpisy, normy a postupy

nevytvarely zbytecné piekazky obchodu.

V dohod¢ EUJEPA je kladen velky diiraz tomu, aby se normy a technické pfedpisy co nejvice
podobaly mezinarodnim normam. Ptiklonéni se k mezinarodnim normam vyrazné napomaha
evropskym vyvozcim chemickych latek, elektroniky, lé¢iv a textilii ke zjednoduSeni,
zefektivnéni a urychleni postupu pro uvadéni téchto komodit na japonsky trh. Mezi vzajemné
uzndvané mezinarodni normy se fadi normy, vydané mezinarodnimi organizacemi, jako jsou
napiiklad Mezinarodni organizace pro normalizaci (ISO), Mezinarodni elektrotechnicka
komise (IEC), Mezinarodni telekomunika¢ni unie (ITU), Komise pro Codex Alimentarius,
Mezinarodni organizace pro civilni letectvi (ICAO), Mezinarodni rada pro harmonizaci
technickych pozadavkl tykajicich se humannich 1é¢ivych ptipravka (ICH) a dalsi (Evropska
komise, 2018). Vyjimkou v harmonizaci norem smluvnich stran s mezinarodnimi normami
jsou piipady, kdy by tyto normy nebo jejich pfisluSné ¢asti byly neucinné nebo nevhodné

k dosazeni cili dohody EUJEPA.

Dohoda EUJEPA ustanovuje, ze ob& smluvni strany jednotné a konzistentné uplatiuji
pozadavky tykajici se uvadéni vyrobki na trh v rozsahu, ve kterém jsou stanoveny technické
predpisy na jejich tizemi. Soucasné dohoda podporuje piezkoumavani norem, které¢ nejsou

zalozeny na mezinarodnich normach, scilem zvyseni jejich souladu s pfislusSnymi
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mezinarodnimi normami. Toto pfezkoumavani by meélo probihat ve vhodnych intervalech

a to pokud mozno ne delsich nez pét let (Evropska komise, 2018).

Mezi technické a regulacni piekazky, které byly v ramci dohody EUJEPA odstranény patii
zdvojené testovani. DalSim piinosem je prosazeni vyuzivani technickych a regula¢nich norem
EU v odvétvi elektroniky, 1éCiv, zdravotnich prostiedkili, motorovych vozidel a ekologickych
technologii. Soucasti dohody EUJEPA je i dolozka, kterd umoznuje EU znovu zavést
cla na motorova vozidla Vv pfipadé porusovani piedpisit Evropské hospodaiské komise OSN

(dale t¢z EHK OSN) nebo obnoveni necelnich opatieni ze strany Japonska.

2.2.4 Vstup fyzickych osob a jejich doCasny pobyt

Docasny vstup a pobyt fyzickych osob za ucelem podnikdni na Uzemi EU a Japonska
je roz¢lenén do nékolika kategorii pracovniki a je blize rozebran v kapitole 8, oddil D dohody
EUJEPA. Reseni této problematiky se nevztahuje na fyzické osoby, které usiluji o ziskani
trvalého pobytu nebo pfistupu na trh prace. Dohoda EUJEPA nebude nijak zasahovat
do pracovniho prava, socialniho zabezpeceni, kolektivnich smluv nebo vy$e minimalni mzdy

na obou smluvnich stranach.

Pro regulaci vstupu fyzickych osob byla v dohodé specifikovana ptipustnd délka pobytu
ze strany EU nasledujicim zptisobem:
e kratkodobi obchodni navstévnici: délka pobytu do 90 dnii béhem pilro¢niho obdobi,
e obchodni navstévnici pro el usazeni: délka pobytu az 90 dnii béhem pullro¢niho
obdobi,
e investofi: délka pobytu do jednoho roku,
e nezavisli odbornici a smluvni poskytovatelé sluzeb: délka pobytu do jednoho roku,
S moZznosti prodlouzeni podle uvazeni EU a jejich ¢lenskych stati,
e osoby prevedené v ramci spole€nosti: délka pobytu do tfi let s pfipadnym prodlouZenim
dle uvazeni EU a jejich ¢lenskych stati,
e manzelsky partner a déti doprovazejici fyzické osoby: ude€leni prechodného pobytu
v délce pobytu fyzické osoby v oblasti osob pifevedenych v ramci spolecnosti

(Kocourek, 2018).
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Pro regulaci vstupu fyzickych osob byla v dohod¢ specifikovana piipustna délka pobytu ze
strany Japonska nasledujicim zptisobem:
e kratkodobi obchodni navstévnici: délka pobytu do 90 dnt,
e obchodni navstévnici: délka pobytu do 90 dn,
e investofi: délka pobytu maximalné 5 let,
e osoby pfevedené v ramci spolecnosti s vysokoskolskym vzdélanim: délka pobytu
maximalné 5 let,
e smluvni poskytovatelé sluzeb a nezavisli odbornici: délka pobytu maximalné 5 let,
e manzelsky partner a déti doprovazejici fyzické osoby — udé€leni prechodného pobytu
Vv délce pobytu fyzické osoby v oblasti osob pievedenych v ramci spole¢nosti, investofi

a poskytovatelé sluzeb a nezavisli odbornici (Kocourek, 2018).

Oblast proceduralnich zavazki pro docasny pobyt je rovnéz soucésti dohody EUJEPA. Tato
oblast se tykd predevSim piiméfené vyse poplatkil, jednotnosti doklddanych dokumentu,
Casové narocnosti a dostate¢né informovanosti vSech zucastnénych osob o vysledcich
a zpusobech pfezkoumani zamitnutych Zzadosti. Soucésti kapitoly 8 dohody EUJEPA
je i ustanoveni meznich termind pro rozhodnuti o Zadosti o vstup na izemi a doCasny pobyt
osob pievedenych v ramci spole¢nosti a rodinnych piislusnikti. V zavéru kapitole jsou uvedeny
podminky spoluprace v oblasti navraceni a zpétného piebirani fyzickych osob, které jednaly

V rozporu s ustanovenimi o do¢asném pobytu fyzickych osob (Evropska komise, 2018).

2.2.5 Uprava investic v ramci dohody EUJEPA

Problematice investic a jejich liberalizaci je vénovana kapitola 8 dohody EUJEPA. Konkrétni
ustanoveni a pojmy tykajici se investic se objevuji v Oddilu B kapitoly 8 (¢lanky 8.6 - 8.13).
Vyjimkou z pisobnosti této kapitoly jsou letecké sluzby, pozemni odbavovani, prodej
a marketing leteckych prepravnich sluzeb, audiovizudlni sluzby a sluZzby namotini kabotaze
(Evropska komise, 2018). V dohodé EUJEPA neni feSena problematika sport stat-investor.
Nejvyssi ptinosy z dohody EUJEPA pro ob¢ strany budou plynout z implementace opatieni
tykajicich se prechodného pobytu osob za ucelem podnikani v investorské oblasti
a prechodného pobytu v rdmci pfesouvani zaméstnancl v ramci spole¢nosti. Dalsi pfinos plyne
z ustanoveni o liberalizaci pfistupu na trh pro jednotlivé sektory a pfinosy je mozné

predpokladat v oblasti odstranovani tarifnich a netarifnich piekazek v obchodu se zbozim.
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To znamena, Ze dojde k Gspoie na clu pti dovozu investi¢nich celki pii vstupu japonskych

investori do evropskych podniki.

Pro spravnou investi¢ni ¢innosti se EU a Japonsko zavazaly K dodrzovani klicovych zasad
a cild v oblasti investic, a to v:
e transparentnosti a spravedlivosti v oblasti ptevzeti spole¢nosti,
e odpovédnosti vedeni vici akcionafim, coz znamenda odpovédné rozhodovani
Z objektivniho a nezavislého hlediska a ucinné a spravedlivé jednani vici akcionaiam,

e transparentnosti a zvefejiovani informaci (Evropska komise, 2018).

2.2.6 Vetejné zakdzky v ramci dohody EUJEPA

Téma vetejnych zakazek je uvedeno v kapitole 10 dohody EUJEPA. Tato kapitola upravuje
nakup zbozi, sluzeb a stavebnich praci pomoci zadavatelii, kterymi mohou byt vlada nebo
subjektd. Struktura kapitoly je zalozena na zakladech, které vyplyvaji z Dohody WTO
0 vladnich zakazkach. K zakladu pievzatému z Dohody WTO o vladnich zakazkach byla
doplnéna nova pravidla, ktera se tykaji pfedevs$im:
e spravedlivého zachazeni s evropskymi spole¢nostmi, které pisobi ve stavebnictvi
Vv ramci japonského systému hodnoceni dodavatelii (Keieijikoshinsa) (znamé také jako
Keishin),
e uznavani protokoll o zkouskach,
e vzijemného poskytovani dostupnych a srovnatelnych statistickych udajii ohledné
zadavani zakazek,
e dodate¢nych norem pro domaci pfezkumné procesy a
o clektronického zvefejilovani oznameni prostiednictvim jediného bezplatného

ptistupového bodu na internetu (Evropska komise, 2018).

Nejvyznamnéj$im piinosem v oblasti vefejnych zakazek je zavazek Japonska o nediskriminaci
evropskych subjektl v ramci vetejnych zakazek ve 48 centralnich méstech Japonska, které
predstavuji pfiblizné 15 % obyvatel Japonska. Na druhé strané se EU zavézala ke stejnému
ptistupu k japonskym subjektim v oblasti vefejnych zakdzek na sub-centralni urovni EU

(EUR-Lex, 2019).
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2.3 Ekonomické dopady dohody EUJEPA na vyvozy z CR do

Japonska

Ekonomické vztahy mezi Ceskou republikou a Japonskem se odehravaji na poli nejriiznéjsich
odvétvi, sektorii a podnikatelskych aktivit. Dohoda EUJEPA by méla napomoci k navyseni
ekonomické aktivity mezi t€émito zemémi a tim prohloubit jejich ekonomickou spolupraci.
Dohoda EUJEPA odstranila vice jak 91% cel ihned po vstupu dohody v platnost a az 99% cel
bude odstranéno pii plné implementaci. Soucasné dojde k odstranéni velkého poctu netarifnich
opatfeni, a to napf. v oblasti automobilového primyslu a zdravotnictvi. Pomoci této dohody
usetii ¢esti vyvozci vice nez 1 mld. K¢ roéné na clech a pii odstraiiovani netarifnich opatieni
dojde k uspoie o dalsich 1,5 mld. K¢ ro¢né (Kocourek, 2018). Nejvétsi piinos z této dohody
bude dle ptedpokladii plynout vyvozcim v sektoru chemického, sklaiského a textilniho
pramyslu. Nové pfilezitost pro vyvoz vzniknou také v oblasti tradicnich zemédélskych
produktti se zemépisnym oznacenim (mlécné produkty, alkoholické néapoje, slad, vyrobky
z kakaa). V této oblasti dojde také k zajisténi ochrany vice nez 200 zemé&pisnych oznaceni
tradi¢nich evropskych potravin. Mezi ¢eska zemépisnd oznaceni, ktera jsou dohodou EUJEPA
chranéna, patii: Bud&jovické pivo, Budgovicky mé&stansky var, Ceské pivo
a Ceskobudgjovické pivo (European Commission, 2018b). Dohoda také umozni &eskym
firmam pfistup na trh s vefejnymi zakazkami ve 48 nejvétsich japonskych méstech (EUR-Lex,

2018).

2.3.1 Japonsko — obchodni a ekonomické spoluprace s CR

Japonsko je pro CR 19. nejvyznamnéj§im obchodnim partnerem v ohledu obratu,
2015-2019 dovozy z Japonska tvoii 1,71 % z celkovych ¢eskych dovozi. Z celkovych ¢eskych
vyvozi, jsou vyvozy do Japonska zastoupeny 0,5 % (CSU, 2020). Z t&chto &isel je patrny
pomémné nizky vyznam Japonska jako obchodniho partnera CR. Pfi pohledu na tabulku 2
je patrné, Ze objem vzajemné vymeény vykazuje dlouhodobé pasivni az mirné rostouci tendenci.
I pres to dochazi k pozvolnému zvySovani ceskych vyvozi do Japonska. Pii opaéném pohledu
je CR pro Japonsko 39. nejvyznamngj§im obchodnim partnerem v ohledu obratu, podle objemu
dovozu je CR na 51. misté. Mimo EU je Japonsko 4. nejvyznamnéj$im obchodnim partnerem
pro CR a soucasné je Japonsko 2. nejvyznamngj§im vyvoznim trhem v Asii pro CR

(Businessinfo, 2019).
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Tabulka 2: Bilance vzajemné obchodni vymény mezi CR a Japonskem v mil. K¢&

Rok Vyvoz Dovoz Obrat Saldo
2015 21 336 56 327 77 663 -34 991
2016 22761 60 678 83439 -37 917
2017 18 172 67 092 85 264 -48 920
2018 19 815 68 220 88 035 -48 405
2019 22 620 71003 93 623 -48 383

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

Z tabulky 3 a 4 je viditelné, které polozky se nejvice podilely na vyvozu do Japonska a dovozu
z Japonska v roce 2019. Tradi¢né se mezi tyto polozky zatazuji primyslova zafizeni, stroje
a dopravni prostfedky a nédhradni dily pro tato zafizeni. Vyznamnym artiklem, ktery ovliviiuje
vyvoz, jsou také optické stroje, odpadni materidly, Zelezo a ocel. Rostouci polozkou pro cesky
Vyvoz se stavaji potraviny a napoje a zejména krmivo pro domaci zvitata (CSU, 2020).
Je vhodné také zminit tradici exportu zateckého chmele, ktery se dovazi z CR do Japonska

jiz ptes 100 let (Stuchlikova, 2014).

Tabulka 3: 10 nejvyznamnéjsich polozek ¢eského vyvozu do Japonska

Hlavni polozky vyvozu z CR do Japonska v roce 2019 mil. K¢
Perly, drahokamy, drahé kovy, bizuterie 6 181
Ptistroje elektrického zdznamu, reprodukce zvuku, TV obraz 4672
Reaktory, kotle, mechanické pfistroje a néstroje 3 566
Optické pftistroje, chirurgické ptistroje a nastroje 1276
Dievo, uhli, dfevéné vyrobky 777
Zelezo a ocel 747
Krmivo, odpad z potravinarského primyslu 718
Motorova vozidla, traktory, kola 711
Kozené, sedlaiské, femenaiské vyrobky 408
Vybusniny, pyrotechnika, zapalky 400

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

V oblasti dovozu z Japonska do CR hraji nejvyznamnéjsi roli elektrotechnicky, strojirensky
a opticky primysl a tyto polozky piedstavuji 67 % objemu japonskych dovozii do CR. Mezi
dal§i vyznamné obory patii automobilovy, kovodélny, chemicky a plastikaisky pramysl.
Po uvedeni dohody EUJEPA v platnost doslo k odstranéni celnich tarifii na vétSinu z téchto

komodit a to na strané Japonské a i stran¢ Evropské unie (Businessinfo, 2019).
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Tabulka 4: 10 nejvyznamnéjsich polozek ¢eského dovozu z Japonska

Hlavni polozky dovozu do CR z Japonska v roce 2019 mil. K¢
Piistroje elektrického zdznamu, reprodukce zvuku, TV obraz 18 660
Reaktory, kotle, mechanické piistroje a nastroje 18 550
Motorova vozidla, traktory, kola 13571
Optické pfistroje, chirurgické piistroje a nastroje 6 051
Plasty a vyrobky z nich 2144
Vyrobky ze zeleza a oceli 1864
Kaucuk a vyrobky z néj 1 367
Zelezo a ocel 1090
Chemické vyrobky 931
Vyrobky fotografické a kinematografické 771

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

Japonsko se dale zafazuje mezi piedni Gleny v oblasti pfilivu investic do CR s vysokou
pfidanou hodnotou. Piesnéji se jednd o 2. nejvétsiho zahranicniho investora v oblasti celkové
hodnoty projektt, které jsou zprostiedkované pies agenturu Czechlnvest v ¢asovém obdobi
od roku 1993 do roku 2019. Okolo 266 japonskych firem napomaha k nartstu pracovnich
ptilezitosti v CR o 50 tisic zaméstnancli a sou¢asné je pocet japonskych firem na uzemi
CR &tvrty nejvyssi v porovnani se viemi zemémi EU. Pro pfiblizeni struktury japonskych firem
na izemi CR je mozné uvést, 7e z celkovych 266 firem je 111 z nich zaméfeno na vyrobu
a 10 spolecnosti pracuje v sektoru vyzkumu a vyvoje. Diky vysoké investi¢ni spolupraci mezi

CR a Japonskem dosahla kumulovani hodnota japonskych investic za rok 2019 téméf
4 mld. USD (Businessinfo, 2019).

2.3.2 Zmény tarifnich a netarifnich opatieni v ramci dohody EUJEPA

Pomoci implementace dohody EUJEPA dojde ke snizovani ptekazek pro vyvoz a dovoz a tim
vznikne nariist obchodni vymény. Toto snizovani probéhne ze strany Japonska i CR. Pro
spravné vyhodnoceni ekonomickych dopadti dohody EUJEPA na ¢eské podniky, je dilezité
zaznamenat vyvoj a zmény Vv celnich sazebnicich a zmény a vyvoj ve snizovani netarifnich
opatfeni. Na obrazku 2 je viditelny proces snizovani celniho zatiZeni ze strany Japonska a CR
a naopak. Dle grafii je vidét, Ze snizovani celniho zatiZeni dovozii z Japonska do CR bude
nabyvat nulovych hodnot v osmém roce po podpisu dohody EUJEPA. V opa¢ném pohledu ze
strany zatizeni vyvozu z CR do Japonska nedojde ani po 20 letech od podpisu dohody EUJEPA

k Gplnému odstranéni celniho zatizeni.
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Obrazek 2: Postup snizovani celniho zatizeni

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (Evropska komise, 2018)

Kromé¢ snizovani celniho zatizeni dochazi i k postupnému odstraniovani netarifnich opatieni
obchodu. Netarifni opatieni vyznamné ovliviiuji vyvozce v jejich vyvoznich aktivitach a jejich
sniZovani a postupné odstrafiovani napomuze k rozsiteni spoluprace a vyvozu v obou smérech.

Z obrazku 3 je viditelny proces postupného snizovani netarifnich opatfeni mezinarodniho

obchodu.
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Obrazek 3: Postup sniZovani netarifnich opatieni

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (Kocourek, 2018)

Pfi porovnani obrdzku 3 s obrazkem 2 je viditelné, Ze v delSim ¢asovém horizontu vznikaji
vEtsi tispory v oblasti snizovani netarifnich opatieni mezinarodniho obchodu. Pomoci snizeni
tarifnich a netarifnich opatfeni dojde k nardstu objemu zahrani¢niho obchodu, ale soucasné
dojde k poklesu relativniho vyznamu objemu obchodni vymény. Kromé této zmény dojde
I K navySeni rozmanitosti obchodovanych komodit, které by za stavu pfed dohodou EUJEPA
nemély moznost vstoupit na zahranicni trh. Tim dojde k navySeni rozsahu a relevance

obchodovanych komodit.
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2.3.3 Dopady dohody EUJEPA na vyvoz ve vybranych sektorech
ekonomiky CR

Obchodni vyména mezi CR a Japonskem je rozlozena do Sirokého spektra odvétvi, sektorti

a podnikatelskych aktivit. Jak jiz bylo zminéno v podkapitole 2.3.1, tak Japonsko je pro CR

vvvvvv

vvvvvv

V oblasti vyvozu na 39. mist¢ a podle objemu dovozu na 51. misté. V této podkapitole budou
ptiblizeny vybrané sektory a dojde ke zhodnoceni vlivu dohody EUJEPA. Mezi vybrané
sektory se fadi: automobilovy primysl, strojirensky a elektrotechnicky primysl, zemédélstvi

a potravinarsky primysl, sklaisky a keramicky primysl.

Automobilovy primysl

V obdobi 2015-2019 ¢inil ¢esky vyvoz do Japonska v segmentu automobilového primyslu
pramérné 1,169 mld. K¢ rocné a v tomto obdobi zajistil podil 5,58 % na celkovych ceskych
vyvozech do Japonska ve stejném obdobi. Dovoz z Japonska v tomto obdobi nabyva mnohem
vyS$$i hodnoty a to 10,091 mld. K¢ ro¢né a zajistil tim 5,60% podil na celkovych dovozech
z Japonska do CR. Na obrazku 4 je dobie viditelna dlouhodob& zaporna obchodni bilance

V automobilového primyslu, kterd ma soucasné zaporné rostouci tendenci.
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Obrazek 4: Vyvoj obchodni bilance mezi CR a Japonskem v letech 2015-2019
V automobilovém primyslu

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)
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Ve struktuie vyvoztl z CR do Japonska vyznamné vy&nivaji ¢asti, soudasti a prislusenstvi
motorovych vozidel (Obrazek 5). Tato komodita zajiStuje témet 98 % veSkerych vyvozi
automobilového priimyslu do Japonska Vv obdobi 2015-2019. K popisu struktury ceskych
vyvozl do Japonska je vyuzivan Harmonizovany systém (dale téz HS), ktery je mezinarodni
nomenklaturou pouzivanou K rozdélovani a tifidéni zbozi. Zakladnim prvkem HS je 2-mistny
kod (dale téz HS2) uspotadany podle piisn€ zdvazné a logické struktury. Ta se podrobné;ji
rozdéluje do 4-mistného kodu (dale téz HS4) a 6-mistného kodu (dale téz HS6)
(International Trade Administration, 2020). V piipadé automobilového primyslu se dle HS2

jedna o tfidu 87 — Vozidla motorova, traktory, kola aj. vozidla.

m Casti, soucasti a
pfislusenstvi motorovych
vozidel Cisel 8701 az 8705

m Casti, soucasti a
pfislusenstvi motorovych
vozidel Cisel 8711 az 8713

Osobni automobily a jina
motorovd vozidla
konstruovana predevsim
pro prepravu osob

B Traktory a tahace

M Privésy a navésy bez
mechanického pohonu

Obrazek 5: Struktura ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v automobilovém
primyslu v HS4

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

V letech 2015-2019 se ¢esky vyvoz do Japonska v oblasti automobilového primyslu zaméfil
na komodity, které zobrazuje tabulka 5. Nejvyznamnéjsi vyvozni komoditou do Japonska dle
HS4 je sprevahou segment ¢asti, souasti a piislusenstvi motorovych vozidel Ccisel
8701 az 8705. VSech 5 nejvyznamnégjSich polozek ceského vyvozu do Japonska
V automobilovém pramyslu bylo plné liberalizovano od cla jiz pied vstupem dohody EUJEPA
Vv platnost. Dalsi polozky, které jsou zafazeny do nejvyznamnéjSich vyvoznich polozek
do Japonska, jsou: ¢asti, soucasti a piislusenstvi motorovych vozidel ¢isel 8711 az 8713, osobni
automobily a jind motorové vozidla konstruovani pro pfepravu osob, traktory a tahace

a na poslednim misté 5 nejvyznamnéjsich polozek se nachazi ptiveésy, navésy a ostatni vozidla.
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Oproti primérnému vyvozu komodity na prvnim misté s 1,144 mld. K¢ rocné jsou polozky

na 2-5 misté vyrazné€ nizsi s 24745 mil. K¢ ro¢né.

Tabulka 5: 5 nejvyznamné&jSich polozek ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019

V automobilovém primyslu

Komodita v automobilovém Ce%kovy Pru¥nerny Clo 97 el
imyslu v HSA vyvoz vyvoz EUJEPA | s EUJEPA

prumy (tis. K&) | (tis. K&) (%) (%)

Casti, soucasti a piislusenstvi

motorovych vozidel ¢isel 8701 az 5720622 | 1144124 0,0% 0,0%

8705

Casti, soucasti a piislusenstvi

motorovych vozidel ¢isel 8711 az 41 738 8 347 0,0% 0,0%

8713

Osobni automobily a jina motorova

vozidla konstruovana pfedevsim pro 36 474 7294 0,0% 0,0%

prepravu osob

Traktory a tahace 24 234 4 846 0,0 % 0,0%

Ptivésy, nav‘esy’ a ostatni vozidla 21 291 4958 0.0 % 0.0 %

bez mechanického pohonu

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé dat z (CSU, 2020), (JapanCustoms, 2020a)
a (JapanCustoms, 2020b)

Nejvyznamngj$im piinosem dohody EUJEPA na automobilovy primysl je sniZovani
a odstrafovani netarifnich opatfeni. Cesti vyvozci pfed vstupem dohody v platnost Gelili
nakladiim v hodnot¢ 1,63% z vyvozu do Japonska. Pro japonské dovozy byla hodnota nakladd
5,48% z dovozii do CR (Kocourek, 2018). Tématem sniZovani a odstrafiovani netarifnich
opatfeni v automobilovém prumyslu se zabyva dohoda EUJEPA v kapitole 2 Obchod
se zbozim. VétSina opatieni, ktera pokryvaji z velké casti regulaci Evropské hospodaiské
komise (dale téz EHK), vstoupila v platnost soucasné¢ s dohodou EUJEPA. Ujednani EUJEPA
postupné vedou k Gplnému odstranéni netarifnich opatfeni v automobilovém primyslu.
V dohod¢ EUJEPA je v piiloze o automobilech obsazena i ochranna dolozka, kterd umoziuje
EU znovu zavést tarify v pifipad€, kdy Japonsko piestane uplatiiovat piedpisy EHK,
nebo vytvofi nova netarifni

znovu zavede odstranénd netarifni opatieni

(Evropska komise, 2018).

opatteni

Strojirensky a elektrotechnicky primysl
Komodity ze segmentu strojirenstvi a elektrotechniky se dle HS2 nachazeji ve tfidach:

84 — Reaktory, kotle, mechanické pfistroje a nastroje, 85 — pfistroje el. zdznamu, reprodukce
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zvuku a TV obrazu, 86 — lokomotivy, vozy, dopravni a mechanicka zafizeni, 88 — letadla,
kosmické lod¢ a jejich soucasti, 89 — plavidla ndmoini a ficni a 90 — pfistroje opticke,
fotografické, kinematografické, 1€kaiské, chirurgické apod. Strojirensky a elektrotechnicky
pramysl ma v ¢eském vyvozu dlouhodobou tradici. V obdobi 2015-2019 ¢inil cesky vyvoz
V segmentu strojirenstvi a elektrotechniky v priméru 9,746 mld. K¢ rocné€ a zajistil podil
46,54 % na celkovych ¢eskych vyvozech do Japonska. Dovoz z Japonska ve stejném obdobi
v tomto segmentu nabyval v priméru hodnoty 41,139 mld. K¢ ro¢né¢ a zajistil velice vyznamny
podil 63,62 % na Ceskych dovozech z Japonska. | v segmentu strojirenstvi a elektrotechniky
je obchodni bilance dlouhodobé silné zaporna i pies to, ze Ceské vyvozy dlouhodobé vykazuji
pozvolny rist az na vyjimku v roce 2017 (obrazek 6). Do zdporné obchodni bilance v segmentu
strojirenstvi a elektroniky vyznamné zasahuji tendence japonskych investorti dovazet vlastni

technologie do provozi (Kocourek, 2018).
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Obrazek 6: Vyvoj obchodni bilance mezi CR a Japonskem v letech 2015-2019 v segmentu
strojirenstvi a elektrotechniky

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

Dle HS2 mezi nejvyznamnéj$i vyvozni komodity z CR do Japonska v letech 2015-2019, patii
se 44,22 % reaktory, kotle, mechanické pfistroje a nastroje a s 43,61 % pfistroje el. zaznamu,

reprodukce zvuku a TV obrazu (obrazek 7).
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M Reaktory, kotle, mechanické
pristroje a nastroje

M Pristroje el. zaznamu,
reprodukce zvuku a TV obrazu

Optické, fotokinematické,
chirurgické apod. pristroje

H Jiné

Obrazek 7: Struktura ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v segmentu
strojirenstvi a elektrotechniky dle HS2

Zdroj: Vlastni zpracovéani na zakladé (CSU, 2020)

Z pohledu 5 nejvyznamnéjsich polozek ceského strojirenského a elektrotechnického vyvozu
do Japonska v letech 2015-2019 dle HS4 (tabulka 6) naprosto dominuji telefonni pfistroje,
vcetné telefond pro celularni sit€ nebo jiné bezdratové sité, a to s primérnym ro¢nim vyvozem
2,253 mld. K¢&. Mezi dalsi vyznamné vyvozni komodity ¢eského strojirenstvi a elektrotechniky
patfi: motory pistové, vznétové a s vnitinim spalovanim s primémym ro¢nim vyvozem
937,290 mil. K¢ a casti a soucasti pistovych motorii s primérnym rocnim vyvozem
669,7 mil. K¢. Tarifni opatfeni u nejvyznamnéjSich polozek ceského strojirenstvi

a elektrotechniky byly pIn¢ liberalizovany jiz pied vstupem dohody EUJEPA v platnost.

U netarifnich opatfeni se v tomto segmentu dohoda EUJEPA snaZi o sjednoceni japonskych
technickych piedpist, norem a postupti pro posuzovani shody s evropskymi standardy a tim
urychlit a usnadnit proces vstupu evropskych exportérii na japonsky trh. Soucasn¢ dochazi
ke snaze snizit naklady spojené suznavanim technickych norem ve strojirenstvi

a elektrotechnice (Evropska komise, 2018).
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Tabulka 6: 5 nejvyznamné&jSich polozek ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v

segmentu strojirenstvi a elektrotechniky

. i . Celkovy | Primérny Clo bez Clo
Komodita ve strojirenstvi a 7 ,
elektrotechnice v HS4 vyvoz vyvoz EUJEPA 1 s ELJEPA

(tis. K¢&) (tis. K¢) (%) (%)

Telefonni pfistroje, véetné telefonti
pro celularni sité nebo jiné 11 267 235 | 2 253 447 0,0 % 0,0 %
bezdratové sité
Ietloteiy TS, VAT OVE ) 4866452 | 973290 0,0 % 0,0 %
S vnitinim spalovanim
Casti a soucasti pistovych motort 3348 503 669 700 0,0 % 0,0%
Cerpqdla a méfici zdvize na 3939 199 647 840 0.0 % 0.0 %
kapaliny
VLA Koy, Tins mez epiele @ 2612562 | 522512 | 0,0% 0,0 %
diktografy

Zdroj: Vlastni zpracovani na zékladé dat z (CSU, 2020), (JapanCustoms, 2020a)
a (JapanCustoms, 2020b)

Zemédélstvi a potravinarsky primysl

Zeméd¢lstvi a potravinaisky prumysl celily pied vstupem dohody EUJEPA v platnost
nejvetSim tarifnim opatfenim. Jednim z klicovych bodii dohody EUJEPA byla vyznamna
liberalizace tarifnich opatfeni pravé v tomto segmentu. Dalsi body, které dohoda EUJEPA fesi,
jsou: fytosanitarni opatfeni, schvalovani ptidatnych latek v potravinatském primyslu a znaceni
zemédé€lskych produktl (Evropska komise, 2018). V ramci dohody doslo k vyznamné ochrané

zemépisnych oznaceni EU a to na vice nez 200 potravin, vin a lihovin (EUR-Lex, 2019).

Vyrobky zemédélstvi a potravinaiského pramyslu jsou dle HS2 rozdéleny do tfid od 01-24. U
potravinaiské a zemédélské produkce v letech 2015-2019 vice nez osmnacti nasobné dominuji
eské vyvozy nad japonskymi dovozy. Obchodni bilance CR je v tomto piipadé dlouhodobg
kladna. Cesky vyvoz do Japonska v tomto segmentu pramémé &inil 1,217 mld. K& roéné a
zajistil podil 5,81 % na celkovych ¢eskych vyvozech do Japonska. Dovoz z Japonska dosahl
mnohem nizSich primérnych ro¢nich hodnot, a to 66,369 mil. K¢ s velmi nizkym 0,1%

podilem na celkovych dovozech z Japonska do CR (obrézek 8).
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Obrazek 8: Vyvoj obchodni bilance mezi CR a Japonskem v letech 2015-2019 v zemédélstvi
a potravinarském pramyslu

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)

Ve struktufe ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v segmentu zemédé€lstvi a
potravinaistvi dle HS4 vyznamné dominuji ptipravky pouzivané k vyzivé zvifat s 60,36%
podilem. Mezi tradi¢ni vjvozni komoditu z CR do Japonska patii chmelové §istice Gerstvé,
suSené i lupulin s 19,55% podilem a slad i prazeny s 13,58% podilem v tomto segmentu
(obrazek 9).

M Pripravky pouzivané k vyzivé
zvifat

B Chmelové Sistice Cerstvé,
susené i lupulin

Slad i prazeny

m Cokolada a ostatni
potravinarské pripravky s
kakaem

19,55% 60,36% B Doutniky, doutnicky a
cigarety z tabakovych
nahrazek

HJiné

Obrazek 9: Struktura ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v zemédélstvi a
potravinarském pramyslu dle HS4

Zdroj: Vlastni zpracovéni na zakladé (CSU, 2020)
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Ptipravky pouzivané k vyzivé zvifat jsou nejvyznamnéj$i polozkou ceského vyvozu do
Japonska v letech 2015-2019 v segmentu zemédélstvi a potravinaiského priamyslu. Praimérny
ro¢ni vyvoz této komodity je 734,436 mil. K¢. U této komodity doslo k tplné liberalizaci cel
pfed vstupem dohody EUJEPA v platnost. Druhou nejvice vyvazenou komoditou jsou
chmelové Sistice Cerstvé, suSené a lupulin s primérnym ro¢nim vyvozem 237,806 mil. K¢. Pied
vstupem dohody EUJEPA v platnost byla na tuto komoditu uvalena celni sazba 4,3 %, ale
po jejim vstupu doslo k uplné liberalizaci cel u této polozky. Dalsi vyvozni komoditou je slad
a jeho primérny ro¢ni vyvoz ¢inil 165,225 mil. K¢. Na vyvoz této komodity do Japonska
se vztahuje bezcelni kvota 185,7 tis. t/rok a v tomto p¥ipadé nedojde k zadné zméné. Cokolada
a ostatni potravinatské piipravky s kakaem byly zatizeny 10% celni sazbou. Po vstupu dohody
EUJEPA v platnost dojde u této polozky k postupné liberalizaci cla na 0 % v nasledujicich
10 letech. Patou nejvyvazengjsi komoditou jsou doutniky, doutni¢ky a cigarety z tabakovych

nahrazek. V tomto ptipadé doslo k Gplné liberalizaci cla z pivodnich 8,51 % (tabulka 7).

Tabulka 7: 5 nejvyznamné&jsich polozek ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 v
zemédélstvi a potravinarském pramyslu

- et Celkovy | Pramérny Clo bez Clo
Komodita v zeméd¢lstvi a " a— EUJEPA | s EUJEPA
potravinatském primyslu v HS4 (tis. K&) (tis. K&) (%) (%)
Ptipravky pouzivané k vyzive zvitat | 3 672 182 734 436 0,0 % 0,0 %
Chm§love Sistice Cerstvé, susené a 1189 031 937 806 4.3 % 0.0 %
lupulin

Rizeno
bezcelni
Slad i prazeny 826 126 165 225 kvotou ve -
vysi 185,7
tis. t/rok
0,0 %
Cokolada a ostatni potravinatské 0 (postupné
piipravky s kakaem 100 133 20 026 10 % sn(;z(;ov\a}rliona
letech)
Doutniky, doutnicky, cigarety 56 381 11 276 851 0% 0.0 %
z tabakovych nahrazek ' ’

Zdroj: Vlastni zpracovani na zékladé dat z (CSU, 2020), (JapanCustoms, 20204a)
a (JapanCustoms, 2020b)
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Ve snizovani netarifnich opatfeni vtomto segmentu Vv ramci dohody EUJEPA, doslo
k nejvétsimu pokroku v oblasti schvalovani pfidatnych latek. Dohoda napomohla k zajisténi
transparentnosti a piedvidatelnosti pfi standardnim zpracovani zadosti pro schvalovani téchto
latek. Soucasné doSlo k prekladu vétSiny novych pokyni do anglictiny a jejich uvetejnéni
na internetu. Celkové by postupné mélo dojit k zefektivnéni schvalovacich procesti, snizeni
nakladii a zlepSeni piedvidatelnosti obchodu v segmentu zemédélstvi a potravinarského

pramyslu (Kocourek, 2018).

Sklarsky a keramicky primysl

Vystupy sklaiského a keramického prumyslu Ize dle HS2 zaradit do oddila: 69 — keramické
vyrobky, 70 — sklo a sklenéné vyrobky a 71 — perly, drahokamy, vyrobky z drahych kovi,
biZuterie. Obchodni bilance mé v tomto segmentu vyraznou klesajici tendenci a to predev§im
z diivodu nartistu dovozi z Japonska do CR (obrazek 10). Vroce 2019 dosahla kladna
obchodni bilance v tomto sektoru mezi CR a Japonskem pouhych 11 mil. K&. V letech
2015-2019 doslo k primérnému roc¢nimu vyvozu do Japonska v hodnoté 330,121 mil. K¢
a pramérnému dovozu z Japonska v hodnot& 179,952 mil. K&. Na celkovém vyvozu z CR do
Japonska se sklarsky a keramicky primysl podili 1,58 % a na celkovém dovozu z Japonska do

CR se tento segment podili 0,28 %.
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Obrazek 10: Vyvoj obchodni bilance mezi CR a Japonskem v letech 2015-2019 ve sklaiském
a keramickém primyslu

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé (CSU, 2020)
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Ve struktufe vyvozu Ceského skla a keramiky v letech 2015-2019 dle HS4 dominuji
zaruvzdorné keramické cihly a dlazdice s 39% podilem na celkovych vyvozech v tomto
segmentu. Mezi dalsi vyznamné polozky se fadi stolni, kuchyiiské a kancelaiské sklo s podilem

16 % a perly a imitace perel a drahokamti ze skla s podilem 11 % (obrazek 11).

m Zaruvzdorné keramické
cihly, dlazdice

B Stolni, kuchynské a
kancelarské sklo

Perly, imitace perel a
drahokamu ze skla

B Sklenéna vlakna a vyrobky z
nich

B Ostatni zadovzdorné
sklenéné vyrobky

H Jiné

Obrazek 11: Struktura ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 ve sklarském a
keramickém pramyslu v HS4

Zdroj: Vlastni zpracovéani na zakladé (CSU, 2020)

U vyvozu 5 nejvyznamnéjsich komodit ve sklafském a keramickém primyslu doslo vstupem
dohody EUJEPA Kk uplné liberalizaci cel (tabulka 8). Nejvyznamngjsi polozkou ceského
vyvozu v segmentu sklafského a keramického primyslu z CR do Japonska v letech 2015-2019
jsou zaruvzdorné cihly, kameny apod. a jejich primérny ro¢ni vyvoz dosahl 127,617 mil. K¢.
Pivodni celni zatéz u této komodity byla 1,5 %. Na druhém misté s nejvysSim praimérnym
vyvozem 53,304 mil. K¢ je sklo stolni, kuchyniské a kancelarské zbozi ze skla. U této komodity
bylo celni zatizeni 3,9 %. Nejvyssi celni zatizeni, a to 8 % bylo u perel, imitace perel,
drahokamil apod. ze skla. U ¢tvrté a paté nejvyznamnéjsi komodity vyvozu ceského skla a
keramiky do Japonska doslo k iplné liberalizaci cel jiz pifed vstupem dohody EUJEPA

Vv platnost a tyto polozky budou vlivem této dohody ovlivnény jen okrajove.
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Tabulka 8: 5 nejvyznamné&jsich polozek ¢eského vyvozu do Japonska v letech 2015-2019 ve
sklarském a keramickém primyslu

Komodita ve sklarském a Ce%kovy Pru¥nerny Clo bez Clo
keramickém pramyslu v HS4 vyvoz vyvoz SelERS S ELUER
(tis. K¢) (tis. K¢) (%) (%)
Zaruvzdorné cihly, kameny, apod. 638 085 127 617 1.5% 0,0%
;l;l)(;istolm, kuchynské, kancelarské 266 520 53304 3.0 0.0 %
Perly, imitace perel, drahokamt 181 810 36 362 8.0 % 0.0 %
apod. ze skla
Sklenéna vlakna a vyrobky z nich 129 931 25 986 0,0 % 0,0 %
Sklo ve tvaru kuli¢ek, trubic apod. 110 064 22 013 0,0 % 0,0 %

Zdroj: Vlastni zpracovani na zaklads dat z (CSU, 2020), (JapanCustoms, 2020)
a (JapanCustoms, 2020b)

Dohoda EUJEPA zajistila pro vyvoz sklafského a keramického primyslu vyznamny piinos,
ato uplné odstranéni tarifnich opatieni v ¢asovém horizontu 5-10 let od vstupu dohody
v platnost. Na zakladé tohoto faktoru by mélo dojit k rustu ¢eskych exportt v tomto segmentu
o vice nez 10,4 % po uplynuti pfechodnych obdobi. Rilst v tomto segmentu predstavuje jeden

Z nejvyznamnéjsich pozitivnich piinost dohody EUJEPA na ceské vyvozy (Kocourek, 2018).

Dalsi ptinos pro segment sklarského a keramického primyslu je tiprava pravidel o ptivodu
zboZi. Pravidla plivodu zboZzi stanovuji, za jakych podminek zbozi zisk4 preferencni plivod
v EU nebo v Japonsku a tim ziska i narok na preferen¢ni zachazeni v zemi dovozu. Preferen¢ni
zachazeni se uplatiiuje na zbozi, které je propusténé do volného ob&hu po vstupu dohody

EUJEPA v platnost (Celni sprava CR, 2019).

55



3 Metodika vyzkumu

V této kapitole budou definovany vSechny etapy vyzkumné prace, na jejichz zakladé dojde

k vyhodnoceni vyzkumu dopadi dohody EUJEPA na sklaiské podniky.

Pro vyzkum vlivu EUJEPA na ceské sklarny bude vyuzit individudlni kvalitativni vyzkum.
Kvalitativni vyzkum oznacCuje takovy vyzkum, ktery se zaméfuje na to, jak jednotlivci
a skupiny nahlizeji, chapou a interpretuji svét. Z jiného pohledu mtze byt kvalitativni vyzkum

definovan jako takovy vyzkum, ktery neuziva statistickych metod a technik.

Je potiebné si vymezit odborny termin metodologie vyzkumu, podle které se bude fidit vyzkum
v této diplomové praci. Metodologie vyzkumu definuje védni disciplinu, ktera zkouma
a popisuje planovani, organizaci a samotnou realizaci vyzkumu. Obsahem metodologie
vyzkumu je i samotné vyhodnoceni vyzkumnych dat. Metodologie vyzkumu popisuje nejen
vyzkumné metody, ale soucasné se i zabyva jednotlivymi fazemi procesu vyzkumu. Tyto faze
je mozné roz¢lenit do tii oddilt a jsou dobie viditelné i na obrazku 12 :

e planovani vyzkumu (¢innosti vyzkumnika pied vstupem do terénu),

e pouziti vyzkumnych metod (¢innosti vyzkumnika v prabéhu terénni faze vyzkumu),

e vyhodnoceni a interpretace ziskanych dat (Molnar, 2010)

0 volba oblasti vyzkumu

kontext a studium literatury
volba vyzkumného tématu

pievazné stanoveni vyzkumného problému
teoretické
Ginnost stanoveni proménnych ve vyzkumu

formulovani eili, vyzkumnych otazek a hypotéz

stanoveni vyzkumnych metod. vybér hotovych nebo konstrukee
vlastnich vyzkumnych nastroji

v *

‘ sbér dat a udaji
'l

v

zpracovani a analyza dat (vypoéty, tabulky. grafy)

prace v terénu

pfevazné modifikace eili. hypotéz. ¢ metod vyzkumu
teoreticka
Einnost vyjadieni se k hypotézam a vyzkumnym otazkam

interpretace dat, formulace zavér vyzkumu a doporuéeni
v

Obrazek 12: Féaze procesu vyzkumu

Zdroj: Linderova, Scholz, Munduch, 2016
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U planovani vyzkumu je nejprve nutné si nadefinovat strategii vyzkumu, kterda ukazuje
specificky koncept fesSeni vyzkumného ukolu. Tento koncept obsahuje fadu teoretickych,
metodologickych a organiza¢nich aspekti. Zakladni zésady strategie vychazi
ze systematického, kontrolovaného a kritického zkoumani. Pro spravné vypracovany vyzkum
je nutné dodrzovat zakladni pravidla, a to takova, Ze vyzkum je zdmérna a planovana ¢innost.
Ve svém obsahu ma sviij diivod, cil, vyzaduje systematicky postup a vylucuje nahodilé
a chaotické kroky. Pro zjednoduseni je mozné fici, ze je nezbytné védét kdo, co, kdy, kde, jak

a pro¢ (Reichel, 2009).

V piipadé vyzkumu vlivu dohody EUJEPA na Ceské sklarny je oblast planovani vyzkumu
vedena néasledujicim zplsobem. V prvni c¢asti ptipravy doslo k teoretickému popsani
problematiky této diplomové prace. Zaklad teoretické ¢asti tvoii ptehled nazori a pohleda
jinych autort na problematiku mezinarodnich obchodnich dohod. Soucasné obsahuje
teoreticka ¢ast 1 sekundarni rozbor dostupnych dat o dohodé EUJEPA a teoretické zhodnoceni
jejiho vlivu na Evropskou unii a Ceskou republiku. Cilem teoretické &asti bylo vytvofeni
stabilniho informac¢niho zakladu pro spravné pochopeni problematiky a néasledné vytvoieni
dotaznikového Setfeni a telefonického rozhovoru obsahujiciho vhodné otazky pro spravné

zhodnoceni vlivu EUJEPA na ceské sklarny.

Oblast vyzkumu je identifikovana jako vyzkum vlivu EUJEPA na ceské sklafstvi. Vyzkum
bude vytvofen a veden individualné autorkou diplomové prace. Vyzkumny soubor
je specifikovan na podniky v oblasti ¢eského sklafstvi. Vyzkumny soubor bude slozen
z ¢eskych sklatskych podniki, které maji rizny vztah k exportu svych produktti a mohou se na
nich tedy odrazet rizné vlivy dohody EUJEPA. Cely vyzkum bude veden anonymné, protoze
nékteré podniky nesouhlasily se spojenim s konkrétnimi odpovéd’'mi na tento vyzkum. Z toho
divodu dojde pouze k obecné charakteristice jednotlivych podnikt, ktera by vSak méla byt

dostacujici pro potieby tohoto vyzkumu.

V ptipad¢ vyzkumu vlivu EUJEPA na cesky sklarsky prumysl bude zvolena kombinace
nékolika vyzkumnych metod. Prvni vyuzitou metodou bude dotaznikové Setfeni ve zvoleném
vyzkumném souboru. Pomoci dotaznikového Setfeni dojde ke sbéru zakladnich dat, ktera
budou napomocna K prvotnimu pochopeni vztahu daného podniku k dohodé¢ EUJEPA.

Dotaznik bude vytvoten v online formé a bude obsahovat kombinaci otevienych a uzavienych
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otazek. Po vyhodnoceni dat z dotaznikového Setieni se pirejde k druhé vyzkumné metode,
kterou je neformalni individualni telefonicky rozhovor. Tato metoda se zaméii piedevsim
na sbér zkusenosti, ndzori a postoju tykajicich se zvolené problematiky. Tato ¢ast bude vedena
ve volné form¢ a zaméfi se na pfiblizeni hlavnich vyhod a nevyhod EUJEPA a ziskani moznych
doporuceni a poznatkd pro zjednoduSeni a zefektivnéni obchodovani s Japonskem. Metoda
telefonického rozhovoru bude pouzita jako doplnéni a pfipadné vysvétleni nazoru nebo postojit

k tématu a bude mit vliv na spravné vyhodnoceni vlivu EUJEPA na ¢esky sklarsky pramysl.
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4 Vyzkum dopadit dohody EUJEPA na cesky sklatsky
pramysl

V této kapitole bude rozebran vlastni vyzkum vlivu dohody o hospodaiském partnerstvi mezi
EU a Japonskem na ¢eské podniky. V podkapitole 2.3.3 doslo k sekundadrnimu vyzkumu vlivu
dohody EUJEPA na vybrané sektory ekonomiky CR. Na zakladé toho byl vybran &esky
sklarsky primysl jako vhodny segment pro blizsi vyzkum dopadi dohody EUJEPA, protoze
rist v tomto segmentu predstavuje jeden z nejvyznamnéjSich pozitivnich pfinosi dohody
EUJEPA na ceské vyvozy. Na zaklad¢ ziskanych teoretickych informaci uvedenych v této
praci je hlavnim cilem vyzkumu zjisténi dopadti hospodaiského partnerstvi mezi Evropskou
unii a Japonskem na Cesky sklaisky primysl a zhodnoceni jaké piinosy a ztraty z tohoto

partnerstvi plynou.

4.1 Identifikace respondenta

Dotaznikového Setfeni se zcastnilo sedm ceskych sklafskych podniki. Tyto podniky byly

nasledné rozdéleny do dvou skupin podle vztahu k vyvozu do Japonska, a to timto zpisobem:

e prvni skupina - sklafské podniky, které exportuji své vyrobky do zahranici, véetné
Japonska,

e druhd skupina - sklatské podniky, které exportuji své vyrobky do zahrani¢i, nikoli vSak

do Japonska.

V prvni skupiné respondentil se nachazi ¢eské sklarské podniky, které exportuji své vyrobky
do zahranic¢i, a to v¢éetné Japonska. Tato skupina napomiiZze predevsim k porovnani exportnich
aktivit pfed uvedenim dohody EUJEPA v platnost a po ném. Prvni skupina respondentd
je zaroven cennym zdrojem informaci a rad pro podniky, které doposud do Japonska
nevyvazeji. Do této skupiny se tadi tfi sklarské podniky:
e Podnik A: Tento podnik je tradi¢nim vyrobcem ceského ktistalu. Jeho vyrobky jsou
ru¢né brousené a dekorované. Diky tomu je tento podnik uzptisoben pro vyrobu malych
1 velkych sérii vyrobkl a soucasné je schopen vyrabét jednotlivé kusy na zakazku.
Hlavnim sortimentem této spolecnosti jsou sklenéné pilniky a ru¢né dekorované sklo.
Podnik A ziskéva se svymi vyrobky uznani po celém svété, a to zejména diky kvalité

zpracovani a originalité dekort. Spolecnost je certifikovana podle standardi ISO 9001
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a 14001. Tento podnik vyvazi své produkty do 30 zemi svéta. Mezi tyto zemé se fadi
USA, zemé EU, Australie, Cina, J aponsko apod.

Podnik B: Tento podnik se zaméfuje na udrzeni tradice vyroby olovnatého kiist'éalu.
Soucasné je tento podnik nositelem bohaté tradice ¢eského brouseného kiistalu. Tento
podnik patfi mezi nejvétsi vyrobce olovnatého kiistalu v CR. Vice nez 90 % jejich
produkce sméfuje na zahrani¢ni trhy. Mezi jejich produkty patii strojné lisované
a strojné foukané vyrobky v oblasti napojového a darkového sortimentu. Produkty jsou
vytvafeny z bezolovnatého kiistalu, ale i z24% olovnatého kiistalu. Podnik
se zamétuje na celosvétovou distribuci a vyvazi své vyrobky do 88 zemi svéta.

Podnik C: Podnik se specializuje na vyrobu sklenénych blokt, které nachazi nejvetsi
vyuziti v tavené plastice, a t0 zejména pfti tvorbé sklenénych soch a dalsich objektu.
V mens$im objemu se tento podnik zaméfuje 1 na liti a lisovani sklenénych objektl
na zakazku. Hlavnim sortimentem jsou jiz zminéné sklenéné bloky o vaze 2,5 kg a dale
mezi jejich produkty patii rizné vylisky a odlitky ze skla. Jejich exportni aktivity

se zamétuji na celou Evropu, USA, Kanadu, Novy Z¢land, Japonsko atd.

V druhé skupiné respondentt se nachazi eské sklaiské podniky, které exportuji své vyrobky

do zahranici, ale nikoli do Japonska. Tento segment respondentd pomuze pii identifikaci

chybéjicich informaci a divodid, pro¢ nékteré sklarské podniky nevyvazi své vyrobky

do Japonska. Pro spravné zhodnoceni vlivu dohody EUJEPA je zapotiebi ziskat pohled nejen

ze strany podniki, které jsou s dohodou ve styku. Dtlezity je i pohled osob, které by piipadné

mohly vyhod z dohody EUJEPA vyuZit, ale nemaji naptiklad dostate¢né informace pro vstup

na japonsky trh. Do této skupiny se fadi ¢tyti sklatské podniky:

Podnik D: Specializaci tohoto podniku je vyroba tradi¢niho ¢eského skla ve spolupraci
se svétozndmymi designéry a sklafi. Podnik se zaméfuje na luxusni a exkluzivni
vyrobu. Veskeré vyrobky jsou vytvofeny ruéné a na zakazku. Z divodu vyhradné
zakézkové vyroby nema tento podnik pfesné stanoveny sortiment, ale mezi jejich
vyrobky patiti naptiklad repliky historického skla, designové bytové dopliky
a zpracovani koncepti svétoznamych designérii. Tento podnik exportuje své vyrobky
do EU, USA, Norska a §Vycarska.

Podnik E: Zaméfteni tohoto podniku je na tvorbu tavené plastiky. Soucasti jejich vyroby
je umélecké 1 uzitkové sklo. Své vyrobky tvofi z bezolovnatého skla v barevné skale

vice nez 100 barev a odstinli. Do budoucna planuje tento podnik dal$i rozSifovani
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barevné skaly dle pfani zadkaznika. Soucasti jejich portfolia je 1 nizkoroztazné sklo,
na jehoz inovaci se tento podnik aktivné podilel. Jejich sortimentem jsou piedevs§im
tavené plastiky, nizkoroztazné sklo vyuzivané pro exteriérové instalace sklenénych
objektl a barevné sklenéné bloky, které jsou uréené pro dalsi zpracovani. Tento podnik
vyvazi své vyrobky predevsim do EU a USA.

e Podnik F: Zaméfenim tohoto rodinného podniku je ru¢ni vyroba napojového skla
a dalsich pfidruzenych drobnych vyrobkl. Mezi specifika tohoto podniku patfi tvorba
replik sklenénych objektii z riiznych historickych obdobi od 14. stoleti az po soucasnost
a soucasné¢ vyrabi i moderni napojové sklo pro hotely a domacnosti. Sortimentem
tohoto podniku je piskované sklo, malované sklo, ryté sklo, lustrové dily, suvenyry,
upominkové predméty a repliky vyrobkll z jednotlivych historickych obdobi. Kromé
toho se tento podnik nové zaméfuje i na vyrobu cinovych vyrobki a sortiment
kombinujici cin a sklo. Své vyvozni aktivity smétuji predevsim v ramci EU a Severni
Ameriky.

e Podnik G: Tento podnik rodinného charakteru je znamy svou spolupraci s vyznamnymi
svétovymi umélci, designéry a architekty. Nekteré z vytvorenych sklenénych objekta
jsou soucasti vyznamnych svétovych galerii, muzei a soukromych sbirek. Zaméteni
tohoto podniku je piedev§im na zakadzkovou vyrobu, ale VmenSim méfitku
I na malosériovou vyrobu. Do jejich sortimentu patii jiz zminéné umélecké objekty

a dale drobné objekty ze skla. Své vyrobky vyvazeji do EU, USA, Ciny, Austrélie apod.

4.2 Dotaznikové Setieni

Prvnim krokem vyzkumu je provedeni dotaznikového Setieni. V dotaznikovém Setfeni jsou
otazky nadefinovany tak, aby napomohly ke sprdvnému pochopeni vztahu sklarskych podniki
k Japonsku a k dohodé¢ EUJEPA. Bylo nutné vytvofit dva dotazniky, které byly nadefinovany
pro potieby jednotlivych skupin respondentii, a které byly déale rozebrany u telefonickych

rozhovord.

4.2.1 Dotaznik pro prvni skupinu respondentii

Dotaznik pro prvni skupinu respondentl byl vytvofen na zéklad€ predpokladu, Ze respondenti
maji zkuSenosti ohledné obchodovéni s Japonskem. Dotaznik je rozclenén do tii segmenti.

Prvni segment je obecného charakteru a zjistuje zakladni informace o podniku a jeho
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vyvoznich aktivitach. V zavéru tohoto segmentu dochazi k ovéfeni, zda podnik vyvazi své
vyrobky i na japonsky trh. Druhy segment se zaméiuje na obecny nadzor na vyvoz do Japonska.
V této casti jde predevsim o ziskani informaci o dosavadnich zkuSenostech podnika
S japonskym trhem, jakym zplsobem je proveden vyvoz do Japonska a jaké jsou odliSnosti
japonského trhu oproti jinym zahrani¢nim trhtim. Dulezitou otazkou v tomto segmentu je dotaz
na opatteni, kterd negativné ovliviiuji vyvoz do Japonska. Tteti segment dotazniku se zaméiuje
na vliv dohody EUJEPA. Jde piedevsim o zjisténi nazoru respondentli na piinosy dohody
EUJEPA. Od vstupu dohody EUJEPA v platnost uplynul vice nez rok a z toho davodu se
otazky zaméfuji i na zmény pii obchodovani s Japonskem. Dotaznik ovéiuje, zda-li dohoda
EUJEPA pfinesla narGst nebo pokles obchodnich aktivit s Japonskem od tnora 2019.
V neposledni fadé se v dotazniku objevuje otazka na vliv této dohody na sklatsky primysl jako
celek. Veskeré otazky, které se objevuji v dotazniku pro prvni skupinu respondentt, jsou

uvedeny v tabulce 9.

Tabulka 9: Dotaznik pro prvni skupinu respondentd

Segment otdzek | Otdzky v dotazniku

Obecné Nejprve Vas poprosim o strucné popsani Vasi spolecnosti.
informace Jaky je Vas sortiment?

Do jakych zemi vyvazite své produkty?

Patii Japonsko mezi zemé¢, do kterych vyvazite své produkty?

Nézor na vyvoz | Jaké jsou VaSe dosavadni zkuSenosti ohledné obchodovani
do Japonska s Japonskem?
Jaké produkty vyvazite nejvice do Japonska?

Jakym zptisobem vyvazite do Japonska své produkty?

Jaky mate obecny nazor na Japonsko v ohledu obchodni spoluprace?

Jakeé jsou podle Vas nejvétsi odliSnosti japonského trhu oproti jinym
zemim?

vvvvvv

Japonska?
Nazor na Jak vnimate vliv dohody EUJEPA na vyvoz sklatské produkce?
dohodu Jaké dopady pfinasi dohoda EUJEPA na Vase obchodovani

EUJEPA s Japonskem?

Jakym zptuisobem se vyviji Vase obchodni aktivity s Japonskem od
unora 2019, kdy vstoupila dohoda EUJEPA v platnost?

Myslite si, Ze je dohoda EUJEPA piinosna pro ¢eské sklatstvi?

V jaké mife ovlivnila dohoda EUJEPA Vase obchodni aktivity

s Japonskem?

Zdroj: Vlastni zpracovani
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4.2.2 Vysledky dotazniku u prvni skupiny respondentt

Vysledky dotazniku u prvni skupiny respondentl jsou okomentovany na zékladé odpoveédi
oslovenych respondentti Vv ramci dotazniku. V této ¢asti dojde predevsim k identifikaci
postup, které Ceské sklarské podniky vyuzivaji pti vstupu na japonsky trh a jakym zptisobem

ovlivnila dohoda EUJEPA jejich obchodni aktivity.

Dosavadni zkuSenosti ohledné obchodovani s Japonskem

Respondenti se shodli na tom, ze pro vstup na japonsky trh je zapotiebi spoluprace s obchodnim
partnerem, ktery ma na japonském trhu silné postaveni. Vstup na japonsky trh je uskute¢novan
hlavné na zaklad¢ doporuceni od japonskych firem. Jeden z podnikti poznamenal, Ze vhodnym
prostfedkem pro ziskani doporuceni je i zaméstnavani japonskych studentd, ktefi po navratu
do Japonska sdileji zkuSenosti sdanym podnikem. Dal$i moznosti je aktivni ucast
na mezinarodnich akcich, ale tento zptsob nepovazuji respondenti za tolik efektivni. Japonsky
trh je specificky pro svoje vysoké naroky na kvalitu a bez jednozna¢ného prokazéani kvality
vyrobkt, nema zadny podnik Sanci na japonském trhu uspét. Kromé obchodniho partnera
vyuzivé jeden z respondentli sluzeb obchodniho prostfednika. Jeden z respondentii povazuje
za obzvlast dulezité, mit k dispozici skladovaci prostory v Japonsku. Divodem je velkd
vzdalenost mezi CR a Japonskem, a pokud ma podnik k dispozici skladovaci prostory

v Japonsku, muze to vyrazn¢ snizit naklady na dopravu vyrobku a zvysit pruznost dodavek.

Typy vyrobkii a jejich vyvoz

Respondenti vyvazi na japonsky trh velkou skalu vyrobkl. Mezi hlavni vyvozni artikl patii
sklenéné pilniky, darkovy sortiment, napojové sklo a sklenéné bloky, které¢ jsou ndsledné
v Japonsku vyuzivany pro tvorbu plastik. Dle HS2 jsou tyto produkty zahrnuty v ramci tiidy
XIII, konkrétné oddilu 70 — sklo a sklenéné vyrobky. Respondenti uvedli, ze velky zajem
je ptedevsim o vyrobky s tradi¢nimi japonskymi motivy a dekory, mén¢ o vyrobky s modernim
a nad¢asovym vzhledem. Respondent A vyvazi své produkty pomoci mistniho prostiednika,
kterym je ob&an CR. Tento obéan CR ma za manzelku japonskou ob&anku. Respondent A
si tohoto prostiednika zvolil z diivodu snadné komunikace a také z divodu znalosti japonského
obchodniho prostfedi. Respondenti B a C pro vyvoz vyuzivaji japonské obchodni partnery,
ktefi soucasné poskytuji skladovaci prostory pro jejich vyrobky. Ani jeden z respondentil
neuvazuje o vstupu na trh bez pomoci z japonské strany, protoze by tento proces byl velmi

komplikovany a nakladny.
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Japonsko a obchodni spoluprace

Mezi specifika japonského trhu vSichni respondenti zatadili velky diraz na kvalitu, pfesnost
a technické provedeni vyrobkd. Trh byl popsan jako velmi tradi¢ni, S negativnim vztahem
ke zménam, a to i pies to, Ze je Japonsko velmi inovativni zemé. Respondent B zaznamenal
U prodeje svych vyrobkt do Japonska velmi pozvolnou zménu struktury sortimentu. Uvedl, ze
dochazi k odklonu prodeje darkového sortimentu smérem ke spotfebnimu zbozi. Mezi toto
zbozi zatazuje predevsim napojové sklo s tradicnimi japonskymi motivy. Respondent A zminil
rostouci zdjem o sklenéné pilniky a dalSi sortiment spojeny s péci o té¢lo. Pii obchodni
spolupraci je dilezité brat v potaz drahou dopravu z CR do Japonska a souc¢asné také drahou

mistni dopravu po Japonsku.

Respondenti se shodli na tom, Ze japonsky trh je velmi odliSny oproti jinym zemim, do kterych
vyvazi své vyrobky. Respondent A uvedl, Ze japonsky trh chce pfedev§im hodné hravé
a barevné vyrobky. Oproti jinym zemim je tu velky diraz kladeny i na ru¢ni a tradi¢ni vyrobu,
ktera je na tomto trhu vyzadovéana a cenéna. Respondent B identifikoval jako hlavni rozdil
preferovani dlouhodobych vztahli ptred kratkodobymi. Na japonském trhu podle tohoto
respondenta neni obvykla jednorazova spoluprace, a pokud dojde k navazani obchodniho
vztahu s japonskym partnerem, tak se vétSinou jedna o dohodu, ze které maji obé¢ strany stejné
vysoké piinosy. Dalsim rysem, ktery je japonskému trhu piisuzovan, je negativni vztah
Kk rychlym zménam. Pfi spolupraci je kladen diraz na pozvolné a opatrné zmény. Kazda zména
je konzultovana, analyzovana a vyhodnocovana v dlouhém ¢asovém horizontu. Respondent C
uvadi predevSim dualeZitost doporuceni ze strany japonskych podnikli pii navazovani
obchodnich vztaht. Podle tohoto respondenta je dalezity aktivni pfistup pii ziskdvani daveéry

obchodniho partnera.

Piekazky vyvozu zboZi do Japonska

Mezi nejvyznamnéj$i prekazky pro vyvoz do Japonska patfi vysoka cena dopravy. Dalsi
prekazkou je komplikované ziskani skladovacich prostor, které jsou kliCové pro snizovani
naklad na dopravu. Respondenti se shodli i na ptekazkach v oblasti komunikacnich
a kulturnich rozdild. Nicméné tento problém se da vyfeSit pomoci prostfednika na mistnim

trhu, ktery ma dostatecné znalosti jazyka a kultury.
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Vliv dohody EUJEPA na vyvoz do Japonska

Respondenti se shodli na pozitivnim/neutralnim vlivu dohody EUJEPA na jejich vyvozy
do Japonska. Hlavnim bodem, ktery napomaha vyvozu, je odstranéni celnich sazeb na vyvoz
sklarské produkce, a to u komodit: sklo stolni, kuchynské a kancelaiské zbozi ze skla a perly,
imitace perel, drahokamul apod. ze skla. Respondenti se shoduji na tom, Ze kazdé odstranéni
piekazek obchodu je pozitivni. Respondent B také zminuje piinos v oblasti usnadnéni vstupu
na trh s vefejnymi zakazkami v Japonsku. Diky zlepSeni v této oblasti uvazuje respondent B
0 zvyseni svych obchodnich aktivit na tomto trhu. Respondent C uvedl, Ze jako pozitivni vliv
této dohody vidi odstraiiovani technickych piekazek obchodu. Tim dochazi k ptiblizeni norem,
pozadavku a technickych piedpisi k mezinarodnim standardam. Tento krok podle respondenta
usnadni vyvoz novych vyrobku (pfedevsim napojového skla) na japonsky trh. I pies tyto zmény
uvedl| respondent B, Ze tyto pfinosy dosud nemé&ly zasadni vliv na jeho celkovy obchodni obrat
s Japonskem. I ptes spiSe neutrdlni vliv dohody EUJEPA hodnoti respondenti tuto dohodu jako
dilezity krok, ktery zvySuje atraktivitu japonského trhu a odbourdva stereotypy a prekazky,

které tento trh tak casto obestiraji.

Dopady dohody EUJEPA na ¢eské sklaistvi

Dohoda EUJEPA vstoupila v platnost v tinoru 2019, je to tedy jiz rok, co dohoda ovliviiuje
vyvoz podnikii do Japonska. I ptes to respondenti uvedli, Ze nepozoruji vyznamné dopady
na jejich obchodni aktivity. Shoduji se, ze jeden rok je prozatim pfilis kratka doba na projeveni
pfinost a zmén, které z této dohody plynou. Soucasné si respondenti v§imaji velmi pozvolné
rostouci tendence jejich obchodnich aktivit. Respondent A uvedl, Ze pro Uplné projeveni
ptinosti a dopadu této dohody bude zapotiebi delsiho ¢asového horizontu, a to minimalné
5az 10 let. Ani jeden z respondentl neocekava, ze dojde ke skokovému nartstu jejich trzeb
a Ze by vyznamné narostla poptavka po jejich vyrobcich. Respondenti si mysli, Ze 1 pfes vstup
dohody EUJEPA v platnost je na japonském trhu silné¢ zakotfenén odpor k rychlym zménam,

a proto se jesté uplny potencial dohody neprojevil.

Obchodni aktivity po vstupu dohody v platnost tedy zlstavaji téméf neménné jako
Vv piedchozich obdobich a dochazi pouze k mirnému naristu. Vice nez naptiklad snizeni celni
zatéze nebo netarifnich prekaZzek obchodu, by respondenti uvitali aktivni pfistup ze strany
japonského trhu, kdy by se zdkaznici bez predchoziho doporuceni ze strany japonskych

podnikli sami zajimali o produkty zahrani¢nich podnikd.
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4.2.3 Dotaznik pro druhou skupinu respondentti

Dotaznik pro druhou skupinu respondentti, ktera nema zkuSenosti S obchodovanim
s Japonskem, se vice zaméfuje na nedostatky a piekazky vstupu na japonsky trh ze strany
ceskych podnikii. Stejné jako u dotazniku pro prvni skupinu respondentti doslo k roz¢lenéni
dotazniku do tfi segmentli. Prvni segment je shodny pro obé skupiny respondentii. Druhy
segment rozebird nazor na vyvoz do Japonska. Otazky se zaméfuji na to, kolik informaci maji
podniky o japonském trhu, zda-li jejich informace nejsou zastaralé nebo jestli nemaji vaci
japonskému trhu ur€ité predsudky. Zavér tohoto segmentu se vénuje okolnostem, které
by mohly zménit nazor podnikl na vyvoz jejich produktl na japonsky trh. Treti segment se
zaméiuje na vliv dohody EUJEPA. Zakladni otazkou tohoto segmentu je, jestli podniky
zaznamenaly vstup dohody v platnost a jaké vyhody z této dohody plynou. Tento segment dale
zjist'yje, jestli podniky vnimaji dohodu EUJEPA a jeji pfinos jako tak vyznamny, aby zvazily
spolupraci s Japonskem. Veskeré otazky, které se objevuji v dotazniku pro druhou skupinu
respondentt, jsou uvedeny v tabulce 10.

Tabulka 10: Dotaznik pro druhou skupinu respondentt

Segment otazek | Otazky v dotazniku

Obecné Nejprve Vas poprosim o strucné popsani Vasi spolecnosti.
informace Jaky je Vas sortiment?

Do jakych zemi vyvazite své produkty?

Patii Japonsko mezi zemé, do kterych vyvazite své produkty?

Nazor na vyvoz | Zvazujete v blizké budoucnosti zahajeni vyvoznich aktivit svych
do Japonska produktii do Japonska?
Jaky mate obecny nazor na japonsky trh v ohledu obchodni spoluprace?

Jakeé jsou podle Vas nejvétsi odliSnosti japonského trhu oproti jinym
zemim?

Existuji divody, kvili kterym nevyvazite své produkty do Japonska?

Jaké okolnosti by Vs piimély k zatfazeni Japonska mezi Vase obchodni

partnery?
Existuji n€které informace, které Vam chybéji pro mozné rozhodnuti o
vstupu na Japonsky trh?

Nézor na Vite o existenci dohody EUJEPA?

dohodu Jak vnimate vliv dohody EUJEPA na vyvoz sklafské produkce?

EUJEPA Zvéazila by Vase spole¢nosti na zakladé vyhod plynouci z dohody

EUJEPA zahajeni obchodnich aktivit s Japonskem?
Myslite si, Ze je dohoda EUJEPA pfinosna pro ¢eské sklatstvi?
Zdroj: Vlastni zpracovani
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4.2.4 Vysledky dotazniku u druhé skupiny respondentti

Vysledky dotazniku u druhé skupiny respondentii jsou okomentovany na zékladé odpoveédi

oslovenych respondentti.

Japonsko a obchodni spoluprace

Respondenti maji v tomto ohledu na Japonsko odlisny nazor. Respondenti D a E se stavi
k vyvozu do Japonska velmi negativnim zptisobem. Vstup na tento trh je dle jejich nazoru piilis
obtizny a nékladny. Respondenti D a E souCasné zastavaji nazor, ze o sklarské vyrobky neni
na japonském trhu zajem a nebyla by zde dostate¢na poptavka po jejich vyrobcich. Respondent
F zvazuje vstup na japonsky trh. Aktudln¢ se tento podnik nachézi v procesu ziskavani
informaci a specifik, které jsou potfebné pro Uspésny vstup na japonsky trh. Respondent G
ma k Japonsku neutralni vztah. O vstupu na tento trh zatim neuvazuje, protoze negativa tohoto
trhu zatim prevySuji pozitiva a soucasné ma tento podnik potize se ziskanim kvalitniho

obchodniho partnera v Japonsku.

Obecny nazor respondentli na Japonsko je takovy, Ze je na tomto trhu kladen vysoky diraz
na kvalitu a technické provedeni vyrobkd. Respondenti se shoduji i na tom, ze nemaji
dostatecné informace pro komplexni zvazeni navazani obchodni spoluprace. Hlavni piekazkou
je neznalost, o jaké vyrobky ze skla je v Japonsku zajem. V tomto ohledu by podniky uvitaly
aktivni pfistup z japonské strany, kterd by projevovala zajem o Ceské sklo a vyrobky z n¢;.
Tento nazor je z pohledu autorky nesmyslny, protoze kdyby byl ze strany odbératelt aktivni
zajem o vSechny vyrobky, tak by byla funkce marketingu v podnicich zcela zbyte¢na. Obavy
Z obchodni spoluprace maji respondenti 1 v oblasti kulturnich a jazykovych odliSnosti tohoto
trhu. DalSim bodem, ktery podle respondentii znemoziiuje obchodni spolupréci, je velka
vzdalenost Japonska od CR. S tim souvisi i vysoké naklady na dopravu, které jsou hlavnim
faktorem pro zamitnuti moZnosti obchodni spoluprace mezi Ceskymi sklafskymi podniky

a Japonskem.

Respondent F jako jediny kromé negativ obchodovani s Japonskem uvedl| i pozitiva tohoto
trhu. Mezi hlavni pfinosy japonského trhu zahrnuje potencidlni ziskani investic ze strany
japonskych partnerti. Dalsi pozitivum vidi i v dirazu na kvalitu a pfedevsim na ru¢ni vyrobu.

Mysli si, Ze to napomaha k rozvoji menSich a tradi¢nich sklarskych podnikt. Jako negativum

67



hodnoti respondent F nedostupnost nékterych informaci, které by napomohly ke snazSimu

a rychlej$imu vstupu na japonsky trh.

Piekazky vyvozu zboZi do Japonska

Mezi hlavni piekazky vyvozu vyrobkl do Japonska tadi respondenti velkou vzdalenost mezi
CR a Japonskem, jazykovou bariéru, kulturni odli§nosti a pasivni piistup japonské strany
k obchodovani s ¢eskymi podniky. Dalsi ptekazkou vyvozu je nazor respondentd, ze o Ceské
sklo neni v Japonsku zdjem a soucasné neznalost typt vyrobkl, o které je v Japonsku zajem.
Tento bod naopak svéd¢i o nezdjmu na strané Ceskych vyvozci. Respondenti D a E zastavaji
nazor, ze by mélo dojit ke zméné pfistupu z japonské strany. Zména by meéla probéhnout
predevsim v oblasti snaz§iho navazovani obchodni spoluprace a snizeni administrativni zatéze
pfi vstupu na japonsky trh. Respondent G nedokaze v tomto ohledu identifikovat prekazky
vyvozu do Japonska, protoze se na japonsky trh nezamétuje a pro spravné zodpovézeni otazky
nemad dostate¢né informace. Respondent F povazuje za jednu z nejvétsich prekazek jazykovou
bariéru a dlouhy proces ziskani kvalitniho obchodniho partnera. Soucasn€¢ dodava, ze problém

s jazykovou bariérou by vyfesil ziskanim vhodného obchodniho prostfednika v Japonsku.

Chybéjici informace ohledné japonského trhu

Respondenti D a E se o tento trh nezajimaji. Respondent F by ocenil nejvice informace ohledné
vyrobk, které jsou na japonském trhu oblibené. Déle mu chybi informace o tom, jak nejlépe
navazat spolupraci v Japonsku. Respondent G by uvital aktivni pfistup z japonské strany

a poskytnuti obchodnich ptileZitosti naptiklad ve vetejném sektoru.

Existence dohody EUJEPA

V této otazce odpovedéli tii ze Ctyt respondentll negativné v oblasti znalosti dohody EUJEPA.
Pouze respondent F odpovédél kladné a o dohodé EUJEPA ma obecné informace. Tento
respondent ziskal informace o dohodé EUJEPA v ramci vlastniho vyzkumu v oblasti vstupu
na japonsky trh. Respondent dale uvedl, Ze pokud by se o japonsky trh a informace s nim
spojené aktivné nezajimal sam, tak by se informace o vstupu této dohody v platnost k nému
pravdépodobné nedostala. Z toho divodu by nejvice uvital aktivnéj§i propagaci novych

mezinarodnich obchodnich dohod, které by napomohly ke vstupu i na jiné trhy.
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Vliv dohody EUJEPA na vyvoz do Japonska

Po pfiblizeni ptinostt dohody EUJEPA v ramci dotaznikového Setieni se respondenti shodli,
ze dohoda EUJEPA by mohla mit pozitivni vliv na jejich rozhodnuti ohledné vstupu
na japonsky trh. Pozitivné respondenti vnimaji snizeni celni zatéze na vyvozy do Japonska
a to nejvice v kategorii 7013 — Sklo stolni, domacenské, kuchynské aj. zbozi a 7018 — Perly,
imitace perel, drahokamu apod. ze skla dle HS4, kde doslo k uplné liberalizaci cla vstupem
dohody EUJEPA v platnost. Kazdé snizeni piekazek obchodu je pfinosné a vyhodné.
Respondenti se dale shodli, ze dohoda EUJEPA muize mit pozitivni vliv na Cesky sklaisky
prumysl a mize napomoci k rozsifeni vyroby a vyvoznich aktivit. Mysli si, ze nejvice dohoda
EUJEPA pozitivné ovlivni sklaiské podniky, které jiz na japonském trhu plisobi. Respondent
F uvedl, Ze mezi pfinosy dohody EUJEPA fadi usnadnéni vstupu na trh s vefejnymi zakazkami
a snaz§i pristup k investi¢ni ¢innosti. Zminil, ze jemu osobné¢ dohoda EUJEPA napomohla
¢asteCné zmenit nazor na japonsky trh a na jeho strnulost. Mezi dalsi ptinosy, které dohoda

prinesla, fadi snizeni celni zatéze a snizeni netarifnich piekazek obchodu.

Respondenti D a E uvedli, Ze dohoda EUJEPA neni dostatecnym divodem a piinosem
pro vstup natento trh. Pro vstup na japonsky trh by uvitali zménu obchodnich praktik a snizeni
kulturnich specifik pfi piipadném navéazani spoluprace. Tato informace spi§ vyvolava otazku,
zda-li respondenti D a E nemaji nerealna ocekavani od zahrani¢nich trhd, protoze kazdy trh ma
sva kulturni specifika. V nékterych piipadech muze vliv kulturnich odliSnosti naopak pozitivné

ovlivnit obchodovani a vytvofit unikatni obchodni ptileZitosti.

Respondent F jiz vstup na japonsky trh zvazuje a ptinosy dohody EUJEPA jsou dal§im
pozitivnim bodem pro zvéazeni vstupu na japonsky trh. Respondent G v soucasnosti o vstupu
na japonsky trh neuvazuje. Souc¢asné potvrdil, Ze informace o této dohod¢ a jejich pfinosech
by mohly v delsim ¢asovém horizontu zménit jeho nazor na vyvoz do Japonska, coz by v§ak
pro tohoto respondenta byla opravdu vyrazna zména. Z toho divodu by nejdfive uvazoval

0 vstupu na mén¢ naro¢ny mimoevropsky trh a Japonsko neni tedy ve sttedu jeho zajmu.

4.3 Telefonicky rozhovor

Pro uplné pochopeni vztahu podnik k dohodé EUJEPA a obecnému vztahu k Japonsku byla
vyuzita i vyzkumna metoda telefonického rozhovoru. Tento rozhovor byl veden ve volné formé

a jeho cilem bylo ziskéni nazoru na vyvoz do Japonska a na vliv dohody EUJEPA na ceské
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sklafstvi. U prvni skupiny respondentii ptijde predevSim o ziskani rad a sdileni zkuSenosti
V oblasti vstupu na japonsky trh, které by pomohly podnikiim zvazit vstup na japonsky trh.
Pti rozhovoru s respondenty z druhé skupiny pijde predevsim o identifikaci nedostatkii a obav,

které zamezuji vstupu téchto podnikii na japonsky trh.

4.3.1 Telefonicky rozhovor s prvni skupinou respondentti

U prvni skupiny respondenti je telefonicky rozhovor vyuzit predev§sim K rozboru nazort
na japonsky trh a rad, jakym zptisobem na trh vstoupit. Soucasné byl rozebran a specifikovan
nazor na dohodu EUJEPA a jeji pfinosy. Dalsim bodem, na ktery se rozhovor zaméfuje, jsou
rady a doporuceni pro sklafské podniky, které zatim do Japonska nevyvazi, ale uvazuji
0 zarazeni Japonska mezi své obchodni partnery. V této podkapitole budou postupné rozebrany
rozhovory s jednotlivymi respondenty a interpretovany jejich nazory arady Kk dané

problematice.

Respondent A

Tento respondent byl nejvice otevieny v oblasti poskytovani rad ostatnim sklaiskym
podniktim, které zvazuji vstup na japonsky trh. Jeho hlavnim doporucenim pro vstup
na japonsky trh je kontaktovani ¢eskych exportnich spole¢nosti, které napomohou ke snazs§imu
vstupu na trh a poskytnou ptipadné kontakty na prosttedniky v Japonsku. Vstoupit na japonsky
trh bez prostiednika se znalostmi jazyka a kultury je velmi komplikované a mnohdy i velmi
nakladné. Dalsi radou je zaméfeni se na ru¢ni vyrobu a tradicni japonské vzory, které jsou
na sklenénych vyrobcich oblibené. Je dualezité dbat na hravost a barevnost vyvazZenych
vyrobki. Tento respondent také dirazné doporucuje ptesnost, dislednost a peclivost pii
navazovani spoluprace s japonskymi obchodniky, protoze vytvofit dobry prvni dojem
je klicové. Je lepsi se vstupem na trh nékolik mésicti pockat a kvalitné si zpracovat veskeré

podklady, nez vstup uspéchat a provést nekvalitni pfipravu.

S respondentem byl déle rozebran nazor na vyvoz do Japonska. Jeden z dotazli se zamétil
na specifika tohoto trhu. Respondent je spokojen s tim, ze na tomto trhu se udrzi spolecnosti,
které maji tradici, dbaji na vysokou kvalitu a zamé&iuji se na rucni vyrobu. Obava se, ze kdyby
se na japonsky trh snadno dostala kazda firma, mohlo by dojit ke snizovani kvality a mohla by

tak utrpét povést ceského skla, které se v Japonsku tési oblibé.
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V oblasti vlivu dohody EUJEPA na ¢eské sklafstvi byl respondent spise zdrzenlivy. Uvedl,
ze po jednom roce jesté neni objektivné schopen zhodnotit vliv této dohody. Obecné uvedl,
ze kazda pozitivni zména a otevieni trhu je vitand. Respondent o¢ekava, ze v del§im casovém
horizontu se vliv dohody EUJEPA urcité projevi vice, ale v souc¢asné dob¢ je nardst obchodnich

aktivit zanedbatelny a malo zfetelny.

Respondent B

Tento respondent by ostatnim podnikiim, které zvazuji vstup na japonsky trh, doporucil
trpélivost pti vybirani a hledani obchodniho partnera. Prvni volba dle n€j nemusi byt ta spravna.
Ne kazdy obchodni partner/prostfednik ovlada dobie jazyk a zna podrobné specifika trhu.
Z toho divodu je potfeba si obchodniho partnera/prostfednika peclivé provérit. Pii Spatném
prvnim kroku se mohou podniku mnohé¢ dvete uzavtit. Doporuceni je také vyhledavat obchodni
partnery, ktefi nabizeji v rdmci spoluprace i skladovaci prostory. Respondent jesté uvedl
dulezitost kvalitni ptipravy pro vstup na trh. Zakladem je vytvofit pfesny popis podniku

a sortimentu a mit veskeré podklady ptelozené do anglictiny a japonStiny.

Nézor respondenta na vyvoz do Japonska je pozitivni. ZlepSeni, které by na japonském trhu
uvital, je vétsi propojenost na obchodni fetézce a obchodni domy. Aktudln€ je propojeni
S témito partnery velmi obtizné. Jako problematické respondent vidi i testovani zbozi, které

by bylo dle jeho nazoru potieba zjednodusit a urychlit.

Na dohodu EUJEPA ma respondent B stejny nazor jako respondent A. V souasnosti jsou
obchodni aktivity tohoto podniku na stejné trovni, jako pfed vstupem dohody EUJEPA
Vv platnost. Respondentovi se na dohod¢ libi usnadnéni vstupu na japonsky trh s vefejnymi

zakédzkami a sniZeni tarifnich a netarifnich opatfeni obchodu.

Respondent C

Respondent doporucuje podnikim, které zvazuji vstup na japonsky trh, najit kvalitni
a proverené kontakty, které pomohou se vstupem na japonsky trh. Respondent doporucuje
zaméfit se na tradi¢ni japonské motivy a dbat na vysokou kvalitu vyrobki. Doporucil také
vytvoifeni origindlniho a bezpe¢ného baleni vyrobkt, protoze na japonském trhu se nachazi
velké mnozstvi vyrobkll a kazdé odliSeni zvySuje Sance na prodej a navazani obchodni
spoluprace. Jako ptiklad uvadi barevné a rlizné tvarované obaly nebo obaly, které se daji

nasledné vyuzit i jinym zptisobem.
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Vyvoz do Japonska respondent hodnoti téz pozitivné. Kdyby respondent mohl néco zménit,
tak by chtél srovnani japonské kultury s evropskou. Pfedevsim by ocenil iniciativu z japonské
strany, ktera by naptiklad pfimo na vystavach produktl projevila zajem, vymeénila si kontakty
a pfipadné zadala rovnou objednavku. Respondent s usmévem dodava, Ze by nejradsi zménil

mentalitu Japonct.

Dohoda EUJEPA zatim nepfinesla respondentovi vyznamné piinosy. Oc¢ekava, ze v delSim
obdobi se piinosy vice projevi a napomohou k zatraktivnéni japonského trhu pro ¢eské sklarské
podniky. V soucasnosti zatim respondent vidi drobnou usporu v oblasti snizeni cel v kKategorii
7013 — Sklo stolni, domacenské, kuchyniské dle HS4. Tato uspora mirné kompenzuje drahou
dopravu do Japonska a po Japonsku.

4.3.2 Telefonicky rozhovor s druhou skupinou respondentti

U druhé skupiny respondentd pijde v telefonickém rozhovoru o ziskani nazort na faktory,
které nejvice odrazuji podniky od vstupu na japonsky trhy. Soucésti rozhovoru je i sbér
informaci, které by pomohly zatraktivnit japonsky trh pro Ceské sklaiské podniky a ovéfit

informace, které podnikiim chybéji.

Respondent D

Tento respondent se stavi k vyvozu do Japonska velmi negativné a neuvazuje o zahajeni
obchodnich aktivit stouto zemi. Duvodem jeho nezajmu je nedostate¢na poptavka
po sklenénych vyrobcich na japonském trhu, pasivni ptistup japonskych obchodnich partnert
pii navazovani obchodnich vztahii a velk4 vzdalenost mezi CR a Japonskem. Dalsi ptekazkou
jsou vysoké ndklady spojené se vstupem na trh a pfilisné odliSnosti japonskych obchodnich
praktik. Pro zatraktivnéni japonského trhu by doporucdil zménit piistup japonské strany

k navazovani spoluprace s novymi zahrani¢nimi podniky.

Na dohod¢ EUJEPA respondent ocefiuje usnadnéni spoluprace s japonskym trhem a sniZeni
tarifnich a netarifnich opatieni. Jeho nazor je, Ze tato dohoda nejvice pomutze podniklim, které
JiZ do Japonska vyvazeji a maji stabilni obchodni vztahy. Pro tohoto respondenta neni dohoda

EUJEPA dostate¢nym divodem pro zahajeni obchodni spoluprace s Japonskem.

72



Respondent E

Respondent E o zahajeni spoluprace s Japonskem neuvazuje v blizkém ani vzdaleném ¢asovém
horizontu. Ma za to, Ze o sortiment jeho spolecnosti neni v Japonsku dostatecny zajem a kvuli
n¢kolika zakazkam za rok nemé smysl otvirat tuto obchodni cestu. Dal$im diivodem je i vysoka
cena za dopravu a jazykova a kulturni bariéra pii vyjednavani zakazek. Pro zatraktivnéni
tohoto trhu by respondent navrhoval spojeni nckolika sklaiskych podniki a tim rozdé¢lit
naklady za vstup na japonsky trh. Podle respondenta je komplikované vstoupit na trh sdm také

z diivodu vysoké administrativni zatéze a komplikovaného testovani a certifikovani vyrobk.

O dohod¢ EUJEPA nemél tento respondent zadné informace a nevédé€l ani o jeji existenci.
Po ptibliZzeni obsahu této dohody respondent uvedl, Zze je tato dohoda zajimava a naptiklad
snizeni celni zatéze hodnoti jako velmi pozitivni. I pfes to neuvazuje o vstupu na japonsky trh,
protoze tento podnik v soucasnosti zaméfuje svoji pozornost na inovaci vlastni produkce

a udrzuje pouze stabilni obchodni vztahy se svymi stalymi zdkazniky.

Respondent F

Tento respondent v souc¢asné dobé uvazuje o zatazeni Japonska mezi své obchodni partnery.
Podnik pravé provadi vyzkum japonského trhu a ziskdva veskeré informace, které
by mu napomohly ke vstupu na japonsky trh. Mezi nejvétsi piekazky tfadi komplikované
hledani kvalitnich obchodnich partneri a skladovacich prostor. Dale by respondent uvital
seznam oblibenych sklenénych vyrobkd, které se v Japonsku nejvice prodavaji. Pro zvyseni
atraktivity japonského trhu by doporucil sniZzeni administrativni zatéZe z japonské strany, vetsi
otevienost japonského trhu, rychlejsi proces testovani a uvedeni vyrobki na trh. Dal$im bodem
pro zlepSeni by mohla byt komunikace v anglictingé, ktera by eliminovala naklady

na piekladatele.

Na dohodu EUJEPA ma tento respondent pozitivni nazor a podpis této dohody dokonce
napomohl ke zvéazeni obchodni spoluprace s Japonskem. Mezi hlavni pfinosy této dohody
zafazuje snizeni cla a netarifnich piekazek. Jako pozitiva této dohody vidi 1 moZznost vstupu
fyzickych osob a jejich doCasny pobyt na izemi Japonska. Respondent si mysli, Ze potencial
této dohody se projevi az v del§im ¢asovém obdobi, kdy dojde k postupnému napliovani bodii

této dohody.
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Respondent G

Respondent G ma kvyvozu do Japonska neutrdlni vztah. V minulosti tento podnik
spolupracoval a vyvazel své produkty do Japonska, ale z divodu ukonceni ¢innosti jeho
japonského obchodniho partnera doslo i k ukonceni obchodni spoluprace s Japonskem. Mezi
nejvetsi problémy japonského trhu fadi kulturni a jazykové odlisnosti. Z toho ditvodu je velmi
obtizné az nemozné vstoupit na trh bez obchodniho partnera v Japonsku. Respondent
GZ nezvazuje spolupraci s Japonskem, tak respondenta nenapadaji ho proto ani zadné
chybéjici informace. Jediny bod, ktery by povazoval za piinosny, je dostupnéjsi ziskavani
informaci o japonském trhu a snazs$i vyhledavani obchodnich partnerti a ovéfovani jejich

kvalifikace.

O dohod¢ EUJEPA tento respondent nemél povédomi, ale po pfiblizeni jejiho obsahu reagoval
velmi pozitivn€. Jako nejvétsi pozitivum vidi rozvolnéni netarifnich opatfeni a usnadnéni
procesu uznavani mezinarodnich certifikatii. Pozitivni je dle jeho nézoru i sniZeni celni zatéze
a otevieni trhu s vefejnymi zakazkami. V soucasné dobé podnik neuvazuje o vyvozu
do Japonska, ale respondent nevyluéuje, ze by nemohlo dojit k navazani obchodnich vztahd
s Japonskem v budoucnu a informace o dohodé EUJEPA by mohla byt impulzem pro zvazeni

obnoveni spoluprace.
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5 Vyhodnoceni vyzkumu dopadi dohody EUJEPA

Pro ziskdni maximalniho pfinosu dohody EUJEPA bude zapotiebi aktivné prohlubovat
spolupraci s profesnimi a obchodnimi komorami, podnikatelskymi sdruzenimi apod. Japonska
a CR. Toho je mozné docilit pomoci obchodnich misi, jak ze strany Japonska, tak ze strany
CR. Je téz nutné zefektivnit distribuci informaci o vyvoji implementace dohody EUJEPA,
protoze v ramci vyzkumu v této praci doslo ke zjisténi, Ze n¢které podniky nejsou s dohodou
EUJEPA dostatecné obeznameny. V neposledni fadé je potfeba neustale monitorovat dopady
dohody EUJEPA na obchodni bilanci a ¢eskou ekonomiku a tim vcas identifikovat ptilezitosti

a hrozby plynouci z této dohody.

Dohoda EUJEPA vytvaii pro ¢eské podniky nové vyzvy z diivodu rozsifeni konkurenéniho
prostredi pii vyvozu ¢eské produkce. Bude zapotiebi Celit novym piekdzkam a situacim, které
vzniknou v ramci celosvétové hospodaiské politiky a Ceské podniky by se mély snazit
maximaln¢ tézit z novych situaci. Pro udrzeni konkurenceschopnosti bude zapotiebi v ¢eské
ekonomice podporovat robotizaci, automatizaci a digitalizaci ve v§ech sektorech ekonomiky.

Nejvetsi vyhody zaznamenaji CeSti vyvozcei se zaméfenim na textilni, chemicky a sklarsky
pramysl. Dohoda soucasn€ napomahd k ochran¢ zemépisnych oznaceni vyrobkil, mezi které
sevCR zafazuji: Bud&ovické pivo, Bud&ovicky méstansky var, Ceské pivo
a Ceskobudgjovické pivo. Pro vyhodnoceni dopadti dohody EUJEPA byl proveden vyzkum

v sektoru deského sklafstvi.

Zavérem vyzkumu je, Ze vliv dohody EUJEPA na ceské sklafstvi je v soucasné dobé maly
a pro komplexni posouzeni vSech ptinost, které z této dohody plynou, bude potieba delsi
Casové obdobi. Nejvetsi rust exportl je ofekavan u podniki, na jejichz vyrobky byla pred
vstupem dohody Vv platnost uvalena celni sazba (vyrobky v kategorii 7013 — Sklo stolni,
domaécenské, kuchynské aj. zbozi a 7018 — Perly, imitace perel, drahokami apod. ze skla dle
HS4), ktera je aktualné plné liberalizovana. Tato dohoda zvySuje atraktivitu japonského trhu
a odbourava netarifni prekazky, usnadnuje certifikaci vyrobkd a umoziuje vstup na trh
s vefejnymi zakazkami a investicemi v Japonsku. Velky problém, ktery se v souvislosti
s dohodou EUJEPA ve vyzkumu ukazal, je neznalost této dohody mezi sklafskymi podniky.
Mezi aktivity, které by napomohly ke zvySeni povédomi o této dohodé, by se mohlo zafadit
vydéavani odbornych publikaci, vytvareni informacnich videi o této dohod¢ v ceském jazyce,

vytvareni rozhovord na tematiku mezinarodnich obchodnich dohod a jejich pfinosi a tvorba
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vétsiho mnozstvi pripadovych studii, které by napomohly k piedani potfebnych informaci Sirsi

vefejnosti.

Z vyzkumu déale vyplynulo, ze mezi nejvétsi prekazky, které brani podnikiim vstoupit
na japonsky trh, patii jazykova bariéra, vzdalenost mezi CR a Japonskem a s tim souvisejici
vysoké naklady na dopravu. Komplikace zpusobuji i kulturni odliS$nosti, nedostate¢né
informace o pozadavcich trhu a komplikované a zdlouhava administrativa spojené se vstupem
na tento trh. Vyzkum identifikoval, Ze podniky, které nepfichazeji do styku s Japonskem, maji
mnohdy zastaral¢ a jiz neplatné informace. Tento problém zpusobuje tvorbu nespravnych
domnének a pokfiveného thlu pohledu na japonsky trh. Z toho diivodu nékteré podniky
nezvazuji vstup na japonsky trh a tim pfichazeji o mozné obchodni ptilezitosti, které by jejich

podniku mohly pomoci s jeho rozvojem.

Pro zménu nespravného vnimani japonského trhu je potieba aktivné propagovat jeho aktudlni
stav a pfinosy, které tento trh mize mit. Ve vyzkumu doslo i1 ke sbéru zkusSenosti v oblasti
obchodovani s Japonskem. Nasledujici souhrn mize pomoci ¢eskym sklarskym podnikiim,
které zvazuji vstup na japonsky trh:
e aktivni spolupréce s Ceskymi exportnimi spolecnostmi,
e vybér vhodného obchodniho partnera / prostfednika, ktery mé znalost japonstiny a
kulturnich specifik a zvyklosti japonského trhu,
e vyhledani obchodnich partnert, ktefi v ramci spoluprace nabizeji i skladovaci prostory
(napomuze ke snizeni ndkladl na dopravu),
o preklad veskerych podkladi a dokumentli, které jsou spojené s obchodnim
vyjednavanim do angli¢tiny a japonstiny,
e preferovani dlouhodobych vztaht pred kratkodobymi,
e na trh vstupovat aZ v okamziku, kdy ma podnik ptesné definované vSechny aspekty

potiebné pro spolupréci s japonskymi partnery.

Mezi dalsi rady, které mohou napomoci ¢eskym sklafskym podnikiim pfi vstupu na japonsky
trh, patii pochopitelné sortiment, o ktery je na tam&j$im trhu zajem. Vyrobky, které se t&si
oblibé v Japonsku, jsou:

e vyrobky s tradi¢nimi japonskymi motivy a dekory,

e vysoce kvalitni vyrobky, které spliuji nejvyssi technické pozadavky,
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e vyrobky rucni vyroby,

e napojove sklo,

e upominkové predméty a suvenyry,

e hravé a barevné vyrobky,

e vyrobky s modernim a nadéasovym vzhledem,

e originalni a kvalitni obaly, které¢ jsou soucasti vyrobk (napi. obal, ktery se da nasledné

vyuzit jinym zplisobem, barevny potisk, originalni tvar).

Veskeré zavéery, které byly formulovany na zakladé realizovaného vyzkumu, vychazeji z
aktudlni situace. Vyzkum naptiklad nezohlednuje dalsi vyvoj ekonomické a politické situace
ve svété v souvislosti s pandemii virové choroby covid-19. V aktualni situaci neni zadna ze

stran schopna odhadnout budouci vyvoj svétovych ekonomik a z toho diivodu ani vyvoj dopadi

dohody EUJEPA.
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Zaver

Dohoda o hospodaiském partnerstvi mezi EU a Japonskem vesla v platnost 1. inora 2019. Tato
dohoda predstavuje nejvétsi strategické partnerstvi v mezinarodnim obchodu a investic
na svété. Hlavnim cilem dohody EUJEPA je liberalizace a usnadnéni mezinarodnich
obchodnich aktivit mezi EU a Japonskem. Dohoda je zaméfena na odstraiiovani celni zatéze
a snizovani netarifnich opatfeni. Obsahem dohody je i zména pravidel pro vstup fyzickych
osob a jejich doCasny pobyt, zjednoduseni procesu certifikace vyrobki, Uprava vetejnych
zakazek a investic. Ob¢ strany dohody se snazi posilovat vzdjemné hospodarské, obchodni
a Investi¢ni vztahy, atovsouladu s cilem udrzitelného rozvoje. Tato dohoda napomaha
k podpoie vzajemného obchodu a investic v souladu s potfebami podnikatelské sféry

a soucasn¢ se zamefuje na zvyseni prospéchu plynouciho z této dohody pro Sirokou vetejnost.

Pro spravné pochopeni a zpracovani zadané¢ho tématu byla diplomova prace rozdélena do dvou
Casti a to na teoretickou a praktickou cast. Zaklad teoretické Casti tvofi piehled ndzort
a pohledu jinych autort na problematiku mezinarodnich obchodnich dohod a na problematiku
dohody EUJEPA. V této casti byly ptedstaveny zakladni parametry a obsah této dohody.
V dalsi ¢asti této kapitoly doslo k rozebrani vlivu dohody EUJEPA na EU a CR. Teoreticka
cast byla vytvofena na zéklad€ informaci ze sekundarnich zdroji. Prakticka tedy vyzkumna
Cast se zam¢étila na sbér praktickych poznatkl a na vyzkum vlivu dohody EUJEPA na ceské
sklafstvi v souladu s cilem diplomové prace. Vysledkem této ¢asti bylo vyhodnoceni dopadu

dohody EUJEPA na ¢esky sklarsky pramysl.

Cilem diplomové prace bylo zjistit dopady hospodaiského partnerstvi mezi EU a Japonskem
na Cesky sklafsky primysl a na zaklad¢ vyzkumu vyhodnotit pfinosy a ztraty, které z této
dohody plynou. Vyzkum ukazal, Zze z dohody EUJEPA neplynou vyznamné ztraty pro Ceské
sklarské podniky na strané vyvozu do Japonska a mezi hlavni pfinosy této dohody se zafazuje
liberalizaci cel, sniZeni netarifnich opatfeni, usnadnéni certifikace vyrobku, vstup na trh

S vefejnymi zakazkami v Japonsku a nova uprava investic.

Krom¢ identifikace pfinosi a ztrat, které plynou z dohody EUJEPA, doslo ke zjisténi, ze pro
spravné posouzeni vSech pfinost, které z této dohody plynou, bude potteba delsi Casové
obdobi. Respondenti uvedli, ze i pies vstup dohody EUJEPA v platnost je na japonském trhu

siln¢ zakotfenén odpor k rychlym zméndm, a proto se jesté tplny potencial dohody neprojevil.
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I pres to si nékteré Ceské sklarské podniky vSimaji velmi pozvolné rostouci tendence jejich
obchodnich aktivit. Pro maximalni vyuziti potencidlu, ktery dohoda EUJEPA nabizi, je tfeba
zlepsit informovanost sklafskych podniki 0 existenci této dohody. Pro spravné fungovani
dohody EUJEPA bude potieba zefektivnit distribuci informaci o vyvoji a zménach v této

oblasti mezinarodniho obchodu.

Vyzkum dale odhalil, Ze dohoda EUJEPA sice ptispéje rozvoji ¢eského sklarstvi, ale jsou zde
daleko vyznamnéjsi faktory, jejichz zména by napomohla k rastu obchodni vymény. Mezi
faktory, které negativné ovliviiuji vyvoz ¢eského skla do zahranici, patfi jazykova bariéra,
kulturni a obchodni odlisnosti, vysoké ndklady na dopravu, nedostate¢nd informovanost
0 pozadavcich trhu a komplikovana administrativa spojena se vstupem na japonsky trh. Kromé
téchto faktort ovliviiuji vyvoz do Japonska i davno prekonané predsudky a stereotypy na strané
Ceskych sklaren. Z toho divodu nékteré podniky neuvazuji o Japonsku jako o vhodném

obchodnim spole¢nikovi a tim ¢eské sklarny mnohdy piichéazi o zajimavé obchodni ptilezitosti.

Soucasti diplomové prace bylo i shrnuti zkusenosti a nazort sklaiskych podniki, které aktivné
vyvazeji své produkty na japonsky trh. Jejich tzv. ,best practise mohou pomoci ¢eskym
sklatskym podnikim v rozhodovani 0 vstupu na japonsky trh. Hlavnim ptfinosem diplomové
prace je shrnuti zakladnich informaci o dohodé EUJEPA a jejich vlivii na EU, CR a &eské
sklaiské podniky. Diplomova prace mize byt vyuzita pro lepsi pochopeni vyznamu dohody
EUJEPA. Vyzkumna ¢ast miize pomoci nejen sklafskym podnikim v rozhodovani o vstupu
na japonsky trh, ale mohou také porozumét zékladni problematice vstupu na japonsky trh a
ovefit si, ze navzdory vS§em odliSnostem a prekazkam japonského trhu, je na tento trh vyhodné
expandovat a ziskat dlouhodoby obchodni vztah, ktery pfinasi vyhody vSem zuacastnénym

stranam.
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