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Další hodnocení:
Autor se zabývá aplikací metody Lean Canvas pro cenový porovnávač Setri.cz. Práce je postavena na několika
šetřeních, analýzy a komparace jsou poměrně důkladné a velmi vypovídající. Pozastavuji se jen nad tím, jakým
způsobem byla charakterizována cílová skupina, pro kterou má být daná nabídka vytvářena. Autor sice nějakou
charakteristiku poskytuje, ovšem nezdrojovaně - tudíž je to jeho subjektivní dojem? U právnických osob pak jako
zdroj uvádí vývoj počtu družstev, což nijak nemluví o tom, jaké požadavky, preference a očekávání od produktu
mají. Práce je vystavěna převážně ze strany nabídky, aniž by bylo prokazované, zda se právě takováto nabídka
setká s ohlasy u příjemců. I přes tuto výhradu považuji práci za velmi solidní.

Otázka č. 1 vztahující se k tématu práce:
Z čeho jste čerpal v tabulce č. 4 - část "zákazníci" - vlastní šetření či nějaké jiné zdroje?

Otázka č. 2 vztahující se k tématu práce:
V rámci provedené SWOT analýzy považujete za příležitost "intenzivní specializaci" - můžete prosím toto stručně
objasnit a zdůvodnit?

Otázka č. 3 vztahující se k tématu práce:
Navrhujete "přesvědčit lidi, aby své úspory nenechávali ležet ladem" - máte nějakou představu o účinné
komunikaci, která by tohoto cíle dosáhla? (prosím stručný nástin - obsah, forma, kanály)

Ostatní otázky vztahující k tématu práce:

doporučuji k obhajobě XVýsledné hodnocení
nedoporučuji k obhajobě
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