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Dalsi hodnoceni:

Prace se zabyva problematikou podnikatelského planu, konkrétné se zaméfuje do oblasti finan&nich sluzeb.
Zasady prace jsou reflektovany v obsahu prace. Teoreticka ¢ast je zamérena na zakladni oblasti souvisejici s
podnikanim a finanénim segmentem v CR. Cil prace bych doporugila mirné& upravit, nikoliv na aplikaci pristupu
Lean Canvas, ale na zhodnoceni podnikatelského zaméru na zdkladé aplikovani tohoto pfistupu. Teoreticka ¢ast
prace neobsahuje vyrazné nedostatky. Graf €. 1 by si dle mého nazoru zasluhoval blizi vysvétleni. Informace,
které jsou uvedeny dale v textu jsou v ndvaznosti na tento graf zmate¢né. V pfipadé kapitoly 2.3.1 je Skoda,

Ze autor Cerpa z relativné staré literatury (jiz 12 let stard). Dale by v této kapitole bylo vhodné doplnit pfislusné
zakon(y), které autor zminuje, ale nespecifikuje konkrétné. Samotna empiricka ¢ast se zaméfuje na mySlenku
vytvoreni porovnavace spoficich produktl. Autor poukazuje na to, Ze spofici Gcty jsou opomijenym produktem
soudasné existujicich porovnavadu. V textu uz mi ale chybi radni vysvétleni, zda spofici Gétu jsou skute¢né
segmentem, ktery je pro potencialni zakazniky zajimavy a finan&né prinosny. Nastavené metriky (str. 25) jsou
zajimavé, ale doporudila bych je upravit podle SMART pfistupu. Zpracovanou PEST analyzu povazuji spiSe za
obecné zpracovanou, uvitala bych, pokud by se autor zaméfil konkrétné&ji k danému podnikatelského zaméru.
Analyza konkurence je o néco konkrétnéjsi, zde by mé zajimalo, jak autor urcil nejvice navstévované portaly (je
to podlozené daty?). Nékteré ¢asti vypracovaného modelu Lean Canvas bych doporudila upravit. Napfiklad ¢ast
Problém, nebo Prvni viastovky, ¢i Zakaznici. Nerozumim formulaci u sekce Problém tykajici se toho, ze problémem
je nizké ¢i zadné zhodnoceni Uspor, coz vychazi z nizké atraktivity depozitnich produktt. Jak toto navrhovany
zameér odstrani? Miru zaro€eni ulozenych penéz Ize t&€zko ovlivnit, maximalné se snazit najit nejvhodné;jsi spofici
produkt, ale stale pdjde pravdépodobné stale o niz&i miru zhodnoceni uspor. Osobné se domnivam, Ze realizace
tohoto podnikatelského zaméru by nebyla tak jednoducha, jak se v praci zda. S rezervou vidim indikované naklady.
Zaroven se domnivam, ze by jako jedna z naro&nych a podstatnych ¢asti business zaméru byla komunikace

s jednotlivymi bankami a samotné zprostfedkovani zvoleného produktu (to je v praci feSeno velice okrajove).

Zde vidim nejvétsi komplikaci a rozhodné by bylo tfeba ji vice reSit. Cenovy model vidim pak ve stejném duchu
jako nakladovou otazku, obecny, ne pfili§ konkrétni a nespoléhala bych se na néj. Obchodni model, tj. forma
ziskavani finanénich prostiedk, je pochopitelny, ale jeho nasledna konkretizace uz méné. Celkové se domnivam,
Ze realizovat tento podnikatelsky zamér by prineslo fadu komplikaci, rizik a dodate¢nych nakladi, nez je v praci
uvedeno. Prace by si zaslouZila vice konkretizovat a upravit, at uz v oblasti finanéni, tak konkrétni definici produktd
apod. Povazuiji i ke Skodé&, ze autor prace komunikoval velice omezené s vedouci prace. Praci doporuduiji sice k
obhajobé, ale pfi obhajob& doporucuji zaméfit se na stanovené otazky a pfipominky v posudku. Na druhou stranu
nutno fici, ze téma, které si autor vybral, nepatfi k t€m nejleh&im.

Otazka ¢. 1 vztahujici se k tématu prace:
Vysvétlete graf Cislo 1 a jeho jednotlivé rozdéleni. Do po&tu pobolek zahraniénich bank nepodcitate zadnou velkou
banku a naopak? Vysvétlete jeho slozeni.

Otazka ¢. 2 vztahujici se k tématu prace:
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Vysvétlete blize, pro€ se domnivate, ze spofici Uty jsou spravnym produktem pro pfedstaveny online porovnavac.
D4 se hovoiit o konkrétni cilové skupiné zakaznikl, na kterou se chcete zaméfit?

Otazka ¢. 3 vztahujici se k tématu prace:

Ostatni otdzky vztahujici k tématu prace:

Vysledné hodnoceni doporucuji k obhajobé X

nedoporucuji k obhajobé

Datum: 29.09.2021 Podpis vedouciho price
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