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Abstract

Schaffer Jakub. Convergence of IFRS and US GAAP on revenue recognition. Diploma
thesis. Brno: Mendel University, 2015.

This diploma thesis deals with impacts of implementation of the new standard
IFRS 15 which is result of part of the project convergence between IFRS and US
GAAP. The theoretical part describes current standards which deal with revenues
recognition under IFRS and US GAAP and compares them. The practical part de-
scribes the new standard IFRS 15. In the practical part there is an identification of
changes in comparison with current standards and presented impact which will
affect specific sectors.
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Abstrakt

Schaffer Jakub. Konvergence IFRS a US GAAP v oblasti vykazovani vynosu. Diplo-
mova prace. Brno: Mendelova univerzita v Brné, 2015.

Diplomova prace se zabyva dopady implementace nového standardu IFRS 15, kte-
ry byl vydan v ramci ukonceni dil¢iho projektu procesu konvergence mezi IFRS
a US GAAP. Teoreticka ¢ast popisuje stavajici dpravu vykazovani vynosi dle IFRS
a US GAAP a nasledné ji porovnava. V praktické casti je predstaven novy standard,
jsou zde identifikovany hlavni zmény a predstaveny praktické dopady do vybra-
nych odvétvi.
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IAS, IFRS, US GAAP, Vynosy, Konvergence.
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1 Uvod, cil prace a metodika

1.1 Uvod

Uéetnictvi piredstavuje pro mnoho lidi pouze shluk &isel a chaos, ktery jim naprosto
nic nefika. Avsak pro jeho uZivatele, kterych neustale pribyva s rostoucim trendem
drobného investovani a globalizace, ucetnictvi predstavuje velmi dllezity nastroj,
jehoZ prostrednictvim uzivatelé ziskavaji relevantni ekonomické informace, které
potirebuji o danych subjektech znat. S tim souhlasi i jeden z nejvice svétové uzna-
vanych investori Warren Buffet, ktery dal tuto radu stazistovi v Goldman Sachs:
,Udélej si tolik kurzi ucetnictvi, kolik mutzes, protoze podnikani totiz mluvi pro-
strednictvim Ucetnictvi. Je to stejné jako s cizim jazykem.” Na celém svété vSak
existuje velké mnozstvi ticetnich systémii, které se tvorily pod vlivem ekonomické-
ho, pravniho a celospolecenského vyvoje danych zemi, a tudiZ se od sebe lisi. Tato
situace vSak v dobé globalizace, kdy volny pohyb zahrani¢niho kapitalu je samo-
zFejmosti, neni vyhovujici. Jak pro spolecnosti, které chtéji ziskat zahranicni kapi-
tal, tak pro investory, ktef{ do nich chtéji vlozit své prostiredky, by bylo velmi slozi-
té naucit se vyuzivat nékolik narodnich ucetnich systémi. A to nehledé na to, Ze
vétSina narodnich dcetnich systémi je konstruovana tak, aby jejich prostiednic-
tvim byla vypocitana prislusna dan. Nasledkem toho pak vykazy nemusi vyjadrovat
relevantni ekonomické informace.

Z téchto diivodi vyplynula potieba harmonizace dcetnich systémi a jejich konver-
genci do jednoho celosvétové uznavaného systému finan¢niho vykaznictvi, ktery
nebude zavisli na jednotlivych narodnich systémech a bude slouzit pouze pro po-
skytovani relevantnich ekonomickych informaci sou¢asnym nebo budoucim inves-
tortim. Jak uvadi Bohusova a kolektiv (2013), tak v nedavné dobé se jevily jako dva
nejvyznamnéjsi nastroje harmonizace finan¢niho vykaznictvi systémy, které byly
ve svété nejrozsitenéjsi. Jedna se o VSeobecné uznavané ucetni zasady (US GAAP)
a Mezinarodni standardy finan¢niho vykaznictvi (IFRS). Podle Dvorakové (2014)
i prestoZze US GAAP piedstavuje soubor narodnich ucetnich standardi v USA, tak
jsou vyznamné pro celosvétovou harmonizaci ucetnictvi. Pri¢inou je zejména eko-
nomicky vyznam USA a kvalita tohoto systému. Navic New Yorska burza je nejvy-
znamnéjSi burzou na svété a spoleCnosti, které chtéji na této burze koétovat své
cenné papiry, musely doneddvna sestavovat své ucetni zavérky pravé v souladu
s US GAAP1. IFRS jsou pak od roku 2000, kdy Evropska komise vyhlasila novou tzv.
harmonizacni strategii, systémem, podle kterého musi sestavovat své vykazy spo-
le¢nosti, jezZ obchoduji na evropskych burzach.

V diisledku ristu integrace svétovych financ¢nich trhi americkd Komise pro burzy
acenné papiry (SEC) umoznila zahrani¢nim spolenostem sestavovat vykazy
v souladu s IFRS bez nutnosti transformace. (BohuSova a kolektiv, 2013). Proto se
na spole¢ném zasedani v Norwalku v roce 2002 Clenové FASB (organizace zodpo-
védné za stanovovani US GAAP) a Clenové IASB (organizace zodpovédna za IFRS)

1V soucasné dobé uz mohou mezinarodni spolec¢nosti sestavovat vykazy i podle IFRS.
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rozhodli vyvinout vysoce kvalitni a kompatibilni ucetni standardy, které budou
pouzitelné pro domaci i pro zahranicni vykaznictvi. V soucasné dobé FASB a IASB
pracuji na radé projektd konvergence, z nichZ nékteré se jiz podatilo dokoncit.
Dnem 28. kvétna 2014, kdy byl vydan Standard IFRS 15 a ASU 2014-09 (Topic
606), se dokoncil pravé jeden z nejduleZitéjsich projekti, a to projekt konvergence
v oblasti rozpoznani vynosi (Revenue Recognition). Dle nazort ¢lenti FASB a IASB
jsou vynosy jednim z nejdtlezitéjsich ¢isel pro uzivatele icetnich zavérek. JelikoZ
vSak poZadavky na jejich vykazovani se v obou systémech liSily, byla potfeba tyto
systémy zmeénit a zkvalitnit, protoze prave v oblasti vynost byl vidét nejvétsi rozdil
mezi pristupy obou systému, coz uvadi i Epstein, Jermakowicz (2010).

1.2 Cil prace a metodika

Cilem diplomové prace je zhodnoceni dopadii zmény metodickych postupli pro
vykazovani vynost. Hlavnim vystupem této prace je stanoveni podstatnych rozdilt
mezi nové vydanym standardem a soucasné platnou upravou a jejich kvantifikace
na nejvice dotcené subjekty. Dil¢imi cili jsou pak komparace obou systémt a iden-
tifikace hlavnich zmén mezi findlni verzi standardu a jeho pracovnim navrhem
a jejich dopady.

Aby mohlo byt dosazeno téchto cilg, je nutna deskripce obou systémi. VSeo-
becné uznavané ucetni principy (US GAAP) a Mezinarodni standardy finan¢niho
vykaznictvi (IFRS) jsou stru¢né popsany i vcetné jejich zakladnich koncepc¢nich
ramct, kterych se piimo diplomova prace netyka, ale pro pochopeni zakladnich
principti jsou nezbytné. Dale je v rdmci kaZdého systému popsana oblast zaméfena
na vynosy.

Pti zpracovani diplomové prace autor vyuZzival dostupnou literaturu, odborné
publikace, internetové zdroje a platné Standardy. Veskera literatura a ostatni zdro-
je, které byly pti psani prace pouZité, jsou uvedeny na konci diplomové prace
v prehledném seznamu. Pfi zpracovani diplomové prace jsou vyuzivany metodické
postupy, které vyuzivaji principi logiky a logického mysleni. Jedna se zejména
o metody deskripce, komparace, analyza a syntéza, dale pak indukce, dedukce
a kvantifikace.

Diplomova prace je z metodického hlediska rozdélena do Sesti hlavnich kapi-
tol. Ve druhé a treti kapitole je provedena obecna deskripce US GAAP a IFRS kde je
na zakladé citaci z vhodnych literarnich a jinych dostupnych zdroji zhodnocen
souCasny stav upravy tykajici se vynosi. Vobou Kkapitolach jsou oba systémy
nejdrive popsany obecné a nasledné se autor zaméruje pouze na oblast tykajici se
vynosu. Ve ¢tvrté kapitole je pak provedena komparace obou systémii a jsou iden-
tifikovany podstatné rozdily v systémech jako celku, ale hlavné v oblasti vykazova-
ni vynost. Zde je vyZito opét metody deskripce, ale také komparace a dedukce.

V paté kapitole je popsan postup tvorby nového Standardu vcetné jeho final-
niho znéni. Opét je zde vyuZito zejména metod deskripce a analyzy. Kapitola se pak
také zabyva komparaci nového Standardu s jeho pracovni verzi. Jsou zde identifi-
kovany hlavni rozdily a zhodnoceni dopadii implementace nového Standardu na
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rozpoznani, zachycovani a ocefiovani vynosi. Opét je zde vyuZito metody deskrip-
ce, komparace, analyzy a syntézy, ale dale také metody indukc¢né-dedukeni.

V Sesté kapitole se vysledky predchozich zkoumani aplikuji na realné priklady,
jejichz prostrednictvim bude dopad kvantifikovan. Tyto priklady se tykaji odvétvi
telekomunikaci a stavebnictvi. Tato odvétvi byla vybrdna z autorovy analyzy do-
stupnych zdrojli, nebot' podle nich budou zavedenim nového Standardu nejvice
ovlivnéna. Kvantifikace je provedena prostirednictvim ukazatell financni analyzy,
které budou nejvice ovlivnény. Jedna se zejména o ukazatele ARPU a EBITDA.

Ukazatel ARPU (Average revenue per user) je definovan jako priimérna mé-
si¢ni utrata zakaznika za komunikacni sluzby s vyjimkou vynost z pevnych linek,
fixnich reklamnich sluZeb a dohod o sdileni vysilacich vézi. Tento ukazatel je defi-
novan mimo jiné spole¢nosti Vodafone Group Plc (2014) a je pouzivan vSemi spo-
le¢nostmi plisobicich v odvétvi telekomunikaci. Tento ukazatel byl autorem vybran
také z dlivodu, Ze ho vyuzil ve své diplomové praci Ing. BoCek (2012), ktera je pro
vznik této prace stéZejni a na kterou by autor chtél navazat. ARPU se vypocita na-
sledovné:

ARPU = Celkovy mésiéni vynos za tel. sluzby / pramérny pocet zakaznikt za dané obdobi

Ukazatel EBITDA (Earnigs before interests, taxes, depreciation and amortization)
je podle Kislingerové (2010) indikator provozni vykonnosti spole¢nosti. Tento
ukazatel je velmi oblibeny u investorti v zemich Zapadni Evropy a USA, jedna se
tedy o velmi casto pouZivany ukazatel, ktery umoZiiuje porovnani ziskovosti spo-
le¢nosti v urcitém odvétvi napri¢ zemémi, jelikoz abstrahuje od zplisobu financo-
vani, od dani a od raznych zplisobti vypoctu odpisti, apod. EBITDA tedy umoziiuje
snadné srovnani ziskovosti spolecnosti v rtiznych zemich prostrednictvim jednoho
ukazatele. Vypocita se nasledovné:

EBITDA = Cisté vynosy + uroky + dané + odpisy + amortizace

Z metodického hlediska posledni kapitola porovnava ziskané vysledky a diskutuje
je s vystupy ostatnich praci a publikaci, které se na toto téma zamétuji a jsou zde
tak formulovany obecné platné zavéry.
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2 US GAAP

V této kapitole je popsan systém americkych vSeobecné uznavanych tcetnich za-
sad (US GAAP). Prvni podkapitola se zabyva US GAAP obecné, je zde strucné po-
psano, co viibec US GAAP predstavuji a jejich stru¢na historie. V dalsi podkapitole
je popsan koncepcni ramec US GAAP, z néhoZ US GAAP vychazi a je tedy i pro ucel
této prace nezbytny. Posledni podkapitola se jiZ zabyva pifimo problematikou vy-
kazovani vynost dle US GAAP podle aktualné platnych aprav.

2.1 US GAAP obecné

Prvni zakladni otazka, na kterou je potieba si odpovédét, je, co jsou to vlastné US
GAAP. To nejlépe vystihuje Mladek (2005) jednoduchou vétou, Ze US GAAP jsou
vlastné sadou zasad, podle kterych se sestavuji financni vykazy v USA. Dale uvadi,
ze jelikoZ v USA nejsou Zadné zakonem dané poZadavky na publikovani ucetnich
vykazi, US GAAP tedy nejsou povinné ze zakona a nejsou tedy ani tvofeny zakono-
darci. Naopak na jejich tvorbé se podili auditori, firemni acetni, akademici a regula-
tori finanCnich trhi, jsou tedy tvoreny odborniky z praxe. BohuSova a kolektiv
(2013) dodavaji, ze financni dcetnictvi hraje nezastupitelnou roli v americké eko-
nomice, jelikoz podporuje efektivni fungovani kapitalovych trhii a jeho tikolem je
tedy poskytovat informace o subjektech uzivateliim, ktefi se aktivné nepodileji ne
jejich rizeni.

Proto zde byla potieba jednotného uceleného systému finan¢niho vykaznictvi,
ktery bude pro investory srozumitelny a bude mit vhodné vypovidaci a srovnavaci
funkce. Nebot' pravé investofi jsou zdrojem volného kapitalu a tedy celkového
ekonomického riistu.

V soucasné dobé je za tvorbu US GAAP zodpovédna Rada pro standardy fi-
nancniho ucetnictvi (FASB). Timto tikolem ji v roce 1972 povétila Komise pro bur-
zy a cenné papiry (SEC). Jak uvadi Bragg (2010) vSeobecné uznavané principy jsou
technickym pojmem, ktery v sobé zahrnuje pravidla, konvence a procedury, které
jsou nutné k definovani ucetnich principti v dany okamzik, a ty pak poskytuji stan-
dard pro prezentaci finan¢nich vykaza.

Z uvedeného vyplyvd, Ze principy apod. se nedaji vytvorit hned, nybrz vznikaji
postupnym vyvojem, proto také US GAAP se tvorily s postupem casu a jejich vyvoj
zacal uz pred zminénym rokem 1972. Postupny vyvoj US GAAP je stru¢né shrnut
v nasledujici tabulce.
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Tab. 1 Historicky vyvoj US GAAP

Obdobi

Dopad na US GAAP

Pred rokem 1929

Vykaznictvi vychazi ze zvykového
prava.

1933

Pravomoc za vydavani standardi
delegovana na  SEC  (duGsledek
burzovniho krachu) - standardy byly
prevzaty od svazu Americkych ucetnich.

1934

SEC deleguje svoje pravomoci a
odpovédnost na  Americky svaz
certifikovanych tucetnich, ktery zaklada
CAP (Komise pro ucetni postupy) a tuto
pravomoc ji svéruje.

1934 - 50

Tvorba jednotného systému ucetnictvi,
ktery byl reprezentovan 51 Uéetnimi
vyzkumnymi zpravami, jednalo se
UcCetni zasady pro spolecnosti, které
obchoduji na burze. Tyto zpravy byly
uznany jako GAAP.

50. léta

Nahrazeni CAP Radou pro ucetni
standardy, ktera béhem 14ti let
fungovani vydala 31 APB Opinions,
které byly rovnéZz uznany jako GAAP.

1972

Nahrazeni APB za FASB, ktera byla
uzndana jako oficialni tviirce GAAP.

2009

FASB vydava Kodifikaci ucetnich
standardd, kterou se méni cela
struktura standardd, nebot nahrazuje
vesSkerou existujici literaturu a vytvari
jedinou droven autoritativniho zdroje
US GAAP.

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé informaci z Bohusové a kolektiv (2013)

Z tabulky tedy vyplyva, Ze do roku 2009 nemély US GAAP pouze jeden autoritativni
zdroj, ale bylo jich hned nékolik. Proto auditorska smérnice 69 (SAS 69) zavedla
strukturu US GAAP. Tato struktura je také nazyvana jako Hierarchie US GAAP. Ta je
vymezena prostrednictvim ¢tyt kategorii, které byly poprvé pouzity Stevenem Ru-
binem v Journal of Accoutancy v ¢ervnu 1984 a které taky citovala Bohusova a ko-
lektiv (2013). Tato hierarchie je uvedena v nasledujici tabulce.
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Tab. 2 Hierarchie US GAAP

AICPA Accountig
Kategorie A FASB Standardy a APB Opinions R/e VS ear,chlBulletm,s
neivznamnéisi interpretace SFAS (1959-72) (0Cetni vyzkumné
VY J (1973 - dosud) Zpravy)
(1938-1958)
. FASB Technical AICPA Industry AICPA Statements
Kategorie B . Audit and .
Bulletins . . of Position (SOPs)
Accounting Guides
Kategorie C FASB Emerging Issues Task Force AICPA AcSEC
& (EITF) Practice Bulletins
FASB Siroce rozsirené a
Kategorie D AICPA ucetni v . prevladajici
nejméné vyznamné | interpretace Implementacni primyslové
prirucky (Q a A)
postupy

Zdroj: Journal of Accountancy, 1984

BohusSova a kolektiv (2013) dale doplnuje, Ze Kategorie A a B byly povazovany za
smérodatné a C a D za okrajové. Tato hierarchicka struktura byla od roku 2008
zakotvena také ve standardu SFAS 162, ktery ve svém 5. odstavci prikazuje ucetni
jednotce zvazit i jinou Ucetni literaturu, pokud problém neni upraven jednou ze
Ctyr kategorii. Jind UcCetni literatura predstavovala napriklad FASB Concept State-
ments (koncepc¢ni stanoviska FASB), obéZniky vydavané AICPA, ale také Mezina-
rodni standardy finan¢niho vykaznictvi (IFRS, IAS a souvisejici interpretace), tyto
dalsi zdroje, jak dodava Bohusova a kolektiv (2013), predstavuji patou kategorii US
GAAP.

Jak uz ale bylo uvedeno v predchozim textu, tak cela tato Ctyr uroviiova struk-
tura byla nahrazena v roce 2009 Kodifikaci ucetnich standardd, diky které jsou
soucasné US GAAP rozdéleny do 8 oblasti (AREAS). Tyto oblasti se nasledné déli na
témata (Topics), dil¢i témata (Subtopics), sekce (Section) a podsekce (Subsection),
pri¢emz tzv. pata uroven ztistava zachovana.

2.2 Koncepc¢ni ramec US GAAP

[ kdyZ koncep¢ni rdmec neni sdm o sobé standardem jako takovym, tak dle Kovani-
coveé (2011) tvori nedilnou soucast US GAAP, nebot na ném spociva celkova kon-
strukce ucetniho vykaznictvi. Bragg (2010) dodava, Ze koncep¢ni ramec byl pova-
Zovan za prostiedek alternativniho reSeni v oblastech, ve kterych neexistovaly
konkrétni standardy, prestoZe v soucasnosti neni bran jako autoritativni literatura.
Soucasny koncepcni ramec US GAAP je zobrazen v nasledujici tabulce.
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Tab. 3 Koncep¢ni ramec US GAAP

Cislo e Rok
SFAC vydani
12 Cile finan¢niho vykaznictvi obchodnich spole¢nosti 1978
2 Kvalitativni charakteristiky ucetnich informaci 1980
3 Prvky finan¢nich vykazl obchodnich spolecnosti 1980
4 Cile finan¢niho vykaznictvi neobchodnich organizaci 1980
Rozpoznani a oceniovani ve financnich vykazech
5 . y ] 1984
obchodnich spole¢nosti
6 PrvKky financnich vykazi 1984
7 Vyuziti informaci z cash flow a sou¢asna hodnota 2000
v uCetnim ocenovani
Cile a kvalita ucetnich informaci neboli koncep¢ni ramec
8 oy , o 2010
financ¢niho vykaznictvi

Zdroj:Vlastni prace na zakladé (Wolk, Dodd, Rozycki,str. 224, 2013).

K tabulce je nutno dodat, Ze koncepc¢ni ramce (dale jen CON3) 1 a 2 byly nahrazeny
CON 8, ktery se stal vystupem projektu konvergence IFRS a US GAAP. Konkrétné se
jednalo o vysledek konvergence faze A. Tento projekt zacal v roce 2008 a byl roz-
délen do celkem 8 fazi. Jedna se o jiZ zminénou fazi A (Cile a kvalitativni charakte-
ristiky UCetni zavérky) jez byla zatim jako jedind dokoncena. Nasledujici faze jsou:

e B - Vymezeni prvki a jejich uznani

e C - Oceniovani

¢ D - Koncept vykazujici jednotky

¢ E - Omezeni finan¢niho vykaznictvi

e F - Ucel a postaveni koncepc¢niho ramce

G - Pouziti koncep¢niho ramce v nepodnikatelskych subjektech
e H - Zbyvajici oblasti

Takto jednotlivé faze uvadi BohuSova a kolektiv (2013).

K tabulce ¢. 3 je nutné jesté uveést, ze CON 3 byl kompletné nahrazen prostred-
nictvim CON 6.

Co se tyka obsahu jednotlivych ,vyhlasek” tak zakladem vSeho je v soucasné
dobé CON 8, ve kterém je mimo jiné definovan cil finan¢niho vykaznictvi. Ten je
v odst. OB 2 definovan jako poskytovani informaci o tucetni jednotce, které jsou
uzitecné pro soucasné a potencionalni investory, véritele a ostatni poskytovatelé
kapitalu, ktefi se rozhoduji o umisténi zdroji do ucetni jednotky. V odst. OB 7 je

2 Cervené oznacené KR byly nahrazeny novymi, viz text pod tabulkou.
3 Prestoze je v tabulce uvedeno SFAC, zkratka CON je bézné pouzivana piimo na webovych stran-
kach FASB a lze tak podle ni najit piislusné vyhlasky.
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blize specifikovano, Ze hlavnimi cili vykazl nenf urcit hodnotu dané jednotky, ale
maji pouze poskytovat informace primarnim uzivatelim# k jejimu stanoveni.

V kapitole 3 CON 8 je uvedeno, jaké kvalitni informace maji byt, aby poskyto-
vali svym uzivatelim potiebné informace pro jejich rozhodovani. To je konkrétné
definovano v odstavci QC 4 a nasledujicich. Aby byla informace uZzite¢na, musi byt
piredevsim relevantni a vérné zobrazena. DalSimi rozsifujicimi charakteristikami
jsou pak srozumitelnost, srovnatelnost, ovéritelnost a v€asnost.

CON 8 také definuje omezeni finan¢niho vykaznictvi, jez je v prvni fadé vy-
znamnost. Dle odstavce QC 11 je informace vyznamnd, pokud jeji vynechani nebo
jeji nespravné uvedeni miiZe vyvolat zménu v rozhodovani uZzivateld. Dalsim ome-
zenim je pak primérenost nakladi, ktera je upravena v odstavci QC 35.

V CON 5 jsou uvedeny zakladni finan¢ni vykazy a principy rozpoznavani a mé-
feni poloZzek ve finan¢nich vykazech subjektl. Jak uvadi Wolk, Dodd, Rozycki
(2013), aby mohla byt polozka rozpoznana, musi odpovidat své definici dle CON 6
a dale musi spliiovat nasledujici kritéria:

e Meéritelnost (mozZnost ocenéni)
e Relevantnost

e Spolehlivost

Jak uvadi odstavec 65, aby byla polozka (aktiva, zavazky) méritelna, musi mit rele-
vantni znak, ktery lze mérit prostiednictvim penéznich jednotek. Méritelnost tak
musi byt vZidy posuzovana vzajemné s relevantnosti a spolehlivosti. Polozky fi-
nancnich vykazi jsou tak oceniovany riiznymi zptlisoby, které zavisi na povaze po-
loZek. V soucasné praxi se uziva 5 moznych oceniovacich bazi aktiv (zavazki), které
jsou definovany v odstavci 67 a které ve své praci Ing. Bocek (2012) uspoiadal do
prehledné tabulky.

4 Za primarni uzivatele dle CON 8 lze povaZovat souCasné a potencionalni investory, véritele
a ostatni poskytovatelé kapitalu. Ostatni uzivatele pak definuje odst. OB 9-10.
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Tab. 4

Ocenovaci baze dle CON 5 odst. 67

Druh ocenéni

Aktiva

Zavazky

Historické naklady

Castka vynaloZena na
ziskani v dobé porizeni
obvykle sniZena o
opravky.

Castka na drovni hodnoty
obdrZené pri vzniku
zavazku

Reprodukéni naklady

Castka, ktera by musela
byt uhrazena pri porizeni
stejného aktiva

v soucasné dobé.

Neni definovano v CON 5.

Trzni hodnota

Castka, ktera by byla
ziskana prodejem aktiva
na likvidnim trhu.

Castka, ktera by byla
v soucasné dobé

vynaloZena na nakup
podkladového aktiva
Kk vyrovnani zavazku.

Cista realizovatelna
hodnota

Castka, ktera bude
ziskana vyrovnanim
pohledavky ¢i prodejem
aktiva za normalnich
podminek

Nediskontovana ¢astka,
kterou bude nutné
uhradit pri normalnim
podnikani.

Soucasni hodnota
budoucich cash flow

Soucasna hodnota
budouciho penézniho
prijmu (Cistého).

Soucasna diskontovana
hodnota budouciho
Cistého penézniho vydaje,
ktery se oCekava.

Zdroj: Bocek, str. 19, (2012)

V CON 5 je dale definovan princip prirazovani nakladi k vynostim, tzv. matching
principle. Ten vyZaduje soucasné uznani vynosii a nakladd, které vyplyvaji spolec-
né z urcité transakce nebo udalosti. Z oblasti vynost je ale v ramci CON 5 asi nejdi-
lezitéjsi cast zabyvajici se pfimo Rozpoznanim vynosi. Ten je definovan v odstavci

83 a nasledujicich.

Vynosy® jsou obvykle ocefiovany sménnou hodnotou aktiv nebo zavazku do
nich zapojenych. K tomu aby mohly byt vynosy vykazany, musi splnit nasledujici

podminky:

e Musi byt realizované nebo realizovatelné - realizované jsou ty vynosy, jejichz
predmeét (zboZi, sluzba, majetek apod.) byl sménén za penéZni prostredky ne-
bo na né alespon vznikl narok. Realizovatelné jsou ty vynosy, jejichZ nabyta
protihodnota je snadno sménitelnd za predem znamé mnozstvi penéznich
prostiredkii nebo naroki na né.

5 Tyka se jak vynost (Revenues), tak tzv. Gains, které lze prelozit jak prinos z prirtistku majetku.

Gains vétSinou neplynou z vydélecné ¢innosti.
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e Musi byt zaslouZené - vynos je zaslouzeny, pokud jsou veSkeré obvyklé a ne-
zbytné Cinnosti spojené s realizaci dokoncené. Pokud nejsou zaslouZené, ne-
mohou byt vykazany.

V CON 6 jsou definovany zakladni prvky financniho vykaznictvi. Ty jsou uvedeny
v nasledujicim vyctu:

1. Assets (aktiva) - pravdépodobné budouci ekonomické prinosy, které ucetni
jednotka ziskala nebo je kontroluje v diisledku minulych transakci a udalosti.

2. Liabilities (zavazky) - pravdépodobné budouci ekonomické obéti, které vy-
plyvaji ze soucasnych povinnosti prevést aktiva nebo poskytnou sluzby jinym
jednotkam disledkem minulych transakci a udalosti.

3. Equity (vlastni kapital) - zbytkova hodnota aktiv po odecteni zavazki.

4. Investments by owners (investice majitelii) - navyseni vlastniho kapitalu vy-
meénou za vyssi vlastnicky podil.

5. Distribution to owners (vyplaty majitelim) - sniZeni vlastniho kapitalu
v disledku prevodu aktiv, poskytnuti sluzby nebo navysenim zavazki viici
vlastnikim za soucasného snizeni jejich podilu.

6. Comprehensive income (souhrny hospodarsky vysledek) - zména vlastniho
kapitalu v priibéhu ucetniho obdobi zpiisobena transakcemi a udalostmi mi-
mo transakce s vlastniky.

7. Revenues (vynosy) - nariist a jiné zlepSeni aktiv ¢i uspokojeni zavazku jed-
notky, které vyplyvaji z dodani ¢i vyroby zbozi, poskytnuti sluzby a jinych ak-
tivit predstavujicich pokracujici hlavni ekonomické ¢innosti jednotky.

8. Expenses (naklady) - pokles nebo opotiebeni aktiv z divodu dodani ¢i vyroby
zboZi, poskytnuti sluzby a jinych aktivit predstavujicich pokracujici hlavni
ekonomické ¢innosti jednotky.

9. Gains (zisky, pfinosy) - kladné zmény v hodnoté aktiv a zavazka z vedlejsich
transakci a udalosti.

10. Losses (ztraty) - zaporné zmény v hodnoté aktiv a zavazki z vedlejsich trans-
akci a udalosti.

(Wolk, Dodd, Rozycki, str. 245-246, 2013)

CON 7 svym obsahem navazuje na CON 5 prostrednictvim metody soucasné hod-
noty pti ocenovani. Tu Ize dle CON 7 vypocitat pomoci dvou metod. A to pomoci
tradi¢ni metody, ktera stanovuje o¢ekdvané penézni toky a klade diiraz zejména na
vybér urokové sazby k diskontovani. Druhou metodou je metoda oc¢ekavaného ca-
sh flow, ktera zohlednuje pravdépodobnost penéznich tokd, jejich vysi a nacasova-
ni.

Na zavér této podkapitoly je vhodné jesté uvést celkové predpoklady, ze kte-
rych podle Mladka (2005) celé US GAAP vychazi a které jsou s koncepcnim ramcem
uzce spjaty. Jedna se o predpoklad ekonomické jednotky, kdy je ekonomicka aktivi-
ta prifazovana k jedné konkrétni ekonomické jednotce. Druhym piredpokladem je
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predpoklad trvani spolecnosti. Treti predpoklad se tyka méritelnosti, a to, Ze akti-
va, zavazKky a veSkera ekonomicka ¢innost se d4 métit v penéznich jednotkach. Po-
slednim predpokladem je, Ze se ekonomicka ¢innost da rozdélit do period.

2.3 Vykazovani vynost dle soucasné platné apravy v US
GAAP

Jak jiZ bylo uvedeno v predchazejici kapitole, tak kodifikaci z roku 2009 se stal
hlavni autoritativni literaturou v oblasti vynost Topic 605 - Revenue recognition,
ktery se déli na jednotliva dil¢i témata. Tato dil¢i témata pak upravuji konkrétni
problematiky a zaroven jsou zde uvedeny odkazy na dalsi témata, které jsou sama
o sobé specificka a vyzaduji si zvlastni tipravu. Jedna se naptiklad o odkaz na ASC
420 Gurantees (Zaruky) apod. Kromé Topic 605 jsou dalSimi zdroji dprav vynost
napf. standardy vydané EITF, SEC a AICPA. Jak uvadi BohusSova a kolektiv (2013)
jedna se zejména o SAB 104, SAB 101, Topic 13. Tyto standardy slouZi k ujasnéni
problémii a postupti, které by mohly vést k rliznému tctovani o vynosech dle Topic
605. Vynosy se pak zabyvaji také dil¢i témata ASC 8xx a 9xx, které uvadeéji odvét-
voveé specifikou upravu dané problematiky. Zakladni mi zdroji také zlistavaji CON 5
a CON 6, které jsou uvedeny v piedchozi podkapitole a na které se primo Topic 605
ve svém uvodu odkazuje. Dale je Topic 605 strukturovan dle BohuSové a kolektivu
(2013) nasledovné:

e 605-10 - obecné principy

e 605-15 - produkty

e 605-20 - sluzby

e 605-25 - smlouvy obsahujici vice prvki

e 605-28 - metoda milniki (doplnéni autora na zakladé informaci
z webu www.iasplus.com)

e 605-30 - prava uzivani

e 605-35 - stavebni smlouvy a smlouvy vyrobniho typu
e 605-40 - zisky a ztraty

e 605-45 - plnéni prostrednictvim zprostiedkovateli

e 605-50 - zakaznické platby a pobidky

2.3.1  Rozpoznani vynosa

Definice vynosti pirechazi z CON 6, jedna se tedy o narist a jiné zlepSeni aktiv ¢i
uspokojeni zavazki jednotky, které vyplyvaji z dodani ¢i vyroby zboZi, poskytnuti
sluzby a jinych aktivit predstavujicich pokracujici hlavni ekonomické ¢innosti jed-
notky. Toto doplnuje CON 5, ktery rika, Ze aby mohl byt vynos uznatelny, musi byt
realizovany nebo realizovatelny, a musi byt zaroven zaslouZeny. K tomuto existuje
dopliujici tprava primo v SAB Topic 13 oddil A c¢ast 1. Zde jsou uvedena kritéria,
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ktera musi vynos spliovat, aby mohl byt povaZovany za realizovany, realizovatelny
a zaslouZeny. Jsou to tato Kritéria:

e Musi byt presvédcivy diikaz o existenci dohody,

e dodavka (zbozi) probéhla nebo sluzba byla poskytnuta,
e prodejni cena je fixni nebo alespon definovatelna,

¢ platba od kupujiciho je dostate¢né jista.

Dale pak uz primo Topic 605-10-25-3 rika, Ze vynos by mél byt zauctovan
v okamziku, kdy je celd transakce kompletni, samoziejmé za splnéni podminek
uvedenych v predchozim odstavci. Pokud nejsou tyto podminky splnény, nemélo
by byt o vynosu uctovano. Odst. 84 v CON 5 k problematice rozpoznani vynosi tyto
specifické pripady:

1. Dvé podminky (vynos je realizovany nebo realizovatelny a je zaslouZeny) jsou
obvykle splnény, pokud je predmét (zbozi) dodan a sluzba poskytnuta zakaz-
nikovi.

2. Pokud prodej nebo penézni piijem predchazi vyrobé a dodani, vynosy mohou
byt vynosy zadctovany praveé podle vyroby nebo dodavek.

3. Je-li produkt smluvné dohodnut pted vyrobou, vynosy mohou byt vykazany
metodou procenta dokonceni podle zasluh, pokud je moZné provést odhad vy-
sledkli dokoncovani a pokud je mozné mérit pokrok ve vyrobé.

4. Pokud jsou poskytované sluzby nebo prava k uzivani majetku rozloZeny
v probihajicim case a jsou béZné dostupné metody ocenéni zaloZené na pre-
dem stanovené smluvni cen€, mohou byt vynosy vykazany s postupem plynuti
casu.

5. Jsou-li vyrobky nebo jiny majetek lehce realizovatelné z diivodu, Ze jsou ob-
chodovatelné a jejich cena je snadno zjistitelnd bez vyraznéjSich problémdj,
mohou byt vynosy vykazany v okamziku dokonceni vyroby. Zména jejich ceny
se pak projevi bud’' v pfinosu, nebo ve ztraté. Jako priklad jsou zde uvedeny
nékteré zemédélské produkty, vzacné kovy a cenné papiry.

6. Pokud je vyrobek, sluzba nebo jiné aktivum vyménéno za nepenézni aktivum,
které neni lehce prevoditelné na penézni jednotky, vynosy mohou byt vykaza-
ny pouze, pokud je transakce kompletni a jsou zaslouZené.

7. Pokud je zaplaceni pohledavky pochybné, vynosy mohou byt vykazany na za-
kladé obdrZenych plateb.

Jak uvadi Topic 605-10-25-4 v pripadech, kdy neni moZné s jistotou urcit uhrazeni
pohledavky, se vyuzivaji dvé metody pro uctovani vynost. Jako prvni je uvedena
metoda splatkového prodeje (installment method) a druha je metoda kryti nakladi
(cost recovery method). Tyto metody jsou pak definovany v paragrafu 360-20-55-
7 az 9. Jak uvadi Bocek (2012) je zde nutné zdtiraznit, Ze tyto metody porusuji za-
kladni aktualni princip. Proto je nutné je pouzivat opravdu jen v pripadech, kdy
subjekt neni schopen odhadnout splnéni zavazku. Pokud je subjekt schopny pro-
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vést odhad, pak vykaZe normalni zisk z transakce, ktery se nasledné upravi pomoci
opravnych poloZek.

Metoda splatkového prodeje se primo vaze k obdrZzenym penéZnim prostred-
kGm. Zisk je tedy vykazovan v okamziku inkasa. Tato metoda je vyuzivana za pred-
pokladu nizkého rizika nezaplaceni. Vynosy i naklady se vykazuji v okamziku pro-
deje, ale hruby zisk je odloZen a postupné vykazovan v okamziku prijatych plateb,
a to v poméru k celkové vysi.

Naopak druha metoda kryti ndkladl souvisi s vysokym rizikem nezaplaceni.
Princip vykazani je vSak podobny, naklady i vynosy jsou rozpoznany v okamziku
prodeje a zisk je odloZen. Nasledné je pak vykazan opét v okamziku plateb, ale ten-
tokrat az v pripadé, kdy prijaté platby prevysi ndklady spojené s touto transakci.

Jak uvadi Mladek (2008) US GAAP rozliSuji mezi prodejem vyrobkid (zboZi)
a poskytovanim sluZeb. Jelikoz sluzba se po jejim poskytnuti neda vzit zpét US GA-
AP definuji zakladni pravidlo, Ze pokud je pochyb o pftijeti platby za sluzbu, vynos
se vykaze aZz v okamziku prijeti platby. Bragg (2010) tuto metodu vykazani vynosi
definuje jako metodu inkasni.

Naopak pokud pochyb neexistuje nebo jsou sluzby predplacené, vynos je
uznan v okamziku poskytnuti sluzby. US GAAP tak déli sluzby do téchto kategorii:

¢ Jednorazova sluzba (specific performance).
e Hotova sluzba (completed performance).

e Proporcionalni sluzba (proportional perfomence.

Jednorazova sluzba se poskytuje jednorazové nebo po kratké dobé (opravy apod.).
V tomto pripadé je vynos uznan v okamZziku dokonceni sluzby.

Hotova sluzba je definovana jako sluzba trvajici delsi dobu, ktera vyZaduje né-
kolik individudlnich dkonf, ale ptritom zde musi byt provedeny zavére¢ny ukon,
ktery zpusobuje narok vyzadovat platbu. Vynos se v tomto pripadé uznava opét po
dokonceni finalniho tkonu.

Proporcionalni sluzba je takova sluzba, ktera trva delsi dobu, a ktera vyzaduje
sérii individualnich tkont, ale neni zde nutné provedeni finalniho ukonu, aby mél
poskytovatel narok na platbu. Tyto sluzby lze rozdélit dle ikont na:

e Sluzby s omezenym mnozstvim tkonli - vynos se vykazuje pri poskytovani
jednotlivych sluzeb.

e Sluzby s neomezenym mnozstvim tukonl - vynosy se vykazuji rovnomérné
v daném obdobi.

e Sluzby sohranicenym mnoZstvim ukonl - vynosy se vykazuji v poméru
k pfimym nakladiim spojenym s pravé vykonanou sluzbou k celkové ocekava-
nym primym nakladim nebo na zakladé jiné racionalni baze.

U vySe zminénych sluZeb se pouzivaji metody vykazovani, které Bragg (2010) po-
jmenovava jako metodu jednorazového vykonu, metodu dokonceného vykonu
a metodu proporcionalniho vykonu. Jedna se zde opét o definovani okamziki vy-
kazani vynosu. Tyto metody piimo vyplyvaji z druhti sluzeb, které byly rozliSeny
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v predchazejicim odstavci, tedy u jednorazové sluzby se vyuZije metoda jednora-
zového vykonu, u hotové sluzby metody dokonceného vykonu a proporcionalnich
sluZeb metoda proporcionalniho vykonu. Na zakladné téchto metod zjiSténé oka-
mziky rozpoznani vynost jsou jiz v predchozim odstavci uvedeny.

2.3.2 Ocenovani vynosi

Zaklad pro oceiniovani vynost opét udava CON 5 v 83. odstavci, kde je uvedeno, Ze
vynosy se ocenuji sménnou hodnotou zapojenych aktiv nebo zavazki. Dalsi pod-
minku uvadi SAB Topic 13 A ve své prvni Casti, a to, Ze poZadovana cena musi byt
fixni nebo zjistitelnd. Bocek (2012) dopliiuje, Ze ocenéni vynosti musi byt sniZzeno
o obchodni slevy a rabaty. V pripadé odloZeni platby se jedna o obdobu obchodni-
ho uvéru a prodavajici tak ma povinnost vykazat urokovy vynos, ktery plyne
z aplikace imputované urokové sazby na jednotlivé platby. To znamena, Ze
v priibéhu splatnosti prodavajici vykazuje nejen vynos z prodeje, ale také vynos
plynouci z trokd.

Co se tyka vynost plynouci z inkasa plateb ve jménu treti strany, tak v tomto
piipadé je jako vynos uznatelna pouze ziskana provize. Vynos tedy ma byt vykazan
v Cisté vySi. Konkrétné se touto problematikou zabyva Topic 605-45, ktery se za-
byva vykazovanim vynosi z operaci s tfetimi stranami, zaloZenych na hrubé nebo
Cisté bazi, podrobné. Ukazatele, dle kterych by mély byt vynosy ocenény v hrubé ¢i
Cisté bazi, jsou uvedeny v Topic 605-45-45-2 aZ 18. Tyto ukazatele ve své praci
Bocek (2012) uspoiadal do prehledné tabulky, ktera je s drobnymi tipravami uve-
dena niZe.
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Tab. 5 Ukazatele vykazovani vynosi na hrubé nebo ¢isté bazi

Hruba | Cista

S baze baze

Jednotka je primarnim dluZznikem na zakladé dohody.

Jednotka nese hlavni riziko sniZeni hodnoty zasob.

Jednotka ma volnost ve stanoveni ceny.

Jednotka méni produkt nebo ¢ast vykonanych sluzeb.

Jednotka ma pravomoc vybéru dodavatelti.

Jednotka se podili na stanoveni specifik vyrobki nebo sluzeb.

Jednotka nese riziko fyzickych ubytkii zasob po objednavce
nebo béhem dodavani.

M| < DD | X

Jednotka nese kreditni riziko

Dodavatel jednotky je primarnim dluznikem na zakladé
dohody.

Vydélek jednotky je fixni. X

Dodavatel jednotky nese celé kreditni riziko. X

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Topic 605-45-45 a Bocek (2012).

Tyto ukazatele jsou v Topic-605-45-45-19 az 21 doplnéné o dopravni a manipu-
la¢ni poplatky, které by dle téchto odstavcli mély byt zahrnuty do vynosi vzdy,
i kdyz je zajistuje treti strana.

Déle se pak uz Topic 605 specifickymi pripady vykazovani vynost, které bu-
dou uvedeny v nasledujici podkapitole.

2.3.3 Vykazovani vynost ve specifickych pripadech dle US GAAP
Prvnim specifickym pripadem je Right of return tzv. pravo navraceni zboZi. Tento
specificky pripad je zakotveny v Topic-605-15-25. Odstavec 25-1 ptfimo uvadi, Ze
pokud jednotka prodava zboZzi a zaroven poskytuje moznost toto zboZi vratit, mo-
hou byt vynosy vykazany ve stejny okamzik prodeje pouze za splnéni nasledujicich
podminek:

e Prodejni cena je v den prodeje v podstateé fixni nebo zjistilena,

e pokud odbératel zaplati nebo se zavaze zaplatit a pritom tato platba ¢i povin-
nost neni podminéna dalsi preprodejem zboZi,

e povinnost odbératele zaplatit neni ovlivnéna udalostmi, jako je kradez, fyzické
zniceni nebo poskozeni zboZi,

e kupujici, ktery porizuje zbozi ma svou ekonomickou podstatu, ktera se lisi od
té, jeZ poskytuje prodavajici (slouzi k zamezeni fiktivnich obchodi),

e prodavajici nema zadné vyznamné povinnosti, které souvisi s pomoci budou-
ciho preprodeje pro kupujiciho,

e mnozstvi budoucich navratii zboZi je mozné adekvatné stanovit.
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Dale je v odstavci 25-1 dodano, Ze vynosy a naklady spojené s prodejem, které
nejsou vykazany v okamzik prodeje z diivodu nesplnéni podminek, mohou byt vy-
kazany, aZ pravo navraceni zboZi uplyne nebo jakmile jsou podminky splnény, a to
v okamZzik, ktery nastane drive.

S vyse uvedenym souvisi vynosy vyfakturované pred dodanim tzv. bill and
hold arrangements. Jak uvadi Mladek (2008) US GAAP nezakazuje firmam vyfak-
turovat diiv, neZ je zboZi dodano. Tim se vlastné porusuje hlavni pifedpoklad vyka-
zovani vynosu, kterym je dodani, proto SEC v SAB Topic 13 uvadi v ¢asti A odstavci
3a uvadi podminky pfi jejichZ splnéni je moZné vynos vykazat.

1. Vlastnické riziko musi prejit na kupujiciho.
2. Zakaznik musi mit dany zavazek koupit predmét, nejlépe pisemny.

3. Odbératel, nikoliv dodavatel, pozada o to, aby transakce probéhla na zakladé
,bill and hold“. Tedy aby zboZi bylo nejprve vyfakturovano a dodano az pozdé-

ji.
4. Musi existovat pevné dany rad dodani zboZi. Datum dodani musi byt smyslu-
plny a musi byt v souladu s obchodnim zamérem kupujiciho.

5. Vydélecny proces se da povazovat za ukonceni, prodavajici tedy nema Zadné
dal$i povinnosti.

6. Objednané zboZi musi byt oddéleno od ostatniho zboZi v majetku prodavajici-
ho a nesmi byt predmétem, ktery bude kryt dal$i objednavky.

7. Predmét objednavky musi byt kompletni a pripraveny pro prepravu.

SAB Topic 13A odst. 3b dale upravuje Customer acceptance, coZ lze piekladat
jako prodeje, které jsou podminény fyzickym prijetim zbozi. V tomto ptipadé, po-
kud existuje nejistota, Ze zakaznik neprijme plnéni, nemohou byt vynosy vykazany
az do doby, nezZ bude dodavka formalné prijata. Vynosy Topic 13 umoziiuje vykazat
v okamZiku prodeje pouze v pripadé, Ze pravo navraceni zboZi zavisi na objektiv-
nich Kkritériich, ktera jsou spolehlivym zplisobem méritelna jesté pied dodavkou
(tim miiZe byt hmotnost, dohodnuté mnozstvi apod.). Pokud tato kritéria nelze
pred dodanim zmérit, musi byt vykazani vynosu odloZeno, neZ dodani nastane.
Dalsi dil¢i problematikou, jez US GAAP upravuje, jsou Multiple-element ar-
rangements, které Ize prelozit jako Vice-prvkové dohody. Tyto dohody jsou upra-
veny v Topic 605-25 a EITF 00-21, ktery vznikl za Gcelem odstranéni rozporu pri
rozpoznavani a vykazovani vynosi, kdy je predmétem smlouvy dodavka vice nez
jednoho prvku.(BohuSova a kolektiv, 2013). Topic 605-25 pak udava pokyny jak
tyto prvky délit na jednotlivé vynosy nebo je naopak sdruzovat dohromady a pii-
razovat k nim jednotliva plnéni. Dle Topic 605-25 odstavce 25-5 by mély byt doda-
né prvky povazovany za samostatné jednotky, pokud spliuji nasledujici podminky:

e Polozka/polozky dodani ma pro zakaznika samostatnou hodnotu. Tou je mys-
lena mozZnost takto dodanou jednotku prodat jinym prodejcem ¢i preprodat
dale,
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e pokud smlouva obsahuje obecné pravo navraceni vztahujici se k doddvanému
prvku, musi byt dodani doposud nedodanych prvkili povazovano za pravdépo-
dobné a prvky musi byt dostatecné kontrolovany prodavajicim.

Aby mohly byt vynosy vykazany, musi prvky spliiovat obé vySe zminéné podminky.
Pokud nékterou z nich nespliiuji, musi byt o vynosu z prvku uctovano spolecné
s ostatnimi nedodanymi prvky.

Ocenéni téchto prvki pak upravuji odstavce 30-2 az 7. VSem prvkim by méla
byt pridélena na pocatku dohody relativni prodejni cena. Toto se nevztahuje na tu
Cast plnéni, ktera je upravena jinymi Topics, dle kterych musi byt méfena ve Fair
Value. A na plnéni, jeZ je néjakym zptisobem podminéno a tato podminka neni pod
kontrolou prodejce. U ostatnich se vyuZiva jiZ zminéna relativni prodejni cena, kte-
ra se stanovuje pro kazdé plnéni na zakladé presnych objektivnich dlikazii prodej-
ce, které ma ve své evidenci. Pokud takové diikazy neexistuji, prodejni cena se sta-
novi na zakladé prodejni ceny treti strany. Pokud ani tuto cenu nelze zjistit, pouZije
prodejce sviij nejlepsi odhad.

Dalsi specifickou tipravou je Milestone method, tzv. metoda milnikd, kterou
upravuje Topic 605-28. Tato metoda se dle odstavce 05-01 tyka piredevsim projek-
tl vyzkumii a vyvoje a projektd, jejichz ¢ast plnéni je podminéna budoucimi nejis-
tymi udalostmi. Tato nejistota je znaCna. Odstavec 20 dopliuje, Ze splnéni téchto
projekti miize byt dosaZeno pouze vyslednou cinnosti prodavajictho a dosazeni
vysledkli povede k naroku na dodatec¢nou platbu. Dle odstavce 25-2 Ize ,milnik"
rozpoznat pouze v piipadé je-li vyznamny. Aby mohl byt povaZovan za vyznamny,
musi splnit nasledujici podminky:

e musi zde byt jasna snaha (vykon) prodejce dosdhnout milniku,

e zvySeni hodnoty dodaného predmétu jsou vysledkem snahy prodejce dosah-
nout milnikuy,

e vztahuje se vyhradné na predchazejici vykony,

e racionalné se vztahuje ke vSem vystuptim a platebnim podminkam, které byly
ujednany.

DalSi Subtopic 30 Rights to use, tzv. Prava uZivani pouze odkazuje na upravy kon-
krétnich véci v jednotlivych Standardech. Jedna se o rtizné licence producentd, dis-
tributord v oblasti filmového priimyslu, hudebniho apod. Detailni popis téchto
Standardi je nad ramec prace a proto je autorem vynecham.

Subtopic 35 Construction-type and Production-typ contrats je z diivodu
svého rozsahu uveden na konci této kapitoly. A jelikoZ Subtopic 45 popsan jiz
v kapitole, ktera se vénovala obecnému ocenovani vynost, nasleduje Subtopic 50
Customer payments and incentives, tzv. Platby zdkaznikiim a stimuly.

Zeni prodejni ceny (reduction of revenue), ktery by mélo byt vykazano jako sniZeni
vynosl, nebo jestli se jedna o ndklad (cost), ktery je spojen s obdrZzenym plnénim.
Pak by tyto naklady mély byt vykazany. K tomuto rozpoznani dochazi dle odstavce
25-3 u plnéni, pri kterém jsou pobidky nabizeny dobrovolné bez zpétného zucto-
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vani zadkaznikovi, kde se pobidky stavaji uplatitelné v diisledku sménné transakce
a které nezpusobuji ztratu z prodeje, mliZe prodejce vykazat naklad z této pobidky
v pozdéjSim datu, kdy se vychazi z data, které se vztahuje k vykazanému vynosu
prodejcem, nebo z data kdy je pobidka nabidnuta (coz se tyka pripadi, kdy je po-
bidka uplatnéna az po vykazani vynost, napt. pokud vyrobce vyda slevové kupony
na vyrobky, které uz byly prodany maloobchodniktim).

Odstavec 25-4 dopliiuje, v jakém mnozstvi by toto plnéni mélo byt vykazano.
Pokud je moZné spolehlivé odhadnout mnoZstvi budoucich narokd, tak pak by toto
mnozstvi mélo byt také vykazano. Pokud vsSak tento spolehlivy odhad nelze vytvo-
rit, musi se zavazek vykazat v maximalni mozné vysi v budoucnu uplatitelnych na-
rokd. Tento odhad mohou dle odstavce 25-4 poskodit tyto faktory:

e pomérné dlouha doba, ve které se mize rabat ¢i sleva uplatnit,
e absence minulych zkuSenosti s podobnymi typy pobidek,

¢ absence velkého mnozZstvi pribuznych transakci.

Pokud se jedna o pobidku, jejiZ pfredmétem je penézni plnéni, tak to miize byt za-
uctovano jako snizeni vynost pouze v pripadé, Ze za néj prodejce neobdrzi identi-
fikovatelny prospéch.

Dle odstavce 45-7 negativni kumulace salda vynosi, ktera byla zplisobena
uctovanim o jejich sniZeni, musi byt pretuctovana do nakladt, pokud nelze s jisto-
tou predpokladat, Ze se kupujici zavaze k budoucimu nakupu produktt, jez zapfri-
¢ini kladné saldo.

Dle Bocka (2012) se tato Uprava nevztahuje na tzv. vérnostni programy, kdy
se bezplatné produkty ¢i sluzby poskytuji aZ po splnéni urcitého poctu transakci
apod. O téchto vérnostnich programech lze uctovat dle Subtopic 25 Vice-prvkové
dohody. RGzné odmény apod. budou chapany jako samostatné prvky transakce
a s nimi spojend ¢ast vynosu bude odloZena do okamziku jejich uplatnéni. V tomto
pripadé vynosy lze vynosy vykazat zneuplatnénych odmén soucasné
s uplatnénymi v poméru k jejich celkovému poctu, nebo jakmile pravo na uplatnéni
vyprsi, nebo jakmile jednotka usoudi, Ze uplatnéni je nepravdépodobné.

US GAAP dale jesté v oblasti vynosii resi tzv. barterové transakce a zaruky
(warranty). Barterové operace jsou primarné upraveny v Topic 845 Nonmonetary
transactions (nepenézni operace). Jak uvadi BohuSova a kolektiv (2013), tak se
touto problematikou, kdy v pripadé nepenéznich transakci vznikaji vynosy, zabyva
APB Opinion 29, podle kterého pti sméné odliSnych produkti a sluzeb a je vydé-
le¢ny proces dokonceny, lze zachytit vynosy v jejich redlné hodnoté, a to pouze
v pripadé zjistitelnosti této redlné hodnoty. Rozpoznani a zachyceni vynosi neni
pripustné, pokud dochazi ke sméné podobnych aktiv.

Toto pravidlo je prevzato a aplikovano na reklamni barterové transakce, které
jsou upraveny v Topic 605-20-25-14 az 18. Jedna se napriklad o transakci mezi
dvéma subjekty podnikajici prostiednictvim internetu, kdy se uc¢astnici dohodnou,
Ze mohou vzajemné vlozit svoje reklamy na webové stranky toho druhého bez po-
platkli nebo s poplatky ve stejné vysi. Vynosy z takové transakce mohou byt dle
odstavce 25-15 vykazany v pripadé, Ze readlnd hodnota poskytnuté reklamy jde
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stanovit na zakladé historickych zkuSenosti s platbami za reklamu stejného typu,
ktera byla poskytnuta tieti strané a je nezavisla protistrané transakce. Tato histo-
ricka zkusenost nesmi byt dle odstavce 25-16 starsi 6 mésici.

Zaruky (Warranty) pak vjejich zakladnich verzich upravuje Topic 450, ze
kterého vyplyva hlavni piredpoklad vykazani vynosu. Ten se vykazuje soucasné
s tvorbou rezervy na budouci opravy, pokud lze mnoZstvi budoucich oprav odhad-
nout. Pokud tento odhad provést nelze, musi byt vykazani vynosu odloZeno. Topic
605-20-25-1 aZ 6 upravuje tzv. rozSirené zaruky (Extended Warranty). Dle této
Upravy se jedna o samostatné ocenitelny prvek, ktery je nad ramcem zakladni za-
ruky, a proto musi byt vykazovany zvlast. Jejich ocenéni musi byt tedy samostatné
urceno a vykazani vynost odloZeno. Takto odleZeny vynos se bude v priibéhu za-
rucni doby vykazovat rovnomérnym zplisobem.

Poslednim specifikem ve vykazovani vynost je Topic 605-35 Construction-
type and Production-type contracts, tedy stavebni smlouvy a smlouvy vyrobni-
ho typu. Jak se uvadi v odst. 05-3, nejvétsim problémem v Gctovani smluv tohoto
typu je, Ze se jedna o dlouhodobé smlouvy. Proto dle odstavce 05-4 urceni bodu,
kdy mohou byt vynosy uznany jako zaslouZené a vydaje uznany jako naklady je
hlavnim G¢etnim problémem kontraktd, které jsou timto Subtopic upraveny. Uéto-
vani o takovych smlouvach je v podstaté procesem méreni pomérnych vysledkl
u dlouhodobych pripadil a jejich pomérna alokace do kratkodobych ucetnich ob-
dobi. Toto vyzaduje znacné vyuziti odhadi pii vypoctu vynosi, nakladi a zisku
a jejich prirazeni do danych ucetnich obdobi. Tento proces je komplikovany kviili
potiebé oceiiovani nepretrZitych nejistot, které se danému typu smluv vazou,
a kvtli potiebé spolehnuti se na odhady vynost, nakladl a rozsahu dokonceni viici
celkovému projektu.

Odstavec 05-5 uvadi, Ze pti procesu rozpoznani vynosu se vyuzivaji dvé me-
tody. A to percentage-of-completion a completed-contract-method. Jak vychazi
z odstavcli 05-7 az 11, tak hlavni vyhodou metody procenta dokoncenti je pravidel-
né rozpoznani vynost nedokonceného kontraktu a zobrazeni tak stavu nedokon-
¢eni skrz odhady nakladt na zbylé dokonceni kontraktu. Nevyhodou naopak je
vysoka zavislost na odhadech podstatnych ndkladii a s nimi spojenych vynosi, kte-
ré jsou ovlivnény nejistotami zptisobenymi dlouhodobosti kontraktd.

Percentage-of-completion method, metoda procenta dokonceni, umoziuje
dle BohuSové a kolektivu (2013) zachyceni vynost v prislusném ucetnim obdobi
v navaznosti na stupeil dokonceni smlouvy, a to bez ohledu na inkaso penéznich
prostiredkii. Aby mohl uzivatel pouZzivat tuto metodu, musi splnit podminky, které
jsou definované v odstavcich 25-56 az 61. Na zakladé téchto odstavci by méla byt
tato metoda preferovana, pokud jednotka dokazZe provést spolehlivy odhad stadia
rozpracovani a s nim spojenych vynosu a nakladii a zaroven:

e ve smlouvé existuji jasné stanovena vymahatelna prava a vse, co je s nimi spo-
jené,
e prodavajici splni vSechny povinnosti vyplyvajici ze smlouvy,

e kupujici obdrzi vSe, co bylo smlouvou ujednano a radné za to zaplati.
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Stadia rozpracovani se dle odstavce 25-70 mohou mérit pomoci vstupl (input)
nebo vystuptli (output). Vstupy se méri na zakladé vynaloZeného usili, nejcastéji jde
tedy o vynaloZené naklady. Vystupy jsou naopak zaloZeny na mérenti jiz dosaZe-
nych vysledkt. Témi mohou byt jiZ vyprodukované jednotky, milniky kontraktu
nebo ptidana hodnota.

Jak je uvedeno v odstavci 25-71 obé metody (input, output) maji za urcitych
okolnosti nevyhody. Metoda méreni vstupti méri stadium rozpracovani pouze ne-
primo, jelikoZ je zaloZena na vzajemném vztahu jednotky vstupu a produktivité.
Nevyhodou tedy je, Ze dlivodii neefektivity nebo jinych faktort je tento vztah naru-
Sen, napf. jde o neproduktivni vynaloZeni ndakladii, které nesouvisi primo
s vystupem, a proto by do vypoctu nemély byt zahrnuty. Z tohoto diivodu odstavec
25-71 povazuje za vhodnéjsi metodu, metody pouziti vystupti. Jeji nevyhodou vSak
je, ze neni vzdycky moZné stanovit jasné méritko vystupu.

V odstavcich 25-83 a 84 jsou uvedeny dvé mozZnosti, jak urcit vynosy, naklady
a hruby zisk pomoci metody procenta rozpracovanosti. Tyto metody Bragg (2010)
definuje jako metodu vynosovou a metodu hrubého zisku. Ve vynosové metodé,
jsou vynosy a naklady odhadnuty v celkové vysi a vynasobeny procentem dokon-
Ceni. Pak jsou sniZeny o jiz vykazané ¢astky. Rozdil mezi vykdzanymi vynosy a na-
klady je pak hruby zisk.

Pii metodé hrubého zisku se naopak nejprve stanovi celkovy hruby zisk, ktery
je vynasoben procentem dokonceni. Ten se ocisti od jiZ v minulosti vykazanych
ziskl. Naklady jsou rovny skutecné vynaloZenym nakladiim, které jsou snizeny
o naklady vztahujici se k jinym kontraktim a vynosy se rovnaji témto nakladiim
navySenym o vypocteny hruby zisk.

Druhou metodou pro rozpoznani vynosu je completed-contract method,
metoda dokoncené smlouvy. Jedna se v podstaté o rozpoznani vynosu az, kdyz je
smlouva zcela nebo v podstaté dokoncena. V podstaté dokonc¢enou smlouvou je dle
odstavce 25-96 myslena takova smlouva, pokud s ni souvisejici naklady a rizika,
ktera zbyvaji, jsou v ramci celé smlouvy zanedbatelna. Tato metoda by se méla dle
odstavce 25-90 preferovat v pripadé, kdy neexistuje dostatek spolehlivych odhad,
nebo existuji rizika, ktera zpuisobuji velkou nejistotu v budoucich predpovédich.
Tato metoda se vyuZiva dle BohuSové a kolektivu (2013) zejména v téchto pripa-
dech:

¢ doba vystavby je ve smlouvé stanovena na dobu ne kratsi nez 24 mésic,
e vySe zachycenych a vykazanych vynost by se vyznamné nelisila pti pouziti
metody procenta dokonceni,

e smlouva je vrozporu s nékterymi podminkami pro pouZziti metody procenta
dokonceni,

¢ projekt, ktery je predmétem smlouvy, vykazuje znacna obchodni rizika.

Pokud jednotka neni schopna odhadnout celkové vynosy, ale dokaZe spolehlivé
odhadnout procento rozpracovanosti a je si jista, Ze celkovy projekt nebude ztrato-
vy, doporucuje odstavec 25-67 vyuZit na misto metody dokoncené smlouvy meto-
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du nulové ziskové marze (zero profit margin approach). Tato metoda je soucasti
metody procenta dokonceni. Princip spociva v tom, Ze jsou v priibéhu obdobi vy-
kazovany naklady a k nim i ve stejné vysi vynosy. Zisk je pak vykazan az v pripadé
dokonceni celé smlouvy nebo na zakladé opodstatnéné domnénky, Ze lze vynosy
celkové odhadnout.

Volba metody rozpoznani vynost je v kompetenci kazdého subjektu, ktery
vSak musi dle Topic 605-35-50 zvetejnit veSkeré podstatné souvislosti a informa-
ce, které se k volbé metody vztahuji a které s ni souvisi.

Jakmile si jednotka vybere konkrétni metodu rozpoznani vynosu, musi splnit
dalsi predpoklad, ktery je definovan v odstavci 25-3, a tim je, Ze kazda jednotliva
smlouva musi byt samostatnym ziskovym strediskem, ke kterému se bude vazat
rozpoznani nakladd, vynost a hrubého zisku. Tyto smlouvy je pak mozné slucovat
do jednoho ziskového stiediska nebo je naopak délit. Toto slouceni ¢i rozdéleni je
vSak mozné pouze za splnéni taxativné vymezenych faktort, které jsou uvedeny
v odstavcich 25-5 az 14.

Celkové stanoveni vynost plynoucich téchto typt smluv je dle odstavce 25-15
procesem, ktery je ovliviilovdn mnoha nejistotami, které zavisi na vystupu mnoha
budoucich udalosti. Odhad tak musi byt pravdivé revidovan v priibéhu Zivotnosti
kontraktu podle toho, jak riizné udalosti nastavaji. Hlavnimi faktory, které musi byt
brany v avahu pri celkovém odhadu vynost, jsou:

e zakladni cena kontraktu,

e smluvni opce,

e zmény v podminkach,

e narokys®,

e dalsi ustanoveni o riznych poplatcich, stimulech a sankcich.

Stanoveni zakladni smluvni ceny je upraveno v odstavcich 25-16 aZ 24. Smluvni
cena miiZe byt stanovena jako:

e fixni,

tzv. unit- price,

tzv. time and material price,

cost-type price (nakladova cena).

Fixni cena je vétSinou stanovenda a predstavuje specificky ramec Cinnosti, které
maji byt vykonany a jejich plan. Neobsahuje-li ustanoveni o dpravach ceny, pobid-
ky nebo sankce, je velmi lehce definovatelna. Toto stejné plati i u ceny typu unit-
price. Stanoveni ceny podle time and material vyZaduje peclivou analyzu kontrak-
tu, jelikoZ se v nich c¢asto objevuji ustanoveni o garantovanych maximech apod.,

6 Naroky (Claims) predstavuji ¢astky, které jsou nad dohodnutou smluvni cenou. Tyto ¢astky vznik-
ly vinou zakaznika a prodavajici usiluje o jejich nahradu. Zvysuji tak smluvni vynosy, pokud lze
nahradu povazovat za pravdépodobnou a Ize ji spolehlivé odhadnout (Topic 605-35-25-30).
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kladi. Jednak proto, Ze maji mnoho forem, jak uvadi odstavec 25-18, a jednak pro-
to, Ze je nutné analyzovat naklady, které lze refundovat, stanoveni prirazky a to
jestli smlouva neobsahuje napt. dodani nékterych prvkd, u kterych je prodavajici
pouze v roli zprostiedkovatele a ma tak povinnost vykazat pouze vynos v Cisté vy-
$i.

Tato specifickd Uprava se tyka predevsim smluv, které jsou uvedeny v odstav-
ci 15-3, jedna se tedy mimo jiné o:

e smlouvy tykajici se stavebnich operaci (stavby, vykopy, demolice, opravy,
apod.),

e smlouvy tykajici se projektovani a stavby lodi a plavidel,

e smlouvy tykajici se stavebnich poradnich sluZeb,

e smlouvy s architekty, stavebnimi inZenyry apod.,

e dohody o dodani software, bud’ samostatné, nebo dohromady s dalsimi pro-
dukty, které vyZaduji znaCnou produk¢ni Cinnost nebo tvorbu na zakazku,
nicméné zde je nutné vzit v ivahu také Topic 985-605-25-88 aZ 107.

e smlouvy tykajici se navrhu, tvorby nebo zmény leteckych a kosmickych kom-
plexi nebo specifického elektronického vybaveni nebo poskytovani sluzeb
vyplyvajicich z téchto smluv.
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3 IFRS

Treti kapitola ma podobnou strukturu jako kapitola druhg, s rozdilem Ze se jiZ ne-
vénuje US GAAP, ale IFRS (mezinarodni standardy finan¢niho vykaznictvi). Jejim
cilem je tedy zhodnoceni soucasné upravy vykazovani vynost dle IFRS. Prvni pod-
kapitola popisuje IFRS z obecného pohledu a jejich stru¢nou historii. Nasleduje
druhda podkapitola, ktera se opét strucné zabyva koncepcnim ramcem IFRS, ze kte-
rého tyto standardy vychazeji. Posledni podkapitola uz je vénovana konkrétné
procesu rozpoznani a vykazovani vynost dle aktualné platné tpravy v systému
IFRS.

3.1 IFRS obecné

Zakladnim stanovenym cilem IASB je prostiednictvim IFRS vyvinout ve verejném
zajmu jednotnou sadu vysoce kvalitnich, srozumitelnych, vynutitelnych a globalné
uznavanych standardi finanéniho vykaznictvi, které budou zaloZeny na jasné da-
nych zasadach. (Mackenzie a spol., 2013).

Vznik mezinarodnich ucetnich standardi se datuje do sedmdesatych let dva-
catého stoleti, kdy v roce 1973 byl zaloZen Vybor pro tvorbu mezinarodnich ucet-
nich standardt (IASC). Ten byl nezavislou soukromou profesni organizaci na za-
kladé dohody profesnich ucetnich organizaci z rliznych zemi po celém svété. Od
roku 1983 se c¢leny IASC styl vSechny profesni organizace sdruzené v Mezinarodni
federaci ucetnich (IFAC). Standardy, které IASC vydala, byly a jsou oznaCovany
zkratkou IAS (International Accountig Standards). V roce 1997 byl vytvoren Radou
Staly interpretacni vybor (SIC), ktery mél za dkol reSit sporné ucetni problémy
v kontextu s existujicimi standardy a Koncep¢nim rdmcem. V roce 1999 se rozhod-
lo vytvorit z IASC nadaci, ktera se postupem c¢asu transformovala a v ¢ervenci roku
2010 se tato nadace prejmenovala na IFRS Foundation. Za tvorbu celosvétové
platnych standardi je odpovédna Rada (IASB). Ta vznikla v roce 2001. Standardy
vydavané touto radou jiZ nejsou oznacovany jako IAS, ale jako IFRS. Standardy vy-
dané v minulosti vSak nadale zlistavaji platné. IFRS v obecné roviné v sobé tedy
zahrnuji standardy IAS a IFRS, dale pak interpretace SIC a IFRIC. Jedna se tedy
o cely obsah kazdoroc¢né vydavaného svazku mezinarodnich standardu a interpre-
taci k nim. (Dvorakova, 2014)

3.2 Koncepc¢ni ramec IFRS

Dle Mackenzieho a spol. (2013) je Koncep¢ni ramec IFRS dilezitou vodni Casti,
protoZe v ném jsou definovany hlavni ucetni zasady, zakladni prvky tcetni zavér-
Ky, kritéria pro jejich uznani a vykazani a baze jejich ocenéni. Plivodni Koncep¢ni
ramec vznikl vroce 1989 a vychazel z Konceptniho ramce US GAAP. Jak dodava
BohuSova a kolektiv (2013) na rozdil od koncep¢niho ramce US GAAP se vsak ne-
sklada zvice standard(, ale predchazi konkrétnim standardim. Jedna se tedy
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o zakladni teoretické vychodisko IFRS. V Koncep¢nim ramci je tedy dle Dvorakové
(2014) vymezen:

e Ucel koncepéniho ramce, informacni potreby uzivatelt a zakladni typy eko-
nomickych rozhodnuti,

e cil ucetni zavérky,

e kvalitativni charakteristiky ucCetni zavérky,

e obsah a zplsob rozpoznani zakladnich prvki ucetni zavérky,
e koncepty ocenovani,

¢ pojeti kapitalu a jeho uchovani.

Vroce 2010 se v Koncepénim ramci upravilo vymezenti cil@, uzivatelt a kvalitativ-
nich charakteristik uc¢etni zavérky, které byly v ptivodnim koncepénim ramci. Stalo
se tak, diky ukonceni faze A v projektu konvergence koncepcnich ramci. Tato ¢ast
koncepc¢niho ramce je od tohoto roku definovana naprosto stejné jako v CON 8,
ktery je uveden kapitole 2.2.

Za hlavni predpoklad pro sestaveni ucetni zavérky povazuje BohuSova a ko-
lektiv (2013) akrudlni princip (Accrual concept) - tedy, Ze hospodarské operace
musi byt zachyceny do obdobi, se kterym ¢asové a vécné souvisi a nikoliv v dobé,
kdy dojde k pohybu penéZnich prostiedki. Jsou tak vykazany v ucetni zavérce za
obdobi, ke kterému se vztahuji. Druhym hlavnim piedpokladem je dle Bohusové
a kolektivu (2013) trvani podniku (Going concern assumtion) - kdy se pfi procesu
méfeni a hodnoceni ekonomickych jevli vychazi predpokladu, Ze tcetni jednotka
bude nadale pokracovat ve svych aktivitach. Pokud zde existuje zamér nebo potte-
ba ukonceni ¢innosti, musi byt zavérka zpracovana na odliSné bazi a ta musi byt
zvelejnéna.

Jak uvadi Mackenzie a spol. (2013) jsou v Koncep¢nim ramci IFRS (dale jen
KR) vymezeny kvalitativni charakteristiky uzite¢nych finan¢nich informaci, jedna
se 0:

¢ relevanci a vyznamnost - takova informace, ktera je schopna ménit rozhodnu-
ti,
e vérné zobrazeni - informace, ktera je kompletni, neutralni a bez chyb,

e srovnatelnost - schopnost identifikace podobnosti nebo odlisSnosti mezi po-
loZzkami,

e prokazatelnost - pomaha uzivatelim ujistit se, Ze informace vérné zobrazuje
ekonomickou realitu,

e vcasnost - informace je poskytnuta vcas, aby umoznila ovlivnit rozhodovani,

e srozumitelnost - Kklasifikace, charakterizace a prezentace informaci v jasné
a strucné forme.

Zakladni prvky finan¢nich vykazli jsou uvedeny v kapitole 4 KR, ktera cerpa
z ptivodniho KR vydaného v roce 1989. Pro ucel této prace neni nutnosti definovat
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veskeré prvky obsaZené ve financnich vykazech. Staci tedy uvést pouze definici
vynosi a nakladd.

Vynosy jsou definovany v kapitole 4 v odstavcich 29 az 32. Vynosy jsou zde
definovany obecné jako Income a nasledné déleny na Revenues a Gains.

Revenues vznikaji v ramci béZné ¢innosti jednotky a vztahuji se k mnoha riiz-
nym vécem, jako jsou prodeje, poplatky, uroky, dividendy, najem. Lze je tedy pro
Ucely této prace piekladat jako vynosy (mysleno vynosy z prodeje, apod.)

Gians predstavuji jiné polozky prijmu, které mohou, ale také nemusi vznikat
v ramci béZzné ¢innosti jednotky. Predstavuji nartist ekonomického uzitku jednot-
ky. Gains mohou vznikat vlivem vedlejsi aktivity jednotky nebo vlivem externich
okolnosti. Lze je tedy prekladat jako prinosy.

Obdobné jako u vynost, maji i ndklady své dvé definice, které jsou vymezeny
v odstavcich 33 az 35. Jedna se o definici Expenses a Losses. Lze je definovat jako
protihodnoty k Revenues a Gains. Expenses tedy souvisi s Revenues a lze je defino-
vat jako naklady. Losses naopak souvisi s Gains a Ize je definovat jako ubytky.

Rozpoznani vynosi je upraveno v kapitole 4 odstavci 47 a 48. Aby vSak mohla
byt polozka rozvahy ¢i vysledovky viibec rozpoznana, musi spliiovat dle odstavce
37 definici zakladniho prvku a kritéria uvedena v odstavci 38, které jsou:

e pravdépodobnost budouciho ekonomického prospéchu z polozky, ktery bude
plynout do ucetni jednotky a nebo z ni ven,
e polozka ma své naklady na porizeni nebo hodnotu, kterou lze spolehlivé mé-
rit.
Vynosy jsou rozpoznany dle odstavce 47 tehdy, pokud doslo vlivem nartstu majet-
ku nebo poklesu zavazky k budoucimu ekonomickému prospéchu, a tyto nartsty
a poklesy lze spolehlivé méfit (ocenit).
Ocenénim se dle odstavce 54 mysli proces stanoveni mnoZstvi penéznich jed-
notek, ve kterych jsou prvky zobrazeny ve financnich vykazech.



36 IFRS

Tab. 6 Ocenovani dle KR IFRS

Ocenovaci baze Aktiva Zavazky
Castka, ktera byla Ocekavana castka, ktera
Historické naklady vynaloZena na jejich musi byt vynaloZena pri
porizeni. uhrazeni zavazku.

Castka, ktera neni
diskontovana, a kterou by
bylo nutné v soucasné
dobé vynalozZit na thradu
zavazku.

Castka, ktera musi byt
uhrazena pri porizeni
stejného aktiva

v soucasné dobé.

Bézna cena

Nediskontovana castka,
Castka, ktera by byla kterou je potieba
Realizovatelna hodnota ziskana prodejem aktiva | uspokojit zavazky pri
za normalnich podminek. | normalnim chodu
podnikani.

Soucasnd diskontovana
Soucasnd diskontovana hodnota budouciho

hodnota budoucich penézniho vydaje, ktery
Soucasna hodnota prijmu plynoucich se ocekava v zavislosti na
z budouciho prodeje nebo | vyporadani zavazku za
pouZiti majetku. normalniho chodu
podniku.

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé KR IFRS, Kapitola 4 odstavec 55-

JelikoZ je KR ponékud zastaraly, chybi v ném vyznamna ocenovaci baze, ktera je
vSeobecné prijimana a preferovana riiznymi Standardy. Jedna se fair value (real-
nou hodnotu). IASB pro tuto oceniovaci bazi vydala samostatny standard IFRS 13 -
ocenovani ve fair value. Zde jde Fair value definovana, jako cena, ktera by se ziska-
la z prodeje aktiva nebo kterd musi byt zaplacena za prevod zavazku v bézné
transakci mezi ucastniky trhu k datu ocenéni. Reflektuje tedy trzni hodnotu aktiv,
ktera vychazi z podminek trhu a nikoliv z podminek ucetni jednotky.

3.3 Vykazovani vynosu dle IFRS

V oblasti vykazovani vynosi maji IFRS nékolik zdrojli, nejsou vsak tak rozsahlé,
jako zdroje u US GAAP. Mackanzie a spol. (2013) povazuji jako hlavni zdroje pro
rozpoznani a vykazovani vynosi v systému IFRS zejména:

e Ramec IASB (koncep¢ni ramec) pro pripravu a prezentaci financ¢nich vykazi,
IAS 18 - Vynosy,
IAS 11 - Smlouvy o zhotoveni,

SIC 31 - Vynosy - barterové operace zahrnujici reklamni sluzby,

[FRIC 12 - Ujednani o poskytovani licencovanych sluZzeb,
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e IFRIC 13 - Zakaznické vérnostni programy,
e [FRIC 15 - Dohody tykajici se vystavby nemovitosti,
e [FRIC 18 - Pfevod aktiv od zakaznikd.

3.3.1  IAS 18 — Vynosy - definice

V ivodni ¢asti standardu je uveden rozsah jeho plisobnosti, dle kterého musi byt
tento standard aplikovan pfi uCtovani vynost vznikajicich z téchto udalosti:

e prodej zboZi,

e poskytovani sluzeb a

e uziti aktiv jednotky jinymi stranami, které prinasi uroky, licen¢ni poplatky
a dividendy.

Dale se pak nevztahuje na vynosy, které vznikaji z:

e leasingovych smluv,

e dividend plynoucich z investic uc¢tovanych ekvivalen¢ni metodou,

e pojistnych smluv,

e zmén v redlné hodnoteé financ¢nich aktiv a zavazkil nebo jejich vyiazeni,
e zmén v hodnoté jinych kratkodobych aktiv,

e prvotniho vykazani a zmén redlné hodnoty biologickych aktiv, které se vzta-
huji k zemédélskym aktivitam,

e prvotni vykazani zemédélské produkce,
e téZby nerosti.

Vynosy jsou definovany v odstavci 7 jako hrubé piirtistky’? ekonomickych uzitki
béhem obdobi, které vznikaji béZnymi ¢innostmi ticetni jednotky, a to v ptipadé, Ze
tyto prirtistky vedou ke zvySeni vlastniho kapitalu, které je odliSné od jeho zvyseni
v souvislosti s prispévky vlastniki.

3.3.2 IAS 18 — Vynosy — rozpoznani

Jak je uvedeno v odstavci 13, tak kritéria tohoto standardu pro uznani vynosu jsou
obvykle aplikovdna samostatné u kazdé transakce. Proto je potreba za urcitych
okolnosti aplikovat tato kritéria na samostatné identifikovatelné slozky jednotlivé
transakce, aby byly jasna podstata transakce. Vynosy by se tedy mély zachytit na
zakladé jejich vécné podstaty nikoliv na zdkladé jejich formy. Dale by mél byt dle
BohuSové a kolektivu (2013) vynos zachycen v souladu se standardem pouze
v pripadé, kdy jsou plynouci ekonomické uZitky spojené s transakci pravdépodob-

7 Zde si je mozné vSimnout odliSnosti od definice vynosti dle KR, ze kterého lze vyvodit vykazani
vynost spiSe na Cisté bazi.
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né, a pokud jiz vznikly naklady nebo mohou byt spolehlivé odhadnuty a ocenény
a jejich prinos je méritelny.

U prodeje zbozi musi byt vynos vykazan, pokud jsou splnény vSechny pod-
minky, které jsou v odstavci 14 uvedeny:

e Ucetni jednotka pievedla na kupujiciho vyznamna rizika a odmény z vlastnic-
tvi zbozi.

e Ucetni jednotka se nezachovava pokradujici manaZerskou angaZovanost
v mife obvykle spojované s vlastnictvim prodaného zbozi, ani skute¢nou kont-
rolu nad timto zboZim.

e Castku vynosu lze spolehlivé ocenit.

e Je pravdépodobné, Ze ekonomické uZitky spojené s transakci poplynou do
ucetni jednotky.

e Vzniklé naklady nebo naklady, které s ohledem na transakci teprve vzniknou,
mohou byt spolehlivé ocenény.

Dle odstavce 15 je urceni okamziku prevodu vyznamnych rizik a odmén z vlastnic-
tvi na kupujiciho zavislé na okolnosti transakce. Ve vétSiné pripadi se vsak tento
pievod déje soucasné s prevodem pravniho titulu nebo s postoupenim drzby kupu-
jicimu. V8e vSak zavisi na dohodnutych obchodnich podminkach. Ponecha-li si v§ak
Ucetni jednotka vyznamna rizika vyplivajici z vlastnictvi, nelze dle odst. 16 takovou
transakci povaZovat za prodej a vynos se tedy nezachyti. Pokud se jedna pouze
o nevyznamné riziko, tak se dle odst. 17 vynos zachyti.

Odst. 19 dale uvadi, Ze pokud se vynosy a naklady vztahuji ke stejné transakci,
tak se zachycuji soucasné. Tento proces je nazyvan jako ptirazovani nakladi
k vynostim. Pokud nelze spolehlivé prislusné naklady ocenit, nemohou se ani vyka-
zat vynosy. V téchto ptripadech se kazda prijatd thrada z prodeje zboZi vykaze jako
zavazek.

U poskytovanych sluzeb musi byt uznani vynost provedeno s odkazem na
stupen dokonceni celé transakce ke konci ucetniho obdobi, a to v pripadé, Ze vy-
sledek transakce, ktera poskytnuti téchto sluzeb zahrnuje, mize byt spolehlivé
odhadnut (IAS 18, odst. 20). Tento vysledek lze dale dle odst. 20 spolehlivé odhad-
nout, pokud jsou soucasné splnény vSechny nasledujici podminky:

e (astku vynosu lze spolehlivé ocenit,

e je pravdépodobné, Ze ekonomické uzitky spojené s transakci poplynou do
ucetni jednotky,

e ke konci ucetniho obdobi je mozné spolehlivé stanovit stupenn dokonceni
transakce a

¢ vynaloZené naklady transakce a naklady jejiho dokon¢eni mohou byt spolehli-
ve€ ocenény.

Pokud se jednotka pri uctovani vynosu odvolava na stupen dokonceni transakce,
oznacuje se to dle odst. 21 jako metoda procenta rozpracovanosti. Podle této me-
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tody nastavaji vynosy v tom ucetnim obdobi, ve kterém byly sluzby poskytnuty.
Stupent dokonceni transakce se dle odst. 24 stanovuje fadou metod a tUcetni jed-
notka pouZije vZdy tu metodu, ktera spolehlivé urcuje rozsah vykonanych sluzeb.
Tyto metody mohou dle odst. 24 zahrnovat:

e piehled a analyzy vykonaného dila,

e sluzby poskytnuté do soucasného data jako procento celkovych sluzeb, které
maji byt poskytnuty, nebo

e podil dosud vynaloZenych naklad k odhadnutym celkovym nakladiim trans-
akce.

Pro potreby praxe uvadi odst. 25, Ze v situaci, kdy jsou sluzby poskytovany jako
neurcity pocet ukontli v pribéhu urcitého casového obdobi, se vynosy uznavaji
rovnomérné po dané ¢asové obdobi, a to v pripadé Ze stupent dokonceni nelze lépe
zachytit jinou metodou. Pokud vsak urcity tkon ma mnohem vétsi vyznam nez jiné
ukony, musi se vykazani vynost odlozit az do jeho vykonani.

Pokud neni ucetni jednotka schopna spolehlivé odhadnout vysledek transak-
ce, musi byt dle odst. 26 vynosy vykazany pouze v rozsahu uctovanych nakladi,
které lze zpétné ziskat.

Vynosy, které vznikaji z uzivani aktiv, tedy uroky, licen¢ni poplatky nebo divi-
dendy musi byt zachyceny podle vychodisek uvedenych v odst. 30, pokud:

e je pravdépodobné, Ze ekonomické uzitky spojené s transakci poplynou do
ucetni jednotky, a

e cCastka vynosu mize byt spolehlivé ocenéna.(IAS 18, odst. 29)
Dle odst. 30 se pak vynosy uznavaji podle téchto vychodisek:

e Urok musi byt vykazan pouZitim metody efektivni drokové sazby tak, jak je
uvedeno v IAS 39, odst. 9 a AG5-AGS,

e licencni poplatky musi byt zachyceny na akrudlni bazi v souladu s podstatou
prislusné smlouvy a

e dividendy musi byt vykazany, jakmile vznikne pravo akcionarii na pftijeti plat-
by.

3.3.3 IAS 18 — Vynosy — ocenéni

Vynosy musi byt ocenény v redlné hodnoté piijaté nebo narokované protihodnoty
(IAS 18, odst. 9).

Castka vynost vznikla z transakce je obvykle stanovena ve smlouvé mezi jed-
notkou a kupujicim ¢i uzZivatelem aktiva. Je ocenéna na zakladé redlné hodnoty
ekvivalentu, a to se zahrnutim eventudlnich obchodnich slev nebo mnoZstevnich
rabatl poskytnutych jednotkou (IAS 18, odst. 10).

Jak uvadi odst. 11 je ve vétSiné piipadl protihodnota ve formé penéz nebo
penéZnich ekvivalentt. Castka vynosu je pak penézni ¢astkou nebo ¢astkou penéz-
nich ekvivalentti jiz ptijatych nebo narokovanych. Odst. 11 dale uvadji, Ze pokud je
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piijem penéz (i jejich ekvivalentli) odloZen, redlnd hodnota tthrady mtiZe byt nizsi
nez nomindlni obnos prijatych nebo narokovanych penéz. Pokud takova dohoda ve
skutecCnosti tvori finan¢ni transakci, je redlna hodnota thrady tvorena diskontova-
nim vSech budoucich ptijma p¥i uziti implicitni irokové sazby. Rozdil mezi redlnou
hodnotou a nominalni ¢astkou dhrady se posuzuje jako urokovy vynos v souladu
s odstavci 29 a 30 a v souladu s IAS 39 (IAS 18, odst. 11).

Dale stejné jako v US GAAP existuji i v tomto systému urcité specifické piipady
vykazovani vynost. Nékteré jsou zminény piimo v odstavcich IAS 18, ale nékterym
je vénovan prostor az v Priloze k IAS 18, pripadné v dalSich upravach jako je napf.
SIC 31 a jednotlivé interpretace IFRIC.

3.3.4 Vykazovani vynosu ve specifickych pripadech dle IFRS

Prvnim specifickym pfipadem je tzv. pravo navraceni (Right to return). Jedna se
dle IAS 18 odst. 17 o pripady, kdy je nabizeno vraceni penéz, pokud nebude zakaz-
ni spokojen. V téchto pripadech jsou vykazany vynosy v okamzZiku uskutecnéni
prodeje za predpokladu, Ze je prodavajici schopny spolehlivé odhadnout budouci
nebo na zakladé jinych relevantnich faktord.

Dalsi specifické pripady jsou jiZ uvedeny v Priloze ke standardu IAS 18. Prv-
nim z nich je jsou prodeje ,bill and hold“, kde kupujici prejima vlastnicka prava
a prijima fakturu, avSak na jeho zadost zboZzi zatim zlistdvd u prodavajiciho.
V takovém piipadé jsou vynosy vykazany pokud:

e je pravdépodobné, Ze se dodavka uskutelni,

e piredmét dodavky je jednoduse dostupny, identifikovany a pripraveny k doda-
ni v den prodeje,

e kupujici konkrétné vyzaduje odloZeni dodavky a
¢ jsou aplikovany obvyklé platebni podminky.

Dal$im specifickym pripadem se zabyva odst. 3 Prilohy k IAS 18. Jedna se o tzv.
prodej Lay away, pri kterém je zboZi doruceno az po zaplaceni finalni splatky ku-
pujicim. Obecné jsou vynosy vykazany, aZ je zboZi doruceno, ale Ize je také vykazat
uz ve chvili, kdy prodavajici ma uhrazenou vyznamnou vétSinu splatek a zbozi je
jednodusSe dostupné, konkrétné urcené a pripravené k dodani. Takto je mozZné vy-
kazat vynosy v pripadé, Ze zde existuji zkuSenosti, Ze vétSina podobnych transakci
byva dokoncena.

Odstavec 7 Prilohy k IAS 18 se zabyva predplatnym (subscriptions to publi-
cations). Pokud maji polozky, k nimz se predplatné vztahuje, podobnou hodnotu
v daném obdobi, vynosy se vykazuji rovnomérné béhem tohoto obdobi. Pokud
vSak maji polozky rizné hodnoty, vykazuji se vynosy na zakladé poméru prodejni
hodnoty poloZky viici celkové hodnoté vSech polozek, které predplatné pokryva.

Prodej na splatky, ktery je upraven v odst. 8 Prilohy k IAS 18. Vynos je zde
uznan bez urokil v den prodeje. Prodejni cena je soucasna hodnota plnéni, uréena
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diskontovanim splatek trokovou sazbou. Uroky jsou pak samostatné vykazany
jako vynosy v dobé jejich uhrazeni.

Kulturni a spolecenské akce jsou upraveny odst. 15 Ptilohy k IAS 18. Vynosy
z téchto akci jsou rozpoznany, jakmile se prislusna akce kona. Pokud jsou vstupen-
ky na tyto akce prodavané v predprodeji, prifazuji se vynosy ke kazdé akci v zavis-
losti na rozsahu poskytovanych sluZeb na dané akci.

Dalsi specifickym prikladem jsou tzv. Barterové obchody, které jsou uprave-
ny v SIC 31. Pfimo v IAS 18 odst. 12 je pouze uvedeno, Ze se nepovoluje vykazani
vynosu ze smény sluzeb ¢i zboZi, které jsou podobné a maji podobnou hodnotu.
Proto SIC 31 definuje moznost, Ze se prodavajici a kupujici mohou dostat do situa-
ce, kdy si budou vzajemné poskytovat reklamni sluzby prostfednictvim internetu,
televize, ¢asopist apod. A v nékterych pripadech bezuiplatné nebo za stejné proti-
plnéni. Tyto sluzby vSak musi spliiovat podminku z odst. 12 Ptilohy k IAS 18, tedy
nesmi byt stejné. Vynosy z takovychto transakci nemohou byt dle odst. 5 SIC 31
méreny spolehlivé v redlné hodnoté prijatych reklamnich sluZeb. Dodavatel vSak
muze spolehlivé ocenit vynosy v redlné hodnoté reklamnich sluzeb, které poskytu-
je v barterové transakci, ale jediné s odkazem na nebarterové transakce které:

e zahrnuji podobné reklamy jako v barterové transakci,
e se Casto uskutecnuji,

e predstavuji rozhodujici mnoZstvi transakci v porovnani se vSemi transakcemi,
které jsou podobné této barterové transakci,

e zahrnuji protiplnéni, které je spolehlivé vycislitelné v redlné hodnoté a
¢ nevztahuji se k protistrané barterové transakce.

Obdobné jako u US GAAP jsou i zde specifikem Zakaznické vérnostni programy
(pobidky). Plivodné byly upraveny v Priloze k IAS 18, ale to nahradilo vydani IFRIC
13. Jedna se tedy o vérnostni programy, které jednotky vyuzivaji k pobidkam svych
zakaznikt, aby si koupili jejich zbozi ¢i sluzby. Zakaznici prostiednictvim svych
nakupt ziskavaji tzv. body (points), na zakladé kterych pak mohou Cerpat piislus-
né slevy apod. V odst. 5 IFRIC 13 je pfimo odkazovano na odstavec 13 IAS 18, dle
kterého by méla jednotka uctovat o pobidkach (kreditech) jako o samostatnych
prvcich celkové transakce. Realna hodnota protiplnéni by méla byt alokovana mezi
poskytnuté pobidky a dal$i prvky prodeje. Castka alokovana pobidkam by méla byt
ocenéna jejich realnou hodnotu, jako by byly prodavany samostatné.

Pokud jednotka nabizi pobidky sama (bez zapojeni dalSich stran), méla by
rozpoznat vynos z plnéni az v pripadé, Ze splni své zavazky. MnozZstvi rozpozna-
nych vynosli by mélo byt zaloZzeno na pomeéru splnénych krediti a celkového
mnozstvi ocekdvanych pobidek, které budou uplatnény (IFRIC 13, odst. 7).

Pokud vSak podle odst. 8 IFRIC 13 nabizi kredity treti strana, jednotka musi
rozlisit, jestli do transakce vstupuje jako hlavni osoba (pfijima protihodnotu na
sviij ucet) nebo jako zastupce treti strany (prifazena protihodnota je prijimana na
Ucet treti strany). Pokud vstupuje jako zastupce, vykazuje vynos pouze v Cisté vysi
ve chvili, kdy se treti strana stane povinnou dodat pfedmét plnéni a je opravnéna



42 IFRS

za to obdrZet protiplnéni. Pokud vsak jednotka vstupuje jako hlavni osoba, vykazu-
je vynos v hrubé vysi ve chvili, kdy splni své povinnosti.

Priloha k IFRIC 13 pak udava zplisoby méreni kreditd redlnou hodnotou. Po-
kud nelze zjisti redlnou hodnotu na trhu identickych kreditli, musi byt zjisténa po-
moci jiné techniky. Tou mize byt naptiklad odhad z realné hodnoty odmén, za kte-
ré mohou byt tyto kredity proménény.

Stejné jako v US GAAP jsou také v tomto systému upraveny i zaruky. Ty jsou
dle Mackanzieho a spol. (2013) bud’ poc¢atecni (initial) nebo rozsirené (extedned).
RozSifena zaruka je povaZovana za samostatnou operaci, vynos je tak odloZen
a vykazuje se v pribéhu zarucni doby. Pocate¢ni zaruka tvoii nedélitelny prvek od
celkového plnéni. Vynos je tedy vykazan klasicky a o¢ekavané naklady jsou vyka-
zany jako rezerva. Pouze v pripadé, Ze neni mozny odhad nakladd, je vynos odlo-
zen.

Posledni ¢asti standardu IAS 18 je zverejnéni. Dle odstavce 35 jednotka zve-
Fejni Ucetni postupy pro vykazovani vynostli véetné metod prijatych pro stanoveni
stupné dokonceni transakci zahrnujicich poskytovani sluZeb. Dale pak ¢astky vSech
vyznamnych vynosovych kategorii vykazanych béhem ucetniho obdobi, které vy-
plyvaji z prodeje zbozi, poskytovani sluzeb, trokd, licen¢nich poplatkii a dividend.
A také ¢astku vynosi, které vzesly ze smén zbozi nebo sluzeb zahrnutych v kazdé
z vyznamnych kategorif vynosi.

3.3.5 IAS 11 — Smlouvy o zhotoveni

Zakladnim cilem tohoto standardu je zachyceni vynosi a nakladt, které jsou spo-
jené se smlouvami o zhotoveni. V ramci téchto smluv je vétSinou c¢innost, ke které
se smlouva vztahuje, ukoncena v jiném ucetnim obdobi nez byla zahajena. Odsta-
vec 3 definuje smlouvu o zhotoveni jako smlouvu, ktera je sjednana za ucelem vy-
stavby aktiva nebo takového souboru aktiv, ktery je vzajemné propojen nebo je
zavisly z hlediska navrhu, technologie a funkce ¢i jeho kone¢ného ucelu nebo pou-
zitl. Takova smlouva mize byt dle odst. 3 IAS 11:

e Smlouva za pevnou cenu - dodavatel zde souhlasi s pevnou smluvni cenou
nebo pevnou sazbou za jednotku vykonu, coZ v nékterych pripadech podléha
ustanovenim o moZném zvySeni naklada.

e Smlouva typu naklady plus prirazka - zde jsou dodavateli uhrazeny dohodnu-
té nebo jinak definované ndklady navysené o procento téchto nakladd nebo
pevny poplatek.

Smlouva také muze byt dle odstavce 6 formulovana jako smlouva typu naklady
plus prirazka, pricemzZ zde bude dohodnuta maximalni moZna cena.

Tento standard se obvykle pouZiva na kazdou smlouvu o zhotoveni samostat-
né. Avsak v odstavci 7 je dale uvedeno, Ze za urcitych okolnosti je nutné pouzit
standard na samostatné identifikovatelné soucasti jedné smlouvy, nebo dohroma-
dy na skupinu smluv, aby se vyjadrila podstata smlouvy nebo skupiny smluv.
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Pokud takova smlouva pokryva vystavbu nékolika aktiv, pristupuje se
k vystavbé kaZzdého z nich jako k samostatné smlouvé o zhotoveni pokud splni
podminky uvedené v odstavci 8 IAS 11, které jsou:

e Pro kazdé aktivum byly predloZeny samostatné navrhy,

e kazdé aktivum bylo predmétem samostatného vyjednavani, dodavatel
i zakaznik byli schopni prijmout ¢i odmitnout tu ¢ast smlouvy, ktera se k to-
muto aktivu vztahuje, a

e je moZné urcit nadklady a vynosy na kazdé aktivum.

Naopak se skupinou smluv, at' je uzaviena s jednim nebo vice zakazniky, se zachazi
jako s jednou smlouvou o zhotoveni, pokud spliiuje podminky v odstavci 9 IAS 11,
které jsou nasledujici:

¢ skupina smluv je vyjednavana jako celek,

e smlouvy jsou Uzce vzajemné propojeny a to tak, Ze ve skutec¢nosti jsou soucas-
ti jednoho projektu s celkovou ziskovou marzi a

e smlouvy se provadéji soubézné nebo v nepretrzitém sledu.

Vynos ze smlouvy dle odstavce 11 IAS 11 zahrnuje ptvodni sumu vynosu dohod-
nutou ve smlouvé a odchylky® ve smluvni praci, pravni naroky?® a stimulac¢ni plat-
by10, Odchylky, pravni naroky a stimula¢ni platby jsou v rozsahu, ve kterém je
pravdépodobné, Ze budou mit za nasledek vynos a musi byt spolehlivé méritelné.

Vynos je méfeny v redlné hodnoté obdrzeného nebo narokovaného protiplné-
ni. Méreni je ovlivnéno mnoha nejistotami, které jsou zavislé na vysledku budou-
cich udalosti. Odhady je proto potieba Casto upresiiovat podle pravé nastalych sku-
tecnosti (IAS 11, odst. 12).

K vynosiim z téchto smluv se pifimou vazou naklady, do kterych jsou dle od-
stavce 16 IAS 11 zahrnuty:

¢ naklady, které se primo vztahuji ke konkrétni smlouvé,

e ndaklady, které jsou obecné priraditelné ke smluvni ¢innosti a mohou byt alo-
kovany ke smlouvé,

¢ jiné naklady, které jsou vyuctovany zakaznikovi podle podminek smlouvy.

8 Odchylkou je dle odst. 13 myslen pokyn zakaznika, ktery méni rozsah prace dané smlouvou. Tato
odchylka pak mize vést ke snizeni nebo zvysSeni vynosu plynouciho ze smlouvy. Napt. zména ve
specifikacich aktiva.

9 Pravni narok je takova ¢astka, kterou se dodavatel snaZi ziskat od zadkaznika jako nahradu za na-
klady, které nebyl zahrnuty do smluvni ceny. Vznika napt. z diivodu prodleni zakaznika, chyb ve
specifikacich apod. (IAS 11, odst. 14).

10 Stimulacni platby jsou dodate¢né cCastky, které byly zaplacené dodavateli v pripadé dodrZeni
nebo prekroceni stanovenych parametrii. Napf. stimulacni platba za brzké dokonceni predmétu
smlouvy.(IAS 11, odst. 15)
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Naklady, které jsou samostatné zuctovatelné zakaznikovi podle podminek smlou-
vy, mohou zahrnovat nékteré naklady na vSeobecnou administrativu a naklady na
vyvoj, pro néz je nahrada specifikovana v podminkach smlouvy. (IAS 11, odst. 19).
Do néakladl smlouvy Ize také zahrnout naklady, které byly vynaloZeny proto, aby
smlouva vilbec vznikla. Museji byt vSak samostatné identifikovatelné, spolehlivé
méritelné a musi byt pravdépodobné, Ze smlouva bude uzavrena.

Naopak mezi naklady, které dle odst. 20 IAS 11 nelze pricitat ke smluvni ¢in-
nosti, jsou razeny vSeobecné administrativni naklady, jejichZ uhrada neni specifi-
kovana ve smlouvé, prodejni ndklady a odpisy budov a zarizeni, které nejsou pou-
zivany u konkrétni smlouvy.

Naklady a vynosy jsou uznany jednotlivé s ohledem na stupen rozpracovanos-
ti predmétu smlouvy na konci tcetniho obdobi, jestliZze 1ze vysledek smlouvy spo-
lehlivé odhadnout (IAS 11 odst. 22). Vysledek smlouvy o zhotoveni lze odhadnout
v pripadé smlouvy za pevnou cenu, pokud jsou splnény podminky v odstavci 23
IAS 11, musi tedy platit, Ze:

o celkovy smluvni vynos Ize spolehlivé méfit,
e je pravdépodobné, Ze ekonomicky prospéch poplyne do ucetni jednotky,

¢ naklady na dokonceni tak stupen dokonceni smlouvy lze mérit ke konci ucet-
niho obdobi,

¢ naklady pricitatelné ke smlouvé Ize jasné identifikovat a spolehlivé mérit, tak-

vvvvvv

Pokud se jedna o smlouvu typu néaklady plus prirazka, 1ze vysledek odhadnout za
splnéni podminek v odst. 24 IAS 11, tedy:

e je pravdépodobné, Ze ekonomicky prospéch spojeny se smlouvou poplyne do
ucetni jednotky a
¢ smluvni naklady priraditelné ke smlouvé lze jasné identifikovat a mérit.

Pokud se vynosy a naklady uznavaji v zavislosti na stupni rozpracovanosti, je tato
metoda dle odst. 25 IAS 11 oznacovana jako metoda procenta rozpracovanosti.
Vynos zde je prifazovan k ndkladiim smlouvy vynaloZzenym na dosaZeni daného
stupné rozpracovanosti. Vysledkem je pak uznani vynosli, nakladi a zisku
v zavislosti na dokoncCené praci. PriCemz jsou vynosy a naklady uznavany
v hospodarském vysledku toho obdobi, ve kterém je k nim vztaZena prace vykona-
vana.

Dle odst. 27 IAS 11 mize dodavatel vynaloZzit naklady, které se vztahuji
k budouci ¢innosti na smlouvé. Takové naklady jsou pak v pripadé, Ze je pravdépo-
dobna jejich tthrada, zahrnuté do aktiv. Jsou vlastné klasifikovany jako nedokonce-
na vyroba, ktera se vztahuje ke smlouvé.

Pokud vysledek smlouvy nelze spolehlivé odhadnout, mél by byt dle odst. 32
vynos uznan jenom v rozsahu vynaloZenych ndkladi na smlouvu, u kterych je
pravdépodobnd navratnost. Naklady smlouvy pak jako naklady obdobi, ve kterém
vzniknou.



IFRS 45

Odstavec 33 upresnuje situace, kdy v pocatecnich fazich smlouvy nelze presné
odhadnout vysledek smlouvy, ale presto je pravdépodobné, Ze jednotka ziska zpét
vynaloZené naklady smlouvy. V takovém pripadé je vynos vykazan v rozsahu vyna-
lozenych nakladg, u kterych je predpoklad navratnosti. JelikoZ neni mozné odhad-
nout vysledek, nelze ani vykazat zisk. Jedna se o obdobu metody nulové ziskové
marZe u US GAAP.

Pokud je pravdépodobné, Ze celkové naklady prekroci vynosy, méla by byt dle
odstavce 36 ztrata okamzité vykazana jako naklad.

Utetni jednotka ma dle odstavce 39 a nasledujicich povinnost zvefejnit
zejména:

e castku vynost ze smlouvy vykazanou jako vynos obdobi,

e metody pouZité pro urCeni vynosu ze smlouvy,

e metody pouzité pro urceni stupné rozpracovanosti,

e hrubou ¢astku, kterou zakaznici dluzi za smluvni praci jako aktivum,

e hrubou ¢astku, kterou dluzi zakaznikim za smluvni praci jako zavazek.

S IAS 11 tzce souvisi také IFRIC 15 - Dohody o vystavbé nemovitosti. Tyka se
piredevsim ucetnich jednotek, které podnikaji v oblasti vystavby nemovitosti. Jak je
uvedeno v uvodni ¢asti standardu, mize se zde jednat jak o obdobu smluv o zhoto-
veni, tedy prodavaji se vystavby, které se budou teprve zhotovovat. Nebo lze pro-
davat jiz zhotovené vystavby kone¢nym zakaznikiim, coZ bude zase spadat pod
standard IAS 18. IFRIC 15 tedy poskytuje takovy navod, kdy je vhodné vyuZit pri
prodeji nemovitosti IAS 11 a kdy naopak IAS 18.

To je uvedeno v odstavcich 11 a 12. Kde se dle odst. 11 jedna o smlouvu
o zhotoveni, pokud kupujici mtze specifikovat hlavni prvky projektu pied zahdaje-
nim vystavby a nebo hlavni zmény v priibéhu stavby, bez ohledu na to, zda to sku-
tecné uplatni. Naopak dle odst. 12 jde o dohodu o prodeji zbozi dle IAS 18
v pripadé, Ze kupujici nema mozZnost, nebo ji ma pouze omezenou, ovlivnit projekt
nemovitosti. MiiZe si napt. vybrat pouze z nékterych uréenych variant.

Pokud je dohoda v rozsahu pisobnosti IAS 11 a jeji vysledek miiZe byt spoleh-
livé odhadnut, jednotka vykaze vynosy v zavislosti na stupni dokonceni podle IAS
11. (IFRIC 15, odst. 13). Pokud vs$ak nespliiuje definici pro smlouvy o zhotoveni,
aplikuje se dle odst. 14 standard IAS 18. V tomto pripadé vSak musi jednotka rozli-
Sit, zda se jedna o poskytnuti sluzby nebo prodej zboZi.

Pokud neni jednotka povinna dodat stavebni materialy, miiZe byt smlouva po-
vazovana za dohodu o poskytovani sluzeb v souladu s IAS 18. V tomto pripadé pak
za splnénti kritérii uvedenych v odstavci 20 IAS 18 je poZadovano, aby byly vynosy
vykazany v zavislosti na stupni dokonceni pti vyuziti metody procenta dokonceni
(IFRIC 15, odst. 15). Naopak, jeli jednotka povinna dodat spolecné se sluzbami také
materialy pro vystavbu nemovitosti, je smlouva povaZovana za dohodu o prodeji
zbozi a plati pro ni podminky pro uznani vynosti popsané v odstavci 14 IAS 18.
Tedy zalezi na konkrétnim ujednani tykajici se prevodu a kontroly podstatnych
rizik z vlastnictvi dané nemovitosti (IFRIC 15, odst. 16).
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4 Komparace systému IFRS a US GAAP

Hlavnim cilem této kapitoly je identifikace podstatnych rozdilii mezi systémy IFRS
a US GAAP, které vyplyvaji z predchazejicich kapitol. Identifikace téchto rozdill je
zameéiena primarné na oblast vykazovani vynosi, ale nelze opomenout ani kon-
cepCni ramce, ze kterych oba systémy vychazeji.

4.1 Komparace koncepc¢nich ramct

Koncep¢ni ramce obou systémt je nutno chapat, jako zakladni stavebni kameny, ze
kterych oba systémy vychazeji, jelikoz definuji zakladni prvky vykazii a principy
jejich rozpoznavani.

Co se rozsahu tyk3, tak prvnim rozdilem je, Ze koncep¢ni ramec US GAAP se
sklada z nékolika dokumenti!!, kdezto koncepc¢ni ramec IFRS je obsazen pouze
v jednom dokumentu. V koncep¢nim ramci IFRS Ize ofekavat mnoho podobnosti
s koncep¢énim ramcem US GAAP, jelikoZ pti jeho tvorbé byl pravé koncepcni rdmec
US GAAP hlavni predlohou. Presto lze vSak nalézt i nékolik odliSnosti. V rdmci
predmétu diplomové prace se autor zabyva pouze oblasti tykajici se vynost.

Dle autora je vSak nejvétsim rozdilem mezi ramci jejich postaveni v konkrét-
nim systému. Zatimco koncep¢ni ramec IFRS je tzv. autoritativni literaturou, coz
znamenad, Ze pokud chybi specifickd Uprava dané problematiky ve standardech
IFRS a jejich interpretacich, musi se subjekt ridit obecné platnymi principy, které
jsou zakotveny pravé v koncep¢nim ramci. Naproti tomu koncep¢ni rame US GAAP
autoritativni literaturou neni, protoze neni viibec soucasti kodifikace, viz Tabulka
¢.2 a kapitola 2.2. Je tedy vidét, Ze koncepni ramce maji v systémech odlisSné po-
staveni. UZ i na tomto pojeti koncepcnich ramci je vidét, Ze IFRS vychazeji prede-
v8im z principd, jsou tedy tzv. principles-based, kdeZto US GAAP jsou zaloZeny spi-
Se na pravidlech, tedy jsou tzv. rules-based. Tato odliSnost je praveé viditelna i pri-
mo na vynosech.

Dal$im rozdilem je, Ze prvky financ¢nich vykazli (mezi které patii i vynosy)
jsou v jednotlivych koncepcnich ramcich definovany odlisné. Koncepcni ramec US
GAAP navic v Con 6 definuje vice prvkia finan¢nich vykazl nez KR IFRS. Odlisné
definice prvki lze poukazat piimo na vynosech, které jsou v jednotlivych ramcich
definovany nasledovné:

e US GAAP vynosy definuje v Con 6 jako: Revenues (vynosy) - narust a jiné
zlepSeni aktiv i uspokojeni zavazki jednotky, které vyplyvaji z dodani ¢i vy-
roby zboZi, poskytnuti sluzby a jinych aktivit predstavujicich pokracujici hlav-
ni ekonomické Cinnosti jednotky; a Gains (zisky, ptfinosy) - kladné zmény
v hodnoté aktiv a zavazki z vedlejsich transakci a udalosti.

11 Jak je uvedeno v kapitole 2, koncepcni ramec US GAAP se sklada z 8 dokumentt, z nichz nékteré
byly postupem Casu prepracovany nebo nahrazeny, viz Kapitola 2.
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e [FRS pak vynosy v KR definuje jako: Revenues, které vznikaji v ramci bézné
¢innosti jednotky a vztahuji se k mnoha riznym vécem, jako jsou prodeje, po-
platky, uroky, dividendy, najem; a Gians, které predstavuji jiné polozky
prijmu, které mohou, ale také nemusi vznikat v ramci bézné Cinnosti jednotky.
Predstavuji nartst ekonomického uzitku jednotky. Gains mohou vznikat vli-
vem vedlejsi aktivity jednotky nebo vlivem externich okolnosti.

Z ptredchoziho lze vyvodit, Ze definice neni Uplné totozna. NejvétsSim rozdilem jsou
sledkem cinnosti béZné. Dle autora se vSak v praxi velké rozdily nebudou vyskyto-
vat, nebot definice v KR IFRS vychazi z apravy dle US GAAP a subjekty potiebuji
rozliSit v ramci vykaznictvi vynosy za béZnou ¢innost a ¢innost vedlejsi, a toto roz-
déleni se prfimo nabizi jako nejvhodnéjsi.

Navic lze konstatovat, Ze tvorba novych standardl vychazi pravé z koncepc-
nich ramct, a proto Ize oCekavat trvajici rozdily mezi standardy, a to az do doby
dokud nebudou veskeré definice identické, k cemuz sméruje Faze B konvergence
koncepcnich ramci v oblasti vymezeni prvka finan¢nich vykaza. Tato faze vsak
byla zatim pozastavena z dlivodu upiednostnéni dil¢ich projektd.

Lze tedy shrnout, Ze zakladnimi rozdily mezi koncepcnimi ramci, které se
primo tykaji vynost, jsou:

e odlisny pocet prvki financnich vykazi a jejich odliSné definice a
e odlisné principy oceniovani a pouzivani ocenovaci baze, viz. Kapitoly 2.2 a 3.2.

4.2 Komparace v oblasti vykazovani vynosu

V této podkapitole jsou jiz konkrétné porovnavany specifické pripady tykajici se
vynosu a identifikovany zasadni rozdily. Zakladnim rozdilem je dprava vynosi
v jednotlivych systémech. Zatimco v IFRS jsou vynosy upraveny 2 standardy
a prislusnymi interpretacemi (3), US GAAP se zabyva vynosy, po zavedeni kodifi-
kace, kromé v ASC 605, také v radé dalSich dil¢ich detailnich predpisech. Lze tedy
konstatovat, ze Uprava vynosi v US GAAP je mnohem rozsahlejsi a detailnéjsi, coz
se tyka zejména odvétvové specifickych standardd, jako je naptiklad zabavni pri-
mysl nebo vyvoj software. Tyto odvétvové specifické dpravy jsou vSak nad ramec
této prace a casto se lisi od zakladnich principti uvedenych v ASC 605, proto se na-
sledujici komparacni analyza vénuje pouze obecnym pripadim. Dale by chtél autor
podotknout, Ze veskeré identifikované rozdily obecného charakteru dale zaviseji
na konkrétnim odvétvi podnikani, které je velmi rliznorodé. MiiZe se tedy stat, Ze
pro urcité odvétvi bude mit identifikovany rozdil velky dopad a naopak pro jiné
odvétvi tento dopad miiZe byt minimalni nebo i nulovy. NahliZeni na identifikova-
né rozdily z Ghlu pohledu riiznych odvétvi je vSak nad rdmec této komparacni ana-
lyzy.

Cela komparacni analyza a identifikované rozdily jsou pro vétsi prehlednost uve-
deny v tabulce v Priloze A, kterd byla autorem vypracovana na zakladé jednotli-
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vych standardl a odbornych publikaci vypracovanych spole¢nostmi KPMG, PWC
a EY.

4.3 Shrnuti a dil¢i zavér

Proces rozpoznani vynost v ramci obou systémi je vdzany na dokonceni vydélec-
ného procesu a realizaci naslednych piinosti. Vramci obou systému je podobna
formulace, kdy maji byt vynosy uznany, v obou systémech je rozpoznani vynosu
zaloZeno na transferu rizik a ukonceni vydélecného procesu. Samozirejmé veSkeré
definice a kritéria, ktera musi byt splnéna, nejsou identicka, ale jsou si velmi po-
dobna. I pres tyto podobnosti jsou vSak mezi vykazovanim vynosii v rdmci obou
systému specifické odliSnosti, které mohou zptisobit odlisné zpisoby vykazovani
vynosi. Tim je mysSlena doba jejich rozpoznani a jejich vykazana vyse.

Prvni odlisnosti je piimo zakladni koncept, ktery je vidét pravé na vynosech.
Jedna se o tzv. principles-based a rules-based. Kdy IFRS jsou zaloZeny predevSim
na principech. Neni tedy ptilis dililezité, o jaké odvétvi se jedna, staci, kdyz vynosy
vychazeji z principti uvedenych ve standardech. Oproti tomu US GAAP je zaloZen
vice na pravidlech. To lze spatfit na mnozstvi odvétvové-specifickych standardd,
které jednotlivé procesy v danych odvétvich konkrétné upravuji. Obecné principy
zakotvené v Kodifikaci jsou tak dale upraveny nebo i zménény dle daného odvétvi.

Lze konstatovat, Ze IFRS davaji svym uZivatelim vice volnosti p¥i rozhodovani
0 posuzovani vykazani ¢i nevykazani vynosu. To vyplyva i z principu ,pravdépo-
dobnosti, ktery je v zakladni definici vynost zakotven. Toto ujednani muze ve vét-
ky, které musi uzivatelé US GAAP spliovat, jsou pak napt. vidét u transakci typu
,bill and hold“, podminéného plnéni nebo u prodeje zboZi pravem navraceni.
[ v téchto ptipadech miZe dochazet k diivéjSimu vykazani vynosil u uZivatell IFRS.

V US GAAP by dale byla vhodna jednotna dprava vykazovani vynosu v pripadé
zakaznickych pobidek. Tato uprava se nejen liSi od systému IFRS, ale rozdilna
i vramci samotného systému, jelikoz se zde pouzivaji dvé rtizné metody a jejich
vybér je v plné kompetenci uzivatelii. Vykazani vynost u podobnych jednotek, kte-
ré vyuzivaji rozdilné metody, pak bude odliSné uz v ramci systému US GAAP. IFRS
by naopak pottrebovali vice specifikovat alokaci transakéni ceny u smluv skladaji-
cich se z vice prvki. Tato Uprava je dle autora nedostate¢na a opét muize zptlisobit
odlisné vykazani vynosu.

Velké rozdily ve vykazovani vynosi Ize také spatrit u dlouhodobych smluv
o zhotoveni. Prvnim z nich je, Ze u US GAAP se dana uprava pouzije jen na konkrét-
ni odvétvi, kdezto v ramci IFRS je standard aplikovatelny v riizném odvétvi. Aby se
uzivatel v systému US GAAP vyznal, musi s nim pracovat témér kazdy den a musi
se orientovat ve velkém mnozstvi riznych piedpist. To podle autora miize odradit
potencialni investory, nebot’ systém vyzaduje velmi dobrou informovanost a zaro-
venl znemoznuje srovnani obdobnych spole¢nosti. Oba systémy pak pouzivaji riz-
né metody pro ocenéni a vykazani vynosu z tohoto typu smluv. To opét miize zpu-
sobit odlisSné nacasovani rozpoznani vynost a také jejich vysi.
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Lze tedy konstatovat, Ze i kdyZ jsou si oba systémy velmi podobné, existuji
v nich odlisnosti, které se mohou zdat na prvni pohled jako nepodstatné, ale které
mohou zplisobit odlisné vykazani vynost ve financnich vykazech, a tim zapricinit
nemoznost jejich srovnani.
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5 Proces konvergence a IFRS 15

V ¢ervnu 2010 vydaly IASB a FASB prvni pracovni navrh standardu (Exposure
Draft), Vynosy ze smluv se zakazniky, ktery byl ¢asti spolecného projektu rozvinuti
a sjednoceni stavajicich standardi zamérenych na vynosy v systému IFRS a US
GAAP. Po vydani tohoto pracovniho navrhu (dale jen ED) obdrZely rady velmi vy-
znamnou zpétnou vazbu v podobé pripominek (Comment letters, dale jen CL). Na
zakladé téchto pripominek a nékolika zasedani se rady rozhodly, pro vydani zrevi-
dovaného pracovniho navrhu (Re-exposure draft, dale jen R-ED), ktery vydaly
v listopadu 2011. K tomuto R-ED byla otevirena vefejna diskuse, ve které se mohly
subjekty vyjadrit prostrednictvim CL, a to do brezna 2012. Poté se konalo opét né-
kolik diskuzi, na zakladé kterych rady znovu zvazily podstatné pripominky tykajici
se R-ED. Poté na néjako dobu diskuze opadly a ¢ekalo se na vyjadireni obou rad. To
se uskutecnilo v kvétnu 2014, a to prostiednictvim vydani novych standard® IFRS
15 a ASC Topic 606, které nahrazuji veskeré dosavadni platné upravy, které se ty-
kaji vynost. U IFRS jsou nahrazeny standardy IAS 11, IAS 18, IFRIC 13, IFRIC 15,
IFRIC 18 a SIC 31. V systému US GAAP je pak nahrazen ASC Topic 605.

V nasledujici podkapitole bude finalni znéni standardu IFRS 15 piedstaveno,
a bude provedena jeho komparace s R-ED, diky které budou identifikovany pfii-
padné rozdily.

5.1 IFRS 15 — zakladni principy

Jak uz bylo uvedeno, standard IFRS 15 byl vydan v kvétnu 2014. DotCené jednotky
ho jsou povinny aplikovat od 1. 1. 2017. Diivéjsi prevzeti vSak neni zakazané. Po-
kud vsak jednotka vykazuje dle IFRS 15 drive, musi to uvést v priloze k finan¢nim
zané, povinné je pak od 16. prosince 2016.

IFRS 15 celym nazvem Vynosy ze smluv se zdkazniky ptinasi do oblasti vyka-
zovani vynosi zmény, které se lisi od stavajictho zptisobu vykazovani vynosu. Za-
kladni odliSnosti od stavajici dpravy je fakt, Ze novy standard nerozliSuje mezi
prodejem zbozi, poskytnutim sluzby. VSe je zde upraveno jednotné, a to i v€etné
dlouhodobych smluv o zhotoveni. Dale je pak vyuZita metoda smluvnich aktiv
a zavazki. Smluvni aktivum je vétSinou podminéno plnénim, vynos pak vznika pri
nartstu smluvniho aktiva nebo poklesu smluvniho zavazku, pokud se jedna o ¢in-
nost dané jednotky. Ke standardu je dale vydan Basis for Conlusions, tzv. zdlivod-
néni navrha, kde jsou jednotlivé odstavce standardu vysvétleny a popsany z vice
pohledi.

Hlavni princip IFRS 15 spoc¢iva v tom, Ze jednotka rozpozna vynos, ktery zob-
razi prevod slibeného zboZi nebo sluzeb zakaznikovi v mnoZstvi, které odrazi pl-
néni, u kterého jednotka predpoklada, Ze je opravnéné ve vztahu k dodanému zbo-
Zi ¢i poskytnuté sluzbé. V tomto procesu je jednotka povinna provést 5 kroki, na
jejichZ zakladech je novy standard zaloZen. Jedna se o:
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Identifikace smlouvy se zakaznikem.
Identifikace jednotlivych plnéni ve smlouvé.
Stanoveni transakéni ceny.

Alokace transak¢ni ceny k jednotlivym plnénim ve smlouvé.

SANE I

Rozpoznani vynost pti splnéni povinnych plnéni.

Tyto casti budou podrobné popsany v nasledujicich podkapitolach a porovnany
s pracovnim nadvrhem standardu.

5.1.1 Identifikace smlouvy se zakaznikem

Jednotka by méla uctovat o smlouvé se zdkaznikem, ktera je predmétem tohoto
standardu pouze, pokud jsou splnény vSechny podminky uvedeny v odstavci 9. Jde
o tyto podminky:

e VSechny smluvni strany souhlasi se smlouvou (pisemné, tstné nebo dle ob-
vyklych obchodnich praktik) a jsou zavazany splnit své povinnosti.

¢ Jednotka je schopna urcit kazdou ¢ast vyplivajicich prav tykajicich zbozi ¢i
sluZeb, které maji byt predmétem plnéni.

¢ Jednotka je schopna urcit platebni podminky.

¢ Smlouva ma vydélecnou podstatu (rizika, Casové rozvrzeni, mnozstvi budou-
cich cash flow, které je o¢ekavano jako vysledek smlouvy).

e Je pravdépodobné, Ze jednotka obdrzi plnéni, které ji nalezi za prodané zbozi
¢i poskytnuté sluzby zdkaznikovi. Pfi hodnoceni pravdépodobnosti musi brat
jednotka v ivahu pouze schopnost zakaznika a jeho zajem zaplatit. VySe plné-
ni, které je jednotka opravnéna obdrzet, mliZe byt mensi nezZ smluvni cena,
pokud je plnéni variabilni z divodu raznych zakaznickych pobidek, apod.

Smlouvu je pak dle odstavce 10 myslena dohoda dvou nebo vice uzivatelt, ktera
vytvari vynutitelna prava a snimi souvisejici povinnosti. Vynutitelnost prav
a povinnosti je zalezitosti prava. Smlouva mize byt pisemna, ustni nebo ve formé,
ktera je obvykla danymi obchodnimi zvyky.

Smlouva naopak nemitiZze vzniknout podle odstavce 12, pokud kazda strana
smlouvy ma jednostranna vynutitelnd prava ukoncit celou nesplnénou smlouvu
bez kompenzace druhé strany. Smlouva se povaZuje za zcela nedokoncenou, pokud
jednotka neprevedla slibené zbozi Ci sluzby zakaznikovi a pokud jednotka neobdr-
Zela a uzZ nema pravo obdrzet Zddné plnéni jako sménu za slibené zbozi ¢i sluzby.

Pokud jednota nesplni vSechny podminky uvedené v odstavci 9 a presto obdr-
Zi plnéni od zakaznika, méla by vykazat vynos pouze, pokud jednotka nema trvajici
povinnosti dodat zboZi ¢i poskytnou sluzbu nebo pokud jsou v§echna plnéni (nebo
jejich podstatna Cast) obdrZena a jsou nevratna. A pokud byla smlouva zruSena
a obdrZené plnéni je nevratné.

Dle odstavce 17 miiZe jednotka sloucit dvé nebo vice smluv se stejnym zakaz-
nikem (nebo pribuznymi sloZzkami) a uUctovat jako o jednotné smlouvé. Toto lze
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v pripadé, pokud jsou smlouvy sjednany jako souhrn jednotlivych obchodnich ope-
raci, nebo pokud mnozstvi zaplaceného plnéni vjedné smlouvé zavisi na plnéni
smlouvy jiné, nebo pokud jsou zboZi ¢i smlouvy samostatnym plnénim dle odstav-
ce 22, ktery bude uveden v nasledujicim textu.

Odstavce 18 az 21 se vénuji smluvnim modifikacim. Témi jsou myslené zmény
v ramci smlouvy nebo jeji ceny (nebo obou), se kterymi zucastnéné strany souhla-
si. Tyto modifikace existuji, pokud vytvareji nebo méni vynutitelna prava a povin-
nosti smluvnich stran. Jednotka by méla uctovat o modifikacich jako o samostat-
nych smlouvach, pokud jsou splnény nasledujici podminky:

e Ramec smlouvy se zvétsuje z divodu dodatec¢né slibeného zboZi ¢i sluzeb, kte-
ré jsou jasné odliSeny a

¢ smluvni cena narlistd s mnozstvim plnéni, které odrazi samostatnou prodejni
cenu pridaného zboZi ¢i sluzeb a vesSkeré vyhrazena zména ceny odrazi pod-
minky jednotlivych smluv.

Pokud se o modifikacich neuctuje jako o samostatném plnéni, mély by jednotky
uctovat o doposud nedodaném zboZi ¢i sluzbach samostatné k datu smluvni modi-
fikace. Zaroven ale musi jednotka zvazit nasledujici udalosti:

¢ jednotka by méla uctovat o modifikacich, pokud byla stara smlouva zrusena
a nahrazena smlouvou novou, pokud zbyvajici zboZi ¢i sluzby jsou odliSné od
jiz dodaného zboZi ¢i sluZeb pred datem modifikace. Hodnota plnéni alokova-
na ke zbyvajicim povinnostem je suma slibenych plnéni, ktera byla zahrnuta
v odhadu transak¢ni ceny a jesté nebyla vykazana jako vynos, nebo suma sli-
beného plnéni jako soucast smluvni modifikace.

¢ Jednotka by méla uctovat o modifikacich, pokud zbyvajici zboZi ¢i sluzby, kte-
ré jsou Casti existujici smlouvy, nejsou odlisné, a proto tvori soucast jediné
povinnosti, kterd uz byla ¢astecné splnéna k datu smluvni modifikace. Takto
zplsobeny efekt, ktery se projevi na transakcni cené, je rozpoznan jako zména
vynost (rist i snizeni) k datu smluvni modifikace. To se ztc¢tuje na bazi kumu-
lativniho dorovnani.

e Pokud zbyvajici zbozi ¢i sluzby jsou kombinaci pripadd uvedenych v piedcho-
zich odrazkach, méla by jednotka dctovat o efektu modifikace na neuspokoje-
nych povinnostech v modifikovaném kontraktu zptsobem, ktery je konzis-
tentni s predmétem celého paragrafu. Tedy lze rict, Ze pouzije predchozi me-
tody oddélené, dle vlastniho uvazeni.

Ve srovnani s R-ED obsahuje finalni verze standardu drobné zmény, které spisSe
konkretizuji dané pripady, ale nezpiisobi vyrazné zmény ve vykazani vynosu. Prvni
vyraznéjsi odliSnosti, je pridani 5. kritéria, které musi byt splnéno, aby jednotka
mohla uctovat o vynosech ze smluv se zakazniky. Jedna se o predpoklad pravdépo-
dobnosti obdrZeni plnéni. Rady tim dle BC 44 - 46 zohlediuji zdkaznické kreditni
riziko, které tvori dileZitou ¢ast stanoveni toho, jestli je smlouva opodstatnéna. Dle
rad se jedna o tzv. inkasni prah (collectability threshold). Dale se rady rozhodly
pridat odstavce 14 a 15, které zohlediiuji uznani vynosu v pripadech, kdy nejsou
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splnény veskeré zakladni podminky. Pfidani téchto paragrafi by mohlo vést vér-
néjSimu zobrazeni vynosi ve vykazech.

Co se tyka smluvnich modifikaci, tak zde Zadna vyrazna zména neprobéhla. Ve
své praci BocCek (2012) upozoriiuje na fakt, Ze nova dprava neni tak konkrétni jako
dosavadni (dprava narokl (claims) a neocenénych modifikaci (unpriced change
orders), které jsou reSeny v US GAAP). To miiZe vést k riiznorodé praxi. Na tento
problém rady odpovidaji v BC 81. Dle jejich ndzoru neni nutné poskytovat specific-
ké pozadavky pro uctovani téchto typt modifikaci, protoze IFRS 15 zahrnuje jiz
dostatecCné relevantni pozadavky. Jde o upravu v odstavcich 18 a 19, kde je poza-
davek na to, aby jednotka stanovila, jestli jsou prava a povinnosti smluvnich stran,
ktera jsou tvorena nebo ménéna neocenénou zménou nebo narokem, vynutitelna.
Déale pak paragraf 19 pozaduje, aby jednotka odhadla zménu transakcni ceny za
neocenénou modifikaci nebo narok a odstavec 21 pak pozaduje, aby jednotka urci-
la, jestli neocenéna zména nebo narok maji byt ictovany na bazi mozné budouci
hodnoty nebo na bazi kumulativniho dorovnani.

Tato uprava je dle rad dostatecna a nemélo by tak dochazet rozdilnému ucto-
vani o modifikacich v praxi.

5.1.2 Identifikace jednotlivych plnéni ve smlouvé

Dle odstavce 22 by méla jednotka na pocatku smluvni operace posoudit zboZi ci
sluzby, které budou dodany a méla by je priradit k jednotlivym povinnostem vypli-
vajicich ze smlouvy. Tyka se to zboZi a sluzeb, které jsou odlisitelné nebo skupiny
odlisitelného zboZi (sluzeb), kterd je ve své podstaté stejnd a ktera ma stejné
schéma prevodu (pattern of transfer). Skupina odliSitelného zbozi (sluzeb) ma
stejné schéma prevodu, pokud kazda jednotka zboZi ¢i sluzby ve skupiné spliiuje
alespon jednu podminku uvedenou v odstavci 35, které se tykaji uspokojeni plnéni
v Case, tedy:

e Zakaznik soucasné obdrZi a spotifebuje vyhody poskytnuté prostiednictvim
plnéni, které jsou vykonem jednotky,

¢ vykon jednotky vytvori nebo zvysi aktivum (napriklad pracovni pokrok), kte-
ré zakaznik kontroluje,

e vykon jednotky nevytvori aktivum s alternativni moznosti vyuZiti a jednotka
ma vynutitelna prava na platbu za dokonc¢eny vykon vcas.

A zaroven budou vyuzity stejné metody k méreni pokroku vici dokonceni.

Ackoliv je povinnost vyplivajici ze smlouvy identifikovana, nemusi byt limitu-
jici, nebot smlouva miize obsahovat sliby, které jsou zahrnuty v béznych obchod-
nich praktikach jednoty, zverejnénych politikach nebo specifickych vykazech. Za-
roven povinné plnéni nezahrnuje aktivity, které musi jednotka podstoupit, aby na-
plnila smlouvu, pokud se primo nejedna o prevod zbozi ¢i sluzeb zakaznikovi.

Za odliSitelné zbozi Ci sluzby lze povaZovat dle odst. 27 to zbozi (sluzby), které
spliiuje nasledujici podminky:



54 Proces konvergence a IFRS 15

e zakaznik muze profitovat ze zbozi ¢i sluzby jako samostatného prvku nebo
spole¢né s ostatnimi prostredky, které jsou lehce k dispozici zakaznikovi
(zboZi ¢i sluzby jsou tedy schopny byt odlisné) a

e slib jednotky prevést zbozi Ci sluzbu zakaznikovi je samostatné identifikova-
telny od ostatnich slibd ve smlouvé.

Pokud nenfi slibené zbozi ¢i sluzby odlisitelné, méla by je jednotka sloucit s jinymi
dodavkami a identifikovat je jako balik (svazek) zboZi ¢i sluzeb, ktery je odlisny.
Pak se miiZe stat, Ze jednotka mize Gctovat o vSem zboZ{ a sluzbach uvedenych ve
smlouvé jako o jednom samostatném plnéni.

Jednotka by méla rozpoznat vynosy, jakmile splni své povinnosti prostrednic-
tvim prevodu zbozi (sluZzby) nebo aktiva zakaznikovi. Aktivum je prevedeno,
jakmile nad nim zakaznik ziska kontrolu a mtliZe z ného pripadné profitovat. Tako-
vé splnéni povinnosti mize byt uskutecnéno v pribéhu casu nebo v konkrétni
smluveny okamzik.

Pokud je plnéni uskutecnovano v priibéhu casu, musi jednotka mérit pokrok
v plnéni vici celkové povinnosti. Vhodné metody méreni pokroku mohou byt jak
metody zaloZeny na vstupech tak vystupech. Tyto metody se nijak zvlast nelisi od
stavajici apravy. Pokrok 1ze mérit pouze u plnéni, které jizZ bylo prevedeno zakaz-
nikovi a ten ho miZe kontrolovat. Dale zde také plati pravidlo, Ze pokrok musi byt
adekvatné méritelny. Pokud v Gvodni ¢asti praci nelze adekvatné zmérit celkovy
piredpokladany vynos, vykazuji se vynosy pouze ve vysi vynaloZenych nakladd, a to
do doby, nez bude celkovy vynos adekvatné méritelny.

V porovnani s R-ED lze identifikovat tyto rozdily. Ve findlnim standardu je
konkrétnéji popsano, co je mysleno vyrazem odliSitelné zboZi (sluzby). Tim se lze
vyhnout problémim s identifikaci takovychto plnéni. Findlni verze standardu dale
zahrnuje ukazatele, dle kterych lze zvaZzit, jestli je zbozZi ¢i sluzba odlisna v kontextu
s dalSimi prvky smluv. Dale pak IFRS 15 specifikuje podminky, podle kterych opa-
kované prevody odliSitelného zboZi (sluzeb) lze uctovat jako o samostatném plné-
ni. Jsou zde uvedeny i ilustrativni priklady, coZ by mélo eliminovat rozdily
v praktickém vyuZiti standardu.

5.1.3 Stanoveni transakéni ceny

Transak¢ni cenou je dle odst. 47 mysSleno mnoZstvi plnéni, u kterého jednotka oce-
kava, Ze je opravnéné ze smény prevedeného zboZi ¢i sluzeb zakaznikovi, vyjma
mnozstvi, které nalezi tretim stranam. Plnéni stanovené ve smlouvé muze byt fixni,
variabilni nebo kombinaci obou.

Povaha, nacCasovani a mnozstvi slibeného plnéni ovliviiuji odhad transak¢ni
ceny. Pri stanovovani transak¢ni ceny by méla jednotka vzit v ivahu efekty tykajici
se variabilniho plnéni a s nimi spojené omezené odhady, existenci podstatné slozky
financovani, ktera je zavisla na ¢asové hodnoté penéz, nepenézniho plnéni a plnéni
placené zakaznikim.

Zakladem novych pozadavkd je tedy stanoveni transakcni ceny, jez je vlastné
mnozstvi, na které si jednotka déla naroky. Je to tedy dilezity krok v tomto mode-
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lu, protoZe toto mnozstvi je pak alokovano k danému plnéni a po jeho splnéni je
rozpoznano jako vynos.

Prvni véci, na kterou musi jednotka zohlednit, je variabilni plnéni. Pii varia-
bilnim plnéni musi jednotka odhadovat plnéni, na které ma narok. MnozZstvi plnéni
miiZe byt rozsahlé, jedna se o slevy, rabaty, bonusy, prodejni stimuly apod. Kon-
krétni druh variability mliZe byt stanoven pfimo ve smlouvé, a to pokud méa zakaz-
nik opodstatnéné ocekavani (na zakladé obchodni politiky, apod.), Ze jednotka bu-
de akceptovat mensi plnéni neZ ujednané. Nebo Ze ma jednotka v umyslu, kdyz
uzavira smlouvu, nabidnou vyhodnéjsi ceny.

Jednotka by méla odhadnout mnoZzstvi variabilniho plnéni na zakladé nasledu-
jicich metod. Jakou metodu si vybere, je na jejim uvazeni za predpokladu, Ze meto-
da povede k lepsimu stanoveni odhadu nez ta druha. Jde o tyto metody:

e Metoda ocekavané hodnoty - jedna se o sumu, ktera je vaZenym priimérem
obdrzZenych plnéni, kde jsou vahami pravdépodobnosti. Tato metoda je vhod-
na v pripadech, kdy ma jednotka mnoho smluv s podobnymi charakteristika-
mi.

e Metoda nejvice pravdépodobné ¢astky - jedna se o sumu, ktera je nejpravdé-
podobnéjsi z urcitého mnozstvi moznych vysledkl. Je vhodna, pokud ma
smlouva pouze dva mozné vystupy.

Vybranou metodu by méla jednotka aplikovat trvale v priibéhu smlouvy. V podsta-
té se tato nova uUprava priliS nelisi od stavajici upravy dle IFRS. Ale u nékterych
plnéni, které jsou podle nového standardu povazovany za variabilni, miZe nastat
situace, Ze jsou dle stavajici Upravy povazovany za fixni, napt. pfi pravu navraceni
zboZi.

IFRS 15 navrhuje, Ze pokud si je jednotka védoma potencidlniho problému
s budoucimi platbami uz zpocatku smlouvy, ale piesto chce smlouvu prijmout, mi-
Ze to zahrnout do cenového poniZeni. Takové poniZeni je pak povazZovano za varia-
bilni plnéni. Jednota vSak musi posoudit, jestli vstupuje do odiivodnéné (rozumné)
smlouvy. Pokud na pocatku jednani jednotka urci, Ze plnéni neni pravdépodobné,
nemiize vyvodit, Ze je smlouva rozumna a tento model aplikovat, a to z diivodu
prvniho kroku modelu (identifikace smlouvy). Existuji zde tedy dvé riizna tfeSeni
stejné situace, bud’ podle kroku jedna nebo kroku tfi. Pak je obtiZzné urcit, jestli se
jedna o ponizeni vynost nebo vykazani pravdépodobné ztraty. I presto vsak rady
nevytvorili detailni aplika¢ni rad, proto musi jednotky zvazit vSechna relevantni
data a podminky, kdyz budou analyzovat podstatu téchto problémi.

V pripadech, kdy datum platby nekoresponduje s datem prevodu zbozi (slu-
zeb), je nutné zohlednit ¢asovou hodnotu penéz, pokud se jedna o vyznamnou
slozku financovani. V odstavci 60 je primo uvedeno, Ze pri urceni transakcni ceny
by méla jednotka zohlednit casovou hodnotu penéz pri plnéni, v ramci kterych po-
skytuje zakaznik vyznamnou vyhod z financovani (napft. zalohy).

Odstavec 63 tuto upravu zmirnuje, nebot rika, Ze jednotka nemusi vykazovat
casovou hodnotu penéz v pripadé, Ze ocekava, Ze doba mezi doddnim zbozi
a platbou bude maximalné jeden rok.
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Jednotka by méla dale dle odstavce 62 zvaZzit vSechna relevantni fakta a pod-
minky pfi stanoveni toho, jestli smlouva obsahuje vyznamnou slozku financovani.
Zejména vcetné toho, jestli existuje rozdil mezi mnozstvim ujednaného plnéni
a tzv. cash selling pricel? a dale by mél brat v avahu pravé oc¢ekavanou dobu mezi
prevodem zboZi a platbou a zaroven obecnou Uirokovou miru na relevantnim trhu.

Odstavec 62 uvadi faktory, ve kterych nemize vyznamna slozka financovani
vzniknout:

e Zakaznik zaplatil zalohu za zboZi, a prevod tohoto zboZi je v pravomoci zakaz-
nika,

e podstatné mnoZstvi sjednaného plnéni je variabilni a mnoZstvi nebo Cas toho-
to plnéni se lisi na zakladé udalosti, které nejsou pod kontrolou zdkaznika ne-
bo jednotky,

¢ rozdil mezi sjednanym plnénim a tzv. cash selling price vznikl z jiného divodu
nez z finan¢niho zajisténi.

Pokud tedy jednotka urci, Ze jde o podstatnou cast financovani, urci transakcni ce-
nu pomoci diskontovani. UZije pritom stejnou diskontni sazbu, kterou by vyuZila,
pokud by vstoupila do jiné finan¢ni transakce se zdkaznikem. Diskontni sazba musi
odrazet uvérové charakteristiky dané smlouvou. Vyuziti bezrizikové sazby nebo
sazby jasné stanovené ve smlouvé, ktera nekoresponduje s pripadnym oddélnym
financovanim, neni akceptovatelné.

Z uvedeného lze vyvodit, Ze v oblastech s vysokymi sazbami budou v podob-
nych operacich vynosy vyssi neZ v oblastech se sazbami nizkymi. Dale také vétSina
jednotek v praxi nevyuziva dohody o financovani, ve kterych by nebyla smluvné
dana urokova sazba. A také samotné stanoveni vhodné sazby mize byt obtizné
a zpusobit rozdily mezi identickymi jednotkami.

Dalsi ¢asti, ktera je ve tietim kroku upravena, jsou nepenézni plnéni (opera-
ce). Pokud jednotka obdrZi nebo ofekava, Ze obdrzi nepenézni plnéni, jeho realna
hodnota musi byt zahrnuta do transakéni ceny. Jednotka aplikuje poZadavky dle
IFRS 13 pri stanoveni realné hodnoty nepenézniho plnéni. Pokud jednotka neni
schopna primérené odhadnout realnou hodnotu nepenézniho plnéni, tak se toto
plnéni méri neptrimo s odkazem na odhadovanou samostatnou prodejni cenu sjed-
naného zboZi ¢i sluzeb.

Posledni iprava v tomto kroku se tyka plnéni placeného zakaznikiim. Mno-
ho jednotek poskytuje platby svym zakaznikiim. Jedna se o pripady, kdy placené
plnéni predstavuje nakup zboZi (sluzeb) nabizenych zakaznikem, aby byly uspoko-
jeny obchodni potreby jednotky. Dale mohou predstavovat iniciativu jednotky pri-
lakat zakaznika k ndkupu nebo k pokracovani ve vzajemné spolupraci. Jedna se
vétSinou o rtzné slevy, kupony, produkty zdarma, apod. dle odstavce 70 by méla
jednotka o takovych plnénich uctovat jako o sniZeni transakcni ceny, tedy jako
o sniZeni vynost pokud se nejedna o sménu jasné odliSitelného zbozi (sluzeb) dle
odst. 26 - 30, které zakaznik prevadi do jednotky. Pokud se jedna o odliSitelné zbo-

12 Jedna se o cenu, kterou by musel zakaznik zaplatit ve stejny cas, kdy bylo zboZzi dodano.
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Zi, musi dle odst. 71 jednotka o takovém zboZi uctovat jako o klasickém nakupu
zboZi ¢i sluzeb od zakaznika. Pokud takové plnéni presahne redlnou hodnotu zbozi
(sluzby), kterou jednotka obdrZi, tak se tento presah zauctuje jako sniZeni trans-
akeni ceny. To samé plati v pripadech, kdy nelze stanovit priméreny odhad realné
hodnoty daného zboZi ¢i sluZeb.

Jakmile je o plnéni placeném zakazniklim Gctovano jako o sniZeni vynosd, je
takové sniZeni rozpozndano, jakmile nastanou nasledujici situace, a to pti tom, ktera
nastane pozdéji:

¢ jednotka rozpozna vynosy z prodeje zbozi ¢i sluzby,
¢ jednotka zaplati nebo slibi zaplatit plnéni, a to i kdyZ je platba podminéna bu-
douci udalosti.

Zmény oproti R-ED nejsou prili§ vyznamné. Jedno se zmén bylo nahrazeni terminu
,primérené ujistén“ v ramci variabilnich plnéni terminem ,vysoce pravdépodob-
né“, ktery ma vzbuzovat vétsi jistotu. Dale pak IFRS 15 objasiiuje pripady, kdyby
méla jednotka vyuzit diskontovani, pokud jedna ze stran obdrzi vyznamny pro-
spéch ze zpiisobu financovani. Zahrnuje tedy komponenty, které objasnuji platebni
podminky, pfi kterych tato povinnost nevznika. Jedna se opét spise o takové
upiesnéni a vyjasnéni danych nesrovnalosti. Vyrazny vliv na vykazani vynosu to
vSak mit nebude.

5.1.4 Alokace transakéni ceny

Dle odstavce 74 by méla jednotka alokovat transakéni cenu ke kazdému plnéni ve
smlouvé na bazi samostatné prodejni ceny, vyjimaje pripadd pro alokovani slev
a variabilniho plnéni.

Pti alokaci transakéni ceny na bazi samostatné prodejni ceny by méla jednot-
ka urcit tuto cenu jiZ na po¢atku smluvniho vztahu kazdé ¢asti zbozi ¢i sluzby, kte-
rd je urcitelna a ktera podtrhuje danou ¢ast plnéni. Takto alokovana cena by méla
byt primo-umérnd témto samostatnym prodejnim cendam. NejlepSim dlikazem
o samostatné prodejni cené je dle odst. 77 zjistitelna cena zbozi a sluzeb, kdy jed-
notka tyto komponenty prodava samostatné za podobnych podminek a podobnym
zakazniklim. Jako vhodné metody pro stanoveni samostatné prodejni ceny mohou
byt dle odst. 79 napft-:

e Upraveny trzni odhad - jednota je schopna vyhodnotit trh, na kterém prodava
zboZi a sluzby a odhadnout tak cenu, kterou by byl zdkaznik ochoten za toto
zbozi na tomto trhu zaplatit. Dale miiZe jit o ceny konkurentl apod.

e Ocekavané naklady navySené o marZi - jednotka je schopna predpovidat své
ocekavané naklady tykajici se plnéni a pak k nim piida prisluSnou marzi.

e Residualni pristup - jednotka miliZe odhadnout samostatné prodejni cenu
s odkazem na celkovou transak¢ni cenu poniZenou o sumu zjistitelnych samo-
statné prodejnich cen dalS$iho zboZi (sluZeb), které jsou soucasti smlouvy. Ten-
to pristup lze pouZit pouze, pokud je splnéna alespon jedna podminka. Prvni
podminkou je, Ze jednotka prodava stejné zbozi a sluzby riznym zakaznikiim
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vrozsahlém mnoZstvi (prodejni cena je velmi variabilni a neni zjistitelna
z minulych transakci), a druhou podminkou je, Ze jednota zatim neustanovila
cenu pro tento dany typ zboZi, a toto zbozi nebylo nikdy predtim prodavano
za cenu na samostatné prodejni bazi.

V odstavcich 81 - 83 je uveden navod pro alokaci slev. Alokovat slevu lze pomérné
v zavislosti na samostatné prodejni cené daného zbozi ¢i sluZeb. Pokud jsou vSak
splnény nasledujici podminky, musi jednotka alokovat slevu vyhradné k jednomu
nebo vice ¢astem plnéni, ale ne k celému plnéni. Jedna se o tyto podminky:

¢ Jednotka pravidelné prodava kazdou €ast plnéni (odliSitelné zbozi a sluzby) ve
smlouvé na samostatné prodejni bazi,

¢ jednotka také pravidelné prodava na samostatné prodejni bazi zbozi ¢i sluzby
se slevami,

e slevu lze pripsat kazdému balicku zboZi ¢i sluZeb popsanych v predchazejici
odraZce a je podstatné stejna jako sleva na smlouvé a kazdy balicek poskytuje
zjistitelny diikaz o tom, ke které smlouvé dané plnéni patfi.

U variabilniho plnéni je to podobné. Obecné se alokuje primo-umérné k danym
prvkim plnéni. Zmény v odhadu variabilniho plnéni by mély byt alokovany piimo
k danému plnéni nebo k odliSitelnému zboZi ¢i sluzbé, ktera tvoii ¢ast samostatné-
ho plnéni, a to v pfipadé pokud jsou splnény nasledujici podminky:

e variabilni platba zaleZi na specifickém plnéni nebo na vystupu z uspokojeni
pozadavkaj,

e alokace variabilniho mnozstvi plnéni primo k danému plnéni je konzistentni
s mnozstvim, u kterého jednotka ocCekava, Ze je opravnéné v zavislosti na
uspokojeni zavazkd, po zvazeni vSech dalsich podminek smlouvy.

Alokace transakéni ceny je upravend ve findlnim standardu velmi podobné jako
vjeho pracovnim navrhu. Na zakladé pripominek vSak byly provedeny drobné
upravy, které predchozi dpravu spiSe konkretizuji, aby nedochazelo k mylnému
vykladu v praxi. Nejednad se vSak o vyrazné zmény, které by tento systém néjak
ménily.

5.1.5 Rozpoznani vynosi pii splnéni povinnosti

Dle odstavce 31 by méla jednotka rozpoznat vynosy, jakmile splni své povinnosti
prostrednictvim prevodu sjednaného zbozi (sluzZeb, majetku) zakaznikovi. Majetek
je preveden v piipadé, jakmile nad nim zadkaznik ziska kontrolu.

Pro kazdé plnéni musi jednotka urcit, jestli se jedna o plnéni v priibéhu ¢asu
nebo o plnéni v urcity okamzik. Zakladnim predpokladem je dle odstavce 34 to, Ze
plnéni je obecné spliiovano v priibéhu casu. Pokud vsak neni, tak je automaticky
brano, Ze je splnéno v urcity okamzik.

Dle odst. 35 jednotka prevadi zbozi (sluzby) v ¢ase a tedy plni povinnosti
a rozpoznava vynosy v case, pokud je splnéna alespon jedna z nasledujicich pod-
minek:
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o Zakaznik zaroven obdrzi a spotrebuje vyhody, které vyplyvaji z plnéni jednot-
Ky (miiZe se jednat naptiklad o Cistici sluzby),

e vykon jednotky vytvari nebo zvySuje hodnotu aktiva, které ma zakaznik pod
kontrolou (pracovni pokrok),

¢ vykon jednotky nevytvari aktivum s alternativnim vyuZitim jednotkou a sou-
casné ma jednotka vymahatelné pravo na platbu za dokoncené plnéni.

Pokud jednotka spliiuje plnéni v pribéhu ¢asu, méla by vykazovat vynosy v priibé-
hu ¢asu pomoci metody méieni pokroku prace. U¢elem této metody je vykreslovat
prevod kontroly zbozZi (sluZeb) sjednaného se zakaznikem. Jednotka by méla vyu-
zivat jedinou metodu méreni pokroku pro kazdou ¢ast plnéni a méla by ji vyuzivat
konzistentné s podobnymi plnénimi a za podobnych podminek. Na konci kazdého
ucetniho obdobi by méla jednotka premérit pokrok vii¢i plnéni.

K méreni pokroku se vyuZivaji metody zaloZené na vstupech a vystupech. Pri
urceni metody musi jednotka zvazit zejména podstatu zboZi nebo sluzeb, které
jsou ve smlouvé sjednany. Metody zaloZené na vystupech méri pifimo hodnotu,
ktera je poskytovana zakaznikovi prostiednictvim zbozi (sluZeb). Zahrnuji metody
jako je méreni dokon¢eného plnéni, posouzeni vysledki, dosazené milniky, produ-
kované jednotky apod. VZdy musi jednotka peclivé uvazit, jestli zvolena metoda
vykresluje pokrok prace. Nevyhodu tedy mohou byt plnéni, u nichz je obtiZné urcit
potirebné informace bez zbytecné velkych nakladl. V tomto pripadé je nutné vyuzit
metody zaloZené na vstupech.

Pokud se nejednda o plnéni poskytované v priibéhu casu, je plnéni povazovano
za poskytnuté v urcity okamzik. Aby jednotka urcila okamZik rozpoznani vynosi,
tedy okamzik kdy na zakaznika prechazi kontrola nad sjednanym plnénim, musi
jednotka zvazit poZadavky dle odstavce 31 az 34 (viz. pfedchozi text). Dale by jed-
notka méla dle odst. 38 zvazit dalsi ukazatele, které zobrazuji prevod kontroly,
jedna se napft. o tyto ukazatele:

¢ jednotka ma pravo (v dany cas) na prijeti platby za plnéni,

zakaznik ma vlastnicky narok na plnéni,

jednotka fyzicky prevedla plnénti,

e zakaznik prevzal podstatna rizika a vynosy z vlastnictvi plnéni,

e zakazni prijal plnéni.
Takto rozpoznané vynosy se ocenuji v transakéni cené, které jsou vénovany pod-
kapitoly 5.1.3 a 5.1.4.

Ve srovnani s R-ED byly odstranény nékteré podminky pro uznani vynost

v pribéhu casu, jelikoz byly v rozporu s predchazejicimi odstavci. Dale pak byly
konkretizovany metody ocenéni zaloZené na vstupech a vystupech, aby se zamezi-
lo Spatnému vybéru urcité metody.
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5.2 IFRS 15 — ostatni aprava

JelikoZ IFRS 15 nenahrazuje pouze standardy IAS 18 a 11, ale i prislusné interpre-
tace, jsou v ném upraveny i dalsi oblasti, které doplnuji zakladni principy nového
zplsobu vykazovani vynosu. Tyto oblasti budou popsany v nasledujicich kapito-
lach.

Ackoliv je tento standard zaméren na vynos, prvni oblasti, kterou dale IFRS
upravuje, jsou smluvni naklady.

Novy standard upresinuje ucetni osSetieni nakladi, které jednotkdm vznikaji
pri ziskavani a napliiovani smluv tykajicich se prodeje zbozi (sluZeb) zdkaznik(im,
a to u smluv jiz vzniklych nebo i pfi smluvnim vyjednavani.

Dle IFRS 15 prirtistkové naklady ze ziskavani smlouvy jsou rozpoznany
a kapitalizovany pokud jednotka ocekava, Ze budou ziskany zpét. V praxi umoznuje
standard okamzité uctovani do nakladi, pokud by byl majetek, ktery byl vysled-
kem kapitalizace takovych naklad(i, odepsan do jednoho roku. To miize byt pro
jednotky, které rovnou uctovaly tyto naklady do nakladi zménou. Také to bude
zména pro jednotky, které naklady kapitalizovaly, ale tyto naklady nespliiovaly
poZadavek prirtstkovych nakladi, tyto jednotky budou muset naopak tyto naklady
vykazovat ihned.

Dal$imi upravenymi naklady jsou naklady vznikajici pri spliiovani smluvnich
povinnosti. Ty jsou dle IFRS 15 déleny do dvou kategorii. A to na naklady, které
zvySuji hodnotu aktiva, a naklady, které jsou jiZ zatuctovany. Takové naklady by
mély byt dle odst. 95 kapitalizovany, pokud spliiuji ndsledujici kritéria:

e Naklady piimo souvisi se smlouvou, a nebo se ocekava, Ze teprve vzniknou
a jednotka je mlize konkrétné identifikovat,

e naklady vytvareji nebo zvysuji zdroje jednotky, které budou vyzity pti plnéni
povinnosti v budoucnosti,

e ocekava se, Ze ndklady budou uhrazeny.

VSechny tyto naklady se tykaji pouze nakladd, které nejsou nijak upraveny v jinych
standardech.

VSechny kapitalizované naklady jsou nakonec odepsany a zauctovany do na-
kladt, jakmile jednotka pievede zbozi (sluzbu) na zadkaznika. Tyto kapitalizované
naklady musi byt vZdy na konci obdobi testovany, jestli neztratily svou hodnotu
nebo naopak nevzrostly. ZhorsSeni téchto nakladi mutze nastat, pokud presahnou
ocekavanou hodnotu plnénti.

Dalsi dpravou je prodej s pravem navraceni.

Tato dprava se jiZ nachazi v Priloze kIFRS 15 od odst. B20. Jedna se
o obdobnou upravuy, jak tomu je ve stavajicich standardech. Jde tedy o smlouvy,
kdy jednotka prevedla kontrolu na zdkaznika, ale zaroven poskytuje pravo navratit
plnéni z riznych divodl a poskytne mu celkovou nebo ¢astecnou ndhradu. Kredit,
ktery miize aplikovat oproti dluznému mnozstvi nebo vyménu produktu. Pi ucto-
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vani o plnéni s pravem navraceni by méla jednotka rozpoznat vSechny nasledujici
pripady:

e vynosy z prevedeného plnéni v mnoZstvi, u kterého jednotka ocekava, Ze jej
obdrzi,

e zavazek z vraceni penéz,

e aktivum (a snim souvisejici Upravy, napt. naklady prodeje), které je vytvoieno
z diivodu, Ze ma zakaznik pravo navraceni, na jehoz zakladé se ustanovuje za-
vazek z vraceni penéz.

Jednotka by méla na konci kazdého obdobi upravovat vysi zavazkl na zakladé
svych odhadd a zmén situace. Vymeéna zboZi stejného typu, kvality a ceny se nepo-
vazuje za uplatnéni prava navraceni pro ucely tohoto standardu.

Naopak produkty, které jsou vracené jako poskozené, jsou upraveny v dalsi
Casti, kterou jsou Zaruky.

Zaruky jsou Casto vyuzivany v dohodach o prodeji zbozi (sluzeb), mohou byt
stanoveny explicitné nebo implicitné vyplyvat z béZnych obchodnich praktik dané
jednotky. Mohou byt zahrnuty v celkové cené nebo jako samostatny produkt. Dle
IFRS 15 jsou identifikovany 2 druhy zaruk. Prvni je zaruka, ktera poskytuje sluzby
zdkaznikovi navic jako ujiSténi, Ze dodané plnéni je presné takové, jako je uvedeno
ve smlouvé, tzv. servisni zaruka. Druhym typem je zaruka, ktera dava jistotu za-
kaznikovy, Ze plnéni je presné takové, jako je uvedeno ve smlouvé, tzv. ujistujici
zaruka.

Servisni zaruka je dle IFRS 15 chdpana jako samostatné poskytovana sluzba.
Proto se zde vyuZiva odhad samostatné prodejni ceny a jednotka alokuje Cast
transakéni ceny kzaruce. Takto alokovany vynos postupné jednotka vykazuje
v Case, kdy servisni zaruku poskytuje.

Naproti tomu ujiStujici zdruka neposkytuje zbozi ¢i sluZby navic, proto neni
chapana jako oddélené plnéni. Jedna se o u€inné garantovani kvality. Tyto zaruky
jsou pak uctovany jako zarucni povinnosti a jsou dale upraveny ve standardu IAS
37.

V nékterych pripadech miize byt slozité urcit, o jaky typ zaruky se jedna, proto
IFRS 15 ve své priloze v odstavci B31 udava aplikacni ad. Také mize nastat situa-
ce, kdy smlouva zahrnuje oba druhy zaruk zaroven. V takovém pripadé je nutné
rozliSit, jestli je 1ze adekvatné uctovat oddélené nebo ne. Pokud ano, tak vykaze
naklady, které se tykaji ujiStujici zaruky, a zarovenl oddélené vykaze zavazek ze
smluvni zaruky, o ktery budou poniZeny celkové vynosy. Pokud oba typy zaruk
nelze odlisit, je o nich u¢tovano jako o jednotném plnéni a vynosy jsou rozpoznany
v priitbéhu obdobi.

Dal$i uprava v priloze KIFRS 15 se tyka tzv. vztaht o zprostiedkovani.
Uprava je velmi podobna stavajicimu znéni standardii. Jednotka nejprve musi urit,
zda prodava zboZi (sluzby) sama za sebe nebo jestli je prodava na zakladé domluvy
s dalsi stranou. Pokud prodava sama za sebe, vykazuje vynosy v hrubé vysi. Pokud
vSak jednotka pouze v pozici zprostredkovatele (agent), vykazuje vynosy pouze
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v Cisté vysi. JelikoZ identifikace toho, zda se jedna o samostatny prodej nebo zpro-
stredkovani, neni vzdy uplné jasna, Rady poskytuji ukazatele, na zadkladé kterych
lze zhodnotit, Ze se jedna o zprostredkovani. Tyto ukazatele jsou uvedeny v odst.
B37 ajedna se o nasledujici ukazatele:

e Treti strana je primarné odpovédna za naplnéni smlouvy,

¢ jednotka nenese rizika ze skladovani zasob, apod., a to pied nebo po datu, kdy
bylo zboZi objednano, béhem prepravy nebo vraceni,

¢ jednotka nema opravnéni k tvorbé cen, a proto je plnéni, které obdrzZi, limito-
vané,

¢ plnéni ma formu provize a

¢ jednotka je chranéna proti kreditnimu riziku z obdrZeného protiplnéni od za-
kaznika.

Zakaznické moznosti pro ziskani dodate¢ného zbozi nebo sluzeb jsou uprave-
ny v odstavcich B39 az B43. Jedna se prodejni smlouvy, které poskytuji zakazni-
klim moZnosti (opce) ziskani dodate¢ného zbozi ¢i sluzeb. Toto dodate¢né mnoz-
stvi miize byt ocenéno jako sleva nebo bez uctovani. Tyto moznosti mohou mit
mnoho forem, napt.: prodejni stimuly, zakaznické odmény, moZnosti obnoveni
smlouvy nebo dalsi slevy na budouci plnéni. Standard uvadi, Ze pokud jednotka
poskytuje zadkaznikovi moZnost ziskat dodate¢né zboZi (sluzby), tato moZnost je
samostatné plnéni, pouze pokud tvoii vyznamné pravo pro zdkaznika. Vyznamné
pravo je takové, které zptisobi slevu, kterou zakaznik neobdrzi bez této smlouvy.

Dal$i dpravou jsou tzv. neuplatnéna prava zakazniku. V tomto pripadé si
musi byt jednotka jista, Ze tato prava nebudou v budoucnu uplatnéna. Pak miize
takové ocekavané mnozstvi rozpoustét pomérné do vynost. S touto problematikou
také Uzce souvisi tzv. nevratné platby predem. Zde zaleZi na posouzeni, zda plat-
ba predem souvisi s prevodem sjednaného zboZi (sluZeb). Pokud ano, je vynos
rozpoznan ve stejny cas, kdy je dotéené zbozi prevedeno.

IFRS 15 dale ve své priloze upravuje Licence k pravu uzivani. Ty se od ostat-
nich pozadavki na sjednané zbozi a sluzby lisi pouze nepatrné. Tyto licence zahr-
nuji zejména prava k uzivani software a technologii, médii a zabavy (obrazky, mu-
zika), francizy, patenty, obchodni znacky apod. Tato Uprava se vztahuje pouze na
licence, které jsou odliSitelné. Priklady neodliSitelnych licenci jsou uvedeny v odst.
B54. Jedna se o licence, které tvori soucast hmotného aktiva a které jsou jeho ne-
dilnou soucasti, aby mohlo aktivum fungovat. A dale o licence, které miize zakaznik
ziskat pouze spolecné se spojenou sluzbou (napr. onlince sluzby poskytované jed-
notkou, které umoznuji urcity pristup k danému obsahu).

Dale by jednotka méla urcit povahu licence. Miize se jednat o:

e pristupni pravo, které existuje po celou dobu uzivani licence a zahrnuje veSke-
ré zmény predmeétu této licence nebo

e pravo kuzivani, které existuje pouze v dany okamzik, tedy v dobu, kdy je li-
cence poskytnuta.



Proces konvergence a IFRS 15 63

Tyto dva druhy licenci pak maji vliv na okamzik rozpoznani vynosut.
Dle odst. 58 se jedna o pristupni pravo, pokud jsou splnény nasledujici pod-
minky:

¢ smlouva pozZaduje, nebo zakaznik ocekava, Ze jednotka bude provadét aktivity,
které podstatné ovlivni predmét dané licence,

e poskytnutd prava vystavuji zdkaznika primo pozitivnimu nebo negativnimu
vlivu, ktery je zplisoben aktivitami uvedenymi v piedchozi odrazce,

o takové aktivity nejsou vysledkem prevodu zbozi ¢i sluZzeb zakaznikovi, jakmile
nastanou.

Na zakladé toho je tedy pak urcen okamZik rozpoznani vynost. U prava k pristupu
jsou vynosy rozpoznavany postupné béhem doby trvani licence. Naopak u prava
k uziti je vynos rozpoznan v den, kdy miize zakaznik nejdrive vyuzit licenci.

Dalsi upravou jsou Dohody o zpétném odkupu. Jedna se o smlouvy, ve kte-
rych se jednotka zavazuje nebo ma moznost odkoupit predmétné aktivum zpét.
V odstavci B65 jsou uvedeny typy dohod, které 1ze povazovat za dohody o zpétném
odkupu. Jedna se o:

e povinnost jednotky odkoupit aktivum (tzv. forward),
e pravo jednotky odkoupit aktivum (tzv. kupni opce),

e povinnost jednotky odkoupit aktivum na poZadavek zakaznika (tzv. prodejni
opce).

V pripadé prava ¢i povinnosti odkoupit aktivum zakaznik neptejima dle IFRS 15
kontrolu, proto jednotka o takové transakci uctuje jako o leasingu dle IAS 17, ato
v pripadé, Ze je cena zpétného odkupu nizsi nez cena ptivodni. Pokud je cena zpét-
ného odkupu rovna pavodni cenné nebo vyssi, jedna dle IFRS 15 o dohodu
o financovani. U prodejni opce je diilezitym faktorem posouzeni, zda ma zakaznik
podstatny ekonomicky stimul tuto opci vyuzit. Pokud takovy stimul existuje, uctuje
se 0 dohodé jako o leasingu. Pokud takovy stimul neni, jedna se o prodej s pravem
navraceni. Oba pripady plati, pokud je cena zpétného odkupu nizsi nez ptavodni
cena. Pokud je vyssi, je dohoda povaZovana za dohodu o financovani.

Piredposledni tprava se vénuje tzv. dohodam bill-and-hold. Uprava se piilis
nelis$i od té stavajici. Vramci této dpravy jsou pridana kritéria, ktera urcuji, zda
zakaznik ziskal kontrolu nad predmétnym aktivem v souladu s dohodou bill and
hold, jedna se o tyto podminky:

¢ musi byt vyznamny dtvod pro dohodu takového typu,

e produkt musi byt oddélené identifikovany jako produkt patrici zakaznikovi,
e produkt musi byt pripraven k fyzickému prevodu,

¢ jednotka nema moZnost uZivat produktu nebo predani jinému zakaznikovi.

Posledni uprava se tyka prodeje, ktery je podminén prijetim zakaznikem.
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Pred urcenim, jestli zakaznik ziskal kontrolu nad predmétnym aktivem, musi
jednotka zvazit jakoukoli akceptacni dolozku, ktera vyzaduje souhlas zakaznika
s predmétnym aktivem, a to pred povinnosti zaplatit za néj. Jednotka tedy musi
urcit okamzik, kdy je kontrola nad predmétnym aktivem skutec¢né prevedena a na
zakladé toho rozpoznat vynosy. Pokud je tedy schopna objektivné urcit, Ze pred-
métné aktivum vyhovuje podminkam akceptacni doloZzky a ta tak nebude uplatné-
na, lze vykazat vynos pii prevodu. V opacném piipadé musi pockat s vykazanim
vynosu az do doby, nez zakaznik akceptuje prijaté predmétné aktivum.

5.3 IFRS 15 — zverejnéni

IFRS 15 stanovuje explicitni poZadavky na zvefejnéni a prezentaci, které jsou
mnohem detailnéjsi, nez tomu bylo doposud podle stavajici tpravy. Veskeré poza-
davky na zvefejnéni jsou zaloZeny na stale trvajici bazi. IFRS 15 jsou zaloZeny na
predpokladu, ze ucastnikim smlouvy vznika vzdy smluvni aktivum nebo smluvni
zavazek. Standard tedy pozaduje, aby takové aktivum ¢i zavazek byl zvefejnén ve
vykaze o finan¢ni pozici.

Mohou nastat situace, kdy ma jednotka nepodminéné pravo obdrZet plnéni od
zakaznika. Takto nepodminéné pravo je dle Rad klasifikovano oddélené od smluv-
niho aktiva a musi byt zverejnéno jako pohledavka. Uzivatelé finan¢nich vykazi
musi byt tedy schopni rozlisit, zda se jedna o pohledavku nebo o smluvni aktivum.

Standard dale pozaduje, aby byly vynosy plynouci ze smluv se zakazniky pre-
zentovany oddélené od ostatnich vynost.

Hlavnim cilem téchto poZadavki tedy je zverejnéni adekvatnich informaci,
které umozni uzivateliim financnich vykazli porozumét podstaté, okamziku a nejis-
totach tykajicich se vynost a cash flow plynoucich ze smluv se zakazniky. Aby bylo
toho cile dosazeno, musi jednotka dle odst. 110 zvefejnit kvalitativni
a kvantitativni informace o:

e smlouvach se zakazniky,

e podstatnych rozhodnutich a zménach v rozhodnutich, které vznikly aplikaci
tohoto Standardu a

¢ 0 aktivech nabitych prostrednictvim nakladl na ziskani ¢i dokonceni smlouvy
se zakaznikem.

Zverejniovani v oblasti smluv se zdkazniky se tyka zejména zverejnéni rozlozeni
vynost, informaci o smluvnich aktivech a zavazcich a informaci o smluvnich po-
vinnostech dané jednotky. Pozadavky zveiejnéni rozlozeni vynost do kategorii
jsou takové, aby vynosy demonstrovaly svou podstatu, mnozZstvi, okamZik a nejis-
toty.

DalS$im pozadavky se tykaji zverejnéni salda smluv, tedy stavu smluvnich aktiv
a zavazki. Jednotka by méla zverejnit dle odst. 116:

e pocatecni a konecné zlistatky pohledavek, smluvnich aktiv a zavazka ze smluv
se zakazniky,
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e vynosy rozpoznané v daném obdobi, které byly zahrnuty ve stavu smluvnich
zavazku na zacatku obdobi,

e rozpoznané vynosy v daném obdobi ze splnénych povinnosti, které nastaly
v predchazejicim obdobi (zmény transak¢ni ceny).

Jednotka by méla poskytnout vysvétleni podstatnych zmén ve smluvnich aktivech
a zavazcich, které nastaly v pribéhu sledovaného obdobi. Priklady téchto zmén
mohou byt nasledujici:

e piimé zmény obchodnich spojenti,

e zhorsSeni smluvnich aktiv,

e zmény v pokroku prace, odhadech transak¢ni ceny a smluvni modifikace,

e zmény v casovém ramci, kdy se pravo na plnéni stava nepodminéné,

e zmény v casovém ramci, kdy je splnéna povinnost vyplyvajici ze smlouvy.

PoZzadavky na zverejnéni okolnosti tykajicich se smluvniho plnéni jsou uvedeny
v odst. 119. Jednotka by méla zverejnit zejména:

okamzik kdy jednotka typicky plni povinnosti,

e vyznamné platebni podminky,

povahu zboZi ¢i sluZeb,
e povinnosti tykajici se slev, vraceni plateb,
e typy zaruk apod.

U transakéni ceny ma jednotka zverejnit zejména mnoZstvi transakéni ceny, které
je alokované k prozatim nesplnénym povinnostem ke konci obdobi. Dale pak vy-
svétleni, kdy jednotka ocekavd, Ze toto mnoZzstvi bude obdrZeno.

Standard dale poZaduje zverejiiovat vyznamné ucetni odhady a rozhodnuti,
které urcuji transakéni cenu, jeji alokaci k plnénim a které urcuji okamzik splnéni
smluvnich povinnosti. Tyto poZadavky presahuji zdkladni poZadavky na zverejio-
vani vyznamnych rozhodnuti a icetnich odhadii podle IAS 1.

Jednotka musi zverejnit kvalitativni informace o metodach, vstupech
a predpokladech, které vyuziva v jejich pravidelnych vykazech. VSechny tyto in-
formace musi zverejnit, pokud se tykaji:

e urceni transaké¢ni ceny, kterd mimo jiné zahrnuje odhad variabilniho plnéni,
efekt Casové hodnoty penéz a méreni nepenéznich plnéni,

e posouzeni zda je odhad variabilniho plnéni nuceny,

e alokace transak¢ni ceny, vcetné odhadi samostatné prodejni ceny, slev
a dalSich specifickych ¢asti smlouvy,

e meéteni povinnosti vratek, vraceni plnéni apod.

U povinnosti plnénych v priibéhu ¢asu ma jednotka dle odst. 124 zverejnit nasledu-
jici informace:
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e metody vyuzité pro rozpoznani vynost (metody vstupd, vystupt, apod.),
e vysvétleni, pro¢ uzitd metoda poskytuje poctivy popis prevodu zboZi (sluzeb).

U aktiv vzniklych diky nadklad@im na ziskani ¢i naplnéni smlouvy jednotka zveiejni
informace, které pomohou uZivatelim porozumét, o jaké typy nakladi se jedna
a jak bude toto aktivum odpisovano.

5.4 Shrnuti

Novy standard IFRS 15 vychazi z komplexniho pristupu vykazovani vynost, které
se vztahuji ke smlouvam se zakazniky, jejichZ zachycovani bylo az doposud pied-
métem nékolika standardt a interpretaci. Cely systém je postaveny na zakladé ak-
tivné - zdvazkového pristupu a zahrnuje 5 kroki, které musi jednotka urcit pii pro-
cesu rozpoznani vynosi. Novy standard bude ucinny od 1. ledna 2017, pticemz
standard vznikl jako vysledek konvergencniho projektu mezi systémy US GAAP
a IFRS. Dle pripominek zverejnénych v podobé CL (comment letters) se oc¢ekava, Ze
nejvyraznéjsi dopady se projevi v odvétvi telekomunikaci, nemovitosti, vyvoje
softwaru a dalSich odvétvich, kterd jsou postavena na uzavirani dlouhodobych
smluv. Zaroven lze ocekavat, Ze se zméni i profil vynosii u jednotek z odvétvi, ne-
bot' jak lze pozorovat v predchazejicich kapitolach, novy standard obsahuje
problémy, které musi dané jednotky resit.

IFRS 15 oproti predchazejici ipravé miize ovlivnit ¢as vykazani vynosu, jeli-
koz je oproti stavajici upravé vice normativni. To miize ovlivnit klicové ukazatele
vykonnosti prostiednictvim ukazatel FA vychdazejicich ze zisku. Aby mohly jed-
notky aplikovat novy standard, budou muset ve vétSiné pripadi zménit své dosa-
vadni GcCetni procesy. Jedna se totiZ o celkovou zménu piistupu, at’ uz ve stanovo-
vani transak¢ni ceny, tak v povinnosti zverejiiovani, ktera je daleko rozsahlejsi, nez
tomu bylo doposud.

Velkou zménou je rozliSovani, jestli by mély byt vynosy vykazany v pribéhu
¢asu nebo v urcitém case. IRS 15 v tomto sméru zavadi aplné novy piistup pro roz-
liSeni téchto dvou zplisobd. Nové pozadavky mohou mit naptiklad vliv na vyrobce
produktt, které jsou vyrobeny piimo pro urcitého prodejce a nemohou byt vyuZzity
jinym zakaznikem, za predpokladu, Ze ma vyrobce narok na thradu vyrobenych
vyrobki. U takovych jednotek se muze stat, Zze i kdyz vykazovaly drive vynosy
v urcitém okamziku, budou nyni povinny vykazovat vynosy v pribéhu casu. Jde
napiiklad o vyrobu produktu urc¢eného na zakazku pro konkrétniho zakaznika,
pokud tato vyroba presahuje jedno ucetni obdobi. Za stavajici apravy by se vynos
vykazal az po dokonceni vyrobku, dle nové upravy vSak za podminek, Ze ma jed-
notka narok na uhradu vyrobenych vyrobkd, bude vynos vykazovan v pribéhu
casu.

Nové pozadavky se také vztahuji na variabilni plnéni a nejisté vynosy, jako
jsou riizné slevy, kredity a pobidky. Vlivem téchto pozadavki je takové protiplnéni
zahrnuto do transakeni ceny pouze, pokud je vysoce pravdépodobné, Ze se vySe
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vynost v budoucnosti nezméni, a to i v dlisledku nasledného pirehodnoceni. Tento
pristup se od stavajici apravy lisi. S timto také Uzce souvisi uctovani o zarukach.
Podle nového standardu mohou nastat 2 typy zaruk a pro jejich urceni bude muset
Ucetni jednotka zvazit veskeré faktory. To se dotkne predevSim maloobchodnich,
velkoobchodnich a distribuc¢nich odvétvi, kde zaruky bézné obsahuji oba dva typy
zaruk dohromady. V tomto pripadé budou muset jednotky rozhodnout, jak aloko-
vat transakeéni cenu k danému prvku, coZ miize vést k odliSnému tctovani, nez jak
tomu bylo doposud.

Novy standard mize také zapricinit Upravu ucetnich politiky tykajici se aloka-
ce vynosl na zboZi a sluzby, jelikoZ pozZaduje, aby byly vynosy ptirazeny ke kon-
krétnimu zboZi a sluzbé samostatné a ocenény v samostatné prodejni cené. Rezi-
dualni pristup je mozZno pouZit, ale uz pouze za velmi omezenych okolnosti. Mno-
hem detailnéjsi je také uprava nevyuZitych sluzeb (breakage), kde novy standard
obsahuje konkrétni pokyny, které se téchto sluzeb tykaji a které lze aplikovat na
veskeré vynosové transakce se zakazniky, na rozdil od stavajici dpravy, ktera ob-
sahovala pouze pokyny neuplatnénych prav, které byly v kontextu se zdkaznickymi
vérnostnimi programy. Ve srovnani se sou¢asnymi US GAAP je pak zruSen pozada-
vek na tzv. contingent revenue cap!3.

Dalsi zména oproti stavajici upravé je v dodacich podminkach. Oproti ptivod-
nimu IAS 18, kdy byl okamzZik rozpoznani vynost v okamziku pievodu rizik
a odmén, je IFRS 15 zaméreny na prevod Kontroly nad predmétem smlouvy. To se
opét miiZe projevit na nacasovani vykazani vynosd. Oproti stavajici upraveé jsou
také detailné upraveny moznosti zmén smluv, kde jednotka bude muset urcit, zda
se jedna prospektivni ¢i retrospektivni tpravu vynosi. Nové a rozsahlejsi pokyny
se tykaji také dopadu ¢asové hodnoty penéz, kde jednotka bude muset urcit, zda se
jedna o vyznamnou finan¢ni komponentu, a pak ji také actovat oddélené do vyno-
su.

Kromé zmén v uctovani vynosi, standard také zavadi speciadlni pozadavky pro
kapitalizaci nakladd, které nejsou zahrnuty do plsobnosti jinych standard.
V tomto pripadé standard rozliSuje mezi naklady na ziskani smlouvy (provize)
a naklady, které souvisi s plnénim smlouvy. To ovlivni zejména odvétvi spotiebni-
ho zbozi, kde vznikaji vysoké naklady, které souvisi se ziskavanim zakazniki, jako
jsou pravé provize z prodeje, které jsou vyplaceny pouze v pripadé uzavieni
smlouvy. Tyto naklady budou muset jednotky kapitalizovat, cozZ bude mit dopad na
provozni vysledek hospodareni. Tyto kapitalizované naklady pak budou muset byt
amortizovany, priCemz si jednotky budou muset urcit zaklad pro amortizaci dle
vlastniho uvazeni, a to i véetné ¢asového obdobi, coz muZe vést k nesrovnatelnosti
mezi stejnymi subjekty.

[ pres vyrazné zmény byl vSak uZzivatelim a ucetnim jednotkdm poskytnut
prostor pro pripravu a piipadné pripominky prostifednictvim ED (2010) a R-ED
(2011). R-ED uZ se velmi podobal finalnimu standardu, ktery byl vydan v kvétnu

13 Jedna se o zpisob vykazovani vynost, ktery odvozen od vyse prijatych plateb. Vynos pak s témito
platbami koresponduje. Tento zplisob vykazovani je pouzit v kapitole 6.1.
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2014, presto vSak i zde Ize nalézt drobné zmény, které vykazovani vynosu ovlivni.
Prvni Upravou je plnéni povinnosti v priibéhu casu, kde novy standard objasnuje
aplikaci kazdého kritéria pro urceni, jestli se pravé o takové plnéni jedna. Dale také
vysvétluje, kdy se jedna o aktivum s alternativnim vyuZitim a udava faktorky, které
urcuji, zda ma jednotka pravo na obdrZeni platby.

Dale konkretizuje upravu, kdy jsou zboZi a sluZby povazovany za odliSitelné.
Urcuje ukazatele, které pomiiZou zvazit, jestli je sjednané zbozi Ci sluzba odliSitelna
v kontextu s dal$im plnénim ve smlouvé. Nasledné novy standard specifikuje pod-
minky, podle kterych opakované prevody odliSitelného zboZi ¢i sluzeb mohou byt
Uuctovany jako samostatné plnéni, zaroven jsou k této problematice uvedeny ilu-
strativni priklady.

Dalsi pozménéna uUprava se tyka zakaznického kreditniho rizika. Aby se za-
branilo zmatku v prezentaci vynosu v Cisté ¢i hrubé vysi z rozpoznané ztraty, zahr-
nuji [FRS 15 poZadavky zverejnit tyto ztraty vztahujici se ke smlouvam se zakazni-
Ky. Zaroven zahrnuly pozadavek na tzv. vybérovy prah. Dle kterého musi byt prav-
dépodobné, Ze jednotka obdrZi plnéni od zakaznika. Tim se ponékud zptisnuje
Uprava, ktera byla uvedena v R-ED(2011), kde zakaznické kreditni riziko nebylo
zohlednéno viibec.

Splnéni prisnéjSich podminek novy standard poZaduje u variabilnich plnéni,
kde je urcité omezeni pro odhady. Zde zavadi dva nové pojmy a to, pravdépodob-
nost a diileZitost (likelihood and magnitude), na zakladé kterych pak musi jednotka
zvazit veskeré mozné dodatecné zmény. Dale musi odhad splnit poZadavek vysoké
pravdépodobnosti, ktery nahradil poZadavek preméreného ujiSténi. Konkrétné;jsi
Uprava se tyka také casové hodnoty penéz, kde novy standard primo uvadi, Ze jed-
notka musi uvaZovat o takové upravé, jakmile jedna ze stran smlouvy obdrZi pod-
statny piinos z financovani, dale pak zahrnuje ukazatele, které objasiuji, kdy na
zakladé urcitych platebnich podminek nevznika podstatna finan¢ni komponenta.

Velkou zménu prodélaly licence. Kde se plivodni autorské honorare (royal-
ties) pfejmenovali na licence z duSevniho vlastnictvi (intellectual property). Stan-
dard udava zasadni rozliSeni, kdy se jedna o neodliSitelnou licenci, z niZ ma byt
vynos vykazan v urcity okamzik. A kdy se jedna o odliSitelnou licenci, kde mtliZe byt
vynos vykazan jak v urCity okamzik, tak ale také v priibéhu casu. Zalezi na povaze
dané licence, ktera je rozliSovana jako pravo k pristupu nebo pravo k uzivani. Dale
pak IFRS 15 pozaduje rozpoznani vynosl z takové licence v dobu prodeje nebo
vyuziti nebo v dobu, kdy jednotka prevedla licenci, a to v ten okamZik, ktery nasta-
ne pozdéji.

Poslednim zasadnim rozdilem je zruSeni Upravy tykajici se obtiZnych (one-
rous) plnéni. Tato aprava byla na zakladé R-ED (2011) pfedmétem rozsahlé kritiky
a v upravé, v jaké byla predloZena by zptisobila vice problémt nez uZzitku. Proto se
ji Rady rozhodly odstranit s komentarem, Ze ostatni pozadavky na vykazovani vy-
nosd vramci IFRS 15 jsou dostacujici, a Ze se tedy bez dpravy této problematiky
obejdou. Co se tyka zverejnéni tak IFRS 15 dopliiuje, Ze naroky na zverejnéni by
nemély presahovat piinosy.
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V R-ED je uveden poZadavek na retrospektivni aplikaci nového standardu. Ten
tuto aplikaci konkretizuje a dava jednotce k vybéru metody retrospektivni aplika-
ce. Prvni metoda je retrospektivni aplikace do daného obdobi dle IAS 8. Druhou
metodou je retrospektivni aplikace s kumulativnhim efektem prvné aplikovaného
IFRS 15 do jiZ vykazaného kapitalu. Takto aplikovana metoda musi byt doplnéna
o dodatetné poZadavky na zverejnéni.
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6 Dopady do vybranych odvétvi

Nové vydany standard IFRS 15 nahradi stavajici Upravu vykazovani vynosi ve
dvou nejvétsich svétovych systémech, a to v IFRS a US GAAP. Tyto systémy byly
doposud nejednotné, a proto se Rady rozhodly sjednotit stavajici vykazovani vyno-
st do komplexniho standardu. Hlavnimi dtivody bylo to, Ze vykazovani vynost dle
IFRS obsahovalo Siroce obsahlé principy, které ve své podstaté zavisely na rozhod-
nuti danych jednotek, a tak se mohlo stat, Ze stejné transakce byly u rtiznych jedno-
tek vykazovany odliSné. Nékteré spolecnosti dokonce stavély své IFRS politiky na
zakladech pravidel platnych pro US GAAP, ktery je na rozdil od IFRS velmi detailni,
nebot obsahuje velké mnozstvi Upravy pro vykazovani vynosi v zavislosti na obo-
ru ¢innosti.

Jak je uvedeno v kapitole €. 5, ktera se zabyva detailni deskripci nového stan-
dardu, je IFRS 15 zaloZen na principu pétistupniového modelu, ktery méni dosa-
vadni zplisoby rozpoznani a vykazani vynost. Na zakladé studia tzv. Comment Let-
ters!* a odbornych publikaci velkych poradenskych spolecnosti 1ze konstatovat, Ze
spolecnosti v nékterych odvétvich budou novym standardem ovlivnény mnohem
vice nez ostatni. Jedna se zejména o spolec¢nosti plisobici v odvétvi:

o telekomunikaci,

e vystavby a prodeje nemovitosti,

e maloobchoduy,

o IT,

e poskytovani sluZeb, kde jsou béZné podminéné odmény, apod.

Prvnim dvéma zminénym odvétvim se budou vénovat nasledujici podkapitoly, kde
budou dopady zmén v pravidlech pro vykazovani vynosii predstaveny na praktic-
kych prikladech.

6.1 Odvétvi telekomunikaci

Toto odvétvi bylo autorem vybrano na zakladé odbornych publikaci velkych pora-
denskych spole¢nosti, a na zakladé moZnych dopadi, které ve své Diplomové praci
uvedl Ing. Bocek. Ten predstavil mozné dopady do odvétvi telekomunikaci v dobé,
kdy byl vydan R-ED (2011) a findlni verze standardu tak nebyla znama.

Ackoliv vétSina respondentli snovym navrhem standardu souhlasila
a pozadovala spiSe komentare a drobnéjsi formalni upravy, byly to pravé spolec-
nosti zodvétvi telekomunikaci, které se proti novému navrhu ohradily
a pozadovaly zménu pravidel nebo alespon udéleni vyjimky. Tyto spolecnosti se
vyjadrily k ndvrhu prostrednictvim Comment Letters, a to zejména v CL 95, 119,
159, 215, 225 273. Kde se spolecnosti jako Vodafone Group PLC, Telefonica,

14 Dopisy psané zainteresovanymi subjekty v ramci pripominkového fizeni.
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Deutsche Telecom, atd. kritizovaly novy navrh standardu. Jejich kritika se tykala
zejména kroku 2 a 4, tedy identifikovani povinnosti plnéni a nasledné alokace
transakcni ceny.

V uvodu této kapitoly je uvedeno, Ze nékteré subjekty vykazujici dle IFRS tvori
své systémy na zakladé pravidel pirevzatych z US GAAP. To je pravé pripad vétSiny
telekomunikac¢nich spolecnosti, nebot IAS 18 neposkytoval Zadny konkrétni apli-
kacni fad jak alokovat vynosy mezi zboZi a sluzby, které jsou poskytovany zaroven.
Jedna se o typicky priklad smluv telekomunikacnich spolecnosti se zakazniky. Kdy
v ramci podepsané smlouvy na dobu urcitou je zakaznikovi nabidnut pristroj (mo-
bilni telefon, wifi router, apod.) za zvyhodnénou cenu nebo dokonce zdarma,
v takovém pripadé by byly vynosy z takto prevedeného zboZi nulové.

Avsak béhem dlouhodobé praxe se vétSina téchto spolecnosti vyuzivajici IFRS
rozhodla vykazovat vynosy podle pravidel US GAAP, které nijak stavajici dpravé
v IAS 18 neodporovaly, coZ vychazi i z KR IFRS.

Vynosy se dle US GAAP v téchto pripadech vykazovany na zakladé tzv. contin-
gent revenue cap. Jedna se o vykazani vynost, které je podminéno prijatou plat-
bou. Tedy vykazané vynosy jsou ve vysi prijaté platby.

Novy model vykazovani vynost vsak tento zplisob neumozZziiuje, transakéni
cena musi byt rozdélena na bazi relativni redlné hodnoty ke kazdému plnéni
zvlast, kazda cast plnéni tedy musi mit svou samostatnou prodejni cenu, ktera bu-
de stejna pro podobné transakce stejného typu. Tato zména ve vykazovani vynost
bude vysvétlena na nasledujicim prikladé.

Telekomunikacni spoleCnosti ¢asto nabizeji ke svému tarifu moznost nakupu mo-
bilniho pristroje za zvyhodnénou cenu. Dne 8. 4. 2015 nabizela spole¢nost T-
mobile Ceska republika moZnost ndkupu mobilniho telefonu Iphone 6 16 GB za
cenu 14 999 K¢. Aby mél zakaznik narok na takto zvyhodnény mobilni telefon, mu-
sel by podepsat dvouletou smlouvu s tarifem S nami sit nesit'15, ve kterém se za-
vazuje platit mési¢ni pausal za poskytované sluzby ve vysi 749 K¢. Lze predpokla-
dat. Lze predpokladat, Ze takovy mobilni telefon spole¢nost poftidila cca za 18 000
K¢, jeho samostatna prodejni cena se pak pohybuje v rozmezi od 19 000 K¢ aZ po
22 000 K¢. Odhadem tedy lze urcit, Ze samostatna prodejni cena je 20 500 K¢. Dale
si spole¢nosti T-Mobile CZ neudctuje zadné aktivacni poplatky. Pro zjednoduseni
neni uvazovano ani variabilni plnéni, tykajici se vyuZzivani sluZeb nad ramec pausa-
lu, které by spole¢nost musela odhadnout.

V nasledujicich tabulkach bude zobrazeno, jak by vypadalo zachyceni takové situa-
ce dle soucasné upravy IFRS a US GAAP. JelikozZ si v souc¢asné dobé spoletnost T-
Mobile, ale i ostatni spolec¢nosti na ¢eském trhu neuctuji aktivacni poplatky, neni
treba rozliSovat mezi systémy, nebot’ u¢tovani bude velmi podobné. JelikoZ se jed-
na o stavajici apravu vykazovani, nezajima nas transakcni cena, zajima nas pouze

15 Jedna se o nazev smluvniho tarifu.
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vysSe prijatych uplat. Vykazani vynost a jejich zauctovani je uvedeno v nasleduji-

cich tabulkach.
Tab. 7 Vykazané vynosy z dané smlouvy dle stavajici tpravy
Prvni den Prvni mésic Dalsi mésice
Stavajici IFRS/US
] / 14 999 749 749

GAAP

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Grant Thornton 2014

Tab. 8 Mozné zachyceni v Gcetnictvi dle stavajicich uprav
Operace Ucet Debetni strana Kreditni strana

Podpis smlouvy a | Penize 14999
prodej zboZi Vynosy za zboZi 14999
Vyskladnéni Zb,OZI 18 000

I Naklady na
pristroje . v/ 18 000

prodané zboZzi

, . Vynosy za sluzby 749

Vynoszesluzeb 5 0 1avka 749

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Grant Thornton 2015

Vynosy za dal$i mésice by pak byly v pravidelné vysi 749 K¢.

Novy standard IFRS 15 vSak kompletné tento systém vykazovani vynost meéni.

V prvni radé je potieba urcit celkovou transak¢ni cenu (TP).

TP =14 999 + 24*749 =32 975

Nasledné je nutné urcit redlnou hodnotu (samostatné prodejni cenu) pristroje

a poskytovanych sluZeb.
Realna hodnota pristroje je 20 500 K¢ a sluZeb je 17 976 K¢ za celé obdobi.

KdyzZ je znama realna hodnota pristroje a sluzeb, musi se celkova transakcni cena
alokovat k plnénim na jeji bazi.

Vynos z telefonu = (20 500 / 38 476) *32975 =17 570
Mésicni vynos za sluzby = (749 / 38 476) * 32 975 = 642




Dopady do vybranych odvétvi 73

Tab. 9 Vykazané vynosy dle IFRS 15

Prvni den Prvni meésic Dalsi mésice

IFRS 15 17 570 642 642

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Grant Thornton 2015

Takto vykazany vynos sebou prinasi také vznik smluvniho aktiva, které je postup-
né rozpousténo. Toto smluvni aktivum je rozdil mezi aktualné obdrzenou c¢astkou
a celkovym vynosem za prodej zboZi.

Tab.10  Mozné zachyceni dle IFRS 15

Operace Ucet Debetni strana Kreditni strana
Podpis smlouvy a Pt?m’ze vy 14999
prodej zbozi Vynos za zboZi 17570
Smluvni aktivum 2571
Zbozi 18 000
Vyskladnéni zbozi Naklad}f _ m 18 000
prodané zboZzi
Pohledavka 749
Vynos ze sluzeb Vynos ze sluzby 642
Smluvni aktivum 107

Zdroj: Vlastni prace na zakladé Grant Thornton 2015

Z vyse uvedenych tabulek je viditelnd zména ve vykazovani vynost, které sebou
novy standard IFRS 15 pfinese. Pro vétsi prehlednost si Ize také predstavit to, Ze
by mobilni telefon byl dan zakaznikovi zdarma. Pak by na zdkladé stavajici Gpravy
byly vykazany pouze vynosy z poskytovanych sluzeb, kdeZto dle IFRS 15, by bylo
vykazani totozné z predchazejici tabulkou, jen by se zménily hodnoty transakéni
ceny a vySe vykazanych vynost piipadajicich ke zbozi a sluzbam.

Tato zména piinese vyssi vykazovani vynosii na poc¢atku kontraktii a bude mit
negativni vliv na ukazatel ARPU, ktery je uveden ve vykazech telekomunikac¢nich
spolec¢nosti. Vliv na ukazatel ARPU je graficky zobrazen v nasledujicim obrazku.
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Obr. 1 Graf vyvoje ukazatele ARPU

Novy standard tedy méni celkovy profil vykazovanych vynost. To mizZe vyvolat
u investort dojem, Ze se situace v dané jednotce zménila k horSimu. Proto je nutné
veSkeré zmény a dopady zverejiiovat, aby uZivatelé finan¢nich vykazi spravné
témto zménam porozuméli.

Na predchozim prikladé realné dostupné smlouvy byl demonstrovan vliv alo-
kace transakéni ceny k jednotlivym plnénim na vykazovani vynost v case a s tim
souvisejici ukazatel ARPU. Kromé alokace transakcni ceny miiZe finan¢ni vykaznic-
tvi telekomunikacnich spolec¢nosti také ovlivnit zptsob ziskavani klientti. Na tuto
problematiku upozornili zastupci spolecnosti Vodafone Group PLC v CL 273. Zde
upozornil, Ze primo jejich spolecnost, ale i také dalsi spolecnosti tohoto odvétvi
ziskavaji své zadkazniky bud’ pfimou nebo nepifimou cestou. Jedna se bud’ o prodej
smluv v kamenném obchodé, kde jsou zdkaznici lakani na nabidky zvyhodnénych
cen zafizeni k vybranym tarifim (viz. predchozi piiklad) nebo jsou smlouvy pro-
davany prostiednictvim zprostiedkovatelli, kterym Vodafone Group PLC vyplaci
provize z prodeje.

Dle jejich nazoru novy standard IFRS 15 ovlivni kli¢ovy ukazatel financ¢nich
vykazi, kterym je EBITDA a dale také klicovy ukazatel pro toto odvétvi, kterym
jsou vynosy ze sluzeb. Tyto ukazatelé se budou lisit v zavislosti na zptisobu ziskani
zakaznika, ackoliv pijde formalné o totozné smlouvy. Vliv zplisobu ziskavani za-
kaznik je vysvétlen v nasledujicim prikladé.

Pro ucely tohoto prikladu lze pouzit stejnou smlouvu a podminky z prikladu
predchazejiciho. Jen je nutné jej doplnit o nasledujici podminky. Pokud zakaznik
podepiSe smlouvu v kamenném obchodé, ma moznost zakoupeni zlevnéného pfri-
stroje. Pokud podepiSe smlouvu prostiednictvim zprostiedkovatele, vyplaci spo-
leCnost zprostredkovateli provizi, ktera miize zprostredkovatel vyuzit také

V7oV

k ndkupu ptistroje nebo jiného zbozi ¢i podptrnych sluzeb. Hodnota provize zavisi
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na velikosti tarifu, na ktery je uzaviena smlouva. V tomto pripadé se velikost pro-
vize stanovi na 3 000 K¢ za uzavienou smlouvu. Pro zjednoduseni budou hodnoty
predchazejiciho prikladu zaokrouhleny na celé stokoruny.

V tabulce ¢. 12 jsou uvedeny vypoctené hodnoty ukazatelii Vynosy ze sluzeb
a EBITDA za vyuZziti stavajicich pravidel vykazovani.

Tab.11  Ukazatel EBITDA za pouZziti stavajicich predpist

Prodej primym kanalem Prodej nepirimym Kanalem
Ukazatel | Okamzik | Konec Okamzik | Konec
- , Celkem . Celkem
prodeje | obdobi prodeje roku
Vynosy
z prodeje 15000 15000
pristroje
Vynosy ze 18000 | 18000 18000 | 18000
sluZeb
Celkové | 15000 | 18000 | 33000 18000 | 18000
Vynosy
Naklady
na | 18000 18 000
prodané
zbozi
Vyplacena
. 3000 3000
provize
EBITDA 15000 15000

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Vodafone Group PLC (2012)

Dle stavajici upravy se tedy nijak neprojevi zplisob prodeje, jelikoZ nebyla povin-
nost amortizovat naklady (provize) na ziskani kontraktu. Jelikoz se jedna
o smlouvu na 24 mésict, je dle IFRS 15 nutné naklady na ziskani smlouvy (provize)
kapitalizovat, a po té je postupné amortizovat, coz se projevi pravé na ukazateli
EBITDA, ktery je o amortizace ocistény. Vysledné hodnoty po aplikaci nového
standardu jsou uvedeny v tabulce ¢. 13.
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Tab.12  Ukazatel EBITDA pfii pouziti IFRS 15

Prodej primym kanalem Prodej nepiimym kanalem
Ukazatel | Okamzik | Konec Celkem Okamzik | Konec Celkem
prodeje | obdobi prodeje | obdobi

Vynosy 17 600 17 600
z prodeje
pristroje
Vynosy ze 15400 15400 18 000 18 000
sluzeb
Vynosy 17 600 15 400 33000 18 000
celkem
Néaklady na | 18000 18 000
prodané
zboZi
EBITDA 15 000 18 000
Amortizace 3000 3000
Cisty vynos 15 000 15 000

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé Vodafone Group PLC (2012)
Pro srovnatelnost idajii jsou vypoctené ukazatele uvedeny v tabulce ¢. 14.

Tab. 13  Rozdily v ukazateli EBITDA a vynost ze sluzeb

Ukazatel Stavajici uprava IFRS 15
Primy k. Nepriimy k. Primy k. Neprimy k.
EBITDA 15 000 15 000 15 000 18 000
Vynosy ze sluzeb 18 000 18 000 15400 18 000

Zdroj: Vlastni zpracovani

Z tabulky ¢. 13 je tedy viditelné, jak se projevi zména metodiky pro vykazovani vy-
nosu dle IFRS 15 oproti stavajici dpravé. Kromé alokace transakéni ceny, ktera byla
feSena predchazejicim prikladem a ktera ma vliv na profil a vysi vykazovanych
vynost, ovliviiuje také vykazovani vynost a ukazatele finan¢ni analyzy i zpiisob
ziskavani zadkaznikd.

JelikoZ je EBITDA jednim zhlavnich méritek pro hodnoceni spolecnosti
a investory je povazovan za dilezity ukazatel, bude opét nutné, aby telekomuni-
kacni spolecCnosti zverejnili, ¢im byl piripadny rist tohoto ukazatele zptsoben, po-
kud se bude jednat o riist z divodu neprimého prodeje. Uzivatelé financ¢nich vyka-
zU by si totiZ tento rist mohli vyloZit Spatnym zplisobem a jejich chovani by mohlo
byt ovlivnéno na zakladé nerelevantnich informaci.

V této upravé se IFRS 15 nijak neliSi od svého pracovniho navrhu R-ED
(2011), proti kterému se pravé telekomunikacni spole¢nosti ohradily zejména
z dlivodd uvedenych vyse. Spolecnosti argumentovaly tim, Ze je velmi obtizné sta-
novit samostatné prodejni cenu zarizeni pro kazdou smlouvu, jelikoZ pocet zakaz-
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nikd je velmi rozsahly a takovy zptlisob by pak byl velmi nakladny. Dale upozormo-
valy na problém s odhadem variabilniho plnéni, které se tyka vyuzivani sluZeb nad
ramec pausalu. V téchto pripadech je opét velmi sloZité odhadnout u kazdé smlou-
vy pravdépodobné vyuziti sluZeb nad limit pausalu. Spolec¢nosti pak také zminuji
vysokou nadkladnost implementace nového standardu z divodu kompletni zmény
ucetnich zptlisobi a jejich zavedeni do systému spolecnosti. A potiebu dostatecné-
ho ¢asu pro tuto implementaci.

Telekomunikalni spolecnosti tedy chtély, aby Rady pozménily metodiku pro
vykazovani vynostli ze smluv se zakazniky nebo aby alespon udélily vyjimku spo-
le¢nostem z tohoto odvétvi a ponechaly tak zptlisob vykazovani dle ptivodniho sys-
tému. Rady tyto pripominky vzaly v ivahu, avsak jejich vyjadreni bylo pro teleko-
munikacni spolecnosti negativni. Vyjadfeni Rad k pripominkdam telekomunika¢nich
spolecnosti je uvedeno v Basis for Conclusions, konkrétné v odstavcich BC 287 az
293. Jednim z hlavnich odpovédi bylo, Ze nevidi diivod pro udéleni vyjimky, nebot
neshledavaji smlouvy poskytované telekomunika¢nimi spole¢nostmi odliSnymi
oproti ostatnim smlouvam se zakazniky, na zakladé kterych jsou prevadény tzv.
bali¢ky zbozi a sluzeb. Dale pak nabizeji moznost pro zjednoduseni odhadt na za-
kladé tzv. portfoliovych technik, kde neni tieba stanovit samostatné prodejni cenu
pro kazdou smlouvu, nybrz je moZnost stanovit ji pro skupinu smluv podobnych.

Odmitnuti vykazovani vynosii dle contingent revenue cap pak rady odlivodni-
ly zejména tak, Ze mnoZstvi alokovanych vynost, které se rovna prijatym pro-
stfedkiim odporuje hlavnimu principu IFRS 15. Pokud by takovy zptsob vykazo-
vani povolily, mohlo by se to negativné projevit v ostatnich odvétvich, jako je napf.
stavebnictvi, kde by tento zpisob vykazani vynost mohl vést k odkladu jejich vy-
kazani. Dale pak Rady udavaji, Ze v mnoha smlouvach, které byly drive vykazovany
dle contingent revenue cap, nebylo mnoZstvi plnéni alokovaného k predmétu
smlouvy podminéné (coZ je podminka pro contingent revenue cap), jelikoZ
v ptripadé kdy zakaznik zrusil smlouvu, byl stejné za predmét smlouvy povinny
zaplatit. Jednalo se napftiklad o smlouvy, v ramci kterych mél zakaznik pravo na
levnéjsi pristroj, pricemz pokud smlouvu vypovédél, musel zaplatit rusici poplatky,
které se shodovaly s hodnotou daného pftistroje.

Rady se tedy rozhodly pripominkam nevyhovét a vydaly novy standard IFRS
15 svédomim, Ze bude mit pomérné rozsdhly dopad na vykazovani vynost
v odvétvi telekomunikaci. Dopad zmén byl predstaven v této kapitole.

6.2 Odvétvi stavebnictvi

V podkapitole 6.1 byl demonstrovan zejména vliv identifikace plnéni a nasledné
alokace transaké¢ni ceny. Na odvétvi stavebnictvi vSak maji nejvétsi dopad zejména
kroky 3 a 5. Tedy urceni transakcni ceny a okamzik rozpoznani vynost. Jak jiz bylo
uvedeno, novy standard IFRS 15 je zaloZen zejména na odhadech, které bude mu-
set dotCena jednotka provadét. V ramci transakeni ceny se to tyka zejména urceni,
zda se jedna o podstatny komponent financovani a vyuziti tak nastroje diskonto-
vani. Dale pak odhady riiznych nejistych plnéni apod. Na zakladé studia nékolika
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stavebnich smluv vSak lze konstatovat, Ze tyto smlouvy jsou velmi detailné tvorené
a odhad transaké¢ni ceny pak nebude predstavovat velky problém. Jedinym vyraz-
néjSim problémem by mohlo byt urCeni implicitni urokové miry potrebné
k diskontovani.

Mnohem vétSi komplikace vSak mohou, dle autorova zkoumani odbornych
publikaci a prislusnych Comment letters, zptlisobit nové pozadavky na urceni oka-
mziku vykazani vynost. Jedna se o urceni, zda budou vynosy vykazany v pribéhu
ajasné dana pravidla nez stavajici uprava. MliZe se tedy stat, Ze spoleCnosti, které
doposud vykazovaly vynosy v priibéhu ¢asu, tato Uprava postihne a budou muset
vykazat vynos az pri dokonceni smlouvy. VySe vykazanych vynosa pak ovlivni je-
jich finan¢ni vykazy. VSe zavisi zejména na znéni stavebni smlouvy, jejiz detailni
analyzou a piipadnou zménou se budou muset dotéené spolecnosti zabyvat.

Dle stavajici upravy US GAAP se vynosy ze smluv o vystavbé nemovitosti vy-
kazuji bud’ na zakladé metody procenta dokonceni nebo metody dokoncené
smlouvy. VSe zaleZi na podminkach, které jsou zminény ve 2. kapitole. V praxi v§ak
dochazi k vykazovani vynosi na zakladé metody dokoncené smlouvy jen zridka,
nebot’ stavebni spolec¢nosti jsou schopny odhadnout piredpoklddané naklady a vy-
nosy. Dle standardu IAS 11 jsou vynosy z takovych to smluv vykazovany prostred-
nictvim metody procenta dokonceni (podobné jako US GAAP) a nebo metody nulo-
vého zisku. V praxi je opét ¢etnéjsi metoda procenta dokonceni. Soucasné stavebni
smlouvy totiZ obsahuji bud’ fixni cenu nebo % prirazku k nakladim, na zakladé
kterych lze uskutecnit spolehlivé odhady. V soucasné praxi se tak vynosy z téchto
smluv vykazovali v pribéhu Casu a lisily se pouze ve své vysi, ktera byla ovlivnéna
zvolenou metodou jejich odhadu. Tyto rozdily vSak dle nazori odborné veiejnosti
nepredstavovaly velké vykyvy ve vykazovani vynosi v pribéhu obdobi.

Toto vSak miize zménit nové navrhovana uprava, jelikoZ obsahuje pevné sta-
novena pravidla pro subjekty, kdy 1ze vynosy vykazat v priibéhu ¢asu a kdy naopak
nikoliv. Tyto podminky jsou uvedeny v podkapitole 5.1.5. Nasledujici ¢ast prace se
bude vénovat podmince, kdy je tvoireno aktivum, které nema alternativni vyu-
Ziti a soucasné ma jednotka pravo na protiplnéni za dokoncené prace. Pridani
logického operatoru a soucasné, miize zpusobit zmény ve vykazovani vynost. Jak
se vyjadrily subjekty tohoto odvétvi, mlize se Casto stat, Ze spolecnosti budou
schopny splnit pouze jednu ¢ast podminky, ale druhou nikoliv, coZ bude znamenat
vykazani vynosu v konkrétni okamzik (tedy po dokonceni smlouvy), presto Ze do-
posud vykazovaly vynosy v priibéhu casu.

Tato situace bude demonstrovana na konkrétni stavebni smlouvé. Nahlédnuti
do této smlouvy a moZznost jejitho zpracovani pro ucely této diplomové prace auto-
rovi poskytl zaméstnanec brnénské stavebni spoleCnosti. JelikoZ se jedna o realnou
smlouvu, nepreji si zastupci, aby byla zvefejnéna jakdkoliv data, ktera by mohla
identifikovat projekt a investory (zakazniky). Nazev projektu a investori tedy ne-
budou jmenovani, 1ze pouze sdélit, Ze se jedna o realnou smlouvu o vystavbé byto-
vého komplexu v méstské ¢asti Prahy 9.
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Pro zjednoduSeni bude abstrahovano od ¢asové hodnoty penéz, dale pak od detail-
niho popisu jednotlivych nakladovych poloZek, nebot pro tcely této prace a tohoto
piikladu nejsou dtilezité.

Shrnuti smlouvy:

Jedna se o smlouvu o zhotoveni dila mezi brnénskou stavebni spolec¢nosti
a investorem A a B. Spole¢nost o smlouvé uctuje jako o celku, i kdyZ je uzaviena se
dvéma investory. Jedna se o vystavbu bytového komplexu v oblasti Prahy 9, kde
celkova stavba bude mit tvar pismene L. Za celkovou vystavbu je udana fixni cena,
a to 283 mil. K¢. Z této ¢astky bude hradit investor A 209 402 000 K¢ a investor B
73580 000 K¢ Smluvni ujednani je nasledujici. Jakékoliv dodatecné prace (vice-
prace) nad rdmec smlouvy budou predmétem dodatku ke smlouvé, a povazovany
tedy za smlouvu dalsi. Kazdy prvek vybaveni ¢i material, ktery ma byt vclenén do
dila (pripadajiciho investorovi A) se stava vlastnictvim investora A, a to kdyz se
tento prvek stane soucasti dila nebo jakmile je zhotovitel opravnén k uhrazeni
predmétného prvku, a to v okamzik ktery nastane drive. Investor A bude hradit
faktury za pribézné provedené prace, ze kterych si bude ponechavat 10 % castky
jako zadrzné, pro pripadné nesplnéni podminek zhotovitelem. Investor A nemtiZe
odstoupit od smlouvy bez dlivodu, které smlouva stanovuje, pokud tak ucini, musi
uhradit zhotoviteli veskeré vzniklé naklady a s tim spojeny zisk, ktery by mu v této
fazi projektu naleZel a prevzit stavbu jako nedokoncenou. Vlastnictvi na investora
B prechazi aZ po dokonceni celkové vystavby. Investor B zaplati na pocatku stavby
nevratnou zalohu ve vysSi 60 % celkové castky, ktera se vztahuje kjeho casti.
Smlouvu muZze kdykoliv vypovédét a zhotovitel bude mit pravo cast stavby pripa-
dajici investorovi B prodat jinému zakaznikovi, pricemz predkupni pravo bude mit
pravé investor A.16

Stavba zacala v 7. mésici roku 2012 a dokoncena s predanim byla za 27 mési-

o

Cu.

V nasledujicim piikladé je uvedeno vykazani vynosu z této zakazky na zakladé sta-
vajici upravy. Ackoliv se teoreticky jedna o 2 smlouvy s riznymi investory, IAS 11
i Topic 605 c¢ast 35 umoziuji tyto smlouvy sloucit pod jednu, jelikoZ se jedna
o jednotny komplex a celkovou marzi si spole¢nost stanovila jednotné na zakladé
dokonceni celkového bytového komplexu. To, komu se prace fakturuje, neni diile-
Zité. Pro zjednoduseni prikladu budeme uvaZovat, Ze vynosy budou vykazany na
zakladé metody procenta dokonceni. Ac¢koliv v ramci Topic 605 cast 35 je prefero-
vanéjsSi metoda urCeni procenta rozpracovanosti zaloZzena na vystupech, je
v nasledujicim prikladu pouzita metoda zaloZena na vstupech, ktera timto systé-

16 Celkova smlouva byla jesté pred zacatkem stavby modifikovana, kdy se na zakladé jednani inves-
tori rozhodli, Ze celkova stavba bude nakonec ve vlastnictvi Investora A. Smlouva tak byla nakonec
predélana jako smlouva o zhotoveni dila mezi investorem A jako objednatelem a konkrétni brnén-
skou spolec¢nosti., jako zhotovitelem. Pro ticely této prace a poukizani na zménu ve vykazovani
vynostl je vSak vhodnéjsi vyuzit plivodni znéni smlouvy. Pozn. autora.
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mem neni zakazadna. V tomto pristupu bude vyuZito metody cost to cost, kterou
umoznuji IAS 11 v ramci vyuziti metody procenta dokoncenti. Lze tedy konstatovat,
Ze na zakladé zvolenych odhadii, bude vykazani vynost dle IAS 11 a Topic 605.35
obdobné.

Celkova fixni cena = 283 000 000 K¢.

Tab.14  Celkové rozpoctované naklady na zhotoveni dila

Polozka Celkové naklady v K¢
Stavebni ¢ast - podzemni podlaZzi 63 324 968
Stavebni ¢ast - nadzemni podlazi 133 165 534
Cinnosti specialisti 50 932 252
Ostatni ndklady smlouvy 7 532 200
Celkem 254 954 954

Zdroj: Vlastni prace

Celkovou fixni cenu vSak nelze povazovat za sumu vynost, ty museji byt ponizeny
o zadrzné, které se vztahuje kinvestorovi A. Tedy 10 % z 209 420 000, coZ je
20942 000 Kc.

Celkova suma vynost = 262 058 000 K¢.

Zadrzné bude rozpusténo do vynosd postupné po okamziku dokonceni, a to
v zavislosti na splnéni podminek, které se k nému vztahujil”.

Zbytek vynosii bude vykazovan na zakladé procenta dokon¢eni dohromady za
oba investory. I kdyZ investor B nespliiuje podminky uvedené v IFRIC 15 pro vyka-
zovani dle IAS 11, spliluje vSak predpoklady pro vykazovani metody na zakladé
procenta dokonceni, dle IFRIC 15 tak bude vykazovani stejné jako u investora A.

Tab. 15  Vykazani vynost ze zakazky dle stavajici Gpravy

Okamzik Vykazané naklady Vykazané vynosy
Konec obdobi 2012 38243 243 39308700
Konec obdobi 2013 114 729 729 117926 100
Konec obdobi 2014 101 981 982 104 823 200
Celkem 254 954 954 262 058 000

Zdroj: Vlastni zpracovani

Vynosy jsou pocitany na zdkladé metody procenta dokonceni. Kdy ke konci prvni-
ho obdobi bylo vynaloZeno 38 243 243 nakladi, coz je 15 % celkovych nakladi,
takto byly celkové vynosy pocitany v jednotlivych letech.

17 Prvnich 5 % je rozpusténo v nasledujicich 3 mésicich po dokonceni a predani stavby. Zbylych 5 %
zadrzného je rovnomeérné rozpousténo v nasledujicich 5 letech.
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Na zakladé nové upravy v ramci standardu IFRS 15 jiz takové vykazani nebu-
de moZné. JelikoZ investor B nespliiuje podminku pro vykazani vynost v pribéhu
Casu, protoZe spole¢nost nema narok na platby za aktualné dokoncené prace, drzi
pouze nevratnou kauci, kterd s danymi ukony nekoresponduje, navic ma pravo
v pripadé nezajmu investora B ¢ast komplexu prodat.

Vynosy se tedy musi rozdélit zvlast mezi jednotlivé ¢asti smlouvy, na zakladé
stupné rozpracovanosti. Opét bude uvazovano, Ze nejlepsi vypovidaci hodnotu, ma
metoda odhadu zaloZena na vstupech. Tedy metoda obdobna stavajici metodé cost
to cost. Navic je predpokladano, Ze se jedna pouze o naklady souvisejici se smlou-
vou, z nichz jsou vylouceny naklady na promarnény material apod., které se dle
IFRS 15 musi z metod zaloZenych na vstupech vyloucit.

Vynos pripadajici na investora A = 188 478 000 K¢

Vynos pripadajici na investora B= 73 580 000 K¢

Tab.16  Vykazani vynost ze zakazky dle IFRS 15

Y . Vynosy
Okamzik Naklady Investor A Investor B Celkem
I;gi‘gc obdobi | 30543243 28271 700 0 28271700
ggilgc obdobi | 1, 799729 84 815 100 0 84 815 100
ggﬁc obdobi | ;41 981 982 75391200 | 73580000 | 148971200
Celkem 254954954 | 188478000 | 73580000 | 262058000

Zdroj: Vlastni prace

Na vySe uvedeném priikladu je demonstrovan vliv podminek uvedenych ve staveb-
ni smlouvé, které by dle stavajici upravy nevyzadovaly Zddnou zménu ve vykazo-
vani vynosi, ale apravy nové se vySe vynost v jednotlivych letech zméni. JelikoZ se
z vynosu pocitaji témér veskeré diilezité ukazatele financ¢ni analyzy, budou taktéz
ovlivnény, zejména pak rtizné druhy rentabilit, a ukazatele zaloZené na zisku, jako
je EBIT, EBITDA apod. Zména ukazatele EBITDA je pro vétsi prehlednost zobraze-
na v nasledujici tabulce a obrazku.
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Tab.17  Vliv zmény metodiky na EBITDA

Ukazatel 2012 2013 2014
EBITDA (stavajici iprava) 1065 457 3196371 2841218
EBITDA (IFRS 15) -9 971 543 -29914 629 46989 218
Zdroj: Vlastn{ prace
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Obr. 2 Graf vyvoje ukazatele EBITDA

Ve vyse uvedené tabulce a grafu je jasné viditelna, jak aplikace novych pravidel
ovlivni finan¢ni ukazatel EBITDA u dotcenych spole¢nosti. Ty tedy budou muset
peclivé projit podminky stanovené ve smlouvach a preklasifikovat je. Nebo budou
muset v priloze zverejiiovat relevantni informace o vypoctech riznych ukazateld
a vysi vynost, jejichZ vykazani je odloZeno z vySe zminéného dlivodu.

Obdobna situace mize nastat i z druhého thlu pohledu. Kdy spolecnosti diive
vykazovaly vynosy az po dokonceni smlouvy, ale dle nové Upravy budou povinny
vykazat vynosy v pribéhu Casu.

6.3 Shrnuti a diskuze

Vroce 2010 byl vydan prvni pracovni navrh nového standardu ED (2010), ktery
mél sjednotit vykazovani vynosti ve dvou nejvétsich svétovych systémech US GAAP
a IFRS. K tomu to navrhu se vyjadrilo mnoho respondentl takovym zplisobem, Ze



Dopady do vybranych odvétvi 83

se Rady radéji rozhodly navrh stdhnout a prepracovat. Proto v listopadu 2011 vy-
daly novy R-ED. Ten byl opét podroben pripominkovému rizeni. Tento navrh uz
byl podporovan vétSinou respondentii, avSak zde stdle byly subjekty, které
s navrhem nesouhlasily a zZadaly jeho prepracovani nebo alespon udéleni vyjimky
pro své odvétvi. Cekalo se tedy, jak se Rady zachovaji. Jejich vyjadteni pak piislo
v kvétnu 2014, kdy usoudily, Ze pripominky nejsou tak zavazné, aby bylo nutné
navrh opét predélavat. Proto vydaly novy standard IFRS 15 - Vynosy ze smluv se
zakazniky. Tento standard se stava uc¢innym od 1. ledna 2017.

Tento standard témér odpovida svému pracovnimu navrhu R-ED (2011).
Rozdily mezi témito standardy jsou minimalni, ackoliv se oCekavaly na zakladé
ohlasu nékterych dotcenych subjektl (zejména z oblasti telekomunikaci) zmény.
Veskeré rozdily mezi R-ED (2011) a IFRS 15 jsou popsany v kapitole 5. Nejpod-
statnéjSimi zménami jsou Upravy tykajici se licenci a nevyhodného plnéni.
V ostatnich pripadech doSlo spiSe jen kformalni ¢i zpresiujici dpravé nebo
o pridani vysvétleni v podobé praktickych piikladii a aplika¢niho Fadu, sviij postup
pak Rady obhajuji v Basis for Conclusions, které tvori prvni prilohu nového stan-
dardu IFRS 15.

Témér veskeré okruhy, se kterymi dotéené subjekty v ramci R-ED (2011) ne-
souhlasily, byly pozménény (nevyhodna plnéni, licence), aZ na jeden zasadni, a tim
byl nesouhlas s alokaci transakcni ceny a vykazani vynosa pro telekomunikaéni
spolecnosti. Tento problém je feSen v podkapitole 6.1. Na redlné smlouvé teleko-
munikacni spolec¢nosti je predstaven dopad zmény metodiky pro vykazovani vyno-
st z obdobnych transakci. Tato zména ovlivni celkovy profil a vysi vykazovanych
vynost, coZ bude pro dotcené spolecnosti znamenat zménu ve finan¢nich vyka-
zech. Zaroven pro né vznikaji poZzadavky na zménu ucetnich metodik, s ¢im souvisi
i zména dcetnich systémi a databazi. Na zdkladé nového standardu budou muset
spole¢nosti evidovat mnohem vice informaci, které budou nasledné slouzit pro
budouci odhady. Jak uvadéji telekomunikacni spolecnosti, tato aplikace pro né bu-
de velmi nakladna bez vidiny dostatecného prinosu z ni. Rady se k témto pfipo-
minkam vyjadrily ponékud stroze, de facto rekly, Ze tyto smlouvy se nijak nelisi od
ostatnich smluv, a proto neni diivod o nich uctovat jinak. Naopak doposud pouZzi-
vany systém contingent revenue cap, kdy vynosy korespondovaly s platbami, od-
poruje hlavni myslence IFRS 15.

Toto je velmi diskutabilni, vynosy by sice nemély korespondovat s platbami,
ale dle autorova nazoru, nové navrzeny model vykazovani vynosl nevyjadiuje
ekonomickou podstatu transakce. Telekomunikacnim spole¢nostem totiZ ne-
jde prodej pristrojii nybrz o poskytovani sluzeb. Na zakladé transakcni ceny tak
vynosy nebudou odpovidat podstaté ekonomické Cinnosti danych subjektl, coz
miiZe v konecném diisledku predstavovat velmi matouci informace pro uzivatele
financnich vykazi. De facto zde doslo k paradoxni situaci. Novy standard mél sjed-
notit vykazovani vynosti ve dvou nejvétSich systémech, coZ se bez pochyby
u vétSiny pripad i stalo, ale zaroven narusil fungovani systému, ktery se postupem
Casu a fungovani trhu sjednotil sdm. Na druhou stranu je vSak nutné podotknout,
ze pokud by zde byla udélena vyjimka, uz by se nejednalo o komplexni systém vy-
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kazovani vynost ze smluv se zdkazniky a spiSe by se to pribliZzovalo sou¢asnému
US GAAP, kde ke kazdému odvétvi existuji specifické standardy. V soucasné dobé
bohuzel neni mozna Zadna detailnéjSi empiricka analyza, jelikoZ standard jesté
neni ucinny a Zadné telekomunikacni spole¢nosti ho doposud neaplikovaly. Samy
Rady se vyjadtily, Ze empirické zhodnoceni dopadl aplikace nového standardu
bude moZné a také provedeno dva roky po jeho tcinnosti, tedy v roce 2019. Je tedy
moZzné, Ze standard bude jesté nakonec poupraven prislusnymi IFRIC.

DalSi diskutabilni ¢asti nového standardu je urceni, zda je vynos z plnéni vy-
kazan v priibéhu ¢asu nebo v urcity Cas. Tuto problematiku objasiiuje priklad uve-
deny v podkapitole 6.2. Hlavnim cilem nového standardu je vykazani vynosi ze
smluv se zakazniky po prevodu kontroly nad danym plnénim. CoZ je hlavni zmé-
nou oproti stavajici uprave, kde byl dilezitym ukazatelem prevod rizik spojenych
s vlastnictvim. Proto nebylo vykazani v pribéhu ¢asu v ED (2010) viibec uvaZova-
no, vynos byl vykazan v pripadé dokonceni ¢i splnéni smlouvy. Oproti tomu se
ohradily dotcené subjekty, Ze takto vykazané vynosy nebudou vykreslovat ekono-
mickou ¢innost spole¢nosti a vykazy tak nebudou podavat vérny a poctivy obraz
financ¢ni situace. Proto se Rady rozhodly do R-ED (2011) zapracovat ustanoveni,
kdy je vynos vykazovan v pribéhu casu. Toto vyvolalo opét ponékud rozsahlou
diskuzi. Pro uZivatele IFRS nova Uprava predstavuje celkem radikalni zménu, jeli-
koZ jsou nyni stanovena jasné dana pravidla, podle kterych se musi postupovat, coz
se lisi od ptivodniho modelu, zaloZeném spiSe na vlastnim uvazeni a moznosti vol-
by. Pro vykazani vynost v priibéhu ¢asu musi jednotka splnit dané podminky, viz
podkapitola 5.1.5. Dle nékterych nazorti pak toto ustanoveni odporuje celkovému
smyslu nového standardu, a to rozpoznani vynosi po pirevodu kontroly nad plné-
nim. Nejedna se tedy o jednotny model vykazovani vynosii. Tento nazor zveiejnila
Americka Asociace Uéetnich. Zatazeni tohoto ustanoveni je vsak dle autora nutné,
nebot’ by byla naruSeno vykazovani ekonomickych ¢innosti dotenych spole¢nosti.
Dale pak bylo kritizovano, Ze podminka v odstavci 35 a) je v rozporu s podminkou
35 c). Autor si takového rozporu neni védom, nebot’ obé podminky je nutno chapat
v odliSném kontextu. Podminka v odst. 35 a) se vaze zejména k poskytovanym
sluzbam a tak je nutné ji taky chapat (BC 125 - 128). Naopak podminka 35 c) se
vaze k tvorbé predevsim nemovitych aktiv.

Ackoliv se néktefi zastupci stavebnich spolecnosti neztotoznili s piidanim lo-
gického operatoru a soucasné do podminky v odst. 35 c), nebot to miZe zménit
zpusob a vysi jimi vykazovanych vynosq, je dle nazoru Rady tato podminka nut-
nosti, protoze zpresnuje identifikaci aktiva bez alternativniho vyuziti a tim i roz-
hodovani, zda lze vynos vykazat v pribéhu casu, a to i pres fakt, Ze se tim zptlisobi
pripadné zmény. S timto ndzorem se autor ztotoZiuje, nebot i pies piripadné zme-
ny tato uprava predstavuje celkem jasny rad pro to, jak urcit okamZik rozpoznani
vynosu. CoZ pozitivné ovlivni srovnatelnost u podobnych subjektli napric odvét-
vim.

Celkové lze tedy konstatovat, Ze i pres nékteré pripominky a nesrovnalosti, se
Radam podarilo udélat veliky krok vpred v oblasti konvergence systému IFRS a US
GAAP v oblasti vykazovani vynosti. Novy standard eliminuje podstatné rozdily me-
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zi témito systémy a poskytuje uplné novy rad, podle kterého se bude vykazovani
vynosii od 1. ledna 2017 tidit. A¢koliv obsahuje sice pomérné podrobna aplika¢ni
ustanoveni, bude od dotCenych subjektd vyZadovan vétsi odborny odhad, nez jak
tomu bylo doposud. Zaroven to pro mnohé subjekty znamena zménu stavajicich
Ucetnich postupti a s tim souvisejicich informac¢nich systému.
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7 Zaver

Pfredmétem této diplomové prace je problematika vykazovani vynosh
v nejrozSirenéjSich systémech finan¢niho vykaznictvi na svété, a to v systému US
GAAP a IFRS. JelikoZ jsou tyto systémy nejpouzivanéjsi na svété, rozhodli se jejich
tviarci, FASB a IASB, Ze v jejich ramci bude zahajen projekt konvergence, ktery oba
systémy sjednoti a usnadni tak praci vSem uZivatelim financnich vykazi. Dil¢im
projektem byl pravé i projekt konvergence v oblasti vykazovani vynost. Tento dil¢i
projekt byl dokoncen v kvétnu 2014, kdy byl vydan uplné novy standard IFRS 15 -
vynosy ze smluv se zakazniky, ktery méni cely dosavadni systém vykazovani
vynosu v ramci IFRS a US GAAP. Tento standard bude ucinny od 1. ledna 2017, pro
subjekty vykazujici dle US GAAP pak od 16. inora 2016.

Hlavnim cilem této diplomové prace byla identifikace a kvantifikace dopadii
zavedeni nového standardu IFRS 15. Aby mohlo byt tohoto cile dosaZeno, byla nej-
prve provedena deskripce soucasné dpravy pro vykazovani vynost v ramci IFRS
a US GAAP. V oblasti US GAAP nebyl bran ohled na odvétvové specifické standardy,
jejichZ zkoumani by bylo nad ramec této diplomové prace. Na zakladé této deskrip-
ce pak byla provedena komparace obou systémi a byly identifikovany zakladni
rozdily a jejich moZné dopady.

V navaznosti na to byla provedena detailni analyza nového standardu IFRS 15.
Vramci této analyzy byla také provedena komparace s pracovni verzi standardu
a se soucasné platnou upravnou. Na zakladé této komparace byly identifikovany
mozné dopady. Nejvétsi problematické oblasti autor identifikoval v odvétvi tele-
komunikaci a stavebnictvi, a proto byla nasledna kvantifikace dopadt provedena
pravé v téchto oblastech.

Novy standard IFRS 15 sebou prinasi velké zmény. Nahrazuje vSechny dosa-
vadni Upravy v systémech IFRS a US GAAP, které se tykaly vykazovani vynost, kte-
ré plynuly ze smluv se zakazniky. Nové je cely systém rozpoznani a vykazani vyno-
st postaven na bazi péti-stupiiového modelu. Hlavnim principem celkového mode-
lu je, Zze by jednotky mély vykazovat vynosy takovym zpisobem, kterym presné
vykresli (popiSou) cely proces pievodu slibeného zbozi (¢i sluzeb) zakaznikovy,
a to v mnozstvi odraZejici hodnotu plnéni, které jednotka povaZzuje za opravnéné
v zavislosti na prevedeném zboZi (sluzbé). Aby mohlo byt tohoto procesu dosaze-
no, pozaduje IFRS 15 aplikaci pomoci péti kroki (stupiii). Prvnim krokem je iden-
tifikace smlouvy. Druhym je identifikace smluvniho plnéni. Tfetim krokem je od-
had transak¢ni ceny. Ve Ctvrtém kroku pak jednotka prirazuje transakéni cenu ke
kazdé casti plnéni. V patém kroku je pak vykazan vynos, jakmile je povinnost plné-
ni splnéna.

Jednou ze zmén tedy je, Ze uz neni rozliSovano, zda se jedna o vynos z prodeje
zboZi ¢i poskytnuté sluzby. VSe je ted souhrnné oznacovano jako plnéni
a povinnost k nému vztazend. Takové plnéni pak miiZe byt splnéno v dany okamzik
Jednotky, které v soucasnosti vyuzivaly metody procenta dokonceni, budou muset
dle nové upravy prehodnotit odhady, zda maji vykazovat vynosy v priibéhu ¢asu
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nebo v urcity okamZzik. Novy standard poskytuje jasné dana pravidla, na zakladé
kterych musi jednotky zvazit, zda musi ¢i nemusi vykazovani vynost prehodnotit.
Jednotky tak budou muset vyhodnotit ekonomickou podstatu jejich povinnosti pl-
néni a zrevidovat smluvni podminky.

Ve srovnani se stavajici upravou se zméni profil vykazovanych vynosi
u transakci zahrnujicich vice prvki, variabilni plnéni nebo licence. Takové vynosy
budou oproti stavajici upravé bud vysSsi nebo nizsi, a to v zavislosti na danych
podminkach. Zejména pak u licenci, kde je dle nového standardu jasné uvedeno,
jestli maji byt vynosy z nich plynouci vykazany v urcity okamzik nebo v pribéhu
casu.

Ackoliv je v ramci nového standardu vytvoren pomérné detailni aplikacni fad,
prichazi s novym standardem také potieba odbornych odhadi a posudk ma-
nagementu. S timto je spojena také zména dosavadnich informacnich systémi spo-
le¢nosti, ucetnich procesti a internich kontrol. Povinnost retrospektivni aplikace
spojena s predchazejicimi poZzadavky miize u dotCenych subjektii vyvolat vysoké
naklady spojené s aplikaci nového standardu. Jak nékteré subjekty uvedly, mtze se
jednat o naklady v radech desitek az stovek milionti eur.

V informacnich systémech dotcenych spolec¢nosti budou muset byt oproti sta-
vajici Upravé zpracovany informace o samostatné prodejnich cenach daného zboZi.
Dale pak budou muset byt systémy schopny rozeznat kazdé plnéni samostatné
a alokovat mu piislusnou transakcni cenu. JelikoZ jednotky budou muset odhado-
vat pripadné budouci smluvni modifikace, musi byt v systémech uchovana rada
historickych dat, na zakladé kterych bude pripadna transaké¢ni cena upravena.

Aplikace nového standardu IFRS 15 se nékterych subjekti dotkne vice nez ji-
nych. Jedna se zejména o subjekty z oblasti, pro které jsou typické dlouhodobé
smlouvy. Rada odbornikii se shoduje, Ze nejvétsi dopad pociti subjekty z oblasti
telekomunikaci, IT, stavebnictvi, maloobchodu, vyuzivani licenci, letectvi, apod.

Kvantifikace dopad zmén byla provedena na realnych smlouvach vyskytuji-
cich se v odvétvi telekomunikaci a stavebnictvi. Zmény v metodice vykazovani vy-
nost postihnou zejména subjekty z odvétvi telekomunikaci, kterym se na zakladé
nové upravy zmeéni celkovy profil a vySe vykazovanych vynosii. Dochazi zde tak
k paradoxni situaci, kdy vykazovani vynost, které bylo trhem sjednoceno a nebyla
zde tak potieba dal$ich uprav, bylo kompletné zménéno. Jedna se zejména o trans-
akce typické v tomto odvétvi, tedy prevod zlevnéného pristroje pri podpisu smlou-
vy. Oproti soucasné dpravé bude mit na zakladé nové metodiky velky vliv stanove-
ni transakeni ceny zlevnéného pristroje. Takto stanovena transakeni cena se pak
podepise na profilu a vysi vykazovanych vynost, které jsou typické pro tyto spo-
le¢nosti, a to jsou vynosy z poskytovanych sluZzeb. Stanovena transakcni cena tyto
vynosy sniZuje, ¢imZ je i snizovan financni ukazatel ARPU. Toto bez patricného vy-
svétleni povede k tomu, Ze tyto spole¢nosti budou vypadat jako méné ziskové, pro-
toZe jejich vynosy z poskytovanych sluzeb poklesnou. Dale pak zptisobi problém
volba prodejniho kanalu, kdy se bude liSit vykazovani vynost u jinak ekonomicky
stejnych transakci. Na zakladé nového modelu se musi ndklady spojené se ziska-
nim smlouvy amortizovat, jedna se praveé napriklad o riizné provize z prodeje. Tak-



88 Zavér

to zvoleny prodejni kanal pak zpiisobi umélé zvyseni ukazatele finan¢ni analyzy
EBITDA, coZ mizZe opét bez patfi¢ného vysvétleni vést k mylné interpretaci.

V odvétvi stavebnictvi budou muset dot¢ené spolecnosti zrevidovat stavajici
smlouvy, jelikoZ jejich znéni muze zplsobit zménu v dosavadni praxi vykazovani
vynosi. Téchto smluv se dotyka novy aplika¢ni fad, podle kterého maji jednotky
urcit, zda se vynosy vykazuji v priibéhu ¢asu nebo v urcity okamzik. Mize totiz na-
stat situace, zejména v oblasti zhotoveni bytovych jednotek, kdy dotéené jednotky
podle soucasné upravy vykazovaly vynosy v priibéhu ¢asu. Dle nové metodiky vsak
miiZe nastat zména a budou muset vynosy vykazovat aZ po dokonceni zakazky
a predani predmeétu smlouvy zakaznikovy. To by opét znamenalo zménu ve vysi
vykazovanych vynosit za dané obdobi. Kdyby v obdobi tvorby vynosy vykazané
nebyly, ale v obdobi, kdy spolecnost predmét smlouvy dokonci a pieda, vykaze
obrovské vynosy. To se opét projevi zejména na ukazateli financni analyzy EBIT-
DA, ktery miize bez patficného vysvétleni vést k domnénce, Ze je dany subjekt
v letech tvorby malo ziskovy a neproduktivni. Proto je nutné, aby dotené subjekty
prostudovaly a pripadné pozménily podminky smlouvy. V opacném pripadé zde
pak nastane vysokd potifeba zverejnéni detailnich informaci v prilohach
k finanénim vykaziim, které piipadné zmény financnich ukazatelli a polozek fi-
nancnich vykazi patii¢né vysvétli a objasni.
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Komparace vykazovani vynost dle US GAAP a IFRS a identifikace rozdili

A Komparace vykazovani vynosu dle US GAAP a IFRS a
identifikace rozdilu

Oblast

Uprava dle IFRS

Uprava dle US GAAP

Vynosy obecné a
okamZik uznani

Vynosy vymezuje IAS 18 jako hrubé prirtistky
ekonomickych uzitki béhem obdobi, které
vznikaji béZnymi ¢innostmi ucetni jednotky, a to
v pripadé, Ze tyto prirtistky vedou ke zvySeni
vlastniho kapitalu, které je odliSné od jeho zvySeni
v souvislosti s piispévky vlastnikil. A vynosy se
uznavaji pouze v pripadé, kdy jsou plynouci
ekonomické uzitky spojené s transakci
pravdépodobné, a pokud jiz vznikly naklady nebo
tyto ndklady mohou byt spolehlivé odhadnuty a
ocenény a jejich prinos je méritelny

Definice vynosu prechazi z CON 6, jedna se
tedy o nartst a jiné zlepsSeni aktiv Ci
uspokojeni zavazki jednotky, které vyplyvaji
z dodani ¢i vyroby zboZi, poskytnuti sluzby a
jinych aktivit predstavujicich pokracujici
hlavni ekonomické ¢innosti jednotky. Toto
dopliiuje CON 5, ktery rik4, Ze aby mohl byt
vynos uznatelny, musi byt realizovany nebo
realizovatelny, a musi byt zaroven
zaslouZeny. Topic 605 pak dodava, Ze cela
transakce musi byt ukoncéena.

Mozny dopad

vypovidaci hodnotu.

Zakladnim rozdilem je na prvni pohled odlisna definice vynosu. Co se ale obsahu definic tyka, tak
lze konstatovat, Ze je velmi podobny a vyrazné dopady na vykazovani vynost mit nebude. To
ovSem neplati pfi posuzovani okamZiku uznani. V rdmci IFRS je okamZik uznani definovany vice
volnéji, staci, kdyZ vynos bude pravdépodobny. Proto zde mtize dochazet k situacim, ze vykazani
vynost dle IFRS probéhne drive neZ by probéhlo dle US GAAP. Znamenalo by to tedy, Ze stejné
spole¢nosti mohou vykazovat vynosy odlisné a komparace takovych spole¢nosti pak ztraci

Prodej zbozi

Vynosy z prodeje zbozi jsou zachyceny, pokud
jsou splnény podminky dle IAS 18, tedy:

Vynosy z prodeje zboZi jsou zachyceny, pokud
jsou splnény podminky dle SAB Topic 13,
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-ucetni jednotka prevedla na kupujiciho
vyznamna rizika a odmény z vlastnictvi zboZzi
-ucetni jednotka se nezachovava pokracujici
manazerskou angazovanost v mire obvykle
spojované s vlastnictvim prodaného zboZi, ani
skutecnou kontrolu nad timto zboZim

-¢astku vynosu Ize spolehlivé ocenit.

-je pravdépodobné, Ze ekonomické uzitky spojené
s transakci poplynou do tcetni jednotky

-vzniklé naklady nebo naklady, které s ohledem na
transakci teprve vzniknou, mohou byt spolehlivé
ocenény.

tedy: -musi byt presvédcivy dikaz o existenci
dohody,

-dodavka (zbozi) probéhla nebo sluzba byla
poskytnuta,

-prodejni cena je fixni nebo alespori
definovatelnj,

-platba od kupujiciho je dostatecné jista.

Mozny dopad

Opét lze spatrit odliSné definice, které vSak vzhledem ke svému obsahu lze povazovat za podobné.

Zadné velké dopady tedy mit nebudou.

Podminéné plnéni

IFRS vyslovné vyZzaduji zvaZeni pravdépodobnosti
prospéchii plynoucich do jednotky a zaroven
schopnost spolehlivého méfeni vynosti s nim
spojenym. Pokud je pravdépodobné, Ze piinosy
poplynou do jednotky a mnoZzstvi vynost lze
spolehlivé ocenit, podminéné plnéni bude
rozpoznano za predpokladu, Ze budou splnény
dalsi podminky pro uznani vynost, které jsou
zminény v predchozim radku, ktery se vénoval
prodeji zboZi.

Zakladni apravou zabyvajici se podminénym
plnénim je SAB Topic 13 a koncept fixni nebo
zjistitelné prodejni ceny. Na zakladé téchto
ustanoveni by mély byt v pripadé, kdy
dodavka jiZ probéhla, uznany az v situaci, kdy
je nahodna udalost, ktera se vaze

k podminénému plnéni, vyreSena.

MoZny dopad

Zde je vidét rozdilné feseni v obou systémech, které miize zplisobit, Ze budou vynosy v ramci IFRS
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vykazany drive nez dle US GAAP.

Transakce typu ,bill
and hold”“

V téchto piipadech jsou vynosy vykazany dle
piilohy 1 k IAS 18 pokud:

je pravdépodobné, Ze se dodavka uskutecni,
predmét dodavky je jednoduse dostupny,
identifikovany a pripraveny k dodani v den
prodeje,

kupujici konkrétné vyzaduje odloZeni dodavky a
jsou aplikovany obvyklé platebni podminky.

Dle SAB Topic 13A, odst. 3a, musi byt pro
vykazani vynost splnéna nasledujici kritéria:
1)Vlastnické riziko musi prejit na kupujiciho.
2)Zakaznik musi mit dany zavazek koupit
predmét, nejlépe pisemny.

3)0dbératel, nikoliv dodavatel, pozada o to,
aby transakce probéhla na zakladé ,bill and
hold“. Tedy aby zboZi bylo nejprve
vyfakturovano a dodano az pozdéji.

4)Musi existovat pevné dany rad dodani
zboZi. Datum dodani musi byt smysluplny a
musi byt v souladu s obchodnim zadmeérem
kupujiciho.

5)Vydéle¢ny proces se da povazovat za
ukonceni, prodavajici tedy nema zZadné dalsi
povinnosti.

6)O0bjednané zbozi musi byt oddéleno od
ostatniho zboZi v majetku prodavajiciho a
nesmi byt predmétem, ktery bude kryt dalsi
objednavky.

7)Predmét objednavky musi byt kompletni a
pripraveny pro pirepravu.

Mozny dopad

V tomto pripadé je vidét, Ze prava dle US GAAP vyZaduje splnéni mnohem prisnéjsich podminek
neZ uprava dle IFRS. Lze tedy opét oc¢ekavat, Ze vynosy dle IFRS budou vykazany drive.
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Prodej s pravem
navraceni

Jedna se dle IAS 18 odst. 17 o pripady, kdy je

nabizeno vraceni penéz, pokud nebude zdkazni

spokojen. V téchto pripadech jsou vykazany
vynosy v okamziku uskutecnéni prodeje za

piredpokladu, Ze je prodavajici schopny spolehlivé
odhadnout budouci vracené ¢astky a zachyti k nim
prislusny zavazek na zakladé diivéjsi zkusenosti

nebo na zakladé jinych relevantnich faktor.

Tento specificky pripad je zakotveny v Topic-
605-15-25. Odstavec 25-1 primo uvadi, Ze
pokud jednotka prodava zbozi a zaroven
poskytuje moZnost toto zboZi vratit, mohou
byt vynosy vykazany ve stejny okamzik
prodeje pouze za splnéni nasledujicich
podminek:

a)Prodejni cena je v den prodeje v podstaté
fixni nebo zjistitelna,

b)pokud odbératel zaplati nebo se zavaze
zaplatit a pritom tato platba ¢i povinnost neni
podminéna dalSi preprodejem zboZi,
c)povinnost odbératele zaplatit neni
ovlivnéna udalostmi, jako je kradez, fyzické
zniceni nebo poskozeni zboZi,

d)kupuijici, ktery potizuje zboZi ma svou
ekonomickou podstatu, ktera se lisi od té, jeZ
poskytuje prodavajici (slouzi k zamezeni
fiktivnich obchodti),

e)prodavajici nema zadné vyznamné
povinnosti, které souvisi s pomoci budouciho
preprodeje pro kupujiciho,

f)mnoZstvi budoucich navrati zboZi je mozné
adekvatné stanovit.

Dale je v odstavci 25-1 dodano, Ze vynosy a
naklady spojené s prodejem, které nejsou
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vykazany v okamzik prodeje z dtivodu
nesplnéni podminek, mohou byt vykazany, az
pravo navraceni zboZi uplyne nebo jakmile
jsou podminky splnény, a to v okamzik, ktery
nastane drive

Mozny dopad

vivs

VVVVVV

uzivateli IFRS, jelikoZ dle US GAAP bude rozpoznani a vykazani vynosi odloZeno.

Smlouvy sloZené
z vice prvki -
obecné

. Ackoliv IAS 18 neobsahuje specificka kritéria pro
oddéleni identifikovatelnych c¢asti jednotlivé
transakce, v urcitych situacich toto oddéleni
pozaduje, a to tak aby vyjadrovalo podstatu
transakce. IAS 18 vsak neposkytuje navod na
rozdéleni transakce do jednotlivych prvkd.
Ocenéni téchto prvki se pak provadi na bazi
realné hodnoty jednotlivych prvki dohody nebo
na zakladé vynaloZenych nakladg, které se navysi
o primérenou ziskovou marzi. Je také umoznéno
vyuziti rezidualnich metod.

Dle Topic 605-25 odstavce 25-5 by mély byt
dodané prvky povaZovany za samostatné
jednotky, pokud spliuji nasledujici
podminky:

-polozka/polozky dodani ma pro zakaznika
samostatnou hodnotu. Tou je myslena
moZnost takto dodanou jednotku prodat
jinym prodejcem c¢i preprodat dale,

-pokud smlouva obsahuje obecné pravo
navraceni vztahujici se k dodavanému prvku,
musi byt dodani doposud nedodanych prvki
povaZovano za pravdépodobné a prvky musi
byt dostatecné kontrolovany prodavajicim.
Aby mohly byt vynosy vykazany, musi prvky
spliiovat obé vysSe zminéné podminky. Pokud
nékterou z nich nespliiuji, musi byt o vynosu
z prvku Uctovano spolecné s ostatnimi
nedodanymi prvky.
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Ocenéni téchto prvka pak upravuji odstavce
30-2 az 7. VSem prvkim by méla byt
pridélena na pocatku dohody relativni
prodejni cena. Toto se nevztahuje na tu c¢ast
plnéni, ktera je upravena jinymi Topics, dle
kterych musi byt méfena ve realné hodnoté. A
na plnéni, jez je néjakym zplisobem
podminéno a tato podminka neni pod
kontrolou prodejce. U ostatnich se vyuziva jiz
zminéna relativni prodejni cena, ktera se
stanovuje pro kazdé plnéni na zakladé
piresnych objektivnich dikazl prodejce, které
ma ve své evidenci. Pokud takové dikazy
neexistuji, prodejni cena se stanovi na zakladé
prodejni ceny tieti strany. Pokud ani tuto
cenu nelze zjistit, pouZzije prodejce sviij
nejlepsi odhad. Rezidualni metody jsou
zakazané

Smlouvy sloZené
z vice prvki -
ztratové prvky

Pokud prvni prvek vykazuje ztratu a druhy je
ziskovy (a cela transakce je v souhrnu ziskova)
miZe si jednotka vybrat mezi dvéma zpiisoby
vykazani, pokud je dokonc¢eni smlouvy
pravdépodobné nebo pod kontrolou spole¢nosti.
Pi prvnim zpisobu spolecnost stanovi vynosy na
zakladé nakladi navysenych o opodstatnénou
marzi, ¢imzZ odstrani ztratu z prvniho prvku. Nebo

Pokud je prvni prvek ztratovy a druhy ziskovy
(a cela transakce je ziskova), mize si jednotka
vybrat ze dvou moznosti, ovsem pokud je
nedodany prvek pravdépodobny a pod
kontrolou spole¢nosti. Existuji vyhradné dvé
moznosti, jak vykazat zplisobenou ztratu.
Jednotka miize vykazat naklady v mnozstvi,
které se rovna vynosiim alokovanym
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rozpozna veSkeré naklady spojené s dodanym
prvkem (tedy ztratu) okamzité po jeho dodani.
Jakmile je uskute¢néna pocatec¢ni alokace vynost,
uZ se k ni jednotka nevraci

k dodanému prvku a odloZit presahujici
naklady dokud nebude dodan zbytek prvki.
Nebo mize vykazat veskeré naklady (ztratu)
okamZité po dodani prvku.

MozZny dopad

US GAAP umoznuji pouZiti rezidualnich metod pouze v urcitych pripadech, kdeZto IFRS pouziti
téchto metod nijak neomezuji. U vykazani ztraty pak IFRS nepodporuji odloZeni ztraty z prvniho
prvku, jako to umoziuji US GAAP. V dlisledku toho se miize vykazani vynosi dle jednotlivych
systému opét lisit, zejména v pripadech, které se tykaji vykazani ztraty.

Zakaznické pobidky
(stimuly)

V odst. 5 IFRIC 13 je pfimo odkazovano na
odstavec 13 IAS 18, dle kterého by méla jednotka
uctovat o pobidkach (kreditech) jako o
samostatnych prvcich celkové transakce. Redlna
hodnota protiplnéni by méla byt alokovana mezi
poskytnuté pobidky a dal$i prvky prodeje. Castka
alokovana pobidkam by méla byt ocenéna jejich
realnou hodnotu, jako by byly prodavany
samostatné.

Pokud jednotka nabizi pobidky sama (bez
zapojeni dalSich stran), méla by rozpoznat vynos
z plnéni az v pripadé, Ze splni své zavazky.
MnozZstvi rozpoznanych vynosi by mélo byt
zaloZeno na poméru splnénych kreditd a
celkového mnozstvi o¢ekavanych pobidek, které
budou uplatnény (IFRIC 13, odst. 7).

Pokud vSak podle odst. 8 IFRIC 13 nabizi kredity
treti strana, jednotka musi rozliSit, jestli do

V systému US GAAP se vyuZzivaji dva odliSné
modely pri vykazovani vynost. Prvnim
modelem je model vice prvki, ve kterém jsou
vynosy prirazeny k priznanym kreditim na
zakladé jejich realné hodnoty, stejné tak, jako
by se jednalo o vice prvkové plnéni. Druhym
modelem je model piirtistkovych nakladg, ve
kterém jsou naklady na budouci plnéni
vykazovany okamzité proti zavazku. Zaroven
jsou rovnou vykazany celkové vynosy
transakce.
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transakce vstupuje jako hlavni osoba (prijima
protihodnotu na sviij icet) nebo jako zastupce
treti strany (prirazena protihodnota je prijimana
na UcCet treti strany). Pokud vstupuje jako
zastupce, vykazuje vynos pouze v Cisté vysi ve
chvilj, kdy se treti strana stane povinnou dodat
predmeét plnéni a je opravnéna za to obdrzet
protiplnéni. Pokud vSak jednotka vstupuje jako
hlavni osoba, vykazuje vynos v hrubé vysi ve
chvili, kdy splni své povinnosti.

Priloha k IFRIC 13 pak udava zptlisoby méteni
kreditt realnou hodnotou. Pokud nelze zjisti
realnou hodnotu na trhu identickych krediti,
musi byt zjiSténa pomoci jiné techniky. Tou miize
byt napriklad odhad z redlné hodnoty odmén, za
které mohou byt tyto kredity proménény.

Mozny dopad

V tomto pripadé velmi zaleZi na vybéru modelu, podle kterého se budou vynosy vykazovat.
Neexistuje zde rozdil pouze mezi IFRS a US GAAP, nybrz je velky rozdil v ramci samotného US
GAAP. Proto uz jen v ramci US GAAP miiZe vybér odliSného modelu vést k rozdilnym vysledkiim, ve
smyslu data rozpoznani vynosi a jejich ocenéni. Nelze tedy srovnavat stejné jednotky, pokud
kazda pouziva jiny model. Z vysSe uvedeného ale 1ze predpokladat, Ze v piipadé odliSnosti bude

v systému IFRS vykazani vynosu odloZeno spiSe neZ v ramci systému US GAAP.

Poskytovani sluzeb

U poskytovanych sluzeb musi byt uznani vynost
provedeno s odkazem na stupen dokonceni celé
transakce ke konci ucetniho obdobi, a to

v pripadé, Ze vysledek transakce, ktera poskytnuti

US GAAP definuji zakladni pravidlo, a to Ze
pokud je pochyb o prijeti platby za sluzbu,
vynos se vykaZze az v okamziku pftijeti platby.
Bragg (2010) tuto metodu vykazani vynosi
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téchto sluzeb zahrnuje, mtze byt spolehlivé
odhadnut (IAS 18, odst. 20). Tento vysledek lze
dale dle odst. 20 spolehlivé odhadnout, pokud
jsou soucasné splnény vSechny nasledujici
podminky:

¢astku vynosu lze spolehlivé ocenit,

je pravdépodobné, Ze ekonomické uzitky spojené
s transakci poplynou do tucetni jednotky,

ke konci ucetniho obdobi je moZné spolehlivé
stanovit stupeni dokonceni transakce a
vynaloZené naklady transakce a naklady jejiho
dokonceni mohou byt spolehlivé ocenény.

Pokud se jednotka pri uctovani vynosu odvolava
na stupent dokonceni transakce, oznacuje se to dle
odst. 21 jako metoda procenta rozpracovanosti.
Podle této metody nastavaji vynosy v tom ucetnim
obdobi, ve kterém byly sluzby poskytnuty. Stupen
dokonceni transakce se dle odst. 24 stanovuje
fadou metod a Ucetni jednotka pouZije vzdy tu
metodu, ktera spolehlivé urcuje rozsah
vykonanych sluzeb. Tyto metody mohou dle odst.
24 zahrnovat:

piehled a analyzy vykonaného dila,

sluzby poskytnuté do soucasného data jako
procento celkovych sluZeb, které maji byt
poskytnuty, nebo

definuje jako metodu inkasni.

Naopak pokud pochyb neexistuje nebo jsou
sluzby predplacené, vynos je uznan

v okamziku poskytnuti sluzby. US GAAP tak
déli sluzby do téchto kategorii:

Jednorazova sluzba (specific performance).
Hotova sluzba (completed performance).
Proporcionalni sluzba (proportional
perfomence.

Jednorazova sluzba se poskytuje jednorazové
nebo po kratké dobé (opravy apod.). V tomto
pripadé je vynos uznan v okamziku
dokonceni sluzby.

Hotova sluzba je definovana jako sluzba
trvajici delsi dobu, ktera vyzaduje nékolik
individualnich ukond, ale piitom zde musi byt
provedeny zavérecny ukon, ktery zptisobuje
narok vyzadovat platbu. Vynos se v tomto
pripadé uznava opét po dokonceni finalniho
ukonu.

Proporcionalni sluzba je takova sluzba, ktera
trva delSi dobu, a ktera vyzaduje sérii
individualnich tkong, ale neni zde nutné
provedeni finadlniho ukonu, aby mél
poskytovatel narok na platbu. Tyto sluzby lze
rozdélit dle ukonti na:
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podil dosud vynalozenych nakladt k odhadnutym
celkovym nakladliim transakce.

Pro potreby praxe uvadi odst. 25, Ze v situaci, kdy
jsou sluzby poskytovany jako neurcity pocet
ukont v priibéhu urcitého casového obdobi, se
vynosy uznavaji rovnomérné po dané casové
obdobi, a to v piipadé Ze stupen dokonceni nelze
1épe zachytit jinou metodou. Pokud vsak urcity
ukon ma mnohem vétsi vyznam nez jiné ukony,
musi se vykazani vynost odlozit az do jeho
vykonani.

Pokud neni Ucetni jednotka schopna spolehlivé
odhadnout vysledek transakce, musi byt dle odst.
26 vynosy vykazany pouze v rozsahu dctovanych
nakladi, které lze zpétné ziskat

Sluzby s omezenym mnozstvim ukont -
vynos se vykazuje pti poskytovani
jednotlivych sluzeb.

Sluzby s neomezenym mnozstvim ukont -
vynosy se vykazuji rovnomérné v daném
obdobi.

Sluzby s ohrani¢enym mnozstvim dkoni -
vynosy se vykazuji v poméru k pfimym
nakladim spojenym s pravé vykonanou
sluzbou k celkové ocekavanym primym
nakladim nebo na zakladé jiné racionalni
baze.

U vySe zminénych sluzeb se pouzivaji metody
vykazovani, které Bragg (2010) pojmenovava
jako metodu jednorazového vykonu, metodu
dokonceného vykonu a metodu
proporcionalniho vykonu.

Mozny dopad

Z vyse uvedeného porovnani lze zpozorovat odliSnou metodiku rozpoznani vynost. IFRS
neumoznuji metodu dokonceného vykonu. US GAAP naopak neumoZiiuji metodu procenta
rozpracovanosti, avsak lze zde pouZit proporcionalni metody, ktera je metodé procenta
rozpracovanosti velmi podobna. Rozdilem je, Ze v ptipadé US GAAP se uZivaji metody zaloZené na
vystupech, kdeZto v systému IFRS lze pouZit metody zaloZené na vstupech. JelikoZ se metody lisi,
lze konstatovat, Ze totozné jednotky budou vykazovat vynosy odlisné, a proto nebudou v ¢ase

srovnatelné.

Smlouvy o
zhotoveni

Odstavec 3 IAS 11 definuje smlouvu o zhotoveni
jako smlouvuy, ktera je sjednana za ucelem

Konstrukéni smlouvy upravuje Topic 605 -35.
Ve kterém je jasné uvedeno, Ze se tato Uprava
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vystavby aktiva nebo takového souboru aktiv,
ktery je vzajemné propojen nebo je zavisly

z hlediska navrhu, technologie a funkce i jeho
konec¢ného ucelu nebo pouZiti. Takova smlouva
miiZe byt dle odst. 3 IAS 11:

Smlouva za pevnou cenu - dodavatel zde souhlasi
s pevnou smluvni cenou nebo pevnou sazbou za
jednotku vykonu, coZ v nékterych pripadech
podléha ustanovenim o mozném zvysSeni naklada.
Smlouva typu naklady plus piirazka - zde jsou
dodavateli uhrazeny dohodnuté nebo jinak
definované naklady navysené o procento téchto
nakladl nebo pevny poplatek.

Smlouva také muze byt dle odstavce 6
formulovana jako smlouva typu naklady plus
prirazka, pricemz zde bude dohodnutd maximalni
mozna cena.

Pii méfeni vynost se vyuZiva metoda procenta
dokonceni. Pokud neni moZné spolehlivé
odhadnout finalni vykon, uziva se metoda
nulového zisku, kdy se vynosy prirazuji
jednotlivym nakladim, u kterych se ocekava, ze
budou uhrazeny. Metoda hrubého zisku a metoda
dokoncené smlouvy neni povolena. V IFRIC 15
jsou navic uvedeny moznosti, kdy o takovychto
smlouvach uctovat dle IAS 11 nebo dle IAS18.

vztahuje pouze na smlouvy tykajici se
konstrukce hmotnych zarizeni, vyroby zboZi
nebo provizi u danych sluzeb. Ramec odvétvi
je tedy limitovan a nelze tuto upravu pouZivat
na smlouvy tykajici se tvorby software a
podobné. Vykazani vynost lze na zakladé
dvou metod, a to metody dokoncené smlouvy
a metody procenta rozpracovanosti. Ackoliv
je upfednostiiovana metoda procenta
rozpracovanosti, 1ze pouZit metodu
dokoncené smlouvy v pripadech, kdy
jednotka neni schopné provést spolehlivé
odhady. V ramci metody procenta
rozpracovanosti lze vyuZzit dva odhady a to
ziskovy odhad nebo odhad hrubého zisku.
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Mozny dopad

V tupraveé dlouhodobych smluv lze spatfit mnoho odliSnosti s dalekosahlymi dlisledky. Zakladnim
rozdilem je, Ze Uprava dle IAS 11 se da pouZit na veskeré typy dlouhodobych smluv, kdeZto uprava
dle Topic 605-35 pouze na konstrukci hmotnych aktiv. Ostatni dlouhodobé smlouvy jsou
specificky upravené v konkrétnich odvétvovych standardech. Dal$im rozdilem je vyuZiti riznych
metod, kdy IFRS nedovoluji pouziti metody dokoncené smlouvy. AvSak miiZe nastat situace, kdy se
dle IFRIC 15 bude postupovat dle IAS 18, pak je uCtovani obdobné jako u metody dokoncené
smlouvy. V ramci metody procenta rozpracovanosti vyZaduji IFRS splnéni kritérii dle IAS 11, jinak
se musi vyuzit metoda nulového zisku. Metoda odhadu hrubého zisku, kterou umoznuji US GAAP,
je zakazana. Opét zde lze vidét, Ze metody dle US GAAP jsou zaloZeny spiSe na odhadovanych
vystupech, kdeZto metody dle IFRS spiSe na vstupech, coz je zakladnim rozdilem, ktery zpiisobi
odlisné vykazani vynost, a také tedy nemoznost srovnani podobnych jednotek.

Barterové obchody

Tyto transakce jsou upraveny v SIC 31. Pfimo

v IAS 18 odst. 12 je pouze uvedeno, Ze se
nepovoluje vykazani vynosi ze smény sluzeb ci
zboZi, které jsou podobné a maji podobnou
hodnotu. Proto SIC 31 definuje moZnost, Ze se
prodavajici a kupujici mohou dostat do situace,
kdy si budou vzajemné poskytovat reklamni
sluzby prostifednictvim internetu, televize,
Casopist apod. A v nékterych pripadech
bezuplatné nebo za stejné protiplnéni. Tyto sluzby
vSak musi spliiovat podminku z odst. 12 Prilohy

k IAS 18, tedy nesmi byt stejné. Vynosy

z takovychto transakci nemohou byt dle odst. 5
SIC 31 méreny spolehlivé v realné hodnoté
prijatych reklamnich sluzeb. Dodavatel vS§ak miize

Barterové operace jsou primarné upraveny
v Topic 845 Nonmonetary transactions
(nepenéZni operace). Touto problematikou,
kdy v pripadé nepenéznich transakci vznikaji
vynosy, se zabyva APB Opinion 29, podle
kterého pii sméné odliSnych produktt a
sluzeb a je vydélecny proces dokonceny, lze
zachytit vynosy v jejich realné hodnoté, a to
pouze v pripadé zjistitelnosti této realné
hodnoty. Rozpozndani a zachyceni vynosii neni
pripustné, pokud dochazi ke sméné
podobnych aktiv.

Toto pravidlo je pievzato a aplikovano na
reklamni barterové transakce, které jsou
upraveny v Topic 605-20-25-14 aZ 18. Jedna
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spolehlivé ocenit vynosy v realné hodnoté
reklamnich sluZeb, které poskytuje v barterové
transakci, ale jediné s odkazem na nebarterové
transakce, které:

-zahrnuji podobné reklamy jako v barterové
transakci,

-se Casto uskuteciuji,

-predstavuji rozhodujici mnoZstvi transakci

v porovnani se vSemi transakcemi, které jsou
podobné této barterové transakci,

-zahrnuji protiplnéni, které je spolehlivé
vycislitelné v redlné hodnoté a

-nevztahuji se k protistrané barterové transakce.

se napriklad o transakci mezi dvéma subjekty
podnikajici prostrednictvim internetu, kdy se
ucastnici dohodnou, Ze mohou vzajemné
vlozZit svoje reklamy na webové stranky toho
druhého bez poplatkii nebo s poplatky ve
stejné vysi. Vynosy z takové transakce mohou
byt dle odstavce 25-15 vykazany v pripadé, ze
realna hodnota poskytnuté reklamy jde
stanovit na zakladé historickych zkuSenosti

s platbami za reklamu stejného typu, ktera
byla poskytnuta treti stran€ a je nezavisla
protistrané transakce. Tato historicka
zkusenost nesmi byt dle odstavce 25-16 starsi
6 mésici

MozZny dopad

podobné spolecnosti lze srovnavat.

Vykazovani barterovych transakci je velmi podobné. U IFRS se ocenuji v realné hodnoté piijatého
plnéni a u US GAAP v realné hodnoté obétovanych aktiv, pokud neni redlna hodnota ziskaného
plnéni vice evidentni. Trochu odli$na formulace vSak dle obsahové stranky vede k témér
identickym vysledkiim. Lze tedy konstatovat, Ze dopady rozdili formulaci jsou minimalni a

7

Rozsirené zaruky

Roz$ifena zaruka je dle IFRS povaZovana za
samostatnou operaci, vynos je tak odlozen a
vykazuje se v pribéhu zaruc¢ni doby. Pocatecni
zaruka tvori nedélitelny prvek od celkového
plnéni. Vynos je tedy vykazan klasicky a
ocCekavané naklady jsou vykazany jako rezerva.
Pouze v ptipadé, Ze neni mozny odhad ndkladg, je

Dle Topic 605-20-25-1 aZ 6 se jedna o
samostatné ocenitelny prvek, ktery je nad
ramcem zakladni zaruky, a proto musi byt
vykazovany zvlast. Jejich ocenéni musi byt
tedy samostatné urceno a vykazani vynost
odloZeno. Takto odleZeny vynos se bude

v pribéhu zaruc¢ni doby vykazovat
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vynos odloZen. \ rovnomeérnym zpisobem.

MozZny dopad

PoZadavek IFRS oddélené alokovat ¢ast protiplnéni ke kazdému komponentu dohody na bazi jejich
realné hodnoty miiZe mit potencionalni dopad na obdobi rozpoznani vynosu u smluv, ve kterych
jsou rozsirené zaruky zvlast cenové oddélené. Takovéto vynosy by mohli byt v ramci [FRS
vykazany drive.

Zdroj: Vlastni zpracovani na zakladé konkrétnich standardii?! a odbornych publikaci.22

21JAS 18, IAS 11, IFRIC 13, IFRIC 15, SIC 31, ASC TOPIC 605, SAB TOPIC 13.
22 PWC - IFRS and US GAAP similarities and differences (2014), Grant Thornton - Comparison between US GAAP and IFRS (2015), EY - US GAAP versus
IFRS The Basis (2013), KPMG - IFRS compared to US GAAP: An overview (2014), Bohusova a kolektiv (2013)-
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Seznam pouzitych zkratek 111

B Seznam pouzitych zkratek

AICPA Americky institut certifikovanych ucetnich
APB Rada pro ucetni principy

ARPU Primérné vynosy z poskytovanych sluZeb na zdkaznika
ASC Kodifikace ac¢etnich standardi

BC Vysvétleni zavéri

CAP Komise pro ucetni postupy

CL Ptripominkovy dopis

CON Koncep¢ni ramec US GAAP

EBITDA Zisk pied zdanénim, iroky, odpisy a amortizaci
ED Plivodni pracovni navrh standardu

EITF Specialni komise pro neptredvidatelné udalosti
FASB Rada pro ucetni standardy US GAAP

IAS Mezinarodni dcetni standardy

IASB Rada pro mezinarodni ucetni standardy IFRS
IASC Vybor pro mezinarodni ucetni standardy

IFRIC Vybor pro interpretace mezinarodnich ucetnich standardt
IFRS Mezindrodni standardy finan¢niho vykaznictvi
KR Koncep¢éni ramec IFRS

R-ED Pfepracovany pracovni navrh standardu

SAB Ucetni bulletin

SAS Smeérnice auditorskych standardt

SEC Komise pro burzu cennych papirt

SIC Staly interpretacni vybor

US GAAP VSeobecné uznavané ucetni principy Spojenych statt



