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Abstrakt

Bakalarska praca sa zaobera navrhom novej aplikacie, ktora umozni vytvarat’ faktury,
vydajky a monitorovat’ skladovu evidenciu, evidenciu odberatel'ov, evidenciu faktar a
evidenciu vydajok. Aplikacia je navrhovana v prostredi softvéru Microsoft Excel
pomocou programovacieho jazyka VBA. Praca obsahuje teoreticku cast, analyzu

sti¢asného stavu spolo¢nosti na trhu a navrh vlastného rieSenia aplikacie.

KPacéové slova

VBA, Visual Basic for Application, Microsoft Excel, spolo¢nost’, evidencia

Abstract

Bachalar thesis deals with the design of a new application that will allow the creation of
invoices, expenditures and monitor stock records, customer records, invoice records,
expenditure records. The work contains a theoretical part, analysis of the current state of

the company on the market and the design of solution of application.
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UVvOoD

Moja bakalarska préaca, ktora nesie nazov Navrh aplikace pro spravu skladi,
zakaznikl a faktar firmy sa primarne zameriava na navrh aplikacie prostrednictvom
programovacieho jazyka Visual Basic for Applications (VBA), ktora umozni spolo¢nosti

ul’ah¢it’ a automatizovat’ kazdodenné procesy.

Prace je rozdelena na tri hlavné Casti:

e Teoretické vychodiska
e Analyza sucasného stavu

e Vlastny navrh rieSenia

V teoretickej Casti je popisany prostredie Microsoft Excel, VBA a prvky
programovacieho jazyka pouzité pri tvorbe formularov a vyvojovych diagramov. Tiez
obsahuje potrebné informdacie o pouzitych analyzach na posudenie sucasného stavu
spolo¢nosti.

Druhda cast’ sa zaobera analyzou spolocnosti Grenstave s.r.o.. Kapitola za¢ina
kratkym popisom spolocnosti, organizacnej Struktiry a jej historie. Prvotnd analyzy
spociva vo vyuziti Porterovho modelu piatich sil pomocou, ktorého posudim situacia na
trhu. Nasledne vyuZijem analyzu SLEPT, ktora sa zameriava na faktory vonkajSieho
prostredia firmy, ktoré ju méZu ovplyviiovat. Na zanalyzovanie vnutorného prostredia
bude vyuzity model McKensey 7S. Pomocou vystupov z tych analyz na zaver spracujem
SWOT analyzu.

Spolo¢nost’ potrebuje efektivne monitorovat’ evidenciu skladov, evidenciu
zékaznikov a evidenciu faktur vystavenych spolo¢nost'ou. Preto posledna, prakticka ¢ast’
bakalarskej prace, je zamerand na navrh aplikacie, ktord bude plnit' tieto funkcie.
Aplikacia bude navrhnuté tak aby ju efektivne vedeli vyuZit’ nielen zamestnanci ale aj
vedenie spolo¢nosti. Aplikdcia umozni vytvarat’ fakturatné doklady, ktoré spolocnost’
vystavuje zakaznikom ako aj sledovat’ mnozstvo tovaru na sklade, uhradené a neuhradené

faktary a taktiez dlhodobo vernych zdkaznikov.
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VYMEDZENIE PROBLEMU A CIEI’A PRACE

Hlavnym cielom mojej bakalarskej prace je navrh evidenénej aplikacie pre
spolo¢nost’ s predajnou ¢innostou. Na vyvoj aplikadcie budem vyuzivat' programovaci
jazyk Visual Basic for Applications v prostredi aplikacie Microsoft Excel. V prvej Casti
teoreticky popisem metddy a pojmy, ktoré si nasledné pouzité vo zvySnych castiach
bakalarskej prace. Druha Cast’ je venovand priamo spolo¢nosti GRENSTAVE s.r.o.,
hlavne jej popisu a analyzam sucasného stavu spolo¢nosti. V poslednej, tretej Casti
bakalarskej prace, vypracujem navrh aplikacie, ktora bude splnat’ poziadavky spolo¢nosti

na optimalizaciu sucasného stavu.
Aplikacia sa bude zameriavat’ na rieSenie:

e Skladovej evidencie
e Evidenciu zékaznikov

e Evidenciu vystavenych faktar

11



1  TEORITICKE VYCHODISKE PRACE

1.1  Microsoft Excel

Jedna sa o tabul’kovu aplikaciu, ktora bola navrhnuta a publikovana spolocnost’ou
Microsoft. Aplikacia je sucastou ich balika Microsoft Office a umoziuje vyuzivat’ jej

procesy a funkcie s ostatnymi aplikaciami od spolo¢nosti. [1]

Obrazok ¢. 1: Microsoft Excel (Zdroj: [17])

V dnesSnej dobe je Excel najvyuzivanejsi tabulkovy softvér ale nebol prvym.
Predtym ako sa zacal aktivne vyuzivat’ bolo vyvinutych viacero podobnych aplikacii ako
VisiCalc, SuperCalc alebo QuatroPro a mnoho inych. Nasledne vysiel Excel s viacerymi

verziami v priebehu rokov. [2]

e Excel 97 —uz obsahoval VBA

e Excel 2003 - vizualne vylepSenie

e Excel 2007 — uvedeny Ribbon pas kariet

e Excel 2010

e Excel 2013 — orientacia na pracu cez Internet a Cloud
e Excel 2016

e Excel 2019 — najnovsia verzia [2]

Od textovych procesorov ako napriklad Microsoft Word sa hlavne odlisuje v tom,
7e uzivatefom umoziuje spracovat a organizovat data do stipcov a riadkov. Tie sa

nasledne pretinaju v jednom bode, ktory vytvara bunku, ktord méZze uZzivatel' naplnit
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roznymi udajmi (text, Cislo, rovnica atd’.). Pomocou tohto usporiadania informacia

ulahcujeme vyhl'adavanie a naslednt pracu s udajmi. [1]

Napriek existencii mnohych podobnych vol'ne dostupnych softvérov je Excel stale

preferovany vécSinou uzivatelov. Hlavnym doévodom st sluzby a operécie, ktoré

poskytuje ako napriklad formatovanie dat do kontingen¢nych tabuliek, grafov alebo matic

a taktiez mnozstvo inych funkcii. Tie potom umoziuju dodato¢ne spracovat’ data do

: e 14
potrebnej formy pre $pecifické ucely. [1]
B7 - % | 688
] A [ 8 c D
The Year - Quarter - The Month- The Date Q1 T
Unit Sales Popisky sloupcii -7
Popisky Fadka -T| *Drink +Food Celkovy souiet
= Mexico 5278 40217 45495
#DF 1094 8659 9753
_| #Guerrero EGE. 5029 5717
#Jalisco 50 492 542
#Veracruz 656 4785 5441
*Yucatan 918 6963 7881
+Zacatecas 1872 14289 16161
Celkovy souéet 5278 40217 45495

<

b
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3
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b
3
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G H | J
The Year - Quarter - The Month - The Date.
Unit Sales
Herarchy 1 =/

)

Drink

Store Country - Store State <\
m Mexico DF

 Mexico Guerrero

u Mexico Jalisco

= Mexico Veracruz

B Mexico Yucatan

™ Mexico Zacatecas

Obrazok €. 2: Microsoft Excel priklad vystupov (Zdroj: vlastné spracovanie)
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1.2 Visual Basic for Applications

1.2.1 Uvod

V nasledujticej kapitole sa zameriam na samostatny programovaci jazyk Visual
Basic for Applications alebo viac znamy ako VBA.

Zéklad VBA bol postaveny na programovacom jazyku Visual Basic (VB).
Mozeme povedat’, ze podstata VB 6.0 je suCast’'ou inStalacie Microsoft Office. Navzajom
medzi sebou komunikujui prostrednictvom modulov koédu a uzivatel'skych formularov.
Formulare VBA sa od Visual Basic odlisuju, kvoli odliSnosti si ¢iasto¢ne obmedzené,
ale napriek tomu st pre vac¢sinu aplikacii postacujuce. [3]

V sucasnosti pozname mnoho programovacich jazykov a je na uzivatelovi, aby
si znich zvolil ten, ktory je pre rieSenie jeho problému optimalny. VBA svojim
uzivatelom poskytuje vyhody ako rychlost’ alebo rozmanitost’ pri na navrhovani ich
programov. Pokial’ sa jedna o VBA, nie sme schopni $pecificky ur¢it’ ¢i ide o Excel VBA,
Word VBA alebo Access VBA. Vsetky aplikacie maju totiz rovnaku syntax, jediné v ¢om
sa od seba odlisuju je objektovy model aplikacie, s ktorou pracujeme. Zhoda v syntaxi je
preto jednou z najvacsich vyhod VBA. Pokial' sa nau¢ime syntax VBA a ziskame
skusenosti programovania V aplikacii Excel, nasledne sme tieto znalosti schopni

jednoducho aplikovat’ pri pouzivani inych aplikacii, ktoré vyuzivaju VBA. [3]
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#9 Microsoft Visual Basic for Applications - Zogit1
File Edit View Inset Format Debug Run Tools Add-Ins Window Help

EHE-d # o @ k%Y @ | a1, cColn _
Project - VBAProject
e e %] 1 Zokit - Harok1 (Code) ===
E= o | [weneran ~| [(Dectarations) ~]
#-& atpvbaen.xls (ATPVBAEI [ —
~

& VBAProject (FUNCRES.XI
! [-[T] Microsoft Excel Objects
i B3 Modules
: .2 Ribbon¥_Code
=-&% VBAProject (ZoZit1)
= soft Excel Objects
Arok1 (Harok1)
L4 Tento_zosit

< >
Propertics - Harok1 x|

Harokl Worksheet ~

Alphabetic  Categorized

(Name) Hérok1
|DisplayPageBreak False

IDisplayRightToLef False

[EnableAutoFilter False

[EnableCalculation True

[EnableFormatCon True

[EnableOutiining  False

[EnablePivotTable False

[EnableSelection 0 - xiNoRestricti

IName Harok1

Scrollarea

[Standardwidth 5,43 b A
[visible -1-sheetvisib| | I=0= < >

Obrazok ¢. 3: Vyvojarske prostredie VBA (Zdroj: vlastné spracovanie)
1.2.2 Vyuzitie VBA

Programovaci jazyk VBA je vyuzivany ako ndstroj na vytvorenie programov
aalgoritmov v prostredi Microsoft Excel, ktoré sluzia na ulahlenie prace
prostrednictvom automatizacie procesov. [4]

Excel je vyuzivany na vykondvanie mnohych uloh, ktoré sa odliSuji vo svojej

podstate a taktiez v ¢asovej a technickej naro¢nosti. Tieto tlohy mézu byt napriklad:

e Formatovanie buniek a tabuliek

e Spracovanie dat pomocou vzorcov a vypoctov

e Analyza dat a tvorba grafickych alebo textovych vystupov

e Tvorba udajov o ¢innostiach spolo¢nosti (faktary, objednavky atd’.)

e Tvorba rozsiahlych prehl'adov

Prava za ucelom ulahcenia tychto ¢innosti, ktoré su ¢asovo naro¢né a pravidelne

sa opakuju, slizi jazyk VBA. Ten je schopny tieto procesy automatizovat, zrychlit
a zaroven aj spresnit’ ich vystupy. To znamena, Ze ulohy, ktoré musel realizovat’ ¢lovek,

napriklad ako tie uvedené vyssie, sa budi vykonéavat’ na pozadi po spusteny programu.

[4]
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1.2.3 Vyhody a nevyhody VBA

Vyhody

Za pouzitia VBA sme v Exceli schopni naprogramovat’ takmer akékol'vek

aplikécie. Jedna sa o vSetky operacie a sluzby, ktoré mame k dispozicii. Automatizacia

tychto uloh nam okamzite poskytuje radu vyhod: [5]

Konzistentnost’ pri vykondvani danych tloh

Urychlenie uloh po automatizovani

Ubytok manualneho vykonu

Postupy a algoritmy naprogramované pomocou VBA st jednoduché na pouzitie
aj pre l'udi, ktori nemajt znalosti tohto jazyka

Rozsirenie sluzieb, ktoré sme v Exceli schopni vykonat’

Poskytuje moznost’ splnenia tlohy aj bez nasej pritomnosti [5]

Nevyhody

Znalost’ programovacieho jazyka VBA, hlavne Struktary jednotlivych ukonov,
cyklov, deklaracii a definicii VBA

Casova néaroénost’ pocas procesu vyladovania programu, novy algoritmus
nemusi vzdy hned’ fungovat’ v plnom rozsahu

Napriek kompatibilite poskytovanej Microsoftom niekedy nastava problém

zlyhania programu pri jeho spusteny na starSich verziach Excelu [5]

1.2.4 Prvky formulara VBA

Vo VBA su formuldre zakladnou stcastou uzivatel'ského rozhrania kazdej

aplikacie. Formulare sa Casto odliSuji vo vzhl'ade alebo pouziti. Tieto zmeny sa moézu

pohybovat od zobrazenia jednoduchych hlaseni, cez zobrazenia vysledkov az po

komplexné formuldre, v ktorych moéze uzivatel' aplikacii poskytovat’ udaje pre d’alSie

operacie. [3]
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office. lasakovi.com @
Lt Bees CommandButton] ‘ Piiazové tiadtko
J
IA | Textové pole
e Prvekl |prvei2 |
I = Pole se seznamem Karty
Seznam
Pagel |page2 |
y Vicenasobns
strénka
= ! Al ek
[~ ChedkBox!i Zadkrtaveci politho = y
|
OptionButton] Fropinat
ToggleButton Prepnaci taditho O
Frame! R ok

Obriazok ¢. 4: VBA priklad formulara (Zdroj: [6])

Pri tvorbe formuldrov VBA vyuZiva mnoho rozdielnych ovladacich prvkov, ktoré
maji odlisné vlastnosti a pouzitie. Preto je dobré tieto prvky ovladat’ a vediet’, ktoré

z nich aplikovat’ na konkrétne rieSenia. [6]

Toolbox
Contraols l
kA abl BB
Fo& 2 M 4
e -1
EEEETE

Obrazok €. 5: VBA panel nastrojov (Zdroj: [6])
Label

Label alebo popis sa pri tvoreni formulédra pouZiva pri zépise roznych informacii.

Casto sa vyuziva popisny text, nadpis, nazov, jednotky atd’.. [6]
TextBox

TextBox ja ovladacim prvkom textového pola, ktory sa primarne pouziva
k ziskaniu informacii od uzivatel'a (meno, popis, hodnoty). Taktiez sme ho ale schopni

aplikovat’ ako prvok Label pri zobrazeni informacii ako napriklad stcasny stav. [6]
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ComboBox

ComboBox v sebe obsahuje pole v podobe zoznamu, z ktorého uzivatel' vybera

urcit hodnotu z daného zoznamu. [6]
ListBox

ListBox je prvok formulara, ktory nadm umoziuje zobrazit zoznam hodnot

a nasledny vyber akéhokol'vek poctu z nich. [6]
CommandButton

CommandButton v preklade prikazové tlacidlo a umozinuje nam zahajit', ukonéit

alebo prerusit’ proces daného formulara. [6]
OptionButton

OptionButton viac znamy ako prepinacie tlacidlo zobrazuje stav vyberu prvkov.
Vyuziva sa na to aby sme zobrazili vyber jedeného $pecifického prvku z urcitej skupiny

prvkov. [6]
1.3 Vyvojovy diagram

Pomocou vyvojového diagramu moZeme graficky zndzornit' vztahy medzi
jednotlivymi krokmi postupu, procesu alebo nejakého algoritmu. Tieto Casti st
znazornené roznymi tvarmi, ktoré predstavuju Specifické operacie a funkcie. Diagram je

prepojeny pomocou $ipok, ktoré uréuju smer a priebeh celého postupu. [7]
1.3.1 Prvky vyvojového diagramu

Terminal

Obrazok ¢. 6: Terminal (Zdroj: vlastné spracovanie)

Terminal ma tvar ovalu a je vyuzivany na zobrazenie zaciatku a konca algoritmu.

Kazdy vyvojovy diagram musi obsahovat’ zaciatok a koniec. [8]
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Proces

Obrazok &. 7: Proces (Zdroj: vlastné spracovanie)
Proces je zobrazeny symbolom obdiZnika. Proces predstavuje ¢iastoéné kroky

alebo vykonanu akciu v ramci algoritmu. [8]

Data (vstup/vystup)

Obrazok €. 8: Data (Zdroj: vlastné spracovanie)

Vo vyvojovom diagrame st vstupné alebo vystupné data znazornené tvarom
rovnobeznika. Typicky sa jedna o vstupné data, ktoré do premennych nahréva uzivatel’
alebo o vystupné data, ktoré st pomocou procesu poskytnuté uzivatelovi na d’alSie

operacie. [8]

Rozhodnutie

Obrazok €. 9: Podmienka (Zdroj: vlastné spracovanie)

Tvar kosostvorca predstavuje proces rozhodnutia. Pokial’ sa na rozhodovanie
pozerame z pohl'adu programatora, tak sa jedna o podmienku. Podmienka obsahuje dve
vetvy, ktoré su oznacené ako 4no anie. Proces ma nésledne urceny vysledok, ktory
nastava pri nadobudnuti danej hodnoty, ako napriklad presmerovanie do inej ¢asti procesu

alebo posun k d’alsej operacii. [8]
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Podproces

Obrazok €. 10: Podproces (Zdroj: vlastné spracovanie)

Pomocou podprocesu sa odvoldvame na ini Cast programu, ktora vykonava

samostatnu komplexnu operaciu potrebnti pre dokoncenie sti¢asného procesu. [8]

Databaza

Obrazok ¢. 11: Databaza (Zdroj: vlastné spracovanie)
Dany symbol poukazuje na ukladaci priestor pre data, ktoré¢ st uzivatel'ovi vol'ne

spristupnené pre pracu. [8]

Spojka

Obrazok €. 12: Spojka (Zdroj: vlastné spracovanie)

Spojka je zobrazend pomocou kruhu s textovym alebo Ciselnym oznacenim.
Vyuziva sa na presun v rozsiahlych diagramoch. Typicky sa jedna o priestory, kde by sa

jednotlivé procesy naro¢ne spajali pomocou Sipok, napriklad z dovodu vzdialenosti. [8]
1.4  Analyzy

Nasledujuca Cast’ sa bude zaoberat’ analyzami, ktoré boli pouzité na vyhodnotenie
sucasného stavu spolo¢nosti. Menovite sa jedna o Porterovu analyzu piatich sil, analyzu

SLEPT, Model McKinsey 7S a SWOT analyzu.
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1.4.1 Porterova analyza piatich sil

Porterova analyza piatich sil je dielom amerického profesora Michaela E. Portera.
Je urcena na zanalyzovanie odvetvia v akom sa spolo¢nost’ pohybuje a postidenia jeho
rizik. Hlavnou podstatou je progndézovanie vyvoja konkurencnej situacie v skimanom
odvetvi. Prognéza je vytvorena na zéklade postidenia potencionalneho spravania objektov
a subjektov posobiacich na danom trhu. Model pracuje s piatimi prvkami, ktoré sa

nazyvaju Five Forces (pét sil). [15]

e Potencionalny konkurenti — pristup na trh? Existencia bariér pri vstupe na
trh?

¢ Existujuci konkurenti — konkurenény boj? Dominantny konkurent?

e Sila dodavatel'ov — pozicia dodavatel'ov voci firme? Pocet dodavatel'ov na
trh?

e Sila odberatel'ov — pozicia odberatel’'ov na trh? Potencionalny odberatelia?

e Substitu¢né produkty — existencia substitu¢nych produktov? [15]

Kazdy jeden s tychto faktorov vytvara tlak na spolo¢nosti na trhu a tlaci ich ku
konkurenénému boju. Existuju podniky, ktoré uz disponuju silnou obchodnou stratégiou
a vyhodami (kl'icové kompetencie, siet’ dodavatelov atd’.). Napriek tomu, pokial’ sa
spolo¢nost’ nachadza na vysoko konkuren¢nom trhu je naro¢né takéto vyhody ziskat
a eSte naroc¢nejsie si ich dlhodobo udrzat’. Z tohto dovodu dochadza k tomu, Ze trhy na
ktorych je na podniky vytvarany mensi natlak su povazované za ziskovejSie a posobia

atraktivnejsie. [14]
1.4.2 Analyza SLEPT

SLEPT alebo PEST analyza je Casto oznaCovana ako prostriedok, pomocou
ktoré¢ho posudzujeme zmeny v okoli spolo¢nosti. Analyza sa zameriava na S (socialne),

L (legislativne), E (ekonomické), P (politické) a T (technologické) faktory. [9]
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Socialne faktory

Zmeny V socidlnom prostredi spolo¢nosti mézu mat’ vplyv na prevadzkovu
¢innosti firmy. Medzi tieto faktory zaradujeme napriklad demografické zmeny

spolo¢nosti a kiipnu silu obyvatel'stva alebo jeho rodinné hodnoty. [10]
Legislativne faktory

Vzt'ahuju sa K pravnemu prostrediu, v ktorom sa spolo¢nost’ nachadza. Do danej
kategorie patria napriklad Statne regulacie alebo regulacie na import a export alebo

chystané a platné zakony. [10]
Ekonomické faktory

Ekonomicky stav spolo¢nosti moze byt ovplyvneny napriklad vyskou urokovych

sadzieb, hospodarskym rastom alebo celkovou finan¢nou situaciou na trh. [10]
Politické faktory

Tykaji sa primarne vladnej politiky Statu a miery v akej Stat zasahuje do
ekonomiky. Politickd situacia v Stdite ma casto dopad na rozne oblasti, ktoré si pre
podnikatela dolezité. Tieto faktory s napriklad sucasna politicka situécia alebo stabilita

vlady. [10]
Technologické faktory

Dana oblast ma podstatny vplyv na postavenie spolocnosti na trh voci
konkurencii. Pri rychlosti vyvinu technologickych pokrokov je podstatné tieto faktory
neustale pozorovat’, aby nedo$lo k zaostaniu za konkurenciou. Sem patria napriklad

postoj k vede a vyskumu alebo zavedenie novych pracovnych postupov. [10]
1.4.3 Model McKinsey 7S

Model McKisney 7S sa vyuziva na to, aby sme zhodnotili sedem kritickych
vnutornych faktorov organizdcie. Bol navrhnuty koncom 70. rokov americkymi
konzultantmi zo spoloc¢nosti McKinsey & Company ako sedemprvkovy sposob urceny

na dekompoziciu spolo¢nosti na Specifické komponenty. [11]

Nesie nazov podl'a 7S podl'a anglickych nazov jednotnych faktorov:
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e Stratégia — Strategy

e Struktiira — Structure

e Systémy — Systems

e Zdiel'ané hodnoty — Shared Values

e Schopnosti — Skills

o Styl—Style

e Spolupracovnici alebo Skupina — Staff [11]

Je nutné, aby pocas vykonavania analyzy 7S nebol zanedbany ani jeden
z faktorov, pretoze poznatky, ktori si ndm poskytnuté, vieme nasledne pouzit' na
posudenie nie len sucasného ale aj potencionalneho budiceho stavu spolo¢nosti. Model
McKinsey 7S vie taktiez objavit’ nedostatky a medzery, na ktoré by sa mala spolo¢nost’

V budicnosti zamerat’. [11]
1.4.4 SWOT analyza

V dnesnej dobe neexistuje Zziadna firma, ktora by nebola ovplyviiovana svojim
okolim. Spolo¢nost’ je vystavovana pozitivnym a negativnym vplyvom a tie, ktoré
prevazujt, rozhoduju o budicnosti spolo¢nosti. SWOT analyza sa vyuZziva na to, aby sme
posudili predpoklady podniku za ucelom uskutocnenia ur¢itého podnikatel'ského zameru.

Tie nasledne delime na interné silné a slabé stranky a externé prilezitosti a hrozby. [12]
Silné stranky

Medzi silné stranky zahriiujeme vlastnosti podniku, ktoré zvyhodiujii naSu
situaciu. Casto sa jedna o konkrétne vyhody, ktoré vieme poskytnut’ voéi konkurencii.

[13]
Slabé stranky

Pomocou slabych stranok vieme vyhodnotit’ ¢asti, v ktorych zaostdvame oproti
konkurencii a ktoré by bolo potrebné vylepsit. Moze sa jednat’ napriklad o zastaralé

technologické postupy alebo nedostatok priestorov. [13]
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Prilezitosti

Nastavaji mimo prostredia podniku a poskytuji nam moznosti ako pozitivne
ovplyvnit' spolo¢nost’. Schopnost’ objavit’ a efektivne vyuzit'® prilezitosti méze mat
vysoky vplyv na posilnenie postavenie spolo¢nosti na trhu. [13]

Hrozby

Medzi hrozby je zaradené vSetko ¢o ma negativny vplyv na podnik z externého
prostredia. Sem mozu napriklad patrit problémy s dodavkami tovaru alebo rast

konkurencie na trhu. [13]

Pomocné Skodlivé
dosadeni cile dasadeni cile
=2
3
E‘ Silné stranky  Slabé stranky
T
B8
2.
o2 5
= = PrileZitosti Hrozby
o
=3
-

Obrazok €. 13: SWOT analyza (Zdroj: [16])
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2  ANALYZA PROBLEMU A SUCASTNEJ SITUACIE

V nasledujtcej kapitole som sa zaoberal zakladnymi informaciami o spolo¢nosti
ako jej predmet podnikania a historiu. Tato Cast’ bude taktiez pozostavat’ z analyz, ktoré
sa zameriavaju na sucasnu situaciu spolocnosti a jej poziciu na trhu. Vystupy tychto

analyz budu mat’ potom dopad na navrh aplikécie.

2.1 Spolocnost’

A

AR\
(CRENSTAVE

I:IEEIE

Obrazok ¢. 14: Logo spolo¢nosti (Zdroj: [18])

Tabul’ka ¢. 1: Zakladné informacie o spolo¢nosti (Zdroj: vlastné spracovanie)

Nézov: GRENSTAVE, s.r.o.

Pravna forma: Spolo¢nost’ s ru¢enym obmedzenym

ICO: 31639810

DIC: 2020591023

Statutarny organ: Ing. Daniel Grencik

Sidlo 03495 Likavka, J. Kacku 6, Slovenska republika

Rok zalozenia: 2004

Predmet podnikania: | Velkoobchod a maloobchod so stavebnymi materidlmi, predaj

2.1.1 Predmet podnikania spolo¢nosti

Hlavnym predmetom podnikania spolo¢nosti je predaj rozneho tovaru zich
vel’koskladu, predovsetkym so zameranim na stavebny priemysel. Pri predaji sa primarne
orientuje na véacsie zakazky pre firmy vo svojom okoli. Taktiez poskytuje moznost’

priameho ndkupu pre konecného spotrebitel’a v priestoroch velkoskladu.
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2.1.2 Podnikatel’ské ¢innosti spolo¢nosti

e  Velkoobchod s drevom, stavebnymi materidlmi a sanitarnym
zariadenim

e  Velkoobchod s pevnymi, tekutymi a plynnymi palivami a suvisiacimi
produktami

° Maloobchod so zeleziarskym tovarom, farbami, sklom

e  Uskuto¢novanie stavieb a ich zmien
2.1.3 Historia spolo¢nosti

Spolo¢nost’ bola zalozena v roku 1990. V tomto obdobi vystupovala v pravne;j
forme fyzickej osoby snazvom Daniel Grencik - GRESNSTAV. Tato povodna
spolo¢nost’ sa orientovala predovSetkym na stavebné prace. V roku 1996 sa rozsirila jej
¢innost’ 0 obchodn1l ¢innost’ s0 stavebnym materidlom a palivami (uhlie, palivové drevo,
propan butan).

Nasledne vroku 2004 doslo krozdeleniu firmy po odkupeni spolo¢nosti
sruenym obmedzenym. Po6vodna spolo¢nost Daniel Grencik - GRENSTAV
pokracovala v stavebnych pracach astavebnej Cinnosti a novozalozena spolocnost
sruéenym obmedzenym s nazvom GRENSTAVE s.r.o. prevzala predajnt c¢innost
stavebnych materialov a paliv.

V roku 2010 doslo k d’alsej velkej zmene. Spolo¢nost’ Daniel Grencik -
GRENSTAV obmedzila svoje stavebné prace asvoje zdroje nasledne pouzila na
podporu rastu firmy GRENSTAVE s.r.o.

Povodne spolo¢nost’ preddvala iba stavebny material a paliva. Postupom ¢asu sa
vSak menila situacia na trhu atak sa spolo¢nost’ musela adaptovat’ a zaviest’ potrebné
opatrenia, aby nezaostala za konkurenciou. Preto sa rozhodla rozsirit’ svoj sortiment.
Vznikli nové samostatné predajne, ktoré mali vlastné postavenie v stavebnom priemysle.
Ako prvé pribudlo kapelnové stadio v roku 2001, potom nasledovalo bytové studio
v roku 2005 a ako posledna pribudla vodoinstalacia v roku 2007. Momentalne aj napriek
vysokej konkurencii ma spolo¢nost’ silné postavenie na trhu vo svojom blizkom aj §irSom

okoli.
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2.1.4 Organizacna Struktira spolocnosti

Na najvysSej pozicii spolocnosti sa na rovnakej Urovni nachddzaju konatel
a prokurista. Spolo¢nost’ vyuziva viacero externych firiem, s ktorymi blizko spolupracuje
hlavny ekondém. Dalej sa organiza¢na $truktura ¢leni na $pecifické oddelenia, na &ele

ktorych stoja veduci a nasledne radovi zamestnanci (predajcovia, skladnici a Soféri).

Externé spolo¢nosti Hlavny eckoném

I

Vedci vodoinstalacie

Veddci kiipelfiového

Veduci stavebnin Veduci bytového Studia -
Studia

Predajcovia Predajcovia Predajcovia Predajcovia

v v

Obrazok €. 15: Organizacna Struktira spolo¢nosti (Zdroj: vlastné spracovanie)
2.2 Analytické metédy

V tejto cCasti aplikujem analytické metddy, ktoré boli uz vopred popisané
Vv kapitole teoretickych vychodisk. Prvotne bude pouZitd Porterova analyza piatich sil,
pomocou nej vyhodnotim konkurenént silu na trhu. Nasledne pouzijem analyzu SLEPT,
ktora mi umozni zhodnotit' Vonkajsie prostredie v okoli spolo¢nosti. Potom posudim
kritické prvky vyuzitim McKinseyho modelu 7S. Na zaver prevediem vyhodnotenie ich

vystupoV prostrednictvom SWOT analyzy.
2.2.1 Porterova analyza piatich sil

Potencionalny konkurenti

Pokial’ neberieme do uvahy potrebnl registraciu osoby v zivnostenskom registri

alebo spolo¢nosti v obchodnom registri a kroky s nimi suvisiace. Je potrebné aby buduci
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podnik splnil niektoré kritické body, ktoré st potrebné pre tspeSny chod na trh so

zameranim na predajnu ¢innost’ stavebnych materialov.

e Vysoka pociatocna investicia

e Disponovat’ dostatoénymi priestormi

e Zamestnanci by mali mat praktick¢ sktsenosti s produktmi, ktoré
predavaju

e Zabezpecit potrebnych dodavatelov

Pokial’ d6jde k zanedbanie nicktorého s tychto bodov, nova ale aj existujuca
spolocnost’ sa mdze dostat’ do nevyhodnej pozicie voci konkurencii ako napriklad

nedostatocnym sortimentom alebo nizkou kvalitou sluZzieb.
Existujuci konkurenti

V okoli spolo¢nosti GRENSTAVE s.r.o. existuje rozsiahla konkurencia, ktora sa
pohybuje od individualnych spolo¢nosti po pobocky rozsiahlych obchodnych retazcov.

Pri porovnavani sa nezameriavam na pobocky retazcov, pretoze v ich pripade aj
keby nastala situacia, ktora by mohla negativne ovplyvnit' ich postavenie na trhu
disponuju zdrojmi a prostriedkami, ktoré¢ im umoznuj riesit’ takéto problémy.

V analyze sa preto zameriavam iba na samostatné obchody. Voci vic¢Sine z nich
ma na trhu firma GRENSTAVE s.r.0. silné postavenie. Vytvara vysoké vynosy a neustale
produkuje zisk. Tieto faktory jej nasledne poskytuji moznost’ investovania do inovovania
existujucich procesov alebo zavedenia novych sluzieb, ktoré by mohli jej poziciu v
buduicnosti posilnit. Spolo¢nost’ ma taktieZ silni marketingovi kampan ako sucast’
aliancie ASAS a.s., vd’aka ktorej je znama ako spol'ahlivy obchodny partner so Sirokym

sortimentom a kvalitnymi sluzbami.
Sila dodavatel’ov

Vacésina spolocnosti na trhu so stavebnym materidlom nedisponuje vlastnou
vyrobnou ¢innost'ou, preto su zavisli na dodavateloch. Na trhu sa pohybuje velké
mnozstvo dodavatel'ov, ktori svojim odberatel'om poskytuji rézne zmluvné podmienky.
Tie su asto zalozené napriklad na dizke spoluprace alebo na vyske obratu, ktory firmy

pre nich produkujt. Spolo¢nost GRENSTAVE s.r.0. si dlhodobo udrziava dobre vztahy
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so svojimi dodéavatel'mi, ti jej preto poskytuju rozne vyhody ako napriklad zl'avy alebo

marketingové bonusy (billboardy, oblecenie, sut'aze atd’.).
Sila odberatel’ov

Spolo¢nost’ ma vo svojom okoli mnoho podnikov, ktoré poskytuju rovnaky alebo
podobny sortiment produktov. Preto nie st zakaznici zavisli iba na jednej firme. Z tohto
doévodu casto nastava problém kedy spolo¢nost’ nedisponuje potrebnym tovarom alebo je
zakaznikovi poskytnuty inou firmou za vyhodnejsiu cenu.

Spolo¢nost GRENSTAVE. s.r.0. sa preto zameriava na poskytovanie vyhod pre
vernych zakaznikov a to hlavne v podobe zliav a reklamnych produktov. Pomocou tohto

trendu si v priebehu rokov vybudoval silnu klientsku zakladnu.
Substitu¢né produkty

Na trhu existuji mnoh¢ varianty stavebnych materialov, ktoré mozu spoloc¢nosti
predavat. Nie vzdy odberatelia vyzaduju ten isty tovar, preto je potrebné neustale
monitorovat’ situaciu na trhu, aby spolo¢nost’ bola schopnd poskytnut’ kvalitnejsi ale
drahsi tovar, ale na druhej strane aj jeho lacnejsiu alternativu. Ako priklad mézem zobrat’
flexibilné lepidlo od znacky Cemix, ktoré je povazované za jedno z najkvalitnejSich na
trhu. TaktieZ ale existuju lepidla od inych spolo¢nosti ako napriklad od firmy DenBraven,

ktoré su na trhu odberatel'om Kk dispozicii za niz§iu cenu.
2.2.2 SLEPT analyza spolo¢nosti

Pomocou SLEPTE analyzy budem vyhodnocovat socidlne, legislativne,
ekonomické, politické a technologické prostredie a faktory, ktoré ovplyvituji alebo mézu
ovplyvnovat’ spolo¢nost’.

Socialne

Socialny faktor, ktory je pre spolo¢nost’ najpodstatnejsi, je demografickd zmena
Vv spolo¢nosti. Firma sa nachadza v okoli Vysokych a Nizkych Tatier, v oblasti s pomerne
vysokym cestovnym ruchom a turizmom. Z tohto dovodu dochadza k stahovaniu

obyvatel'stva do tejto oblasti a taktiez rastie zaujem o propagaciu turizmu. Toto vedie

K novym vystavbam, ¢o pre spolocnost’ znamena nové zakazky a novych zakaznikov.
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Legislativne

Spolo¢nost” musi v prvom rade dodrziavat’ aktudlny obchodny a obcCiansky
zakonnik. Ked'ze spolupracuje s niektorymi zahrani¢nymi dodavatel'mi je potrebné, aby

monitorovala regulacie, ktoré sa vzt'ahuju na import a export.
Ekonomické

Spolo¢nost’ sa pohybuje v stavebnom priemysle v podobe predaja. Ekonomicka
situacia v §tate je jednym z faktorov, ktoré vo vyssej miere ovplyviuju jej chod. Firma je
taktiez citlivd na zmeny v situdcii na trhu, ako st ceny pozemkov, stavebnych prac

a samotného tovaru.
Politické

V stcasnej dobe ma politickd situdcia Statu na spolo¢nost’ silny dopad. Hlavnym
faktorom su obmedzenia zapri¢inené pandémiou COVID — 19, ktora postihla cely svet.
Tieto opatrenia ovplyvituju prevadzkové podmienky firmy, ktoré sposobuji znizenie

trzieb a vyvolavaji potenciondlne straty.
Technologické

Spolocnost’ je ztechnologického hladiska ciastoéne obmedzend pretoze
nedisponuje vlastnym IT oddelenim ani vlastnym softvérom na podporu prevadzkove;j
¢innosti. V oboch tychto kategoériach je v pripade vyskytnutia technickych problémov
zavisla na externych firmach, ¢o moze viest' ku komplikdciam. Spolo¢nost’ je taktiez
ovplyvnend inovaciami na trhu, ktoré musi neustidle monitorovat’ a nasledne

implementovat’ do predaja.
2.2.3 McKinseyho model 7S spolo¢nosti

Pouzitim McKinseyho modelu 7S vyhodnotim kritické prvky, ktoré predstavuja
bezpodmieneéné podmienky pre uspech spolo¢nosti pocas realizacie jej podnikovej

stratégie.
Stratégia

Stratégia spoloCnosti je zamerana na to, aby uspokojila poziadavky svojich

klientov. Pomocou tejto politiky si vybudovala dobré meno a je schopna zaujat’ novych
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zakaznikov. Taktiez propaguje stratégiu odmenovanie vernych zékaznikov. Poskytuje im
rozne vyhody, ako uprednostiiovanie vybavovania zakaziek alebo zl'avy, ktoré sa mézu
pohybovat” v rozmedzi 5-35%. Vdaka tymto vyhodam si spolo¢nost’ udrzuje silnti

a stabilnt zakladnu dlhodobych klientov.
Struktiira

Spolo¢nost’ je radené medzi malé podniky s va¢§im poctom pracovnikov. Na jej
Cele sa nachadza konatel’, ktory vedie a verejne reprezentuje spolocnost’. Ta je nésledne
delend podl'a potreby na Specifické oddelenia, na ktorych sa nachadzajii zamestnanci,

ktori zakaznikom vedia poskytnut’ odbornti pomoc.
Systémy

Oddelenia spolo¢nosti funguji ako samostatné jednotky, preto nie je potreba
vykonavat’ hromadné porady. Komunikaciu spolo¢nosti mézeme rozdelit’ na dva druhy
(na oddeleniach a medzi vedenim). V predajniach ¢asto dochadza k vysokému vyt'azenie
zamestnancov, preto sa uprednostiiuje rychla a jednoducha verbalna komunikicia.
Pokial’ nastane potreba komunikovat’ medzi oddeleniami a s vrchnym vedenim, vyuziva
sa elektronicka forma (Thunderbird, MS Teams a podobné aplikacie) alebo telefonicka
forma komunikacie. Spolo¢nost’ je vel'koobchod s 10 hodinovou prevadzkovou dobou,
ktora je rozdelena na 8 hodinovu pracovnt dobu, pri Com sa vyuZiva metéda rannych
a poobednych zmien. Na kontrolu odpracovanych hodin su vyuzité Cipy, ktoré su
pridelené kazdému zamestnancovi. Spolo¢nost’ nema zavedené striktné procesy alebo

normy, pri ktorych poruSeni by boli zamestnanci trestani.
Styl

Spolo¢nost” sa berie ako celok a kazdé oddelenie sa berie ako jeden tim, ktory
pracuje na spolo¢nom cieli. Kazdé oddelenie méa svojho veduceho, ktory zan nesie
zodpovednost’, no napriek tomu je §tyl riadenia spolo¢nosti demokraticky takmer laissez-
faire. Veduci vedia, ze kazdy zamestnanec ma svoje silné stranky, ktoré ich nechavaju

volne vyuzit vo svoje pracovnej cCinnost. Spoloc¢nost’ kladie doéraz na kvalitu

a zodpovednost, na ktorej vybudovala svoje meno na trhu.
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Spolupracovnici

Na trhu neustale pribudaju nové, inovované produkty, o ktorych musia mat
zamestnanci spolocnosti rozsiahle znalosti (cena, plusy a minusy, inStalacia, vyuzite a
iné). Za tymto ucelom spolo¢nost’ uzko spolupracuje s takmer vSetkymi dodévatel'mi na
trhu, ktori jej poskytuji skolenia pre zamestnancov. Na tychto Skoleniach s im tieto

informacie poskytnuté, pricom ich potom vedia aplikovat’ v praxi.
Schopnosti

Na oddeleniach sa nachadzaji kvalifikovani zamestnanci, ktory pracuju
individudlne, ale pokial' sa vyskytni problémy, navzajom spolupracuji na najdeni
najefektivnejSie rieSenia. Zamestnanci disponuji potrebnymi zru¢nostami pre napli
pracovnej Cinnosti ako efektivna komunikécia, presviedCanie zdkaznika na zaklade

praktickych skusenosti a flexibilita pri jednani so zdkaznikmi.
Zdiel’ané hodnoty

Spolo¢nost’ sa uzZ mnoho rokov drzi motta: ,,GRENSTAVE, Vasa stavba je
vV dobrom stave.“. Svojim zdkaznikom poskytuje kvalitné vyrobky, ktoré ich nikdy
nesklamu. Preto na trhu nesie meno, ktoré je spojené s kvalitou a spol'ahlivostou. Tento
pristup jej umozituje maximalizovat’ zisky, ¢o je hlavnd interna politika spolo¢nost’. V
stcasnosti ako ¢len aliancie stavebnin ASAS, je firma vystavena dileme marketingového
smerovania, pri ktorej je od nej vyzadované uprednostnenie aliancie ASAS pred vlastnou
spolo¢nost'ou. Napriek tomu sa firma momentalne priklana k uchovania svojej znacky,
ktort dlhodobo budovala.
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2.2.4 SWOT analyza spolocnosti

Obsah tejto Casti bude zamerany na SWOT analyzu, ktora sa zameriava na silné
aslabé stranky, prilezitosti a hrozby pre spolo¢nosti. Analyza bude zjednotena

a konkrétne body budu nésledne popisané v Specifickych castiach kapitoly.

Tabul’ka ¢. 2: SWOT analyza spolo¢nosti (Zdroj: vlastné spracovanie)

Silné stranky Slabé stranky
2 Klientska zékladna Zavislost’ na distributoroch
E Dlhodoba histéria Sezénny predaj
§ Znalost trhu Obmedzeny rast priestormi
~§ Sucast’ aliancie ASAS IT servis cez externa firma
§ Napojenie na infrastruktiuru Zabezpecenie priestor cez externt firmu
E Financ¢na stabilita

Stabilny trh s vysokym dopytom | Vysoka konkurencia

owe

Vonkajsie
prostredie

Potencionalni Klienti Strata stalych klientov
Staly rozvoj Politicka situacia v State

Ekonomicka situacia

Silné stranky

Medzi najsilnejsie stranky spolo¢nosti patri jej klientska zakladna, ktora ziskala
sposobom predaja, pri ktorom sa zameriava Vv prvom rade na zakaznika. Spociatku
vystupovala pod inym menom, ale na trhu sa nachadza uz vyse 31 rokov, takze ma
dlhodobt histériu, ktora jej poskytuje mnohé sktisenosti a znalosti v odvetvi. Firma je
taktiez sucastou aliancie stavebnych spolo¢nosti, o jej poskytuje podporu na trhu.
Spolo¢nost’ disponuje dobre pristupnou polohou ako pre zakaznikov tak aj pre
dodavatelov. V poslednom bode by sme nemali zabudnut na disponovatel'né zdroje,

ktoré ma k dispozicii na dodatocny rast a pokrytie strat mimo sezony.
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Slabé stranky

Najvicsia slabina, ktora ma dopad na spolo¢nost’ je jej zavislost’ na distribttoroch.
Ked'Ze nedisponuje vilastnou vyrobou produktov, pokial’ jej tovar pre zakaznikov nie je
dodany, neprodukuje Ziadny zisk a dochadza ku tvorbe strat. Dalsou podstatnou slabinou
je sezonny predaj. V stavebnom priemysle dochddza v niz§iemu zisku v zimnych
mesiacoch, ked” su stavebné prace obmedzené na interiér. Toto modze viest
k potencionalnym stratam a preto je potrebné, aby spolo¢nost’ disponovala rezervami na
ich pokrytie. Taktiez jednym z jej zavaznych problémov je obmedzenie rastu z dovodu
nedostacujucich priestorov V aredli. Spolo¢nost’ sa taktiez vystavuje riziku na jej
zavislosti na externych firmach, ktoré jej poskytuju sluzby v IT odvetvi (servis pocitacov
a serverov) azabezpeCuju jej priestory bezpe€nostnym systémom (zabezpecovaci

a kamerovy systém).
Prilezitosti

Hlavnou prilezitostou spolo¢nosti je pozicia na stabilnom trhu, ktory ma
dostato¢ne vysoky dopyt. Toto umoznuje ziskanie potenciondlne velky zakaziek
v podobe novych klientov alebo prevzatia zakaznikov od konkurencie. Tieto zasielky
moézu nasledne viest’ k dlhodobej spolupraci s odberate'mi. Spolo¢nost’ ma taktiez vel'mi
stabilny rozvoj, ¢o jej poskytuje prilezitost’ upravenia priestorov, sluzieb a tovarov podl'a

potrieb trhu.
Hrozby

Hrozba, ktorej spolo¢nost’ ¢elim najviac, je vysoka konkurencia na trhu v blizkom
a sirSom okoli. Toto mdze viest’ k strate stalych zakaznikov v prospech konkurencie.
Dalgia vel'mi zavazna hrozba je politicka a ekonomicka situacia §tatu. V sucasnej dobe
st oba tieto faktory ovplyvnené predovsetkym pandémiou COVID — 19, ktora vedie

K roznym opatreniam a zakazom, ktoré majii negativny dopad na spolo¢nost’.
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3  VLASTNY NAVRH RIESENIA

Na zéklade analyz, ktoré boli vypracované v predchadzajucej kapitole mozeme
vyhodnotit, ze spolo¢nost’ potrebuje aplikaciu, ktora jej umoziuje previest automatizaciu
kazdodennych procesov. Navrh rieSenia tejto aplikdcie bude vyvinuty pomocou

programovacieho jazyka VBA v prostredi Microsoft Excel.
3.1 Aplikacia

Hlavné zameranie aplikacie je na splnenie poziadaviek spolo¢nosti, ktorymi su
evidencia skladu, evidencia odberatel'ov a evidencia vystavenych faktur spolo¢nostou.
Aplikacia je taktiez rozSirena o evidenciu vydajok, ktoré slizia ako interny doklad,
poskytnuty skladnikom pred vydanim tovaru zakaznikovi. Néavrh rieSenia bol
konzultovany s vedenim firmy a s jednotlivymi zamestnancami, ktori budu aplikaciu

aktivne vyuzivat'.
3.1.1 Ovladacia liSta

Ihned’ po spusteni aplikdcie je uzivatel'ovi na harku ,,Domov* spristupnena
ovladacia lista, ktora obsahuje prikazové tlacidla, pomocou ktorych sa pohybuje medzi
jednotlivymi evidenciami a prehl'admi, ktorymi sa aplikacia zaoberd . Tlacidla, ktoré sa
na ovladacej liSte nachadzaji buda popisané v nasledujtcich Castiach kapitoly, ktoré sa

zaoberaju jednotlivymi procesmi programu.

Domov Sklad Odberatelia Faktiry Viydajky

Obrazok €. 16: Ovladacia liSta (Zdroj: vlastné spracovanie)

3.1.2 Sklad

Po kliknuti na ,,Sklad* je uzivatel presmerovany na harok, ktory sa zoberd
evidenciou skladovych kariet tovarov, ktoré spolo¢nost’ drzi alebo drzala na sklade.
K Dispozicii je mu poskytnuty prehl’ad vSetkych skladovych kariet s potrebnymi tdajmi
a ovladacia liSta je rozSirena o dodatocné tlacidla, ktoré mu umoziuji pracovat SO

zdznamami, ktoré sa nachadzaju v evidencii.
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Domov Sklad Odberatelia Faktdry Vydajky Vyhradat Pridaf Upravit Vymazat Zatvorit
. __ Predajnd o
Cislokarty  Cislo polozky Nazov Popis Umiestnenie Mnostvona Predaind o abez ppuy Imimaine
sklade cena s DPH - mnoistvo
'DDDIDI 0309061 Purpena WHITETHCeresit Stav.regél 07 51lks 59 4,92 20 30
000102 Purpena WHITETHCeresit Stav.regal 07 103 ks 5,55 4,625 20 30
"000103 0309070 Purpena Multiklel{na tehlu-pérobetén Stav.regal 07 12,00 ks 8,30 6,92 20 30,000
'000104 Protipoziarna pen Stav.regal 07 13,00]ks 14,000 11,67 20 50,000
'000108 030910 PiStol na PU - Hol Stav.regdl 08 65,00 ks 8,42 7,02 20 30,000
'004010 030911 Pistol na PU -kovt Stav.regél 08 52,00 ks 16,34 13,62 20 30,000
01010003 030912 Pigtol na PU - PR Stav.regdl 08 7,00|ks 26,19 21,83 20 30,000
01010022 030913 Kvadrogisti¢ PU 5(Fischer 12ks bal Stav.regal 08 23,00 ks 4,95 4,13 20 20,000
01010024 030914 Odstrafiova¢ vytv Stav.regal 09 6,00/ks 10,31 8,59 20 10,000
'01010026 030915 Odstrafiovaé tmelf Stav.regal 09 3,00/ks 5,45 4,54 20 10,000
01010027 030916 Odstrafiovat silik Stav.regdl 09 11,00 ks 5,48 4,57 20 10,000,
01010037 03091611 Samozvaritelnd pgVulkanizaénd B851BD Stav.regél 08 6,00/ks 4,30 3,58 20 5,000
01010036 03111 Cement 32.5R vre|chromatmin PAF 25, na 1m3 Strku 250-300kg cementu |Stav.sypky materidl - vrecovany 14,60t 132,00] 110,00 20 10,000
01010047 031110 Cement 42,5N exi{Multicem Plus 14003838 pal-56ks Stav.hala predna 17,55t 145,000 120,83 20 10,000
01010050 0311220 DuoContakt 25kg Stav.sypky material - vrecovany 315,00 ks 7,80 6,50 20 200,000
01010055 03112230 |Baumacol Baumit|von aj dnu, 3kg/m2 alebo 8m?2 vrece, pal 54ks Stav.sypky materiél - vrecovany 125,00ks 4,40 3,67 20/ 100,000
'01010056 03112253 Fugovaéka Quick-{45081 4 Stav.sypky mat: - vrecovany 2,00/ks 10,00 8,33 20 10,000
‘01010067 03112254 |Fugovaika Quick- Stav.sypky materiél - vrecovany 24,00 ks 13,12 10,93 20 10,000
01010072 [03112257 _ |Fugovacka Quick- Stav.sypky material - vrecovany 4,00/ks 10,72 8,93 20| 10,000
01010089 [03112280  |Vtong tenkovr.lep Stav.sypky material - vrecovany 60,00]ks 7,37 6,14 20| 50,000
01010091 0311236 |zolaéna paska 10| Stav.regal 09 14,00 ks 25,04 20,87 20 10,000
'01010092 0311238 |zolaéna paska 50| Stav.regal 09 16,00 ks 92,94 77,45 20 10,000
01010093 0311239 Flex lepidlo C2TE |57103QC2, 42ks pal Stav.sypky mat: - vrecovany 372,00/ks 9,90 8,25 20 300,000
‘01010096  |031124 Flex lepidlo C2T D57104Q, 42ks pal Stav.sypky materiél - vrecovany 309,00 ks 8,14 6,78 20/ 300,000
01010098 [031126 Emporio betdn 25{cemix dodavatel, 42ks pal Stav.sypky materiél - vrecovany 655,00|ks 3,00 2,50 20| 300,000]
"01010099 031127 Emporio cemer ix dod., 42ks pal t: pky mats - vrecovany 128,00 ks 2,80 2,33 20 300,000
01010101 [031128 Emporio Lepidlo o|cemix dod. len interiér,48ks pal Stav.sypky materiél - vrecovany 226,00 ks 3,90 3,25 20| 300,000]
01010117 [031129 Emporio Flex lepidcemix dod., 48ks pal Stav.sypky materiél - vrecovany 231,00/ks 7,30 6,08 20| 300,000
01010122  [031130 Emporio fas.lepid{cemix dod., 48ks pal Stav.sypky materiél - vrecovany 332,00/ks 5,90 4,92 20] 300,000
01010133 077864 Palystyrén EPS 70|50x100 15m2 Stav.polystyrén 214,00/m2 1,03 0,86 20 50,000
nin1n12a 77865 Dolchurdn £DS 70]50100 1007 ST ok a0l 1 ch 4 20| 20 Y |
TN = sl sl n
Ly 4. .. . .
Obrazok ¢. 17: Sklad (Zdroj: vlastné spracovania)
“ A s —
Tlacidla ovladacej listy:
, . e odstran; -
e Vymazat’ -z evidencie odstrani vybrany zdznam
049 . ~r b r (13
e Zatvorit’ — presmeruje uzivatela na harok ,,Domov
, Dt A .o , o
e VyhlPadat’, Pridat’, Upravit’ — budi samostatne popisané
>, . . , ;o a > >
e Cislo karty — identifikator, ktory si urCuje sa samostatne uZivatel
, ,
s neobmedzenym formatom
e Nazov, popis, umiestnenie — textovy popis tovaru
. c e . L .
e MnoZstvo na sklade, minimalne mnoZstvo — hodnoty, ktoré su navzajom
4 I3 W . . 4 -
porovnavané pocas procesu priradenia formatovania
-
e MJ — merné jednotka tovaru
. r r w7 : H
e Predajna cena s DPH/bez DPH, DPH — cenové vy¢islenie tovaru a jeho sadzba
4 r W ° 7 7w b W 7 14 .
e C(islo polozky — pre niektory tovar slizi aj ako ¢iarovy kod, funkcia
sekundérneho identifikatoru
Formatovanie:
. y C s o y
e Zelené — mnozstvo na sklade je vicSie ako minimalne mnoZstvo
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e Cervené — zasoby su nizsie ako minimalne mnozstvo, nutnost’ naskladnit’

Formatovanie prebieha automaticky poc¢as presmerovania uzivatel’ do evidencie.
Pocas tohto procesu je porovnané mnozstvo tovaru na sklade s jeho minimalnym drzanym

mnozstvom.
Sklad - VyhPadat’

Pomocou tlacidla uzivatel’ ziska pristup k formuléru, ktory slizi na vyhl'adavanie
tovaru v sklade.

Vo formulari ma uzivatel’ k dispozicii radu filtrov, ktoré¢ mu dovolia jednoducho
vyhl'adat’ tovar na zaklade poznanej informacie. Po tom ako je zadany vyhladavaci
parameter a spustené vyhladdvanie prebehne kontrola vSetkych zaznamov. Pokial’ sa
v sklade nachadza tovar, ktory odpoveda zadanému parametru, tak je prehl'ad upraveny
a zobrazi len dané tovary. V pripade, Ze proces vyhl'addvanie nendjde zhodu, uZivatel je
upozorneny prostrednictvom chybového hlasenia o tom, Ze tovar s danym parametrom
neexistuje.

Pokial’ si bude chciet’ uzivatel’ zobrazit’ prehl'ad v povodnom stave predtym ako
bol upraveny podla vyhladavania, moze opitovne otvorit' sklad pomocou tlacidla
»Sklad®.

Ak sa uzivatel’ rozhodne proces pred¢asne ukoncit’ staci aby klikol na tlacidlo

wZatvorit™ to ukon¢i proces a zatvori formular.

Vyhladavanie tovaru x

Filtre

" Ciglo karty " Ciarovy kéd  ©° Mnofstvo na sklade -

Vyhladat’ ‘ Fatvarit’ ‘

Obriazok €. 18: Vyhladdvanie tovaru (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Sklad - Pridat’

e

Po tom ako uzivatel’ klikne na tlac¢idlo ,,Pridat* zobrazi sa formular pomocou,
ktorého vytvori novy zaznam v evidencii skladu.

Aby bola nova skladova karta UspeSne vytvorend a pridand do evidencie je
nevyhnutné, aby uzivatel’ vyplnil vSetky potrebné tidaje vo formulari, hlavne ¢islo Karty,
&islo polozky anéazov tovaru. Cislo kary ma rovnaku rolu ako primarny klu¢ a do
prehladu je generované automaticky. Jedna sa o polozku, ktora ma unikatne
formatovanie, ktoré si moze uzivatel’ akokolI'vek modifikovat’ aby mohol rozpoznat rdzne
tovary.

Potom ako je formular vyplneni a uZivatel’ klikne na tlacidlo ,,OK* prebehnt
prvotné kontroly tdajov. V prvom rade je skontrolovany spravny format poskytnutych
udajov, napriklad ¢i sa v textovom okne ¢isla polozky alebo mnozstva nenachadzaji iné
znaky ako ¢isla. Nasledne po tejto kontrole je ¢islo karty, ¢iarovy kod a nazov porovnany
S existujicimi zaznamy Vv evidencii. Pomocou tejto kontroly predchddzame vzniku
duplicitnych zdznamov v evidencii. Pokial’ sa pocas jednej z tychto kontrol vyskytne
chyba, program uzivatel'a automaticky upozorni prostrednictvom chybového hldsenia.
Nésledne je formular wuzivatelovi opdtovne zobrazeny potom ako program
vykona grafické pravy, prostrednictvom ktorych uZivatel'a upozorni na chybné tdaje,
ktoré je nevyhnutné opravit.

Pokial’ idaje splnia obidve podmienky spravnosti, tak je nova skladova karta
uspesne vytvorend a pridana do evidencie skladu ako posledny zdznam.

Pomocou tlacidla ,,Zatvorit* uzivatel’ méze ukoncit’ proces a zatvorit’ formuldr.

Novd skladova karta x

Cislo karty: Cislo polozky:

Nézov: [1

Popis: |

Umiestnenie: [

Drzané mnozstvo: [ Memdjednotka: | -]

Cena s DPH: [ Cenabez DPH: [ pPH: [
Minimédlne mnostvo: [

oK ‘ Zatvorit” |

Obrazok ¢. 19: Nova skladova karta (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Vyplnenie
formuldra o
produkte

Zobrazenie

chybového

formulara o
nespravnosti

informacif

Overenie
spravnosti
formulara

Ano

Zobrazenie
chybového
formulara o
duplicite

Overenie
existencie
duplicity

Nie

Vytvorenie
skladovej karty
produktu

Karty tavorov

Koniec

Obrazok ¢. 20: Vyvojovy diagram novej skladovej karty (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Sklad — upravit’

Pokial’ chce uzivatel’ upravit’ udaje existujiceho tovaru méze si pomocou procesu
,Upravit* zobrazit’ identicky formular aky vyuzil pri vytvoreni novej skladovej karty.
Tento formuldr je automaticky vyplneny udajmi, ktoré sa nachddzaji vo vybranom

zazname evidencie skladu.

Uprava skladovej karty X
Cislo karty: [owwoss Cislo polozky: [o3tis
Ndzov: | Emporio betén 25MPa 30kg
Popis: | cemix dodavatel, 42ks pal
Umiestnenie: | Stav.sypky material - vrecovany
Dr#ané mnoZstvo: |6ss00  Memdjednotka: [k |
Cena s DPH: [300  Cenabez DPH: 2,50 DPH: [2
Minimalne mnozstvo: [ ao0,00
OK ‘ UloZit" ‘ Zatvorit’ ‘

Obrazok €. 21: Priklad dpravy skladovej karty (Zdroj: vlastné spracovanie)

UZzivatel moZe menit’ vSetky udaje okrem Ccisla karty. K tejto polozke nema
uzivatel’ pristup pretoZe sa jedna o primarny kl'u¢ evidencie.
Tlacidla:
e OK-—ukon¢i proces, ale pokial uzivatel' modifikoval udaje poskytne mu moznost’
dané zmeny ulozit’ pred zatvorenim formulara
e Ulozit’ — ulozi vykonané zmeny do evidencie, ale neukon¢i proces a nezatvori
formular

e Zatvorit — ukonci proces bez vykonania zmien a zatvori formular
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Zobrazenie udajov o
tovare

Previest Gpravu
udajov?

Prevedenie
Upravy
udajov
tovaru

UloZenie novych
udajov

Obrazok ¢. 22: Vyvojovy diagram upravy skladovej karty (Zdroj: vlastné spracovanie)
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3.1.3 Evidencia faktar

Pomocou tlac¢idla ,,Faktary* je uzivatelovi spristupneny prehlad vystavenych
faktur spolo¢nostou a funkcie, pomocou ktorych vie vykonavat ich evidenciu alebo

upravy, ako tvorba nového zdznamu, Giprava faktury alebo jej tla¢ a zmazanie.

Domov skiad Odberatelia Faktiry ydajky ytiacit Pridat Upravit Uhradit Vymazat zatvorit

Eislo faktiiry Variabilny symbol Datum vystavanie Datum dodania Datum splatnosti Odberater CelkovicenasDPH  Celkova cenabezDPH  Zfava  Kihrade U:::t::é

2021010001]2021010001 1512021] 1512021 22.1.2021]STRECHY DOBRIK 5.r.0 39,00 € 32,50€] 3,90€] 3510¢€ 35,10 €]
2021010002{2021010002 2212021] 2212021 29.12021]UDO sr0 123,98 €| 103,32 €] 0,00€| 123,98 € 123,98 €]
2021010003/2021010003 2512021] 2512021 1.2.2021|LESOSTAY, spol. s r.o. 851,58 €] 681,26 €212,74 €| 638,84 € 638,84€
2021010004/2021010004 1122021] 1122021 18.2.2021|Lipagro a.s. 7650 € 6120€| 1836€| 58,14¢ 58,14 €
2021010005/2021010005 3032021 3032021 6.4.2021|Moss s.ro. 229,00 €] 183,20 €| 67,90¢€| 161,10¢€ 161,10¢]
2021010006/2021010006 3132021] 3132021 7.4.2021 | Andrej Ondrug 57,88 € 2630€| 0,00€| 57,88¢ 57,88 €]
2021010007/2021010007 19.42021] 1942021 26.4.2021|RCA Tech.s.r.o. 361,24 €| 283,99€] 72,25¢] 288,99 ¢ 175,43 €]
2021010008/2021010008 2042021] 2042021 27.42021] 08I Slovakia sr.o. 624,47 €| 499,58 €] _156,12€| 468,35 € 0,00€

Obrazok ¢. 23: Evidencia faktir (Zdroj: vlastné spracovanie)
Tlacidla na ovladacej liste:
e Vymazat’ -z evidencie odstrani vybrany zdznam

e Zatvorit’ — presmeruje uzivatela na harok ,,Domov*

e Uhradit’, Vytlacit’, Pridat’, Upravit’ — budi samostatne popisané
Formatovanie:

e Zelené — uhradena faktara
e Oranzové — Ciastoéne uhradena faktura

e Cervena — neuhradena faktara
Bunky:

o Cislo karty, variabilny symbol — bunky, ktoré obsahuje unikatne identifikatory
e Datum vystavenie, dodania a splatnosti — bunky obsahuju podstatné datumy

e Odberatel’ — ndzov zdkaznika, ktorému je faktlra vystavena
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e Celkova cena s DPH/bez DPH — celkova cena faktury s/bez sadzby DPH

e ZPava — hodnota, ktora predstavuje cenovy rozdiel po prideleni zl'avy na tovar
e K ahrade — obsahuje cenové vycislenie po upraveny ceny zl'avou

e Uhradena ¢iastka — obsahuje hodnotu v akej vySke doposial’ odberatel’ uhradil

faktaru, na zaklade tejto hodnoty sa meni formatovanie harku

Formatovanie neuhradenej faktury je nastavené tak, aby prebehlo automaticky po
tom ako je faktura vytvorena a pridana do evidencie kedy je jej priradena hodnotu 0€
v stipci ,,Uhradena ¢iastka“. Na zmenu tejto hodnoty a formatovanie sa vyuziva proces

uhrady faktiry.
Evidencia faktur — Uhradit’

Proces thrady faktury sa spusti po vybrani faktury z evidencii a kliknutim na
,Uhradit*. Uzivatel’ je prvotne oboznami MsgBox o stave faktlry, ¢i je uhradena alebo
nie. V pripade, Ze nie, je uZivatel’ informovany o vyske zvysnej ¢iastky, ktort je potrebné

zaplatit’.

Microsoft Excel

Faktiara ¢, 2021010008
K dhrade astava: 175,43€
Cheete faktaru uhradit

Ano Mie

Obrazok ¢. 24: MsgBox ¢iastocne uhradenej faktiry (Zdroj: vlastné spracovania)

Ak sa rozhodne Vv procese pokradovat’ tak prostrednictvom tlagidla ,,Ano bude
presmerovany do formuldra v ktorom moéZze uhradit’ celkovll cenu k tthrade alebo len
vykonat &iastoénti thradu. Nasledne po kliknuti na ,,OK* dojde k zmene hodnoty v stipci
,.Uhradena ¢iastka®. Nova hodnota je potom porovna s bunkou zo stipca danej faktury ,,K
uhrade® a na zéklade vysky ich rozdielu je zmenené formatovanie v evidencii faktur.

Proces mdze uZzivatel' jednoducho ukoncit’ bez vykonania zmeny kliknutim na

tla¢idlo ,,Zatvorit™
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Uhrada >

Uhradit”;

" icelkove cenu k thrade
" Ciastodni Ghrada: I

Ok | Zatvorit’ |

Obrazok ¢. 25: Formular uhrady faktary (Zdroj: vlastné spracovanie)

Vyber
faktury

MsgBox -
Faktliraje uz
uhradena.

Je faktura
uhradend?

Nie

MsgBox -
Fakturaje
uhradena.

Uhradit celu

faktudru?

Nie

MsgBox —K

Ciasto¢ne . Ghrade
hradit fakttruZ faktdry

ostdva x.

Obriazok €. 26: Vyvojovy diagram uhrady faktary (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Evidencia faktar - Vytlaéit’

Po kliknuti na tlacidlo sa aktivuje proces, ktory udaje vybraného zaznamu nahra
do formulara bez toho, aby ho zobrazil uzivatel'ovi. Tento formular procesu umoziuje
vyplnit’ udaje vo vopred pripravenej Sablone. Uzivatel' je nasledne presmerovany do
nahl'adu pred tlacou v prostredi Microsoft Excelu odkial’ moze faktury vytlacit’ alebo

ukoncit’ proces pouzitim zavretia ukazky, ¢o ho presmeruje spit’ do evidencie faktur.

Obrazok €. 27: Vzor faktary pred tlacou (Zdroj: vlastné spracovanie)

Evidencia faktar — Upravit’

Proces sliZi na to, aby uzivatel mohol nahliadnut do konkrétnej faktury
a zobrazit’ si vSetky jej udaje. V prostredi formuldra moéze vykonavat’ zmeny vo faktare.
Niektoré udaje sit mu ale nepristupné ako ¢islo faktury a jej variabilny symbol. Ostatné
udaje moze 'ubovol'ne upravovat’ a nasledne ulozit’ do evidencie faktur a tym nahradi
povodny zaznam za upraveny.

Na proces je vyuzivany rovnaky formulara ako na vytvorenie faktary, ktory bude
uvedeny pri popise pridania nového zaznamu do evidencie v d’al$ej Casti kapitoly. Tento
formular je ale rozsireny o tlacidlo ,,Ulozit*, pomocou ktorého vykonané zmeny uZzivatel’

ulozi do evidencie.
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Evidencia faktur - Pridat’

Tla¢idlo ,,Pridat* uzivatel'a presmeruje k procesu vytvorenia faktury. Na

vytvorenie tohto dokladu sluzi formular v aplikacii.

Faktira X
Faktira Geberatel
Cislo faktiiry: m Nézov: \
Variabilny symbol: — Ulica: [
Spdsob thrady: e Obec: \ psC: [
Bankovy Gcet: — 1CO: \
Détum vystavenia: B DIC: \
Dé&tum dodania: [ 1C DPH: [
Détum splatnosti: I ﬂ
Palozky
Cislo arty Nézov Mnogstyo Merné jednotia CenasDPH  CenabezDPH  OPH  Zfava Celkom

Pridat’ | Upravit’ | Vymazat’

Cena

Zdklad s DPH: Zaklad bez DPH:
Celkom: Zlava: K dhrade:

Vytladt” ‘ OK | Zatvorit’ ‘

Obrizok & 28: Sabléna vytvorenia faktiry (Zdroj: vlastné spracovanie)

Tlacidla formulara:

e Vytladit’ — udaje z formulara faktiry st nahraté do predpripravenej Sablony
a uzivatel je presmerovany do nahl'adu pred tlatou, odkial’ méze faktaru vytlacit
e OK - faktura je ulozena do evidencie faktar a uzatvori sa formular

e Zatvorit’ — ukonci proces a zatvori formular
Faktira

Dokladu je automaticky priradené ¢islo faktiry a jej variabilny symbol na zéklade
posledného zdznamu v evidencii faktir. Uzivatel musi ndsledne nastavit’ formu thrady
a bankovy ucet, pokial to dané forma uhrady vyzaduje. Ako posledny krok tejto Casti je,

aby uzivatel’ nastavil datum vystavenia, dodania a splatnosti danej faktary. Tie moze
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nastavit’ prostrednictvom Datepicker, ktory mu umozni z kalendara vybrat’ presny datum

alebo ho m6zem do textového okna ru¢ne vypisat’.
Odberatel’

Odberatel’a moze uzivatel’ do faktury pridat’ viacerymi spdsobmi. Prva cesta je
manuélne vyplnit’ potrebné uda;.

b[19

Alternativa je pouzit’ tlacidlo ,,Vyhladat™, ktoré otvori vyhl'addavaci formular
identicky s formularom, ktory pouzivame na najdenie zdznamov v databaze odberatelov.
Tento formular je ale rozSireny 0 ListBox v ktorom sa zobrazia prvky, ktoré obsahuju
zadany nazov. Z neho uzivatel vyberie odberatel’a a pomocou funkcie DoubleClick alebo

tlacidla ,,” ich zada do faktary.

Vyhladat X

Nazov: | Hiadat

MNazov Ulica CObec psi

Pridat’ Zatvorit’

Obrazok €. 29: Faktura — Odberatel’ - VyhPadat’ (Zdroj: vlastné spracovanie)

Pokial’ sa odberatel ale eSte nenachadza v evidencii, uzivate] ho modze vo
vyhladavacom formuléri pridat’ do prehl'adu odberatel'ov pomocou tlacidla ,,Pridat™. To
otvori formular na pridanie zaznamu z héarka ,,Odberatelia“, prostrednictvom ktorého
uzivatel’ vytvori novy zdznam v evidencii odberatelov. Udaje o zdkaznikovi st nasledne
automaticky nahrané do faktury.

Proces vyhladania apridania odberatela budi viac popisané v Casti

,,Odberatelia“.

47



Polozky
Tlac¢idlé polozky:

e Pridat’ — otvori formuldr prostrednictvom ktorého vieme vyhladat’ polozky
a nastavit’ jej mnozstvo

e Upravitt — nahrd udaje o polozke, ktora snachadza vo faktire aumozni
uzivatel'ovi upravit’ jej mnozstvo, ostatné udaje st uzamknuté

e Vymazat’ - z faktiry odstrani vybrany zaznam polozky

Vyhladat polozku X

Filtre

€ Nazovi  Cislo karty " Carovikéd " Mno#stvo na skade -

Hladat’ ‘ Zatvorit’ ‘

Cislo karty Nazov Ciarovy kéd Mno#stvo na sklade M3

Zatvorit’

Obrazok ¢. 30: Faktary — PoloZka - Pridat’ (Zdroj: vlastné spracovanie)

Rovnako ako pri vyhl'adavani odberatel’a uzivatel’ zad4 parameter a pokial tovar
v evidencii skladu existuj tak je zobrazeny v ListBoxe. Udaje daného tovar potom
uzivatel pomocou DoubleClick funkcie nahrd do formuldra ,,Polozka faktury* kde
nastavi mnozstvo, ktoré bude vydané. Taktiez ma moznost urcit’ vysku zlavy pre
Specificky tovar, ktord ma prednastavenu nulovu hodnotu. Tlacidlo ,,Pridat™ vlozi danu

polozku spolu s jej idajmi do faktary.
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Polozka faktiry X

Cislo karty Nazov

[ |

Mnoistvo Merna jednotka Zlava
| | I
Predajna cena s Predajna cena bez DPH
DPH DPH

| | |
Pridat’ |

Obrazok &. 31: Polozka faktiry (Zdroj: vlastné spracovanie)

Cena

Bunky v ¢asti ,,Cena“ su pocitané automaticky po pridani produktu do faktury.
Zaklady a celkova cena faktiry st len sumarne hodnoty, ktoré ziskame z jednotlivych
poloziek faktury. ,Zl'ava“ je vypocitana pomocou vzorca, ktory na zdklade vysky
percentualnej hodnoty, ktord bola tovaru priradend, zisti Ciastku ceny, ktord ma byt
zl'avnena. Nasledné scitanie tychto hodndt odpovedd vyske zlavy. Rozdiel medzi

,Celkom* a ,,Zl'ava® je cena, ktort musi odberatel’ uhradit’ za fakturu.

®

Vyhladat
tovar

Zacatok

VypInit cast
fakturacnych
udajov

Nastavit
vydavané
mnozstvo

Vyplnenie
fakturaénych ddajov

Pridat tovaru
2avu?

UloZenie faktury do
evidencie faktur

Vyp\m; udk AN Vyhfadat
odberatefa?
odberatelovi

Vyplnit pole Ano
filtrovania
odberatefov

Evidencia faktur }

Vyska zlavy

Existuje Pridanie Upravenie ceny
odberatel Nie—p jnového tovaru na zaklade
odberatela e

Koniec

Vyplnenie formuldra Vlozit Gdaje o

o odberatelovi do & e vyda’vanom}ovare
faktdry do faktiiry

Pridat dalsi
produkt?

Obrazok ¢. 32: Vyvojovy diagram vytvorenia faktary (Zdroj: vlastné spracovanie)

49



3.1.4 Odberatelia

Tlacidlo ,,Odberatelia“, ktoré sa nachadza na ovladacej liste, uzivatel'a presmeruje

do prehl'adu vsetkych odberatel'ov, s ktorymi spolo¢nost’ naviazala obchodny vzt'ah. Na

pracu s evidenciou mdze uzivatel' vyuzit’ rozsirenu ovladaciu listu. Operacie a procesy,

ktoré mdzem uzivatel vykondvat, su navrhnuté podobnym spdsob ako skladova

evidencia tovaru.

Domay Silad Odberatelia Fakttry Vdojky Vyhfadat Pridat Upravit Vymazat Zatuorlt
Nizov ulica Obec Pst ieo i oo Telefén Email Privna forma Bankow Gtet
33art, 5.r.0. Stiavnitka 99 o34 01 [ad544456 2022744185  |5K2022744185 [044/4320815 yl yle.sk |5K3411110000001051667002
4 EUROPE 5.r.0. Tomagikova 26 Bratislava 62101 [ae638717 |2 [paoe 12 271 Neuvedene
m re. Pratanov 42 Povaiska Bystrica 017 01 34102655 (2023124983 20231249 Neuvedend
A - DOMA, spol. s r.0. |Vodnd 27 nitra 94901 36549690 (2020154345 |5k2020154345 | k :
4.4, Sarvice , spol. sr.0. Star grunty 53 BRATISLAVA 4104 35807601 2020224261 |5K2020224261 |0908224545 0905504300 Fyzicka osoba
A, - Home Ales Malina Vitkova 12 Bratislava 51106 2221915 [108052635: o
|A.V.D. Radomir Jesensky Kollirova 73 Martin [o36 26 35075830 2020453633 |5k2020453633
|4-3D0M spol.. Tovamicks 2104/14 Topofeany 05501 (43993877 [2022367858  |SK2022567855 |smolka 0917 730 216, 0918 616 82 osoba_|SK7602000000002435290958
430 Apartments s.r.o. |Topofovs 226450 Topoltany 05501 [a7830838 _|2024114878 _|SK2024114873 |lantek Miroslav 0305 708 175 | msof@nextra.sk Privnicka osoba
A3UM 23, 510 MaléTatry 21 o3s0s  [sea1191a [20217258a3  [5K2021725343 ing. Gromnica 0303465402 k. Fysickd csoba__|SK6511000000002627707121
A8 Line s.r.0. Popradské ndbredie 447/28 __|Poprad losE 01 31724116 (2020515079 |5K2020515079 |052/7765042 yaicki [sks275 6
[Abbasov David LHoudeka 50/3 Rufomberok lose 01 51147815 2120614441  |SKk7120514441 D308 538 443 audipecka21@gmail.com Neuvedene
| ABC FACHCENTRUM, 5.r.0 D.Makovického 4573 03801 [sas2271s (2022843482 182 neuvecend
ABC Haus Velky Cetin Vel Cetin 95105 [a7azazsz _|2024032967 20240329 Fyuicka osoba__|SKA302000000001202272754
[ABC Plus s.r0. Llanéeka 14 32 01 36024490 2020086343  |SK2020086343 |4325485 0902603803 Fysick osoba
sro Daniela Dlsbata 21 Zilina Jo10 01 36616837 (2023332038 _|5K2023532035 Neuvedend
| ABC TRADE, £.r.0. |Janéeka 18 Rufomberok o3 01 36434272 (2022061998 |5K2072061998 _|044/4329564, 0907164868,0911332 neuvedend
i Jaroslav Zilinsks cesta 23 Joaa 01 W7428252 (2024032967 Toa0ss55617 Fyzickd osoba
4815 Slovenska, s.r.0. Hilina Jo10 01 50526570 K2120614241 Neuvedene
fovs Rufomberok o2 01 51147815 2120614481 |sk2120614441 |0907 83 92 82 Neuvedené
|ABOSS, s r.0. Nabrezie M.R.Stefanika 2432/1 034 01 44353880 (2022682640  |SK2022682640 |044/4300111, 0905 168 777 k. Neuvedend [SK6011000000002943016080
|ABUS SLOVAKIA, 5. r. 0. |Mudrofiova 63 Bratislava 61103 35771968 (2020275411 _|5K2020275411 _|0905 343 478, Balko 0505 B64 535 |abus@abus.sk Neuvedend |sK6375000000004009099316
ACAPO, 5.r0. Sasinkovs 1 Zilina lo10 01 36414123 2020108585  |5K2020108585 [0303/551334 Prévnickd osoba_|SKS502000000001771519657
| ACARA Slavakia s.r.o. Zuolensks cesta 18 Banskd Bystrica 97405 51193931 (2120622911 _|5K2120622911 _|0903/606 721 b Nouvedené __|5K76 7500 DODO 004D 2521 4177
[ ACCORD Praha s.r.o. Cormoticka 128 Praha 5 155 31 25783254 25783254 C225783254 Privnickd osoba
[ACO Stavebnd prvky s.r.0 Stard Vajnarsks 37 Bratislava 63104 31399746 (2020339232 |5K2020333232 |02/49102246 Fytickd osoba__[5K7711000000002628040488
[ACO Stavebni preky spal.s r.o. IS Hhlava 586 01 25980009 (25880008 |cz25080008 | Neuvedene __|C25555000000005070012683
|ACORP, s.r.0. K. Sidora 794/70 3801 [asse1az 2022746231 [5K2022746231 |Stano Favol 005/605 185 achimsky. neuvedend
|Acroma - Lubomir Daliman Krufousk 2058 Topoftany 955 01 17673876 1020441576 |5K1020441576 Fysickd oscba
Agko, Taxtilng 19 Rufomberok |oze 01 31577148 86 i sk [skag110c
Ao Babal oo Laon FEe—— loas o 1ansaans __Mnjnaenaze laononasnsae loarcizaaas moas ahohoflcaninmm ck e
| e S E—

Tlacidl4 na ovladace;j liste:

Obrazok ¢. 33: Odberatelia (Zdroj: vlastné spracovanie)

e Vymazat’ — z prehl'adu odstrani vybrany zaznam

e Zatvorit’ — presmeruje uzivatela na harok ,,Domov*

e Vytladit, Pridat’, Upravit’ — buda popisané samostatne

Bunky:

e Niazov —nazov pod akym vystupuje zakaznik, sekundarny identifikator

e Ulica, obec, PSC — udaje tvoria kompletnt adresu

e ICO, DIC, IC DPH — identifikaéné a fakturaéné udaje odberatel’a, ICO a DIC

tvoria zloZeny primarny kl'u¢

e Telefon, e-mail — kontaktné udaje

e Bankovy

/4

informacii
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Odberatelia — Vyhladat’

Pokial’ chce uzivatel’ v prehl'ade najst’ konkrétneho odberatel'a moze na to vyuzit’
proces, ktory spusti tlacidlom ,,Vyhladat* z ovladace;j listy.

Proces uzivatel'ovi spristupni vyhl'adavaci formular, do ktoré zada ndzov dan¢ho
odberatel’a. Po tom ako je vo formulari vyplneny nazov odberatel’a sa spusti vyhl'adavanie
pomocou tlacidla ,,Hl'adat™. Proces nasledne prejde vsetky zdznamy a porovna bunky,
ktoré sa nachadzaju v stipci ,,Nazov* s danym parametrom. Pokial’ takéto bunky existuju,
proces automaticky upravi prehlad a zobrazi iba tie riadky, ktoré pocas procesu
zaznamenali zhodu. Ak nastane situécia, ze boli skontrolované vsetky zdznamy a nenasla
sa ziadna zhoda, tak uzivatel'a upozorni chybové hldsenie o tom, Ze odberatel’ s danym
nazov neexistuje.

Ako pri skladovej evidenciu na to aby bol prehl'ad vrateny do povodnej podoby
sta¢i uzivatel'ovi vyuzit’ tlacidlo s ovladacej listy, ktoré obnovi evidenciu.

V pripade, Ze sa uzivatel' rozhodne proces ukoncit’ staci, aby klikol na tlacidlo

%

SZatvorit™, ktoré zatvori formular.

Vyhladat odberatelov >

MNazov: | Hl'adat’ Zatvorit’

Obrazok ¢. 34: VyhPadavanie odberatela (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Odberatelia — Pridat’

Po kliknuti na tlacidlo ,,Pridat* sa uzivatel'ovi zobrazi formular, ktory mu umozni

pridat’ nového odberatela do ich evidencie.

Mowvy odberatel et

Nazov: |

Ulica: |
Obec: | psC:

1CO: |

1C DPH: |

DIC: |

Telefdn: |

E-Mail: |

Pravna forma: | |

0K Zatvarit’

Obrazok ¢. 35: Novy odberatel’ (Zdroj: vlastné spracovanie)

Na to, aby bol novy odberatel’ uspesne pridany do evidencie, je nevyhnutné, aby
uzivatel’ vyplnil vietky potrebné tidaje o odberatel'ovi a to nazov, kompletnu adresu, ICO
aDIC.

Rovnako ako pri vytvarani novej skladovej karty je potrebné, aby formulér nového
odberatel'a spiial podmienky spravneho formatovania vyplnenych udajov ako napriklad,
7e ICO neobsahuje iné ako Ciselné znaky a podmienku neexistujiiceho duplicitného
zdznamu. V pripade nového odberatel’a na rozpoznanie duplicity sluzi ICO, DIC a nazov.

Pokial’ si tieto podmienky splnené, tak je zdznam 0 novom odberatelovi

vytvoreny a pridany do evidencie odberatelov.
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Odberatelia — Upravit’

Na tpravu tdajov o odberatel'ovi moze uzivatel’ vyuzit’ formular, ktory sa zobrazi
po kliknuti na tlac¢idlo ,,Upravit*. Zo zaznamu, ktory ma byt upraveny sa udaje

automaticky nahraju do formulara.

Uprava odberatela x
Nézov: | azum2, s.r.o.
Ulica: | MaléTatry 21
Obec: | Ruzomberok PS[f: l:-_‘li
1Co: | 36411914
1C DPH: | 2021725343
DIC: | sk2021725343
Telefén: | Ing. Gromonica 0903465402
E-Mail : | gromonica @gromonica. sk,
Bankovy (Cet: | skssiio00000002627707121
Pravna forma: | Fyzick osobal |
oK Ulozit' Zatvorit’

Obrazok ¢. 36: Priklad upravy odberatela (Zdroj: vlastné spracovanie)

Udaje ICO a DIC st vo formulari uzamknuté, pretoZze aj ak nastane zmena vo
vsetkych ostatnych tidajoch o spolo¢nosti tieto udaje by mali stale ostat’ rovnaké, lebo st
priradené spolo¢nosti pri jej vzniknuti Specifickymi iradmi. Ostatné udaje moze uzivatel
akokol'vek upravovat’.

Tlacidla:

e OK—ukonci proces, ale pokial uzivatel upravil idaje poskytne mu moZnost’ dané
zmeny ulozit’ pred zatvorenim formuléara

e Ulozit’ — ulozi vykonané zmeny do databdzy, ale neukonc¢i proces a nezatvori
formular

e Zatvorit’ — ukonci proces a zatvori formular
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3.1.5 Evidencia vydajok

Do evidencie vydajok je uzivatel presmerovany tla¢idlom ,,Vydajky“. Na
naslednu pracu s evidenciou uzivatel’ vyuziva rozsirenu ovladaciu listu. Funkcie, ktoré
uzivatel'ovi aplikacia poskytuje funguju na rovnakom principe ako tie, ktoré sa

nachadzaju v evidencii faktur.

Damov Sklad Odberatelia Faktiiry Vjdajy Vytiadif Pridat Upravif | Zobraziftovar |  Vymazat Zatvorif

Poiet

Cish ky  Cislo fakt Dit taven Odberatef
islo widajky  Cislo faktiiry étum vystavenia era polotiek

20210001 2021010001 15.1.2021[STRECHY DOBRIK s.r.0 1

20210002 (2021010002 22.1.2021|UD0 s.r.0 s|
20210003 _ (20210100038 25.1.2021|LESOSTAV, spol. s r.0. 13
20210004 [2021010004 11.2.2021|Lipagro a.s. 4

20210005 |2021010005 30.3.2021[Moss s.r.o. )
20210006 2021010006 31.3.2021(Andrej Ondrug 2|
20210007 [2021010007 19.4.2021[RCA Tech.s.r.0 10
20210008 |2021010008 20.4.2021(08I Slovakia s.r.o. 18|

Obrazok €. 37: Evidencia vydajok (Zdroj: vlastné spracovanie)

Tlacidl4 na ovladace;j liste:

e Vymazat’ — zZ prehl'adu odstrani vybrany zdznam

e Zatvorit’ — presmeruje uzivatela na harok ,,Domov*

e Vytladit’, Pridat’, Zobrazit’ tovar — budi samostatne popisané

e Upravit’ — otvori identicky formulér ako tlacidlo ,,Pridat* s vyplnenymi udajmi
vybranej vydajky, ktory je rozsireny o funkciu uloZenia vykonanych zmien
Bunky:

e Cislo vydajky — unikatny identifikator vydajky v evidencii

o Cislo faktiiry — referenény udaj, ktory sa vztahuje na faktiry obsahujuca
vydany tovar

e Datum vystavenia — deii kedy bola vystavena vydajka

e Odberatel’ — nazov odberatel'a

e Pocet poloZiek — obsahuje ¢iseln hodnotu vydanych poloziek
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Evidencia vydajok — Vytla¢it’

Proces vytlacenia vydajky prebieha rovnako ako v pripade faktiry. Aplikacia
najskor nahra tidaje vybranej vydajky do formulara. Z neho si udaje nasledne vybrané
a priradené do poloziek pripravenej Sablony vydajky. Potom uz len ostava aby uzivatel
Vv prostredi ndhl'adu pred tlacou v Microsoft Exceli vytlacil dant vydajku.

Proces moze pred tlacou okamzite ukoncit’ a to jednoducho zavretim ukazky.

Tento krok ho presmeruje naspat’ do evidencie vydajok.

& B Q ]

......

Obrazok ¢. 38: Vzor vydajky pred tlacou (Zdroj: vlastné spracovanie)
Evidencia vydajok — Pridat’

Tlacidlo ,,Pridat™ umoznuje uzivatelovi vytvorit novy zaznam v evidencii.
Vydajka je vytvorena prostrednictvom formuléra, ktory je zobrazeny po spusteni daného

procesu.
Tlacidla formulara:

e Vytladit’ — daje o vydajke st nahrané do predpripravenej Sablony a uzivatel je
presmerovany do nahl'adu pred tlacou
e OK —ulozi vydajku a zatvori sa formular

e Zatvorit’ — ukonci proces a zatvori formular
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Vydajka *

Vidajka

Cislo vydaijky: m
Cislo faktdry: -
Détum vystavenia: = I
Odberatet

Nézov: |

Ulica: [

Obec; | ps¢: [
1€0: |

DIC: |

1¢ DPH: | Vyhladat
Tovar

Cislo karty Mazov Mno#stvo Merna jednotka

Pridat’ ‘ Upravit’ ‘ Vymazat’ ‘

Vytladt’ ‘ oK ‘ Zatvorit’ ‘

Obriazok & 39: Sabléna vytvorenia vydajky (Zdroj: vlastné spracovanie)
Vydajka
Cast’ dokladu, ktora obsahuje &islo vydajky, &islo faktury ku ktorej je vydajka
priradena a datum vystavenia. Cislo vydajky je priradené do formuléra automaticky

podla posledného zaznamu. Datum uZzivatel moédze vlozit manudlne alebo pomocou

doplnku Datepicker.
Odberatel’

Cely proces pridania odberatel’a prebieha identicky ako pri vytvarani novej
faktary. Odberatel’ sa da do vydajky vlozit' manualnym vypisanim udajov alebo vyuzitim
tlacidla ,,Vyhladat™, ktoré otvori vyhl'addvaci formulara (Obrazok ¢. 40: Faktura —

Odberatel’ - Vyhladat’). Funkcie, ktoré formulara poskytuje st podrobne popisané pri
proces Faktara — Pridat’ (strana 42)
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Tovar

Tlacidla tovar:

e Pridat’ — otvori formuldr prostrednictvom ktorého vieme vyhladat’ polozky

a nastavit’ jej mnozstvo

e Upravit’ — zobrazi udaje o vybranom tovare

e Vymazat’ — odstrani vybrany zdznam

Do vydajky je tovar pridany vyberom z formuléra, ktory slizi na vyhladanie

tovaru zo skladovej evidencie na zdklade zadaného argumentu. Potom ako uzivatel

vyhl'ada polozku, ktort chce do vydajky vlozit staci, aby dvakrat klikol na dany tovar

v ListBoxe vyhl'addvacieho formuléra a zadal hodnotu vydavaného mnozstva.

Vyhladst' polazku

Filtre

« gy

" Cislo karty

" MnoZstva na sklade -

Cislo karty

Mézov

Hladat" |

Zatvorit'

Mnoistvo na sklade  MJ

Zatvarit’

Obrazok ¢. 40: Vyhladat’ polozku (Zdroj: vlastné spracovanie)

Na tpravu sluZzi jednoduchy formulér, v ktorom st zobrazené idaje vybraného

tovaru a uzivatel’ méze zmenit’ mnoZstvo, ktoré bude odberatel'ovi vydané.

Polozka wydajky

Cislo karty

MNazov

MnoZstvo

Merna jednotka

Ok

&

‘ Zatvorit’ ‘

Obrazok €. 41: Formular upravy polozky vydajky (Zdroj: vlastné spracovanie)
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Evidencia vydajok — Zobrazit’ tovar

Tlacidlo sluzi na to, aby si uzivatel mohol jednoducho a rychlo zobrazit’ polozky
vybranej vydajky. Proces zobrazi kratky vypis, kde sa nachadza ¢islo vydajky spolu so
zoznamom poloziek a poctom vydaného tovaru. Pocet poloziek v zozname odpoveda

hodnote bunky so stipca ,,Pocet poloZiek*.

Microsoft Excel >

Wydajka €. 20210001
PoloZky wdajky:
DuoContack 25kg  Sks

Obrazok €. 42: Vypis poloziek vydajky (Zdroj: vlastné spracovanie)
3.2 Ekonomické zhodnotenie

Cast’ popisuje vysku nakladov, ktoré bude spoloénost’ musiet’ vynaloZit’ pokial sa
rozhodne danu aplikaciu zaviest’ do prevadzky. Na zaklade poziadaviek poskytnutych
spolo¢nostou bola aplikéacia navrhnuta v prostredi softvéru Microsoft Excel, ktorym uz
disponuje. Ked'ze sa jedna o aplikaciu poskytovani spolo¢nostou Microsoft Sirokej
verejnosti, st je hardvérové poziadavky velmi nizke. Z ekonomického hladiska to
znamena, ze sa naklady na softvér a hardvér pohybujl na nulovej hranici.

Naklady, ktoré st potrebné vynalozit' suvisia primarne s vyvojom aplikacie
a s procesom jej zavedenia do praxe. Po prieskume trhu som svoju hodinovi marzu
vy¢islil na 11€. Navrh aplikécie, jej vyvoj, implementacia aplikacie a zaskolenie

zamestnancov je ¢asovo a cenovo vymedzené v borazokke niZsie.

Tabul’ka €. 3: Ekonomické zhodnotenie (Zdroj: vlastné spracovanie)

Niklad Cas Cena
Hardvér a softvér 0 hodin 0,00€
Navrh aplikacie 20 hodin | 220,00€
Vyvoj aplikacie 52 hodin | 572,00€
Implementécia aplikécie a zaskolenie zamestnancov 8 hodin 88,00€
Spolu 80 hodin | 872,00€
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3.3 Prinosy prace

Prinosy mojej bakalarskej prace su hlavne viditelné Vv jej praktickom navrhu.
Hlavny prinos, ktory praca prindSa je zjednoduSenie a urychlenie predajnej ¢innost
spolo¢nosti GRENSTAVE s.r.o0. Priméarny sposob, ktorym bol tento vysledok dosiahnuty
je zautomatizovanie jednotlivych procesov, ktoré museli zamestnanci doposial
vykonavat’ manualne alebo zefektivnenie uz existujacich procesov.

Aplikacia spolo¢nosti umoznuje rychlo a jednoducho vystavit’ fakturaény doklad
pre odberatela. Predajcovia mézu taktiez k faktire vytvorit’ vydajku, ktora je poskytnuta
skladnikom. Tymto spdsobom sa ul'ah¢uje a zefektiviiuje komunikacia medzi predajcami
a skladnikmi. Aplikécia pri vytvarani alebo mazani vydajok automaticky upravuje drzané
mnozstvo tovaru na sklade. Prostrednictvom tejto funkcie sa spolo¢nosti naskytuje
moznost’ monitorovat’ aktudlny stav na ich sklade.

Vsetky potrebné informacie, ktoré spolo¢nost’ potrebuje pre prevadzkova ¢innost’
su zhromazdené v aplikécii. UZivatel'ovi su spristupnené prehl'ady skladu, odberatel’ov,
evidencia faktar a evidencia vydajok.

Aplikacia sa zameriava na to aby zamestnancom usetrila ¢as ato hlavne

V administrativnej ¢asti ich pracovnej naplne.
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ZAVER

Cielom mojej bakalarskej prace bol navrh aplikacie v prostredi Microsoft Excel
vyuzitim integrovaného programovacieho jazyka VBA. Primarnym ucelom bolo
poskytnut’ spolo¢nosti GRENSTAVE s.r.o. schopnost’ vytvarat a evidovat’ faktary,
vydajky a viest’ evidenciu skladu, odberatel'ov a spomenutych dokladov.

Zakladnu Cast’ prace tvori tedria, ktord popisuje jednotlivé prostriedky pouzité pri
tvorbe analyz alebo samotného navrhu. Medzi tieto prostriedky patri jazyk VBA jeho
prostredie a prvky formularov, Porterova analyza piatich sil, SLEP analyza, McKinseyho
model 7S a SWOT analyza.

Druh4, analyticka cast’ zacina stru¢nym popisom spolo¢nosti GRENSTAVE s.r.o.
ako je jej predmet podnikania, organizacnd Struktura alebo kratka historia. Nasledne sa
presivam uz priamo K analyzam. Pomocou Porterovej analyzy piatich sil som postdil
situaciu trhu zo strany konkurencie, na ktorom sa spolo¢nost’ pohybuje. Na vyhodnotenie
faktorov vonkajSieho prostredie som vyuzil analyzu SLEPT, ktord ich rozdel'uje do
piatich kategérii. Model McKinsey 7S, popisuje kritické prvky vnutorného prostredia
firmy. Na zéklade tychto troch analyz bola potom vypracovand SWOT analyza, ktora
posudzuje silné a slabé stranky spolo¢nosti s interného ako aj externého hl'adiska.

V poslednej Casti je popisany samotny navrh rieSenia aplikacie, ktora bola
navrhnutd Specificky pre spolo¢nost’. Prvotne som podrobne popisal procesy, ktoré
stvisia so skladovou evidenciou a s evidenciou vystavenych faktur spolo¢nostou. Jedna
sa hlavne o vytvaranie nového zdznamu alebo o0 Gpravu existujucich zaznamov,
vyhladavanie jednotlivych prvkov na zaklade zadanych parametrov a v pripade faktar
proces vytlac¢enie dokladu. Nasledne som popisal evidenciu odberatel’'ov a vydajok, ktoré
obsahuju procesy navrhnuté tak, aby fungovala podobnym sposobom ako uz predosle
popisané procesy. Rozdiely medzi jednotlivymi evidenciami a ich procesmi st ¢asto iba
Vv obsahu ich formularov a vystupoch, ktoré su uzivatel'ovi poskytnuté na pracu. Koniec
kapitoly je tvoreny ekonomickym vystupom, ktory popisuje Casové rozmedzie navrhu
aplikacie a vySku nakladov pre spolo¢nost’. Taktiez sa Vv tejto ¢asti nachadza kratky popis

prinosov, ktoré praca prinasa.
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