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Anotace

Diplomova prace se veénuje vlivu trech preferenénich obchodnich dohod na
konkurenceschopnost Evropské unie. Cilem prace je posoudit vliv preferencnich obchodnich
dohod mezi Jizni Koreou, Kanadou, Japonskem a Evropskou unii na konkurenceschopnost
EU. Prvni kapitola vysvétluje historicky kontext spolecné obchodni politiky EU, rozdéleni
mezinarodnich dohod a jejich vyjednéavani, charakterizuje tfi vybrané dohody a provadi
jejich zakladni obsahovou analyzu. Metodicka ¢ast definuje pojem konkurenceschopnost,
vybira vhodné indikatory pro méfeni konkurenceschopnosti a popisuje, jak bude v ramci této
prace zkouman vliv dohod na konkurenceschopnost Evropské unie. Dalsi kapitoly posuzuji
dopady vybranych dohod na konkurenceschopnost v uzsim a v §ir§im pojeti a naznacuji, ze
dopady dohod jsou spise smiSené. V uz§im pojeti konkurenceschopnosti prevladaji spise
negativni dopady, v §ir§im pojeti konkurenceschopnosti jsou znat mirné pozitivni vlivy
dohod nové generace na konkurenceschopnost EU ajejich Clenskych stati. Zejména
u dohod s Kanadou a Japonskem je ale potieba jesté na spolehlivé projevy dopadu nékolik

let pockat.

Klicova slova

Evropska unie, export, konkurenceschopnost, Japonsko, Jizni Korea, Kanada, zahrani¢ni
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Annotation

The thesis focuses on the impact of three preferential trade agreements on the
competitiveness of the European Union. The aim of the thesis is to assess the impact of
preferential trade agreements between South Korea, Canada, Japan and the European Union
on the competitiveness of the EU. The first chapter explains the historical context of the EU's
common trade policy, the classification of international agreements and their negotiation,
characterises the three selected agreements and conducts their basic content analysis. The
methodological section defines the concept of competitiveness, selects appropriate
indicators for measuring competitiveness and describes how the impact of the agreements
on the competitiveness of the European Union will be examined in the context of this thesis.
The following chapters assess the competitiveness impacts of the selected agreements in
a narrower and a broader sense and suggest that the impacts of the agreements are rather
mixed. In the narrower concept of competitiveness, the negative impacts are more prevalent,
while in the broader concept of competitiveness, there are moderate positive effects of the
new generation of agreements on the competitiveness of the EU and its Member States.
However, especially for the agreements with Canada and Japan, we still need to wait for

several years for reliable evidence of impacts.

Key Words

European Union, export, competitiveness, Japan, South Korea, Canada, international trade,

common trade policy.
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Uvod

Za vznikem Evropské unie stoji snaha o jednotnou Evropu po druhé svétové valce a udrzeni
miru na celém kontinentu. Integrace jednotlivych stata stoji na spolupraci ekonomik a sdileni
spole¢nych hodnot. Obdobné spoluprace se snazi EU dosahnout i se staty, které nejsou
soucasti Evropské unie, pomoci komplexnich obchodnich dohod spadajicich do spolecné
obchodni politiky EU. Ze strategickych dokumentt EU lze pfitom vytusit, ze cilem spolecné
obchodni politiky EU je posilovani role EU v mezinarodnim prostiedi, prosazovani
evropskych hodnot, prav a pravidel a posilovani konkurenceschopnosti EU a jejich

Clenskych stath nikoli na tkor, ale ve spolupraci s obchodnimi partnery po celém svéte.

Pojem spolecné obchodni politiky a jeji cile jsou shrnuty v kapitole prvni. Jednim z podnéta
pro rust ekonomiky Evropské unie je obchod, a to nejen vnitini obchod, ale i obchod se
tretimi zemémi. Obchod mezi EU a tfetimi zemémi je ovliviiovan riznymi typy dohod
a pravidel. Jednim z nich jsou preferen¢ni obchodni dohody, kterymi se zabyva tato prace.
V téz kapitole je zarover piiblizen historicky kontext vzniku Evropské unie a zrodu spole¢né
obchodi politiky, ktery stru¢né popisuje okolnosti vzniku EU az po piijeti Lisabonské
smlouvy. Mezinarodni obchodni dohody EU lze rozdélit na nékolik typt podle toho, jak
provazany obchodni vztah si smluvni strany sjednaly. Dohody nové generace, kterymi jsou
obchodni dohody analyzované v této praci, patii do nejvice komplexnich dohod

prohlubujicich ekonomickou integraci EU a tretich stata.

Cilem prace je posoudit vliv preferenc¢nich obchodnich dohod mezi Jizni Koreou, Kanadou,
Japonskem a Evropskou unii na konkurenceschopnost EU. VSechny tfi dohody jsou nejdiive
struén€ popsany a nasledné je analyzovan jejich vliv na konkurenceschopnost EU. Pojem
konkurenceschopnosti je definovan ve druhé kapitole, kde jsou také predstaveny rtzné
pristupy k méfeni konkurenceschopnosti, jsou vybrany dva z nich a jsou zde popsany také
metody, sjejichz pomoci bude vliv dohod nové generace na konkurenceschopnost

posuzovan.

Pro tucel této prace je vedle celé EU vzdy vybran jeden zastupce ¢lenskych stati EU jako
ptipadova studie. Jedna se vzdy o ekonomiku, ktera ma s obchodnim protéjskem prislusné
dohody relativné nejintenzivnéj§i obchodni (zejm. exportni) vztahy, protoze se lze domnivat,

ze konkurenceschopnost ekonomiky, ktera do zemé& smluvniho partnera vyvazi nejvétsi
13



podil svych exporti, by mohla byt pfislusSnou dohodou o volném obchodu nejcitelnéji
ovlivnéna. Skrze tohoto zastupce je posuzovan vliv obchodni dohody na
konkurenceschopnost. Zakladnim vyzkumnym predpokladem této prace je, ze dohody
o volném obchodu odstranuji prekazky mezinarodnich tokt zbozi, sluzeb, ale Casto i osob

a kapitalu a mély by tedy prispivat k ristu konkurenceschopnosti EU.

14



1. Spolecna obchodni politika EU

Cihelkova a Jaks (2004) definuji spolecnou politiku jako politiku fizenou nadstatnimi
organy, kdy se clenské staty dobrovolné vzdavaji svych pravomoci a pfenasi je na
komunitarni rovinu. V pfipadé EU se jedna o Evropskou centralni banku, Radu ministri
a Komisi, jez maji v ramci spolecné politiky exkluzivni kompetence. Spolecné politiky EU
lze rozdélit na spole¢nou obchodni politiku, spoleCnou zemédélskou politiku, spolec¢nou
dopravni politiku a na spolecnou ménovou politiku. Hlavnim podnétem pro dynamicky rast
ekonomiky Evropské unie je bezesporu obchod, a to jak vnitini obchod (mezi ¢lenskymi
staty EU — Intra-Community Trade) tak obchod s tfetimi zemémi (vnéj§i obchod — Extra-
Community Trade). Obchod mezi Clenskymi staty Evropské unie se fidi principy a pravidly
vnitfniho trhu EU, zatimco obchod s tifetimi zemémi spada pod spolecnou obchodni politiku
EU. Ta je realizovana prostfednictvim rtznych dohod uzaviranych sjednim statem

eventualné skupinou stata.

Cilem spole¢né obchodni politiky Evropské unie je podpora obchodu EU a zbytku svéta
a snaha o prosazovani evropskych hodnot, demokracie, lidskych prav, udrzitelného rozvoje
a transparentnosti, bezpetnosti a ochrany Zivotniho prostiedi. Clenské staty EU tak
prostfednictvim svych hospodarskych politik davaji pravomoc Komisi k jednani o vnéjSich
vztazich Evropské unie, aby bylo posileno spolecné postaveni vii¢i neclenskym zemim (EU

2015).

Fojtikova a Vahalik (2017) dopliuji, ze kolektivni snahou clenskych statt EU dochazi
k prohlubovani integranich procesti atim i posilovani spolecné obchodni politiky.
Odhodlani Evropanu usilujicich o mir a prosperitu vyjadifuje motto EU: in varietate

concordia“, tedy ,,jednotna v rozmanitosti®.

1.1 Historicky kontext

,, Chceme-li pochopit soucasné déni v Evropské unii, chceme-li se tohoto déni ucasmit jako
aktivni hrdc nebo pasivni pozorovatel, chceme-li toto déni ovliviiovat, je nezbymé podivat se
do historie. Poucit se z vyvoje evropské integrace je viastnosti moudrych lidi a kazdému

prospéje, kdvz ziska prehled o jednotlivych krocich v evropské integraci, o zdarech,
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problémech ci nezdarech, které na dnes jiz dlouhé cesté Evropské spolecenstvi potkaly.

(Kostka 2007, str. 5)

Kostka (2007) tika, ze jedny z prvnich myslenek na sjednocenou Evropu se objevily jiz
v antickém Recku. Myslenkovy svét této antické fise daval prostor politikim i filosofim
rozvijet ideu spoluprace mezi lidmi ajejich , statnimi“ celky. Prvnimi readlnymi pokusy
o vytvoreni integrovaného uskupeni Evropy byla snaha o vytvoreni Svaté fiSe fimské na
zakladé idealt kiestanstvi. Od usili vladnoucich vrstev a panovniki, pfes napady a ideje
vyznamnych evropskych osobnosti to sméfuje az k Panevropskému hnuti, jez je

nejvyznamnéjsi moderni pfedchidce soucasnych integracnich procest v Evropé.

Ryznar (2007) popisuje, ze po skonceni druhé svétové valky a otfesnych zkusenostech s ni
spojenych bylo hlavnim motivem evropské integrace zabezpeCit mir prostiednictvim
spoluprace evropskych stati a tim zmirnit rivalitu narodnich stati jako zdroje agrese. Ve
spolecnosti povalecné Evropy prevladal hluboce zakotfenény nazor, ze jedinou cestou k miru

a bezpec¢nosti na kontinentu je sjednoceni Evropy.

Kostka (2007) upozortiuje, ze v ¢ele Panevropského hnuti stal hrabé Coudenhove-Kalergi-
Balli, ktery pozde€ji v uzsi spolupraci s Winstonem Churchillem, Duncanem Sandysem
a dalSimi, vytvoftil ptipravny vybor ,,Hnuti za spojenou Evropu® v prosinci 1947. To vedlo
ke svolani Evropského kongresu v roce 1948 v Haagu. Vysledkem konference bylo Politické
prohlaseni, Ekonomické a socialni prohlaseni a Zpravy Evropanim. Tyto dokumenty poté
pomohly k zalozeni Rady Evropy roku 1949 v Londyné a vyhlaSeni jejiho zakladniho
dokumentu Charty lidskych prav a svobod. Rada Evropy vznika jako prvni povalecna
evropska organizace. Bere si za cil ochranu lidskych prav, parlamentni demokracie
a pravniho tfadu, uvadéni socidlnich a pravnich norem do reciprocniho souladu a podporu

spolecné evropské identity.

Ryznar (2007) uvadi, ze Francouzsky ministr zahranici, Robert Schuman, podal 9. kvétna
1950 navrh sjednocené Evropy, ktery je v dne$nich dnech znam jako Schumanova deklarace
a ktery vice konkretizuje predeslé prohlaseni politikti. Jeho cilem bylo vytvoreni spolecného
trhu uhli aoceli (ESUO), ktery by byl fizen nezévislym organem. Smlouva ustavujici
Evropské spolecenstvi uhli a oceli byla podepsana 18. dubna 1951 v Pafizi astala se

zakladem pro prakticky pokrok v integraci Evropy.
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Kostka (2007) pise, ze v Rimé dne 25. biezna 1957 byly podepsany smlouvy o vytvoreni
Evropského hospodarského spolecenstvi (EHS) a Evropského spoleCenstvi pro atomovou
energii (Euroatom), kterym dal zéklad belgicky ministr zahrani¢i Paul-Henri Spaak. Tyto
smlouvy jsou znamé jako tzv. Rimské smlouvy. EHS si v souvislosti s vybudovanim
spolecného trhu kladlo jako hlavni cil zajisténi ¢tyf svobod: volného pohybu osob, zbozi,

sluzeb a kapitalu.

Zakladni formou ekonomické integrace, a tedy i spole¢né obchodni politiky Evropské unie,
je dle Hticha (2001) celni unie. V Rimské smlouvé se na této formé& dohodlo Sest
zakladajicich ¢lenti Evropského hospodaiského spoleCenstvi (Némecko, Francie, Belgie,
Lucembursko, Nizozemsko a Italie). ZruSeni vzajemnych cel a tvorba spolecného celniho
sazebniku pro neclenské zemé SpoleCenstvi mély probéhnout v horizontu dvanacti az

patnacti let. Pfi tomto sjednocovani Evropy uz hrala podstatnou roli Evropska komise,

......

Nejintenzivngjsi prohloubeni evropské integrace od Rimskych smluv podle Vebera (2009)
pfichazi po podepsani Smlouvy o Evropské unii na zasedani Evropské rady v Maastrichtu
7. unora 1992. Je to jeden z nejvétsich meznika v déjinach EU. Jsou stanovena jasna pravidla
pro budouci jednotnou ménu, pro zahrani¢ni a bezpecnostni politiku a blizsi spolupraci

v oblastech spravedlnosti a vnitfnich véci.

Marsikova (2011) popisuje, jak Maastrichtska smlouva formuje Evropské spoleCenstvi do
tzv. pilifa EU, které dohromady vytvaii strukturu ,,chramu®, jehoz zakladem jsou spole¢né
hodnoty a cile EU a ony pilife jsou poté zastieSeny institucemi EU. Tzv. prvnim pilifem je
spolecny trh, spolecnd hospodarska a ménova politika (tzn. oblasti formované v ramci
ESUO, EHS a Euroatom), ke kterym se pfidava tzv. druhy pilif v podobé Spolecné
zahraniCni a bezpeCnostni politiky a tzv. tfeti pilif Policejni a soudni spoluprace v trestnich

vécech.

Moudry (2017) ptipomina, ze Lisabonska smlouva pozménujici Smlouvu o Evropské unii
a Smlouvu o zalozeni Evropského spoleCenstvi, je jednou z dilezitych smluv, ktera byla
ratifikovana Clenskymi staty Evropské unie. Byla podepsana 13. prosince 2007 a v platnost
vstoupila 1. prosince 2009 (Moudry chyba —ma 12. prosince). Smlouva reformuje evropské

instituce a fungovani EU. Piedeslé smlouvy upravuje a dopliiuje. Cihelkova (2009)
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poukazuje na to, ze pfijeti Lisabonské smlouvy méni mezinarodni pravni postaveni Evropské
unie. Stava se zni jednoznacné identifikovany nadnarodni subjekt neboli mezinarodni
organizace s vn¢j§i subjektivitou (dfive bylo subjektem mezinarodniho prava Evropské

spoleCenstvi).

Kocourek (2019) dopliiuje, Ze spolecna obchodni politika musi vzdy respektovat zasady
a cile EU, jak je uvedeno v Lisabonské smlouvé. Jinymi slovy spole¢na obchodni politika
EU vzdy musi podporovat §ifeni demokracie, pravniho statu a dodrzovani zakladnich
lidskych prav asvobod, usilovat o dlouhodobou udrzitelnost v hospodarské, socialni
a environmentalni oblasti ivoblasti fizeni svétovych zasob nerostnych surovin
a neobnovitelnych zdroju. Dale dle Lisabonské smlouvy spolecna obchodni politika spada
do vylu¢né pravomoci Evropské unie. Dohody v oblastech kulturnich, audiovizualnich,
socialnich, vzdélavacich a zdravotnickych sluzeb tvoii vyjimku, ukteré je tfeba
jednomyslné rozhodnuti Rady EU. Do vyluéné pravomoci EU se dostava i oblast ptfimych
zahrani¢nich investic. Lisabonskd smlouva pak uz pfesnéji nedefinuje, jestli se vylu¢na
pravomoc Evropské komise vztahuje ina liberalizacni opatfeni v oblasti zahrani¢nich
investic. Soudni dvar Evropské unie v této véci rozhodl tak, ze opatfeni tykajici se
liberalizace v oblasti zahrani¢nich investic, a to predevS§im opatfeni zaméfena na feSeni
spori mezi statem a zahrani¢nim investorem a problematiku nepfimych zahranic¢nich
investic, jsou ve sdilené pravomoci EU ajejich ¢lenskych stati. Zavisi tedy na ratifikaci
kazdého jednotlivého Clenského statu EU. Naproti tomu pfijeti opatieni v oblasti aspektu
duSevniho vlastnictvi ¢i udrzitelného rozvoje patfi do vylucné pravomoci Evropské unie.
Mezinarodni dohody tedy mohou byt uzavirany bud s Evropskou unii (jsou-li soucasti
vyluéné pravomoci EU), nebo s EU ajejimi Clenskymi staty (jsou-li soucasti sdilené

pravomoci EU).

Stérbova (2010) pise, ze Lisabonska smlouva rozsifuje pravomoci Evropského parlamentu
a potvrzyje, ze klicové stranky vnéjsiho obchodu jsou soucasti vylucnych pravomoci EU.
Primarnimi oblastmi jsou celni sazby, uzavirani celnich a obchodnich dohod vztahujicich se
na obchod se zbozim a sluzbami, obchodni aspekty duSevniho vlastnictvi, pfimé zahranicni
investice, liberalizacni opatieni, vyvozni politika a ochrana obchodu (opatfeni proti
dumpingu a subvencovani). Od ratifikace Lisabonské smlouvy také Rada uz nerozhoduje
sama o spolec¢né obchodni politice, ale do rozhodovani se pfipojil Evropsky parlament. Ten

musi udélit souhlas k pfijeti obchodnich dohod EU.
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Podle Kocourka (2019) je spole¢na obchodni politika Evropské komise jeden z hlavnich
zdroju pro hospodaisky rust EU. Evropska komise proto vytvofila strategii pro zlepSeni
obchodnich vztahii se tfetimi zemémi (Obchod pro vsechny: Cesta k zodpoveédnéjsi
obchodni a investicni politice), kde cili na aktivni a zodpovédnou politiku odstranovani
prekazek zahrani¢niho obchodu. Diraz je téz kladen na otevirani novych trhii pro evropské
vyrobce a podporu zahrani¢nich investic. Spole¢na obchodni politika EU je realizovana
prostfednictvim uzavirani ruznych bilateralnich, plurilateralnich nebo multilateralnich
mezinarodnich smluv. Nékteré uzaviené dohody jsou vylu¢né a patii do vylucnych
pravomoci Evropské unie (dle ¢lanku 3 Smlouvy o fungovani EU). Smisené dohody potom
zasahuji i do oblasti obchodni politiky, kde Evropska unie sdili své pravomoci s ¢lenskymi
staty (dle ¢lanku 4 Smlouvy o fungovani EU). K pfijeti téchto dohod je tedy potieba, jak

souhlasu Evropského parlamentu, tak i ratifikace jednotlivymi ¢lenskymi staty.

1.2 Mezinarodni obchodni dohody Evropské unie

Druhé kapitola je vénovana klasifikaci a stru¢nému popisu mezinarodnich obchodnich
smluv, které lze jednoduse rozde€lit na dohody o hospodaiském partnerstvi, dohody
o pridruzeni a dohody o volném obchodu. Diplomova prace bude zamérena predevsim na

dohody nové generace, a to zejména na dohody s Jizni Koreou, Kanadou a Japonskem.

Dohody o hospodatském partnerstvi podporuje obchodni vztahy EU s africkymi, karibskymi
a tichomotskymi staty. Evropska unie se zde zavazuje k eliminaci veskerych cel a kvot na
vSechen import ze zemi smluvnich partnert, ktefi zliberalizuji pfiblizné 80 % svého obchodu
s EU v prabéhu 15 az 20 let. Vétsina téchto dohod je zaméfena na obchod se zbozim
arozvojovou spolupraci. Vyjimkou je dohoda s karibskymi zemémi, kterd obsahuje

ustanoveni o sluzbach, investicich a dalSich tématech tykajicich se obchodu (EC 2019).

Dohody o pfidruzeni jsou uzavirany mezi Evropskou unii a tfetimi stity nebo
mezinarodnimi organizacemi. Jsou zaméfeny predevS§im na ekonomickou, prumyslovou
a obchodni spolupraci. Tyto asociacni dohody Ize rozdélit na dva druhy. Dohoda je uzaviena
s vyhledem vstupu daného subjektu do Evropské unie (napi. asociaéni dohoda Ceské
republiky) nebo se vstup do Unie nepiedpoklada (napt. asociatni dohody s nékterymi

africkymi staty). NejcastéjSim obsahem dohod o pfidruzeni je vytvofeni zony volného
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obchodu s primyslovym zbozim, celni unie ¢i zavedeni dalSich svobod (pohyb kapitalu

a zamé&stnancu nebo poskytovani sluzeb) (Euroskop 2022).

Kocourek (2019) popisuje Dohody o volném obchodu, které rusi mezi smluvnimi stranami
celni bariéry nebo je alespon redukuji. Kazda strana dohody si vSak mize sama upravovat
celni sazebnik a netarifni piekazky pro tfeti zemé. Tento typ mezinarodnich smluv byva

délen na dohody prvni generace, prohloubené a komplexni dohody a dohody nové generace.

Obchodni dohody ,,prvni generace™ jsou zpravidla ty, které byly uzavieny pred rokem 2006
a fesi pfedevsim liberalizaci celnich sazeb (EC 2019). Ze 70. let 20. stoleti sem tedy patii
dohody o volném obchodu s Islandem, Norskem a Svycarskem. V 90. letech 20. stoleti
a z kraje 21. stoleti se pfidavaji dohody o volném obchodu s Izraelem, Palestinou, Tuniskem,
Marokem, Jordanskem, Libanonem, Egyptem a Alzirskem. Do tohoto typu dohod nalezi
i globalni dohoda mezi EU a Mexikem (z roku 2000) a dohoda o pfidruzeni s Chile (z roku
2003). Dohody o stabilizaci a pfidruzeni, které¢ byly podepsany mezi lety 2001 a 2016
s Makedonii, Albanii, Cernou Horou, Srbskem, Bosnou a Hercegovinou a Kosovem, jsou

ovSem také fazeny svym charakterem mezi dohody prvni generace (EC 2019).

Kocourek (2019) uvadi, ze prohloubené a komplexni dohody EU uzaviela s Gruzii
a Moldavskem v roce 2014 a s Ukrajinou v roce 2016 (EC 2019). Tento typ dohod si klade
za cil prohloubeni politického ptidruzeni s Evropskou unii a stavi zédklady pro postupnou
hospodarskou integraci. Vzajemné otevieni trhii predevsim se zbozim je jadrem

prohloubenych a komplexnich dohod, kde jsou ve vyhodé vychodni partnefi.

Preferen¢ni obchodni dohody nové generace, které Evropska unie vyjednala s Jizni Koreou,
Kolumbii, Peru, Ekvadorem, Stfedni Amerikou nebo s Kanadou, se vztahuji na liberalizaci
obchodu se zbozim (také na sluzby a investice), zadavani vetrejnych zakazek ataké na

zavazky ohledné hospodarské soutéze, regulace a dotaci (EC 2019).

Bartoskova (2018) pise, ze dohody nové generace by mély spliiovat urcita kritéria. Prvnim
kritériem je, aby byly komplexni a ambicidozni. Druhym kritériem je prohlubovani
ekonomické integrace, vytvorenim kolektivnich pravidel pro investice, vefejné zakazky,
ochranu duSevniho vlastnictvi. Poslednim kritériem je podpora podnikatelskych subjektd

v monitorovacich a vynucovacich mechanismech. Dohoda mezi Evropskou unii a Kanadou
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je brana jako priklad pro novou generaci obchodnich dohod. Jedna se o komplexni
hospodarskou a obchodni dohodu, ktera nejen odstranuje tarify uvalené na obchod mezi EU
a Kanadou, ale predev§im feSi netarifni piekazky (napf. licencovani) a poskytuje
podnikatelim obou obchodnich stran nova kolektivni ustanoveni ve vefejnych zakazkach,

finan¢nich sluzbach, udrzitelném rozvoji, ochrané investic a dusevniho vlastnictvi.

V procesu vyjednavani obchodnich dohod na strané Evropské unie jsou tfi zakladni aktéfi,
kteti formuji celé vyjednavani. Evropska komise zastupuje moc vykonnou — pfipravuje,
vyjednava a navrhuje mezinarodni obchodni dohody. Rada Evropské unie spolecné

s Evropskym parlamentem rozhoduji, jestli dohody pfijmout ¢i neptijmout (EC 2019).

Cely proces vyjednavani obchodnich dohod shrnuje nasledujici tabulka 1. Primérnich devét
fazi je rozdéleno do tficeti tii krokt. Jedna-li se o tzv. smiSené dohody, je potieba i ratifikace

jednotlivymi Clenskymi staty (Kocourek 2019).

Tabulka 1: Vyjednavani dohod o volném obchodu v jednotlivych krocich

1. Evropska komise provadi:
a) verejné diskuze o tom, ceho by méla dohoda dosahnout.
b) neformalni provérovani toho, co by chtély ob¢ smluvni strany vyjednat.
¢) hodnoceni pravdépodobnych dopadu dohody.

2. Evropska komise vyda doporuceni Rad¢ EU k zahajeni vyjednavani. Evropska komise muze
také navrhnout koncept smémice pro jedndni o dohod¢ (negotiation directives). Evropska
komise informuje Evropsky parlament. Evropska komise publikuje smérice pro jedndni
online a zasila je Radé¢ EU, Evropskému parlamentu a narodnim parlamentiim clenskych
stata EU.

3. Rada EU piijima rozhodnuti, jimz Evropskou komisi poveii zahdjenim jedndni. Soucasti
tohoto rozhodnuti miize byt také nezdvazna smérnice pro jednani Evropské komise.

4. Hlavni vyjednava¢ EU z Generalniho feditelstvi pro obchod Evropské komise sestavi
vyjednavaci tym, jehoz soucasti jsou odbornici napii¢ vSemi generdlnimi feditelstvimi
Evropské komise v zavislosti na tom, jakd témata ma dojednavana dohoda pokryvat.

5. Hlavni vyjednavaci obou stran naplanuji vyjednavani do vyjedndvacich kol. Ta s mohou
tykat vSech oblasti dohody, nebo jen né¢kterych konkrétnich.

6. Po kazdém vyjednavacim kole, piipadné také v dalSich zlomovych okamzicich jednani,
Evropska komise informuje Radu EU a Evropsky parlament o prubé¢hu jednani. Kdyz se
Evropska komise chystd pfedlozit protistran¢ konkrétni vyjedndvaci ndvrhy, musi je
konzultovat s Radou EU a informovat o nich Evropsky parlament.

7. Evropskd komise publikuje online hodnotici zpravu okazdém vyjednavacim kole
a o vychozich vyjednavacich navizich na http://ec.europa.cu/trade.

8. Evropska komise konzultuje v pribéhu celého vyjednavani sviij postup s Vyborem pro
obchodni politiku (7Trade Policy Committee) Rady EU. Evropskd komise rovné¢z v kazdé
fazi celého jednani informuje Evropsky parlament o poslednim vyvoji.

9. Rada EU pravideln¢ diskutuje o priibéhu vyjednavani obchodnich dohod ve svém Vyboru
pro obchodni politiku. Evropsky parlament ¢ini totéz ve svém Vyboru pro mezinarodni
obchod (International Trade Committee; INTA). Na zakladé téchto diskusi muize Vybor pro
mezindrodni obchod vydat usneseni (resolution), kterd vyjadiuji postoj Vyboru pro
mezindrodni obchod k dalSimu postupu vyjednavani. Rovnéz ministfi narodnich vlad i cely
Evropsky parlament na svém plendrnim zasedani mohou negociacni proces projednavat.
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10. Evropskd komise informuje Evropsky parlament a Radu EU o tom, ze se ob¢ strany pfi
vyjednavani blizi k dosazeni kone¢né¢ dohody. Evropskd komise pii této piilezitosti
neformalng zasila text dohody:

11

a) Clenskym statim EU prostfednictvim Rady EU a

b) Evropskému parlamentu.

Evropska komise zvetejni text dohody na konci vyjednavani na http://ec.europa.eu/trade.
Pravnici Evropské komise a pravnici-lingvisté¢ Rady EU posoudi a v piipad¢ nutnosti opravi
text dohody (tzv. pravni CiSténi neboli legal scrubbing), aby byla zajiSt¢tna pojmova
konzistence napii¢ celou dohodou a rovnéz maximalni srozumitelnost a jednoznacnost pro
vSechny subjekty, které s ni pfijdou do styku.

12. Konec negociatniho procesu obvykle symbolizuje oznaceni inicidl obou hlavnich
vyjednavaci na textu navrhované dohody.

13. Evropska komise zasle text dohody Evropskému parlamentu a Radé EU. Pravnici-lingvisté
Rady EU text naformatuji tak, aby byl pfipraven k podpisu.

14. Rada EU zaSle nové zformatovany text zpct Evropské komisi. Text je zpravidla (ackoli ne
vzdy) vyjednan v anglickém jazyce. Protoze vSak musi byt k dispozici ve vSech 23 tfednich
jazycich Evropské unie, zajisti Evropska komise jeho pieklad.

15. Evropska komise pfipravi pro Radu EU navrhy rozhodnuti o:

a) podpisu dohody.
b) ptedbézném provadéni dohody.
¢) uzavieni dohody.

16. Evropska komise pielozi vSechny tyto navrhy do vSech tifednich jazyka Evropské unie.

17. Generalni reditelstvi pro obchod Evropské komise rozesle tyto navrhy na vSechny dalsi
utvary Evropské komise k posouzeni a okomentovani. Tento proces je zndm jako konzultace
mezi utvary Evropské komise (inter-service consultations).

18. Nasledné tyto navrhy prijme dvacet osm komisait Evropské komise.

19.  Evropska komise navrhne Radé EU:

a) podpis dohody.

b) ptedbeézné provadéni dohody.

¢) uzavieni dohody.

Evropska komise obvykle navrhuje, aby byla predbézné provadéna jen urcitd cast
sjedndvané dohody, ale je mozné i to, aby byla predbézné provadéna cela dohoda. Evropska
komise ptipoji ke svému navrhu vSechny jazykové verze.

20. Rada EU obdrzi od Evropské komise navrhy a pfijme rozhodnuti o podpisu. Okamzité po
tomto rozhodnuti pokracuje Evropska komise v podepisovani dohody.

21. Ob¢ smluvni strany formalné podepisi smlouvu. Rada EU zpravidla jmenuje osobu, ktera
smlouvu podepisuje za Evropskou unii. Jedna se obvykle o vlddniho ministra ze zemé, ktera
prave predsedd Rad€ EU, nebo o komisaie pro obchod Evropské komise.

22. Pokud Rada EU odsouhlasi pfedbézné¢ provadéni dohody, upozorni Evropska unie
depozitite dohody, Ze predbézné provadi dohodu, bud’ pln¢ nebo Castecné. V praxi
informuje Evropskd unie depozitdite dohody az v okamziku, kdy Evropsky parlament
vyslovi sviij souhlas s dohodou (23. krok). Depozitaifem smlouvy (formalnim spravcem
podepsaného textu) je na stran¢ Evropské uniec Generdlni sekretariat Rady EU.

23. Po podpisu obou stran dohody Rada EU prezkouma ndvrh na uzavieni dohody a postoupi
dohodu kvyjadieni souhlasu do Evropského parlamentu (procedura oznacovana
francouzskym terminem saisine, tedy postoupent).

24. Evropsky parlament obdrzi dohodu a spole¢né s Vyborem pro mezindrodni obchod ji
konzultuje se zastupci pramyslu, odborovych svazi, ochranci zivotniho prostiedi a dal§imi
externimi experty. Vybor vypracuje o dohod¢ hodnotici zpravu, o které nasledné hlasuje.
Tato zprava slouzi jako formalni stanovisko pro plendrni zasedani Evropského parlamentu.

25. Evropsky parlament na plendrnim zasedani hlasuje o vysloveni souhlasu s dohodou. Jedna
se o hlasovani pro nebo proti.

26. Pokud Evropsky parlament vyslovi se smlouvu souhlas, pak miize Evropska unie ozndmit
depozitafi dohody:

a) v piipad¢ vylucné smlouvy plné provadéni dohody. Dohoda vstoupi v platnost po
ratifikaci smluvni protistranou.

b) vpfipad¢ smiSené smlouvy piedbézné provaddéni dohody v plném rozsahu nebo
Castecné. Mezi tim pozada Evropska unie své ¢lenské staty o ratifikaci.
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Ratifikace Clenskymi staty Evropské unie se tyka pouze tzv. smiSenych dohod.

27. Clenské staty Evropské unie a Rada EU podepisuji smlouvu.

28, Clenské staty EU hlasuji o ratifikaci smlouvy. Ratifikace se na narodni Grovni tidi pravidly
jednotlivych c¢lenskych zemi. Obvykle se jednd o hlasovani v nirodnich (v n€kterych
ptipadech i v regiondlnich) parlamentech. Muize se tak jednat az o 38 parlamentu.

29. Po ratifikaci ve vSech Clenskych zemich EU dochazi k plnému provadéni dohody.

30. 'V okamziku, kdy smluvni protistrana (nebo protistrany) podepise dohodu (21. krok), muze
pristoupit k jeji ratifikaci podle svych vlastnich nidrodnich pravidel.

31. Clenské zem¢ Evropské unie a partnerské zemé dohody informuji depozitaic o ratifikaci
smlouvy. Na zdklad¢ toho Rada EU pfijme rozhodnuti o pfijeti dohody.

32. Rada EU zveiejni své rozhodnuti piijmout smlouvu v Utednim véstniku Evropské unie na
webu: http://eur-lex.europa.eu/

33. V okamziku, kdy ob¢ smluvni strany ratifikuji smlouvu a informuji o tom depozitare,
vstupuje dohoda v plném znéni v platnost.

Zdroj: (Kocourek 2019, s. 27-28)
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I Uzav

Dle (CEBRE 2012) je pro Evropskou unii vyjednavani dohod nové generace o volném
obchodu velice dilezitou strategii pro budouci ekonomicky rust. Nové obchodni prilezitosti
jsou spatfovany predevsim v Asii, ktera je ekonomicky rostoucim kontinentem a vytvari se
tu prostor pro piiliv zahrani¢nich investic, hospodafsky rast a tvorbu novych pracovnich
mist. Tato diplomova prace je vénovana dohodam nové generace, a to predev§im dohodam

EU s Jizni Koreou, Kanadou a Japonskem.

Vzhledem k tomu, ze tyto dohody maji zajistit smluvnim partnerim oproti ostatnim urcité
vyhody, podpofit jejich spolupréci, posilit produktivitu, prosperitu a zisk, zlepsit vzajemné
vztahy a zpruhlednit prostfedi, v némz se uskuteCiiuji, a zvysit schopnost ekonomickych
subjekti proniknout na mezinarodni trhy, lze ocekavat, Ze tyto dohody zlepsi
konkurenceschopnost jednotlivych podnikt, ekonomik i EU jako celku. Smluvni strany
ziskavaji mnoho vzéjemnych vyhod, a to pfedev§im vyhodu témer ,,bezcelniho prostredi®.
To napomahd prosperit€, zisku, schopnosti proniknout na zahrani¢ni trh a podporuje
produktivitu hospodatstvi naptiklad skrze vyvozy. Exporty jsou jednou z mnoha cest, jak
mohou zemé zvySovat svou konkurenceschopnost, jelikoz produktivita hospodarstvi dané
zemé neni geograficky omezena a diky vyvoziim mohou generovat zisk i na jinych trzich,

zlepSovat svou platebni bilanci a stavat se konkurenceschopnéjsimi.
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1.2.1 Dohoda o volném obchodu s Jizni Koreou

Podle Cihelkové a JakSe (2004) v roce 1963 tehdy jesté Evropské spoleCenstvi navazuje
prvni diplomatické vztahy s Jizni Koreou a od roku 1989 je v Soulu samostatna Delegace

Evropské komise.

De Gucht (2011) piSe, ze dohody nové generace otevira dohoda o volném obchodu mezi EU
a Jizni Koreou. Cilem je zjednoduseni vstupu evropskym podnikiim na velice dynamické
a konkurencni trhy v Asii. Prvni jednani o volném obchodu bylo zahajeno roku 2007 v Soulu
a 6. fijna 2010 v ramci summitu EU-Korea v Bruselu byla dohoda podepsana. Souhlasu
Evropského parlamentu se dohoda docCkala 17. tinora 2011 a 1. ¢ervence 2011 zacala byt
predbézné provadéna. Patii k jedné z nejkomplexnéjSich dohod o volném obchodu, kterou
EU sjednala se tieti zemi. Dovozni cla maji byt zrusena u v§ech produkta a obchod sluzbami
se docka liberalizace, a to i sluzby telekomunikacni, v oblasti zivotniho prostiedi, ndmorni
dopravy a financéni a pravni sluzby. Soucasti dohody jsou iustanoveni o investicich
(v odvétvi sluzeb ive vyrobnim odvétvi), ochrané¢ duSevniho vlastnictvi a ustanoveni
o vefejnych zakazkach. Z divodu mozného vzniku netarifnich prekazek obchodu byly
domluveny zvlastni zadvazky pro motorova vozidla, farmaceutické vyrobky a elektroniku.
U automobilového primyslu dochazi ke sjednani takovych ustanoveni, ktera brani vzniku
netarifnich prekdzek pro vyvoz do Koreje. Déle ze strany Jizni Koreje dochazi k piijeti
mnoha evropskych norem a evropskych osvédceni v odvétvi spotiebni elektroniky, coz
odstranuje prebyteCnou byrokracii. Farmaceutickému primyslu , hraje do karet® vétsi
transparentnost s ohledem na rozhodnuti o stanoveni ceny. Dohoda v jedné ze svych kapitol
resi 1 hospodarskou soutéz, kde blize specifikuje, jaké praktiky narusujici hospodarskou
soutéz jsou zakazany ajejich postihy. Dilezitym znakem jsou transparentni predpisy,
udrzitelny rozvoj iProtokol o kulturni spolupraci (zévazek k podpofe kulturnich
rozmanitosti v souladu s imluvou UNESCO). Dohoda je tvofena patnacti kapitolami, které
jsou doplnény fadou piiloh a dodatkd a obsahuje tfi protokoly a Ctyfi poznamky. Cilem

dohody je:

a) liberalizovat a usnadnit obchod se zbozim mezi stranami, v souladu s ¢clankem XXIV
Vseobecné dohody o clech a obchodu 1994;
b) liberalizovat obchod se sluzbami a investicemi mezi stranami, v souladu s ¢lankem

V Vseobecné dohody o obchodu se sluzbami;
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¢) podporovat konkurenci ve svych ekonomikach, pfedevs§im jedna-li se hospodarskych
vztahl mezi stranami;

d) liberalizovat na vzajemné bazi vladni spolupraci smluvnich stran;

e) primerené a efektivné chranit prava k dusevnimu vlastnictvi;

f) pfispét odstranénim prekazek obchodu ke zvySeni investic, harmonické rozvoji
a expanzi sveétového obchodu;

g) zavazat se k tomu, ze udrzitelny rozvoj je zastieSujicim cilem k takovému rozvoji
mezinarodniho obchodu, ktery napomuze dosazeni udrzitelného rozvoje, a usilovat
o0 to, aby tento byl tento cil integrovan a reflektovan na v§ech urovnich obchodnich
vztahu stran;

h) podporovat pfimé zahrani¢ni investice bez toho, aby dochazelo ke snizeni nebo
redukovani environmentalniho ¢i pracovniho zdravi a bezpe¢nostnich standarda pfi
uplatiiovani a prosazovani environmetalnich a pracovnich predpisi smluvnich stran

(EU 2011).

Evropska rada 1. fijna 2015 pfijala posledni rozhodnuti, kterym uzavira dohodu o volném
obchodu EU s Jizni Koreou. Podepsana byla fijnu roku 2010 a ratifikovana byla 1. Cervence
2011. Stala se tak prvni obchodni dohodou EU s asijskou zemi. Naprosta vétSina dovoznich
cel byla zruSena jiz v Cervenci roku 2011 stim, Ze se obé smluvni strany zavazaly
k odstranéni cel tykajicich se 98,7 % hodnoty obchodu béhem péti let. Proto 1. Cervence
2016 zaniknou veskera dovozni cla uvSech produkti svyjimkou omezeného poctu

zemedelskych produktd (ER 2015).

Kocourek (2019) shrnuje dopady EUKFTA na hospodaftsky vykon, na zahrani¢ni obchod se
zbozim a sluzbami, na mzdy a cenovou hladinu a na ekonomicky blahobyt obyvatel. Studie
posuzujici dopady dohody EUKFTA ukazuji kladné efekty na hospodarsky vykon. Je zde
zkoumano Sest studii vénujici se rustu realného hrubého domaciho produktu a ze vsech
v podstaté vyplyva zanedbatelny dopad EUKFTA na ekonomicky vykon EU. Toto tvrzeni
podporuje i zvyseni tempa rustu realného hrubého domaciho produktu o + 0,063 procentniho
bodu po zacatku provadeéni dohody v roce 2011 a zesileni rustového impulsu na + 0,146
procentniho bodu po ukonceni vSech prechodnych obdobi. V§ak vSechny zemé EU ziskavaji
diky této dohodé kladny vliv na rychlejsi hospodarsky rist. Vzajemny zahrani¢ni obchod
mezi EU a Jizni Koreou by se mé¢l do¢kat vyrazného nartustu obratu. Importy z Jizni Koreje

by se mély postupné zvySovat a exporty z Evropské unie by meély rust taktéz. Nejveétsi
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rastovy potencial maji exporty z Némecka, Polska, Nizozemska a Danska. Zatimco pro
jihokorejské importy jsou atraktivni hlavné trhy Slovinska, Slovenska, Chorvatska
a Rakouska. Mzdy jsou ovlivnény predevs§im v sektorech, kde dohoda vyrazné stimuluje
narust produkce (napf. Cesky a némecky potravinatsky primysl maze ocekavat narast mezd
ptiblizn€ o 3 % a slovinsky a slovensky automotive o vice néz 1,2 %). Dopad EUKFTA na
rast cenové hladiny je marginalni — desetiny procentnich bodu. Kladny vliv dohody na
ekonomicky blahobyt obyvatel ma svijj zaklad predevsim v intenzivnim odstrafiovani cel na
dovoz do Jizni Koreje, to zlepSuje realné sménné relace, a také alokacni efektivnost zvysuje
celkovy dopad na ekonomicky blahobyt. Kocourek (2019) tak hodnoti EUKFTA jako
celkové vyrovnanou moderni mezinarodni dohodu, kterd pfinasi obéma strandim mnoho

ptilezitosti a benefitu.

Dle Ammann (2021) se jihokorejsky ministr obchodu Yeo Han-Koo snazi o aktualizaci
EUKFTA. Jizni Korea by dohodu rada rozsifila o nové technologie a smlouvy o ochrané
investic. Jihokorejsky ministr obchodu hodnoti dohodu jako osvédCenou s pozitivnim
vlivem na obchodni vztahy EU a Jizni Koreji. Diky dohodé¢ se vz4jemny obchod zvysil
04,8 % ajihokorejské investice do EU se ztrojnasobily. Ministr Yeo Han-Koo taktéz
zdurazinuje, ze EU zlstava nejvétsim primym investorem v zemi. Chce zvysit spolupraci ve
vyrobé polovodicli v kontextu celosveétové Cipové krize a navazat digitalni partnerstvi (zde
se strany prozatim stoprocentné neshoduji). (BI 2021) uvadi, ze podle ptrehledu vydaného
Evropskou komisi se vzajemny obchod s Jizni Koreou zvysil o vice nez 50 % a dosahl
objemu presahujici 110 mld. euro. Mezi roky 2010 a 2020 vzrostl obchod se zbozim o 46
%, coz je témér dvojnasobny narust oproti ekonomikam, se kterymi EU nema uzavienou
dohodu o volném obchodu. Rovnéz rostl i vzajemny obchod se sluzbami, ato 086 %

a dosahl tak 20 mld. euro.

1.2.2 Komplexni hospodarska a obchodni dohoda mezi EU a Kanadou

Komplexni hospodarska a obchodni dohoda mezi EU a Kanadou (Comprehensive Economic
and Trade Agreement (CETA) between Canada and the European Union) zaCala byt zastupci
obou stran vyjednavana 6. kvétna 2009 a piedbézné provadéni bylo zahajeno 21. zafi 2017.
Doslo k vytvoreni nejlepsi a nejkomplexnéjsi dohody, jakou doposavad Evropska komise

vyjednala. Byla vytvotena hospodaiska a obchodni dohoda feSici mezinarodni obchod se
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zbozim a sluzbami, ale také mnoho dalSich oblasti spoluprace (udrzitelny rozvoj, ochrana
zivotniho prostfedi, ochrana zahrani€nich investic, pfistup na trh s vefejnymi zakazkami

atd.) (Kocourek 2019).

Dohoda se sklada ze tiiceti kapitol a tii protokolt. Je rozsahla nejen tim, jak komplexné fesi
mnoho oblasti pro spolupraci smluvnich stran, ale také poCtem stran — celych 1432 stran
(CETA 2014). Podle (BIF 2021) je CETA piilezitosti k nastaveni vysokych standarda
mezinarodniho obchodu, ktery bude v zajmu vSech obcanti Kanady a EU i zivotniho

prostfedi. Mezi hlavni uspéchy dohody patii:

e (QOdstranéni cel a celnich prekazek témér z 99 % na obou stranach;

e Kompromis ohledné pravidel puvodu;

e QOdstranéni bariér obchodu a spolecna regulace ve vybranych sektorech;
e Otevieni trhu sluzeb a trhu s vefejnymi zakazkami;

e Ustanoveni o ochran¢ investic a mechanismus pro feseni sporu;

e Uprava zemé&pisnych oznadeni a ochrana dusevnich prav.
(CETA 2016) shrnuje pfinosy dohody CETA do téchto dvanacti bodi:

e Podpora ristu a vytvareni lépe placenych pracovnich mist.

e Zajisténi rovnych podminek pro malé i velké evropské podniky.

e Snizeni cen a rozsifeni nabidky pro evropské spotiebitele.

e Snizeni cel pro vyvozce a dovozce.

e Snizeni nakladt pro podniky v EU — pfi zachovani stavajicich norem.
e Moznost, aby evropské firmy prodavaly v Kanad¢ své sluzby.

e Moznost, aby se firmy z EU uchazely v Kanadé o vetejné zakazky.
e Pomoc evropskym komunitam pfi uvadéni potravin a napojl na trh.
e Ochrana evropskych inovatorti a umélca.

e Vzajemné uznavani odbornych kvalifikaci.

e Podpora zvyseni investic kanadskych podnika v Evropé.

e Ochrana prav pfi praci a zivotniho prostredi.

Dopady CETA na hospodaisky vykon, na zahrani¢ni obchod zbozim a sluzbami, na mzdy

a cenovou hladinu a na ekonomicky blahobyt obyvatel shrnuje (Kocourek 2019). Zkoumané
27



studie posuzujici dopady dohody naznaCuji pozitivni efekt na rast hrubého domaciho
produktu. Ve vétsi mife ma CETA pozitivni vliv hlavné na Kanadu, kde byl zaznamenam
optimisticky rustovy impuls ve vysi 0,169 procentniho bodu okamzit€é po zahajeni
predbézného provadeéni dohody v roce 2017. Dopady CETA na agregatni ekonomicky vykon
Evropské unie jsou velmi slabé. Potvrzuje to izvySeni tempa rustu realného hrubého
doméciho produktu na + 0,004 procentniho bodu okamzit€¢ po zahajeni predbézného
provadéni dohody v roce 2017. VSechny ekonomiky EU (krom LotySska) po dokonceni
prechodnych obdobi z dohody CETA ziskavaji rychlejsi riast hrubého domaciho produktu.
CETA by méla podpofit vyrazny nartst obratu vymény zbozi a sluzeb mezi EU a Kanadou.
Kanadské importy do zemi EU by se mély postupné zvysit az na 10,3 % a evropské exporty
do Kanady by mély vrast az o 12,8 %. Nepiimé dopady CETA na vnitrounijni obrat
zahrani¢niho obchodu se budou pravdépodobné projevovat nepatrnym oslabenim
intrakomunitarniho obchodu. Dopady dohody CETA na rust realnych mezd jsou znovu
silngjsi v Kanadé. Tempo rustu mezd na urovni EU se pohybuje jen ziidka v desetinach
procentnich bodi (pfedevsim textilni a automobilovy primysl). Vliv dohody CETA na
cenové hladiny je nepatrny — na evropske strané neptevysuji fadove setiny procentnich boda
ro¢né a na stran¢ kanadské jsou maximalné do tfi desetin procentniho bodu. Odstrafiovani
cel na dovozy do Kanady vede ke zlepSovani redlnych sménnych relaci a rovnéz se tim
zvySuje alokacni efektivnost. Vliv CETA na ekonomicky blahobyt obyvatel je na obou
stranach veelku podobny, coz je ditkazem vyhodné vyjednané mezinarodni smlouvy. Zadné
z ekonomik EU dohoda ekonomicky blahobyt nezhorsi, ale u nékterych zemi je piispévek
minimélni (napt. Cesko si piijde na + 1 USD/obyvatele roén&). Dohodu CETA Ize hodnotit
jako jednu z nejkomplexnéjSich mezinarodnich obchodnich dohod. Pfistup k vefejnym
zakazkam, ochrang investic a dal$i ustanoveni délaji z dohody velice perspektivni piilezitost

pro ob€ smluvni strany.

1.2.3 Dohoda o hospodaiském partnerstvi mezi EU s Japonskem

Evropska unie a Japonsko podepsaly 17. Cervence 2018 dohodu o hospodarském partnerstvi
(EU-Japan Economic Partnership Agreement, EUJEPA). Jedna se o nejvétsi obchodni
dohodu, jakou kdy EU vyjednala, a vytvofila tak otevienou obchodni zonu zahrnujici vice
nez 600 miliond lidi. Dohoda vstoupila v platnost 1. inora 2019. Obsahuje fadu ustanoveni
zjednodusyjicich obchodni ainvesticni postupy. Snizuje naklady spojené prave
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s investicemi a umoziuje malym firmam rozsifovat jejich podnikatelskou ¢innost na obou
trzich. Nejvice ocCekdvanymi pfinosy jsou transparentnost, méné zatézujici technicka
pravidla, pozadavky na dodrzovani predpist, celni postupy a pravidla pivodu, zvysSena
ochrana prav k duSevnimu vlastnictvi a zemepisnych oznaceni, lepsi piistup k vybérovym
fizenim na vefejné zakazky ataké zvlastni kapitola, ktera malym a stfednim podnikim

umoziuje maximalizovat vyhody z celé této dohody (EUJEPA 2020).

Cilem této dohody je liberalizace a usnadnéni obchodu a investic, jakoz i podpora uzsich
hospodarskych vztahti mezi smluvnimi stranami. Od této spoluprace se ocekava predevs§im
podpora obchodu se zbozim a sluzbami a vytvoreni novych pfilezitosti pro malé a stfedni
podniky v EU. Vstupem dohody v platnost se rusi vice nez 90 % cel japonského dovozu
z EU. Béhem dalSich 15 let od zacatku platnosti dohody bude odstranéno 99 % vsech cel.
To se bude dotykat Sirokého spektra odvétvi zahrnujicich zemédélstvi a potravinarské
vyrobky, prumyslové vyrobky, lesnictvi arybolov. Ocekava se také vyrazné snizeni
netarifnich prekazek pro odvétvi motorovych vozidel, zdravotnickych prostredka a 1é¢iv. Od
dohody se téz ocekava, ze usnadni vyvoz sluzeb na japonsky trh a ovlivni znacny pocet
odvétvi od telekomunikaci po postovni sluzby a finan¢ni sektor (EUJEPA 2020). Dohoda je

slozena z 23 kapitol a nékolika pfiloh.

Podle ¢lanku od Darika (2019) Evropska komise ocekava, ze dohoda evropské ekonomice
prisp&je do roku 2035 v piepoctu 850 miliard korun. Japonsko se také zavazalo k ochrané
vice nez dvou stovek potravin s chranénym zemépisnym oznacenim pavodu (napf. zatecky

chmel a Ceské pivo).

Kocourek (2019) vyhodnocuje dopady EUJEPA na hospodaisky vykon, na zahranic¢ni
obchod zbozim a sluzbami, na mzdy a cenovou hladinu a na ekonomicky blahobyt obyvatel.
Dopad na hospodarsky vykon je zde hodnocen pomoci jedenacti studii. Celkovy vykon
japonské ekonomiky je az Ctyfikrat mensi nez hruby doméci produkt EU, je tedy
pravdépodobné, ze dopad dohody EUJEPA bude vyssi v Japonsku. Piesto 1ze v nékterych
dopadovych studiich najit nazory, které predpovidaji vétsi navySeni tempa hospodarského
rastu v EU. Pravdépodobné to je z divodu, ze evropské ekonomiky byly otevienéjsi
s niz§imi celnimi inecelnimi prekdzkami v mezindrodnim obchodé jesté, nez vstoupila
EUJEPA v platnost a otevieni japonského trhu je pro evropské obchodniky vyraznéjsi
i v hospodaiském rastu EU. V Japonsku by EUJEPA méla postupné vyvolat rastovy impuls,
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ktery bude kulminovat v roce 2027 na 0,401 procentniho bodu. EU by se me¢la postupné
dockat ekonomického zrychleni az o0 0,27 procentniho bodu rocné diky EUJEPA. Dopady
této dohody jsou na hospodarsky rast vSech evropskych zemi pozitivni. Vliv EUJEPA na
zahrani¢ni obchod zbozim a sluzbami by se mél projevit na doposavad deficitni bilanci
obchodu zbozim a sluzbami, ktera by se diky EUJEPA meéla stat postupné piebytkovou
aobrat vzgjemného obchodu by se meél také postupné navySovat. Vnitrounijni
(intrakomunitarni) obrat vzajemného obchodu by se mél zpomalit piiblizné o 0,5 %. Dopady
na mzdy a cenovou hladinu jsou ve srovnani s ostatnimi dohodami intenzivnéj§i. EUJEPA
zrychli rist mezd v EU predevsim v rostlinné a zivoCisné vyrobe, potravinaiském prumyslu
a rybolovu. Ke zpomaleni tempa rustu dojde v sektoru automotive, strojirenstvi a hutnictvi.
V Japonsku dojde k nejvétsimu naristu mezd v automotive, strojirenstvi a elektrotechnice
a t€zebnim pramyslu. Zpomaleni tempa ristu mezd bude Celit rostlinna a zivocisna vyroba,
potravinafstvi i rybolov. Vliv EUJEPA na cenovou hladinu je velmi slaby. Kone¢ny benefit
dohody na ekonomicky blahobyt Japonska je 1,5 miliardy USD rocné, coz ¢ini 13 USD na
obyvatele. Na evropské strané 1ze ocekavat po skonceni prechodnych obdobi pozitivni vliv
na ekonomicky blahobyt ve vysi 8 miliard USD ro¢né€, coz je 16 USD na obyvatele. Diky

dohod¢ EUJEPA vznika nejvétsi zona volného obchodu na svété.

1.2.4 Prehled klicovych ujednani vybranych dohod nové generace

Nasledujici tabulka 2 strucné shrnuje kli¢ova ujednani vybranych tfi dohod nové generace
(EUKFTA, CETA a EUJEPA). Je z ni dobfe patrné, ze s postupem casu se obsah dohod
nové generace rozSifuje o dalsi témata. V pripadé Jizni Koreje a Japonska hraje obava
Evropské unie o udrzeni konkurenceschopnosti automotive vyraznou roli a projevuje se
rozsahlymi ustanovenimi v oblasti technickych prekazek obchodu, vzajemného uznavani
certifikaci, ale také dalSich netarifnich opatieni v mezinarodnim obchod¢. V ptipadé Kanady
mély pieci jen priority pii vyjednavani pon€kud odlisné t€zist€. S ohledem na jazykovou,
kulturni i geografickou blizkost Kanady s Evropou jsou v CETA zatazeny i kapitoly tykajici
se vzajemného uznavani kvalifikaci, moznosti usazovani, resp. docasného pobytu osob za
ucelem podnikani apod. Dohoda s Kanadou také obsahovala ujednani o liberalizaci ptimych
zahraniCnich investic, ktera ovSem nespadaji do vyhradni pasobnosti Evropské unie
a v pozd¢jsich dohodach nové generace jsou proto zpravidla predmétem samostatnych

mezinarodnich dohod.
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Tabulka 2: Struktura a klicova ujedndni vybranych dohod nové generace

Narodni zachizeni a pristup na trh se

zbozim (kapitola druha)
Druha kapitola stanovuje se zde cil pro
odstranéni  celnich  aregulacnich

piekazek, tzv. netarifnich piekazek (non-
tariff barriers) pro obchod se zbozim.
Veétsina cel na zbozi byla zrusena v den,

kdy dohoda vstoupila v platnost,
azbyvajici cla  byla  zrusenma
v prechodném  obdobi.  V podstaté

vSechna cla na prumyslové zbozi byla
odstran¢na v prilbéhu péti let uplattiovani
dohody. U prumyslovych
a zemédelskych produktii bylo
eliminovano 98,7 % cel v prvnich péti
letech. Nekteré zemédClské produkty
aprodukty rybolovu maji sedmileté
prechodné  obdobi.  Zdohody je
vyloucena r1yze anckolik dalSich
zemédClskych produkti, u kterych neni
EU vyznamnym exportérem. Dale
dohoda zakazuje veskera vyvozni cla
aspecifické netarifni prekazky, ku
prikladu rozdilné normy tykajici se
automobilového prumyslu, elektroniky
aléCiv — to je feSeno v nafizenich
oblokovych vyjimkach v prilohach
dohody. S touto dohodou vznikl i Vybor
pro obchod se zbozim, ktery se schazi jen
v ptipadg, kdy o to jedna ze stran zazada.
Vybor muze rozsifit pusobnost
netarifnich prekazek obchodu ¢i fesit
otazky obchodu se zbozim mezi EU
a Jizni Koreou (EC 2021).

Pravidla puvodu (Protokol T)

Pro ucely dohody je zasadni status
pivodu  produktu, aby  vyhody
preferencnich cel byly uplatiiovany jen
pro obchodniky z Jizni Koreje nebo EU.
To je jadrem tohoto protokolu. Produkt
se povazuje za puvodni, pokud je
zdostateCné miry vyroben v zemich
smluvnich stran (EC 2021).

Cla a zjednoduSovani obchodu (trzni
facilitace) (kapitola Sesta)

Cillem je usnadnit obchod.
V ustanovenich se dochazi k dohodg,
kdy strany budou usilovat o jednotnou
dokumentaci 2.0 10ZV0j ucinné
komunikace, aby bylo jednodussi mezi
scbou obchodovat. Kapitola s¢ také
vénuje namoini bezpecnosti, presngji
bezpecnosti namoinich kontejnert, které
jsou dovazeny ,.do", ,.skrze” nebo ,.z*
EU ¢i Jizni Koreje (EU 2011).

Narodni zachizeni a pristup na trh se
zbozim (kapitola druha)

V druh¢ kapitole je popsano, jak budou
snizovana nebo odstratiovana cla, dané
nebo jiné dovozni poplatky za zbozi mezi
smluvnimi ~ stranami.  V&tSina  je
odstranéna vstupem dohody v platnost
adalsi budou odstratiovany postuprg.
Také se zde ob¢ strany zavazuji, Ze
sdovezenym zbozim budou zachazet
jako se zbozim vyrobenym v tuzemsku
(narodni zachazeni). Jsou zde uvedena
i urcita omezeni a kontroly, které dohoda
zavadi nebo zachovava za fcelem
ochrany prav Ci zajiSténi pivodu
dovazeného 7zbozi. Dohoda zizuje
Vybor pro obchod se zbozim (CETA
2021).

Cla se rozdéluji do Ctyt kategorii (A-D)
podle délky prechodnych obdobi. Zbozi,
které je vylouceno z celnich preferenci
spadd do samostatné¢ kategoric E.
Kapitola rovn¢z obsahuje Cast fesici
docasnou suspendaci  z preferencnich
tarifii. Jedna ze smluvnich stran mize
tedy pozastavit celni preference az na 90
dni na zbozi vyvazené osobou druhé
smluvni strany, jestlize sc tato osoba
dopustila poruseni celnich predpisu
souvisejicich s timto zbozim ¢i sluzbou
ajestlize  duhd  strana  odmita
spolupracovat na vySetieni poruseni
celnich predpisti (CETA 2017).

Pravidla ptuvodu a postupy tykajici se

puvodu (Protokol I)
Pro ucely dohody je zasadni status
pivodu  produktu, aby  vyhody

preferencnich cel byly uplatiiovany jen
pro obchodniky z Kanady nebo EU. To
je jadrem tohoto protokolu. Produkt se
povazuje za puvodni, pokud je
zdostatecné miry vyroben v zemich
smluvnich stran (CETA 2014).

Cla ausnadiiovani obchodu (kapitola
Sesta)

Hlavnim cilem kapitoly je snizeni
transakénich ndkladi pfi  celnich
procesech. Toho chce dohoda dosahnout
prostiednictvim pokraCujici
modemizace, zjednoduseni
a standardizace celnich postupti. Snahou
je docilit takového usnadnéni obchodu,
aby prakticka aefektivni opatfeni na
hranicich urychlovala pohyb zbozi
asouCasn¢ byla zachovana narodni

Obchod se zbozim (kapitola dniha)
Dohoda  pifinasi  vysoky  stupeil
liberalizace obchodu. Dle kritérii WTO
musi dohoda ovolném obchodu
odstranit cla na ,,veskery obchod* mezi
uzemimi, kterd ji tvoii. Dohoda
o hospodaiském partnerstvi  umoziiuje
vice nez to, jelikoz zahmuje:
o Evropska unie: 99 % celnich polozek
a 100 % importu;
o Japonsko: 97 % celnich polozek a 99
9% importu.
Mirn¢ nizSi hodnoty pro Japonsko lze
vysvétlit citlivosti zemédelského sektoru.
Dohoda vylucuje z koncesi 1y7i a moiské
fasy, jakoz iprodukty, které nejsou
v souladu se zakony o ochran¢ piirody
akrajiny (napf. velrybi  maso).
Primyslova cla budou zrusena na obou
stranach. Miry odstranéni cel se budou
lisit kvuli rozdilnosti struktury celnich
sazebniku jednotlivych stran (EUJEPA
2018b).

Pravidla puvodu (kapitola ticti)

Kapitola o pravidlech puvodu
apostupech tykajicich se plivodu
obsahuje klicova ustanoveni velmi
podobna €m, ktera jsou vjinych
obchodnich dohodiach EU (absorpcni
pravidlo, zasady ochrany pivodu,
teritoriality, ustanoveni o nedostate¢nych
operacich, ucetni oddéleni, pravidlo
nezmeénitelnosti atd.). Zadost
o preferencni celni zachazeni se zaklada

na prohlaSeni  exportéra/importéra
opivodu nebo na védomostech
importéra (EUJEPA 2018a).

Blize se tomuto tématu vénuje také druha
priloha dohody — Specificka pravidla
ptvodu pro vyrobky.

Celni zilezitosti a usnadnéni obchodu
(kapitola Ctvrta)

Kapitola se vztahuje na zalezitosti
tykajici se celnich piedpisu kazdé ze
stran, predpist souvisejicich s obchodem
(pravni predpisy ¢i obecné spravni
postupy souvisgjici s obchodem), véetné
jejich uplatfiovani na zbozi obchodované
mezi stranami (EUJEPA 2018a).
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CETA

EUJEPA

- Dohoda uplatiiuje moderni a pro obchod ~ bezpeénost aochrana (CETA2017).

vyhodné celni postupy, vychazejici
z mezinarodnich standardu atesi velké
mnozstvi otazek vznesenych v ramci
jednani WTO - Vyjednavaci skupiny pro
usnadiiovani obchodu (EC 2021).

Dalsi ¢asti Sesté kapitoly je také zajisténi
Vetsi  transparentnosti apravni jistoty.
Dohoda tomuto jde naproti pomoci:

o piedbéznych rozhodnuti;

e odvolacich fizeni;

¢ podrobnych pravidel pro zvefejiiovani

celnich  aobchodnich  piedpisu,
poplatku a plateb;

e komunikace s¢ zastupci obchodnich
spoleCenstvi (EU 2011).

Casti Sesté kapitoly jsou ustanoveni
o zjednoduseni a zefektivnéni postupti na
hranicich vénujici se snizovani poplatkii
aodvodi, odstranéni inspekci pred
odeslanim 7zbo7i a zjednoduseni celnich
postupti i hodnoceni. Dohodou se zfizuje
i Celni vybor slozeny ze zastupci celnich

organui a pristusnych organii
odpovédnych za celni  zalezitosti
azjednoduSovani  obchodu  mezi

smluvnimi stranami. Vybor je zizen
predevsim pro feseni problému (napr.
tarifni zatazeni ¢ pavod zboz),
vzniklych v celnich zalezitostech mezi
EU a Jizni Koreou. Jeho dalsim ukolem
je tvorba doporuCeni a stanovisek
nezbytnych pro dosazeni stanovenych
cilit (BU 2011).

Obchodni prostiedky (kapitola tieti)
Kapitola tieti je vénovana prostiedkiim

pro ndpravu obchodu.  Obsahuje
ustanoveni  tykajici se  pouzivani

tradi¢nich protekcionistickych nastroji,
které uz existuji vlegislativé Svétové
obchodni organizace — antidumpingova
aantisubvencni  opatieni  a globalni
ochrannd opatieni. Hlavni zasadou
tradi¢nich nastroji je ,.znovu-ujisténi, ze
je ticba respektovat prava a povinnosti
stanovené pravnimi predpisy Svétové
obchodni organizace. Zaroven jsou
sjednand  ustanoveni, kterd omezi
predchozi pravidla v piipadech, kdy je to
nutné, azajisti spravedlivé zachazeni
ziCastnénym stranam. Dohoda vyzaduje,
aby vySe cla byla niz8i nez plna vyse
dumpingu nebo subvence do takové
miry, aby to pokrylo ujmu. Také
obsahuje  ustanoveni  pro  vetsi
prihlednost  investigativnich  procesi
aumozije firmam podavat veskeré
dokumenty v angli¢tiné, ¢imz se mohou
vyhnout ndkladnym piekladtm. Soucasti
je i dvoustranna ochranna dolozka, ktera
umozije kterékoliv  stran¢ docasné
zavést znovu cla, uplatiiovand vuci
Clenim WTO, pokud by zvyseni importu
m¢lo za nasledek vaznou hospodaiskou
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bezpecnost a ochrana (CETA 2017).
Dohoda pomoci této Casti zajistuje

transparentnost  (napf.  zvefejiiovani
celnich  pozadavka  aposkytovani

informaci online), jednodussi postupy
smensi mirou rizika a predvidatelnost
(transparentni aucinny odvolaci proces
aspolehliva  predbéZznd  rozhodnuti
osazebnim zafazeni). Dale se¢ veénuje
Klasifikaci 7bo, poplatkiim,
automatizaci nebo sankcim (CETA
2021).

Obchodni opativeni (kapitola tieti)

Obchodni opatieni jsou pouzivana proti

nekalym obchodnim praktikam, kterym

muzou ckonomiky celit. Opatieni lze

rozd¢lit na tii hlavni typy:

¢ Anti-dumpingova opatieni pro piipad,
kdy exportéfi prodavaji  zbozi
importérim za niz$i cenu, neZ je cena

domaci (nerentabilni cena);

e Vyrovndvaci cla pro ochranu
domacich vyrobell pred
subvencovanym zahrani¢nim
exportérem;,

e Ochrannd  opatieni  docCasného

charakteru v reakci na nahlé zvyseni
dovozu vnéjakém odvétvi (CETA
2021).

Cile obchodnich opatieni se rovngz

shriuji do tiech bodu:

e transparentnost pii  uplatiiovani
opatient,

o zohlednéni vefejného zajmu pii anti-
dumpingovych avyrovnavacich
clech;

¢ co nejmensi naru$eni obchodu (CETA
2017).

Obchodni opatieni (kapitola pata)
Dohoda potvrzuje pravo obou stran na
uplatiiovani nastrojii na ochranu obchodu
vsouladu se zikonem o ochrané
obchodu dle pravidel WTO. Téz definuje
n¢ktera dodatecna pravidla pro zajisténi
transparentnosti apravo na obhajobu
behem Setfeni obchodnich ndpravnych
opatieni. Strany se vzajemn¢ dohodly na
dvoustranné ochranné dolozce, ktera
umozije preference doCasné pozastavit,
aby se domaci tth mohl pfizpisobit
neocekdvanému  ndristu  dovozu
vdisledku zruSeni nebo snizeni cel
(EUJEPA 2018b).



{ijmu (EC 2021).

Technické piekazky obchodu (kapitola
Ctvitd)

Cilem této Casti je snizeni prekazek
obchodu mezi EU a Jizni Koreou, které

jsou zapiicinény technickymi
regulacemi, normami, posuzovanim

shody postupu a podobnymi pozadavky.
Ob¢ strany dohody znovu potvrzuji své
zavazky plynouci zDohody Svétové
obchodni organizace o technickych
piekazkach obchodu. Smluvni strany se
také zavazuji ktémto specifickym
zavazkum: transparentnost pfi tvoreni
pravidel; pouzivani  mezinarodnich
norem vzdy, kdyZ je to mozné; dat
moznost druhé stran¢ projednat pravidla
predjejich prijetim a poskytnout dostatek
Casu na vyjadieni se k nim a zohlednit

jejich prijeti (EC 2021).
Prilohy k netarifnim prekizkim

Dohoda mezi EU a Jizni Koreou je prvni
obchodni dohoda Evropské unie, ktera
obsahuje specifické aspekty netarifnich
pickazek obchodu pro mizna odvetvi.
K dohod¢ jsou vytvoreny Ctyfi prilohy
pro jednotliva odvétvi:  spotiebni
elektronika, vyrobky pro automobilovy
pramysl, léCiva a chemikalie (EC 2021).
Dilezitym krokem bylo  zruseni
cettifikaci tfeti stranou u vybranych
vyrobki. EvropSti exportéii mohou
provadét bezpecnostni testy v EU, ¢imz
se snizuje regulacni a finanCni zat¢Z na
zajiStovani a posuzovani shody (EC
2021).

Priloha tykajici se automobilového
priumyslu obsahuje rozsahla ustanovent,
ktera tesi necelni pickazky tohoto
odvétvi. Prave tyto necelni prekazky byly
pred uzavienim dohody povazovany za
jedny znejvyznamnéjsich necelnich
pickazek vyvozu do Jizni Korgje.
Technicka pravidla obchodni dohody
zaruCuji, ze evropské automobily jiz
nemusgji provadét dodate¢né nakladné
testy, aby byla prokidzana shoda
s bezpecnostnimi normami, protoze Jizni
Korea nyni uznava testy provedené na
uzemi EU. V dolozce nejvyssich vyhod
MEN (Most Favoured Nation) je
uvedeno, Ze Jizni Korea musi poskytovat
stejné  vyhody evropskym vyrobcim
automobili, co se ty¢e zdancni nebo
emisnich regulaci, jaké poskytuje
vyrobcim  vjinych zemich. Rada
mechanismii zarucuje, ze v budoucnu
ncbudou vytvareny zadné  nové
piekazky, véetné zavazku nezavadet
opatieni, ktera by mohla mit neblahy vliv
na vyhody plynouci z obchodni dohody
(EC2021).

Velmi dulezitym bodem v problematice
nebezpeCnych chemikalii je oblast

Technické bariéry obchodu (kapitola
Ctvrtd)

Ctvrta kapitola popisuje, jak smluvni
strany budou spolupracovat v oblasti
technickych piedpisi pro testovani
a certifikaci vyrobku. Cilem je umoznit
regulaCnim organim vymenovat si
zkuSenosti aurcCit oblasti pro uzsi
spolupraci (CETA 2021).

Normy a technické predpisy pro vyrobky
vyuzivaji regulatni organy pro ochranu
Zivota a zdravi lidi, zvifat nebo rostlin
aochranu zivotniho prostiedi. V ramci
Dohody WTO o technickych pickazkach
obchodu Kanada a EU piijaly zivazky

tykajici se  pfipravy,  pfijimani
auplatiiovani  technickych ptedpisi,

norem apostupt. Tato kapitola tedy
zahmuje hlavni ustanoveni Dohody

WTO  otechnickych  pickazkach
obchodu, vychdzi znich arovnéz

obsahuje ustanoveni, ktera predchazeji
afeSi piekazky zpusobené predpisy
o testovani/certifikaci v Kanadé nebo

EU. Jedna se tedy predevsim
osjednocovani  predpisi  anorem

a o transparentnost regulacniho procesu
(CETA 2017).

Technické bariéry obchodu (kapitola
sedma)

Kapitola  sleduje  predevSim  linie
pouzivané vjinych dohodach EU
ovolném obchodu. Cilem je usnadnit
a zvysit obchod se zbozim mezi stranami
pomoci:

zajisténi, aby technické piedpisy, normy
a postupy posuzovani shody nevytvarely
piekazky obchodu;

posileni spolecné spoluprace mezi
stranami, vCetné  spoluprace  pii
provadéni dohody;

hledani vhodnych zpusobi, jak omezit
zbytecné negativni dopady na obchod
opatienimi v oblasti plisobnosti  této
kapitoly (EUJEPA 2018b).
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principu

(Good Laboratory Practice, GLP)

a pokymi pro testovani (7est Guidelines),

kde je cilem harmonizovany pfistup

k hodnoceni chemickych latek, jejich

zkouseni a nakladani s nimi (EC 2021).

Obchod se sluzbami, usazovani,

elektronicky obchod (kapitola sedma)

Dohoda vyraznym zplsobem zlepSuje

zavazky Jizni Koreje v ramci VSeobecné

dohody WTO o obchodu se sluzbami

(General Agreement on Trade in

Services, GATS) (EC 2021). Dochazi

k ujednani liberalizace investic ve velké

Casti sektoru sluzeb. Pro upfesnéni do

rozsahu dohody patii:

o Telekomunikace — telekomunikaCni
spoleCnosti mohou v lJizni Koreji
pusobit na pifimo anemusi pusobit
skrze korejskou firmu;

e Finance — evropské  finanni
spoleCnosti  ziskaly piistup na trh
v Jizni Koreji bez omezeni prenaseni
dat z pobocek do svych ustiedi;

o Pravni sluzby (poradenstvi);

o Transport (predevsim preshrani¢ni) —
napt. zadnd ze stran nebude
diskriminovana ~ pfi  vywivani
pristavnich sluzeb ¢i infrastruktury;

o Ekologické/environmetalni  sluzby —
napt. evropské firmy  mohou
poskytovat nekteré sluzby v sektoru
Cisténi odpadnich vod,

e Stavebnictvi  (construction)
2011).

(EU
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spravn¢  laboratorni plaxe

se sluzbami

Preshrani¢ni obchod
(kapitola devata)
Preshrani¢nim obchodem se sluzbami je
rozuména vyroba, distribuce, marketing,
prodej a dodani sluzby, véetn¢ platby za
tuto sluzbu a jejiho vyuyiti spotiebitelem.
Sluzby nejsou hmotnym produktem, ale
jsou to spise rady nebo odborné znalosti,
které jsou povazovany v tomto odvetvi
jako ,.nehmotny” produkt. Jednotna
ustanoveni této kapitoly tvoii zaklad pro
liberalizaci trhu se sluzbami (CETA
2017).

Kapitola zahrnuje:

o Sluzby, jako jsou pravni sluzby,

ucetnictvi, dopravni
a telekomunika¢ni sluzby,
poskytované zEU do Kanady
anaopak;

o Sluzby, jako je cestovni ruch, kdy je
tieba fyzického presunu spoticbitele,
aby mohl sluzbu vyuzit (CETA 2021).

Smluvni strany se zde zavazuji k zajisténi

spravedlivého a rovného pfistupu na své

trhy se sluzbami. Na n¢ktera odvetvi je
vSak ud¢€lena vyjimka, jelikoz se jedna
ocitliva nebo regulovana odvétvi

(audiovizudlni sluzby nebo nekteré

sluzby v oblasti letectvi) (CETA 2021).

Investice (kapitola osma)

Opatfeni pro ofevieni investic mezi
Kanadou aEU, ochranu investori
azajisténi spravedlivého zachdzeni ze
strany vlad (CETA 2014).

V této kapitole se odstrariuji piekazky
pro zahrani¢ni investice  (limity
zahrani¢niho kapitalu ¢i pozadavky na
vykonnost). Ddle je umoznéno
investoram z EU pievést svij kapital
vKanadé¢ zpét do EU anaopak. Jsou
zavedena jasna, transparentni, stabilni
apredvidatelnd pravidla pro investice.
CETA zizuje novy systém investicnich
soudi, ktery investorim umozije
rychle a spravedliveé fesit investicni spory
arovnez zarucuje spravedlivé jednani se
zahrani¢nim investory (CETA 2021).
Investice jsou pro ob¢ smluvni strany
podstatnou Casti hospodarské
spoluprace. Piimé investice kanadskych
spoleCnosti v zemich EU za rok 2019
byly 2394 miliard eur. Obricen¢ (tedy
primé investice evropskych spolecnosti
v Kanad¢) to bylo 399.3 miliard eur
(CETA 2017).
Elektronicky
Sestnacta)
Kapitola zahrnuje vSechny obchody

obchod (kapitola

Obchod se sluzbami, liberalizace
investic  aelektronicky  obchod
(kapitola osma)

Smluvni strany se zavazuji k vytvoreni
lepsiho prostiedi pro rozvoj obchodu
ainvestic. Véto kapitole sc tedy
stanovuji nezbytna ustanoveni a opatfeni
pro postupnou avzijemnou liberalizaci
obchodu se sluzbami a investicemi a pro
spolupraci  voblasti  elektronického
obchodu. Rovnéz pro ucely této kapitoly
strany potvrzuji své pravo piijimat na
svych uzemich nezbytnd regulacni
opatfeni k dosazeni legitimnich
politickych cili, jako je ochrana
vefejného zdravi, bezpeCnost, zivotni
prostiedi nebo vefejna moralka, socialni
ochrana, ochrana spotiebitele nebo
podpora a ochrana kulturni rozmanitosti
(EUJEPA 2018a).



Verejné zakazky (kapitola devata)

EU i Jizni Korea se shoduji na spole¢ném
zajmu podporovat mezinarodni
liberalizaci trhu s vefejnymi zakazkami.
Dohoda zajiStuje pfistup evropskym
firmdm kvybérovym fizenim na
korejské vetejné zakazky, coz piinasi
nov¢ a zajimavé prilezitosti pro evropské

provadéné elektronicky (napt.
nakupovani online). Zahmuje pravidla
pro ochranu osobnich udaju a zajistén,
aby online sluzby nepodiéhaly clu
Smluvni strany se zavazuji, Ze budou
spolupracovat v otazkach elektronického
obchodu (napf. boj prosti spamu nebo
ochrana proti podvodnym a klamavym
obchodnim praktikam) (CETA 2021).
Docasny vstup a pobyt fyzickych osob
za ucelem podnikani (kapitola desatd)
Mobilita  vysoce  kvalifikovanych
podnikatela hraje dulezitou roli v nistu
podniki, realizaci zahraniCnich investic
arozSitovani obchodu. Proto jsou tato
ustanoveni dilezitou soucasti modernich
obchodnich dohod. Kapitola  fesi
administrativni pozadavky, které mohou
potencidlnim podnikatelim vstupujicim
na kanadsky trh nebo trh EU zpuisobovat
Casové prodlevy Ci dalsi administrativni
naklady. Cilem tto Casti dohody je
zvy$it transparentnost a predvidatelnost
téchto pozadavki (povinnosti jsou
rozdeleny podle typu podnikateli).
Ustanoveni této kapitoly o docasném
vstupu apobytu se nevztahuji na
pracovni silu  obecn¢ nebo na
nizkokvalifikovand  pracovni  mista.
Rovnéz se netykaji trvalého zaméstnani,
obcanstvi a pobytu (CETA 2017)
Vzijemné uzniavini  odbornych
kvalifikaci (kapitola jedenactd)

Kapitola fesi vzijemné uznavani
odbornych kvalifikaci, kde stanovuje
podrobny ramec, ktery cely tento proces
zjednodusuje. Tento ramec  poté
umozije odbornikiim na obou stranach
dohody vykonavat praxi na uzemi druhé
strany (CETA 2021).

Financni sluzby (kapitola tfinacta)
Smluvni strany samostatnosti  této

kapitoly potvrzuji dulezitost
avyznamnost  finanénich  sluzeb

v ekonomice. Usnadriuji se tim transakce
napfic vSemi hospodarskymi odvétvimi,
mobilizuje uspory a poskytuje uvéry na
investice, které podporuji dlouhodoby
hospodarsky rust. Opatieni zde pfijata se
tykaji investic do finanCnich instituci
a preshrani¢niho obchodu s finan¢nimi
sluzbami. Kapitola obsahuje rovnez
konkrétni zavazky tykajici se regulacni
transparentnosti a preshrani¢niho
piedavani  azpracovani  informaci
finanCnimi institucemi (CETA 2017).

Verejné zakazky (kapitola devatenacta)
Kapitola specifikuje oblasti, ve kterych si
smluvni strany mohou poskytovat zbozi
asluzby, ato na urovni veiejné spravy
(celostatni, regionalni, provincni
amistni). Tato Dohoda ofevira
hospodarskou soutéZ pro mnohem Sirsi
okruh Cinnosti v oblasti veiejnych

Statni zakazky (kapitola desata)

Text kapitoly navazuje na stavajici
vzajemné zavazky vyplyvajici z Dohody
o vladnich zakazkach od WTO a piidava
novy soubor disciplin. Patii mezi né
pravidla tykajici se elektronického
zvelejiiovani oznameni prostiednictvim
jediného pristupového mista,
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dodavatele, ktefi jsou vtéto oblasti
svétovymi lidry (EC 2021).

Pokryva to vsechny zakazky typu
,.Build-Operate-Transfer od centralnich
i subcentralnich zadavateli, kterym dala
Jizni Korea souhlas zatadit se do Dohody
ovladnich zakazkach (Government
Procurement  Agreement) — Seoul
Metropolitan City, Incheon Metropolitan
City, Gyonggi-do Province aBusan
Metropolitan City (EC 2021).

Konkurence (kapitola jedenacta)
Vtéto kapitole se Jizni Korea a EU
dohodly na zakazu a sankcich za urcité
Cinnosti atransakce tykajici se zbozi
ncbo sluzeb, které poté narusuji
konkurenci (hospodaiskou sout¢z) (EU
2011).
Ani jedna ze smluvnich stran nebude
tedy tolerovat Cinnosti Ci praktiky, které
by mély za nasledek poskozeni
spotiebitele a zvySily by ceny. Jedna se
piedevsim o Kartely; zneuzivani
dominantniho  postaveni na trhu
a antikonkurencni faze (EC 2021).
Proti nekalym trznim praktikam chce EU
a Jizni Korea bojovat pomoci:
e Gicinnych pravnich

o hospodaiské soutézi;
e organu pro hospodaiskou sout¢z, ktery

bude fesit nekalou hospodaiskou

predpisit

soutéz;

e zakony o hospodarské soutézi sc
budou vztahovat ina statem
kontrolované podniky amonopoly
(EC2021).

EU alJizni Korea se vDohodé

o spolupraci (Cooperation Agreement)
zavazuji spolecné bojovat proti nekalé
hospodarské soutézi. Tato spoluprice
povede k napraveni dotacemi
zpusobenych naruseni, které maji vliv na
mezinarodni obchod (napt. dotace
pokryvajici dluhy nebo zivazky podniku
bez omezeni). Dale se vénuje
transparentnosti, kde smluvni strany
musi kazdy rok podavat zpravu
ocelkové vysi, druhu asektorovém
rozdéleni dotaci ana  vyzadani
poskytnout vice informaci o dotacnich
programech ¢i piimo konkrétni dotaci
(EU2011).

Dusevni vlastnictvi (kapitola desat)

Ochrana dusevniho vlastnictvi je pro
evropskou konkurenceschopnost
zasadni. Dohoda je v tomto sméru velice
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zakazek. Rozsah pulisobnosti je stanoven
v prilohach, které obsahuji seznam
subjekti, na kterych se ob¢ strany
dohodly, Ze se na n¢ budou vztahovat
postupy a povinnosti podle této kapitoly.
Vramci kapitoly se EU aKanada
dohodly na zizeni jednotného mista pro
zadavani vefejnych zakazek (SPA). SPA
provozuje EU a umoziiuje dodavateliim
rychle ziskat informace o vsech
prilezitostech vKanadé, na néz se
vztahuje dohoda. Kanada kviili slozitosti
systému ma na zavedeni pét let od vstupu
dohody v platnost (CETA 2017).
Politika hospodarské soutéze (kapitola
sedmméctd)

Ucelem této kapitoly je zajisténi, aby
byly zakazany a sankcionovany
praktiky, které narusSuji hospodaiskou
soutéz. Politika hospodaiské soutcze
usiluyje orovnovahu mezi  zdjmy
spotiebitele a vyrobet, velkoobchodniki
a maloobchodnika, dominantnich
améné vyznamnych firem, jakoz
i vetejnych a soukromych zajmi (CETA
2017).

Statni podniky, monopoly a podniky
se zvlaStnimi priavy nebo vysadami
(kapitola osmnacta)

EU aKanada se zde dohodly, Ze
necbudou  zasahovat do  rovnych
podminek soukromych spolecnosti a ani
je nebudou narusovat. Ob¢ strany se
zavazaly ktomu, ze statni podniky,
monopoly a podniky se zvlastnimi pravy
nebudou diskriminovat sluzby, zbozi
nebo investice druhé strany. Tim se
dohoda snazi zajistit, aby nedochazelo
k negativnimu ovliviiovani hospodaiské
sout¢ze mezi soukromymi podniky
(CETA 2021).

DusSevni vlastnictvi (kapitola dvacata)

Kapitola je dulezita pro rostouci
kanadskou ekonomiku zalozenou na
znalostech  apomahd  podporovat

spravedlivého zachazeni se stavebnimi
podniky EU v ramci japonského systému
hodnoceni stavebnich podnikii, uznavani
protokolii o zkouskach, moznosti pouziti
norem  zivotntho  prosttedi  jako
vybérovych kritérii a dalsi standardy pro
vnitrostatni prezkumna fizeni (EC 2017).

Politika hospodarské soutéze (kapitola
jedenacta)

Strany se zde shoduji na vyznamu
spravedlivé a volné hospodarské soutcze
v obchodnich a investi¢nich vztazich.
Rovnéz uznavaji, ze protisoutézni
praktiky maji potencial narusit fadné
fungovani trhi a podkopavaji vyhody
liberalizace obchodu ainvestic. Kazda
strana si zachovava své pravo
hospodarské soutéze, které plati pro
vSechny podniky ve vsech odvétvich
hospodarstvi a u¢innym zpusobem fesi
protisout¢zni praktiky. EU iJaponsko
maji provozn¢ nezavisly organ, ktery je
odpoveédny akompetentni pro ucinné
prosazovani svého sout¢zniho prava. Pri
uplatiiovani svého soutézniho prava bude
kazda strana dbat na transparentnost
arespektovat zasadu nediskriminace
vSech podniki, bez ohledu na statni
prislusnost adruh vlastnictvi podniki
(EUJEPA 2018a).

Stitni podniky, podniky se zvlaStnimi

pravy nebo vysadami aurcené
monopoly (kapitola tfinacta)

Dohoda zajistuje, ze statem vlastnéné
podniky, podniky se¢ zvlaStnimi pravy
nebo vysadami ¢i urCené monopoly
nesmgji  diskriminovat zbozi, sluzby
apodniky pfi ndkupu aprodeji na
komer¢nich trzich — jak na trzich EU, tak
na trhu v Japonsku. Vetejné sluzby jsou
pod ochranou pravidel, kterd odpovidaji
cilim obou stran, a to zajistit nepietrzité
poskytovani vefejnych sluzeb na co
nejvySSi urovni. Pravidla pro statni
podniky maji zajistit, aby tento typ
podnikii nemél prospéch z nepatiicnych
vyhod na komer¢nich trzich. Cilem
techto pravidel je tedy zajisténi rovnych
podminek pro vefejné asoukromé
spoleCnosti. To povede ke spravedlivé
hospodarské sout¢zi, efektivni alokaci
zdroji abude to mit piiznivy vliv na
duvéru investorit (EC 2017).

DusSevni vlastnictvi (kapitola Ctrnacta)
Kapitola ~ opravech  k dusevnimu
vlastnictvi vychazi z ustanoveni Dohody
0 obchodnich aspektech prav



ambiciozni  aprava  kduSevnimu

vlastnictvi zahrnuji:

o Autorska prava, ato iautorska prava
k pocitacovym programuim

a databazim a prava s nimi souvisejict;
o Prava spojena s patenty;
o Ochranné znamky;,
o Design;
o Geograficka oznacent;
o Qdridy rostlin;
e Ochrana nezvetejnénych informaci

(EU 2011).
Evropska vina, lihoviny, syry nebo Sunky
maji v Jizni Koreji velice dobrou povést.
Proto dohoda zaruCuje piisnou ochranu
geografického oznacovani evropskych
vyrobki, aby nedochdzelo k jejich
falSovani. Takto je chranéno priblizné
160 geografickych oznaceni (napf.
Champagne, Irish whiskey, Ouzo, Polska
Wodka, Tokaj nebo Ceské pivo).
Geografické znacky z Jizni Koreji jsou
uplné stejn¢ chranény. Pokud si zakaznik
koupi zeleny caj Boseong, vi, ze dostane
autenticky korejsky caj (EC 2021).

Obchod a udrzitelny rozvoj (kapitola

tiinacta)

Kapitola stanovuje spolecné zavazky

aramec pro spolupraci v oblasti

udrzitelného rozvoje. Umoziiuje stranim
uzky dialog oudrzitelném rozvoji,
obsahuje pevné zavazky k dodrzovani
pracovnich a environmentalnich norem
avytvari institucionalni struktury pro
implementaci a monitoring zavazku (EC

2021).

e Price — smluvni strany se zavazuji
k dodrzovani zakladnich pracovnich
zasad a agendy dustojné prace;

e Zivotni prostiedi;

e DodrZovani norem;

e Monitoring — Vybor pro spolupraci
vobchodu audrzitelném  rozvoji
(Committee on Trade and Sustainable
Development Cooperation)
monitoruje plnéni zavazku,

o Urovnavani/feseni sporit (EC 2021).

konkurenceschopnost, inovace
a kreativitu. Tato ¢ast dohody o pravech
k dusevnimu vlastnictvi vytvaii u¢innou
ochramu dwziteli prav  k dusevnimu
vlastnictvi vKanadé aEvropské unii
prostiednictvim  konkrétnich  zavazka
tykajicich se autorského prava aprav
s nim souvisgjicich, ochrannych znamek,
pramyslovych vzor, patentu,
zemepisnych onaCeni (znacek) a odrid
rostlin, jakoz iopatfeni k prosazovani
prav k dusevnimu vlastnictvi
aspoluprdice mezi Kanadou aEU.
Kapitola je rozdélena do peti oddila
(Obecna ustanoveni; Normy tykajici se
prav k dusevnimu vlastnictvi; Vymahani
prav k dusevnimu vlastnictvi; Pohrani¢ni
opatieni; Spoluprace) (CETA 2017).

Obchod a udrzitelny rozvoj (kapitola
dvacata druha)

Kapitola odrazi spolecné hodnoty
Kanady aEU, protoze uznivda, 7e
hospodarskeé, socialni a environmentalni
cile se vzajemné podporuji a posiluji.
Ob¢ strany se dohodly, Ze zajisti, aby
hospodarsky rist podporoval jejich
socidlni a environmetalni cile. Kapitola
vytvafi Spole¢ny vybor pro obchod
a udrzitelny rozvoj a zavazuje ob¢ strany
k podpote for se zajmovymi skupinami
(CETA 2021).

k dusevnimu vlastnictvi od WTO aje
siln¢ zalozena na stavajicich normach
EU pro ochranu avymahani prav

k dusevnimu  vlastnictvi. Jsou zde
podrobna  ustanoveni o autorskych

pravech, ktera zajiStuji jejich lepsi
ochranu (obchodni tajemstvi, minimalni
spolecna pravidla pro prodlouzeni doby
platnosti patentu pro farmaceutickou
ochranu aochranu rostlin, minimalni
spolecna pravidla pro ochranu udaji
zregulacnich testi pro léCiva ataké
ochranu udaju zregulacnich testii pro
pripravky na ochranu rostlin atd.) (EC
2017).

Korporitni fizeni (kapitola patnacta)

Tato ustanoveni jsou inspirovana

Kodexem ospravé afizeni spolecnosti

od OECD a odrazeji osvédcené postupy

apravidla EU aJaponska v této oblasti.

Sprava a fizeni spoleCnosti je jednim ze

zakladnich nastroju k prilakani a podpote

udrzitelnych investic. Snazi se toho
dosdahnout  prostiednictvim  dobie
fungujicich trhi a zdravych finanénich
systému zaloZenych na transparentnosti,

ucinnosti, divéte a integrit¢ (EC 2017).

Obchod a udrzitelny rozvoj (kapitola

Sestnacta)

Zéavazky ke Kklicovym mezindrodnim

nastrojum v oblasti prace a Zivotniho

prostiedi:

o cfektivni implementaci Ctyt
zakladnich skupin pracovnich norem
Mezinarodni organizace prace (ILO),
na které se vztahuje Deklarace
o zakladnich principech a pravech pii
praci od Mezinarodni organizace
prace z roku 1998;

e uCinné provadéni ratifikovanych
umluv Mezinarodni organizace prace;

o cfektivni implementaci
mnohostrannych dohod o Zivotnim
prostiedi — véetn¢ Ramcové umluvy
ozmeén¢ klimatu a Pafizské dohody
vytvorené OSN.

Trvaly pokrok v ratifikaci

neratifikovanych zakladnich dokumenti

Mezinarodni organizace prace.

Zdkaz ~ zmirovani  vnitrostatnich

pracovnépravnich a environmentalnich

predpisi  scilem prildkat investice
a obchod.
Zéavazky kochran¢  audritelnému
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Institucionalni, obecna a zavéretna
ustanoveni (kapitola patnacta)

Dohoda je fizena Vyborem pro obchod
a spolupfedsedd mu Evropsky komisaf
pro obchod aministr obchodu Jizni
Koreje (EU 2011).

Je ziizeno Sest specializovanych vybori
a sedm pracovnich skupin.

Vnitrostatni  regulace  (kapitola
dvanacta)
Tato cCast dohody je veénovana

vnitrostatni regulaci, ktera je zaméfena
na licencni akvalifikatni pozadavky
a postupy, které regulaCni organ pouziva
kud€leni povoleni osobam  pro
poskytovani shuzeb nebo vykonavani jiné
hospodarské Cinnosti. Rovnéz kapitola
zajiStuje, 7ze vSechny predpisy vydané
EU nebo Kanadou budou dostupné
vefejnosti, srozumitelné  a pfiméend.
Tim se snazi zajistit, aby vnitrostatni
predpisy na druhém vzemi nebyly
nespravedlivou piekazkou obchodu pro
podniky (CETA 2017).

Zavérecna ustanoveni (kapitola tficata)
ZavéreCna ustanoveni obsahuji pravni
formulace, aby dohoda mohla vstoupit
v platnost. Obsahuje také ustanoveni
ozménich textu apostupech pro
vypovézeni dohody. Rovn¢z kapitola
stanovuje opatieni o novych clenskych
statech EU, na které by se vztahovaly
zavazky podle tto dohody (CETA
2021).

EUJEPA

hospodafeni  spfirodnimi  zdroji,
biologické rozmanitosti (véetné boji
prosti nelegilnimu obchodu s volné
zijicimi zivocCichy), lesnictvi (vCetng boje
proti nezakonné t¢zb¢ dieva) a rybolovu

(VCetn¢ boje proti nezdkonnému
a neregulovanému rybolovu).

Podpora  spoleCenské  odpoveédnosti
podnikii adalsich obchodnich
ainvesticnich praktik podporujicich
udrzitelny rozvoj.

Specializované institucionalni

uspoiadani, véetn¢ mechanismii pro
zapojeni obcanské spoleCnosti, ato jak
na vnitrostatni Grovni, tak na urovni
spolecné (,,spolecny dialog s obcanskou
spoleCnosti*).

Prizpusobeny mechanismus pro feseni
sporti, zahrujici vladni konzultace

avywzvajici  nezavislé  odbomiky
(EUJEPA 2018b).

Spravné regulacni postupy
aspoluprace  voblasti  regulace
(kapitola osmnacta)

Tato dohoda je prvni obchodni dohodou,
ktera obsahuje samostatnou kapitolu pro
Spravné regulacni prostupy. Cilem

kapitoly je  podpora  kvalitnich
regulacnich postupt a podpora
spoluprice vtomto ohledu. Odstrarnuje
prekazky obchodu ainvestic
prostiednictvim odpovidajicich

konzultaci amechanismi  spoluprace
azvySenim  kompatibility — regulaci
asnizenim  zbyteCnych  regulacnich
rozdili. Opatieni v této kapitole usnadni
obchod azdroven zajisti kvalitu
aucinnost predpisi. Rovn¢z dochazi
k podpote efektivniho, transparentniho
a predvidatelného regulacniho prostiedi
pomoci poskytovani vcasnych informaci
o planovanych regulacnich opatienich
a jejich zpétnych hodnocenich (EUJEPA
2018b).

Malé astiedni podniky (kapitola
dvacatd)

V této casti dohody dochazi k ujednani
ustanoveni podporujicich malé a stiedni
podniky. Vytvari lepsi aprivetivejs
prostiedi pro tyto typy podnikii. Cilem je
posilit  spoluprdci mezi  stranami
v zalezitostech tykajicich se malych
a sttednich podniki (EUJEPA 2018a).
ZavéreCna ustanoveni (kapitola dvacata
tieti a piilohy)

ZavéreCna ustanoveni obsahuji pravni
informace pro spravny vstup dohody
vplathost ajejich soucdsti  jsou
i ustanoveni o postupech pro vypovézeni
dohody. Prilohy dopliji jednotlivé
kapitoly  aspecifikuji  podrobnosti,
kterym se ,hlavni“ kapitoly nevénuji
(EUJEPA 2018a).

Zdroj: vlastni zpracovani na zaklad¢ zdroji uvedenych v jednotlivych buiikach tabulky
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2. Metodika posuzovani dopadi na konkurenceschopnost

Diplomova prace je vénovana obchodnim dohodam EU se tfetimi zemémi a jejich vlivu na
konkurenceschopnost celého kontinentu. Proto je tfeba si upfesnit pojem
konkurenceschopnost. Tento Casto pouzivany ekonomicky pojem ma totiz nepieberné

mnozstvi definic.

Smetankova (2015) uvadi, ze konkurenceschopnost patii do ekonomické kategorie, kterou
1ze zkoumat, sledovat a méfit na vice rovinach. Na urovni jednotlivych podniku a firem se
jedna o ozehavé téma diskutované jiz fadu dekad: viz napftiklad kritickou studii Buckley
a kol. (1988), prehledovy clanek Depperu a Cerrato (2005), metodologickou analyzu od
Graye (2011) nebo bibliometrickou analyzu od Capobianco-Uriarte a kol. (2019). Na tirovni
regionu stoji za zminku prace Kitsona a kol. (2004), kriticka studie Martina (2005) nebo
Bristowové (2010), metodologicky piispévek Hugginse a kol. (2013) nebo koncept indexu
evropské regionalni konkurenceschopnosti publikovany Evropskou komisi (EC 2022). Na
narodni urovni nelze opomenout dnes jiz klasickou publikaci od Portera (1990), shrnuti
Petersena (2021), ktery propojuje exportni konkurenceschopnost s realnymi sménnymi
relacemi a dale pochopitelné zpravy o globalni konkurenceschopnosti publikované
Svétovym ekonomickym forem (WEF 2021) nebo rocenky svétové konkurenceschopnosti

(WCR 2021).

Komplexni piehled o pojeti konkurenceschopnosti pak poskytuji prace Ramanauskase
(2004) nebo Snieska (2008), ve kterych autofi upozoriuji, ze vysledné hodnoceni
konkurenceschopnosti je ovlivnéno vybérem faktori pro zkoumani a také zptisobem sbéru
dat a jejich hodnocenim. L.ze analyzovat jak kvantitativni, tak kvalitativni faktory, exportni
vykonnost, nezaméstnanost ¢t HDP. Na hodnoceni ma vliv ihospodarska politika —
monetarni i fiskalni, podpora investic, flexibilita trhu vyrobnich faktort, tarifni nebo

netarifni prekazky zahrani¢niho obchodu a mnoho dalsich.

Je tedy ziejmé, Ze spravné definovat konkurenceschopnost neni trivialni. Podle Sustrové
(2013) Mezinarodni institut pro rozvo] managementu pouziva dveé definice
konkurenceschopnosti. Prvni akratsi verze dle Sustrové (2013, s. 2) zni:
,,Jkonkurenceschopnost analyzuje, jak narody fidi veskeré své kompetence, aby dosahly

prosperity & zisku“. Druhou a §ir§i (akademickou) verzi je podle Sustrové (2013, s. 2):
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,.konkurenceschopnost narodi je oblasti ekonomické teorie, ktera analyzuje fakta a politiky,
které utvafi schopnost narodd vytvofit a udrzet takové prostiedi, které pomaha vytvaret
podnikim vé&tsi hodnotu alidem vice prosperity. Sustrova (2013, s. 2) dale uvadi, Ze
Svétové ekonomické forum vysvétluje pojem konkurenceschopnosti jako: ,,soubor vSech
instituci, politik a faktort, které uruji stupen produktivity dané zemé.“ Dalsim prikladem je
podle Sustrové (2013, s. 2) vymezeni od Prezidentské komise pro pramyslovou
konkurenceschopnost v USA: | Narodni konkurenceschopnost je stupein schopnosti naroda
na zakladé svobodnych a spravedlivych podminek trhu produkovat zbozi a sluzby, které
obstoji na mezinarodnich trzich za souc¢asné podminky udrzeni nebo zvySovani realnych
pijm& svych ob&and.“ Cesti autofi také piisp&li pii vymezovani pojmu narodni
konkurenceschopnosti a vznikla definice od Capka, Hajka a Mertlika z roku 1997, pise
Sustrova (2013, s. 3): ,Mezinarodni konkurenceschopnosti se chape schopnost zemé
proniknout se svym obchodovatelnym zbozim a sluzbami na zahrani¢ni a svétové trhy,

a z takové mezinarodni smény ziskavat komparativni vyhody.*

Mezinarodni  obchodni centrum (International Trade Centre, ITC) definuje
konkurenceschopnost jako prokazanou schopnost navrhnout, vyrobit a komercializovat
nabidku, ktera je jedinecna a plné spliiuje potieby cilenych trznich segmentd a zarover se
také snazi o spojeni udrzitelné navratnosti pouzitych zdroji pro podnikatelské ucely (ITC

2021).

Smetankova (2015) fika, ze v nejuzs$im pojeti maze byt konkurenceschopnost chapana jako
schopnost nebo vykonnost pozorovaného subjektu prodavat a nabizet zbozi a sluzby na
konkrétnim trhu. Narodni konkurenceschopnost (Sirsi pojeti) je povazovana za predpoklad
pro dlouhodoby udrzitelny rast ekonomiky. Hlavnim zdrojem konkurenceschopnosti je dle
Svétového ekonomického fora (World Economic Forum, WEF) turoven produktivity
hospodafstvi. Pfi mezinarodnim srovnavani zemi patii konkurenceschopnost k hlavnim
meéfitkim a v nynéj§im velmi globalizovaném svéte také patii k bedlivé sledovanym
faktoram, proto pravidelné vychazi nékolik hodnoceni a zebficki konkurenceschopnosti.
Nejvice respektovanym hodnocenim je od Svétového ekonomického fora. Kazdorocné
zvefejiiuje Zpravu o globalni konkurenceschopnosti (Global Competitiveness Report)
ajednou za dva roky Zpravu o evropské konkurenceschopnosti (The Europe 2020
Competitiveness Report). K dalsim uznavanym hodnocenim patfi Rocenka svétoveé

konkurenceschopnosti  (World Competitiveness Yearbook) vydavana Mezinarodnim
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institutem pro rozvoj managementu (International Institute for Management Development,
IMD). Zprava o Evropé se opira o ,,Strategii Evropa 2020“ a hodnoti pokrok jednotlivych
zemi. Evropska komise se zabyva predevsim konkurenceschopnosti v prumyslu a publikuje
zpravu o konkurenceschopnosti EU (European Competitiveness Report) i jednotlivych
Clenskych statd EU (Member States Competitiveness Report), zpravu o struktufe prumyslu
(The EU Industrial Structure Report), kratkodoby vyhled vyvoje pramyslu (Short-Term

Industrial Outlook) a ptipravuje zpravu o dobré praxi (Good Practices Report).

2.1 Uzké pojeti konkurenceschopnosti

Pro ucely této diplomové prace byl jako vhodny indikator konkurenceschopnosti v jejim
nejuzsim pojeti zvolen Balassiv index projevené konkurencni (komparativni) vyhody
(revealed comparative advantage, RCA), ktery porovnava podil vyvozii daného sektoru
nebo komodity na celkovych vyvozech zemé ku odpovidajicimu exportnimu podilu
referencni skupiny zemi. Jinymi slovy RCA umoziiyje identifikovat sektory, v nichz je dana
ekonomika exportné relativne uspésnéjsi (konkurenceschopnéjsi) nez vyvozci z jinych zemi

(Balassa 1965).

X X¢
RCAS, = (1)
Lt XLG't
XX¢
Kde C je konkrétni zemée, G je referen¢ni skupina zemi, i je urcita skupina komodit nebo

sektor daného hospodatstvi (pro ucely této diplomové prace se bude jednat o zakladni
sektorové clenéni ekonomiky na primarni — tzn. zemédélstvi, tézba a dobyvani, rybolov
a lesnictvi, sekundarni — zpracovatelsky pramysl, a terciarni sektor — sluzby), ¢ je piislusny

rok a X je hodnota vyvozu.

Evidentni slabinou Balassova indexu projevené konkurencni vyhody (RCA) je asymetrie
jeho vyslednych hodnot. Pro komodity nebo sektory, ve kterych konkrétni ekonomika
vykazuje konkuren¢ni vyhodu, nabyva RCA hodnot od jedné do nekonecna, zatimco pro
komodity nebo sektory, ve kterych piislusna ekonomika relativné nekonkurenceschopna,
dosahuje RCA hodnot od nuly do jedné. Na zakladé vyzkumu Gruppa (1994) proto navrhl

Dalum a kol. (1998) symetricky index projevené konkurencni vyhody (revealed symmetric
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comparative advantage, RSCA), ktery problém nesymetrické Sikmosti vysledki fesi

jednoduchou upravou:

RCAS, — 1

RSCAf, = —+——
" RCAS, +1

2

Cim vic se blizi vysledky RSCA k {+1}, tim silng&j§i je konkurenéni vyhoda dané ekonomiky
v piislusném sektoru a naopak, ¢im vic se blizi vysledky RSCA k {-1}, tim vétsi
konkurenéni nevyhodu mé dana ekonomika, resp. jeji konkrétni exportni sektor ve srovnani

s referencni skupinou zemi.

Je ziejmé, ze RSCA feSi exportni uspéSnost zkoumané ekonomiky, tzn. vychazi zjiz
realizovanych vyvozi a posuzuje konkurenceschopnost spise ex post. Rika vlastng, Ze v téch
sektorech, ve kterych se dafi vyvazet, musi mit zjevné ptislu§nd ekonomika konkurencni
vyhodu oproti ostatnim. Pfitom je potfeba pfipomenout, Ze do hry zde vstupuji také dopravni
naklady, transakéni naklady nebo jiné prekdzky zahrani¢nimu obchodu, které mohou
vysledek zasadné ovlivnit (Snieska 2008). Siggel (2006) nicméné ukazuje, ze jakkoli jsou
koncepty konkurenceschopnosti a komparativni vyhody odlisné, vykazuji také ftadu
shodnych rysu a vlastnosti. Moenius (2006) pak dokazuje, Ze pravé RSCA je velmi vhodnym
a adekvatnim meéfitkem mezinarodni konkurenceschopnosti, byt sohledem na svoji
jednoduchou konstrukci postrada vyznamnou schopnost predpovidat konkurenceschopnost

ekonomiky v nasledujicich obdobich.

2.1.1 Data

Svétova banka vytvorila spolecné s Konferenci o obchodu arozvoji (United Nations
Conference on Trade and Development, UNCTAD) a po konzultacich s Mezinarodnim
obchodnim centrem, Statistickou divizi OSN (UNSD) a Svétovou obchodni organizaci
(World Trade Organization, WTO) databazovy nastroj World Integrated Trade Solution
(WITS). Tato databaze umoziuje uzivatelim pfistup k informacim o mezinarodnim
obchodu (WITS 2021). Data do této databaze dopliluji tyto organizace:

e The UNSD Commodity Trade (UN Comtrade),

e The UNCTAD Trade Analysis Information System (TRAINS),

e The WTO‘s Integrated Data Base (IDB).
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Z tohoto databazového systému jsou vyuzita data o exportech zbozi pfiislusnych zemi.
ProtoZe jednotlivé Clenské staty EU benefituji z dohod rtizn€ intenzivné, budou dopady na
konkurenceschopnost sledovany jednak na arovni celé EU a déale vzdy u jednoho cilené
vybraného ¢lenského statu EU. Jako zastupce ekonomik EU ke kazdé zkoumané dohodé¢ je
vybran ten c¢lensky stat EU, ktery ma s danym obchodnim protéjskem nejintenzivngjsi
obchodni vztahy. Nejsilnéjsi obchodni partner je vybran pomoci podilu jeho exporti do dané
partnerské zemé na celkovych exportech. Naptiklad vybranym zastupcem pro dohodu s Jizni
Koreou je Némecko, protoze ma ze vsech zemi EU nejvyssi podil exporta do Jizni Koreji za
rok 2019 dle dat WITS (2021). Je pfitom podstatné zejména v souvislosti s dohodou CETA
zminit, Zze nejsilnéSim obchodnim partnerem Kanady v Evropé je pochopitelné Velka
Britanie, ktera ale od roku 2021 neni Clenskym statem EU, nevztahuji se na ni ujednani
CETA aneni také =zapoCitdvana do statistik zahraniéniho obchodu EU v celém
analyzovaném obdobi. Naopak ity ekonomiky, které ve sledovaném obdobi do EU teprve
vstupovaly (Cesko, Estonsko, Kypr, Litva, LotySsko, Mad’arsko, Malta, Polsko, Slovensko
a Slovinsko v roce 2004, Rumunsko a Bulharsko v roce 2007 a Chorvatsko v roce 2013),
jsou jiz zapocitavany do celkovych tudaji o EU v celém sledovaném obdobi, aby

nedochazelo ke zkresleni vysledkt v disledku zmény slozeni Evropské unie.

Data z WITS jsou v potfebné struktufe dostupna od roku 1962, v potiebné strukture
a ¢lenéni ale bude vyuzita datova sada od roku 1996 do roku 2020. Data jsou rozdélena na
export primarniho sektoru (zemédélstvi, lesnictvi, rybolov atézba nerostnych surovin)
a sekundarniho sektoru (export zpracovatelského pramyslu). Data o exportu sluzeb
(terciarni sektor) jsou doplnéna z databaze OECD (2021) rovnéz za obdobi 1996-2020.
Stars§i udaje o bilateralnim mezinarodnim obchodu sluzbami bohuzel nejsou dostupné

(OECD 2021).

Referencni skupinou zemi bude pro EU27 cely svét, tzn. RSCA bude naznacovat
konkuren¢ni vyhodu EU27 na trhu jejiho smluvniho partnera (Jizni Korea, Kanada nebo
Japonsko) ve srovnani s celym svétem. Pro jednotlivé zastupce Clenskych statt EU pak
budou referen¢ni skupinou zem& OECD. Nemélo by smysl jako referencni skupinu v tomto
ptipadée pouzivat EU27, protoze pak by RSCA ukazoval, zda ziskava diky dohodé¢ o volném
obchodu vybrany ¢len EU konkurenéni vyhodu oproti ostatnim ¢lenim EU, coZz neni

pfedmétem ani zamérem této diplomové prace.
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2.2 Siroké pojeti konkurenceschopnosti

Ke komplexnéjsimu hodnoceni konkurenceschopnosti zahrnujicimu vice faktorti nez jen
exportni uspésSnost, je pouzit index konkurenceschopnosti, ktery publikuje Svétové
ekonomické forum (World Economic Forum, WEF) ve Zpravé o globalni
konkurenceschopnosti  (Global Competitveness Report, GCR). Zprava o globalni
konkurenceschopnosti je vydavana v nepretrzité sérii od roku 1979 ajejim cilem bylo
roz$ifeni pohledu tvirct politik, podnikid i vefejnosti na otazku, jak zvysit produktivitu
v ekonomice a jak se stat vice konkurenceschopnymi (Schwab 2019). Nejedna se ovSem
o jedinou existujici metriku mezinarodni konkurenceschopnosti. Vedle Zpravy o globalni
konkurenceschopnosti (WEF  2021) existuyje naptf. také Rocenka svétové
konkurenceschopnosti (WCR 2021). Ta ovSem poskytuje data jen pro 64 ekonomik svéta,
zatimco Zpravy o globalni konkurenceschopnosti hodnoti kazdoro¢né cca 140 ekonomik.

Proto budou pro ucely této diplomové prace pouzita data a metodika (WEF 2021).

Index, ktery vytvorfilo Svétové ekonomické forum (World Economic Forum, WEF) a jehoz
vysledky zvefejiiuje ve Zpravé o globalni konkurenceschopnosti, je v soucasnosti
nejrozsahlejsi a nejkomplexnéjsi pfistup k mefeni konkurenceschopnosti. Zahrnuje vét§inu
svétovych ekonomik avychazi z presnych a provéfenych dat. Kjeho vyhodam patii
dlouhodobé konzistentni hodnoceni konkurenceschopnosti, diky kterému lze pozorovat
vyvo] konkurenceschopnosti jednotlivych ekonomik v ¢ase. Je to maximalné objektivni
multikriterialni  zplisob méfeni, kde Ize analyzovat dil¢éi hodnocené prvky
konkurenceschopnosti. Jeho hlavni nevyhodou je v ménici se pocet posuzovanych zemi
v prubéhu let, ktery muze zkreslovat poradi ekonomik podle tohoto indexu. Proto do
analyzovani vlivu dohod nové generace na konkurenceschopnost ekonomik budou zahrnuta
dosazena skore (nikoli poradi v celosvétovém zebiicku) a analyzovany budou i relevantni

dil¢i slozky indexu.

Zprava zroku 2019 (Schwab 2019) nejen zduraziuje odklon od monetarnich politik
k fiskadlnim politikdm a strukturalnim reformam, ale také se vénuje otdzkam pfiistiho
desetileti, ato pfedevSim otazkam sdilené prosperity afizeni pfechodu na udrzitelny
ekonomicky rozvoj. Dale wuvazuje o kompatibilit¢ dvou predchozich otazek

s konkurenceschopnosti a ristem. Zprava také zdiraziuje, Ze je potieba proaktivni tvorby
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politik v oblastech, kde ekonomové a politici nebudou moci vyuzit spolehlivd data

z minulosti.

Specialni vydani z roku 2020 (Schwab 2020) od hodnoceni konkurenceschopnosti ekonomik
upousti a vénuje svoji pozornost otazkam, jak by staty a vlady mély premyslet o ozivovani
a transformovani svych ekonomik, aby byly kompatibilni s zivotnim prostiedim, , feSily*

2 M

krizi zptisobenou COVID-19 a stale pln€ podporovaly ekonomicky rast.

2.2.1 Data

Dle Schwaba (2019) vytvoftila globalizace a ¢tvrta primyslova revoluce mnoho novych
ptilezitosti, ale zaroven pfinesly rizné naruseni a polarizace uvniti ekonomik a mezi nimi.
V névaznosti na tento problém Svétové ekonomické forum predstavilo vroce 2018
multikriterialni index globalni konkurenceschopnosti 4.0 postaveny na Ctyficeti letech
zkuSenosti s benchmarkingem. Je sestaven ze Ctyf subindext (pfiznivé prostiedi, lidsky
kapital, trhy a inova¢ni ekosystém), které se rozpadaji do dvanacti pilift, jak ukazuje tabulka

3.

Vstupni data zpravy o globalni konkurenceschopnosti jsou tvrda i mékka. Az 70 % zdroju
dat je od specializovanych organizaci — Mezinarodni ménovy fond, univerzity a nevladni
organizace. Zbylych 30 % je ziskavano prostfednictvim dotazniki od manazera kli¢ovych

podnikt v riznych zemich (Schwab 2019).

Tabulka 3: Struktura indexu globdlni konkurenceschopnosti GCI 4.0

Subindex GCI 4.0 Pilir GCI 4.0

(markets)

Pracovni trh

Priznivé prostiredi 1. Instituce
(enabling environment) O Infrastruktura
3. Uroveii zavadéni ICT (informaéni a komunikaéni technologie)
4.  Makroekonomicke prosttedi (makroekonomicka stabilita)
(human capital) 6. Dovednosti
Trhy 7. Produktovy trh
8.
9

. Finan¢ni systém

10. Velikost trhu
Inovacni ekosystém 11. Obchodni dynamika
(innovation ecosystem) 12.  Schopnost inovovat

Zdroj: vlastni zpracovani podle (Schwab 2019)
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Soucasti indexu globalni konkurenceschopnosti je potradi zemi podle Zpravy o globalni
konkurenceschopnosti, ale také hodnoceni ekonomik prostfednictvim , skore podle indexu
GCI 4.0 v rozmezi 1-100 bodt. Kazdy pilif tvofici tento index je bodoveé ohodnocen (¢im
vice, tim lépe) a pomoci prostého aritmetického priméru je z hodnot za kazdy pilif
vypocitana  hodnota  pfisluSného subindexu ataké celkovy index globalni

konkurenceschopnosti GCI 4.0.

S ohledem na zaméfeni a cil této diplomové prace je nejzajimaveéjsi soucasti indexu globalni
konkurenceschopnosti oblast, ktera byla do roku 2017 pojmenovana jako ,zékladni
pozadavky* a od roku 2018 jako ,,ptiznivé prostiedi* (enabling environment), ktera zahrnuje
bezpeCnost (security), spoleCensky kapital (social capital), kontrolni a vyrovnavaci
mechanismy (checks and balances), vykon vetejného sektoru (public-sector performance),
transparentnost (transparency), vlastnicka prava (property rights), sprava a fizeni podniku
(corporate governance), smeétovani vlady do budoucnosti (future orientation of
government), ale také dopravni infrastrukturu (transport infrastructure), rozvodné sité
(utility  infrastructure), vyuzivani  informacnich  a komunikac¢nich  technologii
a makroekonomickou stabilitu. Vedle toho budou mit dohody o volném obchodu
bezpochyby vyrazny vliv také na oblast oznacenou v GCI 4.0 jako ,.trhy* (markets), které
obsahuji ukazatele vénované domaci konkurenci na trhu vyrobki (domestic market
competition), otevienost (trade openness), flexibilitu trhu prace (labour market flexibility),
meritokracii a incentivizaci na trhu prace (meritocracy and incentivization), komplexnost
(depth) a stabilitu (stability) financniho systému a velikost trhu, v¢. dovozii do domaci
ekonomiky (Schwab 2019). Pravé témto dvéma subindexim bude v dalSich kapitolach
vénovana nejveét§i pozornost, protoze pravé u nich lze ocCekavat nejté€snéj§i vazbu na
problematiku feSenou v preferen¢nich obchodnich dohodach Evropské unie, a tedy také
nejsiln€j§i  dopady  konkrétnich  ustanoveni téchto dohod na mezinarodni

konkurenceschopnost zemi EU.

Vzhledem ke zméné metodiky vypoctu indexu globalni konkurenceschopnosti (Global
Competitiveness Index, GCI) od roku 2018 byl pro prepocet vyuzit postup predstaveny ve
Schwab (2018) jako tzv. ,,backcast”, ktery umoziuje udaji z predchazejicich vydani GCR
spolehlivé doplnit ¢asovou fadu nové generace indexu GCI 4.0, diky cemuz je mozné pro
ucely této diplomové prace vyuzit souvislou ¢asovou fadu z let 2007-2019. Agregace udaju

jednotlivych c¢lenskych statd EU na uroven EU27 je provedena v souladu s metodikou
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(Schwab 2018) prostym aritmetickym primérem dil¢ich indikatort, coz je sice pristup, ktery
posiluje roli malych cClenskych stati a oslabuje vyznam velkych ekonomik EU, ale je to
metoda, kterou pouzivd WEF pro vypocet celosvétového GCI, a neni pfedmétem této

diplomové prace tento postup podrobovat kritice.

2.3 Posuzovani dopadi obchodnich dohod na konkurenceschopnost

Otazkou vlivu dohod o volném obchodu na konkurenceschopnost se zabyvd pomérné
omezeny okruh autort a analyzy na toto téma nejsou piili§ Cetné. Na pudé OECD se této
problematice vénuje Laprévote (2019), ktery se na rozsahlém vzorku 267 dohod o volném
obchodé zamétuje na podporu hospodaiské soutéze v téchto dohodach. Dieter (2009) se
zabyva dopady vybranych dohod (napf. mezi Australii a USA) metodou obsahové analyzy,
kterou vSak nedopliiuje numerickou analyzou. Botezatuova (2007) zkouma dopady
potencialni dohody o volném obchodu mezi EU a zemémi ASEAN na konkurenceschopnost
EU, ale vyuziva k tomu jen elementarni popisnou statistiku, podobné jako Brenton a kol.
(2008) v pripadé dohod o hospodarském partnerstvi mezi EU a africkymi zemémi. Sen a kol.
(2016) aplikuje pfi posuzovani dopadi dohody o volném obchodé mezi Australii
a Thajskem na konkurenceschopnost index projevené komparativni vyhody (RCA).
Couillardova a Turkinova (2014) dopliluji metodiku RCA ekonometrickym modelem
panelovych dat aukazuji dopady preferencnich obchodnich dohod v 76 ekonomikach
v obdobi let 1990-2009 na prikladu mlékarenského prumyslu.

V této diplomové praci bude vliv preferencnich obchodnich dohod EU na
konkurenceschopnost sledovan v uzSim pojeti na zakladé vyvoje indexu symetrické
konkuren¢ni vyhody (RSCA) avS§ir§im pojeti na zakladé vyvoje indexu globalni
konkurenceschopnosti (GCI) a jeho dil¢ich subindext (zejména subindexu GCI.A: pfiznivé

prostfedi a GCL.C: trhy).

Jak ale upozoriiuje Kocourek (2019), posouzeni dopadii jednotlivych dohod je poméme
komplikovana zalezitost. Je totiz potieba odlisit dopady konkrétnich opatfeni dohody od
globalniho vyvoje, resp. dlouhodobého trendu, a prokézat, ze vliv dohody a zmén, které do
mezinarodniho prostfedi pfinesla, je statisticky vyznamny. Pro tyto ucely bude pouzit

statisticky pfistup segmentové regresni analyzy metodou nejmensich Ctverct, tzv. analyza
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zlomovych bodi. Perron (2009) uvadi, ze tato analyticka ekonometricka metoda umoznuje
v dostatecné dlouhé Casové fadé (nejméné dvaceti Casovych obdobi) identifikovat statisticky
vyznamné zmeény trendu tak, ze rozdeli Casovou fadu do sekvenci a zkouma trendové funkce
kazdého segmentu zvlast. Pokud existuje v dané Casové fadeé zlomovy bod, pak se trendy
v segmentech rozdélenych timto bodem statisticky vyznamné li§i. Pro analyzu zlomovych
bodu byl vyuzit statisticky software EViews verze 12, hladina vyznamnosti pro provadéné
testy byla s ohledem na charakter feSené problematiky nastavena na 10 %. Je tfeba ovSem
doplnit, ze zmény v dlouhodobém vyvoji konkurenceschopnosti nemuseji byt nezbytné
disledkem vstupu dohod o volném obchodu v platnost. Pii vyjednavani nékterych dohod
(zejm. dohoda EU s Japonskem) jiz pfed zah4jenim predbézného provadéni Japonsko radu
ustanoveni dohody implementovalo v praxi. Naopak jina ustanoveni (napf. odstrafiovani
tarifnich i netariftnich prekazek obchodu) casto vstupuji v platnost i s nékolikaletym
zpozdénim nebo postupné (tzv. staging) a jejich vliv na konkurenceschopnost diky tomu
nemusi byt skokovy, resp. pfelomovy. Kauzalni vazbu mezi ukazateli konkurenceschopnosti
a vstupem jednotlivych dohod v platnost ovSem neni vzhledem k pomérmné kratké ¢asové
fadé mozné spolehlive prokazat. Analyzu zlomovych bodii navic neni mozné pouzit pro data
o GCI a jeho segmentech, nebot jejich ¢asova fada ma v nejlepSim piipade délku jen 14 let
(od roku 2007 do roku 2020). V tomto piipad¢ je proto nutné omezit se na jednoduchou
trendovou analyzu a sledovat, zda se dlouhodoby trend indikatori konkurenceschopnosti

v jejim §ir§im pojeti meéni nebo nikoli.

Préce je zamétena na dohody s Jizni Koreou, Kanadou a Japonskem, protoze patfi k jedném
z nejkomplexnéjsich dohod, které EU vyjednala. Je tfeba vzit v ivahu, zZe dohody vstupovaly
v platnost mezi roky 2010 a 2020. Proto budou zkoumany ukazatele a reporty pred vstupem

dohody v platnost a jeji dalsi vliv na konkurenceschopnost v nasledujicich letech.
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3. Dopady vybranych obchodnich dohod nové generace

na konkurenceschopnost EU v uzSim pojeti

Pro ptrehlednost shrnuje tabulka 4 nize kli¢ové ¢asové milniky ve vyjednavani vybranych tii
dohod nové generace, které jsou predmétem této diplomové prace. Z tabulky je zfejmé, ze
zvlast v ptipadé dohody EUJEPA je pravdépodobné jeste prili§ brzy na to, aby bylo mozné

spolehlivé posoudit jeji realné dopady.

Tabulka 4: Casovy pribéh vyjedndvani vybranych obchodnich dohod nové generace

Zacatek jednani  Pocet jednacich Podpis

kol dohody
Dohoda o volném obchodu

o [l K asiaem ((BIUECEILA: 7.5.2007 8 6. 10. 2010 1.7.2011

Komplexni hospodarska

a obchodni dohoda s Kanadou 6.5.2009 9 30. 10. 2016 21.9. 2017

Provadéni
i predbézné

CETA

Dohoda o hospodatském

partnerstvi s Japonskem 25.3.2013 18 17.7.2018 1. 2. 2019
UJEPA

Zdroj: (Kocourek 2019, s. 68)

3.1.1 Vliv dohody o volném obchodu s Jizni Koreou na konkurenceschopnost EU

Obrazek 1 na prvni pohled naznaCuje zajimavou skuteCnost. Objemy a hodnoty vyvozi
adovozii zemi EU27 do/z Jizni Koreje zaznamenavaji dlouhodobé rostouci tendenci
s urCitymi docasnymi odchylkami vyvolanymi napt. dusledky finan¢ni a dluhové krize

eurozony v letech 2007 a 2008.
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Obrazek 1: Obchod se zboZim a sluzbami mezi EU27 a Jizni Koreou
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)
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Obecné Ize ale konstatovat, ze zejména po roce 2011, kdy vstoupila dohoda EUKFTA
v platnost, rostou vyvozy zbozi a sluzeb ze zemi EU27 do Jizni Koreje dynamictéji nez
dovozy zJizni Koreje do EU, coz zvySuje prebytek obchodni bilance EU27 s touto
vychodoasijskou zemi. Zdalo by se tedy, ze se konkurenceschopnost Evropské unie diky
dohodé¢ EUKFTA zlepsila. Z celkového objemu bezmala 74 mld. USD vyvozu zbozi
a sluzeb z EU do Jizni Koreje v roce 2020 stala némecka ekonomika za vice nez 24 mld.
USD, tzn. vice nez tietinou vSech evropskych vyvoza do Jizni Koreje. Piebytek obchodni
bilance Némecka s Jizni Koreou je pak jest¢ mnohem markantnéjsi a trva jiz od roku 2006.
Na celkovém prebytku obchodni bilance mezi t€émito dvéma ekonomikami (ktery doséahl

v roce 2020 hodnoty 15,363 mld. USD za celou EU27) se Némecko podili dokonce skoro

z 80 %.
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Obrazek 2: Obchod se zboZim a sluzbami mezi Némeckem a Jizni Koreou
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Pravé Némecko vykazuje ze vsech evropskych zemi nejvyssi podil exporti do Jizni Koreje
na celkovych vyvozech. Jizni Korea ovS§em predstavuje jen cca 1,3-1,4% podil na celkovych

exportech Némecka (WITS 2021).

Obrazek 3 ve své horni ¢asti naznacuje, ze v primarnim sektoru neméla ani EU27 ani
Némecko samotné zadnou vyraznou konkurenéni vyhodu (spise naopak) a dohoda EUKFTA
na tom pfili§ nezménila. V sekundarnim sektoru (obrazek 3 — stiedni Cast) mivala EU27
i Némecko v polovin€ 90. let 20. stoleti mirnou konkuren¢ni vyhodu, ale Némecko ji na
prelomu tisicileti ztratilo (zjevné ve prospéch jinych evropskych ekonomik) a teprve po roce

2011 ji v ramci EU27 ziskava zpét (v ramci zemi OECD to bylo o pét let diive). Cela EU27
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vykazuje pomérné silnou konkuren¢ni vyhodu v celém sledovaném obdobi (snad s vyjimkou

roku 2015), od roku 2006 ma ale postupné slabnouci tendenci.
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Obrazek 3: Vyvoj RSCA pri exportech do Jizni Koreje v letech 19962020
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

V sektoru sluzeb ma EU27 pii vyvozech do Jizni Koreje slusnou konkurencni vyhodu
v obdobi 1996-2012, ale po roce 2013 ji zjevné ztraci (viz obrazek 3 — dolni ¢ast),

pravdépodobné ve prospéch jinych zemi OECD. Némecko svou konkurenc¢ni vyhodu
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v terciarni sektoru ziskava v ramci EU27 az po roce 2012, kdezto v ramci OECD zistava
z hlediska RSCA v zapornych hodnotach, tzn. oproti ostatnim ¢lenim OECD vykazuje pfi

vyvozu sluzeb do Jizni Koreje spis podprimérné objemy exportu.
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Obrazek 4: Analyza zlomovych bodit RSCA pro vyvozy EU27 do Jizni Koreje
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Obrazek 4 aobrazek 5 graficky ilustruji vysledky segmentové regresni analyzy

optimalizované metodou nejmensich ctvercl, tzn. analyzy zlomovych bodu. Ciselné
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vysledky shrnuje Ptiloha A této diplomové prace. Je z nich patrné, ze analyza zlomovych
bodu identifikovala v dlouhodobém vyvoji projevené konkurencni vyhody na strané EU27
statisticky vyznamny zlomovy bod na 10% hladin€é vyznamnosti v roce 2000 pro exporty
primarniho sektoru a v roce 2012 pro exporty sekundarniho i terciarniho sektoru. Zlomovy
bod v roce 2000 lze stézi davat do souvislosti s dohodou EUKFTA. Naproti tomu zlomovy
bod z roku 2012, tedy z roku, kdy byla odstranéna skoro vSechny cla ve vzajemném obchodé
EU s Jizni Koreou, by mohl skute¢né signalizovat vazbu na disledky provadéni obchodnich
ustanoveni EUKFTA. Bohuzel pro EU27 ale tento zlomovy bod méni dlouhodoby trend
vyvoje RSCA pro EU27 z rostouciho a nasledné konstantniho v kladnych hodnotach na
trend klesajici a v pfipadé terciarniho sektoru dokonce smétujici do zapornych hodnot

naznacujicich ztratu konkurenc¢ni vyhody EU v sektoru sluzeb.

Ponékud odlisné vyzniva analyza zlomovych bodi pro Némecko (viz obrazek 5). Zde byla
v primarnim sektoru na 10% hladiné vyznamnosti prokazana existence vyznamného
zlomového bodu vroce 2013, kdy se némecka konkuren¢ni nevyhoda v tomto sektoru
skokovité zmirnila, stile vSak pro Némecko znamend pomérné silnou konkurencni
nevyhodu. Némeckd ekonomika ostatné neni praveé typicka vyvozy nezpracovanych
zemedelskych produktli, nerostnych surovin nebo obecné exporty zbozi s nizkou ptidanou
hodnotou. V sekundarnim sektoru roste konkurenceschopnost némeckych exporti na
jihokorejskému trhu v letech 2000-2012 a pak opét az v letech 2018-2019. Zlomovymi
body byly identifikovany roky 2000, 2013 a2018. Zda se tedy, ze EUKFTA docasné
némecké prumyslové vyvozy diskvalifikovala, ale s odstupem casu se dafi némeckym
prumyslnikim na jihokorejském trhu konkurencni vyhodu zvySovat. V piipadé sektoru
sluzeb (terciarni sektor) vykazuje némecky index projevené konkurencni vyhody zlomovy
bod vroce 2012, od kdy se slaba némeckd konkurencni nevyhoda zalind vyrazné

prohlubovat.

Celkové lze tedy dopady dohody EUKFTA na konkurenceschopnost Evropské unie v jejim
uzsim pojeti hodnotit jako pomérné rozporuplné, spise sice prevladaji dopady negativniho
razu, ale zisk silné konkurencni vyhody némecké ekonomiky v sekundarnim sektoru a fakt,
ze obchodni bilance mezi Jizni Koreou a evropskou sedmadvacitkou od vstupu EUKFTA
v platnost tési nartstajicim prebytkim na stran€¢ EU, naznacuji i vyrazné benefity, které

zemim EU27 z EUKFTA plynou zejména pravé v prumyslovych odvétvich.
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Obrazek 5: Analyza zlomovych bodit RSCA pro vyvozy Némecka do Jizni Koreje
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

3.1.2 Vliv dohody o volném obchodu s Kanadou na konkurenceschopnost EU

Obrazek 6 ukazuje celkové hodnoty vyvozii adovozi zbozi asluzeb zemi EU27
do/z Kanady. Je zn¢) zfejmé, ze zatimco dovozy zaznamenavaji dlouhodobé rostouci

tendenci s urCitymi docasnymi odchylkami vyvolanymi napt. dusledky finan¢ni a dluhové
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krize eurozony v letech 2007 a 2008 apod., dovozy vykazuji v poslednich patnacti letech

spis§ stagnaci, nebo snad opravdu jen velmi mirny rast.
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Obrazek 6: Obchod se zboZim a sluzbami mezi EU27 a Kanadou
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Obecné l1ze konstatovat, ze pied rokem 2017, kdy vstoupila dohoda CETA v platnost, i po
ném rostou vyvozy zbozi a sluzeb ze zemi EU27 do Kanady dynamictéji nez dovozy
z Kanady do EU, coz zvySuje ptebytek obchodni bilance EU27 s touto severoamerickou
zemi. Je pfitom podstatné v souvislosti s dohodou CETA znovu piipomenout, ze
nejsilng$im obchodnim partnerem Kanady v Evropé je Velka Britanie, ktera ale od roku
2021 neni ¢lenskym statem EU, nevztahuji se na ni ujednani CETA a neni proto vibec

zapocitavana do statistik zahrani¢niho obchodu EU v celém analyzovaném obdobi.
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Obrazek 7: Obchod se zboZim a sluzbami mezi Irskem a Kanadou
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)
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V ptipadé CETA bude zastupcem zemi EU Irsko, které vykazuje ze vSech zemi evropské
sedmadvacitky nejvyssi podil exporti do Kanady na celkovych vyvozech. Pfitom ovSem
Kanada predstavuje jen cca 1,01% podil na celkovych exportech Irska (WITS 2021).
Z celkového objemu 62 mld. USD vyvozu zbozi a sluzeb z EU do Kanady v roce 2020 stala
irska ekonomika jen za 5 mld. USD, tzn. jen asi 8 % vSech evropskych vyvozi do Kanady.
Prebytek obchodni bilance Irska s Kanadou je pon¢kud vyraznéjsi. Na celkovém prebytku
obchodni bilance mezi t€émito dvéma ekonomikami (ktery dosahl v roce 2020 hodnoty

29,440 mld. USD za celou EU27) se Irsko podili z 13 %.

Obrazek 8 ve své horni Casti naznacuje, ze v primarnim sektoru nemela ani EU27 ani Irsko
samotné zadnou vyraznou konkuren¢ni vyhodu (spise naopak) a dohoda CETA na tom pfili§
nezménila. Kanada ostatné neni ekonomikou, pro kterou by byla charakteristicka nutnost
dovazet zemédélskou produkcei nebo nerostné suroviny. V sekundarnim sektoru (obrazek 8
— stfedni ¢ast) je patrny razantni propad zemi EU27 mezi roky 1998 a 1999 a naopak vyrazné
posileni konkuren¢ni vyhody Irska v ramci EU27, které ovSem neni kopirovani stejnym
posilenim konkuren¢ni vyhody Irska v ramci zemi OECD. Jedna se o obdobi, kdy Irsko
zaCina byt povazovano za tzv. , keltského tygra®, jednu z nejrychleji rostoucich ekonomik
Evropy, a soucasné o obdobi, kdy se pevné ustavuje severoamericka zona volného obchodu
(North American Free Trade Agreement, NAFTA) zalozena v roce 1994. Béhem krizovych
let po roce 2007 dochézi k ur€itému oslabovani konkurenéni vyhody Irska na kanadském
trhu s prumysloveé vyrabénymi produkty, je ale naopak patrny prechod irské ekonomiky na
vyvoz sluzeb. Zatimco cela EU27 v terciarnim sektoru na kanadském trhu spiSe ztraci, Irsko
po roce 2009 zaznamenava intenzivni narust své konkurencni vyhody pii vyvozu sluzeb do

Kanady, a to jak v ramci OECD, tak i v ramci EU27 (obrazek 8 — dolni Cast).

Obrazek 9 a obrazek 10 graficky ilustruji vysledky analyzy zlomovych bodd. Ciselné
vysledky shrnuje Ptiloha B této diplomové prace. Je z nich patrné, ze analyza zlomovych
bodu identifikovala v dlouhodobém vyvoji projevené konkurencni vyhody na strané EU27
statisticky vyznamny zlomovy bod na 10% hladiné vyznamnosti v roce 2004, 2008, 2011,
2014 a 2017 pro exporty primarniho sektoru avroce 2001, 2013 a 2017 pro exporty
terciarniho sektoru. S vyjimkou roku 2017 Ize ale tyto zlomové body stézi davat do
souvislosti s dohodou CETA nebo jejimi vyjednavanimi. Sekundarni sektor pak v celém
sledovaném obdobi let 1996-2020 zadny vyrazny zlomovy bod nezaznamenal. Jeho

dlouhodoby trend je klesajici aindikuje pomémé silnou a dlouhodobé posilyjici
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konkurenéni nevyhodu EU27 oproti zbytku svétovych dovozci do Kanady. Podobné také
v primarnim a terciarnim sektor rok 2017 naznacuje spi§ posilovani konkurenéni nevyhody

na stran€ EU.
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Obrazek 8: Vyvoj RSCA pri exportech do Kanady v letech 1996-2020
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)
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Na druhou stranu je zifejmé, ze od zahajeni provadéni dohody CETA uplynula teprve

relativné kratka doba a zména vyvojovych trendd se v nékterych pfipadech muze teprve

projevit.
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Obrazek 9: Analyza zlomovych bodii RSCA pro vyvozy EU27 do Kanady
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

V podstaté podobné lze posuzovat také dopady CETA na konkurenceschopnost Irska
(obrazek 10). Analyza zlomovych bodu sice identifikovala ve vyvoji RSCA pro primarni
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sektor zlomovy bod v roce 2000 a 2018, pro sekundarni sektor v roce 2000, 2011 a 2018
a pro terciarni sektor v roce 2001, 2004, 2008, 2011 a 2018, ale pouze zlomovy bod v roce
2018 ma potencial indikovat dopady dohody CETA, které se ovSem v sekundarnim sektoru
jevi jako zlom z rostouciho trendu v klesajici a v pfipadé terciarniho sektoru z rostouciho ve
stagnaci, pozitivni zménu lze tedy sledovat vlastné jen v pfipad€ primarniho sektoru, kde ma
ale Irsko velmi silnou konkurenéni nevyhodu (celkem pochopitelné ve srovnani
samerickymi zemédélci atézafi). Celkové 1lze dopady dohody CETA na
konkurenceschopnost Evropské unie v jejim uzsim pojeti hodnotit zatim spis jako malo

vyznamne.

59



-0,910

0,920 @
-0,930 ®
o
-0,940 S
-0,950 1:)
-0,960 —
g
-0,970 =
-0,980 E
o
-0,990 S 2
®
-1,000 ® o
[(e} ~ 00 OO O — N O < n O ~N 00 o O — N N < n O N o0 o O
QO O O OO O O O O O O o o o o — — — — — — — — —
a O O 0O O O O O O O O O O O O O O o o o o o o o o
- - - - o o o o o o o o o o o o o o o~ o o o o o o
0,100
0,050
®
0,000
5
-0,050 S
=
-0,100 g
-0,150 ‘s
200 5
0, 2
-0,250 E
-0,300 )
w2
0,350
[(e} ~ 00 OO O — N O < n O ~N 00 o O — N N < n O N o0 o O
QO O O OO O O O O O O o o o o — — — — — — — — —
a O O 0O O O O O O O O O O O O O O o o o o o o o o
- - - - o o o o o o o o o o o o o o o~ o o o o o o
0,500
0,400
0,300
0,200 §
=
0,100 g
0,000 @ £
s
-0,100 et
s
-0,200

1996
1997
1998
1999
2000
2004
2005
2006
2007
2008
2009

2001
2002
2003
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020

® Irsko v ramci OECD

Irsko v rdmci OECD (model)

Obrazek 10: Analyza zlomovych bodit RSCA pro vyvozy Irska do Kanady
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

3.1.3 Vliv dohody o volném obchodu s Japonskem na konkurenceschopnost EU

Obrazek 11 ukazuje, Ze hodnota vyvoza a dovozi zemi EU27 do/z Japonska zaznamenava
dlouhodobé mirné rostouci tendenci surcitymi doCasnymi odchylkami. Co je ale

podstatné€jsi, ze v roce 2009 se bilance vzajemné obchodni vymény zbozi a sluzeb mezi
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EU27 aJaponskem proménila z deficitni (s maximalnim schodkem zroku 2007 ve vysi
skoro 25 mld. USD) v pfebytkovou na evropské strané a dosud tak zistava s rekordnim

prebytkem v roce 2020 dosahujicim bezmala 29 mld. USD.
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Obrazek 11: Obchod se zbozim a sluzbami mezi EU27 a Japonskem
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Obecné Ize tedy pochopitelné konstatovat, ze vyvozy zbozi a sluzeb ze zemi EU27 do
Japonska zaznamenaly v uvedeném obdobi masivnéjsi rist nez dovozy z Japonska do EU.
Zdalo by se tedy, ze se konkurenceschopnost Evropské unie na japonském trhu v poslednich
trech dekadach zvysila. Zastupcem EU je v tomto ptipadé Finsko. Podil finskych vyvoza do
Japonska na celkovych exportech Finska se pohybuje kolem 1,8 % (WITS 2021).

Exporty a importy Finska do a z Japonska od roku 1996 do roku 2020 shrnuje obrazek 12.
Je z néj dobfte vidét, ze zejména od roku 2009 rostou finské exporty do Japonska pomérné
vyrazng, zatimco japonské importy do Finska se propadaji a v poslednich letech spiSe
stagnuji. Dusledkem tohoto vyvoje je rostouci piebytek finsko-japonské obchodni bilance
na stran¢ Finska, ktery kulminoval v roce 2018 na hodnoté 1,98 mil. USD, coz bylo téméf 8

% prebytku generovaného v obchodu Japonskem celou EU27.
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Obrazek 12: Obchod se zbozZim a sluzbami mezi Finskem a Japonskem
Zdroj: vlastni zpracovani na zaklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Obrazek 13 ve své horni Casti naznacuje, ze v primarnim sektoru neméla ani EU27 ani
Finsko samotné zadnou vyraznou konkuren¢ni vyhodu (spise naopak, zejm. Finsko v ramci
OECD vykazuje dost silnou konkuren¢ni nevyhodu svych exporti primarniho sektoru do

Japonska) a dohoda EUJEPA na tom nejspi§ dosud mnoho nezméhnila.

V sekundarnim sektoru (obrazek 13 — stfedni ¢ast) mivala EU27 od poloviny 90. let 20.
stoleti az do roku 2014 konkurenéni vyhodu, ale postupné ji ztratila. Finské pozice se naopak
od prelomu tisicileti ve zpracovatelském primyslu na japonském trhu postupné zlepsuje a od

roku 2018 Finsko realizuje na japonském trhu mirnou konkurencni vyhodu.

V terciarnim sektoru pak Finsko od druhé poloviny 90. let 20. stoleti buduje a upeviiuje svoji
konkurenéni vyhodu na japonském trhu v sektoru sluzeb a zejména od roku 2010 je v tom
pomeérné uspeésné zejmeéna ve srovnani s konkurenty ze zemi OECD, kde dosahuje kladnych
hodnot RSCA od roku 2011. Evropska sedmadvacitka jako celek bojovala az do roku 2005
s neschopnosti konkurovat na japonském trhu a po kratké pozitivné vyhlizejici epizodé let
2006-2014 se od roku 2015 spis opét ocita na stran¢ nekonkurenceschopnych s hodnotami

RSCA klesajicimi stale hloubg&ji pod neutralni nulu.

Obrazek 14 aobrazek 15 graficky ilustruji vysledky segmentové regresni analyzy
optimalizované metodou nejmensich &tvercl, tzn. analyzy zlomovych bodd. Ciselné

vysledky shrnuje Ptiloha C této diplomové prace.
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Obrazek 13: Vyvoj RSCA pri exportech do Japonska v letech 1996—2020
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)

Z vysledku je patrné, ze analyza zlomovych bodu identifikovala v dlouhodobém vyvoji
projevené konkuren¢ni vyhody na strané¢ EU27 statisticky vyznamny zlomovy bod na 10%
hladin€é vyznamnosti v roce 2000 pro RSCA primarniho sektoru, dale v roce 2001, 2004,
2009, 2012 a 2018 pro RSCA sekundarniho sektoru a v roce 2003, 2009 a 2015 pro RSCA
terciarniho sektoru. Tyto zlomové body lze stézi davat do souvislosti s provadénim

jednotlivych ustanoveni EUJEPA. Dohoda je v platnosti teprve dva roky a vyuziti analyzy
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zlomovych boda je prozatim tedy limitovano prili§ kratkym casovym odstupem. Na druhou
stranu Japonsko implementovalo fadu opatieni dohody (zejména pravé v prumyslu) jiz
béhem vyjednavani a pred vstupem EUJEPA v platnost a je dost mozné, ze se tyto zmény
projevily napriklad praveé v klesajici konkurenceschopnosti evropského pramyslového

sektoru na japonském trhu.
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Obrazek 14: Analyza zlomovych bodit RSCA pro vyvozy EU27 do Japonska
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)
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Ani z analyzy zlomovych bodi pro Finsko (viz obrazek 15) nebude mozné zatim formulovat
zcela jednoznacné zavéry. Analyza zlomovych bodd identifikovala vyznamné zlomy
v primarnim sektoru v roce 2006, kdy doslo ke skokovému zmirnéni finské konkurencni
nevyhody, avroce 2018, kdy se naopak stabilni konkurencni nevyhoda Finska na

japonském trhu jesté skokové zhorsila.
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Obrazek 15: Analyza zlomovych bodii RSCA pro vyvozy Finska do Japonska
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WITS 2021) a (OECD 2021)
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V sekundarnim sektoru byly zlomy nalezeny v letech 2000, 2008 a 2018, kdy rok 2000
zastavil dramaticky propad finské konkurenceschopnosti, rok 2008 finskou konkurencni
nevyhodu skokové zmirnil a rok 2018 ji vratil do kladnych hodnot. V terciarnim sektoru
zatim Finsko zaznamenéava pomalé zlepSovani své konkurenceschopnosti, ale vliv dohody

EUJEPA zde prokazatelny neni.

Na zakladé trendovych analyz vyzniva prognéza slibnéji pro Finsko nez pro celou EU27.
Finsko alespon v sekundéru a terciéru zaznamenava na japonskych trzich bud’ posilyjici
nebo stagnujici konkurenéni vyhodu. EU27 naproti tomu na japonském trhu v sekundarnim
i terciarnim sektoru vykazuje dlouhodobou tendenci k oslabovani konkurencnich vyhod,
a v primarnim sektoru se konkurencni nevyhoda EU v Japonsku dlouhodobé vyrazné

prohlubuje.
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4. Dopady vybranych obchodnich dohod nové generace

na konkurenceschopnost EU v SirSim pojeti

Na rozdil od uzsiho pojeti konkurenceschopnosti postaveného na jednom pomérné
jednoduchém ukazateli vychéazejicim z exportni UspéSnosti posuzované ekonomiky ve
srovnani s referencni skupinou zemi pii vyvozu do konkrétniho cilového partnerského statu,
konkurenceschopnost v §ir§im  pojeti je hodnocena pomoci indexu globalni
konkurenceschopnosti, kompozitniho indikatoru, ktery posuzuje konkurenceschopnost
narodni ekonomiky jako celku bez relace k referencni skupin€ ataké bez vztahu ke

konkrétnimu obchodnimu proté&jsku.

Obrazek 16 ukazuje dlouhodoby vyvoj GCI pro vybrané tfi ekonomiky, dvé vétsi skupiny
zemi ataké pro srovnani prumérmou hodnotu dosazenou vSemi hodnocenymi zemémi
dohromady (oznacenou jako ,svét). Dlouhodobé nejvysSich hodnot GCI dosahuje
Némecko a Finsko, které se pohybuji o pét nebo i vice bodi nad primérem zemi OECD
a o deset a vice bodii nad primérem EU27. Irsko v indexu globalni konkurenceschopnosti
osciluje pobliz priméru OECD. Jako pozoruhodny 1ze oznacit vyvoj celosvétové hodnoty
GCI, ktera az do roku 2013 rostla podstatné strmeéji nez u zemi OECD nebo EU27, od roku

2013 se pak tempo dohanéni zemi OECD, resp. EU27, svétovym prumérem znatelné

zpomaluje.
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Obrazek 16: Vyvoj GCI v letech 2007-2020
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WEF 2021)
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Analyzované dopady tfi preferen¢nich obchodnich dohod nové generace pokladaji do
casovych tfad dostupnych dat o globalni konkurenceschopnosti tfi zadkladni mezniky, rok
2011, kdy bylo zahajeni provadéni dohody EUKFTA, rok 2017, kdy bylo zahjeno
provadéni dohody CETA arok 2019, kdy bylo zahijeno provadéni dohody EUJEPA.
Dohoda z Jizni Koreou byla prvni dohoda nové generace, dohoda s Kanadou byla
nejambiciozné)si dohodou, protoze pokryvala i problematiku ochrany zahranic¢nich investic,
a dohoda s Japonskem zaklada nejvétsi zonu volného obchodu na svété. VSechny by tedy
meély mit potencial zvySovat konkurenceschopnost Evropské unie a jejich Clenskych statl,
ptitom se da ocCekavat, ze dopady budou nejsiln€jsi v téch Clenskych statech EU27, které

maji se smluvnim prot&jskem relativn€ nejintenzivnéjsi obchodni vztahy.

Némecko se dle Zpravy o globalni konkurenceschopnosti (WEF 2021) od roku 2005
umistuje v nejlepsi desitce na svété a patii k nejvice konkurenceschopnym ekonomikam
svéta. Podle Zpravy o globalni konkurenceschopnosti se Némecko v hodnoceni
makroekonomického prostiedi/stability od roku 2009 pravidelné dostava mezi tricet nejlépe
hodnocenych ekonomik, od roku 2011 pak dokonce mezi nejlepsi dvacitku. Pro zajimavost,
podle Rocenky svétové konkurenceschopnosti (WCR 2021) se Némecko v roce 2014
umistilo na 6. misté, coz patfilo k jeho nejlepsimu vysledku od roku 2001. Jinak se i v této
metrice umist'uje spise v druhé desitce ze vSech zkoumanych ekonomik. Je vsak tieba znovu
pfipomenout, ze Zprava o globalni konkurenceschopnosti (WEF 2021) posuzuje piiblizné
140 ekonomik (pocet posuzovanych ekonomik je kazdy rok jiny podle dostupnosti dat),
zatimco Rocenka svétové konkurenceschopnosti (WCR 2021) srovnava jen 64 ekonomik
svéta. GCI Némecka v obdobi let 2007-2011 klesal praimérnym ro¢nim tempem -0,241 %
za rok, v obdobi 2011-2020 pak rostlo primé€mym tempem 0,352 % ro¢n€. Své nejnizsi
urovné ve sledovaném obdobi dosahl némecky GCI v roce 2010. Zdalo by se tedy, ze

EUKFTA by mohla mit na GCI némecké ekonomiky pozitivni vliv.

Irsko bylo v obdobi let 20072020 nejhtie hodnoceno téméf 71 body v roce 2011 a nejlépe
v roce 2017 bezmala 79 body (WEF 2021). Zlom tedy nastava — podobné jako u Némecka
— vroce 2011. Primérné tempo rustu indexu globalni konkurenceschopnosti Irska pred
rokem 2017 bylo cca 0,233 % ro¢ng, po tomto roce ale kleslo na -0,415 % roc¢né. Hodnoceni

GClI Irska se sice od roku 2013 drzi nad primérem EU27, ale od roku 2017 se pfiblizuje zpét
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k praméru EU27. Z této jednoduché popisné statistiky by se tedy bylo mozné usuzovat na

negativni dopady CETA na irskou konkurenceschopnost.

Finsko se v hodnoceni podle GCI pohybuje v relativné uzkém intervalu mezi 79 a 82 body.
Nejlepsiho hodnoceni se Finsku dostalo v roce 2013, kdy dosahlo 81,63 bodu, nejhife na
tom bylo v roce 2011 se 79,39 body. Hodnoceni Finska se ale po celé zkoumané obdobi drzi
vyrazné nad prumérem EU27 (WEF 2021). Tempo rastu indexu bylo pred rokem 2019
zhruba 0,020 % rocné€, od roku 2019 se ale propadlo na -0,321 % za rok.

Z uvedené jednoduché popisné statistiky tii vybranych evropskych stati by se dalo usuzovat
na nejsilngsi vliv dohody EUKFTA, ktera méla na vSechny tfi zemé& pozitivni dopad,

zatimco dalsi dvé dohody spiSe konkurenceschopnost vybranych zemi zhorsily.

Pti pohledu na vysledky analyzy dlouhodobych trendi vyvoje GCI ale obrazek 17 nabizi
ponekud odlisné zavery. Doklada, ze dlouhodoby trend GCI pro Némecko i pro Finsko je
linearni, nedochazi v ném tedy k zddnym zménam sklonu trendové funkce. Nelze tedy
potvrdit, ze by EUKFTA nebo CETA nebo EUJEPA né&jak zisadné ovliviiovaly
konkurenceschopnost téchto dvou ekonomik. Dlouhodoby trend pro Irsko i pro celou EU27
ma tvar konvexni paraboly s minimem v pfipadé EU v roce 2010 a v pfipadé Irska v roce
2012. To by tedy potvrzovalo hypotézu o pozitivnich dopadech dohody EUKFTA a zatim

neprokazatelnych, nebo jen mirné€ pozitivnich dopadech ostatnich analyzovanych dohod.
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Obrazek 17: Trendovad analyza GCI
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WEF 2021)
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Obrazek 18 ukazuje dil¢i subindex GCI A Priznivé prostiedi, ktery byl vyhodnocen jako
jedna ze Ctyt zakladnich slozek GCI, kterou by mohly dohody nové generace s ohledem na
jejich obsahovou analyzu ovliviilovat. V tomto subindexu je suverénné nejlepsi
z analyzovanych ekonomik Finsko, nasledované Némeckem. VSechny tfi staty vykazuji
hodnoty vysoko nad primérem EU27 i OECD, byt je z grafu zjevné, Ze rozdil mezi Finskem
a Némeckem a ostatnimi ¢lenskymi staty EU, resp. OECD se postupné vyrazné snizuje.

Irsko se nad pramér EU vyhoupne az v roce 2016 a nad pramér OECD jesté o rok pozdéji.

Primérné rocni tempo rustu GCI. A némecké ekonomiky se ve srovnani obdobi pied rokem
2011 a po ném mirné snizilo (z 0,531 % na 0,459 %), ale dlouhodoby trend urceny metodou
nejmensich Ctverct naznacuje, Ze ani v subindexu pfivétivého prostiedi nemaji dohody nové
generace o volném obchodu na konkurenceschopnost Némecka vyznamny vliv. Primérné
ro¢ni tempo rustu GCIL A irského hospodafstvi se ve srovnani obdobi pied rokem 2017 a po
ném snizilo z 0,947 % na 0,301 %. Dlouhodoby trend vyvoje je ale konvexni parabola
s minimem kolem roku 2010 a naznacuje, ze na irskou konkurenceschopnost by mohla mit
vétsi vliv dohoda EUKFTA nez CETA. A primérné tempo rustu GCL A finské ekonomiky
dosahovalo v obdobi 2007-2019 zaporné hodnoty -0,021 %, zatimco po roce 2019 to bylo
kladnych 1,394 % ro¢né. Trendova analyza ale identifikovala v pfipadé Finska rovnéz
konvexni parabolicky trend s minimem kolem roku 2016 a mize tedy indikovat vétsi vliv
dohody CETA nez dohody EUJEPA. Tvar dlouhodobého trendu pro celou EU27 by pak

spiSe potvrzoval hypotézu o mirné pozitivnich dopadech analyzovanych dohod.
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Obrazek 18: Trendova analyza GCIL A — privétivé prostiedni
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WEF 2021)
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Druhou slozkou GCI, na kterou by mohly mit dohody nové generace o volném obchodu
vyznamny vliv, je subindex GCIL.C Trhy (viz obrazek 19). V této oblasti dosahuje nejlepsich
vysledki z analyzovanych ekonomik Némecko, z pocatku pronasledované Irskem, které ale
v roce 2011 ptedci Finsko a v nasledujicich letech se Irsko s Finskem stfidaji na druhém
misté€. VSechny tii vybrané ekonomiky vykazuji hodnoty nad primérem EU27, ale ani

Finsko ani Irsko se pfili§ nevzdaluji od praméru zemi OECD.
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Obrazek 19: Trendova analyza GCL.C — trhy
Zdroj: vlastni zpracovani na zdklad¢ dat z (WEF 2021)

Némecko dosahovalo prumérného ro¢niho tempa poklesu GCI.C v obdobi pfed rokem 2011
ve vysi -1,343 % za rok, po roce 2011 se proménilo na kladné tempo ristu 0,567 %.
Dlouhodoby trend urCeny metodou nejmensich Ctverci naznacuje konvexni parabolicky
trend prakticky u vSech analyzovanych zemi a integracnich skupin. Némecky trend dosahuje
minima kolem roku 2012 a mohl by naznacovat docela zasadni vliv dohody EUKFTA na
némeckou konkurenceschopnost v oblasti trhii s tim, Ze dalsi dohody trend ristu jen mirné
posiluji. Primérné rocni tempo rastu GCI.C irského hospodaistvi se ve srovnani obdobi pred
rokem 2017 a po ném snizilo z-0,927 % na -1,064 %. Dlouhodoby trend vyvoje irského
subindexu GCIL.C Trhy ma minimum kolem roku 2016 anaznacuje, ze na irskou
konkurenceschopnost by mohla mit vétsi vliv pravé dohoda CETA a mozna ji mirng posiluje
i EUJEPA, ale dohoda EU s Jizni Koreou nijak vyrazné Irsku nepomohla. Primérné tempo
rastu GCI.C finské ekonomiky dosahovalo v obdobi 2007-2019 hodnoty 0,061 %, zatimco
po roce 2019 to bylo 0,101 % ro¢né. Trendova analyza identifikovala v pripadé Finska
rovnéz konvexni parabolicky trend s minimem n€kdy kolem roku 2014 a muze tedy

indikovat opozdéné dopady dohody EUKFTA avelmi slabé pozitivni dopady CETA
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a EUJEPA. Tvar dlouhodobého trendu pro celou EU27 by pak spiSe potvrzoval hypotézu
o mirn& pozitivnich dopadech dohod CETA a EUJEPA se zanedbatelnymi nebo znacné
opozdénymi pozitivnimi dopady EUKFTA.

72



Z.avér

Prace se vénovala tfem obchodnim dohodam nové generace, které vyjednala Evropské unie
se svymi obchodnimi protéjsky, Jizni Koreou, Kanadou a Japonskem, a jejich vlivu na
konkurenceschopnost EU. Cilem prace bylo posoudit, jestli vstup vybranych obchodnich

dohod EU se tfetimi zemé&mi posiluje konkurenceschopnost Evropské unie a do jaké miry.

Teoreticka Cast prace strucné predstavila teoreticky a historicky kontext spolecné zahrani¢ni
obchodni politiky Evropské unie, do které spadaji mezinarodni obchodni dohody. Byl v ni
predstaven i postup vyjednavani téchto dohod, jejich zékladni klasifikace a takeé byl strucné
charakterizovan obsah vybranych tfi dohod nové generace. Metodicka Cast prace se vénovala
pojmu konkurenceschopnost a zptisobim jejiho méfeni a dale predstavila metody hodnoceni
dopadu dohod nové generace na konkurenceschopnost v uzsim a $ir§im pojeti. V poslednich
dvou aplika¢nich kapitolach je provedena analyza dopadu tii vybranych dohod nové

generace na konkurenceschopnost EU jako celku a vzdy jedné vybrané ¢lenské zemé EU.

Jednoducha popisna statistika bilance zahrani¢niho obchodu se zbozim a sluzbami indikuje
rostouci prebytky na strané EU ve vzajemném bilateralnim obchodu, které se zpravidla po
vstupu uvedenych tfi dohod o volném obchodu jesté zvySuji, a mohla by tedy nasvédCovat
rostouci konkurenceschopnosti zemi EU vyplyvajici z téchto dohod. Ukazuje se vsak, ze
rostouci hodnota evropskych vyvoza a rostouci piebytky obchodni bilance na evropské
stran€ jsou piinejmensim z¢asti zpusobeny dopady cenovych a kurzovych zmeén na statistiku
vyvozu a dovozu a zavéry, které by na zakladé téchto statistik bylo mozné formulovat, by
byly jen zdanlivé a pravdépodobné chybné. Proto je pii posuzovani dopadi a formulovani
zaveért vhodnéjsi vyuzit relativni pomeérové ukazatele, které tyto zkreslujici vlivy mohou
oSetfit a zabranit chybnym interpretacim. Pfi hodnoceni konkurenceschopnosti v uz§im
pojeti byl proto vyuzit ptistup projevené konkurencni vyhody zavedeny jiz Bélou Balassem
(1965), ktery své zavéry nestavi na absolutnich hodnotach vyvozi a dovozd, pfip. salda
obchodni bilance, ale dava je do relace s referencni skupinou zemi. V piipadé referencni
skupiny pro EU27 byla zvolena skupina ,,svét, tzn., ze konkurenceschopnost EU pfi
pronikani na trhy Jizni Koreje, Kanady nebo Japonska byla posuzovana ve vztahu k celému
svétu, zatimco pro piipadové studie vybranych Clenskych zemi EU byla jako referencni

skupina vybrana OECD. Pro posouzeni dopadi dohod nové generace na
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konkurenceschopnost v §ir§im pojeti byl zvolen kompozitni indikator publikovany
Svétovym ekonomickym foérem, index globalni konkurenceschopnosti (GCI) a jeho dva
subindexy (GCI.A privétivé prostfedi a GCI.C trhy), uniz lze pfedpokladat na zaklade

provedené obsahové analyzy tii vybranych dohod nejvétsi dopady ustanoveni téchto dohod.

Vysledky provedenych analyz dopadi na konkurenceschopnost ukazaly, ze posuzovat
dopady dohod o volném obchodu na konkurenceschopnost lze teprve s dostateCnym
casovym odstupem. Zamér této diplomové prace vyhodnotit dopady CETA a EUJEPA, které
vstoupily v platnost teprve v roce 2017, resp. 2019 se ukazal jako mimotradné ambiciozni,
ne-li nemozny. Diplomova prace také v reSersi vhodnych pfistupti k hodnoceni dopadu
dohod o volném obchodu upozornila na dalsi uskali, které spociva v nutnosti oddélit dopady
dohod od standardnich dlouhodobych vyvojovych tendenci nebo obecnych, celosvétovych
kratkodobych fluktuaci. V diplomové praci je proto dana prednost robustnéjSim
a prukazn€j§im statistickym metodam trendové analyzy v piipadé Sir§iho pojeti
konkurenceschopnosti a segmentové regresni analyze (analyze zlomovych bodi) v ptipadé
uzsiho pojeti konkurenceschopnosti. Ani jedna z téchto metod sice neni schopna spolehlivé
prokazat pricinnou souvislost mezi vstupem pfislusné dohody v platnost a zménami ve

vyvoji analyzovanych ukazateld, ale pfinejmensim zvySuje objektivitu a relevanci vysledka.

Provedené analyzy ukazaly, ze dohoda s Jizni Koreou pfispéla k poklesu evropské
konkurenceschopnosti na jihokorejskych trzich, a to prakticky ve vSech tfech zakladnich
sektorech. Zda se, ze v Jizni Koreji jsou exportne spésnéjsi jiné ekonomiky nez ty evropskeé.
Jistou vyjimkou v tomto ohledu muze byt némecky pramysl, ktery v Jizni Koreji vyrazné

uspél a posiluje svou konkurencni vyhodu v zemi.

Zda se, ze ani dohoda s Kanadou evropské konkurenceschopnosti pfili§ neprospéla. Irsko
sice v Kanadg¢ realizuje v terciarnim sektoru vyraznou konkurencni vyhodu, ale té se tésilo
jiz pred vstupem CETA v platnost a v poslednich letech vyvoj této konkurencni vyhody
spise stagnuje. Na skutecné spolehlivé posouzeni dopadi dohody CETA je vsak jesté piili§
brzy, coz lze ostatné fici io dohodé sJaponskem. Ina japonskych trzich evropska
konkurenceschopnost spise skomira, slibné vysledky se daji cekat mozna od finského
prumyslu a sluzeb. U dohod s Kanadou a Japonskem se ale ptredpoklada, ze dopady na
konkurenceschopnost EU budou vice viditelné az po uplynuti del§iho ¢asového horizontu
(ptiblizné 10 let) od jejich vstupu v platnost.
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Z dlouhodobého trendu vyvoje indexu globalni konkurenceschopnosti lze ale preci jen
usuzovat na pozitivni dopady dohody EUKFTA a zatim neprokazatelnych, nebo jen mirné
pozitivnich dopadech ostatnich analyzovanych dohod. Z vyvoje dil¢iho subindexu
GCI.A hodnoticiho pfiznivé prostiedi ekonomiky lze potom usuzovat na velmi mirny
pozitivni dopad dohod nové generace. Vyvoj dilc¢iho subindexu GCI.C hodnoticiho trhy
potvrzuje hypotézu o mirné pozitivnich dopadech dohod CETA aEUJEPA se
zanedbatelnymi nebo znacné€ opozdénymi pozitivnimi dopady EUKFTA v této oblasti

konkurenceschopnosti.
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Priloha A Vysledky analyzy zlomovych bodi pro EUKFTA

Koreje

Zni

v

Tabulka: Analyza zlomovych bodii RSCA pro vyvozy EU27 do Ji

primarni sektor

Diependent Variable: KOR_EUZ27_PRI
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 09:34

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

sekundarni sektor

Dependent Variable: KOR_EUZ27_SEK
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 09:33

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

terciarni sektor

Dependent Variable: KOR_EUZ27_TER
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 09:33

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Break: 2000 Break: 2012 Break: 2012
Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level
010 0.10 010
Wariable Coefficient Std. Error t-Gtatistic Prob. Yariable Coeflicient Std. Error +-Statistic Prob. Wariable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
1997 - 1999 -3 obs 1997 - 2011 —-150bs 1997 -2011—-15 obs
KOR_EUZ7_PRI-1) -0.383447 0.390246  -0.982579 0.3376 KOR_EUZ7_SEKI(-1) 0.554415 0162360 3.414735 0.0027 KOR_EUZ7_TERI(-1) 0.296338 0.246104 1204115 0.2426
c -1.131500 0.310870  -3.639785 0.0016 c 0.115055 0.040961 2808892 0.0108 c 0.064251 0.024113 2664571 0.0149
2000-2020 - 21 obs 2012-2020 -9 0bs 2012 -2020 -9 obs
KOR_EUZ7_PRI-1) 0.486310 0.153396 3170294 0.0048 KOR_EUZ27_SEKI(-1) 0.587416 0.244514 2402381 0.0261 KOR_EUZ7_TERI(-1) 0.538184 0.234624 2293817 0.0328
c -0.479071 0.142179  -3.369504 0.0030 C 0.003029 0.023684 0.127890 0.8995 C -0.035843 0.015981 -2.242911 0.0364
R-squared 0779018 Mean dependentvar -0.916660 R-sguared (0.845584 Mean dependentvar 0.170890 R-squared 0.822245 Mean dependentvar 0.034943
Adjusted R-squared 0745871 5.D.dependentvar 0.043035 Adjusted R-squared 0.822421 S.D. dependentvar 0120017  Adjusted R-squared 0.785582 S.D.dependentvar 0.084290
S.E. of regression 0021694 Akaike info criterion -4.672528 S.E. ofregression 0.050575 Akaike info criterion -2.979702 S.E. ofregression 0.038110 Akaike info criterion -3.545687
Sum squared resid 0.009413  Schwarz criterion -4.476185 Sum squared resid 0.051157 Schwarz criterion -2.783360 Sum squared resid 0.029047  Schwarz criterion -3.349344
Log likelihood 60.07033 Hannan-Quinn criter. -4620438 Loglikelihood 39.75642 Hannan-CQuinn criter. -2.927612 Loglikelihood 4654824 Hannan-Quinn criter. -3.493597
F-statistic 2350177 Durbin-\Watson stat 1921680 F-statistic 36.50666 Durbin-Watson stat 2095515  F-statistic 30.83810  Durbin-Watson stat 1.967827
Prob(F-statistic) 0.000001 Prob{F-statistic) 0.000000 Prob(F-statistic) 0.000000

akladé dat z (OECD 2021) a (WITS 2021)

i1

I3

nl1 zpracovani na z

i1

Zdroj: vlast
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Koreje

Zni

v

Tabulka: Analyza zlomovych bodii RSCA pro vyvozy Némecka do Ji

primarni sektor

Dependent Variable: KOR_DEU_PRI
Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time: 11:26

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

sekundarni sektor

Dependent Variable: KOR_DEU_SEK
Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time: 11:30

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

terciarni sektor

Dependent Variable: KOR_DEU_TER
Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time: 11:30

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Break: 2013 Breaks: 2000, 2013, 2018 Break: 2012
Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 1, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 3, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 1, Sig. level
010 010 010
Wariable Coefficient Std. Error t-Statistic Frob. Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob. Variable Coeflicient Std. Error t-Statistic Prob.
1997 - 2012 - 16 obs 1997 -1999 -3 obs 1997 - 2011 - 15 obs
KOR_DEU_PRI(-1} 0.802029 0266271 3012083 0.0069 KOR_DEU_SEK(-1) -3.973385 1.249184  -3.180784 0.0058 KOR_DEU_TER(-1) 0.409315 0.138316 2958271 00078
c -0.192933 0256925 -0.750832 0.4614 c 0360237 0.085303 3779928 0.0016 c -0.069516 0.019071 -3.645147 0.0016
2013-2020 -5 obs 2000-2012-13 obs 2012-2020—-9obs
KOR_DEU_PRI(-1} -0.279076 0241675  -1.154759 0.2618 KOR_DEU_SEK(-1) 1.032585 0.080678 12.79878 0.0000 KOR_DEU_TER(-1) 0.415730 0217222 1.913853 0.0701
C -1.210010 0.229019  -5.283441 0.0000 c 0.011267 0.008628 1.305810 0.2101 C -0.112593 0.039747  -2.832776 0.0103
R-squared 0.415086 Mean dependentvar -0.959638 2013-2017 -5 obs R-squared 0.765778 Mean dependentvar -0.147603
Adjusted R-squared 0.327349 S.D. dependentwvar 0.030163 Adjusted R-squared 0.730645 S.D. dependentvar 0.040078
5.E. of regression 0.024739 Akaike info criterion -4.409589 KOR_DEU_SEK(-1) 0352669 0.213578 1.651240 01182 S.E. ofregression 0.020800 Akaike info criterion -4 756713
Sum squared resid 0.012240 Schwarz criterion -4 213546 Cc 0.087548 0.033899 2582622 0.0200 Sum squared resid 0.008653 Schwarz criterion -4 560371
Log likelihood 56.91866 Hannan-Quinn criter. -4.357799 Log likelihood 61.08055 Hannan-Quinn criter. -4. 704623
F-statistic 4731024 Durbin-Watson stat 1.655870 2018-2020—-3 obs F-statistic 21.79638 Durbin-Watson stat 1.958360
Prob(F-statistic) 0.011853 Prob(F-statistic) 0.000002
KOR_DEU_SEK(-1) 0.201161 0.273628 0.735162 0.4729
c 0.169940 0.051097 3.325845 0.0043
R-squared 0956843 Mean dependentvar 0121683
Adjusted R-squared 0937962 S.D. dependentvar 0.058932
S.E. of regression 0014678 Akaike info criterion -5.343674
Sum squared resid 0.003447 Schwarz criterion -4.950989
Log likelihood 7212409 Hannan-Quinn criter. -5.239495
F-statistic 50.67739 Durbin-Watson stat 1740146
Prob(F-statistic) 0.000000

akladé dat z (OECD 2021) a (WITS 2021)

i1

I3

i1

nl1 zpracovani na z

Zdroj: vlast
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Priloha B Vysledky analyzy zlomovych bodi pro CETA

Tabulka: Analyza zlomovych bodit RSCA pro vyvozy EU27 do Kanady

primarni sektor

Dependent Variable: CAN_EUZ27_PRI

Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time: 09:17

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks
Breaks: 2004, 2008, 2011, 2014, 2017

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level

sekundarni sektor

Dependent Variable: CAN_EU27_SEK

Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 09:14
Sample (adjusted): 1997 2020
Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1to M globally determined breaks

Mo breakpoints selected

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level

terciarni sektor

Dependent Variable: CAMN_EU27_TER
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 08:16

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24

after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Breaks: 2001, 2013, 2017

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 3, Sig. level

0.10 0.05 0.10
‘ariable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob. ariable Coefficient Std. Error -Statistic Prob. ‘ariable Coeflicient Std. Error t-Statistic Frob.
1997 - 2003 -7 obs CAN_EU27_SEKI(-1) 0.716987 0.102607 56987723 0.0000 1997 - 2000 - 4 obs
c -0.116288 0.038510  -3.019687 0.0063
CAN_EUZT_PRI(-1} 0117244 0.315165 0.372010 0.7164 CAM_EUZ7_TER(-1) -0.153972 0600719 -0.256312 0.8010
c -0.430729 0179242 -2682018 0.0200 R-squared 0.689380 Mean dependentvar -0.368605 C 0.233139 0.118248 1.971641 0.0662
Adjusted R-squared 0675271 5.D.dependentwvar 0.115080
2004 - 2007 — 4 obs S.E. of regression 0.065578 Akaike info criterion -2.531485 2001-2012 - 12 obs
Sum squared resid 0084612 Schwarz criterion -2433313
CAN_EUZ7_PRI-1) -0.571141 0.521609  -1.094960 0.2850 Loglikelihood 32.37782 Hannan-Quinn criter. -2.505440 CAM_EUZT_TERI(-1) 0.660810 0.098710 6.694464 0.0000
c -0.909316 0.295706  -3.075071 0.0096 F-statistic 48.82828 Durbin-\Watson stat 2244528 C 0.013234 0010382 1273444 02211
Prob(F-statistic) 0.000001
2008 - 2010 -3 obs 2013-2016 -4 obs
CAN_EU27_PRI-1)  -0.764498 0.379434  -2.014836 0.0669 CAN_EUZ27_TER(-1)  -0.736884 0485401 -1.518094  0.1485
c -1.182284 0.250265  -4.724125 0.0005 C 0.012557 0.011181 1123063 0.2780
2011-2013 -3 obs 2017 - 2020 - 4 obs
CAN_EUZT_PRI(-1} -0.108408 0.585774  -0.195057 0.8486 CAN_EUZ7_TER{-1) -1.492648 0544786  -2.730879 0.0145
c -0.850067 0.418523 -2.031111 0.0650 C -0.062540 0.018420  -3.395161 0.0037
2014 -2016 -3 obs R-squared 0.960596 Mean dependentvar 0.067408
Adjusted R-squared 0.943357 S.D. dependentvar 0.079522
CAN_EUZ7_PRI(-1} 0.460610 0.652459 0.705961 0.4937 S.E. ofregression 0.018926 Akaike info criterion -4.835363
c -0.338184 0.449510  -0.752339 0.4663 Sum squared resid 0.005731 Schwarz criterion -4 447678
Log likelihood 66.02435 Hannan-Quinn criter. -4.731183
2017 - 2020 —- 4 obs F-statistic 5572217 Durbin-Watson stat 1.919509
Prob(F-statistic) 0.000000
CAN_EUZ27_PRI(-1) -0.214276 0.768301 -0.278897 0.7851
c -0.858417 0.534832  -1.605023 0.1345
R-sgquared 0.841394 Mean dependentvar -0.638691
Adjusted R-squared 0.696004 5.D.dependentvar 0.091448
S.E ofregression 0.050420 Akaike info criterion -2.829987
Sum squared resid 0.030507 Schwarz criterion -2.240960
Log likelihood 45959385 Hannan-Quinn criter. -2.673718
F-statistic 5787182 Durbin-Watson stat 1.969269
Prob(F-statistic) 0.002615

ad¢ dat z (OECD 2021) a (WITS 2021)

I3

i1

I3

i1

nl1 zpracovani na z

Zdroj: vlast
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Tabulka: Analyza zlomovych bodii RSCA pro vyvozy Irska do Kanady

Dependent Variable:

primarni sektor

CAN_IRE_PRI

Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 11:37

Sample {adjusted): 1

947 2020

Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Breaks: 2000, 2018

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 2, Sig. level

sekundarni sektor

Dependent Variable: CAN_IRE_SEK

Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time: 11:35

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments

Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Breaks: 2000, 2011, 2018

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 3, Sig. level

terciarni sektor

Dependent Variable: CAM_IRE_TER
Method: Least Squares with Breaks

Date: 05/21/22 Time:

11138

Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks
Breaks: 2001, 2004, 2008, 2011, 2018
Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level

0.10 010 010
‘ariable Coefficient Std. Error -Statistic Frob. Wariable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob. Variable Coefficient Std. Error -Statistic Prob.
1997 -1999 -3 obs 1997 -1999 -3 obs 1997 - 2000 -4 obs
CAN_IRE_PRI{-1) -0.343572 0201248 1707204 0.1050 CAM_IRE_SEK(-1) -7.791262 1913838  -4.071014 0.0009 CAN_IRE_TER(-1) 0.634673 0.511073 1.241845 0.2380
C -1.288606 0192364  -6.69387a7 0.0000 c 0253707 0.065467 3875330 0.0013 C 0.055844 0.042390 1.317386 02123
2000 - 2017 - 18 obs 2000-2010-110bs 2001-2003 -3 obs
CAN_IRE_PRI{-1) 0.570087 0135218 4216026 0.0005 CAM_IRE_SEK(-1) -0.562288 0.263282  -2.135687 0.0485 CAM_IRE_TER(-1) 0.072687 0.299622 0.242595 03124
cC -0.424959 0132908  -3.197403 0.0050 C -0.122048 0.021691 -5.626748 0.0000 C -0.099145 0.047900 -2.069814 0.0607
2018-2020 -3 obs 2011-2017 -7 obs 2004 - 2007 — 4 obs
CAN_IRE_PRI(-1) 4614757 1714298 2691923 0.0149 CAN_IRE_SEK(-1) 0374605 0.154775 2420318 0.0278 CAM_IRE_TER(-1) -0.239600 0.915306  -0.261770 07979
C 3.532679 1.669975 2115408 0.0486 c -0.173158 0.038291 -4.522121 0.0003 c -0.037647 0.061505  -0.612094 05519
R-squared 0.760182 Mean dependentvar -0.979302 2018 - 2020 -3 obs 2008-2010—-3obs
Adjusted R-squared 0.693566 S.D. dependentvar 0.016851
S.E. of regression 0.009328 Akaike info criterion -6.299295 CAN_IRE_SEK(-1) -0.190987 0.541783  -0.297589 07698 CAM_IRE_TER{-1) -0.449944 0.527581 -0.852844 0.4104
Sum squared resid 0.001566 Schwarz criterion -6.004782 c -0.274191 0.153606  -1.785023 0.0832 c 0.212458 0.066077 3215272 0.0074
Log likelinood 81.59155 Hannan-Cuinn criter. -6.221161
F-statistic 11.41138 Durbin-Watson stat 2400729 R-squared 0960166 Mean dependentvar -0.142096 2011-2017 -7 obs
Prob(F-statistic) 0.000045 Adjusted R-squared 0942739 3.D. dependentvar 0.104553
S.E. of regression 0025019  Akaike info criterion -4.277192 CAN_IRE_TER(-1) 0.432949 0.421835 1.026347 0.3250
Sum squared resid 0.010015  Schwarz criterion -3.884507 C 0.251349 0.168200 1.494350 0.1609
Log likelihood 58.32630 Hannan-CQuinn criter. -4.173012
F-statistic 55.09593 Durbin-Watson stat 2424594 2018-2020—-30bs
Prob(F-statistic) 0.000000
CAMN_IRE_TER({-1) -0.004594 2623215 -0.001751 0.9936
C 0402859 1.078258 0.373620 07152
R-squared 0929092 Mean dependentvar 0.185130
Adjusted R-squared 0.864093 S.D. dependentvar 0.221837
S.E. of regression 0.081782 Akaike info criterion -1.862678
Sum sguared resid 0.080259 Schwarz criterion -1.273651
Log likelihood 3435213  Hannan-Quinn criter. -1.706409
F-statistic 1429394  Durbin-Watson stat 1.759792
Prob(F-statistic) 0.000030
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ad¢ dat z (OECD 2021) a (WITS 2021)

I3

. - - - - o r -
’5 primarni sektor sekundarni sektor terciarni sektor
m Dependent Variable: JAP_EU27_PRI Dependent Variable: JAP_EU27_SEK Dependent Variable: JAP_EUZ27_TER
Method: Least Squares with Breaks Method: Least Squares with Breaks Method: Least Squares with Breaks
(] Date: 05/21/22 Time: 09:23 Date: 05/21/22 Time: 11:43 Date: 05/21/22 Time: 09:25
St Sample (adjusted): 1997 2020 Sample (adjusted): 1997 2020 Sample (adjusted): 1997 2020
Q 3 Included observations: 24 after adjustments Included observations: 24 after adjustments Included observations: 24 after adjustments
e  Breaktype: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks Break type: Bai-Perron tests of 1 io M globally determined breaks Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks
o: rs Break: 2000 Breaks: 2001, 2004, 2009, 2012, 2018 Breaks: 2003, 2009, 2015
,U Q Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 3, Sig. level
o % 010 010 0.10
,.Q 2 ‘ariable Coefficient Std. Error +Statistic Prob. Variable Coefiicient Std. Error t-Statistic Prob Variable Coeflicient Std. Error +-Statistic
.: E 1997 - 1999 -3 obs 1997 - 2000 —-4 obs 1997 - 2002 -6 obs
&
\>} g JAP_EU27_PRI-1) -0.735831 0.660148  -1.114646 0.2782 JAP_EUZ27_SEK(-1) 0.436699 0.190233 2.295602 0.0405 JAP_EUZ7_TER(-1) -0.153696 0079390  -1.935975
> m c -1.469744 0.557818  -2.634807 0.0159 C 0168485 0.040417 4 168674 0.0013 c -0.282329 0.019200 -1470492
g ﬁx 2000-2020 - 21 obs 2001-2003 -3 obs 2003-2008 -6 obs
o \; JAP_EU27_PRI-1) 0.761290 0.086587 8792144 0.0000 JAP_EUZT_SEK(-1) -0.012827 0.492885  -0.026025 0.9797 JAP_EUZ7_TER(-1) 0.872121 0118172 7.380088
— N c -0.224302 0.079877  -2.814367 0.0107 C 0.241677 0128721 1.877523 0.0850 C 0.049576 0.014923 3322089
N S R-zquared 0.904758 Mean dependentvar -0.916871 2004 - 2008 -5 obs 2009-2014 -6 obs
>} Q_< Adjusted R-squared 0890472 S.D.dependentvar 0.036488
N w S.E. of regression 0.012076 Akaike info criterion -5.544221 JAP_EUZT_SEK(-1) 1.069050 0.595240 1.795997 0.0977 JAP_EUZ7_TER(-1) -0.151937 0264764  -0.573860
n>} @) Sum squared resid 0.002916 Schwarz criterion -5.647879 C -0.002051 0.169541  -0.012095 0.9905 C 0.014614 0.014052 1.030995
— A Log likelihood 7413066 Hannan-Quinn criter. -5.792132
[~~1 Rg F-statistic 6333063 Durbin-Watson stat 2449519 2009-2011-3abs 2015-2020 -6 obs
: o Prob(F-statistic) 0.000000
“ = JAP_EUZT7_SEK(-1) -0.207671 0281762  -0.737044 0.4753 JAP_EUZ7_TER(-1) 0.449617 0318038 1.4008287
g c 0247179 0.072033 3431482 0.0050 C -0.063852 0.026187  -2.438308
E} = 2012-2017 -6 obs R-squared 0.957892 Mean dependentvar
g\ Adjusted R-squared 0.939469 S.D. dependent var 0.116741
'U 5N JAP_EUZ27_SEK(-1) 0.492554 0.215199 2.288829 0.0410 S.E. ofregression 0.028722 Akaike info criterion -4.001116
& S Cc 0.006812 0.020225 0.336827 07421 Sum sguared resid 0.013199 Schwarz criterion -3.608431
';' S Log likelihood 58.01339 Hannan-Cuinn criter. -3.896936
~>} & 2018 -2020—-3 obs F-statistic 51.99596 Durbin-Watson stat 1998095
Ny Prob(F-statistic) 0.000000
> 3 JAP_EUZ7_3EK(-1) 4.467251 2.967622 1.505330 0.1581
N C -0.064177 0.038861  -1.651418 0.1246
o I
S R-squared 0.963104 Mean dependentvar 0167813
“ § Adjusted R-squared 0.829283 S.D. dependentvar 0.125472
: . 5.E. of regression 0.033366 Akaike info criterion -3.655686
@' Sum squared resid 0.013360 Schwarz criterion -3.066659
O I~ Log likelihood 55.86823 Hannan-Quinn criter. -3.499417
: E F-statistic 2847628 Durbin-Watson stat 2838747
> Vg Prob{F-statistic) 0.000001
== =
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Tabulka: Analyza zlomovych bodiit RSCA pro vyvozy Finska do Japonska

primarni sektor

Dependent Variable: JAP_FIN_PRI
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 11:38
Sample {adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Breaks: 2006, 2018

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 2, Sig. level

sekundarni sektor

Dependent Variable: JAP_FIN_SEK
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 11:40
Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

Breaks: 2000, 2008, 2018

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 3, Sig. level

terciarni sektor

Dependent Variable: JAP_FIN_TER
Method: Least Squares with Breaks
Date: 05/21/22 Time: 11:41
Sample (adjusted): 1997 2020

Included observations: 24 after adjustments
Break type: Bai-Perron tests of 1 to M globally determined breaks

No breakpoints selected

Selection: Sequential evaluation, Trimming 0.15, Max. breaks 5, Sig. level

0.10 010 0.10
Variable Coefficient Std. Error -Statistic Frob. Variable Coefficient Std. Error t-Statistic Prob. Variable Coeflicient Std. Error t-Statistic Prob.
1987 - 2005 -9 obs 1997 -1999 -3 obs JAP_FIN_TER(-1} 0.605040 0.087637 §.245198 0.0000
C 0.005547 0.016949 0.327290 0.7465
JAP_FIN_PRI{-1) 0.126246 0.077343 1.621818 01222 JAP_FIMN_SEK(-1) 5.440360 0.560553 11.48929 0.0000
C -0.871705 0077403 -11.26183 0.0000 c -0.996038 0.093177  -10.68974 0.0000 R-sguared 0755510 Mean dependentvar -0.044496
Adjusted R-squared 0.744397 S.D. dependentvar 0.153341
2006 - 2017 - 12 obs 2000 -2007 -8 obs 5.E. of regression 0.077525 Akaike info criterion -2.196784
Sum squared resid 0.132222 Schwarz criterion -2.098613
JAP_FIN_PRI{-1} 0.052547 0287264 0152924 0.5569 JAP_FIN_SEK(-1) 0721724 0.383185 1.883486 0.0779 Log likelihood 28.36141 Hannan-Quinn criter. -2.170739
C -0.938592 0284665 -3.297181 0.0040 C -0.031188 0.046722  -D.6G7525 05140 F-statistic 67.98329 Durbin-Watson stat 2017232
Prob{F-statistic) 0.000000
2018-2020 -3 obs 2008-2017 — 10 obs
JAP_FIN_PRI(-1) 0.142684  0.531461 0.268475 0.7914 JAP_FIN_SEK(-1) 0.0084562 0.214036 0.039537 0.9690
C -0.853790 0.528561 -1.615311 0.1236 c -0.025594 0.009203 -2.781218 0.0133
R-squared 0.747693 Mean dependentvar -0.993756 2018 -2020 -3 obs
Adjusted R-squared 0677608 S.D. dependentvar 0.003794
S.E. of regression 0.002154 Akaike info criterion -9.230322 JAP_FIN_SEK(-1) -0.300105 0.402344  -D.745893 0.4666
Sum squared resid 8.35E-05 Schwarz criterion -8.935808 C 0026894 0.011292 2381775 0.0300
Log likelinood 116.7639 Hannan-Cuinn criter. -9.152187
F-statistic 10.66836 Durbin-Watson stat 2.499544 R-squared 0961210 Mean dependentvar -0.038614
Prob(F-statistic) 0.000069 Adjusted R-squared 0944240 S.D. dependentvar 0.082202
S.E. of regression 0.019411 Akaike info criterion -4.784758
Sum squared resid 0.006029 Schwarz criterion -4.392073
Log likelihood 65.41709 Hannan-Quinn criter. -4.680578
F-statistic 56.64002 Durbin-Watson stat 1754434
Prob(F-statistic) 0.000000

ad¢ dat z (OECD 2021) a (WITS 2021)

I3

i1

I3

i1

nl1 zpracovani na z

Zdroj: vlast

90



