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Abstract

The scope of this bachelor thesis is to focus on economics Adam Smith and Jean
Baptiste Say and their theory of entrepreneur. In first part of bachelor thesis I will
make chronological research of most famous economics, describing the role of en-
trepreneurs. In second part [ will focus on A. Smith and J. B. Say and their theory of
entrepreneur, compare it with modernist interpretation and summarize their mes-
sage for today’s world.

Kesziova, Paulina. Comparison the person of entrepreneur in A. Smith and J. B. Say
theory with present theory of entrepreneur. Bachelor thesis. Brno: Mendel universi-
ty, 2015.
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Abstrakt

Predmetom tejto bakalarskej prace je zamerat sa uekonémov Adama Smitha
a Jeana Baptista Saya na teorie dnes spadajice do oblasti skiimania role podnikate-
I'a v modernej ekon6émii. V prvej Casti bakalarskej prace prevediem chronologicku
literarnu resers najznamejsich ekoné6mov, zamerajicu sa na vyklad postavy podni-
katel'a. V druhej Casti sa venujem ekonomickym teéridm A. Smitha a]. B. Saya so
zretelom na ich pojimanie role podnikatel'a. Porovnam ich so sti¢asnym vykladom
podnikatel'a a zhrniem ich odkaz pre dnesSny svet.

Kesziova, Paulina. Porovnanie role podnikatel'a u A. Smitha, J. B. Saya s dne$nou eko-
némiou. Bakalarska praca. Brno: Mendelova univerzita v Brne, 2015.
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1 Uvod, metodika a ciel prace

1.1 Uvod

Podnikatel, podnikanie, podnikavost, podpora podnikania, podnikatel'sky duch ...
To st pojmy, s ktorymi sa stretdvame niekol'’kokrat denne. V neposlednom rade, by
z nas nas odbor mal vychovat ,riadiaceho vSeobecného alebo odborného pracov-
nika v podnikatel'skej sfére“. Studujeme predmety ako podnikova ekonémia, malé
a stredné podnikanie, d¢tovnictvo podnikatel'skych subjektov, optimalizacia dani
pre podnikatel'ské subjekty, no malokedy sa stretavame s ucelenou definiciou
podnikatel’a samotného. Existuje mnoho mytov, napriklad Ze podnikatel'om sa mu-
si ¢lovek narodit, najdolezitejSie je Stastie, staci mat dostatok penazi, alebo Ze
podnikatel musi byt hazardér. Ale ako sa hovori, $tastie praje pripravenym.

Dejiny moderného podnikania, si témou, s ktorou sa v nasSich ucebniciach
podnikovej ekonémie, makroekonémie ¢i mikroekondémie nestretneme. Historicka
reflexia k ekonomickej vede, je predovsetkym v dneSnom nestalom svete odpove-
d’'ou na otazku ,odkial ideme”. Studovanim historickych odkazov ekonémov, na-
chadzame rieSenia a odpovede na mnohé otazky sticasného sveta, ktoré sme moz-
no doposial nevideli.

Ako ekonomicky aktéri a zakladné ,stavebné jednotky“ moderného sveta, boli
podniky zdrojmi pracovnych miest, platcami dani, centrom vyroby, tvorili ,motor*
hospodarskeho pokroku a bohatstva krajiny. No boli to prave podnikatelia, ktori
stali za ich zrodmi a pohanali ich v pred. Preto je nesmierne doleZité venovat po-
zornost vykladu podnikatel'a, prave tych ekonomickych velikanov, ktory sformo-
vali ekonémiu do sucasnej podoby.
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1.2 Metodika prace

Pomocou analyzy odbornych textov a postupnej syntézy ziskanych poznatkov bu-
dem:

(1) v prvej Casti prace hl'adat pramene tedrie podnikatel'a od ich najtuhsich
korenov, ktoré zasadil Richard Cantilon. Chronologicky sa prepracujem az ku su-
¢asnému vykladu podnikatel'a a k teorii firmy definovanej v nasSej uc¢ebnici mikroe-
konomie. Prevediem literarnu resers ceskych i zahrani¢nych zdrojov a nahliadnem
na rozne definicie podnikatela tych najslavnejSich ekonémov. Aky by to bol ale
vyklad, ak by sme sa nezamerali na samotného otca ekondémie, ktorému vd'a¢ime
za to, Ze vytvoril z ekonémie samostatni vednu disciplinu, Adama Smita.

(2) Vdruhej casti prace sa zameriam prave na tohto velikana, a jeho teorie
podnikatela a podnikania, ktoré sformoval v svojej najznamejSej knihe,
O pojednani a pbévode bohatstva ndrodov. Prevediem prehl'ad jeho ekonomickych
tedrii so zameranim na koncept podnikatela a podnikania, a v jeho myslienkach
najdem znaky sucasného vykladu. Aby sme k tejto problematike nezaujali jedno-
stranny pohl'ad, zameriam sa i na samotného povodcu tohto pojmu, Jeana Baptista
Saya, ktory vnimal podnikatel’a viac z pohl'adu jeho osobnostnych ¢ft. Pokisim sa
z ich myslienok sformulovat zavery, ktoré by sa v dobrej vole spolocnosti mali
v ramci podnikatel'skej podpory, Sirit dodnes.

1.3 Ciel prace

Ciel'om prace je poukazat na ddleZitost historického vyvoja tedrie podnikatela a u
vybranych ekondmov, Adama Smitha a Jeana Baptista Saya identifikovat znaky
podnikatel'a a podnikavosti, v uz tak rannej dobe, v akej posobili. Taktiez dokazat,
Ze ich myslienky su Zivé a pouZivané dodnes a sformulovat stru¢né zavery, ktory-
mi by sa mala spolo¢nost v oblasti podpory podnikatel'ov zamerat.
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2 Literarnaresers

2.1 Funkcie a uloha podnikatel'a v dejinach

Pre oznacenie podnikatela byva najcastejSie pouzivany francuzsky pojem ,entre-
preneur”, ktory ma svoj povod v stredoveku a p6vodne oznacoval sprostredkova-
tel'ov, ktori prijali zodpovednost za urcité projekty a mimo iného zastupovali za-
ujmy tretich stran vo vojnovych konfliktoch. (Lukes, 2005, str. 17)

2.11 Podnikatel nosiaci riziko

Pociatky ekonomickych teorii rozoberajice postavu podnikatela sa objavili najma
mimo hlavny prud a vobec prvy, s kym sa ndm spaja vyznam slova ,podnikatel,
bol irsky obchodnik a bankar Richard Cantilon (1680-1734), ktory popisal podni-
katel'a ako neoddelitel'nd sucast trhu. Cantillon chapal podnikatel'a ako niekoho,
kto podstupuje riziko tym, Ze kupuje za cenu znamu, no predava za cenu neznamu
(neistt) a ako odskodnenie mu patri zisk. (Gerslova, 2012)

Podl'a Rothbarda (1995) naopak Smith, Ricardo a Walras predpovedali svet
kde sa ni¢ nemeni, kde existuje dokonald informovanost o buducnosti, teda ani
riziko a je vecne v stave dlhodobej rovnovahy, no zabudali na svet neistoty.

Murray N. Rothbard (1995): ,Pre tohto obchodnika z realneho sveta, bankara
a Spekulanta by bolo nemyslitel'né upadnut’ do ricardianské, walrasovské ¢i neok-
lasickej pasce predpokladu, Ze je trh charakterizovany dokonalou informovanos-
tou a Statistickou istotou. Skuto¢ny trh je prelinanie neistoty a je to prave biznis-
men - podnikatel, ktorého funkciou je najst’ a podstupit neistotu skrz investicie,
platenie vydavkov a dufanie v nasledny zisk ."

Cantillon rozdelil vyrobcov v trhovej ekonomike do dvoch skupin; ,Najati 'u-
dia“, ktori dostavaju fixné mzdy, ¢i fixné pozemkové renty a podnikatelia, bez fix-
nych, istych zarobkov. Ako uvadza Mark a Thorton (2013, str. 404) Cantillonovi
podnikatelia su ti, ktori nosia riziko neistych predajnych cien a nakladov, na roz-
diel od tych, ktori len predavaju svoju vlastnd pracu. Pre podnikatel'ov su peniaze
vynaloZené na vyprodukovanie zisku fixné/dané, no zarobky neisté. Navyse, su
podnikatelia zodpovedni za produkciu, distriblciu a predaj produktov na trhu,
v snahe vyhoviet dopytu spotrebitelov. Preto je Cantillonova teéria podnikatel'a
orientovana na ponuku.

Rothbard (1995) uvadza, Ze Cantillon si bol vedomy, Ze podnikatel'ska neisto-
ta je Ciastocne dosledkom decentralizovaného trhu. V svete monopolného vlastnika
existuje malo podnikatel'skej neistoty, pretoZze o cendch rozhoduje vylucne on.
V skuto¢nom, decentralizovanom svete vsak podnikatelia celia obrovskej neistote
a musia podstupovat jej rizika. Pre Cantillona Sla sutaz a podnikatel'stvo ruka
v ruke. Rothbard d'alej uvadza, Ze rovnako ako Frank Knight a moderni ekonémo-
via sa pri vyklade tedrie podnikatel'stva zamerali skor na funkciu podnikatel'a a na
jeho rolu v podstupovani neistoty, nez na charakteristiku jeho osobnosti ako to
bolo u Josepha Schumpetera. Rothbard d’alej zaznamenava, Ze Cantillonov koncept
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predbieha i von Misesa a moderné rakuske Skoly v d'alSom aspekte - podnikatel
nepdsobi ako destruktivna silal, ale jeho funkciou je pribliZovat svet rovnovahe.
Uspesnym predvidanim a investovanim zdrojov v budticnosti, pomaha podnikatel
upravit a zrovnat ponuku a dopyt na réznych trhoch.

Podl'a Gerslovej (2012, str. 34) na myslienky Cantillona naviazal i John Stuart
Mill (1806-1873), podla ktorého bol podnikatel taktieZ nositelom rizika, taktiez
hl'adal teoretické zdovodnenie podnikatel'ského zisku. Na tuto myslienku d'alej
nadviazal Frank Knight (1885-1972) svojou tedriou rizika. Knightov podnikatel je
nuteny stanovit cenu dopredu, i ked’ nevie, aky bude dopyt po vyrobku, pretoze
vyroba neustale prebieha. Ako piSe Fuchs a Lisy (2006, str. 141-142), Knight doka-
zal, Ze podnikatel'sky zisk mdze vzniknut v ktorejkol'vek situacii a jeho pri¢inou je
neistota. Knight rozliSoval riziko (situacia, ktord moZe nastat’ s urcitou objektivne
meratel'nou pravdepodobnostou) a neistotu (nemoZe byt charakterizovana prav-
depodobnostou). Podnikatel’ nakupuje vyrobné faktory dnes ale vyprodukované
statky predava v bududcnosti, vychadza z odhadu, ktory sa nemusi naplnit’ a teda
buduca cena zavisi na rade nepredvidatel'nych okolnosti. Ak je cena vysSia ako ce-
na odhadovand, docieli zisk. Je to zisk v podobe dosledku nepredvidatelnych
priaznivych okolnosti.

Hébert a Link (2006, str. 590) si v Cantillonovom diele vSimli, Ze podnikatel je
preitho kazdy, kto investuje (zamestnava kapitadl a zdroje) za ucelom budiceho
predaja za nejasnd cenu. Stymto sa jeho tedria zhoduje s Knightom, Misesom
i Smithom, ale rozchddza so Schumpeterom a d’'alSimi.

Brown a Thorton (2013, str. 416) dosli k zaveru, Ze Cantillonove teédrie pri-
spievaju k pochopeniu kazdodenného Zivota, a preto by sa mali vyucovat na Sko-
lach. Sicasna ekondmia je siborom formalnych modelov a rovnic, ktoré sliZia na
popisanie I'udského chovania, no neexistuje Ziaden sp6sob ako do nich vtlacit’ neis-
totu, pretoZe Statistické a ekonomické modely nevedia presne opisat buddce zme-
ny a dynamiku realneho sveta.

2.1.2 Turgotov podnikatel’ - kapitalista

Turgot (1727-1781) podla Sojku (2010, str. 57) doplnil ucenie fyziokratov
o produktivnej a sterilnej triede o ich delenie na robotnikov a kapitalistov a naviac
povazoval za produktivny priemysel aj obchod ateda podnikatel'ov. Taktiez ako
prvy vysvetlil zakon klesajlcich vynosov a pri vyklade tvorby kapitalu dospel
k tedrii abstinencie, podl'a ktorej je predpokladom tvorby kapitalu tvorba dspor, so
zrieknutim sa sucasnej spotreby.

Podl'a Rothbarda (1995) je najpozoruhodnejsia jeho tedria kapitalu a uroku,
ktora bola vysvetlena storocie pred tym ako bola vo svojej definitivnej podobe
predloZena Eugenom von Boehm - Bawerkom. Turgot tu upozornuje, Ze bohatstvo

1 Schumpeter zavadza do ekonomiky pojem ,tvoriva destrukcia“, ¢co znamena nahradzovanie zasta-
ralych technoldgii/strojov novymi, ¢o so sebou nesie premiestiiovanie zdrojov, zanik pracovnych
miest, krach podnikov, ¢i krizu celého odvetvia. Ako priklad uvadza prechod od kociarov a vlakov
k automobilom. (Holman, 2002)
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je akumulované skrz nespotrebovanti a usporenti ro¢nt vyrobu. Uspory st akumu-
lované v podobe penazi a dalej investované do roznych kapitalovych statkov. ,Ka-
pitalista - podnikatel” musi najprv akumulovat usporeny kapital, aby mohol ,s
predstihom® zaplatit zamestnancov, ktori zatial pracuji na vyrobku.
V pol'nohospodarstve to funguje rovnako, ked’ musi podnikatel' najprv nasporit,
aby zaplatil robotnikov, nakupil dobytok a budovy a az po pozbierani urody moze
dostat’ naspat peniaze za svoje platby. Rothbard d'alej upozoriiuje, Ze Turgotov
podnikatel’ - kapitalista myslienkami naviazal na Smitha, no Turgotov podnikatel
namiesto Smithovho niesol riziko neistoty na trhu, na ktorom je stavana i Cantillo-
nova teoria trznej rovnovahy. Cantillonovej tedérii vSak chybal klticovy prvok - ana-
lyza kapitalu a zistenie, Ze hybnou silou ekonomiky nie je akykol'vek podnikatel
ale podnikatel’ - kapitalista, kombinujtci obe funkcie. Turgot taktieZ predznamenal
tedriu nakladov obetovanej prilezitosti a upozornil, Ze kapitalista bude mat’ ten-
denciu ziskavat' imputovani mzdu a naklady prilezitosti, ktoré obetoval neinves-
tovanim penazi inde. V skratke kapitalistove zisky smeruju k rovnovahe v dlhom
obdobi, navySené o mzdu a zrucnosti, zatial' ¢o pracovnici, ktori pracuju len vlast-
nymi rukami investuju len do vlastnej prace, nevytvaraju zZiaden zisk a teda obdr-
Zia len mzdu.

Rothbard (1995) oznacuje za vrchol Turgotovej tvorby jeho analyzu uroku.

vvvvv

vvvvv

d'alej kritizoval zdkon o lichve, ktory fyziokrati obhajovali. Tvrdil, Ze poZicka je
obojstranna dobrovolna dohoda medzi zmluvnymi stranami, ktora nesie ako pre
veritel'a, tak pre dlZznika urcité vyhody. Dlznik ziskava moZnost uZivania penazi,
ateda aj moznost investovania arozSirovania kapitalu, zatial' Co veritel je tejto
moZnosti pozbaveny. Cenu tejto vyhody nazyva ,urok“. Peniaze, s ktorymi sa nic
nedeje prirovnava k ,hromade kovu“, zatial' Co peniaze investované do vyroby pri-
nasaju zisk podnikatel'ovi a peniaze investované do pozemkov rentu.

2.1.3 Smithov kapitalista

Ako piSe profesorka Gerslova (2012, str. 31) podnikatelia sa do zaciatku 18. storo-
Cia v pracach ekonomickych teoretikov vel'mi nevyskytovali. Zakladatelia klasickej
ekonémie vychadzali ztroch vyrobnych faktorov; pody, prace, a kapitalu a tym
padom delili obyvatel'stvo na majitelov pddy, robotnikov a kapitalistov, ktorych
zdroje boli renta z pody, mzdy a vynosy z kapitdlu. Poznamendva, Ze klasikom
uniklo, Ze existuje skupina l'udi, ktori nepatria ani k tym, ktori poskytuja kapital,
ani k robotnikom. Adam Smith (1723-1790) sa odvolaval na tzv. ,kapitalistu“ (un-
dertaker), jednanie podnikatel'ov hodnotil ako automatické reakcie na signaly trhu,
neprikladal im Ziadnu $pecificka funkciu, zameral sa skér na fungovanie mecha-
nizmu ako celku. Smithom sa budeme zaoberat podrobnejsie d'alej.
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2.1.4  Say a,prinavratenie“ podnikatel'a

Jean Baptiste Say (1767-1832) zavadza do ekondémie postavu podnikatela, ktory
najima a kombinuje vyrobné faktory v zaujme uspokojenia spotrebitel'ov. Podnika-
tel sa stava centralnou postavou, ktora ma na rozdiel od Knightovej ochoty risko-
vat, v rukach rozhodovacie pravomoci a posobi ako na strane ponuky tak na strane
dopytu. ,Sayov podnikatel stanovil urciti ponuku, ktord si na trhu nasla svojich zd-
kaznikov, odberatelov. Podnikatel’ zohrdva déleZitu rolu na strane ponuky, dopytu
i ako vyrobca a zamestndvatel. Musi mat’ schopnost’ usudku, vydrZ a znalosti o svete
v obchodnom Zivote. Jeho kapitdl pochddza spravidla z vlastnych zdrojov alebo poZi-
Ciek ¢i tiverov.” (Gerslova 2012, str. 34)

Holman (2010, str. 71) oznacuje Saya ako najvyznamnejSieho predstavitela
francuzskej vetvy politickej ekondmie. Ovplyvnili ho ako fyziokrati, tak i samotny
Adam Smith. Say bol p6vodne obchodnikom, a prave jeho skusenosti ovplyvnili
jeho nazor na agregatnu ponuku a dopyt. V roku 1803 mu vychadza kniha , Pojed-
nanie o politickej ekonémii“, kde Say formuloval svoj slavny ,zakon trhu®,
a zaviedol pojem ,undertaker, podnikatel' podstupujuici riziko, ktorému neskor
venujem samostatnu kapitolu.

2.1.5  Marxove kapitalistické ,vykoristovanie“

Dal$im, kto prispel k teérii podnikatel'stva bol Karl Marx (1818-1883), ktory sa
nam najviac spojuje so socialistickym chapanim ekonomiky. Marx ako aj Smith
a Ricardo prijal pracovnu tedriu hodnoty, ktora hlasa, Ze ceny produktov zavisia na
mnozstve prace spotrebovanej na jeho vyrobu. Ako zaznamendava Presmann
(2012, str. 64), Marx rozdelil hodnotu vSetkych produktov do troch kategérii:
1. KonsStantny kapitdl, to su stroje, tovarne a zariadenia pouZivané k vyrobe
produktov.
2. Variabilny kapitdl, ktory predstavuje konkrétne mzdy pracovnikov.
3. Nadhodnota, ktoru definoval ako cast produktu presahujucu naklady
a mzdy, ¢o v dneSnom pojati znamena zisk.
Ako piSe Fuchs a Lisy (2006, str. 105-106), Marx vnima kapitalistu negativne, ako
vykoristovatela, ktory si prisvojuje vysledok prace iného a len pri videni nadhod-
noty je ochotny vynakladat kapital. Ako zhriiuje Gerslova (2012, str. 32), Marxo-
vim ciel'om bol prechod ku socializmu, ktory nepocital so sikromnym podnikanim.

2.1.6 Teodria medzného uzitku

V druhej polovici 19. storocCia sa v ekonomickej teorii zavadza novy pojem medzny
uzitok, ktory sa zaoberal mikroekonomickou podstatou tvorby cien. Rakusky eko-
nomovia Carl Menger (1840-1921), W. S. Jevons (1835-1882) a Le6n Walras
(1835-1882) presli od pracovnej hodnoty tovarov k teorii, Ze ceny tovarov urcuju
spotrebitelia zo subjektivneho pohl'adu kupujiceho, to znamena tlak na pdonikate-
l'a zo strany dopytu. Ako poznamenava Presmann (2012, str. 78), Mengerova hod-
nota ma povod v uspokojovani I'udskych potrieb, ktoré vytvaraja dopyt po produk-
toch a pomahaju urcovat ceny. Vd'aka skutocnosti, Ze l'udské potreby st vacsie ako
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objem produktov, si 'udia medzi dostupnymi alternativami vyberaju. Taktiez si
Menger vSimol, Ze kazdé d’alSie mnoZstvo zakupeného produktu zniZuje uspokoje-
nie kupujiceho, a preto ma uZzitok klesajicu tendenciu, ¢im postupne klesa vynos
a zisk podnikatela.

Menger (1985, s. 145, in Presmann 2012, str. 79): ,Urlujticim faktorom hodnoty
produktov teda nie je ani mnoZstvo prdce ci iného produktu potrebného na jeho vy-
robu, ani mnoZstvo potrebné na jeho reprodukciu, ale skér vyska déleZitosti tych
uspokojeni, ktoré si uvedomujeme. Tymto teda urcuje cenu vyrobku spotrebitel’ so
svojimi individudInymi preferenciami a podnikatel’ na strane ponuky je v uzadi.“

2.1.7  Marshallov $tvrty vyrobny faktor

Neoklasici sa zamerali na skimanie mikroekonomickych subjektov. Alfred Mar-
shall (1842-1824), zakladatel cambridgskej Skoly prispel do ekonomickych teérii,
ako piSe Gerslova (2012, str. 32), svojou tedriou rovnovahy, no pretoze neoklasic-
ka Skola uvaZovala vol'ny pristup vsetkych ku vSetkym informaciam a vSadepri-
tomnu konkurenciu, bola rola podnikatel'a odsunuta na okraj. Neoklasicka Skola
i Skola medzného uZitku potrebovali podnikatel'a ako akéhosi ,decision-makera“,
teda toho kto rozhodoval.

Profesorka BroZova (2004, str. 54) vSak poznamenala, Ze Marshall vnasa me-
dzi zakladné vyrobné faktory (praca, péda, kapital) novy faktor podnikanie. Analy-
zuje, Ze Marshall vo svojej teorii firmy vychadzal z marginalistickej analyzy chova-
nia firmy a prevzal jeho pravidlo maximalizacie zisku, ked sa medzné naklady rov-
naju medznému prijmu. Marshall uvaZzuje 2 typy firiem; Intramargindlne firmy
(maju k dispozicii lepSie vyrobné faktory a teda nizSie naklady), ktoré v désledku
nizsich nakladov dosahuju kratkodobo vyssieho zisku tzv. kvazirenty. Druhym ty-
pom su marginalne firmy, ktoré pracuju s vy$$imi nakladmi. V dlhom obdobi vsak
konkurencia o lepSie vyrobné faktory zvysi ich cenu a kvazirenty sa premenia na
renty majitel'ov lepSich vyrobnych nakladov. Presadi sa tak eliminacia rozdielov
medzi nakladmi jednotlivych firiem na danom trhu. V dlhom obdobi firma teda
realizuje iba normdlny zisk.

Marshall formuloval hypotézu o poklese medznych nakladov firmy v dlhom
obdobi. Vysvetlenim su interné Uspory z rozsahu, ktoré doprevadzaju zvacSovanie
firmy (plynu napriklad z prehlbovania del'by prace). Firmy by teda d’alej mali vel-
ki motivaciu k rastu alebo spojovaniu, ¢o by mohlo viest k budovaniu monopolu.
K tomu vSak podl'a BroZovej nedochadza, lebo Marshall zavadza Zivotny cyklus fir-
my, kde sa firma najprv rozvija, no neskor straca dynamiku, poziciu na trhu a
uvol'ni miesto na trhu novym firmam. Casto k tomu dochadza ak dedi¢i nemajt tak
dobre vyvinuté podnikatel'ské schopnosti ako ich predkovia.

Podl'a BroZovej (2004, str. 53-54) Marshall nahradil ekonomicky pojem hod-
nota pojmom rovnovdzna trznd cena. Tuto cenu determinuje ako dopyt zo strany
kupujucich (teda medzna uzitoCnost), tak aj ponuka (teda medzné naklady). Toto
dualistické ponimanie zjednotilo klasikov, ktori tvrdia, Ze hodnota je urena na-
kladmi, s marginalistami, podl'a ktorych je hodnota dana subjektivne uZito¢nostou.
Marshall dokazal, Ze tedria vychadzajica z nakladov je vlastne tedriou v dlhom
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obdobi, kde zohrava vacsi vyznam ponuka pre urcCenie rovnovaznej ceny, a Ze mar-
ginalisticka tedria medznej uZito¢nosti je zasa tedriou vel'mi kratkeho obdobia, kde
je to hlavne dopyt, ktory urCuje rovnovaznu cenu. Stretnutie ponuky a dopytu na
trhu Marshall pripodobnil noZniciam, a tento pojem Marshallove noZnice sa stal
klasickym inventarom ekonomickej tedrie.

Bula (2012, str. 82) Marshalla povaZuje za niekoho, kto pésobi na svet rovno-
vahy a hodnoti najpriaznivejSie ekonomické prilezitosti. Odmenu neziskava za ri-
zikové zamestnavanie svojho kapitalu, ale z vaznejSieho druhu prace - podnikania,
v neustalej snahe minimalizovat naklady.

2.1.8 Podnikatel ako ,leader”

Mangoldt (1824-1868) sa pokausil teoreticky zdoévodnit podnikatel'sky zisk, ktory
ma 2 sucasti, po prvé ako podnikatel'skd mzda a odSkodnenie za prevedent pracu
a za druhé ako akusi ,rentu za zdatnosti“ za prevziate riziko a ispes$né podnikanie.
Mangoldt sa skor zameral na vztahy medzi produkciou a riskom. Nezameral sa na
dokonalého podniktaela, ale na niekoho, kto musi robit' rozhodnutia za nejasnych
podmienok na sutazivom trhu. (Hébert and Link, 2009, str. 58)

AZ nemec Gustav von Schmoller (1838-1917) definoval podnikatel'a v pravom
slova zmysle ako motor hospodarskeho rastu. Hébert (2009, str. 68) piSe
o Schmollerovom podnikatelovi ako o kreativnom organizatorovi a manaZérovi,
ktorého funkciou bolo inovovanie a iniciovanie novych projektov. Tento kreativny
organizator kombinuje vyrobné faktory na ziskanie novych produktov alebo mo-
tod vyroby, je posadnuty predstavivostou a nechyba mu odvaha. Hébert d'alej pise,
Ze na Schmollerove napady naviazala tretia generacia historikov Werner Sombart
(1863-1941) a Max Weber (1864-1920). Sombrat predstavil podnikatela ako ,no-
vého leadra“, ktory oZivuje cely ekonomicky systém kreativnymi inovaciami, jeho
pohonnou jednotkou je subjektivna motivacia, ctiziadostivost, ambicie, posadlost
pracou atuzba po zisku. Kombinuje silu organizdtora popisani Schmollerom,
s osobnym talentom, na vytazZenie maximalnej produktivity z jedincov pésobiacich
vo firme. ,Pre Webera boli u podnikatel'a technické inovdcie alebo investicie menej
dédleZité, rozhodujici bol preriho ,duch kapitalizmu” v akomsi celkom Specifickom
pohlade na ,racionalizdciu Zivota“ a zvldstnom Zivotnom étose, mordlnom charakte-
re prdce.” (Gerslova, 2012, str. 36)

Podl'a GreSlovej (2012, str. 33) neprispel k teérii podnikatel'a ani ]J. M. Keynes
(1883-1946), ktory sa skor zaoberal makroekonomickou rovinou, pretoZe nepred-
pokladal, Ze by makroekonomické zasahy do ekonomiky mali vyznamnejsie mikro-
ekonomické doésledky. Za jeho revolu¢ny prinos povaZzuje vysvetlenie stagnacie
a stratégii ako ju prekonat. Stat uneho pdsobi ako anticyklicky investor, pri-
¢om $tatne vydajové programy majd spolu s nizkymi drokmi a zvySenym mnoz-
stvom penazi v obehu zohrat rolu multiplikacného efektu prekonavajuceho krizu
a zvysSit chut’ sukromného sektoru investovat. Ani na Keynesa reagujuci moneta-
rizmus na Cele s Miltonom Friedmanom (1912-2006), ktory vsadil na deregulaciu,
zniZovanie dani, oslobodzovanie podnikatel'ov od Statnej zat'aZe, nepridelil podni-
katel'om nijaku zvlastnu osobnostnt rolu.
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2.1.9  Schumpeterov inovator

Rodak z Moravy Joseph A. Schumpeter (1883-1950) pokracoval v tedridch o pod-
nikatel'ovi a podnikani a dodnes je touto problematikou vel'mi ¢asto citovany. Met-
calfe (2004, str. 163) povaZzuje za hlavny prinos Schumpetera to, Ze oddelil pojem
inovacie od vyndlezu, kde inovacie su Cisto ekonomicky proces a znamenaju uve-
denie dostupnych zdrojov pre nové pouZitie. A ten kto ich uvadza na trh je podni-
katel. Tento koncept je orientovany na ponuku, kde spotrebitelia si pasivnymi
prvkami trhu a prispésobuju sa ponuke trhu. Tento proces prinuti starsie firmy
vylepSit, inovovat svoju organizaciu, a teda sa novym sutazivym podmienkam bud’
adaptuju alebo zaniknu. Avsak Metcalfe (2005, str. 164) d’alej podotyka, Ze cesta
k podnikaniu nie je nikdy jednoducha a to najma z tych dévodov, Ze strany dotknu-
té zmenou su voci novym javom odolné a kladu odpor, podnikatelia maju tazkosti
pri ziskavani zdrojov, alebo nastavaju zmeny v spravani spotrebitel'ov.
Schumpeter, (1986, str. 47-48) za zaklad hospodarskeho vyvoja povazuje
zmeny, ktoré vznikaja vnutri systému, ide o tzv. endogénny faktor, ktory vyvolava
inovacie, zasadné zmeny v oblasti techniky a technoldgie vyroby, v jej organizacif a
riadeni. Ustrednou postavou dynamizujicou kapitalisticky ekonomicky systém je
podnikatel, ktory svojou ,tvorivou“ ¢innostou realizuje hospodarsky vyvoj. Tvori-
va ¢innost je tretim vyrobnym faktorom a tlohou podnikatela je nova kombinacia
vyrobnych ¢initel'ov - inovacia.
Pojmom inovacie Schumpeter chape:
e zavedenie nového vyrobku, resp. novej kvality na trh,
e zavedenie novej metddy, ktora sa dosial' v hospodarskej ¢innosti nevyuZziva-
la, hoci nespociva na novom vedeckom objave,
e objavenie novych trhov pre vyrabané vyrobky bez ohl'adu na to, ¢i tento trh
uZ predtym existoval,
e vyuZitie nového zdroja surovin,
e zmena v organizacii vyroby, vratane vytvorenia monopolu, resp. jeho pre-
konania v désledku konkuren¢ného boja.
Schumpeter (1986) podnikatel'a nestotoziuje s kapitalistom. Funkciou kapitalistu
je len financovanie uskutocniovanych inovacii, podnikatel’ vS§ak nenesie len riziko,
ale musi prekonat aj odpor, ktory inovaciam kladie socidlne - ekonomické pro-
stredie. Za tato svoju Ulohu pobera podnikatel ¢ast’ zisku, ktory podnikatel vytvo-
ril novou kombinaciou vyrobnych cinitel'ov, umozinujtcich vyrabat s niz§imi na-
kladmi. Aj napriek tomu, Ze obdivoval Walrasa, u Walrasa boli inovacie exogénny-
mi silami, ktoré mali povahu ndhodnych udalosti alebo akéhosi technického pok-
roku. U Schumpetera su inovacie endogénnou silou, ktora plodi sam kapitalisticky
systém. V otdzkach konkurencie zaujima Schumpeter jasné stanovisko a to, Ze do-
konald konkurencia neméze existovat, inak neposkytuje medzery, ktoré by bolo
moZné zaplnit' inovatorstvom. Monopol ma naopak vyznamnu funkciu, pretoZe
kazda ziskova ¢innost motivuje podnikatel'ov k imitovaniu. Ak by imitacie inovacii
mohli prebiehat okamzite, inovatori by nemohli generovat’ zisk, pretoze by ceny
tohto vyrobku na trhu poklesli. Na toto sldZia patenty a rézne zakonné ochrany.
Takto si inovatori zabezpecuju akysi docasny monopol, bez ktorého by neboli mo-
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tivovany a inovacie by zastali. Cely tento proces je podstatou ekonomického vyvoja
kapitalizmu.

GerSlova (2012) zaznamenava, Ze naproti Schumpeterovmu podnikatel'ovi,
ktory ,plava proti pradu“ a naruSuje rovnovahu na trhu, vystupuje Friedrich von
Hayek (1899-1992) so svojim podnikatel'om, ktory sa vyznacuje schopnostami
vel'mi rychleho ziskavania a vyhodnocovania informacii. Nemusi ni¢ nové vymys-
l'at, ale musi byt neobycajne pozorny, aby svoje Sance uvidel a dokazal ich vyuzit.
V tejto myslienke pokracoval predstavitel neorakuskej Skoly Israel Meir Kirzner
(*1930) s jeho tedriou podnikatel'ského objavovania.

2.2 Sucasny vyklad tedrie podnikatel'a a firmy

2.2.1 Mises a tedria Spekulativneho podnikatel'a

Huerta de Soto (2012, str. 89) tvrdi, Ze Mises vykladal podnikatel'a ako Spekulativ-
ne zaloZeného c¢loveka, ktory svojou podnikatel'skou povahou rozpoznava ziskové
prileZitosti, ktoré vznikaju v jeho okoli a jedna s i€elom zmocnit' sa ich. Mises Kkriti-
zuje popularne omyly, ktoré znazornuju podnikatel'sky zisk len z predpokladu rizi-
ka a argumentuje, Ze riziko vytvara bezné naklady vyrobného procesu, ktoré nema-
ju Ziaden vztah k podnikatel'skému zisku.

Jeho Ziak Kirzner (1998) dokazuje, Ze Mises zdorazinoval dynamickd povahu
trzného procesu pohananého podnikatel'skou vidinou dosiahnutia budtcich ziskov
a kritizoval proces utvarania rovnovahy hlavého prudu, kde neostava Ziaden prie-
stor pre podnikatel'a. Mises tvrdil, Ze rovnovaha sa utvara prave zo Spekulativnej
¢innosti podnikatel'ov.

Mises (2006, str. 102): ,V redlnom svete je ¢lovek vystaveny skutocnosti, Ze
ostatni ludia jednaji samostatne rovnakym sp6sobom, akym jedna on sam. Nutnost’
prispdsobit’ svoje jednanie jednaniu ostanych ludi z neho robi Spekulanta, ktorého
uspech zdvisi na jeho schopnosti porozumiet’ budiicnosti. KaZdé jednanie je Spekuld-
cia. Vo sfére ludskych udalosti nie je Ziadna stabilita a v désledku toho ani Ziadna
budiicnost.”

2.2.2  Kirzner a podnikatel'ské objavovanie

Ako pise Nedbal (2006, str. 23) Kirznerov pohl'ad na trhy a podnikatela vychadza
z dvoch poznatkov Misesa a Hayeka:

e Mises zdoraznoval Spekulativny charakter trzného konania,

e Hayek zasa do popredia vyzdvihol vyznam rozptylenych informdcii.
Kirzner vychadza z Hayekovej koncepcie informacii a znalosti a z jeho pojatia trhu
ako trZzného procesu. Kirznerov podnikatel’ musi byt neustale v strehu, aby mu
neusla Ziadna prileZitost' k zisku, musi neustale objavovat nové a nové prileZitosti
a zapliat’ medzery na trhu. Vd'aka aktivitdim podnikatel'ov smeruju trhy od nerov-
novahy k rovnovahe.

Huerta de Soto (2012) si mysli, Ze vo vSeobecnosti je u RakuSanov tedria pod-

nikania zhodna s 'udskym jednanim. Z tohto hl'adiska je moZné povedat, Ze kazdy
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kto jedna tak, aby zmenil budicnost, vykonava podnikatel'sku ¢innost. U Kirznera
si vSima, Ze do podnikatel'stva zavadza novy pojem ,alertness“ (obozret-
nost’/bdelost).

Kirzner (1999, str. 37) v svojom diele Ako funguju trhy vidi ako hlavnu podni-
katel'skd c¢innost akt objavu, ked' jedinec objavuje existenciu prileZitosti. Toto
chovanie vedie k maximalizacii prilezitosti na zisk a sleduje implikacie ktoré
z maximalizacie plynu. ,Konat’ znamend vyuZit prileZitost' a vyuZit prileZitost zna-
mend ju objavit, rozpoznat' ju v jej nejednoznacnostiach a nekoneCcnomo mnoZzstve
moznych alternativnych budicnosti.“ (Kirzner, 1999, str. 40) Akt objavu ukazuje, Ze
pred samotnym objavom niekto usudil, Ze zdroje boli podhodnotené. Kirzner teda
vidi hlavnu funkciu podnikatela vlacnom nakupe a naslednom drahom predaji,
tzn. uvedomenie si existencie hodnoty, ktora nebola doposial’ na trhu rozpoznana.
V neoklasickej teérii podnikatel’ maximalizuje zisky medzi trzbami a nakladmi,
pricom ceny nakladov a trzieb su vopred ocakavané a dané, kich ziskaniu staci
dopredu zostavit plan. Kirzner ale vidi rozhodovanie podnikatel'a v trznom pro-
stredi inak.

Kirzner (1995, str. 41): ,Podnikatel, ktory ,vidi“ ziskovi prileZitost, objavuje
existenciu zisku, ktort pred jeho objavom nevidel ani on, ani nikto iny. Keby ju skér
niekto videl, bola by vyuZitd, a nebola by novym objavom. Ked’ podnikatel’ objavi zis-
kovu prileZitost, objavuje existenciu niecoho dosial’ netuseného.” Kirzner Kkritizuje
neoklasicky model rovnovahy, pretoZe tieto modely iba ukazuju dosledky exogén-
nych zmien, no neponukaju vyklad ako a preco k tymto zmenam dochadza. Oproti
tomu svet nerovnovahy ponuka priestor pre podnikatel'ské objavovanie, a nasled-
ne skuto¢nd zmenu.

Peter G. Klien (2010, str. 29) si na vyklade Kirznerovho podnikatel'a vSimol,
Ze sa unho viac prejavuje funkcia objavitel'a ako investora, a tym padom podnika-
tel len objavuje ziskové prilezitosti. Nevlastni Ziaden kapital a majetok, nenosi rizi-
ko a teda nemoéze vyrabat stratu. U Kirznera si v§ima, Ze najhorsie ¢o méZe postih-
nut podnikatel'a je, Ze nebude schopny objavit existujicu ziskovd prileZitost.
Z tohto dovodu oznacuje Klein vazbu medzi Kirznerovym podnikanim a inymi od-
vetviami ekonomickej analyzy ako je priemyslova organizacia, inovacie, teoria fir-
my za vel'mi slabt.

2.2.3 Definicia podnikatel'a podl'a Hisricha

Koncept podnikatel'a zahriiuje podnikatelské, manazérske a osobnosté pristupy.
Profesor Hisrich Peters (1998, str. 9) vo svojej roziahlej knihe ,Entrepreneurship“
strucne odraZza tedriu podnikatel'a v troch nasledujucich definiciach:
e Takmer v kaZdej definicii sa autori zhoduju, Ze podnikatel'ské spra-
vanie by malo zahriiovat: (1) iniciativny pristup, (2) organizaciu
a rozpoznanie socialnych a ekonomickych mechanizmov na objave-
nie ziskovej prilezitosti, (3) prijatie rizika alebo zlyhania.
¢ Pre ekondma, je podnikatel niekto, kto kombinuje pracu, zdroje, ma-
terial a d'alSie vyrobné faktory, zvySuje ich hodnotu a taktiez prina-
Sa zmeny, inovacie a nové postupy. Pre psycholdga, je tato osobnost’
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pohanana osobnostnou silou - tuzi niec¢o ziskat alebo dosiahnut,
vyskusat, vykonat alebo uniknut realite. Jednému businessmanovi
sa podnikatel javi ako hrozba, sutazivy protivnik, pricCom pre iného
businessmana je ten isty podnikatel spojencom, zdrojom dodavok,
zakaznikom, alebo niekym, kto produkuje blahobyt pre druhych,
nachadza lepSie pouzitie zdrojov a vytvara nové pracovné prileZi-
tosti obyvatel'stvu.
¢ Podnikanie je dynamicky proces vytvarania prirastu bohatstva spo-
lo¢nosti. Bohatstvo je tvorené jedincami, ktori riskuju kapital, Cas,
kariérny postup a zhodnocuju produkty a sluzby. Produkty alebo
sluzby nemusia byt nové alebo unikatne, ale hodnota musi byt
ovplyvnena podnikatel'ovymi odovzdanymi zru¢nostami a zdrojmi.
[ ked’ vSetky tieto definicie sa pozeraju na podnikatel'a z r6znych uhlov pohl'adu, vo
vSetkych citit' esencie novinky, organizacie, vytvarania bohatstva a akceptovania
risku. Ked'Ze v dnesnej dobe ndjdeme podnikatel'ov v takmer kazdej oblasti Zivota,
od zdravotnictva, Skolstva, prava, architektury, socialnej prace a inych, nemoZno
definovat termin podnikatel'a bez odchyliek. Peters Hisrich (1998. Str. 9) sformo-
val definiciu, ktora sa hodi do vSetkych sfér hospodarstva.

,Podnikanie je proces vytvdrania novej hodnoty, prostrednictvom obetovania
potrebného casu a usilia, za predpokladu spojenia finan¢ného, psychického
a socidlneho risku, a prijatia vyslednej odmeny v podobe periaZného a osobného
uspokojenia a slobody.” (Peters Hisrich, 1998, str. 9)

Touto definiciou zhrnul 4 zakladné aspekty podnikatel'a bez ohl'adu na oblast’
podnikania. Za prvé, podnikanie zahrniuje proces vytvarania, tvorenia novej hodno-
ty podla potrieb spotrebitelov. Za druhé, podnikanie vyZaduje zodpovedajice
mnozstvo ¢asu a usilia. Nebat' sa prijat moZné riziko je tretou vlastnostou sprav-
neho podnikatel'a. Riziko m6Ze mat réznu podobu, ktoré sa stupniuje s mnozstvom
vynaloZeného Uusilia, ale zvycajne sa sustredi okolo finan¢nych, psychickych
a socidlnych oblasti. Posledna cast definicie zahriiuje odmeny z podnikania. Naj-
CastejSou odmenou je sloboda sprevadzana osobnym uspokojenim. Samozrejme
penaZzny zisk je rovnako ddleZity, pretoZe pre niekoho je prave on ukazatelom
stupna uspokojenia.

2.2.4  Produktivny vs. neproduktivny podnikatel

Jednym z nedavnych prispevkov do teodrie podnikania je i Baumolova teéria pro-
duktivnych a neproduktivnych podnikatel'ov. Baumol (1990) prichadza s tedriou,
Ze podnikatelia maji na vyber venovat' svoje pracovné usilie bud’ smerom do suk-
romného (produktivneho) sektoru, alebo si zaistit bohatstvo prostrednictvom po-
litickych a pravnych procesov (lobbovanie, sidne spory). Toto rozhodnutie je
ovplyvnené zodpovedajicou mierou navratnosti, ktora je formovana kvalitou poli-
tickych a pravnych institucii. Ak inStiticie poskytuju bezpecfné vlastnicke prava,
spravodlivy a vyvaZeny sudny systém, vymahanie zmluvnych zavazkov a efektivne
obmedzenia pre vlady na presun bohatstva prostrednictvom dani a regulacii, maju
vacsiu Sancu pre produktivne podnikanie a niZ$i ndvrat do neproduktivneho poli-
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tického podnikania. V ramci tohto motiva¢ného procesu majua produktivni podni-
katelia vacsiu Sancu zapojit' sa do vytvarania bohatstva cez produktivny trh podni-
kania. Rozdiely v miere zastipenia sukromného sektoru su teda ciastoCne ovplyv-
nené vladami, prostrednictvom odmien a motivacnych Struktur.

Examples:
Venture Capital Availability
Skilled Labor Force
Technology & Infrastructure
Resource Availability

Economic Inputs

| Institu- !

E tional E

Quality | Examples:

 Lfuon E Tax Policy

i : Business Regulations

Qame.: | Fair and Balanced Legal/Judicial System

i (GC.M' : Economic Freedom / Secure Property Rights
: Policy)

Examples:
New Business Formation
Patents Issued
New Goods and Services

Entrepreneurial
Outcomes

Obr. 1 Baumolov teorém, zdroj: Baumol, 1990

Obrazok 1 ilustruje proces, ktorym su generované podnikatel'ské vysledky. Eko-
nomické vstupy ako kapital, praca, zdroje su prevedené na podnikatel'ské vysledky
v podobe novych patentov alebo businessu. Baumolov teorém, teda tvrdi, Ze pod-
nikatel'ské vystupy zavisia predovSetkym na kvalite inStitucionalnej ekonomiky.
Baumol medzi prvymi vysvetl'uje inStitucionalny kontext a ,pravidla hry“, pod kto-
rymi podnikatelia pdsobia. Jeho teoria taktiez ukazuje, preco sa vladne programy,
ako vladne poéZicky a vzdelavacie programy zamerané na dotovanie podnikatel,
ukazali ako uspesné v podpore podnikavosti. ZvySovanie vstupov nema velky vyz-
nam ak sd ,pravidla hry“ nastavené nespravne. Baumolova teéria vysvetl'uje ako
pomocou vladnych opatreni dosiahnut’ ¢o najvyssi a najproduktivnejsi podnikatel-
sky vystup.

2.2.5 Firma - zakladna jednotka podnikatel'a

Holman (2007, str. 146-148) si spravne poklada otazku, preco vlastne firmy existu-
ju. Odpoved vidi v Coasovej teorii transakcnych nakladov podnikatel'a. Ak by pod-
nikatel' nezakladal firmu so zamestnancami, ale pokusil by sa kazdého Cloveka,
stroj, budovu a d'alSie vybavenie najat z trhu, vznikali by mu d'alSie naklady ¢i uz
na uzatvaranie zmluyv, zistovanie cien, vyhl'adavanie zmluvnych stran, vyjednava-
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nie alebo v podobe vynaloZeného ¢asu. Tymto nakladom hovorime transak¢né na-
klady - naklady na prevadzanie zmennych transakcii. Tuto teériu zaviedol chicag-
sky ekoném Ronald Coase (*1910) v knihe The Nature of the Firm, vroku 1937.
Holman d’alej analyzuje, ako tymto novym spoésobom vykladu podnikatel'stva firma
eliminuje naklady. ,Firma je skupina l'udi, ktori spolu neobchodujt prostrednictvom
trhov, ale spolupracuju podla pokynov podnikatela - zamestndvatela.” (Hol-
man,2007, str. 147)

Holman vysvetl'uje, Ze firma ktora sa rozrasta horizontdlne, napriklad spojo-
vanim, eliminuje naklady tym, Ze premiena velké mnoZstvo malych transakcii
(administrativne prace, naklady spojené s prevadzkovanim firmy) na malé mnoz-
stvo vacSich transakcii. Ak sa firma spojuje vertikdlne, odstranuje niektoré trzné
naklady tym, Ze sluzby od externych dodavatel'ov nahradzuje pracovnymi pomer-
mi s vlastnymi zamestnancami. Tito Coasovu transakéni metédu by som prirov-
nala ku Kirznerovmu podnikatel'ovi, ktory je ,stale v strehu” a zapliiuje medzery na
trhu s tym, Ze hl'ada ziskovu prileZitost.

Od vyrobnej funkcie podniku presli k funkcii organizacnej, Armen Alchain
(1914 - 2013) a Harold Demsetz (*1930), ako uvadza Gerslova (2012, str. 36) zd6-
raziovali, Ze urcité procesy vyZaduju timovu spolupracu. U vacsich timov ale ne-
smie chybat kontrola ¢lenov a stanovenie jednotlivych kompetencii. Podl'a Alchai-
na a Demsetza by mal podnik vyzerat nasledovne:

»V podniku su vstupné vykony sprevddzane viacerymi individuami. Dohl'ad nad
touto inStanciou je zvereny ustrednému vedicemu instancie, ktord disponuje piatimi
prdvami:

1. ndrok na uznanie uspechu (rezidudlny prijem),

2.  kontrolné oprdvnenie a oprdvnenie k sankcidm vo vztahu k timu
(prdvo stanovit vyrobné pldny, prémie a pokuty),

3. wytvdrat zmluvné vztahy so vsetkymi ¢lenmi timu (pracovné zmlu-
vy) a dalsimi poskytovatelmi vstupnych sluZzieb (doddvatelské
zmluvy),

4. prdvo menit tim, tj. mat’ prdvo prijimat novych ¢lenov timu alebo sa

s niektorymi clenmi mat’ moZnost rozlucit,
5. oprdvnenie prdava pod bodmi 1-4, postupit.”
Gerslova, 2012, str. 45)

Gerslova (2012, str. 37) ako i Holman (2007, str. 148-149) vidia firmu podla tedrie
Demsetza a Alchaina ako ,pletenec zmluv“. KedZe vo firme spolupracuje viac vy-
robnych faktorov, ktorymi sd praca, péda a kapitdl, vztahy vo firme nie je moZné
riadit na principe ,pana a sluZobnika“. Podnikatel’ moZe vlastnit pozemky, podu,
kapital, ale jeho zamestnanci st vlastnici svojho I'udského kapitalu, tak ako banky,
od ktorych si podnikatelia poZiciavaju zostavaju vlastnikmi svojich penazi. Na fir-
my by sme mali pozerat ako na ,pletenec zmluv*, ktory medzi sebou uzatvorili
vlastnici vyrobnych faktorov a pracuju ako tim.

Holman na prikladoch poukazuje, Ze vo firme je nutna kontrola a riadenie.
Tym, Ze podnikatel’ zamestnal zamestnanca na pracovnd zmluvu, ktora je netiplnd,

(Demsetz a Alchain in
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zobral im moznost ovplyviiovat chod firmy. Tym padom zamestnanci necelia rizi-
ku, ale Celi mu podnikatel’ sdm. Preto su i pracovné zmluvy koncipované tak, Ze
zamestnanci maju stanoveny staly plat, zatial' o podnikatel je prijemcom akéhosi
»zbytkového ddéchodku®, ktory je rozdielom medzi prijmami a nakladmi firmy.
Tymto sa podnikatel stava jedinym nositel'om rizika vo firme, ¢o obhajoval uz Jean
Baptiste Say v 18. storo¢i.

S touto tedriou zvacSovania a spojovania firiem, ktoré ma za désledok zmen-
Sovanie nakladov je ale namieste otazka, ktoru si kladie i GerSlova (2012, str. 37),
preco sa nepresunu vSetky organizacie do jedného vel'kého podniku? K comu nam
je vlastne trh? Ako odpoved’ ponuka scenar centralne planovaného hospodarstva,
ktory nepovazuje za efektivny ¢i hospodarny.

Tatiez Sojka (2010, str. 454-455) sa k teérii transak¢nych nakladov vyjadruje,
Ze ak sa firma d’alej rozrasta, stava sa jej vndtorna organizacna Struktuira stale zlo-
ZitejSia a menej efektivna. Od urcitého bodu by naklady administrativneho riadenia
presiahli transak¢né naklady spojené so slobodnou smenou v trznej ekonomike.
Podl'a Coasovej tedrie moZe firma rast pokym su administrativne naklady niZsie
ako transak¢né naklady.

Holman (2007, str. 155-156) za ciel' firmy povaZuje maximalizaciu zisku
v dlhom obdobi. Za zdroj zisku podnikatel'a povaZuje jeho firmu, preto je jeho cie-
I'om maximalna trzna hodnota firmy. To povaZuje za jediny sp6sob vyjadrenia ma-
ximalizacie zisku, pretoZe hodnota firmy sa meria tokom jej o¢akavanych buducich
vynosov (ziskov), ¢o vyjadril vzorcom:

:RE1 N R, N Re,
1+r  (@+rf (@+r)

Kde P je trzna hodnota firmy,
Rg - o¢akavané vynosy v kazdom z buducich n rokov jej Zivota,

P

r — urokova miera.
,Pri danej urokovej miere teda podnikatel maximalizuje hodnotu svojej firmy, ked’
maximalizuje tok jej budicich ziskov Rg., (Holman, 2007, str. 156)

Podnikatel ale nemusi presne odhadnut aké investi¢né, marketingové alebo
vyrobné stratégie nam v buduicnosti prinest najvyssi zisk. Preto Holman upozor-
nuje, Ze podnikanie so sebou nesie vel'kd davku rizika, intuicie a experimentovania
snie istym vysledkom. Pripomina, Ze l'udské jednanie je racionalne iba v tom
zmysle, Ze ¢lovek vyuZziva dostupnych informdcii a uci sa zo svojich chyb.

Ako vidime prehl'ad ekonomickymi tedriami priniesol so sebou rézne koncep-
ty, ktoré viac alebo menej odpovedaju realite no Ziaden z nich by sa nedal odporu-
Cit ako celok. Neexistuje vSeobecne platna teoria a ani o jednej sa neda tvrdit, Ze by
bola najlepsSia. Kazda te6ria ma svoje pozitivne i negativne stranky, ich ucelom je
skor ponuknut d’alSie varianty pristupov a najst rieSenia aktualnych problémov.
Teoérie ndm ponukaji pojmy bud’' to zndme alebo nové, vo vacsine teérii sa pohybu-
jeme v podmienkach idedlneho stavu, predstavuju idedlne modely a kategérie, kto-
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ré sice nie vZdy odpovedaju realite, ale mézu byt uZitocné pri rieSeni aktualnych
problémov. UZitocnost jednotlivych teorii zistime zrovnanim rozdielov medzi teo-
retickymi vychodiskami a realnou situaciou. Aby bolo mozné sa na ekonémiu pod-
nikatel'a pozerat zo si¢asného pohladu, je nevyhnutné poznat jej historické suvis-
losti a dejiny formovania. V predchadzajicej kapitole sme pozorovali ako sa nam
pojem podnikatel’ formoval od 17. Storocia po sucasnost. Vidime, Ze ekonémov,
ktori k tomuto formovaniu prispeli, nebolo malo, kazdy pohl'ad bol nie¢im zauji-
mavy a svojsky. Tato problematika je nesmierne zaujimava, no ak by som sa jej
chcela venovat podrobnejSie, priestor pre pisanie bakalarskej prace by mi nestacil.
Z ekonémov som si preto vybrala zakladatela ekonémie ako vedy, Skéta Adam
Smitha a zakladatel'a pojmu ,entrepreneur” Franctiza Jeana Baptista Saya.
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3 Adam Smith, Jean Baptiste Say a rola
podnikatel'a

3.1 Adam Smith

»Bol to Smith, ktory bol najvicsim ekondmom, nielen kvéli jeho vplyvu, ale aj preto,
lebo prdve on dokdzal prenikavo uchopit’ a jasne rozpoznat tstredné problémy eko-
nomickej vedy” (F. A. Hayek)

3.1.1  Zivotopis

Adam Smith (1723-1790) sa narodil vmalom Skdétskom mestecku Kircaldy
vrodine colného uradnika. V $trndstich rokoch zacal Studovat univerzitu
v Glasgowe, kde mal na jeho mySlienkovy vyvoj znacny vplyv jeho ucitel’ Francis
Hutcheson, profesor moralne;j filozofie. V sedemnastich rokov odiSiel Smith na uni-
verzitu v Oxforde, kde sa venoval najma stddiu literatiry. Po ukonceni univerzit-
nych Studif a kratkom posobeni v Edinburgu, kde prednasal literatiru a politickd
ekonémiu, bol Smith vroku 1751 menovany profesorom logiky na univerzite
v Glasgowe a kratko nato prevzal po F. Hutchesenovi katedru moralnej filozofie. Tu
posobil azZ do roku 1764 a v dobe svojho posobenia na glasgowskej univerzite na-
pisal svoju druhd najzndmejsiu knihu - Tedria mordlneho jednania, vydanu v roku
1759, ktora patri k vyznamnym dielam moralnej filozofie. Smithove moralne - filo-
zofické nazory sa vsak menili smerom k pochopeniu jednania, zaloZeného na pro-
spechu jedinca. To sa neskor stalo zakladom filozofie, v ktorej je zakotvené Bohat-
stvo narodov.

Adam Smith viedol pokojny Zivot, preruSeny jedine cestou do Francuzska
v rokoch 1764-1766. Tam sa stretol s mnohymi vyznamnymi muZmi, ktori ovplyv-
nili jeho politické i ekonomické nazory - s Voltairom, Hetvétiom, Turgotom, a tak-
tieZ s fyziokratmi Quesnayom a Mirabeauem. Po svojom navrate z Franctzska
opustil univerzitu a naplno sa venoval desatrocnej praci na svojom Zivotnom diele
- Pojednani o podstate a pévode bohatstva narodov.

Bohatsvo narodov sa sklada z piatich knih, z ktorych prva je najvyznamnejsia
z hl'adiska ekonomickej analyzy. Napriek tomu, Ze je dielo vel'mi rozsiahle a téma-
ticky bohaté, oslovilo Smithovych sicastnikov natol'’ko ako do tej doby Ziadne eko-
nomické pojednanie. (Robert Holman, 2005, str. 49)

Smith nadviazal na fyziokratov a zaoberal sa hlavne bohatstvom spoloc¢nosti a
jeho zdrojmi, teériou hodnoty a ceny, teériou rozdel'ovania a taktieZ obhajoval slo-
bodu obchodu. Jeho dielo, moZno aj pre jeho rozsiahlost, je niekedy myslienkovo
nejednotné. O tomto probléme piSe aj (Sojka, 2010, str. 61): ,Smithovo dielo sku-
tocne obsahuje mnoho rozporov, a preto mohlo sliZit' ako myslienkovy zdroj tak od-
lisnych smerov ekonomického myslenia, ako je neoklasicka ekonémia na strane jed-
nej a marxizmus na strane druhej.”
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3.1.2 Bohatstvo spoloc¢nosti a jeho zdroje

Stale SirSie diskusie o podnikani a raste bohatstva vedu k definicidm v stCasnej
podobe, kde hlavnu rolu zohrava zmena. Zmena v businesse, v spolo¢nosti, zmena
v technoloégiach. Tuto interpretaciu posiliuje i Schumpeterov vyklad: ,Podnikatela
a jeho funkcie nie je tazké kvalifikovat, hlavnym rysom je robenie novych veci alebo
robenie veci novym spésobom“ (Schumpeter, 1847, 151). DneSny podnikatel stale
prinasa zmenu s ciel'om zlepSit svoj Zivot prostrednictvom zlepSenia Zivota dru-
hych. V populdrnej mysli zlepSenie, najma zlepSenie vlastného blahobytu predsta-
vuje narast. Adam Smith vo svojej praci vysvetlil, Ze bohatstvo narodov rastie pro-
strednictvom zmien v del'be prace.

Smith za zdroje bohatstva povaZoval najma produktivnu pracu a jej produkti-
vitu. Podl'a Jana Lisého (2003, str. 33) sa vo Smithovom diele praca ako taka spo-
mina prvy krat vobec, a to nielen praca obchodnika, ale aj praca
v pol'nohospodarstve. Dalej determinuje, Ze produktivita prace zavisi od toho ako
je rozvinuta del'ba prace alebo Specializacia. Stupent del'by prace moéze byt teda
(Adam Smith, 2001, str. 16): ,Vdcsinu vzdjomnych sluZzieb, ktoré prdve potrebujeme,
ziskavame jeden od druhého dohodou, vymenou, kipou; ten isty sklon
k uskutocriovaniu vymenného obchodu vedie aj k pévodnej delbe prdce. V nejakom
kmeni, ktory sa zaoberd lovom, vyrdba napriklad urcity ¢lovek luky a Sipy rychlejsie a
dokonalejsie nez ktokolvek iny. Casto tieto veci vymieria za dobytok alebo zverinu od
svojich druhov. Nakoniec zisti, Ze takto méZe ziskat' dobytka a zveriny viac, neZ keby
sa vydal na lov sam. A tak, pretoZe dbd o svoj prospech, stane sa vyroba lukov a Sipov
jeho hlavnym zamestnanim.”

3.1.3 Teodria hodnoty a ceny

Tak ako piSe Fuchs (1999, str. 19), Smith v Stvrtej kapitole svojho diela zd6éraznuje,
Ze vyraz hodnota ma dva rézne vyznamy, a to uZito¢nost predmetu, alebo schop-
nost kapit za neho iny produkt. Tu Smith odliSuje pojem tiZitkovd a smennd hodno-
ta. Tak ako vo vacSine svojho diela sa Smith obracia na pracu, ktora podl'a neho
najlepsie vyjadruje hodnotu tovarov, a piSe: ,Skutocnd cena kaZdej veci, to, co kazdd
vec skutocne stoji Cloveka, ktory si ju chce zaobstarat, je prdca a ndmaha vynaloZend
na jej ziskanie.” (Smith, 2001, str. 29)

Fuchs (1999, str. 20) si dalej v§ima, Ze Smith medzi prvymi zdoraziuje aj na-
mahu, narocnost, zloZitost a kvalifikovanost prace, ktora vstupuje do hodnoty
produktu, ktorého cene sa venuje v Siestej kapitole. Tu spomina podnikatel'ov, ako
jednotlivcov, ktori z predanych produktov svojej prace taZia kapital, ktory vkladaja
do d'alsej vyroby. ,Ako ndhle sa kapitdl nahromadi v rukdch jednotlivcov, niektori
z nich ho budu prirodzene vyuZivat' k tomu, aby zamestndvali pracovnikov a doddvali
im materidl, a tak z predaja ich prdce budi mat’ zisk.“ (Smith, 2001, str. 45) Tu sa
hodnota produktov rozpada na dve zlozky, prva plati mzdy pracovnikom a druha
zisk podnikatel'ovi. Zisky chape ako velic¢iny zavislé na vel'kosti pouzitého kapitalu.
Podobne zavadza i pozemkovu rentu ako zisk vlastnikovi z pddy a formuluje pri-
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stup znamy ako déchodkova tedria hodnoty, ked su tromi povodnymi zdrojmi do-
chodku, mzdy, zisk a renta.

V siedmej kapitole sa Smith venuje vykladu ceny a odliSuje trznu cenu od ceny

prirodzenej. Prirodzend cenu chape ako ,..strednu cestu, ku ktorej ceny vsetkych
produktov prirodzene tiahnu.” (Smith, 2001, str. 53) Trzna cena je vysvetl'ovana
ako vyslednica vztahu medzi ponukou a dopytom, resp. cena vyrovnavajuca ponu-
kané a pozadované mnoZzstvo na trhu. T4 moZe byt vyssia, niZSia alebo rovna ako
cena prirodzena, Co zavisi na dopyte spotrebitel'ov.
Smith prispel k rozpracovaniu hodnoty a ceny, ale nepodarilo sa mu vytvorit vnu-
torne usporiadany vyklad tejto problematiky. Vychadzal z teérie uzitnej hodnoty a
hodnoty smeny. UZitni hodnotu chapal ako schopnost produktu uspokojit’ urcita
I'udskd potrebu, ale nedokazal prist na to, preco sd niektoré luxusné statky tak
drahé. Toto je oznacené ako Smithov paradox.

3.1.4  Teodria kapitalu

Smith sa v druhej knihe Bohatstva narodov venuje podstate, akumulacii a vyuZiva-
niu kapitalu. Kapital je preitho dolezity opat z pohl'adu delby prace, pretoze hro-
madenie kapitalu spésobuje, Ze z rovnakych prostriedkov vie vyrobit omnoho viac
produktov. Smith (2001. Str. 239-244) rozdelil kapital na fixny a obeZny. Kapital
obezny je taky kapital, ktory je pouzivany na vyrobu Zivotnych prostriedkov
v manufakture alebo v obchode. Tento kapital neprinasa podnikatel'ovi Ziadny zisk,
majitel’ ho vydava v urcitej forme, aby sa mu v inej forme vratil, a len pomocou toh-
to obehu a postupnej zmeny prinasa zisk. Obezny kapital sa sklada z penazi, zasob,
materialu a hotovych vyrobkov v rukach obchodnika alebo vyrobcu. Fixny kapital
sa sklada z uzito¢nych strojov, budov, prostriedkov k zusl'achtovaniu pédy, ziska-
nych dovednosti a zru¢nosti. Toto rozdelenie plati dodnes v majetkovej Struktire
podniku, kde sa majetok deli na fixny (dlhodoby), oznacovany ako stale aktiva, a
obeZny (zasoby, financné prostriedky a pohl'adavky), oznacovany ako obeZné akti-
va.

Dalej Smith predpovedal, Ze sti¢et obezného a fixného kapitélu je stale rovna-
ky, a teda ¢im mensSia je jedna Cast tejto zloZky v podniku, tym vacsia musi byt
druhd. Z obezného kapitalu sa opatruje material, praci a platia sa mzdy, a tym uva-
dza podnikanie do pohybu. Tu sa dostavame k pojmu kapitalista, ktory je dost bo-
haty na to aby mohol vyznamnejsiu cast’ svojho majetku nespotrebovavat (Sporit)
na to, aby ho mohol d’alej investovat. Smith rozdel'oval triedu kapitalistov, od ro-
botnikov Zijucich na existentnom minime.

Ako piSe Holman (2005, str. 55), kapitalista sa stadva ustrednou postavou kla-
sickej ekondmie, je schopny tvorit mzdovy fond a umoZiiovat existenciu robotnic-
kej triedy, ktora z tohto fondu Zije. Bol to Clovek, ktory v jedinej osobe spaja spore-
nie a investovanie - zisk kapitalistu je usporeny a zaroven reinvestovany. Kapita-
lista d'alej pdsobi i na vyrovnavanie cien tym, Ze Spekulativne alokuje svoj kapital
tam, kde je vysledna cena jeho produktov vyssia, a teda kde predpoklada najvyssi
zisk. ZvySena ponuka produktu zniZi jeho cenu a dochadza k ¢isteniu trhov.
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3.1.5 0 mzdach, zisku a podnikani

V desiatej kapitole svojej prace sa Smith venuje rozdielom v pertaznych mzdach a
ziskoch. Hlavné rozdiely zohravaju, ako i dnes, pritazlivost povolania, ndklady na
pripravu k povolaniu, stalost zamestnania, stupen dovery, ktory musia pozivat ti,
ktori povolanie vykonavaju a pravdepodobnost dspechu v povolani. Smith d’alej
dokazuje, Ze zisk v mestach je omnoho vac¢si ako na vidieku, ¢o pripisuje obmedze-
nosti trhu. Smith (2001, str. 102) vysvetl'uje, Ze zisk v mestach mdZe neobmedze-
ne narastat’ s narastajiucim obchodom a pouzitym kapitadlom a to sa da dosiahnut
najcastejSie tym, Ze sa obchodnik o svoj podnik roky stara a Setri. Tu ale zmienuje
aj obchodnika Spekulanta, ktory kaZzdoro¢ne obmiena odvetvia podnikania, lebo
vidi vidinu budiceho vynosu. Takychto obchodnikov nazyva ,smelymi dobrodruh-
mi“, ktori ale m6zu rychlo narazit na nedspech a skrachovat.

Smith (2001, str. 103) d'alej uvadza tri odporucania na dosiahnutie vyhody
v podnikani. Tieto ale funguju jedine na slobodnom trhu, ktorého bol Smith velkym
zastancom.

1. Podnikanie musi byt zndme a ddvno zavedené, v tomto sa dia-
metralne rozchadza so Schumpeterovym inovatorstvom, pre-
toZze podnikatelia v novo zavedenych manufaktirach podla
neho musia najat’ pracovnikom a ponuknut im vysSie mzdy
aby prentho pracovali, vyroba prispésobujica sa mdde sa len
tazko bude mdéct povazZovat za stalu a zavedenu. Zavedenie
nového podniku povazuje za Spekulaciu sl'ubujicu si vysoky
zisk, ktora sa nie vZdy vydari a aj ked’ k tomu déjde, podnika-
tel bude musiet neskor cenu prispdsobit konkurentom.

2. Vynakladanie kapitdlu musi byt v prirodzenom stave, pretoZe
dopyt po urc¢itom druhu prace sa z ¢asu na ¢as meni a zisky sa
menia podl'a ceny vyrabaného produktu.

3. Toto zamestnanie musi byt jedinym a hlavnym zamestanim l'u-
di, ktori sa mu venuju, pretozZe l'udia pracujuici v jednom za-
mestnani budd pracovat len za mzdu mensiu v inom zamest-
nani. V bohatych zemiach l'udia vykonavaju len jedno zamest-
nanie, ktoré je pre nich vynosné, a na prace, ktoré nie su ich
hlavnych zdrojom zisku, ako napriklad upratovanie, si za-
mestnavaju inych I'udi, ¢im pomdahaji nielen im, ale hlavne
sebe, pretoZe za ten €as sa m6zu venovat svojmu podnikaniu,
ktoré im prinasa vyssi vynos. Toto sa podoba dnesnym nakla-
dom obetovanej prileZzitosti.
Smith povazoval za nutné rozsirovanie narodného a medzinarodného trhu. Man-
kiw (1999, str. 79) sa zmienuje, Ze zasady ktoré vytvoril A. Smith a D. Ricardo
v otazkach vol'ného obchodu prekonali skiisku ¢asu a platia dodnes. Je zaloZeny na
principe komparativnej vyhody, co znamena, Ze kazdy Stat by mal vyrabat to na co
ma zdroje a teda najmensie naklady.
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3.1.6 Smith a tedria podnikatel'stva

Smith nevenoval mnoho ¢asu diskutovaniu o podnikatel'och, aspoii nie z hl'adiska
osobnostnych ¢t ako to neskor robil J. B. Say. V. mnohych pasaZzach sa vsak odkazu-
je na podnikatel'ov, ako tych, ktori p6sobia v oblasti priemyslu a obchodu, robia
spravne opatrenia a prispievaju k zvySovaniu bohatstva krajiny prostrednictvom
akumulacie kapitalu. Ostro kritizuje i nepriame obmedzenia pre podnikatel'ov, ako
su napriklad profesionalne licencie, obmedzenia dovozu, cla a iné. Smith uznava, Ze
nie vSetky akumuldacie kapitalu vedu k hospodarskemu rastu, to vyZaduje spravne
a produktivne rieSenie - podnikatel'ov.

Stale SirSie diskusie o podnikani a raste bohatstva vedu Kk definicidm
vsucCasnej podobe, kde hlavnd rolu zohrdva zmena. Zmena v businesse,
v spoloc¢nosti, zmena v technolégiach. Tuto interpretaciu posilfiuje i Schumpeterov
vyklad, kde ,podnikatel'a a jeho funkcie nie je tazké kvalifikovat, hlavnym rysom je
robenie novych veci alebo robenie veci zauZivanych, no novym spsobom* (Schumpe-
ter, 1847, str. 151). DnesSny podnikatel musi stale priniest zmenu s ciel'om zlepsit
svoj Zivot prostrednictvom zlepSenia Zivota druhych. Adam Smith vo svojej praci
vysvetlil, Ze bohatstvo narodov rastie prostrednictvom zmien v del'be prace.

Produktivita del'by prace prichadza z troch zdrojov: pracovnik sa stava zruc-
nejsi v jeho povinnostiach, pracovnik travi menej ¢asu dokoncovanim jednej aktivi-
ty a za¢inanim druhej, stroje s vyrabane pre asistenciu pracovnikov.

Pouzitim Smithovho pohladu méZeme podnikanie definovat ako stddium
I'udskych cinnosti, ktoré vedu k produktivhym zmenam v del'be prace. Smithov
slavny vyrok ,del’ba prdce je obmedzend rozsahom trhu“ (Smith, 2001, str. 19) na-
znacuje, zZe vacsie narody, trhové oblasti alebo mesta si vynachadzavejsie v del'be
prace a tym padom vedia produkovat vacSie bohatstvo. Hoci Smith definoval tri
zdroje veduce k del'be I'udskej prace, za najefektivnejsi sa povazuje prave vyvoj
strojov. Proces del'by prace vedie k desagregacii komplexnych procesov na mensSie,
jednoduchSie a jednoduchsie procesy mozno automatizovat pomocou strojov a
nastrojov. Ak k tomu priddme moznost vol'ného trhu a otvorenej zahranicnej poli-
tiky, je moZné nastroje a stroje predavat inym a toto tvori zaklad pre nové podni-
ky, nové priemyselné trhy a odvetvia.

3.1.7 Smithove znaky podnikatel'stva v jazyku dneska

Aj ked Smith neponukol uceleny vyklad podnikatela v spolo¢nosti, odkazuje na
niekol’ko modelov spravania, ktoré zvysuju bohatstvo spoloCnosti. Vzhl'adom
k tomu, Ze kladol doraz na vzdelavanie, kde jednotlivci hraju délezitu ulohu vo vy-
tvarani bohatstva a kritizoval obmedzenia pre podnikanie, som vytvorila Smithovu
tedriu podnikania, ktora zvazuje napady Smitha a vztahuje sa na sucasné otazky
verejnej vol'by, ekonomickej a individualnej slobody a vplyva na hospodarsky rast.
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1.Specializacia prace
Smith pisal svoje dielo pocas priemyselnej revolicie, kedy bolo vynajdené konzer-
vovanie potravin, plynové osvetlenie, bieliace fabriky chlérom, revolucné vodné
bicykle a iné. Smith si musel uvedomovat podstatnu rolu podnikatel'ov zavadzaju-
cich nové vyrobky na trh, i ked" podnikatelov samotnych v diele nespomina.
V prvej kapitole Bohatstva ndrodov poukazuje na pripad chlapca, ktory si vd'aka
svojej vynaliezavosti uSetril pracu a mohol sa venovat tomu ¢o ma rad, hraniu.

,Pri prvych parnych strojoch byval trvalo zamestnani chlapec, ktory mal strie-
davo otvdrat' a zatvdrat' spojenie medzi kotlom a valcom podla toho, ako Siel piest
hore alebo dole. Jeden taky chlapec, ktory sa rdd hral s kamardtmi si vsimol toho, Ze
ak spoji rukovdt’ zdklopky, ktord otvdra tento priechod, s motizom sinou castou
stroja, bude sa zdklopka otvdrat’ a zatvdrat sama, a on bude mat cas na zdbavu
s kamardtmi. A tak na jeden z najvyznamnejsich vyndlezov, ktory bol od vyndjdenia
tohto stroja prevedeni, prisiel chlapec, ktory si chcel usetrit’ ¢as.” (Smith, 2001, str.
12)

Spravanie, ktoré Smith opisuje, je velmi skora interpretacia Kirznerovho po-
jmu ,alertness“ — bdelosti. Pre Smitha je tento priklad doéleZitejsi z hl'adiska del'by
prace, ktora prispieva k blahobytu spolo¢nosti. Smith (2001, str. 10-11) vymedzuje
tri hlavné prinosy Specializacie prace;

1. Specializdcia prdce Setri ¢as. Ak by mal jeden pracovnik prechadzat’ od tlohy

k dlohy, spotreboval by ¢as navysSe nielen presunom, no i adaptacia na
nova ulohu by zabrala isty €as a vykon by stracal na produktivite.
Podnikatel, ktory zamestna na 50 c¢innosti 50 pracovnikov vyrobi ne-
spocCetne vacSie mnozstvo produktov, akoby mal tento produkt vyra-
bat’ jeden Clovek. Usporeny ¢as podnikatel'ovi umoZiiuje zamerat sa na
ulohy, ktoré sam zvladne, ako je riadenie podniku, ndkladov, zamera-
nie sa na kupcov, ¢i dodavatel'ov.

2. Zvi&Senie zruénosti pracovnikov. Clovek ststrediaci sa na jednu ¢innost’ ju
po dlhSej dobe bude robit zrucnejsie a Sikovnejsie, ako keby mal robit’
viac ¢innosti naraz. Toto plati aj pre podnikatel'ov snaZiacich sa vstu-
pit na trh. Namiesto kontrolovania vyroby méze najat l'udi pre rézne
¢innosti a on sa venovat tomu, ¢o mu ide najlepSie - obchodovaniu.

3. PouZitie strojov vyndjdenych pracovnikmi. Treti, posledny prinos Smithovej
Specializacie sa da oznacit' za najviac podnikatel'sky. Ide o rozoznanie
a zostavenie stroja, ktory mdze byt nahradou pracovne;j sily, ako bolo
v pripade vysSie zmiefiovaného chlapca. V Schumpeterovom modeli su
prave takyto podnikatelia — inovatori, ktori vidia predtym neexistuju-
cu prileZitost, hybnou silou hospodarstva. Tam, kde I'udia vidia prilezi-
tost’ pre mechanizaciu, podnikatelia vidia prilezitost' na expanziu, pre
zlepSenie alebo substiticiu, a to nielen prace za stroje ale i jedného
produktu alebo sluzby za iny.

Smith argumentuje, Ze Specializacia prace je nesmierne ddlezita pre bohatstvo na-
rodov prave preto, Ze umoZziuje odvetviam rast a expandovat a toto sa deje za
kormidlom podnikatel'a. Rovnako ako je del'ba prace ohranicena vel'kostou trhu, je
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i podnikatel’ limitovany vstupom na trh skrz inStitucie. Smith nesie i d’alsi znak
Schumpeterovho podnikatel’a, a to Spekulacie.

,Zavddzanie nejakej vyroby, alebo ktoréhokolvek nového odvetvia obchodu ale-
bo novej praktiky v polnohospoddrstve, je vZdy sSpekuldciou, od ktorej si podnikatel’
slubuje mimoriadny zisk.“ (Smith, 2001, str. 104) Tu sa Smithov vyklad kriZi so
Schumpetervymi piatimi druhmi inovacie a taktiez s Kirznerovou ,bdelostou®.

2.Zamestnanci a ,zhromazdovaci“
V druhej knihe sa Smith venuje podstate, akumulacii a pouzivaniu kapitalu. Kapital
sa pochopitel'ne nezhromaZzd'uje sdm. Je to v rukach jedincov, ktori reaguji na trh a
inStitucionalne stimuly. Ako predpoved Sayovho zakona Smith napisal:

,Vo vsetkych krajindch, kde je len trochu postarané o bezpecnost, bude kaZdy
clovek so zdravym rozumom hladat pouZitie vsetkych zdsob, ktorym viddne, k tomu,
aby z toho mal péZitok ihned, alebo zisk v budticnosti.“ (Smith, 2001, str. 245)

Ak ma ztoho pozitok ihned, ide zasoby bezprostredne urcené
k spotrebovaniu. Ak chce mat zisk v buduicnosti, tak si zadsoby bud’ ponecha alebo
ich preda. V prvom pripade ide o kapitdl fixny v druhom o obeZny. Smith povaZzuje
za blazna ¢loveka, ktory svoje zasoby nevyuzije jednym z tychto troch sposobov,
zatial' ¢co v modernej ekon6mii by sme povedali, Ze ide o jedinca, ktory nevyuZije
Sancu zisku racionalne. Smith dalej zdoéraznuje, Ze v zemiach, kde maju l'udia
strach pred vél'ou zvrchovanosti, schovavaju svoje zasoby, keby im hrozilo nejaké
nebezpecenstvo, o ktorom vedia, Ze moZe prist. V dobe, ked' Zil Smith nebol ban-
kovy sektor v dokonalej konkurencii a nepodobal sa ani tomu dnesnému. Smith si
vSimol, Ze vlastnici bank robili rozhodnutia, ktoré by sa dali nazvat podnikatel-
skymi, ale neboli v stilade so zaujmom krajiny ¢i kymkol'vek, kto si od banky poZi-
cal. Je prirodzené ocakavat, Ze ak si obchodnik mysli, Ze m6zZe UspeSne obrat za-
kaznika bez akejkol'vek odozvy, tak to urobi. Smith vSak naSiel liek na takéto mo-
nopolné spravanie, a to je neobmedzovat pocty podnikov alebo bank, ale naopak
ich podporovat' v rozrastani a motivovat vo vstupe do odvetvia. Nova tedria Smit-
hovho podnikania nepodvadza svojich zakaznikov ale namiesto toho sa zameriava
na poskytovanie kvalitnych sluzieb aby vytlacila z trhu konkurentov.

Smithov podnikatel je teda ten, kto vyuziva vzdelania, Specializuje svoju pra-
cu, rovnako ako pracu zamestnancov, a hl'ada vyuzitie svojho kapitdl tak, aby mu
poskytol ¢o najvyssi vynos.
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3.Smithov podnikatel' - produktivny, neproduktivny alebo des-
truktivny?
Stadium Bohatstva narodov odhal'uje, Ze Smith nebol velkym fantsikom podnika-
tel'ov a obchodnikov. Na rozdiel od toho, aby vytvarali bohatstvo pre krajinu, si
Smith vSimol, Ze maju tendenciu hl'adat’ zvlastne laskavosti alebo vyhradné prava
od vlady pre zvyhodnenie na trhu alebo v priemysle. Tuto teériu ako som spomina-
la vysSie vylozil Baumol (1990) koncom 20. storocia, ked' rozdelil podnikatel'ov na
produktivnych, neproduktivnych ¢i dokonca desStruktivnych. Teraz sa pokusim
najst pramene tychto tedrii v Smithovom, o dve storocia skor napisanom diele.
Produktivny podnikatel’ zhromazd'uje a vytvara bohatstvo v spolo¢nosti, a
tym pridava na cistom domacom produkte krajiny. Rol'nici, vlastnici manufaktur,
dokonca i paSeraci su pre Smitha produktivny, pretoZe ked ukradnu bohatstvo od
inych, pridavaju ¢istému domacemu produktu krajiny, i ked’ nelegalne.
Neproduktivny podnikatel’ si nasilne privlastiiuje bohatstvo iného pre seba.
Toto nie je optimalne pre krajinu, pretoZe je to vysledkom nezabezpeceného vlast-
nickeho prava a vedie ku strate z nevyuZitej prileZitosti, zatial' ¢co domaci produkt
ostava na rovnakom stupni. Existuje niekolko druhov takychto podnikatel'ov
v Smithovom (2001, str. 650-652) diele. Za najviditel'nejsi priklad by sa dali ozna-
it domace korporacie, ktoré nastavuju limity, kto méZe a nemoZe vstdpit na trh a
obchodné spolocnosti, ktoré si drzia vyhradné prava k obchodovaniu a podnikaniu
v inych krajinach. Zatial' ¢o si tieto spolo¢nosti pridavaju na svojom vlastnom bo-
hatstve, nie je jasné, ¢i pridavaju k celkovému bohatstvu naroda viac, ako o to ¢im
DeStruktivny podnikatel’ obera krajinu o bohatstvo vymenou za odmenu pre
seba samého. Toto je najhorsi typ podnikatela v spolo¢nosti, snaZiacej sa o eko-
nomicky rast. Z histérie méZeme uviest priklad ozbrojenych armad, ktoré nicili
krajiny, Zivoty, zasoby ¢i budovy aby nahromadili bohatstvo pre seba. U Smitha
mozZeme takéto Crty podnikania najst’ pri uradnikoch, ktori vyberaju dane a su
ochotni pre svoje obohatenie najst zlo¢incov kdekol'vek, a tym branit' v akumulacii
a efektivnom vyuZzivani kapitalu. Smith (2001, str. 734) piSe: ,..vyberanie dani méoZe
vyzadovat' velky pocet uradnikov, ktorych platy strdvia najvdcsiu cast’ vynosu
z dani..dart méZe branit’ podnikatelom a odradzovat' ich od toho, aby sa venovali
istym druhom podnikania, ktoré mézZe Zivit' a zamestndvat’ velmi mnoho l'udi.”
KIicovym rozdielom, teda pokial plati konstantna tendencia k podnikaniu
ako tvrdi Baumol (1990), su nastavené pravidla hry a inStitlcie, na ktorych zaleZi.
Smith venuje vel'ku Cast bohatstva narodov odporuceniam a nadvodom ako ¢o naj-
lepSie povzbudit’ efektivne podnikanie.
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3.1.8  Vynimky slobody obchodu

NaprieC celym Smithovym dielom sa stretdvame s obhajobou prirodzenej slobody
(natural liberty) podloZenou neviditelnou rukou (invisible hand), ktora je vedena
najma racionalne egoistickym sledovanim svojho vlastného zaujmu. Neviditel'nu
ruku trhu a ludské spravanie pohanané egoizmom opisuje v jedne;j
z najcitovanejsich pasaZzi bohatstva narodov: ,To, Ze na nds kaZdy den cakd vecera,
nezdleZi od Idskavosti ¢i dobroty mdsiara, pivovarnika alebo pekdra, ale od toho, Ze
kaZdy z nich sleduje svoj vlastny zdujem. Nespoliehajme sa na ich l'udskost, ale na ich
sebectvo a nehovorime im o svojich potrebdch, ale o vyhoddch, ktoré z tejto vymeny
plynt im. Tym, Ze sleduju len svoj vilastny zdujem, sliZia casto zdujmom spolocnosti
ucinnejsie, neZ keby sa o to vedome usilovali.” (Smith, 2001, str. 16)

Napriek tomu Smith vyclenuje vynimky, kedy je zasah Statu a inStitucii po-
trebny. Stoji za zmienku, ¢i Smithove vynimky v principoch slobody ovplyviiuju
podnikatel'ov a ak ano, ako to vplyva na podnikatel'ské vystupy. NajocividnejSia
vynimka, ktord sa da aplikovat' na podnikatel'ov je Smithova podpora zakonu ob-
medzujucich lichvu. Smith v kapitole o zadsobach pozic¢iavanych na turok dokonca
vyclenuje I'udi na ,rozvaznych“ a ,marnotratnych Spekulantov“. Obhajuje zakonnu
urokovu mieru, ako ju pozname i dnes, ako ochranu pred nespravnym pouzitim
kapitalu nerozvaznymi l'ud'mi, pretoZe jedine oni su ochotny pozicat si za nepri-
merane vysoky urok.

LLudia rozvdzZny, ktori za vypoZi¢anie periazi nechcu zaplatit' viac ako cast’ toho,
¢o im ich pouZitie pravdepodobne prinesie, by sa pri vysokej tirokovej miere neodvd-
Zili Ziadat o uver. Vel'kd cast kapitdlu zeme by sa tak nedostala do ruk tym, ktori by
ho vedeli pouzit tak aby z toho mali zisk a aby z toho bol prospech, ale bola by vyho-
dend do rik tym, ktori by ich s najvdcsou pravdepodobnostou rozhddzali. Zato tam,
kde je zdkonnd tirokovd miera len nepatrne vyssia ako najniZsia trZznd tirokovd sadz-
ba, ddva sa prednost pri poZiciavani lud'om rozvdznym.” (Smith, 2001, str. 312)

Marnotratnici, boli skorSou definiciou Spekulativnych podnikatel'ov
v Smithovych ¢asoch. Boli to podnikatelia, ktori na seba brali riziko investovaného
kapitalu, bez istej moZnosti Uspechu. Preto v Smithovej teérii podnikania, je neisto-
ta z buduceho zisku endogénnym obmedzenim vo vstupe produktivnych podnika-
tel'ov na trh.

Okrem pripadu lichvy, je d'alSou vynimkou od Smithovych principov slobody,
ktoré sa tykaju podnikania, oblast zdanenia. Dane st prijmom panovnika, ktory
zaleZi od velkosti dochodkov jeho obcfanov. KedZe si tymito dochodkami renta,
zisk a mzda, kazda dain musi dopadnat na vSetky tieto zdroje. Smith (2001, str.
611) uvadza, ze ako protisluzbu za plnenie Statnej pokladnice daniami nam S$tat
zabezpecuje ochranu pred invaziou a nasilnym (v dneSnom pojimani ndrodnd ob-
rana), chranenie kazdého clena spoloc¢nosti pred nespravodlivostou (v dneSnom
pojimani bezpecnost' a prdvo) a zavadzanie a udrziavanie stavieb a zariadeni, ktoré
by jednotlivec alebo skupina jednotlivcov nikdy nemala v zaujme, pretoZe by im to
neprinasalo zisk (v dneSnom pojimani verejné institiicie).

Level a typ zdanenia zohrava doéleZita tlohu v rozhodnuti podnikatel'a pri vy-
bere druhu podnikania a pri uvazovani zisku, ktory z tohto podnikania moZze vyta-
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Zit. Smith (2001, str. 733-744) zdoraziuje Styri principy tykajuce sa dani, ktoré sa
dnes nazyvaju dariové kanény. Prvym principom je rovnost, to znamena, Ze vSetci
obyvatelia by mali prispievat zodpovedajicou ciastkou penazi v ramci ich déchod-
kovych moZnosti. Dane by sa mali vyberat zo vSetkych druhov déchodkov ako
platba obcanov za vyuZivanie ochrany krajiny. Druhou zasadou je presnost, t.j.
presné stanovanie doby splatnosti, sposobu platenia a vySky splatnej ¢iastky. Tre-
tou zadsadnou je pohodInost platby, ktora vyjadruje, Ze kazda dain by sa mala vybe-
rat tak, aby to poplatnikovi najviac vyhovelo. Poslednym principom su nizke nd-
klady vyberu dani, aby kazda dan bola premyslena a prepracovana tak, aby obyva-
telia platili o najmenej nad to, kol'ko tato dain do Statnej pokladnice prinasa.
V pripade ak uvazujeme legalny vstup do priemyselnych odvetvi, méZe podnikate-
I'ov danovy systém a rozne poplatky odradit, preto povazujem danové prostredie
ako exogénne obmedzenie pri vstupe podnikatel'ov na trh.

Zatial' ¢o sa Smith vo svojom diele pomerne hlboko venuje otazke ¢i si dane
spravodlivé a jasné, podnikatel berie tieto podmienky, na rozdiel od neistoty za
dané, na zaklade ktorych uvazuje o vstupe do odvetvia. Z politického hl'adiska, je
dnes teda jednoduchsie nastavit motivujuce danové prostredie pre prilakanie pro-
duktivnych podnikatel'ov a teda smerovat krajinu k ekonomickému rastu.

3.1.9 Odkaz pre dnesok

Smithove Bohatstvo ndrodov sa nie zbyto¢ne oznacuje ako ,koliska ekondmie".
Najdeme v nom skuto¢ne mnoho praktickych prikladov aplikovatel'nych do dnes-
ného hektického sveta. Zhrniem par odporucani, ktoré by si mohli mnohi dnesni
podnikatelia, ¢i Statnici v ramci podpory podnikatel'stva, precitat.

Hlavnou zasadou spravneho podnikania je pochopenie trhu a reSpektovanie
jeho prirodzenosti. Toto odporucanie sa priamo tyka aj podnikatelov, aj Statnej
moci. Podnikatelia by si pred vstupom na trh mali uvedomit, ¢i ma vstup vyznam
a zhodnotit pouzitelnost svojho podnikatel'ského planu. Nemali by zabtdat na
konkurenciu, ktora je na trhu zdrava a prirodzena a pomaha v samoregulacii cien
a trhov. Takisto by do prirodzeného poriadku na trhu nemali zasahovat ani Statnici
zbyto¢nymi demotiva¢nymi daniami a poplatkami. Podnikatelia by nemali zane-
dbavat’ ani proces del'by prace a efektivne planovat vyrobu a ¢as. Mali by viest' se-
ba ipracovnikov k neustalemu zlepSovaniu, podporovat ich v osobnom rozvoji
a napadoch, a tym umoznit vynajdenie lepSich, alternativnych rieSeni. Podnikate-
lia by sa d’'alej mali zamerat' na minimalizaciu nakladov, rozSirovanie svojej vyroby
a ¢o najefektivnejsie alokovanie kapitalu. Cast kapitalu by mali sporit, aby mohli
d’alej investovat’ a expandovat. Stat by sa mal snaZit o slobodny trh a ¢o najva¢mi
podporovat export, ktory je jednym z hlavnych zdrojov bohatstva krajiny. Smith
bol velkym zastancom vzdelania. Na toto by nemal zabudat ani $tat a podporovat
vzdelavanie vo vSetkych smeroch, aby plodil budtcich ,rozvaznych” a nie ,marno-
tratnych“ podnikatel'ov.

Vlada by mala d'alej chapat, Ze zakladom ekonomickych cinnosti, motivacii,
snahy uspiet’ prostrednictvom dosahovania zisku, ispechom v podnikani a s tym
spojenou dynamikou rastu a tvorbou bohatstva, je egoisticka podstata ¢loveka sa-
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motného, ktory tak prispieva k blahobytu celej krajiny. Zatial' ¢o vlada nemodze
urobit ni¢ s neistotou na trhu, moZe prostrednictvom legislativnych opatreni
ovplyvnit' urcité exogénne obmedzenia, odradzujice podnikatel'ov pred vstupom
na trh. V Smithovom pripade mézu byt limity na urokové miery interpretované
ako cesta k redukovaniu nakladov spojenych s neistotou, ktoré maju pozitivny
vplyv aj na ,,uZernikov“ a podnikatel'ov podnikajucich v Sedej ekonomike.

Politici vzdy boli aj budt v pokuSeni zvySovat dane urcitym skupindm podni-
katel'ov. Dane na malé podniky, su ale prili§ zataZujuce, podnikatel' ocakavajuci
vysoké naklady a nizke vynosy, moZe zo strachu podnikanie ukoncit, zamestnat sa
vo verejnom sektore alebo svoj podnik odpredat vacsim spolo¢nostiam. Ak teda
politici trvaju na dani z podnikania, mali by sa sustredit na to, aby bola tato dan
nebola demotivujica, aby bola pre kazdého rovna a splatna v urciti dobu za urcitd
Ciastku.

Okrem vysSie uvedenych odporucani je pre politikov stale tazké podporovat
na rozdiel od neproduktivnych, produktivnych podnikatel'ov, ktori prispievaju
k zvySeniu bohatstva naroda. Pre podporu produktivnych podnikatel'ov vlada naj-
lepSie urobi ak podpori slobodny a dobrovol'ny trh. Produktivny podnikatelia na-
jdu najlepsie vyuZitie ich zdrojov k ziskaniu zisku bez pomoci $tatu. Pre neproduk-
tivnych a destruktivnych podnikatel'ov by mala vlada zaviest' také pravidla aby bol
pre nich tento druh podnikania nevynosny. Tvorcovia vlady by nemali podcenovat
prerozdel'ovanie bohatstva ale trestat’ tych, ktori porusuju pravidla. Neproduktivni
podnikatelia, ktori len transformuju bohatstvo bez generovania d’alSieho, by mali
byt i podl'a Baumola (1990) prostrednictvom sady pravidiel transformovany na
produktivnych, prinaSajucich krajine bohatstvo.

Smithove Bohatstvo ndrodov je pokladnicou ekonomickych pojmov a teorii,
ktoré nachadzajua vyuzitie i vdneSnej modernej vyuke ekonémie. Napriek tomu,
plné ocenenie Smithovej prace by vyzadovalo SirSie rozmedzie ako ponuka rozsah
bakalarskej prace. Smithova tedria podnikania, ktora zahriiuje vyhody Specializa-
cie prace, akumulacie a vyuZitia kapitalu, zaroven nezanedbava endogénne a exo-
génne obmedzenia vplyvajice na podnikatel'ov, ponika mnoZstvo moZnosti a na-
padov pre dneSnych politickych ekonémov, pri rieSeni suc¢asnych problémov spo-
lo¢nosti.



38 Adam Smith, Jean Baptiste Say a rola podnikatel'a

3.2 Jean Baptiste Say

3.2.1  Zivotopis

Jean Baptiste Say sa narodil v 5. januara roku 1767 v Lyone a zomrel 16. novembra
v Parizi. Say vystriedal pocas svojho Zivota mnoho zamestnani, pracoval
v poist'ovni, bol vojakom, novindrom, publicistom, ¢lenom Napoleonovho tribuna-
tu, ktory dozeral na legislativu a zakonnost, no hlavne podnikatel'om a teoretickym
ekonémom.

Hlavnym dévodom jeho pestrej kariéry boli politické a hospodarske prevraty
jeho generacie: francuzska revoltcia, nastup Napoleona Bonaparteho, ekonomicka
vojna s Britaniou a nakoniec pad riSe a obnovenie bourbunskej monarchie. Po bur-
livom Stvrt storoci obsadil Say v roku 1815 miesto profesora politickej ekondémie,
kde posobil aZ do svojej smrti v roku 1832.

Sayova rodina pochadzala z Nimes, ale musela na sklonku 17. storocia utiect
do Zenevy, ked francizsKky $tat prestal tolerovat’ protestantov. Vratili sa az vpozd-
nom 18. Storo¢i do Lyonu, kde a Sayov otec stal obchodnikom. Rodina chcela aby
sa mlady Jean a jeho brat Horace stali taktiez obchodnikmi a viedli rodinny podnik.
Preto ich oboch vyslali do Londyna, aby Studovali ako to v modernom obchode
chodi.

Prvym Sayovym literarnym pokusom bol pamflet o slobode tlace vydany roku
1789. Ked' vypukla francuzska revolucia, chvil'u pracoval ako novinar, potom sa
stal dobrovolnikom v armdade a oZenil sa. SnaZil sa ochranit rodinné bohatstvo, no
vSetko bolo zial' zni¢ené inflaciou.

Sayove praktické obchodné skusenosti a jeho znalosti hospodarskej politiky
ho vroku 1799 priviedli ku vymenovaniu do tribundlu, kde slizil vo finan¢nom
vybore. V roku 1803 vychadza jeho Pojednanie o politickej ekonémii, ktoré zaujalo i
konzula Napoleona, ktory mu pri obede navrhol, aby d’alSie vydania knihy viac
podporovalo vladnu Hospodarsku politiku. Say to odmietol, a jeho opozicia k neSe-
trnej politike vlady viedla k jeho odvolaniu z Tribunatu.

Jeho d’alSia kariéra sa odohravala v obchodnom svete. Say sa s rodinou pre-
stahoval do Auchy, kde s rodinou zalozil manufaktiru na vyrobu bavlny. Po 0s-
mych rokov zamestnaval 400 az 500 I'udi. Nakoniec vSak podnik predal a vratil sa
v roku 1813 do Pariza. Bol presvedceny, Ze franctizska hospodarska politika vyusti
do ekonomického kolapsu: varoval pred vylucovanim britskych tovarov z trhu,
vladnymi obchodnymi licenciami, tarifami na dovazanu bavlnu a d'alSimi protek-
cionistickymi opatreniami. AZ po porazke Napoleona a obnoveni bourbunskej mo-
narchie bolo Sayovi umoZnené aby prednasal v PariZi. Zalozil liberalnu tradiciu vo
francuzskom ekonomickom mysleni, na ktoru naviazali slavny autori ako Fréderic
Bastiat a Gustave de Molinari. (Marek Louzek, 2007, str. 45-47)
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3.2.2 Ekonomické tedrie Jeana Baptista Saya

Ako piSe Sojka (2010, str. 78) ]. B. Say naviazal na ucenie A. Smitha a pokusil sa o
uceleny vyklad jeho teoérii, o zdokonalenie najma v mikroekonomickej rovine. Soj-
ka sa d'alej domnieva, Ze bol vzhl'adom na jeho optimisticky pohl'ad na kapitalistic-
ku trznt ekonomiku, niekedy zarad'ovany do ,$koly socidlneho harmonizmu®.

3.2.3 Sayova reinterpretacia Smitha

[ ked’ Say naviazal na Smithovo dielo, k jeho podobe zaujal kriticky postoj.
,0slavované dielo Dr. Adama Smitha méZe byt nanajviac povaZované ako zmdteny
stubor najzdkladnejsich zdsad politickej ekondmie, podporené osvetlujucimi priklad-
mi a najkuridéznejsimi poznatkami Statistiky, pomiesanych s pouckami, avsak nieje to
to uceleny pohl'ad na vedu, ale chaos sprdavnych myslienok a poznanych prdvd.” (Say,
1841, str. 19)

Sojka (2010, str. 79) sa zhoduje so Sayom, Ze Smithovo dielo je nejednoznac-
né, obsahuje mnozstvo nedoriesenych problémov a rozporov. Tak to je aj pri teorii
ceny a rozdel'ovania. Sojka sa d'alej domnieva, Ze Sayovo dielo bol pokus o zlic¢enie
vysvetleni cien na zaklade uzitku u Galianiho (ktorého tvorbou bol silne ovplyvne-
ny), Condillaca a Turgota a pokusov o vybudovanie tedrie rovnovahy u Cantillona
¢i Quesnaya. Say rozdelil Smithov vyklad na teériu vyroby bohatstva, tedriu rozde-
I'ovania bohatsva a tedriu spotreby bohatstva. Napriek tomu, Ze bol voc¢i Smithovi
kriticky ako sa vyjadruje Louzek (2007, str. 48) povazoval Smitha za zakladatela
politickej ekondmie.

,Say povaZoval Adama Smitha za Newtona politickej ekondmie zakladatel'a no-
vej vedy. Smith podl'a neho zaviedol experimentdlnu metédu fyziky a chémie do poli-
tickej ekonémie. Tieto induktivne procedury priniesli nevyvrdtitelné fakta, na kto-
rych sa dd zaloZit' hospoddrsku politiku modernych stdatov. Nie nahodou oznacuji
komentdtori Jean-Baptista Saya za ,franctizskeho Smitha“.“ (Louzek, 2007, str. 48)

Sojka (2007, str. 18) povaZuje Saya za toho, kto doniesol do ekonémie postavu
podnikatel'a (nie je doloZené, Ze by sa stretol s Cantillonovov koncepciou), ktory
najima a kombinuje vyrobné faktory v zaujme uspokojit potreby spotrebitel'ov a
taktieZ za povodcu teorie vyrobnych cinitel'ov. Praca péda a kapital st v jeho pojati
fyzicky produktivne a spolo¢ne vytvaraju produkty a sluzby, ktorych uzito¢nost je
ocenovana spotrebitelmi. Tymto sa stal predchodcom neoklasickej teorie ceny, i
ked’ sa nedopracoval k pojmom medzny uzitok a medzny produkt.

Jan Lisy (2003, str. 40) tvrdji, Ze J. B. Say vyc¢ital Smithovi to, Ze schopnost vy-
rabat pripisoval jedine praci. Podl'a neho, Say orientoval teériu hodnoty na uzitoc-
nost, pricom vyroba nie je vytvaranim tovarov, ale vytvaranim uZitocnosti. Je celo-
svetovo znamy najma za svoje dve tedrie a to su zdkon trhu a tedria troch vyrob-
nych faktorov.
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3.2.4  Sayov zakon trhu

So Sayovym menom je spojeny jeden z najvyznamnejSich pojmov ekonomickej teo-
rie; Sayov zdkon trhu. Venuje sa mu v 15. kapitole svojej slavnej knihy, ktora ma
nazov O dopyte alebo o trhu produktov.

K otazke dopytu a ponuky ho (ako piSe Holman, 2007, str. 13) doviedla pole-
mika, ktora sa odohravala vo Franctuzsku medzi stipencami a odporcami obchod-
ného ochranarstva. Ti, ktori ho obhajovali, argumentovali hrozbou nedostato¢ného
dopytu po Francuzskych produktoch vplyvom zahrani¢nych lacnejsich produktov,
¢o bude viest k ekonomickej depresii a nezamestnanosti. Say vedel, Ze je to pravda
len z polovice, tvrdil, Ze kazdé zvysSenie dovozu musi mat za nasledok zvysSenie vy-
vozu, pretoZe za dovoz sa napokon plati vyvozom. Say nakoniec pochopil, Ze prob-
lematika vyvozu a dovozu je len Ciastkovou otazkou a je nutné zamerat sa na Sirsi a
vSeobecnejsi vztah medzi dopytom a celkovou ponukou.

3.2.5 Celkova ponuka a dopyt

Pokial' otvorime l'ubovol'nu ucebnicu ¢i encyklopédiu zaoberajiicu sa ekonomic-
kymi te6riami najdeme v nej klasicku definiciu Sayova zakona a to, Ze ,ponuka si
automaticky vytvdra vlastny dopyt"“.

Ako piSe profesor Holman (2007, str.13) vztah medzi ponukou a dopytom ne-
bol v tej dobe celkom pochopeny, existovali rozne teérie podspotreby, ktoré zasta-
vali napriklad Malthus a Sismondi, podl'a ktorych rozvoj kapitalistickej priemysel-
nej vyroby sposoboval zaostavanie celkového dopytu za celkovou ponukou a vyvo-
laval ekonomické Kkrizy. Jean Baptiste Say sa preto pokusil vytvorit konzistentnd
tedriu ponuky a dopytu, ktora by vysvetl'ovala vztah medzi celkovou ponukou a
dopytom. Say sa domnieval, Ze kazdy kto zahaji novu vyrobu tym vytvara aj nova
ponuku. Odvolaval sa na akysi koloto¢ predavania a nakupovania produktov, teda
ked’ vyrobca vyrobi produkty a preda ich na trhu dostane peniaze, ktoré maju
v tomto pripade len smennd hodnotu (nepracuje s peniazmi ako s uchovavatelom
hodnoty) a nakupi za ne d’alSie produkty, ¢i pre osobnu spotrebu, alebo d'al$iu vy-
robu. Say zastaval tedriu, Ze vyrobky sa platia vyrobkami a ku peniazom ako pla-
tobnému prostriedku sa vyjadruje: ,pokial’ obchodnik povie, Ze nechce iné vyrobky,
ale peniaze, nemalo by byt obtiaZne ho presvedCit o tom, Ze jeho zdkaznici mu nemé-
Zu zaplatit’ peniazmi, bez toho, aby ich ziskali predajom vlastnych produktov.” (J. B.
Say, 1971, 1.XV.4)

Holman (2007, str. 14) na vysvetlenie Sayovych tedrii ponuky a dopytu uva-
dza na zjednodusSenie priklad;

~Predstavme si, Ze by sa v danej ekonomike vyrdbali len dva vyrobky a to topdn-
ky a chlieb. Stucet trZnych cien vyrdbanych topdnok a chleba sa rovnd suctu periaz-
nych prijmov vsetkych vyrobcov a teda taktieZ stuctu ich vydajov na topdanky a chleba.
Sucet periazne vyjadrenych pontk po topdnkach a chlebe, sa preto vZdy rovnd suctu
periaZne vyjadrenych dopytov po topdnkach a chlebe. Ak je na trhu topdnok previs
ponuky nad dopytom, musi byt’ na trhu chleba naopak previs dopytu nad ponukou.
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Tdto tvaha sa da rozsirit na neobmedzene vel'’ky pocet vyrobkov.“ (Holman, 2007,
str. 15)

Tieto tvrdenia nas ale stavaju do situacie, ked’ nemdéze dochadzat ku krizam
z podspotreby na ktoré upozornuju Malthus a Sismondy, no Say ma preto svoje
vysvetlenie. Say (1971, str. 1.XV.10) tvrdi, Ze nadbytok mo6Ze vznikat' len z tych dé-
vodov, Ze bud boli produkty vyrobené v nadmernom mnozstve, alebo je vyroba
ostatnych komodit nedostato¢na. Stav ked ponuka previsuje nad dopytom, ale vo
vyuke beZnej makroekondmie nastava.

Say si Zial neuvedomoval Ze najma v kratkom obdobi, si moZnosti rastu agre-
gatnych veli¢in neobmedzené. V podstate pre vSetky svoje tvrdenia predpokladal
barterovy obchod a peniaze sluzili Cisto ako transakény prostriedok. V realnej eko-
noémii vSak pracujeme s peniazmi i ako uchovavatelom hodnoty a prostriedkom
smeny, a v tomto bode sa Say mylil. Preto niet divu, Ze ekon6m John Maynard Key-
nes a d'alsi klasicky ekonémovia sa stavali k jeho te6ériam negativne.

3.2.6  Keynesova kritika Saya

Ani tak slavny zakon ako zdkon trhu sa neobiSiel bez kritiky. Najvyznamnejsim
Sayovym Kkritikom je prave John Maynard Keynes, ktorého kritiku niektori ekono-
movia potvrdzuju a ini vyvracaju.

Louzek (2007, str. 52) napriklad povaZuje Keynesovu kritiku Sayovho zdkona
za smutné dedicstvo. Keynes sa pozorovanim momentalnej nerovnovahy na trhoch
a neuplnou zamestnanostou domnieval, Ze Sayov zakon vyvratil. Keynes tvrdil, Ze
Sayov sytém bol pravdivy, len v Specialnej situdcii, ked’ sa Uspory rovnajua investi-
cidm. Toto vSak v realite nastava len zriedkakedy a preto nastava problém vSse-
obecnej nadprodukcie, ktord nezodpoveda ekonomickému dopytu. Keynes dopo-
rucoval podporit agregatny dopyt vlddnymi vydajmi, ¢o LouZek povaZuje za kon-
traproduktivne. Ked’ vlada prevadza verejné investicie, berie peniaze zo sukrom-
ného sektoru, a tym narusuje alokaciu zdrojov, trhy sa tym padom nevycistuju,
pretoZe su naruSené vladnymi intervenciami.

3.2.7 Pojatie ceny podl'a Saya

Vychodiskom rozpracovania Sayovho nového pristupu k cene sa stala Smithova
dochodkova teoria hodnoty, ktora obsahovala spojenie dochodkov, vyrobnych fak-
torov a hodnoty. J. B. Say zaviedol do ekondmie pojem podnikatel'a, ktory je nosite-
lom zdokonalenia a rozvoja a patri mu vysadné postavenie v porovnani
s vlastnikmi pddy prace ¢i kapitalu.

Vyrobné faktory, ktorymi Say rozumie ¢loveka a jeho pracu, podu a kapital su
na trhu zmenované prostrednictvom mzdy, renty a tiroku. Vyrobné faktory su zia-
dané podnikatel'mi podl'a vyvoja spotrebitel'ského dopytu, a prave dopyt po sluz-
bach vyrobnych faktorov je jednym zo zakladnych faktorov urcujicich hodnotu ich
sluZieb. Odtial’ pochadza i zaver, Ze je to zakon ponuky a dopytu, ktory na trhu vy-
robnych faktorov riadi cenu sluZieb tychto faktorov a podobne i ceny vsetkych
ostatnych vyrobkov. (Fuchs, 1999, str. 35-36)
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3.2.8 Jean Baptiste Say a jeho prinos do teoérie podnikatel'stva

V Sayovom Pojednani o politickej ekonémii hra podnikatel (,adventurer”) centralnu
koordinac¢nu dlohu v produkcii i distribucii. TaktieZ vo vnutri firmy je koordinato-
rom a baviac i modernym leadrom a manaZérom. Tymto sa odliSuje od Smitha, kto-
ry vlastnosti podnikatel'a neskimal ale zameral sa skor na jeho ekonomicky prinos
v ramci spolocnosti.

Holman (2007, str. 13): ,Zatial’ o sa v britskej politickej ekonédmii stretdvame
len s pojmom kapitalista, ktorého ulohou je akumulovat kapitdl a zamestnavat
robotnikov, Sayov podnikatel je naozajstnym hybatelom hospodarskeho pokroku,
ktory hl'ada nové spdsoby vyroby a nové trhy. Say lepsSie ako ktorykol'vek ekono-
micky Kklasik pochopil vyznam slobody podnikania pre hospodarsku prosperitu.
Prave v tomto je jeho liberalizmus CistejSi a nekompromisnejsi neZ ten, s ktorym sa
stretdvame v anglickej politickej ekonémii.”

Say bol teda prvym ekonémom, ktory zdéraznil manaZérsku funkciu podnikatel’a.
Say (1871) rozlisoval 3 typy priemyslu, ktoré vytvarali hodnotu a to;

1. Pol'nohospodarsky priemysel,

2. manufaktirny priemysel,

3. obchodny (commercial) priemysel.
Praca v kazdom z tychto troch I'udskych priemyslov sa sklada z troch odlisnych
operacii, ktoré su zriedkakedy vykonavané jednou osobou a to; Teoretickych ve-
domosti, aplikacie vedomosti, a zrucnosti prevedenia. V ramci tejto divizie je apli-
kacia znalosti pre uspokojenie potrieb spotrebitela podnikatelovym povolanim.
Tento zasadny druh prace je nevyhnutny pre uvedenie priemyslu do pohybu a tym
dosiahnutia prosperity krajiny. Teoretické znalosti muzov vedy si podstatné pre
rozvoj priemyslu, ale 'ahko prudia z jedného naroda do ostatnych.
Say (1871, str. I. VI. 15) ,,... v ndrodoch, kde je veda mdlo kultivovand, méZe napriek
tomu priemysel zkvetat' s vyuZitim informdcii ziskanych zo zahranicia. Nie je spésob
ako rozsirovat’ umenie podnikatelov vyuZivat' ziskané informdcie a ndjst’ sprdvny
spdsob prevedenia. Toto je vyhodné iba pre vlastnika samotného. Z toho vychadza, Ze
krajina dobre zdsobend inteligentnymi obchodnikmi, vyrobcami a pol'nohospoddrmi,
md silnejsie prostriedky na dosiahnutie prosperity ako krajiny, ktoré sa venuji ume-
niu a veddm.”

Podnikatel'ova funkcia v rdmci odbytového sektoru je ako u Smitha, hromadit
zarobky z predanych produktov a d’alej ich distribuovat do vyrobnych vstupov:
prace, kapitalu a pody, z ktorych sa platia mzdy, aroky a renty. Na rozdiel od Smit-
ha Say pridava podnikatel'ovi kl'i¢ova poziciu vramci jeho vlastného podniku, je
koordindtorom, modernym leadrom a manazérom. Avsak, podnikatel’ by mal plnit’
najma ulohy spojené s obchodom, taktieZ zasobovanim a mal by vlastnit’ kapital,
ktory narozdiel od Smitha nemusi byt jeho vlastny, ale méze si ho i poZicat.
»Podnikatel’ nemusi byt’ bohaty, méze pracovat's poZicanym kapitdlom, ale musi byt
solventny, mat’ dobru povest’ inteligencie, prezieravosti, beztihonnosti a sprdvnosti.
Musi byt schopny zaobstarat’ si kapitdl, ktory nemusi vlastnit, a tymito vlastnostami
prevysit' konkurentov.” (Say, 1871, I1.VI.28)
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Tento druh prace si ako piSe Say (1871, I1.VIL.32) d’alej vyZaduje kombinaciu
moralnych vlastnosti, spravnosti rozsudku, vytrvalosti, poznanie sveta a rovnako
aj obchodu. On je vyzvany aby odhadol s prijatelnou presnostou vyznam konkrét-
neho produktu, pravdepodobnu vysku dopytu, a potrebné prostriedky pre jeho
vyrobu. Naraz musi zamestnavat' viacero ruk, u jedného kupit, u druhého objed-
nat, najst robotnikov, spotrebitel'ov. Musi venovat pozornost momentalnej eko-
nomike a hospodarstvu. V skratke musi mat' nad vSetkym prehl'ad a spravu. Musi
mat talent na vypocty, porovnat naklady s pravdepodobnou hodnotou vyrobku po
dokonceni a privedeni na trh. V priebehu tohto procesu sa moze vyskytnit mnoz-
stvo prekaZzok, ktoré je potrebné zdolat, ale ti ktori nevlastnia tieto kvality, budd
vo svojom podnikani neuspesny.

Podl'a Rothbarda (1995, str. 42-43) si Say zasluzi velky obdiv za prinavratenie
podnikatel'a spat’ do ekonomickej tedrie, po tom ako Smith odstranil jeho skuto¢nu
podobu. Jeho navrat bol potrebny najma kvoéli dérazu na skuto¢ny svet nie na dl-
hodobud rovnovahu. Say chape podnikatela ako pilier ekonomiky, ktory na seba
berie zodpovednost, veddcu poziciu a riziko spojené s chodom firmy. Nooteboom
(2005, str. 11) v tomto s Rothbardom suhlasi a podotyka, Ze Say a Marshall vniesli
do ekonomickej teérie manazérske ponatie podnikania, kde vedenie nie je I'ahké
a podnikanie na tejto drovni vyZaduje predstavivost, nesie zo sebou riziko
a vyzaduje vyvoj novych foriem organizacie.

Sojka (2010, str. 79) poklada Saya za ekondma, ktory zaviedol postavu podni-
katel'a, ktory najima a kombinuje vyrobné faktory v zdujme uspokojenia potrieb
spotrebitel'ov a poukazuje, Ze v Smithovom diele sa este nekladie doéraz na rozliso-
vanie postavy podnikatela a kapitalistu. Saya povaZuje za pévodcu tedrie vyrob-
nych c¢initel'ov, kde praca, péda akapitdl su vjeho pojati fyzicky produktivne
a spolo¢ne vytvaraju produkty a sluzby, ktorych uZitocnost ocenuje spotrebitel’.
Tymto sa stal predchodcom neoklasického ponatia tedrie ceny. Say sa snaZzil
o zjednoduSenie chaotického Smithovho diela, co mu na jednej strane prinieslo
popularitu, no na strane druhej strane moZe Citatel povazovat dielo za povrchné.
,Say obcas skutocne pochopil déleZiti a hlbokt pravdu, ale ako ndhle ju zaznamenal,
vyloZil ju vo vetdch, ktoré sa citaju ako triviality.” (Sojka 2010, str. 80, Schumpeter,
1954, s. 491)
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3.2.9  Odkaz pre dnesSok

Say si uvedomil ako byt dominantnym podnikatel'om, a to tak, Ze podnikatel’ musi
byt aj kapitalistom a vlastnit' cast firemného kapitalu. Vlastnik kapitalu ¢i pody
prenajima svoje faktory podnikatel'ovi a ten na seba berie Spekulativne riziko zisku
Ci straty na zaklade toho, ¢i dany zisk prevysi alebo neprevysi najom, ktory zaplatil.
Tu prinasa k Smithovemu kapitalistovi, i existenciu Knightovho a Spekulativny
charakter Kirznerovho podnikatela, ¢im sa dostavame na dnes$nu definiciu, ktoru
pouzil i Hisrich (1998). Sayov podnikatel jedna ako akysi ,sprostredkovatel™ me-
dzi predavajucim a kupujucim, priCom zamestnava vyrobné faktory v pomere
k dopytu a ponuke po vyrobkoch. Dopyt po vyrobkoch je priamo imerny uzitku,
ktory z nich vieme ziskat. Podnikatel porovnava cenu vyrobkov s nakladmi na ich
vyrobu, ak sa rozhodne, Ze bude vyrabat viac, zvysi sa i jeho dopyt po vyrobnych
faktoroch. Say rozliSuje izisk z vynosu kapitalu kapitalistu - podnikatela a z tzv.
»Zvlastnej podstaty” podnikatel'a. Rola podnikatel'a podl'a neho so sebou nesie Sir-
dy a taktiez najst spotrebitel'ov pre svoj vyrobok. Musi taktiezZ odhadnut uZzitoc-
nost svojho vyrobku, moZny dopyt po nom, a taktieZ dostupnost vyrobnych fakto-
rov. Cim st podnikatelia v tomto zru¢nejsi, tym vacsich ziskov budd schopny zis-
kat. Say ocenoval podnikatel'stvo ako hybnu silu trznej ekonomiky, pretoZe spot-
rebitelia urcujui ¢o a v akom mnoZstve bude vyrabané. Vyrobok, po ktorom bude
najvacsi dopyt, prinesie do odvetvia vacsie zisky, kapital a podu, ktoré su zamest-
navané ku zvySeniu mnozstva preferovaného statku. To plati i naopak, ked’ pokles-
ne dopyt po statku, dochadza k preruseniu vyroby.

Zo svojej analyzy kapitalu, podnikatel'stva a trhu J. B. Say dospel k laissez-
faire, Ze sami vyrobcovia sd jedinymi kompetentnymi sudcami zmeny, vyvozu a
dovozu réoznych veci a komodit. A tak ako dokazoval i Smith, kazda vlada zasahuju-
ca do tohto systému a kazdy systém vytvoreny k ovplyvneniu vyroby méze sposo-
bit' len problémy.

Say lepsie neZ ktokolvek iny pochopil vyznam slobody podnikania pre hospo-
ddrsku prosperitu. Prdve v tom je jeho liberalizmus CistejsSi a nekompromisnejsi nez
ten, s akym sa stretdvame v anglickej politickej ekonémii.” (Holman, 2007, str. 13)
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4 Zaver

Ako vidime, podnikatelia stale boli aj budd aktualnou témou a centralnym , moto-
rom“ hospodarskeho pokroku spoloc¢nosti. Prostrednictvom historického vyvoja
pojmu ,podnikatel”, sme videli, Ze nazorov na funkcie a ulohu podnikatela
v spolo¢nosti nebolo malo. Od 18. storocia sa az po sucasnost formovali a pridavali
podnikatel'ovi rézne vlastnosti, od nositela rizika, cez akumulatora kapitalu, ob-
chodnika prispdsobujiceho sa dopytu spotrebitel'ov, Spekulanta, timového leadra,
i inovatora. Kazda z tychto teérii v sebe niesla kisok pravdy, pretoze podla su-
Casnej teodrie spravny podnikatel v sebe nesie ,z kazdého rozku troSku“. Preto ne-
mozno popierat vyznam nauky dejin ekonomickych teoérii, ktora nam moze po-
moct najst mnoho odpovedi na sticasné problémy hospodarstva.

Na adresu Adama Smitha sa v ekonomickych tedriach poznamenalo mnoho
nazorov. Kritici ho zatracuju, stdpenci jeho meno oslavuju a jeho dielo nazyvaju
,bibliou“ ekonomickych teérii. Odhliadnuc od toho kto si ¢o mysli, najlepsim sp6-
sobom ako si utvorit vlastny nazor je, si samotné dielo precitat. Kazdopadne, ako
sa vravi ani slamka sa bez vetra nepohne, astdle bude patrit kjednym
s najznamejSim a najvyznamnejSim ekonémom voébec. Aj preto som si pre SirSiu
interpretaciu vyznamu podnikatel'a vybrala prave jeho. Smithove dielo je pisané
ozaj priatel'skym stylom a ukryva v sebe mnoho pokladov, ako i teérie aplikovatel-
né na podnikatel'ov. Smith vramci podnikatel'stva zdo6razinioval del’bu prace,
spravne vyzitie a akumulaciu kapitalu, vyznam slobody obchodu a minimalne za-
sahy statu. Smithov podnikatel bol vzdelanym kapitalistom, ktory reaguje na pod-
nety trhu a Specializuje sa vo svojom obchodovani, v snahe ¢o najlepSie vyhoviet
spotrebitel'om.

Jean Baptiste Say sa na rozdiel od Adama Smitha zameral na podnikatel'a skor
z hl'adiska osobnostnych vlastnosti. V snahe reinpretovat Smithove dielo zavadza
do spolo¢nosti podnikatela, ktory nielen vlastni firemny kapital a vyuZiva vyrobné
faktory pre uspokojenie potrieb spotrebitel'ov, ale nadobida i manaZérske funkcie.
Sayovmu podnikatel'ovi nechyba spravnost usudku, s prijatelnou presnostou od-
haduje vyznam konkrétneho produktu a dopytu po fiom, je inteligentnym nosite-
I'om rizika, ma nad vSetkym prehl'ad a spravu.

Samozrejme, mdZeme namietat, Ze dejiny ekonomickych tedrii prinasaju celd
radu otazok, pre ktoré dneSok eSte nema odpoved’. Vysledkom akéhokolvek sku-
mania ale nie vZdy musi byt jasny ciel'. Niekedy je ciel'om cesty prave samotna ces-
ta.
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