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B - velmi dobře

Závěrečné stanovisko:
 2)

předloženou práci

~0~ měsíců

 1.  Zpracování tématu, soulad se zadáním

Doc. Ing. Stanislava Grosová, CSc.

Posudek vedoucího bakalářské práce
Vysoká škola logistiky o.p.s.

Akademický rok 2020/2021

Autor práce:

Jan Brom

Volba nákupní strategie firmy

Název práce:

Katedra bakalářského studia

Vedoucí práce:

Souhrnné výsledky (každé kritérium hodnoceno 0 - 10 body):

CELKOVÉ HODNOCENÍ
1)

 7.  Splnění cílů práce, kvalita závěrů a doporučení

 8.  Využitelnost výsledků práce v teorii a praxi

 9.  Formální úprava práce, vč. jazykové správnosti

10. Spolupráce s vedoucím práce

Návrh na odložení zveřejnění:
 3)

1) 
viz druhá strana formuláře; 

2) 
doporučuji nebo nedoporučuji k obhajobě; 

3) 
maximálně lze odložit o 36 měsíců

 6.  Tvůrčí přístup k řešení a jeho originalita

 2.  Cíl práce a jeho formulace

doporučuji k obhajobě

CELKOVÝ POČET BODŮ

 3.  Volba vhodných metod řešení

 4.  Rozsah a kvalita zpracované literatury, citace

 5.  Logická stavba, struktura a provázanost textu
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Datum:

body

  0 - 40

41 - 50

51 - 60

61 - 70

71 - 80 B - velmi dobře

nad 80

Práce se doporučuje k obhajobě, pokud celkové hodnocení dosáhlo minimálně 41 bodů! 

Předmětem hodnocení je bakalářská práce včetně případných příloh.

A - výborně

známka

F - nevyhověl

E - dostatečně

D - uspokojivě

C - dobře

CELKOVÉ HODNOCENÍ:

Další podněty a připomínky k práci, ke kterým by se měl autor vyjádřit v rámci rozpravy:

Podpis vedoucího:

Problematika nákupní strategie je řešena v podmínkách české armády. Vedle obecně teoretických

poznatků o nákupu je silně ovlivňována specifickými podmínkami, které významným způsobem

ovlivňují aplikované postupy a metody. Praktický příklad problematiky nákupu a problémů s ní

spojených je ilustrován na příkladě výběru dodavatele pro servis techniky používané v útvaru. K práci

mám tyto otázky: 1. Jak se postupuje při oslovení potenciálních dodavatelů pro konkrétní zakázku?

Existuje databáze ověřených dodavatelů, v které jsou vyhonoceny zkušenosti s již proběhlými nákupy?

2. Jedním z navrhovaných opatření je přesnější plánování nákupních potřeb? O jaké konkrétní položky

v útvaru, v kterém působíte, by šlo? 3. Vzhledem k specifickým podmínkám se vyjádřete k obsahu

školení v oblasti nákupu, zjistěte možného dodavatele a odhadněte náklady na školení. 

24. květen 2021
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