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Dopady zahrani¢niho obchodu na ekonomiku Peru

Souhrn

Tato bakalafska prace se zabyva analyzou vlivu zahrani¢niho obchodu na
ekonomiku Peru, a to prostfednictvim empirického rozboru ve vyvoji vyvozu a dovozu a
vzajemny vliv vyvoje HDP na ngj, s umyslem zjistit, do jaké miry byla liberalizace
obchodu ptinosna. Prace je rozdélena na dvé hlavni ¢asti. V teoretickych vychodiscich je
zahrnut pfehled o zékladnich pojmech mezinarodniho obchodu, definice a pfi¢iny a jsou
zde také uvedeny zdkladni a alternativni teorie. Dale je kratce vysvétlena obchodni politika
a jeji hlavni nastroje. V kapitole vlastni prace vénované Peru, délené na tii Casti, jsou
prezentovany obecné informace o zemi, hlavni rysy jeho ekonomiky, vyvoj obchodnich
politik tykajicich se zahrani€niho obchodu a proces liberalizace peruanské ekonomiky od
50. let az do soucasnosti. Nasleduje ¢ast zabyvajici se vyvojem HDP v poslednich patnacti
letech. Posledni ¢ast této kapitoly je vyhradné zaméfena na zahranicni obchod. Je tady
uvedena analyza ¢asového vyvoje vyvozu a dovozu podle vyrobniho sektoru a vedle toho

jsou kratce prezentovany dohody Peru s jinymi obchodnimi partnery.

Kli¢ova slova: Peru, zahrani¢ni obchod, konkurence, vyvoz, dovoz, protekcionismus,

liberalismus, obchodni politika, HDP



Foreign trade impacts on Peruvian economy

Summary

This thesis analyses the impact of foreign trade on the Peruvian economy by
empirical study in the development of exports and imports and the mutual influence of
GDP development on it, with the intention to ascertain to what extent the trade
liberalization was beneficial. The work is divided into two main parts. The theoretical
bases include an overview of the basic concepts of international trade, definitions and
causes. Basic and alternative theories are stated as well. It follows a brief explanation of
commercial policy and its main instruments. Next chapter fully dedicated to Peru is
distributed in three parts and presents general information about the country, its main
economic characteristics, the development of its commercial policies relating to foreign
trade and the process of liberalization of the Peruvian economy since the fifties until today.
After that, a section that focuses on GDP growth in the last fifteen years is presented. The
last part of this chapter aims exclusively at foreign trade. Here is accomplished an analysis
of the evolution over time of exports and imports classified by sector. In addition, Peru

agreements with other trading partners are briefly presented.

Keywords: Peru, foreign trade, competition, export, import, protectionism, liberalism,

commercial policy, GDP
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1 Uvod

"Peru je Zebrak sedici na zlatém triné" je velmi rozsifena fraze, kterou témét kazdy
Peruanec nékdy slySel. Je obvykle pfisuzovana italskému védci Antoniu Raimondimu
(1826-1890), ktery byl vyzkumnik rozmanité geografie a ptirody Peru v 19. stoleti. Neni
ale jisté, kdo ji poprvé vyslovil. Avsak skute¢nost, Ze tento vyraz je pouzivan mnoha lidmi,
naznaCuje, Zze sami Peruanci vnimaji sviij narod jako bohatou zemi, ktera nezna svij

skute¢ny potencial, a proto nevi jak ho adekvatné pouzivat.

Peru je bohata a rozmanitd zemé nejen diky své geografické poloze a velkému poctu
nalezi$t’ nerostnych surovin a zdrojii obecné, ale také v mnoha dalSich aspektech. Jedna se
o multikulturni a mnohonarodnostni zemi. Nicméné, az do konce 90. let se toto bohatstvi
neprojevovalo v zivotnich podminkach vétsiny lidi a polovina peruanskych obyvatel Zila v
chudobé. Az do pozdnich osmdesatych let byla Peru zemé ekonomicky regulovana
ochranaiskymi politikami, trpici wvelmi Kkritickou situaci hyperinflace, vysokeé
nezaméstnanosti a velkych socialnich problémi. V poslednich patnacti letech se vSak
ekonomika peruanské republiky vyrazné zlepsila a Zivotni Groven a infrastruktury vzrostla.
Tento rust Uzce souvisi s procesem ekonomického otevieni. Pomoci fady liberalnich
obchodnich reforem se Peru aktivné dostalo na mezinarodnim obchod¢ a zac¢alo importovat
a exportovat ve vétsich mnozstvich. Jeho ekonomicky postoj k zahrani¢nimu obchodu je

V soucasnosti prili§ otevieny.

Hlavnim cilem této prace je provést analyzu vlivu zahrani¢niho obchodu na
ekonomiku Peru, a to prostiednictvim empirického rozboru ve vyvoji vyvozu a dovozu a
vzajemny vliv vyvoje HDP na né&j, s umyslem empiricky zjistit, do jaké miry byl
zahrani¢ni obchod piinosny. K pochopeni riznych pojmu pouzivané v analyze ekonomiky

Peru je uvedeno nekolik teoretickych zakladu v souvislosti s mezinarodnim obchodem.

Teoretickd vychodiska ve treti kapitole se skladaji ze &tyt casti. Prvni vysvétluje
pojem a ptic¢iny tykajici se mezindrodniho obchodu. Druha ¢ast struéné odkazuje na
zakladni teorie mezinarodniho obchodu. Jiné teorie odpovidajici na aktualni kontext
mezinarodniho obchodu jsou struéné uvedeny ve tieti casti. Dale jsou kratce vysvétleny

trendy v obchodni politice a jejich nastroje pro pfistup k zahrani¢nimu obchodu.
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Kapitola vlastni prace vénovana Peru je rozdélena do tii Casti. Prvni dil¢i téma
naznacuje obecné informace o zemi a zaméfuje se na hlavni rysy jeho ekonomiky. Druha
Cast, mozna nejrozsahlejsi, se zabyva vyvojem obchodnich politik tykajicich se
zahrani¢niho obchodu a procesu liberalizace peruanské ekonomiky od 50. let az do
soucasnosti. Historické, politické a ekonomické udaje ukazuji, Ze rtznad obdobi
hospodaiské nestalosti, kterd zazilo Peru béhem poslednich sedmi desetileti, jsou
vysvétlena zejména smérem ekonomickych a obchodnich politik. K pochopeni
pfedchoziho ekonomického pozadi pfed liberaliza¢nim procesem otevienosti obchodu,
ktery vedl k soucasné ekonomické integraci, jsou zminény zastavané politické postoje a
hlavni hospodaiské idaje a udalosti od 50. let, odkdy zejména pievladla protekcionisticka
opatieni. Nasleduje ¢ast vénovana vyvoji HDP v poslednich patnécti letech. Konec¢na, tieti
Cast kapitoly je vyhradné zaméfena na zahrani¢ni obchod. Je tady uvedena analyza
Casového vyvoje vyvozu a dovozu podle vyrobniho sektoru a vedle toho jsou kratce

prezentovany obchodni dohody Peru s jinymi zemémi nebo hospodaiskymi bloky.

Ke konci je uvadén zavér ziskany z vysledku a poznatki rozebiranych pii praci.
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2 Cil prace a metodika
2.1 Cil préace

Hlavnim cilem prace je provést analyzu vlivu zahrani¢niho obchodu na ekonomiku
Peru a to pfi zjisténi miry dopadd vyvozu a dovozu na peruansky ekonomicky vyvoj
v poslednich desetiletich. Dalsi ukol je identifikovat tendenci ristu vyvozu a dovozu
v prubéhu ¢asu i podle sektoru (rozdéleného na tradi¢ni a netradi¢ni) a tim urcit, které
Znich pfispély nejvic ke kvantitativnimu rastu HDP béhem zkoumaného obdobi.
Poslednim cilem je analyza vlivu obchodni politiky a jeji nastrojii na peruanskou ucast

V mezinarodnim obchodé

2.2 .Metodika

V praci pouzivam deskriptivni a komparativni metody zkoumani. Teoreticka
vychodiska jsou zalozena piedev$im na deskriptivni analyzu riznych kvalitativnich zdroju
tykajicich se zasad, pojmu a piistupti mezinarodniho obchodu. Vlastni prace je analyzou
zahrani¢niho obchodu Peru. Zde deskriptivné popisuji pribéh historie nedavné obchodni
politiky. Rovnéz v Kapitole pouzivam komparativni metody, kterymi sleduji vyvoj
kvantitativnich udaji v prabéhu ¢asu a porovnavam je podle sektoru. Kvantitativni Gdaje
byly cerpany piedev§im ze statistickych soubort centralni banky Peru (BCRP) a
nejrizngjSich ekonomickych instituci, peruanskych i mezinarodnich, jako je napf. Svétova
banka. K pochopeni riznych pojmi pouzivané v analyze ekonomiky Peru je uvedeno
nékolik teoretickych zakladii v souvislosti s mezinarodnim obchodem. Podklady byly

cerpany vétSinou z knih a internetovych zdrojii zobrazenych v seznamu pouzitych zdroji.
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3 Teoreticka vychodiska
3.1 Zahrani¢ni a mezinarodni obchod

Obvykle jsou vyrazy " zahrani¢ni obchod" a "mezinarodni obchod" zaménitelné a jsou
Casto pouzivany jako synonyma. Oba terminy odkazuji na stejnou transakci, ale lisi se v
perspektivé, kterou se pozoruje tato ¢innost. Mezinarodni obchod se zmifuje o ¢innosti,
kterd probihd mezi rtiznymi obchodnimi subjekty z ruznych zemi. Timto pojmem
pozorujeme ekonomické transakce z neutrdlniho a globalniho hlediska. Na druhé strané,
pojem “zahrani¢ni obchod” poskytuje konotaci divaka, ktery se zaméfuje na jednou uréitou
zemi a jeji Ucast v mezinarodnim obchod€. Oznacuje jeji hospodaiské vztahy s vnéj§imi

ucastniky.

Z tohoto divodu bude pojem “mezinarodni obchod” cast&ji pouzity pii zpracovani
teoretické ¢asti. A o “zahrani¢nim obchodu® se bude ¢astéji hovofit pii realizaci praktické

¢asti zaméfené na danou zemi.

Pokud budeme doslova interpretovat pojem "mezinarodni obchod", mohli bychom chybné
piedpokladat, Ze se jedna o obchod mezi dvéma nebo vice narody. Tento typ obchodovani
probiha spiSe mezi riznymi subjekty, které patii do jinych statd (nikoliv narodi).* Slovo
,harod“ odkazuje na skupinu lidi, ktefi sdileji spole¢ny ptivod a kulturni identitu. Na druhé
stran¢ stdtem rozumime souhrn lidi nebo narodu, ktery je regulovan souborem pravidel a
instituci v rdmci daného Uzemi. Stat miZe obsahovat jeden nebo vice narodua ve svém
uzemi. Stat by mohl byt povazovan za politicky organizovany narod. Jinak feceno: ,, Narod

. . ’ ’ ’ . , ., 2
Jje organizact kulturni, stat organizaci politickou *.

3.1.1 Mezinarodni obchod

Mezinarodnim obchodem se rozumi vyména Kapitalu, zbozi a sluzeb mezi riznymi
ekonomickymi subjekty pies hranice nebo uzemi. Zahrnuje rizné mény z odlisnych zemi a

je regulovan zakony, pravidly a regulacemi zapojenych statii nebo obchodnich blokii.

1 STASTNY, D, Mezinarodni obchod: teorie a politika, s. 11
2 CAPEK, K, a MASARYK, T. G., Hovory s T. G. Masarykem, s. 268
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,»Mezindrodni obchod se zbozZim a sluzbami predstavuje historicky nejvyznamnéjsi sloZku
mezinarodnich ekonomickych vztahii. Objem mezindrodniho obchodu roste dlouhodobé

rychleji nez hruby domaci produkt svétové ekonomiky jako celku. Jeho vyznam tedy dale

nartistda ‘>

Je tfeba poznamenat, ze kdyz se mluvi o dovoznich a vyvoznich ¢innostech mezi dvéma
danymi zemémi, hovotime ve skutecnosti o skupinach jednotlivych subjektt, firem a lidi v
téchto zemich, které mezi sebou obchoduji a zaroven jsou rozhodujicimi prvky pro

stanoveni spotfeby, vyroby, dovozl a vyvozli v daném obchod¢ pies hranice.
Bézny obchod, rozuméj kazda sménna aktivita, probiha za ucasti nasledujicich stran:

- Spotiebitell, ktefi usiluji 0 maximalizaci svého prospéchu a tvoti poptavku v trhu

- Vyrobcet, ktefi se snazi maximalizovat své zisky a tvofi nabidku v trhu

Na rozdil od bézné obchodni ¢innosti uvniti daného statu, v mezinarodnim obchodé se
vyskytuji razné slozité makrockonomické Einitele, které ovliviiuji pasobeni téchto dvou
stran, jako jsou statni politiky (naptiklad ve formé cel, dani, vyse kurzu a regulaci) anebo
makroekonomické faktory jako domaci produkt, vybaveni pracovni silou a kapitalem a

exportni vykonnost zapojenych zemi.
3.1.2 Pric¢iny mezinarodniho obchodu

Vsechny zemé potiebuji zbozi a sluzby k uspokojeni potieb svych lidi. Vyroba zbozi a
sluzeb vyZzaduje zdroje. Kazd4d zem¢é ma pouze omezené zdroje. Obecné zddna zemé neni
sobéstatna. Musi koupit od jinych zemi to, co nemlize vyrabét nebo vyrabi méné efektivné
nez ty jiné. Stejné€ tak prodava jinym zemim vyrobky, které ma v pifebytkovém mnozZstvi
nebo jsou vyrobné méné naro¢né nez u ostatnich. Divody, pro¢ si zadna zemé nemuiize
vyrabét vSechno zbozi a sluzby k uspokojeni svych potieb, spocivaji hlavné v zakladnich

ptiCinach, jako:

* NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., JIRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 14

15



1- Nerovnomérna alokace vyrobnich zdroji- nejednd se jenom o vybavenost dané zemé
vyrobnimi zdroji (pracovni silou, kapitalem) ale také jde o odli$nosti vyrobnich ptirodnich
podminek, jako jsou klima a geografick& poloha. Tyto podminky maji velky vliv na vyskyt
danych surovin v ur¢itém uzemi nebo na Usnadnéni jejich vyrobnich zpracovani a tedy na

kvalité daného kone¢ného vyrobku.

2- Spotiebitelské potieby a vkus- ne vsichni obyvatelé v dané¢ zemi maji stejné potieby
nebo preference a obvykle spottebuji produkty, kterych neni dostatek od tuzemskych

vyrobcil, nebo se vyrabéji levnéji v zahranici.
3.1.3 OtazKky o meziniarodnim obchodé
Teorie mezinarodni ekonomiky se snazi odpovédét na nasledujici skupiny otazek:

A) ty, které se tykaji vzniku a pri¢in mezinarodniho obchodu, pomoci zkoumani jeho
struktury, sméru a rozsahu: Pro¢ dana zemé obchoduje s jinou? Jaké druhy vyrobku

obchoduje? Jaké importuje a exportuje? S jakymi zemémi uskutec¢fiuje tyto vymény?

B) otazek, tykajicich se vyvoje mezinarodnich cen: V jaké cené¢ se uskutecnuji tyto

transakce? Jak se urcuji tyto ceny?

C) otazek o diisledcich zahrani¢niho obchodu na narodni ekonomice. Jaké nasledky ma
mezinarodni obchod na ekonomickou strukturu zemi a na ekonomicky rast? Jak ovliviiuje

blahobyt ob¢anti?

D) ty, které se zamétuji na vyznam hospodarskych politik v mezinarodnim obchodé. Musi
se usilovat o liberalizaci mezinarodniho obchodu? Jaké efekty ma protekcionismus? Co

vychazi z ekonomickeé integrace?
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3.2 Zakladni teorie mezinarodniho obchodu

V prubéhu historie existuje o mezindrodnim obchodu mnoho protichiidnych ndzort. Rizni
ekonomicti teoretici se snazili vysvétlit faktory konkurenceschopnosti zemi a jejich
podnikt. Diikaz toho jsou ruzné zakladni teorie, které dale rozvadim. U zakladnich teorii
se jesté nehovofi pojmem ,konkurenceschopnost® ale misto toho se pouziva slovo

,vyhoda®, kterou maji rizné zemé mezi sebou se souvislosti tvorby daného vyrobku.
3.2.1 Merkantilisté

Zhruba od konce 16. stoleti do druhé poloviny 18. stoleti se v zapadni Evropé objevily
prvni piispévky o mezinarodnim obchodé diky merkantilistickym mysSlenkam, které
dosahly svého vrcholu v 17. stoleti. Vznik merkantilismu nastal v dobé vyprav a kolonialni
expanzi evropskych mocnosti. Jejich hlavni cil bylo nalézt néjakou obchodni politiku

schopnou umoznit, aby byl jejich narody bohatsi a mocnéjsi. Jejich myslenky vyjadiily
zajmy a ambice obchodniki, ktefi byli soucasti nové rostouci spolecenské tridy: burzoazie.
Podle merkantilisti se bohatstvi narodd odrazelo na zasob¢é shromazdénych drahych kovi,

predevsim zlata.*

Merkantilisté neméli zajem o systematické a védecké Uvahy a piistupy 0 ekonomické
praktikovali doktrinu aktivni obchodni bilance, ktera argumentovala, Ze jedna zem¢ bude
mit prospéch ze zahrani¢niho obchodu, kdyZz pocet svych vyvozi byl vétsi nez pocet
dovozu: obchod je vyhodny pouze pro zemé, ktera exportuje. Za timto ucelem navrhovali
statni intervencionismus, kterym by se mélo ztizit pfijeti dovozli pomoci
protekcionistickych politik a podporovat vyvoz narodnich vyrobkli a tim zpisobem

zachovat narodni prebytek.’

* HOLMAN, R. Déjiny ekonomického myslent, s. 14

® Tamtéz, s. 16
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3.2.1.1 Kritika merkantilismu

Merkantilistické mysSlenky se staly terCem Kritiky pro soudobé a pozdéjsi myslenkové
Skoly, ke kterym patfili napfiklad David Hume nebo zakladatel klasické politické
ekonomie Adam Smith. Podle kritikt, penize ve formé rezerv nejsou bohatstvi a
merkantilisté se myli pfedev§im tim, ze za bohatstvi povazovali shromazdéni drahych
kovi. Vedle toho kritizovali merkantilistické hledisko, které tvrdil, Zze obchod vede
k pierozdélovani bohatstvi od jednoho naroda k druhému a nikoliv k jeho tvorbé (obchod

byl podle merkantilistii hra s nulovym souétem). °®
3.2.2 Kilasickéa politicka ekonomie a mezinarodni obchod

3.2.2.1 Princip absolutni vyhody

Premisa nazyvana jako “Teorie absolutni vyhody™ tika: ,zemé by se méla specializovat na
vyrobu téch vyrobku, které je schopna vyrabét levnéji (za pouziti mensiho mnozstvi prace)
nez ostatni zeme. Tyto vyrobky bude vyvazet do zemi, kde je jejich vyroba drazsi, a naopak

z nich dovazet vyrobky, které jsou tyto zemé schopny vyrobit nejlevnéji. '

Anglicky ekonom Thomas Mun (1571-1641), ktery byl jednim z nejvyznamnéjsich
merkantilistti, potvrdil, ze obchodni pfebytek daného statu znamena deficit druhého (hra s
nulovym souétem). Adam Smith (1723-1790) formuloval princip absolutnich vyhod a
uvadél nazor, Ze mezinarodni délba prace je dulezita k tvorbé bohatstvi a zisk daného statu
miuze znamenat ziSK druhého statu. A proto se mezinarodni obchod mize stat hrou

S nenulovym souctem.

Oproti merkantilistickému tvrzeni se Smith domnival, Ze hromadéni neni bohatstvi. Smith
podporoval filozofii liberalismu a mySlenky laissez faire, laissez passer (volné ruky trhu),
které predpokladaji, ze obchodni ¢innosti musi prob&hnout voln€ bez zasahti regulaci statu.
Podle nich, by se m¢l stt maximalné omezit na rozhod¢i a tviirce pravidel a zkontrolovat,

aby je subjekty dodrzovali.

® NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 15
" Tamtéz, s. 17
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Tento model je zalozen na nasledujicich ptedpokladech:

-Hodnota daného zbozi zalezi na vlozené praci k jeho vyrob¢

- Vyrobni hodnota daného zbozi je mensi v absolutnich ¢islech s ohledem na hodnoty
V jinych zemich. Takova vyhoda mtize vychdzet z pfirodnich piiznivych podminek
(zemedé@lské pady, doly), nizké vyrobni hodnoty (mzdy) nebo technologické superiority.
Mezi né patii uvazovani pouze jednoho vyrobniho faktoru, tzv. pracovni teorie hodnoty,

existence dokonalé konkurence a neexistence dopravnich nakladi.®

3.2.2.2 Princip komparativni vyhody

Anglicky politicky ekonom David Ricardo (1772-1823) dokazal rozsitit Smithovou
premisu ,,Teorie absolutni vyhody* k takzvané “Teorii komparativnich vyhod”. Touto teorii
ukazal, Ze mezinarodni obchod je uskutecnitelny i kdyz dand zemé& nema zaddnou absolutni

vyhodu.

» MnozZstvi zdrojii, potrebné k vyrobé vsech komodit miuzZe byt vyssi v jedné ze zemi

ucasmicich se obchodu, a obchod miize stale byt vihodny pro obé strany. “°

3.2.2.3 Teorie komparativnich vyhod

V knize Zdsady politické ekonomie a zdanéni zroku 1817, David Ricardo zvazuje
vyuzivani komparativnich vyhod jedné zemé¢ s ohledem na jiné zem¢ svéta, aby dana zeme
mohla vstoupit do mezinarodniho obchodu, i kdyZ nema zadnou absolutni vyhodu v
porovnani s dalSimi zemémi. Davidova véta spociva v principu ndkladii obétované
prilezitosti. Zemé by se méla vzdat vyroby komodity, ktera ji zpisobuje vétsi obét, ve
prospéchu komodity, jejiz produkce je efektivnéjsi. Ve vyvoji svého nazoru o
komparativnich vyhodach v dotyéné knize Ricardo uvedl jako ptiklad situaci trhu obilovin
ve své rodné zemi a navrhl masivni dovoz od jinych zemi, kde renta pidy neni tak vysoka

jako v Anglii.

8 HOLMAN, R. Déjiny ekonomického myslent, s. 51
® CABALLERO, J. M., QUIETI, M. G., MAETZ, M. International Trade: Some Basic Theories and
Concepts. Dostupné z: http://www.fao.org/docrep/003/x7352e/x7352e02.htm
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Ricardo predstavil vyhody specializace pro zemé¢, které se ucastni mezinarodniho obchodu.
Ugastnici si miizou navzajem vyméiovat vyhody ziskané zvy$enim mnozstvi zboZi a tim i
soucet pozitkli. Timto zplisobem, za stejné mnozstvi prace, zem¢ dostane vyssi objem
zbozi diky obchodu. A proto specializace znamena posileni vyrobni kapacity a spotieby

viech narodii. Z tohoto diivodu, specializace piedstavuje faktor rozvoje. °

"V systému naprosto volného obchodu kazdd zemé prirozené vénuje sviij kapital a praci na
takové zaméstnani, jaké jSou nejvice prospésné pro kazdou. Tato snaha o individudlni
vyhodu je obdivuhodné spojena s univerzalnim blahobytem vsech. Stimulaci priumyslu,
odménou vynalézavosti, a nejucinnéjsim pouzitim poskytovanych zvldastnich moci prirodou,
rozdéluje prdci co nejucinnéji a nejhospodarnéji: zatimco zvySenim celkové hmoty
produkce, rozptyluje obecny prospéch, a spojuje jednim spolecnym poutem zdajmu a Styku
univerzalni spolecnost narodii po celém civilizovaném svéteé. Je to princip, ktery urcuje, Ze
vino musi byt vyrdbéno ve Francii a Portugalsku, Ze kukurice se musi péstovat v Americe a

Polsku, a Ze zboZi tézkého priimyslu a dalsi musi byt vyrobeny v Anglii.™*

3.2.2.3.1 Narodni specializace

Ricardo se rovnéz snazil vysvétlit pro¢ je specializace nezbytna v piipadé, ze vyroba vSech
polozek vyzaduje méné pracovniho Casu v jedné ze dvou zemi ucastnicich se vymény.
Z toho vypliva princip komparativnich vyhod. Podle své specializace bude kazda zemé

vyvazet vyrobek, ve kterém ma komparativni vyhodu v porovnani s jinou zemi.

Podle Adama Smitha byl obchod mozny pouze v piipad€, Zze zemé€ ma absolutni vyhodu
nad jinou zemi ve vyrobé urcitého zbozi. Pozdé&ji se ukazalo, ze ,, komparativni vyhoda je

klicem k obchodu, nikoli absolutni vyhoda. «l2

"Anglie se miize ocitnout v situaci, kdy vyroba sukna muize vyzadovat prdci 100 lidi rocné.

Pokud se pokusi vyrabét vino, pravdepodobne by potiebovala prdace 120 muzii za stejnou

Y HOLMAN, R. Dgjiny ekonomického mysleni, str. 90

1 RICARDO, D., KOLTHAMMER, F. The principles of political economy and taxation, s. 81

12 CABALLERO, J. M., QUIETI, M. G., MAETZ, M. International Trade: Some Basic Theories and
Concepts. Dostupné z: http://www.fao.org/docrep/003/x7352¢e/x7352e02.htm
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dobu. A proto Anglie by mela dat prednost koupit vino, pri importu, za vyménou sukna,
13

které vyrabi.
,, Portugalsko pravdépodobné miize vyrabét své vino pomoci praci 80 muzii roc¢né, zatimco
pro vyrobu sukna vyZaduje 90 muzii pro stejnou dobu. Je proto vyhodné pro Portugalsko
exportovat vino vymeénou za sukno. Tato vyména miize probihat, i kdyz dovazené zbozi se
muze vyrabét v Portugalsku mensim mnozZstvim prdce, nez v Anglii. | kdyby Portugalsko
mohlo vyrabet sukna praci 90 muzii, importovalo by je od zemé, kde se vyzaduje prace 100
pracovnikii, protozZe by bylo vyhodnéjsi pro néj vyuzivat sviij kapital ve vyrobé vina, a timto
zpusobem by ziskalo vyssi mnozstvi sukna od Anglie, nez mnozZstvi, které by mohlo vyrabét

Ve . . e v . Vs ’ v o7 14
pri investici castky kapitalu, kterou pouziva ve vyrobé vina."

3.2.2.3.2 Mezinarodni hodnota zbozi

V zasad¢ plati, Ze mezinarodni hodnota zboZzi neni zcela neurcita. Teoreticky budou dvé
omezeni: prvni je vnitfni vztah cen v zemi A a druhd vnitini vztahy cen v zemi B.
V piipadé, ktery piedstavuje Ricardo, se bude mezinarodni hodnota nachazet mezi poméry
90/80 (Portugalsko) a 100/120 (Anglie), coz znamend, ze bude v pomérech 11.25/10 a

8.33/10, vzhledem k tomu, Ze vnitini vztahy cen v kazdé zemi jsou vzajemné nezavislé.

V tomto smyslu, Portugalsko bude exportovat vino, které stoji 10 hodin prace, pokud muze
ziskat sukna, ktera stoji 11.25 hodin, vyménou za mensi pocet hodin prace. Na druhou
stranu Anglie bude importovat vino, které ji stoji 10 hodin prace, pokud mize exportovat
sukna, ktera ji stoji 8.33 hodin prace, coz pro ni znamena prospéch ohledné¢ rozdilu

pracovni doby (alespont 1.67 hodin).

Mezinarodni hodnota se tedy nachazi mezi vnitinimi vztahy cen téchto dvou zemi. Pfesna
hodnota, na které¢ bude provedena vyména, byla definovdna pouze pozdéji nastupci
Ricarda. Zaprvé John Stuart Mill piedstavil roli recipro¢ni poptavky dvou zemi pii
uréovani mezindrodni hodnoty zbozi. V kazdém piipadé dulezité je, ze Ricardo vyvinul

princip komparativni vyhody, s ohledem na potieby britské ekonomiky svého casu.

¥ RICARDO, D., KOLTHAMMER, F. The principles of political economy and taxation, s. 81

1% Tamtéz
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Zékladni myslenkou je, Ze zemé, kterd ma komparativni vyhodu v dané vyrobég, by se na ni

meéla specializovat.
3.2.3 Neoklasickd ekonomie a mezinarodni obchod

3.2.3.1 Heckscheruv a Ohliniiv model

Pokud je prace jedinym faktorem vyroby, jak pfedpokladdal Ricardiiv model, komparativni
vyhoda by mohla vzniknout pouze z mezinarodnich rozdili v produktivité prace. "Teorém
vybavenosti a faktorovych proporci” piedpoklada, Zze u vSech zemi jsou vyrobni
technologie pevné dané, ale zaroven se zemé lisi ve svych vybavenostech vyrobnimi
faktory ¢i vstupy, které jsou nutné pro vyrobu. Zahrnuji se sem faktory jako ptida, pracovni

sily, piirodni zdroje a kapital. *°

Model vychazi z toho, Ze rozdily ve vyrobnich faktorech jsou jedinym zdrojem
mezinarodniho obchodu. Teorém vysvétluje, ze zemé relativné 1épe vybavena faktorem
prace bude vyvazet komoditu relativné naroCnou na praci a zaroven bude dovazet
komoditu relativné naro¢nou na kapital. Ztoho vyplyva, Ze dana zemé ziskava
komparativni vyhodu v sektorech, kde vyuziva intensivnéji ty vyrobni faktory, ze kterych
je velké mnozZstvi zbozi a tedy exportuje to vychozi zbozi a importuje jiné, v jejichz vyrobé

méa komparativni nevyhodu.

V zemi, ktera je relativné hojnéji vybavena kapitalem, bude kapital relativné levnéjsi. Tato
zem¢é by se tedy méla zaméiit na kapitdlové naro¢né vyrobky. Zemé, ktera je naopak

. v 17 ’ s ’ v s v ’ o 16
relativné 1épe vybavena praci, se zaméfi na vyrobu pracovné ndro¢nych vyrobki.

Model Heckscher-Ohlintiv ptedpovida, ze pokud dana zem¢ ma relativni hojnost n¢jakého
faktoru (prace nebo kapitalu), tak bude mit komparativni a konkurenéni vyhodu ve zboZi,
které vyzaduji vétsi mnozstvi tohoto faktoru jinde. To znamend, Ze zem¢ Se snazi vyvazet

zboZi, které je pro ostatni zemé naro¢né na faktory, kterymi ona je hojn€ vybavena.

% JENICEK, V., KREPL, V. Foreign trade and development economics, s. 14
1 NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 24
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Teorie Heckscher-Ohlintv vychazi z nasledujicich predpokladi: **

a) K dispozici jsou dvé zemé (A a B), dv€ komodity (“X” a “Y”) a dva vyrobni faktory
(préce a kapital).

b) Ob¢ zemé vlastni stejnou technologii ve vyrob¢.

¢) komodita "X" je pracovné naro¢na a komodita "Y" je kapitalové naro¢nd v obou zemich.
d) Ob¢ komodity jsou vyrabény ve stejném rozsahu v obou zemich.

e) v obou zemich jsou nelplné specializace vyroby

f) preference jsou stejné v obou zemich.

g) Existuje dokonala konkurence na trzich komodit a faktori v obou zemich.

h) Existuje dokonald mobilita faktort uvnitt kazdého narodu, ale neexistuje mezinarodni
mobilita faktort.

1) Nejsou zadné dopravni néklady, cla nebo jiné ptekdzky pro volny tok obchodu.

j) Vesker¢ zdroje jsou plné€ vyuzity v obou narodech.

k) Mezinarodni obchod mezi obéma zemémi je vyrovnany.
Heckscher-Ohlinav (HO) teorie se obvykle ptedstavuje v podobé dvou teorémui:
* Teorém HO (uvadi a ptfedpovida model obchodu).

» Teorém o vyrovnavani cen vyrobnich faktort, ktery se zabyva dopady mezinarodniho

obchodu na ceny ¢initeld.

3.2.3.1.1 Teorém o vyrovnavani cen vyrobnich faktora

Také znamy jako Heckscher-Ohlin-Samuelsoniv (HOS) diky Paulu Samuelsonovi
(Nobelova cena za ekonomii z roku 1976). Pokud se pii pifechodu k volnému obchodu
ustavi jednotné ceny zboZi, vyrovnaji se i ceny vyrobnich faktort. Tato teorie vysvétluje
mezinarodni obchod riizné vybaveny vyrobnimi faktory. Absolutni vyrovnani cen faktord
znamena, ze volny tok mezinarodniho obchodu vyrovnava redlné mzdy ve stejném druhu

prace a zaroven vyrovnava realnou Urokovou miru na stejny druh kapitalu v obou zemich.

" SALVATORE, D. Schaum's outline of theory and problems of international economics, s. 63
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Ve skuteénosti, vyrovnavani cen faktort se té€zko ukazuje kvili obrovskym rozdilim ve

zdrojich, obchodnich bariérach a svétovych technologiich.

Prvni empiricky pokus modelu H-O byl proveden americkym ekonomem Wassilym
Leontiefem (Nobelova cena za ekonomii 1973) pomoci udaja z analyzy matice input-
output (data o zahrani¢nim obchodu) Spojenych Statt z roku 1947. Leontief objevil, ze
dovozni komodity Spojenych stati byly asi o 30% vice kapitdlové naro¢né nez jejich
vyvozy.'® Vzhledem k tomu, Ze Spojené staty je zemé s nejvétsim mnoZstvim kapitalu,
vysledek byl proti tomu, co model H-O ptedpovidal. Tento protiklad byl nazyvan jako

Leontieftiv paradox

3.2.3.2 Leontief a jeho paradox

v v

Leontief ovéfil hypotézu, jestli vyvozy Spojenych Stati jsou kapitdlové naroc¢néjsi v
souvislosti s jejich dovozy. Nicmén¢ z toho odvodil paradoxni mys$lenku, Ze ve skute¢nosti
Spojené staty vyvazeji zbozi naroné na praci a dovazeji kapitalové narocné zbozi.

Vysvétleni Leontiefova paradoxu jsou:*

a. Navrat intenzity faktori ve Spojenych statech déla z této zemé vyjimku v
porovnani s celym svétem a timto zptsobem zrusi platnost H-O teorém.

b. Vznika deformace struktury vyvozu a dovozu kvili riznym piekazkam
mezinarodniho obchodu, které brani jeho efektivnimu fungovani

c. Ptirodni zdroje jsou relativné vzacné ve Spojenych statech, a proto Spojené Staty
dovazeji vyrobky od vysoce kapitalové narocnych piirodnich zdroju.

d. Uvazoval ve svém méfeni jen fyzicky kapital (strojni zafizeni, stavebnictvi) a

zcela ignoroval lidsky kapital (prace, uroveni vzdélani).

8 DWIVEDI, D. N, Microeconomics: theory and applications, s. 609
¥ NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 28
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3.3 Nové alternativni teorie mezinarodniho obchodu

Zé&kladni argumentaci diive uvedenych teorii byla existence dokonalé konkurence, ktera
umoznuje zlepSeni blahobytu v danych zemich diky volnému obchodu. Od poloviny
dvacatého stoleti ekonomicka realita zaCala ukazat rozpory ohledné piedpovédi
neoklasické teorie. V pozdnich sedmdesatych a zafatkem osmdesatych let, nékteti
ekonomové jako James Brander, Barbara Spencer, Paul Krugman, Elhanan Helpman,
Avinash Dixit, Gene Grossman a Jonathan Eaton navrhovali nové teoretické pojmy
zaloZzeny na piipadé selhani trhu. Tyto pojmy debatovali proti Kklasické teorii
mezindrodniho obchodu, a tim potvrdili, Ze mezinarodni vymény jsou vyhradné zalozeny
na teorii komparativni vyhody a Ze podpora volného obchodu a zédkaz zasaht statu v této

ekonomické oblasti nemusi byt optimalni postup.”

Zména analytického zakladu pojeti obchodni politiky je reagovani na skute¢nou zménu v
obchodnim prostfedi a na védecké pokroky v oblasti ekonomiky. Tyto nové teorie
pouzivaji nastroje ekonomické teorie a matematickou formalizaci a jsou kompatibilnéjsi
s aktualni skute¢nosti mezinarodniho obchodu, protoze zohlediuji nové faktory jako
naptiklad technologii a lidsky kapital. Zminéné nové teorie mezinarodnich ekonomiky se
snazi odpovédét na dvé otazky, prvni je védeét duvod, pro¢ se obchoduje a druha je, jaka by

méla byt politika podle téchto novych vysvétleni.
3.3.1 Teorie technologické mezery

Teorie byla formulovana britskym ekonomem Michaelem Vivianem Posnerem v roce 1961
a je zalozena na posloupnosti technologické inovace a imitace. Velka ¢astka vyvozu ve
vyspélych zemich je zalozena na rozvoji novych vyrobkia a vyrobnich procest. Ty faktory
poskytuji dané zemi doc¢asny monopol, ktery bude trvat, dokud neza¢ne jina zemé imitovat
jeji technologii a neza¢ne prodavat vyrobky za niz$i cenu, nez v zemi, ve které se uvedla

poprvé ta nova technologie.?! Diky ziskéim z exportu je tento naskok udrzovan danymi

2 BHAGWATI, J. Free trade today. s. 19
21 JENICEK, Vladimir a Vladimir KREPL. Foreign trade and development economics, s. 15
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zemémi, protoze zisky reinvestuji zpét do vyvoje. Mezitim by mohl technologicky

prikopnik uvést do obchodu jests novajsi vyrobky a vyrobni procesy.?
3.3.2 Teorie zivotniho cyklu vyrobku

Teorie zivotniho cyklu vyrobku (Raymond Vernon, 1966) je zalozena na teorii

technologické mezery a je aplikovana na mezinarodn& obchodni vztahy. M4 tii etapy. 2

A. Uvodni faze nového produktu: produkt vyzaduje kvalifikovanou pracovni silu
K rozvoji a zlepSeni vyrobku. Prvotni vyrobce ma absolutni monopol, nikdo jiny neni
schopen dané zboZi vyrabét.

B. Druhd faze — Dospivani vyrobku: Vyrobci z technologicky vyspélych zemi
zacinaji prvotnimu vyrobci konkurovat.

C. Tieti faze — Standardizace vyrobku: Vyrobni technologie je stabilizovana a
vyroba neni jiz tak finan¢né naro¢na. Tvorba zbozi se piesouva do mist s nejlevnéjsi

vyrobou a prvotni vyrobce se stdva dovozcem, protoze je to levnéjsi.

Nasledn¢ ztoho vypliva ze, kdyz se vyrobek standardizuje a dospiva, tak se mize
komparativni vyhoda ménit z kvalifikované pracovni sily v dané prvotni zemi na

nekvalifikovanou pracovni silu v druhé zemi.
3.3.3 Vybrané teorie tykajici se rozvojovych zemi
3.3.3.1 Teorie zbidac¢ujiciho rustu

Indicky ekonom Jagdish Bhagwati ukazal, Ze: ,,firmy z rozvojovych zemi reaguji na zménu
svetové ceny jejich produkce opacné, nez by odpovidalo racionalnimu chovani
V neoklasickém pojeti“** P¥i snizeni svétové ceny dochézi k snizeni piijmi vyvozci. Jako
reakce se zem¢ snazi tu ztratu kompenzovat zvySovanim objemu vyroby a vyvozu. Tento

rast v produkci nasledné zpuisobuje dalsi pokles svétové ceny a prispiva Kk vyraznému

22 GANDOLFO, G., International trade theory and policy, s. 235
B §TERBOVA, Ludmila. Mezinarodni obchod ve svétoveé krizi 21. stoleti, s. 57
2 NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 29
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zhor$eni jejich sménnych vztahd. Jinak fe¢eno, model odkazuje na paradoxni vztah mezi

rustem vyrobni produkce a poklesem blahobytu dané zem¢.

3.3.3.2 Teorie periferni ekonomiky

Navrhovatel této teorie byl argentinsky ekonom Raul Prebisch. Snazil se vysvétlit typicky
problém rozvojovych zemi (oznadil je jako periferie), kterym se zhorSuji sménné relace,
protoze ceny surovin a zakladnich potravin s nizkou pfidanou hodnotou rostou pomaleji
(ptipadné klesaji) nez ceny prumyslovych vyrobki s vysokou pfidanou hodnotou. Vyvozy
rozvojovych zemi jsou vétSinou zalozeny na surovinach a zakladnich potravinach a k jejich
dovoziim patii predev§im primyslové vyrobky od vyspélych zemi (oznaceny Prebischem
jako centra). Podstata této teorie vychazi z nazoru, ze dichodova pruznost poptavky po
vyrobcich s vysokou pfidanou hodnotou je vy$$i nez dichodova pruznost poptavky po

vyrobcich s nizkou pfidanou hodnotou.?®

3.3.3.3 Teorie zavislosti

Podle tohoto myslenkového sméru problém latinskoamerickych ekonomik nespocival
V tom, Ze jsou na predchozi Grovni pod pokrocilejsimi ekonomikami vyspélych zemi, ale
spise na druhu dohody mezi obéma druhy ekonomik. Je to jakysi nepomérny vztah,
protoze stupné¢ moci a zavislosti nebyly rovnomérné rozdéleny na kazdou stranu. Zemé
Latinské Ameriky mély byt "slabé" strany ve vztahu, zatimco Evropané nebo Ameri¢ané
by méli byt "silné" strany. Latinskoamerické ekonomiky byly dominovany vyspélejSimi
ekonomikami, které stanovovaly podminky dohod.?® Tato zavislost miZe byt definovana
jako souhrn nasledkii zptisobenych nerovnym vztahem mezi obéma zemémi podle svych
ekonomickych rozvoji. Ekonomika dané rozvojové zemé je modelovana podle pozadavk
vyspélé zemé, a nikoliv podle vhodnosti svého vlastniho rozvoje. Nejrozvinutéjsi a silnéjsi
zemé ovliviiuje vEét§im vlivem slabsi, nez v opacném sméru. Tento vliv zastavi rust slabsi
zem¢ a zbavi ji moZnosti stat se silnéjSim nebo "normalnim". Bohatstvi Skoly teorie

zavislosti mélo ptivod ve svém historickém piistupu k fenoménu.

% NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 30
% CARDOSO, F. H., FALETTO, E., Dependencia y desarrollo en América Latina: ensayo de interpretacion

sociologica, s. 15
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3.4 Zakladni pristupy a obchodni politiky k zahrani¢énimu obchodu

Obchodni politika je fada opatieni a nastroji, podle kterych vldda dané zemé ptistupuje
K svému zahrani¢nimu obchodu, aby uréila zpusob, kterym se budou fidit zahrani¢ni
subjekty. Miuzeme tady rozdélit role statu na dva zakladni pfistupy, jako jsou pasivni

(liberalisticky) a aktivni (protekcionisticky).
3.4.1 Liberalismus

., Liberalismem v mezindarodnich ekonomickych ¢i obchodnich vztazich rozumime
odstranovani prekazek obchodu, tj. klasickych obchodnich bariér tarifniho i netarifniho
charakteru, otevieni vsech sektoru vnitiniho trhu zahranicni konkurenci a uplné

odstranéni primych i neprimych podpor statu ve vSech oblastech ekonomiky «2i

Liberalismus je ekonomicka myslenka, ktera zdiraziiuje individualni svobodu obchodnich
subjektil a obhajuje nazor, ze pouze trzni sily mizou sestavit ceny a mzdy. Zvazuje, ze
statni ucast na ekonomickych mezinarodnich ¢innostech musi byt co nejmensi nebo
piipadné neexistujici. Znamy pojem ,,laissez-faire, laissez-passer< (francouzsky: nechte
vécem volny prabeh), ktery byl vysvétlen slavnym ekonomem Adamem Smithem, ilustruje
liberalisticky ekonomicky systém, ve kterém se transakce mezi obchodnimi subjekty

uskutecnuji bez subvenci, dovoznich cel a jakychkoliv vladnich regulaci.

Vstup nové zahrani¢ni konkurence a jeji ucast (bez zdsahu statu) na domaci ekonomice
zpusobuje zmény na vyrobkové struktuie a na domacim trhu, ve formé sniZeni
spottebitelskych cen, coz je pifiznivé na rust domaci poptavky. Tim padem by se zemé
mohla specializovat na nejefektivnéj§i obory, na kterych ma komparativni vyhodu ve
srovnani s novou konkurenci. Timto zptisobem by se mohla eliminovat inflace a nastat
stabilita cen. Nicméné, mezi nejznaméj$imi negativnimi dopady na domaci ekonomice
zpusobenymi vstupem nové konkurence a nasledné poklesem domaci nabidky nachazime

rast nezaméstnanosti a pokles mezd.

2T KALINSKA, E. Mezinarodni obchod v 21. stoleti, s. 46
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3.4.2 Protekcionismus

,, Protekcionismus v mezinarodné-obchodnich vztazich znaci smér chranici domaci

. v Vewv s . . {(28
ekonomiku pred vnéjsimi viivy

Protekcionismus referuje o obchodnim domacim ptistupu kK zahrani¢énimu obchodu, ktery
ma za cilem podporovat nebo chrénit vyrobu doméciho pivodu pomoci fady obchodnich
politik. Casto zakladané specialni statni instituce provadgji podporu vyvozim pomoci
specifickych dotaci, zvyhodnénych véra a pojisténi. Nastroje slouzici k ochrané doméacich
vyrobct jsou nejéastéji cla a kvoty, v mensi mite certifikaty jakosti, technické a zdravotni

normy apod.?
3.4.3 Autonomni nastroje zahrani¢niho obchodu

Pomoci autonomnich jednostrannych nastroji se stat snazi o: omezit importy
z konkurenceschopnéjSich zahrani¢nich komodit a tedy ochranit domaci produkci (pomoci
celni bariéry) anebo podporovat exporty domacich produktd na mezinarodnich trzich

(pomoci subvenci). *

3.4.3.1 Tarifni nastroje

3.4.3.1.1 Clo (neboli celni poplatek)

Jedna se o davku, kterou vybira stat pii transakci pres celni hranici. Klasifikuje se: **

-Podle obchodnich politik jako autonomni (nezavisle stanoveno statem) nebo

smluvni (stanoveno mezinarodnimi smlouvami)

-Podle sméru a pohybu zbozi na vyvozni, dovozni a tranzitni. U vyvozniho se plati
za exportované zbozi (u mimotadnych piipadu, tyka se naptiklad ropy). U dovozniho se

plati za importované zbozi. Tranzitni se plati za zbozi do¢asné prochazejici uzemim.

8 KALINSKA, E. Mezinarodni obchod v 21. stoleti, s. 53

2 NEUMANN, P., TAMBERSKY, P., IRANKOVA, M., Mezinarodni ekonomie, s. 38
% JENICEK, V. KREPL, V. Foreign trade and development economics, s. 53

1 KALINSKA, E. Mezinarodni obchod v 21. stoleti., str. 97
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-Podle vypocétu na specifické (pevna castka za jednotku nebo mnozstvi zbozi),
valorické (,,ad valorem®, jedn& se o procento z hodnoty zbozi) a smisené (kombinaci téchto

dvou predchozich druhii cla)®®

-Podle funkce. Pro vybér cla existuje celni sprava a pro jeho tpravu celni zakon.
Kdyz stdt ziskava pii vybéru piijmy, clo vykonava fiskalni funkci. Odvetna cla jsou
uvalena na zbozi z jiného statu, ktery uvalil clo na vyrobky daného statu. Vyrovnavaci cla
slouzi k vypoctu snizené ceny dovazeného zbozi. Vyjednavaci cla se pouzivaji pii

obchodné politickych jednanich.

Na druhé strané clo slouzi predevsim ke tvorbé ochrany domacich vyrobct, protoze
pomoci bariér chrani vnitini trh a vyrobu pied konkurenci a zbozim ze zahranici.

Ochranarské clo se dale d€li na:

-Prohibitivni: zabranuje dovozu daného zbozi.

-Sklenikové: chrani détské odvétvi domaci ekonomiky pied konkurenci ze zahranici.
-Antidumpingova: cla jsou uvalena na zbozi, jehoZ cena je nizsi nez bézna cena v zemi
vyvozu a mohou poskodit domaci vyrobce.

-Preferencni, ktera se vztahuji na zbozi pochazejici ze zemi, kterym bylo udéleno

zvyhodnéni pred ostatnimi.

3.4.3.2 Netarifni nastroje

-Dovozni kvoty: Kvota je piimym kvantitativnim omezenim uréitého zbozi, Které je
vyrabéno v zahrani¢i a prodavano na domacim trhu. Omezuje mnozstvi daného zboZi,
které mize byt dovaZeno do uréité zemd v n&jakém Easovém intervalu.®® Dovozni kvéta
snizuje importy a zpusobuje zvySeni cen nad uroven svétové ceny stejné jako clo, coz
nasledné¢ vede k poklesu v poptavkovém mnozstvi a rastu Vv nabidkovém domacim

mnozstvi.

%2 JENICEK, V. KREPL, V. Foreign trade and development economics, s. 58
3 §TERBOVA, L. Mezinarodni obchod ve svetové krizi 21. stoleti, s. 117
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-Minimalni cena — spodni hranice, za kterou se smi ur¢ita komodita importovat

-Embargo — je zédkaz vyvozl na zakladé puvodu zbozi (pfipadné ze zbrojniho pramyslu)

nebo surovin. Casto slouzi jako nastroj diplomatického natlaku.
3.4.4 Smluvni néstroje zahrani¢niho obchodu

Obchodni dohodou rozumime obchod, ktery je regulovan dvéma nebo vic zemémi
zpusobem jimi sestavenym. Smlouva 0 obchodu, ktera ptvodné byvala obecna a
dlouhodobd, a dohoda o obchodu, piivodné konkrétnéjsi a kratkodoba, se v poslednich
letech stavaji stale podobné&jsimi a rozdily mezi nimi postupné mizi. Smlouva o obchodu
pati{ mezi nejstar§i nastroje obchodni politiky.** Zahrnuje zasady a pravidla o pouziti
autonomnich obchodnich politik a o vzajemném chovani vyjedndvacich stran
v mezinarodnich ekonomickych vztazich. Je vyhradné podepsana hlavami stata, jsou

dlouhodobe a vysoce formalizované.

Obchodni dohoda je rozsahla danova, celni a obchodni smlouva, ktera ¢asto zahrnuje
investi¢ni zaruky. Nejb&znéjsi obchodni dohody jsou preferencni. Dohody o volném
obchodu jsou uzavieny s cilem snizit (nebo odstranit) cla, kvoty a dalsi obchodni bariéry

na komodity, s nimiZz obchoduji vyjednavaci zemé.

3.4.4.1.1 Dolozky obchodnich smluv

Jejich nejznaméjsi dolozky jsou: reciprocni (smlouva o vzajemnych ekvivalentnich
vyhodach), paritni (zavazek stejného nakladani s ob¢any a zbozim druhého statu jako se
svym vlastnim) a dolozka nejvyssich vyhod (MFN: znemoziiuje, aby vyjednavaci staty
proti sobé pouzivaly diskriminujici praktiky a aby vsechny vyhody, které ziska jedna

strana, se vztahovaly i na v§echny ostatni).

% JENICEK, V. KREPL, V. Foreign trade and development economics, s. 65
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4 Vlastni prace

4.1 Zakladni a obecné informace o Peru

Peruanska republika je umisténa na severozapadé jihoamerického kontinentu u vychodniho
pobtezi Tichého ocednu. Jeji rozloha ¢ini 1 285 216 km? a je tak tfetim nejvétSim statem
Jizni Ameriky po Argentin€¢ a Brazilii a dvacatym nejvétSim na svété. Na severu hrani¢i
s Ekvadorem a na jihu s Chile. Na vychod od Peru se nachazi Brazilie, na jihovychodé
Bolivie a na severovychod¢é Kolumbie. Peru je rozdéleno na tfi hlavni pfirodni oblasti, jeZ
mu poskytuji vSechny ekosystémy dostupné v JiZzni Americe: na zdpad€ u oceanu se tdhnou
poustni a udolni tizké pobiezni oblasti (costa), s pobfezim po celém tzemi sousedi pohoti a
Andy (sierra), na jejichz vychodnim Upati se dale nachazi amazonsky tropicky prales a
dzungle (selva), ktera zabira 60 % uzemi statu. Administrativné se dé€li na 25 regiont, ve
kterych Zije ptes 31 milioni obyvatel. Tietina z celkové populace sidli v hlavnim mésté
Lima a 70% se soustied’uje ve velkych (Callao, Arequipa, Trujillo, Chiclayo) a stfednich

méstech (Cuzco, Iquitos).

Multietnické obyvatelstvo se sklada zejména z mesticti (miSenci Spanéla a domorodcil) a
indiant. Nasleduji Evropani a v men$i mife pak Afri¢ani a Asiati. Peru je mnohojazy¢na
zem¢, kde jsou ufednimi jazyky SpanélStina a kecCuanstina (nejrozsifenéjsi andsky
indiansky jazyk) a na jeho Gzemi je v men$i mife riznymi etnickymi skupinami také

pouzivano pies sto dalsich domorodych jazyki.*®

Peruanské uzemi bylo domovem mnohych antickych kultur (mezi kterymi vyniké napf.
Caral - jedna z nejstarSich na Zemi) a ptredkolumbovskych civilizaci, jako napiiklad slavna
a bohata fise Inkd (nejvétsi a nejmocnéjsi z domorodych jihoamerickych stati).*® V prvni
poloving 16. stoleti byla incka tiSe dobyta Spanclskymi conquistadory, ktefi zalozili

mistokralovstvi Peru, zahrnujici podstatnou ¢ast Jizni Ameriky. Béhem doby Spanélské

* Ministerstvo zahranicénich véci CR [online]. [cit. 2016-01-12].
Dostupné z: http://www.mzv.cz/jnp/cz/encyklopedie_statu/jizni_amerika/peru/
% Kultura Inkii [online]. [cit. 2016-01-12].

Dostupné z: http://www.artmuseum.cz/smery_list.php?smer_id=115
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nadvlady se prosadil merkantilismus zavisly na komerénim monopolu, téZb¢ stiibra a zlata,
a vykofistovani pivodnich obyvatel. Po fadé sociopolitickych konflikt, vyprav
osvobozujicich viidct a revolu¢nich lidovych povstani proti Spanélské monarchii, byla
vroce 1821 vyhlaSena nezdvislost. Po dosazeni nezavislosti ziistala Peruanska republika
v recesi do doby, nez zacal ekonomicky rust zalozeny na t€zbé surovin. V druhé poloviné
19. stoleti nasledovala valka zapti¢inéna rozpory s Chile kvili ptirodnim zdrojim a
demarkaci hranic. Po valkach zacala doba rekonstrukce. Nasledovalo obdobi pIné vladnich
zmén - od oligarchickych az po demokratické systémy. Peru proslo béhem posledniho
stoleti jak obdobimi socidlni nespokojenosti a vnitiniho konfliktu, tak 1 obdobimi stability
a ekonomického rstu. ¥ Dnes je Peru zastupitelsky demokraticky stat a je organizovano
jako prezidentska republika s multipartistickym systémem strukturovanym podle zasad
délby moc a decentralizace. Povazuje se za rozvijejici se zemi se stiednim indexem
lidského rozvoje a ma asi 20% Grovni chudoby v roce 2015.*® Mezi hlavni ekonomické

aktivity patii zeméd¢lstvi, rybolov, hornictvi, textilni vyroba a cestovni ruch.
4.1.1 Peruanska ekonomika

Peruanskd ekonomika je odrazem rozmanit¢é a komplikované geografie zemé. V
soucasnosti je jeji hospodarstvi zalozeno na tézb€, zpracovani a vyvozu surovin -
piredevsim hornickych, zemédé€lskych a rybarskych piirodnich zdroji. Peru ma bohaté
nalezi$té riznych nerostl, zejména stiibra, medi, zlata a zeleza a také uhli a ropy. V 2014
bylo tfeti na svété v produkci stiibra a médi a paté v produkci zlata.*® Peru je diky
vhodnému klimatu jednim z nejvétSich producentl ryb. Sluzby tvoii také velky podil
peruanského hrubého doméciho produktu. K odvétvi sluzeb prispiva velmi vyrazné
cestovni ruch, ktery ptedstavuje 7% HDP a je smérovan hlavné do archeologickych

pamatek (jako svétové znamé Machu Picchu), turistiky v piirod¢ a méstech a gastronomie.

3" ROEDL, B. Strucnd historie statii: Peru

% Peru. The World Bank [online]. [cit. 2016-02-12].

Dostupné z: http://www.worldbank.org/en/country/peru/overview

¥ Minerals Information products focus on the worldwide supply of, demand for, and flow of minerals and

materials. [online]. In: [cit. 2016-03-12]. Dostupné z: http://minerals.usgs.gov/minerals/pubs/
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DalSim sektorem socidln€¢ a kulturné vyznamnym je vyvoz textilu a konfekéniho zbozi

s tradi¢nimi peruanskymi motivy.

Dnes je Peru sedmou nejvétsi ekonomikou Latinské Ameriky. Je Klasifikovano Svétovou
bankou jako zemé s vysokymi nebo vy$§imi stfednimi pijmy” a je 48. nejvétsi na svéts
podle celkového HDP.** Peru bylo b&hem poslednich patnacti let jedna z nejrychleji
rostoucich svétovych ekonomik s primérnym tempem rastu ve vysi 5,17%. Rust byl
pohanén faktory jako makroekonomicka stabilita, lepSi obchodni podminky a rostouci
investice a spotieba, kter¢ umoznily Peru délat vyznamné pokroky v socidlnich oblastech,
se zlep$enim ve vefejnych financich a snizovani chudoby.* Chudoba dramaticky poklesla
v uplynulém desetileti z tém&t 60% v roce 2004 na 22,7% v roce 2014.”* V soucasné dobé
mé vysoky index lidského rozvoje s hodnotou 0,743.** Peruanska ekonomické vykonnost
je vyrazné vazana na vyvoz, ktery poskytuje financovani dovozu a plateb zahrani¢niho
dluhu. Hlavni peruanské exporty jsou méd’, zlato, zinek, textilni a chemické vyrobky,
strojni zatizeni, sluzby a rybi moucka. Jejimi hlavnimi obchodnimi partnery jsou Spojené
staty, Cina, Brazilie, Chile a Evropska unie. Cina se stala nejvétsim obchodnim partnerem
Peru diky dohod¢ o volném obchodu, ktera byla podepsana v roce 2009. Peru ma tento

druh dohody take se Spojenymi staty, Evropskou unii a s riznymi obchodnimi bloky.

Peruanska ména je Sol (S/, ISO 4217: PEN). Byvalé oznaéeni peruansky nuevo sol bylo
platné az do poloviny prosince 2015. Mira inflace v roce 2010 byla nejnizsi v Latinské
Americe (pouze 1,5%) ale zvysila se v roce 2013 v disledku rustu cen ropy a komodit; od
roku 2014 je na 3,2%.%* Mira nezaméstnanosti neustale vyrazné klesala az do roku 2012

(pouze 3,6%), od roku 2014 vak &ini 4,2%.%

%0 peru-Data [online]. In:[cit. 2016-03-12]. Dostupné z: http://data.worldbank.org/country/peru
*! The world factbook [online]. In:.[cit. 2016-03-12].
Dostupné z: https://www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/
*2 Dostupné z: http://www.worldbank.org/en/country/peru/overview
*% Dostupné z: http://data.worldbank.org/indicator/SI.POV.NAHC/countries/PE2display=graph
** International Human Development Indicators. Dostupné z: http://hdr.undp.org/en/countries
** Dostupné z: http://data.worldbank.org/indicator/FP.CP1. TOTL.ZG/countries/PE2display=graph
*® Dostupné z: http://data.worldbank.org/indicator/SL.UEM.TOTL.ZS/countries/PE2display=graph
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4.2 Vyvoj peruanské ekonomiky (50. let do souc¢asnosti)

4.2.1 Nedavna historie ekonomiky, obchodni politiky a obchodnich p¥istupi

V soucasnosti se Peru vyznacuje tim, ze ma otevienou ekonomiku. Obchodni subjekty
V jeho tizemi miZzou sménit zbozi, sluzby a finan¢ni aktiva s jinymi pies hranice. Obchodni
pristup statu vSak nebyl vzdycky takovy. Béhem druhé poloviny minulého stoleti se
peruanské ekonomika charakterizovala vysokym stupném vladnich intervenci, které mély
vliv na obchodni politiky tehdy zaujimané.*” Nicméng se v poslednich dvou desetiletich
provedla fada reforem orientovanych Kk trzni ekonomice. Tyto reformy vedly Peru

k soucasné integraci s riiznymi svétovymi trhy, se kterymi miZe oteviens obchodovat. 8

4.2.1.1 Od 50. let do konce 80. let

Vlada generédla Odriy v prvni poloviné 50. let se mize povazovat za jedinou z tohoto
obdobi, ktera méla mirnou liberalistickou tendenci. Naproti tomu, az do konce 80. let,
nasledné vlady provedly piedevsim protekcionisticky orientované politiky a udrzovaly
ekonomickou strategii k zahrani¢nimu obchodu, kterou po ukonceni druhé svétové valky
poslusn¢ zacaly implementovat latinskoamerické a ostatni tehdej$i rozvojové zeme:

industrializaci nahrazujici dovoz (anglicky import substitution industrialization, 1SI).%°

4.2.1.1.1 50. let

Na zacatku padesatych let se nachazela zemé pod vojenskou diktaturou generala Manuela
Artura Odriy (prezidentem v obdobi 1950-1956). Ke kratké dobé& prosperity napomohla
korejska vélka. Diky pifijmim z exportu do USA se stavély vefejné stavby: Skoly,
nemocnice a dalnice, véetn& renovace zemétiesenim zni¢eného Cuzca v roce 1950.%° V
ekonomickych zalezitostech poradil vladé americky ekonom Julius Klein, ktery pomohl k
implementaci mirné liberalistické ekonomické politiky. Tato politika meéla orientaci

k liberalizaci obchodu a zahraniénim investicim a umoznila investice do hornického

* SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 151

* BARRETO, H. J. Impacto de la apertura comercial sobre el desempefio dela economia peruana s. 16
* SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 82

% ROEDL, B. Strucna historie statii: Peru., s. 80
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sektoru a vyvoz surovin (cukru, kdvy, baviny, médi a Zeleza) zejména na severoamericky
trh.°Y  V tomto obdobi se vyrazn& podpofila investice z USA v diisledku vyznamného
snizeni odvodu dani na vyvoz nerostnych surovin a usnadnéni dovozu hornického zatizeni
odstranénim ptiplatki. HDP rostl ro¢ni primérnou mirou 5,5%. Ktomu vedla vyrobni

produkce, ktera rostla mirou 6% a udrzela se konstantni do roku 1974.

Graf & 1: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1950-1960 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.

Vlastni zpracovani

4.2.1.1.2 60. let

V Sedesatych letech nastala doCasna prosperita, béhem které se uskutecnila fada vetejnych
staveb jako silnice, letisté, vodni elektrarny a domy. Nejvétsi ¢ast vetejnych vydaju se
investovala do zdravotniho a vzdélavaci sektoru. Pod prvni vladou prezidenta Fernanda
Belaundeho (1963-1968) se praktikovala strategicka obchodni politika k zemim Vychodni
Evropy, tehdy pod socialistickym vlivem, coz znamenalo docasné distancovani
viiéi USA.* Znarodnéni ropné spole¢nosti International Petroleum Company vyvolalo
politickou a ekonomickou krizi, coz nasledné zpusobilo statni pfevrat z roku 1968. Po

statnim prevratu vedeném vojenskym velitelem Juanem Velascem Alvaradem v fijnu 1968,

> QUIROZ, A. W., Corrupt circles: a history of unbound graft in Peru, s. 283
% CRABTREE, J. Peru, s. 84
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ktery se stal prezidentem v obdobi 1968-1975, zacal vyrazny vladni ekonomicky
intervencionismus, kdy stat vyrazn¢ zasahl do narodni ekonomiky, dodal pfiblizné
polovinu celkovych investic. Rovnéz se podporoval narodni prumysl pomoci restrikce na

dovoz riznych komodit.

Graf & 2: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1960-1970 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.

Vlastni zpracovani

V druhé poloviné 60. desetileti implementovala levicova vlada Velasca Alvarada strategii
mindustrializace nahrazujici dovoz“ (ISI) za ucelem posileni lokalniho pramyslu
orientovaneho K internimu trhu a snizeni obchodni zavislosti na externich trzich. ISl
znamenal extrémni statni kontrolu nad zahrani¢nim obchodem. Ustavila se nova celni
struktura, kterd nejenom pouzivala nastroje celnich politik, ale také piipadné zakazala
dovoz jakékoliv komodity uz existujici v narodni vyrobé. °° V ¢ervnu 1969 Velasco zavedl
fadu vyraznych ekonomickych reforem v narodni struktufe. Zestatnil primyslové podniky
ve vyrobnim sektoru, pokud je vlastnily zahrani¢ni firmy, véetné hlavnich tézebnich
strategickych sektort jako ropy a zeleza, a prosadil agrarni reformu, ¢imz ptevedl pies
polovinu vyvlastnéného pozemského majetku na zemédé€lska druzstva. Tyto reformy nejen

zastavily zahrani¢ni obchod, nybrz zpisobily krizi zadluzenosti a narGstajici inflace, které

% CRABTREE, J. Peru, s. 36
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Gstily do celkového poklesu peruanské ekonomiky.>* Polovina peruanskych obyvateli Zila
tehdy pod hranici chudoby.

4.2.1.1.3 70. let

V této kritické dobé recese, ve které vyznamné vzrostly nezaméstnanost a inflace, bylo
saldo obchodni bilance kolisavé. V prvnich Iétech 70. desetileti bylo saldo pozitivni, z roku
1973 vsak bylo negativni kviili zvySeni objemu importovanych zbozi a sluzeb. I kdyz stat
m¢l industrializa¢ni strategii, potieboval jesté kapital a technologii ze zahrani¢i. V roce
1975 se ptfijem zexportu vyrazné¢ snizil 0 14% procenta, v dasledku padu cen na
mezinarodnim trhu, zpisobeny hospodaiskou krizi. Hodnota dovozu stoupla o 70% ve

srovnani s rokem 1974.%°

Graf &. 3: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1970-1980 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.

Vlastni zpracovani

Ve stejném roce, pomoci dalsiho statniho ptevratu, nastoupil k moci generél Francisco

Morales Bermudez, ktery uvedl dalsi protekcionisticka opatteni: zvedl celni sazbu, omezil

** SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 135
% ROEDL, B. Strucnd historie statii: Peru, S. 83
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importy a podpofil exporty a tim vroce 1978 bylo saldo zase pozitivni. Pomoci
mezinarodniho ménového fondu se postupné rusily zakony stanoveny Velascem v ramci
reforem z programu ,,Plan Tapac Amaru*, podle kterého se provedly ¢aste¢na reprivatizace
statnich podnika k posileni soukromého sektoru a postupna restituce pozemkt ptivodnim
majitelim. Snizeni zadluzenosti statu se melo dosdhnout omezenim importd a investic,
oslabenim mény ve prospéch exportu, zrusenim subvenci na benzin a potraviny a poklesem

vyse realnych mezd.
4.2.1.1.4 80. let

80. léta minulého stoleti jsou ¢asto ekonomy povaZovana jako ztracenou dekadu.
Ztracenou zejména pro latinskoamerické zemé, které se po industrializaci v 50. a 60. letech
a politice ISl v 70. letech stagnovaly a topily v krizi. Negativni hospodaiské vysledky
poskodily andsky region, kde inflace praimérné dosahovala 1 000 %. Ceny exportnich vyrobka

na svétovych trzich prudce klesly, zatimco banky zvedly trokové sazby.*®

Graf &. 4: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1980-1990 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.

Vlastni zpracovani

¢ SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 143
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Ve volbach roku 1980 zvitézil byvaly prezident Fernando Belatinde Terry (1980-1985),
ktery vyhlasil dalsi reprivatizaci zestatnénych podnikd a ukoncil agrarni reformy. Jeho
stabilizacni program zpusobil dal$i snizeni redlnych pfijmi a pokraovani vzristu
nezaméstnanosti. Ekonomické vysledky byly nejhorsi od roku 1930. V této dobé¢ socidlni
nespokojenosti se objevily teroristické militarni skupiny ,.Sendero Luminoso“ a ,MRTA*
(Revolu¢ni hnuti Tapac Amaru).>’ Tyto radikalni organizace zahéjily ozbrojeny boj za

svrzeni spolecenského fadu a piedstavovaly hrozbu ve spole¢nosti do zac¢atku 90. let.

Tabulka €. 1 Index HDP na obyvatele a mira inflace v obdobi 1963-1990

Rok Vlady Index HDP na obyvatele Mira inflace (%)
1963 | Prvni vlada Belaundeho 100 6

1968 | General Velasco 110 19

1975 | General Morales BermUdez 126 24

1980 | Druha vlada Belaindeho 126 59

1985 | Alan Garcia, prvni rok 112 163

1987 | Vrchol jeho programu 128 67

1989 | Posledni rok pod Garciou 99 3371

1990 | Pfechod na Alberta Fujimoriho 93 7482

Zdroj: SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 135

Novym prezidentem v obdobi (1985-1990) se stal levicovy kandidat Alan Garcia Pérez.
V prvnich dvou letech u moci mu hospodaiské politiky poskytly uspéch a velkou
popularitu. Splaceni zahrani¢niho dluhu omezil na 10% z pfijmi z exportu, aby usetfené
prostiedky investoval do domacich projekti.”® Realné piijmy rostly a inflace se snizovala.
Docasna zazra¢na prosperita vSak prudce skoncila. Primysl stagnoval kvili nedostatku
investic, finan¢nici a primyslnici vyvolali ,,investi¢ni stavku®. Zestatnéni bank, které mélo
zabranit hyperinflaci, dosahujici vroce 1989 jiz 3371%, vedly kodlivu kapitalu do
zahrani¢i.>® Na klesajici Zivotni Uroven a usporna opatieni vlady odpovidala délnicka tiida

stavkami a nasilnymi srazkami. Socialni a ekonomické nestability byly pFili§ kritické.

*" ROEDL, B. Strucna historie statii: Peru, s. 85
% CRABTREE, J. Peru, s. 39
¥ SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 133
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4.2.1.1.5 Industrializace nahrazujici dovoz a jeji selhani

Industrializace nahrazujici dovoz, implementovana vekonomice Peru a dalsich
latinskoamerickych zemi po druhé svétové vélce, byla zaloZena na ptedpokladu, ze ,, s
vyuzitim prostiedkii, ziskanych spojenim a za ochrannou zdi celnich bariér, dojde diky
statem organizovanym programum industrializace k rozvoji domdciho priumyslu, Ktery
bude stimulovan doméci poptavkou. To posili sobéstacnost zemé a snizi jeji zavislost na
vnéjsich trzich, snizi deficit zahranicniho obchodu, nabidne pracovni prileZitosti, zejména
lidem ze zemédelstvi, vytvoii domdci kapital a bude stimulovat rozvoj technologii a
pokrocilejsich forem industrializace. ISI byla vsak soucasné i nastrojem k dosazeni
vnitropolitickych cilii: presunu moci od tradicnich "reakcnich" elit, spojenych se
zemédelstvim, venkovem a ndboZenstvim, k novym elitam, zpravidla (ale ne vzdy)

. . c L , ;B0
priumyslovym, mestskym, sekularnim a prozapadnim.

Tabulka &. 2: Vyvoj celkového vyvozu v mid. USD (1970-1989)

Rok | Vyvoz (v mld. USS) ROé?i mira Rok | Vyvoz (v mld. USS) RO(V:?II mira
rlstu rlstu
1970 1,034 17.5 1980 3,951 6.2
1971 0,889 -14 1981 3,328 -15.8
1972 0,945 6.3 1982 3,343 0.5
1973 1,112 17.7 1983 3,036 -9.2
1974 1,513 36.1 1984 3,193 5.2
1975 1,335 -11.8 1985 3,021 -54
1976 1,344 0.7 1986 2,573 -14.8
1977 1,730 28.7 1987 2,713 54
1978 2,038 17.8 1988 2,720 0.3
1979 3,719 82.5 1989 3,503 28.8

Zdroj: BARRETO, H. J. Impacto de la apertura comercial sobre el desempefio dela economia peruana s. 32

V pribéhu provadéni strategie ISI, celkovy vyvoz Peru zaZil kumulativni nartst o 239%,
coz ukazuje primérny ro¢ni rist o 9%. Z hlediska hodnoty, celkovy vyvoz vzrostl na 2 469
miliond, od 1 034 miliént dolard v roce 1970 na 3 503 miliond v roce 1989, jak je vidét
v tabulce ¢. 2. To znamena, Ze jeho hodnota vzrostla vice nez tfikrat s ohledem na hodnotu

zaznamenanou Vv roce 1970. V poloviné 70. let strategie ISI ukézala prvni ptiznaky

% BROHMAN, J. Popular development: rethinking the theory and practice of development. s. 53-54
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vyCerpani ve své realizaci. Peruanska ekonomika ¢elila vaznym fiskalnim a obchodnim
schodktiim, odlivu kapitali, vysokym mirdm zadluZenosti, inflaci, devalvaci mény a
nizkym urovnim ekonomického rustu. To znamena, Ze se ISI zacala projevit jako
neefektivni strategie, ktera zptsobila makroekonomické a strukturni nevyvazenosti a
neslouzila k udrzitelnému ekonomickému ristu. I pfes mirna opatieni na konci 70. let a
zacatku 80. let, ¢imz se podporovaly netradi¢ni export a otevienost k importim, strategie
ISI byla zase implementovana v druhé poloviné 80. let, coz zbrzdilo jakykoliv liberalizaéni

zamer. %

Graf & 5: Vyvoj celkového vyvozu 1970-1989 (v mil. USD)
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Zdroj: BARRETO, H. J. Impacto de la apertura comercial sobre el desempefio dela economia peruana s. 33

Piedchozi graf ukazuje vyvoj celkového vyvozu béhem obdobi 1970-1989, kdy byla
strategie IS na svém vrcholu. Rist je pomaly, ale stabilni, a ptedstavuje mirné poklesy v
nékterych obdobich. RovnéZz se mize ukazat, Ze nejvyssi nartist v tomto ukazateli byl v
roce 1979, kdyz dosahl miry vyssi nez 82%, zatimco pomalejsi rust celkového vyvozu byl
zaznamenan v roce 1988, dosahl miry rustu o pouze 0,3%. To bylo zptisobeno hlavné
zintenzivnénim protekcionistickych opatfeni vi¢i zahrani¢nimu obchodu a zhorSujicimi se

makroekonomickymi nerovnovahami, které nastaly v pozdnich osmdesétych letech.®

' BARRETO, H. Impacto de la apertura comercial sobre el desempefio de la economia peruana s. 16

62 Tamtéz, s. 33
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Navzdory zjevnym vynosim, industrializace substituci dovozu byla ,neudrzZitelna v
prithéhu casu a odpovédnd na vysoké ekonomické a socidlni naklady."® Substituce dovozu
byla v Latinské Americe nerealna v prostfedi omezené domaci poptavky, spoléhala na rust
trhu, ktery mél omezenou velikost. Ve vétsing ptipadi, nedostatek zkuSenosti ve vyrobni
oblasti a neexistence konkurence snizily inovaci, podnét pro rozvoj podnikani a vyrobni
efektivnost, coz omezilo kvalitu vyrabénych komodit.** Vedle toho, ochranaiské politiky
dodrzovaly vysoké ceny a branily nejen dovozu vyrobku ale i technologii. Znamenaly tedy

bariéry i pro vyvoz.

Ke konci 80. desetileti, ISI dosahla své limita a zpusobila v Peru velkou ekonomickou
krizi. NeuCinnost této strategie vedla k urychleni inflace a zhorSeni fiskalniho deficitu a
platebni bilance, zbrzdila vyvozni odvétvi, vyvolala vznik doméacich monopolti a oligopold
a znieni technologického a wvyrobniho rozvoje, coz vedlo paradoxné k selhani
industrializace zemé&. To znamena, Ze strategie I1SI nevygenerovala doméci industrializaci,

ale spile vytvotila slaby priimysl, neschopny konkurovat na mezinarodni Grovni.®®

4.2.1.2 Od zacatku 90. let do soucasnosti

Na zacatku 90. let vykazovala perudnska ekonomika vyznamnou makroekonomickou
nerovnovahu zasadné¢ zplsobenou vycCerpanim domaci industrializace a jejim
neadekvatnim politickym a strategickym fizenim. V tomto kontextu se v Peru, jako u
jinych latinskoamerickych zemi, zahajila politika otevienosti vii¢i zahrani¢nimu obchodu.
Jinak feceno, strategic oteviené ekonomiky byla odpovéd na selhdni strategie
industrializace  nahrazujici dovoz.®® Pravidla k implementaci n&kterych tdchto
liberalistickych politik byla zahrnuta v desateru hospodatskych reformnich pravidel,
takzvaném Washingtonském konsenzu, ktery byl navrhovan vroce 1989 ekonomem
Johnem Williamsonem. Washingtonsky konsenzus doporucoval standardni reformni

souhrn pravidel uzndvanych ve washingtonskych institucich, jako je Svétova banka,

8 FRANKO, P. M. The puzzle of Latin American economic development, s. 69

&4 Tamtéz, s. 70

% BARRETO, H. Impacto de la apertura comercial sobre el desempefio de la economia peruana s. 22
% SHEAHAN, J. Searching for a better society: the Peruvian economy from 1950, s. 154
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Mezinarodni ménovy fond (MMF), a ministerstvo financi USA, za ucelem dosaZeni
makroekonomické stabilizace, posilenim trznich sil v doméaci ekonomice a otevienim

ekonomiky s ohledem na zahrani¢ni obchod a investice.
Washingtonsky konsenzus se tykal nasledujicich bodi:®’

a) Fiskalni disciplina a odstranéni deficita

b) Piesmérovani vefejnych vydaji restrukturalizace vladnich ptednosti

c) Danova reforma

d) Financni liberalizace — trzni flexibilita irokovych sazeb.

e) Konkurenceschopnosti ménovych kurzt, k rychlému ristu netradi¢niho vyvozu.
f) Liberalizace obchodu, postupné snizeni dovoznich cel

g) ZruSeni bariér pro vstup zahrani¢nich ptimych investic.

h) Privatizace statnich podnikd.

1) ZruSeni regulaci, které omezuji konkurenci

j) Ochrana vlastnickych prav

4.2.1.2.1 90. let

Graf &. 6: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1990-2000 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.
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Prezidentem byl béhem celé dekady kontroverzni agronom japonského ptuvodu Alberto
Fujimori, ktery uz od zacatku své administrativy provedl, pomoci Svétové banky a MMF,
fadu opatfeni k feSeni krizové situace, kdy hyperinflace uz ¢&inila 7000%. Splaceni
zahrani¢niho dluhu se stalo jednou z priority jeho vlady. Vydaje na jeho splatky
predstavovaly znaCnou c¢ast rozpo¢tu na ukor ostatnich vefejnych vydaja. Provedl
nejradikalnéjsi privatizacni program ze vSech zemi Latinské Ameriky, protoze véril, ze
ekonomice by mél dominovat soukromy sektor a statni zasahy by mély byt omezeny na
minimalni Grovni.®® A proto, ohledn& zahrani¢niho obchodu, postupné snizil tarifni i
netarifni piekazky a tim prosazoval volny obchod, aby ziskal stat od zahrani¢nich
investort dalsi prostfedky na splaceni dluhu.®® V roce 1991 zahrani¢ni dluh predstavil 61%

HDP a k roku 2000 se zredukoval na 35%.

Tento proces mél velky stabiliza¢ni efekt na makroekonomické drovni. Snizila se inflace a
opét nastartoval ekonomicky rtst. VSech téchto positivnich dopadi se vSak dosahlo na
Ukor obyvatelstva. Kvuli liberalizaci dovoznich ptekazek a naslednému vstupu levnych
zahrani¢nich importd se zvySila nezaméstnanost. Pracovni silu propustilo mnoho

privatizovanych podniki. 7

Graf ¢. 7: Pramérna nominalni celni sazba (%) v obdobi 1980-1993

70.0 ’'S

» /’_._/\—‘
50.0 / \

20:0 \
—r—y

10.0 T T T T T T T T T T T T T T T T |
19801980 1981 1982 1983 1984 1985 1985 1986 1987 1988 1989 19901990 1991 1992 1993
Cvc Pro Pro Pro Pro Pro Cvc Pro Pro Pro Pro Pro Cvc Pro Pro Pro Pro

Zdroj: Ministerio de Economia y Finanzas. Dostupné z: www.mef.gob.pe. Vlastni zpracovani

8 ROEDL, B. Strucnd historie stati: Peru, s. 86
% CRABTREE, J. Peru, s. 40

0 Tamtéz, s. 43

45


https://www.mef.gob.pe/contenidos/pol_econ/documentos/pol_arancelaria/02_Arancel_Promedio_Nominal_1980_2015.xlsx

Soucasti zminéného procesu bylo snizeni dovoznich cel. Jak je vidét v grafu ¢&. 7,
v ¢ervenci roku 1990 cinila primérnd celni sazba piiblizné 66%, V prosinci se snizila na
26%. Od roku 1993 do soucasnosti, tendence sazby byla vzdycky klesajici. Co se tyce
pfimo zahrani¢niho obchodu, navzdory provedenym liberalizaénim opatienim, byla stéle
obchodni bilance v deficitu. Perudnsky HDP mél vsak rostouci obdobi od 1993 do 1997
(pramérny rast o 7,1%). Stejny smér mély i jiné ekonomické proménné jako jsou miry
Gspor (15%) a investic (20%).”* Rovn&z, miry vefejné a soukromé spotfeby byly pozitivni,
i kdyz klesly v roce 1997. Provedenim tohoto modelu rozvoje za¢inaly hornicky sektor,
tradini a zaroven celkovy vyvoz vykazovat mnohem vys§i rostouci smér nez v
ptredchozich obdobich, kdy byly implementovany jiné ekonomické modely. V roce 1997
ptedstavoval hornicky sektor ptiblizné 50% celkového peruanského vyvozu. Oproti tomu,
netradi¢ni vyvoz nebyl pfili§ vyrazny, i kdyz do konce tohoto desetileti pfiblizné
zdvojnasobil, ale vytvaiel podminky, aby byl v budoucnu dtlezitou soudasti exportu a

tvorby zaméstnanosti.

Graf &. 8: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 1985-1999 (v mil. PEN)
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I kdyz objem vyvozu vzrostl, urovenn dovozu v roce 1995 byla jesté vyssi, vzhledem
k tomu, Ze vysoka mira zahrani¢nich investic ptispéla k dovozu kapitalovych komodit. Na
tuto nerovnovahu také méla vliv devalvace mény (Nuevo Sol), protoZe se tim zlevnilo
importované zbozi. To vSechno vedlo k fiskdlnimu deficitu. V této situaci se v prab&hu
1996-1998 rozhodla vlada zredukovat vetfejné vydaje a snizit nabidku penéz v ob&hu, coz
mélo pfiznivé vysledky. Tyto ziskané pokroky vsak zniCily faktory jako pohromy
zpusobeny piirodnim jevem ,El Nifio“ nebo tehdejsi asijsk& finanéni krize, coz vedlo
vroce 1998 k zvyseni deficitu obchodni bilance na 4% hrubého doméciho produktu.
V tomto stejném roce se Fujimoriho vladda rozhodla zkratit vnitini poptavky a povolit
vzestup sménného kurzu a tim se HDP zvysil o 1% a mira inflace pfiblizn€ o pouhych

6%."?
4.2.1.2.2 Od roku 2000 do soucasnosti

Fujimoriho rezim byl v listopadu 2000 nahle sesazen po objeveni dukazi korupce,
politického klientelismu a porusovani lidskych prav béhem jeho vlady, ktera byla
pravdépodobné nejvic politicky nedestna a korupéni v celé peruénské historii.”® Novym
prezidentem po volbach v roce 2001 se stal vysokoSkolsky profesor ekonomie Alejandro
Toledo, ktery zavedl n€kolik vyznamnych reforem. Soucasn¢ omezil vydaje, zvysil piijmy

z dani a podafilo se mu sniZit schodek rozpod&tu.”

Béhem svého prezidentského obdobi (2001-2006) ptipravil vhodné prostiedi pro
makroekonomickou stabilizaci a podepsal dohodu o volném obchodu s USA. HDP mél
rostouci tendenci (z 4% na 6,7% v roce 2005). Je tieba poznamenat, ze tento hospodaisky
rust se podafil na zaklad¢ vyvozu. K dosazeni ziskii v tomto sektoru prispél také vzestup

mezinarodnich cen kovu.

2 BARRETO, H. J. Perii: hacia una nueva estrategia de desarrollo para salir de la crisis, . 55
® CRABTREE, J. Peru, s. 82
" ROEDL, B. Strucnd historie statii: Peru, s. 86
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Graf ¢ 9: Vyvoj HDP a salda obchodni bilance v obdobi 2000-2015 (v mil. PEN)
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Zdroj: BCRP. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 03.xls.
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Co se tyce roz¢lenéni exportu, je vhodné zdiraznit, Ze pocet vyvazejicich podnika tvofily
vétsinou stfedni a malé podniky (75% z celkového poctu vyvazejicich podniki), z ¢ehoz
Ize odvodit, Ze malé a stiedni podniky dostaly zcela dilezitou roli v peruanské ekonomice.
Uroven vyvozu v tomto obdobi (2001-2006) vzrostla 0 45%, soukromé investice o 25%,
coz vysvétluje tehdejsi ekonomicky rast. Hornicky sektor (médi a zinku) také nabyval na
vyznamu. Ceny a mira inflace byly stabilni (inflace mezi 2% a 3%). Nicméné, mira
nezaméstnanosti vzrostla z 8% v roce 2001 na 10,5% roce 2005. Urovei socialnich vydajh
vzrostla z 8% v roce 2000 na 9,3% v roce 2005. Tim vlada chranila zajem pracovnikd,
protoze nartst byl pfedev§im v socialni pééi. Celkové, prvni administrativa tohoto
desetileti byla zaméfena predev$im na ekonomicky rist zalozeny na vyvozu, z né€hoz
hornicky sektor mél nejvétsi rist a vykon pro narodni hospodaistvi, rovnéz vzrostla Groven

devizovych rezerv a zahrani¢ni dluh se vyrazn€ snizil.

V roce 2006 se stal prezident na dalsich pét let Alan Garcia Pérez, ktery byl uz v ¢ele Peru
v ekonomicky kritickém obdobi 1985-1990. Bé&hem jeho administrativy udrzel
hospodatskou politiku piedchozi Toledovy vlady a stale povazoval vyvoz za hlavni silu
ekonomického rastu. Tyto faktory umoznily se Peru tadit mezi nejrychleji rostouci

latinskoamerické zemé. Nicméné, hluboké socialni rozdily mezi obyvateli stale
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predstavovaly velky problém. Na boj proti chudobé implementovala vlada fadu socialnich
programi. Kontinuita hospodatské politiky se odrazila v novych podepsanych dohodach o
volném obchodu se strategickymi zemémi majicimi vysoké kupni sily, jako jsou USA
Japonsko, Thajsko a staty z Evropské Unie.

Podepsani a naslednd implementace dohody o volném obchodu s USA vsak vyvolaly
v roce 2008 socialni konflikty a agrarni stdvky. Kritici argumentovali, ze dohoda s USA
bude prohlubovat peruanské problémy s détskou praci a slabymi pracovnimi pravy, a
zaroven zhorSovat podminky pro samozasobitelské zemédélce, protoze by nemohli

konkurovat subvencovanym potravinam z USA.”

V tomto desetileti se také zahgjila, na obdobi 2003-2013, strategie PENX (,,Plan
Estratégico Nacional Exportador”, cesky ,,narodni strategicky vyvazeci plan©), jehoz
hlavnim 0kolem je zvysit konkurenceschopnost podnikii a vyuzit vyrobnich fetézci
sektort (jako jsou zemédélsky, textilni, lesnicky a rybatrsky primysly) prostiednictvim
ristu jeho vyvozu, nad riistem jeho dovozu.”® Plan vyplyva z divodu, Ze perudnska
ekonomika je mala a ma omezenou kupni silu, tak by hlavnim zdrojem pfijmid mél
pochézet ze zahrani¢i. Vstup na zahrani¢nim trhu vede k zlepseni konkurenceschopnosti
domaécich podniku, lepSimu podnikatelskému $koleni a vétsi produktivité pracovnikt. To
podporuje vice investic do technologii a zlepSuje efektivitu a vykonnost v riznych

vyrobnich procesech.

Empiricky a uspésny piiklad pro implementaci tohoto planu bylo Irsko. V 80. letech mélo
jednu z nezaostalejSich ekonomik v Evropé, v prvni dekadé tohoto stoleti se fadilo mezi
staty EU s nejvyssim HDP na obyvatele a nejmensim indexem nezaméstnanosti. Dostalo se
tam pomoci liberalizace obchodu prostiednictvim agresivnich politik na ptilakani pfimych
zahrani¢nich investic k podpofe vyvozu.”” Je tieba poznamenat, ze konkurenceschopnost,

pfi provedeni téchto politik, je velmi dulezitym faktorem k tspéchu. K jejimu dosazeni je

"> [online] z: http://www.huffingtonpost.com/bill-ong-hing/free-trade-agreements-mea_b_1011593.html

"® The National Strategic Export Plan. In: International Trade Center [online]. [cit. 2015-12-29]. Dostupné z:
www.intracen.org/WorkArea/DownloadAsset.aspx?id=52343

" In: The World Bank [online]. [cit. 2015-12-19]. Dostupné z:http://data.worldbank.org/country/ireland
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tteba implementovat dobré pracovni podminky a co nejvykonnégjsi technologii. Klicem k
vyvoznimu uspéchu je diverzifikace produkti po celém svété, tradinich i netradi¢nich.
Tyto produkty by mély byt podporovany a umistény na riznych mezindrodnich trzich, a
hlavné tam, kde maji velkou vyhodu ve kvalité. To je diivod, pro¢ jsou podepsani riznych
dohod o volném obchodu celkem piizniva pro vyvoz, ¢imZz pomaha ke tvorbé
zaméstnanosti a podpofe propagace domacich vyrobki. Predpoklada se, ze by mély tyto
procesy byt vhodné provedeny podle pravnich a obchodnich norem, aby se zabranilo
negativnim externalitim. PENX ma rovnéz v tmyslu vytvofit plany pro vyzkum a vyvoj
(R&D), poiizeni modernich technologii a mezinarodni certifikaty kvality, které podporuje

zlepSovani produkti.

Soucasny peruansky prezident je Ollanta Humala (2011-2016). I kdyz se ukazal ve volbach
jako levicovy kandidat, ve vladé hospodaisky systém néjak udrzel a implementoval plan
,rust zaClenujici socialné slabsi skupinu obyvatelstva“ (inkluzi). Rast HDP je stabilni, ale
plyne v mensim tempu, nez béhem piedchozi administrativy. Oc¢ekavana hodnota byla
vzhledem ke klesajicimu trendu jiz dvakrat prehodnocena a byl zaznamenan i pokles
investic a poptavky po surovinach i pokles jejich cen. V poslednich ¢tyfech letech je, kvuli
tomuto poklesu, saldo obchodni bilance negativni. Vyrazné zpomaleni ekonomického rustu
v roce 2014 pravdépodobné jiz nebude moci byt zvraceno, otdzkou ovSem ziistava, zdali
ekonomicka politika, ktera byla za u¢elem napraveni situace navrzena, budou dostacujici k
nastartovani investi¢ni aktivity v dalSich létech. Mira inflace je v soucasnosti jedna z
budou nadale hornictvi, energetika, stavebnictvi, zpracovatelsky prumysl, zemédélstvi,

turismus a gastronomie.”®
4.2.2 Vyvoj hrubého doméciho produktu

V této Casti prace nasleduje kvantitativni analyza ekonomického ristu v Peru v obdobi

1990-2015, ktery probihal na zdklad¢ modelu liberalizace obchodu a pod vlivem nékterych

" Peru: Ocekavany vyvoj v fteritoriu. In: MZV CR[online]. [cit. 2016-03-12]. Dostupné z:

http://mww.mzv.cz/jnp/cz/encyklopedie_statu/jizni_amerika/peru/ekonomika/ocekavany vyvoj_v_teritoriu.h

tml
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obchodnich dohod podepsanych perudnskym statem s riznymi zemémi. Podle ukazateld
nasledné uvedenych je o¢ividné dokazano, Ze na zakladé liberalizace ekonomiky v obdobi

1990-2015 byl rist vyssi a strmé&jsi nez v predchozich letech.

Graf ¢. 10 Vyvoj HDP 1950-2015 (v mil. PEN)
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W

Jak je vidét v grafu ¢. 10, hruby domaci produkt se v pouhych patnacti letech skoro
zdvojnasobil. Rozhodujici faktory pfispivajici k tomuto rustu pochazeji z liberalizace
zahrani¢niho obchodu a vysoké poptavky po peruanskych vyrobcich ze strany hlavnich
obchodnich partnert, ktera probihala v kontextu oziveni svétového hospodaistvi, zejména
ze Spojenych statt a Ciny. Tato asijskd zemé zazila v poslednich desetiletich obrovsky
ekonomicky nartst. Perudnsky HDP vykazal rastovou ro¢ni miru 4,8 % v obdobi 2000 a
2006, a to i pfes zna¢né zpomaleni v roce 2001. Hospodarska stagnace mezi lety 2000 a
2001 byla dasledkem politické nejistoty v zemi po padu Fujimoriho rezimu v poloviné
roku 2000. Po komplikacich roku 2001 se ekonomicka situace zlepSila. Nastartovala se
diky vyssi spotiebé soukromeho sektoru, ktera byla podporovéna statem a centralni bankou

snizenim trokovych sazeb a vy§§im po¢tem poskytnutych tvért.

Od druhé poloviny roku 2002 zacaly nabyvat na vyznamu investice do soukromého
sektoru prostiednictvim stavebniho sektoru a zvyseni ziskovosti privatnich firem. V obdobi
2002-2006 prumérny realny HDP dosahl dokonce ristu 5,7 %. Béhem téchto let byla

investice hlavnim motorem rustu. Diky implementaci dulezitych strukturalnich reforem
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doslo k plynulému ristu. Pfiznivé prostiedi svétového hospodaistvi usnadnilo rozvoj

obchodu a vstup investic, coz vedlo k dobrym vysledkim let 2000 az 2008.

Tabulka ¢. 3: Ro¢ni procentni zména HDP (1988-2015)

Rok 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994
Zména v % -9.4 -12.3 -5.0 2.2 -0.5 5.2 12.3
Rok 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001
Zména v % 7.4 2.8 6.5 -0.4 15 2.7 0.6
Rok 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008
Zména v % 5.5 4.2 5.0 6.3 7.5 8.5 9.1
Rok 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Zména v % 1.0 8.5 6.5 6.0 5.9 2.4 3.3

Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 02.xls

Vlastni zpracovani

V poslednim obdobi bylo tempo ristu pozitivni, i pies celosvétovou ekonomickou krizi z
roku 2009 peruansky HDP vzrostl o 1%, jak je uvedeno v tabulce ¢. 3. K roku 2010 byl
rast skoro o 9%. Jak je vidét v poslednich letech, zahdjeni vyvozu v tradicnich a
netradi¢nich sektorech, které stale nabyvaji na vyznamu, posililo postaveni domaci
ekonomické aktivity. Také k tomu piispély mezinarodni ceny komodit. Dal§i pomocnymi
faktory udrzeni stability hlavnich makroekonomickych veli¢in byla implementace
narodniho zachédzeni pro zahrani¢ni investice a podpora ekonomické ucasti soukromého
sektoru, které pritahovaly zajem zahrani¢nich investord. Zvysila se tim ekonomicka
aktivita prostfednictvim realizace projekti. Kromé toho byla uskute¢iovana opatieni ke
zlepSeni chovani trhti a konkurenceschopnosti, jako je napiiklad zavedeni nezavislych
regulacnich organli, zkraceni lhity pro zahdjeni podniki a nasledné usnadnéni

zahraniéniho obchodu.

V tomto kontextu byly schopny domaci podniky zavadét ve svych vyrobnich procesech
vykonngjsi technologie, coz jim poskytovalo vice konkurenceschopnosti a investic. Na
stran¢ vydaji, existence expanzivniho cyklu umoznila mirny nartst kupni sily peruanskych
rodin. Tyto dva faktory pfinesly vice stabilni a siln€j$i domaci poptavku, ktera zaroven
ptispéla k ristu zahrani¢ni poptavky a dovolila dokonce chranit hospodafskou ¢innost v
kontextu globalni recese. To vyvolalo zlepSeni obchodnich ukazateld a umoZnilo Peru

vySplhat o n€kolik pozic na Zebticku Svétové banky pro obchodovani v zahranici.,,Doing
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Business“.” D4 se predpokladat, 7e budou v budoucnu stale aplikovany dalsi opatieni,
ktera by podpofila pozitivni ristové perspektivy. V poslednich patnacti letech bylo tempo
hospodarského rastu nejvyssi v historii. V roce 2000 byl HDP 222,207 miliard PEN,
zatimco v roce 2015 dosahl 482,627 miliard PEN. V realném vyjadieni doslo k
pramérnému rocnému rustu o 5,17%. Velky problém je vSak na kvalité tohoto ristu,
protoze prumyslovy rozvoj je jesté omezeny. Prispéni primyslového sektoru k HDP v roce
2000 bylo na 14,86%, v roce 2009 na 14,32%.%° coz ukazuje, Ze je Peru stale zemé
ekonomicky zalozena na zeméd€lstvi a t&zbé produktli s nizkou piidanou hodnotou.
Vzhledem k témto ¢islim se na konci minulého desetileti zacalo hovofit v riznych médiich
0 "peruanském zazraku", coz oznacovalo prosperitu a ziskane dobré vysledky, které byly
zapti¢inéné zvysenim zahrani¢nich investic a vysokym ocenénim exportovanych surovin.
Nejen byly pitekonany ekonomické problémy, jako je hyperinflace a vysoka mira
nezaméstnanosti, nybrz také socialni potize. Skoncil terorismus a ob¢anské valky, které
trvaly 20 let. Ziskané prostiedky byly vénovany rozsahlym vefejnym stavbam, napf.
novych silnic, nemocnic, $kol a byly provadény velké soukromé investi¢ni projekty, Které

vedly k tvorb& novych pracovnich mist.

HDP Peru rostl v uplynulém desetileti vice nez u kterékoliv jiné latinskoamerické zemé¢.
Mezi roky 2002 a 2011 se mira chudoby snizila o polovinu z 54,7 na 27,8%. Mezitim se
mzdy zvysily o 6 az 7%. V soucasnosti zem¢ pocita s velkou rozvijejici se stiedni tfidou.
Nicmén€, mnoho z téchto viditelnych zmén je soustfedéno v hlavnim mésté Limé¢ a
pobieznich lokalitach. Tato situace je v rozporu s dosud existujici chudobou v ruralni
dzungli a jizni ¢asti And. Je vSak také naléhavé investovat do vzdélavaciho systému, ktery
patii mezi nejhorsi v Latinské Americe.®’ Poté, co byl riist mezi 6% a 10%, v roce 2014
mira ristu HDP sestoupla na 2,4%. Neékteré z divodi sestupu indexu je zpomaleni
¢inského hospodaistvi a jeho poptavky a snizeni mezinarodnich cen surovin, piedevsim

nerostnych, ktery zasahl na vSechny zemé zavislé na vyvozu téchto komodit.
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http://www.doingbusiness.org/data/exploreeconomies/peru/

8 BCRP [online]. [cit. 2016-01-13]. Dostupné z: http://www.bcrp.gob.pe/

8 The Peruvian Miracle [online]. [cit. 2016-03-13]. Dostupné z: http://www.weeklystandard.com/the-

peruvian-miracle/article/696104
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4.3 Zahraniéni obchod Peru

Peru soupeti o misto na ekonomickém vrcholu s dalsimi latinskoamerickymi zemémi. Diky
setrvalému rastu HDP, ktery dosahl primérné miry ristu o 6,4 % béhem uplynulého
desetileti, se peruanska ekonomika stala patou nejvétsi v Jizni Americe po Brazilii,
Argenting, Kolumbii a Venezuele. Peru ma rostouci tendenci taktéz v objemu mezinarodni
vymény zbozi. Ze statistickych tdaju zahrani¢niho obchodu lze vycist trvalé zvySovani
celkové hodnoty vyvozu v poslednich 20 letech, coz bylo zptisobeno kombinaci vyraznych
strukturdlnich reforem, jako jsou liberalizace obchodu, privatizace podnik a podepsani
obchodnich dohod a strategickych alianci. Obchodni politika s liberaliza¢ni tendenci
umoziuje obéh komodit a sluzeb, ¢imz zvySuje doméaci inovaci a konkurenceschopnost.
Nejkompetitivnéjsi peruanské ekonomické sektory jsou hornictvi, zemédélstvi, rybolov,
textilni vyroba, rostlinna a zivoCi$na vyroba, kapitalové statky a sluzby, dievaisky
pramysl, cestovni ruch a gastronomie. Pomoci vyuziti potencialu téchto sektor by se ve
sttednédobém horizontu mohlo dostat Peru na svétovou ekonomickou $picku a tim zvysit
zivotni uroven jeho obyvatel. Nicméné, vétSina téchto odvétvi je negativné ovliviiovana
vnéjsimi faktory, jako je stagnace svétovych cen primarnich surovin. Strategické faktory
jako nardst importu a mala diverzifikace exportu s nizkou pfidanou hodnotou mtzou také
zbrzdit doméci ekonomiku. Peruanské vyvozy se zejména skladaji z kovli a primarnich
surovin. Na druhé strané¢ dovozy tvofi piedev§im hotové vyrobky a kapitalove komodity.
Dalsi faktor zavislosti piedstavuje maly podil destinaci, do kterého je vyvazena vétSina
komodit. Skoro polovina veskerych vyvozi se zaméfuje na tfi destinaéni zemé (do Ciny,
USA a Svycarska)

4.3.1 Vyvoj celkového vyvozu

Na nésledujici tabulce ¢. 4 je zobrazen vyvoj vyvozu a dovozu a jejich celkové procento z
HDP. Paralelné zobrazuje tempo riastu HDP. Rozhodl jsem se vybrat obdobi 1990-2015 z
uspornych davodi a protoze tento cCasovy interval velmi dobie popisuje prechod
k liberalizaci a vyvoj téchto ukazateld v souvislosti s HDP. Jak jsem zminil diive, v
prubéhu poslednich patnacti let se HDP zdvojnasobil, a byla podepsana vétsina obchodnich

dohod, které jsou dodneska platné.
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Tabulka &. 4: Vyvoj PBI, vyvozu a dovozu 1990-2015 (v mid. PEN 2007)

Rok HDP V§voz | Dovoz | Saldo V;’VHOSP(()%’ sz"HOSP(;A’ %Hr[‘;;t“
1990 | 151,492 | 25,797 | 19,001 6,796 17% 13% -4.98%
1991 | 154,854 | 27,297 | 22,219 | 5,079 18% 14% 2.22%
1992 | 154,017 | 28,482 | 24,205 | 4,276 18% 16% | -0.54%
1993 | 162,093 | 29,371 | 25,102 4,269 18% 15% 5.24%
1994 | 182,044 | 35,057 | 31,789 3,268 19% 17% 12.31%
1995 | 195,536 | 37,001 | 40,396 | -3,395 19% 21% 7.41%
1996 | 201,009 | 40,282 | 40,450 | -0,167 20% 20% 2.80%
1997 | 214,028 | 45,559 | 45370 | 0,189 21% 21% 6.48%
1998 | 213,190 | 48,009 | 46,424 | 1,675 23% 22% | -0.39%
1999 | 216,377 | 51,774 | 39,381 | 12,392 24% 18% 1.49%
2000 | 222,207 | 55,911 | 40,893 | 15,018 25% 18% 2.69%
2001 | 223,580 | 59,729 | 42,073 | 17,656 27% 19% 0.62%
2002 | 235,773 | 64,237 | 43,049 | 21,188 27% 18% 5.45%
2003 | 245,593 | 68,194 | 44,845 | 23,350 28% 18% 4.16%
2004 | 257,770 | 78,580 | 49,131 | 29,449 30% 19% 4.96%
2005 | 273,971 | 90,527 | 54,471 | 36,055 33% 20% 6.29%
2006 | 294,598 | 91,251 | 61,587 | 29,664 31% 21% 7.53%
2007 | 319,693 | 97,501 | 74,736 | 22,765 30% 23% 8.52%
2008 | 348,923 | 104,429 | 92,720 | 11,709 30% 27% 9.14%
2009 | 352,584 | 103,669 | 77,193 | 26,476 29% 22% 1.05%
2010 | 382,380 | 105,044 | 97,316 7,728 27% 25% 8.45%
2011 | 407,052 | 112,310 | 108,648 | 3,662 28% 27% 6.45%
2012 | 431,273 | 118,818 | 121,110 | -2,292 28% 28% 5.95%
2013 | 456,520 | 117,289 | 124,897 | -7,608 26% 27% 5.85%
2014 | 467,404 | 116,324 | 122,981 | -6,657 25% 26% 2.38%
2015 | 482,627 | 120,163 | 125,889 | -5,726 25% 26% 3.26%

Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart_03.xls

Vlastni zpracovani

V soucasnosti Peru povazuje vyvoz za hlavni motor svého hospodatského ristu, proto se
od roku 2007 rozhodlo zjednodusit administrativni transakce a implementovat programy
unilateralni tarifni liberalizace. Dalsi rozhodujici faktor k usnadnéni obchodu je
zefektivnéni regionalnich dohod se sousedy. Peru mé zatim celkem 17 mezinarodnich

dohod s vic nez 50 zemémi. Je zaroven Castym tcastnikem multilateralnich jednani.

Peru se muze vSeobecné povazovat za jednu znejvice ekonomicky liberalnich
jihoamerickych zemi. Velky podil peruanského vyvozu zabiraji tradi¢ni vyrobky, zejména
z hornického sektoru, jako jsou zlato a méd’. Tento sektor je nejveétsi prispivajici k

obchodni bilance a rostoucimu trendu peruanského vyvozu. Celkovy vyvoz zaznamenal
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vzestupny trend mezi lety 2002 a 2008, a byl negativné ovliviilovan mezinarodni finanéni
krizi v roce 2009. V roce 2010 se trend vratil do situace piedchozich let. V tomto roce
hlavnimi destinacemi pro peruanské vyrobky byly Spojené staty (17%), Cina (16%),
Svycarsko (11%) a Kanada (10%).%?

Jak je vidét na ptedchozi tabulce v roce 2000, hodnota vyvozu doséahla 55, 911 mid. PEN,
0 4 miliardy vice nez roku 1999. Tento narust lze vysvétlit hlavné dynamikou vyvozu rybi
moucky, netradi¢niho exportu, médi, ropy a derivati. Od roku 2001 do roku 2008 byl
trvaly rust o vice, nez ¢tyfi procenta. Nejvyssi mira ristu byla v roce 2008 (9,14% HDP).
V roce 2009 byl prudky pokles v dusledku svétové finanéni krize, coz zpusobilo vyrazné
zpomaleni ekonomické aktivity. Rast HDP Kklesl z 9,14% v roce 2008 na 1% v roce 2009, a
to predev§im kvili vyraznému sestupu externi poptavky s naslednym poklesem
prumyslové vyroby a snizenim soukromych investic zplisobenym nizs§i poptavkou a
nejistotou ohledné budoucnosti svétové ekonomiky, ktera pievladala na konci roku 2008 a
v prubéhu roku 2009. Nicméné, od posledniho ¢tvrtleti roku 2009, ekonomicka aktivita
ukazala jasné znamky oziveni, a to se dokézalo mési¢énim tempem ristu nad 3%,

povzbuzenym domaci poptavkou a v mensi mife zahrani¢énim sektorem.

Co se tyce rozdeleni vyroby podle sektorti, v roce 2009 sektor sluzeb predstavoval zhruba
55% HDP, ve kterém vynikaly obchodni distribuce s 15% a dopravni a komunika¢ni
sluzby s ptispévkem o 9%. Ohledn¢ jinych vyrobnich odvétvi, zemédélstvi a rybaistvi tvorti
8% a stavebnictvi 6% z HDP. V roce 2012 se saldo obchodni bilance po obdobi 15 let
dostalo do minusu (-2,23 miliardy). Peru se tak v poslednich letech stava spise dovozni
zemi, i pfes potencialni sob&sta¢nost ve vSech ekonomickych odvétvich. Jde piedevsim o
niz8i prodeje tradinich produktl, které od roku 2012 pokracuji v klesajici tendenci, hlavné
zplisobena externimi faktory, jako zpomaleni ekonomiky Ciny nebo vykyvy v hornickych

a zemédélskych produkcich. ®

8 OEC: Peru [online]. [cit. 2016-01-13]. Dostupné z: http://atlas.media.mit.edu/en/profile/country/per/
& Why China's slowdown matters [online]. [cit. 2016-03-13].
Dostupné z: http://www.bbc.com/news/business-32380523
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4.3.1.1 SloZeni celkoveho vyvozu

Vyvoj tradi¢nich a netradi¢nich exporti v obdobi 2000-2014 prokazuje rostouci trend az
do roku 2008, jak je vidét v nasledujici tabulce ¢&. 5.8
23,266 miliard USD, zatimco netradi¢ni kolem 7,562 miliard USD. K roku 2009 lIze
dokladat pokles o 13%, tradi¢ni vyvoz dosahl 20,720 miliard USD a netradi¢ni 6,196.

Ktomu vedlo zpomaleni globéalni ekonomické aktivity, které ovlivnilo mezinarodni

V tomto roce tradicni exporty Cinily

poptavku a ceny ve vét§ing sektord. V tomto zkoumaném obdobi, byl u skupiny tradi¢nich
vyrobku objem vyvozu zvysen pomoci produkce rybi moucky, kavy, médi, zinku a zlata.
Zatimco v piipadé netradiéniho vyvozu, vzrostly trzby v oblasti zemédélstvi, rybolovu,
textilu a chemikalii. V roce 2002 rybaiska aktivita stagnovala. Na druhé strané byl

neocekavany narast v odvétvich stavebnictvi a t€Zby nerostnych surovin.

Tabulka ¢. 5: Vyvoz tradi¢nich a netradi¢nich vyrobki 2000-2014 (v mil. USD)

Rok 2000 2001 2002 2003 2004
1. Tradi€ni vyrobky 4 804 4730 5 369 6 356 9199
2. Netradi€ni vyrobky 2 044 2 183 2 256 2620 3479
3. Jiné exporty 107 113 89 114 131
4. CELKEM 6 955 7 026 7714 9 091 12 809
Rok 2005 2006 2007 2008 2009
1. Tradi€ni vyrobky 12 950 18 461 21 666 23 266 20 720
2. Netradi€ni vyrobky 4277 5279 6 313 7 562 6 196
3. Jiné exporty 141 91 114 190 154
4. CELKEM 17 368 23 830 28 094 31018 27 071
Rok 2010 2011 2012 2013 2014
1. Tradi€ni vyrobky 27 850 35 896 35 869 31553 27 686
2. Netradi€ni vyrobky 7 699 10176 11 197 11 069 11 677
3. Jiné exporty 254 304 345 238 171
4. CELKEM 35 803 46 376 47 411 42 861 39 533
Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart_13.xls

Je tieba zminit, Ze v poslednich deset letech téZebni pramysl nabyl na vyznamu, a ma tedy
velky pozitivni dopad na perudnsky vyvoz. Je také dulezité poznamenat, Ze sektor
netradi¢ni vyroby je v soucasnosti siln€jsi, diky riznym obchodnim dohodam. Tato situace
se nemuze nechat ujit a proto, pomoci technologickych investic a postaveni na nove trhy,

se ocekava posileni sektoru netradi¢ni vyroby pii zvyseni jeho konkurenceschopnosti.

Vv

v hodnotach FOB v mil. USD.
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4.3.1.1.1 Tradi¢ni vyrobky

S vice nez 70% vyvozu ptevladaji celkovému slozeni tradiéni vyrobky. Z té&ch dominuji
hornicky sektor, majici v praiméru 75 % tradi¢niho vyvozu a vice nez poloviny celkovych
exportt. Na tabulce ¢. 6 je vidét, Ze jeho vyvoz mél vyrazny strmy rast do roku 2011, kdy
doséahla svého maxima s 27,53 mld. USD. Mezi nimi pattilo pfedev§im zlato, méd’, olovo a
zinek. Nasledujici pokles do soucasnosti je nasledkem stagnujicich mezinarodnich cen a
zastaveni implementace a expanze hornickych projekti, kviili opozici obyvateli a komunit
v okolich nalezist’ z kulturnich a ekologickych dtivodi. Socialni konflikty kvili hornictvi

predstavuji dodnes ohrozeni.®®

Tabulka ¢. 6: Vyvoz tradi¢nich vyrobki podle sektoru 1990-2014 (v mil. USD)

Sektor Rybarsky | Zemédélsky Hornicky Ropa a derivaty | Celkem
1990 345 174 1481 258 2 259
1991 453 202 1535 169 2 359
1992 435 112 1820 196 2 562
1993 581 83 1473 182 2 318
1994 780 247 1971 159 3 156
1995 787 346 2616 236 3984
1996 909 297 2 654 353 4214
1997 1126 472 2731 377 4 705
1998 410 323 2747 233 3712
1999 601 282 3008 251 4142
2000 955 249 3220 381 4 804
2001 926 207 3205 391 4730
2002 892 216 3809 451 5 369
2003 821 224 4 690 621 6 356
2004 1104 325 7124 646 9199
2005 1303 331 9790 1526 12 950
2006 1335 574 14 735 1818 18 461
2007 1460 460 17 439 2 306 21 666
2008 1797 686 18 101 2681 23 266
2009 1683 634 16 482 1921 20 720
2010 1884 975 21 903 3088 27 850
2011 2114 1689 27 526 4568 35 896
2012 2312 1095 27 467 4 996 35 869
2013 1707 786 23 789 5271 31 553
2014 1731 847 20 545 4 562 27 686

Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart 13.xls

8 RUZICKA, T. Zlato je bohatstvim a prokletim soucasného Peru [online]. [cit. 2016-02-10]. Dostupné z:

http://ekolist.cz/cz/publicistika/priroda/zlato-je-bohatstvim-a-prokletim-soucasneho-peru
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Na druhém misté jsou ropné vyrobky a derivaty. Sektor se dynamicky rozviji. Ve srovnani
se zacatkem 90. je produkce tohoto odvétvi 15krat vétsi. Od roku 2010 je zaznamenan
rostouci trend vyvozu zemniho plynu, diky nové otevienym nalezistim v Cuzcu. V ptipadé
vyvozi zem&délskych produktl (jako kava, cukr, bavina), jak lze vidét v tabulce ¢. 6 od
roku 1990, se zvysily pétinasobné, ze 174 miliont v roce 1990 na 975 miliont v roce 2010.
To znamena, ze hodnota téchto vyvozi stoupla 0 800 miliond dolart v intervalu mezi roky
1990 az 2010, avsak je méné dynamicka v porovnani s predchozimi zminénymi tradi¢nimi
vyrobky. Podobné, hodnota vyvozu rybaiskych produktt (rybi moucky, rybi olej) se
zvysila vice nez pétindsobné, z 345 miliont dolard v roce 1990 na 1,884 miliardy v roce
2010, coz predstavuje nartst o 1.539 miliontt v obdobi 1990-2010. Peru pocité s relativné
diverzifikovanou vyvozni strukturou, nicméné jeho ekonomika je na kolisavych cenach a
poptavce nerostnych surovin velmi zavisla. 10% cenovy pad téchto surovin piedstavuje
3,5% pokles piijmil (cca 0,7 % HDP).®

V souvislosti s rostoucim zahrani¢énim obchodem, je slozeni exportu velmi dulezitym
faktorem k urovani udrzitelnosti a volatility vyvozniho rastu. Ve srovnani s tradi¢nimi
vyvozy, které se zamétuji na primarni sektor a suroviny, netradi¢ni exporty zahrnuji zboZi,
Které maji urcity stupen zpracovani neboli pfidanou hodnotou, a tedy jejich vyvoj ma
vyznamny dopad na agregovanou produktivitu, pfijmy, zaméstnanost a nasledné na HDP.
Netradi¢ni vyvoz také piispél k celkovému rustu exportu béhem poslednich patnacti let,
avSak, v ramci tradi¢nich vyrobku, je nejvlivnéjsim vyvoznim sektorem hornictvi.

Hlavnimi cilovymi zemémi hornického sektoru byly Spojené staty a Chile.

4.3.1.1.2 Netradi¢ni vyrobky

Bé&hem obdobi uvedeného v tabulce ¢. 7 se hodnota celkovych netradi¢nich vyvozi témét
zeSestinasobil (z 2,044 miliardy USD v roce 2000 na 11,677 miliard USD). Jejich
prumérny ro¢ni rust byl 14%. UdrZitelny rast netradiénich vyvozi vtomto obdobi je
dusledek jejich implementované diverzifikace. U téchto ptrevlada zemédélska zivocisna

vyroba, jejiz hodnotovy objem se zvysil z 394 mil USD v roce 2000 na 4,2 mid. USD

% Full report. World Trade Organization:Trade policy review: Peru [online]. 2013, [cit. 2016-02-01].
Dostupny z: http://www.wto.org/english/tratop_e/tpr_e/tp389_e.htm
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vroce 2014. Rostoucich hodnot dosahuji také rybi produkty, chemikélie, textil a
Sperkafstvi. Ostatni sektory se déli na dievo, papir a derivaty, nezelezné materialy,

strojirenské vyrobky a hutni vyrobky.

Vyvoj netradiéniho vyvozu se shoduje s diversifikaéni exportni strategii PENX,
implementovanou v roce 2003 a zaméfenou na nové trhy a produkty, a jejim vyslednym

zvySenim peruanskych produkti s pfidanou hodnotou na mezinarodnich trzich.

Tabulka ¢. 7: Vyvoz netradi¢nich vyrobkii podle sektoru 2000-2014 (v mil. USD)

Sektor A B C D E F G H I Celkem
2000 394 177 701 123 212 47 265 97 29 2044
2001 437 197 664 142 247 58 242 160 36 2183
2002 550 164 677 177 256 68 222 110 33 2 256
2003 624 205 823 172 316 74 262 99 45 2620
2004 801 277 (1092 [ 214 415 94 391 136 58 3479
2005 1 008 323 [ 1275 261 538 | 118 493 191 70 4277
2006 1220 433 | 1473 | 333 602 | 135 829 164 89 5279
2007 1512 500 [ 1736 362 805 | 165 906 220 107 6 313
2008 1913 622 [ 2026 [ 428 | 1041 176 909 328 121 7 562
2009 1828 518 [ 1495 336 838 | 148 571 369 94 6 196
2010 2 203 644 [ 1561 359 | 1228 252 949 393 110 7 699
2011 2836 | 1049 | 1990 | 402 [1655| 492 | 1130 | 476 147 10176
2012 3083 1017 | 2177 | 438 (1636 | 722 | 1301 | 545 277 11 197
2013 3444 1030 | 1928 | 427 [1510) 722 | 1320 | 544 143 11 069
2014 4231) 1155 | 1800 | 416 [1515] 664 | 1152 | 581 161 11 677

A: Zemédélsky a zivocisny. B: Rybaisky C: Textilni. D: Dievo, papir a derivat E: Chemikélie. F: NeZelezné
materialy G: Metalurgické a klenotnické. H: Strojirenské vyrobky I: Jiné netradi¢ni vyrobky.
Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart_13.xls

Vlastni zpracovani.

4.3.1.2 Hlavni destinace peruanského vyvozu

Pét zemi v roce 2014 bylo dulezitymi destinacemi pro peruansky vyvoz. Ty dohromady
tvorily 47% z celkového vyvozu. To jsou Spojené staty, Cina, Kanada, Svycarsko a Chile.
Spojené Staty byly na prvnim misté b&hem obdobi 2000-2014. Vloni je prekonala Cina.
Hodnota vyvozu do USA se snizila ve srovnani s 2013, kdy byly vyvezeny 2,753 miliardy
USD. Exporty do Ciny, Kanady a Svycarska mirné vzrostly, zatimco vyvoz do Chile kles|
Z 694 miliontt USD v roce 2013 na 643 miliontt USD v roce 2014.
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Exportované vyrobky do zminénych trhti se liSi podle zemé. Do Spojenych stati se
exportovalo pfedevsim zlato, chiest, benzin, olej, hrozny a avokado. Hlavni exporty do
Ciny zahrnuji méd, rybi moucku, Zelezo, zinek, olovo a kalamary. Do Kanady mezitim
byly vyvezeny zejména zlato, stiibro, olovo, zinek a hrozny. Do Svycarska se vyvéazelo

hlavn¢ zlato a do Chile keramické dlazdice, molybden a rybi moucka.

Graf ¢. 11: SloZeni vyvozu podle zemé destinace (list. 2015)

m Cina

B USA

m Swycarsko
M Kanada

M Japonsko

M Brazilie

m Spanélsko
H Chile

i Jizni Korea

m Ostatnizemé

Zdroj: MINCETUR. Dostupny z. http://ww2.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/reportes-

estadisticos/exportaciones/. Vlastni zpracovani.

Béhem listopadu roku 2015 byly stale hlavnimi cilovymi zemémi peruanskych exporti, jak
je uvedeno v grafu ¢ 11: Cina s 22%, Spojené staty americké s 15% a Svycarsko s 8% z

celkové hodnoty vyvozu.

4.3.2 Vyvoj celkového dovozu

v

Od roku 1980 do soucasnosti nejhlavnéjsi importované zboZi byly primyslové suroviny a
kapitalové komodity. K roku 2014 dovoz prumyslového a kapitalového zbozi ptedstavil
polovinu celkovych importd. Velky podil tvofily stroje a chemikélie. Co se tyce
zeméd¢lstvi, Peru je skoro sobéstacné a jeho podil na importu dosahuje jen 10 %. Dovazi
zejména kukufici, psenici, s6ju a slunec¢nici. Celkovy dovoz dosahl v roce 2013 42,25 mid.
USD a jeho podil se na HDP zvysil, pfedev§im ve prospéch kapitalovych statki. Objem

dovezeného zbozi se béhem let 2000 az 2013 skoro zeSestinasobil, ze 7,358 mld. na 42,248
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mld. USD. V poslednich patnacti letech importy vzrostly ro¢ni mirou 12,8%, celkovy
dovoz ¢inil 326,099 mid. USD. ¥

4.3.2.1 Slozeni celkového dovozu

Nejvetsi rust zaznamenal sektor spotfebniho zbozi, jehoz trvanlivé statky lehce prekondvaji
ty netrvanlivé. Po spotiebnim zbozi rostouci trend zaznamenévaji v roce 2014 kapitalové
statky uréeny pro pramysl (8,691 mld. USD), stavebnictvi (1,422 mld.), dopravni vybaveni
(2,659 mld. USD) a zemédélstvi (141 mil. USD). V kapitalové skupiné jsou zahrnuté
hotové komodity jako automobily, traktory, elektrické nastroje a IT zafizeni. Vyrazny

nardst na importech méla i paliva, suroviny a polotvary.

Tabulka ¢. 8: SloZeni dovozu podle sektoru 2000-2014 (v mil. USD)

Rok [ A B L2 | c [ o] E I3 F [p]E e = N :

2000 | 888 606 | 1494|1083 | 212 [ 2315 | 3611 213 30 [1430 | 441 | 2114 | 139 | 7358
2001 987 648 | 1635| 908 229 | 2414 3551 168 21 (1361 | 371 | 1921 97 | 7204
2002 [1032| 722 | 1754 975 249 | 2516 | 3740 272 20 [ 1227 | 323 | 1842 56 | 7393
2003 [1035)| 807 | 18411376 278 | 2686 | 4340 199 17 11422 | 336 [ 1974 | 49 [ 8205
2004 [1153 | 842 | 1995[1754 | 349 | 3261 5 364 192 29 [1661 | 480 | 2361 85 | 9805
2005 [1338| 970 [ 2308 2325] 384 | 3890 6 600 305 37 12114 | 607 | 3064 | 110 | 12082
2006 (1463|1154 | 2616|2808 | 436 | 4738 7981 470 31 [2784 | 838 | 4123 | 123 | 14844
2007 (175111438 (3189|3631 | 588 | 6209 | 10429 590 50 | 3958 | 1256| 5854 | 119 | 19591
2008 [ 2328 2192|4520 (5225 874 | 8458 [ 14556 | 1305 90 [ 5765|2073 | 9233 | 140 | 28 449
2009 (2137 ]1825[3962]2929 | 773 | 6374 | 10076 854 72 14498 11426 | 6850 | 122 | 21 011
2010 {2809 2680|5489 (4063 | 868 | 9093 [ 14023 | 1087 80 [ 5539 2369 | 9074 | 229 | 28815
2011 [ 3489132456734 | 575211092 | 11488 | 18332 [ 1449 | 111 | 7345]2825]11730| 356 | 37 152
2012 140824170 [ 8252|5885 |1292| 12096 | 19273 | 1488 | 1378168 | 355413347 | 262 | 41135
2013 (4502|4342 18843 | 6454 |1 1244 | 11830 | 19528 [ 1443 | 1318327 | 376213664 | 213 | 42 248
2014 | 4655|4241 | 8896 | 5757 | 1339 | 11720 | 18815 | 1422 | 1418691 | 2659 | 12913 | 185 | 40 809

Modré: Spottebni zbozi. Zelené: Suroviny a polotvary. Rizové: Kapitalové zbozi. Fialové: Jiné zbozi.
A: Trvanlivé B: Netrvanlivé C: Paliva a pohonné hmoty D: Pro zemédé&lstvi E: Pro pramysl

F: Stavebni materialy G: Dopravni vybaveni. Z: Celkem.

Zdroj: BCRP. Dostupny z: http://www.bcrp.gob.pe/docs/Estadisticas/Cuadros-Anuales/AChart_14.xls
Vlastni zpracovani.

Z tabulky ¢. 8 lze vycist, ze VétSina statkll je uréena pro pramysl. Suroviny a polotvary

zaznamenavaji v rdmci dovozu nejvyssi hodnoty. Téméf tietinu podilu celkového dovozu

8 Importaciones peruanas crecieron 12.8% anual en los Gltimos 15 afios. Gestion.pe [online]. [cit. 2016-02-
12]. Dostupné z: http://gestion.pe/economia/importaciones-peruanas-crecieron-128-anual-ultimos-15-anos-
2154664
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tvofi suroviny pro pramysl (11,720 mld. USD), nasleduje pramyslovy kapital (8,691 mld.
USD) a paliva (5,757 mld. USD).

4.3.2.2 Hlavni importéfi na peruansky trh

Stejné jako vyvoz, hlavni dovoznimi partnery jsou USA, Cina a Evropské Unie. V prvni
poloviné minulého desetileti vétSina komodit smétovala do Peru z USA, jejich podil vSak
byl od roku 2012 piekonan Cinou. Dnes pochazi z Ciny skoro tietina veskerého
importovaného

zbozi. Nasleduji obchodni bloky MERCOSUR, CAN a asijské zemé jako Jizni Korea,
Japonsko a Thajsko. Vyrazné rostou importy sousednich statti: Ekvadoru a Brazilie. Podil

importt z téchto dvou zemi se zvysil z 10 % v roce 2000 na téméi 30% v roce 2006.%
4.3.3 Peru a ekonomicka integrace

Rostouci obchodni vztahy na svété umoznuji ¢im dal vhodné&jsi prostfedi pro zahrani¢ni
obchod, ktery umoznuje optimalni vyuziti komparativnich vyhod, diversifikaci zbozi
vV ruznych trzich a vyménu komodit bez cel a dalsich tarifnich i netarifnich bariér.
K idedlnimu tvofeni ekonomické integrace se zem¢ sdruzuji do integracnich uskupeni a

uzaviraji mezi sebou obchodni dohody.

Peruanska republika je napiiklad ucastnikem organizace World Trade Organization od
jeho zalozeni (1. ledna 1995) a podili se na dulezitych regionalnich obchodnich sdruzenich
jako Comunidad Andina (CAN: Andské spoleCenstvi narodd), Mercado Comun del Sur
(MERCOSUR: Spole¢ny trh jihu), Asia-Pacific Economic Cooperation (APEC:
Ekonomické seskupeni Asie a Tichomoii), Alianza del Pacifico (Tichomoiska dohoda) a
Unién de Naciones Suramericanas (UNASUR: Jihoamericka unie narodi). Kone¢nym
cilem téchto integra¢nich organizaci je posilit obchod s riznymi regiony, upevnit vztahy

¢lenskych stati, a tim vytvotit zonu volného pohybu zbozi, kapitalu, sluzeb, a osob.

8 Reportes estadisticos. MINCETUR [online]. [cit. 2016-03-12].

Dostupné z: http://ww2.mincetur.gob.pe/comercio-exterior/reportes-estadisticos/
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4.3.3.1 Peru v integracnich sdruzenich

4.3.3.1.1 World Trade Organization

Svétova obchodni organizace byla zaloZena 1. ledna 1995 jako nastupce VSeobecné
dohody o clech a obchodu (GATT). WTO spravuje obchodni dohody vyjednané mezi
svymi ¢leny, Fidi postupy urovnani mezinarodnich obchodnich sport, dohlizi na obchodni
politiku provadénou clenskymi zemémi S cilem udrZzeni svétovych hospodatskych a
politickych pravidel. Piedstavuje nejvyznamnéjsi obchodni dohodu a je fizena zakladnimi
principy nediskriminace a reciprocity.

4.3.3.1.2 Andské spolecenstvi (CAN)

V soucasné dobé ma ctyii ¢leny (Bolivie, Kolumbie, Ekvador a Peru), pét ptidruzenych
stattl (Argentina, Brazilie, Chile, Paraguay a Uruguay) a jednoho pozorovatele (Spanélsko,
i kdyz se nachazi v Evrop&).® V Andském spoleCenstvi chybi byvaly ¢len Venezuela, i
kdyz je geograficky dulezita soucast regionu. CAN bylo zahajeno dne 26. kvétna 1969 s
umyslem vSeobecné spolupracovat pro vyrovnani integra¢niho rozvoje ¢lent v
ekonomickych a socialnich oblastech (tvorbu zaméstnanosti, zlepSeni Zzivotni Grovné,
snizeni externi vulnerability a rozvojovych rozdila v regionu). V 2004 vstoupila v platnost

smlouva o volném obchodu s integra¢nim sdruzenim MERCOSUR.

4.3.3.1.3 MERCOSUR

Ekvador, Kolumbie a Peru jsou pfidruzenymi ¢leny MERCOSUR, spolu s Chile,
Surinamem a Guyanou. Zakladajicimi ¢leny tohoto uskupeni volného obchodu byla
Argentina a Brazilie, Paraguay, Uruguay a Venezuela, nedavno pfistoupila Bolivie. Bylo
zalozeno v roce 1991 a zamétfuje se na volny pohyb zbozi, sluzeb a vyrobnich faktort,
pomoci odstranéni cel a netarifnich omezeni vytvotrenim spole¢nych vnéjsich sazeb. Vedle
toho podporuje nartist multilateralniho obchodu a koordinuje postoje na mezinarodnich
ekonomickych forech. Vsechny tyto zaméry maji za cil dosahnout ekonomického ristu

¢lenti seskupeni, a to posilenim komparativnich vyhod jednotlivych zemi.

8 Comunidad Andina [online]. [cit. 2016-03-12]. Dostupné z: http://www.comunidadandina.org/
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4.3.3.1.4 APEC

Ekonomické seskupeni Asie a Tichomofi je aktivni od roku 1989. Sdruzuje 21 zemi, které
vytvareji skoro polovinu svétového HDP, reprezentuji 46% objemu mezinarodniho
obchodu a 40% celkoveho obyvatelstva. Je multilateralnim forem fungujicim na zakladé
oteviené¢ho dialogu a konsenzu k nazortim vsech tcastnika. Jeho hlavnim cilem je usnadnit
v regionu volny obchod, tok investic a ekonomickotechnickou spolupréci a tim upevnit
rast a prosperitu ¢lenskych stati pii pobiezi Tichého oceanu. Pouzity ptistup je unilateraini
liberalizace v souladu platnych pravidel. Ucast na tomto seskupeni méa vyrazny vliv,
protoze se ¢lenové signifikantné podileji na peruanském exportu a maji velkou a efektivni

ekonomiku, jako USA, Japonsko, Cina, Jizni Korea a Tchaj-wan.

4.3.3.2 Bilateralni dohody a dohody o volném obchodu

Dohody o volném obchodu jsou soucasti dlouhodobé obchodni strategie, ktera usiluje o
konsolidaci trhti peruanskych produktti s cilem vytvofit konkurenceschopnou exportni
nabidku, jez generuje vice a lepSich pracovnich mist. ZkuSenosti ukazuji, Ze zemé
dosahujici dynamického hospodaiského vyvoje v poslednich letech byly uspésné
zaClenény do mezinarodniho obchodu, a tim rozSitovaly velikost trhu pro své firmy.
Piiklad toho jsou asijské zemé, takzvani asijSti tygii nebo draci, béhem minulého
ctvrtstoleti (s vyjimkou Japonska), které zvysily sviij vyvoz prumérnym Vysokym ro¢nim

tempem, coz jim piineslo vyrazny rast na HDP.

Obchodni dohody pfinaseji vyhodné podminky, které souviseji nejen s obchodnimi
aspekty, nybrz jsou také pozitivni pro ekonomiku jako celek. Tyto podminky povoluji
snizit a v mnoha piipadech odstranit netarifni a tarifni obchodni piekazky, ptispivaji ke
zlepSeni konkurenceschopnosti podnikii (protoze je mozné zajistit suroviny a strojni
zatizeni pfi nizSich nakladech), usnadnuji zvySeny pfiliv zahrani¢nich investic, a to
poskytnutim jistoty a stability investorim, pomahaji domacim podnikiim konkurovat za
rovnych podminek s ostatnimi zahrani¢imi podniky, které dosahly podobné vyhody
prostiednictvim vstupu do podobnych obchodnich dohod, a koneéné povzbuzuji vytvaieni
pracovnich ptilezitosti v disledku zvysené exportni aktivity. Nicméné, ne vSechny sektory
ekonomiky prospivaji stejné z dohod o volném obchodu. Dutkaz toho je dasta

nespokojenost a protesty z lidi zavislych na nejzranitelnéjSich sektorech (zeméd¢lstvi,
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textilnim primyslu) vaéi vstupiim novych konkurenti a piipadné na jejich dumpingu na
mistnim trhu. Existuje jisté vice citlivych produkti v procesu vyjednavani, které musi byt
chranény ur¢itymi mechanismy obchodni obrany. Negativnimi externalitami v odvétvich
ur¢itych produkt v§ak mizou byt také zmirnény pomoci implementaci pfislusnych kroku
k posileni konkurenceschopnosti nebo podpoie jejich pfemisténi a konverze k ¢innostem

S vy$$im potencidlnim rastem.

Stejné tak liberalizace obchodu usnadiiuje zemim ekonomickou integraci do svétového
hospodafstvi, coz umoziiuje snizit volatilitu jejich ristu, uroven riziko zemé a naklady na
financovani soukromého sektoru obecné. Jasny dikaz o peruanské hospodarské integraci
ve svétovém obchodu je seznam riznych smluv, které peruansky stat podepsal v
poslednich patnacti letech, béhem obdobi liberaliza¢ni tendence a rostouciho trendu

hlavnich ekonomickych ukazateli.

Vedle diive zminénych skupin, Peru udrzuje obchodni smlouvy a dohody o volném
obchodu s ruznymi globalnimi ekonomickymi bloky velkého vyznamu. Od roku 2001 je
aktivni obchodni dohoda s Kubou. V roce 2006 se stalo Peru ¢lenem MERCOSUR. V roce
2009 soucasné vstoupila v platnost fada dulezitych dohod jako dohoda o volnem obchodu s
Chile, Kanadou, Singapurem, USA a Cinou. V roce 2011 se ptidaly dvé asijské zemé: Jizni
Korea a Thajsko. O rok po tom byla podepsana dohoda o volném obchodu s Mexikem a
evropskou skupinou EFTA (sestavajici z Svycarska, Lichtenstejnska, Islandu a Norska).
Od roku 2013 zacaly platit obchodni dohody s Evropskou unii, Kostarikou a VVenezuelou.
Brzy vstoupi v platnost dohody o volném obchodu jiz podepsany se stfedoamerickymi
zemémi Guatemalou a Hondurasem a kontroverzni dohoda TPP (Trans-Pacific
Partnership), ktera v Gnoru 2016 vyvolala masivni protesty.*® V jednani jsou rozvojovy
program Doha, dohoda sluzebniho obchodu TISA (Trade in Services Agreement) a
obchodni partnerstvi se zemé&mi jako Turecko a El Salvador.”® Nasleduji struéné popisy

obchodnich dohod s nejrelevantnéj§imi svétovymi partnery.

% police, anti-TPP protestors clash in Peru [online]. [cit. 2016-03-12].
Dostupné z: http://www.presstv.ir/Detail/2016/02/26/452440/Peru-protest-TPP-Lima
" Acuerdos comerciales del Peru [online]. [cit. 2016-01-10].
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4.3.3.2.1 Dohoda o volném obchodu mezi Peru a Cinou

Kontext zahajeni procesu sblizovani s asijskymi obchodnimi partnery probudil peruansky
zajem v obchodu s Cinou, jejiz trh je nejvétsi na svété (vice nez 1, 300 miliarda obyvatel).
Cinsky hospodatsky rist byl v poslednich dvou desetiletich nejvyssi na svété viibec, s
ptibliznymi ro¢nimi mirami 10%. Asijska obrovska ekonomika zaziva zvysenou poptavku
po dovozech od svych obchodnich partnerd, jak spotifebniho zbozi, tak surovin,
meziprodukti a kapitdlovych statkti. Dohoda, ktera vstoupila v platnost v bieznu 2010,
umoznuje leps§i pristup Ktrhu sjiz zminénimi charakteristikami. Hlavnimi produkty

peruanské exportni nabidky, jejichZ exportéfi jiz prospivaji z této dohody, jsou: kalaméary a

chobotnice, ¢erstvé hrozny, avokado, mango, jeCmen a paprika.92

4.3.3.2.2 Dohoda o volném obchodu mezi Peru a USA

Je platnd od 1. unora 2009. USA je druhy nejvétsi obchodni partner Peru. Jejich ptimé
zahrani¢ni investice v Peru v roce 2014 dosahly 14% celkovych FDI. Jeji rozsahly trh s
320 mil. obyvateli je jedna z hlavnich destinaci pro peruanské exporty, pifedevsim zlata a
stiibra, ropy, ryb, kavy, kakaa, chiestu, Cervené papriky, artyCokd, hroznti, manga,

mandarinek a femeslnych vyrobki.*?

4.3.3.2.3 Obchodni dohoda mezi Peru a Evropskou unii

EU je jednim z hlavnich importérii peruanskych vyrobku, s podilem 18% do roku 2014.
Zem¢ Evropské Unie Vv Peru patfi k nejvétSim piimym zahrani¢nim investorim s 51,8%
z kapitali predeviim ze Spanélska, Velké Britanie, Nizozemi a Francie. Vétsina investic se
zaméfuje do sektoru infrastruktury, komunikace, tézby a na finan¢niho a bankovniho. EU
ptedstavuje trh velkych pftilezitosti s vice nez 500 milionl lidi s primérnym piijmem na
osobu patficim mezi nejvyssi na svété. Peruanské produkty jako kava, chiest, artyCoky,

avokado a mnoho dal$ich jsou na evropském trhu k dispozici bez celnich prirazek.*

Dostupné z: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

%2 Acuerdos comerciales del Peru [online]. [cit. 2016-01-10].
Dostupné z: http://www.acuerdoscomerciales.gob.pe/

% Tamtéz
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5 Zavér
Mezinarodni obchod prospiva svym ucastnikim riznym zptisobem. Piikladem je lepsi
Rovnéz je podnétem pro doméaci technologicky vyvoj a inovaci a motorem rustu

ekonomiky a konkurenceschopnosti.

Liberalizace perudnské ekonomiky probehla v 90. letech. Statni politika umoznila vyuZzit
vyvozniho potencialu ptirodnich zdroji a posilit prodejnost dalsiho zbozi a sluzeb tim, Ze
je nabidne v zahrani¢i. Kvantitativni vysledky dosazené diky této statni politice jsou
Vv pfipadé Peru bezesporu zietelné. Proces otevirani zahrani¢niho obchodu mél v Peru
béhem poslednich patnacti let zdsadni dopad na rtizné makroekonomické ukazatele. Tyto
vysledky Ize empiricky konstatovat pomoci statistickych udaju centralni banky Peru
(BCRP) a nejrizngjsich vladnich instituci, perudnskych i1 mezindrodnich, jako je napf.
Svétova banka. Rust celkovych produkénich ukazateli jako HDP byl velmi strmy. V roce
2000 byl HDP 222,21 miliard PEN, zatimco v roce 2015 dosahl 482,63 miliard PEN. V

realném vyjadieni doslo k primérnému ro¢nému ristu o 5,17%.

Rovnéz probehl soucasny pokles u dalSich negativnich ukazateli, jako je mira chudoby,
nezaméstnanosti a inflace, a to docela vyrazny. Rozdil ve vysledcich mezi
protekcionistickou a liberalni politikou provadénou V peruanské ekonomice je roznéz
ziejmy. Az do konce 80. let byla realizovana strategic hospodarské politiky znama jako
industrializace nahrazujici dovoz, ktera byla pivodné ur¢ena k podpoie mistniho priamyslu
a sobéstacnosti zemé. K jejimu provadéni se implementovala omezujici ochranaiska
opatieni, jako tarifni a netarifni piekazKy, ke sniZeni konkurenceschopnosti zahrani¢nich

vyrobct S vyrobné komparativni vyhodou.

Paradoxné ptinesla tato strategie slaby a malo produktivni primysl, coz byl nasledek malé
kupni sily doméciho trhu, ktery tato strategie nevzala v dvahu. To zpisobilo
makroekonomickou nestabilitu. Po selhani této strategie se implementovalo, v souladu s
reformami Washingtonskeého konsensu, nékolik makroekonomickych politickych opatteni
k liberalizaci obchodu. Cely proces trval n¢kolik let, ale dlouhodobé piinesl diive uvedené

ekonomické piinosy.
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Vztah mezi zvySenou mirou mezinarodni obchodni aktivity a ekonomickym rustem neni
nahodny. Jak je uvedeno v praci, Peru je zemé velmi zavisla na exportu, piedev§im
tradi¢nich vyrobkd, které se skladaji zejména z nerosti. Tyto perudnské vyrobky maji
velmi dulezitou globalni komparativni vyhodu. Faktory jako vysoké poptavka ze zahranici
a vysoké ceny komodit piispély k obrovskému rastu. Hornicky sektor je nejvétSsim
ptispévatelem k vyvozu a nésledovan sektorem zeméd¢lské vyroby. Bylo dokazano, ze
pouze vyvoz hornického odvétvi byl vzdy vyssi, nez celkovy pocet netradi¢nich vyrobkd.
Co se ty¢e netradi¢nich vyvozul, tyto zacaly nabyvat na vyznamu v roce 2004, pravé po
zavedeni strategie PENX, ktera podporuje postaveni a diverzifikaci téchto vyrobku na

zahrani¢nim trhu. Nejvic produktivni exportni netradi¢ni sektor byl zeméd¢€lsko-zivocisny.

Dovoz vzrostl soubézné s vyvozem, ale od roku 2012 je obchodni bilance negativni. Tento
jev je zpusoben hlavné zvySenou domaci poptavkou po zahrani¢nich vyrobcich. Vyssi
potieba vyvozu vedla nutn€ i1 k vy$Simu sklonu k dovozu diky snazSimu ptistupu k
zahrani¢nim technologiim. Celkovy dovoz se sklada ptedevsim z kapitdlového zbozi,
meziprodukty a suroviny pro primysl, které piedstavuji polovinu z celkového objemu.
Importnim sektorem s nejvysSim rustem ve zkoumaném obdobi bylo spotiebni zbozi.
Obrat zahrani¢niho obchodu se zvysil diky rGznym obchodnim dohodédm, které Peru
podepsalo s dalsimi zemémi. Mezi svymi hlavnimi partnery ma nejvétsi ekonomiky na
svété, jako naptiklad Cinu, Spojené Staty a Evropskou Unii. Peru zna¢né téZilo z ¢inského

obrovského riistu a poptavky.

Nicméng, ekonomika Ciny se v posledni dob& zpomalila. Jeji poptavka klesla, coz také
znamenalo pokles hodnoty perudnského vyvozu. DalS$im diivodem pro nedavné zpomaleni
perudnské ekonomiky je pokles mezinarodnich cen komodit, coz zasdhlo vSechny
ekonomiky zaloZené na vyvozu tradi¢nich produktti. Aby se zabrénilo riziku a zavislosti na
téchto cenovych vykyvech, by mélo Peru rozvijet a zdokonalit strategii vyvazeciho planu.
Pomoci vyroby zbozi s vysokou pfidanou hodnotou by se mohlo lépe Uc€astnit na svétové
ekonomice a timto zplisobem napomahat tvorbé dynamickych vyhod a udrzitelného
hospodarského riistu, coz by mohlo mit dlouhodobé za nésledek vétsi prinosy. Vedle toho
by méla byt ekonomicka integrace zaruovana statem prostiednictvim vyrobni struktury v
dobrych podminkach. To zahrnuje vetejné stavby a sluzby, které jsou nutné pro zvyseni

produktivity a konkurenceschopnosti. Peru by mélo pokra¢ovat v otevienosti k novym
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trhiim s cilem posilit ekonomické postaveni a prildkat zahrani¢ni investice. Co se tyce
socialnich oblasti, peruansky stat by mél byt organem, ktery se stara o své ob¢any a chrani
je pred negativnimi externalitami zahrani¢éniho obchodu a mél by také garantovat zplisoby

ekonomického zaclenéni méné¢ zdmoznych spolecenskych tiid.
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