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1. UVOD

Smyslem vSechdgtnich systérin je poskytovani informaci. Ty jsou vSak v kazdé
zemi vykazovany jinym¢i obdobnym zfisobem. Z tohoto id/odu v poslednich letech
znane sili pozadavek na harmonizacetnictvi. Ta probiha naiznych arovnich, p&inaje
harmonizaci vramci ditého spoléenstvi zemi, aZz po harmonizaci v cekisvém
metitku.

Na zaklad poteby harmonizovanych udgj probihd sjednocovani¢étnich
pravidel a detnich vyka# v riznych zemich tak, aby informace poskytovadétrictvim
byly obecr srozumitelné. Z hlediska obchodni sgolesti se da hovwd o poteke
harmonizace udaj v otdzkach oaevani, néklad, trzeb a zejména jejich uznavani.
V ramci harmonizace se setkdvame se&mv zakladnimi soubory zasad, jedna se
o mezinarodni &etni standardy IAS/IFRS a americké vSeoliegpnavané &etni zasady
US GAAP.

Mezinarodni detni standardy upravuji detailni principy a metodiltovani
v jednotlivych oblastechagtnictvi s dopadem naéini za¥rku. Jejich delem je sjednotit
Gctovani v &ch oblastech detnictvi, které maji nejiSi vliv na vypovidaci schopnost
Gcetnich vykaa a nasled& pak slouzit paebam ekonomického rozhodovani uzivatel
téchto vykazi a potebam finatini analyzy.

US GAAP je sada zasad, podle kterych se sestawmajichi vykazy gedkladané
individualnim investaim v USA. Tyto zasady jsou zcela odliSné agtaictvi, které se
pouziva pi sestavovani deveho giznani nebo vnitropodnikovych vykazUS GAAP
nejsou dany zakonem, tj. net/ge zakonodarci, a nejsou povinné. Firmy je alazbeaji,
protoze to vyZaduje jejich obchodni okoli.

Ceské narodni standardy slouZiegevsim statu, stat je také tva firmy je
pouzivaji proto, Ze jsou povinné ze zakabeska detni legislativa je také Gzce provazana
s daiovou legislativou, v mnohych ustanovenich se zakanetnictvi odvolava pravna
danové zakony, zejména na zakon o danichijmg.

Cinnost zahrarnich obchodnich subjekt stejré jako poteba znalosti naSich
obchodnich odbornik vyZzaduje sledovat vysledky obchodnich transakeirjznych
liniich, zejména v blizké budoucnosti. Jak je pat$kala pedpidi, podminek, pozadauk
a predpoklad je velmi Siroka a orientovat se v niegstavuje porné nara@nou ¢innost.
To pak plati i v otazce trzeb z prodeje zbozZicgji problematika v uvedeném kontextu je

I prednEtem této diplomové prace.



2. CIL A METODIKA

Cilem diplomové prace je specifikovaipady, které se tykaji trzeb z prodeje zboZi
podle mezindrodnich standéra dale wit rozdilnosti v aplikacich jednotlivych podob
téchto aktivit spolu se srovnanim s postupy paekekych pedpigi.

Na za&atku bude nutné shromazdit literaturu tykajici aeoto tématu. V saasné
doke je publikovano velké mnozstvi literatury tykajgd mezinarodnich standargiesto
jsou mezinarodni standardy pro n&gtai systém novinkou, které je v mnohdppdech
tézké porozundt. Mimo poznatk z odborné literatury budou vyuZita odborna pekadi
a v neposlednfact celos¥tova sf internet, kde je mozné sledovdizné diskuse. Bude
nutné vyhledat vSe, co se tyka vykazovani trzetodgje zbozi.

Zadanim diplomové prace je vytemi gehledné analyzy metod uznani trzeb
z prodeje zbozi podle mezinarodnich standlatdS, ceskych standafd Gcetnictvi
a standardl US GAAP. Druhym krokem ip zpracovani diplomové prace bude ukazka
konkrétniho pipadu trzeb z prodeje zboZi, jeho aplikacetzaé situace, se kterymi se Ize
pii prodeji zbozZi setkat a nasledné vyhodnoceni dopaehsakce do vysledku hospoéeta
podniku.

Pouzitd metodika

Prvni ¢ast prace je &novana procesu mezinarodni harmonizagetnictvi
z obecného hlediska, jelikoZ tento proces je néusliakutovany a podstatny.

DalSicast prace je jiz&novana zasobam, resp. zbozi. V této kapitole jeazamo,
jak na zbozi pohliziceska detni legislativa ve srovnani sigtupem mezinarodnich
standard IAS/IFRS a pistupem US GAAP, &etrg jeho ocd#ovani.

Jelikoz se prace tyka trzeb z prodeje zboZi a dopaplikaci do vysledku
hospodé&eni podniku, jsou v dalg@sti zohlediny naklady, vynosy a trzby. V nasledujici
casti jsou analyzovanpostupy a podminky pro uznani trzeb z prodeje zbEipady
tykajici se jednotlivych oblasti jsou shromé&xg tak, aby spolu souvisela Uprava jak podle
IAS tak podle US GAAP, a aby tyto jednotlivéigady na sebe logicky navazovaly. Na
zawr nekterych kapitol, a toéch, u kterych to bylo vhodné, jsou uvedeny zasaolrdily
oproti ceskym @etnim postupm.

Poslednicast prace je za#rena na konkrétniifpad trzeb z prodeje zboZzZi, kdy jsou
nastikny situace analyzované vguchozi kapitole a jejiclieSeni z detniho hlediska,



véetng uvedeni dopadu konkrétni situace do rozvahy aedgslky. Tatocast je doplana
piehlednou tabulkou, ve které jsou shrnuty vysledégpodaeni dosazené v jednotlivych
situacich podle mezinarodntaské Upravy.

Zawr prace shrnuje neftsSi odliSnosticeské a mezinarodni Upravy, se kterymi se
obchodni spolnost mize setkat, zejména tedy v postupech a podminkakhzoeyani
trzeb z prodeje zboZzi.



3. LITERARNI P REHLED

Veskeré podklady pro diplomovou préci bygbrpany zejména z odborné literatury.
V piipadech, kdy nebyly informace zcela jasné, byloné@utlohledat je v odbornych

periodikachei prostednictvim internetu.

KRUPOVA (2002) se ve své knize IAS yikladech zabyva srovnanim vybranych
mezinarodnich ¢etnich standaids ceskou @etni legislativou. Tato publikace byla vydana
ve ttech pokraovanich a to zilvodu rozséhlosti problematiky. Pro tuto praci bglpit
pouze dil prvni, kde autorka seznamujeietdimi postupy, které se tykaji zasob itrzeb

Z jejich prodeje.

MLADEK (2002) a MLADEK (2005) seznamuje s pravidiynerickych vieobeén
uznavanych zasad. Tuto problematiku popisuje v@aurobr, vyklad jecasto doplan
nazornymi piklady. VeSkerou terminologii uvadi jak¢eském jazyce, tak také v jazyce

anglickém. Publikace tak&sto upozatuji na podstatné odliSnosti oprééskeé Uprad.

DVORAKOVA (2006) se komplext zabyva detnimi standardy IAS/IFRS, které
vhodre dophuje srovnanim sifstupy podle US GAAP. V situacich, kdy je to naggjv

vhodné, uvadi nazornéiglady.

HYBLOVA, SEDLACEK a VALOUCH (2004) se ve své publikaci zabyvaji
novodobym vyvojem ceského @etnictvi, jeho vztahem k mezinarodni harmonizaci
Gcetnictvi, dale systémemigjimani mezinarodnich ¢atnich standafd do systému
Gctovani, gedevSim vykazovani. Na zavuvadji rozdily v &etnich oblastech mezi

ceskymi Eetnimi redpisy a IAS.

Publikace od ADAMKOVE (2003) se zabyva nejen rbzdiezi (Eetnimi systémy,
ale také detnimi zobrazenimdkterych jevi podle mezinarodnich dopaeni. Jeji vyklad
vychazi zejména ze standandS, které dopiuje pojetim US GAAP.

KOVANICOVA (2004) se ve své publikaci émuje zejména harmonizaci
a konvergenci €etnich systérin a dale nabiziiehledné usp@dani a vysitleni (etnich

vykazi podle jednotlivych Uprav.



Dal3i informace bylgerpany z odbornycbasopis, zejména pak z OETNICTVI
a z ICETNICTVI V PRAXI, které se problematikou také zalayiv

Pro zachovani aktualnosti byl vyuzit také internet to pedevSim pro odkazy
tykajici se US GAAP. V saasné dob Ize na Internetu naléztizné diskuse tykajici se
problematiky harmonizace #&eSeni konkrétnich ffpadi, kdy jsou otazky kladeny
predevsim Getnimi fiznych spolénosti, ktéi maji pochybnosti o spravnosti svych

postum; odpovidaji odborniciasto auté vySe zmignych publikaci.

Pro praci byla také nezbytna platna legislativajmZna Zakon odetnictvi,

Vyhlaska ¢. 500 provadiici zakon o detnictvi aCeské detni standardy.



4. MEZINARODNI HARMONIZACE U CETNICTVIi

GAAP neboli vS8eobechuznavané €etni zasady neni nazeveainich systéiin jako
takovych. Jedna se o vSeobecny nazev, ktery pepisejni systémy zemi jako Spojené
staty americké, Kanada nebo Velka Britanie. Tytm&eemaji Zzadné zakony @etnictvi,
Gcetni pravidla jsou tv@na nezavislymi nevladnimi organizacemi a jsou ma&ipouze
pro firmy kotované na kapitdlovém trhu. Naproti torren® jako Némecko, Francieti
Ceska republika zakon a@gtnictvi maji.

Z toho vyplyva, Ze vSechny &ové (Eetni systémy se mohou ragitl do dvou
v3eobecnych skupin — na zakonem upravené narodtéinsy a GAAP (KOVANICOVA,
2002). Mezi hlavni systémy GAAP paamericky US GAAP a mezinarodni IFRS (jejichz
z&kladem jsou IAS). lies to, Ze meziiznymi GAAPY nejsou Zzadné zdsadni rozdily, jaké
jsou mezi GAAPy a nérodnimi systémy, existuje \hnitada fiznych postufp
a pozadavk, které ve svém kowaém disledku vedou ktomu, Ze finam zpravy
sestavené podle US GAAP nejsou srovnateldéng které jsou sestavené podle IFRS.

Z tohoto divodu probiha snaha o sjednoceni pravidel a pésapama jako
projekt konvergence (convergence project). Projekt konvergence¢s@ov tom, Ze dva
hlavni twirci GAAP — americky FASB (Financial Accounting Stands Board)
a mezinarodni IASB (International Accounting StamdaBoard) — aktivé spolupracuji na
zménach vUS GAAP a IFRS, které povedou k tomu, Zeudobicnu bude jen jeden
swtovy GAAP s tim, Ze US GAAP a IFRS budou jeh@ dizné cesty. Takovyto stovy
GAAP (resp. IFRS) nenahradi individualni narodiédpisy. ivodem je, Ze IFRS je
tvofen na swtové arovni, kde se musi odpovidat na vSeobeceéniiotazky, které maji
vSechny s¥tové firmy spoléné. Individualni ndrodni systémy vSak budou i nadéreny

na statni Grovni.

Hlavni rozdil mezi IFRS a US GAAP je v rozsahlasslozitosti pokyd. IFRS se
skladaji z relativé jednoduchych a vSeobecnych pokym kterych zalezi fiedevsim na
Gsudku &ch, kte&i je aplikuji. Naopak systém US GAAP je velice iy a slozity
a rektera jeho nézeni mohou byt dokonce v konfliktu se zakony imdiinalnich zemi.

Jednim ze zasadnich probl&m oblasti @etnictvi je tedy nejednotnostiptupu
k reSeni ®kterych otevenych otazek v jednotlivych narodnich UGpravach. oTat
nejednotnost vedla ke snaham o harmonizaetnictvi. Vysledkemd&chto snah by o



byt, aby informace, které jsou obsaherdetdich vykas, byly srovnatelné. Snahy
o harmonizaci €etnictvi se objevuji veréch liniich — Mezinarodni standardyainiho
vykaznictvi (IFRS), Getni smérnice Evropské unie a narodnéeini standardy USA —
US GAAP.

Evropska unie vydava tzv. direktivy Evropské uniefigemZ na oblastd@tnictvi
se vztahuji direktivyit — ¢tvrtd, sedmé a osméitvrta direktiva byla fjata 25.&ervence
1978 a tyka se pozadavka r@ni etni vykazy spoknosti. Jeji sotasti jsou také dva
vzory rozvahy (A a B) &tyii vzory vykazu zisku a ztraty (A, B, C, D). Sedutidektiva
byla pijata 13.¢ervna 1983 a tyka se pozadauka konsolidovanédétni vykazy. Osma
direktiva byla pijata 10. dubna 1984 a tyka se pozadan& osoby, které mohou prowad
audit cetnich dokumerit (auditory). Vzhledem k dalSimu vyvojéétnictvi od doby pjeti
direktiv je nutné vzit v ivahu zastaralogkierych ustanoveni direktiv v séasné doé.

US GAAP vznikaly postup# jako gimy disledek swtové hospodid&ké krize ve
tiicatych letech 20. stoleti. Kongres, jako zadkonoyéargan USA, delegoval pravomoc
tykajici se detnictvi na zvlastni komisi SEC (Securities andhaxge Commision), ktera
odpowdnost za narodni Upravdetnictvi dale delegovala na soukromé instituce G4,
APB a nakonec, v roce 1973, na FASB, Radu pro atalydfinartniho (Eetnictvi. Tato
rada ma zvlastni postaveni, protoZze nema zakonodamoc, ale byla na niipvedena
odpowdnost za otazky detnictvi v USA. Touto radou byly zpracovany tzv.edbecs
uznavané &etni principy US GAAP (Generally Accepted AccougtiRrinciples). Tyto
principy maji d¥ urovre — zékladnj kterd obsahuje zakladni prvkyeiniho systému
a teoretické zasady, na nichz ma byetdi systém vystawn, a detailni tykajici se
jednotlivych oblasti &etnictvi.

Problematikou celoswtové harmonizace Ucetnictvi se zabyva Rada pro
mezinarodni &etni standardy IASB. Jejim uUkolem je formulovat ghlaSovat detni
standardy, tzv. IFRS (International Financial Répgr Standards), které by dy byt
dodrzovany fi piredkladani vykak finantniho (Eetnictvi, propagovat jejich celofeové
piijeti a dodrzovani, a dale pracovat pro zlepSertiaemonizaci pravnich ipdpisi,
Gcetnich standafda postuf, vztahujicich se kipdkladani vykak financniho &etnictvi.
VSechny spolénosti v Evropské unii kotované na burzach maji oklir2005 povinnost
sestavovat své konsolidovangetni za¥rky praw v souladu s IFRS.

Rozdilnosti a problémy lze spavat mimo jiné i v oblasti zbozi, zejména pak p

vykazovani trzeb z jeho prodeje.



5. ZBOZi

5.1.Vymezeni zbozi

ZboZi jako sotést zasob jgeseno Ceské republic€ eskym &etnim standardem
pro podnikatelet. 015 — Zasoby. Tento standard chape zbozi jakaténgsci nabyté za
Ucelem prodeje, pokudcétni jednotka sétnito vécmi obchoduje. O zboZi jectovano na
Uctech &tové ¥idy 1- Zasoby, respektive skupiny 13 — ZboZi.

V mezinarodni Uprayje tteba nejprve spra¥nvymezit pojmy. V angiting je slovo
product obvykle chapano jako vyrobek, neboli hmotnjegmet, ktery firma sama
vyrobila, aby ho prodala. Zbozi, tj. vyrobek, ktemjrobil nékdo jiny, byl hotovy a firma ho
koupila k dalSimu prodeji, se chape jak®rchandise Sluzba se igklada jakoservice
Slovo good vSak miize byt jak vyrobek, tak zboZii sluzba. Tento vyraz se pouziva
piedevsim v ekonomice, ale ¢eainictvi se také vyskytuje. N&glad anglicky vyraz cost
of goods sold by serplozil jako ekonomické athi spojené s prodejem vyrobku, zboZi nebo
sluzby, neboli néklady na prodané vyrobky, zhnziuzbu (MLADEK, 2002).

Zasobami se zabyva mezinarodiétini standard IAS 2 — Zasoby, ktery byijat
v roce 1993 a v platnost vstoupil v roce 1995. Mdhrpivodni standard 2 — Otevani
a zveejnovani zasob v kontextu systému historickych cers Ase tyka zejména otazek
ocaiovani zasob v rozvaze.

Zasoby (inventories), jak je definuje IAS 2, jsou aktiva:

a. drzena zac&elem prodeje v fibéhu kEZznych obchodnich aktivit,

b. v prab¢hu vyroby za telem takového prodeje,

c. ve formg materialu nebo dodavek, které maji byt gplobvany ve vyrobnim

procesu neboipposkytovani sluzeb.

Pravidla US GAAP pro zasoby jsou pémme zastarala (hlavni vyhlaska pro tuto
oblast ARB 43 pochazi z roku 1953). Protoze setor tible psala pravidla, ktera byla
struina, vSeobecna, a kterd jednotlivyndethim davala zrmou svobodu #b jejich
aplikaci, US GAAP pro zasoby je roun strieny, vSeobecny a teoreticky davéetnim
znanou svobodu i jeho aplikaci. Divod, pr@& se dnes &etnictvi pro zasoby staliddi

pavodni vyhlaskou, je, Ze existuje vSeobecny souhklaisn, jak by se #lo postupovat,



a tak dnesni tuwci US GAAP nepovazovali za nutné pravidlaesgnit nebo zmnit. Pokud
firma splni n&sledujici pravidla,ibe dale postupovat tak, jak sama uzna za vhodné.

Co se rozvahy e, US GAAP povaZuje préadné dtovani zasob za nezbytnou
klasifikaci, ze které je jasné, Zze se shoduje aviqar IAS 2:

a. material,

b. rozpracované vyroba,

c. vyrobky nebo zbozi (finished goods).

US GAAP na rozdil odceského Getnictvi nevidi zadny rozdil mezi zboZim
(merchandise) a vyrobky (products). Oba povazujefimshed goods$, nebo jednoduse
za ,goods”. Pokud si vSak firmarge tyto polozky vést zvlds US GAAP ji vtom
nebrani. DalSi odliSnost vyplyva tguichoziho vysstleni interpretace ,finished goods*.
Z pohledu US GAAP existuji pouze dva druhy podnik&groba a poskytovani sluzeb
Maloobchod tak neprodava zbozi, ale poskytuje siufivostedkovanim prodeje vyrolik
né¢koho jiného. Pokud si vSak maloobchotkjp tyto vyrobky vykazovat pod nazvem
zbozi, US GAAP ji v tom aft nebrani.

Dalsi rozdilnost ma zava#8i charakter. Z upravy vyhlasky EITF (Emerging
Issues Task Force§6-46 vyplyva, Zeceska firma nesmi procél sestavovani zérky
podle US GAAP pouZzivat postup, ktery jedepisujeeskeé detnictvi. Divodem je to, Ze
ceské finafni etnictvi aceské daoveé &Eetnictvi jsou propojené. Podle této vyhlasky,
kterd zakazuje pouzivat ittavé (Eetnictvi, jeceské finadni Cetnictvi v podstat stejné
jako ceskeé daoveé Eetnictvi. A jak jsem jiz zminila, vyhlaSka zakazpjguzivat detnictvi

daiove.

5.2.0caiovani zbozi

5.2.1. Ceské& Gprava

Zakladem pro oamvani zasob podleeskych @detnich pedpisi je Zakon
o Wetnictvi, ze kterého vyplyva, Ze zbozitfzené Uplaté se océuje pdizovaci cenou,

tj. za kolik bylo pdgizeno plus ndklady s fi@aenim souvisejici, a zboZi nabyté bezugatn



(dary zbozi a také nalezy), se o reprodukni pdizovaci cenou, tj. za kolik by bylo
porizeno v dob, kdy se o Bm &tuje.

Do pdizovaci cenyzboZzi pati nag. preprava, provize, clo a pojistné, naopak do ni

nepati Uroky z ¥ra a pajcek poskytnutych na jeho fiaeni. Z vnitropodnikovych sluzeb
souvisejicich s pizovanim zboZi nakupem a s jeho zpracovanim seotiaogpaci ceny
zahrnuje pouzeippravné a naklady na zpracovani.

Ubytky zboZi Ize ocgovat:

- skut&nou pdizovaci cenou (zde nastava probléimvyydeji zbozi, které bylo

porizeno za rozdilné ceny),

- pramérnou cenou (cely sklad se acge cenou zji&nou vazenym

aritmetickym ptéimérem),

- metodou FIFO (co prvniifjde do skladu, jako prvni ze skladu odejde).

Paizovaci cenu zboZi Ize rodit na cenu ptizeni nebo naipdem stanovenou
cenu padizeni a odchylku od skuteé ceny ptizeni a naklady s pizenim souvisejici. i
vyskladréni zboZzi se tyto odchylky rozpotigt zpisobem zavazn stanovenym &etni
jednotkou.

Pri srovnani v dostateé dlouhych ¢asovych obdobich se rozdilna o&ein
vysledkow¥ srovnaji, ovSem v kratkodobéndi sttedredobém horizontu se mohou
naklado¥ vyznamr odliSovat.

Ceské detni gredpisy umotiuji dvoji metodiku Gtovani o zasobach — ,metoda A*
a ,metoda B“. B uziti metody Ase o pohybu na skladwhem &etniho obdobi &tuje
v ramci syntetickych &tu s tim, Ze do nakla@adse hodnota zboZi promitne az v okamziku
jeho skuténé spateby, tj. @i prodeji. V giipadt metody Bse Ehem &etniho obdobi vede
pouze skladova evidence na analyticky¢tech s tim, Ze do naklade zahrnuje zboZzi jiz

pii pofizeni a teprve koreé stavy naklady snizi o nesfaiiované zbozi.

5.2.2. Mezinarodni Uprava

V okamziku p@izeni se zboZi oamije ve vysSi peizovacich naklail — costs
(porizovaci cenou). Naklady na Ppeni zbozi zahrnuji nadklady na nakup zbozZi a nkla
na jejich dalSi permegnu.

Mezinarodni detni standard Zasoby vymezujézhé soudasti naklad na nakup

zbozi. Pafi do nich cena pizeni zbozi, dovozni cla, nerefundovatelnéédamepravni



néklady, naklady na manipulaci a dalSi ndkladyrékjeou pimo prifaditelné k péizeni
zbozi. Obchodni slevy a rabaty se od @éoézbozi odgitaji. Problémy mohouipocereni
porizovanych zasob nastat s takovymi naklady, jejigiiialozeni je spojeno skolika
druhy pdizovanych aktiv zarove V téchto pgipadech je itba stanovit objektivh
odiavodreény pontr, ve kterém mohou byt tyto vydaje ra@kehy mezi jednotliva
pofizovana aktiva. Fkladem takovych vydéjje zejména dopravné, ale také pojistné apod.
Pro konkrétni zatiovani slev a rabatexistuji v zahrarni literature dw metody:

- metoda hrubéastky— ¢astka slevy se od#a od hodnoty zbozi v rozvaze a po

prodeji zboziastka slevy sniZzuje ve vysledovce naklady na prédaozi,
- metodadisté ¢astky— nevyuzita obchodni sleva se v rozvaréifa k hodnat

zbozi a po prodeji zboZi se vykaze jako ztratssfloe vysledovce.

Ostatni naklady by se dly zahrnovat do ceny zboZi pouze ipgads, Ze byly
vynaloZeny v souvislosti s uvedenim zboZi na jeh@asné misto a do stasného stavu.
Prikladem takovych nakladje nevyrobni rezie a naklady na navrh designu yktd
uréeného pro konkrétniho zakaznika.

Souwésti ocedni zboZi naopak nejsou néklady, ktergedstavuje abnormalni
mnozstvi odpadu (manko nad normu), ¢e® vynaloZené prace a ostatni vyrobni
naklady, skladovaci naklady, pokud nejsou nezbymésyrobnim procesuipd dalSim
vyrobnim stupdm, administrativni rezie, kterd nggpiva k uvedeni zbozZi na jejich
souwasné misto a do stasného stavu, a také odbytové néklady.

Pro management podniku je takovato podrobna evaleobrym podkladem pro

rozhodovani, préizeni naklad.

Otazku zahrnovanuroka do ceny zbozieSi standard 23 — Vygni naklady.
Podle tohoto standardu jsou Uroky &asti ceny zboZzi pouze za situace, kdy trva podstatn
dlouhou dobu, nez je toto zboZzi schopno prodejeURRVA, 2002).K ¢astym chybam
v souvislosti s oagovanim zboZi dochazi zejména nedodrzovanim pozédstandardu
IAS 38 — Nehmotna aktiva. Tento standard ¢§agymezuje, které nehmotné polozky jsou
aktivem, a které naopak nikoliv. Nidklad ¢astky vynalozené na vyzkum nejsou aktivem,
a proto nemohou byt ani s&sti ocenni zboZzi. Stejé je tomu nagiklad u néklad na
reklamu a propagaciastek vynaloZzenych na zaSkoleni Zatnand@, na reorganizaci

podniku a podobf



V mezinarodni Upray je podle zasady historickych cen Hggielné vykazovat
jakykoliv majetek ve vySsi, nez jeho reélné hodngihlaska ARB (Accounting Research
Bulletins) 43 proto vyZzaduje od firem, aby zasobgepsaly, pokud poklesne jejich
hodnota. Wetni metoda, ktera se pouziva na tuto Gpravu, enznpod nazvemiqwer of
cost or market' (LCM). Tato metoda sice nenftifi$ slozita, ale festo kolem jeji aplikace
existuji ugité nejasnosti.

Jeden zdrojé&chto nejasnosti je samotny nazev. Ten by se dogitelazil jako
,NiZSi z historické ceny nebo trzni hodnoty® V reali€ by se vSak @l piekladat jako
,NiZ8i z historické ceny neboreprodukéni hodnoty“. Divodem je to, Ze ARB 43 slovo
marketvyswtluje jako reproduéni cenu, neboli cenu, za kterou by se zasoby mobdy
poridit a to tak, Zze se koupi.

DalSi zdroj nejasnosti jsou Mezinarodnfetni standardy. IAS 2 také firmam
natizuje, aby pouzivaly metodu LCM. Tuto metodu vSalame jako,niZsi z historické
ceny nebogisté realizovatelné hodnoty” (lower of cost or net realisable valu€)ista
realizovatelna hodnota, kterou US GAAP a IAS chaptajre, se ve vyhlaSce ARB 43
také objevuje, ale jinak nez ve standardu ZasohiywoBem, pré je to dilezité, je, ze
nékteré vyznamné americké firmy (n@édad IBM a GE) pouZivaji metodu, ktera se
podoba metadl LCM podle IAS tim, Zemarket definuji jakou cistou realizovatelnou
hodnotu. TakZze i kdyz US GAAP alAS chapou LCM itz miaZze zde vzniknout
domreénka, Ze postupuji stejn ProtoZze postup spdleosti, jako je najklad IBM, je
ponerné bézny v praxi, iceska firma by mohla takto postupovat, ovsem az qmolohe
s auditorem. Na tento postup vSak mi&iré upozornit, a to tak, Zze darifphy zahrne
vétu, jako napiklad: ,VSechny zasoby jsou vyjihé v nizSi z piazovaci nebo
realizovatelné hodnoty."

Cista realizovateln4d hodnota (net realisable value) znamena odhadovanou
prodejni cenu v&ném obchodovani, snizenou o odhadované nakladgokarteni
a odhadované néklady, nezbytné k uskuiei prodeje.

V mnohych Upravach (ngilad USA, Belgie, Kanada, &hecko, Italie, Nizozemi,
Spartlsko) se pi aplikaci metody LCM nepouzivé&ista realizovatelna hodnota, ale
reproduk éni cena(replacement cost). Reproduk hodnota znamen& ekonomickowb
nutnou k tomu, aby ke dni z&ky firma byla schopna zboZi znovu koupiti Pypoctu se
pak bere v Gvahu tak&ekavana nebo normalni ziskova marze z prodeje zhotimto

piipadt dochazi k odliSnym vysledkn nez i pouZziticisté realizovatelné hodnoty.



US GAAP navic jestiika, Ze reprodutni hodnota nesmi byt vysSi nez tzv. ceiling
(strop neboli maximalni hodnota) a nizsi nez thvoif (podlaha neboli minimalni). Strop
je pak definovan stefn jako IFRS definuje net realisable value a podldéiinuje jako net
realisable value minus hruby zisk (gross profithaoiec¢astku, kterou si firma na prodeji
srovnatelného zboZzi obvykle wild (DVORAKOVA, 2006).

Pokud by detni chél aplikovat metodu reélné hodnoty zasob tak, jakadyje
vyhlaSka ARB 43, tak je rozumné, aby svou pracdébizna dva kroky.

Béhem prvniho kroku zjisti reproddiki hodnotu zboZi, které ma na skiad
a porovna ji s historickou cenou, neboliigovaci hodnotou, aby zjistil, ktera je niZsi.

V prabéhu druhého kroku odhadrigstou realizovatelnou hodnotu zdsob a pokud
hodnota zji&tna v prvnim kroku je vic nefista realizovatelna hodnota, zasoby odepiSe az
k cisté realizovatelné hodnotPokud vSak hodnota z prvniho kroku je mhérez cista
realizovatelnd hodnota minus hruby zisk, zasobypidgekdisté realizovatelné hodnot
minus hruby zisk.

Je vsSak dlezité upozornit na to, Zze podle US GAAP i podI®8-firma nenmize
tento odpis povazovat za provozni naklad, ale e#wriloss). Tento pozadavek vSak od
firmy pouze vyZaduje, aby odpisiadila mezi neprovozni polozky. Pokud by tento odpis
byl podstatny, tak méa firma také povinnost ho vytadko samostatnowadkovou

polozku, ale mze si zvolit nazev jako nélad ,inventory write-off".

Podle IAS je zboZiif prodeji oceréno nasledujicimi zjsoby. Pro polozky, které
nejsou zardnitelné, maji individualni charakter, se pouzimdtoda individualniho
oceréni. Kde nelze pouzit metodu individualniho o&ein pouZziji se tzv. nadkladoveé vzorce
— tedy oceéovaci techniky FIFO a vazeny aritmetickyaper. MetodaFIFO (first in first
out) pouziva p spoteks zbozi vzdy cenu nejstarSi dodavkiazeny aritmeticky prameér
se ffepaitava bu’ periodicky nebo poifjeti nové dodavky. Spoiaost musi pouzit stejny
nékladovy vzorec pro vSechny zasoby, které majppodu podstatu a pouZiti. \tipack,
Ze zasoby maji povahu a pouzitzmé, Ize pouZzitiznych océovacich technik.

Pavodni zreéni standardu 2 obsahovalo také alternatieSeni, tj. moznost océmi
metodou LIFO. Tato alternativa vSak byla s plathasi roku 2005 zruSena. Podle
US GAAP se LIFO pouzivat smi.

Podle IAS/IFRS a US GAAP je zakladni metodou prenogani zbozi pbzovaci
cena. IAS/IFRS vSak firmam umidje pouZivat d¥ alternativni metody: metodu

standardnich cen (standard cost method) a malodbéhmetodu (retail method).



US GAAP také vyslovehumoziuje maloobchodni metodu, ale o metatiandardnich cen
se nezmiuje. Podminkou pro pouZziti takovéto ,jiné“ metodyak je, Ze vznikly rozdil
mezi zvolenou a zakladni metodou bude nevyznamny.

Metoda maloobchodniho prodeje se pouziva zejména u spatesti, které
obchoduji ,ve velkém“. Je zaloZzena na c@m@nzboZi prodejni cenou s aflenym
zachycenim marze — tedy rozdilu mezi prodejni cennékupni cenou zbozi. Tato metoda
umoziuje kontrolu korunou. # prodeji je @Fimo unerné vyskladnému zbozZi
rozpoustna do naklafl diive zl&tovana marze. Pokud pebuje spolénost zjistit
pofizovaci cenu skladovaného zboZi, postupuje takpejprve uéi pomer paiizovacich
cen k maloobchodnim cenam a tim pak vynasobi dmnstav zboZi v maloobchodnich
cenach.

Metoda predem stanovené ceny (= metoda standardnich nakkd spaiva
vtom, Ze péizovaci cena zboZi je \&étnictvi rozélena na pedem stanovenou cenu
(stanovenou na zakladnitropodnikoveho ceniku) a na éowaci rozdil (tedy rozdil mezi
skute&nou a pedem stanovenou cenou). @oeaci rozdil se id spoteb zasoby rozpousti
obvykle @gimo un®rn¢ spotebovanému objemu zboZzi. Vysledné agcerspoteby je tedy
stejné jako ocemi spoteby vazenym aritmetickym pmérem, ktery je aktualizovan pro
kazdém nékupu. V praxi jgasto vyuzivano dvouctii odchylek — jeden pro zachyceni
odchylky mezi péizovaci cenou aipdem stanovenou cenouifaeni zboZzi (tedy cenou,
kterou je nutno uhradit za zboZi samotné) a drulsyzachyceni vedlejSich pmovacich
naklach

V mezinarodni praxi existuji dva zakladnitugpby zachyceni kol@hu zbozi
v (Cetnictvi — ptibéZna evidence a periodicka evidence.

Pri praubézné evidencise zachycuji zemy stavu zboZzi, tj. frastky a Gbytky,
v okamziku, kdy nastaly. Tim jsou zaznamy o stavozz na sklad aktualni. Vyhodou je
poskytovani pesnych informaci pro operativniizeni. Nevyhodou tohoto #pobu
evidence je pracnost a s tim spojena vy3si naksadimento zpsob evidence je ¢eské
republice oznéovan jako zfisob A.

Pri periodické evidencise nezjisuji denni zaznamy pohybu zbozi. Kéng stav
zboZi na sklagl se zjisti az na koncic¢étniho obdobi fyzickou inventurou. Periodicky
zpisob evidence je ménpracny, coz pnasi uspory. Nevyhodami tohoto tgmbu
evidence je jeho niZSi {raznost a schopnost poskytovat operativni informd@nto

zpasob je vCeské republice modifikovan a pouziva se pficoznaseni B.



Pri rozhodovani o zjsobu evidence, jegdba posoudit, zda niz&asova narénost
azni plynouci Uspory z periodické evidence, buddce ¢i méré prinosné oproti

prihlednosti informaci préizeni z pibézné evidence.

5.2.3. Revod zbozi (moment dodani)

Posledni otdzka, na kterou musketinictvi odpo¥dét, je, kdy gestane zboZzi byt
majetkem dodavatele a&ee byt majetkem (nebdipadré nakladem) odératele. Protoze
toto téma je dlezité a protoze ovliwuje mnohem vic nez pouzeéai zbozi, je nutné zavest
n¢jaka vSeobech aplikovatelna pravidla, ktera mohdaSit vSechny situace — riddad
(DVORAKOVA, 2006):

- kdy dodavatel dopravu zatissam, nebo kdy ma pouzit dopravce,

- kdy dopravce r&i pouze z&ast cesty,

- kdy méa zdkaznik moznost zboZi Fgpout,

- kdy je sowésti dodani instalace nebo kontrola jakosti,

- apod.

Jedno mozné kritérium, které by se mohlo pouzibgt,byl ,pievod pravniho
naroku“ (transfer of title). TotdeSeni by vSak nebylo optimalni ¥pac, kdy se jedna
o leasing nebo prodej na splatky (a kde pravnikn@iechazi az po zaplaceni posledni
splatky), atd. Proto se mist@jpouziva kritérium ,rizika a vyhody vlastnictvitigks and
rewards of ownership), nebipadre kritérium ,kontroly“ (control).

Kritérium ,rizika a vyhody vlastnictvi“ se obvykledviji od samotnéhoipdnetu.
Pokud firma A doda zbozi firtnB a dopravu zatwje sama, vyhody vlastnictvi sice
piechazi v momentu, kdy dodanyepmét opusti jeji sklad (protoze ztraci ,vyhodu*
piedntt prodat gkomu jinému), ale rizika vlastnictvit@chazi az v momentu, kdy
zakaznik pedntt prebere (protoZze kdyby dopravni automobil ifldpd prepadli lupéi,
dodavatel by zaznamenal ztratu).

VSeobecs rizika a vyhody pechazi v momentu, kdy zékaznik dodavkijnpe
a kdy dodavatel spini vSechny vedlejSi povinngakid nagiklad instalaci a Zézeni).

Pri aplikaci kritéria ,kontroly“ se vychazi z pohledédy s tim, Ze kontrolaiechazi
v momentu, kdy zakaznikovi vznikla povinnost za alog grednet zaplatit a dodavateli
narok na penize, nebo rasinv okamziku kdy zakaznikievezme dodanyipdmnt.



Ani v jednom pipact samotny okamzik vystaveni faktury neni rozhoduggbroto
US GAAP néeSi problematiku nevystavenych faktur. O této protdtice se zmuje
pouze IFRS, a to zidodu, Ze podle pravnickadi nekterych zemi samotny moment
fakturace ma dopad na faavou povinnost (prima DPH). Fakturace vSak technicky

neovlivni vznik pohledavky jako takové, pouzeideou povinnost s ni spojenou.

V ¢eskych podminkéach, pokud spétest proda zbozi na fakturu a spolu s ni
vystavi vydejku na zbozi, v ten moment tedy dochkéz$kuténosti, Ze zboZiiestava byt
majetkem spokiosti. Tuto otazku, dle mého nazoru, Iépsi pra¢ mezinarodni Uprava,
kterd bere v Uvahu nejen samotné vyskéadrebozi, ale také otazku vySe zmrigho
vlastnictvi. VCeské republice tedy vystavenim vydejky &obmlastnictvi prodavajicimu,

v mezinarodni praxi jetdezity prevodvlastnictvi, nikoli pouze vystaveni vydejky. Talte
znamena, Ze spaleost reportujici podle mezinarodnich stanfamda WtSi povinnost
evidence a uschovani doktadsmluv — toto pochopitetnma i spolénost podleceského
zakona o Getnictvi, ovSem v mezinarodni praxi je tato evidepodrobgjsi, pracrjsi, ale

takeé efektivijSi.



6. NAKLADY, VYNOSY, VYSLEDEK HOSPODA RENI

6.1.UpravaCSU

Naklady a vynosy se zachycuji na vysledkovy¢tech. Naklady se chovaji jako
Gcty aktivni, tzn. Ze maji firistky na stratt Ma dati a Ubytky na str&nDal. Vynosy se
chovaiji jako @ty pasivni, tzn. Ze majiifrustky na stra# Dal a Ubytky na stranMa dati.
Naklady ivynosy jsou iezitym ukazatelem hospoigani podniku, ovliviuji vysledek
hospoda-eni.

Dulezity je rozdil mezi ndklady a vydaji a dale meynosy a pijmy. Naklad je
vymezen jako spé¢ba aktiv nebo zvySeni pasiv zé&elem dosazeni jejich zhodnoceni
v podolg vynodi. Vydajem se vSak rozumi jakékoli vynaloZzeni genkteré ani nemusi
¢aso\ souviset s nakladem. Tento rozpor v padédsového posunu jaidledkem obech
platné @etni zasady ozgavané jako vymezeni okamziku realizacéikRdem vydaje
muze byt nakup zboZi za hotové do skladu podnikuykse stane nakladem az tehdy,
bude-li zbozi vydano ze skladu (prodano zakazn)kowydaj nastava v tomtotipack
diive nez vznikl naklad. V ogaém gipact podnik nakoupi na fakturu zbozi, které
obratem proda, z&tuje naklad (naklady vynaloZzené na prodané zbakriy, by sam za
zboZi zaplatil. Vydaj nastane v tomtdigad® az pozdji, tj. aZz po uhrazeni faktury
dodavateli.

Vynosy p@Fedstavuji zhodnoceni aktiv podniku, které nastaea dobu jejich
Zivotnosti. Zasada vymezeni okamziku realizadesapuje oddleni vynosi od perzniho
toku. Jestlize podnikatel prodal své vyrobky natdak potom vydtuje vynos (trzbu
Z prodeje) @rijem pertz z prodeje se uskutei aZz po zaplaceni faktury ogthtelem.

Pokud mam toto shrnout, tak naklady a vynosy vinikakamziku, kdy detni
jednotce vznika povinnost zé&tdvat znénu stavu majetku. ifem a vydej naopak
predstavuje skut@mou znénu stavu majetku, to znamend&ijgm ¢i vydej pergZznich
prostedki ve forme hotovostni¢i bezhotovostni. #imy a vydaje wuji perézni toky,
tj. cash flow.

Mezi vSeobecngasadypro (Etovani naklad a vynos pafti, Zze &etni gipady se
O¢tuji na jednotlivé Gty naristajicim zgisobem od p&atku do konce &tniho obdobi,
kterym je kalendéni nebo hospodaky rok, nebo od vzniku ¢éétni jednotky, doSlo-li

k jejimu zaloZeni v @ibéhu roku. DalSi zasadou je, Ze naklady a vynosyasads Uctuji



do obdobi, s nim#asow a wcng souviseji.Casova a ¥cnéa souvislost naklada vynos se
v (Cetnictvi zaji$uje prostednictvim @tt ¢asového rozliSeni, dohadnychitil a rezerv,
po. opravnych polozek k aktivn. Dale je zakazano naklady a vynosy vzaemn

kompenzovat.

6.2.Uprava US GAAP

SFAC (Statement of Financial Accounting Concept%) Bakladechika, Ze jsou
poklesem nebo sp@bovanim majetku nebo nabytim zavaziipadré kombinace obou,
kvili dodani zbozi, vyrobk nebo poskytnuti sluzeb jinych cinnosti, které jsou s@asti
hlavnich nebo podstatnych pokugicich ekonomickych aktivit firmy. Z tohoto vyplgy Ze
néklady jsou ok, ke kterym firma fistoupila proto, aby umoZnila vgkkény cin.
US GAAP tedy o nakladech mluvi jako o ekonomickgbiitech (MLADEK, 2002).

Zasada uznani do naklad

Tradiin¢ se této zasadika ,matching”, protoze howoo tom, jak se maji naklady
piitazovat k trzbam. Firmam v podstatika, kdy se mohou ekonomické &b (costs)
povazovat za naklad.

Podle vyhlasky SFAC 5 se ekonomick&®mize vykazat jako naklad ve stejném
okamziku jako trzba, kterd ho umoznila. Pokud lzekpzat spojitost mezi konkrétni
trzbou a konkrétnim nakladem, tak firma ma povinnosiclat.

Co se miieni ziski a ztrat t¢e, tak plati stejnd vSeobecna pravidla, jako ubtrze
a naklad. VSeobech je dilezité, aby skut@é vznikly. Realizované zisky a ztraty se
zalttuji v okamziku realizace a neni nutn&gsow rozliSovat.

Porekud jina pravidla se vztahuji na nerealizované yiakztraty. VSeobeense
nerealizované zisky mohou z#dvat, pouze pokud se vztahuji na fitiah majetek.
Nerealizované ztraty se vSak maji #@awat vzdy, kdyz je pravghbodobné, Ze daky
majetek ztratil hodnotu a kdy je Zma v hodnat rozumré odhadnutelna.

Podle zasady uznani do nakiadketni jednotka musi f@lit, aby ekonomické
obkéti byly zatazené do nakladve stejném obdobi, jako jsou uznané trzby, seykter
souvisi. VyhlaSka 43 vSeobecnd pravidla aplikule # firmamiika, Zze by nily podle
danych okolnosti vzdy pouzit metodu, ktera co pejl@yjaduje zisk za obdobi. Jinak



ifeceno by ngly postupovat tak, aby vSechny ekonomickéstolbyly identifikované
s konkrétnimi specifickymi vyrobky a sluzbami. TatghlaSka ale také uznava, Z&dy
toto v praxi nelze realizovat, a tak firmam unioge odhadnout [itok ekonomickych
ob¢ti skrz sklad tim, Ze mohou pouzivat jeden z vimesahi pritoku costs.

Existuji i vSeobect uznavané zgsoby, které uznava i vyhlaska -ipwrna cena
(average cost), FIFO (first in first out), LIFO gtan first out). ProtoZe vyhlaSka 43 firmam
nendizuje pouzivat jednu z uvedenych metod, firmy takéhou pouZivat jiné metody.
Podle US GAAP firmy mohou pouzivat metodu, jakotéchpokud to dlaji konzistents.
Metodu mohou zrnit, ovSem k tomu obvykle dochazi pouzeiippc, Ze firma pechézi
z metody LIFO na jinou.

Samotnycin vystaveni faktury nema podle US GAAP &etnictvi Zzadny vyznam.
Moment vzniku pohledavky a trzby je také momentikaarzasob zbozi. Jinakeceno,
zasoby zboZzi se stanou naklady ve stejném mamkdy se uzna trzba a pohledavka,
v pripad® prodeje za hotove, kdyZz vznikne trzba a jsoijafe penize. Finami majetek
(penize) vznikne a zasoby ubudou v morsektly firma nad finatnim majetkem ziska

kontrolu. Ta je rozhodujicitpuétovani jak zasob, tak pohledavek.

Na rozdil odc¢eského Getnictvi, US GAAP pedepisuje jako povinné nikoli
druhové, ale &elové ¢leneéni nakladi. VSechny naklady se tedy mudénit podle G¢elu.
Minimalni nutnéclenéni je:

1. naklady na prodané vyrobky, zboZi nebo sluzbgt(of goods sold),

2. odbyt (selling expenses),

3. sprava (administrative and general expenses).

Jakmile firmy splini tuto zakladni povinnost, mohmak postupovat tak, jak samy
uznaji za vhodné. Paimeé bézné je vSak uvést alespmasledujici dalSidely, jako jsou
vyzkum a vyvoj (research and developement) nebdketiag — tyto dely jsou technicky
souwasti spravnich nakléd ale firmy je Bzn¢ vykazuji oddler¢. Jakmile firma provede

toto elovécleneni, dalSi — podrobijSi —¢lenéni mize byt druhove.

Néaklady na prodané produkty jsou veliodeZita polozka. Dvodem je, Ze pokud
od celkovych trzeb (revenues) @tlame tuto polozku, zjistime hruby zisk (gross g)ofi

atak jsme schopni posoudit, jak jsou rentabilnérape podniku. Jinaketeno, pokud



investor zné hruby zisk, vi, kolik firma v§é na svych produktechigd tim, nez zaplati
vedlejSi néklady.

Z pohledu investora je takadka naklady na prodané produkty, vedle trzeb,
nejdilezit¢jSi faddka v celé zayrce. Naklady na prodané produkty jsou také hlavnim
zdrojem nedvéry zahraninich investol vaci ceskému kapitalovému trhuCeské
Ucetnictvi totiz nevede k tomu, aby vyrobni sgolesti vykazovaly spolehlivou hodnotu
pro naklady na prodané produkty, a to proto, Zdedgs/ka €chto podnik je rozdlena
druhow a naklady na prodané produkty ani neuvadi jakcosgaimou polozku. Vysledkem
je, Zze investor, ktery nem&iptup k nevéejnym zdroiim, neni schopen provést ani tu
nejzakladejsi finaréni analyzu. V Zadnémiipact bez této informace nebude Zadny
racionalni investor investovat své penize.

US GAAP je ohleda nakladi na prodané produktyiigny. Nejenom Zze omezuje,
jaké druhy ekonomickych éb se mohou vykazat jako naklady na prodané progute
také vyZzaduje od firem, aby poskytly dopjici informace, pokud tyto naklady jsou
podstatné. Firmy tento poZzadavek mohou splnitzakyto naklady v filoze vys\tli nebo

Ze v ni uvedouopliiovaci tabulku, ktera je rozebira.

Piiklad dopliovaci tabulky — naklady na prodané zbozi (v milioneh $) Tab.1.
Patéteni stav zbozZi na skl&d 4
Plus: ZbozZi koupené za obdobi 104
Doprava 2
Pojistné 1
Celkem plus 107
Minus: Opravna polozka pro vraceneé zbogi 3
Opravna polozka pro slevy 2
Celkem minus 5
Zbozi celkové na prodej 106
Koneiny stav zboZi na skl&d 6
Naklady na prodané zbozi 100

Pramen: MLADEK, R. Sstové (etnictvi, 2002.

Naklady prodeje

Cost of sales, cost of revenues nebo podobné reemasto objevuji ve vyrénich
zpravach firem, které reportuji podle US GAAP. datd pod vyrazem ,cost of goods
sold“ se obvykle rozumi trzby minus reprodnkhodnota prodaného zboZzi, vyraz ,cost of

sales" m&asto SirSi vyznam.



Mnoho firem docost of salezahrnuje nejen reprodéki hodnotu vyroblk, sluzeb
nebo zbozi, ale také naklady spojené s jejich pemdeTento postup je obzvia®ezny
u poskytovatel sluzeb nebo firem, kde sluzby tWorelkou ¢ast trzeb. Naifklad firma,
ktera se zabyva prodejem, implementaci a udrzbtiwaw, ¢asto €Zko mizZe zjistit, kde

byl pitekraten prah mezi reklamou, zakaznickym servisem a ssvuatluzbou.

6.3.Uprava IAS/IFRS

Naklady (expenses)sou definovany jako snizeni ekonomického péobkp, ke
kteremu doslo formou zvySeni zavazkebo Ubytkenti snizenim uziténosti (hodnoty)
aktiv a které vedlo ke snizeni vlastniho kapitéiloyjn zpisobem nez roztdkenim
prostedki vlastnikim. K uznani a vykazani nakkade vysledovce dochazi stéjfjako
u vynosi v piipack, kdy je mozno snizeni ekonomického pratu spolehli¢ vyjadrit,
tedy v podstat v okamziku, kdy dochazi k uznani zavazku, respektiuznani ubytkui
sniZzeni hodnoty aktiv.

Vynos (revenue)mezinarodni standard 18 — Vynosy definuje jakdofirpirastek
ekonomickych uzitk béhem obdobi, ktery vznika v{gschu kéZnych aktivit spolénosti,
kdy tyto girastky vedou ke zvySovani vlastniho kapitalu jinostoa, nez zvySovanim
prostednictvim pispsvka vlastniki.

Vynosy se ociuji ve fair value fijaté nebo narokované protihodnoty, dasjtji
tedy ve vysi pijatych perz, ve fair value fijatych aktiv nebo ve vysi vzniklé pohledavky.
Realna hodnota(fair value) je castka, za kterou @ie byt aktivum s@néno nebo zavazek
vypaoradan, mezi znalymi, ochotnymi stranami v féggné transakci. Standard 2 vSak

piecergni zasob srem nahoru na fair value nepovoluije.

6.4.Rozdil oprotiéeskym (Eetnim standardam

Naklady (expenses) jsou poklesem nebo igholvanim majetku, nebo nabytim
zavazki (nebo kombinaci obou) z&pinéné dodanim zboZzZi. Slovo expense se podle
MLADEK (2002) sice doc¢estiny da celkem bez komplikacigozit jako néaklady
(a naopak), ale vzdy jeédba brat naddomi, Ze pojeti nakladpodle US GAAP ne Upin



odpovida pojeti nakladpodleceského Getnictvi. Podle US GAAP je naklad ekonomicka
obet’ (cost), ktera umozZnila¢jpkou konkrétni a specifickou trzbu. Z toho vyplyze
firmy nejenom Ze nikdy (podle US GAAP) nesnttavat naklady #lv nez trzby, ale take,
Ze musi v getnictvi sledovat a spojit kazdy konkrétni spe&ificnaklad s kazdou
konkrétni specifickou trzbou.

Podleceského pojeti nakld@cheni nutne, aby naklad byl spojenégalkou konkrétni
trzbou, ale s trzbami jako takovymi. Z tohoto vydy Ze (podl&eského Getnictvi) neni
Zzadny problém promitnout ekonomickouétldo naklad mnohem dv, nez tato vedla
k ekonomické vyho#& neboli trzkk (Ucetné se pak komplikace, ktera tento postup
zpisobuje fesi es aktivaci), coz je podle US GAAP nemyslitelné.

Z téchto rozditi v pojeti naklad vsak vyplyva, Ze pokud sesky &etni uwdomi,

Ze podle US GAAP naklad nikdy néwie pgedbihat trzbu, nebude mit s pochopenim
podstaty naklailpodle US GAAP zadny problém.



7. TRZBY Z PRODEJE ZBOZi

7.1.Trzby

Problematikou trzeb se zabyva IAS 18 — Vynosy,¥kbsil pavodre prijat v roce
1982, ovSem v roce 1993 doslo k jeho novelizaeiré&vstoupila v platnost v roce 1995.

Jiz nyni musim zminit problémigkladu, protoZe koncépi ramec IAS definuje
pojemincome (vynosy), ktery zahrnuje pojmy reveny@ynosy — trzby) a gain&rynosy —
zisky). Oficialni geklad terminu ,gains” uziva jako ekvivalentnihomaj,prinosy”. Tyto
piinosy se vykazuji snizené o souvisejici nakladgréktjsou ozngmvany terminem
Jlosses” (Ujmyci ztraty). Tento standard se vztahuje pouze nasbbé&venuegvynosy —
trzby), které mohou nabyvalznych podob: trzby z prodeje zbozi nebo sluzeblgbop

aroky, dividendy a autorské honéea

Vynosy se niii v realné hodnétprijaté nebo narokované protihodsopo odéteni
obchodnich slev a mnoZstevnich rabateré spolénost poskytla odiyatetim. Pokud jsou
zbozi nebo sluzby stnény za podobné zboZi nebo sluzby, nepovazuje sestatoa za
transakci, pi které vznika vynos. Pokud jsou zbozi nebo slust§nény za rozdilné zbozi
nebo sluzby, jedna se o transakéi,gperé vzniké vynos.

Trzby (revenue) jsou podle US GAAP zvySeni nebo jiné&dnoceni majetku nebo
pokles zavazk (nebo kombinace obou) @gobeny dodanim zbozi nebo vyrdblknebo
poskytnutim sluzelzi jiné cinnosti, ktera se d& povaZzovat za hlavni nebo ptust
pokraiujici ekonomickou aktivitu firmy.

Tato definice samdejmé vylucuje ceskou Upravu. Vynosy, jak je chapeske
Gcetnictvi, obsahuji polozky, jako zma stavu zasob nebo aktivace, které regptuto
definici a tak toto slovo nema anglicky ekvivalent je také dvod, pr@ se zde anglické
slovo revenue igklada daestiny jako trzby a proseceské vynosy do angtiny prelozit
nemohou.

Celkoveé trzby jsou celkové penize (cash) nebo naroky na penlaens to cash) —
pohledavky, srnky — [ijaté jako disledek prodeje vyrolik zboZi nebo sluzeb.

Cisté trzby jsou penize, nebo naroky na penize minus oprasiogky na vracené

zbozi a zakonné zaruky (returns and allowance&vg gdiscounts and sales incentives).



V pripact peréznich slev se slevyctuji bud v den transakce nebo v den, kdy
dodavatel peda odbrateli penize, fpadré v den, kdy odérateli vznikne narok na penize,
podle toho, ktery je posledni. Véetim gipad musi firma vytvéit opravnou polozku,
kterou promitne do vysledovky jako snizeni trzetloarozvahy jako zavazek — vynosy

piiStich obdobi (deferred revenue).

Trzby, jak je definuje US GAAP, jsou vlastrkumulaci vydlecné cinnosti
(MLADEK, 2002). To znamend, ze abychom mohli podhogo je trzba, musime také
pochopit, co US GAAP mysli pod pojmem ¥etnacinnost.

Vydéle¢ny €in (earnings process) je tvorba hodnoty. Problémemgehodnota je
zcela subjektivni &. Dobrovoli vytvéret reco, kvili ¢emu jsou lidé ochotni&ao jiného
(napiklad swij cas, ktery vyminuji za penize) attovat (tim, Ze to dobrovoka koupi), je
zaklad ekonomické teorie, na které je US GAAP pastaA tak US GAAP povazuje za
jediny mozny vydlec¢ny ¢in transakci — a to pouze trzni transakci. TakzdlgotdS GAAP
bez transakce naike byt vydlecny ¢in, a tak bez transakce nége existovat ani trzba.

Otazka, kdy se mohou zaptat trzby, je pravébodobré jednou z nejtlezitéjSich
otazek, na kterou mustéini odpo¥dét. Je to proto, Ze podnikani §;mnost, ktera ma za
cil vycélat penize, a bez trzeb Zadné penize nemohou byt.

Protoze v Evrop existuje provazanost mezi idavym zakonem a dtnictvim,
a protoze se v Evr@pdart plati na zakla#l vystavenych faktur, evropskycéini ma
tendenci pozdrZovat trzby a snazit se je minimaktoaby pak firma mohla vykazat co
nejmensi zisk. ProtoZze v USA neexistuje Zadna mavast mezi US GAAP a tlavym
zakonem, a protoZe se dgplati na zaklagl peréZznich gijmu (tudiz z hlediska US GAAP
se bude vystaveni faktury povazovat za trzbu, al@iavého hlediska pro firmu nevznikne
zdanitelny pijem do té doby, neZifime penize na druhé strannevznikne daovy odpis
do doby, nez vyda penize), a cena akcii na burpehd@ od zisku, tendence je ajve.

Trzby jsou také dlezité i z jiného dvodu. JelikoZ kapitalovy tritasto vnimé
zvySovani podilu na trhu a roEdvani podnikatelskych aktivit za rozumné&ianost, tj. trh
casto povazujetist a potencialni rentabilitu zatiposrjSi nez sotasnou rentabilitu,
pecliveé sleduje vyvoj trzeb alespdak pélive jako zisk na akcii. Z toho také vyplyva, Ze
firmy, které pouzivaji US GAAP, se vzdy snazi vyddazo nejvysSi trzby. A to je také
duvod pr@& US GAAP ma rozsahlajgigna a relativéslozita pravidla pro uznani trzeb.

VyhlaSka SFAC 5 daléika, Ze trzby se vSeobecméri v hodnotach, které se

rovnaji hodnotam vygnénych majetk, tj. zbozi, vyrobk nebo sluzeb, nebo zavdzk



Trzba neniZze existovat bez transakce a aby transakce mohladitovana, musi byt

métitelna v perZnich jednotkach.

7.2.Uznani trzeb z prodeje zbozi

7.2.1. Zasady

Standard Vynosy vymezuje kritéria pro uznani vyn®okud se prodej sklada
z prodeje zbozi i z poskytovani sluzeb, musi kgt kaitéria splgna v kazdé jednotlive
transakci. Nafiklad pokud spoknost prodava ledky se zarukou na opravy, prodejni
cena zahrnuje samostatrcitelnou¢ast, ktera se vztahuje &to zarukam. V takovém
piipadt standard poZaduje, aby prodejni cena kddnbyla rozé&lena na d¥ ¢asti a na
kazdou z nich byla aplikovana kritéria pro vykazaymosi. Z toho vyplyva, zéast,
vztahujici se k zatimim opravam, by fa bytcasow rozliSena a vykazana jako vynos
v doke, na kterou se vztahuje.

Podle mezinarodniho standardu 18y n¥ly byt vykazany trzby z prodeje zbozi,

pokud jsou splény vSechny nasledujigodminky:

1. Spolénost revedla podstatna rizika a odny, vyplyvajici z vlastnictvi zboZzi,
na kupujiciho.

2. Spolénost si nezachovala pokigici manazerskou angazovanost (ktera je
obvykle spojovana s vlastnictvim), ani efektivninkolu nad prodanym
zbozim.

VySe vykazanych trzebtrbe byt spolehli¥ metitelna.
Existuje prav&podobnost, Ze ekonomické uzitky vztahujici se kdakci
poplynou do spolaosti.

5. Naklady, které byly nebo maji byt vynaloZzenyowuwdslosti s transakci, mohou

byt spolehliv¥ méreny.

V souvislosti s vykazovanim trzeb je problematickéeni okamziku, kdy
spole&nost evedla podstatna rizika a odny, vyplyvajici z vlastnictvi zboZzi, na

kupujiciho. Pokud z okolnosti vyplyva, Ze tato kizidosud fevedena nebyla, a rizika



a odmény, vyplyvajici z vlastnictvi, nese dosud prodasigjinengla by byt transakce
posuzovéana jako prode;j.
Standard uvadidgkolik priklada, pri kterych rizika a odrény nebyly gevedeny na
kupujiciho a trzby z prodeje zbozi by tedy gbnbyt vykazany (KRUPOVA, 2002):
= ZboZi je prodano s tim, Zze kupujici ma pravo jeudité Ihuty prodavajicimu
vréatit. Protoze existuje moznost, Ze kupujici zbwod#ti, trzba se nevykaze,
dokud zasilka nebyla formarakceptovana kupujicim, nebo zbozi bylo dodano
podle terminu smlouvy a doba, uvedena ve snd@uo vraceni, jiz uplynula.
» V pfipadech prodéjs odkladem dodavky, u kterych je zboZi dodano déhy,
kdy kupujici zaplati posledni platbu ze série gilase trzba nevykédze, dokud
neni posledni splatka spofesti fFijata. Teprve po fijeti posledni splatky je
zbozi dodano kupujicimu a trzba vykadzana. Niagména zaklad
predchazejicich zkuSenosti, pokud Iz&ngien: predpokladat, Ze &sSina
takovychto prodeéj bude realizovdna, mohou byt trzby vykazany za
predpokladu, Ze kupujici poskytne odpovidajici zal@hwbozi je ufeno

a pipraveno k dor&eni kupujicimu.

Pokud na prodavajicimigtane pouze nepodstatméko vyplyvajici z vliastnictvi,
je transakce povazovana za uskoteou a trzba je vykazanarikladem by mohl byt
obchodni dm, ktery uplaiiuje vici zakaznikim politiku nabidky vraceni pém, pokud
zdkaznik neni spokojen. Protoze vtomtéipadt zistavAa na prodavajicim pouze
nepodstatné riziko vyplyvajici z vlastnictvi, jekézana trzba ip prodeji zbozi. AvSak
u rekterych spolénosti je tato politika M@jn¢ znama, a tato situace by mohla vést k tomu,
Ze ji zakaznici od spaleosti @ekavaji automaticky. \&thto gipadech by ma byt
zarovar s vykazanim trzeb vykazana irezerva na refunqame IAS 37 — Rezervy,
podmiréna aktiva a podmémé zavazky.

V dodatku, wéasti wnované prodeji vyrohk a zboZzi, je cela problematika dale
rozvinuta. Standard upozaije na odliSnosti v pravnifadu fiznych zemi, které mohou
mit za nasledek, Ze kriteria pro uznani vyndsudou v rozdilnych zemich sgim
v riznych okamzicich.

Kupujici mize napiklad Zadat odloZeni dodavky, alerepird pravni narok
a akceptuje fakturaci. Vtomto okamziku vznika vygngokud je prawipodobné, Ze

dodavka bude uskuteéna, gedmét koups je k dispozici, ozng&n a gipraven k dodani,



kupujici specifikuje pozadavky na odloZzenou dodaekjsou pouzity obvyklé platebni
podminky.

Od tohoto pipadu je ovSem nutno odliSit prodefj kterém je zbozi dodano pouze
tehdy, pokud doSlo k uhradZde vznika vynos v okamziku dodani zbozi. Exestuysak
zkuSenost, Ze k prodeji obvykle dochazi, mohowl¥iosy vykazany fed vydanim zbozi
v okamziku pijeti vyznamné&tésti z celkové platby @b ovSem za podminky, Ze je zboZi
k dispozici, gipraveno k dodani a ozéeno.

Jedna-li se ofiedplatné publikaci apod., které je realizovanodnglivych
dodavkach, rozlozi se vynosy rovnémms v pribéhu obdobi, pokud je hodnota
jednotlivych dodavek podobna. Pokud je hodnotaibditu obdobiizna, je nutno vynosy

rozlozit umérné hodnotam jednotlivych dodavek v raméegplatného.

DalSi dilezitou podminkou pro vykazani trzeb z prodeje zlj@pravépodobnost,
Ze ekonomicky uzitek z této transakce poplyne do spwlesti. Napiklad spolénost
n¢kolik let exportovala zbozi do zahraniV urcitém roce vSak zahrafi vlada zavedla
restrikce na platby v cizich énach. Z toho vyplyva, Ze inkaso &hto prode} se stalo
nejistym. V tomto pipads, v disledku skuténosti, Ze neni jisté, zdafipadré kdy, budou
restrikce odstraimy, by spolénost nemdla vykazat trzby z exportu, protoZe neni
pravdépodobné, Ze ekonomické uzitky poplynou do spubsti. Trzby se vykazi az
v doke, kdy restrikce budou odstramy.

Pokud se nejistota, zda bude provedena Uhradeaakesm®bjevi aZz po zétovani
vynodi, jedna se o ifipad ohroZeni dobytnosti pohledavky. Standard meakloreén
dodaténému snizeni vyndsa preferuje z&tovani nedobytné€asti pohledavky na vrub
nakladi.

Posledni podminkou pro vykazani trzeb z prodejezizipm spolehlivost n&ieni
naklada, které se vztahuji k prodeji zbozi. Vynosy a ndilakteré se vztahuji ke stejné
transakci, se zachycuji st@asré — tzv. matching princip (principu spravnéhbigzovani
nakladi k vynosim), ktery je jednim ze zakladnich pozadawkezinarodnich detnich
standard. Pokud jsou s prodejem spojeny néaklady fnagaruky nebo jiné naklady,
vzniklé po odeslani zbozi), které nemohou byt dgMe méreny, nengly by se trzby
Z prodeje tohoto zboZi vykazat. V takovydhpadech jeieba kazdou jiZ fjjatou uhradu
z prodeje daného zbodivyrobku vykazat jako zavazek, resp. zalohu (KRWAO2002).



Otézka, kdy ma firma skute¢ narok na trzbu, jpodle US GAAP velmi dilezita,
a tak ma pro tuto oblast pémé prisnd a rozsahla pravidla. ProtoZe oblast uznaeb tig
tak dilezita, vyjaduje se k ni nejenom FASB (Financial Accounting 8tad Board), ale
také AICPA (American Institute of Certified PubWccountants) a SECSecurities and
Exchange CommissionVysledkem je, Ze uznani trzeb neni zaloZzené pmagedné
vyhlasce (jak je tomu v IAS), ale na cébk raznych vyhlaSek, pokyin interpretaci od
vSech {i téchto subjeki.

Zakladni pravidlo pro uznani trzeb je paimé jednoduché. Trzba sedre uznat
v momentu spléni podminek:

- trZba je zaslouZena,

- trzba je realizovana nebo realizovatelna,

- existuje peswdcivy dukaz, Ze doslo k transakci.

Trzba jezaslouzena(revenue is earned) v momentu, kdy prodavajicinstrsplini
vSechny své povinnostiwi kupujici strag. Prodavajici strana splni své povinnosti tim, Zze
kupujici stras doda zbozi. Zde jeutezité slovo ,doda“. VSeobeémma firma pravo na
trzbu pouze v mome#itdodani pednttu a poskytnuti sluzby. Z tohoto také vyplyva, ze
US GAAP se nezajimé o fakturaci, obvykle se nezajami o pravni formy dohody.
Zajima se jen a pouze o ekonomickou skubst.

Trzba je realizovanad nebo realizovatelna(revenue is realized or realizable)
v momené, kdy kupujici strana spini vSechny své povinnoesiti prodavajici strat
Kupujici strana splni své povinnosti tim, Ze za Ztbmaplati, nebo slibi, Ze zaplati.
Z pohledu prodavaijici strany, je trzkealizovang pokud dodavatel obdrzel penize (cash
is received), a trzba jealizovatelng pokud dodavatel dostane narok na penize (a ¢taim
cash is received). Tomuto naroku na penizeégectrika ,p Fislib platby (a promise to
pay) a niize byt v fizné forng, nejkEzngjSi formou je faktura. Pokudtkdo odebira zbozi
na fakturu, tak prodavajicimu davaipelib, Ze mu zaplati. Je také mozné&ilatl tento
prislib formou sminky, pijéky nebo pronajmu. V kazdémiipad: vSak tento fislib
vznikne az v momewt kdy prodavajici stranvznikne narok na penize od kupujici strany,
nikdy ne div.

Pokud tedy spolmost A posle zboZi firB s tim, Ze pouZziva dopravce, ktergiru
za dodani zbozi, a zaravepol&nost B nema pravo zbozi odmitnout, férrA vznikne

narok na penize v momenikdy od ni dopravce zboztgvezme. Na druhé strgnpokud



ma firma B pravo odmitnoutigvzeti zbozi, nebo ma pravo ho vrétit, #rA vznikne
narok na penize az kdyz toto pravo pomine.

Treti zasadu — existencéegwdciveho dikazu, Zze doSlo k transakci (persuasive
evidence that a transaction has taken place existdyS GAAP jiZz neoSétje,
resp. nespecifikuje pojempreswdceivy dikaz. Preswdéivym dikazem niZze byt dohoda,
dopravni protokol, faktura, nebo tou#e byt i elektronicky zaznam \ipack, Ze firmy
spolu neudrzuji ,papirovy vztah“. Vzhledem ktom#e tento pozadavek vyplyva
Z interpretaci US GAAP od americké Komise pro cepapiry (SEC), je dobré chapat
~preswdcivy dikaz" jako dikaz, ktery je schopnyipswdcit vySetovatele SEC.

SEC uvadi, Ze trzby jsou realizované/realizovatedngaslouzené, pokud jsou
splrena vSechna nasledujiiitéria :
1. Existuje peswdcivy dikaz o tom, Ze existuje dohoda.
2. ZboZi bylo dodano,
3. ZbozZi bylo dodano, pokud pravni narok, rizikayaody spojené s vlastnictvim
piesly na zdkaznika.
Cena, kterou zékaznik zaplati, je pevna neltitejna.

Je rozumnéipdpokladat, Zze zakaznik zaplati.

7.2.2. Metody vykazovani vynaos a trzeb z prodeje zbozi

Standard 18 popisujgasténé nékteré metody vykazovani vynipsavSak ve svém
textu se odvolava na nérodni Upravy vykazovani siyne jednotlivych statech.
V nasledujicim textu budoufiplizeny rekteré metody vykazovani vynis které se
pouzivaji v Zapadni Evr@pa v USA. Tyto metody jsou uvedeny v textu standat8,
vétSinou vSak nejsou pojmenovany, pouzedsipopsany. Pouhy popis tak svadidsto
zkreslenému chapaniéchto metod, zejména ze strardeského ctende, ktery se

s podobnymieSenimi ¥tSinou nikdy nesetkal.

7.2.2.1.Trzby vykadzané“ed dodanim

US GAAP nezakazuje firmam vyfakturovaid nez je zboZzi dodano, a nezakazuje

zakaznikovi zaplatit idv, nez je zbozi obdrzeno. Firmy mohou fakturovaplatit, kdy



chtgji. Komise pro cenné papiry vSak upravuje, kdy firtakto vyfakturované dodavky
mohou promitnout do trzeb. Do trzeb je mohou promit, pouze pokud splni vSechny
nasledujicpodminky:
1. Odkeratel je zavazan zbozi koupit (nejlépe pis&mn
2. OdRratel, nikoliv dodavatel pozadal o to, aby bylo zbdodano po fakturaci
(platke).
3. Existuje peva dany termin, do kdy bude zboZzi dodano. Tento temmisi byt
rozumny a opodstatny s ohledem na normalni obchodni postupyéoatiele
(napiklad je @zné, Ze ¥tSina firem v daném odwi takto postupuje).
4. Dodavatel nemusi dakeo vykonavat a vyecny cyklus se da povazovat za
ukonieny.
5. ZboZi musi byt fyzicky oddkeno od ostatniho zboZi ve sktadodavatele
a nesmi se prodavat jinym zakazntk
6. ZboZije v konéné podob a mize byt kdykoliv dodano.
Pokud je platba podniima tim, Ze zboZi bude dodano, musi byt toto zbozi
dodano ped tim, nez ma dodavatel pravo &awat trzbu.
8. Pokud je platba podniina tim, Ze odératel akceptuje zboZzi, musi toto zbozi
akceptovat tive neZ mé dodavatel pravo Z&vat trzbu.

Standard 18 naopakilec nezvazuje situace, kdy by trzba z prodeje zbgld
uznana fed jeho dodanim. Vykazovani trzete@ prodejem vztahuje zejména na stavebni
smlouvy a dlouhodobé sluzby.

Na rozdil od situaci, kdy by trzby z prodeje zbwZly byt vykazany ped dodanim,

jsou mnohentastjSi situace vykazani trzeb v okamziku prodejéyadreé po dodavce.

7.2.2.2.Vykazovani trzeb v okamziku prodeje

Standard 18 povoluje vykazani vyiiog okamziku prodeje, pokud jsou spiry
vSechny podminky pro jejich uznani. Tyto kritésay uvedena jiz v kapitole 7.2.1.

Ve wtsSing pripadi jsou tyto podminky v okamziku prodeje spiy. Existuji vSak
oblasti, kdy neni jisté, zda skdte byly vSechny podminky spiny. Témito situacemi
jsou napiklad prodeje, kdy existuje dohoda ogapEm odkupu, prodeje, u nichZ existuje

pravo na vraceni zbozi a praktiky zvané ,nacpanéka (KRUPOVA, 2002).



Prodeje, u kterych existuje dohoda o z§tném odkupu

V ptipadech, kdy spoémost proda zbozi v jednonéétnim obdobi a souhlasi s tim,
Ze zbozi v dalSim d@tnim obdobi odkoupi 2p existuje zde problém: realna transakce
byla uskuténéna, ale rizika a odsmy, vyplyvajici z vlastnictvi, @staly na prodavajicim.
Pokud existuje dohoda o &pém odkupu zboZi, &Sina zahragnich Uprav Getnictvi
nepovazuje tuto situaci za realny prodej, a proto tizba nemila byt vykazana.
Standard 18 tuto situatesSi ve svém dodatku shadjako wtSina zahranich Uprav, a to
tak, Ze pokud dodavatel nepedl na kupujiciho vSechna rizika, vyplyvajicilasinictvi,
pak se jedna (nehlédha to, Ze doslo k realné transakci) pouze o fioaéci a vynos

nevznika.

Prodeje s pravem na vraceni zbozi, Trade Loading @hannel Stuffing

Pokud je riziko vraceni zbozZi nevyznamné, lze vgkdrzbu okamz& Pokud je
tento jev u spokmosti ¢astjSi, mela by byt tvdena rezerva na refundace podle standardu
37 — Rezervy, podména aktiva a podmémé zavazky. Existuji vSak o&vi prodeje,
v nichZ je velkd mira tzv. vratek zboZzi. Nigad nakladatelstvi uvéfd 25 % vratek
u knih a az 65 % udhkterych druli casopisi. DalSimi giklady mohou byt spotaosti
prodavajici kazety, kompaktni disky, tks a sportovni vybavu.

V mezinarodni Uprayse lze setkat se &wa fistupy k vykazovani trzeb:

1. Trzbu vykdzat okam#tavSak sniZzenou o odhad vratek.

2. Jako trzbu vykazat v debkdy existuje pravo na vraceni, pouze zaplacené

zbozi, a zbytek trzeb vykazat az po uplynuti dotmyrpozné vraceni zbozi.

Nekteré spolénosti (Etuji trzby k datu dodavky i v situaci, kdy existuj@oznost
zpetného odkupu nebo neomezeného prava na vraceni. 2baz se v&chto gipadech
muze zdat, Ze jsou spiny podminky k vykazani trzeb, neni to pravda, tietobby jsou
zde uznavany ipdéasré. Tato praktika byla uzivana ndiklad v tabakovém pmyslu
v USA pod nazvemTrade Loading. Vyrobci ve snaze o nadhodnoceni trzeb, tzisk
a z toho vyplyvajicich cen akcii na burze nuti edé&ratele, aby nakupovali vice zboZzi,
nez mohou v kratké délprodat. Timto zfisobem vykazal tabakovygomysl v roce 1989
zisky, které vlast& patily do pristich let ve vySi 600 milicindolart.



V softwarovém pimyslu je podobna praktika znama jakthannel Stuffing,
neboli ,nacpani kanat. Pokud firmy chéji nadhodnotit své vysledky, nabizejasto
obrovskeé slevy distributém za to, Ze fed datem rozvahy odeberou velké mnozstvi zbozi.
Firma vykaze trzby, avSak zbozi fakticky prodanoing pouze ve skladu distributora.

Jak bylo uvedeno vyse, standard 18 tyto sitéaseve svém dodatku. fipadech
prodeji zbozi distributaim se podle dodatku standardu 18 vykaze prodej, (pdisdia
pievedena rizika a odény z vlastnictvi. Pokud je vSak kupujici pouze ajmliim

zastupcem vyrobce, ma byt vykazana trzba po prablegi teti straw.

Také FASB a SEC se snaZzi této politice zamezitervaelze ji apla vymytit.
FASB se pokusila takovou taktiku firmam znemozmt,tZe vydala vyhlaSku SFAS 48,
kterd upravuje pravidla pro situace, kdy firmy svyékaznikm poskytnou pravo na
vraceni (right to return). Pod pravem na vracenrcaimi pravo vratit zboZi z jiného
davodu, nez Ze zboZzi bylo vadné.

Vyhlaska SFAS 48 umaije firmé¢ zaltovat jako trzbu prodej, kde jgravo na
vraceni, ale pouze vifipads, Ze je spldno vSechsest nasledujicich podminek:

1. Ke dni prodeje je cena pavstanovena nebo zjistitelna.

2. Odferatel zaplatil dodavateli, nebo se dodavateli zavaaplatit a platba neni

podmiréna tim, Ze odératel zbozi dal proda.

3. Zavazek zaplatit za zboZi nebude owivipiipadnym znienim nebo kradezi

zbozi.

4. Odkeratel ma ekonomickou podstatu, ktera j&tSV nez ta, kterd& mu je

poskytnuta dodavatelem — tato podminka znamenaodi®ratel vlastni
a obchoduje &co jiného, nez pouze to zbozi, ke kterému se vigghavo na
vraceni, tj. je vic nez pouze agentem nebo dealdatavatele.

5. Dodavatel nema zadné vyznamné povinnasin@ pomoci odbrateli prodat
zbozi — pod ,pimo pomoci“ se rozumi to, Ze z&stnanec dodavatele by sam
uzavel obchod, nebo pomohl za&stnanci odbratele uzakit obchod
s konénym zékaznikem. Povinnost dodavatele zboZi propmtgewmédiich,
nebo jinym nefimym zpisobem (i v pipact, Ze dodavatel je smlugrzavazan
toto uctlat) se nechape jak@dima pomoc.

D& se odhadnout, kolik zboZi se v budoucnostebuacet.

o



Americkd Komise pro cenné papiry uvadi okolnostger& mohou znemoznit
splréni predchozich boil Firmy by tak ngly tyto okolnosti obzvlas peilivé zvazit,
protozZe tyto jsou ty ktiové, na kterych Komisi zejména zalezi.

Existence nasledujicich bodi pravdpodobré znamena, Ze nelze splnit bod 6:

1. Vyznamg se zvySi mnozstvi zboZi v distrimim kanalu (nastane situace

Channel Stuffing nebo Trade Loading).

2. Distribitnimu kanalu chybi @hlednost, tj. nelze spolehtizjistit, kolik zboZzi
je v rukach dealér velkoobchodnik, maloobchodnik nebo jinych prodejg
nelze tedy zjistit, kolik zboZi se momentéprodava konégnym spotebitebim.

3. (xekava se, Ze mordlni zastarani nebo nové konkuiregrobky brzy zfsobi

narist vraceného zbozi, které je vyssi nez normalni.

Ucetni ve spolénosti by nél také zvazit, zda zakaznik, kterému je pravo maeni
poskytnuto, je vyznamny z pohledu celé firmy nepera:ni jednotky, dale zda zbozi, ke
kterému se pravo na vraceni vztahuje, je nové s&h@, zda secekava, Zze konkurence
na trh zavede vyrobek, ktery bude lepSi nebodéina také jiné faktory, které mohou
ovlivnit poptavku na vyrobek u kotweych spatebiteli.

Pravd&podobr nejwtSi pozornost je dnovana vykazovani trzeb po dodani zbozi,

resp. metodam takového vykazovani trzeb.

7.2.2.3.Vykazovani vynggo dodavce

Podle US GAAP firma vzdy musi brat v Uvahu nejistepojenou s prodejem za
jiné, nez za hotové. Obvykle toto riziko firma zabi tak, Ze vytvid opravnou polozku na
nedobytné pohledavky. Tento postup je tetljafelny vzdy, kdyZz se prodavé za jiné, nez
za hotové (na fakturu, za snku nebo na splatky), ale pouziva sedevsim fi prodeji na
fakturu. U prodeje za stnku se riziko obvykle povazuje za minimalni a opi@yolozka
se obvykle netvi.

Pokud se jednad o prodej na splatky, firmy mohowe takolit jednu ze dvou
doporiovanych metod, které nejsou povinné, takze firmgn@hou pouzivat, ale nemusi.
V piipact, Ze spolénost prodava na splatky a opravna polozka se tak ha vic nez
jeden rok, jedna se spiSe o rezervu (provisiorerdkse bude vykazovat v pasivech jako

zavazek.



Problematiku prodéjna splatkyesi ti nejcasgji uzivané metody vykazovani:

1. akrualni metoda (Accrual Method), ktera vykazzigk z prodeje v okamziku
dodavky,
splatkova metoda (Instalment Method, InstalnSailes Method),

3. metoda Uhrady naklaqCost Recovery Method).

Dodatek standardu 18 uvadi prétavani splatkovych prodéjmetodu akrualni,
ovSem je vhodné vystlit vSechny metody a to vzhledem k faktu, z&owani €chto
situaci upravuji narodni Upravy, a ve vykazech aaitimich spolénosti se Iz&asto setkat
s metodou akrudlni (zejména ve vykazech Evropskgt#t), stejre tak s metodou

splatkovou a metodou Uhrady nakiad

Splatkova metoda

Tato metoda by se &a pouzivat v fipadech, kdy se prodava na splatky, ovSem
neexistuje velké riziko, ze zakaznik nezaplati.ilApé se tak, Ze spalaost sleduje sveé
prodeje na splatky odtené od ostatnich prodgja zvla$ pro kazdé obdobi. Do své
vysledovky pak nepromité tyto prodeje, ale pouz#é¥izisk z &chto prodej — a to teprve
poté, co obdrzi splatky. Zisky z prodeje na splatkytedy podle této metody vykazuji
v zavislosti na pjatych splatkach od odbatele. VySe vynas v jednotlivych letech se

vypccita podle vztahu:

vySevynosi v jednotlivichletech= procentovynos: L ¢astkasplatky

porizovacicenazbozi
prodejnicenazbozi

procentovynos: =1-

Metoda Uhrady nakladi

Tato metoda je pouzivana v situacich, kdy je rizikezaplaceni zraé. Pod
terminem ,znané riziko* se obvykle rozumi riziko, které je vys8éz 50 %. Kazda
spolg&nost si ale tento pozadavekube interpretovat, jak uzna za vhodné, protoze
US GAAP nespecifikuje, kdy je riziko ztraé a kdy ne. Zisk je tedy podle této metody
vykazan az v dah kdy uhrady od odbyatele gevysi naklady, souvisejici s prodejem zbozi
u prodavajiciho. Vzhledem k tomu, Ze mechanismustaaani by vedl k tomu, Ze by ve
vysledovce nebyly &bec zobrazeny naklady a vynosy, spojené s prodejebrazuje se
tato situace, jako jeden z moznyckispupi, ve vysledovce tak, Ze se v obdobi prodeje



vykazi celkové trzby z prodeje, naklady na prodam@i a hruby zisk, ktery je rogén na
zisk vykadzany v obdobi a zisk odloZeny. Odlozenybrzisk (vynosy fistich obdobi) se

v rozvaze vykazuje jako snizeni pohledavky. Jakvgdeno vySe, tato metoda se v zapadni
Evrop a v USA pouziva, pokud existuje pochybnost, zdalgaavka bude odbatelem
uhrazenaCasto se s ni Ize setkat fiégad pi Gétovani prodeje nemovitosti.

Zalohova (depozitni) metoda

V n¢kterych gripadech je uhrada od otthtele pijata prodavajicim fed dodavkou.
V tomto okamziku je$t nedoSlo k transferu rizik, vyplyvajicich z vlagivii zboZi.
Z tohoto faktu vyplyvd, Ze nebyly sgimy podminky pro vykazéni trzby z prodeje.
V téchto gipadech by se proto dla prijata platba zattovat proti zaloze. Tato zaloha se
vykazuje v dluzich (zavazcich) v rozvaze prodavagic Nevykaze se tedy zadna trzba,
dokud nebudou spény podminky pro vykazani vyndsAz po splini téchto podminek se
piislusnd trzba vykaze.

Hlavnim rozdilem mezi splatkovou metodou a metodbrady naklafl na jedné
strart a depozitni metodou na stgadruhé, spdivd vtom, Ze prvni dvse pouZivaji
v situaci, kdy jsou splatky od o&tatele nejisté, avSak rizika, vyplyvajici z vlastai byla
pievedena na odbatele. Zalohova metoda se naopak pouziva v sjtkay je platba
od odlEratele jiz ijata, ale nebyly spkny podminky pro vykazani trzby uvedené
ve standardu 18.

7.2.3. Sluzby plus zbozi

Pokud firma poskytuje sluzby a zaréverodava zbozi, tak je US GAAP péme
jednoduchy. Je-li dodavanaeglevSim sluzba a zboZi neni podstatné, jedna smiacis
zvanou incidental, tedy pokud by zboZi nebylo ptskipo, celkovacastka zaplacena
zakaznikem, by se nezmila, takZze na celou transakci se ma divat jakosh&bu.

V opaném gipadt, pokud se dodavargdevsim zbozZi, tedy pokud by dodani nebo
nedodani zboZi celkovotastku ovlivnilo, pak se na celou transakci ma diakb na
prodej zbozi.

Pokud sluzba i zboZi jsou podstatné, pak se dohaga rozdlit na dw casti, kde

prvni bude tvét sluzba a druhou zboZzi.



7.2.4. Rekapitulace

metod &ovani prodeje zboZi pouzivanych v zahrawi

a podminky pro jejich pouziti

Tab.2.

Metoda

Podminky pro pouZziti

Prodeje s velkym
procentem vratek

V dohe, kdy existuje pravo na vraceni zbozi vykazat unprv
z metod zisk z prodeje, snizeny o odhad vratekrubhé metody
vykazat pouze zisk ze zaplaceného zbozZi. Zbytekuaigkazat
az po uplynuti doby pro mozné vraceni zbozi.

Procenta doko¢eni

Dlouhodobé zakazky. Pouzitelnd, pokud Ilze spolehliv
odhadnout procento dokéeni a dalSi souvisejici komponenty

Nulového zisku
(kompletni zakazky)

Kratkodobé zakazky. U dlouhodobych zakazek, poketzen
pouzit metodu procenta dokgmi.

Akrualni metoda

NejcastjSi metoda vykazovani prodeje zbozi. Jeji pouati |
diskutovano u prodéj kde je nejista Uhrada od adhtele
(splatkovych prodé). Je vSak dopotiena IAS 18.

Splatkova metoda

Pouzivana v USA pro splatkové prodeje, zejména goja
nejista uhrada od odiatele.

Metoda Uhrady
naklad:

Dy

PouzZivana, pokud je nejista Uhrada od ¢odtele. Splatkov
prodeje, prodeje nemovitosti.

Depozitni (zalohova)
metoda

V piipadech, kdy byla fgata Uhrada fed tim, nez byla
prevedena rizika, vyplyvajici z vlastnictvi zboZi.

Pramen: KRUPOVA, L. IAS vifikladech, 2002.

Obecrg je velmi slozité fici, ktera metoda je pro ¢tovani prodeje zboZi

nejvhodrjSi. Z vySe uvedeného textu a tabulky je vSak moan@dit nasledujici zayvy.

Jestlize spoknost prodava zbozi, u kterého j&Zbhé, Ze jeho velkéast je zakaznikem

vracena, ma spalaost d¥ moznosti. Bd’ trzbu z prodeje takového zboZzi vykazeagtce

trzeb snizenou o odhadovanou cenu vraceného zhebi vykaze pouze trzbu zjiz

zaplaceného zbozi a zbyvajééist trzeb az poté, co uplyne doba pro mozné vratwriii.

Metoda stup& rozpracovanosti znamend, Ze néklady i vynosy jeenavany

v zavislosti na stupni dokoéani. Podle této metody je vynogifpzovan k naklatm

vynalozenym na dosazenicitého stupg rozpracovanosti a vysledkem je uznani vynos

nakladi a zisku v zavislosti na dokdené praci.

Mezinarodni Getni standard 18 — Vynosy dopouje pro vykazovani prodeje zbozZi

metodu akrudlni. Tato metoda je nejpouzéysin protoze trzba je vykazana v okamziku,

kdy je dodano zbozi. IAS 18 alete8i situace, kdy je nejisté, zda firma dostaneazapio.

Tento problém vhodnieSi US GAAP tak, Ze na takovéto prodeje viit¥i@ma opravnou

polozku.



Splatkové prodeje, kde existujecité riziko nezaplaceni, jsotieSeny dvojim
zpisobem. V pipact, Ze riziko nezaplaceni je nepodstatné, nizké, ioispole&nost
splatkovou metodu — takovéto prodeje zahrne doedgslky pouze ve vysi hrubého zisku
Z &chto prodej a to pouze v situaci, Ze jsou splatky uhrazenkuge riziko nezaplaceni
znané, vysoké, firma pouzije metodu Uhrady nakladplatreni této metody vypada tak,
Ze spolénost v obdobi prodeje vykaze hruby zisk, ktery aiknto prodejem, ovsem ten
je rozclen na zisk fipadajici na dané obdobi a na odloZeny hruby Xiky v rozvaze
firma vykaze jako sniZzeni pohledavky.

Jestlize prodavajici obdrzi od kupujiciho Uhradu zbmzi ged tim, Ze byla
pievedena rizika, tj. igd tim, Ze byla spima podminka pro vykazani trzeb, musi
prodavajici tuto pjatou zalohu vykazat ve svych zavazcich a az ijgwvqueni rizik mze

trzbu vykazat. Tato metoda se nazyva zalohova.



8. PRAKTICKA CAST

Pro kazdou situaci bude uvaZovana transakce, Kibhamni spoknost proda
1. 12. 2005 na fakturu 10 000 ks zboZzZi, skladniacgh,- n¢novych jednotek za kus,

prodejni cena 50,- énovych jednotek za kus.

8.1.Situace: Uhrada fifi dodavce, existuje ¥tsi procento prepokladanych
vratek

Zadani:

Spole&nost prodava zbozi, u kterého podle zkuSenosti fedghozich let
piedpoklada 10 % vratek. 30. 12. 2005 obdrzela uh&&000,- minovych jednotek,
30. 3. 2006 obdrzela dalsi uhradu 220.000enomych jednotek, do 30. 3. 2006 bylo
odbsratelem vraceno 600 kiugbozi.

Reseni podle US GAAP, podle IFRS
Situace, kde existuje velky pet vratek feSi podrobét US GAAP, IFRS postupuje

stejrt jako US GAAP.Reseni dtovani tchto situaci je rozfleno na situace, kdy jsou
splrény vSechny podminky pro uznani trzeb a na situ&dg, neni splina rektera

podminka pro vykazani trzeb z prodeje zbozi.

Resdeni situace, kdy jsou sphy v8echny podminky pro uznani trzeb z prodeje zbo?

2005

1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk trzby za zbozi
1. 12. vydejka na prodané zbozi 350.000,- nékladgbozi zbozi

30. 12. uhrada od odtatele 250.000,- penize pohledavky
31. 12. sniZzeni o odhad vratek 50.000,- trzbzte i

35.000,- néklady na zboZi
15.000,- vynosyfmbdobi



Rozvaha k 31. 12. 2005

Pohledavky 250.000,- Vysledek hospieada 135.000,-
Vynosy istich obdobi - 15.000,-
Zbozi - 350.000,-
Penize 250.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi  350.000,- Trzby z prodegi 500.000,-
SniZeni o odhad vratek - 35.000,- Snizeni o odragk - 50.000,-
VH = zisk 135.000,-

2006

30. 3. uhrada od odhatele 220.000,- penize pohledavky
30. 3. vratka zbozi 30.000,- pohledavky

21.000.- zbozi
9.000,- vynosyifstich obdobi

30. 3. uprava naklad trzeb, vynos pristich obdobi o vracené zbozi

trzby 20.000,- trzby za zbozi
naklady na prodané zbozi 14.000,- naklady ndizbo
vynosy istich obdobi 6.000,- vynosyigtich obdobi

Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 135.000,-
Zbozi - 329.000,- Vysledek hospi@té 2006  6.000,-
Vynosy istich obdobi 0,-
Penize 470.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 14.000,- Trzby z p®dbpzi 20.000,-
VH = zisk 6.000,-



zboZzi:

2005

1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,-

1. 12. vydejka na prodané zbozi 350.000,-

30. 12. uhrada od odiatele 250.000,-

31. 12. sniZeni o0 neuhrazené zbozi 250.000,-
175.000,-

75.000,-

Rozvaha k 31. 12. 2005

Pohledavky 250.000,-
Vynosy istich obdobi - 75.000,-
Zbozi - 350.000,-
Penize 250.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi 175.000,-
VH = zisk 75.000,-
2006
30. 3. uhrada od odlatele 220.000,-
30. 3. vykazani trzby 220.000,-
154.000,-
66.000,-
30. 3. vratka zbozi 30.000,-
21.000.-
9.000,-

pohlegavk trzby za zbozi
nakladytozi zbozi
penize pohledavky
wdtnpozi
naklady na zbozi
vynosymbdobi
Vysledek hospid 75.000,-
Trzby z prode@gi 250.000,-
penize pohledavky

trzby za zboZi
naklady na zbozi
vynosyifstich obdobi

pohledavky
zbozi

YA

vynosyifstich obdobi



Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 75.000,-
Zbozi - 329.000,- Vysledek hospi@té 2006 66.000,-
Vynosy istich obdobi 0,-
Penize 470.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 154.000,- Trzby z prodegi 220.000,-
VH = zisk 66.000,-

Reseni podleaCSU

2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk trzba za zbozi
1. 12. Ubytek zbozZi 350.000,- naklady na zbozi ozikb
30. 12. dhrada od odfatele 250.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2005
Pohledavky 250.000,- Vysledek hospid 150.000,-
Zbozi - 350.000,-
Penize 250.000,-
Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodegi 500.000,-
VH = zisk 150.000,-
2006
30. 3. uhrada od odatele 220.000,- penize pohledavky
30. 3. vracené zbozi 21.000,- zbozi néakladybozi

30. 3. uprava trzeb 30.000,- trzby za zbozi hlgabAvky



Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 150.000,-
Zbozi - 329.000,- Vysledek hospi@té 2006 - 9.000,-
Penize 470.000,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2006

Naklady na prodané zbozi - 21.000,- Trzby z pdepzi - 30.000,-
VH = ztrata 9.000,-
Poznamka:

Pro nazornost jsou rozvahy i vysledovky (resp. eykaisku a ztraty) uvedeny
naristajicim zg@sobem ve zjednoduSeném rozsahu (resp. v rozsalycgicim pouze

transakci).

Hodnoceni:

Je patrné, Ze po ukéeni transakce je dosazeno stejného vysledku hosgadda
z transakce, ovdem s rozdilnymi vysledky v jedmgth letech.Ceské @etnictvi nebere
v Uvahu odhad vratek, mezinarodni Uprava tytokyrpteswdcivé zachycuje v &etnictvi,

je proto vhodgjsi a poskytuje &né¢jSi obraz skuténosti.



8.2.Situace: Uhrada po dodavce — splatkové prodeje

Zadani:

Spole&nost prodava zbozi, podle dohody s @&dkelem na splatky, aniz by
spole&nost pozadovala urok z obchodnihoériv 30. 12. 2005 obdrzela 1. splatku
100.000,- mnovych jednotek, 31. 12. 2006 obdrzela 2. splatk0.@00,- nénovych
jednotek, 31. 12. 2007 obdrZela 3. splatku 150-0@énovych jednotek.

Re3eni podle US GAAP, podle IFRS
IFRS nema zvlastni poZzadavky na vykazovani tétmas# ve vysledovce, pouze

doporwuje uziti akrualni metody. Vykazovéani splatkovéhodeje je ¥tSinou upraveno
narodnimi Gpravami. US GAAP takovéto situdesi podrobgji. ReSeni podle US GAAP
je prijatelné i pro IFRS. V mezinarodni praxi lze sptatk prodeje vykazovatiadmi

zpisoby — akrualni metodou, splatkovou metodou a neet@dhrady naklail

Akrualni metoda

2005

1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk trzby za zbozi

1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozi

30.12. splatka od odtatele 100.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2005

Pohledavky 400.000,- Vysledek hospid 150.000,-

Zbozi - 350.000,-

Penize 100.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodegi 500.000,-
Vysledek hospodani = zisk 150.000,-



2006
31. 12. splatka od odatele 250.000,- penize pohledavky

Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 150.000,- Vysledek hospi@d 2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@éa 2006 0,-
Penize 350.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2006

Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje £boz 0,-
Vysledek hospodani 0,-

2007

31. 12. splatka od odkatele 150.000,- penize pohledavky

Rozvaha k 31. 12. 2007

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@éa 2006 0,-
Penize 500.000,- Vysledek hospi@é 2007 0,-

Vysledovka k 31. 12. 2007
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje £boz 0,-
Vysledek hospodani 0,-

Splatkova metoda

2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk
350.000,- trzby za zboZi
150.000,- vynosymbdobi
1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozk
30.12. splatka od odtatele 100.000,- penize pohledavky

31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 30.000,- vynosk pbdobi  trzby za zboZi



350000) =30000
500000

ponerna c¢ast zisku= 100000 (1—

Rozvaha k 31. 12. 2005

Pohledavky 400.000,- Vysledek hospieada 30.000,-
Zbozi - 350.000,-

Penize 100.000,-

Vynosy gistich obdobi - 120.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodegi 380.000,-
Vysledek hospodani = zisk 30.000,-

2006
31. 12. splatka od odlatele 250.000,- penize pohledavky
31. 12. pomrnacast trzeb (zisku)  75.000,- vynosl pbdobi  trzby za zbozi

350000) — 75000
500000

ponerna c¢ast zisku= 250000 (1—

Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 150.000,- Vysledek hospiead 2005 30.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@té 2006 75.000,-
Penize 350.000,-
Vynosy gistich obdobi - 45.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboz 75.000,-
Vysledek hospodani 75.000,-

2007
31. 12. splatka od odkatele 150.000,- penize pohledavky



31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 45.000,- vynosk pbdobi  trzby za zboZi

350000} = 45000

500000

ponerna ¢ast zisku=150000¢ [1—

Rozvaha k 31. 12. 2007

Pohledavky 0,- Vysledek hospdeai 2005 30.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@té 2006 75.000,-
Penize 500.000,- Vysledek hosp@ité 2007 45.000,-
Vynosy @istich obdobi 0,-

Vysledovka k 31. 12. 2007
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje Eboz  45.000,-
Vysledek hospodani 45.000,-

Metoda Uhrady naklad

2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk trzby za zbozi
1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozi
30. 12. splatka od odatele 100.000,- penize pohledavky
30. 12. dprava nékléd trzeb 500.000,- trzby za zbozi
350.000,- naklady na zbozi
150.000,- vynosymbdobi
Rozvaha k 31. 12. 2005
Pohledavky 400.000,- Vysledek hospicd 0,-
Zbozi - 350.000,-
Penize 100.000,-

Vynosy gistich obdobi - 150.000,-



Naklady na prodané zbozi

Vysledovka k 31. 12. 2005

Vysledek hospodani = zisk 0,-

2006
31. 12. splatka od odatele

Pohledavky

Zbozi

Penize

Vynosy istich obdobi

Naklady na prodané zbozi

Vysledek hospodani

2007
31. 12. splatka od odlatele
31. 12. zdtovani trzeb

Pohledavky

Zbozi

Penize

Vynosy istich obdobi

Naklady na prodané zbozi
Vysledek hospodani

0,- Trzby z prodeje £boz 0,-
250.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2006
150.000,- Vysledek hospiad 2005 0,-
- 350.000,- Vysledek hospi@éa 2006 0,-
350.000,-
- 150.000,-
Vysledovka k 31. 12. 2006
0,- Trzby z prodeje zboz 0,-
0,-
150.000,- penize pohledavky
150.000,- vynosy. mbdobi
500.000,- trzby za zboZi
350.000,- néaklady na zbozi

Rozvaha k 31. 12. 2007

0,- Vysledek hospdeai 2005 0,-

- 350.000,- Vysledek hospi@éa 2006 0,-

500.000,- Vysledek hosp@até 2007 150.000,-
0,-

Vysledovka k 31. 12. 2007
0’_
150.000,-

Trzby z prodeje gboz  150.000,-



Reseni podleCSU

2005

1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- pohlegavk trzby za zbozi

1. 12. vydejka zbozi 350.000,- néaklady na zboZi bozi

30.12. splatka od odhatele 100.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2005

Pohledavky 400.000,- Vysledek hospieatda 150.000,-

Zbozi - 350.000,-

Penize 100.000,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prode@i 500.000,-
Vysledek hospodani = zisk 150.000,-

2006
31. 12. splatka od odmatele 250.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 150.000,- Vysledek hospi@d 2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@a 2006 0,-
Penize 350.000,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje £boz 0,-
Vysledek hospodani 0,-
2007

31. 12. splatka od odatele 150.000,- penize pohledavky



Rozvaha k 31. 12. 2007

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@téa 2006 0,-
Penize 500.000,- Vysledek hospi@té 2007 0,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2007
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboz 0,-
Vysledek hospodani 0,-

Poznamka:
Pro nazornost jsou rozvahy i vysledovky (resp. eykaisku a ztraty) uvedeny
naristajicim zgisobem ve zjednoduSeném rozsahu (resp. v rozsahazzgieim pouze

transakci).

Hodnoceni:

Opet je Z'ejmé, Ze po ukareni transakce je dosazeno stejného celkového \kgsled
hospodé&eni z transakce, ovSem s rozdilnymi vysledky v gglilnych letech. Postup podle
ceské legislativy je shodny s akrualni metodou, &ter nefasreji uzivanou v Evrop.
Americké spolénosti negastji uzivaji splatkovou metodu, ktera n&jucji zobrazuje
ekonomicky prosgch, ktery plyne do spateosti — podle vySe splatky uzna p&mou
vySi trzeb, respektive zisku, protoZe je vykazéastka trzeb jiz snizend o néklady. Metoda
Uhrady naklad se zda byt nejménvhodnou metodou, protoZe zisk z transakce vykazuje

az po obdrzeniastky, ktera fevysi naklady na transakci.



8.3.Situace: Uhrada po dodavce — splatkové prodejgetné Groku

Zadani:

Spole&nost prodava zbozi, podle dohody s &dbkelem na splatky, spa@leost
poZzaduje urok z obchodnihodiu. 30. 12. 2005 obdrzela 1. splatku 100.00Granych
jednotek. Obchodni @ ve vySi 400.000,- #novych jednotek m& byt uhrazetyimi
pravidelnymi splatkami vzdy na konci roku po dolasledujicich 4 let, tj. k 31. 12. 2006,
k 31.12. 2007, k 31. 12. 2008 a k 31. 12. 200x:Hotni G¥r je uraien 10 % p.a.

Vyse pravidelnych splatek se zjisti pomoci dovatele:

(1+i)" *i

)
)

(1+02)** 01

(1+01)" -1

A=400000 =126.18832

Reseni podle US GAAP, podle IFRS
Stejre jako u predchoziho fipadu splatkovych prodijneméa IFRS zvlastni

poZzadavky na vykazovani této situace ve vysledodogporkuje vSak uziti akrualni
metody. US GAAPf{eSi situace splatkovych prodes urokem z obchodniho &w
podrobrji, stejré jako v @ipadt prodefi na splatky bez pozadovaného Uroku
z obchodniho Gtru. ReSeni podle US GAAP jefifatelné i pro IFRS. Splatkové prodeje
véetre Uroki z obchodniho Wru Ize ogt vykazovat temi zpisoby — akrualni metodou,

splatkovou metodou a metodou Uhrady naklad



Akrualni metoda

Tab.3.
Datum Splatka Urok Snizeni Stav
pohledavky pohledavky
1.12.2005 500.000,-
30. 12. 2005 |100.000,- 100.000,- 400.000,-
31.12. 2006 126.188,32 40.000,- 86.188,32 R1368
31. 12. 2007 126.188,32 31.381,17 94.807,15 .0PH53
31.12. 2008 126.188,32 21.900,45 104.287,87 716466
31.12. 2009 126.188,32 11.471,66 114.716,66 0,-
Celkem 604.753,28 104.753,28 - -
Zdroj: autorka.
2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 500.000,- tzdbybozi
604.753,28 hrubé pohledavky
104.753,28 arok
1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozi
30.12. splatka od odatele 100.000,- penize hrubé pohled.

Hrubé pohledavky

Zbozi

Penize

Nerealizovany urok

- 350.000,-
100.000,-

- 104.753,28

Rozvaha k 31. 12. 2005

504.753,28 Vysledek hospeda

Vysledovka k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi
Vysledek hospodani = zisk 150.000,-

2006

31. 12. splatka od odatele

31. 12. zdtovani

uroku

350.000,-

126.188,32
40.000,-

Trzby z prodiegi

penize

nerealizovany arok

150.000,-

500.000,-

hrubé pohled.
VyN@saroky



Rozvaha k 31. 12. 2006

Hrubé pohledavky 378.564,96 Vysledek hospeda2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@té 2006 40.000,-
Penize 226.188,32
Nerealizovany urok - 64.753,28

Vysledovka k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-
Vynosové uroky 40.000,-
Vysledek hospodani = zisk 40.000,-

2007
31. 12. splatka od odmatele 126.188,32 penize hrubé pohled.
31. 12. zdtovani aroku 31.381,17 nerealizovany Urok vywnésaroky
Rozvaha k 31. 12. 2007
Hrubé pohledavky 252.376,64 Vysledek hospeda2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@ié 2006 40.000,-
Penize 352.376,64 Vysledek hospeda2007
31.381,17
Nerealizovany urok - 33.372,11
Vysledovka k 31. 12. 2007
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-
Vynosové uroky 31.381,17
Vysledek hospodani = zisk 31.381,17
2008
30.12. splatka od odtatele 126.188,32 penize hrubé pohled.

31. 12. zdtovani aroku 21.900,45 nerealizovany Urok vywnésaroky



Rozvaha k 31. 12. 2008

Hrubé pohledavky 126.188,32 Vysledek hospedsa2005 150.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@té 2006 40.000,-
Penize 478.564,96 Vysledek hoseda2007

31.381,17

Nerealizovany urok -11.471,66 Vysletiekspodieni 2008

21.900,45

Vysledovka k 31. 12. 2008
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboZi 0,-
Vynosové uroky 21.900,45
Vysledek hospodani = zisk 21.900,45

2009

31. 12. splatka od odlatele 129.188,32 penize hrubé pohled.

31. 12. zédtovani uroku 11.471,66 nerealizovany urok vyweésaroky

Rozvaha k 31. 12. 2009

Hrubé pohledavky 0,- Vysledek hosptefda 2005 150.000,-

Zbozi - 350.000,- Vysledek hospiaté 2006 40.000,-

Penize 604.753,28 Vysledek hosgeda2007 31.381,17

Nerealizovany urok 0,- Vysledek hosptefd 2008 21.900,45
Vysledek hospodani 2009 11.471,66

Vysledovka k 31. 12. 2009
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboZi 0,-

Vynosové uroky 11.471,66
Vysledek hospodani = zisk 11.471,66



Splatkova metoda

Tab.4.
Datum Splatka Urok Snizeni Stav Vynos
pohledavky | pohledavky
1.12. 2005 500.000,-
30. 12. 2005 | 100.000,- 100.000,- 400.000,- 30.000,-
31.12.2006| 126.188,32 40.000,- 86.188,32 &1368 25.856,50

31.12.2007| 126.188,32 31.381,17 94.807,15 .0PH953 28.442,15

31.12.2008| 126.188,32 21.900,4% 104.287,87 716466 31.286,35

31.12.2009| 126.188,32 11.471,66 114.716,66 0,- 34.415,-

Celkem 604.753,28 | 104.753,28 - - 150.000,-

Zdroj: autorka.

. o . orizovacicenazbozi
Vynos= snizenipohledavky (1— P j

prodejnicenazbozi

2005

1. 12. faktura na prodané zbozi 604.753,28 hrubéepévky
350.000,- trzby za zbozi
150.000,- vynosymbdobi
104.753,28 nerealiz.urok

1. 12. vydejka zbozi 350.000,- néaklady na zboZi bozi

30.12. splatka od odhatele 100.000,- penize hrubé pohled.

31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 30.000,- vynosl pbdobi  trzby za zbozi

Rozvaha k 31. 12. 2005

Hrubé pohledavky 504.753,28 Vysledek hospeda 30.000,-
Zbozi - 350.000,-

Penize 100.000,-

Nerealizovany urok - 104.753,28

Vynosy gistich obdobi - 120.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodie¢gi 380.000,-
Vysledek hospodani = zisk 30.000,-



2006

31. 12. splatka od odkatele 126.188,32
31. 12. zgtovani uroku 40.000,-
31.12. porirnacast trzeb (zisku) 25.856,50

penize hrubé pohled.
nerealizovany Urok vyn@saxoky

vynosy pbdobi  trzby za zbozi

Rozvaha k 31. 12. 2006

Hrubé pohledavky 378.564,96
Zbozi - 350.000,-
65.856,50

Penize 226.188,32
Nerealizovany urok - 64.753,28
Vynosy istich obdobi - 94.143,50

Vysledek hospeda2005 30.000,-
Vysledek hospi@téa 2006

Vysledovka k 31. 12. 2006

Naklady na prodané zbozi 0,-
Vysledek hospodani = zisk 65.856,50
2007

31. 12. splatka od odlatele 126.188,32
31. 12. zdtovani uroku 31.381,17
31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 28.442,15

Trzby z prodeje zbozi 25.853,50

Vynosové uroky 40.000,-

penize hrubé pohled.
nerealizovany Urok vywésaroky

vynody pbdobi  trZzby za zbozZi

Rozvaha k 31. 12. 2007

Hrubé pohledavky 252.376,64
Zbozi - 350.000,-

Penize 352.376,64
Nerealizovany urok - 33.372,11
Vynosy istich obdobi - 65.701,15

Vysledek hospeda2005 30.000,-
Vysledek hospi@ia 2006 65.856,50
Vysledek hosgeda2007 59.823,32

Vysledovka k 31. 12. 2007

Naklady na prodané zbozi 0,-

Vysledek hospodani = zisk 59.823,32

Vynosové uroky

Trzby z prodeje zbozi 28.442,15

31.381,17



2008

30. 12. splatka od odlatele 126.188,32 penize hrubé pohled.
31. 12. zédtovani uroku 21.900,45 nerealizovany urok vywnésaroky
31. 12. pomsrnécast trzeb (zisku)  31.286,35 vynosy pbdobi  trzby za zbozZi

Rozvaha k 31. 12. 2008

Hrubé pohledavky 126.188,32 Vysledek hospeda2005 30.000,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@ité 2006 65.856,50
Penize 478.564,96 Vysledek hosgeda2007 59.823,32
Nerealizovany urok -11.471,66 Vyslettekspodeeni 2008 53.186,80
Vynosy istich obdobi - 34.415,-

Vysledovka k 31. 12. 2008
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozi 31.286,35
Vynosové uroky 21.900,45
Vysledek hospodani = zisk 53.186,80

2009
31. 12. splatka od odlatele 126.188,32 penize hrubé pohled.
31. 12. zdtovani aroku 11.471,66 nerealizovany Urok vywésaroky

31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 34.415,- vynosk pbdobi  trzby za zboZi

Rozvaha k 31. 12. 2009

Hrubé pohledavky 0,- Vysledek hosptefda 2005 30.000,-

Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@ité 2006 65.856,50
Penize 604.753,28 Vysledek hosgeda2007 59.823,32
Nerealizovany urok 0,- Vysledek hosptefda 2008 53.186,80
Vynosy istich obdobi 0,- Vysledek hospoeiai 2009 45.886,66

Vysledovka k 31. 12. 2009
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboZi 34.415,-
Vynosové uroky 11.471,66
Vysledek hospodani 45.886,66



Metoda Uhrady naklad

Tab.5.
Datum Splatka Urok Snizeni Stav Vynos
pohledavky | pohledavky
1.12. 2005 500.000,- -
30. 12. 2005 | 100.000,- 100.000,- 400.000,- -
31.12.2006| 126.188,32 40.000,- 86.188,32 &1368 -

31.12.2007| 126.188,32 31.381,17 94.807,15 .0PH953

31.12.2008| 126.188,32 21.900,4% 104.287,87 716466 35.283,34

31.12.2009| 126.188,32 11.471,66 114.716,66 0,- 114.716,66

Celkem 604.753,28 | 104.753,28 - - 150.000,-

Zdroj: autorka.

2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 604.753,28 hrubépéavky
500.000,- trzby za zboZi
104.753,28 nerealiz. Grok
1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozi
30.12. splatka od odlatele 100.000,- penize hrubé pohled.
31.12. aprava nékl@da trzeb 500.000,- trzby za zbozi
350.000,- néklady na zbozi
150.000,- vynosymbdobi
Rozvaha k 31. 12. 2005
Hrubé pohledavky 504.753,28 Vysledek hospeda 0,-
Zbozi - 350.000,-
Penize 100.000,-
Nerealizovany urok - 104.753,28
Vynosy gistich obdobi - 150.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-

Vysledek hospodani = zisk 0,-



2006
31. 12. splatka od odmatele 126.188,32 penize hrubé pohled.

31. 12. zédtovani uroku 40.000,- nerealizovany Urok vyn@saxoky

Rozvaha k 31. 12. 2006

Hrubé pohledavky 378.564,96 Vysledek hospeda2005 0,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospiaté 2006 40.000,-
Penize 226.188,32

Nerealizovany urok - 64.753,28

Vynosy gistich obdobi - 150.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2006
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboZi 0,-
Vynosové uroky 40.000,-
Vysledek hospodani = zisk 40.000,-

2007
31. 12. splatka od odtatele 126.188,32 penize hrubé pohled.
31. 12. zédtovani uroku 31.381,17 nerealizovany urok vywnésaroky
Rozvaha k 31. 12. 2007

Hrubé pohledavky 252.376,64 Vysledek hospeda2005 0,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospiaté 2006 40.000,-
Penize 352.376,64 Vysledek hosgeda2007 31.381,17
Nerealizovany urok - 33.372,11
Vynosy g¥istich obdobi - 150.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2007
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozi O,-

Vynosové uroky 31.381,17
Vysledek hospodani = zisk 31.381,17

2008
30.12. splatka od odhatele 126.188,32 penize hrubé pohled.



31. 12. zdtovani uroku 21.900,45 nerealizovany arok vynésaroky
31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 35.283,34 vynosypbdobi  trZzby za zboZi

Rozvaha k 31. 12. 2008

Hrubé pohledavky 126.188,32 Vysledek hospeda2005 0,-
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@aé 2006 40.000,-
Penize 478.564,96 Vysledek hosgeda2007 31.381,17
Nerealizovany urok -11.471,66 Vyslettekspodeeni 2008 57.183,79
Vynosy gistich obdobi -114.716,66

Vysledovka k 31. 12. 2008
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zb8&i283,34
Vynosové uroky 21.900,45
Vysledek hospodani = zisk 57.183,79

2009
31. 12. splatka od odmatele 126.188,32 penize hrubé pohled.
31. 12. zdtovani aroku 11.471,66 nerealizovany Urok vywésaroky

31.12. pomdrnacast trzeb (zisku) 114.716,66 vynosy pbdobi  trzby za zbozi

Rozvaha k 31. 12. 2009

Hrubé pohledavky 0,- Vysledek hosptetd 2005 0,-

Zbozi - 350.000,- Vysledek hospiaté 2006 40.000,-

Penize 604.753,28 Vysledek hosgeda2007 31.381,17

Nerealizovany urok 0,- Vysledek hosptefda 2008 57.183,79

Vynosy gistich obdobi 0,- Vysledek hospoeiai 2009 126.188,32

Vysledovka k 31. 12. 2009

Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozi 114.716,66

Vynosové uroky 11.471,66

Vysledek hospodani 126.188,32



Reseni podleCSU
Pro tyto gfipady neexistuje veské detni legislati¢ Zadny pedpis, proto séeska

praxe pro pipady splatkovych prodijtvori své vlastni postupy. Nigstji je pohledavka
vykdzana na paitku splaceni, kde urok jeipten k trzbam. Tento postup neodporuje ani

z&konu o getnictvi, protoZe podle § 25 odst. 1 pism. g se pafledavky ocgovat i

vzniku jmenovitou hodnotou.

Tab.6.
Datum Splatka Snizeni pohledavky Stav pohledavky
1.12. 2005 604.753,28
30. 12. 2005 100.000,- 100.000,- 504.753,28
31. 12. 2006 126.188,32 126.188,32 378.564,96
31.12. 2007 126.188,32 126.188,32 252.376,64
31.12. 2008 126.188,32 126.188,32 126.188,32
31.12. 2009 126.188,32 126.188,32 -
Celkem 604.753,28 - -
Zdroj: autorka.
2005
1. 12. faktura na prodané zbozi 604.753,28 pohledav trzby za zbozi
1. 12. vydejka zbozi 350.000,- naklady na zbozi bozi
30.12. splatka od odtatele 100.000,- penize pohledavky
Rozvaha k 31. 12. 2005
Pohledavky 504.753,28 Vysledek hospeda 254.753,28
Zbozi - 350.000,-
Penize 100.000,-
Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodiegi 604.753,28
Vysledek hospodani = zisk 254.753,28
2006
31. 12. splatka od odhatele 126.188,32 penize pohledavky



Rozvaha k 31. 12. 2006

Pohledavky 378.564,96 Vysledek hospeda 2005 254.753,28
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@ta 2006 0,-
Penize 226.188,32

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2006

Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zboZi 0,-
Vysledek hospodani 0,-

2007

31. 12. splatka od odlatele 126.188,32 penize pohledavky

Rozvaha k 31. 12. 2007

Pohledavky 252.376,64 Vysledek hospeda 2005 254.753,28
Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@éa 2006 0,-
Penize 352.376,64 Vysledek hoseda2007 0,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2007

Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-
Vysledek hospodani 0,-

2008

30.12. splatka od odtatele 126.188,32 penize pohledavky

Rozvaha k 31. 12. 2008

Pohledavky 126.188,32 Vysledek hospeda 2005 254.753,28

Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@ta 2006 0,-

Penize 478.564,96 Vysledek hospgeda2007 0,-
Vysledek hospodani 2008 0,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2008
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-
Vysledek hospodani 0,-



2009
31. 12. splatka od odkatele 129.188,32 penize pohledavky

Rozvaha k 31. 12. 2009

Pohledavky 0,- Vysledek hospddai 2005 257.753,28

Zbozi - 350.000,- Vysledek hospi@a 2006 0,-

Penize 604.753,28 Vysledek hospeda2007 0,-
Vysledek hospodani 2008 0,-
Vysledek hospodeni 2009 0,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2009
Naklady na prodané zbozi 0,- Trzby z prodeje zbozZi 0,-
Vysledek hospodani 0,-

Ceska etni legislativa umaiuje také postup, kdy je Grok z obchodnihasriav
¢aso¥ rozliSen. Postupdiovani by v tomto fipad byl shodny s akruélni metodou, jak je

uvedena v mezinarodni Upgav

Poznamka:
Pro nazornost jsou rozvahy i vysledovky (resp. eykaisku a ztraty) uvedeny
nariistajicim zfisobem ve zjednoduSseném rozsahu (resp. v rozsahazzgibim pouze

transakci).

Hodnoceni:

Opet je Zejmé, Ze po ukareni transakce je dosazeno stejného celkového \kgsled
hospodé&ni z transakce, ovSem s rozdilnymi vysledky v ¢dlirych letech. Vysledek
hospodé&eni je ovSem vySSi, nez vguchozich dvou situacich, o Urok z poskytnutého
obchodniho G&ru. Postup podlgeské legislativy je v tomtoffpac velmi jednoduchy —
arok z obchodniho @&u je vykazan spolu s trzbou z prodeje zbozi. Taktaazana trzba
muze vyvolat dojem, Ze zboZi bylo prodano za centce wez 20 % vysSi. UZiti druhé
metody, kterou Ppousti ceska legislativa, je shodné s mezinarodni akruddefodou.
Splatkovd metoda @p nejwrn¢ji zobrazuje ekonomicky progph, ktery plyne do

spolg&nosti — podle vySe splatky je uznana gomd vySe zisku aifsluSna vySe&asow



rozliSeného Uroku z obchodnihoéiw.. Metoda Uhrady nakladvykazuje zisk az poté, co
obdrzi ¢astku, kterd v souhrnuigvySi naklady na transakci, ovSem aroky z obchamnih

avéru jsou také p uziti této metodyasow rozliseny.



8.4.Situace: Zaruky (rezervy)

Zadani:

Spolenost prodala zbozi 1. 12. 2005, ngznposkytla @tiletou zaruku, &koliv
zakon vyzaduje pouze dva roky. Na zaklayych gedchozich zkuSenosti odhadla, Ze
bude mit naklady ve vysi 1 % prodejni cershém zakonné zaéni lhaty a dalsSi 2 %
béhem smluvni zarni lhaty. 15. 3. 2006 uznala reklamaci v hodh&00,- nénovych
jednotek, 25. 5. 2008 vyda 750,-¢movych jednotek, aby provedla zéni opravu.

Po skoreni smluvni llity zastal na rezervhzistatek 100,- gnovych jednotek.

Reseni podle US GAAP, podle IFRS

Reseni zaruk a z&toich oprav je upraveno sté&jm obou mezinarodnich Gpravach.

2005

1. 12. prodej zboZi 500.000,- pohledavky trzbylzezi

1. 12. Ubytek zbozZi 350.000,- naklady na zbozi  Zibo

1. 12. zadtovani tvorby rezervy a opravné polozky na reklaenazardni opravy
3.000,- opravnd poloZka na reklamace
6.000,- néklad na reklamace
9.000,- rezerva na reklamace

Rozvaha k 31. 12. 2005
Pohledavky 300.000,- Vysledek hospida 141.000,-
Zbozi - 350.000,- Rezerva na reklamace 9.000,-

Vysledovka k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodie¢gi 500.000,-
Naklad na reklamace 6.000,- Opravna polozkeeklamace -3.000,-
Vysledek hospodani 141.000,-

2006

15. 3. uznani reklamace zbozi 500,- rezerva namece penize



2008

25. 5. zaruni oprava 750,- rezerva na reklamace penize

2009
31. 12. reverze rezervy na reklamace a&édrapravy

100,- rezerva na reklamace naklad na reklamace

Reseni podleaCSU

Ceska legislativa se zabyva rezervami zakonnymitatosni, ovidem vzhledem

k propojenosti &etnictvi a d&ového systému Geské republice, podrobriesi pouze
rezervy zakonné, do kterych se rezervy na reklamacegardni opravy nezahrnuiji.
Spol&nost tedy mize vytvd&et rezervu na zaéai opravyci reklamace, ale pouze jako
Ostatni rezervy.

Postup by byl tégF shodny s mezindrodni Upravou, pouze s vyjimkoéetniho

piipadu tvorby rezervy, ktery by se zZéaval nasledujicim zZisobem:

9.000,- tvorba ostatnich rezerv ostatni rezemayré€klamace)

Ucet Tvorba ostatnich rezerv se ve vysledovce pronjéitke naklad, oviemip

zjistovani zakladu danbude tento nakladigitatelnou polozkou k vysledku hospddai.

Poznamka:
Pro nazornost je rozvaha i vysledovka uvedena \eslngduSeném rozsahu

(resp. v rozsahu zobrazujicim pouze transakci).

Hodnoceni:

Jak je uvedeno vySéeska detni legislativa se zabyvé pouze otdzkou zakonnych
rezerv, do kterych se rezervy na reklamace acpémpravy nezahrnuji. Ve vysledovce se
proto tyto rezervy mohou promitnout pouze jako @gtaezervy. Nezavisly uZivatel
Gcetnich vyka# pak ovSem nefZe wdét, co se pod touto poloZzkou skryva, zejména
pokud spolénost vytvéi také jiné Ostatni rezervy. Naopak podle mezindiragbravy je
pro uzivatele detnich vyka#a na prvni pohled jasné, jak velké rezervy na &éropravy

a reklamace spateost vytvéi.



8.5.Situace: Slevy

Zadani:
Spolenost odBrateli nabizi skonto 2 %, pokud aglatel zbozi uhradi do deseti
dng, tj. do 11. 12. 2005.

Reseni podle US GAAP, podle IFRS

Obk& mezinarodni Upravy vifpact slev postupuji stejnym apobem, tj. pipadnou

slevu ¢i skonto vykazuji jako zvlaStniadkovou polozku — ihosy a Ujmy v fipad
US GAAP, resp. Ostatni provozni ndkladyiippct IFRS.

1.12. 2005 trZzba za zbozi 500.000,- pohledavky rzbytza zbozi
1.12.2005 naklady na zbozi 350.000,- nakladybwgiz  zbozi
11.12. 2005 Uuhrada 490.000,- penize

500.000,- pohledavky

10.000,- slevy (loss)

Rozvaha k 31. 12. 2005

Penize 490.000,- Vysledek hospi@téa 140.000,-
Zbozi - 350.000,-
Pohledavky 0,-

Vysledovka k 31. 12. 2005
Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodiegi 500.000,-
Loss 10.000,-
Vysledek hospodani 140.000,-



Reseni podleCSU
Ceska legislativaesi rezervy velmi prost- snizenim trzeb.

1.12. 2005 trZzba za zbozi 500.000,- pohledavky rzbytza zbozi
1.12. 2005 naklady na zbozi 350.000,- nakladyhwgiz  zbozi
11.12. 2005 Uuhrada 490.000,- penize

500.000,- pohledavky

10.000,- trzby

Rozvaha k 31. 12. 2005

Penize 490.000,- Vysledek hospi@té 140.000,-
Zbozi - 350.000,-
Pohledavky 0,-

Vykaz zisku a ztraty k 31. 12. 2005

Naklady na prodané zbozi 350.000,- Trzby z prodiegzi 490.000,-
Vysledek hospodani 140.000,-
Poznamka:

Pro nazornost jsou rozvahy i vysledovka (resp. zykiaku a ztraty) uvedeny ve

zjednoduSeném rozsahu (resp. v rozsahu zobrazyjmire transakci).

Hodnoceni:

Mezinarodni Uprava vifpadt slev jednoznéné odctluje trzby a slevy, aby bylo
nezavislému uzivateli na prvni pohled jasne, kekk skuténosti ¢inily trzby z prodeje
zboZi a kolik slevy na zboZi poskytnuté. Poskytd\sdev musi byt také velmi podrobn
doplréno odivodrénim jejich poskytovani. ¥eské Upra¥ je zcela nemozné odd trzby
od slev, protoZe slevy jsoktdvany jako snizeni trzeb. Tento postup povazZzujigarosto

nevyhovujici.



8.6.Celkové hodnoceni metod vykazovani trzeb z preg zbozi

Prehled vysledia hospodaeni jednotlivych let v riznych situacich Tab.7.
SITUACE MEZINARODNI UPRAVA CESKA UPRAVA
pokud jsou splény podminky pro vykazani |VH 2005 = 150.000,-
Exi trzeb: VH 2006 = - 9.000,-
Xistence |\ 2005 = 135.000,- Celkovy VH =
4 VH 2006 = 6.000,- 141.000,-
velkeho Celkovy VH = 141.000,-
procenta |pokud nejsou spimy podminky pro vykazani
trzeb:
vratek | VvH 2005 = 75.000,-
VH 2006 = 66.000,-
Celkovy VH = 141.000,-
Vysledek hospodani VH 2005 = 150.000,-
: Akrualni |Splatkova| Metoda ||VH 2006 =0,-
Prodej na metoda | metoda | Ghrady ||VH 2007 =0,-
splatky bez || RoK naklada || Celkovy VH =
platky 2005 150.000,- 30.000,- 0,-|]150.000,-
Groku 2006 0,1 75.000, 0,-
2007 0,4 45.000,4 150.000,
Celkem| 150.000,1 150.000,1 150.0001
Vysledek hospodani VH 2005 = 254.753,28
Akrualni | Splatkova| Metoda ||VH 2006 =0,-
Prodei metoda | metoda | uthrady ||VH 2007 =0,-
rodej na |/ rok nakladi || VH 2008 = 0,-
splatky 2005 150.000,- 30.000, 0,-||VH 200'9 =0,-
2006 40.000,F 65.856,50  40.000,1| Celkovy VH =
véetné aroku || 2007 31.381,17 59.823,32 31.381,17|254.753,28
2008 21.900,45 53.186,80 57.183,7¢
2009 11.471,66 45.886,66126.188,32
Celkem| 254.753,28254.753,28254.753,28
Zé_ruky VH 2005 = 141.000,- VH 2005 = 141.000,-
(rezervy)
Slevy VH 2005 = 140.000,- VH 2005 = 140.000,-

Zdroj: autorka.

Z tabulky je Zejmé, Ze celkovy vysledek hospdeiai z transakce v jednotlivych

situacich je B pouZziti mezinarodnich postlippo ukoreni transakce stejny jakorip

pouziticeské legislativy. K rozdilnym vysledin ovSem dochazi v jednotlivych letech.

Nejvice patrné je to u splatkovych pratlekde mezinarodni Uprava uninge fi

alternativy feSeni takovych prodiej Metoda akrualni je v podstatshodna seskou




apravou, tj. vykazuje trzby v okamziku prodeje. $lal zgisobem vykazovani splatkového
prodeje je metoda Uhrady nakiacgodle které jsou trzby vykazany az v okamzikuy kd
piijaté platby pevysSi naklady spojené s prodejem takového zbozjcalNti uzivanou
metodou, a podle mého nazoru také nejvkigdnje metoda splatkova, ktera napg;ji
zobrazuje ekonomicky prosgh, ktery plyne do spoteosti (pokud ekonomickym
prosgchem uvazujemeiaté platby, tj. penize).

Rozdilna vySe vykazanych vyslédkospod#eni v jednotlivych letech by mohla
mit podstatny vyznam vifpact, Ze by doslo najfklad k daové reforng, resp. ke zrne
vySe dai z prijma pravnickych osob. Pokud kgska spolénost mohla pouzit splatkovou
metodu nebo metodu uUhrady ndklaanohla by, p piipadném snizovani sazby dan
Z piijmu pravnickych osob, ,us#t* na dani.

V situaci, ktera se zabyva rezervami na reklanmeaed@rgni opravy, bylo roviz
dosaZzeno stejného kametmu vysledku hospotkni podle mezindrodnideské Upravy,
ovSem s rozdilnym postupem. Musim podotknout, Zemaeodni Uprava je vhodj$i, a to
z davodu \&tSi prikaznosti a ,pithlednosti®.

Obdobr je tomu také v fipact slev, kdy v mezinarodni Upraysou trzby a slevy
vykazany odding, naproti tomu podlg&eské detni legislativy znamenaji slevy snizeni
trzeb.Ceskou Upravu aft neshledavam vhodnou, mezinarodni postup § apodrgj$im

a prihledregjSim reSenim.

Uziti mezinarodnich Gpraseska legislativa neumadje, ale vySe uvedené situace
nastinily rozdilnosti, ke kterym dochazi &etnich jednotek, které majiGeské republice
povinnost sestavovat c¢étni  zaérku podle Mezinarodnich cétnich standadd
tj. u takovych detnich jednotek, které vedou svéetnictvi dvojmo — jednou v souladu
sceskou detni legislativou, jednou v souladu s IAS/IFRS.

Pri zpracovani praktickéasti mi byla vhodnym voditkem publikace KRUPOVA,
L. IAS v prikladech, 2002, ve které autorka zpracovava mimd jigipady trzeb z prodeje
zbozZi podle jednotlivych momenjejich uznani. Vhodnou poickou mi byla také kniha
MLADEK, R. Swtové @Eetnictvi, na které jsem vystéla pripad rezerv na zakni opravy

a reklamace.



9. ZAVER

Cilem préace bylo zhotovitiphledny zjisob metod uznani trzeb z prodeje zbozi,
tyto metody charakterizovat a vhadmoplnit na konkrétnim ifjpack. Zatatek préce
struné seznamuje s harmonizacietnictvi, nebé toto téma je velmi aktualni v séasném
Gcetnim s¥té. DalSicast prace je anovana vymezeni zbozi, jeho éogani, nakladm
a vynosim z jeho prodeje. Nasledugg@st ¥novana metodam a agolim uznani trzeb
z prodeje zboZi. Praktickést se jiz zabyva konkrétnintipadem trzeb z prodeje zboZi, na

kterém jsou aplikovany metody zobrazené v teorétickaklad.

Ucetnictvi vCeské republice je strikén podizeno daové legislati¢, z toho
vyplyva, Ze postupy diovani jsou zarteny na daovou Upravu. Podlgeské Upravy se
maji trzby @&tovat na zakla#l vydanych faktur. Zahratmi Gpravy pra¥ toto (&tovani
odmitaji, protoze odporuje pozadavk&ného zobrazeni vynasve vysledovceCeska
Gcetni praxe také nema zadné pozadavky gtovani prodej s velkym procentem vratek
zboZi, pro splatkové prodeje apod. DalSi velkousodkti je fakt, Z&eska detni praxe
chape polozky jako Aktivace a f&ma stavu jako vynosy. Mezinarodni Uprava tuto
problematikutfeSi oddler¢ od vynosi, resp. s vynosy tyto poloZzkytlec nespojuje.
Standard 18 se tedy zabyva j&sti problematiky, ktera je deské detni praxi nazyvana
vynosy. V¢eské detni legislati¢ chybi definice pojmu vynosy a jednozna pravidla pro
jejich vykazovani.

Zakladni pistup standardu 18 je vykazovani vyiosa zaklad ekonomické
podstaty, po spkmi podminek, které jsou ve standardu uvedebgska praxe vsak
jednozné&né uprednositiuje fiskalni zajmy statu nad ekonomickou podstatootazce
vykazovani vynos. V narodnich Upravach stardpadni Evropy a v USA existuji velmi
piisné postupy pro vykazovani vyrmosTyto predpisy vceské legislativ zcela chybji.
Zcela Zadouci by byla aplikace tohoto standardéetkych podminek, ovSem toto neni
v souasné dob mozné — dvodem je podminka odténi (Eetnictvi a dani vCeské
republice. Teprve pak by bylo moZno zavésteske legislativy definici vynastak, jak je

IR

NejpodstatyyjSi rozdil meziceskymi &etnimi gredpisy na jedné strara IAS/IFRS
a US GAAP na strandruhé, je ten, Ze teské detni legislati¢ chybi koncepni rdmec,



ve kterém by byl vymezen cil, obsah a metody fénémo (&Eetnictvi. Z tohoto @vodu Ize
spatovat rozdilnosti také v Upravach obchodirinosti firmy, tj. v otazkach odevani
zbozi, v nakladech, resp. trzbach z jeho prodejejména v oblasti uznani a vykazani
téchto trzeb.

Pt vymezeni, ockovani, vykazovani adovani o zbozZi se v podstateska detni
legislativa shoduje s mezindrodni Upravou. Zajinsivoviem je otazka zahrnovani Grok
do pdizovaci ceny zbozi, kteroieSi standard 23 — VygEni naklady — terntika, ze
takovyto Urok se zahrne do ceny zboZi pouze pdkea dlouhou dobu, nez je zbozi
schopné prodej& eska Gprava se timtdibec nezabyva, tj. takovy Grok by byl firiim
nakladem.

V otazce vykazovani zboZi se Upravy také vicenskoduji.Ceska i mezinarodni
Gprava pouziva metodu LCM (lower of cost or market)kdyz vcéeském zakah
0 etnictvi nema tato metoda konkrétni nazev.aplikaci metody LCM je mozZné setkat
se se d¥ma interpretacemi ,marketu” gistd realizovateln4 hodnota nebo repraghik
hodnota, proto je vhodné, aby spwmlest v @&etni za¥rce uvedla svou interpretaci této
metody. Rozdilnost oprotieské Upra¥ |ze spatovat v otazce &etniho zahrnuti odpisu
hodnoty zasob -¢eskd opravna poloZzka je provoznim nékladem, meziimar odpis
hodnoty zasob je vyk&zan jako ztrata (loss), nateprovozni polozka.

Pri prodeji zbozZi se lze setkat j&& jednou odliSnosti. US GAAP stale je&ta
rozdil od CSU a IAS/IFRS, umatuje uzivat metodu LIFO. Néarodni Upravykeerych
evropskych zemi (n&pNémecko, Velka Britanie) uziti této metody povolujiySem
firmy ji béZne nevyuzZivaji.

V otazce naklail a vynos, resp. trzeb lze spawat podstatjSi rozdilnosti.
US GAAP totiz chape naklad jako ekonomickowstblfcost), ktera umoznila ¢akou
konkrétni a specifickou trzbu. To také znamena, pelesnost nikdy nesmi diovat
néklady div nez trzby, a také musi étnictvi sledovat a spojit kazdy konkrétni naklad
s kazdou konkrétni trzbou. Podieského pojeti nakld@dneni nutné, aby naklad byl spojen
s konkrétni trzbou, ale s trzbami jako takovymigcehoz vyplyva, Ze neni problém
promitnout ekonomickou &b do naklad dfive, nez tato vedla k ekonomické vykod
neboli trzk&. Tento postup je podle mezinarodni Upravy napnostoyslitelny.

Nejvétsi rozdilnosti Ize shledat v otazce vykazovardpreauznani trzeb z prodeje
zbozi. Podleteské legislativy vznika spairosti vynos v okamziku, kdy byla vystavena
faktura, bez ohledu na ostatni okolnosti a podmipkydeje, coZ je Zfsobeno vyse

zmitiovanou potizenosti detnictvi daiové legislati¢ v Ceské republice. Naproti tomu



IAS/IFRS a US GAAP udavaji exaktni podminky, kd lrZzbu (vynos) uznat. To
znamena, Ze na rozdil agbské legislativy, bere mezinarodni Uprava v Uvatarzku
ekonomického uzitku, kontrolyi rizika vyplyvajiciho z vlastnictvi zbozi. Pokud bedy

Gcetni jednotka postupovala podle mezinarodni UprpegysSila by takeskou legislativu.

V praktické ¢asti prace jsem na jednotlivych situacich prokgzdk vysledek
hospodéeni z transakce po jejim ukieni, je i pouziti mezinarodnich postiipstejny,
jako @i pouziti ceské legislativy. OdliSné jsou vSak postupy, jakysou vysledky
hospod#&ni dosahovany, a také vysledky, ke kterym dochéEdnotlivych letech.
Vysledky, ke kterym jsem v praktick@sti dospla, jsou prezentovany v jejim z#u.

Zawrem lze konstatovat, Zze veské praxi je feba postupovat podleéeské
legislativy, v mezinarodni praxi podle mezinarodnigprav IAS/IFRS a US GAAP.
OvSem detni jednotky, které jsou obchodni spwmlesti a které jsou zarokeemitentem
cennych papir registrovanych na regulovaném trhu cennych papitlenskych zemich
Evropské unie, jsou povinny pr@&tdvani a sestaveniétni zaérky pouzit Mezinarodni
Ucetni standardy. Aby si tento poZzadavek neodporevabstupyceskeé legislativy, musi
takovéto wetni jednotky vést detnictvi a zpracovavat vykazy dvakrat — jednou eodl
ceské detni legislativy, ktera je propojena s dam, jednou podle Mezinarodnicketnich
standard. Tato ,dvojmost® pak znamena praieini jednotky povinné diovat podle
Mezinarodnich standaiidrozSteni softwarového vybaveni v oblasti uzivanyctettich
progrant.

Ucetnictvi musi byt schopné pruZmeagovat na zasadni Zny odehravajici se
v narodnim a nadnarodnim priesti. (Eetni gedpisy¢i standardy, mezinarodniceskeé,
nejsou dané jednou provzdy a tedy #ené. Steja jako prostedi, i tyto standardy se
vyvijeji — vznikaji nové, zanikaji staré, novelizge stavajici, vyviji se také nazory na
raiznou problematiku. Kazda obchodni sgalest proto musi tyto zémy sledovat a byt

schopna ve svéntétnictvi na & pruzre a efektivié reagovat.
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11.SUMMARY AND KEYWORDS

This master thesis applies to the revenues fromstie of goods and their
recognition in accordance with the Czech accourgtagdards, IAS and US GAAP.

Particular chapters contain analysis of chosenlpna of merchandise (goods) —
its definition and pricing, problems of cost andame from the sale. The biggest part of
the thesis is deals with the recognition of revenuem the sale of goods.

At first were characterised and analysed individuathods of revenues recording,
which were usefully completed with a concrete cagplied to Czech accounting
standards, IAS and US GAAP, with addition of thegaut on the trading income of the

company.

KEY WORDS

revenues trzby

cost of goods sold ekonomické oli spojené s prodejem zbozi,
naklady na prodané zbozi

merchandise, finished goods zbozi

earnings process vydlecny ¢in

deferred revenue vynosy pistich obdobi

International Accounting Standards Mezinarodni Getni standardy

International Financial Reporting

Standards Mezinarodni standardy finaniho vykaznictvi
Generally Accepted Accounting

Principles VSeobecthiuznavané &etni principy
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P¥iloha &. 1: ROZVAHA — Ceské republika

Bézné etni obdobi Minulé
AKTIVA brutto korekce netto aéetni
obdobi
1 2 3 4
AKTIVA CELKEM

A Pohledavky za upsany zakladni

kapital

B Dlouhodoby majetek

|  Dlouhodoby nehmotny majetek

Il Dlouhodoby hmotny majetek

[l Dlouhodoby finatini majetek

C ORzna aktiva

| Zasoby

Il Dlouhodobé pohledavky

Il Kratkodobé pohledavky

IV Kratkodoby finatni majetek

D | Casové rozligeni

PASIVA

Stav v bézném etnim
obdobi

Stav v minulém
Uéetnim obdobi

5

6

PASIVA CELKEM

A Vlastni kapital

|  Zakladni kapital

Il Kapitalové fondy

[l Fondy ze zisku

IV Vysledek hospodani

minulych
let (+, -)
V Vysledek hospodeni (tet.
obdobi (+, -)
B Cizi zdroje
| Rezervy

Il Dlouhodobé zavazky

Il Kratkodobé zavazky

IV Bankovni G¥ry a vypomoci

C | Casové rozliseni




Priloha ¢. 2: ROZVAHA - IFRS

ASSETS

AKTIVA

Non-current assets

Dlouhodoba aktiva

Property, plant and equipment

Pozemky, budovyaeai

Goodwill

Goodwill

Manufacturing licences

Vyrobni licence

Investments in associates

Investicaidmuzenych podnicich

Other financial assets

Ostatni figahaktiva

Current assets Kratkodoba aktiva
Inventories Zasoby

Trade and other receivables Obchodni a jiné pohlgdav
Prepayments iledplacené naklady

Cash and cash equivalents

Penize &pdrekvivalenty

Total assets

Aktiva celkem

EQUITY AND LIABILITIES

Y

LASTNI KAPITAL A ZAVAZKY

Capital and reserves

Kapital a rezervni fondy

Isued capital

Upsany kapital

Reserves

Rezervni fondy

Accumulated profits/(losses)

(Nera#einé) kumulované zisky/ztraty

Minority interest

Mensinovy podil

Non-current liabilities

Dlouhodobé zavazky

Interest bearing borrowings

Urené mjcky

Deferred tax

Odlozena tia

Retirement benefit obligation

Penzijni zavazky

Current liabilities

Kratkodobé zavazky

Trade and other payables

Obchodni a jiné zavazky

Short-term borrowings

Kratkodobé&jpky

Current portion of interest-bearing
borrowings

Kratkodobatast ur@enych fijcéek

Warranty provision

Rezerva na zaruky

Total equity and liabilities

Vlastni kapital a zavazky celkem




Ptiloha é. 3: ROZVAHA — US GAAP — minimalni struktura

ASSETS

AKTIVA

Current Assets

Cash and bank deposits
Short-term investments
Receivables

Inventories

Prepaid expenses/accruals

Kratkodoba (obézna) aktiva
Penize a bankovni depozita
Kratkodobé investice

Pohledavky

Zasobhy

Predplacené nakladyfedjimané pol.

* Total Current Assets

* Celkem kratkodoba aktiva

Fixed Assets

Long-term investments
Property, plant, and equipment
Intangible assets

Dlouhodoba (stald) aktiva
Dlouhodobé investice
Pozemky, budovy a Faeni
Nehmotna aktiva

* Total Fixed Assets

* Celkem dlouhodoba aktiva

Other Assets

Ostatni aktiva

* Total Assets

* Celkem aktiva

LIABILITIES AND SHAREHOLDERS
(OWNERS) EQUITY

ZAVAZKY A VLASTNI KAPITAL

Current Liabilities:
Accounts Payable, Salaries, etc.

Kratkodobé zavazky:
Dodavatelé, platy atd.

* Total Current Liabilities

* Celkem kratkodobéwazky

Non-current Liabilities:
Long-term bonds, long-term loans, accrue
pension cost, etc.

Dlouhodobé zavazky:
2@Dlouhodobé dluhopisy, dlouhodob#j§ky,
piedjimané penzij. naklady aj.

* Total Non/current Liabilities

* Celkem kratkobé zavazky

* Total Liabilities

* Celkem zavazky

Owners (Shareholders) Equity:
Equity at par (common stock at par, legal
capital)
Additional paid-in capital
Retained earning:
Appropriated retained earnings
Unappropriated retained earnings
Accumulated other comprehensive incom

Vlastni kapital:
Zakladni kapital v pari (kmenové akcie
v hominalu, zdkonn4 vyse kapitalu aj.)
Emisni azio
Kumulované vydlky:
elows rozdslené kumulované vydky
Nerozdlené kumulované vyiky
eKumulovana dal&tast uplného vysledku
(hospodéeni)

* Total Owners’(Shareholders) Equity

* Celkem thé&apital

* Total liabilities and Equity

* Celkem zavazkylastni kapital




Priloha ¢. 4: VYKAZ ZISKU A ZTRATY — Ceska republika

Zakladni struktura vykazu zisku a ztraty idasifikaci naklad podledruh

Trzby z prodeje zbozi
- ndklady vynalozené na prodané zbozi

OBCHODNI MARZE

Trzby za prodej vlastnich vyrobki/sluzeb
Zména stavu zasob vlastnéinnost ()
Aktivace

- provozni naklady podle drih

spoteba materialu a energie
sluzby

osobni naklady

dar a poplatky m
odpisy aj.

Ostatni provozni vynosy
- ostatni provozni ndklady

* PROVOZNI VYSLEDEK (1.)

Vynosy z finanéni éinnosti
- naklady na finaéni ¢innost

* FINANCNI VYSLEDEK (I1.)

- da1 z prijmu za EZnoucinnost

** \/YSLEDEK ZA BEZNOU CINNOST (lll.)

Mimo Fadné vynosy

- mimoradné naklady
- dai z prijma z mimgadnécinnosti

* MIMO RADNY VYSLEDEK (IV.)

*++ \J'YSLEDEK ZA U CETNi OBDOBI (V.)




P¥iloha ¢. 5: VYKAZ ZISKU A ZTRATY — Ceska republika

Zakladni struktura vykazu zisku a ztraty ilasifikaci naklad podleuéelu

Trzby z prodeje zbozi
- ndklady vynalozené na prodané zbozi

Trzby za prodej vlastnich vyrobki/sluzeb
- naklady prodanych vyroliksluzeb

HRUBY ZISK/ZTRATA

- provozni naklady podlecélu:

odbytové naklady
spravni rezie

Ostatni provozni vynosy
- ostatni provozni ndklady

* PROVOZNI VYSLEDEK (1.)

Vynosy z finanéni éinnosti
- naklady na finaéni ¢innost Il.

* FINANCNI VYSLEDEK (I1.)

- da1 z prijmu za EZnoucinnost

** \/YSLEDEK ZA BEZNOU CINNOST (lll.)

Mimo Fadné vynosy
- mimoradné naklady
- dai z prijma z mimaadnécinnosti

* MIMO RADNY VYSLEDEK (IV.)

*x \/'YSLEDEK ZA U CETNi OBDOBI (V.)




Priloha €. 6: VYSLEDOVKA - IFRS

Ukazkadruhoveé struktury provoznich nakladmetoda druhu naklag

Revenue

Other operating income

Changes in inventories of finished goods
and work in progress

Work performed by the enterprise and
capitalized

Raw material and consumables used
Staff costs

Depreciation and amortization expense
Other operating expenses

Profit from operation

Finance cost
Income from associates

Profit before tax

Income tax expense

Profit after tax

Minority interest

Net profit or loss from ordinary activities
Extraordinary items

Net profit for the period

Trzby
Ostatni provozni vynosy
Zmeéna stavu zasob hotovych vyrab&

nedokorené vyroby
Prace podnikem provedené a aktivované

Spotebované surovina a material
Osobni naklady

Odpisy

Ostatni provozni naklady
Provozni zisk

Finartni naklady
Zisk z pidruzenych podnik

Zisk pied zdarénim

Dan ze zisku

Zisk po zdaréni

MenSinovy podil

Cisty zisk nebo ztrata z Bznych &innosti
Mimotadné polozky

Cisty zisk za obdobi




Priloha & 7: VYSLEDOVKA - IFRS

Ukazkaucelovéstruktury provoznich nakladmetoda funkce nakladu)

Revenue
Cost of sales

Gross profit
Other operating income

Distribution costs
Administrative expenses
Other operating expenses

Profit from operations

Finance cost
Income from associates

Profit before tax
Income tax expense
Profit after tax

Minority interest

Net profit from ordinary activities

Extraordinary items

Net profit for the period

Trzby
Naklady prodeje (*)

Hruby zisk
Ostatni provozni vynos

Odbytové naklady
Spravni ndklady/reZie
Ostatni provozni naklady

Provozni zisk

Finartni naklady
Zisk z pidruzenych podnik

Zisk pred zdarénim

Dan ze zisku

Zisk po zdareéni

MenSinovy podil

Cisty zisk z b&znych &innosti
Mimotadné polozky

Cisty zisk za obdobi

(*) Pii prodeji zbozi: naklady (néakupni cena) prodanébuy.
Pti prodeji vyrobki/sluZzeb: vyrobni naklady prodanych vyratéuzeb.




Priloha €. 8: VYSLEDOVKA — US GAAP — hlavni pozadované komponenty a polozky

1 Income from continuing operations:
la. Sales/revenues
1b. Cost of goods sold
* Gross profit (net sales less cost of goods sold)
1c. Operating expenses
1c.1. Selling expenses
1c.2. Administrative Expenses
* Operating income (gross profit less operating expenses)
1d. Gains and losses
le. Other revenues and expenses
1f. Unusual or infrequent items
* Income from continuing operations before taxes;
(Earnings before taxes - EBT; operating income plysadimer revenue items less any
other expense items)
1g. Income tax expense related to continuingaifmas
* Net income from continuing operations;
(Earning after taxes — EAT)

2 Results from discontinued operations:
2a. Income (loss) from operations of a discargthsegment (net of tax)
2b. Gain (loss) from disposal of discontinuegnsent (net of tax)

3 Extraordinary itemgnet of tax)

4 Cumulative effect of change in accounting prinaggleet of tax)
5 Net income

6 Earnings per share

1 Zisk/ztrata z pokraujicichcinnosti:

la. Trzby

1b. Naklady prodanych vyrobisluzeb/zbozi

* Hruby zisk/ztrata (hruba marze)

1c. Provozni naklady

1c.1. Odbytové néklady
1c.2. Spravni naklady

* Provozni zisk/ztrata

1d. Rinosy a ujmy

le. Ostatni vynosy a naklady

1f. Neobvyklé a maldasté operace

* Zisk/ztrata z pokra éujicich ¢innosti pred zdargénim (EBT)

1g. Dai ze zisku vztahujici se k pokagicim ¢innostem

* Cisty zisk z pokratujicich €innosti po zdaréni (EAT)
2 Vysledky z ukafovanych/ukotenychcinnosti:

2a. Zisk/ztrata z operaci ukmvaného segmentu (snizeny dgida

2b. Rinos/Gjma z odstrani ukortovaného segmentu (snizeny aia
3 Mimaorradné polozkysnizené o dg
4 Kvumulativni dopad z&m v etnich pravidlecl{snizeny o da¥)
5 Cisty zisk/ztratgza Eetni obdobi)
6 Zisk na akcii







